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INCOME TAXATION, OUTPUT, AND PRICES 


III - STABILITY CONDITIONS 
FOR A GENERAL NEOCLASSICAL MODEL 


CHALLIS A. HALL, JR. and JAMES TOBIN 


The purpose of this part of the essay is to examine stability 
conditions for the general neoclassical model discussed above (’), 
specifically under circumstances where the total marginal propen- 
sity to spend of the economy at a given price level is greater than 
unity. We shall preface this discussion with three general methodo- 
logical remarks on the relationship of dynamic stability analysis to 
static theory. 

1. A static model provides by itself no clue as to the stability 
of the equilibrium represented by its solution. To determine whether 
this equilibrium is stable or not, it is necessary to make some expli- 
cit dynamic assumptions. To raise the question of stability is to ad- 
mit the possibility that some or all of the variables of the system can 
assume at times nonequilibrium values and that therefore some or 
all of the equations of the system are not satisfied at every instant 
of time. How these departures can occur, and what will happen when 
they do occur, must be explicitly specified. In this specification the 
theorist has as much freedom of choice, among alternative assump- 
tions regarding dynamic behavior, as he has in building a static 
model in the first place. On some assumptions, a given static equili- 
brium will be stable; on others, the same equilibrium will be un- 
stable. It is never possible to prove that a given system is necessa- 
rily stable, in the sense that no dynamic assumptions could be found 
for which it would be unstable. One can at most show that on some 
plausible dynamic assumptions, a system is stable.. 

2. The reason for raising questions of stability about a static 
system is to determine whether the system is interesting or not. An 
equilibrium to which there is no dynamic force pushing a system is 
not an interesting one. Comparative statics traces the effects of exo- 


(*) See C. A. HALL Jr. and J. TOBIN, Income Taxation, Output, and Prices. 
II Total Effects, in « Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 4, November 1955, 
pp. 751-755. 
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genous changes on equilibrium solutions; the information it provides 
is quite irrelevant if the equilibria are unstable: 

3. A finding that, for certain values of the parameters of the 
static functions and for certain dynamic assumptions, the solution of 
a static system will be an unstable equilibrium is by no means a fin- 
ding that such parameter values cannot empirically exist. It is onlya 
finding that, if those values do obtain, the economy cannot be repre- 
sented by the static model. This point is worth emphasizing because 
of the frequent occurrence of such arguments as « The marginal 
propensity to spend cannot exceed one, because if it did the system 
would be unstable ». It is a perversion of Samuelson’s celebrated cor- 
respondence principle to imagine that stability conditions place li- 
mitations on empirical possibilities; they place limitations only on 
the relevance of static theories. 

To return to our specific problem, the practice of using only a 
part of a complete aggregative system has been as frequent in ana- 
lysis of the stability of aggregative equilibrium as in the compara- 
tive statics analysis of taxation (*). Concentration on the multiplier 
mechanism under the assumption of a constant price level has led to 
the accepted view that stability requires a marginal propensity to 
spend less than one. This ignores the possible stabilizing contribu- 
tion of changes in the price level in systems where aggregate demand 
is inversely related to the price level. (If aggregate demand were 
positively associated with the price level — for example, for specu- 
lative reasons — price level changes would aggravate the problem 
of instability). As we shall see, this contribution can, on certain as- 
sumptions, overcome a marginal propensity to spend greater than 
one. 

The contribution of price level changes to stability is important 
for the relevance of our static analysis because we allow for two ef- 
fects which may well raise the marginal propensity to spend above 
unity. One is the positive relationship of investment to income; the 
dependence of the marginal productivity of capital on the level 
of employment of cooperating factors is one which, on the logic of 
the theoretical basis for aggregative models, can hardly be ignored. 
The second, in the neoclassical variant, is the effect of an increase in 
income on consumption demand via the indirect route of increasing 
real property income and hence the value of wealth. 


(1) See C. A. HALL Jr. and J. TOBIN, Income Taxation, Output and Prices. 
I. Impact Effects, in « Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 3, August 1955. 
pp. 522-523. 
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In a dynamic analysis each of the variables must be viewed as a 
function of time 1. Time may be imagined to move in discrete jumps, 
as in period analysis, or continuously. We shall adopt the latter view 
of time, but our results would not be different had we adopted the 
discrete convention. In what follows, therefore, Y means Y (1), and 
similarly for other variables. The derivative of Y with respect to 


E d Y : 
time, a We shall represent simply by Y”. 


We assume that the following equations of our model hold at 
all moments of time (’): 


NAPO: Pol Y 
1 Coe = — = 
(1) = pú, (6) ANA 
S I w 
(Al) < (2) a (7) AN 
(4) M=xY + L[r] 0) = eee 
PP p 


But the other equations need not hold at every point in time. Thus, 


taking equation (3) for example, = can be different from 


Y R M 
S|—, r, — + —|, its schedule value, which we shall call (—) nde 
P pr P p 


; x S 7 
Individuals are not necessarily saving at the rate, (=) *, appropriate, 


according to the saving function, to the current values of the varia- 
bles that determine saving. When individuals are not adjusted, in 
consumption and saving, to the current values of the determining 
variables, we assume that they are adjusting their consumption in 
a direction that would, if the determining variables remained con- 
stant, bring them on to the saving function. This adjustment they 
make by changing C, money consumption spending, a variable over 
which they have control. Formally: 


Ss 7/8 
(A2) oz De — ( 
p \p 


* 
) | where Dc[x] 30 as x Z0. 


In words, C will be increasing if real consumption is too low accord- 
ing to the saving function; C will be decreasing if it is too high; 
and C will be constant if saving and consumption are adjusted to the 
current values of their determining values. 


() For the equations named and not indicated in this paper, see C. A. 
HALL Jr. and J. TOBIN, Income Taxation, Output, and Prices. I. Impact E}- 
fects, in « Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 3, August 1955. 
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Similarly, for investment: 


(A3) l= 9 (3) ES (3) where ®[x] 2 0 as #20. 


Me | E 
Here (—)* is the schedule value of investment, I 3 r| , according 


to equation (5) of the static model. 

Now Y (= C + I) is total money spending for goods and servi- 
ces. We shall assume that ce = @:, so that (A2) and (A3) can 
be combined additively as follows: If the saving function and the 
investment function together call for a greater outlay on goods and 
services than is currently being made, then Y will increase. If, in 
combination, they call for a smaller outlay, then Y will decrease. If 
they call for the same outlay — whether consumption and invest- 
ment are both adjusted to their schedule values or are out of adjust- 


ment by equal and opposite amounts — then total spending Y will 
be constant. 


CCE) 
p p 

Thus spending will be increasing, constant, or decreasing according 
as schedule investment exceeds, equals, or falls short of schedule 
saving. This is our dynamic assumption concerning the behavior of 
demand. 

Similarly, for the labor supply function, equation (8), we allow 
the possibility that labor supply will not be fully adjusted to the cur- 


where 0, [x] = 0 as a = 0. 


rent real wage. Given the current real wage Wi the amount of em- 


ployment N is determined by the marginal productivity of labor ac- 
cording to equation (7), which we have assumed to hold instanta- 
neously. Let N* be the employment appropriate to that same real 
wage according to the labor supply function (8). When N* is greater 
than N, we assume that competition among wage-earners lowers the 


money wage and increases employment; the opposite occurs when 
N* is less than N. 


(A 5) N’ = Ox [N* — N] where y[2] 20 as x 20. 


So long as the labor supply function (8) is above the labor demand 
function (7) to the right of their intersection, and below to the left, 
employment will always be moving towards its equilibrium value 


No. (This does not require the labor supply curve to be positively 
sloped). 
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Y 
Real output "a and employment are positively related by (6), 
which we have assumed to hold at all moments of time. Consequently 


Y [2 
(—) has the same sign as N’. It follows that, for a properly be- 


Y 
haved labor supply curve, —— is always moving towards its equili- 


brium value (| 7 
D 


va Y Y 
an (= eZ) -t] vor oer z0 ego 


me Ley E ; 
The condition for (= — 0 is therefore simply that the system is 


somewhere on the vertical S curve shown above for the neoclassical 
model. (See, for example, Figure 7) (’). 
Let us now consider the condition for Y’—0, or for schedule 


saving to equal schedule investment. The locus of points (+ ») 


for which this is true is the S-D curve. Given the level of ouput y : 


this curve shows the price level p necessary, according to the invest- 
ment and saving functions, to equate saving and investment. 

We are concerned with a rising S-D curve: since the total mar- 
ginal propensity to spend exceeds unity, it takes a higher price level 
to keep investment from exceeding saving the larger the level. of 
output. The S-D and S curves are shown in Figure 1. Their intersec- 


A Y 
tion E is the equilibrium solution of the static system, i ; p.) . On 
0 / 


Y : ae ; 
our assumptions, if oe is to the right of S, E will be decreasing ; to 


the left, increasing. At any point above the S-D curve the price level 
is too high to bring investment-saving equality at the prevailing out- 
put level; saving exceeds investment and spending Y will be falling. 
From any point below the S-D curve, Y will be rising. On these as- 
sumptions, E is a stable equilibrium. Imagine, for example, a displa- 
cement to point A. 


(3) See C. A. HALL Jr. and J. TOBIN, Income Taxation, Output and Prices. 
II. Total Effects, in « Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 4, November 


1955, Figure 7, p. 755. 


6 Challis A. Hall Jr. and James Tobin 


; ; : pe ; | 
At this point Y will be increasing, i decreasing; therefore p will 


be increasing. From A, p and =. will follow a time path like the one 


indicated by the arrows; the path may be steeper or gentler in slope 
than the one shown, but its direction must in any case be somewhere 


Figure 1. 


Do 


between due north and due west. After the path crosses S-D, both Y 


and sa will be decreasing. The price level p may begin to decline, 


Y 
and eventually must decline. For when the path reaches S, ve will 


cease to fall while Y is still falling. The path leads inexorably to E, 
where both variables will be constant. The reader may verify that 
this is true regardless of the location of A and regardless of the re- 
lative strengths of the two dynamic effects. 

It is possible to complicate this stability analysis in a number 
of directions without altering the basic conclusion. For example, we 
may drop the assumption that (7) holds instantaneously and allow 
divergence between the marginal productivity of labor and the real 
wage. (This causes complications on the demand side as well as the 
supply side, because there is no longer dynamically a unique rela- 
tionship between property income and total income). But so long as 


Income Taxation, Output, and Prices 7 


the labor demand-supply market is stable, the whole system will be 
stable. 

The crucial dynamic assumption may be roughly expressed as 
follows: firms and wage-earners determine the quantity of output, 
consumers and investors determine the volume of money outlay, and 
price adjusts to clear the market. An alternative approach would be 
to assume that spenders determine the quantity of output and pro- 
ducers the price level. It should be clear that this approach would 
give a high marginal propensity to spend a greater opportunity to 
create instability. We shall not give a formal analysis of such a dy- 
namic model but only report that the equilibrium may be either sta- 
ble or unstable, depending on the relative magnitudes of the two dy- 
namic effects. 

We believe that the first set of assumptions is more in accor- 
dance with the general premise of competition on which the aggre- 
gative model is based. But we need not argue the point. It is suffi- 
cient for our purposes that there are plausible dynamic assumptions 
on which the static analysis we have presented would be relevant 
and interesting because the static equilibrium is stable. 


RIASSUNTO 


Imposizione sul reddito, produzione e prezzi - Parte III: Condizioni di stabilita 
per un modello generale neo-classico 


La terza ed ultima parte dell’articolo tratta della stabilità dell’equilibrio, 
particolarmente nel caso neo-classico generale. E” necessario esaminare tale 
questione, perchè l’analisi di statica comparativa della Parte II, concernente 
gli effetti dell’imposizione sui valori di equilibrio del reddito reale e del livello 
dei prezzi, sarebbe irrilevante se l’equilibrio fosse instabile. In questa Parte III 
si ipotizzano dei ritardi nell’adattamento richiesto da certe modificazioni delle 
equazioni strutturali del modello. Si delineano le conseguenze di questi ritardi per 
la stabilita dell’equilibrio rappresentato dalla eguaglianza della domanda ag- 
gregata e dell’offerta aggregata. Si dimostra che vi sono condizioni plausibili 
nelle quali l’equi.ibrio sarà stabile. Ciò è vero anche se la propensione marginale 
al consumo, a dati prezzi, è maggiore di uno; in questo caso, la stabilità derivu 
dagli effetti degli aumenti di prezzo nel ridurre la domanda, o dalle diminuzioni 
di prezzo nello stimolarla. 


RÉSUMÉ 


Les impôts sur le revenu, la production et les prix - III Partie: Les conditions 
de stabilité pour un modèlé général neo-classique 


La troisième et dernière partie de l’article traite de l'équil'bre, en parti- 
culier pour le cas général « neo-classique ». La nécessité d'examiner cette 
question s'impose parce que l’analyse statique comparée de la deuxième partie 
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qui concerne les effets des impôts sur les valeurs d'équilibre du revenu réel et 
sur le niveau des prix serait sans importance si l’équilibre était instable. Dans 
cette troisième partie, l’auteur part de l’hypothèse que les adaptations néces- 
sitées par certaines modifications dans les équations structurelles du modèle, se 
font avec un certain retard. Il décrit les conséquences de ces retards quant à la 
stabilité de l'équilibre représenté par l’égalité de la demande totale et de l’offre 
totale. I] montre que dans certaines conditions plausibles, l’équilibre sera stable. 
Ceci arrivera même si la propension marginale à la consommation, à des prix 
donnés, est supérieure à l’unité; dans ce cas, la stabilité résulte d’augmentations 
de prix qui réduisent la demande ou de diminutions de prix qui la stimulent. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einkommensbesteuerung, Produktion und Preise - 3. Teil: Die Stabilitaetsbe- 
dingungen eines allgemeinen neoklassischen Modells. 


Der dritte und Schlussteil der Untersuchung befasst sich mit der Stabilitaet 
des Gleichgewichts, insbesondere im allgemeinen neoklassischen Fall. Diese 
Frage muss untersucht werden weil die vergleichende statische Analyse des 
zweiten Teils, die sich mit den Wirkungen der Besteuerung auf die Gleichge- 
wichtswerte des Realeinkommens und des Preisniveaus bezieht sinnlos waere, 
wenn das Gleichgewicht nicht stabil waere. Im vorliegenden dritten Teil wird eine 
gewisse Verzoegerung in der Anpassung angenommen, die wegen der Veraende- 
rungen der strukturellen Gleichungen des Modells erforderlich ist. Es werden 
die Folgen dieser Verzoegerungen fuer die Stabilitaet des Gleichgewichte gezeigt, 
das durch die Gleichheit der Gesamtnachfrage und des Gesamtangebotes dar- 
gestellt wird. Es wird bewiesen, dass es plausible Bedingungen gibt unter denen 
das Gleichgewicht stabil sein wird. Dies ist wahr auch dann wenn die Grenz- 
neigung zum Ausgeben bei gegebenen Preisen die Einheit uebersteigt; in diesem 
Fall geht die Stabilitaet aus den Wirkungen der Preissteigerungen hervor, die 
auf die Angebotsverminderung folgen oder aus den Preisenkungen, die der Ange- 
botsvermehrung folgen. 


RESUMEN 


Imposición sobre el rédito, producción y precios - Parte 111: Condiciones 
de estabilidad para un modelo general neoclásico 


La tercera y última parte del artículo trata de la estabilidad del equilibrio, 
especialmente en el caso neoclásico en general. Es preciso examinar esta cuestión, 
pues que el análisis de estática comparativa de la parte II, concerniente a los 
efectos de la imposición sobre los valores de equilibrio del rédito real y del nivel 
de precios, resultaría ser de poca monta caso de ser instable el equilibrio. En esta 
parte III se admiten por hipótesis retardos en la adaptación que ciertas modi- 
ficaciones de las ecuaciones estructurales del modelo requieren. Se bosquejan las 
consecuencias de estos retardos para la estabilidad del equilibrio representado 
por la igualdad de la demanda agregada y de la oferta agregada. Se demuestra 
que hay condiciones plausibles en las que el equilibrio será estable. Esto es cierto 
aun cuando la propensión marginal al consumo, en caso de precios determinados, 
es superior a uno; en este caso, la estabilidad deriva de los efectos de alzas de 
precio al reducir la demanda, o bien de bajas de precio al estimularla. 


INCOME AND EMPLOYMENT IN CRUSOE ECONOMY 


J. K. MEHTA 


It is proposed to study in this paper the manner in which the 
use and disposal of income affects employment in a one-man eco- 
nomy. In this connection it must be noted that the word income can 
be understood in several ways. In the first place, every man has his 
income in terms of certain resources which can be put to any use he 
likes. Thus, every man has, to start with, 24 hours of daily time as 
his income received from Nature. This income is at his disposal and 
can be put to whatever use he likes. Just as a man can put his money- 
income to any use he likes, so also he can put his time-income to 
whatever use he chooses. This time-income can be considered as the 
gift of the benevolent and just Nature. Nature in her benevolence 
and fairness gives to everyone the income of 24 hours of time. Then, 
there is income in terms of money (or purchasing power) and it is 
this money-income that one generally has in mind when one talks 
of income. However, we shall begin with time-income so that the 
most fundamental problems may be brought to lime light. It might 
be noted here that income can also be understood and reckoned in 
terms of human faculties. Thus, a man has an income of energy 
physical and mental, which can be put to whatever use the owner 
likes. We shall, however, not take this income directly into conside- 
ration for the reason that it is difficult to measure it. Time, on the 
other hand, has more or less an objective scale of measurement so 
that it is easy to handle it. 

Let us take, first, the case of time-income and to avoid complex- 
ities, as also to facilitate the focussing of attention on fundamen- 
tals, we shall take the case of Robinson Crusoe (the case of one-man 
economy). 

Money income is earned in all normal cases by an act of pro- 
duction. Thus, it is the preceding act of production that determines 
the size of income. As far as time-income is concerned the case is 
different, at least it is not precisely the same. Thus, it is more or less 
correct to say that Crusoe’s time-income is always 24 hours, regard- 
less of the work he does. At the beginning of every period (in this 
case the day) Crusoe has at his disposal an income of 24 hours. As 
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we know, an income can either be spent or saved. When it is spent 
we can say that it is consumed; when it is saved we can say that it 
is invested. In yet other words, income can either be converted into 
consumption good by the decision to spend it, or converted into ca- 
pital good by the decision to save or invest it. The precise meaning 
of the word save, as also that of consumption, will be made clear in 
the course of this article. 

Let us then suppose that Crusoe spends 12 hours and saves 12 
hours. That means that he consumes (gets direct satisfaction) for 12 
hours and produces (saves) for 12 hours. Naturally here the question 
arises as to what it is that he consumes and saves. In one sense, he 
consumes and saves his time-income; in the other, he consumes and 
saves goods at his command through and over time. To make the 
study less subjective let us talk here in terms of goods. 

Thus, for 12 hours Crusoe consumes the goods that are at his 
disposal. These goods may be either the goods that he has himself 
produced or those that he has received as a gift from Nature. (Since 
we are considering the case of Crusoe, the case of gifts from other 
human beings is naturally left out). For other 12 hours he saves 
these goods. 

As far as consumption is concerned let us further suppose that 
out of the 12 hours, he consumes his own goods for 10 hours and 
Nature's gifts for 2 hours (’). 

Then coming to the 12 hours that are saved, let us suppose that 
for 10 hours he saves the goods produced by him and for 2 hours the 
goods received from Nature. Here a distinction has to be made bet- 
ween consumption of Nature’s gifts and their saving. Saving of Na- 
ture’s gifts consists in the use of natural environments, not for the 
purpose of getting direct enjoyment (as considered under consump- 
tion above), but to build up energy for future use. Thus when Crusoe 
rests for 2 hours in order to get the needed rest so that he may be 
able to do better work the next day, we can say that he is saving 2 


(*) As has been observed later in the text, the consumption of Nature's gifts 
may be called enjoyment of leisure or rest. Such consumption does not differ 
fundamentally from the consumption of goods made by man. Once the process of 
production is over, may it be noted, all goods become, in a sense, free and become 
indistinguishable from Nature’s gifts. The pertinent difference between the two 
kinds of consumption however is that while the consumption of man-made goods 
is limited by the previous act of production, that of Nature’s gift is not thus 
limited. And yet in the strictest sense of ‘the word, even Nature's gifts cannot be 
consumed without a previous act of production. For, some effort is required in 
order to enjoy the beauty of Nature. 
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hours of his income. Or, the same idea can be expressed in other 
words by saying that he keeps 2 hours in reserve for any possible 
use in the future. Borrowing current expression one can say that 
Crusoe hoards or keeps liquid or maintains a cash-balance of 2 hours 
of his time-income. 

To sum up then we would say that Crusoe consumes for 10 
hours produced goods, enjoys rest directly for 2 hours, takes fur- 
ther rest of 2 hours to build up strength for use in emergency and 
saves for 10 hours the produced goods ('). Now, this last item has to 
be properly understood. What does saving of one’s own goods con- 
sist in? We have already observed that by saving, that is, by not con- 
suming, we turn goods into capital goods. Thus, saving 10 hours of 
time-income only means that Crusoe uses his goods as capital goods 
for a period of 10 hours. Thus it may constitute either the produc- 
tive use of some tools and implements that were produced by him or 
the use of resources for the purpose of producing such tools and im- 
plements. Thus, saving of 10 hours means the use or manufacture 
of capital-goods for 10 hours. 

Let us see for a moment how such a distribution of time-in- 
come by Crusoe corresponds to the distribution of money-income in 
a modern community. A community has its money income earned as 
a result of its productive activities. Out of this income it can spend a 
certain amount on the purchase of goods, the production of which 
had generated the income. This corresponds to the time devoted by 
Crusoe to the consumption of goods produced by him. Then, a com- 
munity hoards a part of its money-income (as distinguished from 
the part that it saves). This hoarded income gives direct satisfaction 
by satisfying what may be called the miserly instinct: it is not meant 
for any use in the future, though it certainly can be used for pur- 
poses of buying goods at any time in the future. This hoarded mo- 
ney-income corresponds to Crusoe’s time spent in consuming Na- 
ture’s gifts, or what comes to the same thing, to the time that he 


(*) As has been clarified in the text, the saving of time is similar to the 
maintenance of cash-balance by a person in a money-economy. Crusoe saves 
time for a possible use in the future, just as a man saves money for use in the 
future to satisfy his transaction, precautionary or speculative motive. Yet, when 
time is saved, Crusoe does not cease to exist during that period. What does he 
do then? He can be taken to build up strength for use in emergency. It is not 
denied that he builds up strength during the process of consumption also; but 
the fact is that while one saves time to build up strength, one does not consume 
timé with such an object. The primary object of consumption is direct and im- 


mediate enjoyment. 
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spends in taking rest. Then again, a community spends a part of its 
income in manufacturing capital goods (this income appears as the 
earning of factors of production engaged in the making of capital- 
goods). Individuals first save their income and then lend it to those 
who need it for the purpose of production of capital instruments. 
But taking the community as a whole this intermediate process of 
saving can be neglected as the income can be considered as being di- 
rectly applied to the making of instruments of production. This part 
of the income of a community corresponds to the time-income that 
is saved by Crusoe. And, lastly, a community keeps a part of its mo- 
ney-income liquid, that is, it maintains a certain amount of cash- 
balance. This corresponds to the time-income that Crusoe devotes to 
the gaining of strength for use in emergency. 

There thus appears to be a parallel between the distribution of 
Crusoe’s income reckoned in terms of time-units and the income of 
a community. But it might be contended that whereas Crusoe’s time- 
income is strictly limited, the money income of a community can in- 
crease almost to any extent. Crusoe’s daily time-income cannot in- 
crease beyond 24 hours. A community can, however, have any amo- 
unt of money income. A careful consideration of this point will how- 
ever show that this difference between Crusoe’s income and a 
Community’s income is more apparent than real. The limitation of 
time to 24 hours means, in effect, the limitation of energy or human 
faculties. A man has a certain fund of energy and that fixes the max- 
imum limit to whatever he can do. Likewise a community has a 
fixed amount of resources. It can increase its money income, but the 
increase of money beyond the limit when all its real resources are 
fully employed, amounts virtually to no increase at all. For, once the 
resources are all employed, every increase of money income results 
in the decrease of the value of money. Just as time can be increased 
from 24 to 48 hours only by a revaluation of the hour such that each 
hour is of 30 minutes of duration, so also the quantity of money in 
the possession of a community can be increased only by revaluation 
(devaluation) of money once the resources are fully employed. 

Let us now take up the question of the proportion between 
spending and saving and see how it exhibits itself in the case of a 
modern community and in that of a Crusoe economy. As already 
seen income can either be spent or saved. We also know that income 
can be spent on the purchase of consumption goods or capital goods. 
If the latter is regarded as the saving of income we can say that 
spending tantamounts to the use of consumption goods while saving 
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tantamounts to the use of production (or capital) goods. Thus, peo- 
ple’s decision to divide their income between spending and saving 
determines the proportion in which consumption goods and produc- 
tion goods shall be brought into use. And, it may be noted, while the 
division of income between spending and saving rests on habit and 
other non-technological considerations, the division of goods between 
consumption-goods and production-goods (that is, their production) 
is determined by technological factors. For, a certain stock of ca- 
pital goods, given the technology, produces a certain fixed quantity 
of consumption goods. What is required for equilibrium therefore, 
is that the proportion set by technological factors between consump- 
tion and production goods must be equal to the proportion set by 
habits and non-technological factors. 

Since non-technological factors determine the spending and sa- 
ving of income and since saving is done with a view to spending in 
the future, it can be said that non-technological factors determine 
the proportion between present and future .consumption. Likewise, 
since technological factors determine the ratio between the output 
of consumption goods and capital goods and since capital goods are 
needed only for the production of consumption goods in the future, 
it can be said that technological factors determine the proportion 
between present and future consumption (goods). The difference be- 
tween technological and non-technological factors, therefore, consists 
only in the fact that whereas non-technological factors give us the 
proportion between the two kinds of goods that is desired, technolo- 
gical factors give us the proportion that is actually realised. Equili- 
brium thus requires equality between what is called ex-ante and ex- 
post phenomena. 

The distinction between the ex-post and ex-ante entities is due 
to the phenomenon of time. In a timeless (the ultimate static) pic- 
ture the two are indistinguishable. But in a piecemeal view of such 
a picture they appear different and the ultimate equality shows it- 
self through a series of discrepancies between the intended and the 
actual. 

Let us now see how the proportion between consumption goods 
and production goods figures out in the case of a Crusoe economy. 
Crusoe’s income is reckoned in terms of hours. He spends a part of 
this income and saves the rest. His spending consists of the time de- 
voted to the consumption of goods (both those produced by him and 
those supplied by Nature) while his saving consists of the time de- 
voted to the production of goods and the conservation of energy for 
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any possible use in the future. Since saving is done always with the 
object of its consumption in the future, we can say that Crusoe’s 
decision to divide income between spending and saving is in reality 
determined by his decision to maintain a certain proportion between 
present and future consumption. Non-technological factors therefore 
determine the distribution of income between spending and saving. 
Once this is determined, technological factors will operate to estab- 
lish a certain proportion between consumption goods and capital 
goods. And there will be equilibrium when this proportion tallies 
with the one determined by non-technological factors. Thus, even in 
Crusoe economy we find that for equilibrium ex-post and ex-ante 
entities have to be equal. 

We shall see now what happens when there is a difference bet- 
ween ex-post and ex-ante relationship between consumption and ca- 
pital goods, or what comes to the same thing, between present con- 
sumption goods and future consumption goods. Let us suppose that 
the desired proportion (as revealed by spending-saving pattern) is 4 
to 1, while the actual proportion (as determined by technology) is 5 
to 1. Such a difference will make investment appear in excess of 
need, so that it would have to be cut down. And that would neces- 
sitate the reduction of saving. Thus, we can say that when there is 
a disparity between the proportion of consumption - and capital - 
goods as determined by technological factors and their proportion 
as determined by non-technological factors, the distribution of in- 
come between spending and saving has to be changed. Disequili- 
brium exhibits itself in a change in the proportion of income saved 
(or consumed). And equilibrium, when it is reached, will be charac- 
terised by the proportion (and therefore, in equilibrium, the absolute 
amount) of income saved being constant over time. And when saving 
remains constant spending too naturally remains unaltered. Thus, 
both in a community and in a Crusoe economy, equilibrium is cha- 
racterised by the distribution of income over time remaining unal- 
tered. 

And we have to see if such a distribution of income can be al- 
tered by an increase of investment. Once equilibrium is reached and 
the spending, saving, investment and the output of consumption 
goods become stabilised at certain figures, it would appear that any 
change in such a distribution caused, say, by an initial increase of 
investment, should be short-lived only. For, the upsetting of the 
equilibrium distribution of income should again give rise to a series 
of adjustments till the original distribution was reestablished. 
Whether the economy thus goes back to the initial position of equili- 
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brium or not will, however, depend on the fact whether an economy 
has just one or a number of positions of possible equilibrium. We 
know, as Keynes pointed out, that an economy can come to rest at 
a point below the full-employment equilibrium position. And when 
it is in such a position of rest, it is possible for it to shift from there 
and come to rest at another point of equilibrium. Thus, it is argued, 
when an economy is in the position of under-employment equilibrium, 
an initial increase of investment can push it to a higher position of 
equilibrium. The adjustment to such a higher position proceeds step 
by step, leading to higher figures of income, spending and saving 
and, therefore, of course to higher figures of investment and pro- 
duction of consumption goods. In this connection the concept of the 
Multiplier has come into prominence. We shall see how the Multi- 
plier operates in the case of Crusoe economy. 

If equilibrium requires the constancy of spending-saving pat- 
tern, it requires also, as we have seen, the équality of desired and rea- 
lised division of income. On what then is equilibrium finally based? 
The answer has already been given in the text above: it is based on 
a certain proportion between present and future consumption (or 
between the amounts of present and future consumption goods) that 
a community desires to have. If any change in the amount of income 
invested has to succeed in establishing a new position of equilibrium, 
it should be able to alter this preferred ratio of present to future 
consumption goods. Let us take the case of a change in investment 
and see how a new position of equilibrium is attained. 

Let us suppose that Crusoe divides his time-income as follows: 
He spends 14 hours and saves 10 hours of his time-income. Out of 
the 14 hours, let us suppose that he spends 10 hours to enjoy the 
goods that he has himself produced and 4 hours to enjoy the goods 
provided by Nature (4 hours’ leisure). And of the 10 hours of time-in- 
come saved, let him save 8 hours to produce goods and 2 hours to 
produce energy, (2 hours’ time-balance). 

We have seen that equilibrium requires equality of ex-post and 
ex-ante entities. Hence, if Crusoe has to be in equilibrium with this 
spending-saving pattern, he should be able to produce with 10 hours 
of investment, goods that would take 14 hours to consume. With 10 
hours of investment (for Crusoe, saving of time-income is directly 
his investment) he produces two kinds of goods. First, he produces 
capital gooas and uses these goods to produce consumption goods. 
Second, he produces energy, or we may say, what comes to the same 
thing, that he produces time-balance (comparable to cash-balance of 


a comunity). 
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To talk in terms of numerical measures suppose that his 10 
hours are saved as follows. He saves 6 hours to produce 100 units of 
consumption goods. He saves 2 hours to produce 10 units of capital 
goods. And he saves 2 hours to produce time-balance. Once all this 
is produced, he will spend (in the next period) 10 hours to consume 
these 100 units of consumption goods and 2 hours to consume Na- 
ture's gifts. And of course he will spend 2 hours again to produce 
capital goods and 6 hours to use them for the production of consump- 
tion goods. The remaining 2 hours will, as before, be kept in balance. 
Thus the round will go on. For equilibrium two conditions have there- 
fore to be satisfied. First, in 6 hours he should produce consump- 
tion goods in just sufficient quantity to be consumed in 10 hours 
(that is, the production of consumption goods should equal their con- 
sumption) and, second, to ten the units of capital goods manufact- 
ured in 2 hours should be able to produce exactly 100 units of con- 
sumption goods. 

These conditions reveal the equality between the division of in- 
come as determined by technological and its division as determined 
by non-technological factors. If the latter are called psychological 
factors, we can say that technological and psychological factors 
should both yield the same division of income. The desired or ex-ante 
ratio between present consumption and future consumption (which 
equals capital-goods) should equal the realised or ex-post ratio bet- 
ween them (’). 

Now to see how the Multiplier acts in the case of Crusoe eco- 
nomy, let us suppose that he increases his investment. Since in the 
case of Crusoe, as we have seen, savings and investment are iden- 
tical, investment can increase if he saves more than 10 hours. Techni- 
cally savings can be increased by increasing the time spent in pro- 
ducing either capital goods or consumption goods or by increasing 
the time-balance. For the purpose in hand it is most pertinent to 
take the case in which increase of investment is effected by the in- 
crease of time spent on the production of capital goods. 

Suppose that Crusoe’s routine is carried on in the following 


(*) It is clearly brought out by the study of the conditions of equilibrium 
in Crusoe economy that equilibrium requires some kind of harmony between 
man’s intentions and Nature’s willingness. The ex-post~results, depending on 
technological factors, are determined largely by Nature’s wishes, as it were. 
For, technology is limited by our mastery over Nature’s forces. On the contrary, 
ex-ante plans are dependent almost entirely on man’s own desires. Equilibrium 
of production (which is after all a co-operative enterprise. between man and Na- 
ture) thus requires a harmony between man and Nature. 
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order. (1) He consumes goods previously produced, (2) produces ca- 
pital goods, (3) uses them to produce consumption goods, (4) rests 
for a while (consumes Nature’s goods) and (5) allows the remaining 
time to build up time-balance. If now he decides to devote 1 hour 
more to the production of capital goods, what will happen? Since a 
day consists of 24 hours only, this extra hour must come out of the 
time spent elsewhere. Technically the possibilities are that he might 
reduce by one hour the time spent either on the consumption of 
goods produced by him or on the consumption of those supplied by 
Nature. Or again he might reduce the time spent on the production 
of consumption goods or cut down his time-balance by an hour. 

Let us take one by one these possibilities. If he reduces the con- 
sumption of his own goods there will be an imbalance between his 
production and consumption. For, he would now be devoting only 9 
hours of this time to consumption of goods while he would still be 
producing the same amount as before. That would upset the first 
condition of equilibrium laid down by us a little while ago. Further, 
the second condition of equilibrium would remain unfulfilled. It says 
that capital-goods should be able to produce exactly that amount of 
consumption goods which he wishes to consume. In this case he 
would be producing more capital goods as he is working an hour 
more on their production. And with this increased stock of capital 
goods he would turn out a greater quantity of consumption goods. 
Thus the output of consumption goods would be greater than before, 
while their consumption would be less. There would thus be disequi- 
librium. One point has to be noted here. Since Crusoe is still working 
for only 6 hours at the production of consumption goods, he would 
not be able to produce a larger quantity of goods with the help of the 
increased stock of capital goods unless his technique of production 
changes, enabling him to utilise effectively the larger stock of 
capital goods without increasing the hours of work. Even if this is 
granted, as we have seen, there would be disequilibrium. 

Let us see what is needed to reestablish equilibrium. With the 
decision to consume goods for an hour less, the only way of estab- 
lishing equilibrium is to keep some capital goods idle or to utilise the 
increased stock of capital goods so as to produce a smaller quantity 
of consumption goods. In the case of a community it may be noted, 
such a situation would manifest itself in the accumulation of ma- 
chines and other means of production or in the adoption of more 
wasteful methods of production. The former is what is most likely to 
happen. The result would be idle resources, and less real income 


than before. 


18 J. K. Mehta 


Next suppose that one hour's increased work in producing 
capital goods is counterbalanced by an hour's reduction of rest (less 
use of Nature's gifts). In this case again there would be disequili- 
brium unless the increased stock of capital goods is left unused or 
used in a more wasteful manner. And the same would happen if it was 
decided to snatch an hour from the production of consumption goods 
unless the methods of production became more capitalised so that 
more output is obtained in a smaller period of time. Nor is the situa- 
tion altered when time-balance is reduced by an hour. In all cases 
there would be either some unemployment of capital goods or a 
change in the technique of production. 

Thus, there are four ways of restoring equilibrium when it is 
disturbed due to the increase of investment by an hour. Of these, two 
ways lead to decrease of real income expressing itself in the con- 
sumption of a smaller quantity of goods or a smaller quantity of 
Nature's gifts. The other two do not cause a decrease of real income 
since equilibrium is restored either by depleting time-balance or by 
reducing the time devoted to the production of consumption goods 
and adopting a superior technique of production. 

It remains to be seen if real income can actually be increased as 
a result of increased investment. Since real income consists in in- 
creased consumption (either of man-made goods or of Nature's gifts) 
what is required for the increase of rea) income is that increased 
work on the production of capital goods should be accompanied by 
increased consumption (of either or both of the two kinds of goods). 
If that is done, it would necessitate reduction of the time devoted to 
the remaining items by more than an hour—one hour due to increa- 
sed investment and further due to increased consumption. In other 
words, either less time would need to be devoted to the production 
of consumption goods or less time would have to be kept in time- 
balance. 

If Crusoe decides to increase his real income by having more 
goods and not more leisure and get the needed time by working for 
shorter hours at the production of capital goods, he will have to 
have more consumption goods turned out in less time than before. 
That would clearly require a new and superior technique of pro- 
duction. He would need new types of capital goods. Increased invest- 
ment would therefore have to be aimed at the production of labour- 
saving instruments of production. 

Since however the needed tinie could also be obtained by de- 
pleting time-balance, it is possible for Crusoe to have more consum- 
ption goods keeping the time devoted to their production unaltered. 
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Even that would necessitate some change of the technique of pro- 
duction. For, he has to produce a larger quantity of goods in the 
same period as before. 

We conclude then by saying that Crusoe can increase his income 
by increasing his investment, provided he can adopt a new technique 
of production and reduce his time-balance if necessary. The corre- 
sponding conditions for a community are that it should adopt a more 
capitalised method of production and reduce its cash-balance if 
necessary. 

This brings us to the crucial point. If Crusoe was in equilibrium 
before the increase of investment took place and he is again in equi- 
librium after it, with higher real income, does it not show that the 
former position was one of under-employment? For, in the case of 
a community, we know, income can be increased by increasing 
investment provided its resources are not already fully employed. 
The parallel between a Crusoe economy and a community-economy 
suggests that in the case just considered Crusoe was under-employed 
before the increase of investment took place. Let us see in what sense 
he was under-employed. 

We have just seen that Crusoe can have greater real income by 
increasing his investment provided the technique of production is 
changed or the time kept in his balances is cut down. And we also 
saw that even when the latter is done some change in the technique 
of production becomes necessary. Now, in order to eliminate the ne- 
cessity of any change in the technique of production let us suppose 
that Crusoe increases his income by devoting more time to consum- 
ption of goods and correspondingly more time to the production of 
those goods. In that case no improvement of technique of production 
would become necessary. To get more time to cover all this increase 
Crusoe would have to reduce his time-balance to a great extent. Let 
us however suppose that that is what he actually does, so that his 
real income gets increased as a result of his having to work longer 
at the production of capital goods and consumption goods while his 
time-balance gets decreased. This, we may note, corresponds to the 
increase of money-income in a community as a result of increased 
employment in consumption-goods and production-goods industries 
and the decrease of cash-balances. 

Now, to come to the point, if Crusoe’s income is thus increased 
it means he has now to devote more time to the production and con- 
sumption of goods (Crusoe-made goods) and to keep less time 
in reserve. Thus by comparison, it appears that he was under- 
employed till he decided to increase his investment. As we observed 
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earlier, Crusoe has only 24 hours at his disposal. Before the increase 
of investment he used to keep 2 hours in reserve. This gives a kind 
of measure of his unemployment. He was saving this time and yet 
not investing it in the production of currently available consumption 
goods. In the wider sense, every saving is investment. The time kept 
in reserve is not consumed, it is put to productive use. But while it 
thus remains in reserve, it does not actually produce or help to pro- 
duce the goods which compose his currently enjoyable real income. 
For, real income consists only of the goods that are consumed. How- 
ever necessary it may be therefore to keep some time in reserve it 
nevertheless tantamounts to unemployment of time. It is this unem- 
ployment that is decreased when investment is increased. Eventually 
therefore increase of income is brought about by putting unused 
resources into productive use. We conclude, therefore, that Crusoe's 
income can continue to increase till the time-balance reaches its irre- 
ducible minimum. 

One point however remains to be considered in this connection. 
If the income can be increased by reducing time-balance why should 
Crusoe at all maintain an unnecessarily large size of time-balance ? 
Is it possible for Crusoe to be in equilibrium with some of his time 
unemployed? In familiar words, can Crusoe be at a point of under- 
employment equilibrium? Before we answer this question let us see 
how a community stabilises its economy at a point of under-employ- 
ment equilibrium. 

In a community there is underemployment even at the point of 
equilibrium due to the fact that it does not consume enough; it saves 
more and consumes less. And that is again due to the fact that 
money, through which consumption is effected, is not precisely in 
the hands of those who have the want to consume. It therefore lies 
idle. As a matter of fact, money lies idle in cash-balance not only 
when it is not consumed but also when it is not invested. However, 
unless there is consumption, that is, unless there is demand for 
consumption goods, no investment can take place. Hence the root 
cause of accumulation of money-balance beyond the irreducible mi- 
nimum is deficiency of consumption. And, that as we have just 
observed, is due to the fact that in a community money is not distri- 
buted among people in proportion to their wants of consumption. If 
that is the ultimate cause of under-employment equilibrium in a com- 
munity, let us see if it has a parallel in the case of a Crusoe economy. 

Just as a community’s under-employment is due to under- 
consumption, Crusoe’s under-employment is also due to his under 
consumption. But in the case of a community that is possible even in 
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equilibrium because activities are dependent on money -and money 
is not always available where it is needed. The result is that the 
desire and ability to consume do not necessarily go together. In the 
case of Crusoe, activities do not depend on money. What is needed in 
his case is only time. And time is available wherever and whenever 
it is wanted. It would appear therefore that in Crusoe economy 
desire and ability always go together, so that if Crusoe can increase 
his income by reducing his time-balance there is nothing to prevent 
him from doing so. 

This is, in the main, correct. But we know that a man may have 
the desire to consume more than what he is doing and yet not have 
the patience to work harder for it. Crusoe has to be imagined as 
consisting of two personalities; he combines in himself the consumer 
and the producer. As a consumer he gets direct enjoyment and it 
may be that he wants to have a little more of it but cannot induce 
himself to put in more work. That is, he wants more consumption, but 
is not prepared to make adequate saving for the same. Nothing can be 
consumed unless it is produced first (we are concerned here with 
Crusoe-made goods) and production requires the act of saving of 
income (here time). Thus, if Crusoe wants to consume more than he 
is doing at the moment he should first save more. That again means 
that he must sacrifice the present for the sake of a better future. It 
is precisely this that Crusoe may be unwilling to do with the result 
that his consumption may continue to be at a low level—his income 
may remain below the highest possible level. If in such circumstances 
Crusoe could somehow become a little more patient and make up his 
mind to save more, that is, in this case, invest more, the whole pro- 
cess that leads to increase of income would be set into motion. And 
when that happens we can say that Crusoe’s unemployment de- 
creases. He was previously in equilibrium with his resources (time) 
under-employment because he was not willing to sacrifice his present 
for the future. 

We have therefore answered the question that we had put our- 
selves. Crusoe can be in a position of under-employment equilibrium 
and therefore he too can increase his income by increasing his invest- 
ment. And that brings us to the last point to be considered. In the 
case of a community an increase of investment leads to increase of 
income according to the principle of the Multiplier, that is, an 
increase of investment by I causes the income to increase ultimately 
by K times I, where K is called the Multiplier. Let us see if this prin- 
ciple works in the case of Crusoe economy. 

We shall take the liberty here of explaining how the Multiplier 
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works in the case of a community. It is worth while covering the 
familiar ground as it might prepare the way for the understanding 
of the case of Crusoe economy. 

Suppose in an economy a fresh investment of 100 lire takes 
place by banker’s credit. If this investment has to be maintained 
without further credit from banks, savings must also increase by 
the same amount. Savings can increase in either of two ways. First, 
people might either begin to save a larger proportion of their in- 
comes than before, or, second, their income might get increased 
without any change in the proportion of income saved. In the first 
case, we can say that the propensity to consume changes in order to 
bring about equilibrium; in the second, income changes. It is also 
possible for equilibrium to be established with a combination of both 
the changes, that is, partly the income may rise and partly the pro- 
pensity te consume may fall. 

It is now the commonplace of economic knowledge that when 
equilibrium is brought about without any change in the propensity 
to consume, income naturally increases by a multiple of the incre- 
ment of investment. Thus, if the propensity to consume is 4/5, then 
when equilibrium is re-established after an initial increase of invest- 
ment by. 100, income must increase by 500. The Multiplier is said 
to be 5. 

Let us see how such an increase of income can actually be 
brought about. Let the propensity to consume be 1/2. 


Period Investment Income Consumption Saving 

i 100 100 50 50 

2 100 100 + 50 75 50 + 75 

3 100 100 + 75 87.5 125 + 87.5 
4 100 100 + 87.5 93.75 212.5 + 93.75 
5 100 100 + 93.75 96.87 306.25 + 96.87 
6 100 100 + 96.87 98.44 403.12 + 98.44 
7 100 100 + 98.44 99.22 501.56 + 99.22 
8 100 100 + 99.22 99.61 600.78 + 99.61 


We see in the table that in the 8th period the income nearly 
doubles itself and saving becomes approximately equal to annual 
investment. At infinity the income would become exactly double. 
Instead of talking in terms of infinity let us say that in 10 years the 
income becomes exactly double. Within this period of 10 years 1000 
lire will have been invested in all. In the tenth year the annual saving 
equals the annual investment so that thereafter to maintain the level 
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of income at 200 no fresh investment, that is, investment from 
outside the system, would be needed. Within these 10 years total 
saving becomes 900, while the saving during the 10th year is 100. 
The 1000 lire at the end of 10 years divide themselves into saving 
of 900 and expenditure or consumption of 100. The 10th year adds 
100 to the previous saving of 800, and it comes out of the income 
of the 10th year. The income of the 10th year is 200 out of which 
100 is spent on consumption and 100 saved. 

Since the propensity to consume is 1/2, the income has become 
double of additional investment. Strictly speaking it takes an infinite 
number of years for this result to be obtained. Now since all told 
1000 lire have been invested and these have come from bank loans, 
let us see whether this amount is repaid or continues to be a perma- 
nent debt. And we shall further enquire as to what happens to the 
900 lire that have been saved. It is possible for the 900 lire that have 
been saved to be used to pay off the debt to the extent of 900 lire, 
leaving only 100 lire to continue as the net debt. Thus the original 
annual investment-debt of 100 which for some time had gone on 
accumulating is brought to a stable figure of 100 at the end of 10 
years, that is, when the Multiplier has worked itself out fully. 

This is the picture from the financial point of view. The system 
borrowed 1000 lire during 10 years, saved 900 out of these and paid 
them off, leaving a running debt of 100. Thereafter the annual 
investment of 100 continues but without further borrowing by the 
system. The changes brought about by the investment of 1000 lire 
over a period of 10 years can be looked at from the point of view of 
income also. The monetary income of the system has increased step 
by step from 100 to 200 a year. Thereafter it has come to a halt. 
At all stages of the growth of income half the income was saved so 
that the saving went on inereasing till income reached the figure 200. 
Stability of money-income was reached after 10 years. 

And now the changes in the capital structure of the economy can 
be considered. Increased income cannot be obtained without in- 
creased use of factors of production. Thus, we can say that the use 
of borrowed money has brought into operation a continued increased 
use of capital (along, of course, with other co-operating factors). 
Either the annual investment of 100 lire from the savings after 10 
years creates the necessary amount of capital every year or there is 
a permanent increase of capital stock which is maintained from year 
to year with the help of annual investment out of savings. Whether 
the one or the other happens depends on the precise use made of the 
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borrowed money during the period of 10 years. This investment may 
be so made as to produce either consumption goods or capital goods. 
In either case some capital-goods would be needed along with other 
factors. But whereas in the first case a greater use of existing 
factors would be directed to the making of capital goods, in the 
second, it would be directed to the production of consumption goods. 
In the former case there would be a greater increase of consumption 
goods in the initial stages than in the second. Towards the end of the 
period of 10 years, however, the second type of investment would 
overtake the first in the output of consumption goods. In terms of 
consumption goods, therefore, we can say that the investment of 
1000 lire results in increased output of such goods, the actual amount 
of increase depending on the precise use made of the borrowed 
money. We can further say that the use of this money brings into 
greater use the stock of capital goods already in existence or adds 
to such a stock. Incidentally it may be noted that when there are no 
unused resources in the system the former is not possible without 
causing at least in some measure a decrease of consumption goods, 
or capital goods in other lines of production. 

We have to see now how this principle acts in the case of Crusoe. 
In the example given above the propensity to save is 1/2 and so 
the income has increased to double the size of additional investment. 
If now this economy is considered as a whole, or what comes to the 
same thing, if we now consider it to be the case of a Crusoe economy, 
let us see how the phenomenon can be interpreted. 

Let us first talk in terms of money-income to enable us to keep 
close to the example given above. Now, we shall say that Crusoe 
invests 100 lire getting it from an external agency. He goes on 
getting this amount every year for ten years. During this period he 
goes on saving a part of his income that accrues from the invest- 
ment of this borrowed money. At the end of 10 years he has suffi- 
cient saving to pay off 900 lire. Thereafter the 100 lire that he bor- 
rows annually is paid off from his annual saving which becomes 
by then 100 lire. His income after 10 years becomes 200. Out of this 
100 is consumed and 100 is currently saved. In real terms it can be 
argued that Crusoe builds up capital-goods worth 900 lire which 
continuously produce an income of 200 lire a year. This appears in 
real terms as consumption goods worth 100 lire and capital-goods 
(or maintenance of capital-goods) worth 100 lire. 

And now translating this example in terms of time-income so 
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that it may become a full-fletched case of Crusoe economy, let us 
say that 100 lire investment is equal to 1 hour’s work at the pro- 
duction of capital goods and the propensity to consume is 1/2. Let 
us then proceed step by step to draw the parallel between the case of 
a community and Crusoe. 

(1) Crusoe invests one hour of his time daily which means that 
he works for an extra hour every day to produce capital goods. 
(2) He gets this time from an external agency, which means that he 
does not get it by saving an hour—he does not cut down his 
consumption by an hour. And that means, as the arguments above 
have shown, that he gets this hour from his time-balance. It may 
be noted that in the case of a community, borrowing from an exter- 
nal agency has the effect that the community has not to reduce its 
consumption in order to effect additional investment. The same 
‘effect is secured in the case of Crusoe when he gets the time for 
investment from his time-balance. (3) Crusoe goes on getting an hour 
daily from the external agency for 10 days, which means that he 
does not need to save an hour daily in order-to invest it. (4) The 
daily investment of an hour’s time produces a daily income of 1 hour 
out of which he consumes 1/2 hour and saves 1/2 hour (the propen- 
sity to consume being 1/2), which means that of this one hour 1/2 
hour’s time is spent in consuming the additional goods that become 
available the next day and 1/2 hour is spent in producing these con- 
sumption goods. (Recall here the distinction between consumption, 
saving and investment. Consumption consists in consuming consump- 
tion goods, saving consists in producing consumption goods and in- 
vestment consists in producing capital goods). (5) In 10 days Crusoe 
invests altogether 10 hours but saves during the same period 9 hours 
and thereafter 1 hour daily to cover the daily investment of an hour 
so that further borrowing from an external agency is not needed. And 
this means that after 10 days Crusoe saves daily one full hour so that 
no further cutting down of his time-balance becomes necessary. (6) 
After 10 days his daily income increases by 2 hours, meaning that 
after 10 days he has 2 hours’ extra time, one hour to spend on the 
consumption of the additional consumption goods that become avai- 
lable and one hour to save, that is, to spend on the use of capital goods 
in order to produce consumption goods, and lastly (7) The 9 hours 
of saving, completed during 10 days, helps to create capital stock 
which is maintained from day to day with the help of the daily in- 
vestment out of saving, which means that Crusoe is able to build up 
capital equipment which after 10 days produces income as indicated 
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in (6) above and that this equipment is maintained in tact with the 
help of an hour’s work daily ofter 10 days (’). 

What remains now is to see how Crusoe’s income increases by 
stages twice as much as his additional investment. Since we have 
assumed his propensity to consume to be 1/2, we shall have to sup- 
pose that to start with Crusoe is in equilibrium with some such fi- - 
gures as given below. 

(1) He consumes goods (of his own making) for 6 hours. That 
means that his consumption is equal to 6 hours’ income. (2) He con- 
sumes Nature’s gifts for 3 hours. That means that his rest extends 
over a period of 3 hours. (3) He produces consumption goods for 6 
hours. That means that he saves 6 hours or is engaged in consump- 
tion-goods industry for 6 hours. (4) He produces capital-goods for 6 
hours. That is, for 6 hours he is engaged in capital-goods industries. 
And, lastly, (5) he does nothing for 3 hours, keeping that time in 
reserve. In other words, he maintains a time-balance of 3 hours. 

Crusoe is in equilibrium with this pattern of distribution of his 
time income because his saving (of 6 hours) is equal to his invest- 
ment (also of 6 hours), and his investment produces an income (of 
12 hours) half of which is consumed (item 1 above) and half saved 
(item 3 above). This is justified by the propensity to consume being 
1/2. It will be recalled that this is a case of underemployment equi- 
librium. Crusoe would like to work harder and get thereby increased 
real income but he has not the requisite patience for it. He can, if he 
can become a little more patient, increase his income by increasing 
his investment. Let us suppose that he invests an hour more of his 
time, reducing his time-balance to that extent. Assuming that the 
technique of production remains unaltered and there are no dimi- 
nishing returns, this additional investment would result in the pro- 
duction of two hours’ additional income. And assuming his pro- 
pensity to consume to remain the same, he would consume one hour 
of this extra income and save the rest. How is this result brought 
about? The table below shows that 1 hour’s investment in the first 
period produces an income directly of 1 hour. Propensity to consume 
being 1/2, 1/2 hour’s income is consumed and 1/2 hour’s income is 


(*) The conditions for the Multiplier to act are brought to clear light by 
these considerations. The point (2) above shows that for the multiplier to act 
there must be some unused resources. The point (3) shows that there should be 
credit elasticity. The point (4) shows that the propensity to consume should not 
change during the process of expansion of income. And the point (5) shows that 
saving should be utilised to pay off the debt (they should not inflate cash-ba- 
lances) so that the necessity of infinite elasticity of credit may be obviated. 
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saved. In the next period with 1 hour’s investment repeated, the 
income rises to 11% hours, of which 3/4 hour’s income is again 
consumed and 3/4 hour’s income is saved. This process goes on till 
at infinity the daily income becomes 2 hours, out of which 1 hour’s 
income is consumed and the other hour’s income is saved. 


In Hours 
Period Investment Income Consumption Saving 
1 1 1 1/2 1/2 
2 1 tefl 2 3/4 1/2 + 3/4 
3 1l 1 + 3/4 7/8 11/4 + 7/8 
4 1 1 + 7/8 15/16 2 1/8 + 15/16 
5 1 1 + 15/16 31/32 3 1/16 + 31/32 
6 1 1 + 31/32 63/64 4 1/32 + 63/64 
7 1 1 + 63/64 127/128 5 1/64 + 127/128 


This process has to be understood in the context of Crusoe eco- 
nomy. When Crusoe reduces his time-balance by an hour and invests 
this time, it means that he works for an hour more on the produc- 
tion of capital goods. The next day the increased supply of capital- 
goods is used to produce consumption goods. And since, ex hypo- 
thesis, the production of consumption goods and their consumption 
take equal time, we can say that 1/2 hour would be devoted to the 
production of consumption goods and 1/2 hour to their consumption. 
That is equivalent to the equal distribution of income (measured all 
along in terms of time) between spending and saving. The day after, 
the investment of an hour’s time out of his time-balance is continued. 
But half of this, that is 1/2 an hour, goes to maintain the production 
of capital goods (required to produce consumption goods) as on the 
previous day, leaving only 1/2 an hour of additional investment. This 
results in further additional production of capital goods which are 
utilised the next day to produce consumption goods. As before, there- 
fore, this investment leads to 1/4 hour devoted to the production 
of consumption goods and 1/4 hour to their consumption. On the 
whole therefore 3/4 hour is spent on the production and 3/4 hour 
on the consumption of consumption goods. The following day Crusoe 
would need 3/4 hour’s investment to maintain this position, so that 
there would be only 1/4 hour of fresh investment. And this fresh 
investment would lead as before to 1/8 hour of additional time de- 
voted to production and 1/8 hour to consumption of consumption 
goods on the day after. And so the process would go on and the pro- 
duction (and therefore the consumption) of consumption goods 
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would go on increasing by stages till it reached the figure of 
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That is, in the end Crusoe would find himself devoting one extra 
hour to the production of consumption goods and one extra hour to 
their consumption. Thus one hour of additional investment would lead 
to 2 hours of additional income. (Remember here that income con- 
sists of, or is measured by, the time spent on the production and con- 
sumption of consumption goods and is equivalent to expenditure and 
saving in the case of a community). In the end therefore Crusoe is 
occupied for three hours more than before. Of these three hours one 
hour has come, as we have seen, from his time-balance, which has 
now been reduced to two hours. From where have the other 2 hours 
of time come? Mathematically, it can come from the time that is spent 
either on the production of consumption goods or on their consump- 
tion. Or, again, it can come from the time that is spent on the 
enjoyment of Nature’s gifts. Thus, we can say that in order that Cru- 
soe’s income may increase as indicated by the Multiplier, it is neces- 
sary that he should devote now two hours’ less time to production or 
consumption of consumption goods or to the enjoyment of Nature’s 
gifts. In simple words, it becomes necessary for Crusoe to take less 
rest, quicken his production activity or shorten the process of 
consumption. And this again implies that he should have less leisure 
and/or adopt new ways of producing consumption-goods. 

As a matter of fact, in order to balance utility at the margin, 
Crusoe adopts all the three ways to get the two hours of additional 
time. And if our analysis is correct, it follows that increased invest- 
ment has necessarily to be accompanied by (1) curtailment of 
leisure, (2) adoption of more efficient—quicker—technique of pro- 
duction and (3) quicker consumption of goods and services. Crusoe’s 
life therefore becomes a busier one with less leisure and more hectic 
activities. And do we not find the same thing to-day in our modern 
economies? Have we not more money-income but less leisure aind less 
time to spend on the consumption of all available goods and services? 
Does not our ever-increasing investment deprive us of leisure to 
enjoy and appreciate Nature and does it not lead to improper and 
undigested use of national wealth? The answer to these questions are 
obvious enough. That improper utilisation of Nature’s gifts and 
man-made wealth must follow ever-increasing investment is proved 
by the logic of Crusoe economy. Is it not better therefore for a com- 
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munity, as it is for Crusoe, to remain satisfied at the (so-called) 
under-employment stage, rather than attempt to reach the full- 
employment level? 


RIASSUNTO 


Reddito ed occupazione nell'economia di Crusoe 


L’articolo studia l’effetto dell'impiego del reddito sull’occupazione. Le in- 
fluenze più importanti possono essere viste chiaramente in funzione nel caso di 
Robinson Crusoe. Il suo reddito pud essere calcolato in termini di tempo. Egli 
può o spendere o risparmiare il suo tempo-reddito, dando luogo rispettivamente 
ad atti di consumo e di produzione. Egli può spendere o consumare o i propri 
beni o i doni della Natura. Similmente, egli può risparmiare o produrre i propri 
beni o quelli offerti dalla Natura. Ne conseguono così quattro modi di utilizzare 
il tempo-reddito; egli può consumare per qualche tempo, riposare per qualche 
tempo, produrre per qualche tempo e tenere qualche tempo in riserva. Questi 
quattro modi hanno la loro controparte in una economia sociale che può im- 
piegare il suo reddito monetario pure in quattro usi. Essa può spenderne una 
parte, può tesaurizzarne una parte, può investirne (attraverso il risparmio) una 
parte ed, infine, tenerne una parte in contanti. 

La decisione di ripartire il reddito fra spesa e risparmio è determinata da 
fattori non tecnologici e dà luogo all’uso in una certa proporzione di beni di con- 
sumo e beni di produzione. L’equilibrio richiede che tale proporzione sia uguale 
alla proporzione in cui i due tipi di beni sono fabbricati. Questa condizione, come 
esposto nell’articolo, può essere variamente espressa — la proporzione deter- 
minata da fattori non tecnologici (psicologici) dovrebbe essere uguale a quella 
determinata da fattori tecnologici; il fenomeno ex-ante dovrebbe essere uguale 
al fenomeno ex-post; il risparmio dovrebbe essere uguale all’investimento. 

Se Crusoe non è in equilibrio, nell’articolo si dimostra come egli sia par- 
zialmente disoccupato e come aumentando il suo investimento egli possa ridurre 
la sua disoccupazione. Egli può aumentare il suo investimento (il tempo im- 
piegato nella produzione di beni capitali) soltanto dedicando meno tempo altrove. 
Vi sono quattro modi di fare ciò, due dei quali però conducono ad una dimi- 
nuzione del reddito reale. Si considera allora come l’aumento dell’investimento 
può condurre effettivamente all’aumento del reddito reale. Ciò richiede le se- 
guenti condizioni: 1) la tecnica di produzione dovrebbe cambiare e 2) il bilancio 
del tempo dovrebbe diminuire se necessario. Ciò corrisponde alle condizioni che 
una comunità può avere maggior reddito reale da un accresciuto investimento, 
soltanto se essa adotta metodi di produzione più capitalizzati e riduce i suoi 
averi in contanti. 

Se Crusoe può aumentare il suo reddito reale ciò deve essere perchè prece- 
dentemente egli era disoccupato. Si dimostra in qual senso egli era disoccupato. 
Nel corso di tale spiegazione si chiarisce che il reddito (e l'occupazione) di 
Crusoe può continuare ad aumentare fino a che il bilancio del tempo è compresso 
al minimo irriducibile. 

L’aumento dell’investimento da parte di Crusoe conduce all'aumento del 
reddito secondo il principio del moltiplicatore. Si dimostra come operi tale prin- 
cipio. Nel corso di tale spiegazione sono indicate le condizioni necessarie per 
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l’operare del moltiplicatore. In parole semplici, Crusoe deve prendersi meno 
riposo, accelerare le sue attivita di produzione o accorciare il processo di con- 
sumo. E cio implica che egli dovrebbe avere meno agi e adottare metodi di pro- 
duzione tecnicamente pit efficienti ed accorciare il processo di consumo. Cid 
spiega come nelle nostre economie moderne il reddito crescente sia accompagnato 
da minori agi e dall’uso accelerato ed improprio dei beni di consumo. L’articolo 
termina con una nota deprimente: « Non è percid meglio per una comunita, 
come lo è per Crusoe, rimanere soddisfatto alla (cosidetta) fase di sotto-occu- 
pazione, piuttosto che tentare di raggiungere il livello di piena occupazione? » 


RESUME 


Revenu et emploi dans l’economie de Crusoé 


L’article étudie les effets de l’emploi du revenu sur l'emploi de la main 
d'oeuvre. On peu reconnaître les influences fondamentales d’une façon très claire 
dans les cas de Robinson Crusoé. Son revenu peut étre calculé en terme de temps. 
Il peut soit dépenser, soit économiser son « revenu-temps », et de cette façon, il 
peut consommer ou produire. Il peut dépenser ou consumer soit ses biens per- 
sonnels soit les dons de la Nature. Il en résulte quatre possibilités d’utilisation 
pour son «revenu-temps », c’est-à-dire, il peut consommer une partie de son 
temps, en utiliser une autre partie pour se reposer, produire pendant quelque 
temps et garder le reste du temps en réserve. Ces possibilités ont leur contre- 
partie dans une économie sociale qui peut elle aussi employer son revenu mo- 
nétaire à quatre usages différents. Elle peut dépenser une partie, en thésauriser 
une autre, elle peut investir (par la voie des économies) et en garder une partie 
comptant. 

La décision de diviser le revenu entre les dépenses et les économies est 
déterminée par des facteurs non technologiques et donne lieu à l’usage de biens 
de consommation et de biens d’investissement dans une certaine proportion. L’é- 
quilibre demande que cette proportion soit égale à la proportion dans laquelle 
ces deux catégories de biens son produits. Cette condition peut être exprimée de 
différentes. façons comme il est démontré dans l’article: la proportion détermi- 
née par des facteurs non technologiques (psychologiques) devrait être égale à 
celle qui est déterminée par des facteurs technologiques; le phénomène ex-ante 
devrait être égal au phénomène ex-post; les économies devraient être égales aux 
investissements. 

Si Robinson ne se trouve pas en équilibre, l’article démontre comment il est 
inoccupé en partie et comment il peut en augmentant ses investissements 
(c’est-à-dire le temps qu'il emploie à produire des biens d'investissement) 
réduire son chômage, simplement en employant moins de son temps à d’autres 
occupations. Il a quatre possibilités dont deux résultent en une diminution du 
revenu réel. L’auteur étudie la façon dont une augmentation des investissements 
peut conduire à une augmentation du revenu réel. Il trouve les conditions sui- 
vantes: 1) que la technique de production change et 2) que la balance de son 
temps diminue en l’occurence. Ceci correspond au fait qu’une communauté peut 
obtenir une augmentation du revenu réel par un accroissement des investisse- 
ments, à condition qu’elle adopte des méthodes de production plus capitalistes et 
réduise ces avoirs comptants. 


Robinson Crusoé peut augmenter son revenu réel seulement s’il était inoc- 
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cupé avant. L’auteur démontre dans quel sens il était inemployé. Au cours de 
cette explication, il est démontré que le revenu (et l’occupation) de Robinson 


x 


peut continuer à augmenter jusqu’à ce que le temps de repos qui lui reste soit 
réduit au stricte minimum. 

L'augmentation des investissements par Crusoé résulte en une augmenta- 
tion du revenu selon le principe du multiplicateur. L’auteur démontre la facon 
dont ce principe agit et définit les conditions nécessaires à Vopération du mul- 
tiplicateur. En d’autres termes, il est nécessaire que Crusoé prenne moins de 
repos, qu’il accélére ses activités productrices ou qu’il raccourcisse le processus 
de consommation. Ceci implique qu’il doit avoir moins de loisir et adopter des 
méthodes techniques de production plus efficientes et accélérer sa consommation. 
Ceci explique comment dans nos économies modernes, une augmentation du 
revenu est accompagnée par une diminution de loisir et d’un usage accéléré de 
biens de consommation. 

L’article se termine sur une note déprimante: « Ne serait-il pas préférable 
pour une communauté, comme c’est le cas pour Crusoé, de rester satisfait au 
stade du «sous-emploi» plutôt que d’essayer d’atteindre le niveau du plein 
emploi? » 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einkommen und Beschaeftigung in einer Crusoe Wirtschaft 


Der Verfasser untersucht die Wirkung der Einkommensverwendung auf die 
Beschaeftigung. Die grundlegenden Einfluesse lassen sich am Klarsten im Falle 
Robinson Crusoes erkennen. Man kann sein Einkommen in Zeiteinheiten berech- 
nen. Er.kann dieses Zeiteinkommen entweder ausgeben oder ersparen, indem er 
entweder konsumiert oder produziert. Er kann entweder seine eigenen Gueter 
oder die Geschenke der Natur ausgeben oder konsumieren. In aehnlicher Weise 
kann er seine eigenen Gueter oder die von der Natur beigestellten ersparen oder 
produzieren. Daraus ergeben sich vier moegliche Arten der Verwendung des 
Zeiteinkommens, naemlich: er kann einige Zeit konsumieren, einige ruhen, 
einige produzieren und einige in Reserve halten. Dies findet sich auch in einer 
Gemeinschaftswirtschaft, die ihr Geldeinkommen auf vier verschiedene Arten 
verwenden kann. Sie kann einen Teil ausgeben, einen Teil horten, sie kann 
investieren (durch Ersparnisse) und kann einen Teil in barem halten. 

Die Entscheidung das Einkommen auf Ausgaben und Ersparnisse aufzu- 
teilen wird durch nicht-technologische Faktoren bestimmt und fuehrt zur Ver- 
wendung von Konsum- und Produktivguetern in einem bestimmten Verhaeltnis. 
Gleichgewicht setzt voraus, dass dieses Verhaeltnis gleich, dem sein sollte in 
welchem die beiden Arten von Guetern erzeugt werden. Diese Bedingung kann, 
wie in der vorliegenden Abhandlung gezeigt wird, auf verschiedene Weise ausge- 
drueckt werden — der Teil,-der durch nicht-technologische Faktoren (psycholo- 
gische) bestimmt wird, sollte gleich dem sein, der durch technologische bestimmt 
wird; die ex-ante Erscheinung sollte der ex-post Erscheinung gleich sein; 
Ersparnisse sollten den Investierungen gleich sein. 

Der Verfasser zeigt, wie Crusoe, wenn er nicht im Gleichgewicht ist, teil- 
weise unbeschaeftigt ist und wie er durch Erhoehung seiner Investierungen (die 
Zeit, die zur Erzeugung von Produktivguetern verwendet wird) seine Beschaef- 
tigungslosigkeit vermindern kann, indem er einfach weniger Zeit fuer anderes 
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verwendet. Vier Wege hiezu stehen ihm offen, von denen aber zwei zu einer 
Verminderung des Realeinkommens fuehren. Es wird ferner untersucht wie eine 
Erhoehung der Investierungen tatsaechlich zu einer Erhoehung des Realein- 
kommens fuehren kann. Zwei Voraussetzungen muessen erfuellt sein: 1) die 
Produktionstechnik muss geaendert werden und 2) sein Zeitueberschuss muss 
abnehmen, falls er benoetigt wird. Dies entspricht fuer eine Gemeinschaft der 
Bedingung; dass sie mehr Realeinkommen nur dann haben kann, wenn sie ka- 
pitalintensivere Produktionsmethoden anwendet oder ihre Kassahaltung er- 
maessigt. 

Crusoe kann sein Realeinkommen nur erhoehen, falls er vorher unbeschaef- 
tigt war. Es wird gezeigt in welchem Sinne er unbeschaeftigt war. Es 
wird auch klargelegt, dass Crusoes Einkommen (und Beschaeftigung) so lange 
zunehmen koennen bis die ihm zur Verfuegung stehende Zeit auf das unbedingt 
erforderliche Minimum herabgedrueckt erscheint. 

_ Crusoes Erhoehung der Investierungen fuehrt zur Einkommenserhoehung, 
wobei das Prinzip des Multiplikators anzuwenden ist. Es wird dargestellt wie 
dieses Prinzip wirkt. Die Bedingungen, die fuer Wirkungsmoeglichkeit des Mul- 
tiplikators erfuellt sein muessen werden klargelegt. In einfachen Worten: 
Crusoe muss weniger Musse nehmen, muss seine produktive Taetigkeit beschleu- 
nigen oder den Konsumprozess verkuerzen. Dies bedeutet, dass er weniger Musse 
haben, wirksamere Produktionsmethoden anwenden muss und auch seine Gue- 
terverwendung beschleunigen sollte. Dies erklaert warum in unseren modernen 
Volkswirtschaften Einkommenserhoehungen mit verminderter Musse und besch- 
leunigter Verwendung von Konsumguetern Hand in Hand geht. Der Verfasser 
endet mit einer deprimierenden Note: « Waere es deshalb nicht besser fuer eine 
Gemeinschaft, so wie es fuer Crusoe der Fall ist, sich mit dem sogenannten Unter- 
beschaeftigungsstadium zufrieden zu geben und nicht die Vollbeschaeftigung 
anzustreben? ». 


RESUMEN 


Rédito y ocupación en la economía de Crusoe 


Estudia, el artículo, el efecto del empleo del rédito sobre la ocupación. Las 
influencias más de interés se las puede ver claramente en actuación si consi- 
deramos el caso de Robinsón Crusoe. Su rédito puédeselo calcular en términos 
de tiempo. Puede él ya gastar, ya ahorrar su tiempo-rédito, originándose de 
ello ya actos de consumo, ya de producción, respectivamente. Puede él gastar, o 
puede consumir sus propios bienes o los dones de la Naturaleza. Igualmente, 
puede él o ahorrar o producir sus propios bienes o bien los que la Naturaleza le 
brindare. De ahí derivan cuatro modos de utilizar el tiempo-rédito, a saber: 
puede él consumir durante algún tiempo, descansar durante algún tiempo, 
producir durante algún tempo, y guardar algún espacio de tiempo para lo por- 
venir. Estos cuatro modos tienen su contraparte en una economía social que 
puede emplear su rédito monetario también para cuatro usos. Puede ella gastar 
una parte, atesorar una parte, invertir (por medio del ahorro) una parte, y, 
por fin, guardar una parte en dinero contante. 

La decisión de repartir el rédito entre gasto y ahorro la determinan factores 
no tecnológicos, y da lugar al uso de cierta proporción de bienes de consumo y 
bienes de producción. El equilibrio requiere que esta proporción sea igual a la 
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proporción en que los dos tipos de bienes son fabricados. Esta condición, según 
el artículo la expresa, se la puede manifestar variamente — la proporción que 
factores no tecnológicos (psicológicos) determinan debería ser igual a la deter- 
minada por factores tecnológicos; el fenómeno ex-ante debiera ser igual que el 
fenómeno ex-post, debiera el ahorro ser igual a la inversión. 

Case de no estar Crusoe en equilibrio, se demuestra por el artículo que es 
él parcialmente desocupado y que al aumentar su inversión, puede él reducir 
su desocupación. Él puede aumentar su inversión (el tiempo empleado para la 
producción de bienes capitales) tan sólo con destinar menor tiempo para otras 
faenas. Hay cuatro modos para conseguirlo, pero dos de ellos acarrean dismi- 
nución de rédito real. Se considera entonces cómo puede el aumento de la in- 
versión acarrear efectivamente aumento del rédito real. Esto necesita las con- 
diciones siguientes: 1.) la técnica de producción debería variar y 2) el balance del 
tiempo debería disminuir caso de ser necesario. Esto corresponde a las condi- 
ciones de que puede una comunidad tener mayor rédito real por haber acre- 
centado la inversión, tan sólo si ella adoptare métodos de producción más capi- 
talizados y redujere sus bienes de dinero contante. 

Caso de poder Crusoe aumentar su rédito:real, esto debe realizarse por 
haber estado él desocupado antecedentemente. Se demuestra cuál es el sentido en 
que hallábase él desocupado. Durante el curso de esta explicación se aclara que 
el rédito (y la ocupación) de Crusoe puede continuar aumentando hasta que el 
balance del tiempo esté compreso hasta un mínimo irreductible. 

El aumento de la inversión por parte de Crusoe acarrea el aumento del 
rédito conforme al principio del multiplicador. Se demuestra cómo este principio 
actúa. Durante el curso de esta explicación se indican las condiciones necesarias 
para la actuación del multiplicador. Expresándonos sencillo, debe Crusoe descan- 
sar menos, acelerar sus actividades de producción o bien abreviar el proceso de 
consumo. Trae esto consigo que debería él vivir menos holgadamente y adoptar 
métodos de producción más eficientes técnicamente y abreviar el proceso de con- 
sumo. Esto explica el porqué en nuestras economías modernas, al rédito cre- 
ciente le acompañan menores comodidades y el uso acelerado e impropio de 
bienes de consumo. Termina el artículo en una advertencia desalentadora: « ¿ No 
sería pués acaso mejor, para una comunidad, como lo es para Crusoe, quedarse 
satisfecho con la (así llamada) fase de sub-ocupación, antes que procurar 
alcanzar el nivel de plena ocupación? ». 


DEVALUATION, COST INFLATION, 
AND THE SUPPLY OF EXPORTS(*) 


MICHAEL MICHAELY 


In post-war discussions of devaluation, it has been frequently as- 
serted that devaluation under contemporary circumstances may well 
induce a wage-price spiral, which will eliminate any favorable effects 
devaluation might otherwise exert. In this paper, we shall examine 
whether and under what conditions this assertion is warranted, and 
what are its implications. For this purpose a model will be cons- 
tructed which, while inevitably making numerous simplifications, is 
believed to reflect in its main assumptions various economies in 
which the problem of devaluation has been of practical significance. 


I. - The Model. 


An assumption which will be retained throughout is that deva- 
luation cannot reduce imports except by diminishing the supply of 
foreign exchange. This assumption is called forth not merely for 
the sake of simplicity. In many, probably most contemporary eco- 
nomies contemplating devaluation a large excess demand for imports 
exists, held unsatisfied by a system of foreign-exchange control, 
import quotas and similar measures; the «welfare value» of imports 
thus becomes considerably higher than the value of exports or of 
domestic goods and services ('). A country in this position would 
consider devaluation not as a means of reducing imports — which a 
« moderate » devaluation, that is, one which does not eliminate 
completely the excess demand and restores the free market for im- 


(*) I am indebted to Professors FRITZ MACHLUP and CARL F. CHRIST, Drs. 
ALLAN G. B. FISHER and J. J. POLAK, Mr. RICHARD W. RICHARDSON, and mem- 
bers of the Political Economy Seminar at the Johns Hopkins University, for 
helpful discussions and detailed comments on earlier drafts of this paper. Errors 
of any kind, or awkwardness of exposition are, of course, my sole responsibility. 

() For a discussion of this aspect, see SIDNEY S. ALEXANDER, Devaluation 
versus Import Restrictions as an Instrument for Improving Foreign Trade Ba- 
lance, INTERNATIONAL MONETARY FUND, « Staff Papers », Vol. I, April, 1951, pp. 
379-395. 
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ports, will not accomplish; devaluation is looked for rather as a 
means of increasing imports, by increasing the means to pay for 
them, or of preventing reduction of imports, threatened by an 
expected decline in the sources of foreign exchange currently used 
to finance imports. 

The value of imports in any period will thus equal, in our system, 
the amount of foreign exchange supplied, both before and after de- 
valuation. The supply of foreign exchange is composed, in the model, 
of the proceeds of exports, and of a foreign grant available to the 
government at a given monthly rate. There exists, thus, an import 
surplus equal to the foreign grant. The purpose of devaluation, we 
assume, is to prevent a decline in the supply of foreign exchange 
threatened by an expected reduction in the foreign grant. Foreign- 
exchange receipts for exports have to be increased to offset the 
decline in foreign aid. We assume that the timing of the two changes 
is such that total supply of foreign exchange, and hence the volume 
of imports, are kept constant. 

Furthermore, we assume that devaluation can do nothing to 
make the physical quantity of exports increase (in other words, the 
supply of exports is « completely inelastic » with respect to the 
results of devaluation taken as a whole). The reader may wonder, 
at this point, whether there is any sense in proceeding with the ana- 
lysis; while looking for the impact of devaluation on exports, we 
make the assumption that it is nil. Our purpose, however, is to 
employ an indirect proof, that is, to see whether this assumption 
can be retained in spite of the effects devaluation is liable to have 
on various important variables, or whether the assumption will have 
to be dropped as untenable because under the pressure of the una- 
voidable effect resources will shift to the export industries and allow 
the quantity of exports to increase. 

The starting position will be one of full employment; hence, the 
total national product of the economy in question cannot increase in 
real terms. At the same time, we recall, it is assumed that the quan- 
tity of imports is constant. An increase of exports, in such a setting, 
means necessarily a reduction of real domestic absorption (where 
« real domestic absorption » means the quantity of production, plus 
the quantity of imports and minus the quantity of exports) (’). 
Unless somebody in the economy is ready or can be forced to bear 


(*) See the discussion in SIDNEY S. ALEXANDER, Effects of a Devaluation on 
a Trade Balance, INTERNATIONAL MONETARY FUND, « Staff Papers», Vol. II, 


April, 1952, pp. 263-278. 
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that reduction, to take a real cut in absorption, exports cannot rise. 
If the (average and marginal) propensity to spend is unity, as will 
be assumed in the model, this reduction in absorption can be brought 
about only by a cut in personal real income, which we shall term 
here « the burden of successful devaluation ». Translated into prices, 
the meaning of the statement that somebody or, for practical pur- 
poses, one or some productive factors take a real cut in their income 
is that one or some factor prices must be reduced relatively to the 
price level of commodities. If the latter rises, the prices of factors 
that carry the burden of devaluation must be fixed, or at least fail 
to rise as much as the price level, so that the real income of these 
factors can be reduced. 

A variety of situations has to be analyzed before the implications 
of this model become clear. There is, first of all, the situation where 
no one can be made to carry the burden, so that devaluation must 
eventually be futile. Even in this situation, however, some factors 
may bear a cut in their real income during the transition phase until 
the effects of devaluation are fully worked out. The process of tran- 
sition may in some occasions be so extended as to be practically more 
important than the ultimate outcome, the new «equilibrium». Hence, 
the transition process must be carefully analyzed. Other situations to 
be examined are those in which some « factors » are forced in va- 
rious ways to accept the incidence of the burden, during the transi- 
tion stage as well as beyond it. 

Attention to the process of adjustment suggests the use of 
period analysis. The « period » in this model is determined by the 
« expenditure-income » lag, so that incomes are received and spent 
only once during the period. Total domestic production is unchanged 
throughout the process and, with physical imports and exports 
unchanged, the amount of goods sold in the domestic market is also 
constant. Thus, an index of price movements is constructed by divi- 
ding the total outlay in any period by the total outlay of the initial 
period. We shall define an « equilibrium period » as one in which the 
price level is the same as that of the preceding period. 

A cardinal assumption in the model is that employers can (and 
in disequilibria do) borrow freely in order to finance rising cost 
throughout each period. This will be done, for example. under a po- 
licy of the central bank explicitly aimed to prevent the interest rate 
from rising, and to supply the commercial banks continuously with 
adequate reserves; and under a policy of commercial banks to meet 
all requests for producers’ loans without any concern about risks or 
liquidity. This assumption is essential since it allows us to disregard 
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the amount of money (including bank deposits) as one of the inde- 
pendent variables determining prices of commodities and factors; 
combined with other assumptions yet to be enumerated (especially 
those concerning the manner of determining wages and prices), it 
implies a condition of « cost inflation », that is, it prescribes a 
model in which commodity prices are determined by costs, and the 
amount of means of payments adjusts itself accordingly (). Later, 
we shall see in what important ways will the consequences of deva- 
luation differ when the supply of credit is not unlimited. 

Let us now state the more specific assumptions, with the proviso 
that some of them will be varied later in the analysis. 

Total money income in each period will be equal, in the model, 
to total money outlay during the period (that is, we shall abstract 
from outlays that are not at the same time income payments, such 
as interfirm payments like purchases of domestic raw materials). 
The « income » concept used here will be somewhat different from 
the usual one. Incomes will be composed of (a) wages in «domestic» 
industries (that is, industries whose product is not exported), (b) pro- 
fits in these industries, (c) wages in export industries, (d) profits 
in export industries; in addition there is the « income » of the go- 
vernment from the foreign grant (there are no taxes in the system), 
which is divided into (e) wages of government employees (fixed in 
number), and (f) a surplus, if there is any, of the foreign grant over 
the government wage payments, which is assumed to be spent in the 
form of direct personal subsidies (’). 

Imports are divided into three kinds: Consumer goods, raw ma- 
terials for domestic production, and raw materials for export in- 
dustries. In the last group one may include items like sales cost 
abroad, cost of foreign transportation and similar cost items that 
have to be paid in foreign currency. i 


(*) Similar models of «cost inflation » can be found in J. J. PoLAK, On the 
Theory of Price Control, « Review of Economic Statistics >, Vol. XXVII, Fe- 
bruary, 1945, pp. 10-16; RALPH TURVEY, Period Analysis and Inflation, « Eco- 
nomica », New Series, Vol. XVI, August, 1949, pp. 218-227, and Some Aspects of 
the Theory of Inflation in a Closed Economy, « Economic Journal >, Vol. LXI, 
September, 1951, pp. 531-543; JAMES DUESENBERRY, The Dynamics of Inflation, 
« Review of Economics and Statistics », Vol. XXXII, May, 1950, pp. 144-149; 
FRANKLYN D. HOLZMAN, Income Determination in Open Inflation, « Review of 
Economics and Statistics », Vol. XXXII, May, 1950, pp. 150-158; R. M. Goopwin, 
A Note on the Theory of the Inflationary Process, « Economia Internazionale », 
Vol. V, Febbraio, 1952, pp. 1-22. 

(?) These assumptions, it should be recognized, take out of the scope of this 
paper the discussion of the important effects devaluation may have through the 
changes it may bring in the government’s real revenues and expenditures. 
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Wages are regulated by the government or, alternatively, by a 
collective contract between two big associations, of labor and em- 
ployers (the latter including the government as well as private em- 
ployers). Wages are adjusted at the end of each period, and are de- 
termined for the next period so as to be raised in the full proportion 
of the price increase of the current period. Prices, on the other hand, 
are assumed to be raised at the beginning of each period on the basis 
of the new cost calculations for all products. In the conventional lan- 
guage, the « coefficient of adjustment » of wages (for living cost) is 
unity, though with a time lag of one income period. 

Prices in the domestic market are controlled; they are determin- 
ed by the « cost plus » method, that is, by adding profits as a cer- 
tain percentage of costs, while « costs » include wage payments and 
costs of imported raw materials. Domestic raw materials, to repeat, 
are abstracted from, since they are composed again of labor, import- 
ed raw materials and, probably, domestic ones, which are again di- 
vided into the same segments and so on indefinitely. Inclusion of do- 
mestic raw materials would complicate the system significantly 
while, apparently, not modifying substantially the conclusions of the 
simpler model. 

There is no lag in the adjustment of profits and prices to chan- 
ges in costs in the domestic industries. (This assumption explains 
why prices are increased at the beginning of each period, wages 
being determined at the end of the preceding one). Profits in the ex- 
port sector are not determined by the authorities but are derived as 
residuals, after costs of imported raw materials and wage payments 
are deducted from the gross revenues received by exporters. Wages 
in the export sector are adjusted in the same way as wages of em- 
ployees of the government and of domestic industries. 

The following notations will be used, all magnitudes represent- 
ing money values expressed in terms of the domestic money unit: 


Y = total incomes. 

W = wage payments in domestic industries. 

P — profits in domestic industries. 

G — government income from foreign grants (— government 
wage payments + personal subsidies). 

X = income from exports, net of re-exported imports (— wage 


payments in the export industries + exporters’ profits, 
where « exporters » stands for entrepreneurs in the ex- 
port sector). 

M = the imports component in domestic production (— total 
imports — re-exports — imports of finished eonsumers 
goods), 
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It will be assumed, in order to trace the effects of devaluation, 
that the last period before devaluation was an equilibrium period. It 
will be denoted by the subscript O, while the equilibrium period 
after devaluation, if one is reached, will be denoted by the sub- 
script e. 


II. - Devaluation under Full Adjustment of Factor Prices. 


Starting at the end of period O the currency is devalued in the 


1 
proportion ma (that is, X > 1, and the price of foreign money beco- 


mes k times its former price). This will raise immediately the share 
of the government and exporters in real income by raising the value 
of their foreign exchange receipts in terms of domestic currency. The 
assumptions of the model, however, imply that labor and domestic 
employers insist on their former share in the real national income. 
They can achieve it only if their incomes increase in the same pro- 
portion as the incomes of exporters and of the government. This 
will be proved now in a formal way. 

We know that, for each period, 


(1) Y=W+P+G+X, 

that is, total expenditures in the commodity market equal total 
money income, which is the sum of wages in the domestic sector, do- 
mestic profits, income of the government, and income from exports. 


Profits, it has been assumed, are determined by the « cost plus » 
method, that is, 


(2) P=a(W + M), 


where a is the approved proportion of profits to costs-of-production- 
excluding-profits. By (1), we have, for period O 


(3) Yo = Wo + Po + Go + Xo, 
and for period E, 
(4) Yo = We + Pe + Ge + Xe. 


Wages, we assumed, are fully adjusted to price-level movements 
and are determined for each period according to the price index for 
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the preceding period. Since, however, O and E are « equilibrium » 
periods, 


Y 


(5) We => Wo Y ’ 


remembering that total outlays determine the price index. Regar- 
ding profits, we have, by (2), Po = a (Wo + Mo), and P, = 
a (W. + M.), so that 


We + Me 


(6) Pa => Py . 
Wo + Mo 


We also know that, since exports are constant in quantity, and, 
hence, in value in terms of foreign money, their value in domestic 
currency rises, so that 


(7) pe P.TT 
and since the foreign money value of the foreign grant is unaffected 
by devaluation, its domestic currency value increases, 
(8) Ge = AG. 
By our assumption that total imports and their composition do 


not change after devaluation, we see also that the value of imported 
raw materials for domestic production rises in the local currency, 


(9) Me — k Mo. 
From (4), (5) and (6), 


Ve We + M 
Ye=W y pr iar Si tS, 
y Wo + Mo 


It can be shown that by using (3), (7), (8) and (9), and by ma- 
king the necessary transformations, the outcome will be 


Ve ha Yo Me = Wo M, +Wo Ge +Wo Xe 
Yo Yo Mo — Wo My + Wo Go + Wo Xo 


| By (7), (8) and (9), we know that every term in the numerator 
is k times its respective term in the denominator, so that 


Ye 


(10) Yo 


— k, or Ye ——} kYo. 
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As has intuitively been expected, the assumptions of our model 
provide the outcome that when equilibrium has been reached the 
price level will have risen in the full proportion of the devaluation. 
Domestic wages and profits and domestic prices will have increased, 
eventually, just as much as import prices. Expressed in foreign 
money, prices in the equilibrium periods before and after devalua- 
tion would be the same, so that devaluation is completely ineffective. 
However, before moving on to modifications of the model that will 
yield different conclusions, it may be remunerative to examine, by 
means of an illustrative table, not only the equilibrium period after 
devaluation but also the transition stage, that is, the time between 
the devaluation and the ultimate achievement of equilibrium. 

Table 1 is an illustration of a typical period analysis, through 
which the development of various variables in the system can be 
traced. The price of foreign currency is doubled at the end of the i- 
nitial equilibrium period O, that is, k — 2. All the variables behave 
according to the pattern assumed in our model. 

In period O, wage payments in the domestic industry are 1200 u- 
nits of domestic currency, and the value of imports used in domestic 
production is 400. Profits in the domestic industries, assumed to be 25 
percent of costs, are 400. The value of the foreign grant (in domestic 
currency) is 300, and it is all spent in the form of wages to govern- 
ment employees. The gross value of exports is 400 but, the value of 
re-exported imports being 100, the net value of exports is 300. Out 
of this, 240 are paid as wages, leaving 60 as profits for exporters. 
Imports of consumers goods are 200 (so that, with imports of raw 
materials for domestic production and for exports, the total value of 
imports is 700, which is equal to the value of gross exports combined 
with that of the foreign grant). 

The devaluation, since it comes into force only at the end of pe- 
riod O, does not affect the price level of this period, and therefore 
leaves unaffected the wages in period 1. Domestic profits in period 
1, however, are raised, since costs have been raised by the doubling 
of prices of imported raw materials. Government income doubles, 
half of the increased income being a surplus (since wage payments 
of the government are unaffected yet). In the same way, the net 
(and gross) value of exports doubles, raising the profits of exporters 
from 60 to 360. The price index of period 1 is 132, computed by di- 
viding total outlay in this period, 2900, by the total outlay of period 
O, 2200, (Period O is taken as the base period for computations of 
the price index). 
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As a result of this price rise, all wages in period 2 are raised by 
32 percent. Profits are adjusted immediately so as to remain 25 per- 
cent of costs, and the process goes on in periods 3, 4, etc. Ten periods 
of the transition stage are shown in the table, besides the initial and 
eventual equilibrium periods. The variables have, in the tenth period, 
magnitudes which are close enough to those they have in the final 
equilibrium period, so that inclusion of additional transitory periods 
does not seem fruitful. 

It can be seen that real wages, in the economy as a whole, suffer 
a considerable setback immediately after devaluation. This is due, of 
course, to the time lag between the increase in prices and the adjust- 
ment of wages. Domestic real profits drop also at the start of the 
transition stage, though to a much smaller extent. The reason for 
the drop is as follows: while profits in domestic industry are, under 
the stated assumptions, adjusted instantaneously to the increased 
costs, and thus to the increase in domestic prices, they are not com- 
pensated for the price rise of imported consumers’ goods. This in- 
crease is larger than that of domestic prices as long as wages have 
not yet climbed to the full extent of k. The rise in money (domestic) 
profits, in the early stages of the transition, is thus less than that of 
the general price level. 

We have previously explained that, the purpose of a model that 
combines an assumption of a constant amount of exports with the 
rest of our basic assumptions is to examine its consistency. In other 
words, we have to test whether the outcome does not contradict, and 
force rejection of, the assumptions. This will be done by the device 
of comparing exporters’ profits with those in domestic industries. 

As the table shows, exporters’ real profits register an extraordi- 
nary increase immediately after devaluation, while domestic real 
profits drop slightly. Had this high rate of profits been expected to 
subsist for a fairly long time, the amount of exports would have 
certainly been increased. Resources and goods would have been shift- 
ed to the export market — the more mobile resources first, the less 
mobile following. This shift would increase in importance the longer 
the period of high profits in the export industries. By merely look- 
ing at the table one cannot tell much about the likelihood of this 
effect, since « expectations » are decisive in this case. If exporters’ 
profits are expected to decline rapidly from their momentary height, 
the movement of resources will be of a very limited scope. A move- 
ment of goods, however, is likely to take place in any event. For 
example, the figures of the table show an index of exporters’ real 
profits which stands above 150 for five periods after the date of de- 
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valuation. If the period is taken as, say, 3 months, this will yield over 
a year of exceptionally high profits for exporters, which is a time 
long enough for industries producing for both domestic and export 
markets to switch their supply from the former to the latter. 

As far as the transition stage is concerned (in contrast to the 
eventual post-devaluation equilibrium period), the assumption of a 
constant quantity of exports, placed in the setting of our model, 
clearly contradicts the postulate of profit maximisation. We should 
be aware, of course, that if we conclude that in period 2, for exam- 
ple, goods are sure to be shifted from the home to the export market, 
the figures for the following periods will no longer be valid. On the 
one hand, additional exports will tend to lower export prices, if the 
demand for them abroad is not infinitely elastic. On the other hand, 
the reduction in the amount of goods available for the domestic 
market will speed the rise in the general price level, over what our 
table shows. These two effects will work to make exporters’ real 
profits, and thus the inducement for additional exports, for periods 
3, 4, and onward, smaller than they appear in the table. The ten- 
dency of exports to increase during the transition stage will thus be 
self-restrictive. 

At this point, some further remarks should be made about the 
economic implications of the model and of any real situation which 
the model may reflect in its main assumptions. 

It should be noted that the inflationary spiral which is initiated 
by devaluation is not endless and limitless; it is finite. The rate of 
elevation of the turns of the spiral declines continuously as the in- 
crease in the general price level and in the level of money wages and 
money profits approach the limit, which is equal to the increase in 
the price of foreign money affected by the devaluation. This should 
be expected under our assumptions. We start from an equilibrium 
period, implying that every « factor » is « satisfied » with its rela- 
tive and absolute share of national income. We also assume that 
total real income cannot be changed. Devaluation increases imme- 
diately the share of two « factors », exporters and the government. 
However, once the revenues of these two factors have increased in 
domestic money terms, they are fixed on this new level (or, to put it 
in a different way, once export and import prices have risen, they 
are fixed henceforth). The struggle of the other factors (wages and 
profit receivers) to regain their real income (and we assume that 
they do just that) comes to a successful.end when the real share of 
government and exporters, who are passive in this struggle, declines 
to its pre-devaluation level. 
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This conclusion, restricted, of course, to the present model but 
supported by most analyses of cost inflation, is not shared by all 
those who discuss devaluation in similar circumstances (’). 

There has been a recent change in attitude on these issues from 
one extreme to the other. The old fashion was to assume that dome- 
stic costs, prices and incomes are rigid, or at least that they do not 
rise to the full extent of the increase in the price of foreign cur- 
rency. With the support of this and similar assumptions, it was pos- 
sible to focus the analysis on the elasticities of supply and demand 
for exports and imports. Recently, however, domestic responses to 
devaluation, and especially the wage-profit-price spiral, have become 
more emphasized, and may have even been exaggerated. It can be 
inquired what change in our assumptions might have produced dif- 
ferent results. Two main changes come to mind. 

First, we assumed that factors of production (labor and entre- 
preneurs) insist on their pre-devaluation real income. Instead, one 
may assume that the « coefficients of adjustment » of money inco- 
mes are above unity, that is, that money wages rise in each period 
by more than prices have risen in the preceding period, and likewise 
that money profits rise more than proportionately to the rise of 
money costs. This would have caused a limitless rise of internal pri- 
ces, more than offsetting the increase in the price of foreign ex- 
change. However, wages, profits and prices would have been rising, 
in this case, even without devaluation, which is merely undertaken in 
the middle of a continuous rise in prices and income. It may speed 


() Contrast: « There is no reason to expect the price movement that is set 
in motion by an autonomous price increase to lead to an infinitely high level of 
prices. This fact is probably insufficiently realized by those who loosely speak 
of the ’vicious spiral’ of price and income adjustment ». J. J. POLAK, op. cit., 
p. 14; and « The extent of an inflationary movement, once it has been set going, 
cannot be forecast. The process is apt to be self-perpetuating, and indeed to 
gather momentum, unless and until it is checked by some obstacle or counter- 
force, for which there is no provision in the technique of exchange depreciation. 
There can be no assurance therefore that the rise of internal prices would stop 
at any theoretically appropriate points. It would be a happy accident if it did ». 
Sir HUBERT HENDERSON, The Function of Exchange Rates, « Oxford Economic 
Papers », New Series, Vol. I, January, 1949, pp. 1-17, citation, pp. 7-8. T. BALOGH 
and P. P. STREETEN are apparently in agreement with HENDERSON: « Not only 
will the change in one of the variables [i.e., in the exchange rate] result in a 
change of the same order of magnitude in the others, but dynamic effects will 
be set in motion which might swamp the original cause of the change ». The 
Inappropriateness of Simple ’Elasticity Concepts in the Analysis of Interna- 
tional Trade, « Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics », Vol. 
XIII, March, 1951, pp. 65-77, citation, p. 67. 
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up the price rise for a certain period, but it does not produce it; nei- 
ther does it change any of the final results, if the spiral does come 
to a termination. 

Another possibility is that devaluation and the initial price rise, 
by creating expectations of further price rises, will induce dissa- 
vings. Though the « factors » insist only on their previous real in- 
come, they will try, by borrowing, to spend at each period more than 
their current income. Credit will increase, therefore, not only by 
entrepreneurs borrowing for the purpose of financing their rising 
costs; but also by consumers borrowing in order to finance their 
consumption in excess of income. This is no longer a « cost infla- 
tion », but it is a real possibility, whose existence should be kept in 
mind when the conclusions of the model are evaluated. It should be 
noted, however, that if consumers are not willing to borrow heavily 
and continuously for a long time, the pattern of price changes will 
not differ considerably from the one illustrated in our table; and 
since each turn of the inflationary spiral brings a smaller price in- 
crease than its predecessor, expectations for further price increases 
should also be declining gradually, unless they reached a stage of 
panic. In other words, the deceleration of price increases during the 
transition stage should work on expectations in the same direction. 
If the expansion of consumers’ borrowing recedes before the general 
price level has risen to the full extent of the increase in the price of 
foreign exchange, the final effect of devaluation on wages, profits 
and prices (in contrast with the effects during the transition stage), 
will be as in our model. Domestic prices will not increase more than 
the price of foreign exchange. 


III. - Incomplete Adjustment of Factor Prices. 


Devaluation has just been shown to be futile, beyond the tran- 
sition stage, in a setting in which the adjustment of money incomes 
of all factors is perfect, though with time lags. The impact of deva- 
luation will be substantially different, however, if factors exist 
whose money incomes are rigid or, at least, fail to rise fully in pro 
portion to the rise of the price level (that is, whose « coefficients of 
adjustment » are less than unity). By carrying «the burden of suc- 
cessful devaluation », these factors will enable the supply of exports 
to increase. Let us illustrate it with two cases; in the one we shall 
incorporate the existence of rent, that is, of a factor whose price and 
money income are fixed; in the other the remuneration of one pro- 
ductive factor, labor, is less than fully adjusted to increases in the 
price level, though it is not completely fixed in money terms. 
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Starting with rent, it will be assumed that rent payments are 
made only by consumers, so that rent is not a component in the costs 
of production ('). Housing rents are probably most important in this 
category. The term « rent », in this connection, will not refer to « e- 
conomic rent » but rather to the accountant’s conception of the term, 
which is generally applied in common parlance. Rent payments, to 
repeat, are assumed to be fixed in money terms for at least as long 
a time as our « transition stage » : hence, they will be taken as con- 
stant; denoting rent payments by R, this assumption means, of 
course, R, = Ro. Other notations will be the same as before. In- 
clusion of rent will change the formulas of the previous paragraph 
in the following way: 


(1) Ye Wee Geer 
(3’) Yo = Wo + Po + Go + Xo + Ro, 
and 
Ye We Me 
(4) E ep ra ENE NS ep 


Ya Wo + Mo 


Following a procedure similar to that of the previous section, 
we obtain the following equations for the new equilibrium period: 


Ye 
= — 1 

(11) 7 =A@-1)+1, 
where 

N — RM 
(12) NE A, 

N + Ro Wo 
in which, in turn, 
(13) N = Mo(Yo — Wo) + Wo(Go + Xo). 


It is evident that A < 1, since, in (12), Ro, M, and W, cannot be 
negative magnitudes. It thus can also be seen that when k > 1, (that 


50 < k. Expressed in words, the in- 


is, in the case of devaluation), 
0 


(2) It can be shown that rent payments made by producers will have similar 
effects to rent payments by consumers, though more pronounced. 


48 Michael Michaely 


crease in the general price level will ultimately be proportionately 
smaller than the increase in the price of foreign money. The larger 


e 


is k, the closer will approach the expression Ak. The fraction 


D 


22 will equal k only when A = 1, that is, when there is either no 


rent — the case which was discussed before — or when neither wages 
nor imports of producers’ goods exist in the economy — a case that 
can certainly be ruled out. 

The larger is R, the smaller will be A since, in (12), the nume- 
rator will be smaller and the denominator larger. The eventual in- 
crease in the general price level, resulting from devaluation, will 
thus be smaller, the larger is the share of rents in national income. 
This is as one would expect. A will be larger, on the other hand, the 
larger is N. Looking at (12) and (13) together, we see that A will be 
larger the higher are M, (since (Yo - Wo) > Ro), Xo and Go. The rise 
in the general price level will be more substantial, therefore, the 
higher is the share of imports (excluding re-exports) in national ex- 
penditures (since these imports are equal to net foreign-exchange 
receipts, which are X, + Gp), and the higher is the share of raw ma- 
terials for domestic production in total imports. 

With regard to the role of rents in preventing increases in price, 
a comment on the use of index numbers is relevant. Let us consider 
the possibility of the price index being constructed by using consu- 
mers’ « baskets ». As long as the basket remains unchanged, results 
will not differ much from those of our model, where the index is 
constructed by using total outlays. If, however, the basket, or the 
base of the index, is changed during the transition stage, rents will 
become much less effective in damping the general price rise. Re-de- 
termination of the « basket » would assign smaller weight to rent 
payments, since their relative share in total expenditures is conti- 
nuously diminishing during the transition stage. In the same way, 
if the « basket » is adjusted after a new equilibrium period is achie- 
ved, rent payments will be less effective when another devaluation 
is contemplated. 

Money wages, just as in the case where rent is neglected, will 
rise to the full extent of the price rise (which this time is, of course, 
less than k). Real wages will be unaffected, therefore, when the new 
equilibrium period is reached after devaluation. 

Domestic profits, on the other hand, will be 


Ye 
W M Wy +k M 
(15) ¡Pe n e 2 e ree Oe de 


Py Wo + Mo Wo + Mo 
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and it can be seen that 


P Y 
16 k o 
) 7 Py 7 Yo 


In contrast with the previous case, in which domestic real pro- 
fits in the new equilibrium were kept on their pre-devaluation level, 
it is shown that devaluation in the present case will permanently in- 
crease domestic real profits. 

Real profits of exporters rise even more, As can be easily 
shown, money profits in the export sector rise not only by more than 
the proportional increase in the general price level, but also by more 
than k, the proportional increase in the price of foreign money. This 
increase will be greater proportionately, the greater labor’s share is 
in export incomes before devaluation. In view of the rise of export- 
ers’ real profits relative to their domestic counterparts, we should ex- 
pect the desired increase in the supply of exports to be a permanent 
result, and not merely a transition-phase phenomenon. 

Needless to say, the rise of exporters’ and domestic real profits 
(and of the government’s real income) is accounted for by slicing 
the real rent payments in the economy to the full extent of the re- 
duction in the value of the unit of money. 

Table 2 serves as an illustration of the effects of incorporating 
rent payments in the model. Except for rent payments (and conse- 
quently for Y), all other variables have initially the same size as in 
Table 1 before the devaluation. Rent is given a substantial share — 
more than 20 percent — of national income (which includes, as be- 
fore, income from foreign grants). It will be seen from Table 2 that 
a rent of this size may cause the eventual increase in the general 
price level after devaluation to be of the order of only 50 percent 
instead of 100 percent, which would be the case had rents not exist- 
ed. The table also demonstrates that the turns of the inflationary 
spiral are much less steep than in our original model, and that the 
general price level is already at approximately its equilibrium level 
after four or five transition periods. It took about nine or ten pe- 
riods, in Table 1, for the price level to reach the same proximity to 
equilibrium. 

It can also be seen by comparing the equilibrium periods before 
and after devaluation, that domestic real profits have increased by 
7 percent, while exporters’ real profits have increased by about 150 
percent. One should not necessarily expect to find such a great di- 
screpancy in actual cases. The illustration, however, is suggestive. 
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We shall now examine briefly the case where wages respond 
only incompletely to rises in the general price level (abstracting 
again from rent payments, for the sake of simplicity). This may be 
due to the relative weakness of labor unions, to governmental regu- 
lation, to recognition by labor unions of the need for less-than-full 
adjustment, or similar factors. 

As before, a price increase in one period will be followed by 
a wage increase in the next, the wage increase being determined by 
a « coefficient of adjustment », c, which is below unity ; in each pe- 
riod n, the wage bill will be: 


Yo-1 — Yo? 


(17) Wan = Wn-4 + Was e 
Yn-2 


Accordingly, in the ultimate equilibrium period after devalua- 
tion, 


(18) We = Wo + Y, 3 
and 
È We + Me 
(19) Ye = Wo + oe ato) + Po ———— + @ + X. 
Yo Wo + Mo 


For brevity, G + X will be denoted by S, which will thus stand 
for net foreign exchange proceeds (that is, net revenue from ex- 
ports plus foreign grants). It can be shown that the eventual out- 


come will be: 


Yo 


(20) Al 
where 

Yo Mo + Wo (So — Mo) 
(21) D 


Ñ Yo(Wo = Mo) + Wo c(So ei Mo = Yo) 


It can be readily seen that D < 1, if c <1. Hence, when k> 1, 


Ye < k; that is, the general price level will rise less than in propor- 


0 


tion to the increase in the price of foreign money. Table 3, where the 
coefficient of adjustment of wages, c — .8, illustrates the modified in- 
flationary spiral that occurs when wages are less than fully adjusted. 
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It is evident that the larger is c, the smaller will D be, and the 
more substantial will be the price increase. In the special case where 


¢ = 1, as in our initial model, D will be unity and = will equal k. 
. . . 4 
Likewise, it can be seen that the price level will rise less the smaller 


is So, which is equal to total imports (excluding re-exported goods). 
It should be recalled that in the initial model, where c — 1, the re- 
lative share of foreign trade in the total trade of the economy was 
irrelevant. Prices, wages and profits would rise, in that event, in full 
proportion to k even where imports are a negligible component of 
the economy. 

Exporters’ money profits will increase in greater proportion 
than the price of foreign exchange (and, needless to say, than the 
proportional increase in the price level). While exporters’ revenues 
rise proportionately to k, only part of their cost (the import com- 
ponent of exports) rises in the same proportion; wage payments in 
the export industries fail to rise to the same extent. Exporters’ real 
profits are increased, therefore, in the new equilibrium period. 

In contrast, it can be shown that domestic real profits fall, as a 
result of devaluation, not only in the transition periods but perma- 
nently. Only in the extreme and improbable case where M, = So, that 
is, where no consumption goods are imported, will domestic real 
profits maintain their pre-devaluation level. This result, which is 
illustrated in Table 3, may seem somewhat surprising. One would 
expect, quite to the contrary, that a smaller coefficient of adjust- 
ment of wages would yield higher real profits. Our result is expli- 
cable, however, on the basis of what has initially been said about do- 
mestic profits in the transition stage. Once devaluation is in effect, 
the price of imported consumption goods is given. Profit earners 
under a « cost plus » system are not compensated directly for higher 
prices of imported consumers’ goods. A low coefficient of adjust- 
ment of wages, together with a smaller rise of domestic prices, leaves 
the prices of imported consumption goods on a relatively high level. 
The more extreme the inflationary spiral therefore, the less will 
domestic real profits be hurt. Moreover, this argument is clearly 
reinforced when rent payments are incorporated. This may be a 
rational — if only partial — explanation of the occasionally obs- 
erved phenomenon, of entrepreneurs being more than willing, under 
the « cost plus » system, to maintain the « escalator clause » or si- 
milar devices for assuring a continuous rise of money wages. A rela- 
tively strong bargaining position of domestic employers (in contrast 
to exporters) is not likely, it follows, to be one of the reasons for a 
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low coefficient of adjustment of wages under the conditions of our 
model. Governmental regulations or labor unions’ self-restraint are 
probably more significant factors. 

It can thus be seen that, as was the case with rent, an incom- 
plete adjustment of wages means that the general price level will 
fail to rise to the full extent of the increase in the price of foreign 
exchange, and that exporters’ real profits will increase permanently. 
This time, moreover, domestic real profits are reduced, not merely 
relatively to exporters’ real profits, but in absolute terms as well. 
This should induce the desired increase of exports. The burden of a 
successful devaluation will be carried this time primarily by wage 
earners and partly by domestic producers. 

One could go on, of course, to discuss other means whereby the 
devaluation might succeed : for example, fixed or incompletely adjust- 
ed money profits; or lengthy time lag of profit adjustment (which 
was abstracted from, and would substantially change the transition 
phase). We feel, however, that our explorations in this respect are 
sufficiently suggestive, and that further analytic rewards are easily 
outweighed by the tedium of repetition. 


IV. - The Significance of Credit Supply. 


The process of a wage-price spiral following devaluation would 
be modified_substantially if credit cannot expand freely. Let us con- 
sider an extreme case, where the authorities maintain a constant 
amount of credit; they may do it by controlling this amount directly 
(for example, by limiting the lending capacity of each single bank 
to the amount of its credit outstanding at the time of devaluation), 
or by regulating the reserve ratio of commercial banks (’). 

It is possible that, for a limited duration, the pattern of the 
wage-price spiral will not be changed by the fact that the amount 
of money is constant rather than rising freely. This may occur if the 
public, in order to maintain its real absorption, will resort to dissa- 


() Regulation through the discount rate or open-market operations cannot 
keep the amount of credit constant. Moreover, if interest payments are treated 
as «costs », when profits and prices are determined by the «cost plus » method, 
a rise of the interest rate will not interfere at all with the pattern of the wage- 
profit-price spiral; higher interest payments will increase rather than reduce 
money profits, and thus will not deter entrepreneurs from borrowing. The same 
is true if interest payments are not accepted as « costs » in the calculation of 
prices but deducted from gross profit margins, as long as other factor prices 
rise faster or as fast as the rate of interest. 
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ving by using previously inactive funds. Entrepreneurs will be able, 
in this event, to finance rising costs for some time even without addi- 
tional bank credit —by using their own liquid reserves or by exchang- 
ing securities or fixed assets not needed for the operation of the 
plant (such as real estate) for liquid funds held by others. If, howe- 
ver, the rate of devaluation is not very small, the process of wage- 
price increases cannot go on with a constant amount of money as it 
would with an unrestricted money supply. A gradually increasing 
amount of unemployment would be the more likely outcome of this 
process. Let us elaborate this point. 

The conventional post-Keynesian method of analysing the effect 
on employment of an increase in money wages, with constant amount 
of money, is to trace the impact of higher wages on the effective de- 
mand, through the demand for (or propensities of) consumption and 
investment. This method, however, is not appropriate for the ana- 
lysis of wage-price spirals, where a «redistribution-of-income effect» 
is in operation (:). 

One does not have to be an adherent of the quantity theory of 
money in order to realize that, with full employment (that is, with 
a given total national product), there is a ceiling to the price level 
that is consistent with a given amount of money; this is not to say 
that there is just one price level consistent with given production 
and a given amount of money. There may be several such price le- 
vels, but they must all be within a certain range. The price level 
could rise indefinitely only if either the various « income-expendi- 
ture » lags were able to become shorter without limit or the ratio 
of hoarded, « inactive » money to the « active » money were infi- 
nitely high. In any actual case, liquid funds will be absorbed fully by 
a definite, relatively small, increase of the price level. Beyond this 
point, the price level can only rise if the income-expenditure lags 
become continuously shorter. There is, however, a practical minimum 
length of these lags, which thus, together with the relative size of 
liquidity reserves, determines the maximum price level that can be 
maintained with given amounts of production and money. Stated in 
a slightly different (and perhaps more meaningful) manner: With a 
given amount of money, there is a ceiling to the level of total money 
costs of a given national product. 


() Likewise, the use of the « multiplier » technique is not justified in these 
situations. See the argumentation in FRANKLYN D. HOLZMAN, Income Determi- 
nation in Open Inflation, « Review of Economics and Statistics », Vol. XXXII, 
May, 1950, pp. 150-158. 


When this level is reached, producers facing demands for fur- 
ther wage rises will be unable to meet them without additional supply 
of credit. They may decide to yield to the demands by reducing the 
rate of profits below the level allowed to them by the « cost-plus » 
method. This device, however, is of merely limited applicability. For 
illustration, let us turn back to Table 1. Suppose that the maximum 
price level (price index) that can be attained with the given amount 
of money and with full employment is 168 (the price level in the ini- 
tial equilibrium period taken as 100), which is the price level at the 
end of period 3. At this point of time, labor in the domestic in- 
dustries (disregarding the other sectors, for the moment) would 
expect a rise of 174 units (from 1842 to 2016) in the wage bill. To ful- 
fill this expectation, domestic entrepreneurs would have to reduce 
total money profits by the same amount, that is, from 660 to 486, 
rather than increase profits to 704, to which they would be entitled 
under the « cost-plus » system. That would mean giving up about one 
third of the profits (or reducing real profits from 100 in the initial 
period to about 70 in the post-devaluation equilibrium period). This 
seems rather unlikely; in part, at least, it would seem more likely 
that insistence on higher money wage rates would result in a redu- 
ction in the number of employed workers. 

This example illustrates our argument, namely, that beyond the 
maximum price and cost levels that are consistent with a given a- 
mount of money and full employment, further increases in cost and 
prices will result, partly at least, in gradually increasing unemploy- 
ment. According to Keynes’ definitions, this would be « voluntary 
unemployment », therefore actually not unemployment at all. It 
seems preferable, however, to recognize the possibility of large-scale 
unemployment of this character, and to call it so. Analogously to 
« cost inflation », it may be termed « cost unemployment ». 

Labor’s insistence on the « escalator clause », or similar devices 
of assuring a coefficient of adjustment of unity for wage rates, will 
thus result partly in continuous reduction of real (domestic) profits, 
but mainly in a continuous reduction of employment. If domestic 
producers are unwilling to accept any decline in the rate of profits, 
and if labor insists on the escalator clause despite increasing unem- 
ployment, all wages (of employed labor) and prices will eventually 
increase as much, proportionately, as the increase in the price of 
foreign exchange (abstracting, it should be recalled, from rent and 
similar rigid factor prices). Devaluation would then merely create a 
state of unemployment. Total absorption will certainly decrease, 
since employment and production do. The quantity of exports, howe- 
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ver, will not increase at all (beyond the transition stage). We said 
before that reduction of absorption, or carrying the « burden of suc- 
cessful devaluation », is necessary if devaluation is to increase ex- 
ports. It is not sufficient, however. To be sufficient, it should be 
accompanied by the requirement that employment and production 
will at least be maintained on their pre-devaluation level. 

Witnessing a gradual increase in unemployment as a result of 
wage demands, it is likely that labor will compromise its demands 
and be content with a coefficient-of-adjustment for wages lower 
than unity, or will agree to a longer time lag in the process of wage 
adjustment (which would prolong the transition stage), or, while 
insisting on a coefficient of adjustment of unity, will require to apply 
the adjustment only if prices increase beyond a certain extent (e.g., 
only if prices rise by more than 5%). This last device may check the 
wage-price spiral long before it would otherwise end. 

These and similar devices which reduce, in effect, the coeffi- 
cient of adjustment of wages, will secure outcomes analogous to those 
of reduced rates of profits: a smaller degree of cost and price in- 
creases, less acute unemployment, and a favorable effect of devalua- 
tion on the quantity of exports. The burden on employed labor will, 
of course, be greater when it is money wages rather than money 
profits that are not fully adjusted to changes in prices and costs. 

The reaction of the monetary and fiscal authorities to the pro- 
cess of « cost inflation » and « cost unemployment » will determine 
whether, the economy being faced with gradually increasing unem- 
ployment, expansion of money supply will in fact be prevented. 
In most present-day economies, full employment is one of the 
main objectives of economic policy. There will be strong, sometimes 
irresistible, pressure on the government to take the necessary steps 
to secure re-employment of workers released in the private sector 
as a result of devaluation with restrictive credit supply. The pres- 
sure will be reinforced if labor and entrepreneurs continue to insist 
on full adjustment of their earning rates to the general level of 
prices and costs, so that the price-wage spiral continues and the 
expected favorable effects of devaluation on exports fail to mate- 
rialize. The authorities may then be forced to create more employ- 
ment, either by resorting to deficit finance or by relieving the re- 
strictions on the supply of credit. 

One might pose the question: Given certain coefficients of 
adjustment of wages and profits, what is the use of restricting credit 
at all, if this does not interfere with the wage-price spiral but rather 
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creates unemployment? The preceding analysis has suggested an 
answer, which we may spell out for the sake of emphasis. 

The answer is that the coefficients of adjustment cannot in 
actual fact be taken as given: they are dependent on the state of 
employment. Thus the curb on credit may well slow down the wage- 
price spiral. The coefficients of adjustment may also depend on the 
state of expectations. Knowledge that the money supply is not allo- 
wed to expand will induce the belief that the price level is going to 
be relatively stable (even though, in effect, the restrictions on cre- 
dit may actually bring unemployment rather than ‘price stability). 
This belief in itself may reduce the coefficients of adjustment. It is 
well known that « escalator clauses », for example, come into being 
mainly where and when expectations are for price rise as a long-run 
phenomenon; labor organizations attempt, in this situation, to hedge 
against the continuous encroachment on real wage rates. Perhaps if 
labor expects a stable price level in the future, it will be ready to 
reduce substantially its demands for adjustment of money wages. It 
may be willing, for example, to pass up this demand for once, for 
one period, in order to contribute to the establishment of price sta- 
bility. But the « persuasion effect » (upon demands for adjustment) 
will be weaker if labor and entrepreneurs expect the authorities to 
reverse eventually their fiscal and monetary policy in order to com- 
bat unemployment or restore full employment. 

Even if the authorities do so, devaluation has considerably 
better chances to be successful if credit initially is severely restricted. 
The chances, to repeat, lie in the possibility of reducing the coeffi- 
cients of adjustment of factor prices, thus placing upon the factors 
«the burden of successful devaluation ». To the extent ti which 
the sellers of services insist on their demands for adjustment, credit 
restrictions will be futile. They will certainly create a burden, but it 
will be a « burden of an unsuccessful devaluation » rather than of 
a successful one, because production and employment will fall rather 
than exports increase; the burden will be borne by the unemployed. 


V. - Conclusions. 


The analysis may be summarized as follows: Disregarding the 
possibility of activating hoarded money and of shortening income- 
expenditure periods, assuming that there is only one price level con- 
sistent with any given magnitude of production and money, and 
using the term « coefficient of adjustment » not only for factor 
prices but also for the ratio between the proportional increase in the 
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amount of money and the proportional past increase in the price 
level one can state that 


a) if all the coefficients of adjustment (that is, of factor 
prices and of the amount of money) are unity, devaluation will be 
completely ineffective beyond the transition stage; 

b) if the coefficients of some factors are less than unity while 
those of money and other factors are unity, the former factors will 
carry the burden of a successful devaluation ; 

c) if all the coefficients of factors are unity and the coeffi- 
cient of money is less than unity, devaluation will be a complete 
failure, in the sense that it will adversely affect employment and 
production rather than affect favorably the quantity of exports; 

d) if the coefficients of money and some or all factors are less 
than unity, devaluation will be « successful » in increasing exports, 
but « unsuccessful » as far as its effects‘ on employment and pro- 
duction are concerned. 


RIASSUNTO 


Svalutazione, inflazione del costo, e offerta di esportazioni 


La questione se la svalutazione pud migliorare la bilancia commerciale, no- 
nostante un processo a spirale salario-profitto-prezzo che può derivarne, è qui 
posta in un modello che considera condizioni tipiche di inflazione del costo. L’in- 
dagine è principalmente dedicata al lato dell’esportazione, poichè nella comune 
situazione di inflazione del costo esisterà un notevole eccesso di domanda di 
importazioni, così che l'ammontare delle importazioni non sarà ridotto da una 
svalutazione moderata. 

Se la propensione alla spesa non è inferiore all’unità, come potrebbe essere 
normalmente previsto in periodi di inflazione, è possibile aumentare le espor- 
tazioni solo riducendo i redditi reali di alcuni, o tutti, i fattori produttivi; cioè 
impedendo ai prezzi dei servizi produttivi di aumentare quanto il livello gene- 
rale dei prezzi. Questa riduzione di reddito reale è chiamata «l’onere di una 
svalutazione fortunata ». 

Si dimostra che se i «coefficienti di adeguamento » dei prezzi di tutti i 
fattori sono pari all’unità, e la concessione di credito ai produttori è libera da 
ogni restrizione, i fattori produttivi possono essere condotti a sopportare 
« l’onere » solo per un limitato periodo di transizione. Oltre questa fase, la sva- 
lutazione sarà futile. Se, d’altra parte, il credito è limitato, vi è pericolo che la 
svalutazione non solo non riesca a produrre un aumento delle esportazioni, ma 
possa anche causare un certo ammontare di «costo di disoccupazione ». Però 
la restrizione del credito, con la risultante minaccia di disoccupazione, può for- 
zare il lavoro e il capitale a moderare le proprie domande di adeguamento delle 
remunerazioni. Dato che i « coefficienti di adeguamento » sono inferiori all’unità 
all’inizio, o possono esserlo resi durante il processo di inflazione del costo, do- 
vrebbe essere previsto un effetto favorewole a lungo andare della svalutazione 


sulle esportazioni. 
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RESUME 


x 


Dévaluation, inflation du coùt et offre à l’exportation. 


L’auteur se demande si la dévaluation peut améliorer la balance commer- 
ciale, malgré la spirale d’augmentation des salaires, des profits et des prix qui 
pourrait suivre la dévaluation. Il construit & ces fins un modéle basé sur les 
conditions typiques de l’inflation du coût. L'analyse se base surtout sur l’expor- 
tation parce qu’au cours d’une inflation commune du coût, un excédent sub- 
stantiel de demande de produits importés se manifestera, de sorte que les im- 
portations ne seront pas diminuées par une dévaluation modérée. 

Si la propension à la dépense n’est pas inférieure à l’unité, comme on peut 
le prévoir normalement en période d'inflation, il serait possible d'augmenter les 
importations seulement en réduisant les revenus réels de certains ou de tous les 
facteurs productifs; c’est-à-dire en empêchant aux prix des services productifs 
d'augmenter autant que le niveau général des prix. Cette réduction du revenu 
réel est appelée « charge d’une dévaluation couronnée de succès ». 

Il est démontré que si les « coefficients d'ajustement » des prix de tous les 
facteurs sont égaux à l’unité et si le crédit est accordé au producteur sans re- 
striction, on ne peut amener les facteurs productifs à supporter cette « charge » 
que pour une période limitée de transition. Au delà de cette période, la déva- 
luation sera sans effet. Si d’autre part, il existe des restrictions de crédit, il y 
a des risques non seulement que la dévaluation ne puisse pas produire une aug- 
mentation des exportations, mais qu'elle cause même un certain coût de « chô- 
mage ». Les restrictions de crédit qui entrainent le chômage pourraient forcer 
la main d'oeuvre et les capitalistes à modérer leur demande d'ajustement de 
leurs rémunérations. Tant que les « coefficients d'ajustement » sont inférieurs à 
l'unité, soit au début ou même durant l'inflation du coût, un effet favorable, à 
la longue, de la dévaluation sur les exportations pourrait être prévu. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Abwertung, Kosteninflation und Exportangebot 


Der Verfasser fragt sich ob eine Abwertung die Handelsbilanz verbessern 
kann trotz der Lohn-Gewinn-Preisspirale, die der Abwertung folgen mag. Er 
konstruiert ein Modell, das die typischen Bedingungen einer Kosteninflation 
enthaelt. Die Untersuchung beschaeftigt sich in erster Linie mit der Export- 
seite, da bei Kosteninflation eine starke Uebernachfrage nach Importen bestehen 
wird, so dass die Einfuhr durch eine beschraenkte Abwertung nicht gesenkt 
werden wird. 

Falls die Ausgabenneigung nicht unter der Einheit liegt, wie man es im 
Allgemeinen in einer Inflationsperiode erwarten kann, so kann die Ausfuhr nur 
durch die Herabsetzung des Realeinkommens einiger oder aller Produktions- 
faktoren erhoeht werden; das heisst, man muss die Preise der produktiven 
Leistungen daran hindern ebenso stark zu steigen als das allgemeine Preisni- 
veau. Diese Reduktion des Realeinkommens wird als die « Last einer erfolgrei- 
chen Abwertung » bezeichnet. 

Es wird gezeigt, dass wenn die « Anpassungskoeffizienten » aller Fakto- 
renpreise gleich eins sind und die Kreditversorgung der Erzeuger von allen 
Einschraenkungen befreit ist, dann die Produktionsfaktoren nur fuer eine be- 
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schraenkte Uebergangszeit dazu gebracht werden koennen diese « Last > zu tra- 
gen. Jenseits dieses Stadiums wird die Abwertung nutzlos sein. Wenn aber an- 
derseits Krediteinschraenkungen bestehen, so besteht die Gefahr, dass eine 
Abwertung nicht nur keine Exporterhoehung mit sich bringt, sondern auch 
eine gewisse « Kostenarbeitslosigkeit » hervorruft. Die Kreditrestriktion zu- 
sammen mit der sich ergebenden Arbeitslosigkeitsdrohung kann Arbeit und 
Kapital jedoch zwingen ihre Forderungen nach Anpassung ihrer Entlohnung 
zu maessigen. Falls die « Anpassungskoeffizienten » im Anfang unter der 
Einheit liegen oder waehrend der Kosteninflation darunter gehalten werden 
koennen, so kann von einer Abwertung eine guenstige Wirkung auf die Exporte 
auf lange Sicht erwartet werden. 


RESUMEN 


Desvalorización, inflación del coste, y oferta de exportaciones 


La cuestión de si pudiere la desvalorización mejorar la balanza comercial, 
a pesar de un proceso en espiral salario-beneficio-precio que de ello se deriva, 
se la plantea aquí en un modelo que considera condiciones típicas de inflación 
del coste. La indagación se la dedica principalmente al lado de la exportación, 
pues que, en la común situación de inflación del coste, existirá notable exceso 
de demanda de importaciones, de modo que el monto de importaciones no que- 
dará reducido por una desvalorización moderada. 

Caso de no ser la propensión al gasto, inferior a la unidad, según se lo po- 
dría normalmente prever en períodos de inflación, es posible aumentar las ex- 
portaciones con sólo disminuir los réditos reales de unos, o bien de todos, los 
factores productivos; esto es con impedir a los precios de servicios productivos 
de aumentar lo mismo que el nivel general de precios. A esta reducción de ré- 
dito real se la llama «el gravamen de una desvalorización dichosa ». 

Demuéstrase que, si los « coeficientes de adecuación » de todos los factores 
son iguales a la unidad, y la concesión de crédito a los productores se halla libre 
de toda restricción, entonces es que los factores productivos se los puede llevar 
a soportar «el gravamen » tan sólo durante limitado período de transición. Más 
allá de esta fase, resultará fútil la desvalorización. Si, por otra parte, el crédito 
es limitado, córrese riesgo de que no tan sólo la desvalorización no consiga pro- 
ducir aumento de exportaciones, sino que también pueda acarrear cierto monto 
de «coste de desocupación ». Pero, la restricción del crédito, con la resultante 
amenaza de desocupación, puede forzar el trabajo y el capital a moderar sus 
propias demandas de adecuación de remuneraciones. Puesto que los « coeficientes 
de adecuación » son inferiores al principio a la unidad, o pueden serlo durante 
el proceso de inflación del coste, deberíase prever un efecto favorable, con el 
tiempo, de la desvalorización sobre las exportaciones. 


SULLA MISURAZIONE DELLA PROPENSIONE MARGINALE 
AL CONSUMO CON EQUAZIONI DI REGRESSIONE (*) 


Uco SACCHETTI 


1. - Nell’abbondante letteratura apparsa specialmente durante 
Pultimo decennio sulla funzione del consumo si riscontra un largo 
uso delle equazioni di regressione, col metodo dei minimi quadrati, 
per la derivazione statistica della funzione medesima. Il sistema di 
derivazione più frequentemente usato e che é tuttora adottato é un 
sistema che pud dirsi « diretto » e consiste nello stabilire una corre- 
lazione tra spese per il consumo e reddito. I risultati che cosi si otten- 
gono sono stati considerati insoddisfacenti da vari scrittori, ed alcune 
delle ragioni per le quali i risultati non sono soddisfacenti o corretti 
sono state poste in rilievo nella recente letteratura sull’argomento. 
In parte per ovviare alle riconosciute deficienze, è stato suggerito un 
sistema che può dirsi « indiretto » e che consiste nel calcolare la re- 
gressione del reddito sull’investimento per ottenere il moltiplicatore 
e per ricavare quindi, con un semplice passo, la propensione margi- 
nale al consumo, e quindi la funzione del consumo (’). 

A questo riguardo lo scrivente è dell’avviso che entrambi i si- 
stemi conducono necessariamente a risultati egualmente insoddisfa- 
centi, ed una delle principali ragioni è che entrambi si basano su dati 
che riflettono soltanto la nota formula-definizione Y = C + I, e non 


(*) Il presente lavoro venne redatto nell’autunno 1949, presso la University 
of Pennsylvania. Lo scrivente intende esprimere il proprio debito di riconoscenza 
verso il Prof. SIMON S. Kuznets per le critiche e i suggerimenti ricevuti nel 
corso di frequenti discussioni sulla funzione del consumo e sul problema trattato 
in questo lavoro. Eventuali errori contenuti nel presente studio sono, però, im- 
putabili solamente all’autore. 

Lo scrivente è funzionario del Fondo Monetario Internazionale, ma in questo 
studio esprime soltanto le proprie vedute sull’argomento e non necessariamente 
quelle del Fondo Monetario. 

(*) Vedasi, ad es.:, T. HAAVELMO, Methods of Measuring the Marginal 
Propensity to Consume, in « The Journal of the American Statistical Asso- 
ciation », Vol. 42, Marzo 1947, pp. 105-122; ristampato in Studies in Econometric 
Method, editi da W. C. Hood e T. C. Koopmans, J. Wiley and Sons, Inc., New 
York, 1953; Capitolo IV, pp. 75-91. Sebbene nel presente lavoro si faccia riferi- 
mento in alcuni punti a questo articolo del Dr. HAAVELMO, il nostro studio non 
intende fornire una critica diretta a tale articolo. 
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necessariamente le quantita « desiderate », o ex-ante. Un'altra ra- 
gione importante é che entrambi i sistemi sono basati sull’ipotesi che 
la funzione del consumo è lineare, reversibile e stabile, la quale ipo- 
tesi è destinata a dimostrarsi un’eccessiva semplificazione della 
realtà, tanto maggiore quanto più lungo è il periodo di tempo a cui 
la serie di dati statistici si riferisce. 

Non è nostra intenzione, però, entrare in una discussione di 
questi punti nel presente lavoro. Nostro obiettivo principale è di mo- 
strare per quali ragioni ed in che misura i risultati che si ottengono 
con l’uso delle equazioni di regressione, seguendo il metodo dei mi- 
nimi quadrati, sono errati, anche se si prescinde dalle influenze delle 
variazioni dei prezzi ('). 

Concentreremo qui la nostra attenzione su quello che abbiamo 
più sopra chiamato il sistema « indiretto », con le precisazioni che 
seguono. 

Se per comodità facciamo riferimento a quanto suggerito dal 
Dr. HAAVELMO, nell’articolo sopramenzionato possiamo vedere che, 
tra l’altro, si debbono risolvere due problemi principali : 

1) in primo luogo, poichè si può supporre con tranquillità che 
i dati statistici disponibili sono affetti da errori di varia natura, è 
necessario usare un metodo di calcolo che elimina, o riduce al minimo, 
qualsiasi influenza degli errori sui valori calcolati dei coefficienti ed 
altri parametri delle equazioni; 

2) in secondo luogo, il metodo prescelto deve essere tale da 
dare come risultato valori dei coefficienti e parametri voluti suffi- 
cientemente esatti, una volta che gli errori di cui sopra sono stati 
eliminati o ridotti al minimo. 

Nel presente lavoro eliminiamo il primo problema, non coll’igno- 
rarlo, ma coll’operare sopra dati ipotetici che per definizione non 
sono affetti dagli errori di rilevazione o errori simili. Più precisa- 
mente opereremo su « dati » che si avrebbero in una serie di tempo 
effettiva nel caso in cui le variazioni negli investimenti, reddito e 
consumo si verificassero esattamente come si suppone si verificano 
nella teoria del reddito basata sull’analisi di periodo. 


() Il lettore noterà che l’essenza del nostro ragionamento non è differente, 
a nostro avviso, da quanto è stato indicato dal Dr. J. R. Hicks nel suo ultimo 
libro (J. R. Hicks, A Contribution to the Theory of the Trade Cycle, Oxford, 
1950, Capitolo II, Savings, Investment and the Multiplier) apparso dopo che il 
presente lavoro era stato completato. Lo HICKS, però, non entra nella discussione 
dell’investimento indotto e di altri punti relativi al metodo di derivazione della 
funzione, che sono presi in considerazione in questo lavoro. 
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Prima di entrare rel nostro argomento, perd, dobbiamo aggiun- 
gere che, se alla fine della nostra analisi troviamo che il metodo di- 
scusso conduce a risultati non corretti, pur nelle circostanze ipotiz- 
zate di assenza di errori di rilevazione e simili, non si puó supporre 
che introducendo, in un’approssimazione successiva, l’ipotesi che i 
dati reali sono di fatto affetti da errori di rilevazione o simili (il 
problema 1) di cui sopra), i risultati non corretti di cui sopra vengono 
a migliorare. L’unica cosa che si può dire è che in ciascun caso spe- 
cifico l'errore di calcolo in quei risultati può essere aumentato, dimi- 
nuito o può rimanere invariato a seconda della direzione in cui gli er- 
rori di rilevazione o simili tendono ad influenzare i risultati medesimi. 


2. - Dobbiamo determinare, in primo luogo, che tipo di molti- 
plicatore vogliamo ottenere con i nostri calcoli. Per quanto riguarda 
il moltiplicatore istantaneo, ci limitiamo a porre in rilievo che esso 
altro nor è se non un modo diverso di esprimere il concetto che gli 
investimenti realizzati e i risparmi realizzati sono eguali per ciascun 
periodo di tempo. Pertanto, dato che il consumo è trattato come una 
quantità residua, non possiamo ottenere da un tale moltiplicatore 
una misura attendibile della propensione marginale al consumo, ec- 
cetto nel caso unico in cui i risparmi ex-post sono eguali ai risparmi 
ex-ante. La probabilità di un tale evento è tutt’altro che alta. Per di 
più, la probabilità che in una serie di tempo si abbia una successione 
di eventi di questo tipo, indipendenti in senso probabilistico gli uni 
dagli altri, è ancora più bassa. 

Limiteremo, pertanto, la nostra ricerca al caso dei moltipli- 
catori seriali. Ciò richiede una trattazione più dettagliata e comin- 
ceremo con una semplice illustrazione. 

Si supponga che in una data situazione il reddito monetario si 
mantiene stazionario e che il volume degli investimenti rimane co- 
stante. Si supponga, allora, che in un periodo t + 1 il volume degli 
investimenti aumenta del 10 per cento. Secondo l’analisi moltiplica- 
toria, se il volume degli investimenti rimane costante al nuovo, più 
alto, livello (non si hanno, cioè, investimenti indotti) e se la propen- 
sione marginale al consumo si mantiene costante, il livello del reddito 
registra un aumento iniziale eguale all'aumento negli investimenti, 
ed in ciascuno dei periodi susseguenti, t + 2, t + 3,... l'aumento 
complessivo del reddito (rispetto al livello iniziale) assume valori 
differenti secondo la nota formula: 
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dove 4 I è l’aumento originario nel volume degli investimenti e c la 
propensione marginale al consumo che si mantiene costante. 

Supponiamo ora che il periodo di tempo per il quale abbiamo dati 
(che d’ora in avanti chiameremo periodo statistico) coincida, sia in 
lunghezza, sia come date di calendario, con il periodo di reddito che 
è implicato nello sviluppo del moltiplicatore. Abbiamo allora i se- 
guenti risultati. 

Il reddito aumenta con un tasso decrescente, mentre l’investi- 
mento rimane costante, così che se poniamo questi dati ipotetici in 
un diagramma, con l'investimento sulle ascisse ed il reddito sulle or- 
dinate (su di una scala che comincia da un livello convenzionalmente 
scelto), abbiamo un aggruppamento di punti come in Fig. 1. (Natu- 
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Fig. 1 


ralmente, l’accumulazione di punti al di sotto del limite Q non si può 
indicare nel diagramma). E’ ora evidente che, se vogliamo un valore 


] 
esatto del moltiplicatore ordinario, cioè TE soltanto la pendenza 


della M M,, o di una parallela ad essa, ci dà tale valore. 
Fermando l’attenzione, per il momento, sulla M M,, quanto sopra 
detto implica che sarebbe necessario, nel calcolare l’equazione di re- 
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gressione, prendere in considerazione soltanto i punti P e Q (o i valori 
che essi rappresentano) trascurando tutti gli altri punti. Implica, 
inoltre, che sia noto il dato riguardante il livello finale del reddito, 
dopo tutte le ripercussioni secondarie. Ma il prendere i due soli punti 
estremi, anche ammesso che la posizione di entrambi sia nota, non 
è la normale procedura che si segue nel calcolo delle regressioni; e 
quindi, se vogliamo usare quella procedura, dobbiamo seguire un 
altro ragionamento basato su ipotesi alternative. 

a) Supponiamo di avere tutti i dati statistici per un numero 
infinito di periodi (il che può essere considerato un assunto illogico). 
In tal caso, la linea di regressione ottenuta col metodo dei minimi 
quadrati ('), come dimostrato nell’ Appendice I ci da il moltiplicatore 
corretto. 

b) Supponiamo ora che si abbia un numero limitato di dati, 
entro un campo di possibilità piuttosto ampio. E’ evidente che a cia- 
scuna serie di dati possibili corrisponde una linea di regressione, e 
che ciascuna linea di regressione così ottenuta ha una pendenza diffe- 
rente da quella di ciascuna delle altre linee di regressione. Soprat- 
tutto, nessuna di queste linee di regressione praticamente possibili ci 
dà il moltiplicatore corretto. Ciò si deduce da quanto ora detto e da 
quanto detto in a) sopra. 

In altre parole, possiamo avere tanti « moltiplicatori calcolati » 
(tutti affetti da errore) quante sono le linee di regressione possibili. 
Più precisamente, se prendiamo soltanto i primi due punti del nostro 
diagramma otteniamo una linea di regressione con pendenza eguale 
ad 1. Questo non può essere il valore del moltiplicatore completo, a 
meno che c = 0. Notiamo soltanto incidentalmente che quello è il 
valore corretto del moltiplicatore troncato per i primi due dati. 

In generale, un moltiplicatore « calcolato » che si ottiene da un 
numero di dati eguale ad (n + 1) contiene un errore, rispetto al mol- 
tiplicatore corretto (completo) che è dato da: 

3 n 
Ef o : DA (vedi Appendice 1) 

Un’osservazione importante va fatta con riguardo a questa for- 
mula. Nell’analisi di periodo, al di là di un certo numero di periodi 
le variazioni del reddito sono molto piccole. In termini grafici ció si- 
gnifica che i punti corrispondenti a quei valori del reddito sono ag- 
glomerati proprio nell’intorno inferiore del punto limite. E’ per 
questo motivo che da un punto di vista economico si dice che i valori 


(2) D'ora in avanti useremo per questo la semplice espressione abbreviata; 
«linea di regressione ». 
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che il reddito raggiunge dopo un numero limitato di periodi possono 
essere considerati come valori finali poichè l’errore che si commette 
è relativamente piccolo. Le cose vanno diversamente, però, nel cal- 
colo statistico del moltiplicatore mediante linee di regressione. In tal 
caso i punti agglomerati nell'intorno inferiore al limite non pos- 
sono essere trascurati senza commettere un errore non trascura- 
bile. In altri termini, se l’ultimo dato di una serie differisce dal li- 
mite, diciamo, di un 2 per cento, non possiamo considerare il molti- 
plicatore derivato da una tale serie come eguale, ai fini pratici, al 
moltiplicatore che si otterrebbe da una serie grandissima (pressochè 
infinita) di dati. La ragione di ciò è che è proprio l’esistenza di nu- 
mero molto grande (teoricamente infinito) di dati quasi coincidenti 
con il valore limite che rende il moltiplicatore calcolato eguale al 
moltiplicatore corretto. 

Sulla base delle ipotesi precedenti possiamo perciò concludere 
che qualsiasi moltiplicatore derivato con la procedura usuale della 
regressione da una serie di dati limitata contiene un errore, rispetto 
al moltiplicatore completo, che è tanto più grande quanto minore il 
numero dei dati. 


3. - Finora abbiamo posto molte ipotesi semplificatrici, alcune 
delle quali debbono essere eliminate o modificate in qualche modo. 
Ricapitolando: 1) siamo partiti da un reddito stazionario; 2) abbiamo 
supposto che si ha una sola variazione nell’investimento, dopo di che 
il volume dell’investimento si mantiene costante; 3) più particolar- 
mente, non esiste investimento indotto; 4) la propensione marginale 
al consumo rimane costante; 5) lo scopo di ottenere la linea di regres- 


sione è di avere il valore del moltiplicatore ordinario completo i 
e 6) il periodo di reddito coincide col periodo statistico. 

Possiamo ora mantenere: l’ipotesi 1) per non introdurre com- 
plicazioni non necessarie; e, per il momento, l’ipotesi 4) per il sem- 
plice scopo di usare il concetto di moltiplicatore ('). Elimineremo: 
parte dell'ipotesi 2) con l’ammettere variazioni nell'investimento 
dopo l’aumento originario; completamente l'ipotesi 3) introducendo 
l'investimento indotto. Modificheremo: l'ipotesi 5) usando i molti- 
plicatori troncati, o dinamici che dir si voglia, come pure quelli com- 
posti; e l’ipotesi 6) supponendo che il periodo statistico è più lungo 
o più corto del periodo di reddito. 

Come prima cosa, eliminiamo l’ipotesi 6) e manteniamo tutte le 
altre. Supponiamo che il periodo statistico sia a volte (a > 1) la lun- 


() Le conseguenze di questa ipotesi saranno discusse più avanti. 
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ghezza del periodo di reddito. Gli effetti di questa modificazione 
delle ipotesi sul caso discusso in precedenza sono: (a) un aumento 
pari ad (a — 1) volte dell’ammontare assoluto della variazione origi- 
naria nell’investimento, ed un aumento nell’ammontare assoluto delle 
variazioni del reddito, pari ad una quantita minore di (a-1) volte (*); 


e (b) una riduzione ad - del supposto numero (n) dei dati disponi- 
( 


bili. L'effetto (a) non modifica in modo sostanziale il problema fon- 
damentale. L'effetto (b) pud essere tale da dare un risultato corretto 
con buona approssimazione soltanto nel caso in cui a è sufficiente- 
mente grande da far si che le statistiche ci dánno soltanto l’ultimo 
dato che indica al tempo stesso la variazione nell’investimento( che si 
mantiene costante) e la variazione pressochè completa nel reddito. In 
pratica, però, i periodi statistici sono molto più brevi di quanto sa- 
rebbe necessario per ottenere il risultato di cui sopra. 

In effetti, la tendenza comune è (con buone ragioni) di usare 
dati relativi a periodi statistici quanto più brevi possibili così da au- 
mentare l'accuratezza dei risultati. 

Prendendo quanto sopra in considerazione, la distribuzione dei 
dati che si ha sotto la presente ipotesi è molto simile a quella che si 
aveva sotto l’ipotesi precedente. Possiamo avere ancora, pertanto, 
tanti moltiplicatori « calcolati » per quante sono le serie disponibili 
di dati statistici, e ciascuno di quei moltiplicatori contiene un errore 
di grandezza differente. 


4. - Finora abbiamo basato il nostro ragionamento sul moltipli- 


‘catore completo dalla forma semplice 


= Si può osservare al ri- 


guardo, però, che a causa della impossibilità di ottenere tutti i dati 
sul reddito fino al punto in cui la variazione originaria nell’investi- 
mento ha i suoi effetti completi, dovremmo far uso dei moltiplicatori 


1—c® 


troncati, cioè dei moltiplicatori della forma i , dove n è il numero 
— cl 


finito di periodi di reddito. 

Quando il numero dei dati disponibili è maggiore di due, la pen- 
denza della linea di regressione è data dalla seguente formula (per 
(n + 1) dati): 


1 n—c—c...—c 


pese A (vedi Appendice 1) 


Se si usa il moltiplicatore troncato corrispondente, che é dato da 


(2) Ciò è dovuto al fatto che le variazioni assolute nel reddito decrescono 
gradualmente da un periodo di reddito all’altro. 
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1 — qn J 
a ag abbiamo quindi ancora un errore che è eguale a: 


1 (te la) 


ro [re c n 

Va notato, perd, che per un numero di dati pari ad (n + 1) il 
valore fornito dalla linea di regressione per il moltiplicatore troncato 
corrispondente contiene un errore molto minore di quello che si a- 
vrebbe qualora si usasse la linea medesima per ottenere il moltipli- 
catore completo. La differenza tra i due errori é data da: 


1 


AE SS 
l—<« 


cre 
e, come é intuitivo, essa tende a zero al crescere di n. 

Un esempio numerico può servire a mostrare come vengono a 
risultare gli errori dati dalle nostre formule. 

Partendo da una situazione in cui: Y — 100; C = 80; e I = 20, 
supponendo che l’investimento aumenti ad un dato momento di 5 e 
poi si mantenga costante al livello di 25; abbiamo il seguente svi- 
luppo per tre periodi, sulla base di una propensione marginale al 
consumo costante, c = 0,8: 


Y I 
100 20 
105 25 
109 25 
112,2 25 


Se indichiamo con x ed y gli scarti dalle medie dell’investimento 
e del reddito, rispettivamente, otteniamo: 


Zaxy = 32,75 ; 20 == 18 75, 
per cui la pendenza della linea di regressione é: 


Zxy 


= iau 
x 


a Mi 0S: = , 

Poichè il moltiplicatore troncato è 108» cioè 2,44, l’errore 

che si commette è 0,693. L’errore che si commetterebbe però pren- 

dendo quel valore per quello del moltiplicatore completo (che è 5) sa- 

rebbe 3,253. Entrambi questi errori possono calcolarsi con le nostre 
formule ponendo n = 3. 

Se usiamo il moltiplicatore troncato, partendo dal valore calco- 

lato come sopra, eguale a 1,747, si ottiene una propensione marginale 
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al consumo pari a 0,4985 invece di quella corretta che sappiamo es- 
sere 0,8. 

Per un numero grande di dati l’argomento che precede è valido 
tanto per il caso in cui il periodo statistico ed il periodo di reddito 
coincidono, quanto per il caso in cui essi sono differenti. 


5. - Supponiamo ora di avere non soltanto un aumento autonomo 
originario nell’investimento, ma anche un investimento indotto. Per 
evitare complicazioni non necessarie, eliminiamo l'ipotesi di una pro- 
pensione marginale all'investimento negativa. Anche in questa ipo- 
tesi, peró, possiamo avere varie possibilitá: possiamo supporre che 
Pinvestimento indotto è una data funzione del reddito; oppure che è 
una funzione delle variazioni nel consumo nei due periodi precedenti; 
oppure che « ritardi » diversi entrano nella funzione. 

Salvo le osservazioni che faremo in seguito, supponiamo per 
ora, per semplicità, che l'investimento sia una data funzione lineare 
del reddito, I = I (Y), così che possiamo usare il moltiplicatore com- 
posto della forma generalizzata 


1 — (e+ 7)" 
aa Se 
dove i è la propensione marginale (costante) all'investimento, con 


[(c + 12) < 1]. 

Si deve osservare che sarebbe un errore considerare che, ai 
nostri fini, il caso ora posto é equivalente a quello precedente, addu- 
cendo come motivo il fatto che la formula ora scritta da lo stesso ri- 


n 
1—e, 


sultato della formula più semplice , dove c, sarebbe una pro- 


1—e 
pensione marginale al consumo del valore numerico eguale a (c + 1). 
La differenza fondamentale sta nell’ipotesi relativa al comporta- 
mento dell’investimento, ed essa risalta meglio da un’esposizione 
diagrammatica. 

Infatti, ipotesi che si ha un investimento indotto fa sì che nel 
diagramma (Fig. 2) i punti si susseguono lungo una direzione che va 
da sinistra a destra; mentre se introducessimo una c, = (€ + 1) la 
successione dei punti sarebbe lungo una verticale, come nella Fig. 1, 
se si fa eccezione del punto rappresentante la posizione iniziale. 

Ciò posto, se facciamo riferimento al moltiplicatore completo, 
eguale a TERA = Fi’ possiamo mostrare che anche nel caso d’un nu- 
mero infinito di dati vi è soltanto un valore di à per il quale il risul- 
tato dato dalla linea di regressione è uguale al moltiplicatore. Ciò è 
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Né / 


Fig. 2 


mostrato nell’Appendice 2, dove si fa vedere che il valore particolare 
di è è dato dalla formula: 


Set pas 
Cc 


Un modo intuitivo per mostrare quanto sopra é il seguente. 
Se c e i sono costanti, gli aumenti successivi del reddito hanno 
i valori seguenti: 


Tigh Cinta) letti) 
e i successivi incrementi nell’investimento hanno i valori seguenti: 
15. tg CI Y (c+ metis... 


Pertanto il rapporto, in ciascun periodo, tra incremento nel reddito 
Cc 


e È E n à +e 
e incremento nell’investimento è costante ed è eguale a =) ad ec- 


cezione del primo periodo nel quale esso é eguale a 1. 
Se per un momento escludiamo il primo punto nel diagramma, 
Cc 


la frazione sad ci dà il valore della pendenza della linea di regres- 


sione del reddito sull’investimento. (Notiamo che per c > 0, questa 
pendenza è maggiore di 1). Per un dato valore, co, della propensione 
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marginale al consumo, possiamo stabilire la condizione necessaria 
affinchè la detta pendenza sia eguale al valore del moltiplicatore 


1 
completo Tee 
Ponendo: 
#05, he os 1 
in TAE 
e risolvendo rispetto a i, e chiamando con ip’ il valore di esso corri- 
spondente a co, abbiamo: 


ly — a e ae Ve 

(in base alle nostre ipotesi, abbiamo trascurato il segno negativo da- 
vanti alla radice, nella soluzione algebrica). Questa è una soluzione 
conforme alle premesse, poichè per co < 1 si ha che (—C, + vo) > 0. 

Da quanto ora detto deriva che esiste un solo valore di i (che è 
ip’) che soddisfa le nostre condizioni. 

Se ora includessimo il primo valore (o punto nel diagramma) 
che finora abbiamo trascurato, il risultato che si otterrebbe è che la 


4 È - : . c+i 
« vera » linea di regressione avrebbe un valore minore di = (per 


il fatto che la linea che congiunge i primi due punti ha una pendenza 
eguale ad 1); ma rimarrebbe sempre il fatto che esiste un solo valore, 
che indichiamo con io, della propensione marginale all’investimento 
(per un dato valore co) che soddisfa la condizione che la pendenza 


della linea di regressione è eguale al moltiplicatore = . In altri 


termini, l'esattezza del risultato dipende dalla forma della funzione 
I —I (Y). E’ ovvio, d'altra parte, che tp’ > do. 

Possiamo pertanto concludere che esiste una serie di coppie di 
valori di c ed i dalle quali possiamo attenderci risultati corretti. Ma 
quando ci troviamo in presenza di dati statistici, e i valori di c ed î 
sono incogniti, non abbiamo garanzia alcuna che tali dati sono il 
risultato di una « ottima » combinazione (nel senso di cui sopra) delle 
due propensioni marginali. Quindi, soltanto per questo motivo, il 
moltiplicatore calcolato dalla linea di regressione può contenere un 
errore di varia grandezza. 

In conclusione, quando si introduce l’investimento indotto (nella 
forma ora discussa) neanche nel caso in cui avessimo un numero infi- 
nito di dati la pendenza della linea di regressione ci darebbe neces- 
sariamente il moltiplicatore corretto: è necessaria l’altra condizione 
che 


c+) =Y2-2 


ec 
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Per quanto riguarda i moltiplicatori composti troncati le con- 
siderazioni fatte in precedenza rispetto al caso di moltiplicatori sem- 
plici troncati appaiono ancora valide. Così pure, non procediamo ad 
entrare nel merito del caso in cui il periodo statistico non coincide 
col periodo di reddito. 


6. - I risultati ottenuti nel paragrafo che precede ci permettono 
di sviluppare ulteriori considerazioni. Con riserva di quanto diremo 
in seguito circa le propensioni marginali, possiamo per ora affer- 
mare che l’aver introdotto l’investimento indotto rende il problema 
più realistico che nel caso in cui si ipotizzava una singola variazione 
autonoma nell’investimento. In altre parole, è molto più probabile 
che nelle nostre ricerche induttive ad una serie di dati diversi per il 
reddito corrisponda una serie di dati diversi per l’investimento. Va 
osservato, però, a questo riguardo che anche se potessimo assumere 
con tranquillità che l'investimento è una funzione lineare del reddito, 
il moltiplicatore che otteniamo dalla serie statistica ci permette di 
calcolare il valore di (c + i); e, a meno che non azzardiamo l’ipotesi 


che i=—c + Ve tnt: (che può rivelarsi completamente infon- 


data), o qualche altra ipotesi arbitraria, non riusciamo a trovare il 
valore di c. Non vale la pena, però, intrattenerci su questo punto, 
perchè il dubbio fondamentale che sorge quando ci si trova di fronte 
ad una serie di dati differenti per l’investimento riguarda la forma 
della funzione dell’investimento stesso. All’ipotesi semplicista che 
esso è una funzione lineare del reddito, taluno potrebbe preferire 
l'ipotesi di un comportamento conforme al principio di accelerazione 
in una delle varie forme in cui questo è presentato. Altri, ancora più 
correttamente, può assumere che l’investimento è funzione di molte 
altre variabili, ivi compresi fattori monetari e istituzionali, il che 
non soltanto non permette di mantenere l’ipotesi fatta in precedenza 
che si ha una sola variazione « autonoma », seguita da variazioni 
indotte, ma fa sorgere seri dubbi sulla possibilità stessa di racchiu- 
dere le variazioni dell’investimento in una formula matematica, che 
non sia oltremodo complessa. 

Se, quindi, ammettiamo che l’investimento si comporta in una 
maniera capricciosa che non è prevedibile con la necessaria preci- 
sione, possiamo avere nella serie statistica un numero più o meno 
grande di effetti di reddito gli uni sovrapposti agli altri sui diversi 
periodi, come pure variazioni autonome nell’investimento durante 
gli ultimi periodi statistici, che hanno totalmente o quasi, ripercus- 
sioni secondarie al di là della serie statistica disponibile. Se siamo 
consci di queste possibilità, e dei difetti insiti nella metodologia di- 
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scussa nei paragrafi precedenti, dobbiamo giungere alla conclusione 
che dovremmo essere riluttanti più che indotti ad usare il metodo di- 
scusso e le equazioni di regressione per calcolare la propensione mar- 
ginale al consumo. 

Si noti infine che in tutto quanto precede si è fatto astrazione 
di un importante fattore di errori nella derivazione statistica, che è 
costituito dal meccanismo dei prezzi nel mercato. Questo aspetto, 
però, formerà oggetto di un successivo articolo. 


7. - Un'importante considerazione finale va fatta con riguardo 
al problema finora discusso, e che può considerarsi una critica dal 
di fuori, in contrapposto alla critica intrinseca sopra svolta. Tutta 
la nostra discussione è stata basata sull’ipotesi che la propensione 
marginale al consumo è costante. Questa, d’altra parte, è l’ipotesi 
che si incontra nella quasi totalità delle ricerche econometriche sul- 
l’argomento. 

A questo riguardo vogliamo sottolineare che queste ricerche 
hanno, o dovrebbero avere, due scopi principali: 1) di accertare se la 
propensione marginale al consumo è costante nel tempo o variabile 
in modo ciclico e/o secolare o secondo altri comportamenti; e 2) di 
ottenere i valori numerici di tale propensione. Ora, se fin dall’inizio 
facciamo l’ipotesi della costanza della propensione marginale al con- 
sumo, non solo le ricerche sono di dubbia validità, ma i valori nume- 
rici che si ottengono hanno un significato pratico che è molto scarso 
se non del tutto nullo. 


APPENDICE 1 


1. - Suppongasi una situazione di partenza in cui Yo = Co + lo. 
Se l'investimento aumenta di AI e poi rimane costante al nuovo li- 
vello, si ha il seguente sviluppo, assumendo che c è la propensione 
marginale al consumo che rimane costante: 


Investimento Reddito 
1 i fe o 
2 I, + 4I Y, + 41 
3 I, + 4I Y,+4I+alc 
4 I, + 41 Y, + 414 4Ic + alce” 


Gwe mle) OO ORO O OA A ORO O OO 


n +1 I, + al Y, + 41 + 4Ic + d1c” +... + 4Ier-1 
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L’investimento medio M, é dato da: 


(a a Rear n 
Mo a RE et 
i n+1 Li 


Il reddito medio My si ottiene calcolando: 


M,— (m+DY¥ +41 [(1+(1+e)+(1+e +0) +...+(1+c+c*+...+co-1)] 


41 


n+1 
Operando alcune trasformazioni si ottiene: 


a n 1 bl 
pe eau LE pr et RAI) (D 0) di 


Per un numero di periodi che tende all’infinito si ha: 


n 
li Mah I ——— _I)= € 
eroi i Caen aes - 
il ae 
lim _M;= lim Sg ee a alee ai) =¥, + dl 
n—>30o n—yo \ n + 1 1—0c (n+1) (1 —c) 1 c 


Pertanto, quando n — «, tutte le deviazioni o scarti dell’investi- 
mento dalla media, eccetto uno, sono eguali a zero. La deviazione del 
primo dato è uguale a (— 4 I). Cosi, la pendenza della linea di re- 
gressione è data da: 

Al 
es by 
Zoy ( ch ( l—e Il 


— 
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b= 


Quindi, nelle nostre ipotesi, quando il numero dei dati è infinitamente 
grande la pendenza della linea di regressione ci da il moltiplicatore 
esatto. 


2. - Calcoliamo ora la pendenza della linea di regressione nel 
caso di (n + 1) dati. I successivi scarti dalle medie sono: 


per il reddito (y) per l’investimento (x) 


a e ipa 
(n+ 1) (1—e) ee? 
1—-nc+e' +e*-+.. +e dg 

COSO eee mri" 
Dishes ts Ai 
(n +1) (1—e) LÉ 

si: 
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(n + 1) (1 — ¢) n+l 
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Da cio si ha: 


n° 1 n 
LEA A Lt i a 2 2013 ; 
PNG? GERE i A 2 PI e 
= a(n —e— et) Ar: A LS oe 
Bay = dU abl) i= ee 
n—e—c?—...—c® 
DIA e 
ee (n +1) (— 0) 
a cul: 
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Si vede da ciò che se si prende questo valore per quello del mol- 
tiplicatore completo, si commette un errore #5 che è dato da: 

1 1 noo. ocn 1 e+c?+...4 e 
J—c l=c n TE n 


Quanto maggiore è n tanto minore è l’errore. Per n = %, e = 0. 
L'errore che si commette rispetto al moltiplicatore troncato 


1—c 
i è dato da: 


APPENDICE 2 


Si introduca ora l’investimento indotto e si supponga che la 
propensione marginale all’investimento, i, è costante. Si ponga: 


co=C+ti 
Per il reddito si hanno i seguenti dati: 
1° Mi 
2° Y,+4I 
go. Y. Par fat 
4° ee 


n—1 


(n + 1) esimo Y, +441+c,41+. ess 
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Per l’investimento i dati sono i seguenti : 


1° ip 
2° Teal 
3° I, 414 A +414 5:41 E 
ie 
4° I+4I+:?4I+ic, SA lat o 
1—c, 
5° Top al ial + te, A+ ie, AI, + A+ ial — 
Cuir. 
2 =. 
(n + 1) esimo I, + 41 + ... + te) “aI =I, + 414 idl = 
L’investimento medio è dato da: 
2 n—i 
n 7 ps 3 n “a a PS Cte, 
a Angas ay Goeth 1) @ +1) 
Per n > © abbiamo: 
1—ec,+72 l—e 
; EC) RSL e e JM 
ous I, + AI le o + : a 
Sappiamo gia che: 
= 1 aia, acacia 
pa IE (ia Dc) ’ 
e che 
1 
lim My = Y, + 41 — 
n — 00 Ue; 


Calcolando i successivi scarti dalle medie ottenute pern > o, 
si ha: 


= 
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Operando alcune trasformazioni si ottiene la pendenza della linea 
di regressione nella forma seguente: 


A -c)+1*[1 +(c+1)+(04+1) PEA EE UA (c++ (e+) + 


apart C++ Fons | 
E? facile vedere che se non si ha investimento indotto (cioè i= 0) 


come s’è visto 


la pendenza della linea di regressione è data da =< 


nell’Appendice 1. 


L'espressione di cui sopra che ci da può essere riscritta 


Sia: 
come segue: 


Fay — i—edl—C yi a 
ioc (=P MECA 


Per far si che quest’espressione sia eguale al moltiplicatore com- 


1 3 
———— poniamo: 


posto ea 


== 


Risolvendo e trascurando il segno negativo davanti radice, si ha: 
DD ars 
LI O 
da cui 
i=—c+ y y ae 
Cc 


Si pud affermare, percid, che la pendenza della linea di regres- 
sione, quando n > , da l’esatto moltiplicatore composto soltanto 
per le coppie di valori che soddisfano la condizione: 


tenet 


Per qualsiasi coppia che soddisfa tale condizione la condizione di 
convergenza è soddisfatta da qualsiasi c < 1. 


APPENDICE 3 


Suppongasi che: a) la situazione di partenza sia: Y — 100; 
C — 80; I — 20; b) nel primo periodo si ha un investimento addizio- 
nale di 5 che si ripete nei periodi successivi; c) nel quinto periodo si 
ha un altro investimento addizionale di 5 che si ripete; d) nel nono 
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periodo si ha una diminuzione nell’investimento pari a 5; e) si hanno 
soltanto 10 dati; f) c = 0,70 ed i = 0,10 sono le propensioni mar- 


ginali che si mantengono costanti. Su queste ipotesi le due serie di 
dati sono: 


Y I 
100,00 20,00 
105,00 25,00 
109,00 25,50 
112,20 25,90 
114,76 26,22 
121,81 31,48 
127,45 32,18 
131,96 32,74 
135,57 33,19 
134,46 28,54 

Si ha: 
3 oy = 440,95; Fat = 166,01; e 2 — 2,656 
o 


Se prendiamo 2,656 quale valore corretto del moltiplicatore 
1 


1—(c+i)’ 
Se supponiamo che (€ + è) = /2 er otteniamo: 
C 


otteniamo: (c + è) = 0,623 anzichè 0,80. 


c = 0,6204 ed i — 0,0026 anzichè 0,70 e 0,10 rispettivamente. 


SUMMARY 


Measuring the Marginal Propensity to Consume by Regression Equations 


The use of regression equations, obtained by the method of least squares, 
is common in the statistical derivations of the consumption function. It is reco- 
gnized by many writers, however, that it gives unsatisfactory results. In an at- 
tempt to correct the errors in such results it has been suggested to calculate, in- 
stead of the regression of consumption on income, the regression of income on 
investement. In this way, the multiplier is, first, obtained and then the mar- 
ginal propensity to consume which is supposed to be constant. It is noted briefly 
in this connection that there should not be substantial differences between the 
results given by the two regressions. At any rate, in the case of the serial mul- 
tiplier, which is discussed in the article, it is shown that the derivation in question 
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gives correct results only if it were possible to operate on a practically infinite 
number of data and when the events take place in the most simplified conditions. 
Among those conditions there is the linearity, stability and reversibility of the 
consumption function; the constancy of investment after an initial hypothe- 
tical change; the coincidence of the statistical period with the income period; 
the absence of errors of observation and similar errors affecting the raw data. 
The use of truncated multipliers, in correspondence with a limited number of 
data, only reduces the magnitude of the errors but does not eliminate them. 

The fundamental reason for these results is that in the derivation of the 
regression equations it is of great importance to take into account the very 
large number of income values clustering around the limit value which income 
tends to attain asymptotically. It is noted that the introduction, among the hypo- 
theses, of the possibility of errors of observation, only accidertally can improve 
the results. 

The introduction of the more realistic hypothesis that investment can vary 
complicates the problem. In the case where investment is a linear function of 
income, the obtaining of correct results depends not only on the conditions in- 
dicated above, but also on the condition that a specific relation exists between 
the values of the two marginal propensities involved. It is noted, moreover, that 
even after this step towards more realistic assumptions, the hypotheses that 
there is only one autonomous change in investment and that induced investment 
is a linear function of income are not supported by actual experience. Other 
behaviors are possible and these may be additional sources of errors in the re- 
sults. It is stressed, finally, that the fundamental assumption that the consump- 
tion function is linear imposes serious limitations on the significance of the eco- 
nometric researches on the subject, since one of the purposes should be the te- 
sting of the validity of that assumption. 

The analysis is conducted on hypothetical « real » data. The possible effects 
of the operation of the price mechanism are not taken into consideration, al- 
though their importance is fully recognized. 


RESUME 


Sur Vemploi des équations de régression pour la dérivation 
de la propension marginale à la consommation 


L'emploi des équations de régression, obtenues par la méthode des moindres 
carrés, est très commun dans les travaux de dérivation statistique de la fonction 
de la consommation. Beaucoup d’économistes sont d’accord, d’autre part, que ceci 
conduit à des résultats peu satisfaisants. Pour corriger les erreurs dans ces ré- 
sultats, on a proposé de calculer, au lieu de la régression de la consommation à 
l'égard du revenu, la régression du revenu à l’égard de l'investissement. De 
cette façon on obtiendrait en premier lieu le multiplicateur et ensuite la pro- 
pension marginale à la consommation que l’on suppose constante. A cet égard, 
l’auteur note en passant, que l’on ne devrait pas observer de différences sub- 
stantielles entre les résultats qui sont obtenus des deux régressions. De toute 
façon, en traitant du multiplicateur sérial — ce qu’on fait dans l’article — on 
montre que la dérivation indiquée ci-dessus donne des résultats exacts seulement 
dans les cas où il est possible de faire les calculs sur une quantité de données 
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pratiquement infinie, et quand les évènements se vérifient dans les conditions 
les plus simples. Parmi ces conditions, il y a la linéaireté, la stabilité et la re- 
versibilité de la fonetion de la consommation; l’invariabilité de l’investissement 
à la suite d’une variation initiale hypothétique; la coincidence entre la période 
statistique et la période de propagation du revenu, ainsi que le manque d’er- 
reurs d’observation dans les données. L’emploi du multiplicateur tronqué en cor- 
respondance d’une quantité finie de données peut seulement réduire la grandeur 
des erreurs, sans pourtant les éliminer. 

La raison fondamentale de ces résultats est qu’il est très important de tenir 
compte des nombreuses valeurs du revenu qui sont groupées au-dessous de la 
valeur limite dans le calcul des équations de régression. L’auteur ajoute que la 
possibilité d’améliorer les résultats avec l’introduction de l’hypothèse qu'il 
existe des erreurs d’observation est purement accidentelle. 

Quand l’on introduit Vhypothése plus réaliste que l’investissement peut va- 
rier, le probléme devient plus compliqué. Dans le cas où l’investissement est une 
fonction linéaire du revenu, la possibilité d’obtenir des résultats exacts ne dé- 
pend pas seulement des conditions indiquées ci-dessus, mais aussi de la condition 
qu’une relation déterminée existe entre les valeurs des deux propensions mar- 
ginales impliquées. L’auteur observe que méme ‘aprés ce changement dans les 
hypothéses, les résultats sont dérivés toutefois des autres hypothéses trés sim- 
ples, qu’il y a seulement une variation autonome dans Vinvestissement et que 
ceci est une fonction linéaire du revenu. Maints autres comportements de l’inves- 
tissement sont possibles et celà peut étre aussi la cause de résultats erronés. 
On souligne finalement que l’hypothèse de base que la fonction de la consom- 
mation est linéaire pose des limitations sérieuses à la signification des recher- 
ches économétriques sur ce sujet, étant donné que l’un de leurs buts devrait 
étre la vérification de la validité de cette hypothèse. 

L’analyse est conduite sur la base de données « réelles» de nature hypo- 
thétique. On ne tient pas compte des effets possibles du fonctionnement du mé- 
canisme des prix, bien que l’on reconnaisse l’importance de ces effets. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Uber die Anwendung von Regressionsgleichungen 
fiir die Ableitung der Grenzkonsumneigung 


In der statistischen Ableitung von Konsumfunktionen ist die Anwendung 
von Regressionsgleichungen, welche mit der Methode kleinster Quadrate ge- 
wonnen werden, weit verbreitet. Viele Autoren anerkennen jedoch, dass sie zu 
unbefriedigenden Ergebnissen fuehrt. Zur Ausschaltung der Fehlerwerte, die 
in diesen Ergebnissen enthalten sind, ist angeregt worden, anstelle der Regres- 
sion der Konsumrate zum Einkommen die Regression des Einkommens zur In- 
vestitionsrate zu berechnen. Dabei wuerde zuerst der Multiplikator gewonnen 
werden und dann die Grenzkonsumneigung, die als konstant angenommen wird. 
Zwischen den Resultaten beider Regressionen, so wird kurz ausgefuehrt, sollten 
keine wesentlichen Unterschiede bestehen. Bei dem Reihenmultiplikator, der in 
diesem Artikel behandelt wird, fuehrt, wie ausgefuehrt wird, die infrage stehende 
Ableitung jendenfalls nur dann zu korrekten Ergebnissen, wenn es moeglich 
ist, eine unendliche Zahl von Daten einzubeziehen und wenn die zugrundelie- 
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genden Ereignisse unter weitgehend vereinfachten Anrahmen ablaufen. Solche 
vereinfachten Bedingungen waeren Liniaritaet, Stabilitaet und Reversibilitaet 
der Konsumfunktion, ausserdem eine gleichbleibende Hoehe der Investitiosrate 
nach einer hypothetischen, einmaligen Aenderung, das Zusammenfallen von sta- 
tistischer Periode und Einkommensperiode, sowie die Ausschaltung von Beo- 
bachtungs- und aehnlichen Fehlerquellen, welche die Grundannahmen beein- 
flussen koennten. Durch die Anwendung von Multiplikatoren, die infolge einer 
begrenzten Zahl von Daten abgebrochen sind, werden solche Fehlerwerte nicht 
ausgeschaltet, sondern nur verringert. 

Zu diesen Ergebnissen kommt man hauptsaechlich, weil es fuer die Ablei- 
tung von Regressionsgleichungen besonders bedeutsam ist, die sehr grosse Zabl 
von Einkommenswerten zu beruecksichtigen, die sich um den Grenzwert ballen 
welchen das Einkommen asymptotisch annimmt. Wuerde bei den zugrundelie- 
genden Annahmen ein Wert fuer Beobachtungsfehler mit einbezogen, so wuerden, 
wie dargelegt ist, die Ergebnisse nur rein zufaellig korrekter werden. 

Wenn die mehr wirklichkeitsnahe Annahme einbezogen wird, dass die Investi- 
tionsrate Aenderungen unterliegt, dann wird das Problem weiterhin kompliziert. 
Korrekte Ergebnisse sind, wenn die Investitionsrate eine lineare Funktion des 
Einkommens ist, nicht nur von den obengenannten Bedingungen abhaengig, son- 
dern auch von dem Bestehen einer spezifischen Relation zwischen den beiden 
Werten der zugrundeliegenden Grenzneigungen. Schliesslich ist zu beachten, dass 
selbst nach diesem Schritt in Richtung auf wirklichkeitsnaehere Daten die 
Annahme, dass nur eine einzige autonome Aenderung der Investitionsrate erfolgt 
und dass die induzierten Investitionen eine lineare Funktion des Einkommens 
sind, keineswegs der Wirklichkeit entspricht. Andere Verhaltensweisen, die das 
Endergebnis mit zusaetzlichen Fehlerwerten belasten, sind moeglich. Abschlies- 
send wird auch hervorgehoben, dass die Ausgangsannahme einer linearen Kon- 
sumfunktion selbst der oekometrischen Untersuchung des Problems enge Gren- 
zen setzt, muesste doch eine Aufgabe darin bestehen, die Richtigkeit dieser 
Annahme zu untersuchen. 

Die Analyse baut auf angenommenen Realwerten auf. Die moeglichen Ein- 
wirkungen des Preismechanismus sind unberuecksichtigt geblieben, obgleich ihre 
Bedeutung voll erkannt wird. 


RESUMEN 


Sobre la medición de la propensión marginal al consumo, 
por ecuaciones de regresión 


El uso de las ecuaciones de regresión, calculadas por el método de mínimos 
cuadrados, tiene amplia difusión en la derivación estadística de la función del 
consumo, pero muchos reconocen que no da él resultados satisfactorios. 

En la tentativa de corregir los errores en estos resultados, fue propuesto 
calcular, antes que la regresión del consumo sobre el rédito, la regresión del 
rédito sobre la inversión. De este modo se consigue obtener el multiplicador, y 
luego la propensión marginal al consumo que se supone es constante. Se observa 
incidentalmente que no debería haber diferencias substanciales entre los resulta- 
dos de las dos regresiones. Apartando esto, en el caso del multiplicador de serie 
que el artículo discute, manifiéstase que este cálculo facilita resultados correctos 
tan sólo cuando pudiérase disponer de un número de datos casi infinito, y cuando 
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los sucesos se manifestaren en las condiciones más sencillas. Entre estas con- 
diciones hay: la linealdad, estabilidad y reversibilidad de la función del consumo; 
la constancia de la inversión después de una variación hipotética inicial; la 
coincidencia del período estadístico con el período de rédito; y la ausencia de 
errores de averiguación y otras cosas parecidas. 

El uso de multiplicadores truncados correspondientemente a un número li- 
mitado de datos, tan sólo permite reducir la monta del error. 

Razón fundamental de esto es que, al calcular las ecuaciones de regresión, 
adquiere mucha importancia el tener cuenta del gran número de valores del 
rédito los que se acumulan alrededor del valor límite. Nótese que la introducción, 
en las hipótesis, de la posibilidad de errores de averiguación, puede mejorar los 
resultados tan sólo accidentalmente. 

La introducción de la hipótesis más realística de que la inversión está sujeta 
a variaciones, complica al problema. En el caso en que la inversión es función 
lineal del rédito, la obtención de resultados correctos está sujeta, a más de a las 
arriba mentadas condiciones, a la condición de que los valores de las propen- 
siones marginales al consumo y a la inversión, se encuentren en una dada corre- 
lación específica una frente a otra. Además de esto, se observa que, hasta por 
esta sucesiva aproximación, la hipótesis de que tan sólo se obtiene una varia- 
cion autonoma en la inversion, y que la inversión inducida es una variación 
lineal del rédito, encuentra escasa contraprueba en la realidad. Otros compor- 
tamientos sí son posibles, sacándose de ellos otras causas posibles de error en los 
multiplicadores calculados. Se pone por fin de relieve que la hipótesis de base de 
la linealdad de la función del consumo, impone una limitación muy cuestionable 
a las investigaciones sobre el argumento, ya que uno de los fines principales de 
éstas, debería ser la averiguacion de la veracidad de aquella hipótesis. 

Se llevó el análisis sobre datos hipotéticos « reales >, pasando por alto a 
los efectos posibles del obrar del mecanismo de precios, del cual, no obstante 
esto, se reconoce la importancia. 
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OTHER COUNTRIES’ ECONOMISTS 


OTTo H. EHRLICH 


The essays in the fourth volume of International Economic Pa- 
pers (1) were obviously chosen so as to include economists from as 
many countries as possible. Austria, Brazil, Denmark, France, Ger- 
many, Great Britain, Italy, Poland and Sweden are represented. Nei- 
ther original publication dates of the essays, nor subjécts covered, nor 
research methods used indicate anything but a random selection. But 
economists in their writings show very definite predilections in the 
choice of topics on which they conduct their research. Only profound 
sociological and historical analysis would show whether the urgency 
of the problems at any given time is the primary determinant of the 
choice, or whether some form of intellectual « vogue » is the invisible 
hand. The sample here is dangerously small for generalizations, but 
is it not interesting to see that, for instance, five essays written in 
the 1950’s deal with the problem of growth — as it emerges in the 
field of international trade, in the development of underdeveloped 
areas, or in the expansion of the domestic economy. And of all the 
nine essays, only one deals with an issue in static economics. 

Another generalization might be that most articles were written 
in what one might call an institutionalist vein. Take SCHUMPETER's 
essay The Crisis of the Tax State, written in 1918. The first part is 
an exercise in fiscal sociology. Though he quotes generously from 
all the great names in German social history, VON BELOW, BRENTANO, 
GIERCKE, SCHMOLLER, etc., this brief sketch is an original masterpiece 
of a skilled craftsman. We see history rush by in vignettes — the fi- 
nancial difficulties of 14th and 15th century princes, the acknow- 
ledgment of the princes’ tax demands by the estates, the formers’ 
triumphant « L’état c’est moi » — and the modern state is born. The 
gist of the sociological analysis is that as long as life in society, and 
economic life in particular, is community-sanctioned, no antagonism 


(1) International Economic Papers, No. 4. Translations prepared for the 
International Economic Association. Edited by Alan T. Peacock, Wolfgang F. 
Stolper, Ralph Turvey, Elizabeth Henderson. London, Macmillan and Company 
Ltd.; New York, The Macmillan Company, 1954. 


between individual and community exists, and no arbitrator or exe- 
cutor of the wants of society is needed. This haze of neutrality lifts 
when individuals become « individuals » and pursue their own eco- 
nomic interests. No means are left for the satisfaction of supra-indi- 
vidual ends. A spokesman is needed to articulate these ends, and to 
fight for their financing. The princes fulfilled this mission, and with 
the collecting of the internal revenue they created the tax state — 
the foundation and the essence of the modern state. 

But the tax state was not only the effect of social and economic 
changes; it was also the cause of new ones. This duality is no pa- 
radox ; it only shows the mutual interdependence of the tax state and 
the free economy. Today, as at any time, the state is by no means 
all powerful; it is limited by the « fiscal potential ». It could even 
collapse if the members of society were to refuse to appropriate the 
means for the ends this very same society desires. 

All this is stated quite forcefully. But when we come to the cru- 
cial part of the essay entitled Must the Tax State Collapse?, the 
forcefulness of the logic begins to fade. The answer is inconclusive 
and the reader is not enabled to apply the lesson of the essay to any 
speculation on the « crisis » of the tax state today. 

The article was written a few months before the end of the 
First World War, and SCHUMPETER wished to show that even the 
weakest of the belligerent tax states, Austria, would be able to cope 
successfully with the gigantic postwar tasks, namely, to cover the 
cost of the war and to reconstruct the economy. But he fails to streng- 
then his case by structural analysis. Here SCHUMPETER does not 
even brandish the scalpel of « fiscal sociology ». What if Austria 
should fail? The answer is not cogent. All we are told repeatedly is 
that even if insurmountable difficulties should bring failure, « Au- 
stria would have failed, and not the tax state. » (p. 31). 

Other Austrian economists were of a different opinion. The fa- 
ther of one of the translators of SCHUMPETER’s essay, for instance, 
said: 

« Theoretical analysis of the social and economic conditions as 
well as the actual failure of all attempts to solve the problems of pu- 
blic finance have demonstrated the crisis of the bureaucratic tax 
state and of the free capitalist economy. Thus we will have to muster 


the courage to create new forms and organizations for the life of the 
commonwealth » (1). 


(1) Gustav STOLPER, Deutsch- Oesterreich als Sozial- und Wirtschaftspro- 
blem, Drei Masken Verlag, Miinchen 1921, p. 276 (translated by present writer) 


Other Countries’ Economists 89 


But did SCHUMPETER really mean the « crisis » of the tax state, 
as the translators of the essay seem to believe. Its German title is 
Die Krise des Steuerstaats. In English, according to Webster, « cri- 
sis » means a change in a disease which indicates whether the result 
is to be «recovery or death». Yet SCHUMPETER says: «Every system 
can occasionally break down. But this by no means signifies the col- 
lapse of its principle ... The broken-down economy is somehow liqui- 
dated and thereafter things proceed as before. This is important for 
a precise definition of what we mean by « crisis » — also when ap- 
plied to the tax state » (p. 13). The German word « Krise » when 
employed in business cycle terminology is used almost interchan- 
geably with « lower turning point ». In modern terminology we do 
not call this point any longer « crisis ». When SCHUMPETER gave his 
essay the title Die Krise des Steuerstaats, he wanted by definition 
to avoid the « death or recovery » antithesis. The inappropriateness 
of the word « crisis » in the English title becomes fully evident when 
we remember that the origin of the modern tax state was attributed 
to the « crisis » (in the true sense of the word) of the desmesne eco- 
nomy. 

The German title makes SCHUMPETER appear more optimistic 
than does the English translation. The conclusion of his essay is that 
the tax state is not in a crisis though it is in a « Krise », i.e. at a 
turning point. 

SCHUMPETER's theory of economic development is one of the 
great contributions to the body of economic thought. Should some- 
body wish to reject its applicability to underdeveloped countries, he 
would have to use very strong arguments. CELSO FURTADO attempts 
just this. In his essay Capital Formation and Economic Development 
he comments on NURKSE's book Problems of Capital Formation (1). 
The two writers arrive at the same major conclusion, namely that 
self-help must be the rallying cry in the economic struggle of under- 
developed countries. Their agreement extends to the coordination 
by government of at least the initial developmental activities, and to 
the particular emphasis on fiscal policy. But FURTADO does not ac- 
cept NURKSE's adaptation of SCHUMPETER's theory of economic de- 
velopment to underdeveloped areas. SCHUMPETER's theory was, as 
he puts it, « formulated... before the first world war, in circum- 
stances which were entirely different from those of our own days » 


(1) RAGNAR NURKSE, Problems of Capital Formation in Underdeveloped 
Countries, Oxford, Basil Blackwell, 1953. 
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(p. 127) (1). He believes that the vicious circle of poverty — scarcity 
of capital — poverty, can only be broken by external factors, such 
as the creation of a flow of foreign trade, not by the ingenuity of 
innovators. He wants to prove this point by reference to history. « In 
Europe, at the end of the Middle Ages, the transition from an eco- 
nomy composed almost entirely of closed and static units, to a pro- 
gressing economy, was due largely to the trade which the Levantine 
peoples — particularly the Byzantines after the Arab invasion — 
brought to the coastal populations of Italy and the South of France » 
(p. 131, n.). 

Disregarding the fact that this refers to « circumstances which 
were entirely different from those of our own days », this Brazilian 
interpretation of early European history is not persuasive. The end 
of the Middle Ages is the fifteenth century. The Arab invasion of 
the Byzantine Empire — the conquest of Egypt, Mesopotamia, 
Persia, and Syria — took place in the seventh and eighth centuries. 
The Arab rule in Spain and Sicily was imposed at about the same 
time. In the eleventh century they were already driven from Sicily, 
and they disappeared almost completely from Spain during the next 
two hundred years. Europe learnt a great deal from the Arabs in 
Sicily, and from Syrians who at that time settled in Narbonne and 
Bordeaux. But what the European aristocrats or the princes of the 
Church learnt from them, and had learnt from foreigners before, 
was the knowledge of foreign luxury goods and not the institutions 
of foreign trade. Long before the end of the Middle Ages, events 
much more important for the development of foreign trade had ta- 
ken place: the Crusades. Venice, for instance, had already in the 
eighth century established an enviable commercial position due to 
its salt- and salt fish-monopoly, and the end of the twelfth century 
its merchant marine was so large it was hired for the transportation 
of 29,000 crusaders with their 4,500 horses. Soon afterwards it wre- 
sted a colonial empire from Byzantium. 

Not much remains of FURTADO’s theory of early European eco- 
nomic development. An intimate study would reveal that SCHUM- 


(1) The attitude of NURKSE himself is inconsistent. In his book he says: 
« Schumpeter’s theory seems to me to provide the mould which we must use, 
although we may use it with slightly different ingredients ». (Ibid. p. 12). 

Shortly afterwards, his view has radically changed: « Furtado is sceptical 
about the usefulness of Schumpeter’s theory for the underdeveloped countries 
of the present day — and I agree with him ». (A Note on Mr. FURTADO's Article 
on Capital Formation and Economic Development, « Revista Brasileira de Eco- 
nomia >, Vol. 7, No. 1 (March 1953), p. 79). 
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PETER's theory of development fits that era particularly well. Fur- 
TADO himself concludes that « the opening up of foreign trade will 
allow that economy to make a fuller and more rational use of .. land 
and labor. By obtaining larger quantities of goods than would be pos- 
sible if production were only for the home market, the economy will 
have increased its productivity » (p. 181). One might ask who, if net 
the innovating entrepreneur, organizes such activities. FURTADO 
makes one contribution to the proof of his error himself when he 
correctly lists « new markets » as one of the five types of SCHUMPE- 
TER’s innovations. SCHUMPETER might have attributed such a de- 
viation to a difference in « ideology ». 

FURTADO is more convincing when he refines NURKSE’s belief 
that the inducement to invest is limited by the small size of the mar- 
kets in underdeveloped countries. NURKSE believes that in such a- 
reas SAY’s Law is valid, that no deflatiqnary gap exists, and that 
supply would create its own demand if the change from a low ela- 
sticity of demand were not so sluggish. Realistically speaking, indi- 
visibilities in capital equipment might, because of this sluggishness, 
easily glut a market for a specific consumer good. The effect on the 
incentive to invest is evident. Profit chances would be brighter only 
if capital would pour into the production of many different commo- 
dities at the same time. This, however, hardly appears possible on the 
private business level. A solution would be public coordination of 
the small investment demands of individual industries, or possibly 
even public investment (1). FURTADO believes that NURKSE oversta- 
tes this point. The menace of indivisibilities could more easily be eli 
minated by being more modest and refraining from investing in su- 
per-modern, mass-production equipment. Let productivity grow 
more organically, more slowly, and cumulative effects upon real na- 
tional income will not fail to come in sight. In this way investment 
incentives would not be hampered. In a rejoinder, written a half 
year after FURTADO’s article, NURKSE acknowledged the argument 
for Brazil (2). 

With the propagation problem removed, the impulse problem of 
saving still remains. FURTADO is keenly aware of the high marginal 
propensity to import in the early phases of development, and pessi- 
mistic about the propensity to save. This attitude is based on DUE- 
SENBERRY’s « demonstration effect » which subsequently leads to the 


(1) Cf. RAGNAR NuRKSE, Problems of Capital Formation in Underdeveloped 
Countries, Basil Blackwell, Oxford 1953, p. 30. 
(2) « Revista Brasileira de Economia », March 1953, p. 79. 
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incorporation of the demonstrated goods into the ego-ideal. Or should 
more weight be given to Professor CONDLIFFES’s scepticism: 


« Of course there is such an effect in Rio and in Cairo among 
the privileged groups who are in touch with the outside world, but 
Father Ayrout’s study of the Egyptian villages does not reveal much 
of it » (1). 


FURTADO’s predilection for foreign trade as a starter makes it 
understandable that he wants to begin development in the export in- 
dustries. The financing of these industries may involve inflationary 
policies. FURTADO considers this painful but inevitable. Here NURKSE, 
in the rejoinder, demurs (2). The two writers do not seem to see eye 
to eye in their appraisal of inflationary dangers, but they meet a- 
gain in recommending compulsory saving through fiscal policy (3). 

Our age has become extremely inflation-conscious. Inflation has 
been experienced so often and described so adequately that we al- 
most forget to search for the causes. We might even have to cross 
the boundary line between economics and sociology. TALCOTT PAR- 
SONS, in his new social system envisages economic theory as « the 
conceptual scheme dealing with the phenomenon of economic po- 
wer » (4), «as culturally defined and shaped through the institu- 
tionalization of money » (5). 

The concept of the group was developed by sociology, a long 
time ago. But only slowly have parallel concepts in economics been 
developed, such as oligopoly, coalitions in the theory of games, diffe- 
rences in propensities to consume according to income-size groups, 
etc. Now an original interpretation of inflation as the result of the 
behavior of social groups comes from France (6). Professor PER- 


(1) « American Economic Review », Vol. XLIV, No. 3, June 1954, p. 453. 

(2) Op. cit., p. 80. 

(3) Ibid., p. 81. 

(4) TALCOTT Parsons, The Social System, The Free Press, Glencoe, Illinois, 
1951, p. 124. 

(5) Ibid. 

(6) An ambiguous compliment is paid to French economists in the preface 
which KEYNES wrote for the French edition of the General Theory in 1939 
(translated into English in this volume of International Economic Papers). He 
could not have expected his French readers to like everything he said abcut eco- 
nomies in their country: «...at the present moment French economists are 
eclectic; their doctrines are not rooted in any one system of ideas»; and, as 
usual, he castigated J. B. SAY’s « sophism that supply creates its own demand ». 
But he did not fail to counterbalance his censorious words. When he directs the 
attention of the reader to a «special and very characteristic feature » of the 


Other Countries’ Economists 93 


ROUX is credited with the idea of the « effective power of domina- 
tion ». This power becomes apparent, we hear from HENRI AUJAC in 
his essay Inflation as the M onetary Consequence of the Behaviour of 
Social Groups, when the monetary relationships among social groups 
are disrupted by inflation (1). After an initial period of adjustment, 
some groups always refuse to play the game of adaptation. Then, «the 
effectiveness of the group rebelling against the existing monetary 
relationships depends, in practice, on its effective power of domina- 
tion over the rest of the community ». 

AUJAC builds a working hypothesis of inflation on the antago- 
nisms between groups. Traditional analysis in terms of stocks and 
flows appears unrealistic « because stocks and flows neither exist 
nor move by themselves ». KEYNES, for instance, in the Tract on Mo- 
netary Reform, still believing in the quantity theory of money, had 
to introduce into his analysis cash habits and policies — phenomena 
of group behavior. But not only group behavior concerning monetary 
relationships has a bearing on inflation; a sympathy strike of labor 
may interrupt production and have, if widespread, inflationary con- 
sequences. Numerical examples in which businessmen, rentiers, wa- 
ge-earners, and the Government represent various groups are given, 
to make the working hypothese plausible. The conclusion is that in- 
flation will continue until a « new type of compatibility between be- 
haviors » is enforced which the groups may or may not like. 

From the end of the First World War, when inflation became 
a rather common experience in many countries, and ever since the 
days that labor’s friend Lord BEVERIDGE stipulated the responsibi- 
lity of trade unions for a sound monetary system, reams of paper 
have been covered with arguments in favor of, and against, escala- 
tor clauses. Once again the danger of inflation is presented as it e- 
merges from Wage-Fixing According to the Price Index, this time in 
a memorandum with the above title submitted by Professor PE- 
DERSEN of the University of Aarhus to a committee appointed by the 
Danish Government. The argumentation is not new; it is: wage sta- 
bilization versus price stabilization. The former might be more in 
harmony with the capitalist system, but the author considers the 
latter more realistic, notwithstanding the repercussions of the im- 


General Theory, namely his theory of the rate of interest, he relates the latter 
explicitly to prenineteenth century theory by reverting in particular to « Mon- 
tesquieu, the greatest French economist ». 

(1) BRESCIANI-TURRONI in his Economics of Inflation may be one who saw 
inflation in this light before. 
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plied fluctuating wages on the business cycle. The basis of the pro- 
posed adjustment of wages to stabilized prices is an old friend: the 
productivity index. The author is quite optimistic in assuming that 
such an index could easily be computed from estimates of the na- 
tional income, yet he is aware of some of the difficulties: the fluc- 
tuation of wages with its repercussions on the business cycle, and 
the speculative movements that might evolve from the anticipation 
of such cyclical movements. Furthermore, labor may not be pleased 
with a downward movement of wages, but, by and large, this method 
is superior to index regulation of wages by a cost-of-living index be- 
cause it avoids the « self-stimulating effects of increasing wages ». 

No automatic adjustment to the index is proposed, because so- 
ciety may benefit from a deliberate periodical reexamination of all 
the issues involved whenever collective agreements come up for re- 
newal. When the freedom to advance claims for readjustment of wa- 
ges on such occasions is retained as a matter of principle, it may be 
too much to expect the superhuman effort, on the part of the unions, 
to be aware of, and to forego, demands that are incompatible with 
the stabilization of prices. Therefore, no collective wage agreements 
should be put into operation without endorsement by the Govern- 
ment. This is the « Dutch scheme ». If such ratification be called 
« socialization of the trade unions » or « Government dictatorship 
over workers and employers », it should be remembered that in for- 
mer times in the absence of Government interference there always 
existed limits on wage policy, some automatic such as the gold stan- 
dard, some more deliberate and indirect such as unemployment 
brought about by credit restriction. Strong arguments against the 
author’s optimism about productivity wages could be gathered from 
a vast literature or from the experience of the American Wage Sta- 
bilization Board. These sources would demonstrate that his proposal 
is more controversial than appears from the article, but clear state- 
ments on controversial issues are not unwelcome. 

This consideration must also have guided the editors of Inter- 
national Economic Papers when they included OSKAR LANGE’s The 
Economic Laws of Socialist Society in the Light of Joseph Stalin's 
Last Work. Many readers may consider it the most interesting part 
of the entire collection, partly because here for the first time Stali- 
nist ideology is exhibited comprehensively, but also because the fa- 
shion in which the story is told is most revealing. Not a single word 
of critique is uttered. Besides, LANGE hides his identity almost com- 
pletely behind the work of the ruler of the U.S.S.R. whose name he 
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quoted in his pre-« Soviet » essay on socialism just once (1). In the 
new essay, the highlights of the economic laws of socialist society 
are given in quotations: 18 from MARX, 17 from ENGELS, 3 (!) from 
LENIN, 5 from oher writers, and 76 from STALIN. 

An appraisal of this conspicuous modesty on the part of LANGE 
leads to a dilemma. Reading between the lines does not disclose whe- 
ther decorum in satellite-Poland exacted this kotowing style when 
writing about the chief of state, or whether the coyness of the author 
betokened disagreement with the master over life and death. 

I do not know whether STALIN ever read KARL MANNHEIM's /deo- 
logy and Utopia, published in 1929 (2). LANGE’s paraphrase of STA- 
LIN’s book certainly confirms the ideological character of Marxism. 
The concept of ideology, as MANNHEIM points out, « is intended to 
designate the outlook inevitably associated with a given historical 
and social situation, and the Weltanschauung and style of thought 
bound up with it» (3). It is difficult to accept the scientific cha- 
racter of STALIN’s economic laws under socialist conditions. One is 
more inclined to agree with MANNHEIM « that every form of histo- 
rical and political thought is essentially conditioned by the life si- 
tuation of the thinker and his groups » (4). 

Let us, therefore, call the peculiar combination of extreme irra- 
tionalism and extreme rationalism in Stalinist Marxism - a faith. A 
good man to call on for a definition of faith is BERTRAND RUSSELL. 


« We may define « faith » as a firm belief in something for 
which there is no evidence. Where there is evidence, no one speaks 
of « faith ». We do not speak of faith that two and two are four or 
that the earth is round. We only speak of faith when we wish to sub- 
stitute emotion for evidence. The substitution of emotion for evi- 
dence is apt to lead to strife, since different groups substitute dif- 
ferent emotions. Christians have faith in the Resurrection, Commu- 
nists have faith in Marx’s Theory of Value. Neither faith can be de- 
fended rationally, and each, therefore, is defended by propaganda 


and, if necessary, by war » (5). 


(1) On the Economic Theory of Socialism by OSKAR LANGE and FRED M. 
TAYLOR, University of Minnesota Press, Minneapolis, 1938, p. 138. 

(2) English translation: Harcourt, Brace & Co., New York, 1953. 

(3) Ibid., p. 111. 

(4) Ibid. 

(5) BERTRAND RUSSELL, Human Society in Ethics and Polities, 
George Allen & Unwin, Ltd., 1945, pp. 215-16. 


London, 
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The task of political economy — according to the Stalin-faith — 
is the discovery of economic laws. Three types of economic laws 
exist: 

1. Economic laws common to all types of society: « The law 
that the productive forces and the relations of production are united 
in one integral social production, etc. » (p. 155). 

2. Economic laws operative in most, but not in all, systems 
of society: « The law of unpaid labor ... the law of value... the laws 
of the circulation of money » (p. 155). 

3. Economic laws valid only in specific social orders, for in- 
stance, the special laws of capitalism: « The law of surplus value, 
the general law of capitalist accumulation, the law of the falling rate 
of profit, and the laws of business cycles and crises » (p. 156). 

The special law of socialism is « that of the planned and balan- 
ced development of the national economy » (p. 161). 

If we should not know already, STALIN tells us that Russian so- 
ciety is not classless. Contrary to MARX” belief, as it appears in the 
Critique of the Gotha Program, namely, that there would be no more 
«commodity production » under socialism, this expectation has not 
been fulfilled in the Russian economy of today; in the Stalinist ter- 
minology: the law of value still operates. It is explained and justi- 
fied as the historical aftereffect of the alliance between workers and 
peasants in the October Revolution: « The collective farms are un- 
willing to alienate their products except in the form of commodities, 
in exchange for which they desire to receive the commodities they 
need. At present the collective farms will not recognize any other 
economic relation with the town except the commodity relation — 
exchange through purchase and sale » (p. 164). 

STALIN sees the time for the higher period of socialism — com- 
munism —- approaching. But there are three preliminary conditions 
to the transition to communism. 

1. The rate of expansion of the production of capital goods 
must become higher. 

2. Collective-farm property must be « raised » to the level of 
public property. 

3. The working day must be shortened to at least six hours so 
that a « general introduction of polytechnic education, a radical im- 
provement in housing conditions and at the very least, a doubling 
of real wages » become possible. All this to the end that all members 
of society become « active agents of social development » (pp. 170- 
171). 

In the millenium of communism the state will wither away. But 
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nothing of the kind in the foreseeable future, because « the state 
will persist as long as a capitalistic environment endures and with 
it the risk of armed aggression from outside » (p. 175). You might 
wish to know how the vacuum will be filled when the state withers 
away. Oh, very simple — one, two, three: « The state will have died 
away, but society will remain. Hence the heir of the public property 
will then be not the state, which will have died away, but society it- 
self, in the shape of a central, directing economic body ». (Italics 
mine) (p. 175). 

As MANNHEIM says, « there is no reason why we should not ap- 
ply to Marxism the perceptions which it itself has produced, and 
point out... its ideological character » (1). We may follow him fur- 
ther when he develops systematically the sociology of knowledge out 
of Marx’ « profoundly suggestive apercus » and out of NIETZSCHE’s 
« flashes of insight » (2). « The most important task of the sociology 
of knowledge at present is to demonstrate its capacity in actual re- 
search in the historical-sociological realm » (3). In a critical analysis 
of the classical, the Stockholm, and the Cambridge Schools, the Swe- 
dish economist JOHANN AKERMAN seems to have evinced this ability. 
In his Economic Plans and Causal Analysis he tackles the « Metho- 
denstreit » of today, and accuses these schools of having identified 
fallaciously three things: the description of economic reality, the 
formulation of plans, and the realization of norms. This monistic ap- 
proach would be a useful tool of research in the completely liberal or 
in the completely planned economy. In a mixed economic system, how- 
ever, one must distinguish between ex-post causal analysis, based 
on time series, for the purpose of explanation, and ex-ante calcula- 
tion models for the purpose of planning. 

One victim of this dualistic approach seems to be the concept 
of dynamics. In ex-ante calculation models, sequence analysis of the 
D. M. ROBERTSON type is illogical, and in causal ex-post analysis the 
concepts of statics and dynamics are meaningless. Thus the enervat- 
ing attempts of setting up a relation between calendar time and the 
length of the period in sequence analysis, for instance, can now be 
abandoned. 

A reclassification of economic theory has become imperative. 
Four subdivisions are stipulated: 

1. The theory of the interdependence of aggregative concepts 


(1) MANNHEIM, op. cit., p. 111. 
(2) Cf. ibid., p. 278-9. 
(3) Ibid., p. 275. 
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in the completely unplanned or in the completely planned economic 
system — some sort of Walrasian general equilibrium theory. 

2. A theory of planning — the setting-up of ends-means sche- 
mes for both individual planning (monopolies) or government plan- 
ning. 

3. Causal analysis of the economic process — mainly substi- 
tuting the study of interrelations between groups (capital goods and 
consumer goods industries, central and commercial banks, agricul- 
ture and industry) for the « study of sine curves of aggregative con- 
cepts ». 

4. Comparison of calculation models with causal analysis, for 
the purpose of a mutual checking of the results of one method with 
those of the other method. 

AKERMAN’s analysis, carried out with great boldness and with 
a profound understanding of the working of our economic system, 
is in the opinion of the present reviewer the most important article 
in this volume of International Economic Papers. The imagination 
of the reader is stirred when the author reminds him of the syn- 
thesis that was attained between induction and deduction one hun- 
dred and fifty years ago, and when the author shows that a synthesis 
is the task of economic science. Such an achievement would alter the 
position of the economist in society, who must keep in the back- 
ground as long as he attributes changes in data to exogenous distur- 
bances instead of searching for the causes of the changes in the data. 

On pages 191-195 we have been indoctrinated to accept four se- 
parate kinds of economic theory, and two pages later, the German 
HERBERT GIERSCH in his « The Acceleration Principle and the Pro- 
pensity to Import gives us the shock treatment. He incorporates the 
acceleration principle into the theory of foreign trade because, in his 
opinion, « there is only one (italics his) general economic theory... 
The findings of general theory have so often found fruitful applica- 
tion in the theory of international trade that...the acceleration 
principle, too, merits a place in the theory of international trade » 
(p. 197). 

This is an interesting case of induction. Induction is, as BER- 
TRAND RUSSELL once put it, nothing but more or less methodical 
guesswork. In this case, the guesswork must have been quite metho- 
dical, because the acceleration principle has been whipped out of 
court by many economists. But « Naturam expelles furca, tamen 
usque recurret » (1). This time, the comeback was staged abroad. It is 


(1) Horace, Epistulae I, 10, 24. 
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the result of a controversy between the West German Government 
and OEEC. The latter attributed the crisis in the German balance of 
payments of 1950-51 to a pessimistic outlook and to the hoarding of 
imported raw materials. The former proved that the growth of in- 
ventories was less than proportional to the increase in consumption. 
GIERSCH interprets it as the result of various « natural (italics mine) 
phenomena of acceleration ». 

After yielding to the well known criticisms of a constant accel- 
erator, and after diluting the rigid principle to a « mere tendency », 
the author engages in an elegant, logical and very simple mathema- 
tical derivation of two coefficients of the accelerator. The first, a 
« volume transformer » is defined as a coefficient in such a manner 
that the relative change of the demand for a foreign commodity need 
only be multiplied by this volume transformer in order to find the 
relative change in volume. It must be complemented by a « value 
transformer », i.e., a coefficient which expresses the transformation 
of the changes in demand occasioned by the acceleration effect into 
changes in import value. The operation of the accelerator, modified 
by the two transformers, is demonstrated in the case of a country 
which does not produce any capital goods but imports them from 
abroad, and in the case of a country which both produces and im- 
ports capital goods. The crucial problem is to ascertain the elastici- 
ties of the domestic and of the foreign supply of these goods, or to 
be more specific, to ascertain the change in the relative elasticities 
when the domestic economy expands or contracts. In an interesting 
analysis of the price elasticity of supply, we find that the determi- 
nants are structural features of the economy and that, therefore, 
optimal relations between them are implied. If they do not exist in 
actuality, prices and the domestic price elasticities fall and an inten- 
sification 6f imports occurs. In simple English: « If the expansion 
of effective demand leads to bottlenecks in home production, these 
bottlenecks can be eased by appropriate imports, provided exchange 
rates are given and foreign trade is free ». It is important to know 
when these bottlenecks are to be expected. It is the author’s thesis 
that the bottlenecks occur at a lower level of national income when 
national income grows rapidly, and at higher levels when it grows 
slowly. Policy implications are suggested. 

When we come to the verification of the new theory, we remem- 
ber the author’s apology that his argument « is but a first attempt 
and constitutes merely a semifinished product which requires fur- 
ther elaboration ». He is sceptical about a real verification because 
statistical material is lacking, and when he singles out some British 
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data and finds his conclusions roughly confirmed, he himself is a- 
ware of the limited claim to accuracy of the estimates. The rather 
spurious character of the verification, therefore, does not necessarily 
reflect upon the validity of the fascinating speculations. 

The speculations of today sometimes become the accepted the- 
ories of tomorrow. LUIGI AMOROSO wrote an imaginative article 
The Static Supply Curve (original in Italian) in 1930 which might 
easily become a classic in static economic theory. It is also of great 
interest to the historian of economic thought and may be used for a 
genealogy of the theory of imperfect competition. Professor CHAM- 
BERLIN has been called the father and Mrs. JOAN ROBINSON the mo- 
ther of imperfect competition theory (1). HEINRICH VON STACKELBERG 
has not yet been called an uncle of the family, although he might 
well be, and it looks as if yet another uncle, LUIGI AMOROSO, would 
have to be adopted into the family. The major interest in his article 
is historical because, as ERICH SCHNEIDER reminded us recently in 
an evaluation of VON STACKELBERG’s theory: 


« Ce n’est plus la question de l’équilibre qui occupe le centre des 
recherches. Le problème de l’oligopole est devenu un problème d’ana- 
lyse dynamique...» (2). 


But for the history of economic thought it is important. STACKEL- 
BERG gives credit to LUIGI AMOROSO for the formulation of the func- 
tional relationship between marginal revenue and what we would 
call today point elasticity on the average revenue curve (3). The for- 
mula was developed in the essay here reviewed. It is written in fairly 
simple mathematics; the reader who has not forgotten the rule of 
derivation of the function of a function will have no trouble follow- 
ing AMOROSO’s basic reasoning. The result is 

psn ee 


P e X 


(1) K. W. ROTHSCHILD, Price Theory and Oligopoly, «Economic Journal », 
Vol. LVII, No. 227 (September 1947), p. 301. 

(2) ERICH SCHNEIDER, Les Tâches Actuelles de la Recherche sur les Oligo- 
poles, « Economie Appliquée », Tome V, Numéros 2-3 (Avril-Septembre 1952), 
p. 404. (L’Institut de Science Economique Appliquée in Paris merits praise for 
having provided us in this issue of its publication with a conspectus of current 
developments in the theory of oligopoly in articles by American, French and 
German writers). 

(3) HEINRICH VON STACKELBERG, Grundlagen der theoretischen Volkswirt- 
schaftslehre, A. Francke A. G. Verlag, Bern 1948, p. 187. 
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where p stands for price, m for marginal cost, X for total production 
of the commodity, x for the quantity produced by an individual firm, 
and « for the elasticity of demand. « For each separate firm the per- 
centage divergence between the price and the marginal cost is di- 
rectly proportional to the quotient of the quantity produced by that 
firm and total production; and it is inversely proportional to the 
elasticity of demand » (p. 48). In the case of monopoly, x = X, and 
eyes 
Los 
Remembering that in equilibrium, marginal revenue equals marginal 
cost, we may now interpret m as marginal revenue without changing 
the functional relationship. 

From an historical viewpoint it is fascinating to discover a 
Kant-Laplace-like simultaneity in Mrs. JoAN ROBINSON’s deduction 
of the relationship between average value, marginal value and 
elasticity : 


«If elasticity is e, average value A, and marginal value M, then 


A € € — 1 1 
AM.’ A—M SE and M=A o » (1) 


e == 


Mrs. ROBINSON herself refers to VON STACKELBERG’s and AMOROSO’s 
1930 and 1932 articles as publications of « other writers to whom I 
am not myself indebted » (2). 

At about the same time, Professor CHAMBERLIN’s Theory of Mo- 
nopolistic Competition was published (1933). The author comments 
there on an earlier article by AMOROSO (1921): 


« whose conclusions differ in no essential respect from those of 
Cournot », (3) 


and lists AMOROSO’s 1930 essay La Curva Statica di Offerta (4) 
simultaneously, apparently unaware of AMOROSO’s critique of COUR- 
NOT in the latter essay. 

When economists write about each other, they are severe critics. 
Somebody once said: «Critics are like brushers of noblemen’s 


(1) Joan ROBINSON, The Economics of Imperfect Competition, Macmillan & 
Co., London 1933, p. 36. 

(2) Ibid., p. 26, note 1. 

(3) Op. cit., Appendix A., p. 224. A 

(4) The title of the essay here reviewed in the Italian original. 
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clothes ». Economists swap their roles continually, at times they act 
as the noblemen, at other times as the brushers. In both functions 
they benefit. The more opportunities for fulfillment, the better for 
the profession. Through its international character, International 
Economic Papers provides an excellent means of intraprofessional 
communication. It is only amazing that it was created so late (Vo- 
lume 1 published in 1951). 

Paradoxically, its importance became all the more apparent 
recently when the usefulness of highly developed intraprofessional 
communication was challenged. In a paper read to the 1954 meeting 
of the American Economic Association, Professor T. W. HUTCHISON 
of the University of London contrasted the abundance of research 
tools and opportunities with the paucity of great economists and 
went even so far as to hint at some causal nexus between the 
two (1). 

Scepticism is the virtue of the scholar. But if one sums up the 
knowledge accumulated in large numbers of highly specialized ana- 
lyses, each of which covers just one little square in the graph-paper 
like vastness of economics, is it really true that the aggregate of the 
results of all the minute research projects is less than what the few 
truthfully great old men of economics brought to light in the past? 
Is our experience not similar to the experience of other sciences? 
Laboratory-sponsored research creates anonymity, not through se- 
crecy, but through collectivity. The glamor has gone but knowledge 
marches on. Let us have more volumes of International Economic 
Papers! 


(1) International Flow of Economic Ideas, « American Economic Review >, 
Vol. XLV, No. 2 (May 1955). 
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SVILUPPO, DISTRIBUZIONE E STRUTTURA 
DEL COMMERCIO MONDIALE NEL QUINQUENNIO 1950-1954 (#) 


Sommario: 1. Premessa. - 2. 11 valore del commercio mondiale nel quinquennio 
1950-1954. - 3, Il volume del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954, - 4. Il 
commercio mondiale nel 1938, nel 1948 e nel quinquennio 1950-1954, - 5. Il volume del 
commercio mondiale in relazione alla popolazione, alla produzione industriale e alla 
produzione agricola mondiali. - 6. La partecipazione dei singoli paesi al commercio 
mondiale. - 7. La struttura del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954, - 8. Il 
commercio fra aree industriali e aree non industriali. - 9. Il commercio nelle aree indu- 
striali. - 10. Conclusioni. 


1. - Premessa. 


Un 'analisi ideale del commercio mondiale, specie se volta ad indivi- 
duarne struttura e tendenze, dovrebbe svilupparsi attraverso fasi succes- 
sive, dall’esame degli aspetti globali dei fenomeni allo studio delle compo- 
nenti elementari. Lo studio del dettaglio consentirebbe allora una mi- 
gliore interpretazione e spiegazione dei fenomeni d’assieme. 

Un'indagine di tale natura incontra un duplice ordine di difficoltà : 
quelle derivanti dalle inevitabili manchevolezze dei dati globali dapprima 
e, successivamente, quelle causate dalla necessità di una contemporanea 
considerazione di elementi di dettaglio sempre più numerosi. 

L'analisi che verrà qui svolta sarà limitata ai primi stadi di quella 
analisi ideale che abbiamo ora prospettato. Al di là delle conclusioni im- 
mediate cui perverremo, la trattazione potrà costituire un’utile premessa 
non solo a indagini più particolareggiate del commercio mondiale, ma 
anche ai molteplici problemi che agli scambi internazionali sono intima- 
mente connessi. 

Così, le discussioni sulla liberazione degli scambi e sull’allargamento 
del sistema multilaterale del commercio e dei pagamenti, i problemi della 
convertibilità monetaria, il problema del dollar-shortage, la determina- 
zione della ragione di scambio fra paesi industriali e paesi non industriali, 
le indagini sui movimenti dei prezzi internazionali, quelle sui mutamenti 
della struttura della produzione mondiale, 1 probleini inerenti ai pro- 
grammi di sviluppo e di industrializzazione dei paesi arretrati, i relativi 
programmi di aiuto, la valutazione delle politiche protezioniste agricole o 
industriali dei paesi giovani ed altri argomenti ancora troveranno nella 
presente analisi motivi per un più proficuo studio ed una più documentata 


interpretazione. 

(*) Questo articolo è il secondo di una serie di studi sul commercio mondiale che 
l’Istituto di Economia Internazionale pubblica periodicamente. Il primo articolo (R. 
ZANELETTI: Lo sviluppo e, la redistribuzione intercontinentale ed internazionale del 
commercio mondiale post-bellico) è apparso in « Economia Internazionale », Vol. III, 
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La trattazione si articola su tre punti principali: 1) lo sviluppo del 
commercio mondiale, 2) la sua distribuzione, 3) la sua struttura. 

Le sviluppo del commercio mondiale é considerato nei paragrafi 2, 
3, 4 e 5 dedicati all’esame del valore e del volume del commercio mondiale 
nel quinquennio 1950-1954, al confronto del commercio mondiale nel 1938, 
nel 1948 e nel quinquennio 1950-1954, e alle relazioni fra il volume del 
commercio mondiale e la popolazione, la produzione industriale, e la pro- 
duzione agricola mondiali. 

La distribuzione del commercio mondiale é trattata nel sesto para- 
grafo nel quale si analizza la partecipazione dei singoli paesi alle espor- 
tazioni ed alle importazioni mondiali nel 1938, 1948, e 1954. 

La struttura del commercio mondiale viene infine individuata nelle 
sue grandi linee nei tre paragrafi successivi, che trattano, rispettivamente, 
della struttura generale del commercio mondiale nel quinquennio 1950- 
1954, del commercio fra aree industriali e aree non industriali, e del com- 
mercio nelle aree industriali. 


2. - Il valore del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954. 


In questo paragrafo analizzeremo l’andamento del commercio mon- 
diale nel quinquennio 1950-1954 con esclusivo riferimento ai suoi valori. 
Non saranno perció considerate le variazioni intervenute nel volume del 
commercio mondiale che formeranno invece oggetto di trattazione nel pa- 
ragrafo successivo. 

Per gli scopi di questo paragrafo utilizziamo i dati relativi ai valori 
totali delle esportazioni mondiali riportati nella Tavola I, in merito ai 
quali si devono fare i seguenti rilievi: 

1) i valori delle esportazioni sono calcolati fob; 

2) i valori sono espressi in dollari correnti rispetto a ciascun anno 
di riferimento; 

3) i totali non comprendono i valori delle esportazioni dei seguenti 
paesi: Bulgaria, Cecoslovacchia, Cina, Germania orientale, Polonia, Ro- 
mania, Ungheria, e U.R.S.S.. 


TavoLa I 


Valore delle esportazioni mondiali (*) 
(in milioni di dollari correnti) 


1950 56.526 
1951 76.599 
1952 73.903 
1953 74.803 
1954 77.357 


(*) Esportazioni fob - Non sono comprese le esportazioni della Bulgaria, Cecoslo- 
vacchia, Cina, Germania orientale, Polonia, Romania, Ungheria, e U.R.S.S.. 


Fonte: INTERNATIONAL MONETARY FUND, «International Financial Statistics», Washing- 
ton, agosto 1955, p. 28. 
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I dati della Tavola I mettono in risalto l’espansione verificatasi nel 
valore del commercio mondiale nel periodo considerato. Nel 1951 il valore 
delle esportazioni mondiali ascese a 76.599 milioni di dollari con un au- 
mento del 35,5% rispetto al valore del 1950. Successivamente, nel 1952, 
il valore delle esportazioni mondiali diminuì, ma la flessione raggiunse 
appena le proporzioni del 3,5% (pari ad un decimo dell’aumento pre- 
cedente). Nel paragrafo successivo potremo determinare fino a qual punto 
si debba ritenere sussistano dei nessi fra i fenomeni ora esposti e le vicende 
della guerra di Corea. 

Nel 1953 e nel 1954 il valore delle esportazioni mondiali è andato 
progressivamente risalendo dal livello di 73.903 milioni di dollari cui era 
sceso nel 1952. E’ stato però il notevole aumento verificatosi nel secondo 
semestre del 1954 che ha portato il valore delle esportazioni mondiali in 
tale anno al livello, senza precedenti, di 77.357 milioni di dollari. Tale 
ammontare è superiore del 36,8% a quello del 1950, di circa 171% a quello 
massimo del 1951, e del 4,7% a quello raggiunto nel 1952. Se sì considera 
invece il livello raggiunto dal valore totale delle esportazioni nel secondo 
semestre del 1954 (1) si ha un aumento di circa il 39% rispetto al 1950, 
del 25% rispetto al 1951, del 6,3% rispetto al 1952. Va infine rilevato 
che il valore delle esportazioni mondiali nel secondo semestre del 1954 è 
stato del 3,3% superiore al corrispondente valore del primo semestre dello 
stesso anno. 


3. - Il volume del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954. 


Porremo ora: a raffronto l’andamento del valore delle esportazioni 
mondiali esaminato nel paragrafo precedente con le variazioni verificatesi 
nello stesso periodo nel livello dei prezzi. Useremo a tale scopo due serie 
di numeri indici: 

1) Gli indici del valore delle esportazioni mondiali calcolati in base 
ai dati assoluti della Tavola I, ponendo uguale a 100 il valore del 1950. 

2) Gli indici del prezzo (valore unitario) in dollari delle esporta- 
zioni mondiali calcolati dall’Ufficio Statistico delle Nazioni Unite (2). Per 
l’ampiezza dell’oggetto e le connesse difficoltà di calcolo tali indici sono 
soggetti a gravi limitazioni. Ciò è necessario tener ben presente per non 
attribuire alle deduzioni che dagli indici sono tratte un carattere di asso- 


(1) Il valore delle esportazioni mondiali nel primo e nel secondo semestre del 1954, 
tradotto nell’equivalente annuo, è stato rispettivamente di 76.050 e 78.541 milioni di 


dollari. 
(2) UNITED NATIONS, « Monthly Bulletin of Statistics », New York, novembre 1955, 


p. XXII. 
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lutezza che in effetti non possono avere e delimitarne il significato a quello 
di tendenza approssimativa. 

Una terza serie di numeri indici é stata dedotta dalle due precedenti 
dividendo gli indici della prima per i corrispondenti indici della seconda. 
Gli indici cosi ottenuti forniscono l’andamento del volume delle esporta- 
zioni mondiali nel quinquennio 1950-1954. 

Dall'esáme delle tre serie, riportate nella Tavola II, si rileva che 
il sensibile aumento verificatosi nel valore delle esportazioni mondiali 
nel 1951 non fu esclusivamente causato dall’aumento dei prezzi conse- 
guente alla guerra di Corea. Infatti contemporaneamente ad un aumento 
dei prezzi del 22% si verificò, rispetto al 1950, anche un aumento del vo- 
lume delle esportazioni mondiali dell’11%. Terminata la guerra di Corea, 


TavoLa II 


Indic del valore, del prezzo e del volume delle esportazioni mondiali (*) 


(1950 = 100) 
————_——_—_Ò__—___u:_tÌÌÒ ARA AA 
Indice del valore Indice del prezzo Indice del volume 

1950 100 100 100 

1951 135,5 122 111,0 
1952 130,7 119 109,8. 
1953 132,3 113 117,0 
1954 136,8 111 123,2 


(*) Non sono comprese le esportazioni della Bulgaria, Cecoslovacchia, Cina, Ger- 
mania orientale, Polonia, Romania, Ungheria, e U.R.S.S.. 


nel 1952 il valore delle esportazioni mondiali scese di circa il 3,5% e 
l’indice dei prezzi del 2,5% : se ne deduce una riduzione del volume. delle 
esportazioni mondiali di poco più dell’1%. Successivamente, nel 1953 e 
nel 1954, l’indice dei prezzi è ulteriormente diminuito, rispettivamente 
del 5% e dell’1,8%. Poichè a tale andamento dei prezzi ha fatto riscontro 
un aumento del valore delle esportazioni mondiali, ne consegue che il 
volume di dette esportazioni è notevolmente aumentato dopo la lieve 
flessione del 1952. Così, nel 1953, mentre il valore delle esportazioni mon- 
diali, nonostante l’aumento, è stato ancora inferiore alla punta del 1951, 
il volume di dette esportazioni è stato già del 9,4% superiore a quello 
del 1951. 

Nel 1954 il volume delle esportazioni è stato superiore di oltre il 23% 
rispetto al 1950, di quasi 1’11% rispetto al 1951, del 12,2% rispetto al 
1952 e di oltre il 5% rispetto al 1953. Tali percentuali risultano ancora 


maggiori se invece di considerare il volume delle esportazioni mondiali nel 


Sviluppo, distribuzione e struttura del commercio mondiale etc. 109 
ee ee ee 
1954 si fa riferimento al livello da esse raggiunto nel secondo semestre di 
tale anno (1). 

Si pud quindi concludere che fra il 1950 ed il 1954 il volume del com- 
mercio mondiale è aumentato di un quarto del suo volume. 


4. - Il commercio mondiale nel 1938, nel 1948 e nel quinquennio 1950-1954. 


Esaminiamo ora il grado di espansione raggiunto dal commercio 
mondiale in rapporto ai livelli del 1938 e del 1948. A tal fine riportiamo 
nella Tavola III i valori ai prezzi correnti delle esportazioni mondiali 
negli anni 1938, 1948, 1950 e 1954 e i corrispondenti valori ai prezzi del 
1938 calcolati in base all’indice dei prezzi delle esportazioni già utilizzato 
nel paragrafo precedente. 


TAvoLA III 


Valore delle esportazioni mondiali nel 1938, 1948, 1950, 1954 (*) 
(in milioni di dollari) 


Valore ai Indice dei prezzi Valore ai 
prezzi correnti delle esportazioni prezzi del 1938 
1938 20.843 100 20.843 
1948 53.892 245 22.025 
1950 56.526 213 26.567 
1954 77.357 236 32.754 


(*) Esportazioni fob - Non sono comprese le esportazioni della Bulgaria, Ceco- 
slovacchia, Cina, Germania orientale (eccetto nel 1938), Polonia, Romania, Ungheria, 
e U.R.S.S.. 


Considerando l’andamento dei valori ai prezzi del 1938 come indice 
dell’andamento del volume delle esportazioni mondiali si rileva il note- 
vole aumento in questo verificatosi fra il 1948 e il 1950. La percentuale 
d’aumento risulta infatti del 20,6% : per meglio valutarne l’entità va ri- 
levato che, come già detto, l’aumento, notevole, verificatosi nel 1951 
è asceso all’11% e che fra il 1950 e il 1954 il volume delle esportazioni 
mondiali è aumentato nel complesso del 23,3%. 

Nel 1954 il valore corrente delle esportazioni mondiali è stato supe- 
riore del 271% al corrispondente valore del 1938 e del 43% a quello del 


(1) Per le esportazioni mondiali nel secondo semestre 1954 gli indici della Ta- 
vola II sono (1950 = 100): 
indice del valore 138,9 


indice del prezzo 110,5 
indice del volume 125,7 
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1948. Se si fa invece riferimento ai valori ai prezzi del 1938 si rileva un 
aumento del 57% rispetto al 1938 e di cirea il 49% rispetto al 1948. Si 
può quindi affermare che negli ultimi sedici anni il commercio mondiale 
e aumentato di oltre la metà del proprio volume. 


5. - Il volume del commercio mondiale in relazione alla popolazione, alla 
produzione industriale e alla produzione agricola mondiali. 


L’andamento del volume del commercio mondiale analizzato nei para- 
grafi 3 e 4 verrà messo in relazione in questo paragrafo successivamente : 
con le variazioni verificatesi nell’ammontare della popolazione 
mondiale, 
con l’andamento della produzione industriale mondiale, 
con l’andamento della produzione agricola mondiale. 

Nella Tavola IV riportiamo, per gli anni 1938, 1948, 1950 e 1954, il 
valore delle esportazioni mondiali ai prezzi del 1938 (1), l’ammontare 
della popolazione mondiale, e il quoziente di tali dati — cioè il valore per 
abitante delle esportazioni mondiali ai prezzi del 1938. Va rilevato che i 
valori totali delle esportazioni mondiali qui considerati risultano maggiori 


TavoLa IV 


Valore delle esportazioni mondiali ai prezzi del 1938 e ammontare 
della popolazione mondiale 


Valore totale delle Popolazione Valore per abitante delle 
esportazioni mondiali mondiale (*) esportazioni mondiali 
(milioni di dollari 1938)| (milioni di abitanti) (dollari 1938) 
1938 22.485 2.166 10,38 
1948 23.587 2.351 10,03 
1950 27.198 2.455 11,08 
1954 33.428 2.526 13,23 


(*) Fonti: UNITED NATIONS, «Monthly Bulletin of Statistics», New York, dicembre 
1955, p. VI. 
UNITED NATIONS, Statistical Yearbook 1954, New York, p. 34. 


di quelli già riportati nell’ultima colonna della Tavola III. Nella Ta- 
vola IV si è infatti tenuto conto anche delle esportazioni dei paesi esclusi 
nei dati della Tavola III. Ciò allo scopo di rendere i dati relativi alle e- 
sportazioni omogenei con quelli della popolazione mondiale. 


(1) Come ricordato nel $ 4, p. 109, assumiamo i valori delle esportazioni ai prezzi 
del 1938 quali dati del volume delle esportazioni stesse. 


Sviluppo, distribuzione e struttura del commercio mondiale etc. 111 


Dai dati della Tavola IV si deduce che: 

l’ammontare della popolazione mondiale è aumentato dell’8,5% 
nel periodo 1938-1948 e del 4,4% fra il 1948 ed il 1950, mentre i corri- 
spondenti aumenti nel volume delle esportazioni mondiali sono stati del 
49% e del 15,3% ; 

in conseguenza di tali divergenze nei tassi d'aumento della popo- 
lazione e del volume delle esportazioni, il volume del commercio mondiale 
per abitante (espresso in dollari del 1938) è passato da 10,38 dollari nel 
1938 a 10,03 dollari nel 1948 con una diminuzione del 3,4%, risalendo nel 
1950 a 11,08 dollari con un aumento di circa il 10,5% rispetto al 1948; 

nel quinquennio 1950-1954, mentre la popolazione mondiale è au- 
mentata del 2,9%, il volume delle esportazioni mondiali è aumentato del 
22,9% così che il volume del commercio mondiale per abitante è ancora 
notevolmente aumentato (del 19,4%) raggiungendo il livello di 13,23 dol- 
lari; 

il livello raggiunto nel 1954 dal volume del commercio mondiale 
per abitante è superiore del 27,5% al corrispondente livello del 1938 e del 
31,9% a quello del 1948 (1). 

Il confronto fra l’andamento del volume del commercio mondiale e 
il volume della produzione industriale mondiale risulta dalla Tavola V in 
cui sono riportati, per gli anni 1938, 1948 e per il quinquennio 1950-1954: 

1) Gli indici del valore in dollari del 1938 delle esportazioni mon- 
diali. Tali indici sono stati calcolati sui valori riportati nell’ultima co- 
lonna della Tavola III per gli anni 1938, 1948, 1950 e 1954 e sui valori 
corrispondenti per gli anni 1951, 1952 e 1953 (2). 

2) L’indice generale della produzione industriale mondiale calco- 
lato dall’Ufficio Statistico delle Nazioni Unite (3). 

3) L’indice della produzione mondiale dell’industria manufattu- 
riera calcolato dall’Ufficio Statistico delle Nazioni Unite (3). 


(1) Come già rilevato, l’aumento del volume del commercio mondiale totale è stato 
invece del 57% fra il 1938 ed il 1954 e del 49% fra il 1948 ed il 1954. 

(2) Il calcolo dei valori ai prezzi del 1938 delle esportazioni mondiali negli anni 
1951, 1952 e 1953 è analogo a quello seguito per i dati della Tavola III. Ne ripor- 
tiamo qui il dettaglio: 

Valore ai 


Valore ai i i i 
alo Indice dei prezzi prezzi del 1938 


prezzi correnti REC rezzi de x 
(milioni di dollari) delle esportazioni (milioni di dollari) 


1938 100 
1951 76.599 260 29.509 
1952 73.903 253 29.188 
1953 74.803 240 31.112 


(3) UNITED NATIONS, « Monthly Bulletin of Statistics », New York, ottobre 1955, 
p. XI. 
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TAvoLa V 


Indici del volume delle esportazioni e della produzione industriale mondiali (*) 
(1948 = 100) 


i n F ial 
Indice del volante | Indice della produzione industriale 


delle esportazioni | Indice generale Industria manufatturiera 
1938 95 70 69 
1948 100 100 100 
1950 121 115 116 
1951 134 125 126 
1952 132 128 129 
1953 141 137 139 
1954 149 137 139 


(*) Non sono comprese le esportazioni e le produzioni industriali della Bulgaria, 
Cecoslovacchia, Cina, Germania orientale, Polonia, Romania, Ungheria, e U.R.S.S.. 


Le disparità sull’andamento delle serie di indici contenute nella Ta- 
vola V e quindi le conclusioni che se ne possono trarre risultano maggior- 
mente evidenti se si calcolano le variazioni percentuali successive verifi- 
catesi negli indici stessi. Dal confronto di dette variazioni percentuali suc- 
cessive, qui riportate, 


Variazioni percentuali Variazioni percentuali 
nell’indice del volume nell'indice generale 
delle esportazioni della produzione 
mondiali industriale 

fra il 1938 e il 1948 5,3 42,9 

fra il 1948 e il 1950 21,0 15,0 

fra il 1950 e il 1951 10,7 8,7 

fra il 1951 e il 1952 Ir 2,4 

fra il 1952 e il 1953 6,8 7,0 

fra il 1953 e il 1954 yt 0,0 


e dai dati della Tavola V si rileva che: 

nel 1948, mentre la produzione industriale mondiale aveva rag- 
giunto un livello del 43% superiore a quello del 1938, il volume del com- 
mercio mondiale era solo del 5,3% più elevato rispetto al livello pre-bel- 
lico; 

fra il 1948 ed il 1950 il volume del commercio mondiale è invece 
aumentato del 21%, mentre l’aumento verificatosi nella produzione in- 
dustriale è asceso al 15% ; 

conseguentemente, nel 1950, i livelli raggiunti dalla produzione in- 
dustriale e dal volume del commercio mondiali erano superiori rispettiva- 
mente del 64 e 27 per cento ai corrispondenti livelli nel 1938; 

nel 1951 si è verificato un aumento del volume del commercio mon- 
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diale ancora leggermente superiore a quello verificatosi nella produzione 
industriale; nel 1952, l’anno della lieve flessione del volume del commercio 
mondiale, la produzione industriale è invece, sia pure limitatamente, au- 
mentata; nel 1953 gli indici della produzione industriale e del volume del 
commercio mondiali sono aumentati quasi nella stessa misura; nel 1954, 
mentre il volume del commercio mondiale è aumentato di circa il 6%, la 
produzione industriale mondiale è rimasta al livello dell ‘anno precedente; 

complessivamente, nel quinquennio 1950-1954 il volume del com- 
mercio mondiale è aumentato del 23% e la produzione industriale mon- 
diale del 19% ; 

nel 1954 i livelli raggiunti dalla produzione industriale e dal vo- 
lume del commercio mondiali erano superiori rispettivamente del 96 e del 
57 per cento ai corrispondenti livelli nel 1938. 

L'andamento dell’indice della produzione mondiale dell’industria 
manufatturiera è quasi identico a quello dell’indice generale della produ- 
zione industriale mondiale. I rilievi tratti dal confronto di quest’ultimo 
con l’indice del volume delle esportazioni mondiali valgono perciò, con 
irrilevanti modifiche nel valore delle variazioni percentuali, anche per il 
confronto fra l’andamento dell’indice del volume delle esportazioni mon- 
diali e quello dell’indice della produzione mondiale dell’industria manu- 
fatturiera. 

Confrontiamo infine l’andamento del volume del commercio mondiale 
con l’andamento della produzione agricola mondiale. Nel 1948, la produ- 
zione agricola mondiale (esclusi 1’U.R.S.S., la Cina, e i paesi dell’Europa 
orientale) era superiore dell’11% alla produzione media del periodo 1934- 
1938; essa è aumentata del 14% fra il 1948 ed il 1954 raggiungendo in 
quest’ultimo anno un livello del 27% superiore al livello medio del pe- 
riodo 1934-38 (1). Le corrispondenti variazioni nel volume del commercio 
mondiale suno state, come già rilevato, un aumento del 5,3% fra il 1988 (2) 
ed il 1948, un aumento del 49% fra il 1948 ed il 1954, ed un aumento del 
57% fra il 1938 ed il 1954. 


(1) Le variazioni percentuali ora riportate sono dedotte dall’indice della produ- 
zione agricola mondiale (esclusi 1’U.R.S.S., la Cina e i paesi dell Europa orientale) cal- 
colato dall’Ufficio Statistico delle Nazioni Unite (« Monthly Bulletin of Statistics », 
Washington, dicembre 1955, p. VI) che ha il seguente andamento: 


1934-38 100 
1948 JU 
1952 125 
1953 128 
1954 127 


(2) Si tenga presente che, mentre per le variazioni del volume del commercio mon- 
diale si fa riferimento al 1938, per quelle della produzione agricola mondiale si fa ri- 
ferimento al periodo 1934-38. 
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A conclusione dei confronti effettuati fra gli andamenti della produ- 
zione industriale e della produzione agricola mondiale da una parte e del 
volume del commercio mondiale dall’altra, si puó affermare che, mentre 
fra il 1938 ed il 1948 la produzione industriale e la produzione agricola 
sono aumentate in proporzione maggiore del volume del commercio, fra 
il 1948 ed il 1954 è stato il volume del commercio mondiale che ha subito 
l’aumento percentuale più elevato. Se si considera invece il periodo com- 
preso fra il 1938 (1) ed il 1954 l’aumento verificatosi nel volume del com- 
mercio mondiale (57%) risulta maggiore di quello verificatosi nella pro- 
duzione agricola (27%) ed inferiore a quello verificatosi nella produzione 
industriale (96%). 


6. - La partecipazione dei singoli paesi al commercio mondiale. 


E’ importante analizzare in quale misura i singoli paesi partecipino 
al commercio mondiale. Al riguardo bisogna rilevare che, mentre per lo 
studio dell’andamento del valore e del volume del commercio mondiale, 


x 


effettuato nei paragrafi precedenti, è stato sufficiente far riferimento al- 
l'ammontare delle sole esportazioni mondiali, l’analisi attuale deve svol- 
gersi in duplice direzione: considerando cioè il fenomeno sia dal lato del- 
l’esportazione che dal lato dell’importazione. 

A tal fine riportiamo nella Tavola VI una graduatoria dei paesi con 
le maggiori percentuali di partecipazione al totale delle esportazioni mon- 
diali negli anni 1938, 1948, e 1954 (2). 

Analogamente nella Tavola VII riportiamo una graduatoria dei paesi 
con le maggiori percentuali di partecipazione al totale delle importazioni 
mondiali negli anni 1938, 1948, e 1954 (3). 

E” opportuno rilevare che le percentuali di partecipazione riportate 
nelle graduatorie della Tavola VI e della Tavola VII sono valide sia nel 


(1) Vedi nota (2) di p. 113, 

(2) Abbiamo calcolato tali percentuali in base ai dati della distribuzione per paesi 
di origine dei valori fob delle esportazioni mondiali riportati dal Fondo Monetario 
Internazionale in «International Financial Statistics », Washington, agosto 1955, 
pp. 28 e 30. 

(3) Abbiamo calcolato tali percentuali in base ai dati della distribuzione per paesi 
dei valori cif delle importazioni mondiali riportati dal Fondo Monetario Internazionale 
in « International Financial Statistics », Washington, agosto 1955, pp. 29 e 31. La par- 
tecipazione dei singoli paesi al commercio mondiale considerata sotto l’aspetto «im- 
portazione » del fenomeno dovrebbe essere più correttamente determinata in base alla 
distribuzione per paesi di destinazione dei valori fob delle esportazioni mondiali. Non 
sono però disponibili statistiche di detta distribuzione. Ci ripetiamo quindi per mettere 
in evidenza che si è invece qui fatto riferimento alla distribuzione per paesi dei valori 
cif delle importazioni mondiali. 
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caso che si voglia considerare l’ammontare delle esportazioni e delle im- 
portazioni valutato ai prezzi correnti nei diversi anni, sia nel caso che si 
voglia considerare l'ammontare delle esportazioni e delle importazioni va- 
lutato ai prezzi del 1938 e cioè, secondo quanto assunto, nel caso che si 
voglia far riferimento al volume delle esportazioni e delle importazioni. 

Dai dati della Tavola VI (partecipazioni dei singoli paesi alle espor- 
tazioni mondiali) si rileva che: 

la quota di esportazioni mondiali rappresentata dalle esportazioni 
complessive dei venti paesi che figurano nelle graduatorie è lievemente 
diminuita dal 79,1% nel 1938 al 76,2% nel 1948 e ulteriormente al 75,5% 
nel 1954; 

nel 1954 la graduatoria dei cinque maggiori esportatori è ritornata 
uguale a quella del 1938 (1) però con un maggior scarto nei valori delle 
percentuali di partecipazione; 

la posizione di preminenza degli Stati Uniti, pur con l’attenuazione 
subita fra il 1948 ed il 1954, si è notevolmente accentuata rispetto al 1938: 
nel 1954 gli Stati Uniti hanno contribuito alle esportazioni mondiali per 
quasi un quinto del totale; 

il Regno Unito ha conservato il secondo posto, ma la sua percen- 
tuale di partecipazione è diminuita; 

nel 1948 la Repubblica Federale Tedesca si trovava appena al sedi- 
cesimo posto della graduatoria dei paesi esportatori; nel 1954 essa ha ri- 
preso, pur con una percentuale di partecipazione inferiore, il terzo posto 
già occupato nel 1938 dall’intera Germania; 

il Giappone, che nel 1938 occupava il sesto posto subito dopo i 
cinque maggiori esportatori, non compariva affatto nella graduatoria del 
1948; è già risalito, però, nel 1954, all’undicesimo posto; 

l'India, che occupava nel 1948 la stessa posizione occupata nel 1938 
con l’apporto del Pakistan, è scesa nel 1954 al quindicesimo posto; 

il Venezuela, che nel 1938 non compariva affatto nella graduatoria, 
si trovava già al dodicesimo posto nel 1948 ed è salito all’ottavo nel 1954, 
preceduto, oltre che dai cinque esportatori maggiori, solo dai Paesi Bassi 
e dal Belgio-Lussemburgo ; 

nel 1954 la percentuale di partecipazione dell’Italia alle esporta- 
zioni mondiali è stata inferiore a quella del 1938, ma superiore a quella 
del 1948; nel 1938 e nel 1954 l’Italia ha occupato lo stesso posto nella gra- 
duatoria ; 

per quanto riguarda gli altri paesi, se si fa riferimento ai dati del 
1938 e del 1954, la percentuale di partecipazione é diminuita per il Belgio- 


(1) Nel 1953 il Canada era ancora al terzo posto e la Germania al quarto. 
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Lussemburgo, l’Australia, la Svezia, l’Argentina, l’Indonesia, la Dani- 
marca, la Malesia e Singapore, la Nuova Zelanda, e la Norvegia; è invece 
aumentata per Paesi Bassi ( che si trovano così subito dopo i cinque mag- 
giori esportatori), per la Svizzera, il Brasile, e l'Unione Sud-africana. 

Nel complesso, mentre per Germania e Giappone i fenomeni rilevati 
rientrano nel quadro di un ritorno verso una posizione di normalità, fra 
gli altri mutamenti rilevati spiccano, o per entità o per novità, il raffor- 
zamento del primato degli Stati Uniti, l’indebolimento della posizione del 
Regno Unito nei riguardi sia degli Stati Uniti che del Canadà e della 
Francia, e la comparsa del Venezuela in un posto di rilievo fra i paesi 
esportatori di tutto il mondo. 

A riguardo della partecipazione dei singoli paesi alle importazioni 
mondiali (Tavola VII) si rileva che: 

la quota di importazioni mondiali rappresentata dalle importazioni 
complessive dei venti paesi che figurano nelle graduatorie è scesa dal- 
1’80,2% nel 1938 al 72,5% nel 1948, risalendo appena al 73,8% nel 1954 (1); 

il Regno Unito assorbiva nel 1938 quasi un quinto delle importa- 
zioni mondiali; la sua percentuale di partecipazione è notevolmente di- 
minuita nel 1948 (13,9%) con una ulteriore diminuzione all’11,9% nel 
1954; 

la percentuale di partecipazione degli Stati Uniti è invece salita 
dal 10,5% nel 1938 al 13,4% nel 1948 e al 14% nel 1954, e in conseguenza 
gli Stati Uniti hanno sostituito il Regno Unito al primo posto nella gra- 
duatoria dei paesi importatori (2); 

è sensibilmente aumentata la percentuale di partecipazione del Ca- 
nadà che è così passato dal sesto posto in graduatoria nel 1938 al terzo 
posto, alla pari con la Repubblica Federale Tedesca, nel 1954; 

nel 1948 la Repubblica Federale Tedesca occupava già il settimo 
posto nella graduatoria dei paesi importatori (3); la sua percentuale di 
partecipazione è sensibilmente aumentata nel 1954 così che, in tale anno, 
essa ha raggiunto in graduatoria il terzo posto già occupato, però con una 
percentuale maggiore, dall’intera Germania nel 1938; 

la quota di partecipazione del Giappone che era scesa nel 1948 al- 
11,1% è stata nel 1954 di poco inferiore a quella del 1938; il Giappone ha 
così ripreso il posto già occupato in graduatoria nell’anno prebellico; 


(1) Quindi, mentre nel 1938 al complesso dei paesi non compresi nella graduatoria 
rimaneva meno del 20% delle importazioni mondiali, nel 1954 tale quota era salita 
ad oltre il 26%. 

(2) Va però rilevato che è fin dal 1950 che gli Stati Uniti occupano il primo posto 
nella graduatoria dei paesi importatori. 

(3) Come già rilevato, fra i paesi esportatori la Repubblica Federale Tedesca 
occupava invece il sedicesimo posto. 
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la percentuale di partecipazione dell’India alle importazioni mon- 
diali, che nel 1948 era maggiore di quella complessiva dell’India e del 
Pakistan nel 1938, è diminuita nel 1954; 

di una certà entità sono stati gli aumenti verificatisi nella parte- 
cipazione dell’Italia e, specialmente, del Brasile, passato dal diciottesimo 
posto nel 1938 al dodicesimo nel 1954; 

per quanto riguarda gli altri paesi, se si fa riferimento ai dati del 
1938 e del 1954, la percentuale di partecipazione è aumentata per 1 Paesi 
Bassi, l’Australia, la Svezia, la Svizzera, la Norvegia, e le Antille olan- 
desi; è invece diminuita per la Francia, il Belgio-Lussemburgo, 1’Unione 
Sud-africana, l’Argentina, la Danimarca, la Malesia e Singapore, e l’In- 
donesia. 

In ultima analisi, il mutamento di maggior rilievo verificatosi fra 
il 1938 ed il 1954 a riguardo della distribuzione delle importazioni mon- 
diali fra i singoli paesi sembra essere proprio l’aumento della distribu- 
zione stessa: aumento riscontrabile sia nella maggior percentuale di im- 
portazioni mondiali spettante nel 1954 al gruppo dei paesi non compresi 
nella graduatoria (1), sia nel minor divario esistente nel complesso fra 
le quote di partecipazione nell’ambito dei venti paesi considerati nella 
graduatoria (2). 


7. - La struttura del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954. 


Abbiamo fin qui illustrato nei suoi fondamentali aspetti e nelle sue 
principali caratteristiche lo sviluppo e la distribuzione del commercio 
mondiale nel quinquennio 1950-1954. Ci proponiamo ora di analizzarne la 
struttura principalmente in base alle tendenze ed interdipendenze che si 
possono discernere nel complesso andamento delle correnti fondamentali 
di esportazione e di importazione nel quinquennio 1950-1954. 

A tal fine raggruppiamo tutti i paesi del mondo in dieci aree princi- 
pali, a loro volta ripartite in due grandi gruppi, secondo il seguente 


schema (3): 


(1) Vedi p. 118 nota (1). 

(2) Il minor divario è facilmente rilevabile anche con un rapido confronto delle 
graduatorie relative al 1938 ed al 1954 riportate nella Tavola VII. 

(3) La classificazione è quella ordinariamente adottata in tutte le pubblicazioni 
ufficiali delle Nazioni Unite e degli altri organismi internazionali. Dobbiamo tuttavia 
rilevare che essendo la classificazione formulata unicamente a fini pratici, e per il 
precipuo fine di delineare le principali correnti del commercio mondiale, non può non 
essere di per sè stessa essenzialmente convenzionale. La conferma di ciò si ha consi- 
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AREE INDUSTRIALI 


America del nord: Canadà, e Stati Uniti 
Area europea della sterlina: Regno Unito, Irlanda, e Islanda 


Europa occidentale continentale: Austria, Belgio-Lussemburgo, Dani- 
marca, Francia (metropolitana), Grecia, Italia e Trieste, Norvegia, 
Paesi Bassi, Portogallo, Repubblica Federale Tedesca, Svezia, Sviz- 
zera, e Turchia 


Giappone 


AREE NON INDUSTRIALI 


Area del dollaro dell’ America latina: Bolivia, Colombia, Ecuador, Isole 
caribiche, Messico, Repubbliche dell’America centrale, e Venezuela 


Altri paesi dell’America latina: Argentina, Brasile, Cile, Paraguay, Perù, 
e Uruguay 


Paesi d’Oltremare dell’area della sterlina: Birmania, Iraq, Paesi del Com- 


monwealth (escluso il Canadá), e Possedimenti coloniali e stati pro- 
tetti britannici 


Territori d’Oltremare dell’Europa occidentale continentale: Territori 


del Belgio, della Francia (compresa l’Indocina), dei Paesi Bassi, e 
del Portogallo 


Europa orientale e Cina: Albania, Bulgaria, Cecoslovacchia, Germania 
orientale, Polonia, Romania, Ungheria, U.R.S.S , e Cina 


Resto del mondo 


Con riferimento ai due grandi gruppi (aree industriali e aree non in- 
dustriali) della classificazione ora riportata, diamo nella Tavola VIII, per 
il quinquennio 1950-1954: | 

a) il valore ai prezzi correnti delle esportazioni delle aree indu- 
striali verso le aree industriali stesse ; | 

b) il valore ai prezzi correnti delle esportazioni delle aree indu- 
striali verso le aree non industriali; 

c) il totale dei valori ricordati alle lettere a) e db), e cioè il valore to- 
tale delle esportazioni delle aree industriali; 


d) il valore ai prezzi correnti delle esportazioni delle aree non in- 
dustriali verso le aree industriali; 


derando, ad esempio, che l’Irlanda e l’Islanda sono state comprese nel gruppo delle 


<aree industriali» e che l’U.R.S.S. è stata compresa nel gruppo delle «aree non 
industriali ». 
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Esportazioni delle aree industriali e delle aree non industriali nel quinquennio 1950-1954 


Esportazioni verso! 
ten 


Aree industriali 


A: Valori fob in miliardi di dollari correnti (*) 
B: Valori percentuali rispetto al totale delle esportazioni mondiali 


Aree 
industriali 


A 
a 
A 
B 


Aree non 
industriali 


A 
Totale 
B 


1950 


19,43 
34,8 


15,95 
28,6 


35,38 
63,4 


1951 


26,12 
34,4 


21,08 
27,8 


47,20 
62,2 


1952 1953 1953 

I II 
26,34 26,23 27,21 
365 37,5 37,8 
19,09 19,87 18,75 
26,5 28,4 26,1 
45,43 46,10 45,96 
63,0 65,9 63,9 


1954 


26,84 
36,5 


20,43 
27,7 


47,27 
64,2 


1954 
II 


29,23 
38,5 

18,83 (1) 
24,8 (1) 


48,06 (1) 
63,3 (1) 


(*) I valori semestrali sono tradotti nell’equivalente annuo. 
(1) Stime provvisorie. 


Fonte: G.A.T.T., International Trade 1954, Geneva, luglio 1955, p. 5. 


Aree non industriali Totale 
1950 1951 1952 1953 1958 1954 1954 1950 1951 1952 1953 1953 1954 1954 
I II I Il ui Il I II 

13,53 19,50 19,06 16,95 18,46 19,01 19,80 32,96 45,62 45,40 43,18 45,67 45,85 49,08 
24,3 25,7 26,4 24,2 25,7 258 26,0 59,1 60,1 62,9 61,7 63,5 623 64,5 

6,82 9,14 7,66 693 7,49 7,34  8,116(1)| 22,77 30,22 26,75 26,80 26,24 27,77 26,99 (1) 
12,3 12,1 10,6 9,9 10,4 10,0 10,7 (1) | 40,9 39,9 87,1 38,3 36,5 37,7 35,5 (1) 
20,35 28,64 26,72 23,88 25,95 26,35 27,96(1) | 55,73 75,84 72,15 69,98 71,91 73,62 76,02 (1) 
36,6 37,8 37,0 34,1 36,1 35,8 36,7 (1) | 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 
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e) il valore ai prezzi correnti delle esportazioni delle aree non indu- 
striali verso le aree non industriali stesse ; 

f) il totale dei valori ricordati alle lettere d) e e), e cioè il valore to- 
tale delle esportazioni delle aree non industriali; 

9) il totale dei valori ricordati alle lettere a) e d), e cioè il valore 
totale delle esportazioni destinate alle aree industriali ; 

h) il totale dei valori ricordati alle lettere b) e e), e cioè il valore to- 
tale delle esportazioni destinate alle aree non industriali ; 

1) il valore totale ai prezzi correnti delle esportazioni mondiali ; 

l) per ciascuno dei valori ricordati alle lettere a), b), c), d), e), f), 9), 
ed h), 1), corrispondenti valori percentuali rispetto al totale delle esporta- 
zioni mondiali ricordato alla lettera &). 

E” necessario mettere in evidenza che il valore delle esportazioni delle 
aree industriali verso le aree industriali stesse [sub a)] comprende sia il 
valore delle esportazioni di ogni singola area industriale verso le altre aree 
industriali, sia il valore delle esportazioni di ogni singolo paese di ciascuna 
area industriale verso gli altri paesi della stessa area. Analogamente il va- 
lore delle esportazioni delle aree non industriali verso le aree non indu- 
striali stesse [sub e)] comprende sia il valore delle esportazioni di ogni 
singola area non industriale verso le altre aree non industriali, sia il va- 
lore delle esportazioni di ogni singolo paese di ciascuna area non indu- 
striale verso gli altri paesi della stessa area (1). 

I valori totali delle esportazioni mondiali che figurano nella Ta- 
vola VIII differiscono dai corrispondenti valori già riportati nei para- 
grafi precedenti. Le ragioni di questa divergenza sono le seguenti : 

i dati della Tavola VIII non comprendono i valori delle esporta- 
zioni degli Stati Uniti che rientrano nella «special category », cioè di 
quelle esportazioni per le quali, per ragioni di sicurezza, non vengono ri- 
velati i paesi di destinazione; 

similmente, sono escluse tutte quelle altre esportazioni per le quali 
non è nota (o stimabile) la distribuzione per paesi di destinazione; 

per contro, i dati della Tavola VIII comprendono anche le esporta- 
zioni (in parte stimate) dell’U.R.S.S., degli altri paesi dell'Europa orien- 
tale e della Cina (2), fatta però eccezione per le esportazioni di ciascuno di 
detti paesi verso gli altri; 


(1) Fatta eccezione per le esportazioni di ogni singolo paese dell’area Europa 
orientale e Cina verso gli altri paesi dell’area stessa. 

(2) Come si ricorderà, fatta eccezione per la Tavola IV, le esportazioni del- 
l’U.R.8.S., degli altri paesi dell’Europa orientale, e della Cina sono state sistemati- 
camente escluse nell’analisi svolta nei paragrafi precedenti. 
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ad altri adattamenti e valutazioni di rilievo si è dovuto ricorrere 
per ottenere i dati della Tavola VIII; in particolare, la distribuzione delle 
esportazioni di petrolio per paesi di destinazione ha dovuto in molti casi 
essere stimata poichè le statistiche di molti paesi, per i quali il valore delle 
esportazioni di petrolio costituisce una parte rilevante del valore totale 
delle esportazioni, non riportano detta distribuzione (1). 

Con le riserve dovute alla relativa attendibilità dei dati, si rilevano 
dalla Tavola VIII le seguenti tendenze fondamentali nell’andamento delle 
grandi correnti di esportazione delle aree industriali e delle aree non in- 
dustriali : 


esportazioni delle aree industriali verso le aree industriali stesse : il 
loro valore é rimasto quasi costante dal 1951 al primo semestre del 1953 
nonostante una contemporanea diminuzione di quasi 6 miliardi di dollari 
nel valore totale delle esportazioni mondiali (da 75,84 a 69,98 miliardi di 
dollari); à suecessivamente aumentato raggiungendo un livello di oltre 29 
miliardi di dollari nel secondo semestre del 1954. La partecipazione del 
flusso di esportazioni qui considerato al totale delle esportazioni mondiali 
è cosi passata da circa il 34,5% negli anni 1950 e 1951 a circa il 37,5% 
negli anni 1953 e 1954, con una punta del 38,5% nel secondo semestre del 
1954; 


esportazioni delle aree industriali verso le aree non industriali: il 
loro valore ha avuto un andamento in linea di massima uniforme all’au- 
mento del valore totale delle esportazioni mondiali; salvo una certa fles- 
sione nel primo semestre del 1953, la loro quota di partecipazione alle 
esportazioni mondiali ha fluttuato, fra il 1951 ed il 1954, intorno al 26% ; 


esportazioni delle aree non industriali verso le aree non industriali 
stesse: dal 1952 al 1954 la quota di partecipazione di dette esportazioni al 
totale delle esportazioni mondiali è rimasta relativamente stabile, ma ad 
un livello inferiore a quello degli anni 1950 e 1951. Il dato provvisorio del 
secondo semestre del 1954 rivela però una certa ripresa; 


esportazioni delle aree non industriali verso le aree industriali: dal 
1952 al 1954 il loro valore si è mantenuto fra i 19 e i 20 miliardi di dol- 
lari. In conseguenza di questa relativa stabilità, la partecipazione delle e- 
sportazioni delle aree non industriali verso le aree industriali al crescente 
valore delle esportazioni mondiali ha avuto un andamento discontinuo, ma 
nel complesso decrescente. E l’entità della diminuzione verificatasi fra il 


(1) La Tavola VIII è stata tratta da G.A.T.T. International Trade 1954, Geneva, 


luglio 1955. Ai compilatori di questo rapporto è dovuta la complessa elaborazione dei 
dati in essa riportati. 
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primo ed il secondo semestre del 1954 (dal 27,7% al 24,8%) induce ad at- 

tribuire al fenomeno un carattere non interamente stagionale. 
Sintetizzando, in base ai dati della Tavola VIII, si rileva infine che, 

nel quinquennio 1950-1954 (1), il modello della distribuzione delle espor- 


tazioni mondiali nei quattro flussi qui considerati ha oscillato entro i 
seguenti limiti: 


esportazioni delle aree industriali verso le aree 
industriali stesse fra il 344% e il 38,5% 


esportazioni delle aree industriali verso le aree 
non industriali fra il 24,2% e il 26,4% 


esportazioni delle aree non industriali verso le 
aree non industriali stesse fra il 9,9% e il 12,3% 


esportazioni delle aree non industriali verso le 
aree industriali fra il 248% e il 28,6% 


Nel complesso si puó quindi concludere che nel quinquennio 1950-1954 
la struttura generale del commercio internazionale si è mantenuta rela- 
tivamente stabile. Nondimeno, devono porsi in evidenza due importanti 
movimenti principalmente manifestatisi alla fine del periodo considerato. 
Essi sono: il relativo declino del commercio fra aree industriali e aree non 
industriali e una parallela relativa espansione del commercio nell’ambito 
delle aree industriali. 


8. - Il commercio fra aree industriali e aree non industriali. 


Analizzeremo più dettagliatamente in questo paragrafo e in quello 
successivo quei fenomeni che, come abbiamo ora rilevato, hanno costituito 
la principale caratteristica dei recenti sviluppi della struttura generale del 
commercio internazionale. 

Il movimento a sfavore del commercio fra aree industriali e aree non 
industriali è risultato particolarmente evidente fra il primo semestre del 
1953 e il secondo semestre del 1954. Infatti, come si pùò constatare dalla 
Tavola VIII, in tale periodo il valore totale delle esportazioni mondiali è 
aumentato di oltre 6 miliardi di dollari passando da circa 70 a oltre 76 
miliardi di dollari; contemporaneamente il valore del commercio fra aree 
industriali e aree non industriali (e cioè la somma delle esportazioni delle 
aree industriali verso le aree non industriali e delle esportazioni delle 
aree non industriali verso le aree industriali) è aumentato di 1,8 miliardi 


(1) Considerando distintamente i dati semestrali per il 1953 ed il 1954. 
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di dollari passando da 36,8 a 38,6 miliardi di dollari. Il commercio fra 
aree industriali e aree non industriali ha perció partecipato solo per il 
30% all’aumento verificatosi nel valore totale delle esportazioni mondiali. 
Mentre si deve tener presente che secondo il modello strutturale deli- 
neato nel paragrafo precedente il commercio fra aree industriali e aree 
non industriali rappresenta oltre il 50% del commercio mondiale. 

Il relativo declino del commercio fra aree industriali e aree non indu- 
striali (1) verificatosi fra il primo semestre del 1953 e il secondo semestre 
del 1954 assume un significato più preciso se inquadrato nell’ambito di 
una tendenza di più lungo periodo. A tal fine riportiamo nella Tavola IX, 
per gli anni 1937, 1938, e per il periodo 1948-1954, il valore del commercio 
fra aree industriali e aree non industriali e la quota da esso rappre- 
sentata nel totale commercio mondiale. 


TAvOLA IX 


Commercio fra aree industriali e aree non industriali nel 1987, 1988, 
e nel periodo 1948-1954. 


1937 
1938 


1948 
1949 
1950 
1951 
1952 
1953 
1954 


Esportazioni asia) misi ee dro 
Se) D pére pra aree non industriali (*) 

miliardi | miliardi % delle miliardi % delle miliardi % delle 
dollari gollazi ia (dol a O à 
25,30 6,20 24,5 7,72 30,5 13,93 55,0 
21,99 5,79 26,3 6,18 28,1 11,97 54,4 
54,36 14,83 27,3 14,27 26,3 29,10 53,6 
54,59 15,36 28,1 13,66 25,0 29,02 53,1 
55,73 13,53 24,3 15,96 28,6 29,49 52,9 
75,84 19,50 25,7 21,08 27,8 40,58 53,5 
72,14 19,06 26,4 19,09 26,4 38,15 52,8 
70,95 17,70 25,0 19,31 272 37,01 52,2 
74,82 19,40 25,9 19,63 262 39,03 52,2 


(*) Esportazioni delle aree industriali verso le aree non industriali pià esporta- 
zioni delle aree non industriali verso le aree industriali. 


Fonte: G.A.T.T., International Trade 1954, Geneva, luglio 1955, p. 7. 


(1) E” chiaro da quanto esposto che non ad una vera e propria contrazione del 
commercio fra aree industriali e aree non industriali si fa riferimento, ma solo ad 
una sua espansione limitata. 
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Si rileva cosi che la quota di partecipazione del commercio fra aree 
industriali e aree non industriali al commercio mondiale è gradualmente 
diminuita dal 55% nel 1937 al 52,2% nel 1954. Solo nel 1951 si è avuta 
una interruzione in questa progressiva diminuzione, ma essa fu causata 
dal notevole rialzo dei prezzi dei prodotti primari verificatosi in quel. 
l’anno. 

I dati della Tavola IX dimostrano quindi una tendenza bén definita 
ma, a causa di un divergente movimento dei prezzi dei prodotti primari e 
dei prodotti manufatti, attenuano l’effettiva entità della diminuzione 
della partecipazione del commercio fra aree industriali e aree non indu- 
striali al commercio mondiale (1). Eliminando gli effetti della divergenza 
di movimento dei prezzi risulta infatti che la quota di partecipazione del 
commercio fra aree industriali e aree non industriali al commercio mon- 
diale è scesa dal 58% nel 1938 al 53,5% nel 1952 (2). 

Risulta ancora dalla Tavola IX che al quasi monotono movimento 
della partecipazione del commercio fra aree industriali e aree non indu- 
striali al commercio mondiale ha fatto riscontro un andamento piuttosto 
irregolare delle sue due componenti. Ma mentre per le esportazioni delle 
aree non industriali verso le aree industriali la percentuale di parteci- 
pazione è nel complesso sensibilmente diminuita (dal 30,5% nel 1937 al 
26,2% nel 1954), per le esportazioni delle aree industriali verso le aree 
non industriali essa è, sia pur leggermente, aumentata. Il saldo del com- 
mercio fra aree industriali e aree non industriali è stato favorevole alle 
aree non industriali nel 1937 e nel 1938; nel 1948 e nel 1949 si è invece 
avuto un saldo a favore delle aree industriali. Nel quinquennio 1950-1954 
il valore delle esportazioni delle aree non industriali verso le aree indu- 
striali è stato sempre superiore a quello delle esportazioni nella direzione 
opposta. Si deve però rilevare che lo scarto è stato minimo nel 1952; e che, 
dopo un discreto aumento nel 1953, esso ha subito una forte riduzione nel 
1954 a causa della assai limitata partecipazione delle esportazioni delle 


(1) Le percentuali della Tavola IX potrebbero esprimere l’effettiva entità della 
diminuzione della partecipazione del commercio fra aree industriali e aree non indu- 
striali al commercio mondiale solo se i prezzi di tutti i prodotti fossero variati propor- 
zionalmente nello stesso senso. Naturalmente è questa una proposizione assolutamente 
teorica. Comunque, dette percentuali possono riflettere approssimativamente l’entità 
di quella diminuzione a meno di importanti divergenti movimenti dei prezzi delle com- 
ponenti le diverse correnti di esportazione. 

(2) Vedi G.A.T.T., International Trade 1954, Geneva, luglio 1955, p. 8 e p. 25 


nota 3. 
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aree non industriali verso le aree industriali alla notevole espansione 
verificatasi nel commercio mondiale (1). 

A conclusione di questa analisi sull’andamento del commercio fra 
aree industriali e aree non industriali consideriamo un particolare settore 
di detto commercio e cioè il commercio delle aree industriali con le aree 
non industriali associate. Per aree associate si intendono quelle aree non 
industriali che per motivi di carattere monetario o per accordi di politica 
commerciale sono più strettamente collegate all’una o all’altra delle aree 
industriali. Esse sono: l’area del dollaro dell’ America latina nei confronti 
dell’America del nord; i paesi d'oltremare dell’area della sterlina nei con- 
fronti dell’area europea della sterlina; e i territori d’oltremare del Belgio, 
della Francia, dei Paesi Bassi e del Portogallo nei confronti dell'Europa 
occidentale continentale. 

Riportiamo nella Tavola X, per gli anni 1951, 1953 e 1954: 


a) i valori del commercio di ogni singola area industriale (America 
del nord, Area europea della sterlina, Europa occidentale continentale) 
con la rispettiva area non industriale associata (esportazioni dell’area in- 
dustriale verso l’area non industriale associata più esportazioni dell’area 
non industriale associata verso l’area industriale); 

b) il totale dei valori di cui alla lettera a) e cioè il valore totale del 
commercio delle aree industriali con le aree non industriali associate; 

c) il valore totale del commercio fra le aree industriali e tutte le 
aree non industriali (già riportato nella Tavola IX); 

d) il valore percentuale dell'ammontare del commercio delle aree 
industriali con le aree non industriali associate [sub b)] rispetto all’am- 


montare totale del commercio fra aree industriali e aree non industriali 
[sub c)]. 


(1) La partecipazione dei quattro flussi di esportazione considerati all’aumento 
delle esportazioni mondiali verificatosi dal 1953 al 1954 è stato il seguente: 


% dell'au- 
Aumento È 
în miliardi; onto delle 
di dollari Aaportazioni 
mondiali 
esportazioni mondiali 3,87 
esportazioni delle aree industriali verso le aree industriali stesse 1,31 34 
esportazioni delle aree industriali verso le aree non industriali 1,70 34 
esportazioni delle aree non ind. verso le aree non ind, stesse 0,54 14 
esportazioni delle aree non industriali verso le aree industriali 0,32 8 


100 
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TAvoLa X 


Commercio delle aree industriali con le aree non industriali associate (ES) 
(miliardi di dollari) 


| 1951 | 1953 | 1954 


Commercio delle singole aree industriali con le rispettive 
aree non industriali associate: 


America del nord 4,43 4,75 4,95 

Adis Pigi 
Area europea della sterlina 6,85 6,86 7,09 
Europa occidentale continentale 3,37 3,47 3,71 


I Commercio totale delle aree industriali con le aree 
non industriali associate 14,65 15,08 15,75 


II Commercio totale fra aree industriali e aree non 
industriali (1) 40,58 37,01 39,03 


Rapporto percentuale di I a II 36,1 40,7 40,4 


(*) Esportazioni delle aree industriali verso le aree non industriali associate pid 
esportazioni delle aree non industriali associate verso le aree industriali. 
(1) Vedi Tavola IX. 


Fonte: G.A.T.T., International Trade 1954, Geneva, luglio 1955, pp. 9-10. 


I dati della Tavola X dimostrano che il commercio delle aree indu- 
striali con le aree non industriali associate non ha affatto risentito della no- 
tevole diminuzione del valore totale del commercio fra aree industriali ed 
aree non industriah. verificatosi dal 1951 al 1953 (da 40,58 a 37,01 miliardi 
di dollari) (1). Anzi, in tale periodo, il valore del commercio delle aree indu- 
striali con le aree associate è aumentato di quasi il 3% (da 14,65 a 15,08 
miliardi di dollari); e, in conseguenza, la sua quota di partecipazione al 
commercio totale fra aree industriali ad aree non industriali è passata 
dal 36,1% nel 1951 al 40,7% nel 1953. La quota di partecipazione del 
commercio delle aree industriali con le aree associate al commercio totale 
fra aree industriali e aree non industriali è rimasta inveee quasi immutata 
nel 1954: ciò significa che in corrispondenza all’aumento del commercio 
fra aree industriali e aree non industriali verificatosi in tale anno (39,03 
miliardi di dollari rispetto a 37,01 miliardi di dollari nel 1953) si è avuto 
anche un aumento proporzionale del commercio delle aree industriali con 
le aree non industriali associate. I fenomeni accertati con l’esame dei dati 


(1) Come si ricorderà anche il valore totale delle esportazioni mondiali è sensibil- 
mente diminuito da 75,84 miliardi di dollari nel 1951 a 70,95 miliardi di dollari 


nel 1953 (vedi Tavola IX). 
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della Tavola X inducono nel complesso a concludere che il particolare 
settore del commercio delle aree industriali con le aree non industriali 
associate ha costituito un elemento comparativamente stabile nel più vasto 
quadro del totale commercio fra aree industriali e aree non industriali. 


9. - Il commercio nelle aree industrials. 


Consideriamo, infine, il secondo dei fenomeni che, come osservato con- 
eludendo il paragrafo 7, hanno caratterizzato i recenti sviluppi della strut- 
tura generale del commercio mondiale: la relativa espansione del com- 
mercio nell’ambito delle aree industriali. 

Come abbiamo già ricordato illustrando i dati della Tavola VIII, il 
commercio totale nell’ambito delle aree industriali (esportazioni delle aree 
industriali verso le aree industriali stesse) è costituito dalle seguenti 
due categorie di esportazioni: esportazioni di ogni singola area industriale 
(America del nord, Areà europea della sterlina, Europa occidentale con- 
tinentale, Giappone) verso le altre aree industriali; e esportazioni di ogni 
singolo paese di ciascuna area industriale verso gli altri paesi della stessa 
area (commercio nell’ambito delle singole aree) (1). Gli aspetti generali 
della relativa espansione delle esportazioni totali delle aree industriali 
verso le aree industriali stesse nel quinquennio 1950-1954 sono stati illu- 
strati nel paragrafo 7. Analizziamo invece qui quali siano stati i movimenti 
intevenuti nella particolare categoria delle esportazioni di ogni singolo 
paese di ciascuna area industriale verso gli altri paesi della stessa area. 

A tal fine riportiamo nella Tavola XI, per gli anni 1951, 1952, 1953 
e 1954: 

a) per ogni singola area industriale (America del nord, Area eu- 
ropea della sterlina, Europa occidentale continentale), il valore totale 
delle esportazioni di ogni singolo paese dell’area verso gli altri paesi 
dell’area stessa (e cioè il valore del commercio nell’ambito delle singole 
aree); 

b) il totale dei valori di cui alla lettera a); 

c) il valore totale delle esportazioni delle aree industriali verso le 
aree industriali stesse (e cioè il valore totale del commercio nell’ambito 
delle aree industriali) già riportato nella Tavola VIII; 

d) il valore percentuale del valore totale di cui alla lettera b) al 
valore totale di cui alla lettera c). 


(1) Le esportazioni comprese nella seconda categoria riguardano naturalmente 
soltanto le tre aree: America del nord, Area europea della sterlina, Europa occidentale 
continentale. La quarta area industriale compresa nella classificazione di p.120 è infatti 
costituita di un solo paese: il Giappone. 
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TAvOLA XI 


Commercio nelle aree industriali 
(miliardi di dollari) 


| 1951 | 1952 | 1953 | 1954 


Commercio nell’ambito delle singole aree industriali: 


America del nord 4,78 5,17 5,47 5,15 
Area europea della sterlina 0,50 0,52 0,57 0,59 
Europa occidentale continentale 8,35 8,71 9,03 10,30 
I Totale 13,63 14,40 15,06 16,04 


II Commercio totale riell’ambito delle aree industr. (1) 26,12 26,34 26,72 28,04 
Rapporto percentuale di I a II 52,2 54,7 56,4 57,2 


(1) Esportazioni delle aree industriali verso le aree industriali stesse (vedi 
Tavola VIII). 


Fonte: G.A.T.T., International Trade 1954, Geneva, luglio 1955, pp. 9 - 10 - 162. 


Si rileva così che: 

il totale dei valori del commercio nell’ambito di ciascuna area indu- 
striale è progressivamente aumentato dal 1951 al 1954; nel complesso esso 
è passato da 13,63 miliardi di dollari nel 1951 a 16,04 miliardi di dollari 
nel 1954 con un aumento di 2,41 miliardi di dollari pari al 17,7% ; 

gli aumenti annualmente verificatisi nel totale dei valori del com- 
mercio nell’ambito di ciascuna area industriale sono stati sempre più che 
proporzionali agli aumenti contemporaneamentè verificatisi nel valore 
totale del commercio nell’ambito delle aree industriali; 

in conseguenza, la parte del commercio totale nell’ambito delle aree 
industriali rappresentata dal commercio nell’ambito delle singole aree 
industriali è notevolmente aumentata passando dal 52,2% nel 1951 al 
57,2% nel 1954; 

il maggiore aumento annuo del totale dei valori del commercio nel- 
l’ambito di ciascuna area industriale si è verificato nel 1954; in tale anno 
detto valore è asceso a 16,04 miliardi di dollari con un aumento di 980 
milioni di dollari (pari al 6,5%) rispetto al 1953; 

particolarmente significativo è stato però l’aumento verificatosi fra 
il 1951 ed il 1953: 1,43 miliardi di dollari (da 13,63 a 15,06 miliardi di 
dollari) pari al 10,5%; si deve infatti tener presente che tale aumento si 
è verificato in un periodo in cui il commercio mondiale è sensibilmente 
diminuito (1) e il commercio totale nell’ambito delle aree industriali è 


aumentato appena del 2,3% (da 26,12 a 26,72 miliardi di dollari). 


(1) Da 75,84 miliardi di dollari nel 1951 a 70,95 miliardi di dollari nel 1953 (vedi 
Tavola IX). 
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Si può quindi concludere che la relativa espansione del commercio 
nell’ambito delle aree industriali nel quinquennio 1950-1954 va quasi in- 
tegralmente attribuita al notevole aumento del commercio nell’ambito 
delle singole aree industriali. Fra il 1951 ed il 1953, inoltre, l’espansione 
del commercio nell’ambito delle singole aree industriali è stata tale da de- 
terminare un aumento del valore del commercio totale nell’ambito delle 
aree industriali nonostante una contemporanea contrazione dell’altra ca- 
tegoria di esportazioni che costituiscono detto commercio (1). 

I movimenti che abbiamo ora messo in evidenza sono fenomeni di 
complesso : riguardano cioè il totale dei valori del commercio nell’ambito 
delle singole aree industriali e sono il risultato dei distinti movimenti veri- 
ficatisi nell’ammontare del commercio in ciascuna delle tre aree: America 
del nord, Area europea della sterlina, Europa occidentale continentale. 
Sempre dai dati della Tavola XI si rileva infatti che: 

il commercio nell’America del nord è aumentato del 14,4% fra il 
1951 ed il 1953, ma è successivamente diminuito del 5,9% nel 1954; nel 
complesso, fra il 1951 ed il 1954, esso è aumentato di 370 milioni di dol- 
lari pari al 7,7%; 

nell’Area europea della sterlina, invece, il commercio è aumentato 
progressivamente dal 1951 al 1954; l’aumento relativo per l’intero periodo 
è stato notevole: pari al 18%; data però la limitata entità degli scambi 
in quest’area (2) l’aumento assoluto (appena 90' milioni di dollari) ha 
avuto una influenza trascurabile sul totale dei valori del commercio nel- 
l’ambito delle singole aree industriali; 

l’aumento maggiore in senso assoluto e in senso relativo è stato quello 
del commercio nell’Europa occidentale continentale; il valore degli scambi 
in quest’area è passato, infatti, da 8,35 miliardi di dollari nel 1951 a 10,30 
miliardi di dollari nel 1954 con un aumento di 1,95 miliardi di dollari pari 
ad un aumento relativo del 23,3%. 

Risulta perciò dalle considerazioni fatte sull’andamento del com- 
mercio nelle singole aree industriali che l’aumento del totale dei valori 
del commercio nell’ambito delle singole aree industriali fra il 1951 ed il 
1954 è stato in gran parte l’aumento del commercio nell’Europa oceiden- 
tale continentale (1,95 miliardi di dollari su 2,41 miliardi). 


(1) Ciò è evidente se si osserva che l’aumento del valore del commercio totale 
nell’ambito delle aree industriali verificatosi fra il 1951 ed il 1953 è asceso a 600 mi- 
lioni di dollari ed è quindi stato inferiore all’aumento contemporaneamente verificatosi 
nel commercio nell’ambito delle singole aree industriali che, come già rilevato, è asceso 
a 1,43 miliardi di dollari. 

(2) Si tratta, in effetti, del commercio fra Regno Unito, Irlanda e Islanda. 
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10. - Conclusioni. 


Concludiamo questa analisi dello sviluppo, della distribuzione e della 
struttura del commercio mondiale nel quinquennio 1950-1954 con una 
sintesi dei fenomeni più importanti e più significativi che abbiamo via via 
rilevato nel corso della trattazione. 

Come abbiamo constatato, notevole é stato lo sviluppo del commercio 
mondiale verificatosi dal 1950 al 1954. In tale periodo il valore delle 
esportazioni mondiali é aumentato di circa il 37% e il loro volume di 
oltre il 23%. Considerevole è stata anche l’espansione rispetto al 1933: 
negli ultimi sedici anni, infatti, il volume del commercio mondiale è au- 
mentato del 57%. In conseguenza di cid l’ammontare delle esportazioni 
mondiali per abitante è passato da 10,38 dollari del 1938 a 13,23 dollari (1) 
nel 1954 con un aumento pari al 27,5%. L'aumento del volume del com- 
mercio mondiale verificatosi nel quinquennio 1950-1954 è stato superiore 
al contemporaneo aumento della produzine industriale mondiale. Ri- 
spetto ai livelli del 1938, invece, l’aumento maggiore è stato quello veri- 
ficatosi nella produzione industriale; ma l’aumento del volume del com- 
mercio ha notevolmente superato quello della produzione agricola mon- 
diale. 

Molti dei fenomeni rilevati a riguardo della partecipazione dei sin- 
goli paesi al commercio mondiale hanno rappresentato assestamenti verso 
una situazione di normalità. Nel complesso si è notata una certa tendenza 
verso una maggiore distribuzione delle importazioni mondiali fra i sin- 
goli paesi. 

Infine, l’analisi dei flussi fondamentali che costituiscono la strut- 
tura del commercio mondiale ha messo in evidenza un relativo declino del 
commercio fra aree industriali e aree non industriali e una relativa espan- 
sione del commercio nell’ambito delle aree industriali. Nel quadro del 
primo movimento abbiamo individuato un elemento comparativamente 
stabile del commercio fra aree industriali e aree non industriali: il com- 
mercio fra aree industriali e aree non industriali associate. Dal canto suo, 
la relativa espansione del commercio nell’ambito delle aree industriali è 
stata determinata dal notevole aumento del commercio nell’ambito delle 
singole aree industriali e in particolare nell’Europa occidentale continen- 


tale. 


L’espansione del volume del commercio mondiale rappresenta un 
aspetto particolare del più vasto fenomeno dello sviluppo generale dell’e- 


(1) Dollari del 1938. 
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conomia mondiale e ne costituisce allo stesso tempo un necessario ele- 
mento di propulsione. E’ da questo punto di vista che si deve fiduciosa- 
mente interpretare il sensibile aumento del volume del commercio mon- 
diale nel dopoguerra e nel quinquennio 1950-1954 in particolare. 

D'altra parte l’optimum di espansione del commercio mondiale è vin- 
colato ad un armonico ed interdipendente sviluppo di tutti i flussi che lo 
costituiscono. E non si può allora non rilevare il pericolo di un eventuale 
accentuarsi di una tendenza alla « regionalizzazione » degli scambi inter- 
nazionali, con la conseguente tendenza ad una certa auto-sufficienza re- 
gionale. 

Più si progredisce sulla via della liberazione degli scambi, indubbia- 
mente più difficile diviene la realizzazione di ulteriori progressi in tal 
senso. Ma ancora altre barriere-devono essere rimosse agli scambi interna- 
zionali e nuovi passi devono essere compiuti verso un sistema di multila- 
teralità commerciale. Si favorirà allora una completa espansione del com- 
mercio mondiale e, con essa, un più efficiente impiego delle risorse mon- 
diali ed un maggiore sviluppo economico in tutti i paesi. 


Genova, Istituto di Economia Internazionale, dicembre 1955. 
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NOTE INFORMATIVE 


SOCIETA’ ITALIANA DEGLI ECONOMISTI 


RELAZIONE DELLA COMMISSIONE pI STUDIO 
PER LA RIFORMA DELL’ORDINAMENTO 
DELLE FACOLTA’ DI ECONOMIA E COMMERCIO 


I. - La Commissione di studio per la riforma dell ordinamento delle 
facolta di economia e commercio — costituita dai professori Alberto Ber- 
tolino, Raffaello Gangemi, Sergio Steve e Volrico Travaglini — si è riu- 
nita a Roma nei giorni 3 e 4 marzo 1956. 


II. - La Commissione, dopo aver preso in accurato esame l’attuali 
ordine degli studi delle facoltà di economia e commercio, ha rilevato una- 
nime i seri difetti di tale ordine e ha riconosciuto unanime l’urgente ne- 
cessità di un suo mutamento. 


III. - La Commissione ha riconosciuto altresì che, per poter attuare 
una sollecita riforma delle facoltà di economia e commercio, è necessario 
evitare i mutamenti radicali e dispendiosi, che la logica consiglierebbe, 
ma che le necessità pratiche sconsigliano. 


IV. - In considerazione di ciò, la Commissione propone unanime |’or- 
dine degli studi sotto riportato. A suo avviso, esso dovrebbe attenuare (se 
non eliminare) i due maggiori inconvenienti dell’ordine attualmente in 
vigore: 1) l’eccessivo numero degli insegnamenti da frequentare e l’ec- 
cessivo numero degli esami da superare, 2) l’eccessiva eterogeneità degli 
insegnamenti impartiti. 


V. - Nell’ordine degli studi proposto dalla Commissione non si fa 
parola sugli insegnamenti delle lingue. La Commissione ritiene che, data 
la complessità e la difficoltà del problema, non sia opportuno, per ora, ap- 
portare alcuna modifica all’ordinamento in vigore relativamente all’in- 
segnamento delle lingue. 


VI. - In vista del fine pratico e immediato da perseguire, l’unanimità 
di vedute da parte dei componenti la Commissione sull’ordine degli studi 
sotto riportato è stata rapidamente e facilmente raggiunta. Tale unani- 


136 Note informative 


mità non implica, ovviamente, la rinuncia delle vedute e delle posizioni 
personali dei singoli componenti, precedentemente espresse. 


ORDINE DEGLI STUDI PROPOSTO DALLA COMMISSIONE 


1. 


La facolta di economia e commercio conferisce la laurea 
in economia e commercio a indirizzo economico e stati- 
stico e la laurea in economia e commercio a indirizzo eco- 
nomico aziendale. 


2. 


La durata del corso degli studi tanto per la laurea in 
economia e commercio a indirizzo economico e statistico 
quanto per la laurea in economia e commercio a indi- 
rizzo economico aziendale é di quattro anni. 


3. 


Il corso di studi tanto per la laurea in economia e com- 
mercio a indirizzo economico e statistico quanto per la 
laurea in economia e commercio a indirizzo economico 
aziendale è diviso in due bienni. Il primo biennio è pro- 
pedeutico ed è comune a tutti gli iscritti alla facoltà. Il 
secondo biennio è diviso: a) in biennio di studi per il 
corso di laurea in economia e commercio a indirizzo eco- 
nomico e statistico b) in biennio di studi per il corso di 
laurea in economia e commercio a indirizzo economico 
aziendale. 


4. 


Nel primo biennio sono impartiti soltanto insegnamenti 
fondamentali. Nel secondo biennio sono impartiti inse- 
gnamenti fondamentali e complementari. 

Lo studente non può essere ammesso al secondo biennio 
se non ha seguito i corsi e superato gli esami in tutti gli 
insegnamenti impartiti nel primo biennio. 

All’atto dell’iserizione al primo anno del secondo bien- 
nio lo studente deve dichiarare: a) quale dei due indi- 
rizzi del secondo biennio presceglie, b) quali insegna- 
menti complementari intende frequentare. 
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5. 


Per essere ammesso all’esame di laurea lo studente-deve 
aver seguito i corsi e superato gli esami in tutti gli inse- 
gnamenti fondamentali impartiti nel secondo biennio 
e almeno in tre insegnamenti complementari, da lui pre- 
scelti, secondo un criterio di specializzazione suggerito 
dalla facoltá, tra quelli effettivamente impartiti nella 
facoltá. 

L’esame di laurea consiste nella discussione di una dis- 
sertazione scritta. 


6. 
Sono insegnamenti fondamentali per il primo biennio: 
Primo Anno 


1) Economia Politica i 

2) Storia Economica 

3) Geografia Economica 

4) Istituzioni di Diritto Pubblico 

5) Elementi di Matematica per Economisti e 
Statistici 


Secondo Anno 


1) Economia Politica II 

2) Ragioneria Generale 

3) Statistica I 

4) Scienza delle Finanze 

5) Istituzioni di Diritto Privato 


i 
Sono insegnamenti fondamentali per il secondo biennio a 
indirizzo economico e statistico: 
Terzo Anno 


1) Economia Politica III 

2) Statistica II 

3) Politica Economica 

4) Storia delle Dottrine Economiche 
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Quarto Anno 


1) Statistica Economica 


2) Economia e Politica Economica Interna- 


zionali 


8. 


La Commissione suggerisce, a titolo esemplificativo, i se- 
guenti insegnamenti complementari per il secondo bien- 


nio a indirizzo economico e statistico : 


1) 
2) 
3) 
4) 
5 
6) 


A 


7 
8) 
9) 
10) 
11) 
12) 


== 


VII. - La Commissione non ritiene di poter suggerire alcun piano di 
studi per il secondo biennio a indirizzo economico aziendale. Questo piano 
potrà essere autorevolmente consigliato dai colleghi del gruppo delle ma- 
terie tecniche e giuridiche. Tuttavia, essa si permette di raccomandare 
che nel piano degli studi per il secondo biennio a indirizzo economico 


Storia Economica (corso monografico) 
Economia e Politica Agraria 
Economia dei Trasporti 

Economia Marittima 

Economia Bancaria 


Economia e Finanza delle Imprese Assicu- 
rative 


Demografia 

Econometrica 

Finanza Pubblica Comparata 
Amministrazione Finanziaria Pubblica 
Economia del Lavoro 


Previdenza e Assicurazioni Sociali 


aziendale sieno inclusi i seguenti insegnamenti : 


1) Matematica Finanziaria e Attuariale 
2) Diritto Tributario 

8) Analisi di Mercato 

4) Contabilità di Stato 
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VIII. - In sintesi, la Commissione di studio per la riforma dell’or- 
dinamento delle facolta di economia e commercio propone: 


a) la riduzione del numero degli insegnamenti da frequentare e 
conseguentemente la riduzione del numero degli esami da superare; 


b) Vistituzione di due bienni ; 
c) l’inammissibilità al secondo biennio per gli studenti che non ab- 
biano superato tutti gli esami del primo biennio; 


d) l’istituzione di due indirizzi nel secondo biennio, uno a carat- 
tere economico e statistico e l’altro a carattere economico aziendale; 


e) il mantenimento della dissertazione di laurea scritta; 


f) il mantenimento del titolo conferito a compimento degli studi 
(« dottore in economia e commercio ») con l’aggiunta: «a indirizzo eco- 
nomico e statistico », oppure: « a indirizzo economico aziendale ». 


Roma, 5 marzo 1956. 
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Brown A. J., The Great Inflation 1939-1951 (Oxford: Oxford University Press, 
1955, pp. XIV + 321, 30 s.). 


Il volume, pubblicato sotto gli auspici del « Royal Institute of International 
Affairs », fa un resoconto e, insieme, un’analisi delle varie fasi dell’inflazione, 
nei principali paesi del mondo, durante e dopo la seconda Guerra Mondiale. I dati 
sono ben scelti, l’elaborazione è fatta con precisione, l’interpretazione e la espo- 
sizione si servono di tecniche usuali, sì che in complesso l’opera è accessibile anche 
ai lettori meno provveduti in materia statistica. Il volume non ha finalità essen- 
zialmente teoriche (non viene adombrata alcuna «teoria dell'inflazione ») nè eselu- 
sivamente di esposizione cronologica: esso mira a porre in rilievo i fattori prin- 
cipali dei recenti processi inflazionisti nei vari paesi, e a rintracciare quelli che 
sono gli elementi fondamentali di tali processi anche al fine di definire le pos- 
sibilità ed i mezzi per controllarli proficuamente. 

L’opera è divisa in dodici capitoli. I primi due, dedicati, rispettivamente, 
ad elencare precisazioni teoriche ed alla esposizione dei principali avvenimenti del 
periodo considerato, hanno un carattere precipuamente introduttivo. I capitoli 
successivi considerano alcune forme tipiche delle situazioni inflazioniste (gli 
effetti inflazionisti delle spese di guerra; la natura e le condizioni della spirale 
prezzi-salari; il controllo dei prezzi) (cap. dal 3° al 7°), e alcuni aspetti speciali 
dell'inflazione (regime di iper-inflazione; fuga della moneta; inflazione e saggi 
di interessi; effetti sulla liquidità, sulla spesa e sulla produzione; aspetti interna- 
zionali dell’inflazione) (cap. dall’8° all'11”), mentre l’ultimo capitolo ha finalità 
riassuntive ed ha insieme lo scopo di « indicare — ma non risolvere » i problemi 
sorgenti dal periodo inflazionista considerato. 

Le parti più interessanti, e più curate, sono, indubbiamente, quelle riguar- 
danti l’analisi della spirale prezzi-salari, cui PA. dedica tre capitoli (4°, 5° e 6°). 
Forse, su questo argomento, qualche maggior rilievo meritava, pero, il collega- 
mento fra inflazione e costi di produzione, proprio in relazione all’aumento dei 
salari monetari, e a volte anche reali, i cui effetti sull’attività produttiva sono 
difficilmente qualificabili. Il capitolo dedicato agli aspetti internazionali dell’in- 
flazione è breve ma riassume accortamente gli avvenimenti più importanti: sa- 
rebbe, per altro, stato opportuno che il Brown avesse messo in evidenza anche 
quelli che sono stati gli effetti del sistema discriminatorio internazionale sulle pos- 
sibilità di chiusura — e di determinazione, quindi, di processi di inflazione 
repressa — dei vari mercati. Interessanti, per i rapporti internazionali, anche se 
non completamente accettabili per la puntualizzazione dei riferimenti temporali, 


sono le sei tavole statistiche. 
O. D. 


FLAMANT M., Théorie de Vinflation et politique anti-inflationnistes (Paris: Li- 
brairie Dalloz, 1952, pp. XXII+231, s.i.p.). 


Il Flamant riconsidera la teoria keynesiana, mirando a porre in evidenza i 
suoi aspetti positivi e negativi ai fini delle politiche realmente anti-inflazioniste. 
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La prima parte è dedicata alla « analisi teorica dell'inflazione », mentre la 
seconda è dedicata allo studio della « politica di lotta contro l’inflazione ». Occorre 
dir subito che la trattazione è poco originale: la maggior parte dei concetti si 
trovano già diffusamente analizzati nella recente letteratura keynesiana: anche 
la adozione — come, VA. dice, «per trasposizione» — del concetto di « propensione 
nominale » al consumo non è affatto nuova, dato che, è bene non mai dimenticarlo, 
la teoria keynesiana è una teoria essenzialmente monetaria. L’analisi delle varie 
« politiche » è un po’ frettolosa; in specie quella concernente le politiche inter- 
nazionali, poichè molto avrebbe potuto essere detto a riguardo delle istituzioni 
internazionali (ignorata, o quasi, la funzione dell'E.P.U.). 

Il merito principale dello studio è quello di avere riesposto con semplicità la 
nozione di inflazione e la concezione keynesiana, non certo quello di aver elencato 
le maggiori misure anti-inflazioniste, le quali avrebbero invero richiesto una trat- 
tazione più accurata, data la disponibilità delle opere di Hansen, Harrod, Klein 
e di altri illustri economisti che YA. debitamente cita. 


Goris H., Price-determining Factors in American Tobacco Markets (Amsterdam: 
North Holland Publishing Co., 1954, pp. 109, 20s.). 


Lo studio della Goris — il quinto dei « Contributions to Economic Analysis » 
curati da Tinbergen, Verdoorn e Witteveen, — effettua uno «experimental 
approach in statistical analysis » in un delicato settore dell'economia statunitense. 

L’A. adopera la tecnica delle equazioni simultanee e si attiene alle elabora- 
zioni più recenti nel campo delle analisi induttive, ma nella « introduzione » pone 
in rilievo quali debbano essere le cautele per evitare che i risultati derivanti 
dall'impiego di tali tecniche non siano affatto soddisfacenti da un punto di vista 
economico < realistico ». 

Lo scopo dello studio è quello di analizzare gli elementi che determinano i 
prezzi di mercato di una particolare merce - nel caso in esame, tabacco. Una in- 
dagine, cioè, avente caratteristiche di equilibrio parziale che, pur tuttavia, viene ef- 
fettuata seguendo criteri di equilibrio generale. Nei primi sette capitoli vengono 
descritti ed esaminati i vari fattori e i vari dati riguardanti la produzione, la of- 
ferta e il mercato del tabacco. Nel cap. VIII, viene esposto un modello per defi- 
nire le relazioni fra i prezzi del tabacco ed i prezzi di alcuni fattori produttivi. 
Negli ultimi capitoli l’analisi verte, invece, essenzialmente sulla questione delle 
stime parametriche e sulla rilevanza di aleune conclusioni particolari. 

Il lavoro della Goris è equilibrato: esamina con cura le caratteristiche del 
mercato del tabacco statunitense, adopera con garbo — con sufficiente precisione 
e senza esagerare — l'esposizione matematica e, quello che è importante, non tra- 
scura mai il problema economico per finalità strettamente statistiche. La serietà 
di questo « contributo » può essere presa ad esempio, utilmente, da coloro che si 
accingono a indagini econometriche. 


d. a. 


Groves H. M., La finanza di uno stato moderno (Milano: Ed. Sperling & Kupfer, 
1953, pp. 766, L. 2.400). 


La traduzione della terza edizione del noto manuale del Groves — il cui ti- 
tolo originale è « Financing Government >, — sarà certamente bene accolta. Quan- 
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tunque su di un piano teorico meno spiceato dei recenti volumi del Due e del 
Rolph, la pubblicazione del Groves da un’idea dei principali indirizzi statunitensi 
nell’ambito della scienza delle finanze. Sostanzialmente la trattazione si ricollega, 
nella sistematica, alle più importanti opere europee: tratta prima delle « entrate 
pubbliche » e poi delle « spese pubbliche ». Ad una esposizione teorica sulle varie 
forme di imposizione (parte I) segue, parte II, Pesame dei « problemi speciali del 
sistema federale nel suo complesso » che espone in parte i rapporti fra i diversi 
sistemi fiscali determinati dalla organizzazione federalista. Dopo una breve ana- 
lisi degli aspetti delle spese pubbliche (parte III), vi è un’ampia trattazione 
(parte IV) dei « bilanci, politica fiscale e debito pubblico ». In quest’ultima parte 
— senza dubbio la più curata — vi sono riferimenti, abbastanza chiari e suffi- 
cienti, alle teorie macroeconomiche correnti. Troppo breve, e quindi insoddisfa- 
cente, è l’appendice storica su l’« evoluzione della finanza pubblica ». 

La traduzione è, in generale, ben fatta, sebbene non manchino pecche riguar- 
danti improprietà di terminologia finanziaria: da rilevare, ad esempio, che si ado- 
pera la parola «rivalsa » (parte I, cap. VI) mentre è di dominio comune il ter- 
mine «traslazione ». Per il resto, il volume fa una esposizione adeguata dei mo- 
derni indirizzi e dà informazioni interessanti della struttura fiscale statunitense. 


lr. 


HENSEN H., Die Finanzen der Sozialen Sicherung im Kreislauf der Wirtschaft 
(Kiel: n. 36 delle « Kieler Studien » dell’Institut für Weltwirtschaft dell’U- 
niversita di Kiel, 1955, 16°, pp. V-204, DM 16). 


L’Hensen s’é preoccupato acciocché qualeuna, almeno, delle non poche lacune 
che s’aprono tuttora tra scienza ed amministrazione dei servizi assicurativi sociali 
della Repubblica Federale Tedesca siano colmate prima che si provveda al loro im- 
minente riordinamento. Questo Suo saggio sulle finanze delle assicurazioni sociali 
in Germania nel quadriennio 1950-53 sembra non avere scopi secondari oltre il 
principale, ch’é quello di servire a questo fine. Il metodo di analisi che ha adottato 
è quello di derivare sistematicamente i processi finanziari concreti dal lato teorico, 
per ristabilire con ció, mediante schemi di calcolo statisticamente documentati, la 
trasparenza del sistema assicurativo in questione, e di allargare quindi con una 
adeguata valorizzazione sia della teoria che della statistica la conoscenza del suo 
funzionamento finanziario. Un’analisi generale dell’origine, della distribuzione e 
dell’impiego del prodotto sociale, premessa alla trattazione dell’argomento speci- 
fico, ha permesso all Hensen di lumeggiare il « meccanismo di redistribuzione » 
delle istituzioni assicurative sociali sullo sfondo della circolazione economica ge- 
nerale dei redditi. E questo é anche il contenuto della prima delle tre parti che 
determinano i punti-settore del campo d’esplorazione. Metodicamente l'Autore ha 
qui proceduto in modo che una breve teoria della < seconda distribuzione del red- 
dito » mostri l'insieme della raccolta, della ripartizione e dell'impiego delle finanze 
del sistema assicurativo: nello stesso tempo una traduzione dei concetti e delle con- 
nessioni teoriche nei loro correlati empirici statisticamente dimostra come i ser- 
vizi assicurativi sociali siano appunto un meccanismo di redistribuzione. Un si- 
stema semplice di conti economici generali, sviluppato in questa Parte prima, offre 
un panorama dell’andamento del prodotto sociale e delle sue componenti durante 
il quadriennio considerato: inoltre, un limpido diagramma della circolazione age- 
vola notevolmente il colpo d’occhio sul materiale numerico relativo al 1953. 


10 
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La Parte seconda ha per oggetto l’esposizione dei rapporti finanziari nell’am- 
bito delle assicurazioni sociali: particolarmente sono qui esaminate e definite le 
connessioni finanziarie interne tra gli istituti di assicurazione, di previdenza e di 
assistenza. Anche qui un sistema di conti diviso e suddiviso documenta l’ampiezza 
e la moltitudine delle correnti finanziarie, e di nuovo un diagramma della circo- 
lazione illustra con la sua grafica evidenza le registrazioni statistiche. Contenuto 
e preoccupazione della Parte terza è l’affannosa e diligente ricerca d’una risposta 
precisa alla domanda chi propriamente sia a raccogliere i mezzi per Vassicura- 
zione sociale e chi siano coloro che li ricevono. Per la misurazione della redistri- 
buzione Y Hensen ha qui adottato un metodo diverso da quello tradizionale di sta- 
bilire confronti redistributivi tra gruppi di popolazione a livelli di reddito diffe- 
renti: ne è derivato un quadro vivo della realtà del settore assicurativo sociale, 
sul quale probabilmente più s’accentrera lo serutinio sospettoso dei critici « orto- 
dossi », ma che sarà apprezzato da quanti siano scevri del culto feticistico per i 
soliti giudizi stereotipati, abilmente documentati statisticamente. Ad aumentare 
l'interesse di quest'ultima parte concorrono, inoltre, anche i numerosi suggeri- 
menti dell Autore per uscire dal ginepraio delle finanze delle assicurazioni sociali 
tedesche. Non vi son segni che possa trattarsi nel caso concreto di velleità rifor- 
mistiche dell’Hensen: è chiaro, invece, che s’ha a che fare con semplici proposte di 
soluzione che, come da sole, sgorgano dallo scoprimento stesso di connessioni eco- 
nomiche ch’eran rimaste fino ad ora in parte occultate: ed è questo, quanto meno, il 
più appariscente contributo di questo saggio di cui vorran tener conto gli organi 
legislativi in sede deliberante. A sua volta, poi, la critica tecnica, generalmente così 
corriva a rilevare divergenze anche minime nelle esposizioni in prevalenza nume- 
riche, dovrà in sede di giudizio non prescindere dall’ampia compensazione tra le 
inevitabili discordanze numeriche rispetto alla documentazione ufficiale e le nu- 
merose lacune che proprio in questo settore sono state qui per la prima volta col- 
mate. Costituisce, invero, per l’Hensen un innegabile titolo di merito l’aver per- 
sonalmente calcolato e stimato tutta una serie di partite in sede di sviluppo dei 
suoi sistemi di conti e diagrammi, per i quali — specie per quanto riguarda il ma- 
teriale sul calcolo di distribuzione del reddito nazionale — i documenti statistici 
sono notoriamente in Germania ancor difettosi, e, per di più, a differenza che in 
altri paesi, scarsamente accessibili allo studioso per l’anacronistico malvezzo di 
insistere ad etichettarli come « Segreti ». 


M. I. ALVIGINI 


INTERNATIONAL ASSOCIATION FOR RESEARCH IN INCOME AND WEALTH: Income and 
Wealth-Series IV, Edited by Milton Gilbert and Richard Stone (London: 
Bowes and Bowes, 1955, pp. XII + 388, 42s.). 


x 


Questa « serie » di studi è particolarmente ricca e interessante. Essa contiene 
una selezione degli scritti presentati nella terza conferenza tenuta a Castelgan- 
dolfo nel settembre 1953 dalla « International Association for Research in Income 
and Wealth ». 

I primi tre lavori riguardano l’uso della contabilità nazionale nella costru- 
zione dei modelli econometrici. Il Frisch nel suo « From National Accounts to 
Macro-economie Decision Models » tenta, in effetti, una sintesi volta a dare una 
base più conereta — tratta dalla « input-output analysis » — ai modelli di deci- 
sione: e ne trae una complessa «interflow matrix» che dovrebbe, secondo l’A., 
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« fornire una intelaiatura per considerare e spiegare i tipi di ripercussioni » che 
in altro modo non potrebbero essere certo spiegate. Lo Stone presenta una ras- 
segna su « Model Building and the Social Accounts >: il campo che egli considera 
è vastissimo: modelli statici e dinamici, modello del bilancio nazionale, schema di 
Leontief e programmazione lineare. Organico è il lavoro dovuto a B. J. Schouten 
e J. Lips su « National Accounts and Policy Models », in cui vengono accorta- 
mente considerati gli obiettivi e gli strumenti della politica economica generale 
supposto un ben definito sistema di contabilità nazionale. 

M. Gilbert e J. B. Kravis, in « Empirical Problems in International Compa- 
risons of National Product », e D. Paige e S. Adler, in « International Compa- 
risons of National Product: an Approach by Industry of Origin », diseutono 
questioni metodologiche riguardanti le possibilità di confronti internazionali e 
intertemporali della valutazione del prodotto nazionale. 

Due lavori, quelli di J. Marezewski e di F. J ackson, considerano la contabi- 
lità nazionale « di tipo sovietico », mentre lo Stuvel, in « The Use of National 
Accounts in Economie Analysis », esamina alcune importanti questioni relative 
alla costruzione di modelli economici (interessanti, in particolare, sono gli esami 
delle variazioni nelle ragioni di scambio e delle differenze fra conti al capitale e 
al reddito) e, nella prima appendice, espone un « sistema di contabilità nazionale 
interamente articolata per i principali settori economici » con ricca illustrazione 
tratta dalla economia olandese. 

L’ultimo saggio, dovuto a R. W. Goldsmith, « The National Balance Sheet of 
the United States of America 1900-1949 », è, in certo senso la continuazione di 
studio dello stesso A. inserito nella « series II ». 

Anche questa «serie > è preparata con cura e contiene studi ben scelti, co- 
sicchè è da prevedere che, come le precedenti, avrà sicuro successo fra gli studiosi 
delle moderne teorie del reddito nazionale. 


d. a. 


SEGNALAZIONI BIBLIOGRAFICHE 


ADLER JOHN H., SCHLESINGER EUGENE R., VAN WESTERBORG EVELYN, The Pattern of 
United States Import Trade Since 1923 - Some New Index Series and Their Ap- 
plication (New York: Federal Reserve Bank, 1952, pp. 136, s.i.p.). 


Il volume é diviso nei seguenti capitoli: 1. Introduzione; 11. Una descrizione dei 
nuovi indici delle importazioni; III, Fattori «sistematici» dell’origine delle im- 
portazioni; IV. Modificazioni casuali e strutturali della distribuzione geografica 
delle importazioni; V. Le elasticità della domanda americana di importazioni ri- 
spetto al reddito e rispetto ai prezzi; VI. Alcune applicazioni delle «regole » della 
domanda americana di importazioni; VII. Esame di periodo lungo delle impor- 
tazioni americane. Alcune appendici sulle fonti dei dati e la metodologia stati- 
stica completano il volume. 


A.E.P. (Agence Européenne de Productivité), Mesure de la Productivité - I Concepts 
(Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 158, fr. f. 350). 


Il volume, che è il primo di una serie dedicata alla misura della produttività, rac- 
coglie gli scritti di diversi autori, Gli argomenti trattati sono: «La nozione di 
produttività e i suoi corollari »; «I diversi concetti della produttività » (Rostas); 
«Considerazioni sulla misura della produttività e sul suo significato » (Siegel); 
« Ruolo delle statistiche ufficiali nella misura della produttività» (First); «La 
produttività, il rendimento e i salari » (Ruist); «Indici d’efficienza industriale > 
(Walstedt). 


AUKRUST Opp, Nasjonalregnskap - Teoretiske prinsipper (National Accounts - Theore- 
tical Principles) (Oslo: Statistisk Sentralbyra, 1955, pp. 123, kr. 3,00). 


Il volume completa il precedente « National Accounts 1930-39 and 1946-51 Defi- 
nitions and Tables », e approfondisce l’analisi delle statistiche della contabilità na- 
gionale norvegese. 

In particolare, questo volume considera le teorie riguardanti la preparazione delle 
stime pubblicate nel volume precedente. Esso presenta una sintesi delle idee in 
tema di contabilità nazionale sviluppatesi in Norvegia e all’estero, e specialmente 
delle concezioni in tema di classificazioni, definizioni, procedura di stima, osser- 
vazione. Si chiude con «tentativi per un trattamento assiomatico dei problemi di 
classificazione e valutazione ». 


BAADE FRITZ, Obst und Gemüse in Westeuropa - Erzeugung und Marktverflechtung 


(Hiltrup bei Minster i. W.: Landwirtschaftsverlag G. m. b. H., 1955, pp. vii + 
290, DM 21,60). 


Questo lavoro dà un’ampia rappresentazione statistica dell’agricoltura dell* Europa 
Occidentale. Precorrendo l’instaurazione — che l'A. pronostica non lontana — 
d’un comune mercato europeo degli ortofrutticoli, questo atlante intende essere 
un efficace strumento per la soluzione dei problemi connessi con tale auspicata 
realizzazione. La prima delle tre parti in cui il lavoro è stato suddiviso contiene 
una esposizione illustrata, a mezzo di carte a punti, di tutte le zone dell’Europa 
occidentale coltivate a frutta e ad ortaggi. Corrispondenti tabelle statistiche inte- 
grano l’illustrazione cartografica con una dovizia di materiale utile anche per 
ulteriori elaborazioni teoriche o per applicazioni pratiche. Segue la presentazione 
dettagliata del fitto intreccio di relazioni commerciali tra zone di produzione e 
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paca importatori. Benche il contenuto di questa seconda parte esamini la situa- 
zione dd 1950-51, facilmente possono ricavarsí previsioni ben fondate in merito 
agli aspetti e alle possibilità degli sviluppi nel futuro. Il materiale per Vezame di 
queste tendenze dinamiche à fornito dalla parte terza dell’atlante, che prozpetta, 
suidivizo per paesi d'origine e consíderato per un periodo più ampio, Vanda- 
mento stagionale dell’importazione dei principali prodotti dell’ortofrutticoltura 
nti due principali pace importatori, Inghilterra e Germania. Il quadro qui pre 
sentato rivela come, ad avvenuto superamento delle anormali condizioni pozt- 
belliche, già a partire dal 1951-52 la struttura dei rapporti commerciali abbia in 
questo settore riprezo in complezzo il zuo volto d’anteguerra: le poche divergenze 
caratteristiche che ancora si riscontrano sono state di volta in volta rilevate nel 
testo esplicativo dei singoli grafici Mustrativi. 


Banea d’Italia, Assemblea Generale Ordinaria dei partecipanti tenuta in Roma úl 
giorno 31 maggio 1955 (Anno 1954 (LXI)) (Boma: Tipografia Banea d’Italia, 
1955, pp. 496, s.i.p.). 


Bazcrz Hazon», Distribution’ Place im the American Economy since 1869 (A Study 
by the National Bureau of Economie Research, New York) Princeton: Princeton 
University Press, 1955, pp. XVIII + 222, $ 450). 


Il volume passa in rassegna i mutamenti che si sono realizzati nella distribuzione, 
particolarmente: nel complezzo dei servizi forniti, nelle forze lavorative, nella pro- 
duttività, nei costi e nell’importanza rispettiva del commercio all’ingrozzo e al 
dettaglio. Lo studio dà particolare importanza alle misurazioni quantitative dei 
fenomeni senza tuttavia tralasciare V’aspetto descrittivo della loro natura e ten- 
denza. 


Bazzzz G. R., Some Problems of Incentives and Labour Productivity in Soviet In- 
duztry. A contribution to the Study of the Planning of Labour in the U.8.8.R. 
(Department of Economies and Institutions of the U.8.8.R. - Faculty of Com- 
meree and Social Science, University of Birmingham) (Oxford: Basil Blackwell, 
8, 2., pp. 129 + XII, sip.) 


Lo studio intende stabilire: a) fino a che punto la pratica sovietica ha fatto uso di 
incentivi nella pianificazione; b) quali tipi di incentivi sono stati usati nei diversi 
periodi per diversi scopi; e) in quale misura si è manifestata una tendenza in fa- 
wore di uno o del 'altro tipo di incentivi; à) quale misura ha dovuto assumere l’in- 
centivo offerto per ottenere i risultati desiderati; e) in quale misura l’uso degli 
incentivi ha contribuito ed aumentare Vefficienza industriale; f) in quale grado 
4 metodi adottati sono stati peculiari all’economia sovietica; e infine g) in quale 
modo À sistema di incentivi affermatozi è regolato come parte della tecnica della 
pianificazione, 


Brarrszz B., Taschenwórterbuch der russischen und deutechen Sprache (Berlin - Schô- 
neberg: Langenscheidt KG, 1955, I Teil: pp. XVI + 554, II Teil: pp. XVI + 536, 
Zusammen DM 14,40). 

Bozrzz F., Handbuch der franzisischen Wirtschaftssprache (Berlin - Schoneberg: Lan- 
genseheidt KG, 1954, pp. 180, DM 4,80). 

— Polnisch (Berlin - Sehôneberg: Langenscheidt KG, 1955, pp. 379, DM 2,40). 
Le dodici edizioni che del « tascabile » di Blattner si sono susseguite dal 1929 2070 
la prova del largo favore incontrato da questo incomparabile volumetto. Con Vim- 
piego di tutti i possibili accorgimenti esso è stato messo in condizione di accogliere 
l’intero patrimonio lessicale fondamentale della lingua russa — fino ai neologismi 
più recenti — senza sorpassare i modesti limiti imposti dalle caratteristiche tec- 
niche della collana in cui rientra. Tanto basterebbe già ad apprezzarlo, quan- 
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d’anche le caratteristiche qualitative che s’aggiungono a quelle della sua comple- 
tezza insospettata non ne potenziassero i pregi tanto da elevarlo a capolavoro. 
Oltre, infatti, ad indicare la pronunzia d’ogni singolo vocabolo, ch’é già un gran 
servizio reso allo studente, con un abile sistema di rimandi ad una serie di para- 
digmi raccolti in una ventina di pagine d’appendice il volumetto arriva a togliere 
a chi lo consulti ogni dubbio nientemeno che in merito alla declinazione, alla co- 
niugazione e alla accentazione delle singole parole russe da esso registrate: come 
se non bastasse, la precisa indicazione del reggimento risolve al consultatore tutte 
le immense difficoltà connesse con la costruzione! 

L’« Handbuch > di Roepke è un felice tentativo di raccogliere le principali voci ed 
espressioni del linguaggio economico francese presentandole distribuite per materie. 
I termini sono stati inseriti nel loro contesto logico e grammaticale: il significato 
delle accezioni e delle locuzioni mancanti dell’esatto corrispondente tedesco è stato 
reso con una spiegazione precisa dell’oggetto che definiscono. Oltre che utile lin- 
guisticamente, il manuale è anche istruttivo nel senso che delinea in testi introdut- 
tivi lo sviluppo e l’importanza dei singoli settori economici, permettendo così un 
buon orientamento sulla organizzazione economica della Francia d’oggi. 
L’anonimo glossario-miniatura tedesco e polacco della serie « Universal », aggior- 
nato fino al 1955, benchè poco più grande d’una scatola di cerini è però nutrito 
abbastanza da lasciar difficilmente senza una risposta soddisfacente chiunque lo 
interroghi o in veste di turista o per l’immediato suggerimento d’una voce qual- 
siasi in una qualunque occorrenza pratica quotidiana. 


CARLTON RICHARD K., Forced Labor in the « People’s Democracies » (New York: Mid- 
European Studies Center, 1955, pp. IV +- 248, s.i.p.). 


Questo studio, preparato dal Centro di Studi Medio-Europei del Comitato Europa 
Libera, documenta le misure di coercizione e repressione politica poste in essere 
nelle cosiddette « Democrazie Popolari ». L’esame è condotto per i seguenti paesi: 
Bulgaria, Cecoslovacchia, Jugoslavia, Romania, Polonia, Ungheria. Sotto la veste 
legale e dell’ordine pubblico il lavoro forzato rappresenta uno strumento econo- 
mico per il raggiungimento degli obiettivi posti nei diversi Piani quinquennali 
oltre che mezzo di completa eliminazione dell ‘opposizione politica. Lo studio, fon- 
dato su testimonianze dettagliate, fornisce un quadro preciso della localizzazione 
dei vari centri di lavoro forzato. 


Carnegie Endowment for International Peace, La dixième assemblée générale des 
Nations Unies (New York: 1955, pp. 175, s.i.p.). 


CATTANEO CARLO, Scritti Economici a cura di Alberto Bertolino (Firenze: Ed. Le 
Monnier, 1956, 3 voll., pp. XXVIII + 436, IV + 478, IV + 476, Lit. 1500 il 
volume). 


I tre volumi sono stati curati dal « Comitato Italo-Svizzero per la pubblicazione 
delle opere di Carlo Cattaneo ». Gli scritti raccolti possono essere distinti in cinque 
gruppi: 1) economia generale e problemi affini; 2) economia agraria in senso 
lato; 3) politica doganale e vincolismo economico 3 4) economia monetaria e cre- 
ditigia; 5) economia dei trasporti e delle comunicazioni. Al primo gruppo appar- 
tengono vari studi teoretici, tra cut quello «Del pensiero come principio d'eco- 
nomia pubblica » e i saggi sul pauperismo in cui, con osservazioni di carattere 
sociologico, si trovano elaborati principi generali di economia, con particolare 
riguardo alla distribuzione e al consumo della ricchezza. Nel secondo gruppo vi 
sono lavori che mettono. in luce lo sviluppo agricolo, e varie indagini economiche, 
demografiche, storiche e giuridiche. Questo gruppo di studi è forse il più noto 
agli studiosi, insieme ai saggi sulla politica doganale e commerciale nei quali 
il Cattaneo si fa alfiere del liberismo economico. Sebbene meno noti, sono altret- 
tanto interessanti gli scritti in materia creditizia e monetaria e quelli concernenti 
ferrovie e canali, rispettivamente compresi nel quarto e nell’ultimo gruppo. 
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CoMBE PAUL, Niveau de vie et progrés technique en France (1860-1939) - Contribution 
à l’étude de l’économie française Contemporaine - Postface (1939-1949) Préface 
de Jean Fourastié) (Paris: Presses Universitaires de France, 1956, pp. 618 - 
XLI, fr. f. 1955), 


Il volume è diviso in quattro libri: I. Del Metodo; II. Esame statistico dei fatti; 
IIT.Esame critico dei fatti; IV. Conclusioni. Un brew esame del periodo 1939- 
1949 e un’ultima « messa a punto» fino al febbraio 1955 completano l’opera oltre 
a diverse note esplicative. 


Conseil Economique, Conjoncture Economique (Rapports présentés au nom du Conseil 
Economique par MM. Jacques Dumontier et André Malterre - 1) ler Semestre 1955, 
(Paris: Imprimerie des Journaux Officiels, 1955, pp. 530, fr. f. 600). 


Departamento Administrativo Nacional de Estadística : 


Censo de población de 1951 - Departamento del Atlántico (Bogotá (Colombia): 
Noviembre 1955, pp. IAE Tps) 


Censo de plobación de 1951 - Departamento de Boyaca (Bogotá (Colombia): 
Agosto 1955, pp. 340, S.i.p.). 


Censo de población 1951 - Departamento del Huila (Bogotá (Colombia): Sep- 
tiembre 1955, pp. 191, s.1.p.). 


Der Volks-Brockhaus - J'ubiläumausgabe (Wiesbaden: F. A. Brockhaus, 1955, 
Pp. 896, DM 18). 


Trattasi dell 'edizione giubilare — edita per la ricorrenza del 150° anniversario 
della fondazione del Brockhaus Verlag — della più succinta e popolare delle com- 
ponenti la famosa serie enciclopedica di questa benemerita Casa editrice. Essa si 
differenzia dalle undici edizioni precedenti per una così radicale revisione ed ag- 
giornamento subiti dal materiale informativo da renderla un "opera sostanzialmente 
nuova, che declassa e sorpassa ogni altra anteriore redazione. Logicamente, impo- 
stazione e metodo si sono mantenuti inalterati: brevità dei ragguagli, ottenuta per 
sintesi e non per mera decurtazione della materia informativa, attraverso una 
vigilata liberazione dell’essenziale dal superfluo; nitidezza e semplicità del testo 
esplicativo tali da possibilitare pure ai consultatori di modesto livello culturale la 
comprensione di nozioni di difficile accessibilità generale. Tipograficamente prege- 
volissima, malgrado l’esiguità del suo prezzo, l’opera è per di più corredata di 
un’eccellente apparato illustrativo alle 40.000 voci considerate, quantitativamente 
espresso nelle 4000 figure e carte nel testo, plasticamente rilevate in rotocalco ; 
nelle 86 tabelle e carte mono- e multicolori fuori testo; e nelle 127 tra tavole 
sinottiche, tabelle cronologiche, e statistiche. 


Diaz - LLANOS Y LECUONA RAFAEL, Sintesis de la Economia de Canarias (La Coruña : 
Consejo Superior de Investigaciones Científicas, 1953, pp. 305, 8.1.p.). 


Die Europäische Zusammenarbeit auf dem Gebiet des Verkehrs (Frankfurt a. Mein: 
Institut für europäische Politik und Wirtschaft, 1955, pp. 216). 


La pubblicazione presenta la bibliografia che sull’argomento della collaborazione 
nei trasporti europei l’Institut für europdische Politik und Wirtschaft ha preparato 
e quindi inserito come volume 10° nella collana delle sue raccolte di materiali con- 
cernenti i problemi della collaborazione europea. Oltre ai libri, agli opuscoli ed 
ai contributi apparsi su periodici, la bibliografia comprende in particolare anche 
gli accordì interstatali ed i documenti ufficiali delle organizzazioni internazionali 
riguardanti i problemi dei trasporti in Europa. La bibliografia vera e propria 
è preceduta da un’ampia rassegna introduttiva di Chr. Woelker, suddivisa in due 
parti, di cui la prima tratta dell’evoluzione del sistema dei trasporti europei fino 
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al 1939, e la seconda della collaborazione che in questo campo s’é sviluppata dal 
1945 in poi. Tre grafici illustrano la rete dei trasporti europea, rispettivamente 
le vie di comunicazione ferroviarie e fluviali, i collegamenti aerei, la rete 
autostradale. 


Export-Import Bank of Washington, Twentieth Semiannual Report to Congress for the 
Period January-June 1955 (Washington: 1955, pp. 106, 40 cents). 


Forte FRANCESCO, Note sulla natura economica e sugli effetti delle imposte sul valore 
aggiunto (Quaderno XXI dell’Istituto di Scienze Economiche e Statistiche) (Mi- 
lano: Universita degli Studi, 1955, pp. 30, s.i.p.). 


Free Europe Committee, Inc., Europe - Nine Panel Studies by Experts from Central 
and Eastern Europe (An examination of the Post Liberation Problem of the 
Position of Central and Eastern European Nations in a free European Community) 
(New York: 1954, pp. iv + 1946, s.i.p.). 


G.A.T.T., Instruments de base et documents divers (Supplément N. 3) Décisions, Décla- 
rations, Résolutions, Rapports et autres textes adoptés à la Neuvième Session 
(Genève: 1955, pp. 328). 


Gortez WYTZE, United States Merchant Marine Policies: Some International Econo- 
mic Implications (Essays in International Finance, No. 23, June 1955) Princeton: 
Princeton University, 1955, pp. 16). 


Lo studio esamina le caratteristiche della politica statunitense nel settore della 
marina mercantile. L'attenzione è limitata ai provvedimenti che hanno effetti 
internazionali, ossia: sussidi differenziali alle costruzioni, regolamentazione del 
cabotaggio, controllo della concorrenza, sussidi differenziali operativi, preferenze 
di carico. 


HABERLER GOTTFRIED, A Survey of International Trade Theory (A translation from 
the German, by W. Michael Blumenthal, of the article « Aussenhandel (Theorie) », 
in Handworterbuch der Sozialwissenschaften, 1954) (Princeton: Princeton Uni- 
versity, Special Papers in International Economics, N. 1, 1955, pp. 68). 


L’articolo presenta una rassegna aggiornata della teoria del commercio interna- 
zionale. L’esame si articola nei seguenti capitoli: I Introduzione; II La teoria 
classica dei costi comparati e dei valori internazionali - da Hume a Marshall; 
III Sviluppi moderni della teoria pura; IV Le ragioni di scambio; V Il mecca- 


nismo della bilancia dei pagamenti; VI La teoria della politica del commercio 
internazionale. 


HuMPBREY Don D., American Imports (A study jointly sponsored by the Twentieth 
Century Fund and the National Planning Association with a policy statement by 
the Association’s Committee on International Policy) (New York: The Twentieth 
Century Fund, 1955, pp. xviii + 546, $ 6.00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


KAHLE OLGA, Die frachtkostenmássige Lage der schleswig-holsteinischen Land- und 
Ernührungswirtschaft in übergebietlichen Versand ihrer Produktionsiiberschiisse 
(Kiel: Instituts fiir Weltwirtschaft an der Universitàt Kiel, n. 37 delle Kieler 
Studien 1955, pp. xi + 131, DM 12). 


JACQUIN FRANCOIS, Les cadres de l’Industrie et du Commerce en France (Préface de 
M. Pierre Laroque) (Paris: Librairie Armand Colin, 1955, pp. xiii + 258, s.i.p.). 
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Institut International de la Presse, Les pressions du pouvoir sur la presse (Etude 
dell’IIP - n. 4) (Zurich: 1955, pp. 136, s.i.p.). 


Paese per paese, e limitatamente per quelli non dominati da una ideologia 
totalitaria, lo studio passa in rivista le leggi speciali e le disposizioni penali 
atte a ridurre la libertà di espressione dei giornalisti. Le pressioni economiche, 
amministrative e politiche usate dai diversi governi sono oggetto di studio speciale. 


Conclusione scoraggiante dello studio è che la libertà di stampa subisce un declino 
e tale fenomeno si è iniziato con la fine della seconda guerra mondiale. 


Institute (The) of Bankers, International Banking and Foreign Trade (Being the 
Lectures delivered at: The Eighth International Banking Summer School, Christ 
Church, Oxford - September 1955) (London: Europa Publications Limited, 1955, 
pp. 226, s. 20). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli 


International (The) Bank for Reconstruction and Development, The Economic Deve- 
lopment of Malaya (Baltimore: The Hopkins Press, 1955, pp. xix + 707, $ 7.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


International Monetary Fund: 


Annual Report of the executive directors for the fiscal year ended april 30, 1955 
(Washington: D. C., 1955, pp. ix + 196, s.i.p.). 


Sixth Annual Report on Exchange Restrictions - 1955 (Washington: 1955, pp. ix 
+ 391, s.i.p.). 

Dal rapporto 1955, sull’andamento delle restrizioni sugli scambi risulta che, du- 
rante l’anno trascorso, vi sono stati ulteriori progressi verso la convertibilità e che 
tale tendenza si manterrà nel corso del nuovo anno. 


MERCILLON HENRI, La rémunération des employés (Paris: Librairie Armand Colin, 
1955, pp. xi + 252, s.i.p.). 


Lo studio della classe degli impiegati, che accresce i suoi effettivi proporzio- 
nalmente allo sviluppo del Commercio, viene condotto in tre parti. Nella prima 
parte viene esaminata l’evoluzione dei salari e del numero dei partecipanti alle 
attività commerciali e liberali rispetto all’attività economica generale. Nella 
seconda parte questa evoluzione viene seguita, per gli anni 1952-1954, per diversi 
settori di attività. Nella terza parte si intende dare un quadro di insieme delle 
remunerazioni, per professioni e settori, che permetterà una prima classificazione. 


MEYER A. - ORLANDO S., Dizionario tecnico tedesco italiano e italiano tedesco (Milano: 
U. Hoepli, 1955, pp. 1058, Lit 3.500). 


Di fronte al milione e pid di termini speciali, che s’aggiungono alla lingua lette- 
raria tedesca come un supplemento pressochè introvabile nei comuni dizionari, 
questa raccolta di 65 mila tra voci ed accezioni proprie di parecchi rami di scienza 
sarebbe scarso soccorso alla fatica del traduttore tecnico se non presentasse un 
compenso qualitativo alla sua quantitativa insufficienza. E’ ciò che bene han 
compreso i compilatori, raccogliendo esclusivamente termini chiave, riservando 
rigorosamente lo spazio alle espressioni più utili, inserendo voci semplici 0 com- 
poste o derivate solo per colmare effettive lacune o per chiarir dubbi sull’esat- 
tezza della loro versione. Con questo sistema l’opera automaticamente si sviluppa 
in una mole considerevole ed è in effetti in grado di rendere servigi maggiori di 
quanto a tutta prima potrebbe sembrare. Resta solo da sperare che — tanto più 
che è altrettanto scientifico che tecnico — questo lavoro, segnalabile per è suoi 
pregi di traduzione accurata di tutte le voci registrate, possa nella sua successiva 
edizione presentarsi, oltre che arricchito nella sua consistenza lessicale generale, 
anche un po’ più alimentato di terminologia scelta economica. 
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Mid-European Studies Center, Report of the Mid-European Studies Center (Publica- 
tions and Projects) (New York: August 1955, pp. 51, s.i.p.). 


MIRELLI EUGENIO, Una nuova tecnica monetaria per la Pianificazione e lo Sviluppo 
delle Regioni e delle aree depresse (Conferenza Internazionale indetta a Londra 
presso il Bedford College dal 29 Settembre al 2 Ottobre 1955) (Teramo: Coopera- 
tiva Tipografica « Ars et Labor », 1955, pp. 18, s.i.p.). 


MORGENSTERN Oskar, The Validity of International Gold Movement Statistics (Special 
Papers in International Economics - N.° 2, November 1955) (Princeton: University, 
International Finance Section, 1955, pp. 42, s.i.p.). 


E” il secondo fascicolo degli « special papers» preparati dalla Sezione « Interna- 
tional Finance» del Department of Economics and Sociology della Princeton 
University. Il volumetto esamina la attendibilità ed utilità delle statistiche dei 
movimenti internazionali dell’oro. Le varie sezioni riguardano l’uso delle stati- 
stiche del movimento dell’oro, la validità di tali statistiche e la spiegazione di 
alcune differenze nei tipi di valutazione statistica. Numerosi sono i dati riportati. 
Interessanti le tavole concernenti le statistiche dei movimenti dell’oro dal 1900 
al 1938. 


Nations Unies - F. A. O., Le revenu et les dépenses de l’agriculture dans certains 
Pays d’Europe (Deuxième rapport: 1950-1953) (Genève: Division de l’Agriculture 
Commune à la CEE et à la FAO, 1955, pp. 245, fr. sv. 2,75). 


Il volume, secondo della serie, riprende l’esposizione dei dati statistici relativi al 
settore agricolo. Esso si divide in due parti: nella prima sono esposti à dati com- 
parativamente per i diversi paesi; nella seconda parte, invece, i dati e le infor- 
mazioni sono fornite per ogni paese singolarmente considerato. I paesi che hanno 
fornito i dati sono: Austria, Belgio, Danimarca, Finlandia, Francia, Germania 
Occ., Grecia, Irlanda, Italia, Lussemburgo, Norvegia, Paesi Bassi, Regno Unito, 
Svezia, Svizzera. 


NEMSCHAK FRANZ, Oesterreichs Wirtschaft noch dem Staatsvertrag (Vortrige und 
Aufsätze - Heft 11) (Wien: Oesterreichisches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 
1955, pp. 31, s.i.p.). 


O.E.C.E.: 


L’évolution du marché du travail dans les Pays Membres au cours des dernières 
années (Rapport du Comité de la Main-d’Oeuvre de 1’O.E.C.E.) (A ciclostile) 
(Paris: O,E.C.E., 1955, pp. 53, s.i.p.). 


A causa delle differenze strutturali esistenti tra i diversi paesi non si può parlare 
di un mercato del lavoro europeo. Tuttavia, poichè i paesi dell’OECE presentano 
delle analogie, ne segue che l’evoluzione della congiuntura implica conseguenze 
analoghe, anche se, ben s’intende, di intensità diversa, Pertanto, sulla base della 
situazione dei diversi paesi, può essere tracciata una tendenza generale delle fasi 
attraverso le quali si è realizzata l’evoluzione del mercato del lavoro. 


Situation et problèmes de l’économie en Autriche et en Suisse - 1955 (Paris: 
O.E.C.E. 1955, pp. 22, fr. f. 100). 


Situation et problèmes de l’économie au Canada et aux Etats-Unis - 1955 (Paris: 
O.E.C.E., 1955, pp. 33, fr.f. 100). 


Situation et problèmes de l’économie française - 1955 (Paris: O.E.C.E., pp. 
17; fret. 100) 


Situation et problèmes de l’économie en Irlande et au Portugal - 1955 (Paris: 
O.E.C.E., 1955, pp. 25, fr. f. 100). 
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Situation et problèmes de l’économie italienne - 1955 (Paris: O.E.C.E., 1955 
pp. 18, fr. f. 100). , : 


Situation et problèmes de l’économie des Pays du Benelux - 1955 (Paris: 
O.E.C.E., 1955, pp. 26, fr. f. 100). 


Situation économique dans les Pays Scandinaves (Danemark, Islande, Norvège, 
Suède 1955) (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 43, s.i.p.). 


Situation et problèmes de l’économie de la République Fédérale Allemande - 1955 
(Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 17, fr. f. 100). 


Situation et problèmes de l’économie du Royaume-Uni - 1955 (Paris: O.E.C.E., 
1955, pp. 21, fr. f. 100). 


PANCIERA EMILIO, Nuovi Studi di Economia Aziendale - Le macroaziende (Studi 
« Abbaco» di Amministrazione Aziendale: 7) (Palermo: Abbaco Editore, 1955, 
pp. 358, L. 2.600), 


Il volume è diviso in due parti nelle quali si considera, da un lato, l’unità del- 
Vazienda dello Stato, dall’altro, Vunità dell'azienda della nazione. L’indagine 
viene condotta attraverso l’esame dell’azienda statale, degli enti parastatali e del 
bilancio dello Stato nella prima parte e dell’azienda nazionale, dei bilanci econo- 
mici nazionali e della contabilità nazionale nella ‘seconda. 


RicHARD ERNST, Worterbuch der industriellen Technik (Wiesbaden: Brandstetter Ver- 
lag, Band I: Deutsch-Englisch, 1954, 2 Aufl. pp. 627, DM 19,80; Band II: En- 
glisch-Deutsch, 1955, 4° Aufl., pp. 669, DM 19,80; Band III: Deutsch-Franzósisch, 
1954, pp. 700, DM 24). 


Il lavoro è un estratto dell’ampio materiale raccolto per una nuova edizione del 
vecchio e famoso Technologisches Wórterbuch di Tolhausen, cui qualche importante 
ragipne impedì poi di veder la luce. Esso si propone di presentare solo è termini 
fondamentali della tecnica industriale e dei campi affini (matematica, fisica, chi- 
mica), allargati, nella parte III, a comprendere i più moderni processi e rami in- 
dustriali, come la galvanizzazione e la punzonatura, gli accessori per auto e le ma- 
terie plastiche. Il fatto che non pochi dei termini qui presentati fossero, dal punto 
di vista della loro versione, ancora inediti e che sia la prima volta che vengono 
inseriti in un dizionario polilingue; e che altri per la prima volta si presentino 
qui con il loro significato giusto; che tutte quante, infine, le 50-60 mila voci che 
la costituiscono siano tradotte con veramente scientifica esattezza, fanno della 
presente una delle raccolte terminologiche più utili tra le più serie di quest'epoca. 


RocHE EMILE, L’Activité du Conseil Économique (1954-1955) (Publications Econo- 
miques et Sociales) (Paris: L’Observation Economique, 1955, pp. 43, fr. f. 300). 


Il Consiglio Economico francese nel corso dei sette primi anni della sua attività 
ha esaminato tutti i più importanti problemi economici della Francia, relativi 
all’Unione Franco-Italiana, alla CECA, alla riforma fiscale: etc. Il presente opu- 
scolo presenta l’attività del terzo Consiglio Economico entrato in funzione nel 
marzo 1954. 


ROLETTO GIORGIO, La costruzione economica sovietica - Formazione - Struttura - Ten- 
denze (Collana di monografie dell’Istituto di Geografia Economica dell’Università 
di Trieste - Serie II: Le Superpotenze Economiche - I) (Milano: Dott. A. Giuffrè, 
Editore, 1955, pp. xii + 294, L. 2.000). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: I Premessa; II L’ambiente naturale 
come fattore antropogeografico ed economico; III L'ambiente come fattore geo- 
politico; IV Lo Stato dell’URSS; V La popolazione e la sua dinamica; VI I pae- 
saggi umani fondamentali; VII Lo spirito della civilizzazione come fattore della 
economia; VIII L'espansione russa; IX La costruzione e l’affermazione econo- 
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mica del blocco sovietico - La politica dei piani quinquennali; X La socializ- 
zazione, il lavoro e l'economia nella Costituzione e nella economia sovietica; XI 
Costo, prezzi, finanziamento; XII L’ambiente agricolo; XIII L’industrialia- 
zazione; XIV Caratteristiche e sviluppi del settore industriale; XV I rapporti 
commerciali con l’estero e nell’interno; XVI Le comunicazioni; Appendice: La 
costruzione economica del blocco sovietico. 


Royal Institute of International Affairs, Annual Report of the Council 1954-55 
(London: 1955, pp. 73, 8.i.p.). 


ScHELLING THoMas C., International Cost-Sharing Arrangements (Essays in Interna- 
tional Finance, No. 24 September 1955) (Princeton: Princeton University, 1955, 
pp. 25, s.i.p.). 
Gli accordi internazionali implicano problemi di ripartizione dei loro costi tra $ 
vari paesi aderenti. Sebbene non esistano schemi costanti di distribuzione di questi 
costi tuttavia esiste ormai un complesso di applicazioni dai quali derivano criteri 
che influenzeranno i futuri accordi. Lo studio traccia la recente storia del loro 
sviluppo e passa in rassegna i principi che si sono affermati e à problemi teorici 
e pratici della loro applicazione. 


Syndicat National des Industries d’Équipement (M.T.P.S.), Les Constructeurs français 
de matériel pour la fonderie - 1955 (Paris: 1955, pp. 74, s.i.p.). 


Union Interparlementaire, Compte Rendu de la XLIIIe Conférence tenue a Vienne du 
27 août au 2 septembre 1954 (Genève: Bureau Interparlementaire, 1955, pp. xv + 
862, s.i.p.). 


United Nations, Annual Bulletin of Transport Statistics for Europe 1954 (Genèva: 
E.C.E. - Transport Division, 1955, pp. v + 88, $ 1.00). 


Van HOESEN TABER MARTHA, A History of the Cutlery Industry in the Connecticut 
Valley (Smith College Studies in History - Volume XLI) (Northampton, Mass.: 
1955, pp. vi, 138, $ 2.00). 


Le risorse natyrali, la scarsa redditività dell’agricoltura e forse la predisposizione 
dei suoi abitanti fecero della Connecticut Valley un centro dell’industria della 
coltelleria. Tale attività viene seguita, in questo studio, dalle sue più lontane e 
primitive origini alla posizione di grande industria, attraverso oltre due secoli 
di storia economica della Nuova Inghilterra. 


Weser Karu, Dividendenpolitik (Zürich: Handelswissenschaftliches Seminar der Uni- 
versitàt Zürich, 1955, pp. 187, 8.i.p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


October 1955. - GRASBERG E., Social Accounts and Input-Output Tables, - Devine C. 
T., Loss Recognition. - Nigam R, K., The Measurement of Profits - A Study in Me- 
thod. IT. - WALKER D., The Royal Commission and Depreciation Allowances. - HILL N. 
K., Accountancy Developments in a Public Utility Company in the Nineteenth Century. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Juillet-Septembre 1955. - St. PIERRE A., La sécurité sociale. - Monette R., La ma- 
nipulation des marchandises en vue de l’exportation. - BRISEBOIS G., Le problème de 
marché du blé canadien. - MHUN H., L’activité économique française en expansion, 


Octobre-Décembre 1955. - VILLENEUVE J., Le chômage au Canada (ce qu’en pensent 
les syndicats et les industriels). - Bonnarp C., Tendances actuelles de l’agricuiture so- 
viétique - I. - GIRARD R., Réalisations et perspectives du Fonds monétaire interna- 
tional. - BAUDOUIN M., L’influence du syndicalisme sur les salaires dans l’industrie de 
la pâte et du papier. - PARIZEAU J., Les traits dominants du commerce extérieur du 
Canada. 


Allgemeinés Statistisches Archiv, München. 


Zweites' Heft 1955. - Lucanou (v.) E., Probleme der Bauberichterstattung. - ESEN- 
WEIN-ROTHE I., Statistik als Methode der Raumforschung. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis.. 


December 1955. - Moses L. N., Interregional Input-Output Analysis. - REDER M. W., 
The Theory of Occupational Wage Differentials. - Horowitz M. A., Wage Guarantees 
of Railroad Employees. - WoLr C., Jr., Institutions and Economic Development. 


American (The) Political Science Review, Washington, D. C.. 


September 1955. - SINDLER A. P., Bifactional Rivalry as an Alternative to Two-Party 
Competition in Louisiana. - KAWAI K., Sovereignty and Democracy in the Japanese 
Constitution. - LANGROD G., The French Council of State: Its Role in the Formation 
and Implementation of Administrative Law. - LLoyp P. C., The Development of Poli- 
tical Parties in Western Nigeria. - OVERACKER L., The New Zealand Labor Party. - 
THompson K. W., Toward a Theory of International Politics. - PALMER N. D., Indian 
and Western Political Thought: Coalescence or Clash? - ROCHE J. P., Judicial Self- Re- 
straint, - JEWELL M. E., Party Voting in American State Legislatures. - SEYLER W. 
C. (comp.), Doctoral Dissertations in Political Science in American Universities, 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 

Octobre 1955. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - Micxez M., La 
formation universitaire aux affaires aux Etats-Unis. - GEERTMAN J. A., L’évolution de 
la théorie de l’amortissement. - VANOSMAEL A. E., Une méthode nouvelle de formation 
des vendeurs: Le psycho-drame de vente. 

Décembre 1955. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - TIMMERMANS A., 
Le fonds des rentes, l.re partie, - Dory E., Les pensions sociales au Congo Belge et 
au Ruanda-Urundi à partir du l.er janvier 1956. 
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Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, Phila- 
delphia. 


November 1955. - The Public School and Other Community Services: The United 
Etates - The European Scene - Viewpoints on Co-ordination. 


Annals (The) of the Hitotsubashi Academy, Kunitachi, Tokyo. 


October 1955. - NAKAYAMA I., In Celebration of the Eightieth Anniversary of Hitot- 
subashi University. - Kato Y., Causal Problems in Fire and Marine Insurances. - Ta- 
KAHASHI C., Changes of Income Distribution in Japan. - Koyima K., Equilibrium in 
International Trade: A Diagrammatie Analysis of the Case of Inereasing Cost, - ABA 
K., A Simple Model of Maero-Economie Dynamics. - MATSUKAWA S., Origin and Si- 
gnificance of Political Arithmetic. - ITAGAK1 Y., The Problem of Population in Asia. - 
OHIRA Z., Colonialism and International Cooperation in Asia. 


Aussenwirischaft, S. Gallen. 


Dezember 1955. - BACHMANN H., BOSSHARDT A., LÜTOLr F., Betrachtungen zur Aus- 
senwirtschaftspolitik. - Die Schaffung eines gemeinsamen europäischen Marktes. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


September 1955. - SCHNEIDER E., The Determination of the Commercial Banks’ Credit 
Potential in a Mixed Money System. - Forte F., Motor Vehicle Taxation as Pricing 
for Highway Services: Some Theoretical Notes. - CLARK CAREY J. P., CAREY A. G., 
Land Reform in Italy in 1955. - CASTIGLIONI P., Planning the Mechanization of the 
Bank. - PARRAVICINI G., Banks of Issue in Italy in the XIXth Century. 


Bancaria, Roma. 


Settembre 1955. - 31 Ottobre, « Giornata del risparmio ». - SCHEFFER C. F., La banca 
nei Paesi sottosviluppati. - SELAN V., La nozione di vincolo nella teoria della finanza 
pubblica - I, - STEFANI G., Analisi induttive e deduttive sull’effetto redistributivo del 
servizio degli interessi sul debito pubblico - II. - PELLERI P., L’andamento del mercato 
finanziario nel settembre 1955. 


Ottobre 1955. - SIGLIENTI S., Il sistema creditizio e finanziario e lo sviluppo degli 
investimenti nel Mezzogiorno. - MAZZANTINI M., BussanI R, I listini ufficiali delle 
Borse valori italiane. - SELAN V., La nozione di vincolo nella teoria della finanza 
pubblica - II. - PeLLERI P., L’andamento del mercato finanziario nell’ottobre 1955. 


Novembre 1955. - SIGLIENTI S., Il sistema ereditizio italiano, fattore di progresso eco- 
nomico. - MENICHELLA D., Espansione economica in regime di stabilità monetaria. - 
VANONI E., Funzione attiva del credito nei programmi di sviluppo economico nazio- 
nale. - MONTGOMERY A., Lo Stato e le banche commerciali in Svezia. - PELLERI P., 
L’andamento del mercato finanziario nel novembre 1955. 


Dicembre 1955. - GAMBINO A., I finanziamenti per l’industria. - PARRAVICINI G., Intorno 
al diverso carico fiscale per imposte dirette in ipotesi di redditi di natura e di importa 
diversi. - GuIDOTTI S., Il credito e le vendite a rate. - Tirta A., Il risparmio e le 
vendite rateali. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario nel dicembre 1955. 


Banque, Paris. 


Novembre 1955. - Lepuc G., Le réorganisation monétaire de l’Afrique Noire. - Du 
BOUETIEZ DE KERORGUEN J., La pluralité de comptes en banque ouverts à un même 
client. - BARDET B., La réforme de la comptabilité et les conceptions de l’école d’Am- 
sterdam. - BERNARD H., International Banking Summer School (8° session - Oxford 
1955) (suite et fin). 


Décembre 1955. - BERGER P., Sources et aspects de l’expansion monétaire, - DETAILLR 
A., Le nouveau régime des mesures conservatoires. - MAQUENNE P., L'appareil bancaire 
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et l’industrie en U.R.S.S. - Baupin L., Les problémes sociaux vus par les économistes 
- Lepuc G., La pensée économique au XX siécle, 


Barclays Bank Review, London. 
November 1955. - Housing subsidies, - Monetary Policy. - The Tourist Balance. 


Boletin de Estudios Econémicos, Bilbao. 


Setiembre 1955. - ASPICHUETA I., Los empresarios individuales ante las contribuciones 
de utilidades y renta. - IGLESIAS SITJES J., Autofinanciación de reposiciones. - Hxk- 
RERO J. J., Control estadístico del personal administrativo. - RODRIGUEZ SAHAGÚN A., 
Portugal, economía subdesarrollada y el plan de fomento. - SÁNCHEZ-AZIAÍN J. A., 
Jurisprudencia fiscal, 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Novembre 1955. - LECLERCQ J., La sociologie de la philosophie. - DE Biz P., Situation 
de la sociologie. Contribution à une sociologie de la sociologie. - LEPLAE C., Diffé- 
rences culturelles entre instituteurs d’expression française et flamande, - GEYSEN R., 
La connaissance des lois sociales. Enquéte sociologique. - HOUTART F., Note sur le 
développement récent de la sociologie religieuse. 


Décembre 1955. - WoITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Octobre-Décembre 1955. - Les causes de décès en 1954. Résultats prélimi- 
naires. - Acquisitions et pertes de la nationalité française contrôlées par le Ministère 
de la Santé Publique, - L’enquéte emploi de mars 1955. - Enquéte par sondage sur les 
transports routiers de marchandises. Juin 1954. - Les accidents du travail survenus en 
France au cours de l’année 1953. - Valeurs françaises à revenu variable cotées à la 
Bourse de Paris. Taux de capitalisation. Indice du revenu net (base 100 en 1949). 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


August 1955. - BRUCE C., BURCHARDT F. A. and GIBB E. B., Small Manufacturing 
Business: A Preliminary Report on a Pilot Survey. - Straw K. H., The Savings Sur- 
veys and Official Sources: A Reconciliation of Estimates of Personal Income, - 
Newman P., Some Calculations on Least-cost Diets using the Simplex Method. 


November 1955. - STREETEN P. P., Some Problems raised by the Report of the Royal 
Commission on the Taxation of Profits and Income. - MADDISON A., Output, Employ- 
ment, and Productivity in British Manufacturing in the last Half Century. - KLEIN 
L. R., Major Consumer Expenditures and Ownership of Durable Goods. 


Comunita (La) Internazionale, Roma. 
Ottobre 1955. - VALITUTTI S., L’ammissione dell’Italia nelle Nazioni Unite. - CIALDEA 
B., L’Unione Francese, - APICELLA V., La cooperazione internazionale ed il programma 
italiano di sviluppo economico. - STERPELLONE A., La politica internazionale della 
Jugoslavia all’indomani del distacco dal « Cominform ». 


Critica economica, Roma. 

Ottobre 1955. - A. P., Nostro Paese. - Prceio E., Minacce di inflazione sul 
mercato capitalistico. - PesENTI A., Rodolfo Morandi. - Moraypr R., Aspetti dello 
sviluppo capitalistico dell’industria italiana. 

Dicembre 1955. - A. P., Nostro Paese. - COMINOTTI R., Tendenze di fondo dell’economia 
italiana. - TRENTIN B., I temi di politica economica al IV Congresso della C.G.I.L. - 
OnoFRI F., SPINELLA M., Relazioni umane e politica padronale. - PESENTI A., Alcune 
considerazioni sulle condizioni di vita della classe operaia. 
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Econometrica, Chicago. 


October 1955. - Roos C. F., Survey of Economie Forecasting Techniques, - KEN-IcH1 
Inapa, Note on the Non-existence of the Social Welfare Function. - Kun E. and MEYER 
J. R., Correlation and Regression Estimates when the Data are Ratios. - SHuBIK M. 
A Comparison of Treatments of a Duopoly Problem (Part II). - PHiLLIPS A., The 
Variation of Technical Coefficients in the Antifriction Bearing Industry. - LESER 
C.E.V., Production Functions and British Coal Mining, - Morin F., Note on an In- 
ventory Problem Discussed by Modigliani and Hohn. - Burger E., On Extrema with 
Side Conditions, 


Economia Internazionale, Genova. 


Novembre 1955. - Barrara P., Servizi e prestazioni nella definizione di reddito na- 
zionale. - CAIRNCROSS A. K., World Trade in Manufactures Since 1900. - HALL C. A., 
Jr., aná ToBIN J., Income Taxation, Output, and Prices, II. Total Effects. - LAURSEN 
S., The Market for Foreign Exchange. - BUCHANAN N. 8., Lines on the Leontief Pa- 
radox. - Frank A, G., Policy Decisions and the Economie Development of Ceylon. - 
Menta F., Economie Implications of Demographic Growth in India. 


Economica, London. 


November 1955. - STIGLER G. J., The Nature and Role of Originality in Scientific 
Progress. - PENNANCE F. G. and YAMEY B. S., Competition in the Retail Grocery Trade 
1850-1939. - WrIGHT A. LL., The Interaction of the Multiplier and Price Mechanisms. 
- MORGAN D. J. and PAISH F. W., The Purchasing Power of British Exports Further 
Considered. - RYBCZYNSK1 T. M., Factor Endowment and Relative Commodity Prices, - 
Conrao A. H., Factor Endowment and Relative Commodity Prices. - CONRAD A. H., On 
the Calculation of Tax Burdens. - PHELPS Brown E, H., Wage Policy and Wage Dif- 
ferences. 


Economic (The) Journal, London. 


September 1955. - Hicks J. R., Economie Foundations of Wage Policy. - FRIEDMAN M. 
What All is Utility? - RoBERTSON D., A Rejoinder. - SMITH H., The Economics of 
Socialism Reconsidered. - WrIGnT C. M., Convertibility and Triangular Trade as 
Safeguards against Economic Depression. - Brown W. M., The Concept and Measure- 
ment of Foreign Exchange Reserves. - NICHOLSON R. J., « Product-Elasticities of Sub- 
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CUESTA GARRIGOS I., La Banea española en 1954. - BELTRÁN FLOREZ L., Sobre el nueve 
concepto del « poder compensador ». - ALBERY M., La ayuda de los EE. UU. al extran- 
Jero. - Forns J.J., El problema de la convertibilidad. - MELLADO I. R., La situación 
económica en Polonia. 


Diciembre 1955. - SERGENT R., Comercio libre en la Europa unida. - FELGUEROSO S., 
El acero en España. - HERNÁNDEZ Rot J., Teorías del interés. - Carrncross J., El plan 
Vanoni. 


Moneta e Credito, Roma. 


3° trimestre. - SCHNEIDER E., Le determinanti del potenziale di credito delle banche 
commerciali in un sistema monetario composto di grado unico. - TAGLIACARTE G., Cal- 
colo del reddito del settore privato e della pubblica amministrazione nelle provincie e 
regioni d’Italia nel 1954, e indici di aleuni consumi e del risparmio bancario e po- 
stale. - MASERA F., Sviluppo economico e bilancia dei pagamenti in Italia. - HEILPERIN 
M. A., Tassi di cambio fissi e ordinamento internazionale. - CASTIGLIONI P., Analisi e 
programmazione dei costi nella banca. - ZECCHI A., Il mercato londinese dello sconto. - 
SAUL S, B., Commonwealth e commercio estero della Gran Bretagna. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


3-4 - 1955. - JAHN G., Norges okonomiske udvikling og politik i de senere ar. - DANO 
S., Linear programming i produktionsteorien - I. - Dion J. S., Nogle bemaerkinger om 
kapitalvindingsafgiften okonomisk og skatteetisk belyst. - JOMANSSEN L., Forenklet 
velferdsteoretisk modell for en sosialistisk okonomi. - BANKE N., Om Adam Smiths 
forbindelse med Norge og Danmark. 


National Provincial Bank Revie w, London. 


November 1955. - ELLIOT J., Should Publie Transports Be Self-supporting? - Cock- 
FIELD F. A., Report of the Royal Commission on the Taxation of Profits and Income. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


October 1955. - HAHN F. H., Excess Capacity and Imperfect Competition. - Maynarp 
G. W., Import Prices and Inflation: The Experience of the United Kingdom. - STREE- 
TEN P., Two Comments on the Articles by Mrs. Paul and Professor Hicks, - ASCHEIM 
J., Price-Level Stability at Full Employment: Recent American Experience. - DENTON 
G. R., Investment and Location in the Steel Industry. - MEEK R. L., Some Thoughts 
on Marxism, Scarcity, and Gosplan. - LypALL H. F., Conditions of New Entry and the 
Theory of Price. - HALL M. and Knapp J., Gross Margins and Efficieney Measurement 
in Retail Trade. - POLLARD S. and HUGHES J. D., Retailing Costs: A Reply. 


Planovoie Khoziaistvo, Moskva. 


N. 3 - 1955. - Reorgarizatzia Gosplana SSSR i zadaci ulutescenia planirovania narod- 
nogo khoziaistva (La riorganizzazione del Gosplan dell’URSS ed i compiti del mi- 
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glioramento della pianificazione dell’economia nazionale). - Prrovski N., Vnedrenie 
peredovoi tekhniki vo vsie otrasli proizvodstva - vazneisciaia zadacia mascinostroitelei 
(L’adozione di attrezzatura modernissima in tutti i rami di produzione, importante 
compito dei dirigenti dell’industria meccanica). - BoLGov A., Podiom proizvoditelnosti 
truda v sotzialisticeskom selskom khoziaistve SSSR (L’aumento della produttività del 
lavoro nell’agricoltura socialista dell”URSS). - MasLaKov D., Voprosy toplivnogo ba- 
lansa SSSR (Problemi del bilancio energetico dell'URSS). - Semin S., Puti ulutescenia 
izpolzovania proizvodstvennych mostenostei promysclennych predpriiati (I metodi per 
migliorare lo sfruttamento della capacità produttiva delle imprese industriali). - Usos- 
KIN M,, Zadaci dalneiscego ulutescenia kreditovania i razciotov v narodnom khoziaistve 
(I compiti dell’ulteriore miglioramento del sistema d’accreditamento e di pagamento 
nell’economia nazionale). 


N. 4 - 1955. - KuNDIN M., Reservy podioma proizvoditelnosti truda v ugolnoi pro- 
mysclennosti (Le riserve di aumento della produttività del lavoro nell’industria car- 
bonifera). - CIUKHANOV Z., Rasscirit primenenie gazovogo topliva v narodnom khozia- 
istvie (Aumentare l’impiego del gas nell’economia nazionale). - ABRAMOV I., O vnedreni 
peredovykh tekhnologhiceskikh protzessov v mascinostroitelnoe proizvodsto (Sull’ado- 
zione dei processi tecnici d’avanguardia nel settore dell’industria meccanica). - MAK- 
simov N., Reservy rosta proizvoditelnosti truda v stroitelstvie (Le riserve di aumento 
della produttività del lavoro nel settore di costruzione). - NEMCINOV V., Voprosy 
spetzializatzii proizvodstva pri perspektivnom razmiestceni selskogo khoziaistva (Pro- 
blemi della specializzazione nella distribuzione della produzione agricola nel futuro). 


N. 5 - 1955. - NIKITIN P., Osnovnyie zadaci sovietskogo stankostroienia (I compiti fon- 
damentali dell’industria sovietica delle macchine utensili). - RUssAKOvsKI E., Voprosy 
razvitia sovietskoi elektroenerghetiki (Problemi dello sviluppo dell’energia elettrica 
sovietica). - VovK A., Voprosy kompleksnoi mekhanizatzii i avtomatizatzii proizvodstva 
(Problemi della meccanizzazione complessa e dell’automatizzazione della produzione). - 
KUROTCENKO V., Osapa P., PoLUPANOV G., Polniee izpolzovat reservy proizvodstva 
ciornykh metallov (Sfruttare più pienamente le riserve di produzione dei metalli pe 
santi). - KALAMKAROV V., Reservy dalnieiscego podioma neftianoi promysclennosti (Le 
riserve di ulteriore espansione dell’industria petrolifera). - ARTUROV O., Pervy piati- 
letni plan Kitaiskoi Narodnoi Respubliki (Il primo piano quinquennale della Repubblica 
Popolare Cinese). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa.. 


December 1955. - CATLIN G., Considerations on the British Constitution. - GLYNN R. B., 
L’Affaire Rosenberg in France, - BROZEN Y., Technological Change, Ideology and 
Productivity. - WILLIAMSON C., Bentham Looks at America. - Schwartz M., The Wa- 
vering «Line» of Indian Communism. - BETH L. P., Toward a Modern American 
Theory of Church-State Relationships. 


Population, Paris. 


Octobre-Décembre 1955. - GIRARD A. et BASTIDE H., Orientation et sélection scolaires: 
une enquête sur les enfants à la sortie de l’école primaire. - MICHEL A., La population 
des hôtels meublés à Paris: composition et conditions d’existence. - SUTTER J. et 
TABAH L., L’évolution des isolats de deux départements français: Loir-et-Cher, Fi- 
nistère. - DARIC J., Le travail des femmes: professions, métiers, situations sociales et 
salaires, - SAUVY A., Deux techniciens précurseurs de Malthus: Boesnier de l’Orme et 
Auxiron. - CECCALDI D. et BLONDEAU J., Evolution comparée des prestations familiales, 
des salaires et des prix depuis 1946. - CHEVALIER L., La population française pendant 
la première moitié du XIX® sieècle. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


6. - 1955. - Vorcu M., Intrecerea socialista - pirghie importanta pentru îndeplinirea 
planului în industrie la toti iudicii. - BARBULESCU C. si JoITA D., Rezervele de erestere 
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a productivitatii muncii in intreprinderile constructoare de masini. - PascovscHi V., 
Unele aspecte ale repartizarii teritoriale a productiei agricole, - Ianovici N., Aspecte 
ale jefuirii Rominiei sub regimul burghezo-mosierese pe calea comertului exterior. - 
STROJA L., Lupta popoarelor din Asia si Africa impotriva colonialismului. 


7 - 1955. - FLORESCU C. si DEAK L., Tezele leniniste cu privire la schimbul de marfuri 
intre oras si sat in perioada de trecere de la capitalism la socialism. - GHEORGHIU A., 
Bugetul de stat al R.P.R. în slujba construirii socialismului. - SAFIR I., Pentru ratio- 
nalizarea consumului de combustibil. - DoBRESCU O., Unele probleme ale dezvoltarii 
industriei locale de stat. - RoMANOVICI A., Insemnatatea sistematizarii si organizarii 
teritoriului agricol pentru ridicarea productiei agricole în R.P.R. - MARIN D., Conditiile 
create micii productii de marfuri in agricultura si posibilitatile de crestere a productiei 
in acest sector, 


8 - 1955, - Unitatea dintre partid, guvern si popor, chezasie a construitii socialismului 
in Republica Populara Romina. - Perrescu S., Ajutorul URSS in industrializarea so- 
cialista a tarii noastre. - ANGHEL I., Aspecte ale problemei preturilor pe piata noastra 
actuala. - CRUCERU St. si RAUSSER V., Pentru imbunatatirea predarii stiintelor sociale 
în invatamintul superior. - SINESCU A. si NIcoLEscu T., Dezvoltarea industriei side- 
rurgice în R.P.R.. - Topor V, V., si VILCEANU Gr., Citeva probleme ale pretului de cost 
si rentabilitatii în S.M.T.. Ionescu V., Problema agrara în opera lui N. Balceseu. 


9 - 1955. - EMIL S., Despre volumul III al « Capitalului ». - Konn H., Unele aspecte 
ale actiunii legii valorii în economia R.P.R.. - Manescu R., Sistemul actual al pretu- 
rilor cu ridicata in industria tarii noastre. - LUPSE P., Sarcinile transportului in de- 
servirea agriculturii. - ANTIM P., Despre comertul exterior al Republicii Populare 
Chineze. - Mrsaros E., Teorii neomalthusiene despre populatie. 


10 - 1955. - EDITORIAL, Zece ani de la Conferinta Nationala a P.C.R.. - ANGHEL I., Cu 
privire la politica economica in perioada de trecere de la capitalism la socialism. - 
SCHWARTZ N., Folosirea tehnicii noi - baza cresterii productivitatii muncii în industria 
carbonifera, - POSTOLEA Gh., Aspecte ale rentabilitatii industriei alimentare. - HARTIA 
S. si GHEORGHIU O., In legatura cu folosirea rationale a pamintului în agricultura. - 
VIRGILIU G., Republica Democrata Germana pe calea avintului economice. - NISIPEANU 
Gu., Despre contradictiile economice anglo-americane. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass.. 


November 1955. - BouLDING K. E., In Defence of Statics. - ALHADEFF C. P. and ALHA- 
DEFF D. A., Recent Bank Mergers. - HUNTER A., Product Differentiation and Welfare 
Economics. - BRIMMER A. F., The Setting of Entrepreneurship in India. - GLASSBURNER 
B., Alfred Marshall on Economic History and Historical Development. - HIRSHLEIFER 
J., The Exchange Between Quantity and Quality. - ScirovskY T., Monopoly and Com- 
petition in Europe and America. - LEIBENSTEIN H., The Proportionality Controversy 
and the Theory of Production. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge, Mass. 


October 1955. - TELSER L. G., Safety First and Hedging. - BERGSTROM R., The Use 
of Index Numbers in Demand Analysis. - HOUTHAKKER H. S., The Pareto Distribution 
and the Cobb/Douglass Production Function in Demand Analysis. - GABOR A., A Note 
on Block Tariffs. - WATTS P. E., Block Tariffs: A Comment, - MITCHELL J., Economic 
Planning and the Long Term Programme. - McKENZIE L., A Note on Specialisation 
in Graham’s Model. - Haun F. H., Uncertainty and the Cobweb Theorem. - WORSWICK 
G. D. N., Components of a Change in the Balance of Trade. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Rome. 


September 1955. - PeLLA G., Itineraries of European Economic Integration. - « Cre- 
dito Mobiliare » in Italy. - DELLA Porta G., Transport Situation and Problems, 
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November 1955. - FERRERIO P., Situation and Problems of the Italian Power Industry. 
- The Italian Budget for the Financial Year 1954-55. - DELLA Porta G., Origins, Evo- 
lution, Structure and Prospects of « Finsider ». 


Revista de Economia Politica, Madrid. 


Mayo-Agosto 1955, - SAMPEDRO J. L., Modernidad y tradición de la estructura eco- 
nómica. - PLaza PRIETO J., El desarrollo del comercio exterior español desde principios 
del siglo XIX a la actualidad. - SAMUELSON P. A., La evaluación de la renta nacional 
real. - HEMBERG P., Informe preliminar sobre la renta interior de España. - PIERA 
LABRA J. A., Notas sobre el estudio científico de la economía de la empresa, especial- 
mente en Alemania. - VANDELLÓS J. A., La riqueza y la renta de la Península Ibérica. 
- Un modelo sobre la economía norteamericana: sus predicciones y su comprobación. - 
CLARK C., El cielo económico en los Estados Unidos, explicados por medio de un siste- 
ma de ecuaciones, 1921-1941. - CLARK C., La amenaza de una depresión en Norte- 
américa. - PREDETTI A., Comprobación y revisión del modelo económico de Colin Clark, 


Revue d'Economie Politique, Paris. 


Novembre-Décembre 1955. - Charles Rist (1874-1955): L’Homme - La Pensée - L’Action 
(Avec un inédit de l’auteur) - Notice Biographique précédée d'un avant-propos de 
René Courtin. 


Revue de la Faculté des Sciences Economiques de l’Université d’Instanbul, 
Istanbul. 


October 1958-Juillet 1953. - MarcHAL A., Les deux conceptions maîtresses de l’éco- 
nomie internationale et le problème de l’Europe. - Worswick G. D. N., Economie 
Planning, Full-Employment and Financial Policy with Reference to the British Eco- 
nomy in the Post-War Period. - MARTIN M, M., Some Aspects of National Budget 
Administration in Turkey. - LAUFENBURGER H., Les qualités réspectives des impôts 
direct et indirect. - SCHLIESSLEDER W., Die Gewerkschaftbewung in Oesterreich (Kiirze 
Uebersicht). - Kazdan G., Agricultural Price Policy in Turkey: its Goals and its 
Effects on the National Economy. - KAZGAN H., L’impét sur les bénéfices agri- 
coles et le problème de l’objet de l’impôt. - ELDEM V., Quelques aspects d’une ten- 
dence inflationniste en Turquie. - Tuna O., Le problème de l’assurance contre le ché- 
mage en Turquie, 


Revue de Science et de Législation Financiéres, Paris. 


Janvier-Mars 1956. - LAUFENBURGER H. et CLUSEAU M., La Revue a cinquante ans. - 
TREVOUX F., La déformation du système fiscal par l’inflation. - JoEHR A. W., Pro- 
blémes de prévision économique. - BLANCHER R., Réflexions sur l’imposition des entre- 
prices personnes physiques. - GARINO-CANINA A., Aspects de la pensée financière ita- 
lienne. - Ducros B., Vers une révision du système des impôts sur les sociétés en Grande- 
Bretagne. 


Revue Economique, Paris. 


N. 6. - GUITTON H,, Les rencontres économiques. - BARRE R., Efficacité de la politique 
monétaire. - ZARKA C., Avantages familiaux et niveaux des revenus. - VAUZANGES J.-L. 
L'économie « praticable ». - TOUBLANC P., Le salaire annuel garanti aux U.S.A.. 


Revue économique et,sociale, Lausanne. 


Octobre 1955. - ScHAFFNER H., La Suisse et les grandes organisations économiques 
internationales. - Jaccarp P., L’évolution probable de l’emploi. - QUINCHE A., Une 
expérience dans le domaine des relations humaines. - DENEFFE P.-J -, Considérations sur 
l’indice du coût de la vie en Allemagne. 
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Revue Internationale du Travail, Genève. 


Octobre 1955. - La trente-huitiéme session de la Conférence internationale du Travail, - 
LALOIRE M., Problèmes de l’artisanat européen. - GERIG D. S., L’age d’admission à 
pension dans les régimes de pensions de vieillesse. 


Novembre 1955. - Houman E. P., Pour une action internationale en faveur du bien- 
étre des gens de mer. - Franco J., Productivité et développement économique en 
Amérique latine. - Kay K., Le milieu de travail dans les industries chimiques. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Dicembre 1955. - VANONI E., Prefazione al volume di « Studi di Scienza delle finanze e 
Diritto finanziario » di Benvenuto Griziotti. - CASTELLI E., Prefazione al volume sulla 
«Imposta sulle Società » di Luigi Napolitano. - GRIZIOTTI B., Il restauro finanziario 
del « solve et repete » in teoria e in pratica. - PARRAVICINI G., Una nuova teoria della 
incidenza. - FORTE F., Sulla natura economica dell’accelerazione degli ammortaruenti 
fiscali. - KLITSCHE DE LA GRANGE A., Giurisdizione amministrativa e ordinaria in ma- 
teria doganale (continua). 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Settembre 1955, - Wxeks D., Criteri per la valutazione di progetti di sviluppo di zone 
rurali. - DELL’ANGELO G. G., La produzione agricola nell’ultimo quarantennio. - DI 
Cocco E., Riflessioni sulle scelte economiche dell’azienda agraria. - SORBI U., Un antico 
appoderamento dell’epoca romana secondo traccie esistenti in comune di Manciano 
(Grosseto). 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Luglio-Agosto 1955. - NEUMARK F., Aspetti economici e finanziari della riforma tri- 
butaria tedesca del 1954. - MIANI-CALABRESE D., Un metodo di costruzione di un indice 
dello sviluppo economico. - AMATO A., Le imposte dirette e le indirette nella economia 
al reddito, - SEGRE C., Importazione di capitale ed equilibrio di breve periodo della 
bilancia dei. pagamenti. 


Settembre-Ottobre 1955. - De MICHELI A., Prospettive di industrializzazione del Mez- 
zogiorno d’Italia. - FANTINI O., Materia prima ed energia nucleare nella politica eco- 
nomica. - SENSINI G., Le equazioni della Dinamica economico-finanziaria. - CODEGONE 
C. e NuvoLI P., Osservazioni sulla programmazione lineare. - CHARDONNET J., Il pro- 
blema dei prezzi francesi nel quadro dell’economia europea. 


Novembre 1955. - FEI J. - DEL Punta V., L’uso della « programmazione lineare » per 
lo studio della pianificazione dello sviluppo industriale con riferimento al problema del 
Mezzogiorno italiano. - D’AMATI N., Per il riordinamento dell’imposta fondiaria, - 
GAMBERINI G., I dazi doganali e la libera concorrenza sul mercato internazionale. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze, 


Luglio-Settembre 1955. - Italia ed ONU. - JACOMINI DI SAN Savino F., Ginevra 1955. 
- GENTILI R., Struttura e funzionamento dell’UEO. - RANIERO R., Gli ultimi sviluppi 
della questione di Cipro. - MAMMARELLA G., Nuovi sistemi bellici. 

Ottobre-Dicembre 1955. - La «nuova» distensione. - DOMINEDO” F. M., La comunità 
internazionale e la lotta per il diritto. - GIANNINI A., Gli accordi anglo-egiziani per la 
base del Canale e per il Sudan. - VEDOVATO G., Gli accordi italo-etiopici dell’agosto 
1928. 


Rivista Internazionale di Scienze Economiche e Commerciali, Milano, 


Settembre-Ottobre 1955. - MEISSNER F., L’integrazione agricola dell’Europa Occi- 
dentale. - DE MADDALENA A., I bilanci dal 1600 al 1647 di una azienda fondiaria Jom- 
barda. - MIGNOLI A., I sistemi di protezione delle categorie di azioni. - BowMan W. 
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S. jr., Note ai « Rapporto » sulle leggi antitrust. - SANFELICI C., Note economiche sul- 
l’autofinanziamento d’impresa. - NoBILI R., Postilla. - Arpow, La congiuntura 
economica. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Settembre-Ottobre 1955. - FROEHLICH W., Giudizi di valore impliciti nei concetti di 
reddito, - La funzione del consumo in alcuni modelli econometrici applicati ai cicli 
economici. - DUCHINI F., Considerazioni sulle relazioni fra la condotta del consumatore, 
dell’operatore e lo sviluppo economico. - MARCHELLO G., A proposito di una recente 
interpretazione della dottrina del diritto naturale. 


Rivista Italiana di Economia Demografia e Statistica, Roma. 


Luglio-Dicembre 1954. - Atti della XV riunione scientifica della Società Italiana di 
Economia Demografia e Statistica (Palermo, 3-4-5 Luglio 1954). 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


October 1955. - KALLIANPUR G. and RADHAKRISHNA Rao C., On Fisher’s Lower Bound 
to Asymptotie Variance of a Consistent Estimate. - PATNAIK P. B., Hypothesis Concer- 
ning the Means of Observations in Normal Samples. - MasuyaMa M. and SENGUPTA J. 
M., On a Bias ina Crop-cutting Experiment (Application of Integral Geometry to Areal 
Sampling Problems - Part V). - Basu D., On Statistics Independént of a Complete 
Sufficient Statistic. - Sekar C. C., AGARWALA S. P. and CHAKRABORTY P. N., On the 
Power Function of a Test of Significance for the Difference Between Two Propor- 
tions. - Ram S., Multidimensional Hypergeometric Distribution. - WAGNER K., A New 
Test of Business Trends, - DUTT M. M., The Production Function for Indian Manu- 
factures. - CHATTERJEE K. N., Shortage in Retail Handling with Special Reference ta 
Handling of Rice. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Dezember 1955. - Le professeur V. F. Wagner a 60 ans. - KELLER T., Probleme der 
Besteuerung der Aktiengesellschaft. - FREUDENBERG K., Die Sterblichkeit in hohen 
Lebensaltern. - SIEBER H., Warum gibt es in der Nationalókonomie so viele Meinungsge- 
gensätze? - LÜTOLF F., Die Partialanalyse als Methode der Zinstheorie. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


October 1955. - JacoBsson P., European Integration. - LUNDBERG E., Capital Forma- 
tion and Economic Progress. - MALMBERG S. G., Sweden and Latin America. 


January 1956: - JACOBSSON P., The Problem of Moderating the Present Boom. - Kris- 
TENSSON F., Distribution Trends and Policy. - Sovosnick K. M., Capital Imports and 
Economie Progress in Sweden, 


Social Research, New York. 


Autumn 1955. - Matson F. W., Social Welfare and Personal Liberty: The Problem 
of Casework. - GLASER W. A., The Types and Uses of Political Theory. - MasLow W., 
The Uses of Law in the Struggle for Equality. - WHire H. B., Comment on Maslow’s 
« Uses of Law ». - SEIGEL J. S., On the Sources of Political Division in France. - Ba- 
RATZ M. S., The Crisis in Brazil, - Huta E., Boris Mirkine-Guetzévitch, 1892-1955 
(Note). pi 


Winter 1955. - KIRCHHEIMER O., Politics and Justice. - DeyRuP F. J., Backward Eco- 
nomies: The Problem of Partial Development. - NoBLE D. W., The Religion of Pro- 
gress in America, 1890-1914. - Sepky M., Groups in Alexandria, Egypt. - MARX W., 
Heidegger’s New Conception of Philosophy - The Second Phase of « Existentialism ». 
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South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


September 1955. - BusscHau W. J., Capital and Economie Policy in the Union of 
South Africa. - Dr Kock G., Die Verhouding van die Volksinkome tot die Geldvoorraad 
in Suid-Afrika. - PALMER G. F. D., A Note on the Trade Agreement Between the 
Union and the Federation of Rhodesia and Nyasaland. - LAIGHT J. C., Some Thoughts 
on the Protection of the South African Manufacturing Industry. - HaLLipay I. G., 
The Balanced Feed Industry, 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N.C.. 


October 1955. - MCCONNELL C. R., Advocacy Versus Analysis in Economies. - KRUTILLA 
J. V., Aluminum - A Dilemma for Antitrust Aims? - Prours R. W., Prolegomena to 
the Testing of Utility Theory. - SMITH V. E., Continuous and Discountinuous Factor 
Substitution. - JOHNSON R. B., Capital Budgeting and the Allocation of Resources. - 
Hanna F. A., State Wholesale Trade Earnings, 1948. - SETHUR F., Trade Unionism 
and Central Planning in Western Europe. - WALTER J. E., Some Implications of Pri- 
vate Pension Funds. 


January 1956. - Swanson E. W., The Economic Stagnation Thesis, Once More. - 
BUCHANAN J. M., Private Ownership and Common Usage: The Road Case Re- 
Examined. - STOCKFISCH J. A., The Capitalization, Allocation, and Investment Effects 
of Asset Taxation. - Norton F. E., Some Cross-Section Explorations in Investment 
Behavior. - Murap A., The Ineffectiveness of Monetary Policy. - Gustus W. J 5 
Lending, Spending, and Recent Monetary Policy. - LAMPMAN R. J., Making Utility 
Predictions Verifiable. 


Soviet Studies, Oxford. 


October 1955. - HAZARD J. N., Understanding Soviet Law without the Cases. - SETON 
F., An Estimate of Soviet Industrial Expansion. - WiLes P., Are Adjusted Rubles 
Rational? - GABOR A., Comparative Growth Rates: a Note. 


Statistica, Bologna. 


Ottobre-Dicembre 1955. - FEDERICI N., Fattori sociali ed omogeneizzazione nel com- 
portamento demografico. - BARBENSI G., NISTRI M. Rilievi statistici sulla frequenza 
della attività rapida dell’elettroencefalogramma umano normale. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris. 


Octobre 1955. - Le budget de 1955. Les charges sociales de 1951 à 1955. - Statistiques. 


Novembre 1955. - L’évolution des opérations du Trésor pendant les deux premiers 
trimestres 1955. - Les moyens monétaires et financiers accordés à l’économie au cours 
du deuxiéme trimestre 1955. - Statistiques. - Italie: le budget de 1955-56. - Suéde: 
la situation économique et financière en 1955, i 


Décembre 1955. - L’aide de l’Etat à l’exportation. - Les opérations de la Caisse des 
Dépôts et Consignations en 1954. - Statistiques. - Allemagne occidentale: le revenu 
national en 1954. - Grande-Bretagne: le budget d’automne. - Principaux indices éco- 
nomiques (années 1938 et 1949 à 1955). 


Janvier 1956, - Rapport sur les comptes de la Nation, - Rapport et comptes de 1949 a 
1955. - Rapport sur un projet de budget économique pour 1956. 


Studi Economici, Napoli. 


Luglio-Agosto 1955. - SULTAN H., Per un giudizio sulla riforma del sistema finanziario 
federale (continua). - DE NARDO V., Gravame tributario sul prezzo finale di un pro- 
dotto. - Di Renzo F., Sul concetto di costo dell’attività finanziaria (continua). 
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Trimestre (El) Económico, México. 


Julio-Septiembre de 1955. - AHUMADA J., Preparación y evaluación de proyectos de 
desarrolio económico. - FERNANDEZ y FERNÁNDEZ R., La regulació de precios de los 
productos agricolas. - DURAN OcHoa J., El crecimiento de la ploblación Mexicana. - 
SMITH R, S., Maltusianismo Español del siglo XVII: El Arcano de Principes de Vi- 
cente Montano. - MONTANO V., Arcano de Príncipes. 


Vniescniaia Torgovlia, Moskva. 


N. 10 - 1955. - Viriasov K., Myscxov V., Razvitiie sovietsko-jugoslavskikh ekonomi- 
ceskikh otnoscenii (Lo sviluppo delle relazioni economiche sovietico-jugoslave). - Mu- 
LIUKOV A., K peresmotru obstcego soglasceniia o tarifakh i torgovle (La revisione 
dell’accordo tariffario e commerciale). - DENISOV K., Pervyie itohi dieiatelnosti neftia- 
nogo konsortziuma v Irane (I primi risultati dell’attività del consorzio petrolifero nel- 
l’Iran). - HUBERMANN R,, Sostoianie torgovogo flota inostrannykh gosudarsty (La 
situazione della flotta mercantile dei paesi esteri). 


N. 11 - 1955, - NIKOLAIENKO ZD., Narodno-demokraticeskaia Bolgariia - aktivnyi 
uciastnik mezdunarodnoi torgovli (La Bulgaria popolare - membro attivo nel com- 
mercio internazionale). - RAZUMOVSKI K., K itogam XX sessi ek. i sostz. Sovieta OON 
(Sui risultati della XX sessione del Consiglio Economico e Sociale dell'ONU). - SEROVA 
L., Belgiskie eksportiori v borbie za rynki zbyta (Gli esportatori belgi in lotta per i 
mercati di vendita). - Ivanov F., K voprosu ob obratimosti valiut (Sul problema della 
convertibilità monetaria). - ZAvELIEv G., Na rynkie podscipnikov kapitalisticeskikh 
stran (Sul mercato dei cuscinetti dei paesi capitalistici). 


N. 12 - 1955. - K sovetsko-norvezskim torgovym otnosceniiam (Sui rapporti commerciali 
sovietico-norvegesi). - VIKTOROv S., Rasscirenie torgovo-ekonomiceskikh zviazei mezdu 
SSSR i stranami Jugo-Vostotenoi Azii i Bliznego Vostoka (L’allargamento delle rela- 
zioni economico-commerciali tra 1’URSS ed i paesi dell'Asia Sud-Orientale e del Vi- 
cino Oriente). - PucIK E., Eksportnyie zatrudnienia Itali (Difficoltà d’esportazione in 
Italia). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 8 - 1955. Mastova N., O niekotorykh voprosakh organizatzi zarabotnoi platy v 
promysclennosti (Problemi dell’organizzazione della retribuzione del tavoro nell’in- 
dustria). - VOLODARSKI L., Gosudarstvennaia statistika i narodnokhoziaistvennoe pla- 
nirovanie (La statistica statale e la pianificazione dell’economia nazionale). - STEINHAUS 
E., Nekotoryie voprosy razvitia energhetiki SSSR (Problemi dello sviluppo della pro- 
duzione dell’energia elettrica nell’URSS). - HILELS G., Ob izpolzovani proizvodstven- 
nykh mostenostei promysclennykh predpriati (Sull’utilizzazione della capacità produt- 
tiva delle imprese industriali). - KoLrzov V., Razvitie stroitelnoi industri v SSSR (Lo 
sviluppo dell’industria di costruzione nell ’URSS). - GHENIN S., O metodologhi iscislenia 
tempov rosta valovoi produktzi promysclennosti (Sui metodi per calcolare il 
ritmo d’aumento della produzione complessiva dell ’industria). - BADIRIAN G., Neko- 
toryie voprosy razmestcenia i razvitia kormovoi bazy v kolkhozakh (Problemi della 
distribuzione e dello sviluppo della base foraggera nei kolchoz). - OrLov IA., O voz- 
dieitsvi sovietskoi torgovli na promyselennoe proizvodstvo (Sull’influenza del com- 
mercio sovietico sulla produzione industriale). - Minc BR., Glavnyie problemy ekono- 
miceskogo razvitia Polsci na sovramennom etape (I principali problemi dello sviluppo 
economico della Polonia nella fase presente). - KIM G., Ekonomiceskoe razvitie Koreiskoi 
Narodno-Demokraticeskoi Respubliki (Lo sviluppo economico della Repubblica Popo- 
lare Coreana). - IzMAILOv K., Puti obezpecenia kapitalisticeskimi monopoliami kolo- 
nialnoi pribili (I metodi impiegati dai monopoli capitalistici per assicurarsi il profitto 
coloniale), 


N.9 E 1985. - Erimov A., Nazrievscie voprosy razvitia spetzializatzi i kooperizovania y 
Mascinostroieni (Problemi attuali dello sviluppo, della specializzazione e della coopera- 
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zione nell’industria meccanica). - LIUBOSCITZ L., K voprosu o sootnosceni obsteikh i spet- 
zificeskikh zakonov ekonomiceskogo razvitia (Sul problema del rapporto tra le leggi ge- 
nerali e le leggi specifiche dello sviluppo economico). - KHACIATUROV T., O niekotorykh 
problemakh kompleksnogo razvitia transporta (Problemi dello sviluppo complesso dei 
trasporti). - KUZNETZOV I., Voprosy vnedrienia khoziaistvennogo rasceta v MTS (Pro- 
blemi dell’adozione del principio del rendimento economico nelle MTS). - BOLDYRIEV 
V., Finansy Kitaiskoi Narodnoi Respubliki na sluzbie piervogo piatiletnego plana (Le 
finanze della Repubblica popolare cinese a servizio del primo piano quinquennale). - 
MKHITARIAN S., Desiat let Demokraticeskoi Respubliki Vetnam (Dieci anni di Repub- 
blica popolare nel Vietnam). - VoLKov A., Novaia obstanovka v Asi i borba za mirny 
put razvitia ekonomiki Iaponi (La nuova situazione asiatica. e la lotta per lo svi- 
luppo pacifico dell’economia giapponese). - Becin A., K voprosu ob osobennostiakh 
poslievoiennego kapitalisticeskogo tzikla (Sul problema delle caratteristiche del cielo 
capitalistico postbellico). - GLusckov V., Rost gosudarstvenno - monopolisticeskogo 
kapitalizma (La funzione del capitalismo monopolistico-statale), - CePRAKOv V., Bur- 
giuaznyie ekonomisty i gosudarstvenno - monopolisticeski kapitalism (Gli economisti 
borghesi ed il capitalismo monopolistico-statale). - BLIUMIN I., DvorkiN I., O sovre- 
mennoi politiceskoi ekonomi promiegiutotenykh klassov (Sulla attuale economia politica 
delle classi medie). 


N. 10 - 1955. - DIACENKO V., O zadaciakh nauteno-issledovatelskoi raboty voblasti eko- 
nomiki (Sui compiti della ricerca scientifica nella sfera dell’economia). - ORLOV B., 
Dieiatelnost Sovietov rabocikh deputatov v 1905 g. v ekonomiceskoi oblasti (L’atti- 
vità dei Consigli dei deputati dei lavoratori nel 1905 nel campo economico). - SLODKIE- 
vitc N., Ritmitenaia rabota mascinostroitielnykh predpriiati i nautenaia organizatzia 
proizvodstva (Il lavoro ritmico degli stabilimenti di costruzioni meccaniche e l’orga- 
nizzazione scientifica della produzione). - BRENNER M., Tekhniceski progress i rost proiz- 
voditelnosti truda v neftianoi promysclennosti SSSR (Il progresso tecnico e l’aumento 
della produttività del lavoro nell’industria petrolifera dell’ URSS). - PEKSCEv U., Ki- 
taiskaia Narodnaia Respublika na puti sotzialisticeskoi industrializatzii (La Repub- 
blica popolare cinese verso l’industrializzazione socialista). - BIELOUSOV R., Ekono- 
miceskie uspiekhi Germanskoi Demokraticeskoi Respubliki (I successi economici della 
Repubblica popolare tedesca). - FEnorov V. Froxtistov A., Ekonomika Federativnoi 
Narodnoi Respubliki Iugoslavi (L’economia della Repubblica popolare federale jugo- 
slava). - RUBINSTEIN M., Ob ekonomiceskom razviti sovremennoi Indi (Sullo sviluppo 
economico dell’India contemporanea). 


N. 11 - 1955. - KANDEL E., F. Engels - veliki boretz i ucitel proletariata (F. Engels, 
grande lottatore e maestro del proletariato). - Loxscin E., Tekhniceski progress i 
ekonomia materialov v promysclennosti (Il progresso tecnico e il risparmio di materie 
prime nell’industria). - GHIROVSKI V., Nazrievscie voprosy ekonomiki stroitielnogo pro- 
izvodstva (Problemi economici attuali dell’industria di costruzione). - OMAROVSKI A., 
Niekotoryie voprosy organizatzi remonta mascin i oborudovania v narodnom Khozia- 
istve SSSR (Problemi dell’organizzazione delle riparazioni del macchinario e degli 
attrezzi nell’economia nazionale dell’URSS). - GREKULOV L., Puti povyscenia renta- 
belnosti sovkhozov (I metodi per aumentare la redditività dei sovchoz). - VENGIER V., 
O metodike izcilienia izdergiek proizvodstva v kolkhozakh (Sui metodi per calcolare 
le spese di produzione nei kolchoz). - KoLeanov M., O metodike peresciota natzional- 
nogo dokhoda S-SC-A (Sul metodo per ricalcolare il reddito nazionale degli S.U.). - 
SoLODKIN R., Osobennosti tzikliceskogo vozproizvodstva v Angli poslie vtoroi mirovoi 
voiny (Caratteristiche della riproduzione ciclica in Inghilterra dopo la seconda guerra 


mondiale). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 75 - Heft 2 - 1955. - Kuno K. C., Eine Analyse des Vollkostenprinzips. - SU- 
RANYI-UNGER T., Long Term Perspectives of the Dollar Problem. - LAMBERT P., Key- 
nes und Malthus. - OHM H., Konsumgenossenschaftliche Preispolitik und Wohlstands- 
maximierung. - HAMBERG D., Per Capita Rate of Economic Growth, 
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Westminster Bank Review, London. 


November 1955. - Tress R. C., Inflation and the Balance of Payments. - STERN E. H., 
The Balance of Men and Materials. - CLARK C., British and European Agriculture. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Oktober 1955. - ZIEGLER O., Das Verhältnis von wirtschaftlichen und ausserwirtschaft- 
lichen Verkehrsaufgaben. - BERKENKOPF P., Die Forderung nach einer adäquaten 
Verkehrsordnung. 


November 1955. - JURGENSEN H., Die Montanunion in den Funktionsgrenzen der Teil- 
integration. - ROULLEAU-BERTIN J., Auf dem Wege zur landwirtschaftlichen Integra- 
tion Europas. 


Dezember 1955. - GATZ W., Der Produktivitàtsforschritt und seine volkswirtschaftliche 
Bedeutung. - BAUER H., Der Betrieb als Bildungsfaktor. 


Wirtschaftskonjunktur, Miinchen. 


4 - 1955. - Die wirtschaftliche Lage im Spátherbst 1955. - Stabilitát der Expansion 
noch nicht erreicht. - Erhóhte wirtschaftspolitische Aktivitát in der Welt. - Aussenhan- 
delsentwicklung ein Spiegel der Binnenkonjunktur. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


4 - 1955. - GASSER-STAEGER W., Die Gestaltungskráfte der Agrarpolitik in der hochin- 
dustrialisierten Volkswirtschaft. - RvrreL H., Die Beziehungen zwischen Arbeitgebern 
und Arbeitnehmern in den Vereinigten Staaten von Amerika in ihren grundsätzlichen 
Aspekten. - WEBER K., Sind Gratisaktien als Einkommen zu betrachten? - JUNCKER- 
STORFF K., Wettbewerb und technischer Fortschritt. - EGGENSCHWILER E., Arbeits- 
rechtliche Rechtsprechung des Bundesgerichts. 


Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Tubingen. 


1 Heft - 1956. - Donner O., Die Weltbank und Deutschland, - JôHR W. A., Ursachen- 
forschung als Aufgabe der Konjunkturtheorie. - Horst H., Die technischen und markt- 
wirtschaftlichen Bedingungen der Vollbescháftigung der wachsenden Wirtschaft. - 
Konig H. und ULRICH H., Zur Nachfragestruktur des Eisenbahngúterverkehrs in 
Deutschland. - PREDOÜHL A., Gerhard Mackenroth. - MACKENROTH G., Weltbevólkerung 
und Weltwirtschaft. - SULZBACH W., Demokratie und freie Marktwirtschaft. - Harr- 
MANN H., Der zahlenmässige Beitrag der deutschen Hochschulen zur Gruppe der in- 
dustriellen Führungskräfte. - WINCKELMANN J., Die verfassungsrechtliche Unterschei- 
dung von Legitimität und Legalität. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L’ Istituto di Economia Internazionale riassume t principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 731 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto : IsA MARCHINI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti . viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione ‘semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’ angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
V Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. VII. - Scambi con l’estero - Bilancia dei 


II. - Problemi dell’ agricoltura e delle in- pagamenti - Problemi valutari. 


dustrie estrattive. VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 


a ‘he £ municazioni. 
O IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 


IV. - Problemi del commercio interno - mografici - Politica sociale. 
Prezzi - Consumo. X. - Situazione economica dei vari paesi. 

V. - Problemi bancari e monetari - Borse. XI. - Istituti e problemi economici inter- 

VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 

I, - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. dello sviluppo della I suddivisione rispetto 


alla II non è soltanto un fondamentale pro- 
blema della teoria, ma anche della prassi ri- 
voluzionaria: dalla sua giusta soluzione di- 


(3150) EE (151) 14 
Contro la revisione della teoria marzista-le- 
minista della riproduzione (« Voprosy E- M i ee 
konomiki », Moskva, N. 2, 1955). pend’ pore progresso della società so- 

a cialista verso il comunismo. La base dell’e- 


spansione dell’economia nazionale dell’URSS 
è sempre stata, e resta, l’industria pesante: 


Per il marxismo-leninismo lo sviluppo pre- 
valente della produzione dei beni di produ- 
D ane aro enema quella del suo incremento in tutte le direzio- 
un leggo en ni, è la linea generale del Partito comunista, 
la FONTI formula: I(v+m)>IIc, e Le- Cionondimeno, in questi ultimi tempi, come 
nin ha ulteriormente concretato e sviluppato ha rilevato l’assemblea generale di gennaio 
la teoria di Marx. Il principio della priorità del CC del PC dell’URSS, alcuni economisti 
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hanno gettato confusione nel problema circa 
il ritmo di sviluppo delle industrie pesante e 
leggera nell’Unione Sovietica. Interpretando 
a modo loro la legge economica fondamen- 
tale del socialismo, questi pseudoteorici han- 
no tentato di dimostrare che ad una certa 
tappa dell’organizzazione socialista lo svi- 
luppo dell’industria pesante cesserebbe di 
costituire il compito principale, e che l’indu- 
stria leggera potrebbe, e dovrebbe, precedere 
tutti gli altri rami industriali. Questa volga- 
rizzazione dei principi basilari della teoria 
marxista-leninista della riproduzione ha tro- 
vato rappresentanti anche tra gli economi- 
sti dell’Istituto d’Economia. E” questo un 
fatto che si pud solo spiegare con l’insuffi- 
ciente educazione ideologica dei quadri e con 
l’infievolimento della sorveglianza politica; 
con la scarsa conoscenza dei classici del mar- 
xismo-leninismo e delle decisioni del partito 
sui problemi economici, con la presenza di e- 
lementi di dogmatismo e con l’incapacità ad 
applicare intelligentemente la teoria all’a- 
nalisi ed alla spiegazione dei processi eco- 
nomici; e, infine, con lo searso sviluppo del- 
la critica e dell’autocritica, e, in molti casi, 
con la valutazione troppo formale dei lavori 
preparati dall’Istituto. Una delle principali 
cause del diffondersi tra molti economisti 
di punti di vista estranei al marxismo a ri- 
guardo dei problemi fondamentali dello svi- 
luppo dell’economia socialista è rappresenta- 
ta dall’insufficiente collegamento dei lavo- 
ratori intellettuali con la prassi dell’edifica- 
zione comunista e dalla superficiale cono- 
scenza del materiale che caratterizza lo svi- 
luppo dell’economia nazionale dell’URSS. 
(MT AS) 


(3151) EE (161) 14 

MAKAROVA M., V. I. Lenin sul problema del- 
la produzione da mercato durante il perio- 
do di transizione dal capitalismo al socia- 
lismo (« Voprosy Ekonomiki », Moskva, 
N. 4, 1955). 


Studiando le forme della vita economica 
della Russia Lenin ha dato la caratterizza- 
zione scientifica dell’economia del periodo di 
transizione. Applicata all’economia, questa 
espressione significa che in una data strut- 
tura coesistono elementi "o particelle tanto 
del capitalismo che del socialismo. Malgrado 
la contradittorietà di questi elementi e la 
pluristratificazione che ne derivava all’eco- 
nomia nazionale, questa, nell’URSS, si pre- 


sentava nel periodo di transizione come un 
organismo compatto, i cui settori produttivi 
erano strettamente collegati tra di loro. Ma 
questo collegamento poteva attuarsi solo nel- 
la forma della produzione da mercato e del- 
lo scambio. Lenin non solo dimostrò l’ine- 
vitabilità della produzione da mercato e del- 
la circolazione mercantile — ossia della for- 
ma commerciale di collegamento tra la città 
e la campagna — durante il periodo di tran- 
sizione, ma diede la caratterizzazione di que- 
sta forma economica e della sua speciale na- 
tura in un’epoca in cui le leve di comando 
dell’economia nazionale sono nelle mani del- 
la dittatura del proletariato, indicò i metodi 
per la graduale trasformazione socialista dei 
piccoli produttori, Le conclusioni di Lenin 
sul carattere della piccola produzione da 
mercato durante il periodo di transizione s0- 
no state di straordinaria importanza agli ef- 
fetti della definizione degli obiettivi e dei 
metodi concreti della politica economica del 
proletariato durante la fase di organizzazio- 
ne del socialismo. La condizione imprescin- 
dibile, infatti, per superare le tendenze capi- 
talistico-mercantili della piccola economia 
contadina e del suo inserimento nell’organiz- 
zazione socialista non può essere che il pro- 
gresso delle forze produttive, lo sviluppo ge- 
nerale dell’industria pesante, il trasferimen- 
to dell’intera economia nazionale — agricol- 
tura compresa — sulla base della grande in- 
dustria moderna e dell’elettrificazione del 
paese, (M. I. A.) 


(PE) (0) 14 

TRIANTIS T. G., Progresso economico, redi- 

stribuzione dell’occupazione e ragione di 

scambio internazionale (« Mondo Aperto », 
ottobre 1955). 


Studi e statistiche dimostrano che, nor- 
malmente, al progresso economico si accom- 
pagna un notevole aumento della percentua- 
le della popolazione attiva occupata nella 
produzione terziaria (ossia, distribuzione, 
trasporti, pubblica amministrazione, servizi 
domestici, ete). Tale percentuale può variare 
in conseguenza di: a) una variazione nella 
partecipazione dell’attività terziaria al to- 
tale della produzione nazionale, o, b) una va- 
riazione relativa nella quantità di manodo- 
pera impiegata per unità di prodotto nell’at- 
tività terziaria rispetto alle attività non ter- 
ziarie. Un ineremento del reddito nazionale 
aumenterà la propensione media nazionale a 
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consumare i prodotti terziari se la propen- 
sione marginale a consumare tali beni da 
parte delle categorie che percepiscono l’in- 
eremento del reddito nazionale è più elevata 
della propensione media nazionale. Secondo 
alcuni economisti, se la massima parte di un 
incremento di reddito affluisce alle catego- 
rie più povere, la cui propensione a consu- 
mare prodotti terziari è inferiore alla pro- 
pensione media nazionale, quest’ultima può 
diminuire. Secondo gli stessi economisti «ne 
scaturisce un’importante conclusione pratica 
non appena si estenda lo studio del fenome- 
no al campo internazionale ». Infatti, se una 
buona parte di un aumento del reddito mon- 
diale affluisce a paesi o a individui che 
spendono meno della media mondiale in pro- 
dotti di lusso, ne deriva che la domanda di 
beni di lusso subirà una relativa caduta. Ciò 
tenderebbe a modificare la ragione di scam- 
bio a favore dei produttori di beni relativa- 
mente di prima necessità, e a danno dei pro- 
duttori di beni relativamente di lusso. Dato 
che i beni di lusso sono prevalentemente pro- 
dotti dai paesi industrializzati, vi è un’im- 
plicita minaccia al tenore di vita di alcuni 
di questi ultimi. Si avvalora così la nota tesi 
dell’aumento della popolazione, specie nei 
paesi produttori di beni primari. (M. P.) 


II. - PROBLEMI DELL’AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(3153) EE (221) 19 

SHORTER F. C., La politica della produzione 
della juta in India e nel Pakistan (« The 
Indian Eeonomie Journal», Bombay, lu- 
glio 1955). 


India e Pakistan producono nel complesso 
il 98% della produzione mondiale di juta. 
Prima della ripartizione il 78% di tale pro- 
duzione proveniva dall’area che costituisce 
attualmente il Pakistan orientale. La pro- 
duzione del Pakistan è ora scesa al 48% del 
totale, Questo notevole cambiamento è stato 
causato dalle politiche perseguite dall’India 
e dal Pakistan. Di fondamentale importanza 
è stata l’istituzione in Pakistan del dazio al- 
l’esportazione della juta greggia e delle re- 
strizioni alla superficie coltivabile. La sva- 
lutazione della moneta indiana nei confronti 
di quella pakistana ha probabilmente con- 
tribuito al processo, ma la susseguente defla- 
zione nel Pakistan può averne attenuato 
molto gli effetti. (v. 8.) 


(3154) EE (131) 17 
DELL’ANGELO G. G., La produzione agricola 
nell’ultimo quarantennio («Rivista di E- 
conomia Agraria », Roma, settembre 1955) 


Il combinato effetto delle modifiche inter- 
venute nelle condizioni della produzione a- 
gricola e in quelle di mercato trova una e- 
spressione sintetica negli indici di variazio- 
ne delle quantità prodotte. Rispetto al livel- 
lo medio del quadriennio 1911-14 l’agricol- 
tura italiana ha realizzato, nel quarantennio 
trascorso, un incremento del 28% ad un sag- 
gio medio annuo composto pari allo 0,59%. 
L’attuale livello si è raggiunto attraverso 
tre fasi: periodo tra i quadrienni 1911-14 
1922-25 lenta espansione con un incremento 
medio dello 0,44%; 1922-25/1936-39 l’inere- 
mento sale allo 0,59%; nell’ultimo quattordi- 
cennio la produzione aumenta con un saggio 
medio dello 0,83%. I singoli gruppi di pro- 
dotti hanno avuto una diversa dinamica, Fi- 
no al 1936-39 i gruppi più attivi erano il ce- 
realicolo e quello delle piante industriali; tre 
gruppi denunciavano una involuzione: quello 
vinicolo, quello dei prodotti zootecnici non 
alimentari e quello frutticolo. Nel dopoguer- 
ra non sono più i cereali e le piante indu- 
striali ad avere i più alti incrementi, ma i 
prodotti ortofrutticoli e sono in ripresa olio 
e vino. I prodotti animali non alimentari con- 
tiruano il loro declino (baco da seta) e sono 
deboli le produzioni di carne e bassa corte, 
mentre la produzione lattiera aumenta del 
25%. Il ritmo di espansione complessiva è 
venuto aumentando, ma occorre che tale ten- 
denza sia ulteriormente accentuata mediante 


un profondo rinnovamento delle strutture 
produttive. (I. M.) 
(3155) (PE) (0) 9 


MULIUKOV A., Un documento sull’attività 
dei monopoli petroliferi (« Vniescniaia 
Torgovlia », Moskva, settembre 1955). 


Il rapporto su «Il prezzo del petrolio nel- 
l’Europa Occidentale », recentemente pubbli- 
cato dall’OECE malgrado la resistenza dei 
monopoli americani e inglesi, è un documen- 
to che svela il vero carattere dell’attività di 
questi ultimi, quantunque sia evidente che 
gli autori del rapporto non si proposero af- 
fatto questo scopo, Le cifre del rapporto ri- 
levano quali favolosi guadagni questi mono- 
poli realizzino con lo sfruttamento delle ric- 
che risorse petrolifere dei paesi del vicino 
Oriente e con la vendita in Europa ad alti 
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prezzi del petrolio a buon mercato esportato 
da quei paesi. Queste cifre parlano chiaro. 
I pagamenti che per tasse e diritti di conces- 
sione l’« ARAMCO », nel 1952 ha fatto al 
Governo dell’Arabia Saudita sono ascesi nel 
1952 a 212 milioni di dollari. Poiché, per gli 
accordi in vigore, questi pagamenti devono 
ascendere al 50 per cento dell’utile netto, 
ottenuto con la realizzazione del petrolio e- 
stratto, significa che ]’utile della compagnia 
dev’essere stato all’incirea di 425 milioni di 
dollari. Nell’anno in questione la produzione 
complessiva di petrolio è stata di 300 barili, 
e il prezzo di vendita è stato di $ 1,75 al 
barile. Se ne deduce che l’utile netto del- 
1’« ARAMCO > è stato di $ 1,40 al barile, 
ossia del 400% del costo di produzione. Que- 
ste cifre sono, naturalmente, approssimative, 
dato il segreto con cui i monopoli circonda- 
no i dati sulla loro attività. Esiste tutta una 
serie di fonti da cui si può vedere che, in 
realtà, nella produzione e vendita del petro- 
lio del Vicino Oriente i monopoli guadagna- 
no ben di più di quanto svela il rapporto 
dell’OECE. Gli autori di questo rapporto 
cercano di spiegare questi favolosi profitti 
con i particolari vantaggi che la produzione 
petrolifera offre nel vicino Oriente in se- 
guito a certe caratteristiche dei giacimenti. 
Essi, però, non dicono come i profitti siano 
anche la conseguenza, oltre al resto, dello 
spietato sfruttamento della mano d’opera 
locale. Basti dire che solo nel 1948 i’< A- 
RAMCO » incassò dalla produzione 253 mi- 
lioni di dollari e che ne spese per la mano 
d’opera solo 7 milioni, la maggior parte dei 
quali furono intascati dagli specialisti ame- 
ricani che costituiscono il 20 per cento del 
totale dei lavoratori occupati nella sua eon- 
cessione, (MITAD 


(3156) (PE) (131) 18 

REZNIKOV L., Lotta dei monopoli per il pe- 
trolio italiano (« Vnieseniaia Torgovlia », 
Moskva, settembre 1955). 


La scoperta del petrolio sul territorio ita- 
liano ha súbito dato origine alla lotta tra i 
monopoli petroliferi. In base ai calcoli degli 
esperti della « Gulf Oil Corporation » nella 
sola Sicilia l’estrazione potrà, nel corso di 
seì anni, essere portata 4 13-14 milioni di 
tonnellate all’anno. In totale, le riserve pe- 
trolifere in Italia sono calcolate in 2 miliar- 
di di tonnellate. Si prevede che per il 1958 la 
produzione potrebbe essere portata a 10 mi- 


lioni di tonnellate, e, quindi, a superare il 
fabbisogno nazionale, che è di 6-7 milioni di 
tonnellate. Le raffinerie italiane hanno at- 
tualmente una capacità di lavorazione di 
greggio per 21 milioni di tonnellate, ma si 
conta di portarla al più presto a 28 milioni, 
In tal modo, oltre a coprire il proprio fab- 
bisogno, l’Italia esporta prodotti petroliferi 
di raffinazione. Tuttavia i guadagni da que- 
sta lavorazione vanno ai monopoli stranieri, 
il cui capitale controlla nella misura dell’80 
per cento l’industria di raffinazione italia- 
na. Dato che l’AGIP è associata alla « Bri- 
tish Petroleum Co.», anche 1’85 per cento 
del commercio dei prodotti petroliferi è in 
Italia controllato da un cartello petrolifero 
internazionale. Assicuratisi il controllo della 
raffinazione e del commercio dei prodotti pe- 
troliferi, i monopoli stranieri stanno ora lot- 
tando per assicurarsi quello dell’estrazione. 
Dei 647 mila ettari di superficie fino ad ora 
complessivamente contrattati in Sicilia, cir- 
ca 400 mila ne sono stati ufficialmente as- 
segnati a monopoli stranieri. Poichè, tutta- 
via, molte compagnie italiane operano negli 
interessi degli stranieri, è certo che di fatto 
questi si sono già assicurati una parte assai 
maggiore della superficie di ricerca e di sfrut- 
tamento. In base alle informazioni di cui fino 
ad ora si dispone, i principali protagonisti 
della lotta per l’accaparramento delle fonti 
petrolifere italiane sono i monopoli america- 
ni, con alla testa la «Gulf Oil»: ma altri 
monopoli stranieri stanno trafficando per u- 
na partecipazione quanto maggiore ai previ- 
sti vantaggi che ne deriveranno. Solo il fu- 
turo potrà svelare quali forme avrà assunto 
questa lotta per il petrolio italiano: il pre- 
sente può solo far prevedere con tutta cer- 
tezza ch’essa sarà eccezionalmente aspra. 


(M. I. A.) 


(3157) (PE) (0) 12 

La disciplina giuridica della ricerca e colti- 
vazione degli idrocarburi (« Mondo Aper- 
to», Roma, ottobre 1955). 


Quasi tutte le legislazioni riguardanti l’in- 
dustria estrattiva degli idrocarburi liquidi e 
gassosi considerano separatamente la fase di 
ricerca e quella di sfruttamento: le norme 
che regolano il passaggio da una fase all’al- 
tra rappresentano uno dei punti principali 
dell’intero regime giuridico. Generalmente, i 
permessi di ricerca sono caratterizzati da: la 
durata, l’area massima consentita per cia- 
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scuno di essi, il numero massimo di licenze 
attribuibili ad un solo ricercatore, gli impe- 
gni di lavoro e finanziari che comportano. 
I permessi sono di durata più breve nei pae- 
si che presentano strutture favorevoli e ab- 
bondanza di capitali e di iniziativa. Nella 
fase di sfruttamento, oltre alla durata della 
concessione assumono importanza maggiore 
che non in quella di ricerca gli eventuali li- 
miti territoriali per concessione e singolo con- 
cessionario, mentre un punto fondamentale 
è costituito dalle obbligazioni fiscali (royalty, 
ecc.). La durata delle concessioni varia da 
20-30 anni a 50 annì (Francia); la percen- 
tuale più frequente delle royalties è del 
12,5% (in Venezuela raggiunge normal- 
mente il 16,5%). Negli Stati Uniti la legisla- 
zione si applica solamente ai terreni di pro- 
prietà federale (che sono pari a Y. del terri- 
torio nazionale e forniscono solo il 5% della 
produzione di petrolio grezzo) mentre le aree 
di proprietà privata non sono soggette ad 
aleun vincolo giuridico. In questo paese, co- 
me in Canada, tale attività si fonda su un 
contratto d’affitto tra il proprietario del 
fondo e i’imprenditore petrolifero, In senso 
lato, si può far rientrare nel regime contrat- 
tuale il caso dei paesi del Medio Oriente, 
dove l’indystria petrolifera è esercitata dalle 
grandi compagnie internazionali in accordo 
con i governi interessati, in base alla elau- 
sola del 50%. Alcuni paesi, come Brasile, Ci- 
le, Messico e Argentina, al fine di agevolare 
lo svolgimento delle ricerche e dello sfrutta- 
mento hanno istituito un tipo di monopolio 
pubblico; questa esperienza ha dato scarsi 
risultati produttivi. (M. P.) 


(3158) EE (111) 17 

CLARK C., L’agricoltura britannica ed euro- 
pea (« Westminster Bank Review», Lon- 
don, novembre 1955). 


In un recente studio dell’ECE e della FAO 
vengono comparati i prezzi ricevuti dagli a- 
gricoltori europei. Prendendo per base i 
prezzi danesi che corrispondonò ai prezzi 
mondiali si è rilevato che nel 1952-53 i prez- 
zi britannici erano del 40-44% più alti; un 
poco più alti i prezzi italiani e finlandesi ; 
quelli svizzeri del 90% sopra il livello mon- 
diale; quelli francesi minori di quelli britan- 
nici e infine assai più bassi quelli olandesi, 
tedeschi, belgi, norvegesi, svedesi ecc. Per il 
1954-1955 il Nash ha rilevato che i prezzi 


britannici superano del 31% il livello dei 
prezzi mondiali. Ciò non è dovuto a una bas- 
sa produttività chè, anzi, questa è in Gran 
Bretagna più alta che in tutti gli altri paesi 
eccetto la Danimarca. Lo squilibrio consegue 
piuttosto al fatto che i costi sostenuti da- 
gli agricoltori britannici, che non siano la- 
voro e fitti, sono a un livello eccessivo. Ciò 
è per le sementi, le provviste e i materiali 
provenienti dall’industria. Per es. facendo il 
confronto con la Svezia si rileva che l’agri- 
coltore svedese ha avuto un reddito netto 
molto più alto di quello britannico con una 
minore produzione lorda e nello stesso tem- 
po ha sostenuto costi molto più bassi e mi- 
nori acquisti di mangìme e provviste. (I. M.) 


(3159) EE (0) 17 
Un accordo internazionale sul riso? (« The 
Statist », London, 3 dicembre 1955). 


Un anno fa uno speciale Comitato della 
FAO si riùnì a Rangoon per studiare il 
commercio internazionale del riso e l’even- 
tualità di dannose fluttuazioni in tale com- 
mercio. Il rapporto del Comitato, recente- 
mente pubblicato, prende in considerazione 
i termini degli accordi sul grano e sullo 
zucchero per esaminare l’eventualità di ap- 
plicazione al riso. Il rapporto rinuncia a pro- 
nunciarsi sulla desiderabilità di uno schema 
di regolamentazione però fa delle raccoman- 
dazioni che se attuate introdurranno ele- 
menti decisivi di controllo. Pochi tra coloro 
che studieranno i dati presentati dal rap- 
porto saranno indotti a ritenere l’accordo ne- 
cessario e, se necessario, possibile. Il timo- 
re di dannosi surplus non ha consistenza da- 
to l’aumento continuo nel consumo del riso, 
tuttavia data la piccola entità di riso che 
entra nel commercio internazionale (meno 
del 5% della produzione) una variazione an- 
che minima delle quantità portate sul mer- 
cato internazionale produce delle fluttuazioni 
dannose. Perciò, senza la partecipazione della 
Cina comunista l’accordo avrebbe poca effica- 
cia. Il rapporto conclude che i paesi esporta- 
tori dovrebbero sopratutto seguire una coor- 
dinata politica di stock nazionale e dovreb- 
bero accordarsi a non vendere quantità ap- 
prezzabili di questo stock senza consultare 
un gruppo intergovernativo. I paesi impor- 
tatori, a loro volta, dovrebbero impegnarsi a 
importare ogni anno un quantitativo non in- 
feriore all’80% dell’anno precedente. 


(I. M.) 
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(3160) EE (116) 17 

CLAPAREDE E., Il difficile problema della viti- 
coltura francese (« L’Economie », Paris, 
1 e 8 dicembre 1955). 


Dall’inizio di questo secolo la viticoltura 
in Francia ha già superato due crisi; attual- 
mente sta attraversandone una terza. Il de- 
cennio 1940-49 fu particolarmente difficile: 
durante la guerra, ovunque, ma specialmente 
nel Sud, la produzione diminuì sensibilmente 
per l’insufficienza dei mezzi di sfruttamento 
(distruzioni, scarsità di mano d’opera e di 
concimi, siccità, ete.); nel dopoguerra vi fu 
una forte ripresa e nel 1950 la produzione 
raggiunse 75 milioni di ettolitri, superando 
di ben 20 milioni la cifra dell’anno prece- 
dente. Ciò determinò un grave squilibrio. Nel 
1953 il governo decise di dare un orienta- 
mento preciso all’economia vinicola. Ma 
l’apposito decreto, emanato il 30 settembre, 
non ha dato, fino ad oggi, risultati soddisfa- 
centi, benchè contenga eccellenti disposizioni. 
La seconda parte, particolarmente interes- 
sante, propone di indirizzare la viticoltura 
francese ad una produzione di qualità. La 
riuscita di questo programma dipende sopra- 
tutto dalla rigorosa applicazione delle misu- 
re legislative esistenti. (M. P.) 


(3161) EE (216) 46 
Il petrolio crea nuovi mercati (« L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 8 dicembre 1955). 


Attorno ai «quattro grandi » del petrolio 
medio-orientale, Kuweit, Arabia Saudita, I- 
rak e Iran, stanno sorgendo sulle rive del 
Golfo Persico nuovi piccoli mercati sui quali 
si accentra l’attenzione del mondo. Essi so- 
no, oltre lo Yemen (che ha recentemente ac- 
cordato ad una compagnia americana estesi 
diritti di ricerca e sfruttamento), gli emirati 
di Bahrein e di Katar e quelli che formano 
il « Trucial Oman ». In tali paesi non esisto- 
no restrizioni alle importazioni e il mercato 
delle divise è completamente libero. Fino ad 
oggi, il loro principale fornitore è stata la 
Gran Bretagna; recentemente, il Giappone e 
l’India hanno allacciato con essi importanti 
relazioni commerciali. Il mercato di Behrein, 
presso il quale si riforniscono diversi paesi 
vicini, richiede sopratutto prodotti tessili, u- 
tensili da cucina, macchine, automobili, ma- 
teriali da costruzione, manufatti di metallo, 
prodotti farmaceutici, pompe e materiali e- 
lettrici; circa il 40% delle merci importate 
è riesportato. Dubai è il centro commerciale 


di tutto l’Oman; le merci che ivi affluiseo- 
no vengono avviate per via terrestre agli altri 
emirati e per via marittima in India e nel 
Pakistan. In queste regioni, pressochè scono- 
sciute, il potere d’acquisto sta aumentando 
in misura quasi proporzionale all’impiego 
sempre maggiore del petrolio nel mondo. Al 
problema si stanno vivamente interessando 
la Germania e il Giappone. (M, P.) 


EE (136) 17 

RIDRUEJO L., Applicazione alla agricoltura 

della scienza e tecnica agraria («El Eco- 
nomista », Madrid, 10 dicembre 1955). 


Il lavoro realizzato in Spagna per la di- 
vulgazione delle conoscenze sciemtifiche e 
tecniche fra gli agricoltori è meritorio, ma 
insufficiente per l’insufficienza dei mezzi di- 
sponibili. Uno dei postulati essenziali della 
divulgazione esige che il tecnico agrario ad 
essa preposto risieda stabilmente nella regio- 
ne in cui deve operare in intimo contatto con 
gli agricoltori. Si calcola che la spesa neces- 
saria per il funzionamento di un Servicio de 
Aplicaciones Agrarias per tutte le provincie 
ascenda a circa 100 milioni di pesetas al- 
l’anno. Tale cifra dovrebbe venir aumentata 
in seguito con l’apporto degli stessi agricol- 
tori. L'organizzazione del Servizio dovrebbe 
limitarsi ad un gruppo ridotto di provincie 
maggiormente attrezzate, L’esperienza sug- 
gerirà poi il ritmo di estensione del Servizio 
alle altre provincie. (V. S.) 


(3163) EE (111) 46 
National Coal Board 1955 (« L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 14 dicembre 1955). 


Il bilancio 1955 del National Coal Board 
sarà piuttosto mediocre e la produzione, in 
base a quanto previsto, farà registrare una 
diminuzione di oltre 2 milioni di long tons 
rispetto al' 1954, Nel 1956 la Gran Bretagna 
cesserà di essere un paese nettamente espor- 
tatore di carbone. Alla prima riunione del 
Comitato del Carbone, istituito dal Consiglio 
d’associazione fra Gran Bretagna e CECA, 
i rappresentanti inglesi hanno respinto la 
proposta di rallentare la riduzione delle con- 
segne di carbone ai paesi del continente e 
quella di creare un bilancio comune per l’ac- 
quisto del carbone americano; hanno, invece, 
aeconsentito a differire di qualche mese la 
importazione di 100.000 tonnellate di carbo- 
ne, già acquistato in Europa, che doveva es- 
sere consegnato entro il primo semestre del 
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1956. Nel complesso la situazione desta in 
Gran Bretagna qualche preoccupazione. Se- 
condo la British Coal Exporters Federation, 
il governo dovrebbe autorizzare il NCB a 
stabilire i prezzi del carbone su una base 
commerciale, lasciare gli acquirenti inglesi 
liberi di scegliere fra combustibili nazionali 
ed esteri e, infine, sciogliere il NCB dalla 
responsabilità di sovvenzionare e ripartire le 
importazioni di carbone: in sostanza, far sì 
che la Gran Bretagna partecipi pienamente, 
come molte altre nazioni, agli scambi inter- 
nazionali di carbone, sia come importatrice 
che come esportatrice. (M. P.) 


(3164) EE (415) 17 

Ancora in esame i problemi agricoli statuni- 
tensi («The Econemist», London, 17 di- 
cembre 1955). 


La politica agricola è un difficile proble- 
ma che il partito repubblicano cercherà di 
risolvere nell’ultima sessione del Congresso. 
La situazione degli agricoltori è sintetizzata 
dalle seguenti cifre: rispetto aila media del 
1947-49 i prezzi ricevuti sono stati quest ’an- 
no inferiori del 7%, mentre i prezzi pagati 
per gli «inputs» sono stati superiori del 
12%. I 4,8 milioni di fattorie possono essere 
divisi in quattro grandi gruppi: esistono 
100.000 grandi fattorie condotte da ricchi 
proprietari, 1,7 milioni di fattorie tenute co- 
me residenza e quasi-svago e infine 1 milione 
di piccolissime fattorie assai povere. Queste 
tre categorie non costituiscono la classe a- 
gricola tipica che comprende invece i 2 mi- 
lioni di fattorie che forniscono il 60% della 
produzione nazionale, Il vero problema agri- 
colo è quello di rafforzare questa categoria. 
L’attuale sistema di sostegno ai prezzi è ri- 
conosciuto dannoso poichè incoraggia lo 
sfruttamento delle terre marginali senza ri- 
guardo alla qualità. I nuovi progetti hanno 
due caratteristiche: quella di cercare di in- 
vogliare gli agricoltori a coltivazioni che ri- 
costituiscano il terreno (allo scopo il Gover- 
no dovrebbe anche affittare gli appezzamen- 
ti per tenerli a riposo un certo periodo); se- 
condariamente i piani a lungo andare do- 
vrebbero tenere presente il fatto che aumen- 
ta la popolazione e il suo tenore di vita e 
quindi che vi sarà maggiore domanda per i 


prodotti animali e minore per i cereali. 
(I. M.) 


TIT. - PROBLEMI DELL' INDUSTRIA. 


(3165) EE 10 

Borum E. A., L’impulso dell’energia elettri- 
ca («The Economic Record », Melbourne, 
maggio 1955). 


La crescente utilizzazione dell elettricitá 
ha segnato progresso e benefici: 1) nel prov- 
vedere una soluzione a molti problemi socia- 
li, economici è tecnici prodotti dalla rivolu- 
zione industriale e dall’uso della macchina a 
vapore; 2) nel far funzionare numerosi tipi 
di impianti che hanno sostituito il lavoro 
manuale; 3) nei suoi servizi in vari altri set- 
tori, specialmente nel riscaldamento, nella re- 
frigerazione e nell’illuminazione. L’aumento 
del consumo di energia elettrica è stato un 
potente aiuto nell’aumento della produttivi- 
tà in forma di maggior prodotto reale per 
uomo ora. Una caratteristica dell’elettricità 
a tale riguardo è che essa agisce in varie 
forme attraverso quasi tutti i fattori, psico- 
logici e reali, che influenzano il tasso di pro- 
gresso e il livello della produttività, Per que- 
ste ragioni il pensiero moderno cerca vieppiù 
le vie per eseguire nuovi compiti mediante 
l’elettricità. (I. M.) 


(3166) EE (358) 17 

KrocH D. C., Aspetti economici dell’indu- 
stria del Karakul nell’Africa sud-occiden- 
tale (« South African Journal of Econo- 
mics », Johannesburg, giugno 1955). 


I tentativi di impiantare nell’Africa sud- 
occidentale forme diverse di produzioni de- 
rivate dall’agricoltura non hanno avuto suc- 
cesso per contrarie condizioni naturali. L’in- 
troduzione dell’allevamento del Karakul in 
forma intensiva ha procurato non solo la più 
importante forma di attività economica, ma 
anche una fonte sufficientemente stabile di 
reddito. L’allevamento del Karakul si è di- 
mostrato preferibile, sotto tutti i punti di 
vista, a quello di altri tipi di ovini e il mer- 
cato delle sue pelli si è dimostrato, attraver- 
so periodi di crisi, come il più stabile e resi- 
stente. E’ quindi evidente la parte avuta da 
tale attività nello sviluppo economico del 
paese se si tiene presente che questo era solo 
fondato sul reddito oscillante delle miniere 
di diamanti sostenute con i prestiti dell’U- 
nione Sud Africana. Per garantire il futuro 
di questa industria dovranno prendersì mi- 
sure: per controllare il mercato delle pelli ed 
eliminare le sue fluttuazioni di breve e lun- 
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go periodo; per neutralizzare gli effetti con- 
trari del fenomenale aumento della produ- 
zione di pelli; per ovviare alla carenza di 
mano d’opera attratta da altre forme d’at- 
tività. (I. M.) 


(3167) EE (353) 17 
HaviLanp W. E., L’aumento dell’industria 
africana del tabacco e i problemi della sua 
produzione («South African -Tournal of 
Economics », Johannesburg, giugno 1955). 


La produzione totale di tabacco nel Nya- 
saland ha raggiunto negli anni più recenti 
circa i 29 milioni di libbre rispetto alle 5.500 
libbre del 1900. A questa produzione parte- 
cipano prevalentemente i coltivatori indige- 
ni, dopo il declino della coltivazione condot- 
ta da europei. Gli indigeni coltivano il ta- 
bacco o come affittuari di fondi appartenen- 
ti a europei o come membri del Trust Land 
Tobacco. {1 miglioramento della qualità del 
tabacco africano è stato considerato un pro- 
blema cronico cui nè l’introduzione della re- 
gistrazione dei coltivatori nè il sistema di 
vendite mediante asta sembrava trovare so- 
luzione, Nel 1950-51 è stato però introdotto 
un sistema di registrazione che ha eliminato 
i coltivatori meno efficienti. Ora i coltiva- 
tori sanno come dovrebbe essere coltivato il 
loro tabacco scuro e i supervisori ufficiali 
intendono garantire misure di miglioramen- 
to. Tuttavia l’aspetto commerciale è peggio- 
rato negli anni più recenti. Il mercato è va- 
sto, ma è in via di sviluppo. A lungo anda- 
re, con l’aumento dei redditi, la domanda si 
sposterà verso tabacco più chiaro e di qua- 
lità superiore. Si deve sperare che i coltiva- 
tori africani siano allora in grado di pro- 
durre tabacco chiaro per sigarette. (I. M.) 


(3168) EE (161) 20 

GURIEVITC M., Per un miglioramento radi- 
cale del settore delle costruzioni («Pravda» 
Moskva, 7 settembre 1955), 


CC del PC e Consiglio dei Ministri del- 
1’URSS hanno emanato la disposizione «sul- 
le misure per l’ulteriore industrializzazione, 
il miglioramento qualitativo e la diminuzio- 
ne dei costi delle costruzioni ». Si rileva in 
essa come ai grandi risultati raggiunti cor- 
rispondano ancora in questo settore man- 
chevolezze anche maggiori. Molti ministeri 
ed organizzazioni non attuano i piani statali 
relativi ai grandi lavori, non rispettano i 
termini prestabiliti per la consegna di stabi- 


limenti industriali, di case d’abitazione e di 
edifici pubblici. Si rileva che la condizione 
imprescindibile per un miglioramento radi- 
cale del settore di costruzione è il continuo 
progresso della meccanizzazione e l’ulterio- 
re industrializzazione delle costruzioni. Con 
lo sviluppo della produzione e dell’impiego 
di blocchi e di pezzi prefabbricati si dovran- 
no sradicare i metodi primitivi ancora adot- 
tati in questo settore. I cantieri dovranno 
trasformarsi in officine di montaggio. Solo 
l’impiego su vasta scala di parti prefabbri- 
cate, specie di calcestruzzo, unito ad una 
meccanizzazione complessa dei lavori potrà 
portare all’incremento della produttività e 
alla diminuzione del costo delle costruzioni. 
E? stato pertanto approvato un piano di po- 
tenziamento del pareo di macchine e di mec- 
canismi e di un più razionale sfruttamento 
di quello già disponibile, in modo da porta- 
re per il 1957 il livello di meccanizzazione 
dei lavori di sterro al 90 per cento, e rispet- 
tivamente al 95 e 75 quelli per il montaggio 
dei blocchi prefabbricati di cemento armato 
e d’acciaio, e di carico e scarico. La dispo- 
sizione prevede pure una serie di importanti 
misure dirette all’ingrandimento ed alla spe- 
cializzazione delle organizzazioni di costru- 
zione e di monfaggio; alla eliminazione della 
bassa qualità dei lavori, specialmente di quel- 
li di rifinitura degli edifici; alla semplifica- 
zione ed unificazione del sistema dei paga- 
menti per il lavoro compiuto; ad assicurare, 
infine, a tutti i lavoratori del settore di co- 
struzione migliori condizioni sia di vita che 
di istruzione. Per lo studio dei principali 
problemi scientifici della sfera edilizia e per 
il coordinamento dei lavori scientifici ese- 
guiti dagli istituti superiori d’architettura 
viene istituita, presso il Comitato di Stato 
del Consiglio dei Ministri per i problemi del 
settore di costruzione, la Accademia di co- 
struzione e di architettura dell’URSS. 

(M. I. A.) 


(3169) EE (161) 20 

Por fine agli eccessi nella progettazione e 
nelle costruzioni (« Pravda», Moskva, 11 
novembre 1955). 


Nel congresso dei costruttori sovietici te- 
nutosi l’anno scorso erano stati definiti i 
principali compiti in merito all’ulteriore in- 
dustrializzazione delle costruzioni, al massi- 
mo impiego di parti prefabbricate, all’ado- 
zione d’una progettazione standardizzata. 
Molte critiche erano state allora mosse contro 
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lo sciupio di mezzi causato dal vezzo delle su- 
perfluità decorative cui indulgono gli archi- 
tetti sovietici a spese specialmente d’una e- 
dilizia che, a tutto danno dei lavoratori, ha 
nel corso di questi ultimi anni perduto mi- 
lioni di metri quadrati di superficie abita- 
bile. Il perdurare, cionondimeno, di questa 
prassi antieconomica ha ora indotto il CC 
del PC dell’URSS a emanare una disposizio- 
ne che fissa le linee generali dello sviluppo 
di questo settore e rappresenta un risoluto 
programma dell’attività degli architetti, dei 
progettatori e dei costruttori sovietici. Nella 
disposizione in questione aspramente viene 
criticato l’operare di quanti, in questo set- 
tore, hanno perduto il senso della responsa- 
bilità davanti al popolo per l’incarico loro 
affidato. La colpa principale dei gravi di- 
fetti e degli snaturamenti architettonici che 
caratterizzano l’edilizia sovietica di questa e- 
poca viene attribuita all’ex Accademia di 
architettura dell’URSS, che ha prevalente- 
mente orientato gli architetti alla soluzione 
degli aspetti esteriori dell’architettura a de- 
trimento della razionalità tecnica, dell’econo- 
micità e dello sfruttamento degli edifici. In 
molti suoi lavori quest’Accademia si rivelò 
propugnatrice d’una concezione unilaterale 
ed estetizzante dell’architettura, esagerò e 
snaturò la funzione del retaggio classico, i- 
noculò nei suoi confronti un atteggiamento 
succube. Gran parte della responsabilità per 
il divario tra l’architettura e gli obiettivi 
pratici del settore delle costruzioni ricade 
pure sull’Unione degli architetti sovietici 
dell’URSS, La disposizione, pertanto, del CC 
contempla una serie di importanti misure ur- 
genti, la cui realizzazione contribuirà ad una 
potente espansione dell’industria di costru- 
zione. L’obiettivo indicato è quello di una 
trasformazione radicale del funzionamento 
dei settori di progettazione e di edificazio- 
ne, del più ampio impiego di progetti stan- 
dardizzati, di una più coraggiosa assimila- 
zione della migliore esperienza anche estera 
in questo campo, di una lotta senza quartiere 
contro tutte le manifestazioni di formalismo 
in architettura e contro tutti gli eccessi e le 
superfluità nella progettazione e nell’edifi- 
cazione. (M. I. A.) 


(3170) FE (111) 20 
I sussidi alle case di abitazione (« Barclays 
Bank Review », London, novembre 1955). 


Il Governo britannico ha annunciato, tra- 
mite il Ministero delle Abitazioni e del Go- 


verno Locale, di abolire i sussidi sulle case 
costruite per necessità generali. I sussidi fu- 
rono introdotti nel 1919 come strumento di 
applicazione temporanea per dare impulso 
alla costruzione d’abitazioni in un periodo 
in cui i costi erano elevati e quindi i fitti 
economici avrebbero dovuto essere superiori 
alle possibilità degli affittuari. Contempora- 
neamente le autorità locali erano tenute a 
provvedere le abitazioni necessarie nei loro 
distretti. Una successiva legge del 1930 in- 
coraggiava le autorità locali a praticare af- 
fitti più bassi del giusto, ma commisurati 
alle possibilità degli affittuari. In compenso 
le autorità locali ricevevano un sussidio per 
ogni persona installata nelle nuove case. La 
legge ebbe successo e diede impulso alla bo- 
nifica degli «slums» (quartieri antiigenici). 
Nel 1945 vi era nuovamente necessità di 
nuove case, ma la situazione economica degli 
affittuari delle «council houses» (case co- 
struite con l’intervento delle autorità locali 
e date a basso fitto) è mclto migliorata. 
Pertanto se le autorità locali sussidieranno 
soltanto quegli affittuari che non possono 
pagare un fitto economico e nella misura 
della loro necessità, non vi è ragione perchè 
esse non possano costruire nuove case senza 
l’assistenza del Governo. Inoltre il Governo 
intende mantenere il sussidio per quelle case 
costruite in funzione dei piani di bonifica 
degli « slums » e aumentare da Lst. 2 a Lst. 
24 il sussidio a ciascuna delle « council hou- 
ses» costruite dalle autorità delle città nuove. 

(I. M.) 


(3171) EE 9 
Il risveglio dello stagno («L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 2 e 3 dicembre 1955). 


La produzione di concentrati di stagno in 
Europa è di circa 1/40 della produzione mon- 
diale; tuttavia le fonderie europee, con la la- 
vorazione del minerale e dei concentrati 
d’importazione, forniscono una quantità di 
metallo superiore al consumo internu, per cui 
si crea un certo margine esportabile. La pro- 
duzione dei territori d’oltremare apparte- 
nenti ai paesi dell’OECE - Nigeria, Malesia 
e Congo - rappresenta la metà circa di quella 
mondiale; le fonderie locali forniscono circa 
1/3 della produzione totale di metallo. In 
questo dopoguerra, lo stagno non ha avuto 
il successo degli altri metalli non-ferrosi. 
Nel Sud-Est asiatico, (le ostilità avevano 
fatto scendere la produzione alla metà di 
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quella prebellica. Nel 1948-49 la situazione 
cominciò a migliorare, ma soltanto nel 1953- 
1954 fu superato il livello prebellico. Negli 
ultimi due anni si è registrato un aumento 
della domanda di stagno; tale tendenza, eol- 
legata a quella di una certa diminuzione 
della produzione, può dar luogo a serie 
preoccupazioni. Questa evoluzione, tuttavia, 
condurrà ad una perequazione normale dei 
corsi e, quindi, ad un’estensione dei margini 
di profitto nelle imprese che avranno potuto 
mantenere la loro produzione al livello richie- 
sto dalle circostanze. (M, P.) 


IV. - PROBLEMI DEI, COMMERCIO INTERNO - 
Prpzzi - CONSUMO. 


(3172) EE (412) 17 

BRISEBOIS G., I problemi del mercato cana- 
dese del grano («L’Actualité Economique», 
Montréal, luglio-settembre 1955). 


Il Canadà, dopo aver dominato per anni 
il commercio mondiale del grano, si tro- 
va oggi a dover affrontare la forte con- 
correnza degli Stati Uniti. Il problema prin- 
cipale riguarda i surplus, accumulatisi in 
questi ultimi anni a ritmo accelerato. Pa- 
recchie sono le soluzioni suggerite per ov- 
viare a tale squilibrio; la migliore appare 
quella di acquisire il maggior numero possi- 
bile di nuovi clienti sfruttando, in pari 
tempo, al massimo gli sbocchi preesistenti. 
Fra le nuove aree di smercio è da conside- 
rare l’Asia; in particolare, il Giappone, 
l’India, il Pakistan, Ceylon, Singapore, la 
Malesia, Borneo, la Birmania e l’Indocina. 
Questi paesi, all’infuori del Giappone, rien- 
trano nel programma di aiuti del Piano Co- 
lombo, La guerra e i turbamenti atmosferici 
avevano distrutto le piantagioni di riso, per 
cui fu necessario ricorrere al grano prove- 
niente dall’estero. L’unica difficoltà deri- 
vava dal fatto che l’alimentazione in tali 
paesi è essenzialmente basata sul riso; non 
basta donare loro il grano; è necessario abi- 
tuarli a questo prodotto. Per superare l’o- 
stacolo, il prezzo di vendita deve essere in- 
feriore a quello del riso poichè, a parità di 
prezzo, la popolazione sceglierebbe il suo a- 
limento tradizionale. Sostanzialmente la si- 
tuazione del Canadà non desta, al momento 
attuale, soverchie preoccupazioni. Le previ- 
sioni per il futuro sono favorevoli. Lo sfrut- 
tamento razionale dei territori delle Praterie 
e una attiva politica a favore del ritorno al 


mercato libero sono gli obiettivi principali 
del governo canadese, (M. P.) 
(3173) EE (164) 55 


LAURILA E. H., I fattori che influenzano le 
variazioni dei salari e dei prezzi (« Kan- 
sallis - Osake - Pankki Economie Review», 
Helsinki, 3-1955). 


Le fluttuazioni dei prezzi dei generi di 
consumo sono principalmente dovute: 1) al 
volume di lavoro richiesto per la produzione 
dei beni di consumo e al suo costo, ossia il 
livello dei salari; 2) alla quantità e al prezzo 
dei beni d’importazione; 3) ai mutamenti 
degli effetti delle impaste indirette. Dal 
1951 al 1954 il reddito nazionale -reale in 
Finlandia è aumentato del 10% e i salari 
del 9%; se il livello di questi ultimi fosse 
stato elevato proporzionalmente all’aumento 
della produttività, la ‘percentuale sarebbe 
stata del 5%. In effetti, l’indice del costo 
della vita (media annuale) è salito nello 
stesso periodo proprio del 4%. E” probabile 
che il costo della vita continui la sua ascesa 
se non saranno prese opportune misure di 
politica dei prezzi. In base alle previsioni, 
il livello dei salari dovrebbe salire, dal 1954 
al 1955, del 6%; di conseguenza, l’aumento 
medio dei salari reali sarà pure del 6%. 
Tale aumento è da ritenersi favorevole per 
la classe dei salariati, se si considera che nel 
1954 è stato limitato al 3%. (M. P.) 


(3174) (PE) (121) 47 
Il problema salari-prezzi (« Wirtschafts- 
dienst », Hamburg, settembre 1955). 


Nella vita dell’impresa privata i periodi 
di prosperita sono facilmente accompagnati 
da tendenze inflazionistiche. L’opportunita 
di acerescere agevolmente il capitale e le ri- 
serve, e l’opportunità di migliorare le con- 
dizioni di lavoro competono fra di loro; da 
cid deriva un aumento dei redditi nominali 
e dei prezzi. Al termine della fase di espan- 
sione, protrattasi per anni senza interru- 
zione, l’economia della Repubblica Federale 
richiede oggi un severo controllo del movi- 
mento dei prezzi e dei salari al fine di impe- 
dire che una deformazione della eompagine 
economica e sociale pregiudichi l’attuale si- 
tuazione favorevole. Disponendo di impor- 
tanti strumenti di politica anti-ciclica che, 
conformandosi al modello di un mercato li- 
bero, possono frenare le forze autodistrut- 
tive dell’automatismo liberale, il governo 


Regesti emerografici 


187 


federale dovrá adottare le misure atte a 
ereare un clima sociale che garantisca la sta- 
bilità dell’attuale benessere. (M. P.) 


(3175) EE (415) 17 

Il cotone e la politica americana di sostegno 
dei prezzi (« L’Echo de la Bourse », Bru- 
xelles, 7 dicembre 1955). 


Allo scopo di favorire la riduzione degli 
stocks di cotone o, quanto meno, di impedire 
un loro ulteriore aumento, le autorità statu- 
nitensi, non senza suscitare vive recrimina- 
zioni da parte dei piantatori, hanno imposto 
_per le annate 1954-55 e 1955-56 la limita- 
zione delle aree coltivate a cotone. In realtà, 
negli ultimi cinque anni, sia le condizioni 
atmosferiche straordinariamente favorevoli, 
sia la modernizzazione e razionalizzazione 
dei metodi di cultura hanno determinato un 
graduale aumento, tuttora in corso, del ren- 
dimento unitario medio del raccolto coto- 
niero; di conseguenza, la diminuzione delle 
riserve è stata lieve. Sostanzialmente, però, 
la consistenza degli stocks non costituisce un 
serio pericolo; nel periodo 1934-35/1942-43 
la media annuale fu di 10 milioni di balle, 
contro 11,1 milioni al 1° agosto 1955. Il 
principale svantaggio derivante dalla poli- 
tica americana di sostegno dei prezzi del co- 
tone consiste nell’aver incoraggiato i pian- 
tatori stranieri ad accrescere la loro produ- 
zione. La produzione cotoniera «non ameri- 
cana » è passata dal 46% del totale mon- 
diale, nel 1949-50, al 62% nel 1954-55 e non 
è escluso che nei prossimi anni possa salire 
ancora del 10-15%. E’ assai probabile che 
gli Stati Uniti liquidino una certa quantità 
di cotone attraverso l’esportazione, ad un 
prezzo inferiore a quello interno; tale ini- 
ziativa, però, non sarà che un rimedio pas- 
seggero. Se il livello dei prezzi di sostegno 
non verrà abbassato, gli americani saranno 
costretti a ricorrere ad un sistema perma- 
nente di doppi prezzi: un prezzo interno e- 
levato, sfuggente virtualmente alla legge di 
mercato e un prezzo di esportazione assai 
più basso, influenzato da elementi politici. 


(M. P.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI - 
Borse. 

(3176) (PE) (0) 4 


HEILPERIN M. A., Tassi di cambio fissi e or- 
dinamento internazionale (« Moneta e cere- 
dito », Roma, 3° trimestre 1955). 


Schematizzati al massimo, i due «ingre- 
dienti » basilari di una politica economica 
nazionale orientata in senso internazionali- 
stico sono: evitare di perdere il passo ri- 
spetto agli altri paesi, indulgendo troppo 
all’inflazione interna, ed adottare i neces- 
sari correttivi sul piano interno per fron- 
teggiare mutamenti esterni. Secondo i soste- 
nitori, i cambi flessibili (o fluttuanti) a- 
vrebbero il grande pregio di consentire ad 
un paese di perseguire una politica mone- 
taria, finanziaria ed economica, senza preoc- 
cupazioni per l’equilibrio della bilancia dei 
pagamenti. In frequenti casi, però, misure 
finanziarie interne possono riuscire a rista- 
bilire l’equilibrio senza che sia necessario ri- 
correre a variazioni nei tassi di cambio o a 
severi processi contrattivi sul piano interno. 
L’obiezione fondamentale che si può muo- 
vere ai sostenitori dei cambi flessibili senza 
limitazione alcuna, è che essi trascurano di 
tenere nel dovuto conto le cause degli squili- 
bri della bilancia dei pagamenti. «Squilibri 
fondamentali » possono insorgere e di fatto 
insorgono. Spesso, peraltro, possono essere 
evitati: se e quando sì riesce a controllare 
un’incipiente inflazione; se e quando gli ag- 
giustamenti ai mutamenti esterni sono effi- 
caci e tempestivi. In effetti, nulla incoraggia 
la rapida adozione di correttivi interni più 
di un deflusso di riserve in regime di cambi 
fissi, anche se ciò implica la condizione che 
le autorità monetarie abbiano una « menta- 
lità internazionale » e facciano ogni sforzo 
per mantenere l’equilibrio esterno, impie- 
gando tutti gli strumenti a disposizione. 

(M. P.) 


(3177) EE (415) 54 

Il problema delle riserve degli Stati Uniti 
e il prezzo dell’oro (« The Statist », Lon- 
don, 1 ottobre 1955). 


All’ultima riunione annuale del Fondo Mo- 
netario Internazionale a Istanbul, il Sud A- 
frica ha ribadito la questione del prezzo del- 
l'oro. A favore della tesi del rialzo, però, 
l’Unione ha oggi ragioni assai meno valide 
di quelle addotte nell’immediato dopoguer- 
ra; infatti, in quest’ultima decade, le sue 
produzioni di oro e di uranio sono sensibil- 
mente aumentate cosicchè essa non può più 
sostenere che la tendenza al declino del po- 
tere d’acquisto dell’oro incida sfavorevol- 
mente sulla consistenza delle sue entrate in 
valuta estera. Un nuovo fattore, tuttavia, po- 
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trebbe indurre gli Stati Uniti a mutare il 
proprio rigido atteggiamento: il graduale 
peggioramento della posizione del paese per 
quanto riguarda i conti esteri a breve termi- 
ne. Il procedimento americano di estendere 
gli aiuti per la difesa e gli investimenti a 
lungo termine nei paesi sottosviluppati ha 
determinato un deficit nel settore dei paga- 
menti che ha avuto il duplice effetto di ri- 
durre le riserve auree e di aumentare le di- 
sponibilità straniere presso le banche ameri- 
cane. Anche se è prevista la riduzione dei 
«defense aids» per i paesi dell’Europa, il co- 
sto del programma non muterà, poichè è in 
crescente aumento l’assistenza ai paesi asia- 
tici. Attualmente la riserva aurea degli Stati 
Uniti è pari a circa $ 21,7 miliardi (inferiore 
di circa 3 miliardi al livello del 1949) e i 
saldi creditori sono scesi a $ 11,8 miliardi ri- 
ducendosi di oltre un terzo rispetto al 1949. 

(M. P.) 


(3178) (PE) (0) 4 
La sterlina dopo Istanbul (« The Banker », 
London, ottobre 1955). 


Dalla riunione di Istanbul del F.M.I. non 
è risultata alcuna grande decisione sul fron- 
te monetario internazionale. Tuttavia dai di- 
scorsi, dalle conferenze stampa, dai rapporti 
del F.M.I. sono venute in luce alcune impor- 
tanti indicazioni della politica che deve se- 
guirsi in questa materia da parte dei paesi 
guida. Per quanto concerne la sterlina sono 
stati ribaditi quelli che devono considerarsi i 
« pre-requisiti » alla sua piena convertibilità. 
Dal punto di vista interno, secondo le parole 
di Mr. Butler, la Gran Bretagna «deve pri- 
ma affrontare l’arduo processo di rafforza- 
mento della sua posizione interna e concor- 
renziale ». Dal punto di vista esterno deve 
aversi l’adeguatezza delle riserve esterne e 
la garanzia di un sufficiente flusso di dol- 
lari verso il resto del mondo attraverso il 
mantenimento da parte degli S.U. della poli- 
tica del buon creditore. L’adeguamento del- 
le riserve è stato discusso sia riguardo al con- 
tributo che dovrebbe essere dato dal F.M.I,, 
sia riguardo all’assistenza che potrebbe es- 
sere fornita da un aumento del prezzo del- 
l’oro. Altra fondamentale condizione è la ga- 
ranzia contro una politica commerciale sta- 
tunitense di tendenza protezionista, quale è 
stata seguita negli anni più recenti. (1. M.) 


VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 


(3179) EE (161) 9 

KIERCZYNSKI T., Problemi della teoria del 
bilancio nello stato socialista (« Ekono- 
mista », Warszawa, n. 2, 1955), 


Le finanze appartengono ai rapporti di di- 
stribuzione. Esse sono la forma, o modo, mo- 
netario di ripartizione del prodotto sociale. 
Nella società socialista è necessaria l’esisten- 
za di fondi monetari statali centralizzati 
(mezzi di bilancio e crediti). Il bilancio so- 
cialista è una categoria economica obietti- 
vamente condizionata, ed esso può venir de- 
finito come il fondo centralizzato delle ri- 
sorse monetarie destinato ad assicurare il 
soddisfacimento delle fondamentali necessità 
della società socialista, accumulato secondo 
un piano e distribuito dallo Stato mediante 
le assegnazioni. Il ruolo del bilancio socia- 
lista nella riproduzione sociale è determina- 
to dalla legge economica fondamentale del 
socialismo e dal suo corollario, la legge del- 
lo sviluppo pianificato proporzionale, ed è 
strettamente collegato con il carattere dell’ac- 
cumulazione e della ripartizione dei mezzi del 
bilancio. Le forme organizzativo-legali che lo 
Stato crea per l’accumulazione e la distribu- 
zione dei mezzi del bilancio costituiscono ciò 
che può esser definito come il sistema del bi- 
lancio, e il complesso delle direttive ema- 
nate dallo Stato in merito all’accumulazio- 
ne di questi mezzi formano il piano, che 
può esser definito bilancio dello Stato e che 
di fatto non è che una parte del piano eco- 
nomico nazionale. Queste tre nozioni: bi- 
lancio come categoria economica obiettiva, 
sistema del bilancio, e bilancio come piano, 
sona caratterizzate da una interindipendenza 
logica essenziale, la cui comprensione è indi- 
spensabile ai fini di un giusto orientamento 


sulle finanze sovietiche. (M. I. A.) 
(3180) EE (116) 9 
L’imposta può procurare nuove risorse? 


(«L’Economie », Paris, 27 ottobre 1955). 


Gli avvenimenti nord-africani richiedono 
al governo francese un ulteriore sforzo finan- 
ziario. Se il governo non ritiene opportuno 
lanciare un prestito ci si chiede se non farà 
nuovamente ricorso all’imposizione fiscale. 
In questo settore le possibilità sono assai li- 
mitate. L’aumento dell’imposta sul reddito 
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delle persone, che ha avuto qualche riduzio- 
ne la primavera scorsa, appare impossibile, 
altrettanto dicasi per l’imposta sul reddito 
delle società la cui aliquota è stata già por- 
tata dal 36 al 38%. Illusorio si dimostra il 
ricorso all’imposta sul capitale che richie- 
derebbe l’impianto di un contenzioso com- 
plesso e delicato. L’aliquota sulla cifra de- 
gli affari è già pari al 19,50%; un ulterio- 
re aumento si rifletterebbe sui prezzi. An- 
che le possibilità offerte da certi diritti spe- 
cifici quali diritti sull’aleool, sui prodotti di 
monopolio ece. sono limitate se si pensa al- 
l’impopolarità di aumenti che colpiscono la 
intera popolazione. La soluzione sta nella de- 
finizione di quelli che devono essere i compi- 
ti dello Stato e nella riorganizzazione della 
Amministrazione, ad essa connessa, in modo 
da attuare una più economica utilizzazione 


del denaro pubblico. (I. M.) 
(3181) EE (111) 9 
Una formula tipicamente britannica: la 

«purchase taz» (« L’Economie », Paris, 


8 dicembre 1955). 


L’inasprimento della «purchase tax» ha 
prodotto una vivace reazione non consueta 
alla flemma britannica. La «purchase tax» è 
un’imposta ad valorem che colpiva origina- 
riamente tre tipi di articoli: gh articoli di 
lusso, gli articoli « non indispensabili» e gli 
articoli «di cui si pud differire la sostitu- 
zione ». Le liste dei prodotti imponibili e le 
aliquote hanno subito variazioni nel tempo, 
ma la riforma. dell’ottobre 1955 determina 
un aumento generale delle aliquote del 20% 
così da portare i tassi al 30, 60, 90% sui 
prezzi all’ingrosso. Le maggiori proteste so- 
no state causate dal fatto che anche articoli 
di uso comune, specialmente domestico, pre- 
cedentemente esonerati sono stati colpiti dal- 
l’imposta. La «purchase tax» dà un in- 
troito pari solo al 7% delle entrate fiscali 
e non può essere paragonata all’imposta sul- 
la cifra degli affari che in Francia dà un 
gettito del 44% delle entrate del Fisco. L’au- 
mento delle aliquote e dei prodotti colpiti 
non è inteso ad aumentare i gettiti fiscali, 
ma essenzialmente a frenare il consumo in- 
terno di certi prodotti e a dirottare la spe- 
sa di consumo verso l’investimento; è cioè 
uno strumento di lotta contro l’inflazione. 
Tl suo uso, pertanto, deve considerarsi nel 
quadro di una politica riequilibratrice che 
non manca di saggezza. (I. M.) 


(3182) EE (111) 9 
Come eliminare la «purchase tax» («The E- 
conomist », London, 17 dicembre 1955). 


Mr. Butler ha vagheggiato la possibilità 
a lungo andare di trasformare l’imposta 
sugli acquisti in una imposta sulle vendite. 
Il primo effetto sarebbe che l’imposta ver- 
rebbe raccolta presso 700.000 dettaglianti 
invece che presso 80.000 grossisti ciò che 
produrrebbe un aggravio di lavoro. Di fron- 
te a questo svantaggio stanno altri vantaggi 
tecnici e principalmente la possibilità di e- 
stendere l’imposta oltre che ai beni, anche ai 
servizi. L’imposta sulle vendite dovrebbe a- 
vere delle aliquote uguali per tutte le vendite 
e le liste degli articoli di lusso più tassati e 
degli articoli esentati dovrebbero essere più 
ridotte possibile. Ciò potrebbe apparire re- 
gressivo, ma dal punto di vista economico 
non è una cattiva cosa. L’attuale graduazio- 
ne della « purchase tax » è stata male usata 
dai vari Cancellieri: se in un settore vi era 
espansione l’aliquota veniva inasprita per 
frenare la «smodata domanda »; se un set- 
tore era in crisi veniva esentato, ciò che ne 
prolungava l’agonia. Inoltre la forte tassa- 
zione degli articoli di lusso non è una idea 
progressista proprio ora che molti lavorato- 
ri cominciano ad acquistare cose di maggior 
prezzo, ma piuttosto un’idea reazionaria che 
terrebbe i lavoratori nella attuale condizione. 

(I. M.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3183) EE (221) 46 

Sastry V. K., Il commercio estero dell’In- 
dia - Alcuni problemi (« The Indian Eco- 
nomic Journal», Bombay, luglio 1955). 


Da calcoli effettuati sui dati relativi al 
commercio estero dell’India nel periodo 
1920-1940 si ricavano i seguenti valori: pro- 
pensione marginale all’importazione 0,12; e- 
lasticità della domanda di importazioni in 
relazione al reddito 0,41; elasticità della do- 
manda di importazioni in relazione al prezzo 
1,04. Il valore del moltiplicatore del com- 
mercio estero risulta di circa il 4,44 per il 
periodo 1923-24 - 1929-30 e di circa il 5,11 
per il periodo 1930-31 - 1939-40. Dall’impie- 
go di un modello econometrico Hicksiano si 
ricava, per il periodo 1920-1940, una pro- 
pensione marginale al consumo di 0,81 ed un 
acceleratore uguale a 0,76. L’elevata propen- 
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sione marginale al consumo e la bassa pro- 
pensione marginale all’importazione spiega- 
no il valore elevato del moltiplicatore del 
commercio estero. (v. 8.) 


(3184) EE (131) 52 

Masera F., Sviluppo economico e bilancia 
dei pagamenti in Italia (« Moneta e ere- 
dito», Roma, 3° trimestre 1955). 


Esaminate le varie soluzioni al problema 
della disocenpazione italiana e accertato che 
tanto l’afflusso di capitali esteri, quanto l’e- 
migrazione e il protezionismo non conduco- 
no, per l’inadeguatezza o l’inefficienza degli 
strumenti considerati, alla meta prefissa, non 
resta che indicare, come ultima ratio, la ne- 
cessità di forzare la creazione di risparmio 
interno con adeguate misure di contenimen- 
to e discriminazione dei consumi. Il ricorse 
a questa forma di risparmio non comporta lo 
sviluppo esclusivo di investimenti destinati a 
rimanere nell’ambito della proprietà e del 
controllo statale, ma anche l’incremento de- 
gli investimenti privati. Il risparmio ag- 
giuntivo da reperire per il finanziamento de- 
gli investimenti lordi nel periodo 1955-58 do. 
vrebbe essere dell’ordine di 950 miliardi dì 
lire, pari all’8% circa del fabbisogno stesso 
(11.475 miliardi). Per coimare questo vuoto 
occorre mobilitare una corrispondente ali- 
quota delle risorse disponibili altrimenti de- 
stinate 9° consumi. Può riuscire idoneo auo 
scopo, in linea di massima, un sistema di im 
posizione indiretto sui consumi ritenuti me- 
no essenziali; e ciò perchè i sistemi di impo 
sizione diretta progressiva (altra possibile 
soluzione) potrebbero provocare una trasfor 
mazione di risparmio privato in risparmio 
forzato collettivo, ma non già un incremento 
effettivo di risparmio nel complesso. Stru- 
mento di azione dovrebbe essere un sistema 
fiscale che, nel tener conto della interdipen- 
denza dei consumi, tenda a frenarli al fine 
di realizzare un maggiore risparmio, sia in 
via diretta sia indirettamente attenuando il 


riflesso negativo dovuto all’effetto dimo- 
strativo. (M. P.) 
(3185) EE (111) 46 


SAUL & B., Commonwealth e commercio este- 
ro della Gran Bretagna (« Moneta e cre- 
dito », Roma, 3° trimestre 1955). 


Lo sviluppo economico dei paesi del Com- 
monwealth prima del 1914 fu dovuto princi- 


palmente alla forte domanda di prodotti pri- 
mari derivante dal processo di industrializ- 
zazione in Europa e in America, Anche il la- 
voro e il capitale inglese ebbero un ruolo no- 
tevole. Eppure il Commonwealth non fornì 
mai, in nessuno degli anni dal 1870 al 1914. 
più di un quarto delle importazioni britan- 
niche. L’importanza economica dell’Impero 
per la Gran Bretagna non era costituita dal- 
la possibilità di importare prodotti primari 
a prezzi particolarmente bassi, nè da quel- 
la di accedere a mercati resi artificialmente 
favorevoli, bensì dalla facilità di regolare 
indirettamente le sue importazioni dagli USA 
e dall’Europa Continentale. Durante la pri- 
ma guerra mondiale la Gran Bretagna ab- 
bandonò la sua tradizionale politica libero- 
scambista; alla fine del conflitto l’idea im- 
periale si era saldamente radicata. Le « Leg- 
gi per le agevolazioni al commercio » (Trade 
Facilities Acts, verso il 1925) che si appli- 
cavano sopratutto ai paesi del Common- 
wealth, autorizzarono il Tesoro a garantire 
l’interesse e l’ammortamento dei prestiti, i 
cui ricavi finanziassero direttamente le e- 
sportazioni britanniche. Con tali sistemi le e- 
sportazioni britanniche riuscirono ad avvan- 
taggiarsi nei Paesi del Commonwealth la cui 
percentuale di assorbimento crebbe dal mas- 
simo prebellico del 37% (1913) al 46% nel 
1927 e ad oltre il 50% dal 1945 in poi. Il 
mercato più importante è, attualmente, 1’Au- 
stralia. Di fronte ad un persistente problema 
di penuria di dollari la Gran Bretagna è na- 
turalmente portata a guardare al Common- 
wealth per i rifornimenti di materie prime e 
prodotti alimentari, così da sostituire quelli 
prevalentemente importati dall’area del dol- 
laro (cereali, zucchero, tabacco, alluminio, 
rame, petrolio, cotone, legno, mais, etc.). In 
effetti, «in un mondo di alte tariffe e di o- 
stacoli al commercio sarebbe difficile per- 
suadere qualsiasi governo inglese della con- 
venienza di effettuare significative modifi- 
che al sistema ». (M. P.) 


(3186) EE (111) 46 

TREASURE J. A. P., Esportazioni dirette e in- 
dirette (« The Journal of Industrial Eco- 
nomies », Oxford, ottobre 1955). 


In base ai dati dei censimenti della pro- 
duzione e della distribuzione, nel 1950 le ven- 
dite inglesi all’estero (compresa la riespor- 
tazione) sono state svolte per il 40-45% dai 
commercianti e per il 55-60% dai fabbrican- 
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ti. Dal punto di vista economico, l’importan- 
za di tali statistiche @ relativa; dipende dal 
significato che si attribuisce al termine 
«commerciante ». In genere, si ritiene che il 
commerciante eserciti un’influenza assai 
scarsa o addirittura nulla sull’andamento 
della produzione. In effetti, in alcuni rami 
del commercio, i commercianti, mentre da un 
lato seguono attentamente il movimento del- 
le esportazioni e dall’altro evitano di legarsi 
sotto qualsiasi forma alla produzione, posso- 
no in pari tempo esercitare un notevole con- 
trollo sulle industrie cui sono direttamente 
interessati, manovrando il volume delle ordi- 
nazioni. Nel 1950, un terzo del totale delle e- 
sportazioni «indirette » dall’Inghilterra, am- 
montante a circa 1 miliardo di sterline, fu 
svolto da commercianti e intermediari di 
commercio, La cifra in sè stessa dimostra 
che il ruolo delle «esportazioni indirette » 
ha per il paese un’importanza considerevole. 

(M. P.) 


(3187) (PE) (116) 40 
Turor P., L’avvenire dell’aiuto all’esporta- 
zione (« Banque », Paris, gennaio 1956). 


In questo dopoguerra, i provvedimenti del 
governo francese a favore dell’esportazione 
furono caratterizzati: 1) nel periodo 1945-48, 
dall’assegnazione di premi agli eventuali e- 
sportatori, per permettere loro di rifornirsi 
sui mercati stranieri delle materie prime ne- 
cessarie ad alimentare la produzione (mecca- 
nismi IMEX ed EFAC); 2) successivamente, 
a partire dal 1949, dalla concessione di ga- 
ranzie governative sempre più perfezionate 
nell’ambito dell’assicurazione-credito di Sta- 
to con il concorso della Banque Frangaise du 
Commerce Extérieur et du Crédit National; 
3) dal rimborso, forfetario o reale, di deter- 
minati oneri sociali e fiscali. Si valuta che 
il rimborso ufficiale degli oneri fiscali e so- 
ciali rappresenti il 10-15% circa del prezzo 
di vendita, ossia la differenza fra prezzi 
francesi e prezzi interni dei principali paesi 
industriali concorrenti. Si tratta di un mec- 
canismo veramente efficace, come provato 
dall’aumento sensibile delle vendite francesi 
all’estero dopo il 1952. Questo sistema, pe- 
raltro, incontra viva opposizione da parte 
dei paesi stranieri interessati, per il suo ca- 
rattere di sovvenzione palese, Esso è pari- 
menti criticato in Francia per due ragioni: 
1) perchè non considera la situazione dei di- 
versi rami dell’industria e, particolarmente, 


non tiene conto, nel caso del rimborso for- 
fetario, delle differenze degli oneri salariali 
sostenuti per i vari prodotti finiti; 2) per- 
chè è estremamente costoso per lo Stato: 60 
miliardi nel 1953, 80 miliardi nel 1954 e al- 
trettanto, probabilmente, nel 1955. (x. P.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3188) EE (111) 37 
ELLIOT J., I trasporti pubblici dovrebbero 
sostenersi da sè? («National Provincial 
Bank Review», London, novembre 1955). 


Il trasporti pubblici possono, e dovrebbero, 
provvedere con le proprie risorse adeguati 
servizi, ammesso che a chi di dovere non sia 
impedito da provvedimenti politici e leggi 
restrittive di portare rimedio alle loro diffi- 
coltà. Queste ultime sono dovute principal- 
mente ai costi crescenti del lavoro e dei ma- 
teriali, alla concorrenza fra i tipi di traspor- 
to terrestre e del trasporto aereo, alla diffu- 
sione del trasporto con vetture private, al- 
l’irrazionale distribuzione della domanda di 
trasporto concentrata in determinate ore, al- 
la diminuzione della domanda di trasporti 
per viaggi di piacere o per portarsi sui luo- 
ghi di divertimento in seguito all’afferma- 
zione di svaghi casalinghi come la televisio- 
ne. Da tutto ciò consegue che le tariffe pra- 
ticate e imposte da ragioni politiche non co- 
prono i costi di gestione. Nè le ragioni por- 
tate a sostegno dei sussidi governativi sono 
valide, nè i sussidi stessi sono una soluzione 
razionale ed economica. La più sana soluzio- 
ne è quella di prevenire una concorrenza in- 
diseriminata e di incoraggiare la coopera- 
zione; ma sopratutto le autorità devono la- 
sciare che ciascuno paghi la sua parte per- 
chè l’amministrazione dei trasporti pubblici 
sia risanata e a lungo andare fornisca servi- 
zi migliori. (I. M.) 


(3189) (PE) (0) 6 

Conferenza internazionale per il porto di 
Trieste (« La Marina Mercantile », Geno- 
va, dicembre 1955). 


Alla Conferenza per lo sviluppo del traffi- 
co attraverso il porto franco di Trieste han- 
no partecipato rappresentanti dell’Austria, 
Cecoslovacchia, Italia, Svizzera e Ungheria 
e un osservatore della Repubblica federale 
tedesca. I suggerimenti e le proposte delle 
singole delegazioni sono state raccolte in un 
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rapporto da sottoporre all’attenzione del go- 
verno italiano. In particolare: il delegato 
jugoslavo ha fatto presente che, in virtù del 
principio della non discriminazione, i benefi- 
ci concessi ad un paese, per quanto riguarda 
l’utilizzo del porto franco di Trieste, dovreb- 
bero essere estesi anche alle altre nazioni in- 
teressate; il delegato austriaco ha sottolinea- 
to la necessità di accrescere il traffico del 
porto, di potenziare le sue attrezzature, di ri- 
durre i noli e le tariffe portuali e di sempli- 
ficare il più possibile le pratiche amministra- 
tive; il delegato ungherese ha auspicato fa- 
cilitazioni nel settore delle tariffe ferrovia- 
rie e si è associato alla richiesta cecoslovacca 
di una linea con la Cina; il delegato svizzero 
ha domandato che il suo paese possa valersi 
dei benefici concessi agli altri paesi, sia per 
quanto concerne i trasporti in generale e 
quelli ferroviari in particolare; il delegato 
cecoslovacco ha chiesto per il suo paese di 
poter fruire dello stesso trattamento di favo- 
re concesso agli altri e, per quanto riguarda 
le merci, ha suggerito di rendere più accessi- 
bili le tariffe ferroviarie e portuali che, a 
suo giudizio, sono più alte di quelle degli al- 
tri porti europei; egli ha anche caldeggiato 
il potenziamento dei collegamenti con la Tur- 
chia, i porti dell’Asia, dell’Africa e dell’A- 
merica del Sud. (M. P.) 


(3190) EE 10 

Il rapporto degli esperti dell’OECE sull’e- 
nergia nucleare (« Journal de la Marine 
Marchande », Paris, 5 gennaio 1956). 


Negli Stati Uniti, come altrove, vi è di- 
vergenza di opinioni circa l’epoca in cui lo 
impiego dell’energia nucleare per la propul- 
sione delle navi mercantili sarà economica- 
mente e commereialmente possibile. I più ot- 
timisti ritengono che lo stadio dell’applica- 
zione pratica possa essere raggiunto entro un 
quinquennio; secondo altri, occorrerebbero 
10-15 anni. Una nave munita di reattore, 
oltre ad acquistare maggior velocità, go- 
drebbe considerevoli vantaggi, quali: l’elimi- 
nazione dei depositi di combustibile e quindi 
l’aumento della stazza netta; la diminuzione 
dei costi di gestione, in particolare di quelli 
relativi alla mano d’opera (ad es., per il ea- 
rico del combustibile); la cessazione degli in- 
numerevoli problemi di manutenzione deri- 
vanti dalla necessità di colmare con acqua 
di mare i serbatoi del combustibile vuoti. 

(M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(3191) EE (161) 19 
Maxsimov I., La specializzazione e la coo- 
perazione delle imprese, importante riser- 
va di aumento della produzione socialista 
(« Pravda », Moskva, 5 settembre 1955). 


Secondo il marxismo-leninismo, la divisio- 
ne del lavoro che sorge a un dato grado di 
evoluzione della produzione ha una parte 
fondamentale nello sviluppo delle forze pro- 
duttive. Ad ogni tappa dello sviluppo econo- 
mico il livello della divisione del lavoro ri- 
flette il grado di dominio che l’uomo ha rag- 
giunto sulla natura. La divisione del lavoro 
e la specializzazione con essa collegata sono 
a loro volta potenti fattori d’accelerazione 
dell’ineremento delle forze produttive. La di- 
visione del lavoro e l’aumento della spe- 
cializzazione, però, non portano  all’isola- 
mento e all’autonomia dei singoli rami e 
delle singole imprese, ma alla moltiplicazio- 
ne dei loro rapporti economici, ossia alla 
cooperazione, E’ necessario considerare sem- 
pre la specializzazione e la cooperazione da 
un punto di vista storico, in quanto la loro 
essenza è determinata dal modo di produ- 
zione, ossia dipende direttamente dai rap- 
porti economici vigenti. Il loro carattere 
apparirà allora in socialismo completamente 
diverso da quello che esse hanno in capita- 
lismo. Nell’URSS queste forme di organiz- 
zazione della produzione, essendo il loro con- 
tenuto determinato dalla legge economica 
fondamentale del socialismo, perseguono uni- 
camente l’obiettivo d’un ininterrotto perfe- 
zionamento della produzione per un sempre 
più completo appagamento delle necessità 
crescenti dei lavoratori. Lo sviluppo pia- 
nificato dell’economia socialista permette di 
collegare nel modo più economicamente effi- 
cace la specializzazione con una coopera- 
zione organizzata su scala nazionale, In tal 
modo nell”Unione Sovietica esse permetto- 
no di realizzare un’immensa economia di 
lavoro sociale, di migliorare ulteriormente 
lo sfruttamento delle attrezzature e di tutte 
le risorse materiali e lavorative del paese, 
di aumentare la produzione in massa con l’a- 
dozione d’un alto livello di meccanizzazione 
e di automatizzazione, L’evidenza, tuttavia, 
dei vantaggi di questi metodi di organizza- 
zione della produzione non ha impedito che 
anche nell’URSS essi fossero spesso trascu- 


Regesti emerografici 193 


rati. Nel suo Plenum di luglio il CC del PC 
dell’URSS, dopo aver rilevato i danni im- 
mensi che tale sottovalutazione dell’impor- 
tanza della specializzazione e della coopera- 
zione apporta al paese, ha affidato ai mi- 
nisteri l’incarico di eliminare al più presto 
le manchevolezze esistenti nella sfera della 
loro adozione al fine di assicurare il poten- 
ziamento di quella produzione a catena ri- 
chiesta dalla necessità di soddisfare la cre- 
scente domanda interna, (MERITA 


(3192) (PE) (116) 20 

Cosa pensano à sindacati liberi dell’assicura- 
zione-disoccupazione (« L’Economie », Pa- 
ris, 22 settembre 1955). 


I rappresentanti dei sindacati liberi fran- 


cesi (C.G.C., C.F.T.C., C.G.T.-F.0.) concor- 
dano in linea di massima circa i proble- 
mi dell’assicurazione-disoccupazione. Si ri- 


tiene che il sistema attuale di indennità di- 
soccupazione è deficiente e che è necessario 
1) liberalizzare le condizioni d’ottenimento 
delle prestazioni in modo che siano godute 
da tutti i disoccupati, 2) aumentare l’entità 
delle prestazioni almeno fino al 75% del sa- 
lario perduto. L’assicurazione-disoccupazione 
dovrebbe essere finanziata da un contributo 
esiguo dei lavoratori, secondo la C.G.C., o da 
nessun contributo di questi ultimi, secondo 
la C.G.T.-F.0. e la C.F.T.C., da un con- 
tributo padronale e sopratutto mediante 
una partecipazione dello Stato e una fiscaliz- 
zazione dei rischi sociali. L’amministrazione 
dell’assicurazione dovrebbe essere fatta da 
casse sindacali e da casse neutre per i non- 
sindacati; essere integrata nella Sicurezza 
Sociale, ma rimanere sotto il controllo della 
Direzione del Lavoro. (I. M.) 


(3193) (PE) (151) 30 
Any: MITRESKI C., La gestione operaia delle 
imprese in Jugoslavia (« Revue des Scien- 
ces Economiques », Liége, settembre 1955). 


L’economia jugoslava del dopoguerra è ca- 
ratterizzata da due fasi: la prima termina 
con l’entrata in vigore della Legge fonda- 
mentale sulla gestione delle imprese econo- 
miche di Stato e dei raggruppamenti econo- 
mici superiori per collettività di operai (20 
giugno 1950). Durante la prima fase, l’or- 
ganizzazione e il funzionamento dell’impresa 
economica di Stato erano frenate dall’ecces- 
siva ingerenza governativa; nella seconda, le 
nuove condizioni di intervento statale limi- 


tato, di mercato libero, di libero gioco delle 
leggi economiche hanno esteso il ruolo e la re- 
sponsabilità degli operai creando l’autodire- 
zione delle imprese attraverso l’associazione 
libera dei produttori diretti che consta di duc 
organi: il Consiglio operaio dell’impresa e il 
Comitato di gestione dell’impresa. Mentre 
questi organi curano l’amministrazione, la 
direzione è affidata ad un funzionario che 
organizza il processo produttivo, dirige l’e- 
secuzione del piano applicando le leggi e le 
prescrizioni del Comitato di gestione e se- 
guendo le istruzioni degli organi governativi 
competenti. L’impresa, basata sulla proprie- 
tà sociale, è soggetta al controllo di appositi 
comitati. Recentemente si è formato un Con- 
siglio dei consumatori con il compito di se- 
gnalare gli errori e di orientare le imprese 
verso la vendita o la produzione degli arti- 
coli più richiesti, ete. L’autodirezione ope- 
raia delle imprese favorisce, tra l’altro, 
un’ampia applicazione dei principi fonda- 
mentali delle « relazioni umane ». (M. P.). 


(3194) BH Gad) et 

Prospettive per la popolazione della Gran 
Bretagna («The Financial Times», Lon- 
don, 2 novembre 1955). 


Secondo le previsioni, nei prossimi trenta 
anni l’ammontare della popolazione della 
Gran Bretagna rimarra pressoché staziona- 
rio, Ma mentre nel 1954 vi erano circa sei 
persone in etá attiva per ogni persona di etá 
superiore ai 64 anni, nel 1982 ve ne saranno 
soltanto quattro. Tale fenomeno non costi- 
tuisce una anormalita, ma bensi il necessario 
spostamento verso una struttura per etá a- 
deguata alla popolazione stazionaria. Il costo 
delle pensioni che ascendeva a 371 milioni 
di sterline nel 1954 salirá, secondo le previ- 
sioni, a 798 milioni di sterline nel 1979. 
Anche elevando il limite d'etá per la pen- 
sione, e nonostante l’aumento della produt- 
tività, la spesa per le pensioni risulterebbe 
ancora molto elevata. Cid fara sorgere la 
questione se non sia opportuno concentrare 
la spesa su coloro che hanno effettiva neces- 
sità. I problemi da risolvere sono comunque 
meno difficili di quelli che si sarebbero pre- 
sentati con una popolazione crescente. (Vv. Ss.) 


(3195) (PE) (415) 20 

TouBLanc P., In margine al salario annuo 
garantito negli Stati Uniti (« Revue Éco- 
nomique », Paris, novembre 1955). 
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La conquista del salario annuo garantito 
è il risultato di anni di lotta dei sindacati 
statunitensi spronati dal temibile fantasma 
della disoccupazione del 1929, mai dimenti- 
cata. Indubbiamente il salario annuo garan- 
tito rappresenta l’affermazione di un prin- 
cipio che dovrà dare al capitalismo un « nuo- 
vo volto ». La breccia aperta agli stabili- 
menti Ford ha avuto immediate ripercus- 
sioni: analogo contratto è stato firmato su- 
bito dopo alla General Motors e richiesta ne 
è stata fatta alla Chrysler e alla Packard- 
Studebaker, Altri settori dell’industria sono 
stati sollecitati in tal senso: la richiesta è 
stata fatta per i 35.000 elettricisti della Ge- 
neral Motors, sarà fatta alla Westing-House 
e alla General Electric; il sindacato maritti- 
mo del C.I.O. ha firmato un contratto di tre 
anni con gli armatori, il sindacato degli ac- 
ciai si prepara alla lotta per il rinnovo del 
contratto dell’anno prossimo. Tuttavia il 
G.A.W. non da una risposta all’automazione 
che si delinea come nuovo pericolo per i la- 
voratori. Per questa ragione i sindacati si 
preparano alla lotta per ottenere una setti- 
mana di 30 ore lavorative poichè la diminu- 
zione del tempo di lavoro dovrebbe frenare 
una disoccupazione tecnologica. (I. M.) 


(3195) EE (415) 19 

DE KELOIC J. P., L’automatizzazione, secon- 
da rivoluzione industriale (« L’Economie >, 
Paris, 8 dicembre 1955). 


L’automatizzazione è caratterizzata: 1) 
dall’introduzione di macchine elettroniche ca- 
paci di « memoria » e di « scelta »; 2) dall’u- 
tilizzazione dei servo-meccanismi che con- 
trollano ogni stadio della produzione; 3) 
dalla combinazione di stadi diversi della pro- 
duzione senza l’intervento umano (integra- 
zione); 4) dalla sua applicazione a qualsiasi 
forma di produzione industriale. I suoi risul- 
tati si sono dimostrati sorprendenti con ri- 
duzioni del 50% dei costi di produzione e 
dei 2/3 di mano d’opera, La sua conse- 
guenza più immediata e preoccupante è la 
disoccupazione. I sindacati operai degli S.U., 
ove l’automatizzazione ha già larga appli- 
cazione, non nascondono la loro preoccupa- 
zione e auspicano misure che agevolino il pe- 
riodo di transizione verso questa nuova ri- 
voluzione industriale. Essi riconoscono i van- 
taggi che ne deriveranno a lungo andare, 
ma presentemente chiedono una diminuzione 
delle imposte sui salari medi e bassi, una ri- 


duzione del lavoro settimanale, un abbassa- 
mento dell’età di quiescenza, il riaddestra- 
mento degli operai in sovrannumero. Al con- 
trario i dirigenti industriali hanno assunto 
un atteggiamento decisamente ottimista che, 


tuttavia, non può eliminare ben fondate 
preoccupazioni. (I. M.) 
(3196) EE (161) 19 


L’automazione in Russia («The Financial 


Times », London, 23 dicembre 1955), 


L’automazione in Russia è ad uno stadio 
avanzato. Con l’impiego delle macchine elet- 
troniche per il controllo delle stazioni di 
pompe e delle centrali idroelettriche situate 
lungo il canale Mosca-Volga (che si estende 
per 200 miglia) il governo ha potuto realiz- 
zare un risparmio di 5 milioni di rubli. Tale 
cifra risulta da una diminuzione delle spese 
di mano d’opera, dato che quest’ultima è 
stata ridotta dell’80%. Attualmente, quasi 
tutte le principali centrali (che forniscono 
complessivamente un quarto dell’energia e- 
lettrica consumata nell’URSS) sono azionate 
alla distanza di 124-186 e anche 1.250 miglia. 
L’automazione ha permesso di realizzare una 
diminuzione del 10-20% nel consumo di com- 
bustibile per l’alimentazione degli altiforni, 
ùn aumento del rendimento dell’8-12% ed un 
risparmio del consumo di materiali refrattari 
dal 5 al 10%. E” allo studio l’introduzione 
dei sistemi di controllo centralizzato nell’a- 
gricoltura e particolarmente per l’irriga- 
zione, che in Russia esige l’impiego di pompe 
per un’estensione di molte centinaia di mi- 
glia. (M. P.) 


(3197) EE (415) 19 

Possibilità e limiti dell'automazione (« L’E- 
cho de la Bourse», Bruxelles, 26 e 27 di- 
cembre 1955). 


Secondo gli esperti, numerosi rami dell’in- 
dustria statunitense rimarranno al di fuori 
del campo di applicazione dell automazione ; 
si tratta di imprese che occupano, comples- 
sivamente, il 75% della mano d’opera totale. 
Nel rimanente 25%, i progressi della ciber- 
netica e dell’elettronica hanno dato risultati 
stupefacenti. La Ford Motor Company, ad 
esempio, ha potuto realizzare nella sua offi- 
cina automatizzata per la produzione di mo- 
tori un risparmio di mano d’opera del 25%. 
La Cincinnati Milling Co., sostituendo con 
un congegno elettronico sei macchine co- 
struite nel 1949, ha potuto abbassare del- 
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180% il costo della mano d’opera, Ventotto 
operai sono sufficienti ad assicurare il fun- 
zionamento di una centrale elettrica, appar- 
tenente alla Cleveland Electric Illuminating 
Co., la cui produzione è di 42.000 kwh. Alla 
Banca d'America di S. Francisco, 9 impie- 
gati svolgono, con l’aiuto di una gigantesca 
macchina elettronica, il lavoro di 50 conta- 
bili, Si prevede che nel 1960 l’industria sta- 
tunitense spenderá per impianti elettronici 
10 miliardi di dollari (contro 3 miliardi nel 
1955). Tuttavia, cofitrariamente ad uu opi- 
nione assai diffusa, l’automazione non ri- 
chiede investimenti maggiori di quelli neces- 
sari per la meccanizzazione. Il costo di una 
macchina automatica può essere il triplo del 
costo di ciascuna di quelle ch’essa sostitui- 
sce; se si considera che normalmente ne so- 
stituisce 5 o 6 la spesa risulta inferiore. Un 
ostacolo di rilievo è costituito dal fatto che 
il processo di automazione non è graduale 
come la sostituzione dei macchinari. In vista 
di mutamenti degli impianti, occorre attna- 
re una politica di seorte, affinchè le conse- 
gne non vengano interrotte. E’ assai impro- 
babile che un’impresa media disponga dei 
mezzi finanziari e tecnici per affrontare tole 
trasformazione. Per quanto riguarda l’auto- 
mazione, quipdi, l’avvenire è dei grandi com- 
plessi industriali, le cui decisioni di carattere 
economico e sociale hanno portata nazionale 
e talvolta internazionale. (M. P.) 


(3198) EE (415) 3 

MossÉ R., L’arricchimento assoluto e relati- 
vo dei lavoratori statunitensi (« Banque », 
Paris, gennaio 1956). 


Contrariamente alle previsioni marxiste, 
nessun indice di impoverimento della classe 
operaia si è manifestato nei paesi cosiddetti 
capitalisti. Anzi, negli Stati Uniti, dove il 
capitalismo ha avuto ed ha libero corso, si è 
verificato un graduale «arricchimento » dei 
salari, sia in senso assoluto, ossia per l’evo- 
luzione della rimunerazione in sè stessa, che 
relativo, ossia per l’aumento della parte di 
reddito nazionale relativa ai salari. Un’ana- 
lisi approfondita delle statistiche disponibi- 
li permette di rilevare che, nell’ultimo quar- 
to di secolo, il compenso medio della mano 
d’opera si è pressochè raddoppiato. Nello 
stesso periodo, il reddito nazionale si è più 
che triplicato, passando da 87,8 nel 1929 a 
305 miliardi di dollari nel 1953; il reddito 
nazionale pro capite è passato da 720 dollari 


a 1.911 nel 1953. Considerando separatamen- 
te le varie categorie di redditi si rileva che 
dal 1929 al 1954: a) la parte dei redditi del 
lavoro è aumentata dal 58% al 69%; b) la 
parte dei redditi misti (principalmente ri- 
guardanti imprese individuali e professioni 
liberali) è diminuita di %, dal 16,8% nel 
1929, al 12,6% nel 1954; c) la parte degli in- 
teressi e dei redditi della proprietà sono scesi 
di oltre % e rappresentano il 6,7% del red- 
dito nazionale. In base ai dividendi distribui- 
ti risulta che il reddito del capitale stricto 
sensu costituiva nel 1954 il 10% del reddito 
nazionale, contro il 20% nel 1929. Riunendo 
dividendi non distribuiti e redditi non distri- 
buiti si ottiene come « profitto delle società 
dopo l’imposizione fiscale » il 9,4% nel 1929 
e il 5,6% nel 1954; aggiungendo a queste 
percentuali quelle relative agli «interessi 
netti» e ai «redditi della proprietà » risulta 
che il reddito del capitale lato sensu era, nel 
1929, il 22,9% del reddito nazionale e, nel 
1954, il 12,3%. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE KCONOMICA DEI VARI PAESI. 


(3199) EE (131) 61 

PARRAVICINI G., Note intorno alla Relazione 
generale sulla situazione del Paese (1954) 
e al calcolo dell’apporto della pubblica am- 
ministrazione al reddito nazionale (« Ri- 
vista di diritto finanziario e scienza delle 
finanze », Milano, settembre 1955). 


La Relazione generale sulla situazione del 
Paese (1954), sommando alle competenze del- 
lo Stato quelle dei dipendenti degli enti ter- 
ritoriali minori e del personale di altri enti 
pubblici (enti di previdenza, assistenza, ece.), 
valuta il prodotto netto dell’intera pubblica 
amministrazione per il 1954 pari a 998 mi- 
liardi di lire. Il prodotto netto della pubbli- 
ca amministrazione e i beni e i servizi acqui- 
stati dal settore priyato unitamente costitui- 
scono il costo sostenuto dalla pubblica am- 
ministrazione e quindi il valore complessivo 
del suo apporto all’economia nazionale. Li- 
mitatamente all’amministrazione dello Stato 
e degli enti territoriali minori, appare che la 
pubblica amministrazione ha sopportato nel 
1954 un costo complessivo di 1.403 miliardi, 
e che altrettanto è stato il ricavo, o altri- 
menti il valore dei servizi e beni forniti alla 
economia nazionale (862 miliardi per beni e 
servizi finali e 541 miliardi per servizi e be- 
ni strumentali). L’individuazione del prodot- 
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to netto della pubblica amministrazione e la 
sua addizione a quello del settore privato 
conduce al prodotto nazionale netto al costo 
dei fattori che nel 1954 6 stato di 9.154 mi- 
liardi, Da questo si sale al prodotto nazio- 
nale ai prezzi di mercato, aggiungendo le im- 
poste indirette dello Stato e degli enti terri- 
toriali minori e sottraendo i contributi alle 
aziende di produzione private e statali; nel 
1954 esso è stato di 10.748 miliardi (1.604 
miliardi per tributi indiretti). I rapporti fra 
attività finanziaria e reddito nazionale sol- 
levano due questioni distinte: la prima ri- 
guarda la valutazione, in termini di reddito 
al costo dei fattori, dell’apporto in servizi e 
beni della pubblica amministrazione; la se- 
conda riguarda la individuazione dei tributi 
che debbono essere aggiunti ai reddito al 
costo dei fattori per ottenere il reddito ai 
prezzi di mercato. (M. P.) 


(3200) EE (161) 60 

VASIUTIN V. F., Una giusta distribuzione 
delle forze produttive, condizione per una 
nuova espansione dell’economia dell’URSS 
(« Pravda », Moskva, 1 settembre 1955). 


Conformandosi alle esigenze delle leggi e- 
conomiche del Socialismo, Partito e Go- 
verno hanne realizzato nell’URSS radicali 
trasformazioni nella distribuzione delle for- 
ze produttive del paese rispetto alla si- 
tuazione ereditata dall’epoca zarista. Nella 
pianificazione, tuttavia, della distribuzione 
della produzione esistono ancora nell’U- 
nione Sovietica gravi insufficienze. Il XIX 
Congresso del Partito aveva a suo tempo 
rilevato la necessità di migliorare la lo- 
calizzazione degli stabilimenti industriali, ma 
a queste direttive non ci si è fino ad ora 
conformati debitamente, Nella sua Assem- 
blea plenaria dello scorso luglio il CC del PC 
dell’URSS ha particolarmenfe rilevato la ne- 
gligenza in questo settore di numerosi mini- 
steri e controbattuto l’infondatezza delle lo- 
ro pretese giustificazioni. In seguito ai di- 
fetti nella distribuzione delle imprese si so- 
no formate sproporzioni nello sviluppo eco- 
nomico delle singole zone dell’URSS, e, in 
particolare, si registra scarsità di combusti- 
bile, di energia elettrica e di molte materie 
prime nella parte europea del paese. Mentre 
in questa stessa parte sono concentrati i tre 
quarti della produzione industriale nazionale, 
l’estrazione del carbone nel 1954 sorpassò di 
poto la metà dell’intera produzione carboni- 
fera del paese. Questo rapporto tra lo svilup- 


po industriale e quello estrattivo ha creato la 
necessità di irrazionali trasporti di carbone 
dal Kuzbass e da Karaganda nelle zone del- 
la parte europea distanti da 2 a 3 mila chi- 
lometri. Tali trasporti hanno superato nel 
1954 11 milioni di tonnellate di carbone, e 
ereano ogni anno perdite enormi per l’econo- 
nomia dell’URSS espresse in un supplemen- 
tare carico per i trasporti merci per ferro- 
via di 20-30 miliardi di chilometri-tonnellata, 
che corrisponde a una spesa addizionale per 
il paese di mezzo miliardo di rubli all’anno. 

(M. I. A.) 


(3201) EE (165) 61 

GRADOWSKI R., Funzione e posto della Polo- 
nia borghese-capitalista nel sistema del ca- 
pitalismo mondiale (« Ekonomista », War- 
szawa, n. 3, 1955). 


La presa del potere da parte della bor- 
ghesia e dei latifondisti fece sì che alla 
fine della I guerra mondiale la Polonia si 
trasformasse in un elemento del sistema 
del capitalismo mondiale. Tale fatto fu 
determinante dell’ulteriore sviluppo econo- 
mico e politico del paese, il cui regresso ecn- 
nomico fu aggravato dalla politica aggres- 
siva del suo governo borghese e dalle ¢lauso- 
le del trattato di Versailles. Durante il ven- 
tennio 1919-1939 la Polonia fu saccheggiata 
dai monopoli esteri, come lo conferma l’ana- 
lisi delle bilance dei pagamenti. Il carattere 
parassitico della penetrazione del capitale 
straniero nel paese è, a sua volta, conferma- 
to dall’analisi dell’attività delle banche e 
della speciale forma assunta dalla fusicne 
del capitale finanziario con quello industria- 
le. Le banche in Polonia erano finanziaria- 
mente deboli e dipendenti dal capitale este- 
ro, e cionondimeno ebbero una parte impor- . 
tante nella redistribuzione del plusvalore tra 
i vari gruppi di capitalisti polacchi e stra- 
nieri. Nei confronti dell’industria esse agiro- 
no come un usuraio che paralizza la vita e- 
conomica, ed aggravarono il. sottosviluppo 
generale della ‘nazione. La subordinazione 
dell’economia nazionale agli interessi dei 
monopoli stranieri determinò pure il poste 
della Polonia sul mercato capitalistico mon- 
diale, e l’unieo ruolo ch’essa potá giocare 
fu quelle di base di rifornimento di pro- 
dotti agricoli e di materie prime per i paesi 
industrialmente evoluti. La struttura del 
commercio estero della Polonia, sia dell’e- 
sportazione che dell’importazione, riflette 
appunte tale carattere dell’economia polac- 


ca anteguerra. Un importante strumento di 
sfruttamento della Polonia da parte del capi- 
tale finanziario internazionale erano i cartelli 
internazionali, che aggravarono l’arretramen- 
to economico del paese ed impedirono lo svi- 
luppo della sua industria, particolarmente di 
quella pesante. Alcuni economisti polacchi 
borghesi, studiando la funzione che la Po- 
lonia doveva esercitare nel sistema d’econo- 
mia capitalistica, tentarono di provare teo- 
ricamente la necessità che il paese conservas- 
se il carattere agrario della sua economia e 
che adattasse la sua struttura economica al- 
le necessità dei paesi capitalistici altamente 
sviluppati, (M. I. A.) 


(3202) EE (139) 60 
Il Piano sessennale portoghese (« The Sta- 
tist », London, 29 ottobre 1955). 


Sebbene non si sia mai valso della tecnica 
Keynesiana del deficit di bilancio come mez- 
zo di finanziamento, il governo portoghese 
ha fiducia negli investimenti pianificati per 
troucare le deficienze strutturali dell’econo- 
mia del paese. Il piano sessennale è stato pre- 
parato secondo il principio che attraverso la 
industria piuttosto che attraverso l’agricol- 
tura si può meglio raggiungere una espan- 
sione economica. Per questo si cerca di pro- 
muovere ed espandere l’industria senza con- 
trollarla completamente e nello stesso tempo 
Stimolare l’investimento privato. Quando è 
stato varato, due anni e mezzo fa, il piano 
prevedeva una spesa, nei sei anni, di 174 mi- 
lioni di sterline di cui la metà è stata devo- 
luta ai paesi d’oltremare, e dei 98 milioni in- 
vestiti in Portogallo 45 milioni sono andati 
all’industria, 15 milioni all’agricoltura, 30 
milioni ai trasporti e alle comunicazioni. Ol- 
tre la metà dei fondi devoluti all’industria 
sono stati destinati al settore idroelettrico 
che è considerato uno dei più importanti per 
lo sviluppo del paese. Il Governo considera 
il piano come uno sforzo minimo che potrà 
essere ampliato se le circostanze lo permet- 
teranno. (I. M.) 


(3203) EE (131) 58 

APICELLA V., La cooperazione internaziona- 
le ed il programma italiano di sviluppo e- 
conomico («La Comunità Internazionale», 
Roma, ottobre 1955). 


Presentando il programma economico al 
Consiglio dei ministri dell’OECE, il ministro 
Vanoni ha fatto richiamo alla costituzione di 
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tale organismo, il eui preambolo contiene il 
riconoscimento solenne della necessità di una 
Stretta e durevole collaborazione tra i paesi 
europei. La reazione degli intervenuti è stata 
oltremodo favorevole; il Consiglio ha deciso 
di istituire uno speciale «gruppo di lavoro » 
incaricato di esaminare le misure che potreb- 
bero essere prese dai paesi membri del- 
1’OECE per facilitare la esecuzione del pro- 
gramma italiano. Gli esperti hanno pure in- 
dicato le forme in cui potrà concretamente 
attuarsi la collaborazione internazionale: 1) 
una politica commerciale più liberale (poichè 
il programma scarta qualsiasi soluzione di 
tipo autarchico, affidandosi alle importazio- 
ni per coprire il fabbisogno di materie prime 
e di attrezzature non producibili all’interno, 
l’Italia si attende di potere a sua volta e- 
sportare quelle merci la cui produzione si ef- 
fettua nel paese con particolare vantaggio); 
2) un apporto di assistenza e consulenza tec- 
nica, affinchè sia posto a disposizione degli 
organi preposti all’attuazione del program- 
ma quel complesso di conoscenze e di espe- 
rienze formatosi in vari paesi per effetto del 
progresso scientifico e tecnico; 3) una poli- 
tica creditizia e finanziaria che incoraggi gli 
investimenti di capitale straniero in Italia e 
la concessione di crediti a medio e lungo ter- 
mine da parte di istituzioni internazionali. 

(M. P.) 


(3204) (PE) (111) 6 

Devons E., L’opportunità per l’investimen- 
to e la produttività («Lloyds Bank Re- 
view », London, ottobre 1955). 


In Gran Bretagna sono obiettivi di moda 
il raggiungimento di un tasso annuo del 3% 
di aumento del tenore di vita e di investi- 
menti pari al 20% del reddito nazionale. Un 
aumento della spesa pro capite può realiz- 
zarsi solo mediante un aumento della produt- 
tività ed è evidente che un aumento di que- 
st’ultima del 3% permetterebbe un aumento 
del tenore di vita più rapido di un tasso me- 
no elevato. Gli uomini politici possono certo 
ritenere che il pubblico desideri un livello di 
vita più elevato, ma non vi sono argomenti 
economici per affermare che proprio un au- 
mento del 3% porterebbe alla pubblica feti- 
cità. La richiesta di un più alto tasso di in- 
vestimenti è basata sulla necessità di inve- 
stire per aumentare la produttività e il te- 
nore di vita. Anche in questo caso non si può 
accertare che il 20% delle risorse nazionali 
devolute all’investimento producano un au- 
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mento della produttivita del 3%. Conside- 
rando solo la condizione interna non sembra 
vi siano ragioni economiche pressanti perché 
si perseguano alti tassi di investimento e di 
produttivita. Rispetto alla posizione britan- 
nica nel commercio internazionale un alto 
grado di efficienza assicura una maggiore 
concorrenzialità, sebbene un avverso movi- 
mento nelle ragioni di scambio potrebbe neu- 
tralizzare la accresciuta produttività. Gli ar- 
gomenti economici a favore di alti tassi di 
investimento e di produttività non sono nè 
semplici nè ovvi. Sono piuttosto argomenti 
di carattere politico, quali il prestigio e la 
posizione del paese nell’ambito internazio- 
nale e l’apporto che la Gran Bretagna deve 
dare allo sviluppo delle aree arretrate, che 
forniscono una giustificazione più concreta 
alla necessità di aumentare investimenti e 
produttività. (I. M.) 


(3205) EE (257) 61 

NITANI M,, Il problema economico del Giap- 
pone (« The Banker», London, ottobre 
1955). 


La ripresa esterna del Giappone ha basi 
precarie e i suoi problemi sociali, aumento 
della disoccupazione, carenza di alloggi ecc., 
non possono essere risolti senza una iniezio- 
ne di maggiore potere d’acquisto ciò che in- 
fluenza sfavorevolmente la bilancia dei pa- 
gamenti. Il Giappone ha dei debiti per pre- 
stiti e danni di guerra che lo impegnano per 
almeno 200 milioni di dollari all’anno per 
quindici anni. E’ impossibile che questi fon- 
di in sovrappid possano reperirsi tutti gli 
anni. La bilancia dei pagamenti è migliora- 
ta, ma non per motivi durevoli, e il miglio- 
ramento del commercio non ha risollevatc il 
paese al livello anteguerra. Il Giappone oggi 
è assai più dipendente dal commercio occi- 
dentale che in passato e particolarmente è 
vincolato agli S.U.. Il Giappone vuole dimi- 
nuire questa dipendenza, ciò che sarebbe pos- 
sibile mediante un apprezzabile aumento del 
commercio in sterline. Anche se le recenti 
negoziazioni di Tokio porteranno all’attua- 
zione dei piani commerciali concertati con la 
Gran Bretagna il deficit in sterline sarà 
sempre notevole. Sarebbe neeessario portare 
nelle negoziazioni anche gli altri paesi del- 
l’area della sterlina, ma la Gran Bretagna e 
aleuni di questi ultimi hanno chiesto di non 
estendere al Giappone la clausola della no- 
zione più favorita nonostante che non si 
debba temere la concorrenza del Giappone 


vincolato ormai alle pratiche di onesto com- 


mercio contemplate dal G.A.T.T.. (I. M.) 
(3206) EE (161) 19 
Seron F., Una stima dell’espansione indu- 

dustriale sovietica («Soviet Studies », 


Glasgow, ottobre 1955). 


Secondo gli indici ufficiali (basati sul si- 
stema di «prezzi stabili » del 1926-27) la 
produzione industriale russa è aumentata di 
14 volte dall’inizio dell’era dei Piani (1927- 
1928) alla fine del piano della ricostruzione 
post-bellica (1950). Se si deve credere a que- 
sti indici la Russia avrebbe realizzato in 22 
anni uno sviluppo che ha richiesto per gli 
Stati Uniti 66 anni, per il Giappone 38 anni, 
per il Sud-Africa 35 anni e per il mondo, in 
genere, non meno di 80 anni (1870-1950). Ciò 
ha indotto il Prof. Hodgman a ricercare le 
eventuali cause di erronee maggiorazioni: 1) 
nella scelta e definizione delle singole indu- 
strie o gruppi di merci da comprendere negli 
indici; 2) nel metodo di aggregazione degli 
indici di singoli settori in indici composti e 
nella scelta dei «pesi» da attribuire; 3) 
nella scelta e definizione delle merci fisiche 
in un dato settore; 4) nel metodo di aggre- 
gazione delle serie rappresentative di merci 
in indici composti per singoli settori. Gli 
indici costruiti da Hodgman con la cura di 
evitare eventuali errori danno risultati 
piuttosto deludenti e sottovalutano la situa- 
zione russa. Si ritengono più idonei i criteri 
di selezione e ponderazione adottati negli 
indici americani che dovrebbero dare risul- 
tati intermedi tra gli indici di Hodgman e 
quelli ufficiali. (I. M.) 


(3207) EE (31) 19 

DE LATTRE J. M., Aspetti economici e finan- 
ziari dei grandi complessi industriali afri- 
cani (« Politique Etrangère», Paris, otto- 
bre-novembre 1955). 


L’Unione francese sta attraversando un pe- 
riodo di crisi. La Francia sostiene per la di- 
fesa e l’organizzazione dei territori oltre- 
mare oneri colossali; la sola contropartita a 
tali oneri è costituita dai benefici ammini- 
strativi, doganali e monetari di cui gode 
smerciando in quei paesi il 40% delle sue 
esportazioni. Se questi mercati venissero a- 
perti alla libera concorrenza dei paesi euro- 
pei, le esportazioni francesi perderebbero la 
loro posizione privilegiata e ciò avrebbe 
gravi conseguenze per l’industria e l’agricol- 
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tura nazionali. La prosperità economica le- 
gata alla stabilità ed al progresso sociale 
esige circuiti relativamente chiusi e una certa 
garanzia contro gli influssi esterni. Tutta- 
via, è evidente che la costituzione di nuovi e 
potenti complessi industriali che determinino 
un circuito di produzione e di scambio nel- 
l’ambito dell’Unione francese non potrebbe 
esser realizzata senza il concorso europeo e 
internazionale; sarà dunque necessario fare 
appello ai capitali stranieri. Nella vasta re- 
gione comprendente Algeria, Marocco, Tu- 
nisia, Africa Occidentale Francese e Africa 
Equatoriale Francese la ricchezza del sotto- 
suolo compensa l’aridità del suolo. Piombo, 
zinco, rame, stagno, wolframio, uranio, ferro, 
petrolio si trovano particolarmente nelle 
zone sahariane del confine algero-maroc- 
chino. Qui dovrebbe esser compiuto l’esperi- 
mento dell’installazione di un vasto com- 
plesso industriale. L’industrializzazione del- 
l’Africa è necessaria per la difesa europea; 
la creazione di basi strategiche nelle zone 
maggiormente dotate di risorse naturali ne 
sarà un’ottima garanzia. (M. P.) 


(3208) 
V. M., La pianificazione in Polonia (Neue 
Zürcher Zeitung, Zürich, 1 novembre 1955). 


Con la fine del 1955 termina in Polonia 
il piano sessennale di industrializzazione del 
paese. Succeduto al piano triennale del 1947- 
1949, che aveva per compito la ricostituzione 
‘della economia nazionale sconvolta dalla 
guerra, esso sarà, a cominciare dal gennaio 
1956, seguito da un piano quinquennale coor- 
dinato con i‘ rispettivi piani degli altri paesi 
comunisti. Per quanto concerne i risultati del 
piano sessennale che sta volgendo alla fine, 
benchè ancora manchino i dati ufficiali, si 
possono, però, già trarre alcune conclusioni 
preventive. E’ certo, ad esempio, che nel set- 
tore industriale la produzione polacca di 
minerali ferrosi non ha raggiunto l’inere- 
mento prestabilito e che i minerali dell’Alta 
Slesia non presentano le caratteristiche qua- 
litative richieste. Di conseguenza gli alti 
forni di Nowa Huta son costretti a lavo- 
rare esclusivamente minerale sovietico prove- 
niente da Krivoi Rog, il cui costo di tra- 
sporto è quindi ingentissimo. Le quote pre- 
stabilite dal piano non sono state neppur 
lontanamente raggiunte nell’agricoltura, e in 
questo settore s’è aggravata la sproporzione 
tra i bisogni e la produzione. I recenti ac- 
quisti di cercali della Polonia dai paesi ol- 


tremare sono una prova del fallimento della 
politica agraria comunista. La pianificazione 
ha creato in Polonia, come in tutti gli Stati 
comunisti, quel fenomeno che si è usi defi- 
nire « economia deficitaria con inflazione re- 
pressa ». La lotta contro l’inflazione ha a- 
vuto anche in Polonia due distinte fasi. La 
prima, durata fino alla riforma monetaria 
del 28 ottobre 1950, è stata caratterizzata 
dall’assenza di misure per arginare l’ecceden- 
za di potere d’acquisto rispetto all’offerta. 
La riforma monetaria passò quindi la spugna 
su questa eccedenza e realizzò al tempo stesso 
l’obiettivo politico d’una completa proleta- 
rizzazione della popolazione. Oggi la situa- 
zione è di nuovo caratterizzata da un note- 
vole incremento del potere d’acquisto e dal 
ricostituirsi di quel mercato nero che la ri- 
forma monetaria era riuscita a temporanea- 
mente sopprimere. E di nuovo si prevede la 
necessità d’uno degli ormai consuetudinari 
interventi dello Stato per ristabilire un certo 
equilibrio tra la domanda e l’offerta. Ci si 
domanda quale può essere lo scopo d’una po- 
litica economica che giudica dannoso ai pro- 
pri fini, e deve quindi eliminarlo, ogni in- 
cremento del potere d’acquisto della popola- 
zione, anche di quello ottenuto con il lavoro 
produttivo, ossia con le ore lavorative stra- 
ordinarie. (M. I. A.) 


(3209) EE (415) 61 

E. R. La situazione economica negli Stati 
Uniti (Neue Zürcher Zeitung, Zürich, 6 
novembre 1955). 


Tendenza dei prezzi al rialzo e éoncomi- 
tante espansione del credito caratterizzano la 
più recente fase dell’attuale boom dell’eco- 
nomia statunitense. Nel corso degli ultimi 
mesi il crescente aumento del volume eredi- 
tizio aveva indotto gli organi governativi 
ad adottare una serie di misure restrittive. 
Il mantenimento temporaneo di queste mi- 
sure è stato ora riconosciuto opportuno dalla 
maggioranza dell’Open Market Committee 
del Federal Reserve Board, benchè recente- 
mente si sia osservato un certo allentamento 
della tensione sul mercato monetario. Da 
parte del Governo e dei massimi circoli eco- 
nomici si continua ad esprimere la eonvin- 
zione che la saggia politica creditizia del Fe- 
deral Reserve Board ha molto contribuito a 
dare alla congiuntura — senza peraltro osta- 
colarne l’cspansione — una misura ed un or- 
dine che l’hanno protetta da possibili peri- 
colosi eccessi. Lo sviluppo dell’attuale con- 
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giuntura americana é caratterizzato da punti 
deboli e da punti forti. Le cifre sul giro 
d’affari delle imprese nel terzo trimestre 
sono in complesso assai favorevoli. Nel 
settore, perd, dell’industria di costruzione, 
una delle branche principali, quella della 
costruzione edilizia, rivela per la prima 
volta una notevole involuzione. Per contro 
favorevolissima è la situazione nel ramo 
della costruzione stradale. Anche lo sviluppo 
dei nuovi investimenti delle imprese commer- 
ciali e industriali è più che soddisfacente. 
Mentre nel 1954 gli investimenti per il po- 
tenziamento delle attrezzature erano ascesi 
a 26,8 miliardi, si prevede che alla fine del 
1955 avranno raggiunto $ 28 miliardi. Le 
previsioni per il 1956 sono di $ 29 miliardi. 
Nell’attuale fase di progressivo sviluppo e- 
spansivo della congiuntura il problema delle 
scorte è forse quello di importanza più deci- 
siva per l’andamento della situazione econo- 
mica nel prossimo futuro. Il ritmo d’aumento 
delle scorte, calcolato per anno, vien fatto 
ascendere ad un minimo di 4-5 miliardi di 
dollari. Poichè l’accumulazione delle scorte 
tende a diventare preoccupante quando il 
ritmo del loro incremento sorpassi quello 
dello smercio dei beni, e poichè questo rap- 
porto è attualmente assai diverso nei vari 
rami industriali, è da prevedere che nel corso 
del 1956 numerose imprese si troveranno 
costrette a rivolgere a questo problema la 
massima attenzione. Le prospettive per il 
1956 sono, in complesso, per una certa invo- 
luzione della congiuntura. La prevalenza dei 
fattori favorevoli lascia, però, prevedere che 
essa, se si manifesterà, sarà estremamente 
leggera, tanto più che si conta, in questo 
casu, su un tempestivo allentamento della 


politica restrittiva del Federal Reserve 
Board, la cui efficacia potrebbe essere de- 
cisiva. (M. I. A.) 
(3210) EE (415) 62 


STEIN H., Quanto è stabile il boom statuni- 
tense? (« The Financial Times», London, 
16 novembre 1955). 


Il terzo boom statunitense del periodo 
post-bellico differisce dai due precedenti in 
un importante aspetto. Ciascuno dei primi 
due ricevette in gran parte impulso da una 
forza che presentava carattere decisamente 
temporaneo. Nel 1946-48 si trattò della do- 
manda accumulata durante la guerra. Nel 
1950-53 fu il rialzo delle spese per la difesa 
al massimo progettato. Questa volta, invece, 


non vi è nel boom alcun importante elemento 
di sostegno di cui si possa prevedere l’esau- 
rimento. Non vi è alcun elemento importante 
della domanda che debba considerarsi troppo 
elevato all’attuale livello del reddito nazio- 
nale e del suo tasso d’aumento. Ciò non si- 
gnifica naturalmente che l’attuale periodo 
di « prosperità » non si esaurirà. Ma è molto 
difficile trovare i germi del prossimo de- 
clino nell’ambito stesso dell’economia statu- 
nitense. (v. s.) 


(3211) EE (214) 61 
Problemi economici di Israele (« The Finan- 
cial Times», London, 21 novembre 1955). 


La popolazione dello stato di Israele é rad- 
doppiata nei sette anni trascorsi dalla costi- 
tuzione dello stato stesso. Ciononostante si 6 
procurato un alloggio permanente per i nove 
decimi dei nuovi arrivati e lavoro per la 
maggior parte di essi. L’inflazione conse- 
guente a tale movimento della popolazione 
é stata arrestata nel 1954. L’area coltivata 
è aumentata da 425.000 acri nel 1948-49 a 
925 mila acri nel 1954-55. Si pone ora il pro- 
blema della sistemazione dei nuovi immi- 
granti in quelle regioni dove le avverse con- 
dizioni hanno finora scoraggiato la coloniz- 
zazione. Ciò costituirebbe un grave carico 
per l’economia del paese dato l’elevato in- 
vestimento per acro necessario. Nel 1949-50 
il valore delle esportazioni copriva il 12% 
del valore delle importazioni. Attualmente 
tale percentuale è salita a circa il 33%. Il 
progresso verso l’indipendenza economica 
potrebbe essere notevolmente accelerato se 
potessero essere ridotte le forti spese per 
l’armamento. (v. 8.) 


(3212) EE (123) 61 

Lo sviluppo dell’economia elvetica (« Neue 
Zurcher Zeitung», Zürich, 29 novembre 
1955). 


Dalla fine della II guerra mondiale l’eco- 
nomia mondiale ha generalmente avuto un 
andamento espansivo ed ha arrecato ai paesi 
un aumento del loro tenore materiale di vita. 
L’intensa espansione che ormai da parecchi 
anni caratterizza l’economia della Svizzera 
specialmeute s’esprime in una vasta attività 
di costruzione e in un forte incremento degli 
scambi con l’estero, che, grazie alla politica 
di liberalizzazione dell’OECE, hanno trovato 
nell’Europa Occidentale un terreno parti- 
colarmente favorevole. Oltre che nel forte 
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attivo della bilancia commerciale, lo sviluppo 
del benessere economico della Svizzera si ri- 
flette nelle cifre del reddito nazionale. In 
base alle valutazioni dell’Ufficio federale di 
statistica tale reddito è passato da 21 mi- 
liardi di franchi nel 1953 a 22 miliardi nel 
1954. Mentre nel 1938 esso ascendeva a fr. 
8,7 miliardi, nel 1948 era già passato a 17,6 
miliardi, aumentando poi progressivamente 
negli anni successivi: facendo il reddito na- 
zionale netto nel 1938 = 100, per il 1954 1’in- 
dice sale a 253. Secondo le valutazioni dello 
stesso Ufficio l’indice del reddito nominale 
personale pro capite è salito dal 1988 al 1954 
-da 100 a 199, mentre l’indice del costo della 
vita nello stesso periodo è passato da 100 a 
171. Rispetto al 1947, nel 1954 i depositi a 
risparmio sono passati da fr. 336 miliardi a 
fr. 694 miliardi: l’aumento percentuale ri- 
spetto al reddito nazionale è passato nello 
stesso periodo da 2,0 a 3,1. Benchè non si di- 
sponga di cifre relative all’autofinanzia- 
mento delle imprese, appare però chiaro da 
molti indizi che i crediti concessi dalle ban- 
che all’industria hanno subito una notevole 
contrazione malgrado il considerevole au- 
mento dell’attività di costruzione. Una ca- 
ratterizzazione eloquente dell’incremento del 
benessere economico in Svizzera durante 
questi ultimi anni è data dalle cifre delle 
vendite nel settore del commercio al minuto: 
partendo da 100 nel 1949, negli anni succes- 
sivi si hanno i seguenti livelli: 1950 = 105,5; 
1951 =112,5; 1952 = 114,2; 1953 — 116,8; 
1954 = 122,3. (M. I. A.) 


(3213) (PE) (121) 53 

TomaLa M., Aspetti teorici e pratici del- 
l’«economia di mercato sociale» nella 
Germania Occidentale (« Ekonomista >, 
Warszawa, N. 4, 1955). 


Dopo la capitolazione della Germania hi- 
tieriana i principali partiti borghesi della 
Repubblica federale, come la CDV, formula- 
rono, sotto la spinta dell’opinione pubblica, 
programmi di vaste riforme sociali ed econo- 
miche. Aleuni professori-economisti elabora- 
rono la teoria della cosidetta «economia di 
mercato sociale », che diventd la base teorica 
dei programmi dei partiti. Oggi, confron- 
tando la teoria con la realtà, 6 facile convin- 
cersi che i proclamati principi sono rimasti 
lettera morta. Malgrado, infatti, l’affermata 
necessità di eliminare i monopoli, il livello 
della concentrazione industriale e della cen- 
tralizzazione del capitale è oggi nella Ger- 


mania Occidentale più alto che nell’ante- 
guerra hitleriano. Se un processo d’elimina- 
zione è in atto, è quello che riguarda le pie- 
cole e le medie aziende e i laboratori arti- 
giani. Gran parte della teoria dell’« econo- 
mia di mercato sociale» verteva sui pro- 
blemi del miglioramento della situazione 
degli operai. Tuttavia, dopo otto anni di 
«economia libera » la situazione è tale che 
in nessuno dei paesi occidentali che parteci- 
parono alla guerra esistono contrasti tanto 
stridenti quanto nella Repubblica federale 
tedesea. La quota dei salari nel valore glo- 
bale della produzione netta diminuisce; 
Sempre più tassate sono le paghe dei lavora- 
tori; l’intensità del lavoro, accompagnata da 
un numero sempre crescente di infortuni, ha 
raggiunto un livello senza precedenti. L'in- 
discutibile incremento della produzione indu- 
striale tedesca, che la propaganda ufficiale 
strombazza come il risultato dell’applica- 
zione pratica dei principi della «economia 
di mercato sociale », è in realtà dovuta a 
cause ben diverse: al vasto sfruttamento 
della classe operaia, ai grossi prestiti esteri, 
allo scongelamento dei favolosi profitti di 
guerra delle imprese industriali tedesche. 
(M. I. A.) 


(3214) EE (164) 61 

VENNAMO V., L’importanza economica della 
restituzione di Porkkala (« Kansallis - O- 
sake - Pankki Economie Review», Helsinki, 
4-1955). 


L’area di Porkkala € relativamente pie- 
cola, ma assai importante per la sua vici- 
nanza con Helsinki, il centro di maggiore 
popolazione e di più forte consumo di tutta 
la Finlandia. La popolazione è dedita per il 
69,5% all’agricoltura, per il 12,7% all’in- 
dustria e all’artigianato e per il 6,9% ai ser- 
vizi di comunicazione. Secondo la statistiche 
del 1941 (dati piú recenti non sono disponi- 
bili) circa il 38% del terreno è coltivato a 
cereali. Giudicando in base al raccolto medio 
per ettaro della Finlandia meridionale, que- 
st’area potrebbe fornire circa 9.000 tonnel- 
late all’anno di cereali. Negli ultimi anni il 
consumo annuo pro-capite è stato valutato 
circa 145 kg.; se il raccolto di Porkkala ve- 
nisse utilizzato interamente per l’alimenta- 
zione umana, si ritiene che sarebbe suffi- 
ciente per nutrire una popolazione di 63.000 
abitanti. Lo stesso può dirsi per un altro 
genere alimentare di fondamentale impor- 
tanza: la patata. Nell’anteguerra veniva pra- 
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ticato l’allevamento del bestiame, con parti- 
colare riguardo alle mucche lattifere; dato 
che nel 1941 si disponeva di 4.000 capi, si 
valuta che l’area di Porkkala possa rendere 
attorno ai kg. 12 milioni e mezzo di latte 
per anno, pari al 10% del consumo annuale 
di Helsinki. Per quanto concerne la produ- 
zione ittica e forestale la situazione è altret- 
tanto soddisfacente. La restituzione di Pork- 
kala alla Finlandia recherà senza dubbio al 
paese vantaggi economici; la loro reale por- 
tata, tuttavia, potrà essere valutata soltanto 
dopo l’esame di dati recenti. Per ora essa 
comporta unicamente un onere addizionale 


per il bilancio. (M. P.) 
(3215) EE (512) 61 
Prosperità in Venezuela («The Statist >», 


London, 17 dicembre 1955). 


L’economia venezuelana è in continuo pro- 
gresso. Il paese è il maggiore esportatore di 
petrolio del mondo e il secondo produttore 
dopo gli S.U., ed è proprio questo fattore 
su cui si impernia la sua prosperità. Il pe- 
trolio fornisce più del 90% degli introiti di 
valute estere provenienti principalmente da- 
gli S.U. che sono i maggiori importatori. Di 
tempo in tempo nasce il timore di restrizioni 
delle importazioni di petrolio da parte degli 
S.U., ma la politica di questi viene regolata 
dalla considerazione che, in caso di guerra, 
il Venezuela è uno dei maggiori produttori 
di petrolio del mondo occidentale. Il capitale 
estero è attratto dalla vigorosa espansione 
del paese, e il Governo, che dispone di larghi 
introiti fiscali, è impegnato in massicci in- 
vestimenti nel settore idroelettrico, ferro- 
viario e della produzione dell’acciaio. La 
Repubblica presenta un quadro d’euforia e 
di fiducia e non vi è ragione perchè il suo 
progresso debba essere frenato almeno per 
molti anni. Negli ultimi 5 anni il 24% del 
prodotto lordo nazionale è stato investito, 
il commercio estero è ad alto livello, non vi 
sono restrizioni sulle importazioni e sugli 
scambi, le riserve d’oro e di valute estere 
hanno raggiunto nel luglio scorso la soddi- 
sfacente cifra di 528 milioni di dollari. 


(1, M.) 


(3216) EE (521) 61 
Il Perú, paese ad cconomia liberale (« L’E- 
conomie », Paris, 22 dicembre 1955). 


Il Perú e un paese fornito di riechezze a- 
gricole e minerarie. I principi che regolano 


la messa in valore di queste risorse differi- 
scono da quelli applicati generalmente negli 
altri paesi dell’America latina. Mentre l’in- 
tervento dello Stato nell’economia dei paesi 
sud-americani @ divenuta sempre pid fre- 
quente e rigorosa, il Peri è considerato 
un’oasi di liberalismo: capitali e merci vi 
entrano ed escono liberamente, i profitti dei 
capitali stranieri possono essere rimpatriati 
senza limitazione, le società straniere non 
sono sottomesse a nessuna misura discrimi- 
natoria. Allo scopo di elevare lo standard di 
vita della popolazione il Governo si preoc- 
cupa di aumentare la produzione agricola 
mediante la diffusione della meccanizzazione; 
nel settore dei trasporti è prevista la moder- 
nizzazione dei porti di Callao, Paita, Pisco, 
Salaverry; lo sviluppo industriale richiede 
un aumento della produzione di energia. Nel 
settore dell’industria, specialmente di quella 
alimentare vi sono ancora larghe prospettive 
di sviluppo. La libertà di cui godono i eapi- 
tali stranieri ha favorito l’impianto di nuove 
industrie che hanno beneficiato anche della 
partecipazione tecnica straniera. (IMI) 


XI. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(3217) EE (0) 15 

Dennison 8. R., La Comunità Europea del 
Carbone e dell’Acciaio («Lloyds Bank 
Review », London, luglio 1955). 


Nei suoi primi tre anni di vita la Comu- 
nità Europea del Carbone e dell’Acciaio ha 
attenuto notevoli successi. Molti preblemi de- 
vono ancora essere risolti, ma nulla sugge- 
risce che la Comunita non debba avere in fu- 
turo altrettanto successo. E’ perd anche vero 
che il mercato comune non ha ancora subito 
il collaudo di una importante fluttuazione 
dell’attività generale. Si potrebbe arguire 
che l’integrazione ha avuto successo in 
quanto parziale. Ciò ha infatti significato 
limitato trasferimento di sovranità nazionale 
e solo marginali adattamenti nelle attività 
economiche nazionali. Nel dicembre 1954 è 
stato concluso con la Gran Bretagna un ac- 
cordo di continua consultazione su questioni 
di comune interesse nei riguardi delle indu- 
strie del carbone e dell’acciaio. Si è però 
ancora lontani da una completa partecipa- 
zione della Gran Bretagna alla Comunità. 


(Vv. S.) 


Regesti emerografici 203 


(3218) EE (0) 15 
La Banca Mondiale indica la via (« The 
Banker », London, ottobre 1955), 


La Banca Internazionale per la Ricostru- 
zione e lo Sviluppo, che si afferma come una 
forza significativa nel mercato mondiale di 
capitali e nel finanziamento dello sviluppo 
economico, trova un intralcio alla sua atti- 
vità nel fallito tentativo del LM.F. a rimuo- 
vere le restrizioni nei pagamenti interna- 
zionali. A Istanbul Mr. Black, presidente 
della Banca, ha rimproverato le limitazioni, 
ancora imposte da alcuni paesi membri, al- 
l’uso del capitale sottoscritto nelle loro ri- 
spettive monete. La Banca Mondiale ha for- 
nito prestiti nel periodo 1947-1955 per 1.777 
milioni di dollari (di cui circa 500 milioni 
destinati all’Europa) e i tassi praticati sono 
del 4 e 5/8-4 e 3/4% per periodi di venti, 
venticinque anni. Ma oltre all’intervento di- 
retto, la Banca coopera allo sviluppo econo- 
mico con funzioni di consulenza ai finanzia- 
tori; allo scopo ha anche creato l’Istituto 
per lo Sviluppo Economico. In secondo luogo 
la Banca costituisce uno stimolo all’inter- 
vento del capitale privato sia offrendo la 
partecipazione ai suoi propri progetti, sia 
con l’influenza incoraggiante del successo 
della Banéa. (I. M.) 


(3219) EE (323) 47 

PEDLER F. J., Investimenti stranieri nell’A- 
frica Occidentale («International Affairs», 
London, ottobre 1955). 


I quattro ‘paesi dell’Africa Occidentale 
collegati al Commonwealth, ossia la Costa 
d’Oro, Sierra Leone, Gambia e Nigeria 
hanno raggiunto l’autogoverno, pertanto 
anche gli investimenti britannici su questi 
territori sono considerati stranieri. Nell’e- 
lenco delle 40 aziende più importanti i 2/3 
sono britanniche, le altre sono americane, 
francesi, svizzere, indiane, italiane, danesi. 
Data la situazione politica dei quattro paesi 
si hanno frequentemente nuove costituzioni, 
nuovi governi, partiti e ministri per cui è 
difficile definire ad ogni momento lo stato 
degli affari. Si può tuttavia dire che i set- 
tori dell’economia accessibili ai finanziatori 
esteri sono strettamente definiti e -che essi 
sono esclusi da quei settori che forniscono 


le opportunità più redditizie. Perciò gli inve- 
stimenti stranieri hanno scarse opportunità 
e relativamente bassi profitti. E” ancora 
presto per dire quale sarà l’atteggiamento 
degli uomini politici o del pubblico nei con- 
fronti del capitale estero; si sa però che vi 
sono dei progetti di partecipazione locale al 
capitale sociale delle società estere. Di fronte 
a certi atteggiamenti si tratterà di affron- 
tare problemi di pubbliche relazioni e in tal 
senso 1 governi dei vari paesi interessati ap- 
poggiano diplomaticamente e finanziaria- 
mente i loro operatori. Ci si augura che 
anche in Gran Bretagna si curi questo a- 
spetto del problema. (I. M.) 


(3220) EE (0) 16 
Progressi del Piano di Colombo (« The Sta- 
tist », London, 26 novembre 1955). 


Alla riunione del Comitato Consultivo del 
Piano di Colombo tenuta a Singapore lo 
scorso mese, è stato deciso di prolungare il 
Piano, originariamente limitato al 30 giu- 
gno 1957, al 30 giugno 1961, Il Quarto 
rapporto del Comitato rileva che i membri 
del Piano devono trarre conforto dai risul- 
tati acquisiti per meglio prepararsi ai com- 
piti futuri. Durante il 1954-55 quasi tutti i 
paesi dell’area del Piano hanno mantenuto 
e un poco superato il tasso di progresso rag- 
giunto nel precedente anno, sebbene in qual- 
che paese vi sia stato un regresso della si- 
tuazione finanziaria. Il costo dello sviluppo 
del settore pubblico (per nove paesi) au- 
mentò da 541,9 milioni di sterline nel 1953- 
1954 a 724,6 milioni nel 1954-55 e alle stime 
per il 1955-56 di 827,9 milioni. Della spesa 
totale almeno la metà è destinata all’India. 
L’agricoltura con vari progetti di irrigazione 
e di altro genere assorbe 2/5 del totale, i tra- 
sporti 14, le spese per migliorare la salute 
pubblica, l’istruzione e gli alloggi pure 
Y, del totale. In alcuni paesi la posizione fi- 
nanziaria si è consolidata per il migliora- 
mento della ragione di scambio e l’espan- 
sione della domanda di molte materie prime. 
La cooperazione permette pure di risolvere 
i problemi comuni mettendo in comune le 
migliorate conoscenze tecniche. Il rapporto 
indica come in molti settori il progresso sia 
considerevole: resta tuttavia ancora molto 
da fare. (I. M.) 
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THE PRICING OF FIXED 
SERVICES SUBJECT TO A RANDOM DEMAND 


M. BECKMANN 


Suppose that an air route is served by a single airline flying a 
plane of given capacity at fixed time intervals. Let the demand be a 
random variable of known distribution whose parameters are known 
functions of the price of the service. We propose to investigate va- 
rious criteria for rate-making and to indicate the solutions corre- 
sponding to each. 


1. - Frequently routes served by a single operator are in a 
stage where the service is still unprofitable and dependent on subsi- 
dies from the company or the government. While the development of 
demand may be encouraged by low rates, the short run objective of 
minimizing the loss is often the overruling consideration. In the short 
run demand is stationary. For simplicity it will be assumed to follow 
a Poisson distribution. Studies of the demand distribution for flights 
with low load factor have shown (') that a Gamma type distribution 
affords a much closer fit to the empirical histograms, but the Poisson 
distribution is satisfactory as a first approximation. A priori it is a 
plausible distribution because the number of passengers on any par- 
ticular flight is small enough relative to the population of potential 
passengers for a given route to be of the « rare event » description. 
A convenient feature of the Poisson distribution is that it involves 
only one parameter, the mean. It is, therefore, only through the mean 
that prices enter into the demand. 

The object of pricing will now be specified completely as the 
maximization of the expected (i. e., mean) value of profit, or the mi- 
nimization of the expected loss. It is the expected value that, accord- 
ing to the laws of large numbers, determines the outcome with a 
probability that becomes overwhelming after a sufficient number of 
repetitions. 

If the capacity of the plane is large relative to the mean demand 
under any circumstances that might be considered, then the effect 


() Unpublished research of the author. 
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of the capacity limit may be disregarded and we have the familiar 
monopoly price problem in terms of the mean demand. Typically, 
however, prices must be considered for which the mean demand ap- 
proaches the order of the plane’s capacity. We should expect that the 
rate should then be set not at the point where the elasticity of the 
mean demand is unity but at a somewhat higher level. This is borne 
out by analysis: 


Notation 
n number of passengers 
c capacity of plane 
P rate 
À (D) mean demand 
q(n) = en Poisson distribution 


n! 


For a mean demand 7 the mean number of passengers carried is 
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For the Poisson distribution this becomes 
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this expression may be transformed into 
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(*) I° denotes the Gamma function, and I, the incomplete Gamma function. 
Both have been tabulated. 
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Expected revenue is p times this term. The condition that expected 
revenue be a maximum leads now to the equation: 


A(p) 

| x°e-Xdxa 
0 

00 


A ea 
A dp 
latte da 
Alp) 
ope stale ht) 
© P(e) — M(c) 


On the left hand side is the price elasticity of the mean demand. 
The second term on the right hand side is positive so that the elasti- 
city should be greater than one. Upon inserting typical demand func- 
tions, 1 (p) such as a linear one, it is seen that this implies a price 
above that where the demand elasticity is unity. 

The solution of this equation can be calculated as soon as the 
mean demand is specified as a function of price. For instance, let: 


Lio 4 (DC 3) 
p = 100 — 4 


The equation becomes 


ra 1, (35) 
PA (BA) 1) 
and the solution is 
p = 65.7 A = 34.3 


2. - Even though the rate determined in the previous section 
minimizes the need for subsidy, it does not necessarily maximize the 
general welfare (*). The obvious criterion in connection with the ge- 
neral welfare is maximizing the expected value of consumers’ and 
producers’ surplus. However since all costs are assumed fixed, this 
would lead to a zero price on airline tickets. In turn this would in- 
volve rationing of demand and a high degree of uncertainty for obta- 
ining space on a given flight. Clearly some other criterion is called 
for which takes into account the utility to consumers of obtaining 


() H. HOTELLING: The General Welfare in Relation to Problems of Taxa- 
tion and of Railway and Utility Rates, « Econometrica », 6 : 242-269 (July) 1938. 
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transportation by airline with a reasonable degree of probability. 
Consider the demand that is forthcoming at a certain price, but not 
at a price one unit higher. This marginal demand is a random variable 
which we may assume to follow also a Poisson distribution. The ac- 
cumulated demand at a certain price is then again Poisson distri- 
buted with a mean which is the integral (the sum) of the marginal 
mean demands. The value of airline transportation to those passen- 
gers whose demand is marginal at a given price equals this price 
times a factor which depends on the probability of getting service. 
On the basis of the theory of utility under uncertainty a good point 
can be made, that the utility of airplane service that is available only 
with a certain probability equals that probability times the utility of 
service with certainty. Our measure of consumers’ surplus then equals 
the ordinary consumers’ surplus times the probability that the de- 
mand (at the price considered) will not exceed capacity. Maximizing 
this welfare function leads to a price which is in the nature of a 
premium to be paid for the availability of the service. 

Let d denote the mean of the marginal demand at price p. The 
expected value of the ordinary consumers’ surplus for a total mean 
demand 4 is then 


A 


Po du. 
0 


This is to be multiplied by the probability that given a mean de- 
mand of 1, demand does not exceed capacity 


which may also be written 


Maximization of 
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with regard to p leads to the equation 


œ À 
p.facerde—fpdu.iei=o0 
4 D) 


This equation is best solved with regard to À in the form 


p (A) el 0 
je Tie 1) 
Our previous example yields 
A = 41.6 
P =— 58.2 


The price thus determined is a pure demand price and does not re- 
flect the cost of the service at all. It may therefore lie below cost, i.e., 
below the level where the mean revenue covers the fixed cost. Fur- 
thermore the price which maximizes the value of the service to the 
public will not agree in general with the monopoly price previously 
determined. 

The usefulness of this approach depends on whether it is pos- 
sible to estimate the mean demand as a function of price. At present 
this problem is made difficult by the facts that: 


1) There is a strong time trend in the use of air transporta- 
tion by the general public 

2) Schedule and quality of service change frequently 

8) Rates change infrequently 

A) Different routes are largely incomparable. 


The extent of the demand generated by low-priced air coach ser- 
vices, after their first introduction in the United States a few years 
ago, came as a surprise to everybody. Very little was known about 
the elasticity of demand for airline transportation. Here is a field 
where econometric research is very much needed. 


RIASSUNTO 
La formazione del prezzo di servizi fissi soggetti a domanda casuale 
Il quesito generale posto dal titolo di questo articolo é studiato in relazione 


al seguente problema concreto. Una linea aerea è servita da un aeroplano di data 
capacità che vola a intervalli fissi. La domanda ha una distribuzione del tipo 
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Poisson, la domanda media (in prima approssimazione) è una funzione lineare 
decrescente del prezzo. Tenendo conto dei limiti rigidi di capacità del servizio, 
consideriamo: 

1) il prezzo di monopolio che massimizza il valore sperato di profitto 

2) il prezzo «in termini di benessere » che massimizza l’utilità del ser- 
vizio. 

Una misura di quest’ultimo è data da un integrale ponderato della rendita 
dei consumatori in cui i pesi sono le probabilità che l’intera domanda possa es- 
sere soddisfatta. Le equazioni di massimizzazione sono debitamente svolte e 
viene esposta una esemplificazione. Sono riportate alcune osservazioni relative 
alla stima dell’elasticità della domanda media rispetto al prezzo. 


RESUME 


La formation des prix de services fixes sujets à une demande casuel 


La question générale posée par le titre de cet article est étudiée en relation 
avec le probleme concret suivant. Une ligne aérienne est desservie par un avion 
de capacité donnée qui vole par intervalles fixes. La demande est distribuée 
d’après le schéma de Poisson, c’est-à-dire que la demande moyenne (en première 
approximation) est une fonction linéaire décroissante du prix. En tenant compte 
des limites de capacité rigides, nous considérons: 

1) Le prix de monopole qui maximise la valeur expérée du profit 

2) Le prix en terme de « bien-être » qui maximise l’utilité du service. 

On trouvera une mesure pour ce dernier cas dans un intégral pondéré du 
surplus revenant aux consommateurs dans lequel les probabilités que toute la 
demande puisse étre satisfaite constituent les poids. L’auteur développe les équa- 
tions de maximisation et calcule un exemple. Il ajoute quelques remarques con- 
cernant l’estimation de l’élasticité de la demande moyenne par rapport au prix. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Zur Preisbildung von Dienstleistungen, die einer Zufallsnachfrage unterliegen 


Die im Titel dieses Artikels gestellte allgemeine Frage wird mit Hilfe des 
folgenden konkreten Problems untersucht. Eine Fluglinie wird von einem Flug- 
zeug mit gegebener Ladefaehigkeit bedient, das zu bestimmten Zeiten abfliegt. 
Die Nachfrage ist in der von Poisson beschriebenen Weise verteilt, die Durch- 
schnittsnachfrage (in erster Approximation) ist eine abnehmende Linear- 
funktion des Preises. Wir beziehen die starren Kapazitaetsbegrenzung des 
Dienstes in unsere Untersuchung ein und erkennen dass, 

1) der Monopolpreis den erwarteten Profit maximisiert, 
2) der « Wohlfahrtspreis » den Nutzen des Dienstes maximisiert. 

Ein Mass fuer den létzteren wird im gewogenen Integral des Ueberschusses 
fuer den Konsumenten gefunden, in dem die Wahrscheinlichkeiten, dass die 
gesammte Nachfrage befriedigt werden kann, die Waegefaktoren darstellen. 
Die Maximalgleichungen werden entwickelt und ein Beispiel berechnet. Einige 
Bemerkungen betreffend die Abschaetzung der Elastizitaet der Durchschnitts- 
nachfrage in Beziehung zum Preis werden angefuegt. 
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RESUMEN 


La formación del precio de servicios fijos sujetos a demanda casual 


La cuestión general que el título de este artículo plantea, es estudiada en 
relación con el problema concreto que va a continuación. Una línea aérea es ser- 
vida por un avión cuya cabida es conocida, y que vuela a intervalos fijos. La 
demanda tiene una distribución de tipo Poisson, la demanda media (en primera 
aproximación) es función lineal decreciente del precio. Teniendo cuenta de los 
limites rigidos de capacidad del servicio, consideremos: 

1) el precio de monopolio que hace subir hasta un máximo el valor espe- 
rado de ganancia, 


2) el precio «en términos de bienestar» que hace subir hasta un máximo 
lo útil del servicio. 

Una medida para este último es dada por un integral ponderado del rédito 
de los consumidores, en el que los pesos son las probabilidades de que la entera 
demanda pueda quedar satisfecha. Las ecuaciones de maximización se las re- 
suelve debidamente; se expone un ejemplo. Se alegan unas observaciones rela- 
tivas a la valuación de la elasticidad de la demanda media respecto al precio. 


LINEAMENTI DI UNA TEORIA DELL’ESPANSIONE 
DELLE ECONOMIE PROGRESSIVE (*) 


PARTE I 
MARCO FANNO 


1°) Sono economie progressive, secondo la definizione che ne 
fu data precedentemente, (Cap. I°, § 3), le economie le cui dimen- 
sioni, le cui attrezzature, la cui produzione, il cui reddito reale, i cui 
consumi, ecc., tendono a aumentare; cioè, in breve, le economie in 
espansione (1). 


a) Caratteristiche e movimenti delle economie progressive. 


2°) Ogni sistema economico si muove, espandendosi, lungo una 
linea determinata. Ma bisogna distinguere la linea della sua espan- 
stone potenziale dalla linea della sua espansione secolare e da quella 
della sua espansione effettiva. Tutte e tre sono fondamentali per la 
teoria delle fluttuazioni economiche; e tutte e tre saranno da noi 
prese in esame. Ma intanto, prima di farlo, dovremo risolvere i due 
seguenti problemi preliminari e cioé: 1) problema dei fattori pro- 
pulsivi dell’espansione dei sistemi; e 2) il problema della natwra dei 
movimenti ai quali, grazie all’impulso di cotesti fattori, essi sono 
soggetti nella loro espansione. Non sono perd questi i soli movimenti 
ai quali essi sieno soggetti. Agiscono infatti di frequente su di essi 
dall’esterno altri fattori. Quindi le economie progressive, a differenza 
da quelle stazionarie, sono soggette a due ordini di movimenti e 
cioé: 1) ai movimenti dipendenti dalla loro espansione, vale a dire 
dall’azione dei fattori che tendono a farli progredire; e 2) ai movi- 
menti dipendenti dall’azione di fattori esterni. Una completa teoria 
delle fluttuazioni economiche deve tener conto di entrambi per stu- 


(*) Questo articolo e i due che seguiranno nei successivi fascicoli di « Eco- 
nomia Internazionale » sono desunti dal Capitolo IV della nuova edizione (in 
corso di stampa) del volume del Prof. FANNO: La teoria delle fluttuazioni econo- 
miche (U.T.E.T., Torino). 

(1) Al fine di evitàre equivoci avvertiamo subito che le due espressioni: 
espansione e sviluppo dei sistemi sono impiegate nel testo nei due seguenti si- 
gnificati e cioè: espansione nel significato del processo di aumento nel tempo 
delle attrezzature tecniche e della capacità produttiva dei sistemi; sviluppo nel 
significato del volume delle attrezzature tecniche e della capacità produttiva 
dei sistemi in un dato momento: concetto dinamico quindi quello di espan- 
sione, statico quello di sviluppo. 
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diarli congiuntamente nella loro azione d’insieme. Ma per facilitare 
il nostro compito li studieremo da prima separatamente. E quali in- 
dici di cotesti movimenti assumeremo, secondo i casi, ora 1 muta: 
menti del reddito reale e ora quelli del volume delle attrezzature, che 
sono i due aspetti fondamentali e fra loro complementari dell’espan- 
sione dei sistemi (1). 


3°) I fattori propulsivi più importanti sono l’aumento della 
popolazione, i progressi tecnici della produzione e la propensione del 
pubblico al risparmio (2): l’aumento della popolazione in quanto in- 


(1) Gli studiosi che si occupano dei problemi dell’espansione dei sistemi eco- 
nomici sogliono assumere generalmente come indici di questa le variazioni del 
reddito o eventualmente della ricchezza per testa di abitante. Cid è perfetta- 
mente logico e corretto nei casi nei quali le indagini sieno dirette a determinare 
le variazioni del tenore di vita della popolazione che si accompagnano a cotesta 
espansione. E sotto questo rispetto i paesi possono dividersi in tre categorie: 
1) paesi le cui attrezzature e il cui reddito reale aumentano a un ritmo supe- 
riore a quello della popolazione. Sono questi paesi progressivi a doppio titolo e 
perchè la loro capacità produttiva assoluta aumenta e perchè parallelamente si 
eleva il tenore di vita della loro popolazione; 2) paesi le cui attrezzature e il 
cui reddito reale aumentano con lo stesso ritmo della popolazione. In questi 
paesi, nonostante l’aumento assoluto della loro capacità produttiva, il tenore di 
vita della popolazione rimane costante; 3) paesi la cui popolazione aumenta a 
un ritmo superiore a quello dell'aumento della loro capacità produttiva. In 
questi paesi non ostante l’espansione assoluta della loro economia, il tenore di 
vita della loro popolazione tende ad abbassarsi. Ciò avviene per mancanza di ca- 
pacità tecniche o di iniziativa della loro popolazione e per insufficiente propen- 
sione di questa al risparmio, dovuta principalmente alla misura estremamente 
bassa del reddito reale medio, che, non lasciando che un margine esiguo per il 
risparmio, impedisce che gli investimenti in opere produttive si seguano di pari 
passo con l’aumento della popolazione. Appartengono a questo terzo gruppo i 
paesi delle aree così dette depresse; ed essi non sono pochi nel mondo. 

Ora lo studio dell’espansione dei sistemi sotto questo riflesso è senza dubbio 
molto importante anche perchè la tendenza del tenore di vita a elevarsi, a ri- 
manere stazionario, o ad abbassarsi concomitantemente all'aumento in tutti e 
tre i casi della capacità produttiva, solleva problemi di dinamica economica di 
grande importanza teorica, che meritano di essere approfonditi. Ma essi esu- 
lano dal campo delle nostre ricerche, le quali sono dirette semplicemente a de- 
terminare il processo per il tramite del quale i sistemi economici tendono a 
espandersi indipendentemente dai riflessi d’ordine sociale che ad esso si accom- 
pagnano. Ora della misura di cotesta espansione sono le variazioni assolute del 
reddito o della ricchezza che forniscono gli indici rappresentativi. E perciò 
queste e non quelle per testa di abitante saranno da noi considerate nella nostra 
trattazione. 

(2) CANNAN, The Changed Outlook in Regard of Population (1831-1931), in 
«The Economic Journal», Dicembre 1931, pag. 524; KEYNES, The General 
Theory, ecc., pag. 307; HANSEN, Towards a Dynamic Theory of the Cycle, in 
«The American Economic Review», Maggio 1952, Papers and Proceedings, 
pag. 76 e 80; Harrop, Toward a Dynamic Economics, London 1949, pag. 87. 
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grossa via via le schiere dei produttori e dei consumatori; i progressi 
tecnici della produzione in quanto consentono di sostituire attrezza- 
ture nuove più produttive alle vecchie meno produttive e concorrono 
con cid a aumentare la capacita produttiva del sistema; la propen- 
sione del pubblico al risparmio, in quanto da questa dipende la parte 
del reddito reale destinata a rimanere disponibile per gli investi- 
menti nuovi, che sono poi essi stessi elementi fondamentali del pro- 
cesso di espansione dei sistemi. Ma da soli cotesti tre fattori non ba- 
stano a determinarlo. 

Infatti l’aumento della popolazione, i progressi tecnici e la pro- 
pensione del pubblico al risparmio creano la possibilità di nuovi in- 
vestimenti; ma perchè poi i sistemi si espandano effettivamente è 
necessario che i nuovi investimenti, man mano che diventano possi- 
bili, sieno in realtà eseguiti. Ora a ciò cotesti tre fattori non prov- 
vedono. Essi creano le condizioni necessarie all'espansione dei si- 
stemi, determinano cioè la misura e il ritmo della loro espansione po- 
tenziale. Ma non attuano anche i provvedimenti indispensabili a che 
questa diventi effettiva. A ciò provvedono le imprese. 

Nelle economie capitalistiche infatti gli investimenti sono effet- 
tuati, almeno principalmente, da imprese private. Le quali proce- 
dono ad essi ogniqualvolta ne abbiano la convenienza, cioè preve- 
dano di ricavarne un congruo profitto. La possibilità di un profitto 
sorge ogniqualvolta esista un margine per nuovi investimenti; e 
questo margine esiste ogniqualvolta lo sviluppo effettivo dei sistemi 
sia inferiore a quello potenziale. Quindi man mano che, grazie ai tre 
fattori indicati, lo sviluppo potenziale aumenta e il margine dei pos- 
sibili nuovi investimenti si allarga, sorge e via via aumenta per le 
imprese la convenienza di intervenire ed esse intervengono. L’espan- 
sione dei sistemi, resa possibile da cotesti fattori, si trasforma al- 
lora da potenziale in effettiva. Ed è in questo modo che i sistemi 
tendono a espandersi e il loro reddito ad aumentare. 


b) Espansione potenziale e espansione secolare delle economie pro- 
gressive. 


#A TT sammino che queste percorrerebbero qualora la loro espan- 
sione avvenisse lungo la linea risultante dall’azione combinata dei 
tre fattori indicati, cioé gli investimenti, man mano che diventano 
possibili, fossero effettuati nella misura dei simultanei risparmi, e 
tutti i fattori produttivi già esistenti e quelli nuovi che, grazie al- 
l'aumento della popolazione e alla creazione delle nuove attrezzature, 
diventano via via disponibili, fossero utilizzati per intero, rappre- 
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senta la linea della loro espansione potenziale. Ma è essa anche la 
linea della loro espansione secolare? Lo sarebbe se le imprese nell’e- 
seguire i nuovi investimenti avessero la convenienza di muoversi 
lungo cotesta linea. Ma cosi invece non è, perchè essendo una linea 
di equilibri successivi di pieno impiego, essa è in sostanza il luogo 
geometrico delle posizioni successive degli equilibri walras-paretiani 
di un sistema in corso di espansione, e quindi la linea in corrispon- 
denza a ogni punto della quale e quindi lungo il percorso della quale 
le imprese non fanno nè guadagni nè perdite (1). Ne segue che in 
ciascun punto di cotesta linea manca per le imprese lo stimolo a spo- 
starsi da esso per passare al punto successivo e che quindi non è 
lungo i punti successivi di cotesta linea che esse possano essere sol- 
lecitate a muoversi e i sistemi, almeno di tipo capitalistico, a espan- 
dersi (2). E allora? 

Si supponga che l'espansione potenziale di un sistema si inizii a 
un dato momento muovendo da una posizione di equilibrio stazio- 
nario. Le imprese, non avendone la convenienza, si asterranno, pel 
momento, da nuovi investimenti; ma, così facendo, esse preparano 
le condizioni favorevoli all’inizio di questi in un momento successivo. 
In conseguenza infatti della loro astensione lo sviluppo effettivo dei 
sistemi rimane in arretrato rispetto a quello potenziale: il margine 
per i possibili nuovi investimenti si allarga e questi finiscono a un 
dato momento col diventare sufficientemente rimuneratori (3). Le 


(1) WALRAS, Eléments d’Economie Pure, Lausanne 1920167 IS Res 
pag. 195. PARETO, Manuel d'Economie Politique, Paris 1909, cap. VI, $ 39, pag. 
357. 

(2) Questo diciamo perchè pud ritenersi fondatamente che sistemi econo- 
mici diversi da quelli capitalistici, come per esempio quelli di tipo comunista, i 
quali funzionano a mezzo di piani generali, possano espandersi lungo la linea 
dell’espansione potenziale e lavorare quindi permanentemente a piena occupa- 
zione. Dello stesso avviso sono alcuni noti autori. Vedi in proposito: Hoover, 
Keynes and Economic System, in « The Journal of Political Economy », Ottobre 
1948, pag. 392; OXENFELDT and VAN DEN Haac, Unemployment in Planned and 
Capitalist Economies, in «The Quarterly Journal of Economics », Febbraio 
1954, pag. 43. Ecco infatti quanto scrivono a tale proposito questi due ultimi 
autori: « Even some economists who are critical of economic Planning think 
that socialism automatically prevents these plagues (disoccupazione e crisi), 
while they concede that capitalist economies are inherently unstable and ne- 
cessarily afflicted by periodic unemployment... ». 

(3) Entra in giuoco a questo punto quello che il KEYNES chiama incentivo 
a investire (inducement to invest); e il profitto occupa nel nostro schema la 
stessa posizione che nello schema keynesiano occupa l’efficienza del capitale, 
pur differendo sotto certi rispetti da esso (KEYNES, The General Theory, ecc. 


pag. 27). 
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imprese cominciano allora a dare loro corso; e l’espansione effettiva 
del sistema si inizia. Ma con ritardo, come si vede, rispetto a quella 
potenziale e quindi partendo da una posizione inferiore a quella del 
punto corrispondente della linea di questa. Una volta iniziata pero 
essa è destinata a proseguire, perchè la tendenza degli investimenti 
nuovi a restringere, man mano che vengono eseguiti, la distanza tra 
lo sviluppo effettivo e quello potenziale dei sistemi e a deprimere via 
via i profitti (1), viene controperata di continuo dalla tendenza op- 
posta derivante dall'andamento ascendente della linea dell’espansione 
potenziale. Perciò l'espansione dei sistemi, che non può aver luogo 
lungo questa linea, può seguirsi lungo una linea situata al di sotto di 
essa. E’ questa appunto la linea dell'espansione secolare. 

Vediamone allora le componenti e le caratteristiche fondamen- 
tali. Nel momento in cui i primi investimenti hanno inizio, questi di- 
ventano superiori ai risparmi (2). Ma l'aumento dell’occupazione 


(1) KEYNES, The General Theory, ecc., pag. 220; HANSEN, Business Cycles 
and National Income, New York, 1951, pag. 179. 

(2) La possibilità indicata nel testo di un’eccedenza e quindi nel caso op- 
posto di una deficienza degli investimenti rispetto ai risparmi non contrasta 
con la tesi keynesiana che risparmi e investimenti sono sempre necessariamente 
uguali fra loro (KEYNES, The General Theory, ecc., pag. 63). La divergenza ap- 
parentemente insanabile fra le due tesi deriva semplicemente dalla diversa de- 
finizione del risparmio e precisamente dal riferimento di questo e dei consumi 
al reddito dello stesso periodo oppure a quello del periodo o dei periodi prece- 
denti. Secondo la definizione del KEYNES il risparmio corrente è la parte del red- 
dito corrente non consumata. Ora siccome anche gli investimenti correnti sono 
uguali alla differenza tra il reddito e i consumi correnti, così investimenti e ri- 
sparmi sono sempre necessariamente uguali fra loro. Secondo la tesi esposta nel 
testo, che è poi la tesi robertsoniana, che noi accogliamo perchè a nostro av- 
viso più aderente alla realtà, i risparmi e i consumi correnti devono considerarsi 
derivanti dal reddito del periodo precedente, mentre gli investimenti correnti 
sono la differenza tra reddito e consumo correnti. Ne segue che investimenti e 
risparmi sono uguali fra loro solo nel caso in cui il reddito corrente sia uguale 
a quello del periodo precedente. Che se invece ne è maggiore o minore gli inve- 
stimenti correnti risultano nel 1° caso superiori e nel 2° inferiori ai risparmi 
correnti (ROBERTSON, Saving and Hording, in « The Economic Journal », Set- 
tembre 1933, pag. 411). 

Del resto la tesi del KEYNES, per non essere in contraddizione col contesto ri- 
manente dell’opera del grande economista, va interpretata nel senso che l’ugua- 
glianza tra investimenti e risparmi deve intendersi destinata a realizzarsi solo 
nelle posizioni di equilibrio dei sistemi. Il che implica che in posizioni diverse da 
queste investimenti e risparmi non siano uguali fra loro, perchè altrimenti non 
avrebbe ragione di essere il processo di aggiustamento tendente a ristabilire, 
pel tramite delle variazioni del reddito, l'uguaglianza tra risparmi e investi- 


Lineamenti di una teoria dell’espansione delle economie progressive 217 


operaia che nel corso della loro esecuzione essi promuovono, aumen- 
tando i redditi, e cid in un primo momento nello stesso loro ammon- 
tare, stimola, nella misura consentita dalla propensione ai consumi, 
l'aumento di questi (1). Questo, promuovendo l’aumento della pro- 
duzione dei beni diretti, determina a sua volta un nuovo aumento 
dell’occupazione, del reddito, dei consumi. Così, in conseguenza del- 
l'espansione della produzione e dei consumi, il reddito tende via via 
ad amplificarsi, e continua a farlo, dilatandosi in misura maggiore 
dell'ammontare degli investimenti, finchè non abbia raggiunto un 
livello tale che i risparmi che, in relazione sempre alla propensione 
del pubblico ai consumi, esso fornisce, sieno divenuti uguali all’ecce- 
denza iniziale degli investimenti (2). E così quest’eccedenza, grazie 
al giuoco del moltiplicatore, mette in azione il processo di aggiusta- 
mento destinato a eliminarla. 

Se non che, perchè la produzione dei beni diretti possa effetti- 
vamente aumentare e il processo indicato avere il suo svolgimento, 
rendesi necessario a un dato momento l'ampliamento delle attrezza- 
ture che ne sono produttrici. Così ai primi investimenti seguono, 
come conseguenza di questi, altri investimenti, destinati essi pure a 
promuovere nel corso della loro esecuzione un processo di aggiusta- 


menti ogni qualvolta essa sia stata turbata; processo di aggiustamento che co- 
stituisce il nocciolo centrale di tutto lo schema teorico del KEYNES. 

A proposito però di cotesto processo di aggiustamento va ricordato che esso 
fu messo in luce prima che dal KEYNES dagli economisti della Scuola Svedese, i 
quali con la loro acuta distinzione tra le situazioni ex ante e expost dei sistemi, 
riconoscono la possibilità di iniziali divergenze tra investimenti progettati e ri- 
sparmi programmati, ma riconoscono in pari tempo che coteste divergenze non 
possono essere che temporanee, perchè eliminate expost dal processo di aggiu- 
stamento che esse stesse mettono in moto. (Vedi: MYRDAL, Der Gleichgewichtsbe- 
griff als Instrument der geldtheoretischen Analyse, in: HAYEK, Beiträge zur 
Geldtheorie, Wien, 1933; OHLIN, Some Notes on the Stockholm Theory of Savings 
and Investments, in « The Economic Journal» del Marzo e Giugno 1937; 
LUNDBERG, Studies in the Theory of Economic Expansion, London 1937; LIN- 
DAHL, Studies in the Theory of Money and Capital, London 1939). 

(1) KAHN, The Relation of Home Investment to Unemployment, in « The 
Economic Journal», Giugno 1931, pag. 173 a 196; KEYNES, op. cit., pag. 113 
e seg. 

(2) « An increment of investment in terms of wage-units cannot occur un- 
less the public are prepared to increase their savings in terms of wage-units. 
Ordinarily speaking, the public will not do this unless their aggregate income 
in terms of wage-units is increased. Thus their effort to consume a part of their 
increased incomes will stimulate output until the new level (and distribution) 
of incomes provides a margin of saving sufficient to correspond to the increased 
investment...» (KEYNES, op. cit., pag. 117). 
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mento analogo a quello precedente e quindi a stimolare la formazione 
di risparmi pari al loro ammontare, ma destinati intanto a creare, 
prima ancora che quella iniziale sia completamente scomparsa, una 
nuova eccedenza degli investimenti. 

Le ripercussioni perd non si arrestano a questo punto. Quelle 
sopra indicate si riferiscono al periodo di esecuzione degli investi- 
menti. Ma non appena questi sieno portati a compimento, essi diven- 
tano, grazie alla loro produttivita, la fonte di un nuovo flusso di pro- 
dotti, cioé dei prodotti per la cui produzione essi furono effettuati, e 
la fonte quindi anche di nuovi redditi. Ora i redditi che da essi sca- 
turiscono, dando luogo alla formazione di altri risparmi, tendono a 
promuovere a loro volta altri investimenti; e questi naturalmente di 
un volume inferiore al precedente. E così via di seguito in misura 
via via minore. Tre sono quindi gli ordini di investimenti derivanti 
dall’espansione potenziale dei sistemi e cioè: 1) gli investimenti de- 
rivanti direttamente da questa e che chiameremo primari; 2) gli in- 
vestimenti promossi dall'aumento della produzione e dei consumi che 
si verificano nel corso e in conseguenza della esecuzione degli inve- 
stimenti primari e che chiameremo secondari (1); 3) gli investimenti 
derivanti inizialmente dalla parte risparmiata del reddito fornito, a 
esecuzione loro ultimata, dagli investimenti primari e secondari, e 
susseguentisi poi per auto genesi a catena in misura via via decre- 
scente, e che chiameremo terziari o di terzo ordine. 

Il ritmo di aumento dei primi dipende dall'andamento dell'e- 
spansione potenziale. La misura e il ritmo d’aumento dei secondi di- 
pende: 1) dalla misura in cui, secondo le previsioni delle imprese, i 
consumi e quindi la produzione dei beni diretti sono destinati a au- 
mentare nel corso della esecuzione degli investimenti primari, cioè 
dal volume di questi e dalla propensione del pubblico ai consumi; e: 
2) dagli investimenti necessari a che cotesto aumento della produ- 
zione possa realizzarsi, cioè dal coefficiente di accelerazione (2). Il 
volume degli investimenti di terzo ordine e il ritmo degli scatti se- 
condo cui diminuiscono dipendono dalla misura degli investimenti 


(1) Gli investimenti indicati nel testo coll’appellativo di secondari, corri- 
spondono a quelli che nella letteratura economica contemporanea vanno sotto il 
nome di indotti, per quanto, come si vedrà differiscono da questi sotto vari ri- 
spetti, fra i quali principalmente quello dei fattori dai quali hanno origine. 

(2) CLARK M., Business Acceleration and the Law of Demand, in «The 
Journal of Political Economy », Marzo 1917 ; idem, Studies in the Economics of 
Overhead Costs, Chicago 1923, pag. 289 a 294; idem, Strategic Factors in Bu- 
siness Cycles, pubblicato dal: National Bureau of Economic Researches, 1934, 
pagg. 33 a 44 e 170 a 182. 
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primari e secondari dai quali derivano, dalla produttivita di questi, 
cioé dal coefficiente di accelerazione e dalla propensione del pub- 
blico al risparmio (1). Ogni investimento primario è perciò il centro 
di origine di investimenti secondari e direttamente oppure indiretta- 
mente, cioé pel tramite di quest’ultimi, di una successione di investi- 
menti terziari via via decrescenti; e concorre quindi all’espansione 
dei sistemi non soltanto in ragione della sua entita, ma in ragione di 
questa e di tutti gli investimenti secondari e terziari a cui diretta- 
mente o indirettamente da origine. Ora, data la continuità del pro- 
cesso dell'espansione potenziale, gli investimenti primari non si se- 
guono saltuariamente, ma con una certa regolarità. Quindi si se- 
guono nel corso del tempo l’uno all’altro a breve distanza fra loro, e 
ciascuno unitamente al proprio sistema di investimenti secondari e 
terziari a cui dà origine, distanziati fra loro nella misura in cui nella 
loro successione si seguono. Gli investimenti che si effettuano in ogni 
istante constano pertanto non solo degli investimenti primari di quel- 
l'istante, ma, salvo che nel periodo iniziale, di questi e di tutti gli in- 
vestimenti secondari e terziari derivanti dagli investimenti primari 
precedenti, e che, per l’ordine di successione e la distanza con cui si 


(1) Per chiarire questo punto ricorreremo a un esempio numerico. Sieno 
gli investimenti primari e secondari di un dato periodo di L. 1 miliardo e si sup- 
ponga che essi dieno origine nel corso della loro esecuzione grazie all’azione del 
moltiplicatore (KEYNES, op. cit., pag. 115 e segg.) a un reddito cinque volte su- 
periore, per modo che essendo del 20% la quota parte del reddito che il pubblico 
destina a risparmio, il risparmio complessivo ad aggiustamento avvenuto sia 
di un miliardo, cioè esattamente uguale all'ammontare degli investimenti pri- 
mari e secondari che lo ha originato. Ma questi una volta ultimati forniscono a 
loro volta, grazie alla loro produttività, un nuovo reddito, e se il rapporto tra 
capitale e prodotto, cioè il coefficiente di accelerazione è poniamo uguale a due, 
il nuovo reddito ammonterà a 500 milioni; per cui se la propensione al risparmio 
è sempre del 20% si verificherà nel secondo periodo la formazione di nuovi ri- 
sparmi per 100 milioni, che consentirà l’esecuzione di investimenti terziari per 
lo stesso ammontare. E così dagli investimenti primari e secondari iniziali di 
un miliardo hanno origine nel secondo periodo investimenti terziari per 100 mi- 
lioni. Ma anche questi, appena ultimati, diventano essi stessi la fonte di un red- 
dito nuovo ammontante a 50 milioni, dei quali 10 saranno risparmiati, consen- 
tendo l’esecuzione di altri investimenti terziari, e ciò in questo terzo periodo 
nella misura di 10 milioni. E così di seguito nei periodi successivi per un am- 
montare via via minore. Dal che rilevasi, come è indicato nel testo, che il vo- 
lume iniziale degli investimenti terziari dipende dal volume di quelli primari e 
secondari, dal coefficiente di accelerazione e dalla propensione del pubblico al 
risparmio, e che il ritmo col quale essi tendono a diminuire è tanto maggiore 
quanto maggiore è il coefficiente di accelerazione e minore quello della propen- 


sione al risparmio. 
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seguono, vengono eseguiti in cotesto istante. Complessivamente perd 
essi non possono superare l'ammontare che, nei calcoli e nelle previ- 
sioni delie imprese, fornisce il profitto minimo preteso da queste. A 
base degli investimenti globali di ogni istante sta adunque, come fat- 
tore dominante l’andamento ascendente della curva dell’espansione 
potenziale. E poiché e grazie agli investimenti globali successivi che 
le attrezzature dei sistemi aumentano e questi si espandono, cosi la 
linea dell’espansione secolare si identifica con quella degli investi- 
menti globali. Cotesta linea pud considerarsi pertanto la linea degli 
investimenti globali successivi che diventano via via profittevoli e 
quindi si effettuano, grazie all’andamento ascendente della linea del- 
l’espansione potenziale. 

Da questi riflessi sulle componenti della linea dell’espansione 
secolare si desumono le sue caratteristiche fondamentali. Anzitutto 
se, conformemente a quanto indicato per l’espansione potenziale, sup- 
poniamo che gli investimenti primari si seguano in modo continuo, 
e per quantita infinitesime, che l’aggiustamento a questi dei redditi 
e dei risparmi formantisi nel corso della loro esecuzione sia istan- 
taneo, che altrettanto avvenga per gli investimenti secondari e che 
gli investimenti terziari sieno eseguiti man mano che si formano i 
risparmi derivanti dai redditi ai quali gli investimenti primari, quelli 
secondari e gli stessi investimenti terziari danno susseguentemente 
origine, la linea dell’espansione secolare diviene la linea lungo la 
quale investimenti e risparmi risultano in ogni punto uguali fra loro, 
cioé i sistemi si trovano in equilibrio. Una prima caratteristica di 
codesta linea è adunque di essere una linea degli equilibri mobili dei 
sistemi, la linea cioè che questi seguirebbero qualora nel corso della 
loro espansione si trovassero costantemente in uno stato di completo 
equilibrio. E come tale sara d’ora innanzi da noi considerata. 

Ma non basta! Ha cotesta linea, al pari di quella dell’espansione 
potenziale, un andamento ascendente, cioé una data inclinazione in 
ogni suo punto. Ma quale l’inclinazione dell’una rispetto all’altra? Se 
la prima fosse più inclinata della seconda la distanza tra le due ten- 
derebbe a diminuire; il profitto finirebbe col cadere al di sotto del 
tasso di convenienza dei nuovi investimenti, e questi sarebbero so- 
spesi fino al momento in cui, grazie all'andamento ascendente della 
linea dell’espansione potenziale, la dovuta distanza fra le due si fosse 
ristabilita. D’altro canto se la linea dell’espansione secolare fosse 
meno inclinata dell’altra la distanza tra le due tenderebbe a aumen- 
tare, ma l’aumento dei profitti che ne seguirebbe accelererebbe in 
tale misura il ritmo degli investimenti nuovi, da ridurre via via la 
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sua distanza dall’altra, e cid, anche in questo caso, fino al momento 
in cui la dovuta distanza fra le due si fosse ristabilita (1). La linea 
dell’espansione secolare é vincolata adunque, ed è questa un’altra 
sua caratteristica, a conservare una distanza costante da quella del- 
l’espansione potenziale, cioè ad essere parallela ad essa. E la distanza 
tra le due dipende nei vari casi dall’inclinazione di quest’ultima e dal 
ritardo col quale i nuovi investimenti vengono iniziati, o più esatta- 
mente i capitali nuovi sono portanti a compimento e si incorporano 
nel sistema. 

Se non che, in conseguenza di cotesto ritardo, lo sviluppo effet- 
tivo dei sistemi, il volume della loro produzione e il loro reddito sono 
destinati a rimanere lungo cotesta linea inferiori a quelli potenziali 
e la popolazione operaia a rimanere parzialmente disoccupata. 
Perciò, mentre la linea dell'espansione potenziale è una linea di 
pieno impiego, ma un binario morto, almeno per i sistemi di tipo ca- 
pitalistico, la linea dell’espansione secolare è una linea di occupazione 
parziale, ma un binario di corsa dei sistemi in via di sviluppo (2). E 


(1) A suffragio di quanto esposto nel testo riproduciamo le seguenti consi- 
derazioni del KALDOR nei riguardi dell'andamento rispettivo del warrented path 
of growth e del natural path of growth harrodiani, che hanno punti di contatto 
con le nostre due linee dell’espansione potenziale e dell’espansione secolare, pur 
non identificandosi completamente con queste. «If the warrented rate (of 
growth) were less than the natural rate, new investment opportunities would 
accrue faster (in time) than they are exploited through current investment; 
new investment would thus become steadily more profitable; and it may be sup- 
posed that the economic system would gradually evolve the institutional condi- 
tions necessary — by raising the profit rate and the amounts set aside out of 
profits — for a faster rate of exploitation, i. e. for the warrented rate to 
rise...». (KALDOR, The Relation of Economic Growth and Cyclical Fluctua- 
tions, in « The Economic Journal », Marzo 1954, nota 5 a pag. 64). 

(2) Il prof. DEMARIA nel suo volume intitolato: Logica della Produzione e 
della Occupazione (Milano 1950) scrive a pag. 630 e 632, quanto segue: « Af- 
finchè tutte le imprese di una collettività nazionale possano ottenere una cor- 
rente di profitti, occorre generalmente che l’economia nazionale sia in stato di 
progresso, cioè ad ogni periodo di tempo l’ammontare del reddito nazionale pro- 
dotto da tutte le imprese deve essere maggiore del reddito prima ottenuto... 
Occorre inoltre che il processo di imputazione del reddito sia tale per cui non 
tutto il reddito prodotto dalle imprese vada ai fattori di produzione raccolti dal- 
l'imprenditore per formare la combinazione produttiva; ossia esso esiste ogni 
qualvolta i fattori di produzione singolarmente considerati non hanno modo, al- 
lorchè si scambiano sul mercato, di ottenere un reddito corrispondente esatta- 
mente alla produttività expost della combinazione produttiva di cui fanno 
parte ». Occorre infine « ...che non tutti gli imprenditori sieno in grado di rea- 
lizzare le nuove condizioni produttive e che ne sieno dissuasi dal rischio che vi 


15 
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in quanto tale essa altro non é, ben guardando, che la linea di espan- 
sione secolare delle economie di tipo keynesiano (1). La linea dell’e- 
spansione secolare pud quindi considerarsi il luogo geometrico delle 
posizioni successive di equilibrio di un sistema keynesiano in corso 
di espansione nell’ipotesi che la disoccupazione conservi un rapporto 
costante rispetto alla popolazione totale, perché in forza di questa 
condizione l’espansione secolare si determina esclusivamente, secondo 
quanto sopra indicato, in relazione all’aumento della popolazione, al- 
l'aumento del volume e della redditività delle nuove attrezzature, e 
alle eventuali variazioni della propensione al risparmio (2), cioé al- 


grava sopra, per cui quelli che agiscono nel campo considerato vengano a tro- 
varsi in condizioni di limitazione ...». 

Ora non v’ha chi non si avveda come le tre condizioni indicate dal DEMARIA 
trovino riscontro nel processo di espansione dei sistemi di cui è parola nel testo. 
Sono infatti soggette a espansione soltanto le economie progressive. E sono 
queste precisamente le economie di cui ci occupiamo. Quindi, ancorchè nell’or- 
dine logico degli accadimenti da noi esposti la loro progressività si trasformi da 
potenziale in effettiva solo in quanto le imprese possano ricavare un profitto, 
e questo, inversamente a quanto indicato dal DEMARIA, possa apparire la causa 
e non la conseguenza della progressività delle economie stesse, sta il fatto che il 
tipo di economie da noi considerato è precisamente quello nel quale, secondo il 
DEMARIA, sono possibili profitti generali permanenti. In secondo luogo poi l’e- 
spansione dei sistemi si compie, per le ragioni esposte nel testo, anzichè lungo 
la linea dell’espansione potenziale di pieno impiego, lungo una linea di oceupa- 
zione parziale ad essa sottostante. Ora il fatto che una parte dei lavoratori ri- 
manga in uno stato di permanente disoccupazione consente alle imprese di re- 
tribuire i lavoratori occupati in misura inferiore alla loro produttività e dà per- 
tanto modo alle imprese stesse, secondo pure la tesi del DEMARIA, di ricavare 
un profitto. In terzo luogo infine lo sviluppo di nuovi rami di attività e l’au- 
mento stesso di quelli già esistenti, necessari a promuovere l’espansione delle 
economie progressive, sono soggetti, in confronto alla monotona e uniforme 
ripetizione degli stessi processi produttivi nelle economie stazionarie, a rischi 
così elevati che non tutte le imprese sono disposte ad assumere; di guisa che 
può ritenersi che essi si compiano in condizioni di concorrenza soltanto parziale. 
E per tutto ciò le tre condizioni indicate dal DEMARIA come necessarie al for- 
marsi di profitti generali permanenti trovano riscontro nel processo di espan- 
sione dei sistemi da noi tratteggiato. 

(1) Senza avere la pretesa di fornire la soluzione di un problema tanto com- 
plesso, i brevi spunti teorici del testo bastano a mettere in luce, a prescindere 
pure dalle considerazioni esposte nel cap. I°, è 2, la ragione per cui le economie 
concrete odierne, che sono in prevalenza economie progressive, abbiano tutte 
una disoccupazione involontaria permanente più o meno rilevante. 

(2) Diciamo eventuali variazioni della propensione al risparmio perchè le 
indagini statistiche, mentre non forniscono alcuna indicazione sicura circa il 
comportamento della propensione al consumo e di riverbero al risparmio di 
fronte alle variazioni del reddito entro periodi brevi, sembrano invece per pe- 
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l’azione combinata dei fattori propulsivi, e non anche in dipendenza 
di una maggiore utilizzazione dei fattori produttivi inoperosi (1). 


5°) Si è detto che la distanza della linea dell’espansione secolare 
da quella dell’espansione potenziale dipende, fra l’altro, dal ritardo 
con cui i nuovi capitali si incorporano nei sistemi. Resta ora a ve- 


riodi lunghi, che sono i periodi ai quali l’espansione secolare si riferisce, suffra- 
gare la tesi che la propensione al risparmio non sia soggetta nel complesso a 
variazioni rilevanti. Il FELLNER, basandosi sui dati forniti per gli Stati Uniti 
dal KUZNETS (National Product since 1869, New York 1946), è portato a rite- 
nere che durante gli ultimi settanta anni la propensione media al consumo non 
abbia mostrato un trend decrescente di fronte a una produzione crescente » 
(FELLNER, La teoria dell’occupazione e à cicli economici, in: ELLIS, L’economia 
contemporanea, Torino 1953, pag. 73). Analoga conclusione suggerisce l’esame 
di un altro lavoro del Kuznets (Proportion of Capital Formation to National 
Product, Proceeding of the American Economie Association, in « American Eco- 
nomic Review », Maggio 1952, fasc. 2, pagg. 507 a 519). Desumesi infatti da co- 
testo lavoro che gli investimenti si aggirano negli Stati Uniti tra il 1869 e il 
1918 intorno al 13% del reddito, con variazioni minime per la maggior parte del 
periodo, e solo negli ultimi anni con tendenza marcata a diminuire. I dati dispo- 
nibili per la Gran Bretagna confermano anche per cotesto paese la stessa ten- 
denza. Durante il periodo 1870-1913, che è un periodo di notevole aumento del 
reddito nazionale, il rapporto tra reddito e investimenti, che può considerarsi 
indicativo del rapporto tra reddito e risparmi, si mantiene anche in cotesto paese 
quasi costante intorno al 10% con punte massime del 15% nel 1872 e minime 
del 7,50% nel 1894 e 1895, e la tendenza a risollevarsi nel periodo rimanente, 
superando in alcuni anni la media generale (LENFANT, Great Britains Capital 
Formation, 1865-1914, in « Economica >, Maggio 1951, pag. 151 a 168). Un ampio 
esame delle ragioni per cui la propensione media al consumo e quindi al ri- 
sparmio rimane costante in periodi lunghi anche di fronte a variazioni notevoli 
del reddito trovasi in: « HUBBARD, The Marginal and Average Propensities to 
Consume, in « The Quarterly Journal of Economics >, Febbraio 1954, pag. 83 
e segg.. 

(1) La letteratura economica sul problema dell'espansione delle economie 
con disoccupazione permanente si e arricchita di recente di numerosi pregevoli 
scritti. Vedi fra i principali: Domar, Capital Expansion, Rate of Growth and 
Employment, in « Econometrica », Aprile 1946, pag. 137 a 157; idem, Expansion 
and Employment, in « American Economic Review », Marzo 1947, pag. 34 a 55; 
idem, The Problem of Capital Accumulation, in « American Economie Review », 
Dicembre 1948, pag. 777 a 794; FELLNER, The Capital-Output Ratio in 
Dynamic Economics, in Money, Trade and Economic Growth, volume in onore 
di J. H. Williams, New York 1951, pag. 116 a 134; EISNER, Underem- 
ployment Equilibrium Rates of Growth, in « American Economic Review », 
Marzo 1952, pag. 43 a 48; HAMBERG, Full Capacity Versus Full Employment, 
in « The Quarterly Journal of Economics », Agosto 1952, pag. 444 a 449; EISNER, 
Depreciations Allowances, Replacement Requirements and Growth, in « Ame- 
rican Economic Review », Dicembre 1952, pag. 820 a 831; HAMBERG, H. WAGNER, 
EISNER, Underemployment Equilibrium Rate of Growth, in « The American Eco- 
nomic Review », Giugno 1953, pagg. 377 a 392. 
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dersi, onde mettere meglio in rilievo i caratteri e l’importanza di 
questa linea, quali sieno gli elementi dai quali cotesto ritardo e quindi 
la sua misura dipendono nei vari casi. 

Anzitutto non a titolo di semplice ipotesi, ma come un dato di 
fatto suffragato dall’esperienza, pud ritenersi che nell’intraprendere 
investimenti nuovi le imprese, per le difficolta, i rischi, le immobi- 
lizzazioni che questi comportano, non si accontentino di un modesto 
profitto qualsiasi, ma esigano un profitto elevato, almeno di una data 
misura, e non si muovano quindi che dopo che il profitto ricavabile 
abbia raggiunto o nelle loro previsioni stia per raggiungere cotesta 
misura. Ecco quindi, una prima causa di ritardo, la resistenza delle 
imprese. Ed ecco quindi, secondo l’espressione corrente anglo-sas- 
sone, un primo lag che chiameremo d’ora innanzi per brevita friction 
lag. Ma ve ne ha un secondo: quello dovuto alla durata dei processi 
produttivi e che con espressione analoga chiamiamo e chiameremo 
production lag (1). 

Vediamone le conseguenze. In forza del primo lag i nuovi inve- 
stimenti, anziché essere iniziati man mano che ne sorga il bisogno, 
cioé non appena, grazie alla continua espansione potenziale dei si- 
stemi, lo sviluppo potenziale di questi cominci a eccedere quello ef- 
fettivo, vengono iniziati solo dopo che la differenza fra i due sia di- 
ventata o nelle previsioni dei produttori stia per diventare rilevante, 
perché solo in presenza di differenze considerevoli fra i due possono 
sorgere profitti ragguardevoli. In forza del secondo lag i capitali 
nuovi di cui le imprese iniziano la produzione non appena comin- 
cino ad averne sufficiente convenienza, non sono portati a compi- 
mento e non possono quindi incorporarsi nei sistemi e cominciare a 
funzionare che dopo che sia trascorso un periodo almeno uguale alla 
durata del loro processo produttivo. Sembrerebbe che, agli effetti 
del ritardo di cui ci occupiamo, i due lags dovessero sommarsi. Ma in 
realtà questo sempre non è; e ciò grazie all’intervento di un terzo ele- 
mento finora trascurato o solo fugacemente accennato, e cioè l’am- 
piezza di quello che il Tinbergen chiama orizzonte economico (2). E’ 


(1) « A necessary feature of all self-sufficient business cycle theories is 
some sort of delayed action. This may take the form of simple time-lags between 
associated changes of variables. Or the delay may consist in the time required 
for some process of accumulation, «real» or monetary to build up sufficient 
weight to break some resistance or overcome some friction». (SHACKLE, A 
Chart of Economic Theory, in « Metroeconomica », Aprile 1953, pag. 6). 

(2) Per orizzonte economico il TINBERGEN intende «...la période pour la- 
quelle le sujet économique fait ses projets...» (TINBERGEN, Utilisation des é- 
quations fonctionnelles et des nombres complexes dans les recherches économi- 
ques, in « Econometrica », Gennaio 1933, pag. 39). 
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questo lo spazio di tempo entro il quale gli operatori economici pos- 
Sono fare i loro progetti ed estendere le loro previsioni. Essi infatti, 
se dotati, come deve ritenersi, di capacita speculative, non aspettano 
a muoversi che si sia avverata la condizione da essi considerata ne- 
cessaria per farlo, ma si muovono non appena sieno in grado di pre- 
vedere che essa é destinata a verificarsi in un congruo tempo, non 
appena cioé essa cominci a trovarsi entro il raggio del loro orizzonte 
economico. Mirano le loro previsioni a determinare momento per 
momento se essi abbiano 0 meno la convenienza a effettuare nuovi 
investimenti, cioé a iniziare la produzione di capitali nuovi, e in caso 
affermativo in quale misura. E tutto cid essi si studiano di determi- 
nare procurando di desumere dall’esperienza della situazione attuale 
o passata, (1) i probabili profitti futuri (2). Le loro previsioni pun- 
tano quindi sui profitti, valutati naturalmente al netto del coefficiente 
di incertezza ad essi inerente (3); e se poi coteste previsioni si con- 
cretano, nelle loro decisioni, in un determinato ammontare di investi- 
menti, cioè nella messa in lavorazione di un dato volume di capitali 
nuovi, ciò avviene grazie alla relazione che nelle loro previsioni essi 
ritengono esistente tra l'ammontare di questi e i profitti da essi ri- 
cavabili. Onde l’ammontare degli investimenti globali e cioè primari 
secondari e terziari insieme, che essi effettuano in ogni istante, è 
l'ammontare che nelle loro previsioni essi ritengono possa fornire il 
profitto sufficientemente rimuneratore. 


6°) Tre sono adunque i lags che insieme concorrono a deter- 
minare il ritardo col quale l’espansione secolare dei sistemi si inizia 


(1) « A theory which takes the expectations as given at any point of time, 
and does not say anything on how they growth out of past experience is of very 
little value ... Only if it is possible to give some hypotheses about how expecta- 
tions are formed on the basis of past experience (prices, state of demand, costs, 
profits, ecc.) can a really useful and veritable theory be evolved. And such a 
theory is evidently dynamic...for it links the past with the present...» (HA- 
BERLER, Prosperity and Depression, New York, 1946, pag. 252). 

(2) «... Anticipated profits play the decisive ròle in fixing the direction to 
be taken by business expansion...» (MITCHELL, Business Cycles, New York, 
1927, vol. I°, pag. 89). Vedi anche: KEYNES, The General Theory of Employment, 
Interest and Money, London 1936, Cap. V° e VI°; ALLYN YOUNG, Economic Pro- 
blems,Old and New, Boston pag. 67-8). 

(3) KNIGHT, Risk, Uncertainty and Profit, London 1921; LAVINGTON, An 
Approach to the Theory of Business Risks, in « The Economie Journal », Giugno 
1925, pag. 186 a 199; Hicks, Value and Capital, London 1946, pagg. 117 a 125; 
KEYNES, The General Theory ecc., Cap. V°, XI” e XII°; SHACKLE, Expectations 
in Economics, Cambridge 1949; WECKSTEIN, On the Use of the Theory of Pro- 
bability in Economics, in « The Review of Economic Studies», 1952-3, n. 53, 


pagg. 191-8. 
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rispetto alla loro espansione potenziale, e cioè: il friction lag, ul 
production lag e l'ampiezza dell orizzonte economico (1). Ciascuno di 
cotesti lags ha nei vari casi una data durata. E ciascuno, in relazione 
a questa, concorre, unitamente agli altri, a determinare cotesto ri- 
tardo e quindi la posizione della linea dell’espansione secolare. Di- 
pende questa pertanto in ciascun caso dalla durata di cotesti lags e 
dal modo in cui, avuto riguardo a questa, essi si combinano fra loro 
nei vari casi. Diversi sono quindi i casi possibili. Noi esamineremo 
soltanto i piú importanti. 

Ricorreremo a tal uopo alla rappresentazione diagrammatica. I] 
che faremo assumendo come unità di misura della durata dei lags 
il periodo, cioè uno spazio di tempo di lunghezza arbitraria con- 
venzionale, supponendo che l’espansione potenziale e quindi seco- 
lare procedano a un tasso d’aumento costante, cioé secondo una pro- 
gressione geometrica, e supponendo infine, per semplicita, che le 
due linee relative siano costruite a scala logaritmica in modo che 
esse possano essere rappresentate nei diagrammi mediante due 
rette. 


Caso 1%, nel quale si suppone che il friction lag, il production 
lag e l’ampiezza dell’orizzonte economico siano uguali fra loro e 
uguali ciascuno a un periodo. Sieno 1, 2, 3... (fig. 1) i momenti di 
inizio e di termine dei periodi successivi e si supponga che la diffe- 
renza minima necessaria tra lo sviluppo potenziale e quello secolare 
del sistema perché i nuovi investimenti comincino a fornire il pro- 
fitto ritenuto dalla imprese a ció sufficiente, si realizzi al termine 
del primo periodo. Cid avviene quindi nel momento 2. Ma siceome 
Porizzonte economico e il production lag sono supposti entrambi 
della durata di un periodo, cosi le imprese, avendo modo di cid pre- 
vedere fino dall'istante 1, daranno inizio alla produzione dei nuovi 
capitali a partire da cotesto istante. Ma nell’attimo immediatamente 
successivo a questo, avendo modo di prevedere che nell'attimo sue- 
cessivo al momento 2 altri investimenti diventeranno rimuneratori, 
daranno corso a questi immediatamente. Le attrezzature prodotte 
con questi nuovi investimenti entreranno in funzione nell’attimo im- 
mediatamente successivo all’istante 2 e si affiancheranno ai pre- 
cedenti promuovendo un’ulteriore espansione del sistema. E cosi di 


(1) Per brevita di espressione noi includiamo nel testo sotto il termine gene- 
rico di lag anche l’ampiezza dell'orizzonte economico, pur rendendoci conto dell’ar- 
bitrarieta di cotesta inclusione, dato che l’ampiezza dell’orizzonte influisce ad 
anticipare anzichè ritardare l’intenvento degli operatori economici. 
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seguito negli attimi successivi. Cosicchè l’espansione secolare è de- 
stinata a seguirsi a partire dal momento in cui si inizia, in modo 
graduale e continuo. Sia nella fig. 1 la retta AB la linea dell’espan- 
sione potenziale; sara b, b, quella dell’espansione secolare (1). Ha 
questa inizio soltanto nel punto b, cioè a partire, come gia detto, 


Fig. 1 


dalla fine del primo periodo; ed essa dista alla sua origine, e con- 
seguentemente lungo tutto il suo percorso, da quella dell’espansione 
potenziale nella misura in cui questa si è elevata nel corso del primo 


periodo. 


(1) Scrive il Harrop: « The warranted rate of growth is taken to be that 
rate which, if it occurs, will leave all parties satisfied that they have produced 
neither more nor less than the right amount. Or to state the matter otherwise, 
it will put them into a frame of mind which will cause them to give such orders 
as will maintain the same rate of growth». (HARROD, An Essay in Dynamic 
Theory, in « The Economic Journal », Marzo 1939, pag. 16). 

Se queste parole di colore piuttosto oscuro vogliono significare che quello 
che il Harrop chiama warranted path è la linea di espansione dei sistemi, lungo 
la quale gli operatori economici ricavano guadagni soddisfacenti, il warranted 
path corrisponde alla nostra linea dell’espansione secolare, con questa differenza 
pero che mentre il warranted path é assunto a priori come un dato di fatto, la 
nostra linea viene ricavata e desunta dalla linea dell’espansione potenziale. Che 
se poi le parole sopra riferite non hanno il significato indicato, in tal caso il war- 
ranted path harrodiano deve considerarsi diverso dalla nostra linea dell’espan- 


sione secolare. 
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Caso 2°, nel quale si suppone che il friction lag abbia la durata 
di due periodi, mentre il production lag e Vorizzonte economico ab- 
biano rispettivamente la durata e l'ampiezza di un periodo. In questo 
caso i nuovi investimenti cominciano a diventare allettanti solo al 
termine del secondo periodo, cioè a partire dal momento in cui lo 
sviluppo potenziale supera quello effettivo nella misura a, b, (fig. 2), 
doppia della precedente; ed è solo a partire da cotesto momento che 
l'espansione si inizia. Ma siccome il production lag e l’orizzonte eco- 
nomico hanno rispettivamente la durata e l'ampiezza di un periodo, 
così la produzione dei capitali nuovi si inizierà in questo caso non 


Fig. 2 


già al principio del primo periodo, ma al principio del secondo, e 
procederà poi in modo continuo come nell'altro caso. L'espansione 
del sistema si inizierà quindi solo al principio del terzo periodo e si 
seguirà poi lungo la b, b,. La quale viene a trovarsi perciò, in questo 
secondo caso, distanziata dalla linea dell'espansione potenziale in 
una misura doppia che nel primo caso. 


Caso 3°, nel quale si suppone che il friction lag e il production lag 
abbiano la durata di due periodi e l'orizzonte economico l'ampiezza 
di un periodo. In questo caso i nuovi investimenti cominciano a di- 
ventare allettanti, come nel secondo caso, alla fine del secondo pe- 
riodo. Ma siccome l’orizzonte economico ha l'ampiezza di un solo 
periodo, così le imprese cominceranno a prevederlo solo alla fine 
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del primo periodo e solo allora daranno inizio ai nuovi investimenti, 
cioè alla produzione di nuovi capitali. Però siccome, a differenza 
che nel secondo caso, il production lag è di due periodi, i nuovi ca- 
pitali non saranno pronti e non potranno entrare in funzione che 
alla fine del terzo periodo, cioè nel momento 4, e solo a partire da 


cotesto momento l’espansione secolare si inizierà. La quale si se- 
guirà poi lungo la c, c,, distanziata dalla sua origine e conseguen- 
temente lungo tutto il suo percorso dalla linea dell'espansione po- 
tenziale in misura ancor maggiore che nel secondo caso. 


7°) Altri casi con combinazioni diverse dei vari lags potreb- 
bero essere presi in esame. Ma i tre considerati sono sufficienti 
ai fini della nostra trattazione. Resta da essi dimostrato infatti 
come la posizione della linea dell'espansione secolare non sia la stessa 
nei vari casi, ma dipenda, a parità di ogni altra condizione, dalla 
durata dei vari lags e dal modo in cui i vari lags di durata diversa 
si combinino fra loro. Nei tre casi considerati infatti la distanza tra 
le due linee è minima nel primo caso, maggiore nel secondo e ancor 
più rilevante nel terzo. Ma in tutti i casi però la linea dell’espan- 
sione secolare rappresenta sempre, siccome fu sopra indicato, la 
linea degli equilibri dinamici dei sistemi, la linea cioè lungo la quale 
questi, qualunque ne sia la posizione, si sposterebbero qualora nel 
corso della loro espansione rimanessero in perfetto equilibrio. 


ACCELERATING DEVELOPMENT IN POOR COUNTRIES 


GERALD M. MEIER 


This paper considers general requirements for the acceleration 
of development in poor countries (1). It is not sufficient merely to 
Say « remove the obstacles to development » or « release the inhibi- 
tors »; such a ’trigger approach’ to the problems of development 
does not carry one very far. Nor does such a general statement as 
« stimulate innovation, capital accumulation, and cultural change ». 
Instead of these rather facile answers, it is necessary to spell out 
what is involved in these requirements and what are the mutual 
inter-relations of these requirements. 

From an academic viewpoint, the paramount requirement for 
development is that the process of development be understood. This 
requires the aid of all disciplines—especially history to explain the 
why of the past, psychology and sociology to explicate the value 
structures, motivations, and attitudes in different cultures, and po- 
litical science to differentiate between the possible and the feasible, 
discover power relations, and indicate means of control. From as 
much as is known about the process of development, however, it is 
possible to establish certain general economic requirements for the 
acceleration of development in poor countries. Our discussion will 
concentrate on these requirements. 


1. - Indigenous Forces 


A major requirement is that the development process be estab- 
lished on an indigenous base within the society of the poor country. 
The fundamental desire for economic betterment and the initiative 
in carrying out materia] achievements must arise within the poor 
country. Forces outside the economy can stimulate and facilitate the 
indigenous forces, but they can only complement sustained develop- 
ment; they cannot serve as a substitute for it 


(1) Several of the points discussed here will be elaborated in a forthcoming 
book: R. E. BALDWIN and G. M. MEIER, Economic Development, to be published 
by John Wiley & Sons. 
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; The importance of an indigenous base will be appreciated if it 
1S recognized that there is a substantial difference between initiating 
development and maintaining development. Initiating development is 
a relatively simple problem compared with that of maintaining deve- 
lopment. If the process is to become cumulative and long-lasting, the 
development forces must be based within the developing country. 
Unless the stimuli which initiate development catch hold elsewhere 
in the economy, and unless there are feedbacks within the eco- 
nomy—in short, unless development forces are created within the 
poor country—the initial stimuli will be dissipated and the develop- 
ment will be only short-lived. 

The difference between initiating and maintaining development 
is especially relevant in assessing the contribution of externa] help. 
There are many spectacular short-run results which can be achieved 
with a relatively small amount of foreign aid: for example, the use 
of better fertilizers and disease-resistant seeds can raise agricultural 
output markedly. However, unless these innovations are followed up 
by other measures, the net result in terms of social unrest and even 
economic betterment may be more negative than positive. The only 
way to follow through and move forward from these measures is by 
establishing a firm indigenous base for development. 

Further, another disadvantage in relying on or expecting the 
major part of the development drive to come from external aid is 
that foreign investors generally are more interested in developing 
natural resources in these regions than in developing the peoples of 
these regions. It therefore becomes all the more important that the 
initiative and institutional arrangements for development rest firmly 
on a domestic base if development is to be successful. The attitudes 
of the domestic leaders must be such that they will resist the tem- 
ptation of quick spectacular projects in favor of more substantial ul- 
timate objectives. For rapid, but short-lived, development can con- 
flict with slower, but sustained, long-run development. And unless 
the process of development becomes institutionalized within the poor 
country, there is little likelihood that the « islands of development » 
will merge into a pervasive development throughout the economy, 
and that the propulsive forces of development will be able to prevail 
over longer periods. 


2. - Perfecting the Market. 


Another requirement is that market imperfections be reduced. 
These limit the transference of factors from less productive to more 
productive forms of employment, and they handicap the expansion 
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and development of markets. The knowledge of market opportuni- 
ties must be increased, the opportunities for greater productivity 
within the existent state of knowledge and with the same resources 
must be more widely exploited, the monopolistic practices carried 
on throughout the domestic production and marketing sectors must 
be diminished, and credit facilities must be made more readily ava- 
ilable to peasant producers, small traders, and small businessmen. 
In short, the economy must move towards a more efficient use of its 
existent resources. 

A removal of market imperfections is, however, only a small 
part of the task of accelerating development. For the problem is 
much more one of insufficient resources than inefficient use of re- 
sources. The optimum allocation of existent resources is of secon- 
dary importance compared with the need for an increase in the sup- 
ply of resources. In other words, the problem is more one of « total 
conditions » — the introduction of new factors, new commodities, 
new production techniques, and organizational changes — than one 
of « marginal conditions » — the adjustment of existent resources 
at the margin. It is more a question of widening the economy than 
tightening the economy — more a matter of pushing the production 
frontier outwards than reaching a given production frontier. 

Although the major requirement is to augment the supply of 
factors, especially through net capital formation, nevertheless the 
two objectives of optimum allocation of given resources and expan- 
sion of resources cannot be sharply separated. For the removal of 
market imperfections is necessary if the capital accumulation is to 
catch hold and permit development in one sector to spill over to other 
sectors. It would also help to divert what savings there now are 
away from presently unproductive outlets to more productive invest- 
ment. Economic development involves an extension of the market, 
and artificial barriers to this extension can be just as restrictive in 
preventing this as can the real deficiency of effective demand. 


3. - Capital Accumulation. 


Most observers of the problem agree that the major require- 
ment for development is the accumulation of real capital. This re- 
quirement has two further implications: the need for obtaining ad- 
ditional savings, and the need for establishing criteria for the allo- 
cation of investment. 

The requirement of capital accumulation is not merely a matter 
of adequate financing. Real capital is needed, not simply monetary 
expansion. In the historical development of rich countries the lack 


Accelerating Development in Poor Countries 239 


of finance has not been a bottleneck: there has been a general ten- 
dency for the supply of finance to move with the demand for it, once 
monetary institutions are established. As Mrs. ROBINSON has stated, 
« it seems to be the case that where enterprise leads finance follows. 
The same impulses within an economy which set enterprise on foot 
make owners of wealth venturesome, and when a strong impulse to 
invest is fettered by lack of finance devices are invented to release 
it (the invention of the joint stock company is a technical revolution 
comparable to the invention of the steam-engine), and habits and 
institutions are developed accordingly (it was possible for the pre- 
judice against banks participating in industry to take root in En- 
gland, where other sources of finance were forthcoming, but not in 
Germany, where they were not) » (1). 

There is, of course, the need to establish flexible monetary ins- 
titutions in the poor countries and to lessen the imperfection of the 
money and credit markets. But even if the credit market were per- 
fected, and even if there were a perfectly elastic supply of money, 
there would still be the problem of capital accumulation in real 
terms. Without real capital accumulation, the monetary expansion 
would merely generate inflation. 

The basic point is that the cost of development is not to be mea- 
sured in monetary terms. The problem is one of real costs. The cost 
is that of the real resources which must be mobilized to carry out 
the development program; the organization and administrative 
skills needed to initiate development; the foreign and domestic ser- 
vices, materials, and equipment directly required for its execution; 
and the additional goods and services for which a great demand will 
indirectly be created through development expenditures. 

The problem is thus not one of simply increasing the money sup- 
ply or making finance more readily available. Real output must in- 
crease. This in large part requires real capital accumulation. And this, 
in turn, comes down to the need for additional savings and productive 
investment. For much, and in some cases all, of the present volume 
of savings in poor countries where population is growing is used 
merely to maintain the present ratio of capital per worker. If this 
ratio is to be increased, if more efficient methods of production are 
to be introduced, if public overhead capital is to be extended, if in- 
dustrial activities are to expand — if production in general is to in- 


(1) Joan ROBINSON, The Generalisation of the General Theory, in The Rate 
of Interest and Other Essays, Macmillan Co., London, 1952, 86-87. 
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crease — then additional savings and greater capital accumulation 
are required. 

The method for measuring capital requirements for the deve- 
lopment of poor countries is basically as follows. First, an estimate 
is made of the rate of population growth. Next, some target is esta- 
blished for the desired rate of increase in per capita real income. 
Then, some figure for the « marginal capital output ratio » — the 
ratio between investment and the resulting increase in production — 
must be applied, allowances being made for the movement of excess 
workers out of agriculture and for a certain increase in the capital 
equipment available for all workers. 

Estimates of the required real savings or capital formation ne- 
cessary to maintain per capita income for a 1% increase of popu- 
lation vary between 2% and 5% of the national income. Assuming a 
required savings ratio of 4% of the national income, and a popula- 
tion increase of 2% a year, as is now the case in many poor coun- 
tries, then a saving rate of 8% a year would be required merely to 
maintain per capita income constant. Even if population were to re- 
main constant, but per capita income were to increase by 2% a year, 
then a saving rate of 8% would again be required. If population 
were to increase by 2% and per capita income were also to rise by 
2%, then a savings rate of 16% would be required. In most of the 
high-growth-potential countries, however, the actual savings rate is 
much lower than this, averaging only about 5% for the whole group 
in 1949 (1). 

1t should be recognized, however, that any such estimate of ca- 
pital requirements is necessarily rough. Data on past experiences 
are extremely scarce, and forecasts are likely to be wide of the mark 
with respect to the marginal capital output ratio, the amount of dis- 
guised unempioyment and the extent which transfer of workers out 
of agriculture into non-agricultural employment will reduce agricul- 
tural output, the amount of capital required for each non-agricul- 
tural worker, and the extent to which there will be other changes in 
productivity and techniques not associated with investment. 

The marginal capital output ratio is especially difficult to esti- 
mate. Some estimates of this ratio are very high — based on the ar- 
guments that in the poor countries the industries which make capital 
are relatively highly inefficient, there is a great waste of capital, 


(1) Cf. J. J. SPENGLER, Demographic Patterns, in H. F. Williamson and J. 
A. Buttrick (eds.), Economic Development, Prentice-Hall, New York, 1954, 101. 
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technical knowledge grows very slowly, public overhead capital is 
needed, and certain kinds of investment are bound to be initially un- 
derutilized. Other estimates of the marginal capital output ratio are, 
in contrast, quite low — based on the arguments that capital will be 
used to open up new natural resources which will increase output 
considerably, the pattern of development will emphasize the less ca- 
pital intensive sectors of the economy, some investment which takes 
place can be capital saving, there will be fuller use of previously unu- 
tilized capacity, a large part of the investment will remove bottle- 
necks, and a small increase in capital may result in a relatively large 
gain in labor productivity. 

Perhaps, as Professor LEWIS remarks, the upshot of these wi- 
dely variant estimates is simply « that we do not know what the mar- 
ginal capital-income ratio is in any underdeveloped country, and can 
only hazard guesses as to whether it is likely to be higher or lower 
than in the United States...» (1). Even though attempts to esti- 
mate capital requirements may be futile, nonetheless the general con- 
clusion is clear: if per capita real income in the poor countries is to 
increase, considerably more net capital accumulation will be needed 
than is currently taking place in these countries. If the economies of 
these countries are to be propelled forward — if there is to be any- 
thing approaching an Industrial Revolution — then the level of net 
investment must rise from its current low level of less than 5% of 
national income to a level approaching more nearly the 10 to 15% 
figure of richer countries (2). How can this be done? That is the 
basic question, and the major requirement for development thus be- 
comes one of finding methods by which these additional capital re- 
sources can be secured. 

There are several possibilities. The most obvious way to increase 
Savings is to restrict domestic consumption. This can be accompli- 
shed in a variety of ways. Increased taxation — involving both more 
rigorous enforcement of already existing taxes and the introduction 
of new taxes — allows the government to force savings and reduce 
disposable incomes. A difficulty with this method, however, is that 
while involuntary saving is increased, voluntary saving may be di- 
minished since individuals may reduce their voluntary saving in or- 
der to maintain their former consumption levels. This cannot be 


(1) W. A. Lewis, Theory of Economic Growth, Allen & Unwin, London, 
1955, 207. The reasoning behind different estimates of the capital income ratio 
are discussed in some detail by LEWIS, 1bid., 201-207. 

(2) Cf. 2b1d., 208, 226. 
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done, of course, by those who are not saving to begin with, but these 
are the very individuals whom the government does not wish to tax 
because they are in the lowest income groups. Taxes on the lower 
income groups are likely to be more anti-inflationary than taxes on 
the upper income groups, since the lower income groups are spen- 
ders while the upper groups tend to be savers. But such a tax system 
would conflict with the usual notions of equity. 

Another drawback of taxation might be the negative effects 
which it has on incentives. If taxes on wage earners diminish their 
incentive to work harder, if taxes on profits of the higher income 
groups reduce their incentive to save and to make investments in 
new enterprises, and if taxes on the output or income of farmers di- 
minish the incentive to improve agricultural techniques, then the 
forced savings extracted through these taxes will not be an unmixed 
gain. Thus, it is necessary to devise a tax system which will at one 
and the same time counteract the inflationary effects of development 
spending, not destroy incentives, and not violate the accepted notion 
of equity. 

As an alternative or supplement to financing development 
through taxes, the government might again force the people to save 
more through a system of compulsory lending to the government or 
some development corporation. Or, if there are potential savers, the 
government might attempt to borrow from these individuals by sel- 
ling them government securities. Such voluntary saving, however, 
will not be anti-inflationary unless the buyers of government secur- 
ities reduce their spending in order to buy the securities; if they 
merely divert their savings from other liquid assets to the govern- 
ment securities, there is no anti-inflationary effect. For this reason 
lending to the government must be made attractive to potential sa- 
vers and to groups as far down the income scale as possible; the se- 
curities would then be more likely to be bought with income that 
would otherwise be spent. 

Another method of accumulating capital is through the restric- 
tion of consumption imports. If these imports are reduced, then do- 
mestic savings might increase, or essential capital equipment might 
be imported instead of the consumer goods. To achieve the desired 
results, however, it is necessary that voluntary saving not be reduced 
in order to raise domestic consumption when the consumption im- 
ports are restricted. 

Consumption might also be curtailed through the inflation me- 
thod described by SCHUMPETER in his theory of development. This 
is another form of forced saving since prices rise more rapidly than 
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the incomes of some groups in the community, and their consumption 
in real terms is diminished. It is easy, however, for inflation to 
begin spiralling in a poor economy, and excessive inflation can play 
havoc with the development process — particularly by leading to a 
breakdown in the normal money market mechanism, misdirecting in- 
vestment into speculative channels, and creating balance of payments 
difficulties. Moreover, this method is not selective: those people who 
can least afford to save are usually the very ones who are forced to 
save. 

Another method of increasing capital formation is to remove 
the disguised unemployment from the land and service industries. If 
there are agricultural workers with a zero marginal product, they 
can be withdrawn from the land without decreasing the supply of 
agricultural output. The objective is to mobilize these unproductive 
workers and employ them in creating capital projects such as roads 
and irrigation systems where they do not require much more capital 
with which to work. How will they be fed? Previously they were 
subsidized by the productive workers. This must continue. Agricul- 
tural output will not decrease when they leave, but the consumption 
of the remaining productive workers must be kept at its former le- 
vel — that is, they must still make available the surplus, which they 
did not formerly consume, to the workers who have been withdrawn. 
In this way there is an increase in investment goods without any al- 
ternative cost. 

This removal of disguised unemployment is, of course, simply 
the familiar point of achieving a more efficient allocation of a given 
supply of resources — that is, moving towards the maximum pro- 
duction frontier. This achievement, however, may be difficult. There 
are several problems. Those left on the farm are likely to want to 
consume most of the additional food left to them; their income ela- 
sticity for food is probably about ‘unity Since their incomes are so 
low. Those who are withdrawn from agriculture will probably have 
to be offered more than the income they have been receiving in order 
to induce them to move. The people withdrawn will need training 
for their new jobs, some additional capital equipment with which to 
work, plus houses and other types of overhead capital: there must 
be complementary factors with which the additional labor might be 
combined. All these are drains which hamper the transfer. Perhaps 
it is more realistic to view the reduction in disguised unemployment 
as a favorable type of repercussion which can occur once develop- 
ment becomes cumulative, rather than as an important method of 
initiating development. Once development begins to be maintained, 
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this kind of tightening up process is facilitated and reacts favorably 
on further development. 

Foreign borrowings constitute another way of securing the sa- 
ving necessary for investment. Instead of a reduction of consumption 
in the poor country, it is the foreigner who does the saving. The fo- 
reign borrowings allow the accumulation of additional capital either 
directly through importation or indirectly by releasing resources 
from the domestic production of import-competing commodities. If 
the commodities are imported, rather than produced at home, the 
resources saved can be diverted to the production of investment 
goods. 

Finally, another way of increasing savings through the foreign 
trade sector is by an improvement in the terms of trade. If export 
prices rise and export proceeds increase, then the country might im- 
port more capital goods. An improvement in the terms of trade in- 
creases the country’s import capacity. But if this capacity is dissi- 
pated on the importation of consumption goods which do not re- 
place the domestic production of competitive goods, there is no in- 
crease in investment. Or if the extra income from exports goes into 
increased consumer spending on domestic goods, there is no increase 
in investment. Therefore, to be a source of capital formation, the ad- 
ditional import capacity which results from an improvement in the 
terms of trade must be channeled into additional saving. If the in- 
crease in export proceeds is to bring about a corresponding growth 
in the volume of imports of capital goods, it is necessary to prevent 
consumption from rising: the increment in income resulting from 
the greater value of exports must be saved. To the extent that this 
Saving does not occur voluntarily — which is unlikely in a poor 
country — it will have to be extracted through taxation. Only in this 
way is it possible to forestall inflation in the domestic economy and 
prevent the dissipation of the increased export proceeds on imports 
of goods for current consumption (1). An improvement in the terms 
of trade thus provides some potential for capital formation, but un- 
less there is a corresponding act of saving, the potential will not 
actually be realized in additional capital formation. 


4. - Investment Criteria. 


When one proceeds from the general requirement of capital ac- 
cumulation to the more specific requirements of allocating the addi- 


(1) Cf. NURKSE, Problems of Capital Formation in Underdeveloped Coun- 
tries, op. cit., 97-108. 
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tional investment expenditures, it becomes necessary to establish 
some investment criteria. For the character of the investment expen- 
ditures will be decisive in determining whether a given volume of 
investment contributes as much to development as is possible. To 
establish criteria for the best allocation of investment is, however, 
most difficult. Although alternative allocations will affect total 
output differently, so that it may be possible to establish an in- 
vestment criterion for maximizing total output over a given period 
of time, nevertheless some other criterion may be more applicable 
for maximizing total output over a different length of time. More- 
over, the allocation of investment will affect not only total output, 
but also the distribution of the labor force, social and cultural con- 
ditions, growth and quality of the population, tastes, and technolo- 
gical progress. If the problem of investment criteria is interpreted 
only in static terms, with a ceteris paribus assumption, then such 
significant aspects of the total problem will be overlooked (1). The 
criterion under static conditions may then be completely inappro- 
priate for the total dynamic situation. But when the dynamic situa- 
tion is recognized, considerable disagreement over investment :cri- 
teria is possible since there will be various judgments on what obj- 
ectives should be emphasized and how these objectives might be best 
fulfilled. 

The most general criterion of investment should be that of pro- 
ductivity. The investment must be of a productive character if it is 
to be conducive to further development. But specifically, what does 
this over-all criterion mean? 

The general rule of productivity is clear in a formal sense: 
those investments should be made in which the marginal producti- 
vity of the investment is the largest from a social point of view. So- 
cial marginal productivity — rather than private marginal produc- 
tivity — is the relevant consideration. 

Those who advocate social marginal productivity as the main 
investment criterion have also deduced three corollaries which are 
frequently advanced as practical guides to policy. They are: 1) a 
given volume of investment should be allocated in a manner which 
maximizes the ratio of current output to investment; 2) those in- 
vestment projects should be selected which will maximize the ratio 


(1) This has been emphasized by Professors GALENSON and LEIBENSTEIN, 
among others. Cf. W. GALENSON and H. LEIBENSTEIN, Investment Criteria, Pro- 
ductivity, and Economic Development, « Quarterly Journal of Economics », Vol. 
LXIX, No. 3, 343-345, 363-367 (August 1955). 
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of labor to investment; and 3) to reduce pressures on the balance of 
payments, investment should be allocated in a manner which will 
maximize the ratio of export goods to investment (1). 

The use of these principles in specific situations is, however, 
likely to be difficult. For the criterion of social marginal product is 
basically a static concept, and the corollaries deduced from the so- 
cial marginal productivity criterion do not allow for changes in fac- 
tors other than capital. But development is a dynamic process which 
involves changes in the size and quality of population, tastes, techno- 
logical knowledge, and social and institutional factors. The criterion 
of social marginal product must therefore be interpreted in a dy- 
namic and comprehensive manner. 

To do this, however, one must make value judgments regarding 
various social objectives, some of which might be conflicting. Con- 
sider, by way of illustration, this example. Imagine the most pro- 
ductive type of investment that can be made is in agriculture in the 
form of projects which require a large amount of labor. This raises 
income in agriculture, but if this is a sector where population grows 
fairly rapidly in response to increases in income, then per capita in- 
come might fall back to its initial level. This result can be contrasted 
with another type of project which increased national product less, 
but which because of the nature of the investment did not lead to an 
increase in population. This might happen because the wages of only 
a relatively few workers rose, and the aggregate rise in income was 
sufficiently large not to be offset by increased population with a con- 
sequent fall in per capita income. In the second case, national income 
might be raised less than in the first case, but per capita income 
would nevertheless be larger than in the first case. Thus, the ques- 
tion is whether national income or per capita income should be ma- 
ximized. 

Furthermore, the different projects are likely to result in diffe- 
rent distributions of income. If the second project maximizes per ca- 
pita income, but at the same time involves a more unequal distribu- 
tion of income than would the first project, should it be preferred? 
Answers to these questions involve value judgments, and different 
individuals may reach different conclusions. Even if the social mar- 
ginal productivity of each investment project were known, this 


(1) Cf. GALENSON and LEIBENSTEIN, op. cit., 346; A. E. KAHN, Investment 
Criteria in Development, « Quarterly Journal of Economics » LXV, no. 1, 38-68 
(Feb. 1951); H. B. CHENERY, The Application of Investment Criteria, ibid., 
LXVII, No. 1, 36-96 (Feb. 1953). 
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would still not resolve the issue of whether national output or per 
capita output should be maximized, and it would not be a sufficient 
guide to investment from the viewpoint of what distribution of in- 
come is considered most desirable. 

The simple criterion of social marginal productivity is also am- 
biguous as a guide to investment decisions when the shape of the in- 
come stream over time is considered. Investment decisions will differ 
according to the future shape of the income stream which is desired. 
For example, perhaps one type of investment — say, sugar produc- 
tion — will raise national output the most two years from now. From 
the standpoint of having the highest national output ten years from 
now, however, this might be a misdirection of investment, and some 
other direction — gay, in manufacturing — might be better. 

Similarly, there may be some conflict between maximizing per 
capita output and the per capita level of consumption over time. In- 
vestment project A might contribute more to the per capita level of 
consumption in the short run than does investment project B. Over 
a longer period, however, project B might result in more capital ac- 
cumulation than would A, and hence ultimately allow a higher level 
of consumption. A choice then has to be made between maximizing 
consumption immediately or later. 

Thus, questions arise regarding the period of time over which 
national income is to be maximized and whether the immediate level 
of per capita consumption is to be sacrificed for the sake of an ulti- 
mately higher level of per capita consumption. These questions, and 
other similar questions which can be readily asked, mean that deci- 
sions regarding the direction of investment cannot be made without 
first deciding on a set of social objectives. 

To illustrate the types of investment which would be best to at- 
tain given social goals, assume that the following is a set of social 
goals which a poor country has selected with respect to its national 
income: it is desired that national income increase during the next 
five years — but not at as great a rate as is conceivably possible, 
since this will prevent the economy from realizing as great an in- 
crease say 15 years from now as is possible, and it will also be im- 
possible to maintain this rate for an additional five years and hence 
will lead to dissatisfaction with the government’s policies. On the 
other hand, it is not desirable to direct investment so as to maximize 
income say 15 years hence, since this would not increase income suf- 
ficiently in the next five years to make the people consider the pro- 
gram a success in this period. Further, assume that it is desired not 
to make the distribution of income any more unequal than at present. 
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Given these objectives, in what areas might investment be most 
productive? The relevant concept of productivity is, of course, a 
value concept and not simply a physical one. It may, for instance, be 
possible to produce a large output of shoes with a relatively small 
investment, but if there is no market for the shoes the economy will 
not benefit. Obviously, the shoe workers will spend only a small 
fraction of their income on shoes, and a market must be found for 
the remainder. When considering particular industries, one cannot 
assume that supply will create its own demand. There must be mar- 
kets for the commodities produced. 

Where then are the potential markets in the poor countries? 
First, domestic industries which are consumer-oriented but are pre- 
sently operating inefficiently will provide some basis of market de- 
mand. Second, investment in export industries for which there is a 
foreign demand is another attractive area. Third, the demand for 
building and construction is likely to be high, since the poor coun- 
tries are deficient in roads, railways, houses, and public utilities in 
general. In contrast, the introduction of completely new industries 
confronts the problem of market demand which can be created only 
slowly. From the standpoint of demand, therefore, the most rapid 
growth in response to additional capital should be expected from the 
consumer-oriented, export-oriented, and construction-oriented indu- 
stries. 

From the standpoint of supply, a requirement of the investment 
should be that it creates additional external economies. If investment 
can be directed so as to further the horizontal and vertical integra- 
tion of the process of production, permit a better division of labor, 
and allow industry to make use jointly of such facilities as a pool of 
technical skill, a common source of raw materials, or better utiliza- 
tion of social overhead capital — then external economies are likely 
to emerge (1), and the economy will more closely approach an op- 
timum increase in total output. 

These considerations of available market demand and the crea- 
tion of external economies might be summarized by saying that in- 
vestment should be directed to « growing points » in the economy. 
It is necessary to concentrate on certain focal areas which seem to 
have the promise of more rapid growth: those projects are favored 
which in themselves do not require a great deal of additional in- 


(1) Cf. J. H.ADLER, The Fiscal and Monetary Implementation of Develop- 
ment Programs, « American Economic Review, Papers and Proceedings », XLII, 
No. 2, 586-588 (May 1952). 
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vestment in order to succeed but which will have a readily available 
demand and will provide significant externa] economies to other 
existing firms and industries. 

This general conclusion should be supplemented, however, by 
two additional considerations. First, investment should be allocated 
according to a balance of payments criterion as well as a producti- 
vity criterion. Alternative types of investment expenditures will 
have different effects on the country’s export capacity and import 
requirements. One investment project might be more export-creating 
than another, and one project might be more import-requiring than 
another. Recognizing that poor countries are particularly prone to 
balance of payments difficulties, one might favor investment pro- 
jects which reduce imports or increase exports, all other things being 
equal. Such projects are also desirable — even aside from the balance 
of payments problem — in go far as they increase the amount of fo- 
reign exchange which is available for the importation of essential 
capital equipment. 

Second, one should take an over-all view of the pattern of invest- 
ment and recognize that the various sectors of the economy: are in- 
terdependent. The concept of « growing points » then merges into 
the broader requirement of « balanced growth ». It is not enough to 
focus only on particular « growing points » in the economy because 
investment in one part of the economy will have effects on other 
parts. If the economy is viewed as a unit made up of interrelated 
parts, then it becomes apparent that investment must be made on a 
broad front throughout the economy in order that the various parts 
of the economy might move forward in balance (1). This idea is im- 
plicit in the point that social rather than private productivity is the 
relevant investment criterion, and that attention be given to the 
creation of external economies. But the idea of balanced growth me- 
rits more explication. 

Professor NURKSE presents the idea as follows. « The difficulty 
caused by the small size of the market relates to individual in- 
vestment incentives in any single line of production taken by itself. 
At least in principle, the difficulty vanishes in the case of a more or 
less synchronized application of capital to a wide range of different 
industries. Here is an escape from the deadlock; here the result is an 
over-all enlargement of the market. People working with more and 
better tools in a number of complementary projects become each o- 


(1) The degree of mutual interdependence is clearly elaborated by input-out- 
put studies. 
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thers’ customers. Most industries catering for mass consumption are 
complementary in the sense that they provide a market for, and thus 
support, each other. This basic complementarity stems, in the last 
analysis, from the diversity of human wants. The case for ’balanced 
growth’ rests on the need for a ’balanced diet.’... 

« (The) main point is to recognize how a frontal attack of this 
sort — a wave of capital investments in a number of different in- 
dustries — can economically succeed while any substantial appli- 
cation of capital by an individual entrepreneur in any particular in- 
dustry may be blocked or discouraged by the limitations of the pre- 
existing market. Where any single enterprise might appear quite 
inauspicious and impracticable, a wide range of projects in different 
industries may succeed because they will all support each other, in 
the sense that the people engaged in each project, now working with 
more real capital per head and with greater efficiency in terms of 
output per man-hour, will provide an enlarged market for the pro- 
ducts of the new enterprises in the other industries... The rate at 
which any one industry can grow is inevitably conditioned by the rate 
at which other industries grow, although naturally some industries 
will grow faster than others since demand and supply elasticities will 
vary for different products. Through the application of capital over 
a wide range of activities, the general level of economic efficiency is 
raised and the size of the market enlarged » (1). 

From the requirement of balanced growth it is apparent that an 
increase in non-agricultural production will also require an expan- 
sion in agricultural production, unless the country can expand its 
non-agricultural exports and import more foodstuffs. For if employ- 
ment is increased in non-agricultural sectors, there will be an 
increase in the demand for foodstuffs from these additional workers, 
since the income elasticity of demand for food at very low income le- 
vels is high. And the agricultural workers themselves will tend to 
consume part of any increase in agricultural output, since incomes 
are so low in agriculture. The interrelationship between agriculture 
and industry can also be seen through the classical view which re- 
gards the necessities (mainly food) consumed by the work force as 
circulating capital. To increase industrial employment, a greater sup- 
ply of circulating capital is needed so as to attract and feed workers. 
Thus, if other sectors of the economy are to expand, there must be a 


(1) R. NURKSE, Problems of Capital Formation in Underde veloned Countries, 
Blackwell, Oxford, 1952, 11-14. Also, see LEWIS, Theory of Economie Growth, 
op. cit., 274-283. 
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complementary increase in agricultural production, and this requires 
investment in agriculture. To expand agricultural production, capital 
expenditures are required on roads, water supplies, soil conservation, 
implements, and storage facilities. A balance is therefore required 
between investment in the agricultural and industrial sectors of the 
economy. 

More detailed aspects of interdependence must also be recogni- 
zed. If, for example, a steel mill is to be built, there must be a suffi- 
cient supply of all the inputs of raw material, capital, and labor that 
are directly and indirectly needed to sustain the operation of the 
mill. Moreover, attention must be given not only to the input side, 
but also to the output side—that is, the requirement of a market for 
the output. The heavy requirements for such operations place effe- 
ctive limits on the plans of the poor country. 

Or, consider the case of a country which might have the capital, 
labor, and natural resources to build a power plant, but it might 
not have sufficient resources to construct other complementary 
industries which would utilize this power. Such projects as steel 
mills, power plants, railways, or large manufacturing industries 
must be operated close to full capacity if the investment is to be pro- 
ductive. This requires complementary industries to use the output. 
Thus, investment in one sector must always be considered with 
respect to the degree of complementarity among various sectors. 
Without sufficient complementarity, the large-scale investment 
project will not be economical: it will merely be an example of 
conspicuous production ». 

The idea of balanced growth, therefore, points up the necessity 
of achieving a right balance in investments throughout the economy. 
This applies as between investments in public works and other 
investment, between industry in general and agriculture, and among 
particular industries. The general principle is that investment has to 
occur on several fronts at once, if it is to be as productive as possible 
on any one front alone. For the individual parts of the economy can- 
not progress rapidly apart from the whole, and improvements in one 
sector depend on improvements in other sectors. 

One final problem associated with investment criteria should 
be discussed - the choice of production techniques. Assuming that 
there will be a market for the output which results from investment, 
the question arises as to whether the poor country should make 
investments of a capital-intensive or a labor-intensive kind. There 
appears to be considerable disagreement on this issue; some writers 
maintain that the best combination of factors involves a high ratio 
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of capital to labor, while others maintain that a low ratio is desi- 
rable, and still others believe that this is not even a particularly rele- 
vant criterion. In a sense, all are correct—in so far as they consider 
different aspects of the problem. 

To understand the problem better, consider a situation in which 
it is desired to achieve the greatst possible increase in national pro- 
duct within two years. Perhaps the maximum increase in national 
product that can be obtained within that time is to drill oil fields and 
export the oil. Further, assume that the production function for oil 
requires a high ratio of capital to labor, and because of technological 
contraints labor cannot be substituted for capital. In such a case of 
fixed factor proportions, it would be useless to employ a lot of labor, 
since they would not add anything to total output, and there would 
merely be a loss in what the additional workers had been producing 
previously. The relevant consideration is again the social marginal 
product. If the criterion of a high ratio of labor to capital is followed 
arbitrarily, this project would not be undertaken because it was 
technologically not feasible to use the labor. Clearly, any simple rule 
regarding the combination of factors cannot be followed without 
qualification and without consideration of its particular relevance in 
each case. 

On the other hand, assume that there are wide substitution pos- 
sibilities between labor and capital in producing oil: a given output 
of oil can be produced either with a lot of labor and a little capital, 
or a lot of capital and a little labor. What then is the best way to 
produce any given output of oil? Obviously, in the cheapest manner 
from a social point of view. And since in the poor country the social 
price of labor is likely to be low or even zero compared with the price 
of capital, a relatively high ratio of labor to capital will be favored. 
In general, where market opportunities exist, and where technolo- 
gical restraints are not a problem, the most efficient use of resources 
in the poor country will tend to favor labor intensive methods. With 
respect to innovations, it would also follow that land-saving and ca- 
pital-saving innovations should be favored over labor-saving and ca- 
pital-using innovations. 

In the previous example, however, it was assumed that the grea- 
test increase in output was desired in two years. If the objective 
were longer run—say 15 years—then there might be a case for using 
a high ratio of capital to labor. High ratios of capital to labor often 
require a highly trained labor force to work with the capital in this 
type of production. It takes time to train the labor force in the poor 
country, and perhaps the use of considerable capital while trying to 
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train the labor would result in a lower output after three years than 
using a more labor intensive method. But after 15 years the labor 
may have become highly efficient and will be producing more under 
the capital intensive method than under the labor intensive method. 

Or there might be this situation. Employing a lot of cheap labor 
relative to capital might raise the wages of the employed workers 
only slightly or not at all above what they were formerly receiving. 
The result might then be that they still save nothing and spend all 
their income on food and a few other basic items. Employing less but 
more productive workers who are paid a higher wage rate as they 
become more skilled may then provide in the longer period a better 
demand basis for further expansion in national product and may 
also increase the level of saving more. Similarly, capital intensive 
projects frequently involve internal economies of scale: the bigger a 
firm becomes, the more efficient it might be. On the basis of the de- 
mand which can be expected in three years, the smaller-scale labor 
intensive projects might be more efficient; but in 15 years the de- 
mand might grow sufficiently so that advantage can be taken of the 
economies of scale, and then the capital intensive projects would be 
better. Regarding the matter of size which is often positively corre- 
lated with capital intensity, it might, however, be desirable to favor 
a lot of labor intensive projects because of the uncertainties involved. 
Some projects are almost bound to fail, and it might be wiser to 
spread capital around more thinly than to rely on a few large capital 
intensive projects. 

An additional aspect of this problem is the length of the gesta- 
tion period of production. Capital intensive projects often take lon- 
ger to complete and begin production, so that for short run results 
labor intensive projects might be better. For longer run results, ho- 
wever, the capital intensive projects might be most productive. 

Besides attention to the income stream over time, consideration 
should also be given to the distribution of income and the effects on 
per capita income. Again, consider two types of investment—one 
using much capital relative to labor and another using much labor 
relative to capital, and assume that each of the two methods would 
increase national product by the same amount. The capital intensive 
project, however, might employ fewer individuals who would be paid 
a relatively high income, while the other project would employ more 
labor with only a slightly higher wage than they originally received. 
From the viewpoint of income distribution, the labor intensive 
project might then be preferred since it would raise somewhat the 
income level of a relatively large number of low income workers. 
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A labor intensive project, however, is most likely to be an agri- 
cultural project, since for technological reasons many of the labor 
intensive possibilities are in agriculture rather than in manufactu- 
ring. But manufacturing projects usually promote urbanization, and 
in an urban industrial environment the birth rate tends to fall. From 
the viewpoint of per capita income, therefore, the labor intensive 
project in agriculture might be less desirable than the capital inten- 
sive manufacturing project. For the agricultural project might sti- 
mulate population growth with the result that per capita income 
remains the same or is even reduced below its initial level. 

Thus, it may be concluded that before deciding on capital in- 
tensive versus labor intensive projects, it is necessary to consider 
not only the existing amounts and quality of factor supply, but also 
various repercussions of the project—the effects on national income 
over different time periods, conditions of market demand, ability to 
realize economies of scale, length of gestation periods, and the effects 
on the distribution of income and level of per capita income. The 
view that is partial to capital intensive projects tends to emphasize 
the long run, growth in market demand, and improved quality of the 
labor supply. The labor intensive view tends to ignore these consid- 
erations, and instead attaches more significance to the existing 
pattern of supply and demand conditions. 


5. - Capital Absorption and Stability 


Although the preceding discussion has emphasized capital accu- 
mulation and investment criteria, it should not be thought that a 
poor country can absorb capital without limit and at any rate. Each 
country has a limited capital absorption capacity. This capacity is in 
general determined, on the one hand, by the availability of comple- 
mentary factors of production with which capital is to cooperate, 
and, on the other hand, by the requirements of avoiding inflation 
and maintaining balance of payments equilibrium. 

Usually the most important limitation on a poor country’s capa- 
city to absorb capital is the shortage of skilled and technically trai- 
ned personnel. In the case of Ceylon, for example, it has been obser- 
ved that « in most fields, the rate of development is actually limited 
less by finances than by lack of local technology at all levels. To 
carry out the various projects there are not enough research scien- 
tists, designing and operating engineers, agricultural or manufactu- 
ring specialists, or construction engineers. Equally scarce are techni- 
cal supervisors, draftsmen, control chemists, field foremen, tractor 
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operators and even skilled workmen » (1). Similarly, Professor Le- 
wis has remarked that « shortage of skill not only prevents people 
from using capital fruitfully, but may prevent them from using it at 
all... (Since) more than half of capital formation consists of work 
in building and construction ... the expansion of capital is a function 
of the rate at which the building and construction industry can be 
expanded. Plans cannot be executed if there are not the carpenters, 
the masons, the electricians and the engineers to do the necessary 
construction, whether it be of roads, bridges, dams, factories, power 
plants, houses, or the rest » (2). 

In general, the population’s lack of skills and the low geogra- 
phic mobility of labor limit the poor country’s capacity to absorb 
capital readily. The country is likely to be particularly deficient in 
managerial, technical, supervisory, and skilled manpower. Moreover, 
the carring out of some investment projects is likely to rob other 
vital activities of essential manpower. And proposed locations of 
some projects might be unsuitable from the point of view of avai- 
lable manpower. 

Such limitations on the supply of factors other than capi- 
tal—especially managerial capacity and labor skills—result in a 
sharp decline in the marginal productivity of capital as capital accu- 
mulates. The marginal productivity of capital in poor countries may 
well be larger than in rich countries; however, if the amount of in- 
vestment is increased greatly, the marginal productivity might de- 
cline rapidly, because of bottlenecks in production, and might even 
become negative. If, then, capital accumulation is to proceed rapidly, 
it will be necessary to try to increase the supply of other factors 
which are cooperant with capital. Until these bottlenecks are sur- 
mounted, it is all the more essential to select investments carefully 
and in accordance with rational investment criteria. 

Once development becomes accelerated, however, the absorptive 
capacity will increase. Since bottlenecks are fairly widespread in the 
poor country and result in unused capacities elsewhere in the eco- 
nomy, it should be expected that the removal of these bottlenecks 
will increase total productivity considerably. 

Besides the shortage of skills and the existence of bottlenecks, 
the absorption of capital is also limited by the necessity of restrai- 


(1) P. T. ELLSWORTH, Factors in the Economic Development of Ceylon, 
« American Economic Review, Papers and Proceedings », May 1953, 120. 
(2) Lewis, Theory of Economic Growth, op. cit., 208-209. 
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ning the tempo of development so as to avoid inflation and balance 
of payments disequilibrium. 

Inflation is likely to have harmful results in a poor country (1). 
True, inflation can achieve forced saving (2). But this is a wasteful 
means of increasing investment. The fall in consumption is some 
multiple of the amount of investment produced through forced sa- 
vings. Voluntary saving is discouraged. And, although forced savings 
may be effected in the short run, it becomes progressively more dif- 
ficult over the longer run. Furthermore, long-term lending is discou- 
raged because the price rise wipes out the benefits of the fixed inte- 
rest income. The inflationary conditions also cause a misdirection of 
savings away from more productive outlets towards short-term pro- 
jects because of the uncertainty about price rises, and towards fo- 
reign assets, real estate, and inventories where the speculative ele- 
ment predominates over the productive. 

If capital accumulation exceeds the country’s absorptive capa- 
city it is also likely to cause balance of payments difficulties. As in- 
vestment stimulates the economy, national income and prices rise, 
and imports increase. The rate of development must therefore be 
geared to the export capacity and import capacity of the country. 
Otherwise, an import surplus will cause much of the scarce supply 
of foreign exchange needed for capital imports to be dissipated on 
luxury imports to the disadvantage of the development program. 
Moreover, if too rapid a rate of development spills over into infla- 
tion, then export industries are confronted with constantly rising 
costs and balance of payments difficulties are aggravated. And the 
situation is also likely to deter foreign investments in the country. 
If such balance of payments difficulties occur, then the country’s de- 
velopment will be handicapped because it will be impossible to im- 
port the necessary raw materials and equipment; or if the country 
must service previous foreign investments, it will experience trans- 
fer difficulties. 

The rate of development must therefore be constrained by con- 
siderations of maintaining a balanced relationship between the crea- 
tion of exports (plus the receipt of foreign investments) and the re- 


(1) Cf. E. M. BERNSTEIN and I. G. PATEL, Inflation in Relation to Economic 
Development, « International Monetary Fund Staff Papers », November 1952, 
363-388. 

(2) This is relatively ineffective, however, if the economy is not very depen- 
dent on the use of money and if the mass of the population is so close to the 
subsistence level that it can contribute little even in forced saving, 
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quirements of imports (plus the servicing of foreign investments). 
In general it can be said that the country will tend to encounter ba- 
lance of payments problems the more the development program di 
verts resources from export industries, the more capital goods must 
be imported for the development program, the more the distribution 
of income changes in favor of groups with a high marginal pro- 
pensity to import, the stronger is the « demonstration effect » inter- 
nationally, and the less is the propensity to save. 

It might be thought that the government could resort to infla- 
tionary financing of development if the government were responsi- 
ble for the major part of the development program and if it were 
able to suppress the inflation and prevent it from breaking out into 
an open inflation by suitable controls. The government might then 
forestall balance of payments disequilibrium by resorting to direct 
import controls, exchange restrictions, taxation to shift down the 
consumption function, limitation of investment elsewhere in the eco- 
nomy, and price and wage controls. But the merits of controls on fo- 
reign trade are debatable, and the rudimentary credit and banking 
system and the elementary taxation machinery of the poor country 
make the imposition of domestic controls quite problematical. Indeed, 
if the government were sufficiently strong, politically and admini- 
stratively, to coritrol the economy so as to suppress the inflation, 
then it should be able to finance its development program without 
inflation in the first place. Without the powers to suppress the infla- 
tion, however, the country will confront a situation of balance of 
payments disequilibrium which will require the receipt of « distress 
borrowing », or else the country will have to depreciate its currency 
continuously as inflation becomes cumulative. 

Moreover, even if the government is directing the development 
program, there are still disadvantages to excessive inflation. In ge- 
neral, long range integrated planning cannot be undertaken in such 
an atmosphere. And to minimize the dangers of inflation, planners 
might be tempted to favor projects with short gestation periods and 
even projects which lead to a more unequal distribution of income 
in order to increase the possibilities of saving and thus dampen the 
inflation. 


6. - Values and Institutions 


The foregoing requirements for development have all been of an 
economic character. Although they have been isolated for analytical 
purposes, economic matters are, of course, interwoven in practice 
with the rest of the social system. The economic requirements thus 
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have repercussions throughout the culture, and an economic change 
will require other changes in the society. Indeed, the psychological 
and sociological requirements of development are as important as 
the economic requirements. They deserve full consideration in their 
own right. Only a few general observations, however, may be offe- 
red here. 

It is obvious that some institutional changes which are not me- 
rely economic must accompany successful development efforts. Eco- 
nomic development of sufficient rapidity has not taken place within 
the present cultural framework. The socio-cultural environment 
must be modified in certain respects if development is to be accele- 
rated, and especially if development once initiated is to be maintai- 
ned. New wants, new motivations, new ways of production, new 
institutions need to be created if national income is to rise at a more 
rapid rate. Fundamentally the backward peoples must recognize that 
man can master nature, they must be motivated towards economic 
achievement, and they must acquire the means of accomplishing 
these objectives. 

Changes should be introduced, however, in ways which will dis- 
rupt the existing culture as little as possible: the cultural change 
should be selective, and wherever possible the disruption which oc- 
curs should be compensated for, or channeled into constructive deve- 
lopments for the future. Once it is determined what habits and prac- 
tices must be changed, it becomes necessary to determine how they 
can be altered. It is necessary to know to what extent required insti- 
tutional changes can be realized directly through education, demon- 
stration, and conversion, and to what extent they can be achieved 
indirectly by economic changes which undermine the inhibiting insti- 
tutions and values. 

It must be recognized, however, that cultural change which is 
too rapid or too pervasive may bring resistance and leave a vacuum 
which will only be filled slowly. The price of cultural change in terms 
of unrest, discontent, and frustration must be fully appreciated. 
Caution should be exercised, lest existing institutional patterns be 
upset too rapidly, and the social costs in non-economic terms exceed 
the gains in economic terms. For economic welfare is only a small 
part of general social welfare, and it is the latter which should have 
prime consideration. An increase in national income need not entail 
an increase in social welfare, if the increase is accompanied by deep 
cultural adjustments. Clearly, development goals must include judg- 
ments about these more general aspects of welfare. And although the 
present institutions and value structures may not be conducive to de- 
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velopment, it must be remembered that they have nonetheless arisen 
as methods of meeting social and personal problems. 

It would appear that what is needed is a combination of existing 
and borrowed ideas and institutions—certainly not a complete im- 
portation of western cultural patterns. In this connection, psycholo- 
gists and sociologists can make substantial contributions by conside- 
ring the economic requirements and assessing to what extent these 
requirements can be achieved in the context of existing institutions 
and to what extent institutional changes are needed. 

It can be suggested that more rapid progress may well come by 
utilizing as much as possible existing attitudes and institutions 
rather than by attempting a frontal breakdown of the culture. This 
principle is recognized, for example, in a recent report of an Inter- 
national Bank survey mission to Nigeria: « Though there is much 
in Nigerian attitudes which may curb economic growth, there is 
much in the social organization which can serve its cause. Nigerians 
have strong local loyalties. They are closely tied to their immediate 
family or clan, they support local ’unions’ (clubs) and they take pride 
in local achievements. The banding together of families, clans and 
village communities in producers’ cooperatives, in the saving clubs... 
and in thrift societies....are practical and promising illustrations of 
self-help. We think full support should be given to the cooperative 
movement as a vehicle for economic development, for it is a form of 
economic organization fully compatible with Nigerian tradition and 
social sentiment. 

« We believe that through the cooperative movement, the types 
of land ownership associated with the village, clan and tribal system 
can be adapted to plantation-type agriculture. In this way Nigeria 
can combine the benefits of private African initiative and individual 
effort with the technological advantages of large-scale plantation 
farming, up to now virtually absent from Nigeria » (1). 

In more general terms, a recent UNESCO report summarizes 
some broad principles of cultural change as follows: 

«1. The culture of each people is a living unity in the sense 
that a change in any one aspect will have repercussions in other 
aspects.... 

«2. As each human individual embodies the culture through 
which he lives, discrepancies, inconsistencies, different rates of 


(1) IBRD, Report on the Economic Development of Nigeria, Johns Hopkins 
University Press, Baltimore, 1955, 21. 
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change of parts of culture, will have their expression in the perso- 
nality organization of the individuals who live within changing cul- 
tures. 

«3. ... When the introduction of technical change is purpo- 
sively initiated, or promoted by individuals or responsible bodies, 
such purposiveness involves responsibility for the effects not only in 
improved living conditions, but also upon the total way of life of the 
people, for reintegration as well as a defense against disintegration. 

« 4. As each culture is unique, and as each particular situa- 
tion within which a change is occuring or is to be made is unique, it 
is not possible to lay down prescriptions for what is to be done in 
any particular case. It is only possible so to identify and describe the 
process which occurs that each particular individual or team char- 
ged with responsibility for planning, or executing, or adjusting to 
some type of change, may be able to act in terms of this Process. 

« 5. All changes should be introduced with the fullest possible 
consent and participation of those whose daily lives will be affected 
by the changes » (1). 

From the viewpoint of requirements for development, perhaps 
the basic socio-cultural problem is to determine what causes a so- 
ciety to develop an entrepreneurial class. What values and institu- 
tions favor entrepreneurship? Without entrepreneurship, manage- 
rial skill, and leadership the necessary coordinated and integrated 
investment of successful development will not be forthcoming. Al- 
though efforts can be made to encourage this necessary spirit, it 
must come for the most part from within the poor country itself. It 
cannot be forced from without. The requirement is not so much that 
of devising ways of creating or superimposing entrepreneurship as 
it is that of trying to elicit what latent leadership there is and aiding 
it in directing the development efforts in the best manner. In parti- 
cular, it is necessary to channel into more productive economic acti- 
vities those entrepreneurial energies which are now devoted to com- 
mercial trading, speculation, and money lending. 

After an entrepreneurial group arises, the economics of deve- 
lopment is basically pretty much a matter of the arithmetic of capital 
accumulation. This is a relatively simple problem compared with the 
much broader sociological problem of respecting the general cultu- 
ral patterns and institutions of the poor countries at the same time 
as they are given new wants and the means of attaining them. This 


(1) UNESCO (Margaret Mead, ed.), Cultural Patterns and Technical Change, 
New York, 1955, 288-289. 
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is the level at which the requirements for development are most se- 
vere. For the fundamental problem is not how much change the eco- 
nomy of a poor country can absorb but rather how much change the 
backward people can accept and how quickly. 


k RIASSUNTO 


L’accelerazione dello sviluppo nei paesi poveri 


Questo articolo discute le condizioni generali per lo sviluppo nei paesi po- 
veri ed esamina le relazioni reciproche fra queste condizioni. Una condizione 
importante è che il processo di sviluppo sia fondato su elementi interni del 
paese povero. L’avvio dello sviluppo è un problema relativamente semplice in 
confronto a quello di mantenerlo: gli stimoli iniziali si disperderanno se non 
potranno propagarsi nell’ambito economico e se non vi saranno elementi rigene- 
ratori di natura economica. Un'altra condizione è che vengano ridotte le imper- 
fezioni di mercato che limitano il trasferimento dei fattori da forme di occupa- 
zione meno produttive a forme più produttive e intralciano l'allargamento dei 
mercati. Il problema, però, riguarda assai più l’insufficienza di risorse che il 
loro uso inefficiente. La condizione più importante è l’accumulazione di capitale 
reale. Si esaminano i bisogni di capitale e si considerano le possibilità di aumen- 
tare le proporzioni di risparmio. Sono poi esaminate le condizioni specifiche per 
ottenere spese addizionali per investimenti. Si considerano i dettagli della re- 
gola generale della produttività e si esaminano alcuni criteri di investimento in 
relazione agli effetti sul reddito nazionale dei diversi periodi di tempo, delle 
condizioni di domanda di mercato, della capacità di realizzare economie di di- 
mensione, della lunghezza dei periodi di prova e della distribuzione del reddito 
e del livello del reddito per capita. Il problema dell’assorbimento del capitale è 
considerato dal punto di vista della disponibilità di fattori complementari con cui 
il capitale deve cooperare e delle necessità di evitare l’inflazione e di mantenere 
l’equilibrio della bilancia dei pagamenti. Infine, si considerano le condizioni psi- 
cologiche e sociologiche: diversi mutamenti istituzionali sono necessari per far 
sorgere nuovi bisogni, nuovi incentivi e nuovi metodi di produzione. A tale ri- 
guardo, una condizione importante concerne gli incentivi imprenditoriali e un 
favorevole ambiente sociale-economico per gli imprenditori. 


RESUME 


Le developpement accéléré dans les pays pauvres 


L’auteur discute des conditions générales du développement dans les pays 
pauvres et analyse également les relations réciproques de ces conditions. Une 
condition importante est constituée par le fait que le développement doit étre 
fondé sur une base locale, a l’intérieur de la société du pays pauvre. L’initiation 
d’un développement est un problème relativement facile comparé à celui de son 
maintien: les facteurs stimulant le développement se disperseront s’ils ne peu- 
went pas se rattacher à d’autres facteurs dans l’économie et s’ils n’y trouvent 
pas des réactions. Une autre condition consiste dans la réduction des imper- 
fections des marchés qui limitent le transfer de facteurs de production d’em- 
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plois moins productifs à des usages plus rémunérateurs et de ce fait freinent 
extension des marchés. Mais le problème réside beaucoup plus dans l’insuffi- 
sance des ressources que dans leur emploi inéfficient. L’accumulation de capital 
réel est la condition la plus importante. L’auteur examine les besoins en capi- 
taux et les possibilités de augmentation relative de l’épargne. Il analyse les 
conditions spécifiques à l’allocation d’investissements additionnels. I] considère 
les détails découlant de la règle générale de la productivité et examine d’autres 
critères dirigeants les investissements en termes de leurs effets sur le revenu 
national pendant différentes periodes, les conditions de la demande sur les mar- 
chés, la capacité de réaliser des économies sur une large échelle, la durée des 
periodes d’essai ainsi que la distribution du revenu et le niveau du revenu par 
tête d’habitant. Le problème de l’absorption du capital est considéré du point de 
vue de la disponibilité des facteurs complémentaires avec lesquels le capital doit 
coopérer; l’auteur traite également des conditions requises pour éviter l’infla- 
tion et maintenir la balance des paiements en équilibre. Il traite finalement des 
conditions psychologiques et sociologiques à remplir. Certains changements 
institutionnels sont nécessaires à l'introduction de nouveaux besoins, de nou- 
velles méthodes de production. Dans ce contexte les motivations des entrepre- 
neurs et une atmosphère socio-économique favorable à l'entrepreneur constituent 
une condition importante. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einige Voraussetzungen zur Beschleunigung der Entwicklung 
in armen Laendern 


Der Verfasser untersucht die allgemeinen Voraussetzungen einer beschleu- 
nigten Entwicklung in armen Laendern und ihre gegenseitigen Beziehungen. 
Eine wichtige Bedingung besteht darin, dass der Entwicklungsprozess auf hei- 
mischer Grundlage innerhalb der Gemeinschaft des armen Landes aufgebaut 
werde. Eine Entwicklung in die Wege zu leiten ist ein verhaeltnismaessig ein- 
faches Problem verglichen mit dem ihrer Aufrechterhaltung: wenn die ur- 
spruenglich ausloesenden Faktoren in der Wirtschaft keinen Fuss fassen koennen 
und keine wirtschaftliche Riickkopplungen finden so werden sie verschwinden. 
Eine andere Bedingung besteht in der Verminderung der den Markt hemmenden 
Faktoren, welche die Uebertragung der Produktionsfaktoren von weniger pro- 
duktiven Verwendungen zu ertragreicheren verhindern und die Ausdehnung der 
Maerkte hemmen. Das Problem liegt aber viel mehr im Mangel an Mitteln als 
in ihrer unproduktiven Verwendung. Das Haupterfordernis besteht in der Bil- 
dung von Realkapital. Der Verfasser untersucht den Kapitalbedarf und die 
Moeglichkeiten der Erhoehung der Sparrate. Weiters werden die besonderen 
Voraussetzungen fuer die Zuweisung von zusaetzlichen Investitionen analysiert. 
Die Anwendung der allgemeinen Produktivitaetsregel wird im Einzelnen be- 
trachtet, ebenso auch andere Regeln, die die Investitionen leiten wobei insbe- 
sondere ihre Auswirkungen auf die Erhoehung des Volkseinkommens innerhalb 
verschiedener Zeitraeume, die Bedingungen der Marktnachfrage, die Moeglich- 
keit der Erzielung von Ersparnissen, die Zeitspanne die vergeht bis sich ein 
Ertrag zeigt, und die Einkommensverteilung sowie die Hoehe des Einkommens 
pro Kopf der Bevoelkerung in Betracht gezogen werden. Das Problem der Kapi- 
talaussaugung wird unter dem Gesichtspunkt des Vorhandenseins komplemen- 
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taerer Faktoren untersucht, mit denen das Kapital zusammenarbeiten muss, 
auch werden die Voraussetzungen fuer die Vermeidung der Inflation und der 
Aufrechterhaltung des Zahlungsbilanzgleichgewichtes naeher beleuchtet. Der 
Artikel schliesst mit der Untersuchung der psychologischen und soziologischen 
Voraussetzungen: verschiedene institutionelle Veraenderungen sind erforderlich 
um neue Beduerfnisse, neue Motive und neue Produktionsmethoden henvorzu- 
rufen. In diesem Zusammenhang spielen die Motive der Unternehmer eine wich- 
tige Rolle wie auch eine dem Unternehmertum guenstige sozialwirtschaftliche 
Atmosphaere. 


RESUMEN 


La aceleracion del desarrollo en los paises pobres 


Discute este articulo sobre las condiciones generales para el desarrollo en 
los paises pobres, y examina las relaciones reciprocas entre esas condiciones. 
Condicién importante es que el procedimiento de desarrollo esté fundado sobre 
una base indigena dentro de la sociedad del pais pobre. El encaminamiento del 
desarrollo es problema relativamente sencillo frente al de mantenerlo: los esti- 
mulos se dispersarán si no puedan difundirse en la esfera económica y si no 
hayan reengendradores de índole económica. Otra condición es la reducción de 
imperfecciones de mercado, las que limitan la transferencia de los factores desde 
formas de ocupación menos productivas a formas más productivas, y obstacu- 
lizan la extensión de los mercados. El problema, empero, mucho más atañe a la 
insuficiencia de recursos que a su uso ineficiente de ellos. La condición más de 
importancia es la acumulación de capital real. Se examinan las necesidades de 
capital y se consideran las posibilidades de acrecentar las proporciones de 
ahorro. Luego se examinan las condiciones específicas para la destinación de 
gastos adicionales para inversión. Se ponderan los pormenores de la regla ge- 
neral de la producibilidad y se investigan otros criterios de inversión con ar- 
reglo a los efectos sobre el rédito nacional de los distintos períodos de tiempo, 
de las condiciones de la demanda de mercado, de la capacidad para realizar eco- 
nomias de dimensión, de la largura de los periodos de ensayo y de la distribu- 
ción del rédito y del nivel del rédito « per capita ». El problema de la absorción 
del capital se lo considera desde el punto de vista de la disponibilidad de fac- 
tores complementarios con los cuales debe el capital cooperar, y de las necesi- 
dades de evitar la inflación y mantener el equilibrio de la balanza de pagos. 
Por último, se consideran las condiciones psicológicas y sociológicas: precisan 
diversas mutaciones institucionales para introducir necesidades nuevas, incen- 
tivos nuevos y métodos nuevos de producción. En cuanto a esto, una condición 
importante concierne a los incentivos de las empresas y un ambiente social-eco- 
nómico favorable para los empresarios. 
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VENDITE A RATE E CICLO ECONOMICO 
GIANCARLO MAZZOCCHI 


1. - Il problema delle relazioni tra vendite a rate e ciclo econo- 
mico é stato affrontato e discusso da diversi Autori. Il primo ad of- 
frire una completa analisi del problema fu il SELIGMAN che, in una 
monumentale opera sull’argomento, concludeva che le vendite a rate 
sono vantaggiose in ogni caso dal momento che esse danno origine 
oltre che ad un anticipo dei consumi ad un aumento permanente di 
questi grazie all’aumento di reddito cui esse danno luogo (1). Anche 
lo SCHWARTZ, pur sottolineando le modifiche alla domanda ed all’of- 
ferta provocate dall’introduzione delle vendite rateali, é dell’opinione 
che tale sistema di vendite non esercita un’influenza in senso ciclico 
sul sistema economico, considerando le vendite rateali come semplice 
alternativa alla cessione in uso temporaneo di beni durevoli (2). Con- 
trariamente lo ZWEIG (3), il TREGOE (4), il Crick (5), il BACHI (6) e 
il FANNO (7) sono del parere che le vendite rateali esercitano, in ge- 
nerale, un’influenza destabilizzatrice sul sistema economico, conclu- 
sione questa accolta anche dal NUGENT nella prima opera specifica 
sull’argomento (8). Cosi pure l’HABERLER, in un brillante lavoro sulle 
relazioni tra vendite rateali e fluttuazioni economiche che tanto peso 
ha avuto nella formulazione definitiva del Regolamento W negli Stati 
Uniti (9), conclude circa l’influenza destabilizzatrice delle vendite a 
rate. Noi concordiamo con le conclusioni di questo secondo gruppo di 
Autori. 


(1) E. R. A. SELIGMAN, The Economics of Instalment Selling, New York, 
1927, pagg. 277 e segg. 

(2) G. L. SCHWARTZ, Instalment Finance. The Nature of Consumer Credit, 
in « Economica », 1936, pag. 182. Per una completa critica all’analisi di questi 
due Autori cf. M. FANNO, Le Fluttuazioni Economiche, Torino, 1947, pagg. 93-4. 

(3) F. Zweic, The Economics of Consumer Credit, Londra, 1934. 

(4) R. TREGOE, Study of Instalment Plan Buying. 

(5) W. F. Crick, The Economics of Instalment Trading and Hire Purchase, 
Londra, 1936. 

(6) R. BACHI, La politica della congiuntura, Roma, 1930. 

(7) M. Fanno, Le Fluttuazioni Economiche, op. cit. 

(8) R. NUGENT, Consumer Credit and Economic Stability, New York, 1939. 

(9) G. HABERLER, Consumer Instalment Credit and Economic Fluctuations, 
New York, 1942. 
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2. - Sia infatti che il fenomeno delle vendite a rate sia consi- 
derato alla luce di alcuni modelli prekeynesiani di ciclo (quali ad es. 
quelli di SPIETHOFF, di CASSEL o di HAYEK) sia che venga considerato 
alla luce dei tipici modelli keynesiani si dovrà concludere che l’intro- 
duzione e la continuazione di tale sistema di vendite tende a causare 
o ad accentuare le oscillazioni cicliche. Alla luce dei primi modelli 
infatti si dovrà concludere che lo stimolo al consumo dato dalle ven- 
dite rateali tende a generare una scarsità di capitale (capital-dispo- 
sal) che dovrà prima o poi precipitare il boom. Alla luce dei secondi 
si dovrà invece dire che lo stimolo impresso al consumo attraverso le 
vendite rateali tende a spostare superiormente la funzione del consu- 
mo o dell’efficenza marginale dell’investimento, a stimolare il sistema 
il quale di nuovo sarà portato prima o poi a cadere, vuoi per la ca- 
duta dell’efficenza marginale dell’investimento, vuoi per il gioco d’in- 
terazione moltiplicatore-acceleratore. E si noti che in questo caso 
non serve considerare l’acquisto di beni durevoli (attraverso il siste- 
ma rateale) come investimento perchè, anche in questo caso, dovrem- 
mo dire che è la curva dell’efficenza marginale dell’investimento a 
spostarsi superiormente: ed anche ora quindi il sistema sarebbe sti- 
molato e, per le ragioni esposte sopra, portato alla fine a cadere. E 
non parliamo poi della teoria fisheriana del ciclo che vede appunto 
nell’accumularsi della piramide dei debiti (a cui le vendite a rate 
portano, specialmente in certi paesi, un contributo non trascurabile) 
una delle cause che portano alla « febbre » o « tensione » precedente 
la crisi, alla crisi e alla cumulazione della fase discendente attraverso 
la deflazione (1). 

Ma altre ragioni ci inducono a credere nell’influenza ciclica eser- 
citata sul sistema economico dalle vendite rateali. Per brevità ci limi- 
teremo ad esporne un paio. La prima riguarda il cosiddetto « echo 
effect » (2). Questo effetto, che potremmo tradurre letteralmente co- 
me « effetto di eco », nasce dal fatto che i beni durevoli devono essere 
rimpiazzati dopo un pediodo più o meno lungo di tempo. Se ad es. 
supponiamo che nel periodo 1° siano prodotte e vendute 100 automo- 
bili in più della produzione normale, che queste automobili durino in 
media 10 anni e che nei successivi periodi la produzione ritorni al 


(1) Cf. I. FISHER, La teoria delle grandi depressioni basata sui debiti e sulla 
deflazione, in « Rivista Internazionale di Scienze Sociali », 1933, pag. 735. Re- 
centemente la teoria fisheriana è stata ripresa da H. Jones (« The Journal of 
Finance », 1951) a proposito dell’analisi di alcune tendenze dell’economia ameri- 
cana tra cui anche quella delle vendite rateali di beni durevoli. 

(2) Questo « effetto » è trattato in J. TINBERGEN e J. J. POLAK, The Dyna- 
mics of Business Cycles, Chicago, 1950. 
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livello normale, nel periodo 2° si avrá un ulteriore aumento della 
produzione destinata al rimpiazzo delle macchine inutilizzabili. Se 
quindi si tiene presente che il sistema delle vendite a rate à applicato 
principalmente ai beni di consumo durevoli, si deve concludere che 
tale tipo di vendita tende ad eccitare e ad ampliare « l’effetto di eco » 
sul sistema economico. I] problema é complicato dal fatto che questi 
beni durevoli possono essere utilizzati più o meno intensamente e più 
o meno a lungo: il che tende a spostare nel tempo l’effetto di eco. E’ 
anche vero che, se prendiamo in considerazione più di un bene dure- 
vole, le onde della produzione (dovute appunto all’effetto di eco) pos- 
sono tendere a compensarsi nel tempo. Ma è anche vero che un saldo 
attivo di credito al consumo (di beni durevoli) in un dato periodo 
avrà sempre, ceteris paribus, un « effetto di eco » positivo. 

In secondo luogo si deve osservare che il sistema delle vendite a 
rate tende a spostare la domanda verso beni durevoli o, in altre pa- 
role, verso quei settori generalmente ad alto « acceleratore » (rispetto 
ai settori dei servizi e dei beni di consumo immediato). Anche qui si 
rinviene un’influenza accentuatrice delle oscillazioni cicliche. In defi- 
nitiva quindi sembra possibile concludere che il sistema delle vendite 
a rate ha effetti destabilizzatori sul sistema economico. 


3. - Gli avversari di questa tesi perd potrebbero non essere 
soddisfatti e partire al contrattacco. A chi infatti osserva che il si- 
stema delle vendite a rate sposta superiormente la funzione del con- 
sumo essi potrebbero obiettare che nulla vieta di pensare che il con- 
sumo reso possibile dalle vendite rateali non sia altro che un’alterna- 
tiva ad altri consumi che verrebbero cosi a cessare (1). E analoga- 
mente a chi osserva che, in virtú delle vendite rateali, à la funzione 
dell’efficenza marginale dell’investimento a spostarsi superiormente, 
essi potrebbero ancora obiettare che nulla ci vieta di pensare che 
questo stimolo dato a particolari settori di beni non sia compensato 
dalla caduta dell'efficenza marginale dell’investimento in altri set- 
tori, danneggiati dallo sviluppo dei primi (2). Sembra che, come si é 
detto, vi siano buone ragioni per giudicare queste due obiezioni come 
poco realistiche, tuttavia dobbiamo riconoscere che esse sono logica- 
mente fondate e potrebbero essere senza dubbio valide in certe situa- 
zioni; quindi l’influenza destabilizzatrice delle vendite rateali sul si- 


(1) Occorre dire perd che HABERLER (op. cit.) ha esposto abbastanza estesa- 
mente le ragioni che fanno pensare al poco realismo di tale ipotesi. 

(2) Questa é infatti la posizione che A. G. Hart assume nella recensione 
all’opera del NUGENT citata. Cf. « The Journal of Political Economy », 1941. 
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stema economico dovrebbe considerarsi come non sufficentemente 
provata. 

Secondo il nostro parere una prova piena dell’influenza ciclica 
del sistema delle vendite rateali sul sistema economico può essere 
raggiunta solo a patto di abbandonare il metodo d'attacco del pro- 
blema che abbiamo esposto sopra. Cid che interessa nel nostro caso 
non sono tanto le variazioni assolute del consumo o dell'investimento 
introdotte dal sistema delle vendite a rate, variazioni che possono 
essere compensate da variazioni opposte in altri settori del sistema, 
quanto le modificazioni fondamentali che subisce il fenomeno e il 
processo del risparmio nel tempo in presenza di un sistema di ven- 
dite rateali. Per meglio spiegarci diremo che finora gli economisti, 
per determinare gli effetti delle vendite rateali sulla stabilita del si- 
stema economico, hanno concentrato la loro attenzione sugli sposta- 
menti di una data funzione del risparmio (o del consumo) provocati 
dalle vendite a rate: in altri termini essi hanno concentrato la loro 
attenzione sulla propensione media al risparmio, data la propensione 
marginale al risparmio. Cid che invece interessa, come vedremo, nel 
nostro caso non sono tanto le variazioni della propensione media al 
risparmio, data la propensione marginale al risparmio, quanto le va- 
riazioni della propensione marginale al risparmio provocate dal si- 
stema delle vendite rateali. Solo in questo caso si potrá parlare con 
sicurezza degli effetti destabilizzatori sul sistema economico delle 
vendite rateali. Ma per una migliore comprensione del problema sará 
meglio procedere per gradi. 

L’impostazione dell'analisi keynesiana sul problema del rispar- 
mio e del consumo é nota. Dato un individuo con un certo reddito, 
la propensione media al consumo di questo individuo ci dirá quanto 
di questo reddito verrá destinato a beni di consumo. Il risparmio in 
questo caso è una grandezza puramente residua, data semplicemente 
dalla differenza tra reddito e consumo. E’ chiaro che un tal metodo 
d'indagine non può essere applicato nel nostro caso. Nel nostro caso 
il risparmio non può essere considerato come un residuo, risultante 
dalla differenza tra reddito e consumo ma viene invece, in presenza 
di un sistema di vendite rateali, ad essere pianificato per i futuri 
pagamenti: assume in definitiva forma contrattuale. E se è vero che 
non tutto il risparmio tende ad essere pianificato, è anche vero che la 
pianificazione di una certa quota di risparmio da parte dell’individuo 
tende ad imprimere al fenomeno ed al processo del risparmio un 
certo carattere di rigidità che si riflette poi non soltanto sulla pro- 
pensione media al risparmio ma, quel che è più interessante, sulla 
propensione marginale al risparmio, nel senso indicato nella figura 
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seguente. E” l’ormai noto problema del risparmio istituzionale o con- 
trattuale che si pone anche a proposito dei pagamenti delle rate dei 
contratti d’assicurazione e dei fondi di pensione e che sta preoccu- 
pando non poco gli studiosi americani per le ragioni che vedremo (1). 

Supponiamo infatti che ad un dato momento il reddito di un 
dato sistema diminuisca. Ragionando in base allo schema keynesiano 
si dovrebbe dire che al diminuire del reddito il consumo cade meno 
che proporzionalmente e di conseguenza il risparmio cade più che 


RISPARMIO 


0 REDDITO 


A: funzione del risparmio in assenza di vendite rateali (come pure di 
ogni forma di risparmio contrattuale). 
B: funzione del risparmio in presenza di un sistema di vendite rateali 
(come pure di qualche forma di risparmio contrattuale). 


proporzionalmente. E’ la nota legge psicologica fondamentale key- 
nesiana che qui entra in azione e che dovrebbe esercitare una azione 
stabilizzatrice sul sistema economico. La caduta del risparmio infatti 
tende a frenare la caduta del reddito; continuando il reddito a ca- 
dere, il risparmio, come indicato dalla curva A della figura prece- 


(1) Alcuni aspetti del problema della pianificazione del risparmio sono 
stati studiati da C. BRESCIANI-TURRONI, The Theory of Saving, in « Economica », 
1936 e da E. LUNDBERG, Studies in the Theory of Economic Expansion, Londra, 


1937. 
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dente, diventa ad un certo punto nullo per assumere poi valori nega- 
tivi. L’azione di freno quindi diventa via via più intensa ed efficace 
per trasformarsi alla fine in un’azione di stimolo (risparmio nega- 
tivo). 

Lo stesso ragionamento vale per la fase espansiva del ciclo. Au- 
mentando il reddito, il risparmio aumenta e cid serve a frenare e a 
limitare gli effetti cumulativi di espansione. La stabilizzazione del 
sistema quindi risulta in modo evidente. 

Se a questo punto pero si osserva che, in seguito a certe modifi- 
cazioni strutturali o istituzionali del sistema (come ad es. lo sviluppo 
dell’assicurazione, dei fondi di pensione o delle vendite rateali) il ri- 
sparmio viene ad essere pianificato (per il pagamento dei premi d’as- 
sicurazione, delle quote da versare al fondo di pensione o per il pa- 
gamento delle rate dei beni durevoli acquistati) un elemento di rigi- 
dita viene introdotto come si é visto, nella curva del risparmio. Cosi 
se il reddito ad un certo punto cade, il risparmio non potra cadere di 
molto a meno che si rinunci al contratto d’assicurazione, o alla pen- 
sione o al bene durevole acquistato a rate: il che non sembra molto 
realistico e credibile. E analogamente, crescendo il reddito nella fase 
espansiva, molto probabilmente il risparmio avrà ora minor motivo 
di crescere che non nell’originario schema keynesiano. Se conside- 
riamo ad es. il caso di una tipica famiglia americana che ha stipulato 
un contratto d’assicurazione, che versa i contributi per un fondo di 
pensione e che ha da pagar rate per beni durevoli acquistati in pre- 
cedenza, è possibile vedere come, anche nella fase espansiva, il ri- 
sparmio sia caratterizzato da una certa rigidità. Coperti infatti i bi- 
sogni di sicurezza (assicurazione e pensione) e coperti i bisogni rela- 
tivi a ciò che può essere detto il tenore di vita generale (coperti 
questi ultimi con l’acquisto di beni più o meno durevoli con l’ausilio, 
entro certi limiti, del sistema rateale), ogni aumento di reddito può 
essere molto più facilmente diretto o al consumo di beni non durevoli 
o all’acquisto di nuovi beni durevoli con o senza il sistema rateale. 
Mentre nello schema keynesiano quindi il risparmio è una grandezza 
puramente residua, nel nostro schema è il consumo che ora viene ad 
acquistare, entro certi limiti, un carattere residuale mentre il ri- 
sparmio sembra essere determinato dalla propensione a risparmiare 
contrattualmente e quindi come si è visto, in modo alquanto ri- 
gido (1). i 


(1) Questa posizione è molto simile alla posizione assunta dalla GILBOY nella 
sua critica alla legge psicologica keynesiana. Cf. The Propensity to Consume, in 
« Quarterly Journal of Economics >, 1938-39, pag. 120 e segg. Nella sua difesa, 
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Se cid che é stato detto in precedenza é vero, si deve concludere 
che le vendite rateali di beni di consumo durevoli (come pure ogni 
forma di risparmio contrattuale) tende ad agire in senso destabiliz- 
zatore sul sistema economico imprimendo un carattere di rigidita al 
fenomeno ed al processo del risparmio che si riflette nella modifica- 
zione della curva del risparmio che abbiamo illustrato sopra. L’azione 
stabilizzatrice esercitata dalla legge psicologica fondamentale key- 
nesiana tende nel nostro caso a sparire: in realta il fenomeno del ri- 
sparmio contrattuale tende a modificare la legge psicologica keyne- 
siana. Cosi noi pensiamo che possa essere individuato un punto di 
equilibrio instabile, al di sopra del quale ogni aumento di reddito 
tenderebbe a generare movimenti cumulativi espansivi e al di sotto 
del quale ogni diminuzione di reddito tenderebbe a peggiorare, almeno 
fino ad un certo punto, la situazione depressiva (1), schema questo 
che ha molti punti in comune con il ben noto schema cumulativo 
wickselliano. 

L’esperienza americana dalla fine della guerra, esperienza ca- 
ratterizzata da frequenti puntate inflazionistiche, del resto subito cu- 
rate, potrebbe illustrare e confermare il primo caso. E noi pensiamo 
che se il governo sapra evitare al sistema il superamento del punto 
critico di equilibrio instabile accennato sopra e terra pronti i freni o 
gli strumenti antiinflazionistici di cui dispone, il sistema potra go- 
dere nel prossimo futuro di una discreta stabilita. 

Cid che vogliamo alla fine sottolineare ancora una volta é che il 
sistema delle vendite a rate, come ogni sistema che impone la piani- 
ficazione del processo di risparmio, pud mutare per dirla col DE VEGH 
la fisionomia del nostro vecchio ciclo economico (2): 


KEYNES si limitava ad osservare che se la legge psicologica fondamentale non 
viene posta alla base del fenomeno del consumo e del risparmio, la stabilita del 
sistema viene ad essere compromessa. Il che è proprio ció che si vuole dimo- 
strare. 

(1) Occorre osservare col FANNO (op. cit.) che l’introduzione del sistema delle 
vendite rateali durante una fase depressiva (o anche un saldo attivo di credito 
al consumo) potrebbe aiutare il sistema ad uscire dalla depressione. 

(2) I. DE VEGH, The Changing Saving Pattern of High-Income Groups, in 
Savings in the Modern Economy, Minneapolis, 1953, pag. 210. 
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RASSEGNE ECONOMICHE 


L’AGRICOLTURA AMERICANA: PROBLEMA ECONOMICO 
DI DIFFICILE SOLUZIONE 


Nel Rapporto Economico annuale, trasmesso al Congresso il 25 gen- 
naio 1956, il Presidente Eisenhower ha tracciato un brillante quadro del- 
l'economia americana in ascesa. Egli ha constatato che, durante il 1955, 
sono stati realizzati il pieno impiego, l’aumento dei redditi, la stabilità del 
dollaro, tutte mete ambite della società americana. Per la prima volta nella 
storia il « Prodotto Nazionale Lordo » ha sfiorato i 400 miliardi di dol- 
lari. La produzione di automobili e la costruzione di case hanno superato 
ogni precedente livello. Mai prima d’ora gli Americani in generale hanno 
goduto di una così imponente prosperità. 

Eppure un settore dell’economia non ha partecipato pienamente a 
questa prosperità. Il « problema agricolo » non sembra essere più pros- 
simo alla soluzione di quanto lo sia stato in passato. Durante il 1955 
la discesa dei prezzi agricoli ha aumentato la differenza tra quanto gli 
agricoltori ricavano dai loro raccolti e quanto devono spendere. Enormi 
eccedenze continuano a tormentare il paese. Il governo continua a sbor- 
sare milioni di dollari nell’acquisto di queste eccedenze. E, in campo in- 
ternazionale, la politica agricola degli Stati Uniti continua a turbare le 
relazioni commerciali del mondo libero. Inoltre il 1956 è l’anno delle ele- 
zioni presidenziali e il « problema agricolo » sarà certamente uno dei mag- 
giori argomenti politici della campagna elettorale. Nel 1948 fu il « pro- 
blema agricolo » che fruttò al Presidente Truman i voti sufficienti a dargli 
la sua sorprendente vittoria sul Governatore Dewey. Ne deriva che en- 
trambi i maggiori partiti politici si stanno già assiduamente curando del 
voto degli agricoltori. 

Ovviamente, il nocciolo del « problema agricolo » sta nel fatto che 
l’agricoltura americana per molti anni ha prodotto in eccesso rispetto alle 
richieste del mercato. Inoltre il meccanismo dei prezzi non è stato libero 
di compiere la sua normale funzione di ristabilire l’equilibrio tra domanda 
e offerta. Al contrario, un insieme di provvedimenti governativi ha coo- 
perato a rendere lo squilibrio ancora più pronunciato. Gli attuali sforzi del 
Ministro dell’Agricoltura Ezra T. Benson, per istituire minori e più fles- 
sibili sostegni dei prezzi, è il primo serio tentativo, da molti anni, per ro- 
vesciare alcune di queste direttive. Ma la pressione politica può facil- 
mente tradursi in una sconfitta per il programma Benson. 


La natura del problema agricolo. 


Per comprendere il moderno problema agricolo degli S. U. è necessario 
riportarsi al tempo della prima guerra mondiale. A quell’epoca, l’agri- 
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coltura americana stava assumendo una posizione di importanza relativa- 
mente ridotta nell’economia americana dominata dalla crescente indu- 
strializzazione. Comunque, durante la prima guerra mondiale, l’anormale 
aumento della domanda di materie prime e di derrate alimentari da parte 
di entrambi i belligeranti europei e l’economia interna in ascesa spinsero 
i prezzi agricoli a livelli mai, fino allora, ritenuti possibili. Questo fatto, 
a sua volta, determind una grande espansione della produzione anche per 
l’inizio della coltivazione di molte terre sub-marginali. Dopo la guerra, la 
produzione estera riprese e l’agricoltura degli Stati Uniti si trovò a pro- 
durre in eccesso rispetto alla totale domanda interna ed estera. L'offerta 
di prodotti agricoli non è però molto elastica rispetto ai prezzi e ne risultò, 
durante gli anni intorno al 1920, una pressione al ribasso sui prezzi e sui 
redditi agrari. Con il catastrofico inizio della Grande Depressione, nel 
1929, la situazione divenne anche peggiore, particolarmente perchè la di- 
sastrosa caduta dei prezzi rese il carico del debito agricolo molto più pe- 
sante. 

L'intervento governativo nel mercato dei prodotti agricoli ebbe inizio 
nel 1929 quando il Federal Farm Board, istituito dal Presidente Hoover, 
cominciò ad acquistare frumento e cotone allo scopo di sostenerne i prezzi. 

Questo intervento continuò nel 1933 quando fu approvata la prima 
legge di Riordinamento Agricolo (Agricultural Adjustment Act) e il go- 
verno cominciò a pagare gli agricoltori affinchè riducessero la loro pro- 
duzione e perfino, in alcuni casi, affinchè distruggessero quanto avevano 
già prodotto. Dopo che la Corte Suprema, nel 1935, dichiarò incostitu- 
zionali questi procedimenti, la legge per la Conservazione del Suolo (Soil 
Conservation Act) cercò di ottenere lo stesso risultato di ridurre la produ- 
zione pagando gli agricoltori che destinassero il terreno invece che alla se- 
mina di raccolti, alla semina di erbe contro l’erosione del suolo. Infine, nel 
1938, la seconda legge di Riordinamento Agricolo stabilì il tipo di azione 
governativa che è stata seguita fino ad oggi e che è caratterizzata da tre 
punti: pianificazione della produzione, fissazione dei contingenti com- 
merciabili, sostegni dei prezzi. Durante gli anni seguenti il 1930, il problema 
fondamentale fu, ovviamente, il basso livello del reddito e dell’occupazione 
negli Stati Uniti e le restrizioni nel commercio mondiale che ridussero la 
domanda di prodotti agricoli. 

Secondo i programmi in vigore, la pianificazione della produzione è 
tentata, per i raccolti più importanti, mediante la lottizzazione della su- 
perficie per ogni singolo agricoltore. Il Ministero dell’Agricoltura stabili- 
sce il numero totale di acri per raccolto, in riferimento alle stime della do- 
manda interna ed estera e a! fabbisogno per adeguate riserve. il totale è 
quindi suddiviso tra gli stati, le contee e, infine, i singoli agricoltori, me- 
diante un sistema di commissioni cui partecipano gli stessi agricoltori. Il 
controllo sul numero di acri coltivati non significa un preciso controllo 
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sulla produzione totale. La variabilità atmosferica, le malattie da insetti, 
come pure le variazioni nel rendimento possono determinare un raccolto 
maggiore 0 minore di quello previsto. 

Per questa ragione la determinazione dei contingenti commerciabili co- 
stituisce una seconda linea di difesa. Queste restrizioni sulle quantità che 
l’agricoltore può commerciare possono essere imposte se i due terzi dei 
produttori interessati votano a loro favore in una votazione fatta sotto il 
controllo del governo. Se gli agricoltori approvano il controllo governativo 
sulla produzione e distribuzione del raccolto, allora entra in funzione il 
serzo genere di azione, ossia il sostegno dei prezzi. 

La « Commodity Credit Corporation » sostiene i prezzi agricoli a un 
dato livello mediante il semplice espediente di concedere all ‘agricoltore, 
contro garanzia del suo raccolto, un prestito senza rivalsa. L’agricoltore 
ha allora due scelte. Se il prezzo di mercato cade al disotto del valore at- 
tribuito al suo raccolto come base del prestito, egli non rimborsera il pre- 
stito, ma consegnera il raccolto al governo. Cosi, in pratica, egli avra ven- 
duto il suo raccolto al governo. Se, perd, il prezzo di mercato sale al di- 
sopra del valore del raccolto, l’agricoltore vendera il raccolto sul mercato, 
rimborsera il governo con parte dei suoi ricavi e intaschera la differenza 
come guadagno. In tale modo, il governo, variando l’entità del prestito, 
può fissare il prezzo minimo per un prodotto e stabilire un livello minimo 
di reddito. 

Naturalmente, il punto cruciale di questa procedura è il livello al 
quale il governo decide di sostenere i prezzi. Questo livello è calcolato fa- 
cendo riferimento al noto concetto di « parità ». Un prezzo di parità è quel 
prezzo che darà al prodotto agricolo in questione lo stesso potere di acqui- 
sto che esso aveva, rispetto alle spese sostenute dall’agricoltore, in un dato 
periodo-base. Così, per esempio, se il prezzo del frimento aumentasse del 
20% rispetto al livello del periodo base e le spese agricole fossero aumen- 
tate del 30%, il ristabilimento della parità richiederebbe un aumento del 
prezzo del frumento di un ulteriore 814% (per es. da 120 a 130 rispetto al 
livello base). In tale modo la parità è una funzione della relazione esistente 
tra prezzi agricoli e prezzi non agricoli. 

L’effettivo livello dei sostegni dei prezzi, nel tempo, è dipeso da due 
fattori: (a) dalla percentuale di parità scelta dal governo o stabilita dal 
Congresso come livello di sostegno, e (b) dai dettagli della formula appli- 
cata nel calcolo della parità. Rispetto al primo fattore, i prezzi di sostegno 
per il cotone e il frumento, ad esempio, sono variati dal 52-57% della parità 
negli anni intorno al 1930, al 90% della parità nei recenti anni. Rispetto 
al secondo fattore, vi sono stati numerosi cambiamenti. Il periodo base ori- 
ginario, per la maggior parte dei raccolti, fu la media dei prezzi negli 
anni 1909-1914, che era assai favorevole agli agricoltori. Nel 1948 il periodo 
base fu riferito ai prezzi medi dei dieci anni precedenti, ossia fu intro- 
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dotta una media variabile, ma il Congresso, nel timore che cid significasse 
una riduzione dei sostegni per raccolti « politicamente importanti », come 
il grano e il cotone, stabili che l’effettivo prezzo di parita fosse il più alto 
fra i due raggiunti nella vecchia e nella nuova formula. La formula della 
parità è divenuta anche più favorevole agli agricoltori per l’inclusione di 
nuove voci tra le spese considerate nel calcolo. Originariamente, nel 1933, 
queste comprendevano soltanto i beni usati nella produzione o consumati 
dalla famiglia dell’agricoltore. Nel 1935 furono inclusi i pagamenti di in- 
teressi e di imposte immobiliari. Nel 1949 furono aggiunti gli stipendi 
agricoli. 

Durante gli anni dal 1930 al 1940 il problema fu quello della sovra- 
produzione. Infine, la seconda guerra mondiale portò il pieno impiego 
nel paese e una forte domanda di alimentari e fibre tessili da parte delle 
forze armate e degli alleati d’oltremare degli Stati Uniti. Il problema 
divenne, allora, quello della scarsezza di prodotti e allo scopo di inco- 
raggiare una espansione della produzione i sostegni dei prezzi furono 
aumentati al 90%della parità, non soltanto per i cosiddetti « prodotti 
base » (frumento, cotone, tabacco, mais, riso e arachidi), ma anche per i 
« prodotti non di base ». Il Congresso statuì pure che gli agricoltori go- 
dessero di questi alti sostegni dei prezzi per due anni dopo la fine della 
guerra. Ciò fu ritenuto necessario per garantire agli agricoltori che non vi 
sarebbe stato un crollo dei prezzi e dei redditi simile a quello che seguì la 
prima guerra mondiale. Disgraziatamente, dopo la guerra, il Congresso non 
fu disposto ad affrontare quella che riteneva una mossa politicamente im- 
popolare, di abbassare i sostegni dei prezzi e così i sostegni del 90% per 
i raccolti base furono mantenuti fino al 1955, quando l’Amministrazione 
Eisenhower coraggiosamente li sostituì con i « sostegni flessibili ». 

Il programma di sostegno flessibile dei prezzi stabilisce che il Mini- 
stro dell’Agricoltura possa variare il livello di sostegno dal 75% al 90% 
secondo la relazione corrente offerta-domanda. Egli potrebbe stabilire più 
alti sostegni dei prezzi per incoraggiare la produzione quando vi fosse la 
minaccia di carenza di prodotti e più bassi sostegni dei prezzi per scorag- 
giare la produzione (e incoraggiare il consumo) al manifestarsi di ecce- 
denze. I sostegni flessibili dei prezzi rappresentano quindi un mezzo per 
influenzare non soltanto l’offerta totale, ma anche il tipo di produzione 
tra differenti raccolti. Attualmente è in corso un aspro dibattito politico 
tra 1 difensori dell’applicazione dei sostegni flessibili e coloro che deside- 
rano il ritorno ai sostegni rigidi del 90%. I difensori del ritorno ai soste- 
gni del 90% affermano che esso è necessario per elevare i redditi agrari e 
permettere agli agricoltori di partecipare alla prosperità goduta dal resto 
del paese. A dimostrazione di ciò essi indicano la decisa caduta dei redditi 
agrari durante i recenti anni e la crescente differenza tra i prezzi ricavati 
dagli agricoltori e le loro spese. I difensori dei sostegni flessibili, d’altra 
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parte, affermano che la loro soluzione rappresenta il solo mezzo per riequi- 
librare la domanda e l’offerta e per frenare l’ulteriore accumulo di ec- 
cedenze. In generale, i democratici, compresi i due principali candidati per 
la designazione democratica alla Presidenza, Adlai Stevenson e il Senatore 
Estes Kefauver, sono per il ritorno ai sostegni del 90%, mentre l’Ammini- 
strazione Eisenhower rimane fedele ai sostegni flessibili. Tuttavia, vi è 
qualche punto di contatto tra gli orientamenti dei due partiti su questa 
questione infatti alcuni Repubblicani degli stati produttori di frumento, 
come il Nord Dakota, sono favorevoli ai sostegni del 90% e alcuni Demo- 
cratici di zone urbane e industriali sono favorevoli al programma di so- 
stegni flessibili. 

Attualmente l’Amministrazione Eisenhower non appoggia soltanto i 
sostegni flessibili, ma anche il cosiddetto programma della «banca del 
suolo » (« soil bank ») in base al quale gli agricoltori riceverebbero dei 
premi per tenere dei terreni incolti, ossia una specie di riserva (banca del 
suolo), e per convertire terreni arabili in terreni coltivati con erbe che 
imbrigliano il terreno (quali misure per la conservazione del suolo). Una 
caratteristica del piano « banca del suolo » è che gli agricoltori dovreb- 
bero ricevere i loro premi non soltanto in contanti, ma anche sotto forma 
di prodotti tratti dalle eccedenze (surplus) esistenti. Lo scopo, quindi, non 
è solo quello di diminuire la produzione, ma anche di ridurre i surplus 
accumulati. Mentre serivo, il Congresso sta discutendo sul programma del- 
la « banca del suolo » e le controversie tra i sostegni flessibili e quelli 
rigidi. 

E” evidente che gli alti sostegni rigidi dei prezzi, dopo la seconda 
guerra mondiale, sono stati le principali cause dei surplus. Un altro fat- 
tore, tuttavia, è da trovarsi nel forte aumento della produttività agricola 
dovuto all’applicazione di nuovi metodi scientifici. Negli Stati Uniti la 
maggior parte delle ricerche agricole è compiuta presso le Stazioni Speri- 
mentali Agricole (Agricultural Experiment Stations) e presso i cosidetti 
« land-grant colleges » che sono università sovvenzionate dallo Stato. I ri- 
sultati di queste ricerche sono comunicati gratuitamente agli agricoltori 
attraverso l’Agricultural Extension Service che ha un Agente di Contea 
in ogni contea agricola del paese. Negli ultimi 15 anni, sebbene vi sia stato 
poco mutamento nella superficie coltivata, la produzione agricola statuni- 
tense è aumentata del 40%, principalmente a causa della meccanizzazione, 
dei miglioramenti nell’alimentazione e nell’allevamento del bestiame, dei 
nuovi fertilizzanti e della coltivazione delle varietà di raccolti a più alto 
rendimento. Nel 1940, il 20% delle forze lavorative americane lavorava 
nell’agricoltura; oggi soltanto il 13%. Dal 1940 anche il prodotto per 
uomo-ora in agricoltura è quasi raddoppiato. 

Il risultato netto di tutto ciò è che, nonostante la tendenza regressiva, 
a lungo andare, della popolazione agricola e nonostante la diminuzione 
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delle superfici coltivate, ordinata dal Governo, vi sono ancora troppe a- 
ziende agricole, troppi agricoltori, e sovraproduzione. Se si fosse per- 
messo al meccanismo dei prezzi di operare più liberamente, si sarebbe ma- 
nifestato un processo di assestamento che avrebbe allontanato la popola- 
zione agricola meno efficiente e ne avrebbe spostato una parte maggiore 
verso attività industriali. Inoltre, si sarebbero potuti ottenere mutamenti 
nei tipi di produzione corrispondenti ai mutamenti nei tipi di consumo. 
Se gli S. U. desiderano mantenere queste eccedenze di risorse agricole come 
un «sistema di vita » possono continuare a farlo fintanto che il pubblico è 
disposto a tollerare che il Tesoro spenda miliardi di dollari per acquistare 
i surplus. Ma se si desidera un uso più efficiente, in senso economico, delle 
risorse nazionali, allora sembrerà che i sostegni flessibili dei prezzi e la 
«banca del suolo » possano rispondere all’intento. Si potrebbe constatare, 
in conclusione, che nessun ambiente responsabile è favorevole alla com- 
pleta abolizione dei sostegni dei prezzi. La loro importanza come « stabi- 
lizzatore permanente » (insieme al compenso di disoccupazione e la pro- 
gressività dell’imposta sul reddito) è troppo apprezzata per pensare che 
ciò possa farsi. 


Riflessi internazionali della politica agricola statunitense. 


I problemi dell’agricoltura americana non interessano, comunque, 
soltanto il popolo statunitense, ma hanno una considerevole influenza sul 
commercio mondiale. La ragione di ciò è che gli Stati Uniti sono sia espor- 
tatori (ad es. di frumento, cotone, tabacco) che importatori (di lana e zuc- 
chero) di prodotti agricoli. Sfortunatamente la politica che gli Stati Uniti 
sono stati obbligati ad adottare nei confronti del commercio internazionale 
di prodotti agricoli, tende a ostacolare gli sforzi del mondo libero per eli- 
minare le barriere al commercio internazionale. 

Gli alti sostegni dei prezzi negli anni più recenti hanno prodotto una 
spinta dei prezzi americani di raccolti base, come il frumento e il cotone, 
al di sopra dei prezzi del mercato mondiale. Ne è conseguita la formula- 
zione di svariati piani per sussidiare gli esportatori americani allo scopo 
di riacquistare alcuni mercati esteri perduti. In alcuni casi i sussidi sono 
stati diretti, come quelli pagati agli esportatori di cotone prima della se- 
conda guerra mondiale e dal 1944 al 1948. In altri casi sono stati indiretti, 
come la vendita di surplus fatta all’estero dal Governo degli S. U. a prezzi 
più bassi di quelli pagati agli agricoltori. L’ultimo esempio di questo uso è 
il recente annuncio del Ministro Benson che una gran parte dei 12 milioni 
di balle di surplus di cotone, attualmente in possesso del governo, sarà 
venduta ad acquirenti esteri a un prezzo più basso da 6 a 8 cents del 
prezzo pagato originariamente dal Governo ai coltivatori. Tuttavia, gli 
altri paesi considerano tanto i sussidi diretti che quelli indiretti una forma 
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di dumping. Cosi la Nuova Zelanda si é lamentata del dumping di pro- 
dotti caseari americani, il Canada e l’Uruguay del dumping del frumento, 
l’Egitto del dumping del cotone, la Thailandia e la Birmania del dumping 
del riso. 

Questo dumping non è compatibile con gli sforzi del mondo libero 
intesi ad attuare un’espansione del commercio multilaterale mediante l’eli- 
minazione di pratiche discriminatorie come i contingenti, le tariffe prefe- 
renziali e i sussidi. Esso appare particolarmente pericoloso ora che la 
Unione Sovietica sta manifestamente iniziando una politica di acquisto 
dai paesi meno sviluppati di alcune delle materie prime e derrate alimen- 
tari che gli Stati Uniti vendono in regime di dumping. Pertanto sembre- 
rebbe desiderabile che gli Stati Uniti abbandonassero questo sistema di 
collocamento dei surplus esistenti e, in sua vece, concentrassero gli sforzi 
su metodi che impedissero ulteriori accumuli. Questo non significa, natu- 
ralmente, che gli Stati Uniti non debbano regalare una parte delle ecce- 
denze ai popoli bisognosi che non sono in grado di pagarle, come nei casi 
di carestia o di disastri. 

Gli Stati Uniti sono stati obbligati ad una politica altrettanto incoe- 
rente nei confronti di aleuni prodotti agricoli da essi importati. Ovvia- 
mente, gli alti prezzi interni rendono più attraenti, per il consumatore, le 
importazioni, e quindi si sono dovute imporre delle restrizioni alle impor- 
tazioni per evitare il fallimento del piano di sostegno dei prezzi interni. 
La sezione 22 dell’« Agricultural Adjustment Act» del 1933, successiva- 
mente emendato, da al governo il potere di imporre, in via discrezionale, 
restrizioni alle importazioni di qualsiasi prodotto agricolo se cid é neces- 
sario per la realizzazione di un programma nazionale. La sezione 104 del 
« Defense Production Act » del 1950 sancisce l’imposizione di restrizioni 
alle importazioni, se queste dovessero: (a) indebolire o ridurre la produ- 
zione nazionale (b) interferire con il normale commercio e rifornimento di 
una merce, (c) produrre qualsiasi non necessario onere o spesa nel quadro 
di qualsiasi piano governativo di sostegno dei prezzi. In relazione a queste 
due disposizioni di legge, il governo ha, di volta in volta, imposto contin- 
genti alle importazioni di frumento e di cotone, contingenti sui formaggi, 
il pagamento di un diritto per l’importazione di mandorle, l’assoluta proi- 
bizione d’importazione di burro, arachidi, seme di lino, riso e di certi altri 
prodotti. Le importazioni di zucchero sono soggette a contingentamento 
secondo una legislazione particolare. 

Queste restrizioni delle importazioni contrastano sia con i programmi 
americani di aiuto all’estero sia con accordi come il « General Agreement 
on Tariffs and Trade » (GATT). Per esempio, il Piano Marshall incorag- 
giava la produzione di formaggio in parecchi paesi Europei; in seguito 
questo formaggio fu bandito dal mercato americano. Alle conferenze del 
GATT, gli Stati Uniti hanno sostenuto l’abolizione dei contingenti nel 
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commercio internazionale e in seguito hanno invocato una speciale « escape 
clause » (clausola di salvaguardia) per usarli al fine di rendere possibile 
la attuazione di un piano di sostegno dei prezzi interni. 


Conclusione: un programma per l’agricoltura statunitense. 


E” evidente che gli alti e rigidi sostegni dei prezzi sono stati la causa 
principale delle difficoltà descritte. Un importantissimo provvedimento 
iniziale sarebbe quello di abbandonarli una volta per sempre e di sosti- 
tuirli con un sistema di sostegni flessibili. Ciò porrebbe fine gradualmente 
agli aluti agli agricoltori marginali, meno efficienti, e ridurrebbe gradual- 
mente la produzione di merci ora in eccedenza. I sostegni flessibili dovreb- 
bero essere usati anche per incoraggiare il trasferimento di risorse agri- 
cole da certe forme di produzione, come cotone e frumento, ad altre, come 
prodotti caseari, dove la domanda presenta maggiore probabilità di 
espansione. Bisognerebbe adottare la proposta della «banca del suolo » e 
continuare l'applicazione della lottizzazione delle superfici e dei contin- 
genti commerciabili. Le eccedenze esistenti dovrebbero essere esitate sol- 
tanto con scopi di benessere e assistenza o come parte del piano « banca 
del suolo ». Esse non dovrebbero in nessuna circostanza essere oggetto di 
dumping. 

Questo programma può essere criticato come politicamente irrealizza- 
bile. Forse è vero. Ma la « American Farm Bureau Federation », una delle 
più influenti organizzazioni agricole, è già intervenuta a favore dei so- 
stegni flessibili dei prezzi e di una aggiornata formula di parità. Le pros- 
sime elezioni presidenziali, in novembre, potranno dare la risposta a questo 
quesito di attuabilità politica. Sembra, ad ogni modo, ugualmente impos- 
sibile continuare la politica irrazionale e dispendiosa che ha prodotto l’at- 
tuale situazione. 


JAMES D. CALDERWOOD 
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EASTERN GERMANY’S ECONOMIC DEVELOPMENT 


As the first Five-Year Plan of Eastern Germany has been completed 
and the second is being put into effect, the time seems opportune for a 
review of the past and a look into the future. 


Overriding Political Considcrations. 


When the Two-Year Plan of 1949/1950 was conceived, Eastern Ger- 
many was, for all intents and purposes, an occupied country, answerable 

to the Soviet Military Administration, depleted of much of its industrial 
potential by Soviet dismantling policy and burdened heavily with repa- 
rations from current production. Much of this dependence has been replac- 
ed in recent years by more subtle, though not necessarily less effective 
measures. In October, 1949, a facade of independence was erected with 
the proclamation of a People’s Chamber and the announcement of a Pro- 
visional Government. The last vestige of democratic parliamentary go- 
vernment was abandoned when, during the elections of October 1950, «a 
list of democratic unity » took the place of the lists of the conventional 
political parties of the immediate post-war era. The share of the political 
parties in the Government was settled prior to the elections. Of the twen- 
ty-one members of the Government, twelve belonged to the Communist 
Party and its subsidiary organisations. Three seats were conceded to the 
Social Democrats who had joined the Communists in the Socialist Unity 
Party (S.E.D.). Its Politbureau, appointed during the third Party Con- 
gress in 1950, had thirteen Communists and two Socialists, but in its 
secretariat all seats were held by Communists. 

Outwardly the appearance of growing independence was created. 
Before the end of the first Five-Year Plan was reached, Eastern Germany 
was granted the status of an equal partner in the councils of the «People’s 
Democracies » of the Soviet orbit. It was freed from the burden of repara- 
tions; it regained control over several hundred large plants (excluding 
the uranium mines) previously run as Soviet companies; and it was per- 
mitted its own defence force. Within the short space of 5 years Eastern 
Germany succeeded in outstripping the economies of its Eastern European 
neighbours and in establishing trade contacts in more than twenty fo- 
reign markets outside the Soviet orbit, from most of which it had been 
excluded for more than a decade. Yet, at the half way mark of the first 
Five-Year Plan, the country had been faced with an economic crisis of 
major dimensions and the Government had had to deal with a political 
uprising the like of which a Communist controlled country had not expe- 
rienced since the anti-Soviet rising at Kronstadt in 1921. 
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Eastern Germany’s economic development during the period of the 
Five-Year Plan must be viewed against the background of the political 
aims which it had to serve. These may be summarised as follows: 


(a) industrialisation, with special emphasis on basic and capital goods 
industries ; 

(b) nationalisation of industry, elimination of individual manufacturers; 

(c) socialisation of commerce, liquidation of private trade; 

(d) collectivisation of agriculture, replacement of individual farms by 
agricultural producers co-operatives; 

(e) State control of trade unions, abolition of workers’ councils, introduc- 
tion of labour norms. 


These had not been the avowed aims of Communist economic policy 
from the outset. On the contrary, certain assurances had been given when 
the Communist Party re-established itself after the war which led non- 
Communist parties to accept a parliamentary working alliance with the 
Communists. In one of its first public appeals after the war the Com- 
munist Party promised « unhindered development of free trade and indi- 
vidual initiative of the entrepreneur based on private property »; « the 
integrity of ownership and management of the large peasants unaffected 
by the liquidation of the property of the landed gentry » (1); and im- 
provements in collective work and wage agreements. In January, 1949, a 
Party conference rejected « unjustified and provocative rumours that it 
was intended to carry out a second agrarian reform directed against large 
peasants » (2). 

By the time the Five-Year Plan had got under way, the tenor of Com- 
munist political pronouncements had changed significantly. Ulbricht, the 
Deputy Prime Minister and Secretary General of the Socialist Unity Party, 
stressed the need to give priority to the production of producer goods; to 
expand public and co-operative trading organisations in town and coun- 
try; to support the farm workers and working peasants who were willing 
to form co-operatives (i.e. collectives); and to introduce labour norms 
which the workers were to fulfil within a given period of working time. 


Pattern of Economic Planning. 


The Plan which was to implement the policy of the Communist Party 
was submitted for approval to the third Party Congress and it was refer- 
red to the People’s Chamber for action in the middle of 1950. It had been 
drafted by the National Planning Commission whose importance had been 
underlined when its President, H. Rau, who had been Minister of Planning 
in the provisional Government, was promoted in 1950 to the rank of 
Deputy Prime Minister. 


(1) Protocol of the Second Party Conference of Socialist Unity Party, Berlin, 1952. 
(2) Protocol of the First Party Conference of Socialist Unity Party, Berlin, 1950, 
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The Five-Year Plan was not an entirely new venture. It had had its 
forerunner in the Two-Year Plan of 1949-1950. Though this had not been 


entirely successful, it had gone some way towards the fulfilment of its 
targets, 1.e.: 


(a) return to the pre-war level of agricultural yields; 

(b) increase of industrial production to at least 80 per cent. of 1936; 

(c) increase of labour productivity by 30 per cent. above 1947: 

(d) reduction of production costs by 7 per cent. below 1947: 

(e) increase in living standards (without any quantitative specification), 
and the abolition of food rationing. 

By 1950 whilst some notable progress was made in the industrial 
sphere, agriculture lagged badly behind and the abolition of food rationing 
remained a target of the far distant future. In 1951 when the Five-Year 
Plan was put into effect, some of Eastern Germany’s worst war wounds 
had healed, but her economic recovery was less advanced than that of 
other countries of the Soviet orbit. 

As some experience had been gathered during the early years of 
planning, the frequent and drastic changes which the Five-Year Plan 
suffered throughout its lifetime may seem surprising. In fact the first 
changes were thought necessary soon after the Plan had been approved by 
the Party Congress, Major changes were announced before the first year 
of the Five-Year Plan had passed. The economic sectors most affected 
were those of the basic and capital goods industries. The fuel and metal 
basis of Eastern Germany’s economy was to be widened, whilst few if any 
improvements were contemplated in the farm and consumer goods indu- 
stries. The changes were dictated by the worsening of relations between 
East and West following the outbreak of hostilities in Korea when the 
political climate sank even below the level reached at the time of the 
Soviet blockade of Berlin. 

As elsewhere in the Soviet orbit, the changes made showed some signs 
of haste and lacked the co-ordination that a coherent economic plan re- 
quires. Hardly any provisions were made to adjust to the new require- 
ments the supply of raw materials, plant capacity, skilled labour, and 
financial resources. Overall plan targets remained mostly unchanged. It 
was obvious that strains and stresses would soon make themselves felt 
throughout the economy. In fact bottlenecks began to show early in 1952 
and by the end of the year it was no exaggeration to speak of growing 
signs of an economic crisis. The situation was aggravated by an unfavour- 
able harvest. In spite of the obvious economic strains Ulbricht, the 
Party’s Secretary, insisted at the tenth Session of the Central Committee 
of the Socialist Unity Party that «the priority given to the output of 
producer goods is the only possible way to raise production without inter- 
ruption and to guarantee that output always remains in step with the 
highest technical development » (1). 


(1) « Taegliche Rundschau », 23rd November, 1952. 
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Changes in Economic Planning. 


This was the situation when Stalin’s death led to a certain relaxation 
of domestic pressure in the Soviet Union and, after some delay, in other 
countries of the Soviet orbit. Early in June, 1953, the Politbureau of the 
Central Committtee of the Socialist Unity Party admitted that certain mis- 
takes had been made by the Party and the Government and hence recom- 
mended, apart from minor political concessions, certain relaxations in the 
economie sphere, i.e.: 


(a) the cessation of discriminatory measures in the issue of food rationing 
cards; 

(b) reduction in prices in the stores of the State Trading Organisation 
(H. O. shops); 

(c) reduction in fares as from Ist July, 1953; 

(d) restoration of certain social benefits previously withdrawn ; 

(e) return of certain private enterprises; 

(f) granting of credits to private firms; 

(g) cancellation of debts accrued in the private sector of the economy be- 
fore the end of 1951; 

(h) return of abandoned agricultural holdings to returning farmers; 

(i) restoration of property to refugees returning from the West. 


The change was as sudden and unexpected as that of 1951 and some 
of the lower echelons and organs of the Party were slow in understanding 
its magnitude and meaning. On the 16th June, « Tribune », the Central 
Organ of the State-controlled Trade Union Council (F.D.G.B.) insisted, 
in a leading article, that the increase of labour norms by 10 per cent. 
decreed recently would have to remain in force irrespective of the « New 
Course » introduced in other sectors of the economy. This, and a reduction 
in the wage packet, set in motion the strike of some 300 building workers 
employed on the model blocks at Stalinallee in East Berlin. The uprising 
spread throughout most parts of Eastern Germany in the course of the 
next day, the 17th June, 1953. It soon took on a political character, 
although the spark which set it off was economie in origin. 

The reactions of the Government and Party were partly of a political 
and partly of an economic nature. In both spheres the aim was to gain 
time and room for manoeuvre. With regard to the economic situation, 
Ulbricht admitted, on the 29th June: « We have pushed ahead too far, ... 
there is no need for such a pace, particularly in the development of heavy 
industries. We are going to correct the errors. The policy of restricting 
the capitalist forces will be liquidated » (1). 

The pause was not to last long, however. Whilst Ulbricht promised 
some measure of relaxation in June, a month later Grotewohl, the Prime 
Minister and one of the two remaining former Social Democrats within 


(1) Radio East Berlin, 30th June, 1953. 
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the hierarchy of the Socialist Unity Party, insisted that « self-criticism is 
not identical with self-murder (suicide)» (1). Under the immediate 
Impact of the uprising, the Party paper « Neues Deutschland » had insi- 
sted: « The main task of the trade unions is, at this moment, to fulfil 
honestly and coscientiously their function as guardian of the interests of 
the working class in its struggle for better economic and cultural con- 
ditions of life » (2). Three months later the same paper reported Ulbricht’s 
complaint that «some trade union leaders have recently fallen into the 
error of gathering workers’ demands. ... But the yardstick of trade union 
work ought not to be the passing of impossible demands to the central 
authorities, but the serious battle, day by day, for the implementation of 
the factory (norm) agreement » (3). In other sectors of the economy simi- 
lar emendments were made to the promises given during and after the 
uprising. The situation of the consumer was, however, eased, partly by 
distribution from Government stocks and partly by imports from abroad 
which were financed by a Soviet loan given for this specific purpose. 

As on a previous occasion, adjustments made in the production pro- 
gramme showed no signs co-ordination or integration and no alterations 
were announced in the overall targets of the economy. As a result, once 
again, strains and stresses became visible within a year of the introduction 
of the « New Course ». As in the Soviet Union and other countries of the 
Soviet orbit, this led to a dispute within the Party hierarchy as to the 
merits or otherwise of preferential treatment of the consumer sector. In 
fact the controversy between the protagonists of heavy and of light indu- 
stries carried on in such technical journals as « Wirtschaftswissenschaft » 
was fiercer in Eastern Germany than elsewhere. As in the past, the final 
decision was not reached in East Berlin but was accepted when it arrived 
from Moscow. Shepilov’s article in « Pravda » (4) settled the issue in fa- 
vour of the industries producing basic materials and capital goods. The 
statements of East German politicians and publicity organs that followed 
were a reflection of Khrushchev’s victory over Malenkov. 

The changes that affected Eastern Germany’s economic policy during 
the period of the Five-Year Plan are perhaps best illustrated by reference 
to some public pronouncements: in November, 1952, Ulbricht stressed the 
priority to be given to the output of producer goods (see quotation on 
page 5). In June, 1953, after a series of self-accusations, the Government 
made known its intention to «revise the plans for the development of 
heavy industry so as to increase the production of essential mass con- 
sumer goods» («Taegliche Rundschauy, 11th June, 1953). During the Theo- 
retical Conference held in March, 1953, the return was announced to the 


(1) « Neues Deutschland », 29th July, 1953. 

(2) « Neues Deutschland », 20th June, 1953. 

(3) « Neues Deutschland », 21st Sept., 1953. 

(4) The General Line of the Party and Vulgarisers of Marxism, by SHEPILOV, 
« Pravda», 24th January, 1955. 
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original economic policy which favoured the basic and heavy rather than 
the consumer goods industry. The Party resolution on the targets for 1955 
specified as the most important task of the economy the development of 
fuel and power, chemical and metallurgical production, the output of the 
machine and building industry. Thus within less than two years, two 
sharp changes of economie policy were put into effect. 


Statistical Distortions and Price Manipulations. 


Considering these zigzags of Eastern Germany’s economic develop- 
ment, the achievements of the Five-Year Plan are considerable. Overall tar- 
gets of industrial production and employment, industrial wages and pro- 
duction costs are claimed to have been reached or over-fulfilled. Against 
this, the farming and building industries are admitted to have lagged 
behind. But even where the original targets were not reached, the annual 
rates of growth claimed are impressive. It is, however, noteworthy that the 
data available for individual basic industries do not seem to bear out the 
overall figures of plan fulfilment. In assessing the accuracy of official 
Eastern German claims, those giving the production of individual commo- 
dities, in physical terms, have to be distinguished from indices of national 
income, industrial production and those related to them, e.g. indices of 
production costs and productivity of labour. Whilst the former tend to be 
as accurate as is possible in conditions where underfulfilment of the plan 
might be branded as an act of economic sabotage, the latter can rarely be 
trusted. The same applies to data on farm crop production which is mea- 
sured, in the view of such experienced observers as the United Nations 
Economic Commission for Europe and the West Berlin Institute of Busi- 
ness Research, in terms of biological instead of barn yields and is thus 
exaggerated by substantial, though varying, amounts. 

The margin of inaccuracy is likely to be substantial also in the case 
of industrial output and production indices. The exaggeration is due to 
several causes. First of all, the industrial output is given in terms of gross 
production in which fuel and power, raw materials, and semi-finished 
goods used in the manufacture of industrial products are counted more 
than once. Thus Eastern Germany’s production values and indices can- 
not be compared, without adjustment, with net production figures of 
Western countries. Moreover, whilst constant prices of 1950 are supposed 
to form the basis of all gross production data for the years 1950-1955, in 
fact commodities which were not produced before the inauguration of the 
Five-Year Plan are reported to have been given price ’ weights’ above the 
1950 level. Firms which introduced new manufacturing processes were 
permitted additional double counting of semi-finished products. Lastly, 
handicraft absorbed by individual firms was allowed to inflate the indu- 
strial production data as if new ventures had been started. In this way 
a substantial exaggeration has crept into all data related to the value or 
volume of industrial production and into indices derived from these 
figures. 
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A word should be added on the type of prices used in the calculation 
of production indices; they are not based upon purchase prices or pro- 
duction costs of industry. Originally they were calculated in terms of stop 
prices of 1944, but later revisions were made and in 1950 prices were laid 
down for planning purposes for some 40,000 industrial products. These 
were supposed to be used as conversion factors throughout the first Five- 
Year Plan, but they are known to have been revised in many instances. 
As they were based on the former stop prices which, in reality, had been 
abandoned in many cases, they had little in common with actual prices. 
To quote one example only: the planning price of crude steel was fixed 
at 110 DM. East per ton for the period from 1951 to 1955, but the market 
price was 125 DM.East at the time the plan was put into effect. As the 
cost of production amounted to approximately 185 DM.East, the sale of 
steel had to be subsidised. This shows the extent of distortion in produc- 
tion data due to the use of constant prices of 1950. Whilst the industrial 
production index tends to underrate the share of basic commodities, it 
exaggerates that of finished goods. 

In the course of the Five-Year Plan the price structure of 1950 be- 
came untenable. Consequently, price revisions had to be made. With effect 
from Ist January, 1953, the unrealistic wholesale prices of indigenous and 
imported hard coal were brought into line with production costs. They 
were raised from 19 and 23 DM.East per ton respectively to uniform 
price of 53.50 DM.East. It took more than two years for the prices of 
iron and steel to become adjusted to the new realistic price level, but with 
effect from Ist April, 1955, all producer and wholesale prices of iron and 
steel were doubled. Other basic industrial commodities have not been 
adjusted. It is difficult to establish to what extent the calculations of value 
and volume of industrial production have been affected by these and 
other price changes. The picture is all the more confused as unrealistic 
prices are still in force in agriculture, in foreign trade and in the consum- 
er sector. 

Compulsory farm deliveries are accepted at Government collecting 
points at fixed prices little above those which were in force throughout the 
last war. Against this, free sales — which in the case of livestock products 
account for as much as 40 per cent. of total turnover — fetch prices in 
the open market which for livestock, milk and potatoes, are twice as high 
as the fixed prices, and for eggs and poultry three times as high. The 
price differentials are carried into the consumer sector where rationed 
foodstuffs are sold at low stop prices whilst unrationed foodstuffs and 
other commodities are three to five times as expensive as before the last 
war. Substantial price manipulations are also practised in Eastern Ger- 
many’s transactions abroad. At times domestic products are sold abroad 
at prices lower than those charged at home, and foreign goods are sold in 
the home market at subsidised prices. The cost of these manipulations 1s 
considerable. In 1954 it was estimated to amount to 6,000 million DM. 
East or one-sixth of total budgetary expenditure. Half of this sum was set 
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aside for price subsidies in agriculture and industry whilst the other half 
was used for price adjustments in foreign trade transactions. 

Price manipulations of this order of magnitude tend to distort the 
economic development of a planned economy to such an extent that all but 
the most basic quantitative assessments become open to question. Not only 
are official production indices inflated, but statements on retail trade and 
living standards, budgetary income and expenditure are bound to be 
misleading. The sale of consumer goods is exaggerated by the inclusion of 
the turnover tax which accounts for almost 40 per cent. of the apyarent 
retail trade and pays, to a large extent, for price subsidies in the produc- 
tion sphere. The budget is similarly inflated by the inclusion of such items 
as the gross income and expenditure of the social insurance scheme and 
other public services. 


Eastern Germany’s National Product. 


In view of the distortions from which the official accounts of Eastern 
Germany’s economy suffer, it is necessary to reduce all major economic 
activities to physical units and to measure them in comparable terms, to 
the exclusion of price manipulations and other distorting elements. The 
results can be compared with the official claims which are now available 
up to the end of 1955. If this is done, the following picture emerges: ac- 
cording to official statements Eastern Germany’s industrial production 
and national product have risen during the last five years by 90 and 60 
per cent. respectively. When distortions of various kinds are eliminated, 
the increases appear to have been approximately half as much in each 
instance. Instead of the annual rates of growth of 14 and 10 per cent. 
officially claimed, rates of 8.0 and 5.5 per cent. respectively may be taken 
to be nearer the truth. The claim that agricultural production has increa- 
sed by more than 40 per cent. within five years is a reflection of the exag- 
geration caused by the introduction in 1951 of the biological in place of 
barn yields. It can only be regarded as absurd when viewed in the light of 
the notorions failure of agriculture to meet even the most modest requi- 
rements of a population that is still rationed in meat, dairy produce and 
sugar. 

The volume of the national product available for use at home has 
varied with the change in the Soviet Union’s share of Eastern Germany’s 
economic output. This has been substantial during the last ten years, but 
little is said publicly about it in Eastern Germany or in the Soviet Union. 
If allowances are made for reparations, occupation costs and operations in 
the uranium mines, some 15 to 20 per cent. of the country’s national 
output seems to have been diverted from domestic to foreign use during 
the first three years of the first Five-Year Plan; and even since the ter- 
mination of Soviet reparation claims at the end of 1953, almost 10 per 
cent. of the national product has been made available directly or indirectly 
to the Soviet Union. If allowance is made for the Soviet share in Eastern 
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Germany’s output, at the end of 1955 the national product available for 
domestic consumption was probably one-third larger than at the beginning 
of the Five-Year Plan and nearly one-fifth larger than before the war. 
However, in the meantime the population had grown by more than one- 
tenth. Even so, the people of Eastern Germany might have been somewhat 
better off than before the war had no change occurred in the use of the 
country’s output. 

In fact considerable changes have taken place in this respect. Whilst 
before the war almost two-thirds of the national product was available for 
private consumption, at the end of the first Five-Year Plan little more 
than half of it was used in this way. As a result the consumer has not been 
able to restore his living standard to its pre-war level. The public sector 
received most benefit from the transfer in the use of the country’s eco- 
nomic effort, and little of the activities in the public sector was of imme- 
diate help to the consumer. The shift of economic priorities is reflected in 
the emphasis given to industry in general and to heavy industry in parti- 
cular. Industry’s share has increased steadily, and at the end of the Five- 
Year Plan it contributed little less than 50 per cent. to the total national 
product. Within industry the emphasis has been transferred undeniably 
from consumer to producer goods. Whilst before the war the two sectors 
had equal shares in the total output of industry, in the course of the Five- 
Year Plan the output of light and food industries lagged behind that of 
the basic and metal industries, as a result of which the share of the former 
declined to little over 40 and that of the latter increased to almost 60 per 
cent. of total industrial gross production. In the long run the consumer 
may benefit from this expansion of primary industries, but so far such 
benefits have been small. 

The expansion of producer goods industries was accompanied by a 
systematic extension of state control. Within the last five years the share 
of private manufacturers which had been curtailed substantially in pre- 
vious years shrank further from 22 to 15 per cent. Although certain limited 
concessions were made to private initiative in the short period of the «New 
Course », the target of 85 per cent. State control over industry was fully 
reached by the end of 1955. In banking and insurance, transport and who- 
lesale trades, it has, of course, been virtually complete since the end of the 
war. Trade and agriculture — in which small enterprises prevail — have 
resisted Government control stubbornly, but even here the private sector 
has suffered continuous encroachment by the State. Within the last five 
years private trade has been forced to reduce its share in trading activi- 
ties from more than one-half to less than one-third. In agriculture, public 
control was originally limited to the small acreage under State farming, 
but since 1952 collectivisation has been extended steadily. At the end of 
1955 approximately one-fifth of the agricultural area was controlled 
through so-called agricultural producer co-operatives, another name for 
the lower forms of collectives modelled on the Soviet pattern. The expan- 
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sion of State control over farming is accompanied by a steady growth of 
influence of the machine tractor stations which are also copied from the 
Soviet model. 


Industrial Achievements. 


A detailed analysis of Eastern Germany’s industrial development 
shows that the gross production of basic and metal industries has risen 
approximately twice as much above its pre-war levels as have the light 
and food industries. This is fully in line with the declared economic policy 
of the Communist leaders whose prime aim from the outset has been to 
create a fuel and metal basis independent of that of Western Germany 
and thus to add to the economic potential of the Soviet orbit to which 
Eastern Germany is now able to make a substantial contribution. Before 
the war Eastern Germany (in its present frontiers) had a narrow basis of 
heavy industry, but a well-developed industry of consumer goods. Whe- 
reas it accounted for less than 5 per cent. of Germany’s mining and metal 
industries, its share in Germany’s food, textile, leather, transport, che- 
mical and light machine industries was 40 per cent. and more. This pat- 
tern of industrial production fitted as little into the concept of Commu- 
nist as that of National Socialist planning, and the balance of economic 
activity was thus shifted, both before and after the war, in favour of the 
extracting industries and the production of capital goods. 

While Eastern Germany’s industrial production is said to have risen 
by 90 per cent. and the output of the nationalised sector of industry has 
apparently doubled within the last five years, the increases claimed in 
coalmining and the metal industries were even larger than the overall 
index indicates. This applies in particular to the iron and steel and metal- 
using industries. By comparison, farming, transport and the light indu- 
stries lagged behind; so did the private enterprises in industry. Eastern 
Germany now produces twice as much brown coal, briquettes, electricity 
and crude steel as it did before the war, and the domestic metal basis of 
the steel industry has been strengthened. During the last five years the 
output of iron quadrupled and that of steel more than doubled. The ad- 
vances made in the main branches of the engineering and chemical indu- 
stries were on a similar scale. The annual rate of increase was fastest in 
these industries during the first three years of the plan era when Soviet 
control was almost complete and few concessions were tolerated in favour 
of private entrepreneurs and individual consumers. 

Although remarkable progress was made throughout industry, ori- 
ginal plans were underfulfilled in almost all major sectors of industry. 
The output of coal, iron, steel and cement was as much as a quarter lower 
than had been planned in 1951. The shortfall was even greater in the 
investment programme, which was curbed to such an extent that impor- 
tant power and steel projects had to be postponed. Even these targets 
which were scaled down after the end of the Korean crisis and the upris- 
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ing of 1953 were not reached in several instances. These shortcomings 
throw serious doubt on the validity of official claims that overall targets 
were fully reached. In fact, vital portions of the plan were upset to such 
an extent that it can be regarded as having failed in its original design in 
spite of the substantial successes that were achieved. The most serious mis- 
calculation occurred with regard to employment and productivity of 
labour. 

When the plan was conceived some provision was made for the man- 
power requirements of the armed forces. No allowance was made, however, 
for the fact that more than one million people would ’vote with their feet’ 
against the Government. The flow of refugees of working age was so great 
that the industrial labour force remained almost unchanged. The alleged 
increase by approximately one-fifth has no basis in fact; it is due to a 
Statistical transfer. The same apples to manpower in agriculture. This 
declined through migration to the West, whilst official statements claim 
an increase due, in fact, to statistical transfers of individual farmers to 
the agricultural labour force as soon as they have joined the collectives. 
Similar doubt must be expressed with regard to labour productivity which 
was low in 1950 and though it doubtless improved in the course of the 
plan era, probably did so less than is claimed officially, 

Substantial increases were reported to have been achieved by the end 
of the first Five-Year Plan in the output and supply of mass consumer 
goods. In assessing the validity of these claims, it has to be borne in mind 
that the supply position was very poor in 1950, the base year of these 
comparisons. Moreover, some of the improvements in food supplies are 
statistical rather than real. When channelled — as they are to an increas- 
ing extent — through state-controlled processing plants and marketing 
organisations, they appear in the official accounts; but as long as they 
passed through private processing and marketing channels, they evaded 
statistical recording. 

Although living standards have risen less than is officially claimed, 
there have been marked improvements, particularly during the period 
when the «New Course» was put into effect. In industrial centres increased 
supplies of consumer goods were linked with certain improvements in work- 
ing class earning, whilst in rural areas the extended allocation of farm 
implements and consumer goods co-incided with reductions in delivery 
quotas. It is significant, however, that in spite of these improvements the 
information on consumption has remained fragmentary by comparison with 
that related to those sectors of industry which are considered all-important 
by the Communist leaders of Eastern Germany. In this context it is also 
noteworthy that the report on the fulfilment of the first Five-Year Plan 
stressed the temporary nature of the reductions in the rate of develop- 
ment in some branches of heavy industry. Throughout the plan era this 
sector absorbed more than two-fifths of public and private investment, 
and no substantial change of emphasis is contemplated in the immediate 
future. 
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The few data released on per capita consumption are misleading. 
They are, in fact, production figures. Sugar consumption, for instance, is 
stated to amount to more than 30 kilos (66 lbs.) per head of the popula- 
tion. This claim makes no allowances for the substantial export of sugar 
to countries of the Soviet orbit. Similarly meat consumption is allegedly 
as high as in Western Germany. This claim ignores the fact that imports 
of fodder grains from the Soviet Union are paid in part by the exports of 
meat preserves. Similar inaccuracies apply in other cases. The fact that 
the butter ration was replaced in 1955 in part by margarine is a reflection 
on the state of fat supplies in Eastern Germany. 

Eastern Germany is the last country in Europe in which vital con- 
sumer goods have remained rationed to this day. In January, 1950 the ra- 
tioning of bread, flour and cereals was brought to an end. At the same 
time, the two-price system was abolished for these commodities, but prices 
were raised well above previous fixed prices. Meat, fat and sugar ration- 
ing were supposed to end in 1950, but later this date was postponed to 
1953. Yet rationing is still in force and no date for its abolition has been 
announced. The same applies to the two-price system which restricts the 
additional supply of non-rationed foods largely to those who earn well 
above the average. Other necessities such as textiles, shoes, durable goods 
and dwellings, though more plentiful than a few years ago, are still in short 
supply and of inferior quality. Investment in consumer industries and 
housing has been limited throughout the plan era to approximately 7 and 
15 per cent. respectively of total public and private investment compared 
with more than 40 per cent. placed in heavy industry. As a result, pre-war 
standards of living have not yet been regained. And all but the lowest 
wage earners are worse off than the corresponding income groups are in 
Western Germany. The same applies to the farming community. Indu- 
strial real wages may be estimated to amount to approximately four-fifths 
of those earned in Western Germany at the present time. There is one 
group, however, which can claim to be as well off as any Western ’capi- 
talist’: the senior officials of Government and Party. 

A corollary to low living standards is the strict discipline of labour. 
Trade Unions are state-controlled in Eastern Germany and consider it 
their task to propagate Government policy, to further the introduction of 
scientific labour norms and to create wage differentials, rather than to 
represent their members vis-a-vis the State, the largest employer in the 
country. Early in 1951 the introduction of the Five-Year Plan was accom- 
panied by new labour legislation which created the so-called labour bri- 
gades, the activists and the wages fund, all of which aimed at eliminating 
the solidarity which had developed among East German workers when 
trade unions were revived after the war. Old-established rights, such as 
the protection of women against employment underground and of adole- 
scents against work at night had been abolished. Later on wage differen- 
tials were introduced which raised the earnings of activists to two or three 
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times the average wages of skilled workers and to as much as seven times 
the wages of unskilled workers. Labourers in basic and metal industries 
were favoured by comparison with those in consumer goods industries. 

The attitude of the East German workers to labour legislation and 
labour relations is perhaps best described in the words of one of them who 
dared to speak up at a factory meeting, held two months before the upris- 
ing, at a power station in Zeitz. In an indignant article a Communist- 
controlled paper quoted the worker as saying: - « Seventy years after the 
death of Karl Marx we are obliged to debate the most elementary necessi- 
ties of daily life. If Marx knew this he would turn in his grave » (1). Fur- 
ther encroachment on the rights of workers led to the uprisings of June, 
1953. Temporary relaxations followed, but the tightening of labour norms 
and labour discipline continue to be an integral part of Government policy. 

Not only was the Soviet pattern of economic planning consolidated at 
home during the five years of the first Plan, but Eastern Germany’s ties 
with the rest of the Soviet orbit were simultaneously strengthened. Up to 
1953 reparations and occupation costs accounting for almost one-fifth of 
the country’s total output were supplemented by trade activities directed 
towards the Soviet orbit; these absorbed four-fifths of Eastern Germany’s 
total foreign trade compared with one-tenth before the war. As the burden 
of reparations came to an end, the volume of trade increased, but the So- 
viet orbit’s share declined simultaneously to 75 per cent. of total trade 
turnover. At the same time, Eastern Germany was tied by intra-orbit a- 
greements, negotiated under the auspices of the Soviet-controlled Council 
of Mutual Economic Assistance, to a closer co-operation with the countries 
of the Soviet orbit in such spheres as the production and distribution of 
rolled metal and ball-bearings. In this way the traditional division of la- 
bour between Eastern Germany and the West has been disrupted to a 
considerable extent, and the chances of an economic reunification with 
Western Germany at some future date have been considerably reduced, 
if not jeopardised altogether. 


Outlook for the Future. 


At this juncture it is not only possible to survey Eastern Germany’s 
achievements under the first Five-Year Plan, but also to glimpse into the 
future. In 1956 the first annual portion of the new Five-Year Plan will 
be put into effect. At the same time, the details of the second Plan are 
now being hammered out for the following five years. This is being done in 
closer co-operation than in the past with the other member countries of 
the Soviet bloc. By comparison with its predecessor, the new Plan may be 
described as modest. Many details have yet to be announced but, in so far 
as overall targets and annual rates of growth have been made known, they 


(1) « Freiheit » 29th May, 1953. 
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show a greater realism in economic planning than was displayed in 1950. 
This does not mean that economic efforts will be allowed to slacken. The 
ambitious investment programme reveals the Government’s intentions. 

There is no trace of the mood which provoked the confessions and 
dictated the concessions that followed the uprising of June, 1953. Nor is 
there any sign of the « remorse » that is so much in evidence at present in 
other parts of the Soviet orbit. The Government has recovered its political 
confidence and its economic determination. Eastern Germany appears 
least affected of all the countries of the Soviet bloc by any desire to break 
with the past. The Party has set up a Committee to re-examine the cases 
of those of its members who have in the past been declared guilty of po- 
litical deviation, and there has been some self-criticism and some promise 
of reforms. But no heads have fallen and those who expected that Ul- 
bricht, the Party Secretary and the most loyal of Stalin’s disciples, might 
have to make room for a less intolerant man were put in their places by 
Grotewohl, the Prime Minister, when he defended the policy decisions 
taken in the past by his political colleagues in his speech of the 28th A- 
pril, 1956. 

The Government’s economic aspirations were outlined by Ulbricht on 
several occasions. At the meeting of his Party’s Central Committee, held 
on lst June, 1955, he was most outspoken in denouncing the «New Course» 
as a misconception of the past and declared the expansion of heavy indu- 
stry to be the basic aim of economic policy (1). In his statement on the 
Second Five-Year Plan and in the decisions subsequently adopted by the 
Third Party Conference of the Socialist Unity Party (24th to 30th March, 
1956), Ulbricht summed up the economic priorities of the new Plan in 
these words: - « In the increase of industrial production, the Marxist-Le- 
ninist principle of priority for heavy industry must continue» (2). Al- 
though all reference to Stalin has been dropped, his principles of eco- 
nomic priorities remain very much as before. This is borne out by the con- 
tinued emphasis given to investment and to the output of basic and ca- 
pital goods industries and in particular to engineering. The investment 
programme for the current year expects investments in the heavy indu- 
stries to rise by almost 50 per cent. compared with an increase of less than 
6 per cent. in the light and food industries. 

Whilst the output of capital goods is to increase within five years by 
over 60 per cent., that of consumer goods is to rise by only 40 per cent. Si- 
milarly the private sector of industry is to grow by little more than one- 
quarter compared with 60 per cent. in the case of nationalised industries. 
At the end of the current plan period the private sector of the economy 
may thus be expected to be reduced to even smaller proportions than those 
reached in 1955. As the industrial labour force is assumed to remain al- 
most stationary, the increase in output is to come mainly from further 

(1) « Neues Deutschland », 10th June, 1955. 

(2) « Neues Deutschland », 25th March, 1956. 
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improvements in productivity. Here may lie one of the sources of future 
disappointments. The planners are not unaware of the Plan’s weakness in 
this respect, and new efforts are being made to tighten labour discipline 
and raise labour norms. The state-controlled Trade Union Council 
(FDGB) in particular is concerned once again with raising labour produc- 
tivity and improving labour discipline. New labour norms were intro- 
duced with effect from 1st January, 1956, in some mining areas. At least 
one-fifth of the workers in the basic industries are regarded as overpaid 
and group payment is being contemplated as one of a number of possible 
remedies. Certain inroads are also being made into the services of the na- 
tional insurance scheme which will no longer cater for professionals, 
artisans, traders and farmers except those belonging to producer co-ope- 
ratives. 

In these circumstances, any reductions in prices and advances in real 
incomes and living standards may be expected to be modest during the next 
five years. As stated, the output of industrial consumer goods is to increase 
at a slower rate than that of producer goods. Furthermore, agriculture is 
expected to expand at half the rate allegedly attained during the previous 
Plan. Although the Government is aware of the villagers’ reluctance, the 
drive towards collectivisation is to continue. In these circumstances food 
supplies will probably remain scarce. Whilst sugar, fats and meat were 
supposed to be freed from rationing in 1953 at the latest, no date for dera- 
tioning has been given in the second Plan. During his speech at the Third 
Conference of the Socialist Unity Party, Ulbricht merely promised that it 
would be possible during the Second Five-Year Plan to create the neces- 
sary reserves and other conditions to bring derationing about. Other ame- 
nities are equally unlikely to become available in sufficient quantities to 
meet consumer demands. This applies in particular to housing. During the 
first Five-Year Plan less than 10 new dwellings were built for every 1,000 
inhabitants of Eastern Germany and the deficit of living quarters still 
amounts, in the view of the West Berlin Institute of Business Research, to 
over 800,000 dwellings. The defence programme, which appears for the 
first time in the public accounts, is said to absorb no more than 3 per cent. 
of total budgetary expenditure, but as weapons are to be imported from 
the Soviet Union, the cost of defence will have to be met to a considerable 
extent out of earnings from exports. How much private consumption will 
be affected is unknown. 

When reparations were ended in 1953, it was expected that exports 
would increase by a corresponding amount. In fact, some of the products 
which were no longer wanted by the Soviet Union became available at 
home, whilst others appeared on foreign markets, particularly in the 
Middle East. In the meantime, Eastern Germany’s economy has been tied 
in some respects, even closer than in the past, to the economy of the So- 
viet orbit whose plans and production efforts are now co-ordinated 
through the office of the Council for Mutual Economic Assistance in Mo- 
scow. In his speech of 1st June, 1955, to members of his Party’s Central 
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Committee, Ulbricht indicated, for the first time, that, in future, the Five- 
Year Plans of the Soviet Union, China and Eastern Europe would be co- 
ordinated. These were his words: — « For the first time in the history of 
mankind the countries of the Socialist and Democratic camp have come to 
co-ordinate, under the leadership of the Soviet Union, the great planning 
project of the vast area reaching from Peking to Berlin » (1). The theme 
was taken up a year later in a review of the implications of the Twentieth 
Congress held in Moscow: — « One of the features of the Second Five- 
Year Plan and the long term Plans of the European People’s Democracies 
is that the main items of these Plans have been and will continue to be 
co-ordinated. Through the activities of the Council for Mutual Economie 
Assistance the combined work of experts from the countries of the Socia- 
list camp and the co-ooperation of the planning commissions of our coun- 
tries, considerable progress has been made in outlining the prospects of a 
division of labour » (2). 

At the end of May, 1956, a conference was held in East Berlin at- 
tended by representatives from all countries of the Soviet Orbit and by 
observers from China and Yugoslavia. They discussed the co-ordination 
of economie development during the period of the current Five-Year 
Plans in the interest of ’consolidating further the entire Socialist camp’. 
As Mr. Baibakov, the chairman of the Soviet Commission for long-term 
planning pointed out in a recent article (3) there had been no direct co-or- 
dination of the national economic plans of the Soviet Union and the coun- 
tries of Eastern Europe and no dovetailing of the basic branches of the 
economy, but the situation was now changing basically as far as the pe- 
riod from 1956 to 1960 was concerned. 

Whilst Eastern Germany is tied closer than ever to the Soviet orbit, 
it seems to enjoy a greater freedom of action than in the past in some of 
the underdeveloped countries whose neutralism, if not support is of vital 
importance to the Soviet orbit. No doubt it is with an eye on these markets 
that priority has been given in the Plan to the expansion of the engineering , 
industries, By 1960 Eastern Germany can be expected not only to be well 
ahead of its Eastern European neighbours, but also to be a serious compe- 
titor of the West in certain under-developed countries. If no major chan- 
ges occur in the execution of the current Plan, average living standards 
are likely to surpass pre-war levels for the first time since the end of the 
war, but to remain well below those reached in Western Europe. By the 
end of the Second Five-Year Plan, Eastern Germany will be a notable 
industrial power; yet its people will probably have one of the lowest levels 
of consumption among industrial nations. 


GERMANICUS 
May, 1956. 


(1) « Neues Deutschland », 4th June, 1955. 
(2) « Neues Deutschland », 5th May, 1956. 
(3) « Kommunist », No. 6, 1956. 
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STATISTICAL APPENDICES 


Introductory Note 


Many important aspects of Eastern Germany 's economy cannot be as- 
sessed satisfactorily on the basis of official East German sources. Where 
they are available, they cannot always be trusted. The absolute and rela- 
tive figures published on industrial gross output, productivity of labour 
and cost of production, on farm output, retail trade and national income, 
are known to contain certain elements of exaggeration. They cannot be 
compared, therefore, without adjustment with the corresponding economic 
data of Western countries. 

Credit must be given to the systematic analysis of East German eco- 
nomic trends made over a number of years by the Institute of Economie 
Research in West Berlin. Its publication provides statistical documenta- 
tion considerably fuller and better than is available for some other coun- 
tries of the Soviet orbit. 

Where it has been necessary to make estimates, as in the case of the 
national income and real wages, these have been based on official state- 
ments and have been compared with those made by international organi- 
sations, such as the United Nations Economic Commission for Europe. In 
adjusting data from official sources, however, every effort has been made 
to avoid any bias when presenting and interpreting the statistics of 
Eastern Germany’s economy. 

Recently statistical documentation has been forthcoming somewhat 
more readily than in the past in such official East German journals as 
« Statistische Praxis », described in another professional journal as being 
the wallflower in the world of technical magazines (1). Although the veil 
of secrecy is being lifted at times, on the whole the position remains unsa- 
tisfactory. This is borne out by a recent article from which an extract is 
given below: (1) 

« The journal ’Wirtschaftswissenschaft’ has emphasised more than 
once that there is no lack in the German Democratic Republic of gifted, 
mostly young, economists who are able and willing to support the prac- 
tical building of socialism from the point of view of the scholar. The 
journal considers it its foremost task to publish their contributions. It is 
a matter for regret that both author and editor not infrequently meet with 
almost insuperable ’objective’ difficulties. To give only one example, the 
journal’s current number was supposed to priht a contribution by Dr. 
Helmut Koziolek about ’The Development of the National Economy of the 
German Democratic Republic during the First Five-Year Plan’. The 
project failed, however, since it was not possible, in spite of many efforts, 
to obtain permission to use certain ‘classified’ data needed for the com- 


(1) « Wirtschafts-Wissenschaft» No. IV 2, Berlin, March/April, 1956. 
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pletion of statistical tables; this in spite of the fact that annual data for 
an earlier and a current year were known anyway. The author did not 
even succeed in gaining access, on a confidential basis, to the material 
which might have made it possible to reach general theoretical conclusions 
without divulging actual data. In these circumstances there was only the 
alternative of publishing an article which, as so often happens, is bare of 
all concrete examples, or abandoning the project of publishing a contri- 
bution on this interesting and important subject. Both editor and author 
preferred in this, as in many other cases, the latter alternative ». 
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Sources: East German official statements. 
West German Reports (Institute of Economic Research, Berlin) 


Footnotes: n.a. = not available 
— = not applicable 
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| 
Eastern Germany. Basic Economie Data TABLE 1 
| 1939 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 1954 | 1955 
Population (mill.) | | Sr) 
| Eastern Germany 15.15 17.60 17.40 17.25 17:05 16.90 16.70 
| East Berlin 1.60 1.20 1.10 1.10 1.10 nt 1.20 
Total 16.75, 18.80 18.50 1835 18.15 18.05 1790 
| Population Changes (per 1000) LE p ER: 
| Marriages n.a. 11.8 10.6 9.6 8.7 8.4 8.7 
i Births n.2. 16.9 16.9 16.7 16.4 16.3 16.3 
| Deaths n.2. 11.8 11.4 12.1 Tor 282 a la EXO) 
| Net Birth Rate 6.8 5.1 5.5 4.6 4.7 4.1 4.4 
| Refugees (000) dl i +57 ‘i 
tl To West Berlin — 189.7* 128.9 297.0 94.5 1300 
| To Western Germany — 303.0* 53.5 34.4 89.7 119.6 
| Total Fa 492.7% 1824 331.4 1842 959.9 
Socialisation pr Pa E Pepe 
(% of total economic sector) 
| National Income — 53.0 n.a n.a. na na 63.0 
i) Industry — 77.6 81.0 84.0 85.5 84.4 84.7 
| Trade — 46.0 56.0 61.0 69.0 66.7 67.3 
il Agriculture — 2.9 3.0 6.3 15.8 18.3 24.0 
| Economic Trends 
| (000 mill DM East) 
¡| Net National Product — 92-90 37.60 41.70 44.00 47.00 52.50 
| Gross Industrial Production = 23.34 28.70 33.25 37.26 41.00 44.25 
| Producers Goods — 13.41 16.50 19.30 21.66 24.00 26.00 
| Consumers Goods — 9.93 12.20 13.95 15.60 18.10 18.20 
il Gross Investment = 2.55 3.30 4.35 5.40 4.95 5.45 
i Retail Trade — 17.30 21.40 25.00 27.40 29.70 31.56 
| Foreign Trade — 3.00 5.09 5.29 7.15 8.10 8.35 
| Intra-Orbit Trade -- 1.85 4.07 4.33 5.70 6.19 6.05 
| Hast-West Trade — 1015 1.02 0.96 1.45 1.91 2.30 
| SS a a E 2 En ee SF 
| Economic Trends (1950 = 100) 
| Net National Product = 100 116 129 136 145 162 
| Gross Industr. Production = 100 123 142 160 176 190 
| Producers Goods — 100 120 141 162 178 194 
| Consumers Goods — 100 126 144 157 172 185 
| Gross Investment — 100 129 ago 212 194 214 
| Retail Trade — 100 124 144 158 172 182 
| Foreign Trade — 100 170 176 238 270 278 
| Intra-Orbit Trade — 100 220 234 308 335 327 
| East-West Trade — 100 89 84 126 166 200 
| Economic Trends 
| (% over previous year) 
¡Net National Proaucu — == 16.0 9.2 DID 6.8 11.6 
‘Gross Industr. Production — — 23.0 15.8 ee 10.0 8.0 
| Producers Goods — — 20.0 17.6 14.8 10.1 9.0 
| Consumers Goods — > 26.0 14.4 9.0 9.7 6.5 
¡Gross Investment — — 29.0 31.8 24.1 —8.5 10.1 
Retail Trade — — 23.8 16.8 9.6 8.4 6.0 
¡Foreign Trade — — 69.8 4.0 da 0 13.4 si 
| Intra-Orbit Trade — — 119.8 6.5 iù 8.7 won 
| East-West Trade — —, —113 —6.0 51.2 31.8 20.4 
* — 1949-1951 
| 
| 
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Eastern Germany, Economic Planning TABLE 2 
| First Five Year Plan (1951-55) Second Five Year Plan (1956-60) 
| Plan Results 1955 Plan Results 1960 
Elan Plan Actual Actual Elan Plan Actual Actual 
o | ge an] OBIS | ese aa] E co [E 
National Income 160 10.0 162 10.0 145 8.0 — —- 
Gross Industrial Production 192 14.0 190 14.0 155 9.0 — — 
Producers Goods 200 15.0 195 14.5 160 10.0 — — 
Consumers Goods 180 12.5 185 13.0 140 7.0 — — 
Nationalised Industries 225 17.5 210 16.0 160 10.0 — — 
Private Industries 167 11.0 120 4.0 126 5.0 — — 
Industrial Employment 113 2.5 121 4.0 103 0.5 == — 
Industrial Produetivity 160 10.0 154 9.0 150 8.5 — — 
Cost of Industr. Production AT —4.5 80 —4.0 80 —4.0 — — 
Wages Fund 131 5.5 168 11.0 na. n.a. = — 
Average Industrial Wages 117 3.0 138 6.5 n.a. n.a. — — 
Retail Prices 72 —5.0 68 —6.0 n.a. n.d. — — 
Agricultural Production 157 10.0 144 8.0 121 4.0 = — 
Domestic Building 248 20.0 240 19.0 190 14.0 — — 
Retail Trade 159 10.0 182 12.5 140 7.0 — — 
Foreign Trade 290 23.5 280 22.5 170 11.0 -- — 
Investment 337 27.5 200 15.0 200 15.0 — — 
Eastern Germany. Economic Planning 
First Five Y - i i 
ISS oe o | AR Bisons! se oi ES 
| Original Ist _ Rey- 2nd Rev- Actual | Original | 1st Rev-| 2nd Rev-| Actual 
| ision ision ision ision 
Industrial Production ! (1950) | (1951) | (1953) | (1955) | (1950) | (1951) | (1953) | (1955) 
Hard Coal (mill. tons) 4.00 3.50 3.30 2.60 143 120 118 93 
Brown Coal (mill. tons) 205.00 225.00 202.00 200.00 149 164 147 146 
Briquettes (mill. tons) 56.00 60.80 52.00 50.50 149 162 138 134 
Electricity (000 mill. Kwh.) 31.60 33.40 30.50 29.20 167 176 161 154 
Iron Ore (mill. tons) 1.80 3.65 1.70 1.64 450 910 425 409 
Pig Iron (mill. tons) 1.25 2.00 1.60 1.55 371 593 475 460 
Crude Steel (mill. tons) 3.00 3.11 2.45 2.50 302 313 246 251 
Rolled Stcel (mill. tons) 2.20 2.20 1.75 1.80 290 290 229 235 
Cement (mill. tons) 2.60 4.00 2.90 2.90 187 287 208 208 
Potash (mill. tons) 2.90 1.50 1.40 1.47 150 113 105 111 
Yarns (000 tons) 240.00 262.00 262.00 250.00 140 153 153 146 
Textiles (mill. metres) 525.00 525.00 525.00 505.00 182 182 182 175 
Leather Shoes (mill. pairs) 21.00 24.00 27.00 20.00 262 300 338 250 
Agricultural Production 
Grains (tons per hectare)* 2.50 2.50 2.64 2.64 121 121 128 128 
Potatoes (tons per hectare)* 20.00 20.00 20.50 14.35 111 111 1513, 79 
Sugar Beet (tons per hectare)* 31.50 31.50 33.90 28.60 115 115 124 105 
Grains (mill. tons)* 6.75 6.75 6.75 6.85 120 120 120 122 
Potatoes (mill. tons)* 17.20 17.20 17.20 12.05 Laure ial ey Bt 82 
Sugar Beet (mill. tons)* 6.80 6.80 7.40 6.30 119 119 129 110 
Cattle (millions) 4.30 4.40 4.12 315) 120 122 114 104 
Cows (millions) 2.50 2.60 2.25 2.09 154 160 139 129 
Pigs (millions) 7.20 7.62 8.70 9.02 126 134 153 158 
Sheep (millions) 1.80 1.80 2.00 1.81 166 166 185 167 
Food Consumption 
Sugar (per head of pop.) na. n.a. n'a n.a. Dial 166 na, 123 
Milk (per head of pop.) meas na. n.a. n.a. 420 Sali n.a 163 
Eggs (per head of pop.) na. n.a. n.a. n.a. 403 368 me ae 
Meat (per head of pop.) n.a. n.2. n.a. D.a. 315 191 eS 221 
Nish (per head of pop.) n.a. n.2. n.a. n.2. 380 355 de 228 
Fats (per head of pop.) D.a. n.a. D.a. na. 224 176 1.9. 211 


biological yield 


} 
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Eastern Germany. Industrial Production TABLE 3 
(ere current sence) 


1986 | 1950 | 1951 | Ee AR a INNO 1955 
! | | (Prel.) 
000 ml. 

RM (000 mill. DM East) 
Basie Industries 5.76 HOS 9.05 10.35 11.54 12.60 13.85 
Metal Industries 4.71 5.68 7.05 8.60 10.12 11:25 12.20 
Producer Goods Ind. 10.47 13.41 16.10 18.95 21.66 23.85 26.05 
Light Industries 6.23 6.47 UBS 8.55 9.15 10.25 10.75 
Food Industries 4.40 3.46 4.75 5.75 6.45 6.90 7.45 
Consumer Goods Ind. 10.63 9.93 12.50 14.30 15.60 Io 18.20 
Total Industries S110 2834 3800 7 33.25 37.26 41.00 4425 


( of total industrial production) 


1 = | à H Pa | [ os! T 

| 1936 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 pe 

Basic Industries 27.3 ool 31.7 SLI 31.0 30.7 31.3 
Metal Industries 22,3 24.4 24.6 25.8 27.2 27.5 27.5 
Producer Goods Ind. 49.6 DD 56.3 56.9 58.2 58.2 58.8 
Light Industries 29.5 27.1 PAA 25.7 24,5 25.0 24.3 
Food Industries 20.9 14.8 16.6 IA 1723 16.8 16.9 
Consumer Goods Ind. 50.4 42.5 43.7 43.1 41.8 41.8 41.2 
Total Industries 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 

(1950 = 100) 

e | a9s6 | 1950 | 1951 1952 | 1958 | 1954 1955 
| | (Prel.) 

Basic Industries 75 100 117 134 149 163 179 
Metal Industries 83 100 124 TO 178 198 215 
Producer Goods Ind. 78 100 120 141 162 178 194 
Light Industries 96 100 120 15? 142 158 166 
Food Industries 127 100 197 167 187 200 216 
Consumer Goods Industries 107 100 126 144 157 172 183 
Total Industries 91 100 123 142 160 176 190 


Eastern Germany. Industrial Production 
a ue units) 


| 1996 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 RES (oa 

Hard Coal (mill. tons) 3.5 2.8 3.2 2.8 2.9 Qa 2.6 2.9 
Brown Coal (mill, tons) 101.0 137.2 151.3 158.5 172.0 180.5 200.0 260.0 
Briquettes (mill. tons) 24.0 37.6 41.5 44,4 46.6 48.0 50.5 n.a. 
Eleetricity (000 mill. Kwh) 14.8 18.9 2106 23.3 24.3 26.0 29.2 44.0 
Iron Ore (000 tons) 273 401 490 774 1,300 1,480 1,640 n.a. 
Pig Iron (000 tons) 208 337 341 658 1,100 1,340 1,550 2,250 
Crude Steel (000 tons) 1,223 995 1,537 1,876 1,910 2,280 2,500 3,500 
Rolled Steel (000 tons) 808 764 1,084 1,308 1,560 1,764 1,800 2,600 
Cement (000 tons) 1,688 1,389 1,621 1,978 2372 2562 2,900 5,200 

| Sulphurie Acid (000 tons) 300 233 292 300 363 457 480 n.a. 
|| Nitrogen (000 tons N) 392 231 220 230 272 280 290 Nias 
| Potash (000 tons K,0) 1,042 1,330 1,400 1,430 1,240 1,320 1,475 na. 
| Motor Cars (000) 70 6 12 10 29 42 Ns. na, 
| Lorries (000) 20 2 5 9 14 15 na. n.a. 
Tractors (000) n.2. 3 6 5 8 10 n.a. na, 
Yarns (000 tons) 213 171 201 209 229 243 250 n.a. 
Textiles (mill.metres)  n.a. 289 362 392 434 483 505 n.a. 


| Leather Shoes (mill. pairs) 15 8 11 15 18 19 20 22 
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Eastern Germany. Industrial Production TABLE 4 
(1950 = 100) 

| 1936 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | (Pek) 
Hard Coal 125 100 114 100 103 96 93 
Brown Coal 74 100 110 115 125 HBA 146 
Briquettes 64 100 110 118 124 128 134 
Electricity 78 100 114 123 128 137 154 
Iron Ore 68 100 122 193 324 369 409 
Pig Iron 62 100 101 195 326 398 460 
Crude Steel 123 100 154 188 192 229 251 
Rolled Steel 106 100 142 171 204 231 235 
Cement 121 100 17 142 171 185 208 
Sulphuric Acid 129 100 125 129 156 196 207 
Nitrogen N 170 100 95 100 118 121 123 
Potash K,0 78 100 105 107 93 99 111 
Motor Cars 1,150 100 195 324 477 700 na 
Lorries 1,100 100 250 465 705 775 n.a. 
Tractors n.a. 100 171 154 229 280 n.a 
Yarns 125 100 118 122 134 142 146 
Textiles n.a. 100 125 136 150 167 175 
Leather Shoes 187 100 138 187 225 238 250 

Eastern Germany. Industrial Production 

(units per head of population) 

| 

| 1936 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | eb 
Hard Coal (tons) 0.2 0.1 0,2 0.1 0.2 0.1 0.1 
Brown Coal (tons) 6.0 T2 8.0 8.5 9.4 9.9 LR 
Briquettes {tons) 1.4 2.0 2.2 2.4 2,5 2.6 2.8 
Electricity (000 Kwh) 0.9 1.0 1.1 1.3 1.3 1.4 1.6 
Tron Ore (kilos) 16.3 DAT 26.1 41.8 70.8 81.5 91.1 
Pig Iron (kilos) 12.4 Vin 18.1 35.6 59.9 73.8 86.1 
Crude Steel (kilos) 73.0 52,4 81.8 101.4 104.1 125.6 139.6 
Rolled Steel (kilos) 48.2 40.2 57.7 70.7 85.0 97.2 100.5 
Cement (kilos) 100.8 7301 86.2 106.9 129.3 141.2 162.0 
Sulphurie Acid (kilos) 17.9 1228 15:5 16.2 19.8 25.2 27.0 
Nitrogen N (kilos) 23.4 (Ae Tae 12.4 14.8 15.4 16.3 
Potash K,0 (kilos) 62.2 70.0 74.5 Wes 67.6 72.7 81.9 
Motor Cars (units)* 4.2 0.3 0.6 1 1.6 MEI n.a 
Lorries (Units) TE 0.1 0.3 0.5 0.8 0.9 na 
Yarns (kilos) 12.7 9.0 10.7 11.3 12.5 13.4 13.9 
Textiles (metres) n.a. 15.2 19.2 21.2 23.7 26.6 28.1 
Leather Shoes (pairs) 0.9 0.4 0.6 0.8 1.0 dal ach 


* per 1,000 persons 
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Eastern Germany. Agricultural Production TABLE 5 
les à ms pe 1955. 
(1984/38 | 1950 1951 1952 | 1953 1954 | (Prot) 
Land Utilisation (mill. hectares) 
Grains 3.17 2.71 2.71 2.71 2.70 2.75 2.59 
Potatoes 0.79 0.81 0.83 0.85 0.84 0.83 0.84 
Sugar Beet 0.20 0,21 0.22 0.22 0.22 0.22 0.22 
Main Crops 4.16 3.73 3.76 3.78 3.76 3.80 3.65 
Other Crops and Fallow 0.99 1.28 1.26 1.23 1.24 1.20 1.35 
Total Arable Land 5.15 5.01 5.02 5.01 5.00 5.00 5.00 
Gardens and Orchards 0.25 0.25 0.25 0.25 0.25 0.25 0.25 
Pastures and Meadows 1.30 1,29 1.28 1.29 1.30 1.30 1.30 
Total Agricultural Area 6.70 6.55 6.55 6.55 6.55 6.55 6.55 
Yields, biological (tons per hectare) 
Grains — 2.07 2.65 2.48 2.32 2.33 2.64 
Potatoes = 18.10 17.90 16.80 16.75 20.10 14.35 
Sugar Beet — 27.30 27.95 29.30 29.05 33.95 28.60 
Yields, realistic (tons per hectare) 
Grains 2.05 1.99 2.30 2.16 2.04 1.90 2.08 
Potatoes 17.30 17.28 15.06 13.52 13.08 17.48 12.48 
Sugar Beet 29.10 27.15 25.45 22.70 23.60 25.00 23.60 
Production, biological (mill. tons) 
Grains = 5.62 7.18 6.73 6.27 6.40 6.85 
Potatoes = 14.66 14.86 14.34 14.05 16.75 12.05 
Sugar Beet — 5.73 6.14 6.42 6.45 7.45 6.30 
Production, realistic (mill. tons) 
Grains 6.80 5.40 6.25 5.85 5.50 5.25 5.40 
Potatoes 14.35 14.00 12.50 11.50 11.00 14.50 10.50 
Sugar Beet 6.10 5.70 5.60 5.00 5.20 5.50 5.20 
Sugar (raw) 0.85 0.75 0.75 0.65 0.67 0.70 0.67 
Livestock (Dec.) (millions) 
Horses 0.80 0.72 0.74 na. na. na, 0.68 
Cattle 3.60 3.61 3.68 3.91 3.80 3.79 3.75 
(Cows) 1.95 1.62 1.81 1.98 2.02 2.06 2.09 
Pigs 5.70 5.70 6.44 9.05 8.21 8.37 9.02 
Sheep 1.70 1.08 1.24 1.42 1.55 Al 1.81 
Goats 0.70 1.56 n.a. n.a. 1.35 nia: n.a 
Poultry 20.70 15.95 na. nia: D.a. n.a n.a 
Livestock Production, exagge- i 
atea (mill. tons) 
Milk, liquid — 3.56 4.37 5.04 5.17 5.68 6.77 
Meat, live weight — 0.68 0.90 1.00 1.07 1.03 1.10 
Livestock Production, realistic (mill. tons) 
Milk, liquid 5.05 3.25 3.60 4.00 4.05 4.10 4.20 
Meat, dead weight 0.85 0.63 0.64 0.65 0.70 0.81 0.85 
Use of Fertilisers (kilos per hectare of agricultural area) 
N 32.5 28.2 n.a. n.a. 31.3 31.5 35.0* 
P,0, 27.0 14.5 n.a. n.a. 12.5 23.8 23.8* 
K,0. 48.5 54.0 mas n.a. 63.2 67.7 50.0* 
Total Nutrients 108.0 96.7 n.a. n.a. 107.0 123.0 108.8* 


* Plan 


20 
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Eastern Germany. Nationalisation of Industry TABLE 6 
Ñ ai | 1936 Y 1950 | 1951 1952 ' 1953 | 1954 | 1955 
(000 million DM East) 
Nationalised — 17.6 n.2. n.a. 30.8 34.3 n.a. 
Co-operatives = 0.5 n.a. n.a. dell 1.2 n.d. 
Total State-Controlled — 18.1 23.2 27.9 31.9 3909 37.6 
Private — 512 5.5 5.3 5.4 6.6 6.8 
Total Industries DIL 233 28.7 38.2 SES 42.1 44.4 
(% of total industries) 
Nationalised — 75.6 n.a. n.a. 82.6 81.6 n.a 
Co-operatives — 2.0 na. n.a. 2.9 2.8 n.a. 
Total State-Controlled ts 77.6 81.0 84.0 85.5 84.4 84.7 
Private — 22.4 19.0 16.0 14.5 15.6 15.3 
Total Industries 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
Eastern Germany. Socialisation of Retail Trade 
ì : i 1936 K 1950 1951 i 1952 à 1953 1954 ; 1955 
(000 million DM East) 
State Shops = 4.9 tae 10.0 10.7 11.6 12.5 
Co-operatives — 3.1 4.3 5.3 8.2 8.2 8.7 
Total State-Controlled E 8.0 12.0 7153 «4189 19.8 212 
Private — 9.3 9.4 9.7 8.5 9.9 10.3 
Total Retail Trade = 17.3 214 250 27.4 29.7 31.5 
(% of total retail trade) 
State Shops — 28.0 36.0 40.0 39.1 39.1 39.7 
Co-operatives == 18.0 20.0 21.0 29.9 27.6 27.6 
Total State-Controlled = 46.0 56.0 610 69.0 66.7 673. 
Private — 54.0 44.0 39.0 31.0 33.3 32.7 
Total Retail Trade 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


Agricultural Producer 
Co-operatives (000) 


Members of Agr. Prod. 


Co-operatives (000) 


Average Membership of 
Agr. Prod. Co-ops. (no.) 


Agricultural Area of 


Agr. Prod. Co-ops. (000 ha.) 


Eastern Germany. Collectivisation of Agriculture 


| 1936 | 1950 1951 


Average Agr. Area of Agr. 


Prod. Co-ops. (ha.) 


Agr. Area of Agr. Prod. Co- 


ops. (% of total agr. area) 


Agr. Prod. Co-ops Type III 


(collectives) (% of total) 


1952 | 1953 
1.9 4.7 
37.0 128.5 
19.0 27.0 
215.0 745.0 
113.0 159.0 
8) 11.8 
10.0 41.0 
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Eastern Germany. Agricultural Properties TABLE 7 
= == ' rs 38 = 
| 1939 | 1950 | 1951 | 1952 | 195: | 1954 | 1955 
Private Farms (000) 
under 5 heetares 318.0 356.2 357.9 362.0 291: 343.2 n.a. 
5-20 hectares 188.7 369.9 366.3 354.1 291.2 269.4 nas 
20-100 hectares 56.6 47.7 46.6 45.4 28.9 28.9 h.a. 
over 100 hectares 6.3 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 n.a. 
Total 569.6 773.8 7708 7615 6714 — 6415 603.0 
Private Farms (% of total private farms) 
under 5 hectares 55,9 46.0 46.4 47.5 52.3 1.4. n.a. 
5-20 hectares 33.1 47.8 47.5 46.5 43.4 n.a. n'as 
20-100 hectares 9.9 6.6 6.1 6.0 4.3 n.a. n.à. 
over 100 hectares 1.1 0.0 0.0 0.0 0.0 n.2. D.a. 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 na. 100.0 
Agricultural Area of Private 
Farms (million hectares) 
under 5 hectares 0.57 0.65 0.55 0.64 0.62 0.61 n.i. 
5-20 hectares 2.05 3.61 3.61 3108 2.92 2.95 Dea 
20-100 hectares 1.96 1.59 1.56 1 0.89 0.92 n.a. 
over 100 hectares 1.81 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 Dal 
Total 6894 = 5:85 5.72 5.68 443 4.48 4.40 
Agricultural Area of Private 
Farms (% of total agricultural area of private farms) 
under 5 hectares 9.0 lig lath 9.6 11.3 14.1 13.7 n.d 
5-20 hectares 31.8 61.7 63.1 62.1 65.8 65.8 1.4. 
20 - 100 hectares 30.9 OZ DIES 26.6 20.1 20.5 D.a. 
over 100 hectares 28.3 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 n.a. 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 1000 100.0 100.0 
Eastern Germany. Agricultural Deliveries 
1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 1955 1956 
Quotas 
Saxony-Anhalt Eastern Germany 
Grains (tons per hectare) 
under 5 hectares 0.60 0.56 0.52 0.50 0.50 0.50 0.50 
5-10 hectares 0.95 0.95 0.85 0.82 0.82 0.82 0.82 
10-20 hectares 1.50 137 125 1.20 1.20 1.20 1.20 
20 - 50 hectares 1.80 1.79 1.65 1.54 1.54 1.54 1.54 
over 50 hectares 2.00 2.05 1.87 1.61 1.61 1,61 1.61 
Potatoes (tons per hectare) 
under 5 hectares 4.50 3.60 3.84 3.84 3.84 3.84 3.84 
5-10 hectares 5.00 5.60 5.45 5.45 5.45 5.45 5.45 
10 - 20 hectares 8.50 7.90 7.93 7.45 7.45 7.45 7.45 
20 - 50 hectares 10.00 9.70 9.84 8.65 8.65 8.65 8.65 
over 50 heetares 11.50 10.10 10.47 8.90 8.90 8.90 8.91) 
Livestock (kilos live weight per hectare agricultural area) 
under 5 hectares 44 83 85 78 78 78 78 
5-10 hectares 55 101 104 96 96 96 96 
10-20 hectares 55 114 119 101 101 101 101 
20-50 hectares 68 122 127 102 102 102 102 
over 50 hectares 68 125 131 104 104 104 104 
Milk (kilos per hectare agricultural area ) 
under 5 hectares 221 309 414 394 394 394 394 
5-10 hectares 261 393 440 418 418 418 418 
20-50 heetares 261 391 494 455 455 455 455 
20-50 hectares 305 422 508 450 450 450 450 
over 50 heetares 305 434 504 449 449 449 449 
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Eastern Germany. Foreign Trade Turnover TABLE 8 
1950 | 1951 | 1952 | 1953 1954 | (Peak) 
(000 million $) 
Based on E. German Sources 
Soviet Union 0.30 0.69 0.73 1.00 1.07 (1.05) 
Sino-Soviet Bloc 
(excl. Soviet Union) 0.25 0.53 0.57 0.71 0.79 (0.76) 
Total Sino-Soviet Bloc 0.55 1.22 1.30 Bega 1.86 (1.81) 
Western World 
(excl. Western Germany) 0.12 0.21 0.20 0.27 0.32 (0.38) 
Intra-Zonal 0.23 0.10 0.09 0.16 0.26 (0.31) 
Total Western World 0,35 0.31 0.29 0.43 0.58 (0.69) 
Total World 0.90 1.53 1.59 2.14 2.44 (2.50) 
Based on W. German Sources 
Soviet Union 0.32 0.55 0.59 0.83 0.92 (0.90) 
Sino-Soviet Bloc 
(excl. Soviet Union) 0.29 0.42 0.51 0.65 0.78 (0.75) 
Total Sino-Soviet Bloe 0.61 0.97 1.10 1.48 1.70 (1.65) 
Western World 
(excl. Western Germany) 0.10 0.18 0.24 0.24 0.33 (0.39) 
Intra-Zonal 0.23 0.10 0.09 0.16 0.26 (0.31) 
Total Western World 0.33 0.28 0.33 0.40 0.59 (0.70) 
Total World 0.94 1.25 1.43 1.88 2.29 (2.35) 
Eastern Germany. Foreign Trade Turnover 
1955 
1950 | 1951 1952 | 1953 1954 | (Brel) 
(% of total trade turnover) 
Based on E. German Sources 
Soviet Union 33.3 45.6 46.0 46.6 44.2 (42.0) 
Sino-Soviet Bloc 
(excl. Soviet Union) 27.8 34.4 35.8 33.1 32.2 (30.5) 
Total Sino-Soviet Bloc 61.1 80.0 81.8 79.7 76.4 (72.5) 
Western World 
(excl. Western Germany) 13.3 13.8 12.7 12. 12.8 (15.0) 
Intra-Zonal 25.6 6.2 5.5 7.6 10.8 (12.5) 
Total Western World 38.9 20.0 18.2 20.3 23.6 (27.5) 
Total World. 100.6 100.0 100.0 100.0 100.0 (100.6) 
Based on W. German Sources 
Soviet Union 34.2 44.1 41.3 43.8 40.0 (38.0) 
Sino-Soviet Bloc | $ 
(excl. Soviet Union) 31.3 34.0 35.8 34.7 34.0 (32.0) 
Total Sino-Soviet Bloc 65.5 78.1 77.1 78.5 74.0 (70.0) 
¡Western World 
(excl. Western Germany) 10.5 14.2 16.8 12.9 14.5 (16.5) 
Intra-Zonal 24.0 VET 6.1 8.6 11.5 (13.5) 
Total Western World 34.5 21.9 22.9 21.5 26.0 (30.0) 
Total World 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 (100.0) 


Rates of Exchange $1 = 4.00 Roubles 


1 Rouble 
$1 


$0.25 
3.33 DM East 


ll Il 


1 DM East = $0.30 
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TABLE 9 
Eastern Germany. Trade Agreements 1955/56 
(Governmental and non-Governmental) 
Intra-Orbit Western Europe Overseas 
Value of Val f 
Place and Pl d Den Value of 
Œuntry Date of $ Country Date ‘ot DET t Country ‘ee pir Trade 
Signature each way) Signature sac way) Signature sane 
Soviet Moscow na. |Finland Helsinki 19.0 |Argen- Buenos Aires 20.6 
Union 3/12/55 25/1/56 tina 6/9/54 
Poland Berlin n.a Norway Berlin 8.3 [Chile 9 5.0 
16/2/56 18/1/56 9/9/55 
Czecho- Berlin n.a Sweden Berlin 18.0 [Colombia Bogotá 13.5 
slovakia 6/2/56 20/1/56 10/2/55 
Hungary Budapest n.a Iceland Reykjavik 32 [Uruguay Montevideo 6.0 
14/2/56 29/11/55 29/6/55 | 
Roumania Berlin na Nether- Berlin 10.0 Egypt Cairo 8.6 
1/4/55 lands Feb. 1956 10/11/55 
Bulgaria Berlin na Belgium Brussels 9.6 |Lebanon Beirut 1.6 
16/1/56 15/2/56 12/11/55 
Albania Berlin n.a. |Western Berlin 300.0 [Sudan Khartoum n.2. 
18/2/56 Germany 13/12/55 10/6/55 
China Berlin na. | Austria Vienna 19.5 [Syria Damascus n.a 
20/11/55 19/12/55 27/11/55 
North Pyongyang na. {Italy q 9.0 |Burma Rangoon n'a. 
Korea 25/2/56 June, 1955 27/2/55 
Greece q 6.3 |India New Delhi n.a. 
? 16/10/54 
Turkey Ankara 26.0 |Indo- Djakarta 5.0 
28/4/55 nesia 9/6/54 
‘ Belgrade 3.0 [Japan Vienna 3.2 
Yugo- | 22/9/55 24/8/55 
slavia Leipzig 
| 1/3/56 
Eastern Germany. Interzonal Trade Agreements 
| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | 1955 | 1956 
| | 
(million Payments Units = DM West) 
East German 
Deliveries (288.0) (170.0) (482.0) 408.0 547,5 1,000.0 1,000.0 
West German 
Deliveries (288.0) (170.0) (482.0) 408.0 547.5 960.0 960.0 
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Eastern Germany. Retail Food Prices BE a) 
i 1938 | 1950 1951 1952 1955 | 1954 | 10955 
| Average Dec. Dec. Dec. Dec. | Dec. | Dec. 
Rationed Foods RM (DM East per unit) 
Rye Bread (kilo) = 0.40 ci ez I ad re 
Wheat Flour (kilo) — 0.48 = = “LS = _ 
Sugar (kilo) — 1212 112 112 1.12 1.12 1,12 
Eggs (each) — 0.15 0.15 0.15 0.15 0.15 0.15 
Mik (litre) — 0.32 0.32 0.32 0.32 0.32 0.32 
Butter (kilo) — 4.20 4.20 4.20 4.20 4.20 4.20 
Margarine (kilo) — 2.16 2.16 2.16 2.16 2.16 2.16 
Beef (kilo) — 2.10 2.10 2.10 2.10 2.10 2.10. 
Pork (kilo) — 2,78 2.78 2.78 2.78 2.78 2.78 
Unrationed Foods 
Rye Bread (kilo) 0.30 0.62 0.56 0.56 0.60 0.60 0.60 
Wheat Flour (kilo) 0.45 1.60 11522 1.32 132 1:32 1.32 
Sugar (kilo) 0.75 12.00 3.00 3.00 3.00 3.00 3.00 
Eggs (each) 0.10 0.70 0.70 0.55 0.45 0.45 0.45 
Milk (litre) 0.23 2.00 2.00 2.00 1.60 1,12 1.12 
Butter (kilo) 3.20 24.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 
Margarine (kilo) 1.95 14.00 12.50 8.00 6.00 4.00 4.00 
Beef (kilo) 1.80 16.00 10.20 8.20 6.60 6.60 6.60 
Pork (kilo) 2.10 17.00 12.80 12.80 11.20 11.20 11.20 
Eastern Germany. Cost of Consumption Basket 
| 1950 | 1951 1952 1953 | 1954 | 1955 1936 
| Sept. | Dec. Dec. Dec. | Dec. | Dec. June 
Low Income Group: (DM East per family per month) 
Foodstuffs, Beverages, Tobacco 13.23 82.96 88.55 85.39 83.74 83.27 80.62 
Rent, Heat, Light 39.78 39.72 39.66 39.54 39.53 39.53 39.53 
Clothing 24.30 31.45 32.51 37.07 35.29 34.12 30.68 
Miscellaneous 25.86 27.24 27.20 25.56 25.60 25.80 25.31 
Total 163.17 18137 187.97 187.56 18416 182.72 176.14 
Medium Income Group: 
Foodstuffs, Beverages, Tobacco 227.53 226.18 229.75 202.30 196.03 196.05 193.40 
Rent, Heat, Light 52.73 53.34 53.38 53.17 52.52 52.52 52.52 
Clothing 61.45 72.45 72.44 15:02 66.68 65.68 55.02 
Miscellaneous 69.03 68.45 68.16 65.20 64.19 64.21 63.46 
Total 410.74 42042 423.73 303.69 37949 378.46 364.40 
High Income Group: 
Foodstuffs, Beverages, Tobacco 242.05 236.74 239.42 214.49 206.12 206.14 203.49 
CONA Heat, Light 58.36 58.97 58.91 58.79 57.13 57.13 57.13 
Clothing 184.13 154.55 151.28 141.12 128.48 126.97 112.38 
Miscellaneous 122.84 | 139,07" 117.83 113.24 110.43 110.61 107.31 
Total 007,38 569.33. 567.44 527.64 502360 800.85, kana] 
Eastern Germany. Nominal and Real Wages 
(in comparison with Western Germany) 
4 er a È n 
i 1938 | 1950 | 1951 | 1952 | 1958 | 3954 | 1955 
Nominal Earnings | i 
I eri per week) RM. 38.00 51.10 62.10 64.20 70.00 77.70 31.00 
= ) | 100 154 167 173 188 209 218 
W. German Earnings — 100 95 93 89 86 89 94 95 
W. German Purchasing Po- 
wer = 100 100 78 83 80 SO 85 90 
Value of W. German Earnings 
= 100 95 a 72 68 7] 80 85 
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Eastern Germany. National Product TABLE 11 
1936 | 1950 | 1951 | 1952 | 1803 1954 i; 
By Economic Sectors: (000 mill. DM East) 
Industry n.a. 12.50 15.60 17.50 20.00 22.50 23.75 
Agriculture n.a. 2.50 3.00 2.80 2.70 3.00 3.60 
Building n.a. 1.00 1.00 1.20 1.90 2.20 2.40 
Transport, | 
Trade, n.a. 9.50 10.00 10.50 11.00 11.50 12.00 
Public Services \ 
Others na. 7.00 7.90 9.70 8.40 7.80 10.75 
Total n.a. 32.50 37.60 41.70 44.00 47.00 52.50 
By Income Groups: 
Employment n.a. 15.50 18.60 20.10 22.00 24.00 26.00 
Self-employment n.2. 5.00 5.30 5.60 6.00 6.30 6.50 
Pensions, etc. n.a. 3.50 3.70 3.90 4.10 4.30 4.50 
Public Enterprises n.a. 8.50 10.00 12.10 11.90 12.40 15.50 
Total na. 32.50 37.60 41.70 44.00 47.00 52.50 — 
By Economic Sectors: (% of Total Gross National Product) 
Industry n.a. 38.5 41.5 42.0 45.5 47.9 45.2 
Agriculture n.a. thet 8.0 6.7 6.1 6.4 6.9 
Building n.a. 3.1 2.9 2.9 4.3 4.7 4.6 
Transport, ) 
Trade, n.a 29.2 26.6 25.2 25.0 24.4 22.9 
Publie Services \ 
Others n.a. 21.5 21.0 23.2 19.1 16.6 20.4 
Total n.a. 100.0 100.0 100.0 100.0 109.0 100.0 
By Income Groups: 
Employment n.a. 47.7 49.5 48.2 50.0 51.0 49.0 
Self-employment n.a. 15.4 14.1 13.4 13.6 13.4 12.4 
Pensions, ete. VE 10.8 9.8 9.4 9.3 9.2 8.6 
Public Enterprises n.a. 26.1 26.6 29.0 27.1 26.4 29.5 
Total To 1000 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
Fastern Germany. National Product (Estimate) 
| 1936 | 1950 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | sae 
By Sources: (000 mill. RM of 1936) 
Industry 9.0 7.8 8.8 9.7 10.2 10.8 Li 
Agriculture 2.8 2.2 2.4 2.4 2.5 2.6 2.6 
Others 4.2 4.5 ALT. 4.7 4.7 4.8 4.9 
Net National Product 
at factor cost 16.0 14.5 15.9 16.8 17.4 18.2 18.8 
Taxes, subsidies 2.7 4.9 4.9 4.8 4.7 4.7 4.8 
Net National Product 
at market prices 18.7 19.4 20,8 21.6 22.1 22.9 23.6 
Depreciation 1.4 1.4 1.5 1.6 1.6 127 1.8 
Goods and Services available 20.1 20.8 22.3 23.2 2907 24.6 25.4 
Net Income from abroad —0.2 .2 0.1 0.1 0.2 0.2 ES 
Gross National Product 19:9 21.0 22,4 23.3 23.9 24.8 20 
Reparations, Uranium Mining, 
Oceupation Costs = 3.3 3.4 oo 3.1 2.6 2.2 
Gross National Product avai- 
lable 19.9 1727 19.0 20.0 20.8 DRD 2300 
By Uses: 
Gross Investment 3.1 10 2.3 3.1 3.2 3.3 3.5 
Government Services 4.0 5.1 5.5 5.8 6.0 4 6.8 
Private Consumption 12.8 10.7 11.2 ital 11.6 12.5 13.2 
Gross National Product availa- 
19.9 17.7 19.0 20.0 20.8 22.2 23.5 


ble 
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TABLE 12 | 
Eastern Germany. Investment 1950-1955 | 
(at current prices) | 
| 
| | y [ TS | 
| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 1954 | 1955 | 1951/55 | 
| 
(000 mill. DM East) | 
State Investment: | 
Heavy Industry 0.90 1.45 2.00 2.35 1.90 2.25 9.95 
Light Industry 0.20 0.20 0.25 0.35 0.45 0.40 1.65 
Total Industry 1.10 1.65 2.25 2.70 2.35 2.65 11.60 | 
Agriculture 0.15 0.20 0.30 0.55 0.55 0.60 2:20 | 
Transport and Trade 0.20 0.35 0.45 0.50 0.45 0.65 2.40 
Housing 0.15 0.25 0.40 0.75 0.75 0.80 2.95 
Others 0.45 0.45 0.60 0.50 0.55 0.45 2.55 
Total State Investment 2.05 2.90 4.00 5.00 4.65 5.15 21.70 
Private Investment 0.50 0.40 0.35 0.40 0.30 0.30 1.75 
Total Gross Investment 
(publie and private) 2.55 3.30 4.35 5.40 4.95 5.45 23.45 
| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | 1955 1951/55 
| i] 
(% of total gross investment) 
State Investment: 
Heavy Industry 35.3 43.9 46.0 43.5 38.4 41.3 42.4 | 
Light Industry 7.8 6.1 5.7 6.5 on 7.3 7.0 | 
| 
Total Industry 43.1 50.0 51.7 50.0 47.5 48.6 49.4 | 
Agriculture 5.9 6.1 6.9 10.2 ddl DI 9.4 
Transport and Trade 7.8 10.6 10.3 9.3 9.1 119 10.2 
Housing 5.9 7.6 9.2 13.8 15.1 14.7 12.6 | 
Others IS 13.6 13.8 9.3 11.1 8.2 10.9 | 
Total State Investment 80.4 87.9 91.9 92.6 93.9 94.5 92.5 
Private Investment 19.6 12.1 8.1 7.4 6.1 5.5 7.5 
Total Gross Investment 
(public and Private) 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


ON YUGOSLAVIA’S ECONOMIC TIES WITH THE SOVIET BLOC 


The Soviet Union and its East European satellites have concluded 
with Yugoslavia a complex set of new agreements on trade, investment 
financing and technical assistance. Started at the close of 1954 under the 
form of limited barter agreements, extended in 1955 and at the turn of 
1956 in various directions, the new economic relations are scheduled to 
grow, henceforth, at a rapid pace. A broad economic framework is thus 
being built for the new Yugoslav-Soviet bloc cooperation. Given the spe- 
cific position of Yugoslavia in regard to the two big constellations of pow- 
ers dominating our world, a particular interest may be attached to these 
developments. The present paper attempts to evaluate the economic signi- 
ficance of these developments (a) with respect to the Soviet bloc and (b) 
with regard to the prospects of Yugoslav-Western cooperation. 


The Early Postwar Period. 


The new Yugoslav-East European ties are not a mere repetition of 
the early postwar relations. Since the break with the Soviet bloc, i.e. since 
the middle of 1948, numerous factors have affected the nature and direc- 
tion of Yugoslavian development, its planning, and, hence, its foreign 
trade. Contrary to what is usually assumed, Yugoslavia’s trade with 
the Soviet Union did not register an increasing trend during the period 
1945 to mid 1948. In 1945, three quarters of the trade proper (i.e. exclud- 
ing specific agreements on investments, reparations, and the like) was 
carried with the Soviet bloc countries, the largest share being traded 
with the Soviet Union. As Yugoslav trade expanded, the relative share 
of the Soviet Union fell from close to 1/2 of the total imports in 1945 
to less than a quarter in 1947 and from over 70 per cent of the total 
exports in 1945 to some 17 per cent in 1947. The relative share of the East 
European countries (excluding Russia) oscillated, for its part, around 1/3 of 
Yugoslav exports and imports during the period 1946-1948 (Cf. Table 1). 
However, both the Soviet Union and the East European countries register- 
ed a very substantial increase over the prewar levels. Before the war, no 
economic relations existed between that country and Russia; as for the 
other East European countries, they accounted for some 18 per cent of 
the imports and around 15 per cent of the Yugoslav exports in 1938. 

During the postwar period under review, the Soviet bloc countries 
accounted, with respect to Yugoslav imports, for 100 per cent of the coal 
and coke, 85 per cent of the pig iron, 80 per cent of the fertilizers, 60 per 
cent of the oil and machinery, almost all of the steel tubes, and all railway 
rolling stock imports. For its part, the bloe absorbed out of the exports 
100 per cent of the iron ore, 97 per cent of the zine, 72 per cent of the 
copper, 72 per cent of the quicksilver, 62 per cent of the antimony, and 
close to 40 per cent of the lead. 
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The trade proper — accounting by 1947/48 to around one half of the 
total registered trade turnover — represented, however, only a limited 
part of the Yugoslav economic ties with the bloc countries. With respect 
to all the Hast European countries, Yugoslavia occupied a privileged po- 
sition. Russia was extending her credits under the forms of military loans, 
transfers of goods from Soviet war booty and an investment loan. Al- 
bania was tied to Yugoslavia as a satellite, and a broad cooperation was 
further envisaged between Yugoslavia and Bulgaria. Czechoslovakia and 
Hungary were, for their part, scheduled to furnish fully equipped plants 
and other capital equipment, under special provisions. 

Engaged, as early as 1947 in the first long-term plan of the area 
(1947-1951), Yugoslavia signed numerous agreements with the bloc coun- 
tries whose implementation had, however, hardly started by the time that 
the break arrived. With the Soviet Union, Yugoslavia had signed, on July 
25, 1947, a special agreement for five years foreseeing the delivery of a 
Soviet smelting works and rolling mill and other heavy equipment for a 
total value of 6.7 billion dinars (1), to be repaid over a period of seven 
years, from 1950 on, by Yugoslay exports of metals, tobacco, and food- 
stuffs. Following the break, the program was cancelled and the deliveries 
stopped. In 1949, the total Soviet credits outstanding represented between 
85-92 million dollars. Preliminary data computed on the basis of the first 
figure indicate that 85 per cent of this sum was accounted for by military 
goods, 7 per cent by transport equipment delivered from the Soviet war 
booty and 7 per cent by various short-term credits, mostly for the training 
of Yugoslav cadets in the Soviet Union (2). By the time of the break, the 
total deliveries of capital goods represented only 0.6 per cent of the total 
scheduled by the respective agreements (3). 

Flanked by a submissive Albania and a cooperative Bulgaria, Bel- 
grade envisioned itself as the center of a « Balkan Federation ». Two a- 
greements with Albania of July 1, 1946, and November 27. 1946, for 
« thirty years », led to a custom union between the two countries, the uni- 
fication of their planning, the formation of a series of joint companies 
and the establishment of a common parity for their currencies. By the 
time of the break, Yugoslavia lost a set of factories and installations trans- 
ferred from her territory to Albania, as well as some credits of between 
40 to 50 million dollars extended to her little protegé during nearly a 
three-vear period (4). à 


(1) I. e. $ 134 million at the then prevailing rate of 50 dinars per $ 1. 

(2) Cf.: MARSHAL Tiro: For Independence and Equality, Report to the Federal 
Assembly, April 7, 1950. Jug. Kniga. Belgrade, 1950, p. 73 ff. 

(3) White Book on Aggressive Activities by the Governments of the U.S.S.R., 
Poland, Czechoslovakia, Hungary, Rumania, Bulgaria, and Albania Toward Yugoslavia, 
MINISTRY OF FOREIGN AFFAIRS OF THE FEDERAL PEOPLE’S REPUBLIC OF YUGOSLAVIA, 
Belgrade, 1951, p. 480, annex No. 23. 

(4) The estimate on the Yugoslav credits is based on the assumptions that the 
credits extended in 1947 were partially repaid in 1948 and that the credits promised 
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Broad relations were envisaged with Bulgaria by the middle of 1947. 
Following the agreements signed at Bled (Yugoslavia) on August 1, 1947, 
Belgrade renounced her claim to the Bulgarian reparation payments sche- 
duled to amount to 25 million 1938 dollars, and the two countries decided 
to prepare the establishment of a custom union, to coordinate their curren- 
cies and to assist each other in electrification, mining, industry, transport 
and foreign trade. Supplementary agreements on mutual assistance and 
trade were signed in 1947, but they were all cancelled in 1948. 

Yugoslav-Hungarian relations were to be largely extended in 1948. 
An agreement of May, 1947, foresaw the sending of Hungarian equipment 
for the establishment of a Yugoslav aluminum industry to be repaid by 
exports of aluminum over a period of years. Another agreement of July 
26, 1947, foresaw the sending of Hungarian heavy electrical installations 
to be compensated by Yugoslav exports of iron ore, copper, and metals. 
By the time of the break, out of a total of 4.5 billion dinars worth of ca- 
pital goods to be sent by Hungary under the special agreements over the 
period of the plan (1947-1951), only 8 per cent (i.e. 360 million dinars 
worth of goods) had been sent (1). Moreover, Hungary stopped the deli- 
veries of reparations. Up to that time, Hungary had sent, in this account, 
commodities valued at a total of 13.6 million 1938 dollars (2). The repara- 
tions had been fixed at 50 million 1938 dollars. 

Special long-term agreements were signed with Czechoslovakia in Fe- 
bruary and in October, 1947. The Czechoslovaks were to build, notably, a 
factory for tractors and agricultural machinery. The total deliveries of 
capital equipment for the Yugoslav plan period were to amount to 7.5 
billion dinars, of which 10.5 only per cent were sent by May, 1949, when 
the implementation of the agreement was discontinued (3). 

Finally, the long-term agreement with Poland envisaged a total trade 
turnover of $ 220 million. An agreement of April 12, 1948, fixed the total 
for the rest of 1948 at 44 million, An agreement of January 16, 1949, fixed 
the trade for that year at $ 12 million but was discontinued by July of 
that year. 

Thus, by the time of the break, the investment program of Yugoslavia 
was thrown out of gear; some of the countries of the bloc were its deb- 
tors — e.g. Albania and Hungary — while, in turn, she was the debtor of 
the U.S.S.R. Half of its trade had now to be oriented toward new markets. 
From 1950 to the last part of 1954 the trade of Yugoslavia with the bloc 
was reduced to zero. 


in 1948 had not been paid out. For the data on the Yugoslav-Albanian relations, see: 
VLADIMIR DEDIJER: Tito. Simon & Schuster, New York, 1953, p. 301 ff. 


(1) I. e. $ 90 million credit of which $ 6.1 million were delivered. Cf.: White Book 
on Aggressive Activities, op. cit., p. 480. 


(2) «Gasdaságstikai Tâjékostaté» « Economic and Statistical Bulletin», II, 2 
(February, 1948), pp. 129-132. 


(3) I. e. $ 150 million eredit of which some $ 15.7 million were delivered. 
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The Readjustment 1950-1954. 


The task of finding new sources of supply and new outlets in its 
foreign trade resulted in an appreciable increase in Yugoslavia’s trade 
with the United States, United Kingdom, and Western Germany. (See 
Table 2). 


TABLE 202 Yugoslavia's Total Trade 1948 and 1953 


Percentages 
Yugoslav Imports Yugoslav Exports 
Countries 
1948 1953 1948 1953 
Non-orbit countries Y, of total 2 52.7 100.0 48.4 100.0 
of which: 
United States : : 7 ‘ 3.4 19.3 2.6 14.7 
United Kingdom . ; a : 4.6 6.8 6.2 14.1 
Western Germany : o 6 1.6 20.3 0.3 23.7 
Other ; : i È È 3 37.7 53.6 42.5 47.5 


Source: As in Table 1. 


These three countries covered, in 1953, 46.4 per cent of its imports and 
absorbed 52.5 per cent of its exports, thus « offsetting » the loss of the 
Eastern markets. By and large, the share of all other countries increased, 
as far as Yougoslav imports were concerned, but fluctuated only in nar- 
row margins, with respect to exports. Thus, these countries increased their 
share in Yugoslav imports from 37.7 per cent to 53.6 per cent and in 
Yugoslav exports only from 42.5 to 47.5 per cent: 

Throughout the period 1946-1954, Yugoslavia relied heavily on grants 
and aid from abroad. (See Table 3). During the period 1946-48 and espe- 
cially in 1946, UNRRA extended substantial grants. After 1949, Yugo- 
Slavia relied essentialiy on Western loans, short-term capital inflows, and 
on various grants in order to equilibrate its balance of payments. From 
1950 through 1953, large new UNRRA grants and U.S. loans again allow- 
ed the country to readjust itself, make ends meet and surmount a very 
difficult period marked by a protracted stagnation in its output and de- 
velopment. The realization of some of the objectives of the 1947-1951 
long-term plan was virtually extended to 1954 or 1955 and had finally to 
be abandoned. By the close of that period, the Yugoslav economy, which 
supported both the heavy burden of some previously planned investments 
and very high defense expenditures, had a total of foreign debts amount- 
ing to 293.7 million dollars (1). The latter sum, including the out- 


(1) This debt increased to around $ 400 million in 1955. 
According to an official statement, it was not the amount, but the structure of 
the debt which was causing the country substantial difficulties: « Short-term and me- 
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standing portion of indebtedness on account of nationalized foreign pro- 
perty valued at $ 45 million, was contracted over and above large grants 
from abroad, the major portion of which had come from the United States. 
According to the Congressional Record of May 24, 1955, between July, 
1945 and December 31, 1953 the U.S. grants to Yugoslavia amounted to 
over * 592.6 million, exclusive of $ 55 million extended via UNRRA. Dur 
ing the fiscal year 1954, U.S. assistance to Yugoslavia amounted to 
$ 75 million, while the aid for 1955 was planned at $ 65 million. In the 
words of an American observer on the spot: 


«This aid has saved this country several times from acute food shor- 
tages caused by drought. It has helped the Government develop some 
industrial bases with the hope of future improvement of the living 
standard. However, the purpose of American economie aid here was 
openly political and military from the start. It has been based on the. 
simple... principle that the Yugoslavs really want to be free of 
Soviet domination. It has not been intended to quell communism or 
bring Yugoslavia into the Western camp but to keep Yugoslavia out 
of the Eastern zone » (1), 


Before the break, Yugoslavia's share in the Soviet trade turnover Was 
by no means negligible. It can be estimated that this share passed, bet- 
ween 1946 and 1948, from some 2.5 per cent to some 5.5 per cent. After 
the break, the Soviet trade turnover continued, however, to expand ra- 
pidly so that the previous role of Yugoslavia appeared sharply dwarfed 
by these developments. Nevertheless Yugoslavia played a sienificant role 
with respect to certain needs of the orbit. It should notably be remem- 
bered that the Soviet break with Yugoslavia occurred at a time when the 
West had not yet started to formulate and apply the policy of the « em- 
bargo » in respect to the trade of « strategical » goods with the East. As 
this policy grew throughout 1949 to 1954, the loss of the « strategical » 
Yugoslav colored metals was undoubtedly strongly felt in the orbit. 


dium term payments represent the largest part of foreign debts. An unfavourable di- 
stribution of these payments represents a great burden for the Yugoslav economy and 
to a great extent hinders its full stabilization, for which there are possibilities owing 
to the very favourable trends in economie development, particularly during the last 
two years». Cf.: World Economic Situation: Implementation of Full Employment 
and Balance of Payments Policies. UNITED NATIONS: Economic and Social Council, 
E/2726/Add. 7, p. 83. 

(1) Jack RAYMOND, on Yugoslavia in Annual foreign review of «New York Times», 
January 23, 1956. 
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The Contrast Between the New and the Old. 


The mending of the political rift between Moscow and Belgrade and 
the « normalization » of the relations between the latter and the Soviet- 
blot countries, were followed toward the autumn of 1954 by the signing 
of a series of «barter » agreements. The total turnover represented by 
these agreements was small; one of these agreements, the Soviet-Yugoslav 
agreement, was for a total turnover of only $ 5 million. At the time, it was 
stated that during the negotiations Yugoslavia had declined the Soviet 
request for various metals of strategical importance and that for their 
part the Russians had refused to grant wheat to the Yugoslavs (1). 

By the turn of 1955, new and larger one-year trade agreements were 
concluded by Yugoslavia with all the countries of the bloc, reaching up to 
a total trade turnover of $ 108.5 million dollars for 1955. However, as in 
1954, the 1955 agreements avoided the concrete exploration and solution of 
all the economic problems resulting from the brutal severance of the East 
European ties with Yugoslavia, following the 1948 political break. Fi- 
nally, new negotiations conducted during the second half of 1955 and the 
turn of 1956, provided Yugoslav-Soviet bloc relations a far more com- 
prehensive framework than before. New long-term trade agreements — fo- 
reseeing now for 1956 a total trade turnover of over $ 150 million — were 
further completed by a series of agreements concerning the liquidation of 
the previous mutual economic claims resulting from the break, and by 
agreements concerning various types of credits and investments. 

Among the new trade agreements with the bloc, the most important 
is the Yugoslav-Soviet trade agreement providing for a yearly turnover 
of # 70 million throughout the period 1956-1960. The long-term trade, 
however, represents a minimum which could be rapidly expanded (2). 

By order of decreasing importance, other trade agreements were con- 
cluded with Czechoslovakia, Poland, China, Rumania, Bulgaria, and Al- 
bania. The liquidation of the mutual claims was carried out quite smoo- 
thly, except in the case of Hungary. However, the last (political) obstacles 
preventing an understanding with this latter country have now been re- 
moved. | 

As compensation for the damages caused by the breaking of the past 
agreements, the Soviet Union cancelled the outstanding Yugoslav debt of 


(1) Cf.: Jack RAYMOND in «New York Times», October 25, 1954. The same 
dispatch noted the arrival in Belgrade of a mission directed by Mr. HaroLD E. STASSEN, 
then chief of the Foreign Operation Administration. Mr. STASSEN was the first Ame- 
rican of top cabinet rank to visit Yugoslavia. 

(2) According to Mr. VUKINANOVIC-TEMPO, who led the Yugoslav economic dele- 
gation to Moscow, the list of goods to be traded between the two countries «is such 
that it makes possibile that later on, in coming years, the volume of the two eoun- 
tries’ foreign trade can be expanded ». « Borba», September 3, 1955. 
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$ 92 million. The concrete solutions adopted in each of the other cases were 
not expressly specified (1). 

The Yugoslavs obtained, on the other hand, three types of credits 
under rather exceptional conditions: 1) for foreign currency reserves; 
2) for the supply of raw materials and other goods; 3) for the financing 
of investments. The Soviet Union extended the first type of credit for a 
total of $ 30 million in gold or convertible foreign currency, at 2 per cent 
per annum. The second type of credit was extended by the Soviet Union 
and Czechoslovakia. The former granted a credit of $ 54 million for three 
years ($18 million per year) repayable in 10 years starting in January 1, 
1958, also at 2 per cent, for the purchase from the Soviet Union of coking 
coal and cotton. Czechoslovakia granted a credit of $ 25 million on the 
same conditions, for the purchase of «industrial products and of articles 
of broad consumption ». The third type of credit was extended again by 
the Soviet Union and Czechoslovakia. The former granted credits to an 
estimated amount of $110 million, again for 10 years at 2 per cent per 
annum, for the building of a nitrogen fertilizer plant, a superphosphate 
factory, a thermo-electric power station, and for the expansion and recon- 
struction of three mines, with Soviet plans, equipment, and material (2). 
The Czechoslovaks granted a $ 50 million credit for unspecified « invest- 
ment equipment ». Poland, for its part, expressed « readiness to supply 
Yugoslavia with industrial equipment for food processing factories, rail- 
ways and mines, on credits to be repaid in yearly installments at 2 per 
cent interest (3). Finally, miscellaneous agreements provide for various 
economic or «technical assistance » of a broad type. Among the first type 
of agreements we might note the arrangements providing for a fuller uti- 
lization of the Yugoslav port of Rijeka (Fiume) — the competitor of Trie- 
ste — by Czechoslovakia and Hungary, arrangements concerning Danube 
navigation and the like. Among the «technical assistance » agreements, 
the most outstanding one concerns the delivery on credit by the Soviet 
Union of a reactor, a cyclotron, the equipment and material needed for 
Yugoslav experiments in nuclear energy. 

If we establish a chart of the structure of export and import flows 
discussed above, we can note some interesting differences as compared to 
the 1945-48 pattern. (See Table 4). Yugoslavia is again essentially a sup- 


(1) The Yugoslav or the satellite press state only that the agreements « settling 
the outstanding questions originating from previous periods were signed ». E. g.: for 
the Yugoslav-Czech agreement, « Borba », February 12, 1956; for the Yugoslay-Polish, 
BUREAU D'INFORMATIONS POLONAISES, « Bulletin », No. 346, Paris, November 19, 1955 ; 
for the Yugoslay-Rumanian agreement, « Borba », December 31, 1955; for the Yu- 
goslav-Bulgarian agreement, « Borba », February 12, 1956. 

(2) For details, Cf.: « Borba», January 14, 1956. 

(3) Polish Facts and Figures, PRESS OFFICE OF THE PoLisH EmBAssY in London, 
No. 481, November 26, 1955. 


The credit is estimated at $ 20 million in U. S. Cf. « The Times» April 28, 1956. 
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plier of non-ferrous ores and metals — somewhat more metals than ores — 
hemp, wood, tobacco, and given foodstuffs. However, she is also to export 
now new products such as cement, footwear and some chemicals. The role 
of her exports of machines and manufactured wares remains extremely 
limited and concerns essentially Bulgaria and Albania, whose total trade 
turnover with Yugoslavia is small (nine million with the former and 1.5 
million with the latter). On the side of imports, Yugoslavia looks again 
for the import from the Soviet Union and from the industrial countries 
of her orbit of fully equipped plants, machinery and chemical products. 
It expects to import furthermore coking coal, oil, and cotton, for which 
she had to pay previously in hard currencies. On the side of imports and 
of investment goods, a big difference exists with the past: during the pre- 
vious period, Yugoslavia wanted to import smelting works and rolling 
mills; now her attention has turned to fertilizer plants. As stated by Vuki- 
nanovie-Tem po : 


«The nature of those investments, that is the fact that they are 
intended for the production of artificial fertilizers, is such that it 
is also harmonized with the future line of our investment policy and 
the present aims of the development of our economy. Now we are 
concentrating on the development of agriculture, on the moderni- 
zation of agricultural production and the increase of its volume » (1). 


The shift in the import structure clearly underlines the sharply 
changed direction of development of present Yugoslavia as compared to 
the 1947 objectives. 


Concluding Remarks. 


The new agreements thus create a large framework for Yugoslav 
cooperation with the bloc. The present situation is, however, not compa- 
rable, in many respects, with that which existed before the break. The 
three neighboring countries to which Yugoslavia was previously closely 
tied — Albania, Bulgaria, and Hungary — now conduct only insignificant 
economic relations with her. The emphasis in Yugoslavian economic de- 
velopment has shifted from heavy industry to agriculture, while the 
neighboring countries continue to emphasize the former. The dependence 
of Yugoslavia on imports and aid from the West remains strong. While 
it is often asserted that Yugoslavia « could straighten out its deficit in 
two years » it continues to rely heavily for 1956 on American aid of wheat, 
cotton, and other supplies (2). . 

Yugoslavia is now in an «equilibrium » position between the two 
world camps. It is an uncomfortable position politically, but a convenient 


(1) « Borba », September 3, 1955. 
(2) Cf.: « Vjesnik », January 28, 1956. 
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one economically. Traditionally, all the East European countries have 
sought to place themselves in « equilibrium » positions in periods of inter- 
national crisis. From this point of view, Yugoslavia obeys the logic of the 
situation. The interest of the West in maintaining Yugoslavia outside the 
bloc remains strong, even though the former is far closer to the latter than 
at any time since 1948. Belgrade continues to be furthermore an element 
of interest for the West, not only in respect to the East European satel- 
lites — for which it still sets a disturbing example — but also in relation to 
the other East European countries, namely, Greece and Turkey, whose 
tendencies are so often antagonistic. The Soviet Union has, for its part, an 
obvious interest in regaining in Belgrade the terrain lost by the whims of 
Stalin. The « consolidation » of these ties is now, more than ever, possi- 
ble, given the new Soviet line. In order to break the present «equilibrium» 
will the Soviet Union offer to Belgrade the direction of a Balkan fede- 
ration including Albania and Bulgaria? It is not at all impossible, even 
though this does not seem probable in the near future. 


NICOLAS SPULBER 


Bloomington, Indiana University, May 1956. 
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Attt del Convegno Nazionale sulla Stabilizzazione dei Prezzi in Agricoltura nel 
Quadro dell'Economia Generale del Paese (Cremona: Camera di Commercio 
Industria e Agricoltura, 1955, pp. 200500) 


La politica di sostegno dei prezzi agricoli è, senza dubbio, all’ordine del giorno 
nei principali paesi del mondo capitalista. Studi, discussioni, conferenze, leggi si 
susseguono senza sosta con risultati non sempre chiaramente apprezzabili. 

In questo campo, le politiche economiche più vivaci e, nell’insieme, più degne 
d'esame sono quelle statunitensi e britanniche: la prima legata — fino a poco 
tempo fa — in modo rigido al cosiddetto sistema delle parità fisse, la seconda 
proclive al sistema delle parità flessibili. Entrambe, per altro, hanno rivelato che 
ogni efficace sostegno dei prezzi agricoli porta alla sovraproduzione agricola e 
provoca sfasamenti negli investimenti interni e nelle relazioni economiche inter- 
nazionali, ossia effetti tali da far rimpiangere, spesso, dal punto di vista generale, 
ogni intervento di questo tipo. 

In Italia le esigenze, più sociali che economiche, di delicati settori agricoli, 
stanno orientando la politica economica agraria verso il cosiddetto sostegno dei 
prezzi di alcuni prodotti agricoli. Il Convegno di Cremona, in cui tali questioni 
sono state ampiamente discusse, ha chiamato a raccolta più che altro i fautori di 
questa politica. 

Gli Atti del Convegno sono, per altro, quanto mai interessanti. La più im- 
portante sezione del volume è costituita dalla obiettiva relazione del Prof. De- 
maria. Egli considera, nelle prime tre parti, le varie categorie di variabilità in 
agricoltura e 1 modi per combatterle, e fa un’analisi accurata delle esperienze stra- 
niere a riguardo dei meccanismi stabilizzatori dei prezzi e dei redditi agricoli. 

La parte quarta della relazione è dedicata alla « teoria dei prezzi di supporto 
in agricoltura »: è, questa, la parte più penetrante e di contenuto essenzialmente 
speculativo. L’ultima parte esamina alcune « proposte per la stabilizzazione dei 
prezzi e dei redditi in agricoltura »: il Demaria sostiene la opportunità di « pre- 
determinare con assoluta precisione il prezzo di certi prodotti agricoli fonda- 
mentali >»: egli ammette, nella sostanza, la politica dei prezzi di supporto epperò 
vorrebbe che fosse attuata in modo elastico, per evitare alcuni dei maggiori incon- 
venienti che ad essa comunemente si addebitano. 

Ricca è l’appendice statistica curata dalla Camera di Commercio di Cremona. 

L’ultima sezione degli Atti riporta integralmente il resoconto delle discus- 
sioni del Convegno, che si è chiuso con una mozione, votata all'unanimità, che 
invita il Governo a provvedere alla nomina di un Comitato di Studio «con il 
compito di affiancare i pubblici poteri nella formulazione di un programma con- 
creto per l’auspicata soluzione del problema ». 
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INTERNATIONAL BANK For RECONSTRUCTION AND DEVELOPMENT: 


The Economic Development of Nigeria (Baltimore: The Johns Hopkins 
Press, 1955, pp. XXII + 686, $ 7.50). 
The Economic Development of Malaya (Baltimore: The Johns Hopkins 
Press, 1955, pp. XIX + 707, $ 7.50). 


The Economic Development of Syria (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 
1955, pp. XVIII + 486, $ 7.50). 


Altri tre volumi si sono aggiunti nel breve volgere di un anno alla collana 
dei rapporti redatti dalle missioni speciali organizzate dalla Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e lo Sviluppo in espletamento dei suoi compiti di assistenza 
tecnica ai paesi membri. 

Come è ormai consuetudine, i risultati degli studi degli economisti e degli 
esperti componenti le missioni forniscono un quadro completo delle economie dei 
paesi visitati, con riferimento sia alla situazione generale che a quella dei singoli 
settori. E ancora una volta tali studi costituiscono per quei paesi la più aggiornata 
e, il più delle volte, l’unica fonte attendibile di informazioni e di dati statistici. 

E” noto che compito ultimo delle missioni è quello di redigere dei piani di 
sviluppo delle economie studiate e di formulare raccomandazioni e proposte per 
la loro pratica attuazione e, in particolare, per il loro finanziamento. Piani, rac- 
comandazioni e proposte costituiscono un’altra parte importante dei rapporti che 
però, come è esplicitamente dichiarato, non esprimono l'opinione della Banca, ma 
solo ed esclusivamente quella di coloro che li hanno redatti. 

I Governi che questa volta hanno richiesto ufficialmente l’invio delle mis- 
sioni sono quelli della Nigeria, della Federazione Malese e della Colonia di Singa- 
pore, della Siria. 


Promettenti le conclusioni cui è pervenuta la missione che ha redatto il rap- 
porto sul programma di sviluppo per la Nigeria: mentre è improbabile che per 
Yimmediato futuro il ritmo dello sviluppo possa divenire molto più rapido di 
quello degli ultimi anni, le prospettive per l’espansione economica a lungo andare 
sono buone. 

La Nigeria dispone fortunatamente di due elementi fondamentali per la rea- 
lizzazione di un piano di sviluppo: mano d’opera e fondi di finanziamento. Questi 
ultimi, costituiti da saldi in sterline accumulati durante la guerra e nel periodo 
post-bellico, ascendevano agli inizi del 1953 ad oltre 150 milioni di sterline, senza 
tener conto di 55 milioni di sterline rappresentanti la quota della Nigeria nelle 
holdings del West African Curreney Board. 

Durante gli ultimi 15 anni notevoli sono state le trasformazioni attuate sia 
nel campo economico che in quello sociale e politico, ma esse rappresentano solo 
un punto di partenza. Le necessità immediate si concretano in un adeguato corpo 
di addestrati tecnici ed amministratori, di capaci lavoratori qualificati e, soprat- 
tutto, in una preliminare sufficiente espansione dei servizi pubblici. E’ in questa 
direzione che vanno effettuati per ora gli sforzi maggiori. Si tratta, in altri ter- 
mini, di impostare la capacità produttiva del paese, gettando così le basi per un 
più rapido sviluppo negli anni successivi. 

Il piano che la missione ritiene possa essere attuato con successo comporta 
un progressivo aumento delle spese governative da 70 milioni di sterline nel 
1955-56 a 97 milioni di sterline nel 1959-60 (in confronto a 51 milioni di sterline 
nel 1952-53), con una spesa complessiva, per i cinque anni, di circa 415 milioni di 
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sterline. La gradualità dell’aumento e le riserve disponibili rendono improbabile 
una grave tensione di carattere finanziario. Fin da ora, però, si devono creare i 
presupposti per una notevole espansione delle entrate, onde evitare che, alla fine 
del quinquennio, esse risultino insufficienti per il livello che l’attività governativa 
avrà raggiunto in virtù del piano e possano diventare un elemento limitatore del 
ritmo che lo sviluppo dovrebbe assumere a partire dal 1960. 


L’economia della Malesia ha raggiunto, fra quelle dei paesi asiatici, uno 
stadio relativamente avanzato; e non solo per quanto riguarda il livello del reddito 
per persona, asceso nel 1953 a 250 dollari, ma anche, e in particolare, per quanto 
riguarda i lineamenti fondamentali della sua struttura. L’economia malese è in- 
tatti più diversificata e più complessa di quelle che caratterizzano la maggior 
parte dei paesi sottosviluppati: in essa le attività secondarie e terziarie parteci- 
pano alla formazione di quasi la metà del reddito nazionale ed hanno possibilità 
di espandersi al pari della produzione primaria. 

Le prospettive di un ulteriore sviluppo economico sono favorevoli sia per la 
Federazione Malese che per la Colonia di Singapore, anche se la missione della 
Banca Mondiale ha rilevato che i tassi di investimento e di risparmio non sem- 
brano particolarmente elevati in relazione al reddito nazionale e sono molto pro- 
babilmente insufficienti per mantenere in futuro il ritmo d’aumento della produ- 
zione reale raggiunto nel periodo 1949-53. 

Più difficile è invece prevedere se l'espansione sarà sufficiente a fornire pos- 
sibilità di occupazione e a garantire un migliorato tenore di vita per la crescente 
popolazione. Fra il 1947 ed il 1953, il tasso annuo di natalità ha oscillato tra il 42 
ed il 44°/o nella Federazione Malese e tra il 46 ed il 49%w nella Colonia di Sin- 
gapore; nello stesso periodo il tasso annuo di mortalità è sceso nelle due regioni 
rispettivamente dal 19 al 12°/o e dal 13 al 10°/o. L’elevato tasso d’aumento della 
popolazione, attualmente uno dei maggiori del mondo, costituisce indubbiamente 
l’elemento cruciale per un futuro miglioramento del tenore di vita nei due paesi. 

Il maggior contributo all'ulteriore sviluppo economico dovrà continuare a 
provenire, secondo le previsioni della missione, dal settore privato. In considera- 
zione di ciò i programmi di spesa da essa proposti non differiscono notevolmente, 
sia in ammontare che in struttura, dai modelli dell investimento pubblico degli ul- 
timi anni. 


Anche l’economia della Siria ha subito, nell’ultimo ventennio, un rapido e re- 
lativamente notevole sviluppo. La disponibilità di terra e la scarsitá di generi ali- 
mentari conseguente alla guerra hanno favorito aumento della produzione agri- 
cola: la superficie coltivata è salita da 1,75 milioni di ettari nel 1938 a 3,65 mi- 
lioni di ettari nel 1953; e all'impulso iniziale dato dalle scarsità del periodo bel- 
lico va attribuito anche il recente aumento della produzione manifatturiera. L’e- 
spansione dell'agricoltura e dell’industria ha a sua volta avuto ripercussioni stimo- 
latrici sull’attività dei settori del commercio, dei trasporti e specialmente delle co- 
struzioni. Nel complesso, benchè dati statistici scarsamente attendibili e frammen- 
tari rendano i calcoli ed i confronti assai ardui, sembra potersi affermare che, ri- 
spetto agli anni prebellici, il reddito nazionale della Siria è quasi raddoppiato in 
termini reali. 

Fino ad ora, il processo di sviluppo del paese è stato quasi interamente ali- 
mentato dall’iniziativa privata; è però improbabile che essa possa farlo ancora in 
futuro, specie per quanto concerne l’attuazione di programmi su vasta scala che, 
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come quelli di irrigazione e di elettrificazione, sono necessari per un completo 
sfruttamento del potenziale economico del paese. Nonostante i recenti progressi, 
il reddito nazionale per persona si aggira soltanto intorno ai 123 dollari, e non va 
dimenticato che, per la forte sperequazione nei redditi, gran parte della popola- 
zione fruisce di una cifra notevolmente inferiore alla media. E’ indubbio quindi 
che l’espansione dell’economia siriana ha ormai raggiunto uno stadio in cui il Go- 
verno deve assumere un ruolo decisamente più importante quale elemento propul- 
sore. 

In vista di cid, la missione della Banca Mondiale ha elaborato un piano quin- 
quennale che prevede una spesa pubblica complessiva di oltre 530 milioni di dol- 
lari. Se le difficolta finanziarie ed amministrative potranno essere sormontate 
— e fra l’altro la missione raceomanda un immediato miglioramento dei servizi 
statistici e di informazione che consenta una azione più consapevole e documen- 
tata — la realizzazione del programma di sviluppo proposto dovrebbe gettare le 
basi per un nuovo successivo periodo di espansione economica. 


VITTORIO SIROTTI 


a 


INTERNATIONAL ECONOMIC ASSOCIATION, International Economic Papers, No. 
(New York: Maemillan Co., 1955, pp. 199, 15s o $ 3.50). 


Questo fascicolo dei Papers è dedicato in maggior parte ad alcuni dei più 
noti economisti italiani. E si può essere davvero grati all’International Economic 
Association per l’idea, siccome per la scelta degli autori e degli scritti tradotti. 
Sono così messi a disposizione del pubblico « English speaking » anche seritti che 
la letteratura mondiale ha, purtroppo, fino ad oggi spesso ignorato. 

Le « reminiscenze » — rapide reminiscenze — di Einaudi riguardanti i contri- 
buti economici italiani nel cinquantennio 1896-1946, servono a dare un quadro 
introduttivo d’indubbio interesse. Ma sono gli seritti di Pantaleoni, di Jannaccone, 
di Barone, più di quello di Pareto — già noto al pubblico internazionale — che 
susciteranno le maggiori attenzioni, poichè contengono teorie o considerazioni 
critiche che hanno preceduto di decenni alcune moderne elaborazioni anglo-sassoni. 

Lo seritto del Pantaleoni (Some Phenomena of Economic Dynamics) è, certa- 
mente, una delle più fini analisi delle cause della dinamica economica: è un lavoro 
che s’attiene ai canoni della teoria dell’equilibrio economico e considera alcuni 
interessanti casi particolari. 

Lo studio sul dumping dello Jannaccone attesta la posizione d’avanguardia 
dell’economista italiano nella trattazione di sì complesso problema. Occorre per 
altro ricordare, ai lettori stranieri in particolare, che lo Jannaccone fu stimolato 
da un altro nostro economista, il Cabiati, che sull’argomento sostenne tesi piuttosto 
avanzate e, sul piano teorico, anch’esse veramente originali. 

Di Barone viene ripresentato il famoso studio sui costi connessi nell’economia 
dei trasporti: e la trattazione è di grande interesse, anche dopo le più vaste 
ricerche del Clark e di altri economisti contemporanei. 

Gli scritti successivi sono dovuti ad Hammarskjóld (The Swedish Discus- 
ston on the Aims of Monetary Policy), a Kragh (The Meaning and Use of 
Liquidity Curves in Keynesian Interest Theory), a Rothschild (The Effects of 
Devaluation on the Terms of Trade), a Tinbergen e Schouten (National Income 
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as a Means of Currency Analysis) e a Theil (Who Forecast Best?). Si tratta di 
una serie di lavori di varia indole e tutti ugualmente interessanti. L'articolo di 
Hammarskjéld è un utile complemento di quello di Heckscher, su David Davidson, 
pubblicato nel No. 2 dei Papers. Lo studio di Kragh riprende, tentando oppor- 
tune generalizzazioni, la teoria della preferenza per la liquidita, mentre quello di 
Rotschild analizza, seguendo la teoria della concorrenza imperfetta, uno dei più 
delicati problemi della politica economica internazionale. L’articolo di Tinbergen e 
Schouten concerne i tentativi piu recenti per includere le transazioni finanziarie 
nei sistemi di contabilità sociale. L’ultimo articolo, dovuto al Theil, è una breve 
ma acuta analisi dei mezzi di previsione economica adottati in alcuni paesi 
europei (Regno Unito, Olanda, Svezia, Norvegia, Danimarca), specie per finalità 
macroeconomiche. 

Anche questo volume dei Papers è degno di lode. Che l’opera «in filling the 


gap >, egregiamente svolta dalla International Economie Association, continui con 
suecesso ed a lungo! 


d, 


ROBERTSON D. H., Saggi di teoria monetaria (Firenze: « La Nuova Italia » Edi- 
trice, 1956, pp. XVI + 256, L. 1500). 


Questa raccolta di saggi rivela, forse più degli altri seritti del Robertson, la 
caustica vena del brillante economista inglese. Egli è, senza dubbio, uno dei rari 
economisti eontemporanei che hanno gran cura di illuminare, nello scrivere, i più 
complessi processi teorici, al fine di discernere, in essi, quanto vi sia di sostan- 
zialmente buono e quanto sia inutile orpello. Ciò spiega l’interesse con cui sono 
stati accolti, ovunque, anche questi « Saggi ». 

Il contenuto del volume è estremamente vario, ma il peso maggiore è stato 
dato alle disquisizioni di carattere monetario. Il primo saggio — di gran lunga 
più ampio e, forse, più importante dei successivi — è dedicato a Keynes e il 
saggio Winteresse. Non è certo solo una diatriba sul keynesianesimo, poichè serve, 
fondamentalmente, — si vedano in specie i paragrafi 3 e 4 — a richiamare e sot- 
tolineare, con appunti dottrinari ben centrati, le limitazioni implicite in alcune 
elaborazioni moderne — o quasi moderne. 

A latere di questo saggio ben stanno quelli sul Ciclo industriale e il tasso di 
interesse « naturale » e su Risparmio e tesoreggiamento: viene così ben definita 
l'impostazione critica generale riguardante il saggio d’interesse — i cui accenni 
il lettore italiano già conobbe attraverso uno seritto tradotto nel 1950 per la Ri- 
vista « Il Politico ». 

Di minore importanza è il saggio su aleune Teorie intorno alla politica ban- 
carta: nonostante i tempi mutati, nonostante le cosiddette novità, l'ispirazione che 
potrebbe trarsi dall’aureo libretto del De Viti su «la funzione della banca » può 
sembrare, a questo riguardo, anche più vasta e sostanziale. Di gran lunga migliore 
è, per altro, la Rassegna della controversia monetaria moderna : ove, vedi para- 
grafo 8 e segg., si ponguno in dovuto rilievo quelli che potrebbero essere gli effetti 
negativi — dal punto di vista prettamente economico — delle forzate politiche 
di massima oecupazione. 

Le due Note sul commercio internazionale ed il saggio su 77 futuro del com- 
mercio internazionale hanno un fondo essenzialmente polemico e critico, epperò 
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sottolineano, con notevole chiarezza, i punti delicati della politica commerciale 
internazionale, e specialmente quella d’ispirazione britannica. 

Gli altri saggi, anch’essi interessanti, rivelano tutti l’acume dell’A. e riguar- 
dano le teorie del ciclo economico, della domanda effettiva e del moltiplicatore, 
dell'intervento statale (a cui è dedicato un piacevole scritto, affatto inusitato nello 
stile — che ricorda quello del nostro Ricci —, e intitolato, scherzosamente, Il ser- 
pente e il verme). 

I saggi sono stati egregiamente tradotti da Federico Caffè. La lettura di essi 
sarà giovevole, di certo, ai teorici puri ed a tutti coloro che si volgono alla scienza 
economica per trarne consigli utilizzabili anche a fini politici. 
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rilevazioni viene tratto argomento per l’esposizione di principi di organizzazione 
aziendale e per lo studio approfondito e originale di aspetti dell’economia di 
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Sono passati tre anni da quando il Piano Schuman ha iniziato la sua attività e da 
allora si è accumulata sufficiente esperienza per poter trarre delle conclusioni circa 
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La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: I - I presenti problemi agricoli; 
II - Tentativi per la soluzione dei problemi agricoli; III - Controllo delle ecce- 
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vendite dell’industria tessile olandese >», « Aspetti dell’emigrazione ». 


Een Vekenning der Economische Teokomst-Mogelijkheden van Nederland 1950-1970 
(Un esame delle future possibilità economiche dell’Olanda 1950-1970) (’s-Gra- 
venhage: Centraal Planbureau, 1955, pp. 144, s.i.p.). 


x 


La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: Premessa; I. Gli scopi della 
ricerca; II. Risultati dell’economia nazionale nel complesso - Riassunto per ca- 
tegorie commerciali; III. Le possibilità di vendita e la struttura della produzione; 
IV. Opportunità di lavoro e investimento; V. L'equilibrio economico; VI. Consi- 
derazioni conclusive. 


Central Planning Bureau, Central Economic Plan - 1955 (The Hague: Central Plan- 
ning Bureau 1955, pp. 98, s.i.p.). 
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La pubblicazione comprende i seguenti argomenti: Revisione del Piano Economico 
Centrale 1954; Fattori determinanti lo sviluppo economico nel 1955; Lo sviluppo 
industriale, 1954 e 1955; Il mercato del lavoro. Vengono inoltre fornite nuove 
informazioni sui metodi di previsione usati in Olanda. 


Centre National de la Recherche Scientifique, Cahiers du Séminaire d’Econométrie 
publiés sous la direction de René Roy - N° 3 - Les modèles économétriques (Paris: 
C.N.R.S., 1955, pp. 148, s.i.p.). 


La pubblicazione comprende studi di Autori diversi e, precisamente: Introduzione 
allo studio dei modelli econometrici (P. Maillet); Modelli statici per uso della 
politica economica (J. Tinbergen); L’analisi dei flussi fisici tra settori (P. Mail- 
let); Alcuni aspetti di un trattato di econometria (E. Malinvaud); Possibilità e 
limiti dei sistemi a catena causale (H. Wold); Moneta e liquidità nei modelli ma- 
croeconomici e microeconomici (J. Marschak); La scelta degli impianti (R. Janin). 


CHABERT A., Les salaires dans l’industrie frangaise (La métallurgie) (Paris: Librairie 
Arman Colin, 1955, pp. 254, s.i.p.). 


Il volume è il risultato di una inchiesta intesa a mettere in luce il legame tra il 
livello dei salari pagati e l’attività economica di una data industria. E” diviso in 
tre parti: I. Considerazioni di insieme su una ricerca della struttura dei salari 
nell’industria francese; II. Studio particolare di una struttura salariale: la me- 
tallurgia nelle sue varie branche; III. « Dinamica » delle strutture salariali (sullo 
stesso esempio della metallurgia francese). 


Cote G. D. H., The Second international 1889-1914. Part I-II. Being Volume III of a 
History of Socialist Thought (London: MacMillan e Co. Ltd., 1956, 2 voll., pp. 
xvii, vii, 1042, 70/ -compless.). 


Questa terza parte della Storia del Pensiero Socialista del Cole abbraccia il periodo 
che va dalla formazione della Seconda Internazionale nel 1899 alla sua rottura nel 
1914. Oltre alla storia dell’Internazionale e dei grandi dibattiti nei suoi Congressi 
molta attenzione è rivolta al sorgere dei movimenti socialisti nei diversi paesi. 
Oggetto d’esame sono pure i dibattiti tra i Marmisti ortodossi e i Revisionisti, la 
Rivoluzione russa del 1905, le lotte tra Bolscevichi, Menscevichi e Rivoluzionari 
Sociali in Russia, il sorgere del Sindacalismo, la nascita e il declino del Socialismo 
negli Stati Uniti, lo sviluppo di varie forme di socialismo nell’ America Latina, nel- 
WEstremo Oriente e in Australasia. 


Commission Economique pour l’Europe, L’Etat actuel et les perspectives dedéveloppe- 
ment de l’économie turque. (Mémorandum présenté par le membre ture du Groupe 
d’experts pour le développement de l’Europe du Sud) (a ciclostile) (New York: 
Nations Unies, 1956, pp. 47, s.i.p.). 


Lo stato attuale dell’economia turca e tracciato attraverso l’esame delle tendenze 
demografiche, del livello della produzione, del commercio estero e della bilancia 
dei pagamenti, del reddito nazionale, della politica di sviluppo economico. Lo 
studio è corredato da 32 tabelle statistiche. 


Conseil de l’Europe - Assemblée Consultative, Les Relations entre l’Est et l’Quest - 
Une Politique commune pour l’Europe (Strasbourg: Conseil de l’Europe, 1956, 
p. 252, 8.1.p.). 


L’Assemblea Consultiva del Consiglio d’Europa si sforza di creare una volonta 
politica europea comune nei confronti dell’Est, mediante dibattiti di politica ge- 
nerale. I risultati dei suoi dibattiti sono riassunti in una risoluzione che fissa le 
direttrici di una politica estera comune a tutti i paesi membri. Il presente volu- 
me contiene, nella prima parte, le due risoluzioni adottate dal Comitato dei Mini- 
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stri e dall’ Assemblea Consultiva; nella seconda parte sono raccolti i documenti di 
seduta; nella terza parte figura per esteso il rendiconto dei dibattiti delle due 


sessioni di luglio e ottobre 1955; infine, è riportato il quadro delle votazioni 
dell’ Assemblea sulla risoluzione proposta. 


CREAMER DANIEL (with the assistance of Mrtin Bernstein), Personal Income during 


Business Cycles (A Study by the National Bureau of Economie Research, N. Y.). 
(Princeton: Princeton University Press, 1956, pp. xiii, 166, $ 4.00). 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli 


DE GREEF GEORGES, Lokeren - Emploi et chômage dans une ville de Flandre (Intro- 


duction par Max Gottschalk) (Bruxelles: Institut de Sociologie Solvay, 1955, pp. 
XI, 116, 130 fr. Belg.). 


Il voiume fa parte di una serie di studi sulla disoccupazione belga. Ritenendo il 
problema non sufficientemente curato, l’Istituto di Sociologia Solvay intraprese, 
seguendo metodi applicati negli Stati Uniti, una prima inchiesta sulla disoc- 
cupazione nella regione di Dour. (Morsa J., Dour - Un esperimento di assorbi- 
mento della disoccupazione). I risultati della ricerca ispirarono importanti provve- 
dimenti governativi. Questa seconda inchiesta ha scelto come campo d’azione 
la città fiamminga di Lokeren, nell’intento di perfezionare i risultati già ottenuti 
e di provocare, sulla base di risultati positivi, nuove azioni delle autorità re- 
sponsabili nei confronti dell’intero paese. La serie sarà completata da uno studio 
sulla disoccupazione della zona di Bruxelles, 


DENTI R., Dizionario tecnico italiano-inglese e inglese-italiano (Milano: Ulrico Hoepli 


editore, 3° ed. 1955, pp. 1173, Lire 4.000). 


La terza edizione in breve giro di anni raggiunta da questo lavoro conferma il 
meritato successo editoriale. Tutte le fondamentali voci d’ogni ramo di scienza, 
dall’ Aeromodellismo alle Vernici, sono state dal Denti registrate e tradotte con 
grande precisione: e ciò, malgrado le difficoltà che ovviamente presentava la 
traslazione di un gran numero di parole finora inedite in versione. Un’accurata 
scelta di termini tecnici americani e di espressioni del gergo americano è, inoltre, 
destinata a rendere ottimo servizio anche ai lettori di riviste speciali di industria 
petrolifera e di cinematografia, dove l’uso ed abuso di tali espressioni spesso 
scoraggia anche i più esperti conoscitori. Due ampie appendici, poi: una conte- 
nente le abbreviazioni tecniche anglo-americane di uso corrente, l’altra compren- 
siva di numerose tabelle di riduzione e di conversione, ampliano il campo d’utilità 
di questo lavoro, estendendone l’indispensabilità anche a coloro che, in pratica o 
in teoria, abbiano a che fare con materia attinente i traffici internazionali. 


Departamento Administrativo Nacional de Estadística : 


Anuario de Comercio Exterior de 1954 (Bogota: D.A.N.E., 1955, pp. xlvii, 858, s.i.p.). 


Anuario General de Estadística - Colombia 1953 (Bogotá: D.A.N.E. 1955, pp. xii, 
487, s.i.p.) 


Anuario General de Estadística - Colombia 1954 (Bogotá: D.A.N.E., 1955, pp. xvi, 
461, s.i.p.). 


Economic Commission for Europe: 


Economic Development: Programme for Italy (Memorandum submitted by the 
Italian Member of the Expert Group on the Economie Development of Southern 
Europe) (a ciclostile) (New York: United Nations, 1956, pp. 127, s.i.p.). 


La pubblicazione contiene il testo inglese del programma di sviluppo per l’Italia 
o Piano Vanoni, già presentato al Gruppo degli Esperti sullo sviluppo Economico 
del Sud Europa. 
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Economic Development Programme of Yugoslavia for 1955 to 1959 - (Document 
drawn up for the ECE Expert Group on the Economie Development of Southern 
Europe) (a ciclostile) (New York: United Nations, 1956, pp. 58, s.i.p.). 


Il programma di sviluppo della Jugoslavia preparato per l’ECE ha un significato 
limitato poichè le autorità governative jugoslave stanno preparando un piano uf- 
ficiale di sviluppo economico. Il documento è stato quindi preparato solo allo scopo 
di illustrare lo sfondo economico generale dei progetti specifici elaborati nell’am- 
bito dello sviluppo economico del Sud Europa. Gli argomenti svolti sono: « Fat- 


tori di sviluppo economico », « Sviluppo economico post-bellico », « Programma di 
sviluppo economico 1955-1959 ». 


The Greek Long-Term Programme of Economic Development (Memorandum sub- 
mitted by the Greek Member of the Expert Group on the Economie Development 
of South Europe) (a ciclostile) (New York: United Nations, 1956, pp. 51, s.i.p.). 


L’opuscolo contiene il programma per lo sviluppo economico della Grecia, in det- 
taglio, per un periodo di cinque anni. 11 programma è concepito come parte di uno 
sforzo di sviluppo a lungo andare inteso a elevare lo standard di vita greco. At- 
traverso una accelerazione dell 'industrializzazione si devono risolvere i due prin- 
cipali problemi: la sottoutilizzazione del lavoro e la debolezza strutturale della 
bilancia dei pagamenti. 


Escuela Nacional de Economía Universidad Nacional Autónoma de México, La Inter- 
vención del Estado en la Economía (Cursos de invierno de 1955) (México: Insti- 
tuto de Investigaciones Económicas, 1955, pp. 302, s.i.p.). 


Il volume raccoglie una serie di relazioni sul tema dell’intervento statale nell’eco- 
nomia. Le relazioni considerano, in primo luogo, i vantaggi e gli svantaggi del- 
l’intervento statale, i suoi gradi e i mezzi più idonei per realizzarlo, come pure 1 
piani di investimento, anche esteri, e le loro relazioni con l’intervento dello Stato. 
Un altro gruppo di relazioni riguarda gli aspetti particolari dell’esperienza mes- 
sicana in questa materia. 


Finlands Officiella Statistik: 


Industristatistik ar 1953 (Industrial Statistics of Finland in 1953) (Helsinki: Fin- 
lands Officiella Statistik, 1955, pp. 113, s.i.p.). 


Uirikeshandel - 1954 (Foreign Trade - 1954) (Helsinki: Finlands Officiella Sta- 
tistik, 1955, pp. 237, s.i.p.). 


AD 


Instruments de base et documents divers - Supplément N. 4 - Décisions, Résolutions, 
Rapports et autres documents adoptés à la Dixieme Session et Index des volumes 
parus (Genéve: G.A.T.T., 1956, pp. 157, $ 1.50). 


International Convention to facilitate the importation of commercial samples and 
advertising material (Entered into force on 20 November 1955) (Geneva: G.A.T.T., 
1952, pp. 15, $. 0.10). 


Grand-Duche de Luxembourg, Annuaire statistique 1955 (Luxembourg: L’Office de 
Statistique Générale, 1956, pp. xii, 494, s.i.p.). 


Gross HERMANN, Wirtschaftswichtige Forschung und Wissenschaftsfinanzierung im 
Deutschland und den USA (Essen: Gemeinschaftsverôffentlichung des Instituts 
fiir Weltwirtschaft an der Universität Kiel und des Stifterverbandes für die 
Deutsche Wissenschaft, N. A 55 della collana « Wirtschaft und Wissenschaft » 
dello Stifterverbandes, 1955, pp. 55, 12 quadri e 7 diagrammi, s.i.p.). 


La pubblicazione costituisce il primo tentativo fatto in Germania di presentare 
organizzazione e significato del finanziamento della ricerca scientifica interessante 
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l’economia nella Repubblica Federale Tedesca in base ad un confronto con la si- 
tuazione nello stesso campo vigente negli Stati Uniti. L'Autore esamina questo 
problema sotto l’aspetto della parte che il settore pubblico e quello privato hanno 
nell’ambito dell’incoraggiamento e del finanziamento della ricerca scientifica. 
Malgrado la difficoltà di un esauriente e conclusivo raffronto tra la Germania e 
gli Stati Uniti nella sfera delle spese da entrambi gli Stati sostenute per l’incre- 
mento degli studi, appare, comunque, chiaro dalla presa in considerazione di quanti 
più fattori possibile quanto ancora nella Repubblica Federale in questo settore re- 
sterebbe da fare. Più mezzi si assegnano alla ricerca scientifica, più aumentano le 
prospettive di incremento della capacità di concorrenza di un’industria sul mercato 
mondiale. I dati di fatto, integrati e sostenuti con limpidi argomenti logici, di cui 
abbonda lo studio, mettono in evidenza la triplice necessità di incrementare, anzi- 
tutto, l’attività scientifica in Germania con una ben più massiccia erogazione di 
fondi da parte sia del settore pubblico che di quello privato; di approfondire, 
inoltre, la coscienza dell’importanza della ricerca come condizione essenziale per 
la produzione di domani; di estendere, infine, il finanziamento dell’organizzazione 
scientifica riguardante l’economia ad una più vasta cerchia di interessati. 


GUNSTON C. A. - CORNER C. M., Deutsch-Englisches Glossarium finanzieller und wirt- 
schaftlicher Fachausdricke (Frankfurt a. M.: Fritz Knapp Verlag, 2° Auflage 
1955, pp. 375, DM 16,20). 


RoEPKE F., Deutsch-Franzósisches Glossarium finanzieller und wirtschaftlicher Fach- 
ausdrücke (Frankfurt a. M.: Fritz Knapp Verlag, 2° Auflage 1955, pp. 
288, DM 16,20). 


LERCHE M. R., Deutsch-Spanisches Glossarium finanzieller und wirtschaftlicher Fach- 
ausdrücke (Frankfurt a. M.: Fritz Knapp Verlag, 1955, pp. 241, DM 16,20). 


Uno dei maggiori pregi di questa raccolta terminologica afferente la sfera finan- 
ziaria ed economica e dato dal fatto che i rispettivi autori non si son peritati ad 
accogliervi per esteso oltre alle voci-madri anche le loro filiazioni più elementari. 
Un’altra importante caratteristica di questo glossario è quella di scostarsi dagli 
schemi convenzionali, attingendo anzitutto alla corrente continua della lingua viva 
e mirando a dare il corrispondente in lingua straniera specialmente dei numerosi 
neologismi tedeschi tecnico-finanziari e tecnico-economici, la più parte dei quali 
ancora nessun dizionario, nè generale nè speciale, aveva prima d’ora mai registrato. 
Un trittico, in complesso, questo, di autori pienamente consapevoli, epperò fiera- 
mente decisi ad agevolare agli aliri l’aspro cammino verso quella competenza 
ch’essi hanno raggiunto a prezzo d’una pratica di decenni e di duri sforzi perso- 
nali. 


HAGUE DOUGLAS C. and STONIER ALFRED W., The Essentials of Economies - An In- 
troduetion and Outline for Students and for the General Reader (London: Long- 
mans, Green and Co., 1955, pp. x, 173, 12/6). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


Institut Nacional de Estatistica, Anuario Estatistico 1954 (Annuaire statistique) (Li- 
sboa: Institut Nacional de Estatistica, 1955, pp. vii, 520, 100$00). 


International Monetary Fund, Summary Proceedings of the tenth annual meeting of 
the Board of Governors - September 1955 (Washington: I.M.F., 1955, pp. ix, 116, 
Sapa) 


Investment Bankers Association of America, Equity Capital for Small Business Cor- 
porations (Washington D.C.: I.B.A.A., 1955, pp. 18, Cents 25). 


L’opuscolo contiene un breve esame delle funzioni delle « banche di investimento » 
nel procurare nuovi capitali alie piccole imprese e dei requisiti necessari per ef- 
fettuare operazioni di questa natura. 
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Langenscheidts Taschenwórterbuch der italienischen und deutschen Sprache (Langen- 
scheidt KG - Verlagsbuchhandlung : Berlin-Schóneberg, 8° ed. 1951 VO) pps 
XVI-512 e XVI-474, DM 12). 


Langenscheidts Taschenwérterbuch der franzosischen und deutschen Sprache (Lan- 
genscheidt KG - Verlagsbuchhandlung : Berlin-Schóneberg, ed. 1956, 1 Vol. Pp. 
XVI-532 e XVI-567, DM 10,80). 


Il «tascabile » italiano e tedesco di Ross rappresenta un rimaneggiamento siste- 
matico, che il revisore ha effettuato nel 1951, della superata rielaborazione che 
Lange-Kowal, nel 1940, aveva operato della compilazione originale di Sacerdote. 
Con le caratteristiche qualitative che già lo distinguevano al suo ormai lontano 
apparire, il lavoro ha conservato in entrambe le sue parti — malgrado l’inseri- 
mento di numerose voci nuove — anche la maneggevole voluminosità imposta dallo 
standard della serie in cui rientra. L’arricchimento quantitativo, tuttavia — ap- 
portato specialmente nella sfera economica, commerciale, turistica, tecnica ecc., 
simultaneamente al ripudio compensativo d’una corrispondente massa lessicale ca- 
duta nel frattempo in disuso, e per via d’un miglioramento della disposizione ti- 
pografica — non è, in questa nuova redazione, disgiunta da emendamenti e da 
precisazioni definitorie apportate alla stessa materia originale, per cui anche sotto 
il riguardo qualitativo il lavoro notevolmente si avvantaggia rispetto alle sue pre- 
cedenti edizioni, 

Le stesse identiche considerazioni valgono pure per il «tascabile » tedesco e fran- 
cese di Dickfach, rielaborato da Knauer e da questi completato con trascrizioni 
secondo il sistema dell’ Associazione Fonetica Internazionale. Sia l’uno che l’altro 
di questi due mai abbastanza elogiati lavori della benemerita Casa Langenscheidt 
possono essere considerati le guide «tascabili» di gran lunga migliori oggi esi- 
stenti nella sfera del raffronto lessicale rispettivamente delle lingue italiana-te- 
desca e francese-tedesca. 


LOMBARDINI SIRO, Il problema del monopolio (Milano: Istituto Sociale Ambrosiano, 
1956, pp. 73, s.i.p.). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


MEADE JAMES E., The Belgium-Lurembourg Economic Union, 1921-1939 - Lessons 
from an Early Experiment (Essays in International Finance N. 25, March 1956). 
(Princeton: Princeton University, 1956, pp. 41, s.1.p.). 


L’opuscolo da una breve descrizione dei principi economici e del meccanismo ope- 
rativo dell’Unione Belgio-Lussemburgo. L’esame delle disposizioni ed ¢ criteri di 
lavoro dell’Unione sono tanto più interessanti, in quanto essa costituisce Vunico 
esempio di Unione economica che ha avuto successo nel periodo fra le due guerre 
mondiali. 


MICHAELIS ALFRED, Wirtschaftliche Entwicklungsperspektiven des Mittleren Ostens 
(Kieler Vorträge N. 8) (Kiel: Institut fiir Weltwirtschaft an der Universität Kiel, 
1956, pp. 26, s.i.p.). 

Esame dei quattro fondamentali fattori dinamici che promuovono lo sviluppo e 
determinano le prospettive economiche dei paesi e delle zone del Medio Oriente. 
I fattori considerati sono i seguenti: 

1. Il rapido incremento demografico e la tendenza sociale all’elevamento d'un li- 
vello di vita inferiore; 

2. la politica di industrializzazione dei puesi del Medio Oriente; 

3. l’esecuzione di grandiosi progetti combinati nell’ambito dell’agricoltura e del- 
l’economia energetica ; 

4. le risorse petrolifere del bacino persiano del Golfo, che nel corso del prossimo 
ventennio renderanno il Medio Oriente il pricipale fornitore petrolifero del mondo. 
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Nations Unies: 


Progrès realisés en 1955 dans la sidérurgie (Préparé par le Secrétariat de la Com- 
mission économique pour l’Europe). (Genève: Nations Unies, 1956, 2 voll. a ciclo- 
stile, pp. 326, s.i.p.). 

La pubblicazione contiene il quarto rapporto sui recenti progressi realizzati dalla 
siderurgia europea. La prima parte tratta delle materie prime di base: coke e mi- 
nerali di ferro; la seconda e la terza parte sono dedicate rispettivamente alla pro- 
duzione della ghisa e dell’acciaio; la quarta parte esamina à problemi relativi 
alla produzione di acciai semi-finiti e finiti; l’ultima parte concerne i diversi tipi 
di apparecchi di misura usati nell’industria siderurgica. Il tutto è corredato da 
diagrammi, schemi e fotografie di impianti. 


Rapport des Comités de la Commission sur leurs Activités et Note Additionnelle 
du Secrétaire Exécutif (a ciclostile) (New York: Conseil Economique et Social, 
1956, pp. 80, s.i.p.). 

Il documento contiene i rapporti, per il periodo 31 marzo - 31 dicembre 1955, dei 
Comitati dei problemi agricoli, del carbone, dell’energia elettrica, dell’abitato, del- 
l’industria e dei prodotti di base, dei trasporti interni, dell’acciaio, del legno, per 
lo sviluppo del commercio. 


O.E.C.E.: 


Le Tourisme en Europe (Etude préparée par le Comité du Tourisme) (Paris: 
O.E.C.E., 1956, pp. 101, $ 1.50). 


L’analisi dell’evoluzione del turismo in Europa negli ultimi anni indica che, ad 
eccezione dell’Irlanda, tutti i paesi Membri dell’OECE hanno visto uno sviluppo 
regolare e importante di questa industria. Questa tendenza è posta in evidenza 
dalle statistiche che documentano l’esame dell’evoluzione del movimento turistico 
internazionale in Europa nel 1954, dell’evoluzione del traffico turistico europeo, 
del traffico turistico dell’ America del Nord verso l'Europa, delle entrate e spese 
turistiche nel 1954, dello sviluppo dell’industria turistica e infine dell’evoluzione 
del turismo nei paesi Membri singolarmente considerati. 


Libération des échanges de l’Europe avec la zone dollar (Paris: O.E.C.E., 1956, 
pp. 143, Fr. f. 400). 


Il presente rapporto, preparato dal Comitato Misto degli Scambi e dei Pagamenti 
Intraeuropei, è diviso nei seguenti capitoli: I. Analisi delle misure di ammorbi- 
dimento delle restrizioni quantitative alle importazioni di merci in vigore nei paesi 
Membri; II. Effetti delle misure di liberazione delle importazioni di merci; III. 
Ammorbidimento delle restrizioni alle transazioni invisibili e ai trasferimenti ap- 
plicate alla zona del dollaro; IV. Effetti delle misure prese dai paesi associati e 
che influenzano le loro relazioni commerciali con i paesi Membri; V. Condizioni e 
possibilita di nuovi progressi sulla via della liberazione. 


L’industrie des cuirs et peaux en Europe (Etude sur les euirs et peaux brutes, 
l’industrie de la tannerie et l’industrie de la chaussure, préparée par le Comité des 
cuirs et peux en décembre 1955) (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 143, Fr. f. 500). 


L'information technique au service de l’Europe - Rapport sur la seconde Confé- 
rence des Agents des Services d'Information technique (Francfort, 2 au 6 mai 
1955 )(Paris: A.E.P. - O.E.C.E., 1956, pp. 100, Fr. f. 180). 


Il volume raccoglie gli studi relativi al funzionamento dei servizi d’informazione 
tecnica che fanno parte del Centro tedesco di produttivita del R.K.W., e à pro- 
grammi presenti e futuri dell’Agenzia Europea di Produttività nel campo. dell’in- 
formazione tecnica. 


Possibilités d’action dans le domaine de l’énergie nucléaire (Paris: O.E.C.E., 
1956, pp. 74, $ 1.00). 
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Il volume comprende i seguenti capitoli: Introduzione; La domanda di energia 
nucleare; Generalità sul ruolo dell’ Organizzazione ; Cooperazione tra i paesi Mem- 
bri; Imprese comuni 3 Il controllo di sicurezza 3 Procedura; Annessi. 

y 


Quelques aspects du problème européen de l’énergie - Suggestions pour une action 
collective (Rapport préparé pour l’O.E.C.E. par M. Louis Armand, Président du 
Conseil d’Administration de la Société Nationale des Chemins de Fer Frangais) 
(Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 65, Fr. f. 300). 


Lo studio ha lo scopo di fare un esame dei problemi energetici che interessano i 
Paesi Membri dell’O.E.C.E., concentrando la sua attenzione specialmente sulle que- 
stioni avvenire. Si divide nei seguenti capitoli: I. Aspetti economici della situa- 
zione energetica; II. I fatti nuovi. L’energia atomica; III. Aspetti presenti e fu- 
turi di certi problemi concernenti le fonti tradizionali di energia ; Conclusioni. 


Septième rapport de l’0.E.C.E. - L’expansion économique et ses problèmes (Paris: 
O.E.C.E, 1956, pp. 320, $ 1.00). 


Situation et Problèmes de l’Economie Grecque (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 14, Fr. 
f. 100). 


Situation et problèmes de l’économie Turque (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 14, $ 0.30). 


Union Européenne de Paiements - Cinquième Rapport Annuel du Comité de Di- 
rection - Exercice 1954-55. (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 102, Prix: 300 Fr. Lo), 


Il rapporto esamina i seguenti punti: « Evoluzione della situazione economica ge- 
nerale », « Funzionamento dell’Unione », « Proroga dell’Unione fino al 30 giugno 
1956 e preparazione al passaggio alla convertibilità », « Evoluzione del regime dei 
pagamenti dei Paesi Membri ». ; 


CN 


Quadrante Economico, Nozioni sui finanziamenti a medio termine (Legge 25-7-1952 
n. 949) II° Edizione rielaborata (Roma: Quadrante Economico, Suppl. Dicembre 
1955, pp. 52, s.i.p.). 


RASMUSSEN NORREGAARD P., Studies in Inter-Sectoral Relations (Kobenhavn: Einar 
Harcks Forlag, 1956, pp. 217, kr. 41.00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


SCHLEIMINGER GUNTER, Das Europäische Wahrungsabkommen von 1955 und einige 
neuere währungspolitische Entwicklungen (Kiel: Institut für Weltwirtschaft an 
der Universität Kiel, 1956, pp. 22, s.i.p.). 


E” il testo della Conferenza tenuta il 10 febbraio 1956 al Wirtschaftswissenschaft- 
licher Club dell’Institut fiir Weltwirtschaft dell’Università di Kiel, in cui con 
l’Accordo monetario europeo del 1955 si esaminano alcuni dei più recenti sviluppi 
della politica monetaria. 


Société Suisse de Statistique et d’Economie Politique, Bibliographie suisse de stati- 

stique et d’économie politique 1953-54 (Bern: Société Suisse de Statistique et 
d’Economie Politique, 1955, pp. 218, 18, s.i.p.). 
La bibliografia svizzera di statistica e di economia politica comprende: 1° l’in- 
sieme delle pubblicazioni comparse in Svizzera - 2° una scelta geografica delle pub- 
blicazioni straniere, 3° delle opere e articoli di riviste private e ufficiali, 4° pub- 
blicati una sola volta 0 che compaiono irregolarmente, 5° stampati, eventualmente 
policopiati o sotto forma di manoscritti, 6° di carattere scientifico - 7° concernenti 
la statistica e l’economia politica. 


Statistisk Sentralbyra, Okonomisk Utsyn over aret 1955 (Economic Survey 1955) 
(Oslo: Central Bureau of Statisties of Norway, 1956, pp. 138 + tavole, kr. 4). 


La pubblicazione passa in rassegna la situazione economica mondiale e quella 
norvegese dettagliatamente per i vari settori dell’attività economica e finanziaria. 
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United Nations: 


Economic Survey of Asia and the Far East - 1955 (Vol. VI, N. 4 of the Economie 
Bulletin for Asia and the Far East) (Bangkok: U.N.O., 1956, pp. xvi, 236, $ 2.50). 


La pubblicazione è divisa in due parti. Nella prima vengono esaminati i progressi 
economici e l’attuale situazione della regione dell’ECAFE; nella seconda parte 
vengono passati in rassegna distintamente i problemi economici di 18 paesi asia- 
tici e dell'Estremo Oriente. 


Statistical Yearbook 1955 (New York: Statistical Office of the United Nations, 
1955, pp. 644, s.i.p.). 


VANONI Ezio, Discorsi sul programma di sviluppo economico (Roma: Istituto Poligra- 


fico dello Stato, 1956, pp. xx, 287, L. 500). 


Il volume raccoglie un complesso di diciassette discorsi sul tema del programma 
di sviluppo economico, pronunciati dal Ministro Vanoni nel periodo maggio 1954- 
febbraio 1956. 


VAN WAASDIJK T., Hire Purchase Credit in South Africa (An Economie Survey) (With 


a Foreword by Prof. C. S. Richards) (Johannesburg: Witwatersrand University 
Press, 1956, pp. xvi, 174, 21/-). 


E” questo il primo studio sulle vendite a rate e sul credito al consumo nell'Unione 
Sud Africana. Anche in queste regioni il fenomeno delle vendite a rate ha assunto, 
nel dopoguerra, notevole importanza. Questa indagine è essenzialmente di carat- 
tere economico: l’aspetto legale ha poco rilievo. Anche l’aspetto sociale del feno- 
meno è solo considerato in relazione al comportamento dei consumatori. 


Vinci FELICE, Il nostro schéma di sviluppo economico alla luce dell’esperienza interna- 


zionale. Con un’appendice epistolare di Vilfredo Pareto (Milano: Università degli 
Studi, Istituto di Scienze Economiche e Statistiche, 1956, pp. 91, 8.i.p.). 


Il volume è diviso nei seguenti capitoli: I. Osservazioni introduttive; II. Concetti 
fondamentali e rilievi critici; III. Freni ai processi inflazionistici; IV. Organiz- 
zazione amministrativa centrale e periferica; V. Nuove forme creditizie, special- 
mente internazionali; VI. Coordinazioni di sviluppi ed economie esterne di sbocchi; 
VII. Programmi adeguati anche alle produzioni a costi comuni. Appendice: Mo- 
niti epistolari di Vilfredo Pareto. 
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Accounting Research, London. 


January 1956. - NIGAM R. K., The Measurement of Profits - A Study in Methods. 
III. - KELLY J. P., The Audit of Government Accounts in Britain. - Bray Sy 
Accounting Dynamics - IV. - CoomBER R. R., The Accounts of a French Émigré 
Officer. - EDWARDS J. D., The Antecedents of American Public Accounting. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Janvier-Mars 1956. - MELANÇON J., Retard de croissance de l’entreprise canadienne- 
française. - DEHEM R., Le fédéralisme suisse aux points de vue économique et fiscal, 
- BONNARD C., Tendances actuelles de l’agriculture soviétique - IT. - VILLENEUVE J., 
L'administration du personnel est-elle en faillite? - PARIZEAU J., Les termes d'échange 
et le niveau de l’activité économique. - PARENTEAU R., Nouvelles orientations dans les 
relations fiscales du Canada. - Harvey P., Plans d'investissements et conjoncture au 
Canada en 1956. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Drittes Heft 1955. - RINGEL K., Das statistisch Nichterfassbare im Markt. - KELLE- 
RER H., Eine Verallgemeinerung des einfachen Urnenmodells und ihre Anwendung in 
der Stichprobentheorie. - STROBEL D., Stichprobenmethoden in der quantitativen 
Marktforschung. - MULTERER G., Zur Berechnung des Geldvolumens und ihrer Proble- 
matik. 


Viertes Heft 1955. - SCHUBNELL H., Der Beitrag der Bevólkerungsstatistik zur Unter- 
suchung der Zusammenhange zwischen Bevólkerung und Wirtschaft. - Zopry F., Die 
statistische Erfassung des Berufes und der sozialen Stellung fiir ókonomische und 
soziologische Untersuchungen. - SZAMEITAT K., Die Haushaltung als wirtschaftende 
Einheit und ihre statistische Erfassung. - HOFFMANN F., Die Bevólkerungsstatistik 
in regionalstatistischer Sicht. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis.. 


March 1956. - BLACK J. D., Agriculture in the Nation’s Economy. - EARLEY J. S., 
Marginal Policies of « Excellently Managed » Companies. - SCITOVSKY T., Economies 
of Scale and European Integration. - EISNER R., Technological Change and Aggre- 
gate Demand. - Kemp M. C., Unilateral Transfers and Terms of Trade. - KESSEL 
R. A., Inflation-Caused Wealth Redistribution. - KNIGHT F. H., Value Theory for Eco- 
nomists (A Review Article). 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis.. 


December 1955. - McKINLEY C., The Constitution and the Tasks Ahead. - NEUSTADT 
R. E., Presidency and Legislation: Planning the President’s Program. - KAHIX G. 
McT., PAUKER G. J., and Pye L. W., Research in Comparative Politics. Comparative 
Politics of Non-Western Countries. - ALMOND G. A., CoLe T., and Macripis R. C., A 
Suggested Research Strategy in Western European Government and Politics. - HEN- 
NESSY B., Trade Unions and the British Labor Party. - Boxe R. C. Jr., Organization 
of Indonesian Elections - BerH L. P., Justice Harlan and the Uses of Dissent. - 
KLAIN M., A New Look at the Constituencies: The Need for a Recount and a Reap- 
praisal. - ScHLESINGER J. A., A Two-Dimensional Scheme for Classifying the State 


According to Degree of Inter-Party Competition. 
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March 1956. - Beer S. H., Pressure Groups and Parties in Britain. - WoLIN S. S., Po- 
litics and Religion: Luther’s Simplistic Imperative. - FELLMAN D., Constitutional Law 
in 1954-1955. - GRIFFITH E. S., PLAMENATZ J., and Pennock J. R., Cultural Prerequi- 
sites to a Successfully Functioning Democracy: A Symposium. - DAUER M. J., STE- 
PHENSON W. A. F., Macy H., and TEMPLE D., Toward a Model State Presidential 
Primary Law. - ELDERSVELD S. J., Experimental Propaganda Techniques and Voting 
Behavior. - Dimocx M. E., The Administrative Staff College: Executive Development 
in Government and Industry . 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Mars 1956. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - VAES U. J., La 
structure de l’autorité. Centralisation et décentralisation. - TIMMERMANS A., Le fonds 
des rentes, 2me partie. - OLSON E., Parabole de la vente effective. 


Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia. 


January 1956. - Russia since Stalin: Old Trends and New Problems: Domestic 
Political and Social Developments. - Economic Developments and Problems, - Cultural 
Life. - Soviet Role in World Polities. 


March 1956. - Racial Desegregation and Integration: The Background. - Desegre- 
gation. - Case Studies in Integration. - Principles for Planning. 


Aussenwirtschaft, St. Gallen. 


Marz 1956. - BACHMANN H., BOSSHARDT A. Betrachtungen zur Aussenwirtschaftspo- 
litik .- GASSER C. und KNESCHAUREK F., Die Konkurrenzfähigkeit der schweizerischen 
Exportindustrie in der Nachkriegszeit. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


December 1955. - Savers R. S., The Determination of the Volume of Bank Deposits: 
England 1955-56. - CAUBOUE P., The French «Money Market». - ACHTERBERG Tes 
Structural Changes in German Bank Balance Sheets. - TAGLIACARNE G., Italy’s Net 
National Product by Regions. 


Bancaria, Roma. 


Gennaio 1956. - MENICHELLA D., Le esperienze italiane circa il concorso delle banche 
nella realizzazione dell’equilibrio monetario e della stabilità economica. - CAJANI US 
Bilancio dello Stato e bilancio economico nazionale. - GRADI F., Il credito industriale 
in Inghilterra I. - PELLERI P., Le Borse estere nel 1955. 


Febbraio 1956. - SIGLIENTI S., Il problema della convertibilità per i paesi a valuta 
debole. - LUNDBERG E., Formazione del capitale e progresso economico. - GRADI F., Il 
eredito industriale in Inghilterra II. - PELLERI P., Le Borse italiane nel 1955. 


Marzo 1956. - BJERVE P. J., Un modello di previsione della liquidità bancaria. - 
STAMMATI G., Appunti sulla legislazione tributaria speciale per il credito, - FILOSTO 
L., Il problema dei costi e la dinamica della redditività bancaria. I. 


Banker (The), London. 


January 1956. - Deflation Ahead? - Raising Wages without Inflation. - HoBsoN OH 
As I See It. - Europe’s Expanding Economy. - ELLINGER A. G., Are Gilt-edged Cheap? 
- Can France Avoid Inflation? - Woops B. J. P., False Optimism in South Africa. 


February 1956. - The Bankers and the Squeeze, - The Soviet Economic Offensive. - 
Hosson O., As I See It. - HARTSHORN J. E., Is Britain against Monopoly? - How 
Dearer Money Has Cut Credit. - Hunt J. C., Latin American Curreney Practices, 

March 1956. - No Epitaph to Freedom. - Leeman A., Bel 


What Future for Gold? - Will Brazil Unravel its Exchan 
Should Work. - Hopson O., As I See It. 


gium’s Uneasy Prosperity. + 
ges? - How State Industries 
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April 1956. - Should Liquidity Ratios Be Prescribed? - Hopson O., As I See It. - 
Layton C. W., The Coming Test of the D-Mark. - Hicks U. K., Alternatives to Surtax. 
- Raising Wages without Inflation: I - HENNIKER-HEATON C., Dangers of Productivity 
Link. II - The Economic Argument Restated. - America’s Gentle Squeeze. - MORGAN 
E. V., How Vulnerable is Welsh Industry? 


May 1956. - A Funding Budget. - HARTSHORN J. E., Too Much Investment? - Hopson 
O., As I See It. - Kina F., Malaya Faces Independence. - NAYLOR M., Building So- 
cieties in the Credit Squeeze. - Scotland: A Financial and Industrial Survey. - TAYLOR 
F. S., Banking under Difficulties. - SHEDDEN T., Scope in Forestry. - ROBERTSON W. S., 
Advance of Science-Based Industries. - Taytor F. S., Rumblings in Scotland’s 
Transport. 


Barclays Bank Review, London. 


February 1956. - The Chairmen’s Statements. - Export Incentives. - Brazilian Survey. 


Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Enero-Abril 1956. - DEL Río R. P. F., Salarios y precios. - ORTEGA CARNICERO E., La 
mecanizacion de las labores administrativas de la paga. - SAIZ-ESTIVARIZ C., Analisis 
de la agricultura española. - RODRÍGUEZ SAHAGÚN A., Las pruebas de hipotesis me- 
diante ji cuadrado. - Convertibilidad. - SÁNCHEZ-ASIAÍN J. A., Jurisprudencia fiscal. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


février 1956. - KERVYN DE LETTENHOVE A., Les mécanismes monétaires belges. - HÉ- 
BETTE F., Perspectives de population active pour 1965. - De BRUYNE J. P., L’évolution 
des prix des immeubles urbains de l’agglomération bruxelloise de 1878 à 1951. 


Mars 1956. - WoITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


February 1956. - Straw K. H., Consumers’ Net Worth: the 1953 Savings Survey. - 
Nevin E., Gross National Product of Wales, 1950. - Seers D., Has the Distribution 
of Income Become More Unequal? - ScHuLz T., A «Human Needs» Diet: Autumn 
1955. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


November 1955. - Corry J. A., The Prospects for the Rule of Law. - HosELITZ B. F., 
Patterns of Economie Growth. - Perry J. H., What Price Provincial Autonomy? 
- ANGUS H. F., Two Restrictions on Provincial Autonomy. - Woops H. D., Canadian 
Collective Bargaining and Dispute Settlement Policy: An Appraisal. - RYDER N. B., 
The Interpretation of Origin Statistics. - SAWYER J. A., The Measurement of Inter- 
Industry Relationships in Canada. - PORTER J., Elite Groups: A Scheme for the Study 
of Power in Canada. - BARBER C. L., Canadian Tariff Policy. 

February 1956. - BRITNELL G. E., Implications of United States Policy for the Cana- 
dian Wheat Economy. - SKEocH L. A., The Combines Investigation Act. - STYKOLT S., 
Combines Policy. - NAEGELE K. D., Clergymen, Teachers, and Phychiatrists. - WILKES 
G. C., Ground Rent for Provincial Forest Land in Ontario. - GOLDBERG S. A., and 
Leacy F. H., The National Accounts: Whither Now? 


Centro de Estudos Económicos Revista, Lisboa. 


N. 15 - 1955. - CANNAS MARTINS V., Determinacao das disponibilidades em matérias 
primas de origem animal no continente portugués, pelo engenheiro agrónomo, - FARIA 
Vaz D., Produgao continental de matérias primas de origem vegetal, pelo engenheiro 


agrónomo. 
Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Gennaio 1956. - Aco R., Ezio Vanoni. - Celebrazione dell’entrata dell’Italia nelle Na- 
zioni Unite. - SALVATORELLI L., La nuova fase della politica internazionale. - VECCIA 
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VAGLIERI L., Il problema palestinese. - DELLA PORTA G., La teoria della struttura eco- 
nomica e le organizzazioni internazionali. - CIALDEA B., L'Unione Francese. 


Critica Economica, Roma. 


Febbraio 1956. - A. P., Nostro Paese. - Lena M., Aspetti del regime monopolistico 
dell’economia italiana: la dinamica dei costi e dei prezzi. - CIOFI DEGLI ATTI L., I pro- 
blemi della finanza locale. - LANGE O., Per una applicazione conseguente dell *analisi 
marxista. - MURARO G., Alcune tendenze dell’impiego di acciaio in Italia. - MAZZARINO 
M., Una nota sull’automazione. 


Econometrica, New Haven, Conn.. 


January 1956. - JURÉEN L., Long-Term Trends in Food Consumption: A Multi-Coun- 
try Study. - BOITEUX M., Sur la gestion des Monopoles Publics astreints à l’équilibre 
budgétaire. - KEMP M., The Relation Between Changes in International Demand and 
the Terms of Trade. - BASMANN R. L., A Theory of Demand with Consumer’s Prefe- 
rences Variable. - Kose T., Solutions of Saddle Value Problems by Differential Equa- 
tions. - MAJUMDAR T., Preference, Choice and the Theory of Games. - SIMON H. A., 
Dynamic Programming Under Uncertainty With a Quadratic Criterion Function. - 
S.S.R.C. COMMITTEE REPORT, Report of Inter-Society Committee on the Mathematical 
Training of Social Scientists. 


Economia Internazionale, Genova. 


Febbraio 1956. - HALL C. A. Jr. and Tobin J., Income Taxation, Output and Prices. 
III. Stability Conditions for a General Neoclassical Model. - Menta J. K., Income and 
Employment in Crusoe Economy. - MICHAELY M., Devaluation, Cost Inflation, and the 
Supply of Exports. - SACCHETTI U., Sulla misurazione della propensione marginale al 
consumo con equazioni di regressione. - EHRLICH O. H., Other Countries’ Economists. 
- SIROTTI V., Sviluppo, distribuzione e struttura del commercio mondiale nel quin- 
quennio 1950-1954. - Società Italiana degli Economisti: Relazione della Commissione 
di studio per la riforma dell’ordinamento delle Facoltà di Economia e Commercio. 


Economica, London. 


February 1956. - CoLEMAN D.C., Industrial Growth and Industrial Revolutions. - 
ALFORD R. F. G., Marshall’s Demand Curve. - MEENAI S. A., Robert Torrens 1780-1864. 
- Ruopdes E. C., Earned and Investment Incomes, U.K. 1952-53. - MARRIS R., The 
Purchasing-Power of British Exports - A Rejoinder. - CAINE S., Trade and State 
Action in an « Underdeveloped » Economy. 


Economic (The) Journal, London. 


December 1955. - RoBBINS L. C., The Teaching of Economics in Schools and Univer- 
sities. - HIGGINS B., Interactions of Cycles and Trends. - BREMS H., Stability and 
Growth. - WRIGHT A. LL., Sequence Analysis and the Theory of the Rate of Interest. 
- BALOGH T., Some Theoretical Implications of International Aspects of the United 
States Recession, 1953/54. - Epwarps E. O., The Effect of Depreciation on the Out- 
put-Capital Coefficient of a Firm. 


Economie Appliquée, Paris. 


Juillet-Décembre 1955. - ZEUTHEN F., Note sur le développement de la théorie de l’oli- 
gopole après vingt-cinq ans. - ZEUTHEN F., La théorie du monopole bilatéral et multi- 
latéral toujours à l’ordre du jour. - CAPET M. F., Le pliopole et le développement éco- 
nomique. - AUBERT-KRIER J., La théorie de la concurrence monopolistique du Pro- 
fesseur E. H. Chamberlin. - DENIS H., Oligopole et progrès technique. - KEIRSTEAD 
B. S. et WELDON J. C., Note sur les conjectures des oligopoleurs. - AUBERT-KRIER J., 
Les schémas théoriques de la eroissanee de la firme. - COORNAERT E., La Compagnie 
hollandaise des Indes orientales. - Voss-Lyrron A., Étude concrète de l’effet de domi- 
nation. - OGER E., Le cinéma français et l’oligopole des rentiers. 
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Economist (De), Haarlem. 


Januari 1956. - De Vries T., De theorie van het comparatieve voordeel en het dollar- 
tekort (La teoria del vantaggio comparato e la scarsità di dollari). - LouwEs S. L., 
Activiteitsanalyse, lineaire programmering en hun toepassingen (II) (Analisi dell’at- 
tività, programmazione lineare e loro applicazioni). 


Februari 1956. - WOESTIJNE (VAN DE) W. J., Theoretische beschouwingen over het 
waardeprobleem en enkele practische toepassingen (Considerazioni teoriche riguardanti 
il problema del valore, con aleune applicazioni pratiche). - Kooy (van DER) T. P., Het 
niveau der methodologische bezinning (Il livello della riflessione metodologica). 


Maart 1956. - DELFGAAUW G. TH., Enkele vraagstukken van economischen groei in 
Nederland (Aleuni problemi di sviluppo economico in Olanda). - Script Go Lhe 
Levant Trade and the Mediterranean Sea, - RIJKEN (VAN) Oust H., Onzekerheid en 
de beschrijving daarvan door middel van het begrip « potential surprise » (L’incertezza 
e la sua descrizione per mezzo del concetto di « potential surprise »). - Pen J., Naschrift 
(Commento). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Janvier 1956. - PIATIER A., Première Conférence: Inégalités Economiques et Politiques 
de développement à l’échelle régionale et à l’échelle nationale. - Deuxième Conférence: 
Développement Economique régional et Développement Economique National. - Troi- 
siéme Conférence: Les grands choix et leur préparation. 


Ekonomisk Tidskrift, Stockholm. 


April 1956. - ÂKERMAN G., Bostadsefterfràgans inkomstkänslighet. - VALVANNE El 
Budgetbalansen som indikator fór budgetens inkomsteffekt. - ARVIDSSON G., En enkát 
rórande verkningarna av investeringsavgiften, kreditàtstramningen och räntehôjningen 
pà den svenska industrins investeringar 1955. 


Ekonomista, Warszawa. 


Nr. 1 - 1956. - Minc B., Bilans gospodarki narodowej (Il bilancio dell’economia na- 
zionale). - IGNAR S., Agraryzm - program spoleezno-gospodarezy wiejskiej burzuazji 
(L’agraria nel programma sociale ed economico della borghesia rurale). - CHAJTMAN S., 
W sprawie okreslenia mocy produkeyjnej i stopnia jej wykorzystania (La definizione 
di potenziale di produzione e il grado della sua utilizzazione). - HERER W., Ekonomiezne 
stosunki miedzy Panstwowymi Osrodkami Maszynowymi a spoldzielniami produ- 
keyjnymi (Relazioni economiche fra stazioni statali di trattori e macchine e fattorie 
cooperative). - LyrcHowsKI T., Niektóre aktualne zagadnienia finansowe obrotu miedzy- 
narodowego w krajach kapitalistyeznych (Alcuni aspetti attuali delle relazioni econo- 
miche internazionali tra paesi capitalisti). - BIALER S., SZEWORSKI A., « Cud gospo- 
darezy » w Niemezech Zachodnich (opracowano w Zakladzie Nauk Ekonomicznych 
PAN pod kierunkiem prof. M. Kaleckiego) (Il «miracolo economico » nella Germania 
Occidentale (preparato dal Centro per la Ricerca nelle Scienze Economiche, Accademia 
di Scienze , sotto la direzione del prof. M. Kalecki). - LiriwskI E., O interpretacje 
mysli ekonomieznej Kopernika (Sull’interpretazione delle idee economiche di Coper- 
nico). 

Nr. 2 - 1956. - SECOMSKI K., Z zagadnien teorii rozmieszezenia sil wytwôrezych w 
gospodarce socjalistyeznej (Alcuni problemi teorici della localizzazione delle forze 
produttive in una economia socialista). - KozLOWSKI Z., Ksztaltowanie sie produkeji 
ezystej i dochodowosci w indywidualnych gospodarstwach chlopskich (Fattorie indi- 
viduali: produzione netta e profitti). - PoHorILLE M., Ceny, koszty wlasne i rentow- 
nose w PGR (Fattorie statali: prezzi di vendita, costi di produzione e profitti). - 
KaczorowskI M., W sprawie badan ekonomieznosci projektów budowlanych (Il pro- 
blema dei costi nella pianificazione edilizia). - Rey K., Uwagi w sprawie przezytk6w 
feudalnych w rolnictwie Polski miedzywojennej (Alcune note sulla questione delle ve- 
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stigia del Feudalismo nel sistema rurale polacco prebellico). - PETER G., O znaczeniu i 
roli gospodarnosci w planowym kierownictwie gospodarka narodowa w Wegierschiej 
Republice Ludowej (Il ruolo dell’economica nell’ammistrazione pianificata dell'eco- 
nomia nazionale ungherese). - LIBICKI B., « Nowe zasady ekonomii polityeznej » J. Ch. 
L. Simonde de Sismondiego (« Nouveaux Principes de 1’Economie politique » di J. Ch. 
L. Simonde de Simondi). 


Etudes Economiques, Mons. 


Décembre 1955. - La formation et le perfectionnement des cadres supérieurs des entre- 
prises (L. BEKAERT, G. DEURINCK, R. Mossé, N. C. HUNT, ST. CAMBIEN, M. ANSIEAU, 
F. M. RoETERINCK, L. G. GANGEMI, W. KUCHAR, A. DUPONT). 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 
January 1956. - Prices during the Economic Expansion. 
February 1956. - Bank Credit and Money. - The 1957 Budget. 


March 1956. - International Gold and Dollar Flows. - Preliminary Findings of 1956 
Survey of Consumer Finances. 


Foreign Affairs, New York. 


April 1956. - KISSINGER H. A., Force and Diplomacy in the Nuclear Age. - COLLINS 
J. L., NATO: Still Vital for Peace. - ERLER F., The Struggle for German Reunifi- 
cation. - SIEGFRIED A., Stable Instability in France. - Lacy D., The Rôle of American 
Books Abroad. - SALAZAR O., Goa and the Indian Union: The: Portuguese View. - 
PANDIT V. L., India’s Foreign Policy. - CUTLER R., The Development of the National 
Security Council. - KiucHI N., False Assumptions About the Japanese Economy. - 
GILLIN J. and SILvERT K. H., Ambiguities in Guatemala. - BALAFREJ A., Morocco 
Plans for Independence. - WASHBURN J. N ., Sport as a Soviet Tool. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Settembre-Ottobre 1955. - JANNACCONE P., La figura e l’opera di Achille Loria. - SEN- 
SINI G., Le equazioni dell’equilibrio statico economico-finanziario in taluni casi com- 
plessi. - Ricossa S., Grandi mezzi per le grandi decisioni di politica economica. - GRI- 
ziorTI B., Lettera aperta al Ministro Cremona di Vilfredo Pareto. - DEMARIA G., Os- 
servazioni sul cosidetto « Piano Vanoni ». 


Novembre-Dicembre 1955. - Conversazioni Bibliografiche: Marco Fanno. - DELL'AMORE 
G., Le funzioni dei sistemi bancari nell’economia contemporanea. - Lorrus J. A; 
Unione Europea - Aspetti economici. - DEMARIA G., Su alcune caratteristiche degli svi- 
luppi polinominali di probabilità. - DEMARIA G., Su due modi di diffusione delle co- 
noscenze tecniche. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


January 1956. - GANGULI B. N., Rethinking on Indian Economies. - ELLIS H. S., The 
Financing of Economie Development in Underdeveloped Areas. - DANTWALA M. ue 
The Case for Village and’ Small-Scale Industries. - DesaI M. B., Technical Change in 
Indian Agriculture-Problems and Possibilities, - Rao K. S., Economie Staties and the 
Problem of Measurement - A Survey. 


Indian (The) Journal of Economics, Allahabad. 


October 1955. - KONEKANYS R., Herbert Stanley Jevons. - DUBEY V., Equilibrium- 
Static and Dynamic: A Reply. - Merna J. K., Equilibrium- Static and Dynamie: A 
Reply. - Sippiqi Q. H., Economie Dynamics and the Nature of the Keynesian System. 
- MUKERJEE B. K., Mixed Economy in Theory and Practice. 
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Industria (L’), Milano. 


N. 1 - 1956. - FALESCHINI L., Sulla forma delle distribuzioni dei prezzi relativi. - HER- 
STEIN I. N., Metodi e tecniche matematiche in economia. - Wonc Y. K., Un procedi- 
mento elementare per un sistema di interdipendenze strutturali, - AMATO V., Confronto 
tra le varie ipotesi funzionali dell’analisi sequenziale. 


International Affairs, London. 


April 1956. - JENNINGS I., Crown and Commonwealth in Asia. - BUZZARD A., SLESSOR 
J., and LOWENTHAL R., The H-Bomb: Massive Retaliation or Graduated Deterrence? 
- PENDLE G., The Revolution in Argentina. - Tyson G., India and the Russian Visitors. 
- KATKOV G., German Foreign Office Documents on Financial Support to the Bolshe- 
viks in 1917. - KyLE B., Resources on International Affairs in London Libraries. 


Investigación Económica, México. 


Cuarto Trimestre 1955. - DE GORTARI E., Las crisis económicas. - ATTOLINI J., Geo- 
grafia del Mexicano. - GUILLEBAUD C. W., La enseñanza de la economía en la Gran 
Bretaña. - GLEASON GALICIA R., Papel de los creditos del exterior en el financiamiento 
del desarrollo económico. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Juillet-Août-Septembre 1955. - Compte rendu du 29e Congrés de l’Institut Interna- 
tional de Statistique. - HERMITTE M., La situation du patrimoine national bâti entre 
1850 et 1950. - DELAPORTE P., Recherche statistique de facteurs indépendants. - CAU- 
BOUE P., Chronique des statistiques bancaires et des questions monétaires. 


Octobre-Novembre-Décembre 1955. - Procès-verbal de la réunion du 19 octobre 1955. - 
Procès-verbal de le réunion du 16 novembre 1955. - Procès-verbal de la réunion du 21 
décembre 1955. - Amy L., Introduction à l’étude des séries cumulées. - KREWERAS G., 
Le rôle de la statistique dans la recherche opérationnelle. - LAURENT A., Variété: 
Distribution d’échantillon et de caractéristiques d’échantillon quand la population de 
référence est Laplace-Gaussienne de paramètres inconnus. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis.. 


December 1955 (Proceedings Number). - BRANDT K., The Orientation of Agricultural 
Economics. - Economic Growth and Development. - Economic Implications of Farm 
and Home Planning Work. - The Economics of the Control and Use of Water. - Wel- 
fare Implications in Marketing Research and Extension. - Agricultural Financing. - 
Demand Analysis. - Dairy Production and Marketing Problems. - Providing More Ad- 
equate Agricultural Data. - Adjustment Problems in a Growing Economy. - Progress 
and Problems in Decision Making Studies. - Economic-Legal Approach to Agricul- 
tural Problems. - Supply Analysis. - Industry Cooperation in Marketing Research. - 
Activity Analisis. - Political Economy Reconsidered. - Evaluation of Extension Me- 
thods Employed in Farm and Home Development. - Integration of Research and Exten- 
sion in Agricultural Policy. - Relative Efficiencies of Alternative Tenure Systems. - 
Objectives of Marketing Education Programs. - The Low-Income Farm Problem, - The 
Economies of Forage Production and Utilization. - What Is the Food Industry Doing 
to Stimulate the Demand for Food? 


February 1956. - TRELOGAN H. C., Research and Marketing Advisory Committces. - 
SHEPHERD G., What Can a Research Man Say about Values? - WUNDERLICH G., Social 
Security in Agriculture: A Preliminary Appraisal of Its Operation, Implications, and 
Emerging Problems. - MCPHERSON W. K., How Well Do Auctions Discover the Price 
of Cattle? - RHODES V. J. and KIEHL E. R., On Consumer Grades for Foods. - ABBOTT 
J. C., Economic Results of Subscalding Techniques in the Marketing of Turkeys. - 
Kouzs R. L., Toward a More Meaningful Concept of Marketing Efficiency. - WEEKS 
S. B., The Place of the Extension Specialist in Farm and Home Counseling. - Hrapy 
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E. O., Basic Logie in Farm and Home Planning in Extension Education. - Lower Y., 
The Effect of Fixed and Variable Costs on Keeping High Producing Milk Cows in 
Israel. - WAuGH F. V., A Partial Indifference Surface for Beef and Pork. - FEDER E. 
and ANDREWS F. C., Measurement of Butter Quality by Chemical and Flavor Tests. - 
ATHEARN J. L., Price Expectations, Plans and Decision Making Among Ohio Com- 
mercial Cattle Feeders. - Tarver J. D., Costs of Rearing and Educating Farm Chil- 
dren. 


Journal (The) of Finance, Chicago, TIL. 


March 1956. - Sprout A., Reflections of a Central Banker. - GOODMAN B., The Price 
of Gold and International Liquidity. - WaLTER J. E., Dividend Policies and Common 
Stock Prices. - KINNARD W. N., Jr., Junior Mortgages in Real Estate Finance: A Case 
Study. - Howarp W. M., Life Reinsurance Pools. - ALLEN W. R., Interbank Deposits 
and Excess Reserves. 


Journal (The) of Industrial Economics, Oxford. 


February 1956. - BowMAN W. S., JR., The Report of the Attorney General’s National 
Committee to Study the Antitrust Laws. - CLARKE D. K., A Survey of Management 
Education in the United Kingdom. - Wray M., Uncertainty, Prices and Entrepre- 
neurial Expectations - An Applied Study. - STONE P. A., A Survey of the Annual Costs 
of Contractors’ Mechanical Plant. - Jervis F. R., The Supply of Capital to New Bu- 


sinesses. 


Journal (The) of Political Economy, Chieago. 


February 1956. - MALENBAUM W., India and China: Development Contrasts. - BoDEN- 
HORN D., The Problem of Economic Assumptions in Mathematical Economies. - Str 
GLER G. J., The Statistics of Monopoly and Merger. - BLAUG M., The Empirical Con- 
tent of Ricardian Economics. - WALLACE R. F., The Use of the Progressive Discount 
Rate by the Federal Reserve System. - RICHTER J. H., Agricultural Surpluses for Eco- 
nomic Development. 


April 1956. - Batey M. J., The Welfare Cost of Inflationary Finance. - KREININ M. 
E., Controlled Inflation in Israel, 1949-54. - Fox K. A., Econometrie Models of the 
Unites States. - Kravis I. B., « Availability » and Other Influences on the Commodity 
Composition of Trade. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis.. 


March 1956. - WATKINS R. J., Confession of Faith: 1955. - HirscH W. Z., Statistician 
and Policy Maker: A Partnership in the Making. - CARTER C. F. and Rosson M., A 
Test of the Accuracy of a Production Index. - DEMING W. E., On Simplifications of 
Sampling Design through Replication with Equal Probabilities and without Stages. - 
Jones H. L., Investigating the Properties of a Sample Mean by Employing Random 
Subsample Means. - Moses L. E., Some Theoretical Aspects of the Lot Plot Sampling 
Inspection Plan. - Garner N. R., The Operating Characteristic Curve for Sequential 
Sampling by Variables when the Producer’s and Consumer’s Risks are Equal. - Mit- 
Ler L. H., Table of Percentage Points of Kolmogorov Statistics. - EDGETT G. L., Mul- 
tiple Regression with Missing Observations among the Independent Variables. - WELCH 
B. L., On Linear Combinations of Several Variances, - BAINBRIDGE J. R., GRANT A, M 
and RapoK U., Tabular Analysis of Factorial Experiments and the Use of Punch 
Cards. o 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


1 - 1956. - VIRKKUNEN M. Strike Threat. - LINDGREN $. O., The Automobile Market in 
Finland. - KANKKUNEN A., Where are we Bound in our Economie Policy? - A Review 
of the Economic Development during the fourth Quarter of 1955. - LAURILA HAE 
The Losses from the Strike, 
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Kyklos, Basel. 


1 - 1956. - BONNÉ A., Towards a Theory of Implanted Development in Underdeveloped 

Countries. - CARLIN E, A., Schumpeter’s Constructed Type - The Entrepreneur. - PETER 

H., Entwicklungstendenzen der modernen ôkonomischen Theorie. - ZAJDLIC W., The 

Limitations of Social Sciences, - L’HUILLIER J. A., Regard rétrospectif sur la Confé- 

pes internationale du erédit. - Wiese L. V., G. D. H. Cole iiber soziale Klassen und 
en. 


Lloyds Bank Review, London. 


April 1956. - Nove A., The Pace of Soviet Economic Development. - The Floating 
Debt Problem. - HoRSEFIELD J. K., Post Office Finance. 


Manchester (The) School. of Economic and Social Studies, Manchester. 


January 1956. - Coprock D. J., The Climacteric of the 1890’s: A Critical Note. - 
MURPHY G. W., Some Aspects of Building Society Finance. - Wray M. J., A Wo- 
men’s Clothing Multiple. - PoLLARD S., A Note on Managerial Incomes in Retail Di- 
stribution. - DUNNING J. H., The Development Areas: A Further Note. 


Midland Bank Review, London. 


February 1956. - Sterling in the World Today. - Trends in Britain’s Agriculture. - 
New Capital Issues in 1955. - Government and Business. 


May 1956. - Monetary Survey 1955-6. - Business Conditions in Seotland. - Government 
and Business. 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Marzo 1956. - BAREAU P., Los controles de cambios y de pagos y su influencia sobre 
el comercio exterior. - ARRARTE PRADOS J., Algunos principios de la doctrina econó- 
mica examinados a la luz de los balances patrimoniales. - ConIGLIO G., La política 
financiera española en Nápoles en la segunda mitad del siglo XVI. - Diaz DE Diaz- 
-FERNANDEZ J., La creación de Erarios públicos en España: El proyecto de Pedro de 
Oudegherste. 


Moneta e Credito, Roma. 


4° trimestre 1955. - Savers R. S., La determinazione del volume dei depositi bancari 
in Inghilterra: 1955-56. - CAUBOUE P., Le marché monétaire français. - ACHTERBERG E.. 
Trasformazioni strutturali nei bilanci delle banche tedesche. - CastIGLIONI P., Pro- 
grammazione lineare e meccanizzazione della Banca. - DAMI C., Indagine sulle fonti 
di energia in Italia: le ligniti. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhayn. 


5-6. - 1955. - ROBERTSON D., The Role of Persuasion in Economic Affairs. - DANO S., 
Linear programming i produktionsteorien. II. (Programmazione lineare nella teoria 
della produzione. Ii). - Rasmussen H., Er vort kollektive overenskomstsystem produk- 
tivitetshaemmende? (E’ il nostro sistema di contratto collettivo un ostacolo all’au- 
mentata produttività?). - SVEISTRUP P. P., Samfundsokonomisk rationalisering ved 
statsbanerne (Razionalizzazione socio-economica delle Ferrovie di Stato danesi). - 
Brems H., Den internationale handels okonometri (Teoria econometrica del commercio 
internazionale). - SCHMIDT E., En laerebog i skattepolitik (Un libro di testo in poli- 
tica fiscale). 


National Provincial Bank Review, London. 


February 1956. - Rawson S., Great Britain’s Export Problem - A Longer View. - 
DUNNING J. H., Economie Welfare and the Industrial Prospect Before Us. 
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Oxford Economic Papers, Oxford. 


February 1956. - WISEMAN J. and YAMEY B. S., The Raw Cotton Commission, 1948-52. - 
ROBERTSON W., Benelux and Problems of Economie Integration. - EGERTON R. A. D. 
The Holding of Assets: «Gambler Preference» or «Safety First»? - Rosson P., 
Growth of Employment and Diversification of Industry in the Development Areas. - 
Doss M. H., A Note on Index-Numbers and Compensation Criteria. - FARQUHARSON R., 
Straightforwardness in Voting Procedures. - WoLre J. N., Marshall and the Trade 
Cycle. - PARKINSON J. R., Import Prices and Inflation: The Experience of the United 
Kingdom 1950-2. A Reply. - MAYNARD G., A Rejoinder. - WILES P. J., Some Thoughts 
on Marxism, Scarcity, and Gosplan. A Comment. 


Planovoe Khoziaistvo, Moskva. 


N. 6 - 1955. - NOTKIN A., Tekhniceski progress i povyscenie proizvoditielnosti truda v 
promysclennosti SSSR (Il progresso della meccanizzazione e l’aumento della produt- 
tività del lavoro nell’industria dell’ URRS). - BeREZNoI N., Voprosy spetzializatzi i 
kooperirovaniia v promysclennosti (I problemi della specializzazione e della coopera- 
zione nell’industria). - Lavrov V., Zadaci ulutesceniia finansovo-khoziaistvennoi dieia- 
tielnosti predpriiati (I compiti del miglioramento dell’attività finanziario-economica 
dell’impresa). - BIBISCEV V., Osnovnyie zadaci razvitiia khimiceskoi promysclennosti 
(I compiti fondamentali dello sviluppo dell’industria chimica). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa.. 


March 1956. - COBBAN A., The Vocabulary of Social History. - Bowman A. H., Jef- 
ferson, Hamilton and American Foreign Policy. - REUBENS E. P., Commodity Trade, 
Export Taxes and Economie Development. - FircH L. C., Fiscal and Political Pro- 
blems of Increasing Urbanization. - Fucus V. R., Competitive Structure and Inter- 
Industry Competition. - EPSTEIN L. D., British Mass Parties in Comparison with Ame- 
rican Parties. 


Population, Paris. 


Janvier-Mars 1956. - SAUVY A., Faits et problèmes du jour. - FOURASTIÉ J ., La erois- 
sance des classes jeunes et le problème de l’emploi. - RypER N. B., La mesure des va- 
riations de la fécondité au cours du temps. - PRESSAT R., Le remariage des veufs et 
des veuves. - VINCENT P., Données biométriques sur la conception et la grossesse. - 
Daric J., Evolution démographique en Espagne. - GIRARD A. et HENRY L., Les atti- 
tudes et la conjoncture démographiques: natalité, structure familiale et limites de la 
vie active. - FLEURY M., et Henry L., Des registres paroissiaux à l’histoire de la po- 
pulation. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


N. 11 - 1955. - PRAHOVEANU E., Sistemul economic socialist, baza lichidarii inegalitatii 
economice a natiunilor în URSS. - NeGREA A., Unele probleme ale pietei si politicii 
preturilor în R. P. R. - Popa M., Aspecte economice ale automatizarii în industrie si 
transporturi. - PINTILIE C. si Weiss V., Legea economica a cresterii necontenite a 
prodictivitatii muncii în socialism, - FETEANU Gh., Aspecte ale hozrasciotului în eo- 
mertul socialist. - Tora A. M., Succesele tarilor europene de democratie populara în 
domeniul industrializarii socialiste. - StROJA L., Teorii vulgare ale unor economisti 
burghezi contemporani despre crizele economice, 


N. 12 - 1955. - RAUSSER V., Partidul Muncitorex Romîn initiatorul si organizatorul 
constructiei socialiste a economiei nationale a Republicii Populare Romine. - BaLas E,, 
Cu privire la corelatia justa intra ritmul de dezvoltare a productiei mijloacelor de 
productie si a productiei obiectelor de consum. - BATI I. si COPPELOVICI P., Despre 
importanta unei juste corelatii intre cresterea productivitatii muncii si a salariului 
mediu. - BURTAN FL., Robul industriei grele în trasformarea socialista a agriculturii. - 


Segnalazioni emerografiche 349 


PODOLEANU J., Influenta comertului socialist asupra imbunatatirii productiei indu- 
striale în conditiile comertului desfasurat. - MARIANOVICI G., Unele aspecte ale pau- 
perizarii absolute a clasei muncitoare în capitalismul contemporan. 


Ianuarie 1956. - GHEORGHIU-DEJ, Raportul de activitate al C. C. al P. M. R. la Con- 
gresul al II-lea al partidului - CHIVU STOICA, Raportul asupra proiectului de Directive 
ale Congresului al II-lea al P. M. R. cu privire la cel de-al doilea plan cincinal de 
dezvoltare a economiei nationale pe anii 1956-1960. - Directivele Congresului al II-lea 
al Partidului Muncitoresc Romîn cu privire la cel de-al doilea plan cincinal de dezvol- 
tare a economiei nationale pe anii 1956-1960. - Dan Em., Despre productie si consum 
în capitalism si socialism. - ADAM I., Lichidarea treptata a opozitiei dintre oras si sat 
in perioada de trecere de la capitalism la socialism în R. P. R. - MURGESCU C., Unele 
teze ale economistilor burghezi în legatura cu problema agrara în Romînia burghezo- 
mosiereasca. - GrINDEA D., Producerea venitului national în Romînia burghezo-mosie- 
reasca. 


Public Finance - Finances Publiques, Haarlem. 


N. 3-4. - 1955. - L’adaptation de la comptabilité publique aux principes de la comptabi- 
lité nationale (1 - Nécessité d’une réforme de la comptabilité publique. 2 - La comp- 
tabilité nationale. 3 - Le secteur publie en comptabilité nationale. 4 - L’adaptation de 
la comptabilité publique. 5 - Regroupement des opérations des organismes publics au- 
tonomes et de la sécurité sociale. 6 - Finances publiques et comptabilité nationale dans 
les pays insuffisamment développés). 


N. 1 - 1956. - BECKENDORFF H., Zur Methodik und Praxis des internationalen Ver- 
gleichs der Steuerbelastungen. - PATTERSON E. F., The Extent and Pattern of the Ex- 
penditures of the Argentine National Government, - TROTMAN-DICKENSON D. I., The 
British Taxes on Excess Profits. - PouLopoutos S., Fiscal Legislation and Promotion 
of Private Investments in Greece. - GoopE R., Direct Versus Indirect Taxes: Welfare 
Implications. - WALKER D., Taxation and Economics. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass.. 


February 1956. - SAMUELSON P. A., Social Indifference Curves. - MILLER E., Monetary 
Policy in a Changing World. - CYERT R. M. and Maron J. G., Organizational Factors 
in the Theory of Oligopoly. - SoLow R., A Contribution to the Theory of Economie 
Growth. - LEVITT T., The Lonely Crowd and the Economic Man. - Levin H. J., Stan- 
dards of Welfare in Economic Thought. - Kemp M. C., Tariffs, Income and Distri- 
bution. - LERDAU E. and Rowe J., Prices, Wages and Industrial Productivity in Au- 
stralia and New Zealand. 


Review (The) of Economic Studies. Cambridge. 


N. 60 - 1955-56. - TELSER L. G., Safety First and Hedging. - Beresrrom R., The Use 
of Index Numbers in Demand Analysis. - HOUTHAKKER H. S., The Pareto Distribution 
and the Cobb/Douglas Production Function in Demand Analysis. - GABOR A., A Note 
on Block Tariffs. - Warrs P. E., Block Tariffs; A Comment. - MITCHELL J., Economie 
Planning and the Long Term Programme. - MCKENZIE L., Specialization in Produc- 
tion. - HAHN F. H., Uncertainty and the Cobweb. - Worswick G. D. N., Components 
of a Change in the Balance of Trade. 


N. 61 - 1955-56. - KALDOR N., Alternative Theories of Distribution. - SoLow R. M, 
The Production Function and the Theory of Capital. - ZARNOWITZ V., Technology and 
the Price Structure in General Equilibrium Systems. - RITTER L. S., Some Monetary 
Aspects of Multiplier Theory and Fiscal Policy. - MorIsHIMA M., A Note on Defini- 
tions of Related Goods. - LANCASTER K., Pearce, Monopoly and Socialism. - OZGA $. 
A., Pearce’s General Equilibrium Model. - Pearce I. F., A Reply. - WoLrE J. N., Oli- 
gopoly and Its Problems. 
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Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass.. 


February 1956. - FLEMING M., The Optimal Tariff from an International Standpoint. - 
Kravis I. B., Wages and Foreign Trade. - BECKERMAN W., Distance and the Pattern 
of Intra-European Trade. - BLyrH C. A., The United States Cycle in Private Fixed 
Investment, 1946-50. - HENDERSON J. M., Efficiency and Pricing in the Coal Industry. 
- RUTTAN V. W., The Contribution of Technological Progress to Farm Output: 1950- 
75. - FULMER J. L., Regression Methods of Estimating Agricultural Income Counties. - 
BiLKEy W. J., Equality of Income Distribution and Consumption Expenditures. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Rome. 


January 1956. - BRESCIANI-TURRONI C., International Aspects of the Present Economie 
Situation. - AMOROSO L., The Flexibility of the Productive System. - Italian Exchange 
Regulations Concerning Approved Payments Between Residents and Non-Residents 
and the Foreign Exchange Markets in Italy. - MAGNANI L., Italian Economie Prospects. 


March 1956. - Mepict G., Some Aspects of Italian Agriculture. - Dont R., Develop- 
ment Stages of Italy’s Wool Exports. - DELLA Porta G., Finmeccanica. 


Revue d’Economie Politique, Paris. 


Janvier-Février 1956. - BRANDT K., La stratégie économique du développement agricole. 
- FOURASTIÉ J., Essai sur la mesure des quantités économiques. - Borreux M., Com- 
ment calculer l’amortissement ? 


Mars-Avril 1956. - ViLLey D., Discussion d’un «cas» de théorie économique: le so- 
phisme du cheval mangeur. - Marcy G., Variations du change et termes de l’échange. 
- EHRHARDT A., Sur les emprunts indexés. - VISINE F., Les Conditions de l’équilibre 
financier de la Sécurité Sociale. 


Revue de Science Financière, Paris. 


Avril-Juin 1956. - NEUMARK F., Les problèmes économiques vus à travers le Roman 
moderne. - LEpuc G., L’activité des banques nationalisées dans l’Outre-Mer et à 
l’étranger. - MERCILLON H., Les problèmes du financement de l’industrie du cinéma. - 
MoNTEIL J., Contribution à l’étude mathématique des impôts à deux variables. - BARDA 
S., Evolution des banques turques. - SAINZ DE BUJANDA F., A propos des objectifs de 
la politique financière. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Décembre 1955. - MasoIN M., Notes sur le chômage structurel, - SCHREURS A., À pro- 
pos des études d’économie régionale. La notion d’«unité spatiale de vie sociale». - 
Gonnarp R., La question de Goa. - BARNÉRIAS J. S., L'organisation du crédit agricole 
en Costa Rica. 


Mars 1956. - WEILLER J., Les préférences nationales et l’évolution structurelle: com- 
ment interpréter l’évolution des échanges internationaux jusqu’à la première guerre 
mondiale? - Gonpa J., Les holdings coloniales belges et le financement de l’industria- 
lisation du Congo belge. 


Revue Economique, Paris. 


Janvier 1956. - AUBERT-KRIER J., Economie de l’entreprise. Pratique des affaires ou 
analyse théorique. - CHAMLEY P., Théorie économique et principes de gestion des entre- 
prises privées. - ANDREWS P. W. S., Quelques limites économiques à la dimension et à 
la croissance des entreprises individuelles. - GUIHÉNEUF R., Remarques sur la gestion 
des stocks dans l’entreprise. - DEAN J., Comment fixer le prix d’un nouveau produit? 
- Ponsarp C., Note sur la localisation de la firme. - BIZE P., Investissements intel- 
lectuels et expansion économique. 
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Mars 1956. - MARCZEWSKI J -, Etude statistique et théorique de la croissance écono- 
mique des pays d’Europe orientale (1945-1955). - ZARKA C., Quelques conséquences de 
la redistribution horizontale des revenus, - MARCHAL J., A propos de l’article de M. 
Claude Zarka. - BROCHIER H., Note sur le coefficient de capital et la distribution des 
revenus. - Moret M., Le colloque de l’Association Française de Science Economique 
sur les termes de l’échange. - BERTRAND R., Construction et emploi d’un indice du rap- 
port d’échange pour l’Afrique occidentale française, - Lévy E., Contribution au pro- 
bléme des aires déprimées: l’exemple du Mezzogiorno. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Janvier 1956. - COLONNETTI G., Les conséquences sociales des progrés de la science. - 
- MASNATA A., De quelques phénoménes économiques sous le régime collectiviste. - 
JÉQUIER Cu., L'importance économique de l’assurance sur la vie en Suisse. - BARSANTI 
G., L’indice du coût de la vie en Italie. 


Avril 1956. - Simon F., Les conséquences économiques et sociales de l’automation. - 
Hay A., L’Union européenne des paiements et la coopération monétaire en Europe. - 
MARCHAND E., L’assurance contre l’invalidité sur le plan fédéral. - RIEBEN H., De la 
Communauté européenne du charbon et de l’acier à l’Euratom. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Décembre 1955. - Bivorr (DE) H., L’automation et ses conséquences sociales. - TILLES 
S., La productivité dans les pays insuffisamment développés. - Caso A., Les buts de 
la politique indigéniste au Mexique. 


Janvier 1956. - LANNES X., La mobilité internationale de la main-d’oeuvre en Europe 
occidentale: I. - VLAHOv G., Les programmes de stagiaires ouvriers et d’instructeurs en 
Yougoslavie. - DJANG T. K., L’aide à la construction de logements ouvriers à Taïwan. 
- L'évolution récente de l’emploi et du chômage dans le monde. - KRIVINE D., L’em- 
ploi dans l’agriculture en Israël. 


Février 1956. - HowENSTINE E. J., Les possibilités de stabilisation de l’emploi grâce 
aux constructions publiques. - LANNES X., La mobilité internationale de la main-d’oeu- 
vre en Europe occidentale: II. - La population active dans le monde: Aspects démo- 
graphiques. - L’emploi des femmes en Amérique latine. - La planification du déve- 
loppement économique à Ceylan. 


Mars 1956. - Fox J. S., L'administration du travail en Amérique latine, - SHRIKANT L. 
M., L’intégration des populations aborigénes de l’Inde. - L*O.L.T. et la protection des 
exécutants, des fabricants de phonogrammes et des organismes de radiodiffusion. 


Avril 1956. - Problémes d’organisation des services de Vemploi dans les pays écono- 
miquement sous-développés. - SALVESEN K., La collaboration sociale entre les pays du 
nord de l’Europe. - ELFVENGREN E., La main-d’oeuvre finlandaise. - Les conventions 
collectives conelues dans les industries chimiques. - L’enquéte sur la situation des tra- 
vailleurs agricoles dans 1’Inde. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Marzo 1956. - VANONI E., Discorso pronunciato al Senato della Repubblica il 6 feb- 
braio 1956. - Forte F., Gli scritti scientifici di Ezio Vanoni (1927-1956). - SEGNI LES 
All’amico lontano. - Griziorr1 B., Ezio Vanoni studioso e statista. - STAMMATI Gr ul 
riordinamento e il rafforzamento dell’organizzazione finanziaria nell "opera del Mini- 
stro Vanoni. - CASTELLI E., Lo spirito della riforma Vanoni. - STEVE S., Le imposte 
sul reddito e sulle società nel pensiero di Ezio Vanoni. - MAFFEZZONI F., Il problema 
della codificazione tributaria nel pensiero di Ezio Vanoni. - PESENTI A., La rilevanza 
giuridica del contribuente di fatto: alcuni sviluppi del contributo scientifico di Ezio 
Vanoni. - Forte F., Il pensiero di Ezio Vanoni sulla teoria e sulla politica della impo- 


352 Segnalazioni emerografiche 


sizione degli scambi. - PARRAVICINI G., Ezio Vanoni nello scritto: La rivalutazione 
della lira e l’equilibrio economico. - PoMINI R., Postilla a una breve considerazione di 
Ezio Vanoni in tema di discrezionalità dell’ Amministrazione finanziaria. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Dicembre 1955. - MepICI G., L’incontro di Otaniemi. - BERTOLINO A., Giovanni Loren- 
zoni (Commemorazione). - RoBINSON K. L., Ostacoli politici tendenti a ritardare il 
maggior benessere economico reso possibile dall’evoluzione tecnica in agricoltura. - 
ScHuLTz T. W., Il contributo dell’economista ai programmi di sviluppo tecnico. - 
PiHKaLA K. U., Il significato dell’evoluzione tecnica nella economia agricola dei paesi 
scandinavi. - SEN S. R., L’importanza dei cambiamenti tecnologici per l’agricoltura 
dei paesi asiatici. - NIEHAUS H., L’ampiezza e l’organizzazione delle aziende agricole 
rispondono all’odierno livello del progresso tecnico? 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Gennaio-Febbraio 1956. - Gini C., Il sistema della protezione sociale (In margine alla 
Patologia economica). - Capo G., Il salario garantito nelle sue principali applicazioni. - 
FALZONE P., L’intervento del capitale privato può risolvere la crisi dei finanziamenti 
stradali. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Gennaio-Marzo 1956. - L'Italia nell’O.N.U. - JACOMONI F., Equidistanza in Asia. - 
MANZINI R., Le leggi di neutralità degli U.S.A. - Volar F., Lo Stato nella Spagna 
d’oggi. - ETIENNE G., Gli aiuti economici all’Asia. - Borrar B., I documenti diplo- 
matici italiani. - FRANCHINI A., Struttura economica ed aree depresse. - GIANNINI A., 
Profili di uomini politici: Maniu e Papagos. 


Rivista Internazionale di Scienze Economiche e Commerciali, Milano. 


Gennaio 1956. - Maros DELL’oro A., Immaturità epistemologica dell’economia politica. 
- JOHNSON H. G., Una versione diagrammatica della teoria dell’interesse dei fondi 
prestabiliti. - MUNARI S., Contratti di appalto per la ricostruzione edilizia e imposta 
di registro. - CASTIGLIONI P., Inizio di attività a New York di banche o di interessi 
bancari esteri. - DIENA L., Contributo a una teoria delle relazioni umane. - RAMAJOLI 
S., Note sulle disposizioni penali della legge di perequazione tributaria. - Arpow, La 
congiuntura economica. 


Febbraio 1956. - Lorrus J. A., Petroleum legislation in Italy. - KróLL M., Moneta e 
capitale. - Nicosia F. M., L’insegnamento delle tecniche amministrative nelle business 
schools degli Stati Uniti. - TOMASELLI A., Mercato mondiale dei noli e liberalizzazione 
dei trasporti marittimi. - CUTRERA A., I pubblici mediatori e la legge di pubblica si- 
curezza. - CHIERICATI C., L’economia delle vendite a rate: note in margine a un re- 
cente convegno. - ARNEODO G., Il problema delle borse in Italia. - Arpow, La con- 
giuntura economica italiana. 


Marzo 1956. - KRISTEIN M. M., Metodo di studio dell’effetto delle concessioni tarif- 
farie degli Stati Uniti sul volume delle loro importazioni a seguito del G.A.T.T.. - Ma- 
NUELLI E., La siderurgia italiana nella C.E.C.A.. - SAcERDOTI P., L’assicurazione dei 
rischi nelle vendite a rate. - CHIERICATI C., Piani fissi, piani flessibili e investimenti 
trusts. - ARDOW, La congiuntura economica. - P. C., A. Z., A. H., Il mercato del danaro. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Novembre-Dicembre 1955. - CALCATERRA E., La diffusione dei cieli economici nello 
spazio ed i mezzi di politica economica di contenimento. - VITO F., Le condizioni per 
il mantenimento della convertibilità. - GRAZIA-RESI B., Considerazioni sulla ricreazione 
sociale. 
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Gennaio-Febbraio 1956. - LOMBARDINI S., Contributi econometrici all’analisi dinamica. 
- ANDREATTA N., L’ammortamento in relazione ad aleuni problemi di dinamica econo- 
mica. - PRATELLI G., Alcune ripercussioni umane di indirizzi produttivistici in agri- 
coltura. 


- 


Marzo-Aprile 1956. - Bonato C., Aleuni aspetti del finanziamento delle imprese con- 
tadine in rapporto ai problemi dello sviluppo economico. - GRAMICCIA G., Considera: 
zioni elementari sulla salute come fatto economico. - PASINETTI L., La funzione degli 
investimenti in alcuni modelli econometrici applicati ai cieli economici. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Marz 1956. - Perer H., Kartellverbot und Planwirtschaft. - WEBER K., Zur Frage der 
Preisdifferenzierung bei Einproduktunternehmungen. - SCHWEITZER A., American Com- 
petitive Capitalism. - FRITSCH B., Die amerikanische Beschäftigungspolitik der dreis- 
siger Jahre im Lichte der Beschäftigungstheorie von Keynes. - BELOW F., Ueber den 
Erkenntniswert sozialstatistischer Daten. - LEUTWILER F., Mindestreserven als Instru- 
ment der Notenbankpolitik. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


February 1956. - YOUNGSON A. J., Marshall on Economic Growth. - Munsy D. ip. 
Electricity in the North of Scotland. - MAavwaLp K., The Construction Costs and the 
Value of the British Merchant Fleet, 1850-1938. - Marueson W. R., The Retail Di- 
stributive Trades in Scotland. - Current Topics. - Recent Economie Trends: Fertility. - 
Leser C. E. V., Changes in Scottish Cities and Counties. 


Social Research, New York. 


Spring 1956. - Heuss T., A Word in Memory of Kurt Riezler. - STRAUSS L., Kurt Riez- 
ler, 1882-1955. - Hiacins B., Development Planning and the Economie Calculus. 
Mason G. M., Toward Indivisible International Law? - The Evolution of Soviet Doe- 
trine. - ROTHCHILD D. S., British Labour and European Union. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


December 1955. - RicHarps C. S., Central Banking in South Africa - A Study in Adap- 
tation (Review Article). - Lomas P. K., Some Aspects of Profit Re-investment in the 
Union. - ARKIN M., A Neglected Forerunner of Adam Smith - An Appraisal of the 
Place of Henry Martin’s (?) Considerations on the East India Trade (1701) in the 
History of Economie Thought. - Manin H. S., Some Notes on the Commercial Sector of 
the South African Economy. - SPYROU H., The Development of Insurance Business in 
the Union of South Africa. 


March 1956. - Soper C. S., The Supply Curve in Keynesian Economics. - Rosson R., 
The Protection of the Cotton Industry in Australia and South Africa. - LACHMANN L. 
M., The Velocity of Circulation as a Predictor. - De Kock G., Prafessor Lachmann 
and Velocity of Circulation - A Rejoinder. - SAMUEL E., The Immigration Cycle in Pa- 
lestine and Israel, 1919-1954. - Van DEN BERG M. and VERBURGH C., The Accuracy of 
Forecasts in the South African Business Opinion Surveys. 


Soviet Studies, Oxford. 


January 1956. - Katz Z., Party-political Education in Russia 1918-1935. - Nove A. 
Some Problems in Soviet Agricultural Statistics. - ROBINSON J., Mr. Wiles’ Ratio- 
nality: a Comment. - Doss M. H., Comparative Growth Rates: a Reply. - MILLER J. 
and M., A New Stage in the Study of Marxism. 

April 1956. - DOBRIN S., Some Questions of Early Soviet Legal History. - SCHLESINGER 
R., Litvinov’s Ghost. - WHITMAN J. T., The Kolkhoz Market. - GABOR A., Comparative 
Growth Rates: a Rejoinder. - Acton H. B., Remarks on J. and M. Miller’s Review of 
The Illusion of the Epoch. 
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Staff Papers - International Monetary Fund, Washington. 


February 1956. - FincH D., Purchasing Power Guarantees for Deferred Payments. - 
Goope R. and BIRNBAUM E. A., Government Capital Budgets. - Lovasy G., Prices of 
Raw Materials in the 1953-54 U. S. Recession. - SHERWOOD J., Revenue Features of 
Multiple Exchange Rate Systems: Sume Case Studies. - BARNÉRIAS J., International 
Movements of Public Long-Term Capital and Grants, 1951-52. 


Statistica, Bologna. 


Gennaio-Marzo 1956. - FoRTUNATI P., La popolazione nel pensiero di Antonio Genovesi. 
- LANDENNA G., La dissomiglianza. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Supplément Janvier-Février 1956. - Rapport sur les comptes de la nation (L’évolu- 
tion des travaux français. - Le cadre comptable. - Les méthodes statistiques d 'établisse- 
ment des comptes. - Les agrégats). 


Févricr 1956. - L'évolution des opérations du Trésor au cours des trois premiers tri- 
mestres 1955 - Les moyens monétaires et financiers accordés à l’économie au cours du 
troisième trimestre 1955. - Les recettes budgétaires par département en 1954. - Sta- 
tistiques. 


Mars 1956. - Évolution de la situation économique et financière des entreprises publi- 
ques du secteur industriel et commercial de 1952 à 1954. - Les bénéfices industriels et 
commereiaux déclarés en 1954. - Statistiques. 


Studi Economici, Napoli. 


Settembre-Dicembre 1955. - BUCHANAN J. M., La metodologia della teoria dell’inci- 
denza: Una rassegna critica di recenti contributi americani. - SULTAN iH. Pereeun 
giudizio sulla riforma del sistema finanziario federale (continuazione e fine). - GRILLI 
C., Economia applicata ai lavori pubblici (continua). - DENI A., Bonifica finanziaria 
e bonifica umana. - CutoLo I., Premesse metodologiche sulla teoria dello sviluppo. - 
Di Renzo F., Sul concetto di costo dell’attività finanziaria (continuazione e fine). 


Gennaio-Febbraio 1956. - DE Luca M. Recenti innovazioni legislative in tema di im- 
posta sui profitti ed esigenze della produzione. - GRILLI C., Economia applicata ai la- 
vori pubblici (continuazione). - AMATO A., Teoria economica del limite alle spese pub- 
bliche (continua). - FRANCHINI P., In memoria di Publio Mengarini (1885-1949). 


Trimestre (El) Económico, México. 


Octubre-Dicicmbre de 1955. - TINBERGEN J., Algunas técnicas de planeación del desar- 
rollo. - ESTEVES V. R., El desarrollo económico en la America Latina. - SOBERÓN MAR- 
TÍNEZ O., La planeación en Puerto Rico. - SUNKEL O., La planeación económica en No- 
ruega. - OCHSENIUS V. y CIBoTTI R., Un modelo económico de programación del de- 
sarrollo económico. 


Viestnik Statistiki, Moskva. 


N. 1 - 1956. - VINOGRADOV K., Bolsce vnimaniia voprosam ekonomiki stroitielstva (Pid 
attenzione ai problemi del settore di costruzione). - KOCETOv I., Vagonooborot stantzi 
kak statisticeski pokazatel raboty gieleznodoroznogo transporta (La rotazione di va- 
goni d’una stazione come indice statistico del lavoro dei trasporti ferroviari). - GUBIN 
B., K voprosu o postroieni indeksov srednikh arifmeticeskikh velicin (Sul problema 
della costruzione degli indici delle grandezze medie aritmetiche). - IsLamov S., K vo- 
prosu o statisticeskom izuceni proizvoditielnosti truda y sielskom khoziaistvie (Sul 
problema dello studio statistico della produttività del lavoro nell ’agricoltura). 
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Vniescniaia Torgovlia, Moskva. 


N. 1 - 1956. - RAZUMOVSKI K., AGIAIEv V., K itogam IV sessi Komiteta po razvitiiu 
vnesenei torgovli EKONN dlia Evropy (Sui risultati della IV Sessione del Comitato 
per lo sviluppo del commercio estero dell’ONU per l’Europa). - SILKIX S., K sovre- 
miennomu pologieniu na rynkie kauciuka (Sull’attuale situazione del mercato della 
gomma). - Donirc T., Drobilno-razmolnyie masciny (Le macchine frantumatrici e ma- 
cinatrici). 


N. 2 - 1956. - OvsIEPIAN B., Albaniia na puti ekonomiceskogo protzessa (L’Albania 
sulla via del progresso economico). - FREI L., Sovremiennoie valiutnoie pologienie nie- 
kotorykh evropeiskikh stran (L’attuale situazione economica di alcuni paesi europei). - 
Ryskin M., Uralski asbest (L’asbesto degli Urali). - Eranov I., IERSCIOV Iu., Sovietski 
pavilion na iarmarkie v Karaci (11 padiglione sovietico alla fiera di Karaci). 


N. 3 - 1956. - BOLSCIAKOV I., SSSR na miezdunarodnykh iarmarkakh i vystavkakh 
(L’URSS alle fiere ed esposizioni internazionali). - ScIBAIEv K., Za dalnicisceie raz- 
vitie turistskikh zviaziei (Per l’ulteriore sviluppo delle relazioni turistiche). - KARSCINOV 
L., Ekonomiceskie dostigieniia Koreiskoi Narodno Demokraticeskoi Respubliki (I 
successi economici della RDP coreana). - MENSCIKOV S., Izmenieniia na rynke risa 
(Mutamenti sul mercato del riso). - KANTZEL IA., Sovietskiie doroznyie masciny (Le 
macchine stradali sovietiche). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 12 - 1955. - RUBAN N., Piatidesiatilietie piervoi russkoi revoliutzi (Il cinquantenario 
della prima rivoluzione russa). - NOTKIN A., Tekhniceski progress i preimusctcestvenny 
rost proizvodstva sredst proizvodstva (Il progresso tecnico ed il prevalente aumento 
della produzione di beni strumentali). - HEINMAN S., Niekotoryie problemy organisatzi 
proizvodstva v promyselennosti (Problemi dell’organizzazione della produzione nel- 
l’industria). - GLEBOVSKI G., Uralmasezavod v scestoi piatilietke (Il consorzio mecca- 
nico degli Urali nel sesto piano quinquennale). - TOLKANITZA A., O sistemie mascin v 
selskokhoziaistvennom proizvodstve (Sulla meccanizzazione complessa dei lavori agri- 
coli). - LAVRISCTCEV A., Mezdunarodnoie sotrudnicestvo v ispolzovanii atomnoi energhii 
v mirnykh tzieliakh (La collaborazione internazionale nel campo dello sfruttamento 
dell’energia atomica a scopi pacifici). - BoLcov A., IX mezdunarodny kongress eko- 
nomistov-agrarnikov (Il IX Congresso degli economisti-agrari). - BREGHEL E., K vo- 
prosu o kapitalisticeskom vosproizvodstvie v usloviakh militarizatzii ekonomiki (Sul 
problema della riproduzione capitalista nelle eondizioni di economia militarizzata). - 
KucinsKI IU., Ob ispolzovanii burgiaznoi statistiki (Sull’utilizzazione della statistica 


borghese). 


N. 1 - 1956. - PavLov P., Tekniceski progress i moralny iznos mascin pri sotzializme 
(Il progresso tecnico e l’usura morale del macchinario in socialismo). - OZNOBIN INR 
Elektrifikatzia narodnogo khoziaistva SSSR v seestoi piatilietke (L’elettrificazione 
dell’economia nazionale sovietica nel sesto piano quinquennale). - LIESKOv A., Tekhni- 
ceski progress v ciornoi metallurghi SSSR (Il progresso teenico nel settore siderurgico 
dell'URSS). - BakuLiov G., Udescevlienie topliva kak faktor snigienia sebestoimosti 
promyselennoi produktzii y scestoi piatilietke (La diminuzione del prezzo del combu- 
stibile come fattore di riduzione dei costi della produzione industriale nel sesto piano 
quinquennale). - GoGoL B., Nekotoryie voprosy organizatzii sovietskoi torgovli (Pro- 
blemi dell’organizzazione del commercio sovietico). - OBOLENSKIX K., Nekotoryie vo- 
prosy ukrepleniia ekonomiki kolkhozov i analiza ikh khoziaistvennoi dieiatelnosti 
(Problemi del consolidamento dell’economia dei kolkhoz e l’analisi della loro atti- 
vità economica). - MILIAVSKI I., Ob ekonomiceskoi effektivnosti obrabotki potevy i 
posieva po metodu T. S. Maltzeva (Sulla redditività economica della lavorazione della 
terra e della semina secondo il metodo di T. S. Maltzev). - MeRINOv I., O metodakh 
istcileniia proizvoditielnosti truda v sielskom khoziaistve (Sui metodi per caleolare la 
produttività del lavoro nell’agricoltura). - KazaKIEvITC V. D., Vozrieniia Veniamina 
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Franklina po ekonomiceskim voprosam (K 250-lietiu so dnia rozdeniia) (Le teorie eco- 
nomiche di B. Frankan (In occasione del 250° anniversario della sua nascita)). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


1 - 1956. - GrerscH H., Das Handelsoptimum. - GATZ W., Die quantitativen Wirkungen 
einer Wiederherstellung der Wahrungskonvertibilitàt. - BoMBACH G., Bemerkungen zu 
H. Paris Eguilaz’ « Expansionsmultiplikator ». - GRUNWALD K., The Industrialization 
of the Lebanon and Syria. 


Westminster Bank Review, London. 


February 1956. - The Chairman’s Statement. - ABRAMS M., Prospects in the Retail 
Trade. - ALLEN G. R., Covent Garden and All That. - Marris R., Further Thoughts 
on the Terms of Trade, 


Wirtschafisdienst, Hamburg. 


Januar 1956. - BAADE-KIEL F., Gesamtdeutsches Wirtschaftswunder. - THALHEIM-BER- 
LIN K. C., Soziale Strukturwandlungen in Mitteldeutschland und ihre Bedeutung fiir 
die Wiedervereinigung. 


Februar 1956. - SCAMMELL W. M., Bangor/north Wales: Währungspolitische Probleme 
nach Einführung der Sterlingkonvertibilitàt. - FLECK-KóLN R., Auslándische Industrie- 
und Investitionsgesetzgebung im Dienste nationaler Wirtschaftsfórderung. 


Marz 1956. - ARNDT-HAMBURG E., Konjunkturpolitik in der vollbeschäftigten Wirt- 
schaft. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


1 - 1956. - Die Wirtschaftliche Lage Anfang 1956. - Zu grosse Anspriiche an die Pro- 
duktionskrafte. - Kein Nachlassen des Preisauftriebs. - Verstärkte Investitionstätigkeit 
der Verbrauchsgiiterindustrie. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


1 - 1956. - BUcHI W., Um ein soziologisches Modell der Vertragsgemeinschaft. - 
SIEBER H., Bodenpreissteigerung und Wohnungsmarkt. - KNESCHAUREK F., Struktur 
und Entwicklung der Wohnbautätigkeit in der Schweiz. - SENGLET J. J., Die Wirkung 
von Lohnerhóhungen aut die Preisgestaltung. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tubingen. 


2 Heft - 1956. - StoLPER W., Standorttheorie und Theorie des internationalen Han- 
dels. - Peter H., Ueber gerechte Verteilung des Einkommens und Eigentums. - MEIM- 
BERG R., Grenzen der Geldpolitik als Mittel zur Stabilerhaltung des Geldwertes, - 
ISCHBOLDIN B., Der gegenwártige Stand des hedonistischen Kalkiils in der Wirtschafts- 
theorie. - HARTWIG H., Naturwissenschaftliche und sozialwissenschaftliche Statistik. - 
Laves W. H. C., Einige Probleme der Organisation und Verwaltung von staatlichen 
Unternehmen Siid- und Siidostasiens. - VécuTine F., Das sizilianische Erdól. - MERK 
W., Das Reich. - Horn A., Beruf und Beschäftigung. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L’ Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 731 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: IsA MARCHINI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull'angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
l’ Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 


II. - Problemi dell'agricoltura e delle in- pagamenti - Problemi valutari. 


dustrie estrattive. 
III. - Problemi dell’ industria. 


| VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
municazioni. 


IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
IV. - Problemi del commercio interno - | mografici - Politica sociale. 
Prezzi - Consumo. X. - Situazione economica dei varî paesi. 
li i i ari - la . . . n} ca 
V. - Problemi bancari e monetari - Borse. Koc istituti proble ata 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 
IT. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. Scoppiate. Queste guerre non sono state, come 


talvolta si erede, la conseguenza di una crisi 
di sovrapproduzione, bensì della crisi gene- 
rale del sistema economico capitalistico mon- 
diale. La seconda guerra mondiale e le sue 
conseguenze hanno significato la transizione 
dalla prima alla seconda tappa della crisi 


(3221) EE 21 

BECIN A., Sul problema delle caratteristiche 
del ciclo postbellico (« Voprosy Ekonomi- 
ki», Moskva, n. 9, 1955). 


L’esame delle caratteristiche della ripro- 
duzione capitalista nelle condizioni dell’eco- 
nomia di guerra, e di alcuni problemi dello 
sviluppo del cielo capitalistico mondiale nel 
dopoguerra consentono di giungere alle se- 
guenti conclusioni. Anzitutto, entrambe le i ' a 
guerre mondiali hanno arrestato l’ulteriore e- della riproduzione. Di conseguenza non si può 
voluzione del ciclo durante il quale esse sono parlare d'una continuazione del precedente 


generale del capitalismo. Le guerre hanno 
temporaneamente liquidato l’ulteriore svi- 
luppo della crisi economica, hanno trasfor- 
mato ed in gran misura infranto il processo 
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ciclo durante e dopo la guerra. In secondo 
luogo, nelle varie tappe della erisi generale 
del capitalismo si creano particolari condi- 
zioni storiche in cui si compie la riproduzione 
capitalista e, in tal modo, si determinano le 
caratteristiche del ciclo successivo alla guerra. 
Dopo la prima guerra mondiale si formò 
quella relativa stabilità del mercato capita- 
listico che caratterizzò i cieli dei decenni 
1920-30 e 1930-40. Nella seconda tappa 
della erisi generale del capitalismo si formò 
il blocco socialista, si infranse l’unità del 
mercato mondiale, si ridussero, e continuano 
ad ulteriormente ridursi, le sfere di applica- 
zione delle forze dei principali paesi capita- 
listici alle risorse mondiali, iniziò lo sgreto- 
lamento del sistema coloniale ece. Con il pro- 
gressivo ricostituirsi dell’economia dei paesi 
occidentali europei e del Giappone ed il 
rinnovarsi della loro concorrenza sui mer- 
cati mondiali con i paesi che durante la 
guerra sì sono rinforzati aumentano i 
presupposti della erisi economica mondiale, 
Come mostra l’andamento del ciclo del pe- 
riodo 1930-40, dopo una prima erisi postbel- 
lica riprende il normale avvicendamento delle 
fasi del cielo, però con gli importanti muta- 
menti determinati dalle concrete circostanze 
di una data tappa della crisi generale. Nes- 
suna meraviglia, quindi, se il ciclo successivo 
all’incombente crisi economica non sarà una 
ripetizione del primo cielo postbellico eor- 
rente. Molte ragioni fanno ritenere che, ben 
più che al ciclo attuale, esso assomiglierà a 
quello del periodo 1930-40, benchè in forma 
più grave. Comunque, una cosa, almeno, è 
certa: che le caratteristiche d’un cielo capi- 
talistico sono determinate da condizioni sto- 
riche concrete, epperò suscettibili di investi- 
gazione. La vita ha già dimostrato l’infon- 
datezza di caratterizzare, come spesso s’è 
fatto da autori sovietici, con i tratti partico- 
lari del cielo del decennio 1930-40 tutti i 
cicli dell’epoca della erisi generale del capi- 
talismo. Anche per questo punto è neces- 
sario attenersi al comandamento di Lenin: 
Studiare concretamente ogni situazione ed ai 
fini della soluzione di tutti quanti i pro- 
blemi «non prendere le mosse da principi 
astratti, ma partire dai fenomeni della realtà 
concreta ». N (M.LA.) 


(3222 ) EC 3 

I confronti internazionali delle grandezze e- 
conomiche («Etudes et Conjoncture », 
Paris, settembre 1955). 


Il confronto su scala internazionale delle 
statistiche economiche è tutt’altro che age- 
vole, data la diversita dei metodi seguiti e 
l’insufficiente normalizzazione dei lavori ef- 
fettuati nei vari paesi. Spesso l’oggetto delle 
statistiche è, di per sé, difficile a definirsi 
in maniera precisa; si osservano fondi e 
flussi, rilevazioni dirette e derivanti da cal- 
coli complessi: si esita tra fatti concreti e 
concetti astratti. La scelta delle unità di mi- 
sura è assai ardua; la mancanza di unifor- 
mità da paese a paese e la differenza geo- 
grafica dei quadri, nei quali avvengono i fe- 
nomeni da esaminare, non permettono di o- 
perare un confronto senza riserve. Il com- 
pito dell’osservatore economico si presenta 
perciò irto di ostacoli; l’utilità dell’astra- 
zione è incontestabile, ma non per questo 
essa deve essere una pura creazione dello 
spirito. Alcuni concetti, come il livello dei 
prezzi, il potere d’acquisto delle monete e il 
reddito nazionale sono derivati da studi teo- 
rici; ma, nello sforzo di rappresentarli me- 
diante dati statistici, ci si è resi conto della 
difficoltà del passaggio dagli uni agli altri? 
Una certa gerarchia appare, nel complesso; 
facilmente si rileva, ad es., che la produ- 
zione di un paese è superiore a quella di un 
altro, che il valore di una moneta subisce 
variazioni, ete...; tuttavia, il lato più im- 
portante delle statistiche è quello che stabi- 
lisce la misura degli scarti rilevati. Inoltre, 
sono della massima utilità i lavori che per- 
mettono di fissare i limiti delle zone d’indif- 
ferenza e di calcolare gli scarti probabili. 

(M. P.) 


(3223) EE 3 

LUNDBERG E., Formazione di capitale e pro- 
gresso economico («Skandinaviska Ban- 
ken Quarterly Review», Stockholm, otto- 
bre 1955). 


Esiste un legame estremamente complesso 
fra incremento demografico, formazione di 
capitale, produttività e reddito reale. Il ri- 
sparmio annuo di una nazione è destinato in 
larga misura al mantenimento della popola- 
zione inattiva e all’investimento . Nei paesi 
sottosviluppati il rapido incremento demo- 
grafico assorbe il già scarso risparmio ed 
esclude qualsiasi aumento dei beni capitali 
e, quindi, l’incremento della produttività. 
L'Egitto ne è il classico esempio. (L "esempio 
della Francia, per contro, dimostra che una 
società può perdere il suo dinamismo, la sua 
mobilità e flessibilità a tal punto da deter- 
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minare il ristagno dell’economia interna !). 
Secondo caleoli puramente sperimentali, il 
risparmi0 nel paesi poveri rappresenta il 5% 
del reddito nazionale, contro il 15% nei 
paesi economicamente progrediti. L’aumento 
medio annuo del reddito nazionale di circa 
il 3%, che normalmente si verifica nei paesi 
dell’Europa Occidentale e del Nord Ame- 
rica, esige una disponibilità addizionale di 
beni capitali, affinché sia mantenuto immu- 
tato il livello della capacita produttiva. In 
base a recenti indagini effettuate negli Stati 
Uniti si e stabilito che ad un dato aumento 
del reddito nazionale dovrebbe corrispondere, 
in misura tripla, un aumento del volume 
degli investimenti, in quanto il rapporto fra 
quest’ultimo e la produzione risulta 3 : 1. 


Questo modello, essenzialmente meccanico, 
semplifica al massimo la realtà. (M. P.) 
(3224) EC2 


HoseLrrz B. F., Modelli di sviluppo econo- 
mico (« The Canadian Journal of Econo- 
mies and Political Science », Toronto, no- 
vembre 1955). 


Per costruire un modello generale di svi- 
luppo economico occorre trascurare una 
grande varietà di esperienze storiche dello 
sviluppo di molti paesi. Ma non si può con- 
siderare ogni caso come differenziato da 
tutti gli altri. E’ opportuno quindi cercare 
di identificare gli elementi comuni di un 
certo numero di classi corrispondenti a casi 
Storici di sviluppo economico. Un primo eri- 
terio riguarda il rapporto tra popolazione e 
risorse: nel caso di risorse abbondanti e 
searsa popolazione si avrà un tipo di sviluppo 
« espansionistico », nel caso contrario un tipo 
di sviluppo «intrinseco ». Un secondo eri- 
terio, quello del grado di dipendenza da 
paesi stranieri, permette di identificare un 
tipo « dominante » e un tipo « satellite ». In- 
fine, a seconda della prevalenza dell’inter- 
vento individuale e privato o dell’intervento 
statale, si possono distinguere i due tipi 
«autonomo» e «indotto ». Combinando le 
tre serie di dicotomie si ottengono otto 
tipi ideali a ciascuno dei quali si può far 
corrispondere alcuni paesi il cui sviluppo 
aderisce più strettamente alla definizione: 
1-Espansionista, dominante, autonomo: Stati 
Uniti, dal 1830 al 1890. 2-Espansionista, do- 
minante, indotto: Unione Sovietica, dal 1928 
in poi. 3-Espansionista, satellite, autonomo: 
Australia dal 1914 o Canadà dal 1900. 4- 
Espansionista, satellite, indotto: Manciuria 


sotto il controllo Giapponese, e forse alcune 
zone africane come il Congo belga e le Co- 
lonie portoghesi. 5-Intrinseco, dominante, au- 
tonomo: la Francia o la Germania del di- 
ciannovesimo secolo. 6-Intrinseco, dominante, 
indotto: Giappone o Turchia dal 1922, 7- 
Intrinseco, satellite, autonomo: Danimarca 
o Svizzera prima del 1914, 8-Intrinseco, sa- 
tellite, indotto: le cosiddette « democrazie po- 
polari » dell’Europa Orientale. (I. M.) 


(3225) EE (165) 19 

CHAJTMAN S., La definizione della capacità 
produttiva ed il grado della sua utilizza- 
zione (« Ekonomista », Warszawa, n. 1, 
1956). 


Tutti gli errori metodologici che si osser- 
vano nel definire e nell’interpretare le ca- 
pacità produttive ed il grado della loro uti- 
lizzazione derivano anzitutto dal trattare le 
capacità produttive come un valore statico 
e costante, dall’identificarle sia con il pro- 
gramma. di produzione che con l’indice del 
periodo di utilizzazione delle macchine e delle 
attrezzature. Per evitare tali errori meto- 
dologici nel definire le capacità produttive 
delle imprese industriali occorrerà distin- 
guere tre livelli: la capacità produttiva ba- 
sata sulle norme margine, riflettenti le ca- 
pacità produttive future; le attuali capacità, 
basate sulle norme medie; le capacità del 
periodo immediatamente precedente, basate 
sulle norme medie raggiunte. Nel definire, 
inoltre, la capacità produttiva si accentra 
particolarmente l’attenzione sull’utilizzazione 
delle macchine, dell’attrezzatura e della su- 
perficie degli stabilimenti, mentre la defi- 
nizione delle capacità e degli altri elementi 
delle possibilità produttive dovrebbe essere 
collegata con il bilancio delle riserve; oltre 
ai bilanci del tempo di utilizzazione delle 
macchine, dell’attrezzatura e della superficie 
degli stabilimenti, hanno grande importanza 
anche i bilanci della mano d’opera e quelli 
di utilizzazione della materia prima e dei 
semilavorati. (M. I. A.) 


(3226) EE (161) 61 

MASNATA A., Fenomeni economici in regime 
collettivista («Revue Economique et So- 
ciale », Lausanne, gennaio 1956). 


Il problema centrale di un economia qual- 
siasi € il funzionamento del cireuito econo- 
mico. Le condizioni essenziali sono due: a) 
ripartizione dello sforzo di sviluppo fra i 
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due rami della produzione, industria e agri- 
coltura e, b) perfetta efficienza del mecca- 
nismo di distribuzione. Nell’URSS, in teoria, 
l’agricoltura è considerata sullo stesso piano 
dell’industria, mentre, in realtà, il suo grado 
di sviluppo è nettamente inferiore. Questa 
« disparità » si realizza in forza dei prezzi 
praticati dallo Stato per gli articoli indu- 
striali di cui il contadino necessita, per sè e 
per il suo lavoro, e di quelli fissati per i pro- 
dotti dell’agricoltura. I prezzi stabiliti d’au- 
torità sono di due tipi: 1) prezzi all’in- 
grosso, che influenzano soprattutto 1 rap- 
porti di scambio fra i diversi settori dell’e- 
conomia ed hanno una funzione regolatrice 
del circuito economico; 2) prezzi al dettaglio 
dei prodotti alimentari ed industriali comuni, 
che influenzano più o meno favorevolmente 
la posizione dei consumatori, sia nei centri 
urbani che nelle campagne. Nel campo dei 
prezzi al dettaglio rivestono un ruolo im- 
portante i mercati liberi sui quali vengono 
contrattati i prodotti provenienti dai « kol- 
choz ». La manovra dei prezzi costituisce in 
Russia un’arma potente per soffocare le 
fluttuazioni nocive. La riforma monetaria del 
1947, che doveva porre fine alla pressione 
inflazionista, fu, senza dubbio, fortemente 
influenzata dalla guerra, ma, in sostanza, 
non fece che accentuare le disparità esistenti 
fra la massa monetaria e la massa delle 
merci (miglior garanzia della stabilità mo- 
netaria sovietica, secondo Stalin). L’econo- 
mia collettivista non è esente da fluttuazioni 
cicliche; esse sono sui generis, in quanto si 
producono sulla base di elementi differenti 
da quelli che normalmente si incontrano in 
regime capitalista. In entrambi i sistemi, le 
crisi colpiscono profondamente le classi la- 
voratrici. Nell’URSS, i contadini e le masse 
di lavoratori che spesso si trovano in istato 
di sottoconsumo non sono forse, in senso eco- 
nomico, le « vittime» dei fenomeni che, per 
eufemismo, abbiamo chiamato « disparità »? 


(M. P.) 


(3227) EE (167) 19 
LászLÓ Titi - L'importanza dell’indice del 
costo di produzione per il giudizio sulla 
redditività di un’impresa socialista (« Sta- 
tisztikai Szemle», Budapest, febbraio 1956). 


Si sostiene generalmente che la riduzione 
dei costi della produzione comparabile sia 
l’indice economico più completo del lavoro 
di un’impresa. E’, però, da considerare 
quanto segue: i costi di produzione di beni 


non necessari, e di conseguenza non realiz- 
zabili, rappresentano una spesa superflua 
dal punto di vista dell’economia nazionale; 
l’indice di riduzione del costo di produzione 
può indicare una tendenza favorevole nel- 
l’economia di un’impresa anche s’essa pro- 
duce questi beni non necessari. Inoltre, le 
cifre dei costi della produzione comparabile 
possono essere indicative del funzionamento 
di un’impresa solo nel caso che la produzione 
comparabile rappresenti la maggior parte 
possibile della produzione finita. Tuttavia 
nella maggior parte dei rami dell’industria 
un’alta percentuale di produzione compara- 
bile presuppone una definizione su base 
ampia del concetto di comparabilità. Ma in 
questo caso la variazione dell’indice del costo 
di produzione dipenderà non soltanto dal 
mutamento del costo di produzione dei pro- 
dotti effettivamente comparabili, ma anche 
dai mutamenti nella composizione della pro- 
duzione. Se, d’altra parte, si confrontano 
solo beni della stessa classe, questi formano 
solo una piccola parte della produzione e le 
variazioni dei loro costi di produzione non 
caratterizzano l’intera produzione. Solo cal- 
colando separatamente ogni classe di arti- 
coli si potrebbero ottenere dati sicuri a ri- 
guardo dei costi di produzione, ma ciò in- 
gombrerebbe eccessivamente il lavoro conta- 
bile. Nel valutare il lavoro di un’impresa si 
propone che siano i risultati finanziari a co- 
stituire il presupposto principale. L’allaccia- 
mento degli interessi finanziari diretti dei 
lavoratori con la redditività dell’impresa po- 
trebbe risolversi in un potente incentivo non 
solo ad intensificare la produzione e ad a- 
dattarla ai bisogni della popolazione, ma 
anche a migliorare la qualità ed a ridurre 
sistematicamente i costi di produzione. 


(M. I. A.) 

(3228) EE (0) 15 
LomBarpo I. M., L’azione internazionale per 
l’aumento della produttività (« Mondo 


Aperto », Roma, febbraio 1956). 


A stretto rigore, si potrebbe affermare 
che non esiste oggi al mondo alcun organi- 
smo internazionale che non includa, o nei 
suoì obiettivi o nelle sue esigenze organiz- 
zative, l’istanza produttivistica. Il primo 
accenno a tale idea sul piano internazionale 
sì è avuto da parte americana nel 1948 con 
il programma di ricostruzione europea (E. 
R.P.); l’assistenza tecnica fu realizzata, 
fino al 1952, dall’E.C.A., che fu modificata 


in M.S.A. (successivamente F.O.A.) e i cui 
organismi periferici — anche dopo l’ulteriore 
trasformazione in I.C.A. — vennero indicati 
con U.S.O.M.. Pure nel 1948 fu istituita 1’O. 
E.C.E.; l’ampiezza della sua attività rese 
necessaria la creazione di numerosi Comitati 
tecnici, con il compito di approfondire lo 
studio dei problemi dei singoli settori e pre- 
cisamente: la carenza di dollari, la libera- 
zione degli scambi, l’Unione Europea dei 
Pagamenti, la coordinazione degli investi- 
menti industriali, l’approvvigionamento di 
materie prime per l’industria, l’approvvigio- 
namento del carbone, la cooperazione eu- 
ropea nel campo dei trasporti marittimi ed 
interni; etc. Il più interessante — per l’a- 
zione produttivistica internazionale — è 
l’Ufficio internazionale del lavoro, B.I.T., 
fondato nel 1919; esso esamina i problemi del 
lavoro nell’intento di promuovere sempre 
migliori relazioni umane; la sua opera in- 
fluisce, direttamente o indirettamente, sul- 
l’incremento della produttività nel mondo. 
Senza dubbio, gli Stati Uniti sono all’avan- 
guardia nella valorizzazione delle concezioni 
produttivistiche; tuttavia, tutti i paesi del 
mondo ne sono interessati, compresi quelli 
« oltre cortina ». Una certa attenzione ha su- 
scitato il cosiddetto « Piano Molotov » per il 
coordinamento generale dei diversi piani 
poliennali, impostati e condotti nei diversi 
Paesi « satelliti ». (M. P.) 


(3229) EE (116) 19 

Vine A., Una soluzione seducente: bilancio 
di gruppo o bilancio consolidato («Le 
Monde », Paris, 4 marzo 1956). 


Tra gli sforzi compiuti in Francia per 
permettere agli azionisti e al pubblico di co- 
noscere meglio la situazione delle grandi so- 
cietà, si deve segnalare l’uso di pubblicare 
i bilanci di gruppo. Fino ad ora una parte 
delle società fornivano indicazioni di mas- 
sima sull’andamento delle loro filiali, ora si 
sta adottando l’uso, già diffuso all’estero, 
di pubblicare il bilancio della società madre 
e il bilancio consolidato. In Gran Bretagna 
con una legge del 1948 è stata resa obbliga- 
toria la presentazione dei bilanci di gruppo 
da parte di società con affiliate; negli Stati 
Uniti una legge del 1933 ha dato facoltà a 
una commissione federale di esigerne la pre- 
sentazione e il comitato della Borsa di New 
York ha previsto che i bilanci delle società 
possono essere sostituiti da quelli consolidati. 
Il bilancio consolidato presenta innegabili 
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vantaggi; è, tuttavia, necessario ricordare 
che esso suppone realizzata la fusione delle 
società di cui sono totalizzate le attività e 
le passività — mentre, in realtà, questa con- 
dizione è solo ipotetica. Ogni società con- 
serva un patrimonio proprio che garantisce 
i suoi ereditori e che deve rispondere a uno 
scopo determinato. (I. M.) 


II. - PROBLEMI DELL’ AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE, 


(3230) EE (161) 17 
BONNARD C., Tendenze attuali dell’agricol- 

tura sovietica I («L’Actualité Econo- 

mique », Montréal, ottobre-dicembre 1955). 

Un primo esame delle caratteristiche at- 
tuali dell’agricoltura sovietica porta a consi- 
derare i seguenti punti: 1) il fabbisogno 
alimentare e le crisi agricole; 2) gli investi- 
menti agricoli e il reddito dei kolkoziani; 3) 
la modifica delle norme sulle consegne; 4) 
l’atteggiamento verso lo sfruttamento pri- 
vato del kolkoziano. 1) - Al significato di 
crisi agricola non devono attribuirsi le ac- 
cezioni proprie del sistema capitalistico. Nel 
sistema sovietico la penuria accompagna 
sempre il progresso. Poichè le disponibilità 
monetarie sono regolate in modo da corri- 
spondere alla massa dei beni prodotti, quan- 
do questa si accresce, viene aumentato il po- 
tere d’acquisto della moneta mediante il ri- 
basso dei prezzi. Da questo momento, soddi- 
sfatti i bisogni per una categoria di pro- 
dotti, la domanda si sposta su articoli di 
qualità superiore. Se in questo settore la 
produzione non aumenta immediatamente si 
verifica una domanda superiore all’offerta, 
ciò che, nel tempo, si traduce in penuria. 
Questo fenomeno si è manifestato nel settore 
alimentare. 2) - Le spese di bilancio devolute 
all’agricoltura sono aumentate dall’80 al 
90% e la loro partecipazione al complesso 
delle spese è passata dal 20 a quasi il 30%. 
Ciò ha prodotto un aumento dei redditi dei 
kolkoziani. 3) - Le consegne obbligatorie allo 
Stato hanno doppia natura: di reddito per- 
chè costituiscono una parte importante delle 
risorse monetarie dei kolkoziani e d’imposta 
perchè la produzione restante è consumata 
o venduta a prezzi elevati. Le quote di con- 
segna sono ora calcolate secondo la super- 
ficie del kolkoz, tenuto conto delle condi- 
zioni regionali di cultura. Così le consegne 
incoraggiano la produzione nei due sensi, 
come reddito e come imposta fissa poichè ai 
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kolkoziani resta un surplus di produzione 
proporzionale all’intero raccolto. 4) - Attual- 
mente la coltivazione delle particelle private 
è incoraggiata per la sua importanza nell’e- 
conomia nazionale. Tuttavia si ritiene che 
questo residuo dell’economia privata scom- 
parirà automaticamente quando i progressi 
previsti nello sfruttamento collettivo rende- 
ranno più conveniente al kolkoziano parte- 
cipare al lavoro comune che lavorare la pro- 
pria terra. (I. M.) 


(3231) (PE) (111) 23 

Thomas W. J., Gli agricoltori e i sussidi sui 
prodotti alimentari (« District Bank Re- 
view», Manchester, dicembre 1955). 


Rispetto al 1936-1938 il livello medio dei 
redditi agrari in Gran Bretagna è aumentato 
sostanzialmente, tuttavia la distribuzione in- 
torno alla media è ancora larga. Questi red- 
diti, per altro ancora relativamente bassi, 
sono stati ottenuti a seguito di sussidi sui 
prodotti alimentari che hanno pesato sui 
contribuenti. In autunno Butler ha fatto ca- 
pire che i sussidi saranno ridotti. Gli agri- 
coltori, che hanno già un basso reddito, do- 
vranno cercare di aumentare la produzione o 
di diminuire i loro costi. In un momento in 
cui gran parte della produzione agraria è 
sostenuta da sussidi, non sorprende che il 
Governo si preoccupi di un aumento della 
produzione ai costi attuali. Ma la riduzione dei 
costi è ostacolata dalla struttura rigida delle 
aziende agricole, in prevalenza di piccole di- 
mensioni e con una alta proporzione di spese 
fisse. La soluzione migliore sarebbe quella di 
aumentare la produzione riducendo i costi u- 
nitari mediante una distribuzione delle spese 
fisse su una maggiore quantità prodotta. Gli 
agricoltori per aumentare la produzione e i 
redditi occorre che intensifichino gli alleva- 
menti di bestiame mediante l’acquisto dei 
mangimi; che aumentino la produzione me- 
diante miglioramenti nel lavoro, nelle fonti 
di energia, nelle sementi, nei fertilizzanti; 
che riducano i costi attraverso la meccaniz- 
zazione. I risultati non sono però di breve 
periodo; è quindi da augurarsi che la ridu- 
zione dei sussidi avvenga gradualmente, piut- 
tosto che improvvisamente © severamente, 

(1. M.) 


(8232) EE (161) 17 

Nove A., Problemi delle statistiche dell’a- 
gricoltura sovietica («Soviet Studies », 
Oxford, gennaio 1956). 


Fino al 1953 l’industria rivestiva nell’e- 
conomia sovietica il ruolo principale. L’a- 
gricoltura era considerata unicamente come 
fonte di tributi e di generi alimentari per i 
centri cittadini; una certa attenzione era ri- 
volta soltanto alle produzioni utili per l’in- 
dustria. Le statistiche erano scarse e incom- 
plete. Dal 1953 tale atteggiamento è mutato. 
Il governo è, da un lato, ansioso di mante- 
nere invariato l’attuale ritmo del progresso 
industriale; dall’altro, cerea di soddisfare la 
pressante domanda di un miglioramento del 
tenore di vita, per il quale è indispensabile 
un rapido aumento della produzione agricola 
(il che implica un maggiore impiego di mezzi 
in tale settore). Il simultaneo perseguimento 
dei due obiettivi esige un grave sforzo per 
l’economia del paese. Il governo ha istituito 
un Istituto di Economia Agraria con diverse 
sedi nelle più importanti aree agricole. Tali 
organi hanno il compito di svolgere indagini 
riguardo alla produttività, ai costi, ai prezzi, 
e alla loro correlazione; è probabile che il 
sistema del kolkhoz ne esca totalmente mu- 
tato. Si prevede pure l’istituzione di un u- 
nico prezzo per ciascun prodotto da adot- 
tarsi da tutte le categorie di produttori. I 
compiti della statistica assumeranno una no- 
tevole importanza. (M. P.) 


(3233) BE VLD) 63 
Petrolio e opportunità nel Medio Oriente 
(« The Statist », London, 20 gennaio 1956). 


Rispetto alle opportunità esistenti nel 
Medio Oriente, il volume delle esportazioni 
britanniche verso quell’area non è soddisfa- 
cente. Il petrolio ha portato prosperità ai 
paesi del Medio Oriente e non è troppo tardi 
per assicurarsi una buona parte di questi 
mercati in espansione. La produzione petro- 
lifera iraniana risente ancora dell’avventura 
Mossadeq, tuttavia le royalties spettanti allo 
Stato sono stimate, per l’anno che chiude il 
31 marzo, a 25 milioni di sterline. Circa il 
60% delle royalties vengono destinate a svi- 
luppare il paese mediante vasti lavori stra- 
dali, di irrigazione, di impianti elettrici, In- 
dubbiamente per questi lavori si sollecite- 
ranno offerte di contratti in campo interna- 
zionale. I contratti saranno apprezzabili e i 
rischi che il Governo iraniano non faccia 
fronte ai suoi impegni, piuttosto remoti. In 
Irak le prospettive sono eccellenti; per il 
1956 si prevede che lo Stato incasserà circa 
90 milioni di sterline, di cui il 70% sarà de- 
dicato a programmi di sviluppo. L’Irak pre- 
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senta per la Gran Bretagna le migliori op- 
portunità ed è un buon mercato per macchi- 
nari agricoli. Analoghe opportunità presenta 
il Kuwait che ha un reddito crescente; at- 
tualmente 60 milioni di sterline di royalties 
spettano allo Stato. Occorre tuttavia ricor- 
dare che gli investimenti nel Medio Oriente 
hanno un carattere a lungo andare e che non 
si deve tentare di cogliere rapidi profitti. 


(1. M.) 

(3234) BE (136) 17 
Saiz-Estivariz C., Analisi dell’agricoltura 
spagnola (« Boletín de Estudios Econo- 


_micos», Bilbao, gennaio-aprile 1956). 


Il progressivo aumento del reddito nazio- 
nale spagnolo, alimentato dall’industria, viene 
frenato dall’agricoltura. L’economia agraria 
spagnola è caratterizzata da un reddito 
scarso e fluttuante entro limiti ristretti, da 
condizioni fisico-ambientali sfavorevoli, da 
un eccesso di forze lavorative che deve essere 
assorbito da un’industria in embrione, da 
una produttività minima. Una nuova con- 
giuntura si prospetta per l’economia spa- 
gnola che, senza cessare di essere agricola, 
vede aumentare l’importanza del fattore in- 
dustriale. L’aumento della popolazione, la 
maggiore capacità di consumo e la necessità 
di uno sviluppo armonico di tutte le forze 
produttive esigono provvedimenti che neu- 
tralizzino il pericoloso ristagno della agri- 
coltura. Fratture disastrose si determinereb- 
bero altrimenti nella struttura economica del 
paese. (Y. S:) 


(3235) (PE) (0) 12 

HESKE F., Problemi economici e generali della 
politica forestale moderna (« Wirtschafts- 
dienst », Hamburg, febbraio 1956). 


Come fonte di materie prime, la foresta 
offre, dopo il legno, i cosiddetti prodotti mi- 
nori: resine, balsami, gomma, tannini, su- 
ghero, frutta, erbe medicinali, sostanze co- 
loranti, etc. Attualmente, il legno ha perduto 
molta della sua importanza ai fini del riscal- 
damento e delle costruzioni, mentre si va af- 
fermando il suo impiego nell’industria chi- 
mica. Secondo i dati forniti dalla FAO, le 
foreste occupano circa 3.847 milioni di ettari 
di superficie terrestre, ossia il 29,1%, contro 
23% di aree coltivate; benchè una conside- 
revole parte di queste foreste sia vergine o 
incolta, o comunque priva di importanza e- 
conomica, quanto rimane, razionalmente cu- 


rato, è largamente sufficiente a soddisfare 
il fabbisogno. La politica economica relativa 
a questo importante settore dell’agricoltura 
dovrebbe mirare alla tutela del duplice inte- 
resse che presenta per la società, come for- 
nitore di materie prime e come fonte di be- 
nessere economico. L'integrazione delle poli- 
tiche forestali dei vari paesi si è rivelata 
una necessità urgente; infatti, la maggior 
parte dei problemi ad esse inerenti sono di 
portata internazionale e sarebbero facilmente 
risolvibili mediante la collaborazione di di- 
versi paesi. (M. P.) 


(3236) EE (116) 17 

LALLE A., L’avvenire dell’agricoltura fran- 
cese (« L’Economie », Paris, 23 febbraio 
1956). 


L’agricoltura francese deve far fronte a 
diversi problemi. Per quanto concerne la or- 
ganizzazione razionale dei mercati e delle 
produzioni si dovrà curare di rinforzare le 
produzioni che trovano facile sbocco sui 
mercati interni ed esteri e le produzioni de- 
ficitarie allo scopo di rendere il paese auto- 
sufficiente; di realizzare una unità tra la 
politica agricola metropolitana e quella della 
Francia d’oltremare e di sviluppare anche 
certe produzioni che hanno importanza lo- 
cale e regionale per zone povere. In materia 
di equipaggiamento rurale sono necessari la- 
vori di irrigazione, elettrificazione, manu- 
tenzione stradale ed edile, e si deve realiz- 
zare l’equipaggiamento delle industrie di 
magazzinaggio e trasformazione dei prodotti 
agricoli. Importanza hanno pure la migliore 
sistemazione dei ribassi sui carburanti agri- 
coli e le sovvenzioni sul materiale agricolo e 
la formazione professionale dei giovani. In- 
fine si devono curare di più i provvedimenti 
di riparo ai danni atmosferici; ad es. la pro- 
duzione di frumento, che alimenta una buona 
corrente di esportazione, dovrebbe essere 
mantenuta costante mediante la pronta se- 
mina di tipi primaverili, in caso di distru- 
zione dei raccolti ordinari. (I. M.) 


(3237) EE (131) 17 

MepicI G., Alcuni aspetti dell’agricoltura 
italiana (« Review of the Economie Con- 
ditions in Italy », Roma, marzo 1956). 


In Italia la superficie coltivabile è di 16 
milioni di ettari, di cui 6 milioni fra piani 
e altipiani, 10 milioni colline e una piccola 
parte montagna. Il tipo di agricoltura non 
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è certo favorevole ad una produzione a bassi 
costi, per cui l’assistenza del governo è as- 
solutamente indispensabile. In alcune re- 
gioni settentrionali, come Lombardia e Pie- 
monte, il 25% della popolazione attiva è de- 
dito all’agricoltura; nel Meridione, la pro- 
porzione è del 70%. La moderna economia 
non può essere prevalentemente agricola e 
una moderna agricoltura non può essere 
creata dove esista una forte pressione demo- 
grafica. Il problema agricolo italiano, quindi, 
non risiede essenzialmente nell’agricoltura 
soltanto. Esso può esser reso meno grave 
con la trasformazione degli attuali sistemi 
produttivi pre-capitalista e pastorale in un 
sistema di agricoltura intensiva e razionale, 
secondo il processo di «industrializzazione 
dell’agricoltura ». Ciò, tuttavia, non è suf- 
ficiente per realizzare un’equa distribuzione 
del reddito agricolo; i contadini italiani si 
trovano oggi di fronte a questo importante 
compito: aumentare la produzione e ridurre 
i costi, per ottenere un miglioramento del 
loro tenore di vita e soddisfare la domanda 
di una popolazione in continuo aumento. 


(M. P.) 

(3238) EE (415) 17 
LACOUR - Gaver R., Il problema agricolo 
negli Stati Uniti («Journal des Finan- 


ces», Paris, 2 marzo 1956). 


Da oltre vent’anni gli Stati Uniti attuano 
una politica agraria di tipo dirigista. Ridu- 
zione dei seminativi e garanzie sui prezzi 
sono state le armi usate contro la super- 
produzione e il ribasso dei prezzi. Verso il 
1951, si manifestò un certo squilibrio fra 
prezzi industriali e prezzi agricoli: mentre i 
primi erano in continuo aumento, i secondi 
cominciarono a scendere. Questa tendenza 
non è ancora cessata, nonostante i vari in- 
terventi del governo. In un primo tempo essa 
fu affrontata con un regime di « parità ri- 
gida », altrimenti detto «di sostegno dei 
corsi», avente lo scopo di stabilire una pa- 
rità fra prezzi agricoli e prezzi industriali. 
Il governo Eisenhower sostituì al meccanismo 
della parità «rigida» quello della parità 
« flessibile », che può variare fino ad un mi- 
nimo del 75%; questa iniziativa ha sollevato 
aspre critiche. L’amministrazione ha così 
formulato un nuovo programma, il quale, 
nelle sue linee essenziali, si ispira ai principi 
dei precedenti. Obbiettivo principale è an- 
cora la riduzione della produzione. La pa- 
rità « flessibile » è mantenuta per i quattro 


prodotti base dell’agricoltura statunitense: 
grano, mais, cotone e riso. Per favorire l’u- 
tilizzazione delle riserve, divenute ormai di 
proporzioni preoccupanti, viene progettata 
l’istituzione della «banca del suolo» che 
invita gli agricoltori a trasformare le aree 
coltivate in pascoli o boschi; gli aderenti 
riceveranno un compenso, a scelta, in denaro 
o in natura; nel secondo caso sarà loro con- 
cesso un premio. Il programma non manca 
di punti contrastanti; nello stesso docu- 
mento, infatti, il Presidente, propone la 
creazione di «riserve di conservazione » del 
suolo non coltivato e raccomanda la costru- 
zione di speciali barriere nel Colorado e nel- 
Arkansas, per poter trasformare in arabile 
più di un milione di acri di terreno. (mM. P.) 


(3239) (PE) (161) 26 
Nell’interesse dei kolkhoz e dei kolkhoziani 
(« Pravda », Moskva, 11 marzo 1956). 


Entrambe le disposizioni testè emanate: 
« Sullo statuto della cooperativa agricola » 
e «Sugli anticipi mensili ai kolkhoziani » 
sono destinate ad avere una grande influenza 
sull’ulteriore consolidamento economico-orga- 
nizzativo delle aziende agricole collettiviz- 
zate. Lo «statuto modello della cooperativa 
agraria » di vent’anni or sono aveva reso 
grandi servizi, ma aveva ormai fatto il suo 
tempo. Esso non solo non corrispondeva or- 
mai più ai mutamenti nel frattempo verifi- 
catisi nella vita del villaggio kolkhoziano, ma 
spesso intralciava ogni volontà di fissare 
l’ordine di gestione dell’economia sociale. 
Con la disposizione testè emanata si auto- 
rizzano i kolkhoz ad integrare ed a modifi- 
care a proprio giudizio i singoli paragrafi 
dello Statuto in base alla precisa considera- 
zione delle concrete condizioni dell’azienda. 
Ai kolkhoz viene conferita la responsabilità 
di decidere tutti i problemi connessi con il 
consolidamento economico-organizzativo della 
cooperativa. Nelle loro assemblee i membri 
stessi dovranno decidere in merito alle di- 
mensioni degli appezzamenti da coltivare in 
proprio, ai limiti della proprietà privata sui 
capi di bestiame, al minimo obbligatorio 
delle giornate lavorative. Ciò che importa è 
che tutte queste questioni siano risolte in 
connessione con i più importanti problemi 
dell’aumento della produttività del lavoro, 
dell’ineremento della produzione agricola 
kolkhoziana, dell’aumento dei redditi della 
cooperativa e dei suoi membri. Logicamente 
l’ulteriore sviluppo dell’iniziativa dei kol- 
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khoziani nell’ambito dell’organizzazione e 
della gestione dell’azienda non diminuisce, 
ma aumenta, la responsabilità degli organi 
di controllo dell’andamento generale dei kol- 
khoz. 

La seconda delle due disposizioni in que- 
stione è stata suggerita dalla necessità di au- 
mentare l’interessamento personale degli a- 
gricoltori all’incremento della produzione a- 
ziendale, ed a questo fine propone delle mo- 
difiche al vigente sistema di ripartizione dei 
redditi monetari. Vien data facoltà ai kol- 
khoz di decidere in merito all’opportunità 
di concedere mensilmente per un anno ai 
membri della cooperativa anticipi sulle gior- 
nate lavorative in ragione di non meno del 
25 per cento dei redditi monetari comples- 
sivi dell’azienda, ed il 50 per cento dei 
mezzi monetari da questa incassati in forma 
d’anticipi sulle contrattazioni, gli acquisti e 
le forniture obbligatorie di prodotti agricoli. 

(M. I. A.) 


(3240) (ADN ESO 
La riforma agraria in Algeria (« L’Econo- 
mie», Paris, 12 aprile 1956). 


In Algeria si hanno due tipi di proprieta 
terriera: il «melk», ossia la proprietà indi- 
viduale, e l’« arch », ossia la proprietà col- 
lettiva di una tribù, o di una parte di essa, 
i cui membri possono goderne l’usufrutto. 
Il Journal Officiel del 27 marzo scorso ha 
pubblicato una serie di decreti che preve- 
dono l’istituzione di un’apposita commis- 
sione compartimentale, avente l’incarico di 
procedere alla riforma agraria. Sono in pro- 
gramma: 1) la delimitazione di tutte le pro- 
prietà rurali quale ne sia lo stato giuridico; 
2) la determinazione dei proprietari e dei 
eomproprietari per le terre soggette alla giu- 
risdizione francese; 3) lo svolgimento di in- 
chieste sulle terre rette dallo statuto mu- 
sulmano; 4) la ricostituzione delle proprietà 
eccessivamente frazionate. Circa 30 mila et- 
tari di terreno saranno valorizzati con l’ir- 
rigazione. I proprietari che si rifiuteranno 
di adattare le colture alle nuove possibilità 
idriche verranno sostituiti da altri agricol- 
tori, affinchè non resti inutilizzata una no- 
tevole fonte di ricchezza. Sarà istituita la 
Caisse d’accession à la propriété et à l’ex- 
ploitation rurales, con il compito di svolgere 
le operazioni destinate a facilitare la costi- 
tuzione e l’estensione della piccola proprietà 
e sarà riorganizzata l’amministrazione della 
Caisse centrale des Sociétés agricoles de pré- 


voyance e la Caisse des prêts agricoles che, 
con la Caisse algérienne de Crédit agricole 
mutucl, costituiscono il nerbo del eredito a- 
gricolo in Algeria, La riforma contempla 
pure una modifica (da molti ritenuta insuf- 
ficientemente energica) del « Khammassa » 
(una forma di mezzadria «a un quinto») 
con il quale il «khamés» (mezzadro) viene 
ignobilmente sfruttato. (M. P.) 


TIT. - PROBLEMI DELL’ INDUSTRIA. 


(3241) EE (116) 19 

OGEr E., La cinematografia francese e l’oli- 
gopolio dei redditieri («Economie Appli- 
quée », Paris, luglio-dicembre 1955). 


Le imprese dominanti la cinematografia 
francese sono tre: Pathé e Gaumont, pri- 
vate; Union Générale Cinématographique, 
nazionalizzata. Ciascuna di esse deve la pro- 
pria influenza agli effetti della concentra- 
zione verticale; tutte e tre, infatti, svolgono 
cumulativamente le tre funzioni economiche 
del cinema: produzione, distribuzione, ge- 
stione di sale di proiezione. Le prime due 
sono legate finanziariamente da una <hol- 
ding » azionaria; fra la Gaumont e 1’U.G.C. 
esistono «accordi di programmazione ». In 
seno a questo oligopolio viene esercitata una 
certa concorrenza, dato che lo spettatore 
consumatore ha una possibilità, per quanto 
minima, di scelta. Oltre alle «tre grandi » 
esistono tre imprese minori di produzione- 
distribuzione (Filmsonor, Discina e Sirius), 
aventi una certa stabilità, e altre, denomi- 
nate «stelle filanti » per il carattere transi- 
torio della loro esistenza. Queste hanno con- 
tribuito, più dell’oligopolio stesso, a perpetua- 
re l’attività dell’industria cinematografica 
francese. L’oligopolio, in effetti, è esercitato 
in maniera piuttosto blanda per quanto ri- 
guarda la produzione e la gestione, mentre 
ha influenza diretta sulla distribuzione. E’ 
raro che le imprese oligopoliste curino singo- 
larmente la produzione di un intero film; 
dato che la legge «di aiuto al cinema » 
prevede, fra l’altro, l'assegnazione al pro- 
duttore di somme proporzionali agli incassi 
realizzati con la programmazione del film, 
le tre compagnie sono state stimolate a dive- 
nire, oltre che distributrici, co-produttrici. 
L’apporto finanziario del co-produttore oli- 
gopolista è commisurato all’entità del « rim- 
borso » che la legge di aiuto gli fornisce. 

(M. P.) 
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(3242) EE (136) 19 
FELGUEROSO S., L'acciaio in Spagna (« Mo- 
neda y Crédito », Madrid, dicembre 1955). 


L'industria siderurgica spagnola ha bi- 
sogno di un piano generale di sviluppo e ri- 
modernamento. Solo così sarà possibile rag- 
giungere prezzi e qualità paragonabili a 
quelli dei paesi industriali europei. Il livello 
di produzione da progettare deve essere fis- 
sato con ottimismo, specificando la quantità 
di ogni tipo di laminato che corrisponde alle 
necessità del paese. In base a tali dati ed alla 
situazione attuale delle installazioni si de- 
vono orientare i nuovi investimenti verso quei 
tipi di laminazione la eui produzione è in- 
sufficiente, evitando la concentrazione degh 
nella direzione. E’ però ne- 
cessario che i prezzi dei prodotti siderurgici 
assicurino agli investimenti un profitto equo 
e, soprattutto, uguale per ogni tipo di la- 
minato alla cui produzione gli investimenti 
debbano essere diretti. (v. Ss.) 


sforzi stessa 


(3243) EE 10 

CaLABI B., Rottami per l'industria dell’ac- 
ciaio: attualità dei problemi internazionali 
di approvvigionamento e scambio («Mondo 
Aperto », Roma, febbraio 1956). 


Il notevole aumento della produzione mon- 
diale di acciaio, nel corso degli ultimi anni, 
ho suscitato nuovi problemi di approvvigio- 
namento delle materie prime, principalmente 
ghisa e rottami. Le caratteristiche del mer- 
cato del rottame hanno influenze economiche 
assai estese, poichè il prezzo dell’acciaio ha 
una notevole ripercussione sul livello dei 
prezzi in generale, ed anche perchè l’indu- 
stria siderurgica può assai limitatamente 
contenere le oscillazioni di mercato mediante 
la costituzione di scorte. Paesi tradizional- 
mente esportatori, quali gli Stati Uniti, il 
Belgio, il Lussemburgo, sono diventati im- 
portatori, ¢ i paesi importatori hanno inten- 
sificato le loro richieste; si dubita che gli 
Stati Uniti ritornino alla posizione prebellica 
di principale esportatore mondiale, malgrado 
la domanda di rottame americano permanga 
tuttora intensa dal Giappone e dai paesi 
europei. Dei sei paesi della CECA, la Fran- 
cia, il Belgio e il Lussemburgo sono princi- 
palmente produttori di qualità Thomas e 
perciò hanno un’eceedenza di rottame; 1'I- 
talia, la Germania Occidentale e 1’Olanda 
hanno, invece, normalmente bisogno di im- 
portarne. In Italia, il Piano Sinigaglia ha 
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orientato la siderurgia nazionale ad un con- 
sumo bilanciato di ghisa e di rottame, per 
la produzione di acciaio, mediante un mag- 
giore sviluppo della produzione di ghisa; nel 
1954 il consumo complessivo di rottame per 
i fabbisogni siderurgici fu di 3.357.000 tonn., 
con le seguenti percentuali di apporto delle 
diverse fonti di approvvigionamento: rot- 
tame di ricupero siderurgico, 31,7%; prele- 
vato dalle giacenze, 5,1%; di raccolta (af- 


fluito alla siderurgia), 21,3%; importato, 
41,9%. (M. P.) 
(3244) EE (415) 20 
FALLON D., I problemi degli alloggi negli 


Stati Uniti («Industrie », Bruxelles, feb- 
braio 1956). 


Negli Stati Uniti le abitazioni sono con- 
siderate beni di consumo. Le statistiche, a 
tale riguardo, sono convincenti: la durata 
media dell’occupazione di un alloggio da 
parte di uno stesso proprietario è di 7 anni. 
I diritti di trasferimento sono bassi (1’1% 
al massimo) e le formalità assai semplici. 
Il cittadino americano non esita a compe- 
rarsi una casa, sapendo che potrà rivenderla 
senza subire una perdita elevata. In periferia 
prevalgono le costruzioni in legno (82%); 
il 10% sono in mattoni. Il basso livello del co- 
sto di produzione permette al lavoratore ame- 
ricano di divenire proprietario della casa che 
abita, e ciò ad un prezzo pari all’ammontare 
di due anni di salario (in Belgio, il tipo 
più modesto di casa modello H.B.M. ha un 
valore pari a 5-6 anni di salario di un ma- 
novale). Dal 1940 al 1953, la popolazione 
dello Stato di New York è passata da 
13.479.142 a 15.513.768 abitanti; la dispo- 
nibilità degli alloggi è scesa dal 7,2% al 
171,2%. Nel 1953, sotto gli auspici della 
Housing Authority, 50.916 nuovi apparta- 
menti sono stati messi a disposizione delle 
famiglie di media condizione. Alla soluzione 
del problema degli alloggi ha contribuito in 
misura notevole il settore privato; senza 
l’iniziativa e i rischi dei costruttori gli Stati 
Uniti non avrebbero potuto svolgere così ra- 
pidamente i programmi vasti e complessi 
per la sistemazione di una popolazione in 
continuo aumento. (M. P.) 


(3245) EE (1) 19 

L’industria delle costruzioni navali nell’ Eu- 
ropa Occidentale («Revue Trimestrielle - 
Rotterdamsche Bank », Rotterdam, marzo 
1956). 
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Per l'industria delle costruzioni navali, 
questo dopoguerra è stato un periodo di 
grande espansione. L’attuale congiuntura 
favorevole ha determinato l’accumularsi delle 
commesse, i cui termini di consegna variano 
da tre a sei anni. Secondo il Lloyds Regi- 
ster, il 30 settembre 1955 erano in eostru- 
zione, nell’Europa Occidentale, 1379 navi, 
per complessive 6.285.699 tonnellate di stazza, 
contro 1169 navi e t. 5.854.247 alla fine del 
1954; il primo posto spetta alle navi-cisterna, 
ordinate, oltre che dalle maggiori compa- 
gnie petrolifere, da diverse società di navi- 
gazione. L’industria navale è sussidiata dallo 
Stato in Italia, in Giappone, in Francia e 
nella Germania Occidentale. I Paesi Bassi 
contano attualmente circa 300 cantieri, che 
occupano oltre 50.000 persone; la loro ¢a- 
pacità produttiva è pari a tre volte circa 
quella dell’anteguerra. Alla fine di dicembre 
1955 erano in costruzione 109 navi (t.367.000) 
per conto di armatori olandesi e 44 navi 
(t. 142.000) destinate all’esportazione. La 
domanda di battelli per trasporto fluviale è 
fortissima, sia all’interno che da parte belga, 
svizzera, francese, ete. Negli otto eantieri 
navali belgi sono occupati 6.000 operai. L’at- 
tività è intensissima; si lavora principalmente 
per l’estero (nel 1954, il 73,55% delle navi 
costruite apparteneva a paesi stranieri: 
Svezia, Norvegia, Danimarca, Portogallo, 
Russia e Indonesia). Come nei Paesi Bassi, 
i contratti sono basati sul sistema dei prezzi 
da convenirsi per quantità fisse. I prezzi 
belgi sono relativamente alti, e ciò si attri- 
buisce principalmente al livello notevolmente 
più elevato dei salari e degli oneri sociali 
rispetto a quelli dei paesi vicini. I cantieri 
per la costruzione di battelli fluviali sono 60 
ed occupano circa 3.000 uomini. In Francia 
esistono 14 cantieri navali, dove sono im- 
piegate 40.000 persone. Nel 1955 sono state 
varate navi per complessive 320.620 tonnel- 
late; nel 1954 le commesse estere riguarda- 
vano, tra l’altro: 4 grandi petroliere per 
conto di una società petrolifera americana, 
19 navi per la Norvegia, varie navi da ca- 
rico per la Gran Bretagna, 1 dock di t. 
12.000 per il Brasile e numerose altre navi 
per il Venezuela, l’Irak, la Birmania, la 
Svizzera, ete. Fino al 1954 i contratti erano 
a prezzi fissi; attualmente sono a prezzi va- 
riabili. A differenza dei Paesi Bassi e del 
Belgio, la Francia non accusa, in questo set- 
tore, scarsità di mano d’opera. Come. il 
Giappone, la Germania Occidentale ha ri- 


preso un’importante posizione nell’industria 
navale ed è divenuta il principale paese e- 
sportatore. Al 1° novembre 1955 le ordina- 
zioni dall’estero ammontavano complessiva- 
mente a 1.650.000 tonn. di mag- 
giori clienti erano la Gran Bretagna e la 
Norvegia. (M. P.) 


stazza; i 


(3246) EE (111) 19 
Atomi e industria (« The Economist », Lon- 
don, 31 marzo 1956). 


In Inghilterra sono poche le imprese che 
dispongono dei mezzi finanziari e tecnici atti 
a dar vita ad un’industria atomica e la mag- 
gior parte di queste é controllata dallo Stato. 
Le quattro principali compagnie elettriche, 
AEI, English Electric, GEC e Parsons, stanno 
preparando il progetto per la prima centrale 
atomica per uso commerciale: le loro pro- 
poste dovranno pervenire alla Central Elec- 
trical Authority entro settembre e i contratti 
— per tre centrali — saranno stipulati entro 
la fine di quest’anno. Per questi progetti 
esse ricevono istruzioni e dati teenici dalle 
autorità governative; per le ricerche, la di- 
pendenza dallo Stato dovrà protrarsi fino ad 
epoca indefinita, dato che il costo di un reat- 
tore sperimentale si aggira sui 3 milioni di 
sterline. Per il futuro si prevede che lo Stato 
conserverà la sua posizione di unico impor- 
tatore di uranio e curerà i processi di tra- 
sformazione e la separazione degli elementi 
fissili da quelli non fissili, poichè queste o- 
perazioni hanno anzitutto un’importanza mi- 
litare. Lo Stato, inoltre, provvederà alle in- 
dustrie il combustibile atomico necessario, a 
titolo di compartecipazione. Le industrie in- 
teressate hanno mostrato di non gradire ec- 
cessivamente questo regime di «stretta eol- 
laborazione ». (M. P.) 


(3247) EE (114) 19 
Ammortamenti anacronistici («€ L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 4 aprile 1956). 


Le condizioni di ammortamento imposte 
dal sistema fiscale belga non rispondono in 
aleun modo alle necessità dell’economia mo- 
derna. Le macchine sono oggetto di continui 
perfezionamenti tecnici; esse favoriscono 
l’aumento della produttività, ma tale bene- 
ficio è praticamente assorbito dalle rivendi- 
cazioni sociali, sempre soddisfatte, che fanno 
sì che il Belgio sia il Paese d’Europa dove il 
tenore di vita del lavoratore è più elevato. 
Per conservare all’industria la sua capacità 
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produttiva, l’imprenditore, sostituendo le sue 
macchine, spende per le nuove installazioni 
molto di pit di quanto non abbia sborsato 
per i materiali ammortizzati; in questo caso 
o preleva dal suo capitale o riduce le per- 
centuali dovute ai finanziatori. E cid perchè 
l’obbligo di ammortizzare al cento per cento 
il valore d’acquisto degli immobili urta con- 
tro le leggi della contabilita definite dall’e- 
voluzione della tecnica. E” necessario che il 
principio base che regola gli ammortamenti 
sia riveduto e aggiornato. Tale riforma dará 
all’industria e al commercio belgi la possibi- 
lità di sostenere la concorrenza dei produt- 
tori e dei negozianti stranieri, favoriti dai 
rispettivi governi in maniera talvolta criti- 
cabile dal punto di vista dell’equità econo- 
mica. (M. P) 


(3248) EE 10 
Produzione record dell’industria automobi- 
listica nel 1955 (« L’Economie », Paris, 12 

aprile 1956). 

Nel 1955 la produzione mondiale dell’indu- 
stria automobilistica è stata di 13,5 milioni 
di veicoli. La posizione dei vari paesi non ha 
subito modificazioni. Sono in testa gli Stati 
Uniti, con il 68% del totale; seguono la 
Gran Bretagna (9,2%), la Germania (6,7%), 
la Francia (5,3%), il Canadà (3,3%), VI- 
talia (2%). Secondo le statistiche sovietiche, 
nel 1955 la produzione automobilistica na- 
zionale è stata di 445.000 veicoli. Negli Stati 
Uniti, i 9,1 milioni di veicoli sono usciti, per 
il 95%, dalle fabbriche della General Motors, 
della Ford e dalla Chrysler; la produzione 
viene quasi interamente assorbita dal merca- 
to interno; per il 4% è destinata all’espor- 
tazione. Per contro, in Gran Bretagna su 1,2 
milioni di macchine, costruite nel 1955, più 
di 530.000 sono state esportate. La British 
Motors Corp. è in testa col 38% della produ- 
zione totale, seguita dalla Ford, col 25%, 
e dalla Vauxhall, filiale della General Mo- 
tors, con 1711%. Come negli Stati Uniti, si 
è notata in Inghilterra all’inizio dell’anno 
una diminuzione delle vendite all’interno. In 
Germania, nel 1955, sono state costruite 
908.841 automobili, di cui 705.504 per uso 
privato; la Volkswagen assicura il 36% della 
produzione totale. Le esportazioni assorbono 
una parte importante della pr. ‘zione (nel 
1955, il 44%). Lo sforzo compiuto dai eo- 
struttori francesi per introdurre sul mercato 
nuovi modelli ha, senza dubbio, costituito 
uno stimolante per l’industria automobili- 


stica nazionale. La Renault è la principale 
casa produttrice (30%). Nel 1955 sono stati 
esportati 162.681 veicoli, di cui 103.542 di- 
retti all’estero e 59.139 nei Territori Oltre- 
mare, Il Canadà ha prodotto, l’anno scorso, 
454.182 automobili; l’Italia, 268.756 (di cui 
230.833 per uso privato). (M. P.) 


(3249) EE (111) 19 
Il petrolio nell’economia britannica («The 
Statist », London, 28 aprile 1956). 


Secondo le previsioni, fra dieci anni il 
consumo di prodotti petroliferi nel Regno 
Unito sara pressoché raddoppiato. L’attuale 
cifra annuale di 24 milioni di tonnellate sa- 
lira perció a t. 48 milioni; gli investimenti 
ammonteranno a 1 miliardo circa di sterline 
e saranno cosi suddivisi: 440 milioni per la 
produzione, 220 milioni per il trasporto via 
mare, 340 milioni per la raffinazione e la 
distribuzione. La fonte della maggior parte 
dei finanziamenti è costituita dalle com- 
pagnie petrolifere e precisamente dalle loro 
riserve di profitti non distribuiti. L’attivita 
di otto grandi raffinerie assicura al paese, 
in questo settore, una situazione al di sopra 
della semplice autosufficienza; nel 1955 la 
produzione ha raggiunto t. 28 milioni, su- 
perando dell’11% quella del 1954. La do- 
manda è aumentata particolarmente per 
quanto riguarda la benzina e la nafta. Gli 
ambienti industriali petroliferi ritengono che 
un alleggerimento degli oneri fiscali sulle 
benzine possa incoraggiare vieppiù l’impiego 
di tale prodotto nel campo industriale come 
in quello privato. Le società petrolifere in- 
glesi, cui sono spesso legati interessi olandesi, 
compiono l’estrazione del petrolio in diversi 
paesi, compresi gli Stati Uniti, e forniscono 
un terzo del petrolio immesso nel commercio 
mondiale (esclusi la produzione e il consumo 
dei due paesi autosufficienti, Stati Uniti e 
Unione Sovietica). L’economia del paese è 
fortemente avvantaggiata dalla crescente 
proporzione delle concessioni in territori ap- 
partenenti all’area della sterlina: inoltre, 
l’Inghilterra ha ricevuto, nel 1955, ordina- 
zioni di installazioni per l’industria petroli- 
fera per un valore di 123,5 milioni di ster- 
line (cifra che supera di «ire un terzo il 
record segnato nel 1952, pari a Lst. 91 mi- 
lioni) mentre il 56% delle commesse per navi 
da carico ha riguardato la costruzione di pe- 
troliere. (M. P.) 


Reyesti emeroyrafici 369 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - CONSUMO. 


(3250) (PE) (416) 47 

FERNÁNDEZ y FERNÁNDEZ R., La regolamenta- 
zione dei prezzi dei prodotti agricoli (« El 
Trimestre Económico », México, luglio- 
settembre 1955). 


E” necessario stabilire una chiara dottrina 
fondamentale da cui derivare metodi ben de- 
finiti per la politica dei prezzi da seguire. 
Nel Messico, per il momento, ci si dovrà con- 
formare al principio della fissazione dei mi- 
nimi per impedire brusche cadute e vendite 
a prezzi rovinosi per speculazione o situa- 
zioni anormali di mercato, e per agevolare 
l’aumento delle entrate degli agricoltori. Il 
Messico ha urgenza di realizzare una vigo- 
rosa politica generale di sviluppo agricolo, 
come chiave del proprio sviluppo economico 
affinchè lo stato di arretramento della agri- 
coltura non freni lo sviluppo industriale. E” 
perciò opportuno vincolare strettamente la 
politica dei prezzi con la politica generale 
di sviluppo agricolo. La meta da raggiungere 
è lo sviluppo economico e l’intervento sui 
prezzi deve considerarsi uno strumento per 
questa finalità. (V.S.) 


(3251) (PE) (111) 18 

Voss-LYTTON A., Studio concreto dell’effetto 
della dominazione: il caso Unilever (« E- 
conomie Appliquée», Paris, luglio-dicem- 
bre 1955). 


Contrariamente all’ipotesi paretiana, che 
considera in uno spazio determinato (mercato) 
l’azione di unità di forza e dimensioni pres- 
sochè simili, l’analisi moderna si riferisce ad 
uno spazio economico nel quale si muovono 
unità non comparabili, che usano « strategie » 
nei confronti delle unità vicine. Le unità 
possono essere nazioni, centri finanziari, cen- 
tri industriali, imprese. Esistono diversi tipi 
di imprese dominanti: a seconda dei easi, 
queste possono controllare l’attività di una 
regione economica (spazio economico con- 
ereto) o il mercato di un prodotto o di un 
servizio (spazio economico astratto). La U- 
nilever Ltd., risultato della fusione della 
ditta inglese Lever Bros. con l’olandese Mar- 
garine Unie (1929), offre l’esempio di una 
impresa dominante in regime di oligopolio. 
La sfera d’influenza della Unilever ha una 
ampiezza mondiale; il suo giro d’affari fu 
pari, nel 1951, al 9% del reddito nazionale 


del Regno Unito. L’impresa dominante è 
normalmente in grado di porre condizioni ai 
propri fornitori, cosiechè la concentrazione 
verticale totale, che implica il possesso delle 
fonti di materie prime, etc., non sempre è 
vantaggiosa; la Unilever, ad es., ha svilup- 
pato un processo di espansione orizzontale. 
I Lever, dopo aver esteso la propria cerchia 
d’affari, procedettero all’eliminazione dei 
loro concorrenti sul mercato nazionale e 
quindi all’assorbimento della Margarine 
Unie. In un’industria oligopolistica si ha 
normalmente una tendenza alla rigidita dei 
prezzi; tuttavia, l’oligopolista, nell’intento 
di espandere il proprio potere sul mercato, è 
spinto ad attuare una politica di bassi prezzi 
ed a promuovere un’intensa campagna pub- 
blicitaria. Quest’ultimo sistema fu adottato 
dalla Lever ed è tutt’oggi una caratteristi- 
ca della Unilever. La mancanza di dati det- 
tagliati impedisce, peraltro, di accertare Ja 
esistenza di una sua supremazia di prezzi 
per i due principali articoli da essa pro- 
dotti: il sapone e la margarina. (M. P.) 


(3252) EE (161) 55 
CAMPBELL C. D., e CAMPBELL R. G., Le ri- 
duzioni sovietiche dei prezzi dei beni di 
consumo 1948-1954 («The American Eco- 
nomic Review », Menasha, settembre 1955). 


Il governo sovietico ha abbassato i prezzi 
di un gran numero di beni di consumo ogni 
primavera dal 1948 al 1954. Il Ministro delle 
Finanze ha annunciato nel 1954 che i prezzi 
dei beni di consumo e degli alimentari erano 
del 57% al di sotto dei prezzi del 1947. Que- 
ste riduzioni non possono spiegarsi solo con 
l’aumento della produzione di questi beni, 
Esse sono state possibili perchè il governo 
ha anche stabilizzato i salari monetari. In- 
fatti, a causa del doppio sistema di mercato, 
quello ufficiale e quello libero, le riduzioni 
dei prezzi in condizioni monetarie inflazioni- 
stiche non sarebbero state possibili. Le ridu- 
zioni dei prezzi sono state sfruttate per scopi 
propagandistici. Esse dimostrerebbero la su- 
periorità del sistema socialista su quello ca- 
pitalista e il crescente standard di vita nel 
sistema sovietico. In secondo luogo esse coo- 
perano alla continua spinta verso maggiori 
sforzi produttivi. E’ però incerto che la ca- 
renza di beni nei negozi di stato, che deriva 
dalla politica di bassi prezzi, possa avere, 
più di alti prezzi, lo scopo di indicare la ne- 
cessità per una maggiore produzione. Le ri- 
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duzioni di prezzi intenderebbero essere mi- 
sure di benessere generale; naturalmente in 
sé e per sè non possono migliorare lo stato 
del popolo sovietico; lo potrebbero soltanto 
combinate con una maggiore disponibilità di 
beni. Inoltre gli agricoltori, che sono più 
della metà delle forze lavorative, beneficiano 
di queste riduzioni molto meno dei lavora- 
tori delle città. (1. M.) 


(3253) EE 16 
OpHE T., Il prezzo del petrolio (« Cartel», 
London, ottobre 1955). 


In base al rapporto ECE, «Il prezzo del 
petrolio nell’Europa Occidentale», pubbli- 
cato all’inizio del 1955, il costo di produ- 
zione del petrolio grezzo nell’Arabia Sau- 
dita è, in media, di 30-35 cents per barile 
(1952) e tocca il minimo di 10 cents nelle 
Bahrein. Esso pud essere smerciato con un 
certo profitto soltanto sui mereati vicini, in 
particolare in Europa, mentre la sua espor- 
tazione negli Stati Uniti è ostacolata dalle 
barriere tariffarie e da altre misure protet- 
tive a favore dei produttori nazionali. Il costo 
del petrolio statunitense è, infatti, netta- 
mente superiore a quello dei paesi del Medio 
e Vicino Oriente (secondo dati ufficiali, nel 
1941, 76 cents per barile, pari a $ 1,40-1,50 
al valore corrente). Ciononostante, i prezzi 
praticati dalle raffinerie europee non sono 
molto dissimili dai prezzi di consegna in Eu- 
ropa dei prodotti provenienti dai porti ca- 
raibici. Ciò prova che attualmente esiste un 
unico mercato mondiale del petrolio (nel- 
l’area del cosiddetto «mondo libero »), sog- 
getto alla politica di coordinamento della pro- 
duzione e di fissazione dei prezzi degli otto 
« grandi ». Se ad un certo punto, ad es., in 
occasione dell’apertura dei pozzi nell’Iraq o 
nell’Arabia Saudita, i gruppi industriali do- 
minati dalla finanza europea avessero deciso 
di seguire una politica di bassi prezzi, la- 
sciando che le compagnie statunitensi pren- 
dessero le misure protettive necessarie, la si- 
tuazione dei consumatori nell’Europa Occi- 
dentale sarebbe oggi ben diversa, e ciò a 
tutto vantaggio delle bilance dei pagamenti 
dei rispettivi paesi. Malgrado il fatto che 
negli anni recenti i gruppi internazionali del 
petrolio abbiano raggiunto il massimo della 
loro potenza monopolistica, molti elementi 
inducono a giudicare alquanto malsieura la 
loro attuale posizione: l’alto livello dei di- 
ritti di concessione, il nazionalismo, le e- 
spropriazioni e, particolarmente, lo sviluppo 


dell’industria atomica con i conseguenti mu- 
tamenti nelle fonti mondiali di energia. 
(M. P.) 


(3254) (PE) (111) 18 

JEWKES J., Il controllo del monopolio indu- 
striale (« The Three Banks Review», E- 
dinburgh, dicembre 1955). 


I disordinati dibattiti suì rispettivi meriti 
del monopolio e della libera concorrenza in 
Gran Bretagna non hanno portato a un ac- 
cordo nè di principi nè di politica, tuttavia 
hanno decisamente stabilito che gli accordi 
monopolistiei sono assai diffusi nell’indu- 
stria britannica. E’ quindi ora di discutere 
se il monopolio è una cosa buona o cattiva e, 
se cattiva, quali provvedimenti si deve pren- 
dere. Su questo argomento esistono quattro 
correnti di pensiero. Un primo gruppo ri- 
tiene che la legislazione anti-monopolio è un 
errore e che il monopolio è meno pericoloso 
delle indagini ufficiali. Il secondo gruppo 
ritiene che il monopolio può essere dannoso, 
ma che non c’è una regola generale e che l’e- 
same va fatto caso per caso, lasc ando allo 
Stato la prova che particolari pratiche sono 
dannose. Il terzo gruppo invece differisce 
dal precedente perchè attribuirebbe al mono- 
polista la prova che ogni lesione alla con- 
correnza è giustificata e stabilirebbe come 
illegali a priori determinate pratiche restrit- 
tive. Il quarto gruppo ritiene che il falli- 
mento o il successo dell’industria britannica 
dipende dalla sua concorrenzialità e che il 
monopolio è contrario all’impresa, alla fles- 
sibilità e ai progressi tecnici e auspica una 
legislazione di tipo americano che dichiari 
illegale la restrizione della concorrenza, sta- 
bilisea una lista di pratiche da proibire e 
costituisea enti di indagine con idonee diret- 


tive. (1. M.) 
(3255) EE (111) 55 


I prezzi britannici e quelli mondiali («The 
Financial Times », London, 19 gennaio 
1956). 


Dal 1950 il costo della vita è aumentato 
in Gran Bretagna più rapidamente che negli 
altri paesi industriali dell’Occidente (eccetto 
la Svezia). Mentre nella maggior parte dei 
paesi industriali l’adeguamento al livello 
post-bellico dei prezzi mondiali si è attuato 
dal 1945 al 1951, in Gran Bretagna esso è 
Stato realizzato nella più tranquilla atmo- 
sfera del periodo 1950-1955. Il rialzo dei 
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prezzi interni non ha danneggiato il com- 
mercio d’esportazione della Gran Bretagna. 
Bisogna perd tener presente che essa godeva 
di un margine rilevante in conseguenza della 
svalutazione del 1949. Inoltre, l’aumento dei 
prezzi interni dal 1950 va in gran parte at- 
tribuito all’aumento dei prezzi dei generi 
alimentari e tale aumento non ha diretta- 
mente influito sul costo dei prodotti di e- 
sportazione. L’attuale pericolo è che l’au- 
mento dei prezzi possa causare un notevole 
Fialzo dei salari monetari. Potrebbe allora 
cessare quel distacco fra i prezzi interni e 
quelli d’esportazione mantenuto finora. 

(V. 8.) 


(3256) (PE) (415) 18 

Bowman W. S., Il Rapporto del Comitato 
Nazionale per lo studio delle leggi anti- 
trust (« The Journal of Industrial Econo- 
mics», Oxford, febbraio 1956). 


Il Comitato Nazionale per lo studio della 
legislazione statunitense anti-trust fu creato 
nel 1953. Il compito assegnato al Comitato 
fu quello di stendere un Rapporto sulla legi- 
slazione antitrust esistente allo scopo di 
«preparare 1 mezzi necessari alla moderniz- 
zazione e al rafforzamento delle leggi per la 
preservazione della libera impresa contro il 
monopolio e la concorrenza sleale». Il campo 
di studio fu diviso in otto parti principali: 
1) Sezioni 1 e 2 della legge Sherman: una 
politica contro le indebite limitazioni nelle 
condizioni concorrenziali; 2) Commerci con 
le Nazioni estere; 3) Fusioni di imprese; 4) 
Politica anti-trust nella distribuzione; 5) 
Questioni anti-trust relative a brevetti; 6) 
Esenzioni dall’applicazione delle leggi anti- 
trust; 7) Indici economici di concorrenza e 
monopolio; 8) Amministrazione e applica- 
zione delle leggi anti-trust. Ciascuna di que- 
ste sezioni del Rapporto riassume la legge 
esistente sull’argomento e indica gli svi- 
luppi e le tendenze della legge stessa. Inol- 
tre il Rapporto indica i vari gradi di appro- 
vazione e disapprovazione della politica esi- 
stente secondo le interpretazioni delle Corti 
e delle rappresentanze amministrative, Il Co- 
mitato ha invece evitato di proposito di dare 
raccomandazioni di ordine legislativo. 

(I. M.) 


(PE) (111) 18 
Gran Bretagna è 
(«The Banker », 


(3257 

HARTSHORN J. E., La 
contro il monopolio? 
London, febbraio 1956. 


Nel 1944 in Gran Bretagna ebbe inizio la 
campagna contro il monopolio e nel 1948, 
con la legge sul Monopolio e le pratiche re- 
strittive, fu istituita la nota Commissione sui 
Monopoli. La campagna e l’operato della 
Commissione hanno riformato l’opinione pub- 
blica che, prima della guerra, non mostrava 
decise tendenze a favore della libera concor- 
renza. Ora il Governo Conservatore intende 
varare una legge per la quale i casi di par- 
ticolari pratiche commerciali dovranno essere 
giustificati davanti a un tribunale, tuttavia 
l’impressione è che la campagna contro il 
monopolio si stia indebolendo. In realtà le 
associazioni industriali sono passate a un 
« contromovimento », suggerendo proposte e 
argomenti per la nuova legge che appaiono 
troppo interessati. Non è quindi il «contro- 
movimento » che può mutare l’opinione pub- 
blica, la quale può variare interamente di 
fronte a qualsisasi significativo movimento 
deflazionistico. Così una recente campagna 
iniziata dall’industria del cemento per man- 
tenere il livello dei prezzi, è stata approvata 
dalla stampa e dal Governo; ci si chiede se 
anche la Commissione Monopoli darà il bene- 
stare a dei metodi artificiosi che sono più 
efficaci di un mercato concorrenziale nel 
«congelare » i prezzi. Può però darsi che 
Vineerto atteggiamento del pubblico contro 
il monopolio sia rinforzato da una positiva 
favore di una economia libe- 
concorrenziale. (T. M.) 


convinzione 4 
ramente 


(3258) (PE) (111) 18 
Contro le pratiche restrittive (« The Econo- 

mist », London, 25 febbraio 1956). 

Il progetto di legge contro le pratiche re- 
strittive può fallire i suoi intenti se non 
viene emendato in certe sue disposizioni. Due 
emendamenti si dimostrano particolarmente 
necessari. Uno riguarda la Clausola 16 in cui 
vengono codificati i fattori del pubblico in- 
teresse e in cul vengono enunciate le sette 
prove che possono essere 
sociazione commerciale per giustificare pra- 
tiche restrittive. Alcune di queste prove sono 
tali che certi provvedimenti presì nell’attuale 
regime dal Governo sarebbero stati invali- 
dati da un intelligente uso delle prove stesse. 
Tuttavia anche se la istituenda Corte rico- 
noscesse valide le giustificazioni presentate, 
le pratiche potrebbero essere bandite se si 
ritenesse che esse operino in «una misura ir- 
ragionevole» a detrimento del pubblico. E- 
videntemente la decisione della Corte dipen- 


usate da una as- 
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derebbe dall’interpretazione data al termine 
«irragionevole ». Il secondo punto concerne 
l’autorizzazione data a pratiche individuali 
di sostegno dei prezzi di rivendita. Questa 
disposizione lascerebbe campo a scappatoie 
che. ristabilirebbero gli attuali sistemi re- 
strittivi. Si dovrebbe o abolire questa dispo- 
sizione o emendare la Parte III, che attri- 
buisce alla esistente Commissione Monopoli 
delle funzioni più ristrette, dando alla Com- 
missione stessa la funzione di un organo fles- 
sibile da usarsi per bloccare le deviazioni 
allo spirito delle legge. (1. M.) 


(3259) EE (166) 44 

WENDELIN K., J controllare la 
redditività dei magazzini di vendita al mi- 
nuto in socialismo («Statisticky Obzor », 
Prix nits, 1956) 


metodi per 


Le attività di un impresa soeialist: di ven- 
dita al minuto sono riflesse nel suo bilancio. 
T dati del bilancio e gli indici della gestione 
e dello smereio mostrano i risultati positivi e 
negativi di tutti gli spacci d’un dato consor- 
zio. Di conseguenza, ai fini dell’ulteriore svi- 
luppo dell'attività commerciale delle imprese 
dettaglianti non basterà esaminare l’attività 
economica d’un intero consorzio, ma occor- 
studiare i difetti edi risultati 
in loco, ossia nei singoli spacci. E? appunto 
a questo che mira il sistema di controllo della 
redditività dei magazzini di vendita elabo- 
rato dalla Ragioneria centrale del Ministero 
del commercio estero cecoslovacco. Queste a- 
nalisi, che abbracciano gli indici più impor- 
tanti, permettono di prendere misure rapide 
ed efficaci. Per poter controllare i magazzini 
di vendita è necessario classificare questi 
secondo i tipi. Questo raggruppa- 
mento rende possibile il confronto degli in- 
dici degli spacci, delle medie che caratteriz- 
zano certi gruppi di magazzini di vendita, 
ed in tal modo quelli di essi la cui insoddi- 
sfacente gestione abbia negativamente in- 
fluito sui risultati del consorzio potranno es- 
sere facilmente separati. (M. I. A.) 


rerà anche 


diversi 


(3260) (PE) (111) 18 
Critiche al progetto di legge sul monopolio 
(« The Statist », London, 10 marzo 1956). 


Il memorandum congiunto del: Federation 
of British Industries, della National Union 
of Manufacturers e della Association of 
Chambers of Commerce attacca efficace- 
mente con argomentazioni strettamente le- 


gali il progetto di legge sulle pratiche re- 
strittive del commercio. Tuttavia, poichè gli 
emendamenti proposti tendono a indebolire 
la lotta contro il monopolio, a torto o a ra- 
gione, essi sono considerati con sospetto. 
Tra le altre critiche, si nota che un’industria 
non solo deve dare delle giustificazioni po- 
sitive in base a una o più prove predisposte, 
ma anche dimostrare negativamente che nes- 
sun’altra è lesa. In secondo luogo viene in- 
dicata l’oscura posizione costituzionale del 
«registrar» e i suoi troppo larghi poteri, ivi 
compreso quello di ispezioni di locali a sua 
discrezione, potere non concesso nemmeno 
alla polizia. Mentre viene approvato il ea- 
rattere giudiziario della progettata Corte, 
non si approva l’immissione di membri non 
professionali a meno che questi non abbiano 
esperienza in materia aziendale. Viene con- 
dannata la proposta di concedere il diritto 
individuale di sostenere i prezzi di rivendita, 
ciò che non sarà praticamente attuabile; i- 
noltre si deve proteggere il dettagliante che è 
danneggiato da ribassi di prezzi di altri det- 
taglianti. Infine le industrie ritengono che 
non si dovrebbe chiedere che il Ministero del 
Commercio registri gli accordi relativi al 
commercio di esportazione. (I. M.) 


(3261) EE (116) 55 
La revisione dell'indice del costo della vita 
(« Le Monde », Paris, 11 marzo 1956). 


Nel mese di febbraio l’indice del costo 
della vita è salito a Parigi a 147,9, avvici- 
nandosi sensibilmente al limite di 149,1, 
oltre il quale agisce il meccanismo della scala 
mobile dei salari. Il Ministero degli affari 
economici e l’Istituto di statistica, giudi- 
cando tale indice inadeguato ai suoi fini (i 
calcoli sono effettuati sulla base 1949 = 
100, senza tener conto dei mutamenti inter- 
venuti nel genere di vita e nelle abitudini 
dei consumatori da quell’epoca ad oggi), 
stanno elaborando un nuovo indice, detto 
«indice dei 213 articoli ». Le Camere del- 
l’agricoltura, infatti, hanno allestito una e- 
sposizione di 213 articoli, con la quale vo- 
gliono dimostrare che 1'indice comprende una 
proporzione troppo elevata di generi ali- 
mentari, e aceusano il governo di averlo pure 
falsato, importando prodotti agricoli. L'ar- 
gomento non regge; le modifiche che tali o- 
perazioni possono apportare alla struttura 
della domanda e dell’offerta non sono facil- 
mente riscontrabili, e appaiono, comunque, 
dopo un certo periodo di tempo. Ciò che, in 
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realtà, viene falsato con l’indice è il punto 
di vista del pubblico e quello del governo 
stesso riguardo al movimento dei prezzi. 
Finchè la politica e la fissazione dei salari 
saranno legati alle variazioni dell’indice del 
costo della vita tali divergenze saranno ine- 
vitabili. (M. P.) 


(3262) EE 14 

L'equilibrio si è ristabilito sul mercato mon- 
diale del riso (« L’Economie », Paris LS 
marzo 1956). 


Nel 1954-55 la produzione mondiale di riso 
(escluse URSS e Cina) è scesa a t. 115,7 mi- 
lioni contro t. 122 milioni nella precedente 
campagna; la diminuzione è stata causata 
dalle cattive condizioni atmosferiche. Con- 
trariamente alle previsioni, questo fenomeno 
non ha determinato un aumento delle im- 
portazioni verso i paesi di grande consumo. 
In Europa si è registrata una certa ripresa 
delle importazioni, alimentate dalla Birmania 
e dal Thailand. Nel complesso, i paesi del- 
l’Estremo Oriente (eccetto l’Indocina) hanno 
aumentato le proprie esportazioni. Gli Stati 
Uniti e l’Italia, già principali esportatori 
non-asiatici, continuano a ridurre le propri 
vendite all’estero, in conseguenza del ribasso 
dei prezzi mondiali al di sotto del livello dei 
loro prezzi interni. L’Egitto e il Brasile 
stanno conquistando una posizione sul mer- 
cato internazionale. Benchè non si disponga 
di dati ufficiali, sì ritiene che nel 1954-55 la 
Cina, che in passato era fra i principali 1m- 
portatori, abbia esportato riso. Per la cam- 
pagna 1955-56 si prevede che le dispunibilità 
esportabili saranno sufficienti a soddisfare 
la domanda e che non saranno intaccate le 
riserve. (M. P.) 


(3263) EE (111) 55 
Una nuova misura per i prezzi (« The Eco- 
nomist », London, 17 marzo 1956). 


I primi risultati dell’inchiesta sui bilanci 
familiari in Gran Bretagna sono stati pre- 
sentati in un rapporto del Cost of Living 
Advisory Committee insieme alle raccoman- 
dazioni circa l’uso del materiale raccolto 
per la costruzione del nuovo indice per i 
prezzi al dettaglio. Il nuovo indice è basato 
sui nuovi bilanci a estensione nazionale va- 
lutati ai prezzi del Gennaio 1956, ma esclusi 
i due estremi della scala dei redditi, ossia 
coloro che hanno un reddito superiore a Lst. 
20 alla settimana e coloro che vivono con pen- 
sioni e assicurazioni nazionali. Il nuovo in- 


dice, quindi, può misurare i prezzi al detta- 
glio dei beni e servizi acquistati da nove 
capifamiglia su dieci. Per quanto riguarda 
la ponderazione, nel nuovo indice hanno per- 
duto peso gli alimenti e i combustibili e ne 
hanno acquistato il vestiario, i beni dome- 
stici e i trasporti. Nella costruzione dell’in- 
dice sono state aggiunte 80 voci: ciò riflette 
un più ampio contenuto dell’indice e un più 
alto e diversificato standard di vita. Tut- 
tavia, se questi pesi fossero stati applicati 
al calcolo degli indici a partire dal 1953, la 
stima ufficiale del costo della vita sarebbe 
stata inferiore d’un punto. Ciò porta a con- 
eludere che non avevano senso le rivendica- 
zioni salariali argomentate su una inade- 
guatezza dell’indice del costo della vita e 
che, essendosi ampliata la base dell’indice, si 
richiede ancor più la costruzione di un in- 
dice per la misura del prezzo dei beni essen- 
ziali per giudicare dell’adeguatezza dei pa- 


gamenti assistenziali e delle piccole pen- 
sioni, (I. M.) 
(3264) EE (161) 44 


WuHIPMAN J. T., Il mercato kolkhoziano («So- 
viet Studies », Oxford, aprile 1956). 


x 


Il mercato kolkhoziano è in sostanza un 
mercato libero in cui gli agricoltori vendono 
prodotti alimentari a consumatori privati a 
prezzi determinati dalle condizioni locali di 
offerta e di domanda. L’indirizzo della po- 
litica ufficiale dal 1932 ad oggi riflette una 
tolleranza riluttante del mercato kolkhoziano 
unita ad uno sforzo costante, che nel com- 
plesso ha avuto successo, per limitarne l’im- 
portanza. I motivi di tale politica sono di- 
versi. Il mercato kolkhoziano presenta per i 
produttori una attrazione maggiore degli ac- 
quisti statali. Esso costituisce poi un’impor- 
tante lacuna nel sistema della pianificazione 
statale: le operazioni di mercato sono, dopo 
la stessa produzione agricola, l’attività più 
«spontanea » dell’economia sovietica. Il mer- 
cato tende infine ad indebolire l’economia 
kolkhoziana. Ciononostante esso non è stato 
finora sottoposto ad un attacco decisivo per- 
chè una sua soppressione improvvisa cause- 
rebbe, per i generi alimentari, un’immediata 
riduzione sia della produzione sia della parte 
di questa destinata alla vendita, (Vv. S.) 


(3265) EE (131) 59 

Perchè la Fiera di Milano continua ad e- 
spandersi («The Statist», London, 5 
maggio 1956). 
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Le cifre che definiscono l’attività della 
Fiera di Milano del 1956 indicano nuovi re- 
cords che dimostrano la sua vitalità e pro- 
vano l’efficienza della sua organizzazione 
nel mettere 1 compratori in grado di vedere, 
meglio che altrove, i prodotti industriali che 
l’Europa può offrire e nell’aiutare i vendi- 
tori a collocare la loro produzione. Decisivo 
significato per il della Fiera di 
quest’anno ha avuto il fatto che l’Italia è 
divenuta un mercato in espansione per le 
vendite degli altri paesi industriali e che 
questa tendenza certamente si manterrà per 
molti anni. Una ragione di questo fenomeno 
è il crescente tenore di vita, ma più peso ha 
la ferma determinazione di dare occupazione 
ai due milioni di disoceupati strutturali me- 
diante lo sviluppo del Sud Italia, secondo le 
linee del Piano Vanoni. Per attuare il Piano 
l’Italia deve importare grandi quantità di 
equipaggiamenti industriali, la cui natura 
può essere dedotta dalle cifre che esprimono 
la sua espansione industriale. Un altro im- 
portante fattore che rende l’Italia attraente 
per gli esportatori di altri paesi è la pro- 
spettiva di un largo aumento nella produ- 
zione di petrolio e gas naturale, qualora il 
Parlamento voti una legislazione a favore 
della ricerca privata per le zone a Sud della 
Valle Padana. Per questa impresa, che farà 
risparmiare 200 milioni di dollari all’Italia 
sulle importazioni di petrolio, si dovranno 
pure importare impianti di perforazione e 
di altro genere. (1. M.) 


successo 


V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI. 


(5266) (RENATA 
Leflazione in vista? («The Banker», Lon- 
'. gennaio 1956). 


Una più stretta politica monetaria e Je 
altre misure governative hanno evitato che 
l’economia britanniea scivolasse in una più 
grave inflazione, ma se esse non saranno rin- 
forzate mediante una efficiente disinflazione 
le minacee riappariranno ben presto. Questa 
constatazione è generalmente accettata, ma 
vi sono differenti opinioni circa il grado di 
deflazione necessario e politicamente tolle- 
rabile. Mentre da un lato si ritiene che le 
misure finora prese non avranno nessuno o 
limitati risultati, almeno in un futuro im- 
mediato, dall’altro vi sono molti che temono 
una deflazione eccessiva e basano la loro 
convinzione su una leggera diminuzione della 
domanda dei consumatori per certi beni ea- 


salinghi e su certe prospettive sfavorevoli 
dell’industria automobilistica. In realtà que- 
sta diminuzione non si riflette sulla produ- 
zione, che mostra sempre nuovi massimi nei 
suoi indici con una tendenza decisamente in- 
flazionista. L’immediata origine dell’aggra- 
rarsi dell’inflazione negli anni passati non è 
stata una domanda addizionale del consumo, 
ma l’enorme rispondenza delle industrie agli 
stimoli a favore degli investimenti. Non vi è 
alcun segno di un declino negli investimenti 
industriali, e scarsi segni negli investimenti 
edili, specialmente privati, e nella domanda 
di riserve addizionali delle imprese. Poichè 
questa situazione non potrà durare a lungo, 
il miglior provvedimento sarebbe di accen- 
tuare la pressione sulla liquidità bancaria. 
Ma le Banche non sanno quali crediti rifiu- 
tare; è quindi forse desiderabile facilitarle 
mediante un ulteriore aumento del tasso ban- 


cario. (I. M.) 
(3267) EE (111) 41 


Tasso bancario 10 per cento («The Statist», 
London, 21 gennaio 1956). 


Tutti i «metodi» decantati per control 
lare l’inflazione, come le restrizioni eredi- 
tizie, la «purchase tax», la pesante fiscalità, 
gli aumenti del tasso bancario, sono metodi 
inefficaci. Mr. Butler, durante il suo can- 
cellierato, tentò di controllare, mediante 
delle misure finanziarie ortodosse, una eco- 
nomia eterodossa. Si può avere fede nel- 
l’arma del tasso bancario in tempi normali, 
ma i tempi non sono tali. La teoria non si 
concilia più con le attuali condizioni in cui 
chi chiede finanziamenti non viene toccato 
dalle restrizioni, ad eccezione del fatto che i 
prestiti sia a breve che a lunga scadenza 
vengono a costargli di più. Un tasso del 
4'/, 0 del 5*/, per cento non è un tasso proi- 
bitivo e se si intende frenare l’inflazione 
con questo mezzo bisogna giungere a un 
tasso che dissuada la domanda di eredito. 
Non si auspica un tasso del 10%, ma si deve 
riconoscere che solo un tasso che realmente 
colpisca può dare dei risultati. Occorre che il 
nuovo Cancelliere porti nuove direttive e 
nuovi metodi per fronteggiare nuovi pro- 
blemi in nuove circostanze. (1. M.) 


(3268) (PE) (415) 11 

SAMUELSON P. A., Recenti controversie mo- 
netarie americane («The Three Banks 
Review», London, marzo 1956). 
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All’inizio di questo secolo il mercato mo- 
netario ebbe a subire crisi periodiche, che 
furono imputate alla inelasticità del sistema 
bancario statunitense. Dopo circa una decade 
di accesi dibattiti, nel 1913 fu istituito il 
Federal Reserve System, comprendente 12 
Federal Reserve Banks; ben presto, però, 
ci sì accorse dì aver creato una banca cen- 
trale, inevitabilmente dominata da New York 
e da Washington. Verso il 1920, l’allora 
presidente della New York Federal Reserve 
Bank, B. Strong, affermava che la funzione 
principale dell’ente era quella di osteggiare 
l’elasticità e l’inelasticità automatiche del si- 
stema creditizio e, con azioni discrezionali, 
di moderare la disoccupazione e le tendenze 
inflazionistiche. Sostanzialmente, l’evoluzione 
del Federal Reserve si è svolta nel perfezio- 
namento della più potente arma della poli- 
tica di controllo del credito: le operazioni 
sul mercato aperto. Dal 1952, però, le diret- 
tive sono state cambiate; secondo la nuova 
dottrina dovevano cessare vendite ed acquisti 
sul mercato aperto dei titoli di Stato a me- 
dio e lungo termine e compiersi soltanto o- 
perazioni a breve scadenza. Questa mossa ap- 
pare alquanto criticabile. E? da sperare che 
non torni a verificarsi una crisi come quella 
degli anni attorno al 1930; saremmo otti- 
misti a pensare che i nuovi poteri di eon- 
trollo fiscale e monetario potrebbero even- 
tualmente far fronte ad una tale situazione. 
Frattanto, in quale misura verrà a mancare 
l’apporto del capitalismo prima che la nuova 
dottrina sia ripudiata? (M. P.) 


(3269) (PE) (0) 4 

La convertibilita sembra essere l’unica via 
di uscita («The Statist», London, 17 marzo 
1956). 


Da tempo l’attenzione in Svizzera è stata 
rivolta a strani movimenti sul mercato in- 
ternazionale dell’oro e soprattutto alla do- 
manda crescente di monete d’oro. Mentre il 
prezzo dell’oro in lingotti non ha avuto au- 
menti, l’aggio sulla vendita di monete d’oro 
è cresciuto in modo sostanziale. La domanda 
di monete d’oro è stata particolarmente mar- 
cata in Francia e in Germania, cosa che ha 
prodotto un alto aggio dei «napoleoni» e 
dei pezzi da 10 marchi tedeschi che sono ri- 
spettivamente i più ricercati nei due paesi. 
Questo fatto è indicativo dell’inquietudine 
esistente in Europa; un altro sintomo di ciò 
è stata la vorace domanda per il nuovo pre- 
stito 414% in Franchi svizzeri della Ital- 


cementi, garantito da banche svizzere. Molte 
sottoscrizioni sono state fatte anche da ita- 
liani. La legge di perequazione tributaria ha 
decisamente prodotto una caduta degli in- 
vestimenti in azioni in Italia e una fuga di 
capitali su larga scala verso la Svizzera. Gli 
investitori italiani non hanno fiducia nella 
lira e preferiscono sottoscrivere prestiti ita- 
liani emessi in franchi per evitare i danni 
della svalutazione. Questa inquietudine dei 
mercati rende più attuale il chiedere se non 
sarebbe possibile concertare un’azione euro- 
pea per mettere in grado la Banca di In- 
ghilterra di disporre di tanto oro e dollari 
da rendere pienamente convertibile la ster- 
lina. Per far ciò necessitano 5000 milioni di 
dollari, tuttavia il bollettino del Berliner 
Handelsgesellschaft ha proposto che i paesi 
dell’OECE compiano un atto di solidarietà 
per il bene comune mettendo a disposizione 
della Banca d’Inghilterra 114-2 miliardi di 
dollari. (1. M.) 


(3270) EE (116) 11 
L'applicazione degli indici ai prestiti («Jour- 
nal des Finances », Paris, 23 marzo 1956). 


Si deve ritenere valida la clausola che fa 
variare l’ammontare di un debito in fun- 
zione di un indice economico. Certi tribunali 
l’accettano purchè la clausola non nasconda 
una speculazione monetaria e quindi ne ri- 
cercano l’intenzione speculativa o meno. 
Questa giurisprudenza manca di realismo, 
mentre una sentenza della Corte d’Aix porta 
chiarezza e franchezza in questa materia. 
Essa ha dichiarato che non vi è nulla di ille- 
gittimo da parte del creditore nel volersi 
proteggere contro i danni derivanti dalle 
fluttuazioni economiche. Ricercare se l’in- 
tenzione è monetaria o economica è inutile 
poichè in tutte le ipotesi i risultati si equi- 
valgono. D’altra parte è impossibile farne un 
capo d’accusa contro il ereditore«in nome 
di un imperativo che esprime un ordine mo- 
netario artificiale e di cui lo stesso Stato ne 
rigetta sempre più le concezioni ». I tribu- 
nali devono esercitare un controllo sui con- 
tratti: ciò rientra nel loro compito. Inoltre 
l’indice scelto si deve avvicinare all’oggetto 
del contratto. L’indice potrà essere artifi- 
cioso se il mutuatario non farà conoscere la 
destinazione del prestito. Tuttavia anche in 
questo caso «se l’accordo si riferisce a 
prezzi di materie prime influenzati dalle 
condizioni economiche » il contratto è valido. 
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Così la Corte d’Aix ammette in linea gene- 
rale la validità della clausola di scala mobile 
a condizione che essa giochi ugualmente a 
favore delle due parti. (I. M.) 


(3271) (PE) (111) 12 
Tasso bancario o coefficiente di liquidità 
(« The Statist », London, 28 aprile 1956). 


Benchè l’alto livello del tasso bancario sia 
ritenuto ancora uno dei mezzi più efficaci 
contro l’inflazione, vi è una certa tendenza 
alla ricerca di nuove forme di controllo, 
sempre nel campo monetario, atte a risolvere 
il problema dell’eccessiva domanda di de- 
naro. Un sistema che va affermandosi (par- 
ticolarmente nell’Unione Sudafricana e in 
Australia) è quello che impone alle banche 
una più rigorosa osservanza del limite di li- 
quidità prefissato. In Inghilterra non si è 
rilevata alcuna intenzione ufficiale di accen- 
tuare il controllo del coefficiente di liquidità 
delle banche. Tuttavia, la cosa ha destato un 
certo interesse. Ciò è dovuto in parte al 
fatto che la pressione anti-inflazionista del- 
l’alto tasso di sconto si è dimostrata più de- 
bole di quanto previsto e in parte poichè il 
denaro «costoso » ha causato serie preoccu- 
pazioni alle autorità per quanto concerne il 
Debito Nazionale. E’, tuttavia, assai impro- 
babile, almeno per ora, che il coefficiente di 
liquidità venga aumentato oltre l’attuale 
proporzione del 30%. Se la politica moneta- 
ria dovesse assumere nuove tendenze, è 
quasi certo che verrà sospesa ogni azione sul 
tasso bancario e che il controllo sul credito 


sarà effettuato sotto nuove forme. (M. Pp.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(3272) EE (121) 9 


SULTAN H., Per un giudizio sulla riforma del 
sistema finanziario federale - I («Studi 
Economici », Napoli, luglio-agosto 1955). 


Sulla riforma finanziaria e tributaria della 
Repubblica federale tedesca hanno dato pa- 
reri studiosi e organismi ufficiali, tra i quali 
il Consiglio Scientifico, il Comitato Troeger, 
l’Istituto « Finanzen und Steuern », il Ritschl, 
lo Schmélders. Non tutti.i pareri hanno 
visto il problema di una «grande» e «or- 
ganica > riforma il cui compito richiede: 1) 
una concezione globale della mutua implica- 
zione della riforma fiscale con quella finan- 
ziaria e del bilancio; 2) una conoscenza, non 
ideologica, dell’effettiva struttura economica 


e degli effettivi mutamenti di essa; 3) una 
riforma tributaria da intraprendere non sol- 
tanto sulla base di una economia di mercato 
nè su base puramente fiscale, ma in rela- 
zione al complesso dell’economia nazionale; 
4) una riforma del sistema di perequazione 
finanziaria da realizzarsi sulla base della 
contrapposizione fra «massa finanziaria cen- 
trale » e «massa finanziaria locale»; 5) una 
riforma del bilancio nel senso del « budget 
funzionale », quale presupposto per l’impian- 
to di un «bilancio nazionale » atto a met- 
tere in luce il circuito economico nazionale. 


(I. M.) 


(3273) EE (0) 15 
MÉRIGOT J., Aspetti fiscali della Comunità 
Europea del Carbone e dell’Acciaio - I. 
« Revue de Science et de Législation Fi- 
nancières », Paris, luglio-settembre 1955). 


Nei testi di istituzione della C.E.C.A. so- 
no contenute molte disposizioni che hanno 
delle risonanze fiscali. Tali misure concerno- 
no: 1° le condizioni della concorrenza all’in- 
terno del mercato comune; 2° le misure di 
protezione nel periodo transitorio; 3° le fi- 
nanze della Comunità; 4° i privilegi e le im- 
munità di cui gode la Comunità sui territori 
dei paesi membri. Questi punti possono es- 
sere riassunti nello studio della C.E.C.A. e le 
fiscalità nazionali e della C.E.C.A. e la fi- 
scalità sopra-nazionale. Il problema dei rap- 
porti tra la C.E.C.A. e le fiscalità dei paesi 
membri è essenzialmente quello della coesi- 
stenza di un settore dotato di uno statuto 
sopra-nazionale con le legislazioni nazionali 
e, in secondo luogo, il problema dello stato 
fiscale dei beni e dei membri di una auto- 
rità sopra-nazionale. Ciascuno stato membro 
può, dopo l’istituzione della Comunità, pren- 
dere delle misure che influenzano le eondi- 
zioni di concorrenza nelle industrie del car- 
bone e dell’acciaio; in tal caso l’Alta Auto- 
rità indirizza allo Stato delle « raecomanda- 
zioni > intese a rimediare detti effetti con 
le misure ritenute «le più compatibili con il 
proprio equilibrio economico ». Per quanto 
concerne le disposizioni già esistenti al mo- 
mento della costituzione della C.E.C.A. con 
effetti contrastanti gli scopi del mercato co- 
mune, se si tratta di dazi essi sono automa- 
ticamente aboliti, mentre le differenze dei 
sistemi fiscali possono essere esaminate dal 
Consiglio dell’Alta Autorità per correggerle 
o compensarne gli effetti. (I. M.) 
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(3274) EE (0) 15 
MÉRIGOT J. G., Aspetti fiscali della Comu- 
nità Europea del Carbone e dell’ Acciaio 
II. (« Revue de Science et de Législation 
Financières», Paris, ottobre-dicembre 1955). 


All’entrata in vigore del mercato comune 
dell’acciaio nel 1953 sono comparse le diffi- 
coltà dovute al mantenimento dei diffe- 
renti sistemi fiscali degli stati membri. A 
causa di queste differenze ci si chiedeva 
quale dovesse essere il regime applicabile ai 
prodotti del mercato comune quando questi 
circolano da un paese all’altro del Pool. Sor- 
se così la controversia se si dovesse appli- 
care il regime del paese d’origine o quello 
del paese di destinazione. L’Alta Autorità 
e la Francia propugnavano il secondo prin- 
cipio, la Germania il principio del paese di 
origine. Per dirimere la controversia fu al- 
lora nominata una Commissione, presieduta 
dal Tinbergen, la quale esaminò la questio- 
ne in relazione all’imposta sulla cifra degli 
affari. Le conclusioni della Commissione fu- 
Trono nuovamente oggetto di contrasto poichè 
ritenute incomplete in quanto riferite non 
alle distorsioni prodotte dalle differenze dei 
sistemi fiscali, ma solo a quelle dell’imposta 
sulla cifra degli affari. Una seconda com- 
missione ha quindi affrontato il più ampio 
problema e ha raggiunto delle conclusioni 
che esprimono molte riserve sulla possibilità e 
l’opportunità di modificare la regolamenta- 
zione attuale per arrivare a una completa 
armonizzazione dei sistemi fiscali. Si ritiene 
tuttavia che lo sviluppo del mercato comu- 
ne esigerà, presto o tardi, una simile armo- 
nizzazione. (I. M.) 


(3275) EC 2 

Morag A., Scala mobile e imposte indirette 
(« The Indian Economie Journal», Bom- 
bay, ottobre 1955). 


Il sistema della scala mobile presenta van- 
taggi e svantaggi; i primi sono prevalente- 
mente di natura politica, i secondi di na- 
tura economica. Nella «costruzione dell’in- 
dice del costo della vita, ai fini della deter- 
minazione della scala mobile, le imposte in- 
dirette dovrebbero essere escluse. Se il sala- 
riato riceve un compenso per il rialzo dei 
prezzi (conseguente ad un aumento delle 
imposte) esso dovrà peraltro sostenere un 
maggiore onere fiscale nella forma di impo- 
sta sul reddito. Le imposte dirette regressi- 
ve inaspriscono i contribuenti più delle im- 


poste indirette regressive e perciò le autori- 
tà tendono in genere ad escluderle. L’infla- 
zione appare come l’unica alternativa e sot- 
to questo aspetto si manifesta il pericolo che 
la scala mobile comporta. In realtà, questa 
clausola provoca effetti inflazionistici e, par- 
ticolarmente, accentua il fenomeno della spi- 
rale quando l’inflazione sia già iniziata. La 
inclusione delle imposte indirette nell’indice 
del costo della vita non solo annullerebbe la 
funzione anti-inflazionista dell’imposizione 
indiretta, ma renderebbe inevitabile l’inflazio- 
ne qualora un paese dovesse compiere un 
grande sforzo produttivo (ad es., per l’at- 
tuazione di un programma di armamento). 
L’erario deve essere alimentato: se si desi- 
dera che sia l’uomo d’affari a sostenere 
questo onere, perchè non esigere il suo con- 
tributo in via diretta? Se si desidera che 
siano i gruppi a reddito fisso, il fine può es- 
sere facilmente raggiunto attraverso infinite 
misure; ma se si decide che sia il salariato, 
come consumatore, ad essere gravato, perchè 
sviare il piano fornendogli il compenso del- 
l’imposizione indiretta? (M. P.) 


(3276) EE (131) 9 

Scorto A., La distribuzione geografica delle 
entrate e delle spese pubbliche in Italia 
durante gli ultimi sessanta anni (« Revue 
de Science et Législation Financières », 
Paris, ottobre-dicembre 1955). 


I dati disponibili per la conoscenza della 
distribuzione dei prelevamenti e delle spese 
pubbliche tra le diverse regioni italiane sono, 
per certi periodi, rari e non omogenei e le 
serie di dati sono discontinue. Ciononostante è 
possibile, sulla base dei dati stessi, fare due 
constatazioni. La prima è che in tre quarti 
di secolo la percentuale della partecipazione 
delle regioni meridionali (Abruzzi e Molise, 
Campania, Basilicata, Puglie, Calabria, Si- 
cilia e Sardegna) alle entrate pubbliche è 
venuta continuamente decrescendo; essa è 
discesa dal 33,5 nel 1879-1883 al 12,9 per 
cento nel 1953-1954. La seconda constata- 
zione è meno sicura: tra l’epoca cui si rife- 
risce la ricerca del Nitti (1893-1898) e l’e- 
poca attuale, la percentuale della spesa 
pubblica destinata al Mezzogiorno deve es- 
sere assai aumentata. Si può quindi af- 
fermare che se anteriormente alla prima 
guerra mondiale il Mezzogiorno era tassato 
in misura un pò più che proporzionale alle 
sue capacità, oggi esso è tassato in misura 
sensibilmente meno che proporzionale. Se 
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allora il nostro sistema fiscale, nel suo in- 
sieme e per cid che concerne i rapporti tra 
Sud e Nord, era leggermente regressivo, 
oggi risulta moderatamente progressivo. Se 
però si tiene presente che lo Stato spende 
nel Mezzogiorno molto di più di quanto non 
vi incassi, allora il sistema fiscale, sempre 


nel rapporto Nord-Sud, risulta assai più 
progressivo. (I. M.) 
(3277) EE (116) 9 


TREVOUX F., La deformazione del sistema fi- 
scale causata dall’inflazione («Revue de 
Science Financière », Paris, gennaio-marzo 
1956). 


L'inflazione produce una distorsione del 
sistema fiscale e modifica la sua posizione 
nei confronti dei sistemi dei prezzi e dei red- 
diti, poichè essa stessa costituisce un’im- 
posta. Le distorsioni del sistema fiscale pro- 
ducono delle conseguenze sul bilancio dello 
Stato e sulla giustizia fiscale. Soprattutto 
dal punto di vista del cittadino, l’inflazione 
determina l’ingiustizia in un sistema fiscale 
che originariamente realizzava il più possi- 
bile l’uguaglianza di fronte all’imposta. Le 
modificazioni delle rispettive posizioni dei 
contribuenti si manifestano specialmente 
quando la legislazione stipula una cifra no- 
minale sia per l’imposta che per l’imponi- 
bile. Mestre in materia doganale, l’appli- 
cazione dei dazi ad valorem permette l’ade- 
guamento del tributo alle fluttuazioni, in ma- 
teria di imposte sul reddito e sul capitale si 
producono delle disuguaglianze di tratta- 
mento. Come rimedio viene suggerito: 1) di 
calcolare e adattare il sistema fiscale ad un 
certo volume di produzione e scambi, su 
dato livello e struttura di occupazione e su 
una data ripartizione di redditi; 2) di attri- 
buire alle cifre nominali riflettenti lo stato 
normale indici che rappresentano per cia- 
scuno elemento le variazioni subite. Per cia- 
scuna imposta si dovrà trovare l’indice ap- 
propriato alla materia imponibile. (I. M.) 


(3278) EE (116) 9 

Si può fare a meno di una nuova riforma 
fiscale (« L’Eeonomie », Paris, 12 aprile 
1956). i 


In Francia i sostenitori del riordinamento 
del sistema fiscale si dividono in « rivoluzio- 
nari» e «riformisti ». I primi ritengono che 
la fiscalità possa essere radicalmente sem- 
plificata riportando l’imposizione all’origine 


di tutta l’attività economica. Sono questi i 
partigiani dell’imposta unica (imposta sul- 
l’energia e sulle materie prime e, in linea 
generale, progetti di imposte cosiddetti « alla 
base»). I secondi si adatterebbero al si- 
stema classico dell’imposta differenziata; 
tuttavia, sottolineano la necessità del tra- 
sferimento di certi oneri, della modifica della 
proporzione dell’imposta relativa alle spese 
(ritenuta importantissima) e dell’imposta re- 
lativa ai redditi, della riduzione del numero 
dei contribuenti per un rafforzamento del 
controllo. A ciò sembra essere impegnato at- 
tualmente il governo, con l’intenzione  se- 
greta, tuttavia, che questi riordinamenti ren- 
dano meno penosi i sacrifici che saranno ri- 
chiesti ai contribuenti sotto forma di un pre- 
lievo supplementare di circa 130 miliardi di 
franchi. Sostanzialmente, l’utilità dei due si- 
stemi è alquanto discutibile in un paese di 
tradizione liberale, in cui la ripartizione 
equa degli oneri fiscali ha sempre richiesto 
una certa diversificazione delle forme di im- 
posizione, tassi moderati, controlli disereti 
ma rigorosi. Prima di scartare definitiva- 
mente l’attuale regime fiscale, sarebbe op- 
portuno accertarsi se esso è correttamente e 
completamente applicato; ci si accorgerebbe 
allora che, senza manipolazione dei tassi o 
altri sistemi di nuovo conio, ma con una mi- 
gliore tecnica e la soppressione dei numerosi 
esoneri potrebbe essere ottenuta una parte 
notevole dei 130 miliardi, per i quali sono 
sorte queste polemiche. (M. P.) 


VII. - SCAMBI CON L' ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3279) EE (136) 46 

PLAZA PRIETO J., Lo sviluppo del commercio 
estero spagnolo dagli inizi del secolo XIX 
ad oggi («Revista de Economía Política DA 
Madrid, maggio-agosto 1955). 


Il confronto temporale dei dati del com- 
mercio estero spagnolo è pressochè impossi- 
bile a causa dei gravi errori che li viziano. 
E” solo dal 1930 che le cifre rispondono ad 
un criterio di una certa uniformità. Un fe- 
nomeno è comunque distintamente rilevabile: 
l’esistenza di un quasi costante saldo nega- 
tivo della bilancia commerciale. Nel 1952 il 
valore delle importazioni è asceso a 1587 
milioni di pesetas e quello delle esportazioni 
a 1250 milioni di pesetas. Nonostante 1’e- 
spansione degli ultimi anni il commercio e- 


x 


stero spagnolo è insufficiente per assicurare 
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il pieno sviluppo economico del paese; il suo 
valore per abitante è molto inferiore a quello 
della maggior parte dei paesi. Le provincie 
periferiche del litorale partecipano per il 
76% al totale delle esportazioni; ciò dimo- 
stra l’importanza di queste zone nel funzio- 


namento del meccanismo economico del 
paese. (V. S.) 
(3280) EE (161) 46 


HoEFFDING O., Recenti tendenze del com- 
mercio estero sovietico (« The Annals of 
the American Academy of Political and 
Social Science», Philadelphia, gennaio 
1956). 


Nel 1952, seguendo un orientamento carat- 
teristico del dopoguerra, l'URSS conseguì un 
saldo attivo nella bilancia dei pagamenti 
con i paesi occidentali (esclusa la Finlandia, 
verso la quale, in base a speciali accordi di 
pagamento, è fortemente debitrice). I saldi 
a credito in sterline vennero utilizzati per il 
pagamento dei saldi a debito nei confronti di 
paesi extra-europei. Nel 1953 una drastica 
riduzione delle importazioni dalla Gran Bre- 
tagna (da un valore di $ 105 milioni, l’anno 
precedente, a un valore di $ 34 milioni) de- 
terminò un cecezionale surplus di sterline, 
mentre la riduzione delle importazioni di 
gomma favorì il risparmio di 80 milioni di 
dollari. Nella 1* metà del 1954 vi fu una 
forte ripresa delle importazioni e ciò deter- 
minò un capovolgimento della situazione. Le 
riserve in sterline non furono sufficienti a 
ristabilire il pareggio e il paese giunse a 
metà anno con un deficit di 100 milioni di 
dollari (eseluso il debito con la Finlandia); 
per sostenere i suoi saldi in sterline a Lon- 
dra, il governo decise di vendere oro. Quindi, 
ridusse gli acquisti oltremare da un valore 
di $ 67 milioni nel semestre Gennaio-Giugno 
a $ 8 milioni nel semestre Luglio-Dicembre 
e gli acquisti fuori dell’area della sterlina di 
oltre un terzo. L’URSS si mostra riluttante 
alla vendita del proprio oro (che peraltro 
produce in grande quantità) e, tuttavia, 
stenta a compensare con altre esportazioni il 
volume assai ridotto delle sue importazioni 
dal mondo libero. Inutile a dirsi, la difficoltà 
a trovare prodotti da smerciare in Occidente 
è un fenomeno di natura politica e non eco- 
nomica. Negli anni successivi al 1930, al 
fine di bilanciare le importazioni ritenute 
indispensabili per la realizzazione del primo 
Piano Quinquennale, l'URSS sostenne un alto 
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livello di esportazioni di grano, malgrado le 
carestie interne. Secondo programmi presta- 
biliti, queste importazioni avrebbero dovuto 
segnare la fine dell’afflusso di prodotti 
stranieri nel mondo sovietico; da allora, 
l’URSS ha compiuto notevoli progressi verso 
l’ideale dell’isolamento economico; e questo 
ideale è sopravvissuto a Stalin, che ne pro- 
mosse la formulazione e la realizzazione. 

(M. P.) 


(3281) EE 14 

HorrMan M. L., L’attuale sistema del com- 
mercio mondiale (« Lloyds Bank Review », 
London, gennaio 1956). 


L'attuale sistema del commercio mondiale 
è compatibile con una solida espansione del 
commercio stesso e con un crescente grado 
di libertà per gli operatori. La rottura del 
sistema può essere facilmente causata da 
«inflazioni nazionali non coordinate». Un 
secondo pericolo per la stabilità del sistema 
può provenire da un concertato attacco dal- 
l’esterno e precisamente dai paesi comunisti. 
Il sistema potrà funzionare solo finchè con- 
tinuerà da parte del Governo statunitense 
(o di altre istituzioni in grado di effettuare 
trasferimenti unilaterali) l’iniezione di dol- 
lari nella corrente dei pagamenti. Una grave 
causa di debolezza per il sistema è costituita 
dal mancato raggiungimento di un accordo 
internazionale su una serie di regole per go- 
vernare il commercio internazionale dei pro- 
dotti agricoli. (VAS) 


(3282) (PE) (121) 40 

Come sostituire la Legge per lo sviluppo delle 
esportazioni? (« Wirtschaftsdienst », Ham- 
burg, febbraio 1956). 


Il 31 dicembre 1955 hanno avuto termine 
nella Repubblica Federale tutte le conces- 
sioni relative alla Legge per lo sviluppo delle 
esportazioni. Già nei mesi precedenti, gli 
ambienti interessati avevano chiesto la pro- 
roga di tali disposizioni, sottolineando i peri- 
coli della concorrenza straniera e propo- 
nendo addirittura che le facilitazioni fiseali 
fossero contemplate tanto per le esportazioni 
che per le importazioni. Indubbiamente, la 
revoca avrebbe avuto effetti meno allar- 
manti se fosse stato raggiunto lo scopo per 
il quale la legge era stata emanata: la for- 
mazione di capitale. Peraltro la cosa si ri- 
solvette — per il 70% dei casi — in un ri- 
basso dei prezzi. A partire dal 1° gennaio 
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1956, perciò, si è avuta una rielaborazione 
degli elementi componenti i costi, e il livello 
dei prezzi è stato rialzato. In realtà, l’at- 
tuale situazione del commercio estero della 
Germania Occidentale è il risultato puro e 
semplice della politica economica fin qui 
praticata; il suo andamento devesi, quindi, 
considerare ben più importante di qualsiasi 
provvedimento a favore di questa o quella 
categoria di commercianti. (M. P.) 


(3283) (PE) (111) 40 
Incentivi alle esportazioni (« Barclays Bank 
Review », London, febbraio 1956). 


Le riserve auree e di dollari della Gran 
Bretagna, durante il 1955, si sono paurosa- 
mente ridotte fino a rappresentare meno del 
costo delle importazioni di tre mesi. Questo 
strettissimo margine è l’argomento princi- 
pale per una richiesta di controlli economici. 
L’accettazione di questa istanza costituirebbe 
il rigetto della politica di liberalizzazione, 
seguita negli anni più recenti nell’ambito 
dell’O.E.C.E. Per difendere la bilancia dei 
pagamenti si devono quindi stimolare le e- 
sportazioni, non impedire le importazioni. 
Quasi tutti i paesi aderenti all’O.E.C.E. ap- 
plicano metodi diversi di incentivi alle espor- 
tazioni. Tra questi metodi particolarmente 
diffuso è il cosidetto «exchange retention 
scheme» per il quale gli esportatori pos- 
sono trattenere una parte dei loro ricavi in 
valuta pregiata. Questi incentivi sono il ri- 
flesso di un cambio artificiale delle monete 
dei paesi che li applicano e hanno lo scopo 
di permettere all’esportatore di ottenere un 
cambio più vicino al reale prezzo di mercato. 
Evidentemente questi incentivi non possono 
applicarsi in Gran Bretagna poichè la ster- 
lina non è soggetta a queste pratiche di- 
sonorevoli. Nemmeno la concessione di ampi 
erediti può essere presa in considerazione 
perchè ciò significa fare dei doni ai paesi 
importatori. Condizioni per larghe esporta- 
tazioni sono soltanto condizioni concorren- 
ziali e prezzi stabili insieme a termini di 
consegna brevi e fedelmente osservati. (1. M.) 


(3284) EE (123) 46 

Gasser Cnr. - KNESCHAUREK F., La capacità 
di concorrenza dell’industria d "esporta- 
zione svizzera. nel dopoguerra (« Aussen- 
wirtschaft », Zürich und St. Gallen, marzo 
1956). 


Un esame dell’economia svizzera dal 1950 


in poi rivela che: 1) l’economia svizzera € 
orientata prevalentemente verso l’esportazio- 
ne, che rappresenta il suo elemento « dina- 
mico »; 2) la Svizzera presenta nel dopo- 
guerra i prezzi di esportazione più stabili di 
tutti i paesi; 3) il volume dell’esportazione 
reagisce prontamente ai prezzi vigenti sul 
mercato: di conseguenza i prezzi all’espor- 
tazione e le quantità di merci esportate in- 
dicano un movimento opposto, ossia sono i 
rami economici che sono riusciti a ribassare 
i prezzi quelli che più hanno incrementato le 
loro esportazioni, e viceversa; 4) i guadagni 
dell’industria d’esportazione svizzera sono 
nel dopoguerra, in particolare dal 1950 in 
poi, notevolmente aumentati benchè ancora 
non si sappia se lo stesso sia possibile af- 
fermare a riguardo del 1955; 5) dal 1950 le 
retribuzioni orarie (in moneta nazionale) 
hanno registrato in Isvizzera il minore au- 
mento nominale rispetto a tutti gli altri 
paesi, ma il loro potere d’acquisto reale è 
stato, tanto nel 1950 che nel 1955, superiore 
a quello di tutti gli altri paesi in concor- 
renza; l’industria svizzera indica dal 1951 
una notevole superiorità, rispetto alla altre 
nazioni, nell’ambito della produttività, e, 
ciò che è più importante, essa ha da allora 
saputo mantenere tale superiorità, regi- 
strando in questo settore lo stesso tasso d’au- 
mento di quello della Germania. Questi favo- 
revoli risultati, che la Svizzera deve anzi- 
tutto alla saggia politica economica e fi- 
nanziaria seguita dalle sue autorità, non 
deve, tuttavia, far dimenticare che le con- 
quiste sono sempre esposte alla minaccia di 
possibili crepe nel pur solido fondamento su 
cui questa economia si basa. Il pericolo che 
può sovrastare l’economia svizzera non è 
tanto quello di una flessione dell’occupa- 
zione, o magari della disoccupazione, quanto 
quello dell’inflazione. Il movimento demo- 
grafico previsto pone all’industria elvetica 
l’importante problema di un ulteriore au- 
mento della produttività, e contemporanea- 
mente ai rappresentanti dei prestatori d’o- 
pera il dovere quasi «sovrumano » di dare 
ai problemi del benessere materiale a lungo 
andare delle masse da essi rappresentate la 
precedenza sui loro propri immediati inte- 
ressi. (M. I. A.) 


(3285) (PE) (121) 40 

L’aiuto agli esportatori nella Germania Oc- 
cidentale («Statistique & Etudes Finan- 
ciéres », Paris, marzo 1956). 
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Nel 1955, la bilancia commerciale tedesca 
ha presentato un surplus nettamente infe- 
riore a quelli dei due anni precedenti: 1 mi- 
liardo di DM, contro 2,7 nel 1954 e 2,5 nel 
1953. Rispetto al 1954, le importazioni sono 
aumentate del 24% mentre il tasso di accre- 
scimento delle esportazioni è stato del 14% 
(contro il 19% nel 1954). Gli ambienti indu- 
striali hanno colto l’occasione per sollecitare 
presso le competenti autorità l’introduzione 
di nuove misure di aiuto alle esportazioni O, 
quanto meno, l’applicazione completa di 
quelle esistenti; queste, infatti, benchè in o- 
rigine molto importanti, sono state gradata- 
mente ridotte. I provvedimenti attualmente 
in vigore a favore degli esportatori tedeschi 
riguardano: in materia fiscale, la non-impo- 
sizione sulla cifra d'affari per i prodotti e- 
sportati (nelle due forme: rimborso forfe- 
tario al fabbricante e all’esportatore, a ti- 
tolo di compenso per le somme prelevate sotto 
forma di imposta sulla cifra d’affari nei 
vari stadi di fabbricazione del prodotto, e 
rimborso al commerciante-esportatore  del- 
l’imposta sulla cifra d’affari pagata in sede 
di acquisto presso il produttore); altri van- 
taggi fiscali relativi all'imposta sul reddito 
e ai diritti sugli effetti e sulle assicurazioni 
sono stati abrogati (dal 1° gennaio 1956) 
come pure, in materia di cambi, le disposi- 
zioni riguardanti la facoltà dell’esportatore 
di trattenere una parte delle entrate in va- 
luta estera per l’acquisto su mercati stra- 
nieri di materie prime e altri prodotti da 
impiegare nella propria azienda. Il credito 
all’esportazione (con scadenza inferiore a 
sei mesi) funziona senza difficoltà, princi- 
palmente sotto forma di tratte a tre mesi, 
scontabili presso le banche tedesche e riscon- 
tabili attraverso il sistema bancario centrale. 
L'assicurazione del credito garantisce, come 
negli altri paesi, l’esportatore contro i rischi, 
economici e politici, derivanti da particolari 
operazioni commerciali. Nel programma di 
aiuti indiretti all’esportazione, per l’eserci- 
zio 1956-57, è previsto lo stanziamento di 6 
miliardi di DM da destinarsi, in particolare, 
alla partecipazione della Germania alle fiere 
internazionali (2,5 milioni di DM), all’in- 
coraggiamento delle ricerche di mercato 
(750.000 DM) e al finanziamento della pub- 
blicità per i prodotti da smerciare su mer- 


cati esteri. (M. P.) 


(3286) (PE) (116) 40 

A che punto è la Francia con la liberazione 
degli scambi? («L’Economie», Paris, 22 
marzo 1956). 


Negli ultimi due anni, la Francia ha com- 
piuto un lodevole sforzo per la liberazione 
degli scambi: dal 18%, all’inizio del 1954, 
al 77,5%, all’inizio del 1956. Il forte balzo 
dell’aprile 1954 portò la proporzione delle 
merci liberate al 52% e fu accompagnato 
dall’istituzione di una tassa speciale tem- 
poranea di compensazione, che colpiva la 
maggior parte dei prodotti liberati allo scopo 
di appianare le difficoltà sorte per un falso 
gioco della concorrenza internazionale svan- 
taggioso per le imprese francesi. Inizialmente 
del 15% e 10% secondo i prodotti, questa 
tassa fu abbassata all’11% e al 7%; quindi 
fu totalmente soppressa per gli articoli, per 
i quali la compensazione provvisoria si rivelò 
superflua. Nel corso della sua ultima riu- 
nione, il Consiglio dell’OECE ha chiesto che 
la percentuale di liberazione sia portata a 
quota 90 entro il termine del 30 settembre 
1956. Un fatto è certo: un nuovo aumento 
del tasso di liberazione degli scambi esporrà 
alla concorrenza europea industrie e settori 
dell’industria sempre più vulnerabili. Un 
provvedimento del genere dovrà quindi es- 
sere considerato con la massima cautela. 

(M. P.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3287) RE (151) 24 

BARBALIC R. F., Un decennio del traffico 
marittimo nel porto di Fiume («La Ma- 
rina Mercantile », Genova, dicembre 1955 
e febbraio 1956). 


Il traffico del porto di Fiume rispecchia 
tutte le caratteristiche della politica econo- 
mica jugoslava. Nel decennio 1945-54 il mo- 
vimento delle merci è passato da t. 8.706 a 
t. 2.675.935 ed è in costante aumento. Fra le 
navi straniere figurano, al primo posto, le 
navi statunitensi; seguono le navi italiane, 
inglesi, greche, ete. La bandiera sovietica 
comparve nel porto di Fiume particolarmente 
nel 1947 per svanire subito con il blocco e- 
conomico. Migliorate le relazioni politiche 
tra l’Unione Sovietica e la Jugoslavia nel 
1954 fu registrato l’arrivo di una nave russa. 
Le navi da carico libere costituiscono il 52% 
in numero e 1’80% in TSN del traffico to- 
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tale; l’affluenza delle navi di linea regolare 
è in continuo aumento. Fra le merci occupa 
il primo posto il carbone, seguito dal mate- 
riale da costruzione, dai cereali e dalle merci 
varie. Fino al 1950, l’esportazione dominava 
sull’importazione; in seguito la situazione si 
è capovolta. Mentre fino ad allora la bilancia 
commerciale era attiva, dopo tale anno si è 
rilevato un saldo passivo. La causa di ciò si 
trova nel mutamento della configurazione e- 
conomica della Jugoslavia; fino al 1950 la 
ricostruzione dell’economia statale venne ese- 
guita in base al Piano quinquennale; dopo 
la costituzione del blocco orientale, la poli- 
tica jugoslava assunse un orientamento verso 
l’Occidente; affluirono a Fiume: cereali, 
carbone, combustibili liquidi, metalli, mine- 
rali vari, merci varie. L’esportazione ha ri- 
guardato legnami da costruzione e da ardere, 
cereali, minerali vari, cemento e pietre, ge- 
neri diversi. Nel traffico dei passeggieri, 
Fiume è il principale porto turistico della 
Jugoslavia. Notevole importanza ha pure il 
traffico di transito. (M. P.) 


(3288) EE (111) 24 

MaywaiD K., I costi della costruzione e il va- 
lore della flotta mercantile britannica nel 
periodo 1850-1938 («Scottish Journal of 
Political Economy », Edinburgh, febbraio 
1956). 


Lo sviluppo dell’industria navale britan- 
nica consta di tre periodi, caratterizzati dal- 
l’impiego di tre diverse materie prime. 
Questi mutamenti cbbero notevoli effetti 
sulle possibiltà di portata massima delle navi 
ed assunsero una considerevole importanza 
economica. Il primo periodo, in cui preval- 
sero le costruzioni in legno e miste di legno 
e ferro, termina col 1862; in tale anno fu- 
rono iniziate le costruzioni in ferro, che eb- 
bero una certa importanza fino al 1886, 
quando l’acciaio si impose definitivamente 
su tutti gli altri materiali fino ad allora 
impiegati. Per i tre diversi tipi di navi venne 
cosi caleolata la portata: di legno e miste, 
1.8 tons per tonnellata di stazza netta; di 
ferro 2.2; di acciaio 2.7. I costi hanno avuto 
le seguenti variazioni: 1830-40, Lst. 25,2 per 
tonn. di stazza lorda (compreso il costo dei 
macchinari); 1895, Lst. 13.6; 1900, Last. 16.7: 
1922, Lst. 83.8; 1927, Lst. 25.5; 1938, Lst. 
34.4. La valutazione della flotta mercantile 
britannica è stata eseguita in sei diversi 
modi, risultanti dalla combinazione di tre 
diversi tipi di prezzo (storico, corrente e co- 


stante) e di due sistemi di valutazione (in 
base al primo costo e in base al primo costo 
diminuito di un valore, stabilito dalla Board 
of Inland Revenue per ciascun gruppo di 
età). Il periodo precedente la Prima Guerra 
Mondiale fu caratterizzato da un aumento 
del tonnellaggio; questo aumento fu molto 
rapido nella seconda metà del secolo XIX e 
si affievolì verso il 1910. Nel dopoguerra si 
verificarono vari mutamenti dei prezzi e un 
grave ristagno che rese necessario il ricorso 
alle riserve (attorno al 1930). (M. P.) 


(3289) EE (0) 6 

Arringa di difesa per il ritorno al libera- 
lismo sul piano nazionale ed internazionale 
(«Journal de la Marine Marchande », 
Paris, 1 marzo 1956). 


Inflazione, lotte sociali, eccessi di nazio- 
nalismo, impiego dell’energia atomica: ecco 
i problemi di questo dopoguerra che l’indu- 
stria marittima, per il suo carattere interna- 
zionale, deve particolarmente affrontare. Le 
più importanti questioni riguardanr ‘a « di- 
scriminazione delle bandiere», le cosiddette 
« bandiere di compiacenza », il mare territo- 
riale, la propulsione atomica delle navi mer- 
cantili. La prima è, senza dubbio, la più 
grave. Negli ultimi tre anni sono stati con- 
clusi non meno di 19 accordi commerciali, con- 
tenenti clausole che riservano il trasporto 
delle merci alle navi dei paesi firmatari; gli 
Stati Uniti dettero il cattivo esempio, isti- 
tuendo il « privilegio della bandiera ». Il se- 
condo serio ostacolo alla libera concorrenza 
marittima è costituito dalle «bandiere di 
compiacenza ». Nel 1939, Panama, Liberia, 
Honduras e Costa Rica possedevano comples- 
sivamente una flotta di 750.000 tonnellate 
lorde; attualmente, la sola Liberia ne pos- 
siede 4.500.000 e i quattro paesi, nel eom- 
plesso, t. 9.250.000, di cui 5 milioni di pe- 
troliere. Queste navi appartengono, per la 
maggior parte, ad armatori americani; al 
vantaggio finanziario dell’evasione fiscale, 
questo sistema offre loro anche la possibilità 
di rinnovare ed aumentare la propria flotta 
ad un ritmo ben più veloce di quello che pos- 
sono sostenere i paesi concorrenti e di ri- 
durre sensibilmente le spese di gestione. Il 
sequestro da parte del governo peruviano 
delle baleniere della flotta Onassis concre- 
tizzò, l’anno seorso, l’intenzione del Perù, 
del Cile e dell’Ecuador di estendere a 200 
miglia il limite delle acque territoriali; suc- 
cessivamente la Colombia, El Ecuador e Costa 
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Rica manifestarono analoghe intenzioni, 
mentre Israele reclamava, più modestamente, 
un’estensione di 6 miglia. Diciotto paesi 
hanno recentemente ratificato la convenzione 
per l'istituzione dell’Organizzazione Marit- 
tima Consultativa Intergovernativa; se la 
Grecia, come si prevede, ritirerà la sua rati- 
fica, non è eseluso che riescano a inserirsi 
nel consiglio, fra i paesi tradizionalmente 
marinari, la Liberia o il Panama. (M. P.) 


(3290) EE (116) 24 
MARCHEGAY J., L’evoluzione dell’attività ma- 
rittima nel 1955 e i problemi futuri del- 


Varmamento francese («Journal de la 
Marine Marchande», Paris, 15 marzo 
1956). 


Nel 1955 il traffico marittimo mondiale 
é sensibilmente aumentato; a Suez ha rag- 
giunto t. 107 milioni (con un aumento del 
10% rispetto al 1954), a Panama t. 40.646.000, 
nel porto di Rotterdam è aumentato del 
31%, ad Amburgo del 15%, ad Anversa del 
10%. Si ritiene che la ripresa delle importa- 
zioni europee di carboni americani abbia 
particolarmente accentuato la tendenza fa- 
vorevole della congiuntura marittima. L’ee- 
cedenza della domanda di tonnellaggio sul- 
l’offerta ha determinato un generale rialzo 
dei noli: nel 1955, l’indice medio dei noli 
dei «cargo», rilevato dalla Chamber of 
Shipping, — 1952 = 100 — è stato di 127 
per merci viaggianti (contro 86 nel 1954) e 
di 129 per i noleggi a tempo (1954 = 72). 
La consistenza della flotta mondiale ha su- 
perato i 100 milioni di tonnellate di stazza 
lorda (ivi compresi i 13 milioni della flotta 
di riserva statunitense); l’apporto maggiore 
è quello delle navi cisterna. Il tratto carat- 
teristico del 1955, e particolarmente del se- 
condo semestre, è l’eccezionale volume delle 
ordinazioni di navi. All’origine di questo fe- 
nomeno si trova un sentimento di fiducia 
nello sviluppo della produzione, del consumo 
e degli scambi internazionali. La marina 
mercantile francese realizza le stesse en- 
trate delle sue concorrenti ma deve soste- 
nere degli oneri supplementari imposti dal 
sistema protezionistico e dalla legislazione 
sociale. Questa situazione incide non solo sui 
rapporti fra porti francesi e porti stranieri, 
ma sul traffico nell’ambito dell’Unione fran- 
cese. L’industria dei trasporti marittimi pre- 
senta tutte le caratteristiche delle industrie 
esportatrici; sarebbe opportuno e vantag- 


gioso che ad essa fossero estesi i benefici 
che il Governo concede a queste ultime. 
(M. P.) 


(3291) EE (1) 24 
Il traffico misto ferroviario-stradale (« Im- 
dustrie », Bruxelles, aprile 1956). 


Il trasferimento delle merci per medie e 
lunghe distanze viene effettuato, nella mag- 
gioranza dei casi, a mezzo della ferrovia e 
della strada alternativamente; per questo, 
l’attenzione dei tecnici è oggi particolar- 
mente volta al perfezionamento dei sistemi 
di trasbordo. Due sono i metodi attualmente 
in atto: l’impiego su strada di speciali va- 
goni ferroviari; l’impiego di carri stradali 
senza motore da caricarsi sui vagoni ferro- 
viari. Il primo, attuato specialmente in Ger- 
mania, Italia e Svizzera, riguarda il trasfe- 
rimento del vagone carico sull’apposito ri- 
morchio « porta-vagone »; il suo campo d’ap- 
plicazione non è molto vasto sia per la len- 
tezza, sia per la mole ingombrante del con- 
voglio, che spesso provocano ostacoli alla eir- 
colazione. Il secondo distingue due casi: 1) 
carro stradale da collocarsi sul vagone con 
l’asse in posizione parallela alle rotaie; 2) 
carro stradale da collocarsi sul vagone con 
l’asse perpendicolare alle rotaie. Il primo 
sistema venne applicato negli Stati Uniti 
nel 1926, in Francia nel 1933, e in seguito 
in diversi paesi europei. Le caratteristiche 
dei carri sono le stesse in tutti i paesi, in 
modo da permettere la circolazione attraverso 
le varie frontiere. Il secondo sistema ebbe 
origine in Svizzera, con la creazione del 
«Swiss Container Car», il cui impiego si è 
successivamente esteso in Germania, Francia 
e Italia. Negli Stati Uniti, la maggior parte 
del materiale (rimorchi e semi-rimorchi, va- 
goni, trattori, ete.) appartiene a compagnie 
di trasporti ferroviari e viene noleggiato ai 
privati. In Francia, invece, la quasi totalità 
del traffico misto ferroviario-stradale è assi- 
curata da imprese pubbliche. Il G.T.T.M. 
(Groupe Technique des Transports Mixtes) 
da diversi anni svolge la sua attività anche 
nei paesi vicini alla Francia: Germania, 
Belgio, Italia e Paesi Bassi, dove non esi- 
stono organizzazioni del genere. (M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE, 
(3292) EE (412) 45 
VILLENEUVE J., La disoccupazione in Canada 
(cosa ne pensano i Sindacati e gli indu- 
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striali) (« L’Actualité Economique », Mon- 
tréal, ottobre-dicembre 1955). 


Dal gennaio 1954 al giugno 1955 il Ca- 
nadà ha sofferto d’una crisi di disoccupazione 
che ha allarmato sia i sindacati che le categorie 
padronali. I tre sindacati centrali (C.T.C.C., 
C.M.T.C., C.C.T.) e le tre associazioni pa- 
dronali più rappresentative (C.C.C., A.M.C., 
A.P.I.) hanno elaborato raccomandazioni e 
soluzioni al problema della disoccupazione. 
Ogni sindacato ha preparato una serie di 
raccomandazioni circa l’azione che il Go- 
verno dovrebbe svolgere per controllare la 
disoccupazione. Tra gli altri, i provvedi- 
menti su cui concordano i tre sindacati sono: 
a) esecuzione di lavori pubblici; b) modi- 
ficazione della legge sull’assicurazione-disoc- 
cupazione; c) revisione della politica di im- 
migrazione; d) aumento di certe esenzioni ai 
fini dell’imposta sul reddito. Le categorie 
padronali hanno rivolto suggerimenti circa 
l’azione che dovrebbero svolgere il governo, 
gli imprenditori, i sindacati operai, i consu- 
matori e il pubblico. Tra le due parti, sin- 
dacale e padronale, vi è disaccordo circa la 
natura stagionale o ciclica della crisi; i sin- 
dacati ne hanno sostenuto la natura ciclica. 
Entrambe le categorie vedrebbero di buon 
occhio una ricerca scientifica universitaria 
tendente a chiarire questo punto. (I. M.) 


(3293) EE (11) 45 
Daric J., L'impiego delle persone anziane 
(« Industrie », Bruxelles, gennaio 1956). 


L’impiego normale delle persone anziane 
è legato alla tecnica della riclassificazione 
dei lavoratori in funzione della loro età. 
Mentre il contadino e l’artigiano in età 
avanzata trovano facilmente un’oceupazione 
appropriata alle loro possibilità fisiche e in- 
tellettuali, nella maggioranza dei casi, e par- 
ticolarmente nel settore industriale, il pro- 
trarsi dell’attività professionale esige la ri- 
classificazione. Per questa dovrebbero ope- 
rare in collaborazione i tecnici, il medico 
psicologo e il servizio sociale. In base al 
censimento del 1949, in Francia il 54% degli 
uomini oltre i 65 anni esercitava un’attività 
professionale; negli Stati Uniti, nel 1947, la 
proporzione era del 46%. In G». Bretagna, 
nel 1948, i due terzi circa dog. uomini che 
avevano raggiunto l’età del collocamento a 
riposo conservavano ancora la propria oc- 
cupazione. (M. P.) 


(3294) EE 13 

L’evoluzione recente dell’occupazione e della 
disoccupazione nel mondo (« Revue Inter- 
nationale du Travail», Genève, gennaio 
1956). 


In questo dopoguerra il livello mondiale 
dell’occupazione ha avuto una tendenza a- 
scensionale discontinua. Le principali inter- 
ruzioni ebbero luogo nel 1949 e nel 1953 e 
le successive riprese, rispettivamente, nel 
1951 e nel 1955. I miglioramenti registrati 
dal 1948 al 1955, tuttavia, non hanno avuto 
la stessa ampiezza in tutti i paesi, nè in 
tutti i settori dell’economia. In media, l’au- 
mento è stato dell’11% nelle industrie di 
trasformazione; nelle altre industrie (mi- 
niere, costruzioni, servizi, etc.) la percentuale 
è stata maggiore, mentre nell’agricoltura si 
è avuto un aumento lieve e talvolta anche 
una certa regressione. La Repubblica Fede- 
rale Tedesca, l’Australia, il Canada, gli 
Stati Uniti, la Francia, il Giappone e il 
Regno Unito sono fra i paesi in cui l’occu- 
pazione ha raggiunto, nel 1955, un alto li- 
vello. Nella maggior parte dei paesi, la di- 
soccupazione non ha assunto, nel dopoguerra, 
gravi proporzioni; in generale, ha subito un 
primo aumento nel periodo 1949-50 e nel 
1953-54. I paesi, nei quali la percentuale ha 
raggiunto il tasso medio dell’8% ed oltre, 
per uno o più anni dopo la fine della guerra, 
sono: Austria, Belgio, Danimarca, Hawai, 
Irlanda, Italia, Porto Rico, Repubblica Fed. 
Tedesca. L’industria carbonifera, caratteriz- 
zata da una forte disoccupazione nell’ante- 
guerra, ha spesso sofferto penuria di mano 
d’opera dopo la fine delle ostilità (ad es., 
nel Regno Unito); nell’industria tessile si è 
verificato lo stesso fenomeno fino al 1951- 
1952, quando una crisi generale diede luogo 
a licenziamenti in massa nella maggior parte 
dei paesi. Anche l’edilizia ha avuto priodi 
di depressione prima del 1940, in diversi 
paesi; negli anni recenti, in alcuni paesi la 
disoccupazione si è mantenuta ad un certo 
livello, in altri è scesa quasi a zero. Du- 
rante il 1955, la penuria di mano d’opera in 
questo setto» ha provocato in Europa, in 
certe :tanze, un rallentamento dell’at- 
tività edilizia. (M. P.) 


(3295) EE (415) 19 

WEINBERG E., Una inchiesta sugli effetti del- 
l’automazione (« Monthly Labor Review », 
Washington, gennaio 1956). 


Regesti emerografici 385 


Lo scorso ottobre si sono svolte riunioni 
presso il sottocomitato sulla stabilizzazione 
Economica del Comitato Aggiunto del Con- 
gresso sul Rapporto Economico sugli effetti 
dell’automazione e dei mutamenti teenolo- 
gici. Principali punti di indagine sono stati: 
la diminuzione potenziale dell’occupazione, 
la necessità di addestramento e riaddestra- 
mento dei lavoratori dimessi, la distribu- 
zione dei previsti guadagni conseguenti al- 
l’aumento della produttività. Due conelu- 
sioni principali sono state raggiunte. Tutti 
i settori dell’economia americana accettano 
e danno il benvenuto al progresso, alle in- 
novazioni e all’aumento della produttività. 
Sebbene l’automazione interesserà una pic- 
cola frazione delle forze lavorative, non si 
può trascurare il fatto che molti individui 
saranno soggetti a difficoltà personali, men- 
tali e fisiche, via via che si manifesteranno 
1 necessari aggiustamenti. Le testimonianze 
dei partecipanti alle riunioni hanno toccato 
i seguenti sei argomenti: 1) definizione di 
automazione; 2) le sue relazioni con i pas- 
sati sviluppi; 3) la tendenza nelle industrie 
chiave; 4) i fattori che influenzano l’intro- 
duzione dell’automazione; 5) le conseguenze 
dell’automazione; 6) le misure necessarie ad 
evitare gli attriti conseguenti all’introdu- 
zione dell’automazione. (I. M.) 


(3296) (BED 20 
Occupazione e vecchiaia («The Financial 
Times», London, 23 gennaio 1956). 


Al 31 dicembre 1954, su una popolazione 
totale di 50.890.000 abitanti vi erano nel 
Regno Unito 2.500.000 uomini e 4.820.000 
donne in etá superiore al minimo pensiona- 
bile. Nel complesso, 7.320.000 persone, pari 
al 14,3% della popolazione, erano perció po- 
tenzialmente dipendenti. In base alle stime 
effettuate vi sono circa 750.000 pensionati 
idonei al lavoro e desiderosi di trovarlo: 
150.000 per lavoro ad orario completo, 600.000 
per lavoro ad orario ridotto. Ve ne è inoltre 
un numero imprecisato che potrebbe lavo- 
rare in speciali laboratori in occupazioni a 
prima vista non economiche, ma che potreb- 
bero essere economiche in un quadro più ge- 
nerale, mentre è indiscusso il loro valore so- 
ciale. Se tutte queste persone potessero con- 
tribuire alla produzione nazionale, il loro ¢a- 
rico relativo sulla comunità sarebbe alquanto 
ridotto. (v. 8.) 


(3297) (PE) (1) 20 
Capo G., Il salario garantito nelle sue prin- 
cipali applicazioni («Rivista di Politica 
Economica», Roma, gennaio-febbraio 1956). 


In relazione alla potenzialità economica 
dei vari paesi e al campo di attuazione più 
o meno vasto che ai progetti di migliora- 
menti economici si intende conferire, la ga- 
ranzia salariale può essere settimanale, men- 
sile, semestrale o annua. In Francia era stato 
elaborato un piano per il salario mensile ga- 
rantito; esso non fu mai realizzato. Recen- 
temente è stata discussa l’opportunità di 
portare la periodicità ad un anno. In Ger- 
mania è prevista la costituzione di una ga- 
ranzia di reddito minimo in forma di «ri- 
sparmio coatto ». Un salario settimanale ga- 
rantito è nell’ordine delle realizzazioni pra- 
tiche in alcuni paesi, come Belgio e Inghil- 
terra. Il salario semestrale garantito costi- 
tuisce una delle definizioni dei recenti ac- 
cordi sindacali, stipulati negli Stati Uniti 
tra il sindacato U.A.W. e i complessi indu- 
striali della Ford e della General Motors. 
Facendo riferimento a ciò che il BIT defi- 
nisce «salario garantito propriamente detto», 
a prescindere cioè dalle usuali istituzioni 
delle indennità di preavviso e di anzianità e 
dei sussidi di disoccupazione, si distinguono 
varie modalità di applicazione della garanzia 
in relazione a: a) la sfera di applicazione 
(numero o categorie di lavoratori tutelati); 
b) le condizioni presupposte (ad es., la durata 
del servizio prestato dal lavoratore prima di 
acquistare il diritto alla garanzia); c) la 
percentuale garantita del salario (ad es., 
della retribuzione globale che deve essere cor- 
risposta nel corso di un periodo determinato). 
Entro tali limiti si individuano tre tipi dif- 
ferenti di salario garantito: I - con garanzia 
di un certo numero di ore di lavoro settima- 
nali per un periodo determinato; II - con 
garanzia di un numero totale di ore di la- 
voro durante un periodo determinato; III - 
con garanzia di una retribuzione globale du- 
rante un periodo determinato. (M. P.) 


(3298) EE (136) 1 

Daric J., L’evoluzione demografica in Spa- 
gna (« Population», Paris, gennaio-marzo 
1956). 


Dal 1857 al 1950 la popolazione in Spagna 
è aumentata dell’80% passando, con un ritmo 
partieolarmente rapido nel decennio 1920-30, 
da 15.455.000 a 27.977.000 circa. La regione 
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più popolosa è l’Andalusia; la maggiore 
densità si ha nelle Canarie; segue la Cata- 
logna. In media, nel 1950, la proporzione ri- 
spetto al sesso era di 108 donne su 100 uo- 
mini. Data la diminuzione della natalità, nello 
stesso anno il gruppo di età 15-24 era supe- 
riore a quello 5-14 e persino, in valore rela- 
tivo, a quello 0-5 anni. La popolazione a- 
dulta prevale nei centri urbani (esodo ru- 
rale). Eccettuate le diminuzioni sensibili nei 
periodi 1881-1890, 1931-1935 (erisi econo- 
miche) e 1936-1940 (guerra civile), il tasso 
di nuzialita si è mantenuto, pressochè co- 
stante, al livello 7,4, con una leggera ripresa 
nel 1954. Per contro, il tasso di natalità ha 
segnato una lenta diminuzione: dal 37 °/, 
nel 1861-1870 al 19,9°/% nel 1954. Negli stessi 
periodi, il tasso di mortalità è passato, ri- 
spettivamente, dal 30,7°/o al 9°/o; il livello 
della mortalità infantile si è fortemente ab- 
bassato; nel 1948 il dati erano: mortalità 
infantile totale — 6,8 («endogena» 0,9, 
« esogena > 5,9). Le migrazioni verso l’estero 
riguardano soprattutto la Galizia e le Astu- 
rie; il movimento ha avuto quattro principali 
direzioni: il continente (Francia, Portogallo), 
le colonie (Cuba, Filippine, Porto-Rico), 1’ A- 
frica del Nord, 1’Ameriea. All’interno si è 
verificato un intenso movimento migratorio 
dalle regioni agricole ai centri industriali. 
La popolazione attiva era, nel 1950, di 
10.794.000 unità, di cui 9.085.000 uomini e 
1.709.000 donne. Più del 53% della popola- 
zione maschile attiva è occupato nell’agri- 
coltura. L’analfabetismo, particolarmente ac- 
centuato nelle regioni meridionali, ha una 
proporzione media del 14,2%, di cui il 9,9% 
negli uomini e quasi il doppio nelle donne 
(18,3%). (M. P.) 


(3299) (PE) (415) 19 

HOWENSTINE E. J., Le possibilità di stabi- 
lizzare l’occupazione mediante le opere 
pubbliche (« Revue Internationale du Tra- 
vail», Genève, febbraio 1956). 


Per valutare in quale misura la realiz- 
zazione di opere pubbliche possa contribuire 
a stabilizzare l’occupazione, in caso di un 
rallentamento dell’attività del settore privato, 
occorre esaminare gli ostacoli tecnici che sor- 
gono riguardo alla possibilità di disporre dei 
cinque principali fattori produttivi necessari : 
mano d’opera, materiali, macchine, organi 
direttivi, personale teenico e amministrativo. 
Un confronto fra il totale delle risorse ne- 
cessarie all’esecuzione di quattro programmi 


teorici e le risorse effettivamente utilizzate 
negli Stati Uniti dall’industria delle costru- 
zioni nel 1952, in periodo di piena occupa- 
zione, mostra che: l’esecuzione di un pro- 
gramma di stabilizzazione che comporti un 
aumento del 100% circa nell’attività dell’e- 
dilizia pubblica, contro una diminuzione del 
50% nell’attività del settore privato, esige 
l’applicazione di misure precauzionali, atte 
a facilitare il trasferimento dei fattori pro- 
duttivi e ad evitare difficoltà di riforni- 
mento. L'attività costruttiva si divide in 
quattro settori: abitazioni, fabbricati ad uso 
non residenziale, strade, grandi lavori pub- 
blici. Può avvenire che certe categorie di la- 
voratori specializzati, ad es. carpentieri, se 
trasferiti alle opere pubbliche, non trovino oc- 
cupazione; per altro, può rendersi urgente 
il reclutamento di un certo numero di specia- 
listi, come, ad es., conduttori di macchine. 
Anche per quanto riguarda le industrie mi- 
nori connesse all’edilizia, la domanda può 
variare d'intensitá e spostarsi da un settore 
all’altro a seconda del genere della costru- 
zione. Il IV programma, che senza dubbio è 
il più facilmente attuabile fra quelli formu- 
lati, non potrà essere applicato fuori degli 


Stati Uniti senza le opportune modifiche. 

(M. P.) 
(3300) EE 10 
PAUL A., Automazione e disoccupazione 


(«Journal des Finances», Paris, 24 feb- 
braio 1956). 


Il termine automazione è nuovo; tuttavia, 
già da molto tempo alcune produzioni eon- 
tinue (ad es., la raffinazione del petrolio e 
la produzione di energia elettrica) sono rego- 
late per mezzo d’organismi auto-correttori e 
non esigono che una partecipazione umana 
molto limitata. Recentemente, grazie ai pro- 
gressi dell’elettronica, l’utilizzazione siste- 
matica delle macchine automatiche ha guada- 
gnato nuovi settori dell’economia, in parti- 
colare quelli della costruzione meccanica ed 
elettrica. I problemi più delicati si prospet- 
tano a proposito della mano d’opera; taluni 
sindacati hanno chiesto che sia ridotta la du- 
rata del lavoro per permettere a tutti di 
conservare un impiego, mentre l’aumento dei 
saggi di salario dovrebbe inoltre conservare 
il potere d’aequisto ad un livello tale da per- 
mettere alla produzione in serie di trovare 
collocamento. L’idea secondo la quale la 
macchina automatiea scaccia l’uomo dalla fab- 
brica è in sè stessa delle più contestabili. 


Questa macchina, infatti, è stato necessario 
costruirla e ciò ha richiesto l’impiego di nuovi 
lavoratori; negli Stati Uniti, l’industria delle 

acchine automatiche è costituita da più d’un 
migliaio d’aziende che hanno avuto l’anno 
scorso un giro d’affari di 5,5 miliardi di 
dollari. L’automazione comporta un aumento 
considerevole della produttività, ossia auto- 
rizza insieme la riduzione dei prezzi e l’au- 
mento dei salari, il che porta ad una espan- 
sione degli shorehi economici e quindi della 
produzione. Tutt’al più, rende necessari mo- 
vimenti di mano d’opera tra le diverse qua- 
lifieazioni professionali, tra i diversi settori 
dell’economia e magari tra le varie regioni 
del paese. (M. P.) 


(3301) EE (16) 45 
ZOLTAN ZSAMBOKI, Problemi della classifi- 
cazione della mano d’opera in socialismo 
(« Statistieky Obzor », Praha, n. 3, 1956). 


La giusta scelta dei criteri in base a cui 
classificare la mano d’opera è di importanza 
fondamentale nella statistica socialista del 
lavoro. Le principali classificazioni della 
statistica del lavoro sono le seguenti: 1. Po- 
polazione idonea al lavoro: persone di età 
lavorativa (uomini tra i 15 ei 60 anni, donne 
tra i 15 e i 55 anni), e persone occupate, 
ma che hanno superato i limiti d’età. 2. 
Persone occupate: popolazione indipendente, 
e dipendenti: a) membri della famiglia a ca- 
rico degli occupati, e b) persone a carico di 
organizzazioni sociali, come pensionati, bor- 
sisti ecc. 3. Classificazione in rapporto ai 
mezzi di produzione: a) operai ed impiegati, 
prevalentemente occupati nelle imprese sta- 
tali e nelle istituzioni pubbliche; b) membri 
delle cooperative di produzione (partecipanti 
alla proprietà collettivizzata); e) piecoli pro- 
duttori (contadini in proprio, artigiani); d) 
capitalisti. 4. Classificazione per gruppi di 
servizio. La classificazione dei lavoratori 
delle imprese statali e delle pubbliche istitu- 
zioni può anche essere effettuata in base al 
carattere del loro lavoro: le classificazioni 
così stabilite sono chiamate gruppi di ser- 
vizio. Le caratteristiche di identificazione 
del carattere del lavoro sono le seguenti: a) 
distinzione tra lavoro manuale e lavoro non 
manuale, cui corrisponde la divisione dei la- 
voratori in operai e impiegati; b) il rapporto 
all’attività fondamentale dell’impresa: si 
hanno, così, operai occupati nell’attività 
fondamentale dell’impresa, operai addetti al 
settore di costruzione, ed operai ausiliari di 


Regesti e merografici 


varia specie, mentre gli impiegati si suddi- 
vidono in tecnici, amministrativi e generici. 
5. Classificazione secondo le professioni. La 
professione è l’attività scelta e seguita come 
vocazione da ogni persona attiva. Essa si 
differenzia da tutte le altre specie di attività 
sia nella sfera produttiva che in quella non 
produttiva. Per poter stabilire una classifi- 
cazione in base alla professione è necessario 
trovare una denominazione caratteristica di 
tutte le professioni cui si possa attendere 
nell’economia nazionale. 6. Oltre che in base 
alla professione, i lavoratori possono essere 
classificati anche in base alle specialità ed 
alle cariehe da essi coperte. (M. I. A.) 


(3302) LE 16 

L'evoluzione della struttura dei salari nei di- 
versi paesi («Revue Internationale du Tra- 
vail», Genève, marzo 1956). 


Dalla fine della guerra, nei vari paesi si è 
notato l’attenuarsi delle differenze fra sa- 
lari di diversa natura. In effetti, il miglio- 
ramento generale delle condizioni di lavoro 
dei salariati, dovuto in particolare all’au- 
mento dei salari nominali e del loro valore 
reale, è stato accompagnato da una tendenza 
all’allineamento delle retribuzioni dei diversi 
gruppi professionali, delle rimunerazioni me- 
die in vigore nelle varie industrie e di quelle 
del personale maschile e femminile in rap- 
porto ad uno stesso lavoro. Dal 1938 al 1954 
1 salari nominali sono aumentati quasi o- 
vunque pit del costo della vita; in partico- 
lare, l’aumento è stato maggiore per i sa- 
lari dei manovali generici che per gli operai 
specializzati. Il rapporto medio è passato da 
1,31 nel 1938 a 1,20 nel 1954 nell’industria 
meccanica; da 1,40 a 1,23 nell’industria ti- 
pografica; da 1,30 a 1,20 nell’edilizia e da 
1,25 a 1,21 nell’elettricità. La differenza fra 
i salari delle industrie metallurgiche (con- 
siderati i più elevati) e quelli delle industrie 
tessili (considerati i più bassi) è fortemente 
diminuita, nel periodo 1938-54, in tutti i 
paesi, eccetto che in Finlandia e nel Mes- 
sico; un fattore particolare incide su questo 
fenomeno: nella metallurgia la mano d'o- 
pera è prevalentemente maschile, mentre l’in- 
dustria tessile occupa personale per la mag- 
gior parte femminile, e di conseguenza re- 
tribuito in minore misura. Al riguardo, si 
osserva che anche lo scarto esistente fra sa- 
lari percepiti da lavoratori e salari perce- 
pifi da lavoratrici si è affievolito ovunque; 
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l’aumento al personale femminile ha va- 
riato da un minimo del 5% (Danimarca) ad 
un massimo del 57% (Francia). (M. P.) 


(3303) EE (116) 19 

SIMON F., Le conseguenze economiche e so- 
ciali dell’automazione («Revue économi- 
que e sociale », Lausanne, aprile 1956). 


Inizialmente l’introduzione dell’automa- 
zione sarà limitata ad alcune industrie di 
trasformazione, e alle imprese che, per di- 
mensioni, siano in grado di compiere investi- 
menti importanti. Non è facile determinare 
quale è la proporzione della popolazione at- 
tiva globale, impiegata in questi settori, che 
sarà sostituita dai processi di automazione. 
In via generale si ammette che le industrie 
toccate dall’automazione in via diretta oe- 
cupano il 10% degli effettivi della mano 
d’opera e che, qualora la domanda per i loro 
prodotti non si aceresca, la diminuzione di 
impiego di questa porzione non dovrebbe su- 
perare in venti anni il 50%. In realtà l’auto- 
mazione permette prezzi di vendita ridotti in 
proporzione superiore quella risultante dalle 
economie di mano d'opera: in conseguenza 
dovrebbe allargarsi la domanda e quindi ae- 
crescere la produzione in modo da riassor- 
bire tutta la mano d’opera. Tuttavia, se l’im- 
piego totale può ritenersi stabile si deve pre- 
vedere per certe categorie di lavoratori una 
diminuzione di possibilità di impiego per 
altri spostamenti di impiego e creazione di 
nuovi impieghi. L’automazione influenzerà 
anche la tendenza attuale a l’elevazione del 
tenore di vita, l’aumento del consumo indi- 
viduale di beni e la riduzione degli orari set- 
timanali di lavoro. (1. M.) 


(3304) (PE) (116) 20 
PAUL A., I salariati e l'automazione (« Jour- 
nal des Finances », Paris, 20 aprile 1956). 


L’automazione non deve significare una 
minaccia di disoccupazione, ma deve anzi co- 
stituire fonte di maggiore impiego. Per ren- 
dere ciò possibile è necessario provvedere: 
1) a trasferimenti della mano d’opera da 
una regione all’altra, da una impresa al- 
Valtra, da una specializzazione all'altra; 2) 
a una formazione piú completa delle nuove 


classi che si presentano sul me» to del la- 
voro. L’automazione avrà alice conseguen- 
ze sulla remunerazione dei salariati. Senza 


dubbio si imporranno aumenti di salario 
e riduzione della durata di lavoro e della 


vita attiva dei lavoratori. Poichè però 
sì deve tenere conto della remunerazione 
degli ingenti capitali necessari all’automa- 
zione, i sindacati non dovranno avere pretese 
esagerate per non scoraggiare gli industriali 
o indurli ad agire tenendo in disparte i sin- 
dacati. Anche i criteri di remunerazione sa- 
ranno influenzati dall’automazione. Questo 
porterà a una produzione sempre più indipen- 
dente dal rendimento individuale; in conse- 
guenza il salario «a rendimento » non avrà 
più significato. Il salario sarà determinato 
secondo il posto occupato dal lavoratore e 
ci sì augura che le negoziazioni tra padroni 
e salariati saranno ispirate al principio fon- 
damentale per il quale l’automazione non 
deve fornire il pretesto a un declassamento 
della mano d’opera, ma, al contrario, ad un 
progresso. (I. M.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(3305) EE (139) 61 

VIEIRA COLARES E., L’economia portoghese 
e VO.E.C.E. («Revista de Economia», 
Lisboa, settembre-dicembre 1955). 


Il rapporto annuale dell’O.E.C.E. rileva 
tra le caratteristiche della struttura econo- 
mica del Portogallo un forte sviluppo demo- 
grafico, che aumenta l’eccedenza della mano 
d’opera, un tenore di vita relativamente 
basso, una mancanza di iniziative produttive 
unita a una propensione a tesaurizzare, un 
sistema creditizio imperfetto, una ipertrofia 
delle attività terziarie, un lento sviluppo e- 
conomico per mancanza di un impulso esterno, 
una buona stabilità finanziaria interna e una 
solvibilità esterna garantita da forti riserve 
valutarie. L’O.E.C.E. raccomanda un au- 
mento degli investimenti e soprattutto un 
impulso dato dal settore pubblico per acce- 
lerare il processo di espansione. Si deve 
quindi aumentare il risparmio statale sia me- 
diante prestiti pubblici che mediante una ri- 
forma fiscale che aumenti le imposte dirette 
e migliori i metodi di percezione delle en- 
trate. L’economia portoghese ha un flusso 
di formazione del capitale fisso basso e mal 
distribuito, una sensibile dipendenza dai 
mercat. «teri sia per il collocamento della 
produzione nazionale che per il soddisfaci- 
mento della domanda inte». varie manche- 
volezze nella struttura agricola, industriale e 
delle attività terziarie, una cattiva riparti- 
zione dei carichi fiscali. Oltre alle raccoman- 
dazioni dell’O.E.C.E. si ritiene dovrebbero 
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applicarsi norme circa il controllo dell’orien- 
tamento dei nuovi investimenti, una riforma 
agraria e il miglioramento delle tecniche pro- 
duttive agricole, il controllo delle attività in- 
dustriali e di servizi, la regolamentazione 
del credito e del mercato dei capitali, la revi- 
sione della struttura bancaria e del sistema 
fiscale, una razionalizzazione della politica 
dei salari e dei costi. (Mo) 


(3306) EE (131) 60 
CAIRNCROSS J., Il piano Vanoni (« Moneda 
y Crédito », Madrid, dicembre 1955). 


Molteplici riserve si possono formulare nei 
riguardi del Piano Vanoni. Nonostante la 
bontà di certi prodotti italiani è improbabile 
che il volume delle esportazioni italiane possa 
essere raddoppiato in dieci anni. E’ altresì 
improbabile che lo sviluppo del turismo 
possa mantenere il ritmo degli ultimi anni. 
Negli ultimi cento anni la percentuale di 
operai occupati nell’industria e nei trasporti 
è scesa, nell’Italia meridionale, dal 30,4 al 
27,6%; è difficile che tale processo possa 
esser invertito in breve tempo. Anche a ri- 
guardo del risparmio il Piano appare otti- 
mista: gli italiani sono risparmiatori, ma 
hanno una debolezza per le spese di « osten- 
tazione ». Il quadro generale dei calcoli ef- 
fettuati dà l’impressione di un impiego di 
metodi diversi e di fonti eterogenee. I pro- 
blemi politici suscitati dall’espansione non 
sono risolutamente messi a fuoco. L’esame 
dei dettagli elaborati per i primi quattro 
anni del Piano renderà possibile una più e- 
satta valutazione della forma che potrà as- 
sumere l’espansione economica in Italia. 

(Vv. Ss.) 


(3307) EE (121) 19 
Koun H., La situazione dell’energia nella 
Germania Occidentale: fabbisogno e of- 
ferte fino al 1965 (« Wirtschaftsdienst », 

Hamburg, dicembre 1955). 

Per poter stabilire l’entità del fabbisogno 
futuro di energia è necessario basare ogni 
considerazione sulla forma in cui l’energia 
viene attualmente impiegata. Nella Germania 
Occidentale, ad es., solo il 80% dell’antra- 
cite prodotta viene consumato direttamente; 
il rimanente 70% è trasformato in coke, gas 
e corrente elettrica. Nel periodo 1950-55 la 
produzione industriale ha avuto un inere- 
mento dell’82% e il consumo di energia del 
38%. Secondo le previsioni, la produzione di 


carbone nella Germania Occidentale dovrebbe 
aumentare nel 1956 del 13%, nel 1957 del 
9% e dal 1958 al 1965 del 6%. Nel 1960 si 
conta di raggiungere il livello produttivo di 
140 milioni di tonnellate; per gli anni suc- 
cessivi, sono state formulate due ipotesi: la 
prima considera la possibiltà di una contra- 
zione della produzione di carbone nella mi- 
sura dell’1% e la seconda la possibilità di 
un aumento della produzione fino a 150 mi- 
lioni di tonnellate; in entrambi i casì viene 
prevista una lieve diminuzione della produ- 
zione di energia idroelettrica, un consumo 
costante degli oli minerali (esclusi quelli 
combustibili). Di conseguenza, l’insufficienza 
delle disponibilità rispetto al fabbisogno to- 
tale di energia si presenta maggiore nella 
prima ipotesi. Questa lacuna pud essere col- 
mata soltanto con il contributo dell’industria 
petrolifera; al riguardo, il problema si pre- 
senta alquanto complesso. (M. P.) 


(3308) EE (164) 44 
LINDGREN S. O., Zl mercato delle automobili 
in Finlandia (« Kansallis-Osake-Pankki E- 
conomie Review », Helsinki, 1-1956). 
Negli ultimi mesi si è osservato un leggero 
miglioramento sul mercato finlandese delle 
automobili, in cui le importazioni sono asso- 
lutamente inadeguate rispetto al fabbisogno 
e i prezzi dei veicoli importati, sono spinti ad 
un altissimo livello attraverso l’imposizione 
fiscale. Per anni l’importazione di veicoli è 
avvenuta su piccola scala. Segni di migliora- 
mento apparente si sono avuti quando le au- 
torità, nel 1955, hanno stanziato 3500 milioni 
di marchi in valuta occidentale per le im- 
portazioni nella prima parte del 1956. Questa 
somma è sufficiente per comprare appena 
10.000 veicoli, tuttavia vi è il vantaggio che, 
per la prima volta, gli importatori possono 
sistemare i loro ordini in tempo. Un altro 
segno favorevole è che le autorità hanno di- 
sposto che si potrà comprare parti di ri- 
cambio quando queste necessitino. Il con- 
trollo del mercato ha prodotto importazioni 
dei tipi più popolari proporzionatamente più 
searse e prezzi dei veicoli usati superiori del 
70/100% ai prezzi controllati di nuovi vei- 
coli. Da ciò consegue che chi ha veramente 
necessità dell’automobile non può acquistar- 
lo; la situazione è anche più grave nel settore 
dei veicoli da trasporto considerati ancora 
come «importazioni di lusso». L’imposizione 
fiscale — dazi, imposta sulle vendite, paga- 
menti di equalizzazione, — sono molti alti ri- 
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spetto ai paesi vicini. Soltanto la liberazione 
delle importazioni potrà sanare questa situa- 
zione dubbia sia socialmente che economica- 
mente, e permettere l’importazione dei ne- 
cessari 30.000-40.000 veicoli annui secondo i 
tipi richiesti dagli utenti e secondo le esi- 
genze di un nuovo standard di vita. (1. mM.) 


(3309) EE (161) 9 

ZVERIEV A., Il bilancio di Stato dell'URSS 
per il 1956 («Planoyoe Khoziaistvo », 
Moskva, n. 1, 1956). 


Il bilancio di Stato dell’URSS per il 1956, 
approvato dalla Quarta sessione del Consiglio 
Supremo dell’URSS, si basa sui risultati di 
realizzazione e di superamento dei compiti 
stabiliti dal quinto piano quinquennale e ri- 
flette quelli per un ulteriore potente sviluppo 
dell’economia nazionale sovietica. Le entrate 
sono state fissate in 592,7 miliardi di rubli, 
le uscite in 569,6 miliardi. Delle uscite, 347,0 
miliardi di rubli saranno spesi nell’economia 
nazionale complessivamente presa. Di questa 
somma complessiva, 185,1 miliardi andranno 
all’industria; 56,6 all’agricoltura ; 40,5 ai 
trasporti e comunicazioni; 1,7 al commercio. 
Nel settore sociale-culturale verranno spesi 
nel corso dell’anno 161,5 miliardi di rubli, 
vale a dire 14,8 milardi in più che nel 1955, 
di cui miliardi 72,8 andranno a favore del- 
l’istruzione pubblica; 35,1 alla prevenzione 
contro le malattie e all’educazione fisica; 
53,6 alle assicurazioni di Stato e sociali. Per 
la difesa del paese saranno spesi 102 miliardi 
di rubli, contro i 112,1 miliardi spesi nel 1955. 
Il finanziamento di questo programma sarà 
assicurato dai redditi in continuo aumento 
dello Stato socialista. Complessivamente dalle 
imprese statali e cooperative nel 1956 afflui- 
ranno al bilancio 501,3 miliardi di rubli, 
ossia 1’85 per cento del totale delle entrate 
di bilancio. Di questa somma complessiva, 
107,3 miliardi rappresenteranno i proventi 
dagli utili delle imprese, e 271,1 miliardi i 
proventi dai redditi delle imprese, sotto for- 
ma di imposta sul giro d’affari. Ovviamente 
la mobilitazione di queste colossali risorse 
nel bilancio dello Stato richiederà da parte 
di tutte le imprese il piena raggiungimento 
delle quote stabilite dal piano, sia a riguardo 
della quantità che della qualità della produ- 
zione, un ulteriore perfezionamento delle at- 
trezzature e dell’organizzazione della produ- 
zione, la realizzazione dei compiti fissati nel 
campo dell’aumento della produttività del 


lavoro, della diminuzione dei costi di produ- 
zione, e dell’ineremento delle aceumulazioni. 
(M. I. A.) 


(3310) (Ges) cGy) ae 
JACOBSSON P., Il problema di moderare l’at- 


tuale «boomy» («Skandinaviska Banken 
Quarterly Review», Stockholm, gennaio 
1956). 


Dalla fine della guerra il problema che ha 
turbato vari governi non è stato quello 
della disoccupazione e della depressione, ma 
quello di una continua inflazione e di un 
assai intenso « boom ». Il presente boom non 
è dovuto a un aumento delle spese governa- 
tive, ma a una maggiore attività del settore 
privato dell’economia. Ovviamente, data la 
sua accresciuta importanza, anche il settore 
pubblico dovrà osservare i principi di una 
politica di moderazione. In certi paesi — 
paesi scandinavi, Gran Bretagna — la pres- 
sione della domanda interna ha prodotto un 
deficit nella bilancia dei pagamenti. Le au- 
torità hanno quindi fatto ricorso a provvedi- 
menti monetari e fiscali, ma non a restrizioni 
delle importazioni. Anche altri paesi in cui 
non si è verificato il deficit — U.S.A., Ger- 
mania Oce., Svizzera, — hanno introdotto 
restrizioni creditizie. Come risultato i prezzi 
delle merci più sensibili si sono mantenuti 
bassi e i paesi europei fortemente importa- 
tori non hanno subito deterioramenti nelle 
loro ragioni di scambio. Moderazione non si- 
gnifica tuttavia immobilità; gli investimenti 
devono continuare. Se si dovesse manifestare 
una svolta depressiva questa sarà meglio af- 
frontata, quanto meglio sarà frenato l’at- 
tuale boom. Prendere misure restrittive mo- 
netarie e fiscali durante il boom significa 
possibilità di una pronta inversione dell’in- 
tervento ufficiale al mutarsi delle condizioni 
del sistema economico. (I. M.) 


(3311) EE (121) 61 

Lutz F., La ripresa economica della Germa- 
nia («Lloyds Bank Review», London, gen- 
naio 1956). 


Fra il 1950 ed il 1954 il prodotto nazionale 
lordo della Germania è aumentato, in ter- 
mini reali, del 50%. L’occupazione è passata 
da 13,5 milioni nel giugno 1949 a 17,5 mi- 
lioni nel giugno 1955: è stato così raggiunto, 
e forse sorpassato, lo stato di piena occupa- 
zione. Il saldo attivo della bilancia commer- 
ciale è aumentato rapidamente dal 1951 rag- 


giungendo nel 1954 i 4,1 miliardi di marchi. 
Progressi notevoli sono stati fatti verso la 
convertibilità monetaria e verso la liberaliz- 
zazione degli scambi. Nel 1955 la Germania 
è entrata in una nuova fase del proprio svi- 
luppo economico: il saldo attivo della bi- 
lancia dei pagamenti è diminuito; sono au- 
mentati i prezzi di alcune merci, in partico- 
lare le materie prime industriali; le riserve 
di lavoro si sono esaurite; «strozzature » 
sono emerse particolarmente nell’industria 
delle costruzioni; vi sono state richieste di 
aumenti salariali. Sono questi i sintomi che 
sì prospetta per la Germania il problema di 
mantenere la piena occupazione senza in- 
correre nell’infiazione e in difficoltà per la 
bilancia dei pagamenti. (Vv. S.) 


(3312) EE (231) 62 

GRIFFITAS P., Progresso lento in Birmania 
(« The Financial Times », London, 5 gen- 
naio 1956). 


L’aver ritenuto che i prezzi delle merci 
primarie sarebbero rimasti ai livelli rag- 
giunti nel 1952 è la causa principale delle 
attuali difficoltà della Birmania. Alla metà 
del 1955 le riserve di valuta estera erano 
scese ad appena 40 milioni di sterline. Data 
la gravità della situazione il Governo ha in- 
trodotto un rigoroso controllo delle impor- 
tazioni. Ciò comporterà necessariamente un 
rallentamento del programma di sviluppo, 
forse troppo ambizioso. E’ improbabile che 
il valore delle esportazioni di riso possa au- 
mentare nel prossimo futuro; è anzi più fa- 
cile che esso diminuisea. Se si potranno fare 
ulteriori progressi nel ridurre la mancanza 
di sicurezza per le persone e la proprietà 
sarà possibile un lento miglioramento della 
situazione economica della Birmania. Miglio- 
ramenti rapidi e spettacolari sono improba- 
bili e deve prevedersi che per molto tempo 
saranno necessarie severe restrizioni all’uso 
delle valuta estera. (VISO) 


(3313) EE (116) 53 

LAMOUR P., I piani di sviluppo regionale in 
Italia e in Francia («Politique Etran- 
gère», Paris, febbraio 1956). 


Nell’eventualità di una cooperazione tra 
Francia e Italia per lo sviluppo delle rispet- 
tive aree depresse, sono da considerare i se- 
guenti punti: a) la collaborazione francese 
in territorio italiano dovrà svolgersi limita- 
tamente al piano finanziario e a quello tec- 
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nico; la mano d’opera sarà esclusivamente 
nazionale; 6) l’intervento italiano sarà ri- 
chiesto in Africa Settentrionale e negli altri 
paesi dell’Unione Francese presso le imprese 
amministrate da cittadini francesi; c) do- 
vranno stabilirsi stretti legami tra i vari 
organismi, istituiti da ambedue le parti, cui 
spetta il compito della realizzazione dei pro- 
grammi. La collaborazione franco-italiana 
per la ricerca degli sbocchi e l’organizzazione 
di mercati nei paesi esteri, consumatori di 
merci e derrate prodotte in Francia e in I- 
talia, avrebbe indubbiamente grande successo. 
Un apposito Comitato di esperti dovrebbe 
studiare il problema al fine di stabilire i ca- 
ratteri, i metodi e le condizioni di tale col- 
laborazione. E” stato proposto di conside- 
rare, in primo luogo, l’esportazione dei vini, 
della frutta e dei legumi. I lavori del Comi- 
tato riguarderebbero: ricerca di norme co- 
muni per la definizione della qualità e della 
presentazione, proposte di accordi sulle con- 
dizioni di introduzione nei mercati esteri 
(trasporti, fiscalità, aiuti all’esportazione, 
ece.) e sui metodi e le condizioni di vendita. 

(M. P.) 


((3314) (PE) (131) 18 

Lena M., Aspetti del regime monopolistico 
dell’economia italiana: la dinamica dei 
costi e dei prezzi (« Critica Economica », 
Roma, febbraio 1956). 


La dinamica complessiva dei costi dell’e- 
conomia italiana (e in particolare dell’indu- 
stria) negli ultimi 7-8 anni è essenzialmente 
da riferire, in un quadro generale, ai diffe- 
renti e contrastanti effetti, sui costi unitari, 
delle minori spese di lavoro e delle maggiori 
spese di impianti. Alla dinamica general- 
mente discendente dei costi di produzione 
non ha fatto seguito, in generale, una dina- 
mica quantitativamente corrispondente di di- 
minuzione dei prezzi e, talvolta, neppure una 
qualsiasi diminuzione dei prezzi. Da ciò ap- 
pare chiara la natura monopolistica della 
« selerosi economica » che affligge l’econo- 
mia italiana. Sul piano della singola impresa 
monopolistica, la dinamica di riduzione dei 
costi unitari di produzione ha assunto un an- 
damento molto più marcato che non sul 
piano generale, non soltanto per il più forte 
sviluppo dell’aumento del rendimento del la- 
voro, ma per la stessa diminuzione del ca- 
rico unitario di altre voci dei costi, come gli 
oneri tributari, il costo del denaro impiegato, 
ecc, (VISO) 
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(3315) EE (161) 60 

I risultati di attuazione del piano di svi- 
luppo del’economia sovietica nel 1955 
(« Pravda », Moskva, 1 febbraio 1956). 


Il piano annuale di produzione industriale 
è stato nel 1955 realizzato nell’URSS in ra- 
gione del 103 per cento. Rispetto al 1954, la 
produzione complessiva industriale dell’URSS 
è aumentata nel 1955 del 12 per cento. La 
riduzione dei costi di produzione nel settore 
industriale, realizzato nel 1954, è stata, a 
prezzi comparati, del 4,7 per cento. Nell’a- 
gricoltura, il totale della superficie seminata 
per i raccolti del 1955 è aumentato, rispetto 
al 1954, di 19,7 milioni di ettari, e, nel corso 
degli ultimi due anni, di circa 29 milioni, per 
effetto, specialmente, dell’assimilazione di 
terre vergini: in queste nel 1955 sono state 
effettuate semine su una superficie di 20 mi- 
lioni di ettari, ossia in ragione di 15 milioni 
in più dell’anno scorso. Nel settore dell’al- 
levamento del bestiame, dal censimento ef- 
fettuato il I° ottobre il patrimonio zootecnico 
è risultato, nel 1955 rispetto al 1954, come 
segue: bovini, 67,0 (64,9) milioni di capi; 
suini, 52,1 (51,1); ovini, 124,9 (117,5). L’au- 
mento della meccanizzazione dell’agricoltura 
— arricchitasi, tra l’altro, nel corso dell’an- 
no di altri 218 mila trattori (calcolati in 15 
HP) — ha permesso di aumentare del 15 per 
cento, rispetto al 1954, la percentuale dei la- 
vori agricoli effettuati nei kolkhoz dai parchi 
di macchine e trattori (MTS). Nel settore dei 
trasporti merci, sempre rispetto al 1954, 
quelli per ferrovia sono aumentati nel 1955 
del 13 per cento; quelli marittimi, del 22, e 
quelli stradali del 48 per cento. Nel settore 
dei grandi lavori, gli investimenti di capi- 
tale sono ascesi al 106 per cento rispetto al 
1954, ma non sono state raggiunte le quote 
prestabilite dal piano, ch’è stato attuato 
solo nella misura del 95 per cento. Nel set- 
tore del commercio interno s’è registrato un 
aumento del 5 per cento — a prezzi compa- 
rati — del totale delle vendite alla popo- 
lazione effettuate dagli spacci statali e coo- 
perativi. Il numero degli operai e degli im- 
piegati, occupati nell’economia nazionale 
dell’URSS, aveva raggiunto alla fine del 
1955 47, 9 milioni, superando di 1 milione e 
100 mila la cifra dell’anno scorso. Il reddito 
nazionale dell'URSS è aumentato nel 1955, 
rispetto al 1954, in ragione del 10 per cento. 
In seguito agli aumenti delle paghe, effet- 
tuati nel corso dell’anno, i redditi monetari 
degli operai e degli impiegati sono saliti, ri- 


spetto al 1954, del 3 per cento; quelli dei 
contadini, in ragione del 7 per cento: di con- 
seguenza i depositi a risparmio della popo- 
lazione sono aumentati nello stesso periodo 
di 5 miliardi di rubli. (M. I. A.) 


(3316) EE (114) 61 
VANES F. R., Problemi dell’economia fiam- 
minga («Industrie », Bruxelles, marzo 

1956). 

L’economia fiamminga e l’economia vallone 
si completano e si integrano, pur mantenendo 
entrambe le proprie caratteristiche. Dal feb- 
braio 1955, la disoccupazione in Belgio è for- 
temente diminuita (da una media giorna- 
liera di 297.530 unità a una media di 113.068 
unità in ottobre); tuttavia, questo migliora- 
mento non ha ridotto lo scarto esistente fra 
le cifre riguardanti le due regioni del paese. 
Dei disoccupati registrati nell’ottobre 1955, 
78.934, ossia il 70%, erano domiciliati nelle 
Fiandre (particolarmente, Fiandra orientale), 
contro il 18% nella Vallonia e il 12% a 
Bruxelles. Questa ineguaglianza nella distri- 
buzione della disoccupazione viene attribuita 
alla differenza di densità della popolazione 
(che risiede per il 50% nelle regioni fiam- 
minghe, per il 35% nelle regioni valloni e 
per il 15% nel circondario di Bruxelles) e 
al fatto che, nel corso degli ultimi anni, l’e- 
voluzione della congiuntura è stata meno 
vantaggiosa per le industrie localizzate nelle 
Fiandre che per la grande industria vallone. 
In tutta la regione fiamminga l’espansione 
industriale non è proporzionale all’aumento 
della popolazione, e ciò per il ritmo assai 
lento dei nuovi investimenti. Benchè man- 
chino dati ufficiali, si può essere indotti a 
ritenere che la causa del fenomeno sia l’in- 
sufficienza del risparmio, dovuta al basso li- 
vello dei salari. Peraltro, si constata che dal 
1936-38 al 1954 la percentuale del risparmio 
nazionale è passata dal 47,3% al 48,7% per 
quanto concerne le Fiandre, mentre per la re- 
gione vallone è passata dal 28,5% al 24,9%. 
L'attività dell’Economische Raad voor Vlaan- 
deren (Consiglio economico per le Fiandre), 
istituito nel 1953, ha dato buoni risultati. 
Nel 1955 è stata intrapresa l’elaborazione di 
un piano regionale di lotta contro la disoe- 
cupazione. (M. P.) 


(3317) EE (214) 9 

L. T., Il bilancio di Israele per il 1956-57 
(«Neue Zürcher Zeitung », Zürich, 13 
marzo 1956). 
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Contrariamente a quanto si prevedeva la 
struttura del bilancio di Israele per il 1956- 
57 non presenta importanti cambiamenti ri- 
spetto al passato. Con i suoi 775 milioni di 
sterline israeliane questo bilancio risulta au- 
mentato rispetto al precedente di solo Lst. 36 
milioni. Tale differenza è da attribuirsi al- 
l’aumento dei prezzi ed a quello della popo- 
lazione. Le spese per l’amministrazione dello 
Stato si mantengono allo stesso livello; per 
contro le spese per lo sviluppo economico 
sono state ridotte di Lst. 20 milioni. La eri- 
tica al bilancio — sia dell’opposizione che 
della coalizione — ha rivelato sintomatiche 
contraddizioni: da un lato, è stato rilevato 
che esso non tiene in sufficiente conto la pe- 
ricolosa situazione del paese; dall’altro, che 
grava eccessivamente sui contribuenti. La 
necessità d’una riforma del bilancio al fine 
di superare questo dilemma viene anche ri- 
conosciuta nei circoli governativi. Se si con- 
viene generalmente che la priorità della di- 
fesa e dell’immigrazione deve trovare espres- 
sione anche nel bilancio, l’unica via di uscita 
resta quella di realizzare risparmi nell’am- 
ministrazione. Non è oggi possibile prevedere 
quale percentuale del bilancio verrebbe ef- 
fettivamente ad esser risparmiata quando 
fosse attuata questa riforma amministrativa 
in pendenza, ormai, da più anni. Benchè in 
vari settori siano stati apportati nel frat- 
tempo singoli miglioramenti, sussistono an- 
cora tutti i motivi per una critica fondata. 
E ben difficilmente, in un’epoca in cui la 
pressione fiscale si è fatta gravosa fino a 
ereare un movimento pubblico di protesta, 
il Governo potrà sottrarsi al dovere di ef- 
fettuare al più presto la promessa riforma 
amministrativa. (M. I. A.) 


XI. - ISTITUTI E PROBLHMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


EE (0) 15 

JACOBSSON P., L’integrazione europea 
(« Skandinaviska Banken Quarterly Re- 
view », Stockholm, ottobre 1955). 


I vari aspetti del problema dell’integra- 
zione europea possono essere cosi sintetiz- 
zati: Primo: è auspicabile che le attuali ne- 
goziazioni fra Est e Ovest si traducano in 
un trattato di pace fra tutte le nazioni in- 
teressate, che garantisca la sicurezza delle 
frontiere e la limitazione degli armamenti. 
Secondo: il lavoro svolto dall’OECE al fine 
di raggiungere l’ordine monetario e la libertà 


(3318) 


degli scambi dovrebbe essere proseguito in 
collaborazione con altre istituzioni, quali, ad 
es., la Banca dei Regolamenti Internazionali. 
Terzo: in tale situazione, sarà possibile una 
maggiore efficienza delle istituzioni specia- 
lizzate (CECA, « Eurofima », etc.) e la crea- 
zione di nuovi organismi. Uno dei compiti 
più urgenti è la liberazione dei movimenti 
della mano d’opera nell’ambito dell’Europa 
Occidentale; questa libertà dovrebbe essere 
estesa a paesi extra-europei, particolarmente 
Stati Uniti e Canada. Quarto: nel clima di 
cooperazione, i paesi europei dovranno atti- 
vamente partecipare, in qualità di membri, 
ai lavori dei grandi organismi internazionali 
(GATT, IMF, IBRD e, naturalmente, UN). 


(M. P.) 

(3319) EE (2) 61 
ETIENNE G., Gli aiuti economici all’Asia 
(« Rivista di Studi Politici Internazio- 


nali », Firenze, gennaio-marzo 1956). 


Gli aiuti economici che l’Asia ha ricevuto 
e riceve dalle varie organizzazioni delle Na- 
zioni Unite, dagli Stati Uniti, dalla Gran 
Bretagna e dall’Unione Sovietica, si sono di- 
mostrati del tutto insufficienti per produrre 
dei veri progressi pro capite. Da cirea un se- 
colo e mezzo esiste fra Oriente ed Occidente 
un forte scarto economico. Questa disparità 
di livelli di vita è oggi più accentuata che 
mai: nel 1938, il 38% degli abitanti del 
globo erano sotto-alimentati; nel 1950 la 
proporzione era del 60%. In Indonesia, no- 
nostante un aumento della produzione nazio- 
nale, il reddito pro capite è del 15% infe- 
riore all’anteguerra. Sostanzialmente la « po- 
vertà » dell’Asia è dovuta al movimento de- 
mografico. Gran parte, se non la maggio- 
ranza, dei progressi realizzati viene assor- 
bita da una popolazione in continuo aumento. 
Tuttavia, la diminuzione del tasso di natalità 
non potrebbe, da sola, risolvere il problema. 
L’Europa e gli Stati Uniti hanno potuto 
sviluppare un’industria pesante grazie alla 
loro ricchezza in ferro e in carbone. L’Asia 
non ha abbondanza di questi minerali. L’In- 
donesia, la Birmania, la Tailandia, l’Afga- 
nistan e il Pakistan ne sono sprovvisti. Il 
Giappone ha un carbone di qualità scadente, 
non produce coke e le sue miniere di ferro 
sono povere, per cui è costretto a ricorrere 
all’importazione. La Cina si trova in una si- 
tuazione migliore. Le sue riserve carbonifere 
sono immense; il ferro, invece, è di qualità 
mediocre, L’India è nella posizione inversa: 
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ferro di alta qualità, limitate riserve di car- 
bone. Peraltro, le distanze considerevoli che 
separano i due paesi non permettono di pren- 
dere in considerazione eventuali scambi in 
questo campo. Passando all’agricoltura, si 
incontra un importante problema base: la 
povertà del terreno. Esclusi i bacini limac- 
ciosi dei grandi fiumi, infatti, il suolo è sog- 
getto all’erosione e alla laterizzazione. Inoltre 
l’humus è assorbito molto più rapidamente 
di quanto avviene nelle regioni temperate. 

(M. P.) 


(3320) EE (0) 15 

La Comunità Carbone-Acciaio e Vunità eco- 
nomica dell’Europa («L’Economie », Pa- 
ris, 9 febbraio 1956). 


L'idea dell’unità economica dell’Europa 
Occidentale ha determinato divergenze d’opi- 
nioni circa la forma della sua realizzazione. 
Si tratta di stabilire se per la creazione di 
un mercato comune generalizzato i paesi in- 
teressati debbano seguire la via dell’integra- 
zione — cioè la formula adottata per la 
CECA — o quella della semplice coopera- 
zione, nel quadro dell’OECE. L'esperienza 
acquisita in tre anni di funzionamento della 
CECA dimostra che notevoli progressi pos- 
sono essere raggiunti esulando dal campo 
della cooperazione intergovernativa e ereando 
un’« autorità » sovranazionale con poteri di 
decisione. Ciò non significa che gli organi 
da istituire debbano obbligatoriamente essere 
gli stessi della CECA. Tuttavia non è escluso 
che alcuni di essi possano venir utilizzati, 
come, ad es., 1’Assemblea Comune, che, in ef- 
fetti, può già considerarsi un Parlamento 
europeo. Il problema riguarda in particolare 
la futura ercazione della Comunità atomica, 
l’Euratom, il cui obiettivo è lo sfruttamento 
dell’energia nucleare per scopi pacifici, 

(M. P.) 


(3321) (PE) (0) 9 

L'Accordo Internazionale dello zucchero sarà 
modificato? («L’Economie », Paris, 16 
febbraio 1956). 


La prima guerra mondiale, rallentando il 
ritmo della produzione bieticola europea, in- 
citò i produttori di canna ad aumentare le 
proprie esportazioni. Al termine del con- 
flitto, la ripresa delle colture in Europa de- 
terminò una superproduzione: l’inevitabile 
crisi causò perdite considerevoli per i princi- 
pali esportatori. Nel 1937 fu concluso a Lon- 


dra il primo Accordo Internazionale dello 
Zucchero, al quale aderirono paesi rappre- 
sentanti 1785% della produzione e 1’88% del 
consumo mondiali. La seconda guerra mon- 
diale determinò una nuova grave penuria e 
la realizzazione dell’accordo risultò pressochè 
inutile. In questo dopoguerra si è verificata 
la stessa situazione di 25 anni prima; il con- 
flitto coreano giunse, in certo senso, a pro- 
posito. Nell’agosto 1953 fu discussa a Londra 
l’opportunità di rimettere in vigore le dispo- 
sizioni del 1937; 51 paesi, compreso il blocco 
sovietico, elaborarono un nuovo accordo in 
base al quale i prezzi dello zuechero non do- 
devano essere inferiori a 3,25 cents nè su- 
periori a 4,35 cents per libbra. Quest’ae- 
cordo è entrato, il 1° gennaio scorso, nel suo 
terzo anno di vita. Ad esso è stato attribuito 
il difetto di interessare, malgrado la sua ap- 
parenza internazionale, soltanto una parte 
degli scambi mondiali di zucchero. In effetti, 
il mercato di questo prodotto è suddiviso in 
vari blocchi aventi tendenze autarchiche: il 
blocco americano (Stati Uniti, Hawai, Porto- 
Rico, isole Vergini, Filippine e Cuba), il 
Commonwealth, il bloceo sovietico, 1’Unione 
Francese; gli scambi riguardano, quindi, le 
eccedenze di disponibilità o le esigenze sup- 
plementari di tali gruppi, nell’ambito dei 
quali sono praticati prezzi assai diversi dal 
prezzo mondiale. Questi problemi saranno 
discussi, nel corso di quest’anno, in sede di 
revisione; gli attuali partecipanti si ado- 
prano per ottenere l’adesione di alcuni gran- 
di esportatori, come Brasile, Indonesia e Ar- 
gentina. (M. P.) 


(3322) (PE) (0) 12 

DERWA L., L'Accordo Internazionale dello 
Stagno e gli Stati Uniti (« Industrie », 
Bruxelles, marzo 1956). 


Da oltre trent’anni, l’offerta di stagno 
presenta quattro caratteristiche: a) è inela- 
stica, b) non è prevedibile, c) spesso viene a 
crearsi in condizioni di scarsa redditività 
della produzione, d) subisce influenze poli- 
tiche. La domanda ne presenta due: a) varia 
in rapporto ai redditi dei consumatori, b) 
non varia in funzione del prezzo del metallo. 
Evidentemente, il prezzo dello stagno non è 
un fattore di equilibrio fra i desideri dei 
consumatori e quelli dei produttori. Le flut- 
tuazioni di mercato dei metalli non ferrosi, 
e particolarmente dello stagno, sono dovute 
a cause di carattere ciclico, il cui gioco po- 
trebbe essere interamente controllato solo 


mediante una politica generale. In base al- 
l’Aceordo internazionale, il prezzo dello sta- 
gno può oscillare entro il limite superiore di 
Lst. 800 per long ton (110 cents per libbra) 
e il limite inferiore di Lst. 640 (80 cents 
per libbra); è prevista la costituzione di uno 
stock regolatore (buffer-stock) che sarà ali- 
mentato dal contributo di tutti i paesi pro- 
duttori. In caso di superproduzione, il Con- 
siglio limiterà le esportazioni dei produttori 
e, indirettamente, la loro produzione; infine, 
si trasformerà in acquirente, aumentando 
così la domanda e contribuendo al ristabili- 
mento dell’equilibrio. In caso di penuria il 
Consiglio venderà il metallo sul mercato, 
gonfiando l’offerta e provocando il ribasso 
dei prezzi. Gli Stati Uniti hanno un notevole 
interesse a partecipare all’Aceordo e a non 
ostacolarne il funzionamento. Le probabilità 
di successo a questo riguardo dipendono 
principalmente dall’atteggiamento che essi 
assumeranno in proposito. (M. P.) 


(3323) (ZE AO) al 
Una unione doganale europea? («Le Monde», 
Paris, 18 marzo 1956). 


Il governo francese si sta apprestando a 
portare dal 79 all’85% la percentuale di li- 
berazione delle importazioni provenienti dai 
paesi dell’OECE. Mentre i membri del- 
l’OECE si stanno avvicinando all’obiettivo 
fissato di una percentuale di liberazione del 
90%, il Comitato di Bruxelles sta prepa- 
rando un più vasto piano di unione doganale 
europea. Il comitato ha abbandonato lo 
studio del metodo d’integrazione europea i- 
naugurato con la CECA: non si vuole proce- 
dere con l’estensione del mercato comune 
alle diverse categorie di prodotti e servizi. 
Il mercato comune con le sue istituzioni sarà 
creato contemporaneamente per il complesso 
degli scambi. Non si creerá così una zona di 
libero scambio, ma una vera unione doganale 
controllata da istituzioni comuni guidate da 
una «commissione europea». I diritti do- 
ganali saranno sopressi progressivamente in 
dodici anni, si ritiene, distinguendo i pro- 
dotti non secondo il proprio carattere, ma se- 
condo l’altezza dei diritti che li colpiscono 
attualmente. Non si terrà conto delle diffe- 
renze degli oneri fiscali e sociali poichè il 
mercato comune farà sparire queste diffe- 
renze e spingerà le politiche nazionali in 
questo senso. Fondi di riassestamento e in- 
vestimento serviranno ad eliminare le diffi- 


Regestt emerografici 


395 


coltà che potrebbero determinarsi specie nel 


periodo di transizione. (I. M.) 

(3324) (PE) (415) 52 

Gli aiuti all’estero sotto un nuovo aspetto 
(«The Economist», London, 31 marzo 
1956.) 


Dal 1947 l’ammontare degli aiuti statuni- 
tensi all’estero ha sempre superato i 4 mi- 
liardi di dollari e talvolta i 5 miliardi annui. 
E”opinione del Congresso che tale spesa sia 
indispensabile alla sicurezza del cittadino a- 
mericano come al mantenimento di una pace 
duratura nel mondo. Gli avvenimenti poli- 
tici nel Medio Oriente, e in particolare 1’ac- 
ceso nazionalismo dei paesi arabi, così come 
l’esperienza degli aiuti economici ai princi- 
pali paesi neutrali dell’Asia — India, Indo- 
nesia, Burma e Afganistan — inducono a 
dubitare che gli interessi dell’Occidente pos- 
sano semplicemente conservarsi con l’elargi- 
zione di dollari americani; un sottocomitato 
del Congresso ha promosso un’inchiesta per 
appurare fino a qual punto il Governo abbia 
sostituito, in certi casi, i fondi di aiuto con 
un’abile mossa diplomatica. Se gli americani 
avessero immaginato di dover sostenere per 
oltre un decennio un onere annuale di $ 4 
miliardi, forse il Piano Marshall non sarebbe 
stato facilmente accettato. Molti esperti so- 
stengono che $ 2 miliardi sono sufficienti 
per dare impulso all’economia dei paesi sot- 
tosviluppati. In realtà, meno della metà della 
cifra stanziata è destinata ad aiuti econo- 
mici, in varie forme; il rimanente all’equi- 
paggiamento e alle forniture per le truppe. 
Inoltre, circa la metà degli aiuti economici è 
diretta in Corea, a Formosa e in Indocina. 

(M. P.) 


(3325) (PE) (0) 1 
La nuova Europa prende forma (« The Sta- 
tist », London, 31 marzo 1956). 


Il fatto più rimarchevole della Conferenza 
di Bruxelles della Assemblea Comune della 
CECA 6 stato che l’attenzione si è spostata 
dal progetto dell’Euratom alla proposta per 
una Unione Doganale Europea. Questa pro- 
posta molto ambiziosa era passata quasi 
inosservata: solo all’ultimo si era saputo che 
il Belgio, che nel campo nucleare occupa in 
Europa una posizione chiave, non avrebbe 
accolto l’Euratom se le altre nazioni, specie 
la Francia, non si fossero impegnate per 
l’Unione doganale. E’ evidente che 1’Eu- 
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ropa solo mediante sforzi congiunti potrà 
ottenere dei risultati nel settore nucleare; ep- 
piano dell’Euratom sembra meno 
alle controversie di 


pure il 
pronto e più soggetto 
quanto si potesse supporre. D’altra parte la 
Francia vuole l’Euratom e non vuole unirsi 
al Mercato Comune se non l’ottiene; gli 
altri paesi che vogliono in varia misura 
l’Euratom e vogliono tutti l’Unione doga- 
nale faranno il possibile per comprendervi 
anche la Francia. L’Unione Doganale do- 
vrebbe essere raggiunta in tre tempi a in- 
tervalli di quattro anni, con misure che impe- 
discano che il gioco della libera concorrenza 
sia falsato da misure protettive. Dovrà por- 
tare a una lenta ridistribuzione dello sforzo 
industriale attraverso opere grandiose da so- 
stenersi con il provento di un prestito di 1000 
milioni di dollari e la destinazione annuale 
di 300 milioni di dollari per il riaddestra- 
mento dei lavoratori spostati dai vecchi im- 
pieghi. Problema fondamentale in Europa è 
però quello dell’energia: senza l’Euratom 
l’unione economica della « Piccola Europa » 
non potrà divenire pienamente efficace, 

(I. M.) 


(3326) EE (0) 15 

RIEBEN H., Dalla Comunità Europea del car 
bone e dell’acciaio all’Euratom (« Revue 
économique et sociale », Lausanne, aprile 
1956). 


La coscienza dell’esaurimento prevedibile 
per un prossimo avvenire delle fonti clas- 
siche di energia ha spinto l’Europa verso il 
progetto dell’Euratom. E’ sintomatico tro- 
vare tra i suoi animatori, i sostenitori della 
C.E.C.A. Monnet e Spaak. Il progetto non 
sarà certo senza ostacoli, chè molti argo- 
menti di natura passionale rischiano di con- 
fondersi con considerazioni tecniche. In realtà 
sì tratta di un problema economico e tecnico 
che richiede soluzioni della stessa natura. Al 
progetto fanno riscontro «zone di unani- 
mità » e «zone di frizione ». Le prime sono 
determinate dall’accordo sui seguenti punti: 
a) la necessità di creare una fonte di energia 
atomica in Europa; bd) la possibilità del- 
l’Europa di neutralizzare il suo ritardo nel- 
l’industria atomica se i paesi interessati 
coordinano i loro sforzi ed è vitale per l’Eu- 
ropa recuperare questo ritardo; c) il ricono- 
scimento che l’industria atomica richiede ta- 
le impegno che nessun paese europeo da solo 
può assumersene l’organizzazione. Le «zone 
di frizione » derivano principalmente da si- 
tuazioni di interessi economici e politici in 
via di cristallizzazione, dal problema dell’e- 
quilibrio economico franco-tedesco, dalla vo- 
cazione <« esclusivamente » pacifica dell’Eu- 
ratom, dai pretesi dissidi fondamentali, come 
il timore della perdita della sovranità e le 
reazioni degli ambienti d’affari, che hanno 
già accompagnato le discussioni del Piano 
Schuman. (I. M.) 


AMERICAN TRADE STRUCTURE 
AND COMPARATIVE COST THEORY 


ANDRE DANIERE 


Every economist is, by now, familiar with the « paradox » con- 
tained in LEONTIEF’s analysis of the structure of world trade. Se- 
veral papers, all very critical, have appeared in various economic 
journals (1) since the pubblication of LEONTIEF’s original article in 
late 1953 (2). A more favorable assessment of the significance of his 
findings emerges from the analysis carried out in the following pa- 
ragraphs (3). 

Professor LEONTIEF’s observation is that: 


« America’s participation in the international division 
of labor is based on its specialization on labor inten- 
sive, rather than capital intensive, lines of production». 


He supports his view by the following figures, derived from a 
1947 input-output table showing the amount of capital and labor re- 
quired in the United States to produce a million dollars’ worth of ex- 


(1) P. T. ELLSWORTH, The Structure of American Foreign Trade: A New 
View Examined, in «Review of Economics and Statistics», XXXVI, August 1954. 

Boris C. SWERLING, Capital Shortage and Labor Surplus in the United 
States, in « Review of Economics and Statistics », XXXVI, August 1954. 

STEFAN VALAVANIS-VAIL, Leontief’s Scarce Factor Paradox, in « Journal of 
Political Economy », LXII, no. 6, December 1954. 

NORMAN S. BUCHANAN, Lines on the Leontief Paradox, in « Economia Inter- 
nazionale », VIII, no. 4, November 1955. 

ROMNEY ROBINSON, Factor Proportions and Comparative Advantage, to 
appear shortly in « Quarterly Journal of Economics ». 

(2) WASSILY LEONTIEF, Domestic Production and Foreign Trade; The Ame- 
rican Capital Position Re-Examined, in « Proceedings of the American Philo- 
sophical Society » 97, no. 4, September 1953. 

(3) As a result of seminar and personal discussions with Professor LEON- 
TIEF, successive drafts of this paper have reflected a steady narrowing of the 
area of disagreement — Professor LEONTIEF standing on the fixed boundary! 
The author also wishes to express his gratitude to Professor G. HABERLER and 
Mr. RICHARD CAVES for their careful readings and many useful suggestions. 
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ports and of competitive import replacements (1): 


Exports Imports 
Capital (dollars, 1947 prices) 2,550,780 3,091,339 
Labor (man years) 12256 170.004 


Thus there is more labor relative to capital in U.S. exports than 
in imports. 


« The widely held opinion that — as compared with 
the rest of the world — the United States economy is 
characterized by a relative surplus of capital and a re- 
lative shortage of labor proves to be wrong. As a 
matter of fact, the opposite is true ». 


Professor LEONTIEF’s explanation is, roughly, that, thanks to 
better organization, training, entrepreneurship, etc., 


«...in any combination with a given quantity of ca- 
pital, one more year of American labor is equivalent 
to, say, three man-years of foreign labor... (Thus), 
the American capital supply per "equivalent worker’ 
turns out to be comparatively smaller, rather than lar- 
ger, than that of many other countries ». 


It is important, at the outset, to distinguish between two « le- 
vels of significance » of LEONTIEF’s data. One interpretation may be 
called « marginal », in the sense that it brings out the implications of 
the observed American trade structure for marginal changes in tra- 
ding conditions or factor endowments. Conclusions are that measures 
tending to reduce U.S. trade (such as a tariff) would create a sur- 
plus of labor and a shortage of capital —evidenced, under variable 
proportions, by lower wages and higher returns on capital —, while 
a trade expansion would result in a shortage of labor (higher wages) 
and a surplus of capital (lower rate of returns). Alternatively, a re- 
duction in the U.S. labor force or an addition to its capital stock 
would reduce the volume of trade, an increase in the labor force or 
a loss of capital having the reverse effect. This is the sense in which 
it can be said that « this country resorts to foreign trade to save its 
capital and dispose of its relative surplus of labor ». 

The other interpretation brings us closer to general equilibrium 


(1) « Competitive » imports include « all (imported) commodities which can 
be and are, at least in part, actually produced by domestic industries ». 
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analysis: How is the observed structure of American trade deter- 
mined? Comparative cost theory teaches us that the iabor intensive 
commodity is normally exported by the country relatively better 
endowed with labor. If we accept this generalization, the United 
States must then have, in some sense, a higher supply of labor rela- 
tive to capital than the rest of the world. This large labor supply, 
says Leontief, does exist in the form of a highly efficient labor force, 
i.e: a large number of « efficiency units ». 

It is with this second interpretation that critics disagree most 
violently; it does not seem, in fact, that they were much impressed 
by the first set of implications. Yet, these implications are superior 
in at least two respects: (a) they can be stated directly in terms of 
policy alternatives; and (b) contrary to general equilibrium conclu- 
sions, they do not overstrain the data. The first section of this ar- 
ticle will accordingly be devoted to « marginal » aspects. An indepen- 
dent treatment of the general equilibrium problem follows in a 
second section. 


I. MARGINAL IMPLICATIONS 
A. The Linear-Marginal Approach. 


Let us suppose, with Professor LEONTIEF, that the United States 
« decided to decrease both its imports and exports by one million 
dollars each » (1), with an equal proportional cut in each export and 
import commodity. Let us suppose further that all productive fac- 
tors saved by the export cut are used to produce import replacements, 
again in equal proportion for each import-type commodity. Assume 
finally that, for a marginal move as small as that represented by one 
million dollars, the proportion of capital and labor entering into 
the production of each commodity is not affected. A glance at the 
table on page 1 above will convince the reader that a bottleneck 
would be reached when the 2,550,780 units of free capital had been 
2,950,780 
3,091,339 
$ 830,000 worth of import replacements would have been produeed 

2 550.7 

and (182.313 - 170.004 Sagan 
unemployed. Such a trade reduction would therefore lead to unem- 
ployment of labor and shortage of capital. 


exhausted. At constant prices, only * million or about 


| or about 31 man-years have gone 


(1) Italics mine. 
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A similar type of reasoning can be applied to bring out the im- 
plications of an addition or subtraction to the stock of labor or ca- 
pital. To make diagramatic representation easier, the figures of the 
table on page 1 above have been modified as follows: 


Exports Import Replacements 
Capital (thousands of dollars) 2,000 3,000 
Labor (man-years) 200 150 


For any marginal change in availability of factors, it is assumed 
that the country will reorganize marginal production so as to maxi- 
mize its value at constant prices. We arbitrarily choose marginal pro- 
duction to be one million dollars worth of either import-type or ex- 
port type goods. In Diagram 1, Point I on the IR line represents the 


Capital 


P' 


(o) 50 100 ISO 200 Labor 


Diagram 1 


combination of labor and capital used in producing the marginal unit 
of import-type goods, Point E on the Ex line the combination used in 
producing the marginal unit of export-type goods. It is also assumed 
that the advantage found in exchanging marginal export-type goods 
for import-type goods will not be impaired by the reorganization so 
that the whole of whatever marginal production of export goods re- 
sults from the change will actually be exported. 

Suppose now that an addition of 1000 units of capital is made 
to the existing stock. An attempt to reorganize marginal resources 
employed in the production of import-type goods would end in fai- 
lure: production in I would still be the maximum attainable and the 
added capital IC would go unemployed. There would, however, be an 
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advantage in reorganizing marginal resources used in the production 
of export-type goods: if the 1000 units of capital are added in EC’, 
the combined process OP’C’ will bring a value ($ 7/6 million) larger 
than was originally available. Instead of OF being exported, trade 
will now be reduced to OP’ ($ 1/2 million) and home production of 
import goods will be increased by P’C’ or $ 2/3 million. The capital 
addition has reduced trade. For larger additions of capital, marginal 
production would increase and trade decrease further until, for a ca- 
pital boost of 2000 units, marginal trade had vanished entirely and 
marginal goods worth $ 4/3 million were entirely produced by home 
industries (1). 

Through similar reasoning, it can be shown that a reduction in 
the labor force would reduce trade, while either a reduction in ca- 
pital stock, or an addition to the labor force, would increase it. 


B. The Variable Proportions Approach. 


There are many disturbing elements in the assumptions of the 
above analysis. Over-simplified as it is, however, it should satisfy 
the reader that there will be at least a tendency for trade and em- 
ployment to move in the directions indicated. The next step will be 
to restate the problem in terms of a more realistic model, taking 
into account the existence of alternative technologies. The main ad- 
vantage of thus expanding the analysis is that possibilities of wea- 
kening or reversal of the effects so far described will be better evi- 
denced. 


1. The Stolper-Samuelson Diagram. 


The problem can best be handled by use of a type of box-dia- 
gram already used in connection with productive factors in interna- 
tional trade by STOLPER and SAMUELSON in 1941 (2). 

Diagram 2 represents the transformation curve (ab) between 
commodity B and commodity A in a country which produces only 
these two goods. 


(1) The case of export cut previously considered is simply one of erasing 
the Ex process. Resources formerly used in the production of export-type goods 
must now be combined through the IR process: production is shifted to R with 
a loss of $1% million and unemployment of 100 man-years. 

(2) W. F. STOLPER and P. A. SAMUELSON, Protection and Real Wages, in 
« Review of Economic Studies», November 1941. Similar tools were employed 
by LERNER in a 1933 paper published some years later. See ABBA P. LERNER, 
Factor Prices and International Trade, in « Economica », February 1952. 
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The transformation curve can be repictured in a box diagram 
(Diagram 5) where it is derived as an efficiency locus, given techno- 
logical possibilities and supplies of the only two limiting factors. 
The advantage of this presentation is that we can compare graphi- 
cally the relative uses of capital and labor between two points (A, B 
combinations) in the same box, or between points in different boxes 
(representing different factor endowments). 

Given the international ratio of exchange between A and B and 
the state of community preference, production takes place in M and 
consumption in S, with RM of A exported and RS of B imported 
(Diagram 2). The line MS, with slope equal to the international ratio 


A 


Diagram 2 


of exchange, is tangent to the transformation curve in M (1). Chan- 
ges in trading conditions will affect the position of M and therefore 
the factor combinations used in the production of A and B. Simi- 
larly, changes in the box dimensions (changes in factor supplies) 
will be reflected in shifts of the transformation curve and bring 
about a modified trade structure. 


2. Application to U.S. Economy. 
In the absence of detailed information on all variables and re- 


lations involved, and for the sake of simplicity, the fusing of all 


(1) Cf. W. LEONTIEF, The Use of Indifference Curves in the Analysis of 
Foreign Trade, in « Quarterly Journal of Economics >, XLVII, May 1933. 
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goods subject to trade into two aggregate commodities called A and 
B will be preferred to an expansion in many dimensions -f the theo- 
retical frame outlined above. Similarly, the terms capital and labor 
will cover two aggregates of factors, assumed to be homogeneous. 
Ignoring for the moment all problems connected with aggregation, 
the following major short-comings would remain if these diagrams 
were to summarize the entire U.S. economic structure: 


(a) It would imply that all goods are subject to trade, when 
in fact there exists a residual of strongly localized commodities. 


(b) It would leave out productive agents usually described as 
« land » or « natural resources ». 


(c) It would overlook the fact that a large portion of Ame- 
rican imports (raw materials) do not directly satisfy consumers’ de- 
mand but enter as inputs in the production of final goods. Similarly, 
part of the national product (and of exports) is in the form of capital 
goods, so that, over a not-too-short run, factor availability is depen- 
dent on patterns of production and trade. 

Meaningful results will, however, be obtained if we assume an 
independent « open sector » in the U.S. economy, and endow it with 
a fixed proportion of the national stock of capital and labor. Open 
sector commodities are characterized by the fact that, in 1947, one 
(A) was exported and the other (B) imported by the United States. 
A is taken to consist entirely of final manufactured goods, while B 
represents agricultural and mining materials. To simplify expo- 
sition at this stage of the analysis, B is treated as a final good. 
It is shown in the Appendix (1) that, if 1) the commodity groups do 
not compete for the use of « land» and 2) B requirements by ex- 
port-type industries are directly proportional to their product, the 
results established under this assumption hold without modifications. 
Capital goods are assumed to be demanded for production in later 
periods and therefore are subsumed under « final goods ». Interme- 
diate coramodities (other than B) are included by counting their la- 
bor and capital inputs in the total requirements of A and B produc- 
tion. 

Individual commodities (included in the aggregates A and B) 
are produced under variable proportions of capital and labor. As an 
approximation, their production functions, as well as the aggregate 
A and B production functions, are treated as homogeneous in the 


(1) See Appendix, p. 429 below. 
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neighborhood of the observed equilibrium (1). This implies that sui- 
table indices for the commodity aggregates (2) and the two factor 
aggregates (3), labor and capital, can be devised in the same neigh- 


(1) The basic (and more readily acceptable) assumption is one of « weak » 
homogeneity: given all factor combinations resulting in the same amount of 
product — any isoproduct curve —, doubling the amounts of labor and capital 
will lead to the same product increase whatever the combination chosen. This 
increase, however, need not be proportional, i.e.: there may be increasing or 
decreasing returns to scale. Consider such a production surface in a system of 
coordinates C (capital), L (labor), P (product). It may often be possible to ap- 
proximate a small area centered in M by a strongly homogeneous surface project- 
ed from some point in the OMP plane. All conclusions drawn below under the 
strong homogeneity assumption remain valid in the neighborhood of M when 
this approximation can be made. 

(2) A simple commodity index would be one based on 1947 dollar values, for 
instance: Q, = Y 4, Py Where q, stands for the number of physical units of 
any one of the A commodities, and p, for the 1947 price. With competition in 
the factor market and individual production functions homogeneous in labor 
and capital, this index will lead to unambiguous and homogeneous aggregate 
functions if either or both of the following conditions are fulfilled: (a) the A 
(B) commodities are complementary in demand, i.e.: always consumed in the 
same proportions; or (b) all A (B) commodities have identical production func- 
tions when measured in constant dollars. To the extent that the A and B grou- 
pings tend to correspond to (a) relatively homogeneous sectors of final demand 
and (b) relatively homogeneous classes of factor intensiveness, the proposed 
index will be suitable in the neighborhood of the 1947 equilibrium. Note, ho- 
wever, that demand for B includes, as a major component, the indirect use of B 
commodities in the production of A; these commodities being, on the whole, dif- 
ferent from those going to final consumption, the complementarity condition is 
not even approximately met by the B aggregate. 

(3) A similar index, based on 1947 prices, may be used in measuring capital 
and labor. Labor being relatively less specific, we may look at the labor force 
as consisting of homogeneous «efficiency units» freely substitutable in any 
production process. Clearly, however, a shift in production from one factor ratio 
to another (or between commodities within either aggregate) will be accompa- 
nied by a shift from some type of capital goods to others. 

Assume the economy to be static over a given period. Assume also that de- 
preciation accumulates and does not become effective until the end of the period. 
Capital goods are produced at a constant rate and accumulate until, at the end 
of the period, they are added to the depreciated stock to form the capital base 
of a new time period (period 2). It will in general be possible to describe all 
capital structures which, under different production policies, could have been 
achieved for period 2 while maintaining the same rate of final consumption 
and resource use in period 1 ::e.: at the same alternative cost). These alterna- 
tive stocks constitute the capital limitation for period 2 production, when this 
production is planned over the first period. Let q, represent a quantity of the 


ith capital good and q?, pj represent the actual stock and unit price of this good 
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borhood. It is further assumed that the U.S. economy is efficiently 
and fully employing these two factors. 


3. Production Shifts Under Trade Restriction. 


It will again be shown that, given the observed U.S. trade struc- 
ture (i.e.: export of the labor intensive commodity), measures ten- 
ding to reduce trade would create a surplus of labor and a shortage of 
capital — in other words, marginal trade absorbs a potential labor 
surplus and relieves a potential capital shortage. Under variable pro- 
portions, shortages and surpluses do not appear in the form of ac- 
tual bottlenecks and unemployment; instead, the « surplus » of la- 
bor is reflected in lower wages and the « shortage » of capital in a 
higher rate of investment returns. 


a. The Open Sector's Transformation Curve. Consider the box 
diagram 0,70,y of the open sector (diagram 3), and the corresponding 
efficiency locus. One point M of the locus is known: that observed 
in 1947. Note that, since in M, B is produced with a higher capital- 
labor ratio than A, the point must be south of the box diagonal (1). 

Can we infer anything about the position of other points of the 
efficiency locus? The answer is « yes »: under the homogeneity as- 
sumption, it can be shown that any other point of the locus must be 


at the end of period 1. For alternative values of the q, not too far from q”,, it can 
be assumed that production costs of individual capital goods over the planning pe- 
riod would be close to p%. Thus, in the neighborhood of the observed equilibrium, 
all capital good combinations given by > g; p? = XQ) 7} may be considered achie- 
vable. Similarly, the prospective cost to a particular industry of using a given 
capital combination over period 2 is proportional to the stock value at period 1 
replacement prices. Dollar index units of capital can thus be treated as homoge- 
neous for the purpose of describing resource allocation in period 2. 

A periodic approximation to the dynamic structure of the U.S. economy is 
therefore implied in the use of a dollar index of capital. The present treatment 
remains consistent only as long as small changes in the parameter values are 
considered. The longer the implicit planning period, the larger the number of 
capital good combinations relevant in explaining resource allocation over pe- 
riod 2, but, at the same time, the less adequate the periodic approximation to the 
time pattern of development and the more ambiguous the dollar measurement 
of aggregate capital. 

(1) If A is relatively «labor intensive» when the factor requirements of 
its B input are taken into account (LEONTIEF figures), it is a priori so when 
these requirements are left out. 
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in the shaded region of Diagram 8 (1). The property will hold for 
points in the neighborhood of M if homogeneity is assumed in this 
neighborhood only. An obvious property of any point P in the shaded 
area to the right of M is that the capital-labor ratio used in the pro- 
duction of either commodity is smaller there than in M. For points 
to the left, the ratio is larger than in M. Under the homogeneity as- 
sumption (2) this means that when production is shifted to the right 
of M (more of B and less of A), the marginal product of labor de- 


x Oa O'a 


Labor 
———  — 


Boe EE 


Diagram 3 


creases and that of capital increases in terms of both commodities; 
when production is shifted to the left of M, the reverse is true. 
If the effect of price changes in the closed sector is neglected (3), 


(1) Suppose that a point Q of the efficiency locus is outside the shaded area 
and consider the isoproduct curves going through Q. At S, and S, where the A 
curve cuts O, M and the B curve cuts O, M, one must be steeper and the other 
less steep than in Q. Since their slopes are equal in Q (supposed to be on the 
efficiency locus), they must be different in Sa and S,. If homogeneity prevails, 
however, tangency of an A and a B isoproduct curve in M (known point of the 
locus) implies parallelism of the A and B fields along O, M and O, M. Q cannot, 
therefore, be a point of the locus. 

(2) STOLPER and SAMUELSON, op. cit., p. 69, and below, p. 16. If homogeneity 
of the production functions prevails in the neighborhood of M, the transfor- 
mation curve is concave toward the origin and a movement toward the B axis 
increases the marginal rate of substitution of B for A. 

(3) Given the size of the U.S. open sector, it is unlikely that the use of a 
more inclusive model would destroy conclusions reached under the present 
assumptions. 
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a shift in final production from A to B can thus be said to be asso- 
ciated with an unambiguous loss on the part of labor and an unam- 
biguous gain on the part of capital holders. 


b. Effects of Trade Restrictions. Unless the relative magnitude 
of income elasticity of final demand for A and B differs in specific 
Ways as between wage earners and capital holders, production in the 
absence of trade will involve a lesser amount of A (the exported com- 
modity) and a larger amount of B (the imported commodity) (1). We 
are thus led to the conclusion that trade suppression would reduce 
U.S. wages and increase returns on U.S. capital. An external worse- 
ning of U. S. terms of trade, i.e.: an increase in the price of B rela- 
tive to that of A, will similarly increase the production of B at the 
expense of A. In view of the previous analysis, such a change is ad- 
verse to labor and beneficial to holders of capital. 

If we neglect possible distortions brought about through redis- 
tribution of the tariff revenue, the effect of a general U.S. tariff in- 
crease on factor prices will parallel the effect on terms of trade. The 
price of B will increase relative to A, unless the U.S. marginal pro- 
pensity to import and the foreign elasticity of demand for U.S. ex- 
ports are low — more precisely, unless the sum of these two magni- 
tudes is smaller than one (2). It is generally agreed that the U.S. 
marginal propensity to import is large. Statistical measurements 
have been more erratic with respect to demand elasticities ; with the 
reappearance of foreign competition in manufacturing, however, we 
may feel reasonably certain that the foreign elasticity of demand for 
U.S. exports has increased since the early post- war years and will go 
on increasing in the near future. Under these conditions, a general 
tariff increase would, in all likelihood, be adverse to labor and favo- 
rable to capital holders. 


4. Trade Shifts Under Change of Factor Endowment. 


If the United States resorts to trade in order to relieve the pres- 
sure of its labor surplus and fill the vacuum left by a capital shor- 


(1) If the reverse occurs, then the «no trade» situation is such that (a) 
more of A and less of B is consumed, (b) A is relatively more expensive, and (c) 
wages are absolutely higher and returns on capital absolutely lower than under 
trade. These conditions are inconsistent unless the income elasticity of demand 
for A, relative to the income elasticity of final demand for B, is, on the average, 
higher for wage earners than for capital holders. 

(2) Cf., for instance, J. E. MEADE, A Geometry of International Trade, 
London 1952, p. 74. 
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tage, we must also expect an addition to the capital stock or a cut in 
the labor force to reduce the volume of trade. The proof given ear- 
lier under the assumption of fixed production coefficients is now 
extended to the variable proportions model: 


a. The U.S. Transformation Curve and Changes in Facior En- 
dowment. The open sector box diagram and the observed production 
point M of the efficiency locus are reproduced in Diagram 3. Assu- 
ming that the open sector receives its proportionate share of a ca- 
pital increase, the original box 0,27 0,y becomes 0,x 0’,y’ after an 
amount of capital 0, 0’, = yy’ has been added. Consider the intersec- 
tion M’ between 0, M and a parallel to 0, M going through 0’, (1). 
Under the homogeneity assumption, the slopes of A’s and B's iso- 
product curves are the same in M and M’. Since they are tangent in 
M, they must be tangent in M’ : M’ is therefore a point of the new 
efficiency locus. 

Consider now the counterparts of M and M’ on the transforma- 
tion curves (Diagram 2). Under strong homogeneity of the produc- 
tion functions in the neighborhood of M, it can be inferred that 1) 
M’ is south of M and east of the tangent to the transformation curve 
in M, and 2) the slope of the original transformation curve in M is 
the same as the slope of the new transformation curve in M’ (2). 


b. Trade Shifts. Supposing at first that international terms of 
exchange are not modified by the U.S. adjustment, it is easily seen 
that trade would be reduced by the capital addition. If M is the equi- 
librium point on the original transformation curve (Diagram 2), 
the new trade line will be tangent to the new transformation curve 
at a point M’ where the marginal rate of transformation is the same 
as in M. As was shown in the previous paragraph, M’ must be south 
of M and east of MS. Assuming that commodity A is not inferior (3), 


(1) The capital addition must be small enough for that point to exist. 

(2) Marginal productivities of either factor are the same in both points so 
that the rates of transformation of A into B are also the same. M’ must be 
south of M since less of A is produced in M’ than in M. It must be east of the 
tangent in M to the original transformation curve for, otherwise, parts of the 
new cunve would be below the original one; since more of at least one factor is 
available in the second situation, the new curve would not represent efficient 
combinations. For a study of adjustments to an increase in factor endowments 
in a closed economy, see T. M. RYBCZYNSKI, Factor Endowment and Relative 
Commodity Prices, « Economica », New Series, XXII, no. 88, Nov. 1955. 

(3) At constant international terms of trade, it is assumed that an increase 
in the open sector’s income (value of the sector’s production measured in A or B 
units) leads to an increased consumption of A. 
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the new consumption point S’ is north of SZ. M’S’ is therefore shor- 
ter than MS; i.e.: trade has been reduced. The same type of analysis 
applied to the case of a capital reduction and to changes in the labor 
force leads to the conclusions reached earlier under different as- 
sumptions. 

Without knowledge of all elasticities involved, it is not possible 
to state precisely how the terms of trade would move and how, the- 
refore, the above conclusions with respect to trade should be modi- 
fied. Conceptually, it may be useful to distinguish between an 
« internal effect » corresponding to changes in the U.S. trade pat- 
tern at constant international prices, and an « international effect » 
associated with shifts in the terms of trade, i.e.: with movements of 
the trade line along the new transformation curve. The internal 
effect is such as to increase trade when capital is added to or labor 
subtracted from the U.S. stock and to decrease it when the reverse 
occurs. The international (or substitution) effect acts to reinforce or 
to weaken these results. 


5. The LEONTIEF Formulation. 


LEONTIEF’s conclusion that, at the margin, the United States 
resorts to trade « to save its capital and dispose of its relative sur- 
plus of labor » it thus, by and large, acceptable. His wording, howe- 
ver, is perhaps too suggestive. The more objective statement has 
already been given: to trade restrictions or adverse trading condi- 
tions, the U.S. economy can be expected to react by evidencing a 
labor surplus and a capital shortage (lower wages and better returns 
on investments); conversely, a marginal addition to the U.S. capital 
stock or a reduction in the U.S. labor force would in general lead to 
a lower volume of trade. The « relative surplus » formulation unfor- 
tunately carries with it the implication that the United States is 
endowed with a larger relative supply of labor than the rest of the 
world. This, indeed, in a modified form, is one of LEONTIEF’s major 
contentions — and the one with which the next section is particularly 
concerned. Such structural inferences should, however, be clearly 
separated from the marginal implications of an observed trade and 
production equilibrium. 


II. GENERAL EQUILIBRIUM ANALYSIS 


The problem of ascertaining the determinants of the world 
trade structure is obviously less simple than LEONTIEF makes it. In 
its most elementary form, the so-called HECKSHER-OHLIN theorem 
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on specialization states that trade between two countries having 
identical production functions will lead to exports of the labor in- 
tensive commodity by the country relatively better endowed with 
labor. Note that a country’s transformation curve (and therefore 
the trade equilibrium) is not modified if its labor supply is cut in 
half but the productivity of labor in combination with any amount 
of capital is at the same time doubled. U.S. exports of the labor 
intensive commodity are thus compatible with a scarcity of labor 
in the United States if it is true that U.S. labor, in association with 
any capital, is several times more productive than its foreign coun- 
terpart. 

LEONTIEF firmly believes that such a difference exists. Note 
that two alternative statements can be given of his hypothesis: one 
is that production functions here and abroad differ in a specific way 
(are derived from one another by simple elongation along the labor 
axis); the other, preferred by LEONTIEF, is that the United States 
is relatively better endowed in labor « efficiency units ». His critics 
have been quick to point out, however, that (a) with or without si- 
milar production functions in both countries, the relative factor 
supply condition is neither necessary nor sufficient for a given trade 
structure, and (b) an infinity of hypotheses as to the relative shape 
of production functions in the United States and abroad is consi- 
stent with labor intensive exports on the part of the United States. 
The LEONTIEF hypothesis is by no means the most « attractive », for 
it contradicts, both directly and through its implications, some well 
accepted interpretations of the world trade pattern. 

This must be granted. The critics are, in fact, rather fair to 
LEONTIEF, for they implicitely admit that a static explanation in 
terms of two countries, two commodities, and two limiting factors 
would be of some value if proven to be unique (1). If they had felt 
differently, they would not have centered their discussions on the 
properties of this particular model: a devastating infinity of solu- 
tions could be produced by simply questioning any one of the 
« dual » assumptions. These authors — and most economists — 
would therefore agree that something is gained from the discovery 
that the field of hypotheses compatible with available data is li- 
mited, even if this inference is made within an extremely simplified 
model of the economy: The answer given in these terms should not 
be taken as final but accepted as a working hypothesis until more 


(1) R. RoBINSON's treatment represents the only serious attempt at broa- 
dening the terms of the analysis. See R. ROBINSON, op. cit., Section II. 
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information is made available or a model making fuller use of exi- 
sting information is constructed. 

Reducing the range of acceptable hypotheses can only be achie- 
ved by introducing factual information which, directly or in asso- 
ciation with other conditions, imposes restrictions on the relative 
shape of production functions in the United States and abroad. This 
approach differs fundamentally from that of VALAVANIS-VAIL and 
ROBINSON. Their contributions are more in the nature of a genera- 
lization of comparative cost theory, incorporating such elements as 
international differences in taste, specialized factors of production, 
variable returns to scale, and trade in capital goods. They succeed 
in showing that the magnitudes of relevant factors — including pa- 
rameters of the production functions — can be combined in a variety 
of ways to generate U.S. exports of labor intensive goods. Their list 
is impressive and perhaps sobering; if the magnitude of some of the 
variables involved cannot be known empirically, however, this type 
of theorizing will not advance the solution of the problem at hand. 
In this author’s view, the controversy would be closed if LEONTIEF 
were to publish American and foreign survey data showing that 
wherever U.S. producers use ten workers on a machine their foreign 
colleagues think in terms of forty. Since direct measurements are 
not yet available, efforts must be made to deduce this (or any other) 
relation from other sets of observations. Every piece of relevant 
information should be used, until the relationship between U.S. and 
foreign production functions has been contrained significantly. Lit- 
tle will it matter, then, that a combination of snail-shaped indif- 
ference curves and hyperbolic production functions would in fact be 
compatible with the observed international trade structure. 

In Part A of this section, some implications of the model used 
are derived, together with a list of supplementary data needed to 
constrain further the relationship between U.S. and foreign func- 
tions. The empirical material is introduced in Part B: the assump- 
tions of the model are discussed and an attempt is made to estimate 
some of the required magnitudes. The section concludes with an 
evaluation of alternative inferences in the light of previous results, 
i.e.: on the basis of their conformity with the restriction imposed 
by available data. 


A. Theoretical Basis. 


1. Factor Intensiveness. 


When two commodities A and B have (at least weakly) homo- 
geneous production functions in terms of labor and capital, A can 
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be said to be labor intensive relative to B if, for any price ratio of 
the two factors at which more than one factor is used, a higher pro- 
portion of labor to capital is used in A than in B (1). Graphically, 
this means that any « expenditure line » drawn tangent to an A iso- 
product curve in T, (Diagram 4) will be tangent to a B isoproduct 
curve (or cut the highest one on the capital axis) in T,, southeast 
of T,. Similarly, an expenditure line drawn tangent to a B isopro- 
duct curve in T,, will be tangent to an A curve (or cut the highest 
one on the labor axis) in T,, northwest of T, (2). 

Clearly, it cannot be expected that a clear-cut relation of factor 
intensiveness will be found between any two (weakly) homogeneous 
production functions. An unambiguous relation will exist only if an 
A curve and a B curve which cut each other at one point do not cut 
again. Otherwise, several regions will be distinguished with the 
property of labor intensiveness belonging alternately to A and B. 
Lines along which the two fields of curves are parallel form the com- 
mon limits of these sectors. In the situation depicted in Diagram 4, 
there is only one such line, labeled Oz. For all « expenditure lines » 
steeper than the common slope along Oz (and, correspondingly, for 
all combinations involving a ratio of labor to capital higher than 
that represented by Oz), A is the capital intensive commodity. South 
of Oz, A becomes labor intensive. 


2. Efficiency Locus and Factor Intensiveness. 


The following construction of the efficiency locus under (weak) 
homogeneity of the production functions is again borrowed from 
LERNER. Given an «expenditure» line CL in capital-labor coordinates 


A 
(Diagram 4) and a vector OO’ equal to the sum of the factor supply 
vectors, draw (if they exist) the A and B isoproduct curves tangent 
to the expenditure line (3). Through the tangency points T, and T,, 


(1) This is the definition given by LERNER in his original paper, op. cit., 
pp. 9 and 11. 

(2) The relation can also be expressed in the following way: For any 
amount of A and B involving the same proportions of factors, the marginal rate 
of substitution of labor for capital in A is smaller than in B. It takes more 
labor to replace a unit of capital in the production of B than it does in the pro- 
duction of A: capital is more «essential» in B. Graphically, the relation is 
simply expressed by the fact that the B curve through any point is steeper 
than the A curve going through that same point. 

(3) One curve is representative of the whole funetion when this function is 
homogeneous in terms of the two factors. 
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> + -> 
draw the two vectors OM, , OM, whose sum is OO’. M,, M, repre- 
sent a factor-product combination of the efficiency locus (1). This 


combination can be re-pictured in a box diagram with diagonal 
+ + 
O, O, = OO’ (Diagram 5), where it is represented by a single point 


— + + — 
M such that 0.M — OM, and O,M ——OM,. The corresponding 
point of the transformation curve can be constructed directly by 


Labor 


È Capitol op ES Capital 


Diagram 4 Diagram 5 


reading off Diagram 4 the amounts of A and B respectively pro- 
duced in M, and M,. 


Given the factor supply vector 00’, the whole efficiency locus 
could conceivably be obtained by the LERNER construction, building 
upon an infinity of different expenditure lines. As can readily be 
seen, parallel expenditure lines all lead to the same point, so that a 
change in slope, rather than position, is needed to generate new 
points. 


Sa 
In order for two components of OO’ to be found, T, and T, 


(1) The whole factor supply is utilized and the ratio of marginal products 
(slope of isoproduct curve) in either commodity is equal to the factor price ratio 
(slope of CL). 


27 
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—» 
must be on different sides of OO’. The relevant sector of the curves 
is thus limited by the half lines OS, and OS, where OS, (OS,) is 
the locus of points of the A (B) field having the slope of the B (A) 


field where the latter intersects 00 (1). Note that the efficiency 
locus will have the slopes of OS, and OS, at the corners O, and O, 
of the box diagram. 

When OS, (or OS,) does not exist (curve B in Diagram 4), part 
of the efficiency locus appears as a corner solution. For all expen- 
diture lines less steep than the B field along the capital axis, T,, does 
not appear as a tangency point. The highest B curve is reached 
along the capital axis and efficiency requires M, to lie on this axis. 
Over the corresponding part of the efficiency locus (section O,P in 
Diagram 5), B uses only one factor of production — capital in this 
case. 

The following properties can be seen to hold: 

(a) Whatever the factor supplies, a larger use of labor rela- 
tive to capital by one commodity must be accompanied by a larger 
use of labor relative to capital by the other commodity. 


(b) If 00 falls in a region where A (B) is the labor intensive 
commodity, the ratio of labor to capital in the production of A (B) 
is larger than the ratio of labor to capital in the production of B (A) 
over the whole efficiency locus; this follows from the construction 
of the limiting half lines OS,, OS, which necessarily fall in the same 


= Ss 
sector of factor intensiveness as OO’. Once the production surfaces 
are given, therefore, whether A or B will use the higher ratio of ca- 


LS 
pital to labor depends only on the slope of OO’, i.e.: the ratio of avai- 


— 
lable quantities of the two factors. Thus, for all OO’ vectors situated 
north of O, in Diagram 4, the efficiency locus is entirely north of the 


box diagonal; for all 00’ vectors situated south of O,, the efficiency 
locus is entirely south of the box diagonal. If capital intensiveness 
of B prevails over the whole field, then, whatever the factor sup- 
plies, B will always use the higher ratio of capital to labor. 


(1) A tangent to the A curve north of OS, would be tanget to a B curve 


> 
north of OO’; similarly, a tangent to the B curve south of OS, (which does not 
exist, or, rather, is merged with the capital axis in the situation of Diagram 4) 


+ 
would touch an A curve south of OO’. In either case, therefore, T A and T, 


‘ — 
would be on the same side of OO’. 
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(c) Given the existence of an efficient production point at 
which more capital relative to labor is used in B than in 2 (south of 
the box diagonal), the whole efficiency locus must be south of the 
diagonal and capital intensiveness of B as defined must prevail over 
the relevant sector of the production functions (1). 


3. Transformation Curve and Factor Intensiveness. 


Recall the following property of homogeneous functions (the 
geometric dual of EULER’s theorem): given a representative isopro- 
duct curve, the marginal products of labor and capital in T — and 
for any combination of the two factors in the same proportion — 


are respectively OT and oa , where n is the number of units pro- 


duced, L and C are intersections with the labor and capital axes of 
a tangent to the isoproduct curve in T. 


Consider now the product combination OM, ; OM, of the effi- 
ciency locus (Diagram 4). The marginal products Ui, , Cy, Cs, OF 
labor and capital in the production of A and B are given respectively 

WOR na Ue 
BY OL OL’ 00" 0 
by the A and B curves tangent to CL. The slope of the transforma- 
tion curve for this particular product combination is given by 


5 , Where n, and n, are the products represented 


Le n,/OL Na n,/OC C, 


sa ons/Olancenso 2100 ng. 


The same holds true in corner solutions; in the situation depicted by 
Diagram 5, T, is blocked along the capital axis and is not distinct 
from C. 

Note that, as a result of homogeneity, (a) the slope of the vec- 


tors OT,, OT,, and (0) the magnitude of the ratio n,/n, are inva- 
riant under parallel shifts of an expenditure line; this is consistent 
with the previous observation that, for a given factor supply, all ex- 
penditure lines of a given slope lead to the same point of the locus. 


(1) A direct proof of the first part of this statement was given on page 406, 
footnote 1, above. It follows from the analysis outlined in the present section 
that, in a capital-labor diagram representing the two production functions, 
capital intensiveness of B must prevail in a sector limited by half-lines OS, 
and OS,, parallel to the slopes of the efficiency locus at the corners O, and O, 
of the box diagram. 
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Note further that a given set of slopes for OT,, OT, (a given set of 
factor use ratios and marginal products) can be associated with only 
one slope of expenditure lines; in contrast, a given marginal rate of 
substitution (n, /n,) may be associated with several such slopes. The 
latter situation arises when we are faced with a set of multi-crossing 
A and B curves to which several common tangents can be drawn; 
each of these tangents, however, falls in a different sector of factor 
intensiveness. 

Thus, if two countries have similar production functions and 
different factor supply vectors contained in the same sector of 
factor intensiveness, points of common slope of the respective trans- 
formation curves (i.e.: points of possible trade equilibrium) will 
also be points where both countries produce commodities with the 
same factor combinations and exhibit the same set of marginal pro- 
ducts. If, instead, the factor supply vectors fall into different sectors 
of factor intensiveness, common marginal rates of substitution will 
exist at points where different factor combinations and marginal 
products prevail. 

For all efficient product-factor combinations contained within 
a sector of homogeneous factor intensiveness (south of O, in Dia- 
gram 4), and under homogeneity of the production functions, it is 
easily shown that, when the proportion of labor to capital used in 
one commodity increases, 

(a) the proportion of labor to capital used in the other com- 
modity increases, 

. (b) the marginal product of labor in the production of either 

commodity falls and that of capital increases, 

(c) the marginal rate of transformation of the labor intensive 
into the capital intensive commodity increases, and 

(d) the proportion of the labor intensive to the capital inten- 
sive commodity produced with a given factor supply increases. 


4. The Frame of Trade Equilibrium. 


An important condition, holding under trade equilibrium, can 
be established by introducing available information on factor mar- 
ginal products (1). Assuming that we know equilibrium marginal 
products in Country 2 (identified as the United States), draw in a 


(1) This section represents a modification of the analysis presented by S. 
F. JAMES and J. F. PEARCE in The Factor Price Equalization Myth, « Review 
of Economic Studies », wol. xix (2), no. 49. 
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capital-labor diagram (Diagram 6) a line CL, such that 


OC, Luo Lye 
OL, a Ca "a Cho ) where Lo, Lys, Cys, Cna 


are the marginal productsof U.S. labor and capital in the production 
of A and B. Under homogeneity of the production functions, it has 
been shown (1) that the U.S. isoproduct curves tangent to CyL, must 
correspond to quantities »,2 and 7 y, such that 


Nay =" OCs, . Cr. = OL, . Luo and ngg = OC» . Cp = OL, . Ge . 


In trade equilibrium, marginal rates of substitution between com- 
modities in Country 1 (identified as the « rest of the world >») are 
the same as in the United States; if Lui; Em, Cu, On: are the mar- 
ginal products of factors abroad, we therefore have 

Las La Cpe 


2 : Cio 
OL == = À and 4—== == Ko, 
2 


Lat List JAI Ci 


Lu Lie O 

Ly1 Lie Cai Ca 

i.e.: the U.S. marginal products of labor and capital in the produc- 

tion of either commodity are respectively k, and k« times what they 
OC, Lise La 


i —_— = = t 
are abroad. A line C, L;, such that OL, O, Cn can thus 
be drawn by making OC; = k,. OC: and OL, = k,, OL». (In Diagram 
6, k.=1 in anticipation of further results). The foreign iso- 


product curves tangent to C,L, must correspond to quantities n,, 
and m,, such that n,, = OC, . Cuy = ke OCs. Oyo/ ke = ny and 
nai = OC, . On = ko OCg . Coe / lo == np. 
Thus, given any set of CL. and C,L, lines — i.e.: a set of lines 
satisfying the conditions 
OC, Lis L 


«i ee O ES EUR, COLE 
OL. Gi cc 1 Cc 2) 1 L 2 


production functions in the United States and abroad must be 
related in such a way that U.S. isoproduct curves tangent to Cole 
show the same product as foreign isoproduct curves tangent to 
C;L;; the points of tangency ‘l'y,, Ti, Taz, Two must be such that 


= = o — 
the slopes of vectors OT, OT,;, OT.,3, OT,» represent the 
equilibrium ratios of labor to capital entering into the production 


(1) See above, page 415. 
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of A and B abroad and in the United States. Note that the equi- 


librium marginal rate of substitution is given by =" for the United 


States and —"- "Al for the rest of the world. As n,, = ns and ny = Ngo, 
Bi 


lai Nag 
we have, as dr fo res > ; 
B2 


B. Empirical Implications. 


If information can be gathered with respect to equilibrium mar- 
ginal products and factor use ratios both in the United States and 
abroad, a diagram containing C,L,, C2l», and the tangency points 
Tu, Tai, Tuo, Tse can be constructed. If the assumptions of the 
model developed in the previous paragraphs are a valid approxima- 
tion of existing conditions, the relation between American and fo- 
reign production functions will be constrained by the condition that 
U.S. A and B isoproduct curves tangent to Cols in T,, and Ty» show 
the same products as foreign isoproduct curves tangent to C;L; in 
Po andiTin 

Two major steps will thus be required before inferences with 
respect to the relative shapes of production functions in the United 
States and abroad can be drawn. One is a check of assumptions 
against actual situations; the other is the assembling of needed in- 
formation to construct the CL lines and corresponding tangency 
points. 


1. Assumptions and Facts. 


The world is treated as if it consisted of two integrated « coun- 
tries »: The United States and an entity called «the rest of the 
world ». Each country produces two (aggregate) final commodities 
A and B under the following conditions: (a) the commodity aggre- 
gates have unambiguous production functions in terms of two factor 
aggregates, labor and capital; (b) production functions are homoge- 
neous; and (c) the factors are in limited supply and efficiently used. 
Production in each country is carried at a point where marginal 
rates of substitution between A and B are equalized. 

The problems involved in the use of aggregate production func- 
tions were touched upon in the first section of this paper (1). An 


(1) See footnotes 2 and 3, page 404 above. 
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adequate solution was then made possible by the smallness of the 
relevant region of the functions. This solution tends to treak down 
when attempts are made to describe production functions over a wi- 
der range. Further difficulties arise from the necessity of using si- 
milar indices in each « country » and aggregating over a heteroge- 
neous «rest of the world». Given the unrestrictive and cautious cha- 
racter of the conclusions offered, however, some degree of laxity 
may be allowed in our « modeling » of the world economy. A dollar 
index based on 1947 U.S. prices is thus used for the A and B aggre- 
gates, as well as for capital. The relevant stock of capital for the 
« rest of the world » is the replacement cost of the 1947 inventory 
at current national prices (1), converted in dollars on the basis of 
current exchange rates. Labor is uniformly measured in man-years 
and the relevant stock is that available in 1947. 

As in the first section, trade in intermediate manufactured 
goods is neglected so that A represents final manufactured goods 
whose « direct » factor requirements include labor and capital inputs 
of all intermediate products except B materials. Currently produced 
capital goods are again included in the final bill as their demand is 
assumed to be unrelated to present production planning. Commodity 
B represents products of agriculture and the extractive industries 
which are either consumed as final goods or enter as raw materials 
into the production of A. As shown in the Appendix below, however, 
the treatment of B as final good does not affect the validity of the 
analysis, as long as it can be assumed that the B input coefficient is 
fixed and the same in both countries (2) — i.e.: that raw material 
requirements are relatively rigid. The analysis, then, leads to an in- 


(1) If U.S. and foreign production functions are to be compared for similar 
combinations of labor and capital, i.e.: if capital stocks widely different in 
structure from those used at the observed equilibrium are to be counted as 
alternatives in either «country », a long planning period (perhaps several de- 
cades) must be introduced. A periodic approximation to development of the type 
outlined above, page 404, footnote 3 however, loses validity as the periodicity 
increases. Were it possible to view the 1947 equilibrium as the result of struc- 
tural adjustments over 20 or 30 years of a planned inventory (measured by 
alternative cost) for efficient allocation in 1947, it remains that 1947 prices do 
not necessarily produce the most adequate valuation of alternative stocks, i.e.: 
an index proportional to prospective capital costs. There is no doubt, therefore, 
that «capital» constitutes the weak link in the analytical apparatus of this 
section. 

(2) See Appendix, p. 431-432 below. 
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ference with respect to « potential » production functions — func- 
tions expressed in terms of « direct » labor and capital inputs. 
Final goods and services not normally subject to trade are again 
rejected in an independent « closed » sector. In the present analysis, 
the closed sector is made to include «basic» or « subsistence » 
foodstuffs, i.e.: grains, fresh and dry vegetables, milk products, 
etc. (1). Resource allocation with respect to basic foods has been dis- 
torted by general efforts toward autarchy in the rest of the world 
and by agricultural policies in the United States, so that an outright 
exclusion of this sector from an interpretation of production pat- 
terns in terms of exchange opportunities appears justified (2). 
Although the analysis recognizes, and to some extent exploits, 
the relative inefficiency of production abroad, it is assumed that 
such international differences find their expression in different pro- 
duction functions for A and B; the allocation of resources between 
the two aggregates is then taken as efficient, given these functions. 
Constant returns to scale, in the present context, refer to industry 
size, at the level of geographic aggregation maintained throughout 
this analysis, i.e.: output of commodities in the United States on the 
one hand, and over the totality of U.S. trading partners on the 
other (3). The scale of production of most commodities in either sec- 
tion of the world is so large that there is doubt whether, over a range 
covering observable output levels, economies associated with industry 
size are still significant. The exclusion of subsistence agriculture 
from the B aggregate also reduces the likelihood of decreasing re- 
turns (4). Homogeneity of the production functions over a range co- 


(1) Subsistence foodstuffs are distinguished from other agricultural pro- 
ducts which include raw materials (rubber, natural textiles, vegetable oils) as 
well as special foods and beverages (oils, tropical fruits, coffee, etc.). 

(2) There are additional reasons for the exclusion of basic foodstuffs. Their 
behaviour in trade is atypical: the United States is a net exporter although 
foodstuff production in the same country is highly capital intensive. Also, it is 
in the production of subsistence foodstuffs that decreasing returns to scale 
— disturbing for the analysis — are most likely to be present. 

(3) Economies and diseconomies associated with the smaller size of firms 
and industrial groupings in the rest of the world must be treated as institutional 
differences in efficiency of resource use; they find their expression in diffe- 
rent aggregate production functions for the United States and the rest of the 
world. Firm size effects may, however, be relevant if their origin is external 
to the firm, i.e.: if the size of firms is affected by the size of the industry. 

(4) Past exploitation of mineral fields affects present productivity; this 
productivity can, however, be taken as constant over the relevant planning 
period. 
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vering all observable outputs can thus be accepted as a valid appro- 
ximation. 


2. Introduction of Data. 


Although not all data on marginal products and factor use ratios 
are directly available, inferences can be made with respect to some 
of the magnitudes needed to construct Diagram 7: 

(a) We have definite data as to factor use ratios in A and B 


. . . > 
within the United States. We know in particular that OT, is stee- 


per than OT, (B labor intensive). Until LEONTIEF surprises us with 
contrary evidence, we should also feel secure in assuming that fo- 
reign countries use more labor relative to capital in the production 
of either commodity than the United States. 

There is further evidence that the ordering of non-agricultural 
industries in terms of capital intensiveness does not greatly vary 
between countries for which data are available (1). With subsistence 
agriculture in the closed sector, we may therefore assume that, in 


> 


do B is also the capital intensive commodity abroad. OT,, 
and OT will then be San respectively steeper than OT», OT. 


with OT. steeper than OT, (Diagram 6). 

(b) We cannot be satisfied with any trade equilibrium, but 
only one involving exports of A by the United States and of B by 
the rest of the world. This condition, however, even in association 


with the factor supply constraint (007, steeper than 00.) does not 
appreciably narrow the field of « acceptable » positions of the tan- 
gency points. This remains true when demand conditions are discar- 
ded and a more direct specialization condition introduced, i.e.: that 


(1) See KENNETH A. BOHR, Investment Criteria for Manufacturing Indu- 
stries in Underdeveloped Countries, in « Review of Economics and Statistics », 
XXXVI, 2, May 1954; and K. MANDELBAUM, The Industrializution of Backward 
Areas (Oxford 1945). Although production of subsistence foodstuffs in the 
less advanced countries is relatively labor intensive, heavy investments (irri- 
gation, plantation development, etc.) are involved in the non-subsistence sector 
of foreign agriculture. The incorporation of this sector in B should not, there- 
fore, reduce the capital intensiveness of the aggregate. Note that, with a large 
proportion of the foreign labor force absorbed by subsistence agriculture, the 
relevant labor to capital supply ratio in the open sector of foreign production 
is much lower than total figures would indicate. 
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more A relative to B is produced in the United States than abroad (1). 
Other conditions must, however, be compatible with it. It can be 


= + ; 
shown, in particular, that as long as OT,, and OT,, are respectively 
— — ; 
steeper than OT,, and OT,» (a restriction brought out in the pre- 
— 
vious paragraph), there exist some supply vectors OO’, steeper than 


00, such that a higher proportion of B to A is produced abroad 
than in the United States. 

(c) In estimating the coefficients k, and k, through which CL 
is derived from C>2L», we may follow Professor LEONTIEF who chooses 
man-years as labor units and estimates wages in the United States 
to be four times what they are abroad — nothing more is required 
than an order of magnitude. LEONTIEF also implicitly assumes that 
ke = 1, i.e.: returns on capital are the same here and abroad (2). This 
apparently contradicts what is known of rates of return in develop- 
ment areas, particularly South American countries. Under inflatio- 
nary conditions, however, a substantial lag in asset valuation may 
develop, leading to unusual earning to assets ratios (3). There is 


(1) The production ratio B/A in any one country is given by 
ns BARÓ 
ee +u 0 — 8B 


where u is the slope (made positive) of the line CL, « and B the ratios of labor 


Bua 


: ñ == E Ie 
to capital used in A and B (slopes of OT, and OT,), o the ratio of labor to 


capital supplies (slope of 00», and n3,Nna the quantities represented by isopro- 
duct curves tangent to CL. 

(2) This assumption implicit in LEONTIEF's conclusions as long as we deal 
with production functions of the variable proportions type. Professor LEONTIEF's 
own model is admittedly one of fixed national production coefficients. It is hard 
to see, however, how he can observe international differences in factor use ratios 
of the order of 4 to 1 and still be undisturbed by the assumption of nationally 
fixed technical coefficients. No support can be found in the «substitution 
theorem » which holds only where one single limiting primary factor is present. 

(3) Interest rates represent an even less reliable index of marginal producti- 
vity. A large element of inflation discount exists in the rates of many U.S. sup- 
pliers. There is evidence that, in a number of South American countries, deflated 
interest rates on medium and long-term debt have indeed been negative. Moreover, 
quoted rates are often those on government bonds, inventory loans, or consump- 
tion loans. In an imperfect money market, these rates may be entirely dissociated 
from the yield of durable industrial capital. Where the government’s credit is 
low, inflation latent, and a large debt-ridden group maintained at the subsi- 
stence level, the bias is likely to be an upward one. 
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evidence that, when earnings are related to assets valued at present 
replacement costs (a fair measure of the « marginal productivity » 
of capital), rates of return in competitive industries are close to 
those observed in the United States (1). More important, there is 
little propensity, on the part of American capital, to move abroad, 
except in the form of direct investments, in a few special fields, and 
in association with American technology. The fields referred to are, 
basically, oil and mineral ore extraction — in other words, typical B 
commodities imported by the United States (2). Conversely, inter- 
national demand for American securities is high enough to necessi- 
tate sharp curbing by dollar-short countries (3). Taking into account 


(1) The. scarcity of reliable data makes international comparisons of ca- 
pital returns difficult. The South American figures with which this writer is 
acquainted relate net income of corporations engaged in manufacturing to 
their « paid-in » capital. They averaged 22.4% for Brazil in 1950 and 18.5% 
for Chile in 1948, with wide variations between industry groups (see Institute 
for Inter-American Affairs, Brazilian Technical Studies, Washington, D.C., p. 
373; also, Luis ESCOBAR CERDA and GONZALO MORTNER, Decapitalización en las 
Empresas, « Panorama Economico », year V, n. 32, 2-2-51). Paid-in capital, 
however, grossly underestimates the present value of physical capital. A more 
meaningful figure would be obtained by relating net income to the sum of gross 
capital assets and inventories. For U.S. corporations engaged in manufacturing, 
this ratio was, on the average, 7.5% in 1949 and 16% in 1951 (computed from 
U.S. Treasury Department: Statistics of Income, Part II). Attempts have been 
made to correct Chilean figures in order to obtain a closer approximation to 
present values of capital. Inflating capital paid in since 1936 by an index of 
wholesale prices reduces the net income to capital ratio to 7.85% in 1948 and 
7.06% in 1949 (see CERDA and MORTNER, op. cit.). For a sample of Brazilian cor- 
porations from the metallurgy sector, the 1950 income represented 21.4% of 
paid-in capital, while the ratio of income to net worth was only 11.5% (Institute 
of Inter-American Affairs, op. cit., p. 376). Both net worth and inflated paid-in 
capital still represent underestimates of present capital values; on the other 
hand, actual profits are known to be higher than those officially reported. 
On balance, therefore, South American returns in manufacturing do not appear 
to be strikingly different from those observed in the United States. The truly 
«scandalous » rates reported for Chilean commercial activities result in part 
from a lag in revaluation of inventories and, particularly for importers, « from 
the fixation of the exchange rate at an artificially low level which makes pos- 
sible importations at low prices and sales (by monopolistic arrangements) at 
the high level of internal prices » (CERDA and MORTNER, op. cit.). 

(2) A consideration of the international oil market suggests that oil divi- 
dends do not accurately reflect the productivity of foreign investments in com- 
petitive sectors. 

(3) It will be argued that a risk discount prevents American investors from 
taking advantage of high foreign yields. Risk would certainly be overcome if the 
ratio of foreign to American yields were at all comparable to the observed ratio 
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the risk elements associated with foreign investment, it thus seems 
appropriate to accept k, — 1 as a measure of relative capital pro- 
ductivities in the United States and in the rest of the world. 


3. Suggested Interpretations. 


Diagram 6 (or 7) contains all the information so far assembled. 
The CL: line and the U.S. isoproduct curves tangent to CL» in Le. 


and T,, (OT, » steeper than OT, ») are drawn arbitrarily. Assuming 
at first that returns on capital are the same the world over, draw 
CL; such that OL, = 4 OL:, OC; =0C» (k, = 4, ke, = l'Air, 
and ”, are the quantities of A and B represented by the U.S. cur- 
ves, it has been shown that foreign isoproduct curves representing 
these same amounts must be tangent to C,L,. Furthermore, the 


la 
points of tangency T,, and T,, must be such that OT, is steeper 


+ ok + + => 
than OT,3, OT, steeper than OT,,. and OT,, steeper than OT... 
These conditions limit the field of possible relations between U.S. 
and foreign production functions: foreign isoproduct curves must 
be obtained by a transformation of U.S. curves such that the above 
tangency conditions are satisfied. 

a. The Leontief Hypothesis. Foreign production functions 
having the required properties can be obtained by a simple « elon- 
gation » of U.S. functions. Say that it takes four times the labor 
used in the United States to obtain abroad a given amount of annual 
product from a given stock of capital. The foreign isoproduct curves 
», and n, obtained by this transformation will then be tangent to 
C,Li in Tu, Tn, directly above Tao Tao (Diagram 6). 

This hypothesis, however, is difficult to accept for at least two 
reasons: 

(1) Both foreign production functions are obtained by the 
same transformation. Yet, for reasons to be given shortly, there is 
a strong presumption that the relative positions of the two countries 
are different in the production of B and A. 


of American to foreign labor prices. Furthermore, foreign nationals do not, in 
many instances, incur a greater risk when investing in their own country than 
by acquiring U.S. securities. In the latter alternative, risks associated with 
possible freezing of foreign holdings by national governments and with sharp 
business fluctuations in the United States should cancel advantages resulting 
from relative U.S. resistance to inflation and safety from nationalization. 
Foreign demand for U.S. securities must therefore reflect the existence of com- 
paratively high yields in the United States. 
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(2) LEONTIEF’s wording somehow implies that labor alone is 
to blame for the low efficiency of foreign production. Two elements 
are involved, however: (a) a lower quality of labor units (malnu- 
trition, immobility, lack of training and ambition, etc.), and (b) a 
failure of managing agencies to make the « best » use of available 
factors (technical backwardness, lack of entrepreneurship, territo- 
rial divisions preventing the attainment of optimum size, conserva- 
tive oligopolies, wasteful commercial practices, etc.). The second 
element being presumably the most effective, it is hard to see 
why, at least with respect to commodity A, capital and labor should 
be treated asymmetrically. 


Labor |", (U.S.)= n, (RofW) 


Ng(U.S)=Ng(R.of W) 


ng(U.S.) 


os . 
lo) Capital Ci Ca lo) Capital Ci C2 


Diagram 6 Diagram 7 


b. An Alternative View. As an alternative, consider the follo- 
wing hypothesis. Due to general inefficiency abroad, a given combi- 
nation of labor and capital in commodity è is k; times more producti- 
ve in the United States than in the rest of the world; i.e.: foreign 
production functions are obtained by homothetic transformation of 
the U.S. functions (Diagram 7). Call n’, the product represented by 
the U.S. B curve tangent to C,L,; in order for the foreign 7, curve to 
be tangent to C,L;, the United States must be n’,/n, = kp (Ry > 1) 
times more efficient in B than the rest of the world. Similarly, if 
n', is the product represented by the U.S. A curve tangent to C,L,, 
U.S. efficiency in the production of A must be n’, /n, = ky (k, > 1), 


= == à 
times what it is abroad. Note that OT,,, OT are respectively 


+ — 
steeper than OT,, and OT yp». 
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A further inference can be made by introducing the foreign 


sò > 
factor intensiveness condition. If OT,, is to be steeper than OT ,, — 
i.e.: if B is the capital intensive commodity abroad, the proposed 
transformation is only compatible with k, < k,. In other words, 
relative foreign inefficiency is less in the production of B than in the 
production of A. The importance of «land» in producing B provides 
a ready explanation: tropical countries have an obvious advantage 
in vegetable oils, rubber, and other important U.S. imports of the 
same nature; there is again a natural labor and capital saving in 
newly developed areas which exploit new mines and process rela- 
tively rich ores (1). The advantage of this interpretation over that 
of LEONTIEF is that it introduces an obvious technological fact (in- 
fluence of the natural resource endowment) in place of a yet unve- 
rified notion («labor oriented » inefficiency of foreign produc- 
tion) (2). 


c. Relative Foreign Inefficiency. Although definite restric- 
tions were imposed on the range of « acceptable » hypotheses, the 
above alternatives do not exhaust the field. Whatever corroborating 
evidence is presented, they should be taken with caution, for nothing 
is easier that finding « good reasons why ». For k, = 1, our crop of 
« inescapable » conclusions reduces to the following: 

1) Production functions in terms of capital and labor are dif- 
ferent abroad from those in the United States. 

2) There is an area of relative inefficiency of foreign produc- 
tion. More precisely, there is a region in which U.S. isoproduct cur- 
ves are below the foreign ones corresponding to the same product. 

This follows from the observation that Cele, to which U.S. iso- 
product curves corresponding to outputs n, and n, are tangent, is 
entirely below C,L,, to which foreign isoproduct curves showing the 
same products are tangent. The « inefficiency » inference itself, ho- 
wever, stands and falls with the acceptance of k, — 1 as a measure 
of relative capital marginal products. If k.< 1, i.e.: if foreign ca- 
pital obtains a higher return, the rest of our information is compa- 


(1) Conversely, foreign countries are less well endowed in skilled opera- 
tors and technical personnel which, according to data shortly to be published 
by Professor LEONTIEF, are more essential in the production of manufactures 
than in that of B commodities, 

(2) The condition k, <k, still holds for ks <1 (higher productivity of 
capital abroad), as long as foreign production functions are assumed to be 
obtained by homothetic transformation of U.S. functions. k 1 > 1 and k, > 1 are 
no longer necessarily true, however. 
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tible with an even wider range of hypotheses, including that of strict- 
ly similar production functions in the United States and abroad. 
In the latter case, the production and exchange structure would be 
entirely « explained » by international differences in factor supplies. 
For reasons to be developed shortly, however, an international simi- 
larity of production functions appears unlikely. 

Further hypotheses — and in particular that of a relative sa- 
ving in the production of B abroad — are attractive for their sim- 
plicity and their agreement with certain established notions. No 
greater claim should be made for them. 


Conclusions 


However light the crop, it is enough to do away with the con- 
fusion created by ELLSWORTH (1) in his analysis of LEONTIEF’s data. 
Professor ELLSWORTH has a distorted concept of comparative costs: 


«... We import labor intensive products, because they can be 
produced cheaper abroad, and this is so for two reasons: la- 
bor is relatively abundant and cheaper there, and such goods 
as we import can be produced most economically by technical 
methods which require relatively large amounts of labor as 


The author of these lines neglected to ask himself this simple 
question: if these methods are « most economical », Why are they 
not used in the United States? If we are faced with production func- 
tions « each of which is technically open in any country », there is 
no a priori reason why the country where capital is relatively abun- 
dant should use a higher proportion of capital to labor in any com- 
modity; and there is no reason why it should use «even greater 
amounts of (its) abundant factor » in the manufacture of import 
replacements. It was shown, page 416 above, that, when the two 
countries have similar homogeneous production functions, trade equi- 
librium requires that the commodities be produced with the same 
factor ratio in both countries and that marginal products be inter- 
nationally equalized unless (a) the two production functions exhibit 
alternating patterns of factor intensiveness (i.e.: an A and a B iso- 
product curve which cut each other at one point, cut again in at least 
one other point), and (b) the factor supply vectors of the two coun- 
tries fall in different sectors of factor intensiveness. Furthermore, 
if we are correct in our observation that the production of B is ca- 


(1) P. T. ELLSWORTH, op. cit. 
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pital intensive in both countries, the factor supply vectors would 
have to fall in sectors of similar factor intensiveness and, given the 
alternating pattern, would be separated by a sector in which B is 
labor intensive. With equivalent production functions, therefore — 
and with homogeneity of the functions in terms of labor and ca- 
pital —, the observed trade and factor price structure is only compa- 
tible with the type of situation described in Diagram 8. This would 
imply that the A and B production functions follow one another clo- 
sely and that departures from the unique pattern are of an «acciden- 
tal» nature. Although no decisive evidence is available, one would 
certainly expect sharper differences to exist in the tecnological requi- 


Labor 


A capital 
intensive 


B capital intensive 
lo) uti Capital 


Diagram 8 


rements of the two commodity groups. Not only, therefore, does 
ELLSWORTH’s argument involve a non sequitur, but his hypothesis 
of similar technological opportunities in both «countries» has extre- 
mely disturbing implications. 

This does not absolve Professor LEONTIEF. His general equili- 
brium conclusions, although compatible with available data, remain 
questionable. In presenting them, LEONTIEF committed what, in his 
Bible, is the capital sin: a wholesale aggregation of available detai- 
led figures and a heavy reliance on untested assumptions and cur- 
sory estimates. Even though he may have relied on his observation 
of factor returns to advance the hypothesis of an overall inefficiency 
of foreign production, he works with a model (nationally fixed labor 
and capital input coefficients) which, besides being unrealistic, is ill- 
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adapted to the use of factor price information. As it happens, howe- 
ver, all significant inferences reached in the present analysis are en- 
tirely the result of restrictions imposed by such «supplementary » 
information and are only incidentally compatible with the speciali- 
zation condition: for all « practical purposes », the latter is, there- 
fore, inoperative. Thus, were we to find LEONTIEF’s inference to be 
right, i.e.: that, in association with a given capital, an American 
worker turns out the same product as three or four of his foreign 
colleagues, LEONTIEF would still — at least in his explicit formu- 
lation (1) — have been right for the wrong reasons. 

These observations do not affect the conclusions reached in the 
first section of this paper. LEONTIEF’s marginal results remain cor- 
rect, even though his formulation tends to confuse the issues and to 
spill over onto the sounder part of his analysis some of the question- 
marks which stand over the other. 

Comparative cost theory will not lend itself to quantitative 
tests or become a strong tool of policy until it has been rebuilt to fit 
into more than two dimensions. A first step in this direction was 
taken by the late FRANK GRAHAM (2) and recent publications have 
suggested lines along which his work could be extended (3). Mo- 
dern programming methods may soon make possible an integrated 
analysis of world development and trade, making full use of avai- 
lable — and not yet available — data on alternative technological 
requirements of individual industries through time, on resource 
availability, and on relevant institutional or geographic constraints. 


APPENDIX: Import Goods as Input in the Production of Export Goods. 


The U.S. import commodity B, which, on the whole, represents 
agricultural and mining materials, is in part consumed directly and 
in part used as input in the production of A. To the extent that 1) 
A and B do not compete for the use of natural resources and 2) 


(1) The incorporation of additional observations was suggested to the author 
by Professor LEONTIEF. 

(2) FRANK D. GRAHAM, The Theory of International Values (Princeton, 
1948). 

(3) LIONEL MCKENZIE, Specialization and Efficiency in World Production, 
in « Review of Economic Studies », vol. 21, no. 3. S. REITER, Trade Barriers in 
Activity Analysis, in « Review of Economic Studies », vol. 20, no. 53. WALTER 
ISARD and Morton J. PECK, Location Theory and International and Interregional 
Trade Theory, in « Quarterly Journal of Economics », February 1954. 
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raw material (B) requirements by export-type industries are di- 
rectly proportional to their product, the results established earlier, 
treating B as a final good, hold without modifications. 


I. Under assumptions 1) and 2), meaningful « potential » 
production functions can be written in terms of « direct » (1) capital 
and labor inputs. Given the limiting amount of these two factors, a 
« potential » transformation curve is derived: it shows what most 
efficient combinations of A and B could be produced if no raw ma- 
terials (B commodities) were used in the production of A. The «true» 
transformation curve is obtained by subtracting from B at all levels 


Diagram 9 


the quantity of it used up in the production of the associated amount 
of A. If units are chosen so that the production of one unit of A 
requires one unit of B (fixed input coefficient equal to 1), the true 
transformation is as shown in Diagram 9 (2). In the absence of 
trade, only one section of the new curve is relevant — that in the 
positive quadrant. With trade, however, a price ratio such as that 


(1) Note that the labor and capital inputs of intermediate commodities 
(other than B) are included in the total requirements of A and B production. 
Thus, the term « direct », as applied to labor and capital inputs in the production 
of A, is meant to exclude only indirect requirements in the form of B materials. 

(2) Draw a line O, with slope 1. A parallel to the B axis cuts the A axis 
in C, O, in D, and the original transformation curve in M. Draw MM — Seep: 
M is a point of the true transformation curve. 
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represented by the slope of TS will make production in T both pos- 
sible and optimum (1). 

« Potential» and «true» marginal products can also be de- 
fined. True marginal products (and therefore factor returns) are 
obtained by taking into account the indirect use of factors in the B 
input when producing a marginal unit of A. If, again, units have 
been chosen so that a unit of A requires a unit of B, true marginal 
products are given by 


Lia L, (1 — p) De, 
C= C,(1 — D) Une, 


where p (0 < p < 1) is the price of B in terms of A (true marginal 
rate of substitution of B for A), L,, C,, La, Cp, the potential mar- 
ginal products of labor and capital in the production of A and B, 
and L,, C4, La, Cs the corresponding true marginal products. 


II. A substitution of B for A along the U.S. transformation 
curve is associated with a decrease in the true marginal product of 
labor and an increase in that of capital, whether these products are 
expressed in A or in B units: 

A substitution of B for A along the true transformation curve 
is accompanied by a substitution of B for A along the potential 
curve. In view of the results of (I, B, 3, a) page 406 above, this shift 
is associated with a decrease in the potential marginal product of 
labor and an increase in the potential marginal product of capital, 
in terms of both commodities. We have, in particular, L’, < L, and 
C’, > Cy, where the prime superscript identifies marginal products 
after the shift. Similarly, the marginal rate of substitution p increa- 
ses to a new level p’. 

With yp’ > p: 

C’, > Cy implies C'} > Cy (capital price in B units) 
P' Cs > pCs (capital price in A units) 
L”,< L, implies L’, < La (labor price in A units) 
L'ijp < Lay (labor price in B units). 


III. Trade would increase if capital were added to or capital 
subtracted from the U.S. stock and decrease if the reverse occurred: 


(1) TR of A is exported, RS of B imported. The total of B available is thus 
RS + C’N, of which QS is consumed directly and RQ + C’N = C’D’ is used in 
the production of A. 
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Call M the equilibrium point on the original transformation 
curve. As shown in (I, B, 4, b) page 408 above, in the case of a capital 
addition and assuming no change in the terms of trade, a sufficient 


condition for trade cuts is that M’, at which the new transformation 
curve has the slope of the original curve in M, be south of M and 


east of the tangent to the original curve in M. It was shown further 
(1, B, 4, a) page 408 above, that such a condition holds for what, in 
the present terminology, are the potential transformation curves. It 
must also hold in terms of the real curves, for 

(1) If M; and M: are points of same slope (p) on the poten- 


tial curves, the corresponding points M, and M, of the true curves 
also have same slope (1 — »); with M’ south of M (potential curves), 


it follows that M’ must also be south of M. 


(2) M’ must be east of the tangent in M to the original trans- 
formation curve. Otherwise, parts of the new curve would be below 
the original one; since more of at least one factor is available in the 
second situation, the new curve would not represent efficient com- 
binations. 


IV. The structural inferences resulting from the analysis of 
Section II can be made with respect to potential production functions 
if (1) A and B do not compete for the use of natural resources 
and (2) the B input coefficient is fixed and the same in both coun- 
tries. This follows from the fact that equality of true rates of trans- 
formation (trade equilibrium) implies then equality of potential 
rates. The tangency conditions established in (II, A, 4) will therefore 
hold in terms of potential production functions and marginal pro- 
ducts. Furthermore, the ratios of potential marginal products k, 
and k, are the same as the ratios of true marginal products. 


RIASSUNTO 


La struttura del commercio americano e la teoria dei costi comparati 


Le recenti ricerche empiriche del professor Leontief nel campo del com- 
mercio internazionale sono state ampiamente diffuse. Le sue cifre mostrano 
che il rapporto fra il lavoro e il capitale impiegato nella produzione dei beni 
di esportazione degli Stati Uniti (nella maggior parte manufatti) à maggiore 
del rapporto impiegato per la produzione di sostituti delle importazioni (nella 
maggior parte materie prime). Leontief ha supposto che le funzioni della pro- 
duzione in termini di lavoro e capitale differiscano fra gli Stati Uniti ed il resto 
del mondo: in combinazione con un certo ammontare di capitale, per ottenere un 
dato prodotto, é necessario un lavoratore negli Stati Uniti contro cinque altrove, 
cosi che la specializzazione internazionale opera esattamente come se gli Stati 
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Uniti avessero una abbondanza relativa di lavoro. I critici hanno negato la 
validità di questa spiegazione, facendo osservare che un numero infinito di ipo- 
tesi alternative é di fatto compatibile con intensive esportazioni di lavoro da 
parte degli Stati Uniti. 

L’A. di questo articolo cerca di dimostrare: 1) che alla conclusione di Leon- 
tief pud essere dato pieno significato funzionale in un senso marginale e, 2) che 
la serie di ipotesi accettabili a riguardo della forma relativa delle funzioni di 
produzione negli Stati Uniti e all’estero pud essere sensibilmente ridotta intro- 
ducendo le informazioni disponibili sui prezzi internazionali del fattore e ordi- 
nando la produzione estera in termini di intensita del fattore. 

1 - Per mezzo di un’estensione dell’analisi di Stolper-Samuelson, e con un 
minimo di ipotesi restrittiva, si dimostra che le esportazioni intensive di lavoro 
da parte degli Stati Uniti implicano quanto segue (Parte I): Una riduzione mar- 
ginale del commercio americano causerebbe negli Stati Uniti un’eccedenza di 
lavoro ed una scarsita di capitale — messe in evidenza, in regime di proporzioni 
variabili, da più bassi salari e da più elevati rendimenti di capitale —, mentre 
un’espansione del commercio determinerebbe una scarsita di lavoro (salari pit 
elevati) e un’eccedenza di capitale (pitt basso tasso dei rendimenti). Alternati- 
vamente, una riduzione marginale nelle forze di lavoro degli Stati Uniti o un 
aumento del loro stock di capitale ridurrebbero il volume del commercio, e un 
aumento marginale del lavoro o una perdita di capitale avrebbero l’effetto con- 
trario. Benché alquanto ingannevole, l’affermazione di Leontief che «questo 
paese ricorre al commercio estero per risparmiare il proprio capitale e utilizzare 
la propria eccedenza relativa di lavoro », pud essere considerata come descri- 
vente tale situazione. 

2 - La Parte II inizia con un’analisi geometrica dell’intensita del fattore 
e delle relative proprieta dei luoghi di efficienza e delle curve di trasformazione. 
L’analisi mette in rilievo alcune conseguenze disturbanti dell’ipotesi di Ellsworth 
della somiglianza internazionale delle funzioni di produzione. L’analisi è ulte- 
riormente sviluppata per rafforzare il rapporto fra le funzioni di produzione 
degli Stati Uniti e quelle estere con l'introduzione di informazioni supplemen- 
tari. L’esistenza di notevoli differenze salariali fra gli Stati Uniti e il resto del 
mondo in contrasto con una relativa omogeneita di rendimenti reali del capitale, 
comporta inefficienza nella produzione estera sia di materie prime che di manu- 
fatti. Si constata che l'ipotesi di Leontief di una inefficienza del « lavoro orien- 
tato », simile in entrambi i tipi di prodotti, à compatibile con la situazione del 
prezzo del fattore. Egualmente compatibile, però, è l’ipotesi preferita dall'A.: 
con un dato aumentare di lavoro e di capitale, gli Stati Uniti producono k, volte 
l'ammontare di merce i prodotto dai paesi esteri. Introducendo l’ulteriore osser- 
vazione che la produzione di materie prime (escludendo l’agricoltura di sussi- 
stenza) risulta richiedere impieghi intensivi di capitale all’estero come negli 
Stati Uniti, il coefficiente k assume un valore diverso per ciascun gruppo di 
merci: più precisamente, l’inefficienza estera nella produzione di materie prime 
deve essere inferiore a quella nella produzione di manufatti. 


RESUME 
La structure du commerce américain et la théorie des coûts comparés 


Les recherches récentes empiriques du Professeur Leontief dans le domaine 
du commerce international ont été largement diffusées. Ses chiffres montrent 
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que le rapport entre le travail et le capital employé 4 la production de biens 
d’exportation aux Etats-Unis (pour la plus grande partie produits manufacturés) 
est supérieur au rapport que montrent les produits de remplacement d’impor- 
tations (surtout des matiéres premiéres). Leontief suggére que les fonctions de 
production en termes de travail et de capital diffèrent entre les Etats-Unis et 
le reste du monde: en combinaison avec un montant donné de capital il faut un 
ouvrier aux Etats-Unis contre cing ailleurs pour produire un certain produit; 
la spécialisation internationale opére donc comme si les. Etats-Unis avaient une 
abondance relative de main d’oeuvre. Certains critiques ont nié la validité de 
cette explication et ont fait valoir qu’un nombre infini d’hypothéses alternatives 
sont en fait compatibles avec des exportations de biens fabriqués à l’aide d’une 
main d'oeuvre intense de la part des Etats-Unis. 

L'auteur de l’article essaye de démontrer que 1) les conclusions de Leontief 
peuvent être pleinement opérantes dans un contexte marginal et 2) que le nombre 
d’hypothèses acceptables quant à la forme relative de fonctions de production 
aux Etats-Unis et ailleurs peut être sensiblement reduit en introduisant les 
informations disponibles relatives aux prix internationaux des facteurs et en 
groupant la production étrangère selon l’intensité des facteurs. 

1) A l’aide d’une extension de l’analyse de Stolper et de Samuelson et 
d'un minimum d’hypothéses restrictives on peut montrer que les exportations 
des Etats-Unis qui necessitent relativement beaucoup de travail impliquent que: 
(Partie I) Une reduction marginale du commerce américain créerait aux Etats- 
Unis un excedant de main d’oeuvre et un manque de capital — mis en évidence 
dans des proportions variables par des salaires plus bas et un rendement du 
capital plus élevé — tandis que l’expansion du commerce résulterait en un manque 
de main d’oeuvre (salaires plus élevés) et un excédant de capital (rendement 
plus bas). Alternativement une reduction marginale de la main d’oeuvre dispo- 
nible aux Etats-Unis ou une augmentation de son capital disponible réduirait le 
volume de son commerce tandis que l’augmentation marginale de la main 
d’oeuvre disponible ou une réduction de capital aurait l’effet inverse. Quoique 
pouvant induire à l’erreur l’affirmation de Leontief que «ce pays a recours au 
commerce extérieur pour sauver son capital et utiliser son excédant relatif de 
main d'oeuvre » peut être considérée comme une description exacte de cette si- 
tuation. 

La Partie II commence par une analyse géometrique de l'intensité des 
facteurs, et des proprietés des endroits les plus efficients et des courbes de 
transformation. L'analyse démontre certaines implications troublantes de Vhy- 
pothése d’Ellsworth sur la similarité internationale des fonctions de production. 
L’analyse est developpée ensuite afin de retenir les relations entre la fonction 
de production aux Etats-Unis et ailieurs par l’introduction d'informations sup- 
plémentaires. L’existance de différences importantes de salaires entre les Etats- 
Unis et le reste du monde qui contraste avec la homogénéité relative des ren- 
dements des capitaux implique l’inefficacité dans la production étrangère de ma- 
tières premières et de produits manufacturés. L'hypothèse de Leontief de l’inef- 
ficacité du «travail orienté > similaire pour les deux types de biens est declarée 
compatible avec la situation relative au prix des facteurs. L’hypothèse préférée 
de l’auteur est également compatible : avec une quantité donnée de main d’oeuvre 
$ de GR les n pe fois la quantité du bien i produit par 

es pays étrangers. En introduisant l’observati ié de > 
l’exclusion de dna produisant mo ‘es itt sa vene EN is 
l'étranger comme aux Etats-Unis avec un u i de mee S SUN” EE mb 
sage intensif de capital, le coefficient 
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k prend une valeur différente pour chaque groupe de biens: plus précisement 
Vinefficacité étrangère est plus forte dans la manufacture que dans la produc- 
tion de matiéres premiéres. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Struktur des amerikanischen Handels und die Theorie der 
komparativen Kosten 


Professor Leontiefs neueste empirischen Untersuchungen auf dem Gebiet 
des internationalen Handels haben weite Verbreitung gefunden. Seine Ziffern 
zeigen, dass bei der Produktion von amerikanischen Ausfuhrguetern (zumeist 
Fertigwaren) verhaeltnismaessig mehr Arbeit verwendet wird als bei der Pro- 
duktion von Importersatzguetern (zumeist Rohstoffen). Leontief nimmt an, dass 
die Produktionsfunktionen, die in Arbeit und Kapital ausgedrueckt sind, in den 
Vereinigten Staaten anders geartet sind als in der uebrigen Welt. Ein 
Arbeiter genuegt in den Vereinigten Staaten um in Verbindung mit einer gege- 
benen Kapitalmenge ein bestimmtes Produkt zu erzeugen, wofuer in der uebrigen 
Welt 5 Arbeiter benoetigt werden. Die internationale Spezialisation drueckt sich 
so aus als ob die V. St. einen relativen Arbeitsueberschuss haetten. Manche 
Kritiker haben die Gueltigkeit dieser Erklaerung angezweifelt und darauf hin- 
gewiesen, dass eine Menge von Alternativhypothesen mit arbeitsintensiven 
Ausfuhren aus den Vereinigten Staaten vereinbar sind. 

Der Verfasser des vorliegenden Artikels versucht zu zeigen, dass 1) der 
Theorie von Leontief volle Bedeutung im Grenzfall zukommt und dass 2) die 
moegliche Anzahl von annehmbaren Hypothesen bezueglich der relativen Gestalt 
der Produktionsfunktionen in den Vereinigten Staaten und ausserhalb wesentlich 
vermindert werden kann, wenn man die verfuegbaren Daten ueber internationale 
Faktorenpreise einfuehrt und die Auslandsproduktion je nach der Intensitaet 
der Faktoren reiht. 

(1) Durch Ausdehnung der Stolper-Samuelson Analyse und mit einem 
Minimum an einschaenkenden Annahmen kann man zeigen, dass arbeitsintensive 
Ausfuhren aus den Vereinigten Staaten folgendes bedeuten (Teil I): Eine 
marginale Verminderung des amerikanischen Aussenhandels wuerde in den 
Vereinigten Staaten Arbeitsueberschuss und Kapitalueberfluss schaffen — die 
sich in hoeheren Loehnen und niedrigerem Kapitalertrag ausdruecken wuer- 
den —, waehrend eine Handelsausdehnung Arbeitsknappheit (hoehere Loehne) 
und Kapitalueberfluss (niedrigerer Kapitalertrag) mit sich bringen wuerde. 
Anderseits wuerde eine marginale Verminderung der amerikanischen Arbeit 
oder eine Vermehrung des verfuegbaren Kapitals das Volumen des Handels 
einschraenken, eine marginale Vermehrung der Arbeit oder ein Kapitalverlust 
haette hingegen die umgekehrte Wirkung. Man kann Leontiefs leicht irrefueh- 
rende Behauptung wonach: «unser Land bedient sich des Aussenhandels um 
Kapital zu ersparen und seinen relativen Arbeitsueberschuss anzubringen » 
als der Lage entsprechend bezeichnen. 

(2) Der zweite Teil beginnt mit einer geometrischen Analyse der 
Faktorenintensitaet und verwandter Eigenschaften und der Transformationskur- 
ven. Die Analyse zeigt einige beunruhigende Folgerungen aus der Hypothese von 
Ellsworth bezueglich der internationalen Aehnlichkeit von Produktionsfunktio- 
nen. Sie wird weiterentwickelt um durch Einfuehrung von zusaetzlichen Daten 
die Beziehung zwischen der amerikanischen und der auslaendischen Produktion 
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einzuengen. Das Bestehen von starken Lohnunterschieden zwischen der Verei- 
nigten Staaten und der uebrigen Welt im Gegensatz zu einer relativen Gleich- 
maessigkeit zwischen den Realertraegnissen des Kapitals weist auf eine 
weniger rationelle auslaendische Produktion hin und zwar sowohl von Rohma- 
terialien wie auch von Fertigwaren. Leontiefs Hypothese einer « arbeitsorien- 
tierten » Untuechtigkeit fuer beide Typen von Waren scheint mit der Lage der 
Faktorenpreise vereinbar zu sein. Ebenso vereinbar ist jedoch auch die vom 
Verfasser des Artikels vorgezogene Hypothese: die Vereinigten Staaten produ- 
zieren mit einer gegebenen Menge von Kapital und Arbeit k, mal so viel Ware i 
als das Ausland. Durch Einfuehrung der weiteren Beobachtung, dass Rohma- 
terial (mit Ausnahme der Erhaltungslandwirtschaft) sowohl im Ausland als in 
den V. St. kapitalsintensiv zu sein scheint nimmt der Koeffizient k je nach der 
Warengruppe einen verschiedenen Wert an. Oder genauer gesagt, die auslaen- 
dische Untuechtigkeit ist geringer auf dem Gebiet der Rohmaterialproduktion 
als in der Manufaktur. 


RESUMEN 


La estructura del comercio estadounidense y la teoria del coste comparado. 


Las investigaciones empiricas recientes del profesor Leontief en el campo 
del comercio internacional fueron ampliamente difundidas. Sus guarismos en- 
señan que la proporcién entre trabajo y capital empleado para la produccién de 
bienes de exportación de los Estados Unidos de Norte América (en su mayor 
parte géneros manufacturados) es superior a la proporcién empleada para la 
producción de substitutos de las importaciones (materias primeras en su mayor 
parte). Supuso Leontief que las funciones de la producción en términos de tra- 
bajo y capital difieren entre EE.UU.N. Am. y lo restante del mundo: en com- 
binación con cierto monto de capital, para lograr obtener un producto determi- 
nado, se necesita un trabajador en los EE.UU.N. Am. contra cinco de otra na- 
ción, de manera que la especialización internacional actúa exactamente como si 
EE.UU.N. Am. tuvieran abundancia relativa de trabajo. Los críticos negaron 
la validez de esta explicación, llamando la atención sobre que un número infinito 
de hipótesis alternativas es compatible en efecto con exportaciones intensivas de 
trabajo por parte de EE. UU. N. Am.. 

El autor de este artículo procura demostrar: 1) que a la conclusión de 
Leontief puede darse plena significación funcional en un sentido marginal, y: 
2) que la serie de hipótesis admisibles con arreglo a la forma relativa de las fun- 
ciones de producción en los EE. UU. N. Am. y en el extranjero se la puede re- 
ducir sensiblemente, con introducir los informes disponibles acerca de los pre- 
cios internacionales del factor y con ordenar la producción extranjera en rela- 
ción con la intensidad del factor. 

1 - Por medio de una extensión del análisis de Stolper-Samuelson, y un 
mínimo de hipótesis restrictiva, demuéstrase que las exportaciones intensivas de 
trabajo por parte de EE. UU. N. Am. implican lo que va a continuación (Parte 1): 
Una reducción marginal del comercio estadounidense causaría en los EE.UU.N. 
Am. exceso de trabajo y escasez de capital evidenciados — en régimen de pro- 
porciones variables, por salarios más bajos y rendimientos más altos de capi- 
tales = mientras una expansión del comercio determinaria escasez de trabajo 
(salarios mâs elevados) y exceso de capital (tipo mas bajo de rendimientos). 

Alternativamente, una reducción marginal en las fuerzas de trabajo de 
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EE. UU. N. Am. o un aumento de su cantidad de capitales, reduciría el volumen 
del comercio, y un aumento marginal del trabajo, o una pérdida de capital, 
acarrearían el efecto opuesto. Si bien algo engañosa, la aseveración de Leontief 
que «este país recurre al comercio extranjero para ahorrar su propio capital y 
utiliza su propio exceso relativo de trabajo », se la puede considerar come de- 
scribiendo esa situación. 

2 - La Parte II empieza por un análisis geométrico de lo intensivo del 
factor y de las propiedades relativas de los lugares de eficiencia y de las curvas 
de transformación. Pone el análisis de relieve unas consecuencias que estorban 
a la hipótesis de Ellsworth de la semejanza internacional de las funciones de 
producción. El análisis se la desarrolla ulteriormente para reforzar la propor- 
ción entre funciones de producción en los EE. UU. N. Am. y las del extranjero 
con la introddución de informes suplementales. La existencia de diferencias no- 
tables de salario entre EE. UU. N. Am. y lo demás del mundo, en contraste con 
una homogeneidad relativa de rendimientos reales del capital, entraña inefi- 
ciencia en la producción extranjera ya de materias primeras ya de géneros ma- 
nufacturados. Compruébase que la hipótesis de Leontief de una ineficiencia del 
«trabajo orientado », semejante en ambos tipos de productos, es compatible con 
la situación del precio del factor. Igualmente compatible, empero, es la hipótesis 
que el autor prefiere: con un determinado acrecentarse de trabajo y capital, 
EE. UU. N. Am. producen k, veces más el monto de mercaderías à producido en 
los países extranjeros. Con introducir una observación ulterior, que la produc- 
ción de primeras materias (agricultura de subsistencias exclusive) resultan re- 
querir empleos intensivos de capitales en el extranjero y en EE. UU. N. Am. 
también, el coeficiente k asume diferente valor por cada grupo de mercancías: 
más exactamente, la ineficiencia en la producción de primeras materias ha de 
ser inferior a la en la producción de géneros manufacturados. 


LINEAMENTI DI UNA TEORIA DELL’ESPANSIONE 
DELLE ECONOMIE PROGRESSIVE 


PARTE II (*) 
MARCO FANNO 


c) Espansione effettiva delle economie progressive e casistica re- 
lativa. 


8°) E passiamo alla linea dell’espansione effettiva, onde de- 
terminarne le caratteristiche e le relazioni con quella dell’espan- 
sione secolare. Rappresentando il cammino che i sistemi tendono 
nel fatto a seguire nel corso del loro sviluppo, essa presenta un an- 
damento suo proprio e quindi diverso da quello dell'espansione se- 
colare. E ciò in conseguenza delle differenze fra le due espansioni. 
Infatti anzitutto mentre l'espansione secolare, in quanto pura astra- 
zione teorica dei movimenti tendenziali dei sistemi in corso di svi- 
luppo, vuole essere e, come si è visto, viene da noi supposta seguirsi 
in modo graduale e uniforme per variazioni infinitesime degli inve- 
stimenti, l’espansione effettiva, in quanto espressione dei movi- 
menti reali ai quali i sistemi sono supposti soggetti, è destinata a 
procedere, almeno nella generalità dei casi, in modo meno regolare 
e uniforme; ed è, tenendo conto di questa sua caratteristica, che 
essa viene inserita nel nostro schema. In secondo luogo poi, mentre 
nei riguardi dell’espansione secolare, in conseguenza della sua sup- 
posta regolarita, l’aggiustamento della produzione, del reddito, dei 
risparmi alle variazioni degli investimenti, e dei consumi alle va- 
riazioni del reddito vuole essere supposto istantaneo, e, come pure 
si è visto, viene da noi considerato tale, cid non può invece supporsi 
nei riguardi dell’espansione effettiva, in considerazione dei lags ai 
quali l’aggiustamento di ciascuno di cotesti fattori alle variazioni 
degli investimenti è nel fatto soggetto (1), e dei quali quindi ri- 


(*) Per la Parte I di questo articolo vedi « Economia Internazionale », Vol. 
IX, N. 2, maggio 1956, pag. 212. 

(1) I lags che per il momento considereremo in queste indagini preliminari 
sono soltanto due, e cioè il production lag dovuto alla durata dei processi pro- 
duttivi, e il lag robertsoniano del ritardo di un periodo dei consumi e dei ri- 
sparmi rispetto al reddito. (Vedi: ROBERTSON, Banking Policy and Price Level, 
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spetto ad essa devesi tenere conto. In terzo luogo infine mentre l’e- 
spansione secolare è nel nostro schema supposta vincolata alla con- 
dizione che la proporzione tra popolazione e disoccupazione rimanga 
nel suo corso costante, essendo cotesta condizione essenziale a che 
lo sviluppo dei sistemi proceda secondo il ritmo e la direttrice im- 
posti dall’azione dei soli fattori propulsivi, nel che appunto l’espan- 
sione secolare consiste, cotesto vincolo deve ritenersi inesistente nei 
riguardi dell’espansione effettiva, perchè incompatibile con la sua 
natura, dato che le economie con disoccupazione involontaria per- 
manente possono in realtà espandersi in due direzioni, e cioè sia 
lungo la linea dell'espansione secolare mediante l’impiego succes- 
sivo delle nuove reclute di lavoro e dei nuovi capitali, man mano 
che questi e quelle diventano diponibili, sia deviando da codesta 
linea mediante l’utilizzazione di una parte dei lavoratori e degli altri 
fattori produttivi già disponibili inoperosi. Nel quale ultimo caso 
ciò si verifica, per quanto riguarda le forze di lavoro, solo grazie a 
un mutamento della proporzione tra popolazione e disoccupazione, 
e quindi in violazione alla condizione di proporzioni costanti tra 
questa e quella. 

In conseguenza di queste differenze fra l’espansione secolare e 
quella effettiva le curve rispettive hanno, come si è detto, un anda- 
mento molto diverso, ma non perciò sono indipendenti fra loro. La 
linea dell’espansione secolare è, come si è visto, la linea lungo la 
quale gli investimenti fruttano il profitto minimo necessario alla 
loro esecuzione. Ora siccome questi per essere eseguiti devono con- 
seguire almeno cotesto profitto, così la linea dell'espansione secolare 
costituisce l’asse centrale di gravitazione lungo il quale e attorno 
al quale la linea dell'espansione effettiva è vincolata a muoversi, 
deviando da essa ogni qualvolta i sistemi sieno indotti a espandersi 
a un ritmo diverso da essa, ma sollecitati in pari tempo a ripiegare 
verso di essa dalla forza di attrazione che essa esercita sui sistemi, 
a meno che la spinta che questi ricevono non sia così rilevante da 
superare cotesta forza di attrazione e trasformare la deviazione in 
movimento centrifugo. E che nei vari casi si verifichi l’una o l’altra 


London, 1926; idem, Essays in Monetary Theory, London, 1940. Vedi anche: T. 
WILSON, Professor Robertson on Effective Demand and the Trade Cycle, in 
« Economie Journal », Settembre 1953, pagg. 561 e segg.. Il TINBERGEN, in seguito 
a indagini statistiche condotte sopra un grande numero di dati, perviene a ri- 
sultati che confermano il lag robertsoniano. TINBERGEN, Does Consumption Lag 
behind Income?, in «The Review of Economic Statistics», Febbraio 1942, pag. 8). 
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di coteste alternative e verificandosi la prima la durata e l’ampiezza 
delle oscillazioni sieno più o meno cospicue dipende caso per caso 
da numerose condizioni, fra le quali in primissimo piano il valore 
numerico dei coefficienti del moltiplicatore e dell’acceleratore. 

Gli economisti, che hanno utilizzato congiuntamente entrambi 
cotesti coefficienti per determinare le variazioni che il reddito su- 
bisce in conseguenza di una successione di rate uguali di investimenti 
cosi detti autonomi, sono giunti alla conclusione che il reddito tende 
a oscillare con oscillazioni di ampiezza rapidamente decrescente se il 
valore dell’acceleratore è inferiore all’unita, con oscillazioni di am- 
piezza costante se esso é uguale all’unita, con oscillazioni di ampiezza 
crescente se esso ne è superiore, ma non di molto; e secondo un movi- 
mento unidirezionale a carattere esplosivo se esso ne è notevolmente 
superiore (1). 

Il caso di un’economia progressiva è sotto certi rispetti analogo 
a quello studiato dagli economisti testè indicati, con la differenza 
però che gli investimenti che essi chiamano autonomi e che corri- 
spondono grosso modo ai nostri investimenti primari, anzichè se- 
guirsi periodo per periodo a rate successive uguali, si effettuano sol- 
tanto nei periodi in cui essi forniscano un profitto almeno uguale al 
profitto minimo necessario; nei periodi cioè in cui lo sviluppo effet- 
tivo delle attrezzature sia rimasto o stia per rimanere inferiore al 
loro sviluppo secolare; e in cotesti periodi si effettuano nella misura 
necessaria a ristabilire l’uguaglianza tra i due. Però cotesti econo- 
misti sono giunti alle conclusioni sopra esposte semplificando oltre 
modo il problema e cioè: 1) tenendo conto soltanto dell’azione mec- 
canica del moltiplicatore e dell’acceleratore sugli investimenti, sul 
reddito, sui consumi, e non anche di quella dei profitti; omissione 
questa non certo di lieve momento in una indagine sullo sviluppo 
delle economie di tipo capitalistico, nelle quali i profitti occupano 
una posizione dominante come elementi determinanti degli investi- 
menti, e l'aumento di questi reagisce poi a sua volta sui profitti; 2) 
considerando, agli effetti della determinazione dei coefficienti di ac- 


(1) HANSEN, Fiscal Policy and Business Cycles, New York, 1941; SAMUELSON, 
A Synthesis of the Principles of Acceleration and the Multiplier, in « The 
Journal of Political Economy », Dicembre 1939; SAMUELSON, Interractions Bet- 
ween the Multiplier Analysis and the Principle of Acceleration, in Readings în 
Business Cycle Theory, Philadelphia, 1944, pagg. 263 e segg.; HARROD, Towards 
a Dynamic Economics, London, 1949 ; Hicks, A Contribution to the Theory of 
the Trade Cycle, Oxford, 1951, pagg. 84 e segg.. Per l’impostazione matematica 
generale del problema vedi fra gli altri: DEMARIA, Materiali per una logica del 
movimento economico, Milano, 1953, pagg. 293 a 308. 


Lineamenti di una teoria dell’espansione delle economie progressive 441 


celerazione, gli investimenti in blocco nel loro ammontare comples- 
Sivo, senza distinguere gli investimenti in attrezzature nuove, cioé 
in capitali fissi, da quelli in capitali di esercizio; omissione pure 
questa di grande rilievo, data la diversa influenza che i due tipi di 
investimenti esercitano, per la diversa loro durata, sul rapporto tra 
capitale e prodotto, e data l’importanza che nelle economie moderne 
hanno gli investimenti in capitali fissi. In conseguenza di queste 
omissioni e dell’estrema semplificazione della impostazione del pro- 
blema, le soluzioni desunte da cotesti economisti per il caso da essi 
considerato non possono estendersi tali e quali, nonostante l’ana- 
logia dei due casi, a quello delle economie progressive; e i coeffi- 
cienti di accelerazione ai quali, secondo le loro indicazioni, corri- 
spondono coteste soluzioni, non sono neppure essi validi per le ana- 
loghe soluzioni del nostro caso. 


9°) Per risolvere i problemi relativi a questo abbiamo dovuto 
pertanto ricorrere a schemi diversi, cioè più complicati; schemi che 
si compendiano nelle tre tabelle che seguono. In esse la colonna (1) 
indica i periodi successivi nei quali l'espansione dell’ipotetico sistema 
considerato è supposto verificarsi; le colonne dalla (2) alla (5) si ri- 
feriscono alla sua espansione secolare; le colonne rimanenti alla sua 
espansione effettiva. Il sistema è supposto procedere nella sua espan- 
sione secolare a un tasso d’incremento costante, cioè secondo una 
progressione geometrica e quindi lungo una curva esponenziale. Ma 
per semplicità di computo e di rappresentazione diagrammatica i 
dati relativi furono anche in queste nuove indagini tradotti a scala 
logaritmica, e procedono quindi secondo una progressione aritme- 
tica, allineandosi lungo una retta. L’espansione è supposta iniziarsi 
nel periodo 11°, muovendo da una situazione stazionaria perdurante 
ancora nei periodi 9° e 10°, individuata (prendendo a titolo di esempio 
per tutti gli schiarimenti necessari i dati della tabella N° 2) dalle 
caratteristiche che seguono. 

La produzione di 100 unità di beni diretti è supposta seguirsi 
col concorso di un capitale fisso (attrezzature) di 20 unità della du- 
rata di 20 periodi, e di un capitale di esercizio (capitale circolante) 
di 90 unità, consumato e riprodotto per intero in ogni periodo. Ma 
siccome in un’economia stazionaria i cicli produttivi si ripetono in 
modo uniforme e la produzione delle attrezzature esistenti può sup- 
porsi avvenuta in passato in misura pure uniforme, così può rite- 
nersi che in ogni periodo 1/20 di coteste attrezzature diventi inser- 
visibile e voglia essere sostituito, e che quindi le 100 unità di beni 
diretti che si producono in ogni periodo si ottengano grazie alla ri- 
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produzione in ciascun periodo di 10 unita di capitali fissi e 90 di ca- 
pitale circolante. Ma appunto perché trattasi della produzione di ca- 
pitali destinati a sostituire quelli che vengono via via eliminati, e 
non di capitali in aggiunta a quelli esistenti, cosi la loro produzione 
non da luogo a nuovi investimenti, né ha bisogno di essere finanziata 
da nuovi risparmi; e fino a tutto il periodo 10° del nostro ipotetico 
sistema, investimenti e risparmi sono pertanto nulli, siccome appunto 
avviene nelle economie stazionarie, per modo che il reddito mone- 
tario dei produttori-consumatori, costituito dai compensi che questi 
ricevono per la produzione delle 10 unita di capitale fisso di sosti- 
tuzione e delle 90 di capitale circolante, é da essi speso per intero nel- 
Pacquisto delle 100 unita di beni diretti che si producono in ogni 
periodo. 

A partire dall’11° periodo il nostro sistema comincia a diventare 
progressivo e in ipotesi al tasso del 10% per periodo, cioé, in scala 
logaritmica, nella misura di 10 unita di beni diretti, di 20 di attrez- 
zature e di 9 di capitale circolante in ogni periodo. Ma siccome il 
capitale fisso è supposto della durata di 20 periodi, così ogni aumento 
di 20 unità di questo concorre a aumentare la produzione nella mi- 
sura indicata per 20 periodi successivi; e l'apporto che esso reca a 
questa e il costo che il suo logoro rappresenta per questa sono non 
già di 20 unità ma di una unità per periodo. Cosicchè se perequiamo 
come si conviene per l’espansione secolare gli investimenti in ca- 
pitali fissi fra i vari periodi in ragione dell’apporto che questi recano 
alla produzione in ogni periodo, noi potremo considerare gli investi- 
menti in cotesti capitali necessari a conferire all'espansione secolare 
il tasso d’incremento del 10%, anzichè di 20 unità in una sola volta, 
di una unità per volta in 20 periodi successivi. E se supponiamo che 
la propensione al consumo sia di 0,90 e quindi quella al risparmio 
di 0,10, e che gli aggiustamenti dei vari fattori avvengano per la 
espansione secolare, come già detto, entro i limiti di ciascun periodo, 
gli investimenti risulteranno in ogni periodo uguali ai risparmi e 
le colonne (2), (3) e (5) forniranno l’immagine di un processo di 
espansione equilibrato, quale appunto è e deve essere quello del- 
l'espansione secolare. Ma la colonna (4), ancorchè rimanga al di 
fuori di cotesti computi, vuole tuttavia essere tenuta presente, perchè 
individuando il volume che in relazione all’espansione secolare del si- 
stema le attrezzature assumono nei periodi successivi, fornisce coi 
suoi dati i termini di confronto col volume delle attrezzature esistenti 
e quindi i termini di riferimento necessari a desumere periodo per 
periodo se nuove attrezzature debbano o meno essere create; e in 
caso affermativo in quale misura. 
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Diversamente presentasi il problema nei riguardi dell’espan- 
sione effettiva. Gli investimenti in attrezzature vanno computati 
periodo per periodo nel reale ammontare nel quale vengono effet- 
tuati. L’aggiustamento tra le variazioni dei capitali fissi, di quelli 
circolanti, dei redditi, dei risparmi, dei consumi, della produzione 
dei beni diretti, vuol ritenersi destinato a verificarsi, anziché in cia- 
scun periodo, in periodi diversi, e precisamente per i consumi con un 
ritardo di un periodo rispetto al reddito ad esso destinato, e per la 
produzione dei beni diretti rispetto a quella delle attrezzature con 
un ritardo di due periodi, per modo che all’aumento delle attrez- 
zature in un primo periodo segue in un secondo periodo quello del 
capitale di esercizio e in un terzo periodo finalmente quello dei beni 
diretti. 

La colonna (6) fornisce il volume delle attrezzature prodotte in 
ogni periodo in sostituzione di quelle che nello stesso periodo vengono 
per logoro eliminate, volume che in concreto consta tra il 9° e il 30° 
periodo soltanto di 10 unita, e cioé di 1/20 delle attrezzature esi- 
stenti prima dell’inizio dell’espansione, perché le attrezzature nuove 
che vengono via via create a partire dall’11° periodo, avendo esse 
pure la durata di 20 periodi, cominceranno a dovere essere sostituite 
solo a partire dal 31° periodo. La colonna (7) individua gli investi- 
menti primari in attrezzature nuove, i quali vengono effettuati ogni 
qualvolta le attrezzature esistenti in ciascun periodo, il cui volume 
ricavasi dalla colonna (15), risultino inferiori a quelle corrispondenti 
all’espansione secolare del periodo successivo (colonna (4)): e ven- 
gono effettuati nella misura della deficienza. La colonna (8) fornisce 
i dati del capitale globale di esercizio il cui volume si ricava, in fasi 
di espansione dal volume globale delle attrezzature del periodo pre- 
cedente in base al rapporto di proporzionalita tra queste e cotesto 
capitale, e in fasi di contrazione dal volume della produzione dei beni 
diretti dello stesso periodo in base pure al rapporto di proporzionalita 
assunto come esistente tra questa e il capitale di esercizio. La co- 
lonna (9) individua il volume dei beni diretti prodotti in ogni pe- 
riodo, e la colonna (10) le somme destinate al loro acquisto, le quali 
si desumono dal reddito monetario del periodo precedente (colonna 
(13)) diminuita della parte di esso che in relazione alla propensione al 
consumo di 0,9 viene risparmiata. I] quale reddito monetario essendo 
la somma dei compensi che i produttori-consumatori ricevono per il 
loro concorso in ogni periodo alla produzione delle attrezzature di 
sostituzione, agli eventuali investimenti primari e secondari in at- 
trezzature e alla produzione del capitale di esercizio, si ricava som- 
mando insieme per ogni periodo i dati delle colonne (6), (7), (8) e (12), 
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nelle quali cotesti compensi sono supposti commisurati per sem- 
plicità a una unità di moneta per ogni unita dei vari capitali pro- 
dotti. La colonna (11) mette in evidenza le differenze tra le colonne 
(9) e (10), cioè le differenze in eccesso (+) e quelle in difetto (—) 
delle somme disponibili per l’acquisto dei beni diretti rispetto al- 
l'ammontare di questi prodotto; differenze che, ove per semplicità 
si supponga che il prezzo unitario di cotesti beni sia uguale a uno, 
possono assumersi come rappresentative sia del numero di unità di 
cotesti beni che per difetto di produzione non hanno potuto essere 
acquistati con le somme disponibili e di cui la loro produzione vuole 
essere aumentata, o che per eccesso di produzione non hanno potuto 
essere venduti e di cui la loro produzione vuole essere diminuita, sia 
dell’ammontare delle somme disponibili che nel caso di difetto di 
produzione non hanno potuto essere spese, oppure dell’ammontare 
mancante di coteste somme perchè l’intera produzione possa essere 
smaltita. La colonna (12) elenca gli eventuali investimenti secondari 
in attrezzature, i quali entrano in giuoco nei periodi nei quali le dif- 
ferenze della colonna (11) sono positive, cioè esiste un’eccedenza 
delle somme disponibili per l’acquisto di beni diretti rispetto al 
volume prodotto di questi; e l'ammontare di cotesti investimenti 
secondari si ricava dal volume delle attrezzature necessarie a 
produrre la quantità di beni diretti di cui il mercato difetta. 
La colonna (14) fornisce l'ammontare globale degli investimenti 
(primari e secondari insieme) in attrezzature effettuati in ogni 
periodo; e la colonna (15) l'ammontare globale effettivo delle 
attrezzature esistenti nei periodi successivi. La colonna (16) mette 
in rilievo le differenze positive (+) o negative (—) tra le colonne 
(15) e (4), cioè l’eccesso o il difetto dell'espansione effettiva delle at- 
trezzature rispetto alla loro espansione secolare, ed è importante agli 
effetti della dinamica del processo, perchè, come già detto, è preci- 
samente ogni qualvolta cotesta differenza sia negativa che gli inve- 
stimenti primari in attrezzature hanno luogo, purchè però il volume 
della produzione dei beni diretti e strumentali sia in pari tempo 
uguale o superiore a quello secolare (colonna (2)), in quanto che ogni 
qualvolta ne sia inferiore, cioè le attrezzature esistenti non sieno 
utilizzate per intero, ed esista quindi un eccesso di attrezzature ri- 
spetto al volume della produzione globale, sarebbe antieconomico 
creare attrezzature nuove. Questa situazione della produzione emerge 
dalla colonna (17), che mette appunto in rilievo le differenze tra le 
colonne (13) e (2), e cioè l'eccedenza (+) o la deficienza (—) del 
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reddito effettivo di ogni periodo rispetto al reddito dell’espansione 
secolare dello stesso periodo. 


10°) Non appena nell’11° periodo il processo di espansione 
abbia inizio, incominciano adunque gli investimenti primari in 
attrezzature (colonna (7)), e il sistema si mette in movimento. Ma im- 
mediatamente solo nelle colonne dell’espansione secolare e in alcune 
dell’espansione effettiva; e col ritardo invece di uno, oppure di più 
periodi in altre secondo il numero e la durata dei lags postulati. In 
tutti i casi perd cotesto movimento si risolve in deviazioni dei dati 
delle colonne dell’espansione effettiva da quelli delle corrispondenti 
colonne dell’espansione secolare. Ma lampiezza, la durata, la dire- 
zione di coteste deviazioni variano da caso a caso e dipendono preci- 
samente dal ritmo dell’espansione secolare del sistema, dalla strut- 
tura di questo, cioé dalle proporzioni in esso dominanti tra capitale 
fisso e capitale circolante, dalla durata del primo, dai coefficienti del 
moltiplicatore e dell’acceleratore. Le tre tabelle che seguono indivi- 
duano tre casi diversi, differenziantisi fra loro per alcune condi- 
zioni fondamentali, pur avendo condizioni comuni. Le principali con- 
dizioni ad essi comuni sono le seguenti: 1) durata delle attrezzature 
uguale in tutti a 20 periodi, cioé piuttosto lunga e supposta delibera- 
tamente tale onde evitare in queste indagini preliminari l’interfe- 
renza della produzione delle attrezzature di sostituzione, delle quali 
si terrà conto nel capitolo seguente, e poter quindi seguire intanto 
per un tempo sufficientemente lungo il processo di espansione dei 
sistemi quale tenderebbe a svolgersi qualora esso fosse soggetto al- 
l’azione dei soli fattori propulsivi; 2) tasso dell'espansione secolare 
dei sistemi e cioè delle attrezzature e del reddito nella misura co- 
stante del 10% per periodo; 3) propensione al consumo del 0,90. E 
oltre a ciò, analogamente agli autori sopra citati: 4) moltiplicatore 
e acceleratore costanti nel corso del processo di espansione in tutti 
e tre i casi; e 5) investimenti secondari proporzionati all'aumento dei 
consumi presenti e non al preveduto aumento dei consumi futuri. Le 
quali due ultime condizioni sono da noi qui assunte però, a differenza 
da cotesti autori, solo a titolo provvisorio, per semplicità di analisi, 
senza curarci per il momento di accertare se esse sieno o meno corri- 
spondenti alle condizioni del mondo reale, riservandoci di farlo più 
tardi nella elaborazione definitiva della teoria. 

Le condizioni rispetto alle quali i tre casi si differenziano fra loro 
sono il diverso valore numerico dell’acceleratore e le diverse propor- 
zioni tra capitale fisso e capitale circolante; ma esse bastano da sole 
a differenziarli notevolmente, come potrà rilevarsi dalle tabelle. 
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Sono queste piuttosto complicate, né potrebbe essere altrimenti; per- 
ché, dovendo fornirci, come richiesto dalla nostra trattazione, un 
quadro, sia pure schematico, ma nei limiti del possibile completo di 
un sistema in processo di espansione, esse devono includere almeno 
i principali fattori, e non sono pochi, che in questo entrano in giuoco, 
e comprendere quindi numerose colonne. Di tutti cotesti fattori perd 
quelli i cui dati compariscono nelle colonne (2), (4), (18) e (15) vale a 
dire nelle colonne dell’espansione secolare le due prime e dell’espan- 
sione effettiva del reddito e delle attrezzature le seconde, sono i 
soli realmente importanti nei riguardi della teoria. Tutti gli altri 
hanno per se stessi un interesse secondario, ma compariscono tut- 
tavia nelle tabelle, perché, essendo i fattori intermedi a mezzo dei 
quali gli impulsi iniziali si propagano a tutto il sistema, essi servono 
a mettere in luce in quale modo e per quali vie i dati delle colonne 
da noi ritenuti più importanti si determinino e si modifichino. 


11°) La tabella N° 1 e il diagramma N° 4 costruito coi dati di 
questa, individuano il caso che chiameremo d’ora innanzi caso N° 1, 
di un sistema nel quale l'aumento di 10 unita di beni diretti e subor- 
dinato all’aumento di 15 unita di capitale fisso e di 9,25 di capitale 
circolante e nel quale l’acceleratore ha quindi il valore di 2,42, che 
vuole ritenersi basso se si deve giudicarne dai risultati (1). Iniziatosi 
infatti nell’11° periodo il processo di espansione, gli investimenti 
primari in attrezzature hanno inizio immediato nella misura di 15 
unita e ripetendosi poi nella stessa misura nel 12° periodo, stimolano 
nel corso di questo, grazie all’aumento del reddito e quindi della ca- 
pacita di consumo che essi promuovono, ma che a causa della durata 
dei processi produttivi non ha modo di essere subito soddisfatto, la 
esecuzione di investimenti secondari in attrezzature, ma per soli tre 
periodi successivi e nella lieve misura di 5,25 unita nel 12° periodo, 
di 9,83 nel 13° e di 5,7 nel 14°. E altrettanto avviene di riverbero del- 
l’espansione effettiva delle attrezzature (colonna (15)) e del reddito 
(colonna (13)). Cosicchè le linee rispettive, dopo una lieve e breve de- 
viazione verso Palto dalle proprie linee dell'espansione secolare, ri- 


piegano verso queste, per proseguire poi, una volta raggiuntele, pa- 
rallelamente ad esse senza più discostarsene. 


(1) Si tenga presente che nella parte del diagramma No 4 riferentesi al- 
l'espansione delle attrezzature e nelle parti corrispondenti dei diagrammi N° 5 
e 6 i rettangoli tratteggiati rappresentano gli investimenti primari di ciascun 
periodo e quelli non tratteggiati gli investimenti secondari promossi dagli inve- 
stimenti primari del periodo precedente. 
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TABELLA N.° 1. 


Tasso d’incremento secolare del sistema 10% per periodo; 


propensione al consumo. 
unità in più di beni diretti occorre aumentare di 9,25 unità la produzione del capitale 


15 unità di attrezzature nuove; quindi l’acceleratore = 2,42. 


0,90; per produrre 
di esercizio e produi 


Durata delle attrezzature = 20 periodi. 
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DIAGRAMMA N. 4 


SVILUPPO DEL REDDITO 


JON MS fe 13: 101045 16 IE JSG. 1920: 21022 23° 24025 


DIOS Ses 
linea aa dell’espansione secolare, costruita coi dati della colonna (2) della 
Papell Ncw 


SVILUPPO DELLE ATTREZZATURE 


0 N 12 43 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 


linea aa dell’espansione secolare, costruita coi dati della colonna (4) della 
Tabella N° 1 


linea bb dell’espansione effettiva, costruita coi dati della colonna (15) della 
Tabella N.° 1 
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La tabella N° 2 e il relativo diagramma N° 5 individuano il caso, 
che chiameremo d’ora innanzi caso N° 2 di un sistema nel quale 
aumento di 10 unità di beni diretti è supposto subordinato all’au- 
mento di 20 unita di capitale fisso e di 9 di capitale circolante, il caso 
cioè di un sistema dotato di un acceleratore di 2,9, un po’ superiore 
quindi a quello del caso precedente, ma pur sempre relativamente 
basso. Anche in questo caso, come indicato dalla colonna (7) hanno 
inizio nell’11° periodo gli investimenti primari in attrezzature, che si 
ripetono poi nel periodo successivo nella stessa misura di 20 unita e 
promuovono investimenti secondari (colonna (12)). Ma, data la mag- 
giore elevatezza dell’acceleratore, questi sono più rilevanti che nel- 
Paltro caso, ammontano cioè a 16 unita nel 12° periodo, a 41 nel 13°, 
a 51 nel 14°, a 52 nel 15°, a 43,8 nel 16°, a 19,2 nel 17°, e si prolungano 
inoltre, come si vede, per sei invece che per tre periodi successivi, de- 
terminando quindi di riverbero, come risulta dalle colonne (9), (13) 
e (15) deviazioni più ampie e prolungate che nell’altro caso delle linee 
dell’espansione effettiva della produzione dei beni diretti, del reddito 
e delle attrezzature dalle rispettive linee dell’espansione secolare. Il 
volume delle attrezzature sale infatti da 220 unità nell’11° periodo 
a 471 nel 17°, il flusso della produzione da 100 a 225 nel 18° periodo 
e quello del reddito da 120 a 237,4 nel 16° periodo, superando così il 
livello della rispettiva espansione secolare di 131 unità il primo, di 
45 il secondo, di 77 il terzo. Ma, dato il basso acceleratore, il movi- 
mento è destinato, come nel I° caso, a invertirsi automaticamente. Il 
che avviene nella nostra tabella nel 17° periodo. Cessati infatti in 
cotesto periodo gli investimenti secondari e cessata con essi la crea- 
zione di attrezzature nuove, la produzione e il reddito, raggiunto nel 
18° e ne! 16° periodo rispettivamente il loro livello massimo, comin- 
ciano a ripiegare, e presi, a differenza che nell’altro caso, nelle spire 
di un processo di contrazione a effetti cumulativi, diminuiscono via 
via progressivamente, sollecitati dall’azione a rovescio di un molti- 
plicatore costante e dall’azione deprimente di profitti negativi, cioè 
di perdite congiunturali, dovute alla tendenza del ribasso dei prezzi 
a precedere, in fase di contrazione, quello dei costi; e, vincendo le re- 
sistenze opposte dalle rispettive linee dell’espansione secolare, con- 
tinuano a diminuire anche al di sotto di queste, finchè non incontrino 
uno sbarramento che li arresti. 

Ciò è supposto verificarsi nella nostra tabella nel 26° periodo. E 
| al suo verificarsi non soltanto la discesa si arresta, ma si preparano 
altresi le condizioni favorevoli alla ripresa. Le attrezzature esistenti 
infatti, esuberanti rispetto alla loro espansione secolare all’inizio del 
movimento discendente, diventano nel corso di questo esuberanti 
anche rispetto alla produzione. E questa duplice loro esuberanza, 
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che grava come peso morto sulla situazione, le impedisce, finchè non 
sia eliminata, di risollevarsi. Ma a eliminarla sotto entrambi i suoi 
aspetti provvede un po’ per volta, per quanto per vie diverse, il pro- 
cesso stesso di sviluppo del sistema. Anzitutto l’eccedenza delle 
attrezzature rispetto alla loro espansione secolare tende già nel corso 
del movimento discendente a diminuire, grazie all'andamento ascen- 
dente di questa; e finisce pertanto a un dato momento coll’annul- 
larsi e trasformarsi poi eventualmente anche in deficienza, come 
avviene nella nostra tabella durante il 26° periodo, nel quale mentre 
il volume effettivo delle attrezzature ammonta ancora a 471 unità 
(colonna (15)) quello secolare si è già elevato a 520 (colonna (4)). Per 
cui già nel 26° periodo gli investimenti primari potrebbero essere 
profittevolmente ripresi, e la situazione, per quanto riguarda la 
prima eccedenza e indipendentemente dall’arresto della discesa, po- 
trebbe risollevarsi. Ma ciò non avviene nel fatto immediatamente, 
perchè, data l'esuberanza delle attrezzature rispetto alla produzione, 
una parte di esse rimane inutilizzata; e finchè esistano attrezzature 
inutilizzate manca l’incentivo a crearne di nuove. Ma anche questa 
seconda esuberanza è destinata a scomparire; e questa, grazie invece 
all’arresto della discesa. Ed invero non appena ciò si verifichi i 
prezzi cessano bensì di ribassare, ma i costi, rimasti fino allora supe- 
riori ad essi, continuano a diminuire finchè non si sieno aggiustati 
ad essi. Ma avvenuto il loro aggiustamento, le perdite congiunturali 
scompaiono, e, scomparse queste, hanno modo di diventare operativi 
i larghi margini di guadagno creatisi durante la discesa in seguito 
alla contrazione della produzione al di sotto della capacità delle 
attrezzature esistenti e soprattutto alla trasformazione di queste da 
esuberanti rispetto alla loro espansione secolare in deficienti. Cosic- 
chè non appena i produttori se ne rendano conto ricominciano essi a 
aumentare la produzione dei beni diretti. Ma ciò inizialmente, come 
indicato nella tabella, mediante il solo aumento del capitale di eser- 
cizio (colonna (8), periodo 26°) e utilizzando via via fino al limite della 
loro capacità le attrezzature esistenti. Le quali cessano pertanto a 
un dato momento dall’essere esuberanti anche rispetto alla produ- 
zione. E sgombrato allora il terreno da entrambe le esuberanze gli 
investimenti primari in attrezzature nuove vengono finalmente ri- 
presi (colonna (7), periodi 27°, 28° e 29°); e questi promuovendo nuovi 
investimenti secondari, danno l’avvio a una nuova fase ascendente, 
meno ampia della precedente e anche di minore durata, ma destinata 
essa pure a invertirsi automaticamente (colonna (12), periodi 28° 
e 29°), come emerge dalla tabella e ancor meglio dal diagramma N° 5, 
sia nella parte di questo relativa al reddito, sia in quella relativa alle 
attrezzature. 
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TABELLA N.° 2. 
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DIAGRAMMA N. 5 


SVILUPPO DEL REDDITO 
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linea aa dell’espansione secolare, costruita coi dati della colonna (2) della 
Tabella N.° 2 


linea bb dell’espansione effettiva, costruita coi dati della colonna (13) della 
Tabella N.° 2 
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linea aa dell’espansione secolare, costruita eoi dati della colonna (4) della 
Tabella N.° 2 


linea bb dell’espansione effettiva costruita, coi dati della colonna (15) della 
Tabella N.° 2 
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La tabella N° 3 individua il caso che d’ora innanzi chiameremo 
caso N° 3 di un sistema nel quale l’aumento di 10 unita della produ- 
zione di beni diretti è subordinato all'aumento di 30 unità di capitali 
fissi e di 8,5 di capitali circolanti, nel quale l’acceleratore è quindi 
di 3,85, cioè molto superiore a quello dei due casi precedenti; e se si 
deve giudicarne dai risultati, molto elevato anche in valore assoluto. 
Ed infatti, iniziatosi nell’11° periodo il processo di espansione me- 
diante la esecuzione di investimenti primari in attrezzature del vo- 
lume di 30 unità, che si rinnovano nel periodo seguente nella stessa 
misura, gli investimenti secondari in attrezzature si elevano fino dal 
12° periodo a 51 unità per balzare nel 13° a 181,5 con tendenza, dato 
questo loro ritmo di aumento, a espandersi sempre più, sì da consen- 
tire al movimento di proseguire anche dopo la sospensione degli inve- 
stimenti primari. E ciò perchè ogni qualvolta questo sia fino dal- 
l’inizio impetuoso esso mette in azione un processo di carattere 
esplosivo a effetti cumulativi, che, ove non fosse arrestato a un 
certo momento da uno sbarramento qualsiasi, del quale non ci cu- 
riamo per ora di indagare la natura, tenderebbe a continuare per 
forza propria indefinitamente, sollecitato a proseguire, oltre che 
dall’azione del moltiplicatore e dell’acceleratore, dagli alti profitti 
ai quali esso dà origine. Infatti non appena il processo a effetti cu- 
mulativi si inizii e lo sviluppo effettivo delle attrezzature cominci a 
superare notevolmente quello secolare si annullano bensì o quasi i 
profitti ricavabili dagli investimenti primari in attrezzature lungo 
la linea dell’espansione secolare e che chiameremo d’ora innanzi pro- 
fitti di sviluppo, ma compariscono simultaneamente altri profitti, 
grazie al ritardo col quale in fase di espansione e in conseguenza di 
questa, alcuni elementi dei costi, come i salari e il tasso dell’interesse 
e quindi i costi stessi, si muovono rispetto ai prezzi; profitti che per 
distinguerli dai primi chiameremo profitti congiunturali. Due sono 
quindi in dipendenza della diversa loro origine le categorie di pro- 
fitti stimolatori dell'espansione dei sistemi e cioè: i profitti di svi- 
luppo derivanti dall’espansione potenziale di questi e che tendono a 
promuoverne l’espansione effettiva lungo la linea dell'espansione se- 
colare; e i profitti congiunturali che si formano nel corso dei movi- 
menti cumulativi di deviazione dei sistemi da cotesta linea. Ma 
mentre i profitti di sviluppo, derivando appunto dall’espansione po- 
tenziale continuano a formarsi finchè questa prosegua, e come sti- 
molatori dell'espansione effettiva, continuano quindi ad agire e anzi 
con maggior forza ove quest’ultima eventualmente si arresti, i pro- 
fitti congiunturali, derivando da semplici sfasamenti tra costi e 
prezzi, emergenti nel corso dei processi cumulativi, continuano a for- 
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marsi finchè questi processi sieno in atto e sono destinati a scompa- 
rire non appena per qualsiasi motivo essi si arrestino, perchè non 
appena ció avvenga, mentre i prezzi cessano di aumentare i costi, 
rimasti in arretrato nella loro ascesa, continuano a salire fino ad ag- 
giustarsi coi prezzi ed eliminare le differenze fra loro. 

Ora il movimento di espansione non può evidentemente conti- 
nuare all’infinito; e poichè, dato il suo carattere esplosivo, non può 
d’altro canto arrestarsi, come negli altri due casi, automaticamente, 
così esso è destinato a incontrare presto o tardi un qualche sbarra- 
mento che lo arresti. Ma una volta arrestatosi esso non trova più in 
se stesso la forza per riprendere l’ascesa. Non la trova anzitutto 
perchè, all’alta quota raggiunta dall’espansione effettiva delle at- 
trezzature, i profitti di sviluppo sono nulli o quasi e quindi in ogni 
modo insufficienti a promuovere la ripresa degli investimenti pri- 
mari; e in secondo luogo perchè, annullatisi all'arresto del movi- 
mento anche i profitti congiunturali, neppure gli investimenti se- 
condari hanno la possibilità di riattivarsi. Perciò al primo sbarra- 
mento il processo di espansione, ancorchè a carattere esplosivo; si 
arresta senza possibilità di ripresa; e, cessato l'aumento delle attrez- 
zature, la produzione e il reddito retrocedono immediatamente. 

Nella nostra tabella ciò è supposto avvenire nel 14° periodo, cioè 
dopo solo tre periodi di espansione, ma quando però il volume delle 
attrezzature è già salito da 300 a 592,5 unità (colonna (15)) e il red- 
dito da 100 a 312,9 (colonna (13)), con uno scarto positivo assoluto 
quindi dalle rispettive espansioni secolari di 202,5 unità per le attrez- 
zature (colonna (16)) e di 182,9 per il reddito (colonna (17)). Ed in- 
fatti, entrato in azione nel 14° periodo un primo sbarramento supe- 
riore la produzione delle attrezzature nuove cessa completamente e il 
reddito tracolla da 312,9 unità a 182,8, dando l’avvio a un movimento 
di contrazione a effetti cumulativi simile a quello del 2° caso, in con- 
seguenza del quale il reddito diminuisce via via fino a 104,6 nel 22° 
periodo e la produzione dei beni diretti dal livello massimo di 197,4 
nel 15° periodo a quello di 105,4, scendendo entrambi al di sotto della 
linea della loro espansione secolare, mentre il volume delle attrez- 
zature, rimasto stazionario al livello di 592,5 unità, ed esuberante 
all’inizio della discesa rispetto alla sua espansione secolare, finisce 
a partire dal 20° periodo col diventare ad essa inferiore (colonna (16)). 

Nel corso del 23° periodo però, secondo la nostra tabella, uno 
sbarramento inferiore è supposto intervenire ad arrestare la discesa; 
e subito, come emerge da essa, i vari fattori si mettono in moto e 
preparano col loro movimento una nuova fase di espansione, la quale, 
grazie alla elevatezza dell’acceleratore, acquista essa pure immedia- 
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Tasso d’incremento secolare del sistema 10%, 
produzione dei beni diretti di 10 unità occorre aumentare di 8.5 unità quella del capitale di esercizio e D 


durre 30 unità di attrezzature nuove ; 
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-absLLA N.° 3 


per periodo; propensione al consumo: 


0,90; per aumentare 


quindi acceleratore = 3.85 
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tamente carattere esplosivo, talchè già al termine del 27° periodo le 
attrezzature raggiungono il livello di 1483 unità e il reddito quello 
di 828,9, con uno scarto positivo di 673,3 e di 559 unità dalla rispet- 
tiva espansione secolare, sì da fare entrare in azione un secondo 
sbarramento superiore, destinato a determinare ancora una volta il 
tracollo del reddito, come indicato dalla tabella (colonna (13)), periodi 
dal 27° al 30°) e messo in luce dal diagramma. 

Riassumendo ora quanto testè esposto, i caratteri differenzia- 
tori dei tre casi sono i seguenti. 

Nel primo caso, nel quale l’acceleratore è supposto molto basso, 
le deviazioni delle linee dell'espansione effettiva delle attrezzature e 
del reddito da quelle della rispettiva espansione secolare, dovute al 
passaggio del sistema dalla condizione di stazionarietà a quella di 
un’economia progressiva sono modeste e di breve durata e si elimi- 
nano grazie al funzionamento automatico dei punti d’inversione su- 
periori e il susseguente rapido aggiustamento del movimento lungo 
le linee dell’espansione secolare. 

Nel secondo caso, nel quale l’acceleratore è supposto un po’ più 
elevato, coteste deviazioni sono più ampie e prolungate, ma non tali 
da tramutarsi in movimento centrifugo a carattere esplosivo; co- 
sicchè anche in questo caso il movimento si arresta a un certo punto 
automaticamente e si inverte. Ma, preso nelle spire di un processo 
cumulativo di contrazione, anzichè fermarsi, come nel primo caso alle 
linee dell’espansione secolare e ripiegare su di esse, le oltrepassa e 
prosegue finchè non incontri uno sbarramento che lo arresti, salvo 
successivamente invertirsi, dando inizio a una nuova fase ascendente 
e ricominciare il giuoco. In questo caso quindi, grazie al funziona- 
mento automatico del punto d’inversione superiore e all'intervento 
dello sbarramento inferiore, il movimento si risolve in una succes- 
sione di ondulazioni di ampiezza decrescente, lungo e attorno alle 
linee dell'espansione secolare, che ne costituiscono pertanto l’asse 
centrale. 

Nel terzo caso infine nel quale l’acceleratore è supposto molto 
elevato, il movimento di espansione assume fino dall’inizio, sia per 
le attrezzature, sia per la produzione e il reddito il carattere di un 
movimento esplosivo a effetti cumulativi, sostenuto e rafforzato 
anche dagli alti profitti congiunturali da esso generati; quindi non 
suscettibile, una volta iniziato, di arrestarsi da solo e tanto meno 
poi, per quanto riguarda il reddito e la produzione, di invertirsi 
automaticamente; e destinato pertanto a trasformarsi in movimento 
ondulatorio grazie all’intervento oltre che, come nel secondo caso, di 
uno sbarramento inferiore, di uno sbarramento superiore, che, ar- 
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restando aumento delle attrezzature, costringe il reddito e la pro- 
duzione a diminuire fino a raggiungere lo sbarramento inferiore, 
salvo risollevarsi dopo avere urtato contro di esso e riprendere per 
impulso dell'espansione secolare e dell’azione amplificatrice dell’alto 
acceleratore il suo carattere iniziale di movimento centrifugo esplo- 
sivo, oscillando così entro i limiti di cotesti due sbarramenti, e con- 
tinuando a farlo finchè l’azione propulsiva dell'espansione secolare 
continui. Ma anche in questo caso cotesto movimento si svolge lungo 
e attorno alla linea dell'espansione secolare, con la sola differenza 
rispetto al caso precedente che l’inversione superiore del movimento, 
anzichè al giuoco automatico delle sue componenti è dovuto, come 
appunto indicato, all’intervento di uno sbarramento superiore. 

I tre casi considerati sono, come si vede, tre casi tipici e ap- 
punto perciò interessanti e corrispondono, salvo i più elevati coeffi- 
cienti di accelerazione dovuti alla complessità delle condizioni postu- 
late, ai casi principali considerati dal SAMUELSON, dal HANSEN, dal 
HICKS. 

Ma quale allora di cotesti tre casi quello che in massima puo ri- 
tenersi più rispondente alle condizioni del mondo reale, e quale la 
natura degli sbarramenti che possono nei vari casi entrare in azione? 
Ci limitiamo per il momento a porre cotesti quesiti, onde segnalarne 
fin d’ora l’esistenza, senza pero risolverli, riservandoci di farlo in 
seguito e precisamente, per quanto riguarda il primo nel cap. VIII, 
e per quanto riguarda il secondo, oltre che pure nel capitolo VIII°, 
nei capitoli X°, XII° e XIII°. 


TEORIA DELLA LOCALIZZAZIONE 
E TEORIA DEL COMMERCIO INTERNAZIONALE OTI) 


WOLFGANG F. STOLPER 


E” gia da un pezzo che l’argomento di cui qui mi occupo mi attrae: 
per lo meno dal 1935, da quando il mio defunto amico AUGUST LOSCH 
cominció a metter fuori per la prima volta le idee che fermentavano 
in lui da molto tempo. Esistono vari modi di trattare questo tema. 
Si potrebbe, ad esempio, abbozzare lo sviluppo della teoria della lo- 
calizzazione fin dai suoi inizi, dalla teoria sistematica agricola di 
THUNEN passando alla teoria industriale ad equilibrio essenzial- 
mente parziale di LAUNHARDT e di ALFRED WEBER, quindi al prin- 
cipio, gia generale, di sostituzione di PREDOHL, per sfociare, infine, 
nell’imponente costruzione di LóscH, ch’io considero ancora migliore 
di tutte. 

A questi autori si potrebbe ancora aggiungere CHRISTALLER, 
che, benché sia un geografo, ha perd dato molto a noi economisti. Si 
dovrebbero pure nominare gli svedesi PALANDER ed OHLIN, che della 
teoria della localizzazione hanno fatto un uso piú sistematico di altri 
teorici del commercio internazionale, o il geografo inglese DIEKINSON 
o gli economisti americani DEAN, HOOVER ed ISARD. 

Ma sarebbe, questa, un'impresa estranea al mio temperamento, 
oltre che superiore alle mie forze. Non sono, infatti, uno storico del- 
l'economia, e come teorico puro ciò che, in sostanza, mi interessa è 
anzitutto la soluzione degli attuali problemi economici, ed il mio in- 
teresse per gli autori nominati non deriva da un rispetto dello scien- 
ziato più giovane verso quello più anziano (benchè, naturalmente, 
nutrisca tale sentimento nei riguardi specialmente del mio defunto 
amico e maestro SCHUMPETER), ma in primo luogo dal fatto che 
molto di ciò che i classici dissero è tuttora vivo e non è soltanto di 
interesse storico. 


(*) La Direzione di « Economia Internazionale » è grata al prof. WoLFGANG 
F. STOLPER per l’autorizzazione a pubblicare in italiano questo articolo già ap- 
parso nella rivista «Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft », 112 
Band/2 Heft, 1956. 

(1) Standorttheorie und Theorie des Internationalen Handels (Conferenza 
tenuta all’Università di Miinster il 3 novembre 1955). 
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Ora, malgrado la mia amicizia con LOSCH e la mia intensa col- 
laborazione alla traduzione della sua opera classica, io provengo in- 
teramente dalla teoria del commercio internazionale, di impronta 
eminentenente anglosassone-svedese. La quasi totalità delle mie pub- 
blicazioni concerne questo settore. Le questioni che intendo esami- 
nare sono tutte di natura puramente teorica ed in parte metodologica. 
In primo luogo: quali sono le ipotesi caratteristiche poste a base 
delle varie teorie? Per qual ragione sono state fatte le ipotesi parti- 
colari? Che consegue da esse? E che succede se si scarta un’ipotesi e 
la si sostituisce con un’altra? In secondo luogo: cosa può dare la 
teoria del commercio internazionale alla teoria della localizzazione, 
e viceversa? 

Ogni teoria è un’astrazione costruita per determinati scopi. E” 
anzitutto valida solo nel quadro delle sue ipotesi — posto che non si 
siano commessi errori — ed occorrerà sempre anzitutto dimostrare 
che altre determinate ipotesi non erano necessarie. 

a) Nel caso ideale le ipotesi vengono sempre fatte in modo da 
presentare nella forma più semplice possibile il problema da risol- 
vere: vengono, cioè, fatte le ipotesi più semplici che il problema con- 
senta senza per questo subire snaturamenti. « Semplice » va anzi- 
tutto inteso nel senso di semplicità e chiarezza scientifica, e non nel 
senso che chiunque sarebbe in grado di capir la cosa, anche senza 
avere la necessaria preparazione. Come vedremo quando passeremo 
a trattare della teoria del commercio internazionale, le ipotesi mo- 
derne sono assai più semplici di quelle classiche, benchè gli studiosi 
le trovino in genere assai più difficili. 

b) Le ipotesi sono spesso tali che l’autore possa con esse ope- 
rare: esse, cioè, non sono ideali in senso assoluto, ma sono adattate 
alle debolezze umane dell’autore. Sono certissimo che una delle ra- 
gioni per cui così spesso ipotizziamo la concorrenza pura sia da ve- 
dere nel fatto che ci è possibile trattare a fondo questo caso, mentre 
la soluzione di altri problemi, basati, ad esempio, sull’ipotesi dell’in- 
divisibilità dei singoli fattori di produzione, non è per il momento 
semplicemente possibile. Su questo punto ritornerò brevemente più 
avanti. 

c) Il realismo non è necessario. Ciò potrà suonare strano, ma 
dipende in primo luogo da ciò che per realismo si vuole intendere. 
Una teoria, perchè sia buona, dev'essere applicabile, nel senso che 
deve descrivere parti importanti della realtà economica. La teoria, 
ad esempio, della concorrenza pura descrive a mio avviso molto bene 
importanti fatti di adattamento, ma non altrettanto bene molti altri 
importanti, o più importanti, fenomeni, quali il ciclo congiunturale, 
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il problema dei movimenti lunghi, e, ció che per l’argomento di cui si 
tratta è essenziale, perchè esistano delle città. 

Per aiutare a capire più facilmente le mie argomentazioni pre- 
metto un cenno sul loro ordine di svolgimento. Esaminerò, anzitutto, 
brevemente le ipotesi di RICARDO. Passerò, quindi, a quelle di OHLIN, 
sulle quali mi soffermerò un pò più a lungo. Esporrò, dopo di ciò, le 
ipotesi di LÒSCH e le sue soluzioni. Partendo da LóscH, esaminerò, 
infine, per quanto i limiti propostimi me lo consentano, le particolari 
difficoltà della teoria della localizzazione, e farò un tentativo d’ag- 
giungere qualcosa alle soluzioni di certi problemi. 


I. - Le ipotesi ricardiane. 


Passando, dopo questa premessa, alla teoria del commercio in- 
ternazionale, mi occuperò in primo luogo di quella variante che da 
RICARDO in poi passa sotto la definizione di teoria dei costi comparati. 
In quale connessione va intesa questa teoria, e quali ne sono le ipo- 
tesi ? Questa teoria va intesa in connessione alla teoria del valore 
basato sul lavoro. Tuttavia, essa non solo non si fonda sulle ipotesi 
della teoria del valore-lavoro, ma ne costituisce la grande ecce- 
zione. La popolarità della teoria dei costi comparati, che dura ormai 
da quasi un secolo e mezzo— una longevità davvero straordinaria 
per una teoria economica ch’è anche una concezione sostanzialmente 
giusta — poggia, secondo me, su due pilastri: uno di questi è che la 
teoria non è stata, in quanto sua eccezione, influenzata dalla insoste- 
nibilità della teoria del valore-lavoro quanto, invece, avrebbe potuto 
esserlo ; l’altro è che la teoria rappresenta il modello più semplice che 
si possa concepire d’un equilibrio generale, e che, inoltre, essa è 
strutturalmente tanto imparentata con le idee del « linear program- 
ming », da poter essere addirittura presa per un caso particolar- 
mente semplice di quest’ultimo. 

Ma esaminiamo un po’ meglio le ipotesi. Nel famoso esempio ri- 
cardiano del castoro e del cervo, applicato ad un paese, vien supposto 
che vi sia un unico fattore di produzione, il lavoro omogeneo; che 
occorrano due giorni per cacciare un cervo, ed un giorno per cacciare 
un castoro, e che il lavoro tra la caccia al cervo ed al castoro sia mo- 
bile. Da queste premesse consegue automaticamente che due castori 
valgono un cervo. E fin qui, tutto è a posto. 

Ora, però, abbiamo due paesi, o, per meglio dire, due mercati. 
Come facciamo a sapere che i mercati sono due, anzichè uno solo? 
Semplicissimo: lasciando cadere l’ipotesi della mobilità del lavoro 
fuori dei confini del mercato. L'esempio ricardiano non è solo per 
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questo istruttivo ai nostri fini. RICARDO ha ipotizzato che il Porto- 
gallo possa produrre tanto stoffa che vino a costi assai piu bassi del- 
PInghilterra. Anche a questo proposito dev’esser chiaro che tale af- 
fermazione ha senso solo in connessione con la teoria del valore-la- 
voro. La scelta dei paesi e dei nomi delle merci fu inoltre una conces- 
sione fatta al « realismo ». Ma mentre la produttivita portoghese era 
di gran lunga superiore a riguardo del vino, lo era solo di poco per 
quanto concerne la produzione di stoffa. Dai punto di vista di RI- 
CARDO era questa un’ipotesi brillante. Egli voleva dimostrare che tra 
i due paesi vi sarebbero stati scambi e che essi sarebbero stati pro- 
ficui per entrambe le parti. E lo provò, dimostrando che questi costi 
assoluti non contavano affatto, e che si sarebbe piuttosto dovuto par- 
lare d’una teoria dei prezzi comparati anzichè d’una teoria dei costi 
comparati. ADAMO SMITH non avrebbe potuto risolvere l’enigma di 
RICARDO benchè molti altri precursori di quest’ultimo già ne cono- 
scessero, in sostanza, la soluzione giusta. Come ogni altro profano, 
SMITH sapeva ch’era inconcepibile una coltura della vite in Iscozia 
ed un’estrazione di carbone dove non ne fossero giacimenti. Ma non si 
rese conto che questa spiegazione, apparentemente più realistica, in 
realtà non spiega molto. Essa non è, infatti, invertibile: non si estrae 
il carbone ovunque — come negli Stati delle Montagne Rocciose — 
ve ne sia, nè si pianta la vite ovunque potrebbe crescere. La man- 
canza di realismo di RICARDO ci permette di penetrare assai meglio 
il problema del commercio internazionale che non l’insignificante 
realismo di ADAMO SMITH. 

Ma che avverrebbe se lasciassimo cadere l'ipotesi della non mo- 
bilità del lavoro tra Portogallo ed Inghilterra? Non occorre esser 
geni per capire che tutti gli inglesi si trasferirebbero in Portogallo, 
dove le condizioni di produzione sono per definizione assai migliori, 
e che non solo avremmo un’Inghilterra spopolata, ma che reste- 
remmo nello stesso tempo anche senza una teoria del commercio in- 
ternazionale. V’é, in RICARDO, la supposizione implicita che la ragione 
della più alta produttività portoghese risieda nelle migliori condi- 
zioni di produzione, e non già nel fatto che i portoghesi siano in 
qualche modo una razza superiore, o altro; egli esamina, infatti, in 
altra sede, il problema, in sostanza affine, delle differenze di remu- 
nerazione d’un lavoro non-omogeneo: un esame che prova con cer- 
tezza com’egli si rendesse conto della problematica della teoria del 
valore-lavoro, e che potrebbe anche dimostrare — come alcuni autori 
(ad esempio JOHN CASSEL) hanno argomentato — che egli non aveva 
alcun interesse per la teoria del valore-lavoro. 

Accennerò ancora qui solo brevemente alla funzione della bi- 
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lancia dei pagamenti, di cui dovrò presto trattare più diffusamente. 
Avendo più di due beni, non sarà possibile trovare la lirretta di se- 
parazione tra beni di importazione e beni d’esportazione senza la 
condizione addizionale che la bilancia dei pagamenti sia in pareggio. 
Lo stesso vale a riguardo della fissazione dei livelli relativi dei salari. 
Ma su ciò ritornemo più avanti. 

Infine, un’ultima osservazione: la teoria dei costi comparati do- 
vrebbe in effetti chiamarsi teoria dei prezzi comparati: ciò che per 
RICARDO ha importanza, infatti, è la diversità dei prezzi relativi nei 
vari paesi, e qualunque teoria dei costi che spieghi i prezzi relativi, 
e nella quale costi e prezzi procedano parallelamente, raggiungerebbe 
lo stesso scopo. Finchè non miriamo che a renderci ragione del per- 
chè il commercio si svolga e del dove qualcosa si produca, la teoria 
del valore-lavoro è una semplificazione legittima, perchè non è es- 
senziale. 

Ma nell’istante in cui vogliamo stabilire quale sia il rapporto tra 
la ripartizione del reddito ed il commercio internazionale, l'ipotesi 
non è più ammissibile, in quanto con un unico fattore di produzione 
più non esiste un problema di distribuzione. Due fattori sono il mi- 
nimo, e tre costituiscono il caso generale più semplice. Più di tre 
fattori di produzione, poi, complicano il problema inutilmente. Nello 
stesso tempo, però, è facile dimostrare che è falsa l'osservazione 
spesso fatta, che nel sistema classico i prezzi relativi dei fattori di- 
pendono soltanto dalla produttività interna e non possono venire 
influenzati dal commercio internazionale. E’ HABERLER che per 
primo l’ha chiaramente dimostrato. 


II. - Le ipotesi di OHLIN 


Tanto detto a riguardo di RICARDO, passiamo ora ad accennare 
brevemente al modo in cui la teoria moderna tratta il problema rela- 
tivo al dove qualcosa sia prodotta, valendoci a tal fine specialmente 
della formulazione di OHLIN. Quest’autore ha aspramente criticato la 
teoria classica, ed ha in primo luogo rilevato che la teoria del com- 
mercio internazionale non è che un caso speciale d’una teoria gene- 
rale, e non già una teoria particolare. Ha, naturalmente, ragione, nel 
senso che non ci occorre, come occorre invece ai teorici della teoria 
del valore-lavoro, una speciale teoria del commercio internazionale, 
e la stessa cosa si può affermare a riguardo d’una speciale teoria 
della rendita. Mi stupisce come mai tanti manuali, dopo di aver ap- 
punto spiegato la teoria della produttività marginale, spieghino la 
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teoria ricardiana della rendita senza aggiungere, come fa WICKSELL, 
che o tutti i prezzi dei fattori possono essere trattati come rendite, o 
che, non diversamente degli altri prezzi dei fattori (con l’eventuale 
esclusione dell’interesse), anche le rendite possono venir spiegate 
come prodotto marginale. D’altro lato la teoria ricardiana costituiva 
già un’eccezione alla teoria del valore-lavoro, ed era, perciò, in un 
certo senso già « moderna », cosicchè era facile che ad HABERLER ve- 
nisse in mente di dimostrare la completa compatibilità tra la teoria 
di RICARDO e quella di OHLIN. 

Alla domanda quale sia la produzione in cui un paese (o una lo- 
calità) si specializzerà, OHLIN risponde: quella dei beni che sia in 
grado di produrre più a buon mercato. Ciò, naturalmente, già pre- 
suppone un corso dei cambi. D’altro lato i beni suscettibili d’esser 
prodotti più a buon mercato sono quelli che si possono produrre con 
fattori a buon mercato, e logicamente i fattori di produzione a buon 
mercato sono quelli di cui un paese relativamente abbonda. Il « re- 
lativamente abbonda » ha un doppio senso: vuol dire, in primo luogo, 
relativamente alla domanda, e in secondo luogo significa che in un 
paese le proporzioni dei fattori differiscono da quelle esistenti in 
un altro. Così: 


lavoro nel paese I \ lavoro nel paese II 
terreno nel paese I / terreno nel paese II 


significa che il paese I ha relativamente più lavoro del paese II e che, 
di conseguenza, può produrre beni a lavoro intensivo più a buon 
mercato del paese II: ch’esso, cioè — in linguaggio classico — ha un 
vantaggio camparativo nei prodotti a lavoro intensivo, a meno che 
differenze di gusto non neutralizzino la disponibilità relativamente 
buona di mano d’opera. La definizione « lavoro relativamente ab- 
bondante » non potrà mai trovare una spiegazione definitiva non te- 
nendo conto dei prezzi dei fattori. 
La teoria poggia sulle seguenti ipotesi fondamentali: 

1) Tutti i paesi hanno le stesse funzioni produttive. Ciò vuol 
anzitutto dire che con gli stessi metodi possono ovunque esser pro- 
dotte le stesse quantità di un bene. Il che, naturalmente, non signi- 
fica che in effetti si producano ovunque le stesse quantità, in quanto 
ciò dipende ancora dal gusto della popolazione e dalla disponibilità 
di fattori di produzione. Su quest’ipotesi e sul suo realismo si può 
non essere d’accordo. Non si ha qui a che fare con l’ipotesi ricar- 
diana. Sotto il riguardo internazionale le funzioni produttive diffe- 
riscono, probabilmente anche nell’ambito del mondo capitalistico 
industriale occidentale, da paese a paese. Ma precisamente dal punto 
di vista della teoria della localizzazione l’ipotesi di pari funzioni pro- 
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duttive non è affatto cosi priva di realismo, ad esempio in rapporto 
a zone industriali come la Ruhr o la regione medio occidentale sta- 
tunitense. 

2) Cid che più importa é che le funzioni produttive siano ipo- 
tizzate come lineari ed omogenee. Questo in particolare significa 
bandire il risparmio nell’ingrandire gli impianti, di modo che un im- 
pianto infinitamente piccolo ed uno infinitamente grande possano 
produrre egualmente a buon prezzo. 

Quest'ipotesi è certamente non realistica, ma è alla base della 
teoria pura, ed è perciò anche alla base del principio di sostituzione 
di PREDOHL, come lui stesso fa rilevare nel suo fondamentale articolo 
del 1925, pubblicato sul « Weltwirtschaftliches Archiv ». 

3) Prima di dir di più di questo fatto piuttosto sorprendente, 
devo premettere che OHLIN esplicitamente introduce l’esistenza di 
« economies of large scale production » come un momento della lo- 
calizzazione. Però, tutto sommato, ecco quant’na da dire: dati due 
paesi (0 regioni) in pari grado provvisti di fattori di produzione, con 
le medesime funzioni produttive ecc., potranno entrambi produrre 
egualmente, diciamo così, locomotive. La produzione di locomotive, 
però, può raggiungere un livello ottimo sufficiente a soddisfare il 
mercato di entrambi i paesi. Perciò il paese che per qualche ragione 
produca locomotive per primo, rende ipso facto impossibile la loro 
produzione nell’altro. E” una grande idea, ma non un’analisi molto 
profonda. 

Ritorniamo sul punto 2, dove, cioè non si ha l’ipotesi di « eco- 
nomies of scale ». Trattando il problema delle « economies of scale » 
la teoria tradizionale ipotizza che in ogni ramo di produzione si rag- 
giunga il livello ottimo prima che l’impresa diventi tanto grande da 
rendere impossibile una concorrenza. Uno dei meriti più antichi della 
teoria è quello d’aver dimostrato l’incompatibilità a lungo andare tra 
costi medi decrescenti e concorrenza. La teoria esamina, inoltre, 
come un caso speciale ciò che avviene quando i costi marginali scen- 
dano — ad esempio nel caso d’imprese pubbliche di approvvigiona- 
mento — e perchè allora diventi impossibile fissare i prezzi secondo 
i costi marginali. In ogni lavoro di ispirazione storica si trovano, poi, 
unite a una glorificazione del « common sense », innumerevoli descri- 
zioni di costi medi decrescenti con lo sviluppo crescente dell’azienda, 
che però non hanno nulla a che fare con l’analisi. Lo stesso HABERLER 
(in « Internationaler Handel ») non affronta veramente il problema, 
ma rileva, in sostanza, soltanto che a) esso in realtà non è molto 
importante, e che b) non v’è compatibilità tra concorrenza e costi de- 
crescenti. Per contro egli presenta uno dei migliori esami del pro- 
blema del « dumping » : problema che, d’altronde, è strettamente col- 


466 Wolfgang F. Stolper 


legato con quello delle «economies of scale», anche se, naturalmente, 
non si identifica con esso. 

Nondimeno l’ipotesi di funzioni produttive lineari ed omogenee 
non è sufficiente a spiegare l’esistenza di città. Ritorneremo ancora 
su questo punto. Per ottenere con le ipotesi di OHLIN una localizza- 
zione della produzione tale che tra paesi (o regioni) sorgano scambi, 
è necessario ipotizzare la non mobilità dei fattori di produzione al di 
fuori dei confini. Senza tale ipotesi, infatti, basterebbe che uno dei 
due fattori fosse mobile, perchè tutto fosse ovunque prodotto nelle 
quantità richieste dalla popolazione a prezzi necessariamente uguali 
dappertutto. Con la mobilità dei fattori non sarebbe neppur neces- 
sario pagare spese di trasporto, perchè tutto sarebbe ovunque pro- 
dotto proprio nelle quantità richieste. 

Una parola, ora, sulle spese di trasporto, prima di passare allo 
esame della teoria della localizzazione. Nell'esempio ricardiano di tali 
spese non si parla. Non intendo indagare se ciò dipenda dal fatto 
che l'Inghilterra è un’isola e che le spese di trasporto sono in essa 
tanto piccole da poter esser non tenute in conto. Da un punto di vista 
sociologico può anche essere così, ma ciò non ci aiuta molto a capire 
il significato dell’ipotesi che le spese di trasporto siano pari a zero 
(o, se no, ad una costante). Anche OHLIN fa dapprima questa ipotesi. 
Ma, anche stavolta, benchè dica una quantità di cose profonde su 
quel che avviene se all’interno d’un paese la mobilità dei fattori di 
produzione è scarsa e quella tra paesi non del tutto assente, nondi- 
meno quello che dice non ha nulla a che vedere con una vera analisi. 
Neppure HABERLER, a mio parere, tratta adeguatamente il punto delle 
spese di trasporto. Ciò potrebbe anche dipendere dal fatto che in 
tutte quante le ipotesi vengono bensì pagate le spese di trasporto, ma, 
se ben si guarda, vien fuori che nessuno le incassa. 

Tutto sommato, dunque, HABERLER ci dice soltanto che i prezzi 
delle varie merci possono variare in ragione dell'ammontare delle 
spese di trasporto e che l’esistenza di queste riduce il volume del 
commercio internazionale. Ciò è senz’altro vero ed importante. Ma le 
spese di trasporto significano l’introduzione d’una nuova merce e di 
un nuovo percettore di reddito, che può essere uno dei due paesi od 
un terzo paese. Quanto poi al punto riguardante chi sia precisamente 
a pagare le spese di trasporto ecc., su ciò, ancora fino a ieri, si po- 
teva trovare ben pocò nella teoria del commercio internazionale (1). 


(1) Cfr., ad esempio, P. A. SAMUELSON, The Transfer Problem and Transport 
Cost; The Terms of Trade when Impediments are Absent; « Economic Journal », 
1952, e, dello stesso autore, Analysis of Effects of Trade Impediments, « Eco- 
nomic Journal », 1954. 
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III. - Le ipotesi di AUGUST LóscH. 


L’analisi, dunque, mostra che l'ipotesi della non mobilità inter- 
nazionale dei fattori di produzione è necessaria perchè si ponga il 
problema del commercio internazionale. Lasciando cadere quest’ipo- 
tesi si ha, in RICARDO, un completo trasferimento di uomini ad un 
Portogallo meglio dotato dalla natura. Anche in OHLIN si verifica 
un trasferimento, che però cessa non appena tutti i fattori di pro- 
duzione siano ripartiti in egual misura e tutti quanti i beni vengano 
ovunque consumati nelle quantità richieste sul posto. Quest'ultimo 
risultato consegue all'ipotesi di uguali funzioni produttive lineari ed 
omogenee. Non è qui il caso di diffondersi sulle numerose difficoltà, 
tanto nella teoria classica che in quella moderna di conio ohliniano, 
che ancora attendono una soluzione (1). 

Nella teoria della localizzazione l’ipotesi della non mobilità dei 
fattori di produzione vien lasciata cadere. Essa, però, dev'essere so- 
stituita con altre ipotesi affinchè il problema della localizzazione del- 
l’attività economica non scompaia nella soluzione di RICARDO o in 
quella di OHLIN. Le principali ipotesi sono, anzitutto, che i fattori 
di produzione — o almeno qualcuno di essi — siano mobili, ma che il 
movimento sia imperfetto, ossia che esso costi qualcosa nel senso 
dell’« opportunity cost ». I costi possono essere monetari oppure non 
monetari. Di alcuni di questi costi si può « a lungo andare » non 
tener conto, in quanto i costi di trasferimento una tantum possono 
venire ammortizzati nel corso della durata di una vita, o anche in 
un periodo più lungo, nel corso, cioè, della durata della propria vita 
e di quella dei figli. Vi sono, però, nel movimento di va e vieni, costi 
di trasferimento ricorrenti, la cui analisi non può essere trascurata. 

Secondariamente, occorrerà formulare l’ipotesi che non vi siano 
soltanto spese di trasporto per beni e per fattori, ma che tali spese 
siano in funzione della lontananza. Con tale ipotesi il concetto di re- 
gione si trasforma da un punto in una superficie. Da quest’allarga- 
mento del nostro modo di vedere, benchè all'apparenza sia innocuo 
e solo più realistico, deriveranno, in realtà, conseguenze assai spia- 
cevoli. Una superficie è qualcosa di continuo, che ha una quantità 
infinita di punti definiti da coordinate (ad esempio, grado di lun- 


(1) Mi si permetta rilevare in nota il fatto curioso che il 19° secolo, sempre 
tirato in ballo come il testimone della Corona della giustezza della teoria, ne ha, 
invece, per colmo di ironia, più di qualunque altra epoca contraddetto le ipotesi: 
la mobilità internazionale del lavoro non fu mai, infatti, tanto libera quanto 
allora, nè i movimenti di capitale furono mai tanto grandi. 
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ghezza e di larghezza). Già la definizione stessa d’una località si tra- 
sforma in qualcosa di vago: Berlino è un luogo, Berlino-Dahlem è 
un altro, via Dohl n. 25 un altro ancora, questo o quel vano di questa 
casa è qualcosa di ancor più specifico. La teoria della localizzazione, 
che pur rimprovera a quella del commercio internazionale l’ecces- 
sività di semplificazione, si è qui creata il problema pressochè inso- 
lubile di spiegare la struttura economica di una regione. L’unica so- 
luzione a metà soddisfacente, di questo problema, con impiego di 
ipotesi semplificative, l’ha data LOSCH, e vorrei anzitutto dire due 
parole sul suo sistema. D’altronde, benchè esso sia uno dei pochi ca- 
polavori apparsi nel mondo durante gli ultimi vent’anni, non è stato, 
a mio avviso, preso abbastanza in considerazione. 

LOSCH suppone che il mondo sia una superficie omogenea, sulla 
quale tutti quanti i fattori di produzione, ossia tutte le materie 
prime ed inizialmente anche gli uomini, siano distribuiti in modo 
uniforme; e su tale superficie anche il terreno presenti ovunque le 
stesse caratteristiche naturali. Quest'ipotesi è assai più realistica, 
almeno a guardarla nel suo complesso, di quanto non sembri a prima 
vista, dato che esistono, ad esempio in America, vasti territori, ai 
quali quest’ipotesi quasi corrisponde. Ma, anche se quest’ipotesi non 
fosse realistica, sarebbe egualmente geniale ed il suo valore conosci- 
tivo supererebbe di gran lunga quello delle gia menzionate ed al- 
quanto banali verità ovvie di ADAMO SMITH, secondo cui in Iscozia 
non si può coltivare la vite: una spiegazione, questa, che, come già 
detto, dice assai meno di quanto prometta in apparenza. L’ipotesi 
permette a LòscH di elaborare le forze ordinali puramente econo- 
miche. 

Ma andiamo avanti. Qualcuno in questo mondo astratto comincia 
a produrre qualcosa. Tale produttore ha spese da sopportare ed una 
domanda che scende quanto più i prezzi salgono. Il secondo punto ge- 
niale di LOSCH risiede nella sua reinterpretazione della curva discen- 
dente della domanda, ch’egli ha preso da LAUNHARDT: ogni prezzo è 
semplicemente il prezzo di fabbrica aumentato del trasporto, poichè, 
a causa della distanza, il prezzo diventa alto al punto che nessuna 
vendita è più possibile. A differenza, quindi, di quanto avviene in 
MARSHALL, qui il piano può essere interpretato con la curva della 
domanda, ossia le ordinate possono essere addizionate; la superficie 
corrisponde al totale delle vendite in una direzione. Rotando poi la 
curva della domanda intorno al suo asse del prezzo, si avrà un cono 
della domanda complessiva in tutte le direzioni, la cui base sarà la 
zona di vendita dell’imprenditore di cui si tratta. La concorrenza 
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riempirà dapprima l’intera zona di circoli, che poi restringerà, per 
ridurli infine ad esagoni, che rappresenteranno la rete della produ- 
zione d’una merce. 

Ogni merce ha una rete simile, la grossezza delle cui maglie di- 
penderà dalla dimensione massima dell’azienda. Immaginiamo allora 
che la rete di ciascuna merce sia disegnata su d’un foglio di cellofan. 
Possiamo poi sovrapporre le reti in modo che abbiano un punto cen- 
trale in comune. Qui sorge la metropoli. Rotando poi i fogli fino a 
far coincidere un massimo di punti di produzione si otterrà una re- 
distribuzione di uomini e di produzioni con distanze minime da su- 
perare, con minime spese di trasporto e con un massimo, nelle condi- 
zioni date, di esistenze indipendenti. 

La concezione è, nel complesso, veramente geniale, benchè LOscH 
lasci insolute molte questioni e non dia, ad esempio, mai una vera di- 
mostrazione che tutto, date le sue ipotesi, debba svolgersi come egli 
dice. In effetti tale dimostrazione dovrebbe attualmente essere assai 
difficile, per non dire impossibile. La fondamentale giustezza della 
sua idea può esser provata mediante innumerevoli carte, ma per 
questo è sufficiente che rimandi al lavoro classico di CHRISTALLER: 
« Le località centrali della Germania meridionale ». 

Alla base, però, del lavoro di LóscH v’é un’altra ipotesi assolu- 
tamente fondamentale, ch’egli formula senza esplicitamente rilevare 
che la maggior parte delle difficoltà sia della sua che di ogni altra 
teoria probabilmente dipendono da questa ipotesi. Dobbiamo sup- 
porre che le funzioni produttive siano non lineari e/o non omogenee: 
dobbiamo, cioè, introdurre le cosiddette «economies of scale». Se non 
si facesse così si ritornerebbe necessariamente alla conclusione che 
ovunque si produce tutto. LOSCH si rende istintivamente ben conto 
di ciò, e continuamente si guarda dal pericolo di veder soddisfatte 
condizioni di massimizzazione troppo semplici, e si preoccupa di far 
notare che non sempre si dispone di condizioni differenziali o che 
non è possibile applicare senz’altro le solite condizioni marginali. 

LóscH ha fatto qualcosa, che, a mio avviso, nessuno prima di lui 
era mai riuscito a fare — questo vuol essere un elogio per LOSCH, e 
non una critica di WEBER, PREDOHL, PALANDER 0 HOOVER ed ISARD —: 
egli ha per la prima volta dato una descrizione teorica della struttura 
di un territorio, senza ipotizzare, come già dati, scorte di materie 
prime e mercati. Tutte le località di consumatori (ossia, i mercati) ed 
i produttori sono determinate contemporaneamente e simultanea- 
mente e si possono determinare solo in questo modo. Le città for- 
mano un sistema, e la posizione di ogni città dipende da quella di ogni 
altra; la località d’una produzione non si può spiegare senza quella 
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della concorrenza e di tutte le altre produzioni, ed inversamente. Cio 
va ben oltre la concezione di OHLIN, nella quale vengono date zone 
che non hanno, in sostanza, alcuna struttura. 

LóscH, dunque, a differenza di ALFRED WEBER, che analizza un 
sistema di equilibrio parziale, analizza, in sostanza un sistema d’e- 
quilibrio generale. Prima dello scoppio della prima guerra mondiale, 
del resto, nel suo esame critico della teoria della localizzazione di 
ALFRED WEBER, SCHUMPETER aveva già fatto notare che la creazione 
d’un sistema di equilibrio generale doveva costituire la fase logica- 
mente successiva dello sviluppo della teoria della localizzazione, ed 
il primo importante passo in questa direzione fu appunto fatto da 
PREDOHL. Non per questo la concezione di WEBER è necessariamente 
superata in tutti i punti. La situazione, ad esempio, d’una piccola 
azienda si può benissimo spiegare con la sua teoria, in quanto questa 
azienda può supporre che le scorte di materie prime, i mercati e le 
imprese concorrenti siano dati e ch’essa possa neutralizzare le riper- 
cussioni delle loro operazioni. Ma anche in questo caso è difficile fare 
l'ipotesi che le vendite dell'impresa o le sue spese non dipendano 
dalla sua ubicazione, come implicitamente, almeno nei riguardi della 
domanda (1), avviene nel sistema WEBER ed in tutte le altre teorie 
che su di lui si fondano. Il mercato di WEBER è, infatti, dato, e la sua 
grandezza non dipende dall’ubicazione dell'impresa. Anch’esso, in- 
fatti è, in sostanza, un punto. L’analisi del problema della localizza- 
zione semplicemente non permette l’ipotesi ceteris-paribus appro- 
priata alla teoria dell'equilibrio parziale, e non per ragioni di rea- 
lismo, bensì per motivi di logica intima. Un sistema di equilibrio ge- 
nerale esige che l’ipotesi ceteris-paribus sia sostituita dall'ipotesi che 
tutte le altre grandezze varino in proporzione. 

La concezione di LOSCH è geniale, ma, purtroppo, anche molto 
difficile. Un territorio economico è qualcosa di a sè stante, come l’uni- 
verso, e come la spiegazione fisica di questo non richiede un atlante, 
allo stesso modo noi non abbisognamo delle stampelle dell’ipotesi che 
già vi siano determinate scorte di materie prime intorno alle quali 
si organizzi l'economia. Il territorio ha nella sua metropoli un suo 
nucleo, a partire dal quale i vincoli economici diminuiscono con la di- 
stanza, benchè irregolarmente, persino nel sistema più semplice. 

Ora, questo sistema non è completo, ed io vorrei svilupparlo sotto 
due riguardi. La prima osservazione da fare è questa: dall’ipotesi di 
LOSCH arriviamo ad un sistema di città, in cui — nel territorio 


(1) « Gli isodapani, però, possono venir costruiti solo nel caso che da uno 
spostamento della località non ne derivi anche uno della domanda >» (LóscH). 
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ideale — la capitale è situata al centro. La capitale è caratterizzata 
dal fatto che in essa si producono tutti quanti i beni. Quanto più di- 
diminuisce il raggio di vendita necessario d’una merce, tanto più au- 
menta il numero dei luoghi in cui essa può venir prodotta, e la di- 
stanza media tra i vari luoghi di produzione diminuisce con l’aumen- 
tare del necessario raggio di vendita. Quanto maggiore sarà la gran- 
dezza massima di un’azienda, tanto più grande dovrà essere la zona 
di vendita e tanto più le varie aziende dovranno distare tra di loro. 
Ciò può essere schematizzato nel modo seguente (fig. 1; LOSCH 
elabora il problema ben più esattamente, ma io ho in mente qualcosa 
di diverso da ciò cui mirava lui, e la mia semplificazione riflette, se- 
condo me, il suo punto fondamentale). Indico le merci con numeri 
arabi e le località con lettere dell’alfabeto da A fino a M. Suppongo, 
quindi, che la merce 1 abbia il raggio di vendita minimo, la merce 2 
quello poco più grande, e così via, e che la produzione occupi lavo- 
ratori in proporzione alla quantità della merce. E’ possibile tracciare 
per una direzione che parte dalla capitale lo schema che segue della 
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Nel calcolare la grandezza di una cittá viene di proposito supposto che 
l’occupazione sia proporzionale al numero ordinale dell’ industria e che la 
popolazione consti soltanto di persone occupate. Qualsiasi altra ipotesi 
servirebbe ugualmente allo scopo, purchè le grandi industrie occupino più 
lavoratori delle piccole industrie. Per queste ultime si potrebbe anche 
adottare un fattore di proporzionalità; il fatto che con tutta probabilità in 
un luogo vi siano diverse aziende piccole non muta la sostanza della cosa 
che nel caso che siano fatte ipotesi esagerate. 
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distribuzione della produzione; e facendo l'ipotesi di spese di tra- 
sporto costanti per chilometro-tonnellata, uguali per tutte le merci, 
si possono anche indicare i gradienti dei prezzi, che, a loro volta, in- 
dicano dove si trovano i clienti di ogni produzione e, viceversa, da 
dove ogni città riceve le sue importazioni. 

Persino questo sistema, che è una semplificazione quasi esage- 
rata di LóscH, mostra quanto complicata sia la distribuzione della 
produzione se si consideri, ad esempio, la distribuzione delle città in 
base alla loro grandezza. A sua volta neppure questo quadro, così 
assurdamente semplice, è tanto privo di realismo quanto sembra. Ac- 
cade comunemente che una grande industria si trovi in una piccola 
città; nella figura 1, ad esempio, la città H, dove si trova l’industria 
1 che è dappertutto (ad esempio, i parrucchieri), si trova anche 
la grande industria 7 (ad esempio, Hormel, una delle grandi fab- 
briche di carne in scatola di Austin, Minnesota). 

Ora, a questo schema si possono muovere parecchie obiezioni. 
E’ chiaro, ad esempio, che la grande città svilupperà le tendenze 
espansive già analizzate da WEBER. LOSCH stesso, naturalmente, lo 
rileva e ne indica anche una ragione importantissima: la densità 
della popolazione fa della città un mercato particolarmente buono, 
che nel caso particolare di una curva rettilinea della domanda sarà 
maggiore di circa un terzo di quel che sarebbe se la popolazione fosse 
uniformemente distribuita. Si possono, inoltre, citare i cosiddetti ri- 
sparmi esterni. 

Ma si potrebbe anche dire di più. In effetti questo schema non 
è, per una ragione di logica interna, definitivo: il sistema di LOSCH 
poggia sulla supposizione che tutti i consumatori si trovino nella 
sfera di mercato di ciascuna merce, ossia egli suppone che la merce, 
diciamo, 8 non sia prodotta in G, ma che vi sia consumata. D'altra 
parte, in questo schema G non produce nulla che non sia prodotto 
anche in A. G, in verità, ottiene un risultato abbastanza buono, per- 
chè produce 1, 2, 3 ed anche 6, può ottenere il 7 dal vicino H, 8 da I, 
5 da E e 4 tanto da E che da I e può vendere a ciascuna città qualcosa 
ch’esse non producano. Ma non avviene lo stesso con la città D e con 
la maggior parte delle altre, e se è così per G, è solo perchè alla merce 
9 io mi son fermato. Ma LOSCH arriva fino alla merce 150. 

Dobbiamo a questo punto ritornare alla teoria del commercio in- 
ternazionale. Nelle coridizioni di equilibrio, che sono quelle che qui ci 
interessano, la bilancia dei pagamenti di ogni città dev’essere in pa- 
reggio. Possiamo escludere, come soverchiamente complicati, i movi- 
menti di capitale e parlare soltanto della bilancia commerciale. Il pa- 
reggio della bilancia commerciale richiede che la capitale produca, al- 
meno di alcune merci, più che delle stesse non consumi, e, di altre, 


Teoria della localizzazione e teoria del commercio internazionale 473 


meno: escludiamo, infatti, l’autarchia. In altre parole, è impossibile 
che in una città sia prodotto tutto finchè la bilancia dei pagamenti 
non sia in pareggio. Non è una questione di maggior realismo, ma 
sempre un risultato di logica interna. 

Il processo economico mediante il quale la bilancia dei pagamenti 
si porta in equilibrio si attua, in fondo, attraverso uno spostamento di 
singole industrie o di tutte quante. Il meccanismo in sostanza non 
differisce da quello discusso nella teoria del commercio internazio- 
nale. Supponiamo che A abbia dapprima un’eccedenza di esporta- 
zione: molto denaro affluirà alla capitale, i redditi, i prezzi e le paghe 
aumenteranno, ma scenderanno nella cittadina B che ha un’eccedenza 
di importazione. Di conseguenza in A le esportazioni si contrarranno 
e la diminuzione delle vendite, unita all'aumento delle spese, spin- 
gerà le industrie ad emigrare. Tutto l’opposto avverrà nella citta- 
dina B, dove i salari, gli affitti, i prezzi e le importazioni diminui- 
ranno e le esportazioni saliranno. L’equilibrio finale delle località 
deve mostrare una distribuzione diversa da quella indicata dal nostro 
schema. 

Il fatto che in America le grandi città diventino sempre più 
centri amministrativi e di distribuzione, in quanto questi, per quanto 
concerne salari e rendite, sono i « rami industriali » più solvibili, e 
che l’industria vera e propria sempre più, per contro, si concentri 
nelle città piccole e medie e nei sobborghi delle grandi città, con- 
ferma la giustezza fondamentale della nostra teoria. Si tratta tal- 
volta non già di veri trasferimenti, ma solo di tassi d’aumento dif- 
ferenziati. San Francisco è specialmente un centro commerciale e 
finanziario, mentre l’industria è concentrata ad Oakland, sull’altra 
sponda delle Golden Gates. Anche a Detroit l'industria automobili- 
stica è ben poco rappresentata in città, ed è invece distribuita nelle 
delegazioni, come Flint o Dearborn, o in sobborghi come Livonia, 
Plymouth ecc., per un raggio di 50 miglia intorno a Detroit. 

Ovviamente al trasferimento a sud dell'industria tessile con- 
corrono i più alti salari del nord. Ma, oltracciò, ha assunto anche im- 
portanza il fatto che sullo scarso e caro terreno della Nuova Inghil- 
terra le fabbriche fuori moda siano a più piani, mentre sul vasto e 
poco costoso terreno del sud siano ad un piano soltanto. Mi è stato 
detto da competenti in questo settore che le spese di trasporto d’una 
fabbrica della Nuova Inghilterra nell’ambito aziendale sono superiori 
alle spese di trasporto dalla fabbrica stessa al mercato più lontano, 
e che tale circostanza, unita alle altre, è una delle principali ragioni 
del trasferimento a sud dell’industria tessile e del fatto che questa 
non sia in grado di pagare le alte rendite della Nuova Inghilterra. 
E questo è un altro esempio a convalida della nostra teoria. 
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IV. - Le speciali difficolta deila teoria della localizzazione. 


Sarebbe bello se con questa trionfale osservazione si potesse 
chiudere. Qui, invece, sono appena incominciate le difficolta vere e 
proprie di cui devo parlare. Ho supposto, per semplificare, che le mie 
« città » sorgano alla stessa distanza l’una dall’altra; altrimenti fa 
LOSCH, e se la cosa non è permessa, sono io da rimproverare, e non 
lui. In LóscH il quadro finale viene a dipendere dalla particolare 
distribuzione iniziale della popolazione e dalle reti di mercato teori- 
camente possibili che effettivamente si trovino nella realtà economica. 

Le difficoltà del problema si manifestano in pieno se con più 
esattezza si pone la questione dell’equilibrio finale. Ad esempio: 
i prezzi delle merci devono essere ovunque uguali? Per nulla, giacchè 
il trasporto delle merci costa sempre qualcosa. Sarebbe facile intro- 
durre nello schema curve dei prezzi. In condizioni di libera mobilità 
i salari e le rendite devono essere uguali dappertutto? E se non sono 
uguali, perchè la mano d’opera non si trasferisce dai luoghi dove le 
retribuzioni sono inferiori a quelli in cui sono superiori? Abbiamo, 
infatti, lasciato cadere l’ipotesi della non mobilità del lavoro da un 
luogo all’altro. 

Cominciamo col vedere alcune difficoltà meno gravi. Lo schema 
dato regge, senza l’ulteriore mutamento di località di cui appunto si 
è detto, qualora siano soddisfatte una od entrambe delle seguenti 
condizioni. O movimenti costanti di capitali finanzieranno le ecce- 
denze di esportazione, oppure vi sarà un qualche commercio trian- 
golare non contenuto nello schema. Nel nostro schema, ad esempio, 
non figura alcuna agricoltura intorno alle città. Ma un simile com- 
mercio triangolare nella campagna, che tutto circonda, non è proba- 
bilmente nè molto realistico nè soddisfacente sotto il riguardo teo- 
rico: proponendo, infatti, questa soluzione del problema, cominciamo 
subito con l’ipotesi che vi sia una merce — ad es., il frumento — che 
non sia prodotta nelle città. Naturalmente è così, ma ciò è di scarso 
valore esplicativo per il problema assai più importante, nelle condi- 
zioni moderne, del luogo in cui sia distribuita la produzione della 
maggior parte dei beni non vincolati ad una determinata località. Nè 
va dimenticato che in questo caso è escluso si possa rispondere che 
questi beni sono orientati sul mercato, giacchè il mercato lo otteniamo 
solo contemporaneamente alla distribuzione della produzione: ossia, 
quella dell’orientamento sul mercato è una definizione certo eccel- 
lente, ma non è una spiegazione altrettanto buona della distribu- 
zione spaziale della produzione. 
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Probabilmente il problema che ho in mente non può essere ri- 
solto con gli attuali mezzi matematici, e perciò non ci resta che cer- 
care un pò d’indovinare. La causa di ciò risiede nell’ipotesi delle «eco- 
nomies of scale» e dell’interdipendenza. Lo stesso problema affiora 
anche in altre scienze. Supponiamo — per vedere finalmente di che 
cosa si tratta — che vi siano 4 macchine e 4 operai, e che il problema 
consista nel distribuire questi quattro uomini alle macchine in modo 
tale da ottenere il massimo effetto. Supponiamo, per semplificare 
quanto più è possibile, che la produttività dell’operaio 1 alla mac- 
china A non dipenda dalla distribuzione degli altri 3 operai tra le 
altre 3 macchine. Possiamo allora spiegare il risultato mediante il se- 
guente esempio numerico : 

Se l’operaio 3 viene posto alla macchina A e le altre macchine, 
come mostrano le cifre racchiuse nei circoli, vengono occupate, il ri- 
sultato finale sarà 28; ma se prendiamo i numeri racchiusi nei qua- 
drati, il risultato sarà 29. Con 4 macchine e 4 operai possiamo co- 
struire una tabella e veder subito quale somma dia un massimo ; con 
20 macchine e 20 operai il quadro sarà già complicato in modo fanta- 
stico. Ma finchè non si parli di interdipendenza tra gli operai il pro- 
blema può essere oggi comunemente risolto con i metodi matematici 
della « programmazione lineare » (1): 

Nella realtà, poi, ed in quanto applicato al nostro problema della 
localizzazione, il problema si presenta ancor più complicato, e preci- 
samente sotto due riguardi: in primo luogo, la produttività dell’ope- 
raio 1 alla macchina A dipende anche dalla posizione degli altri ope- 
rai alle altre macchine: egualmente rarissimo è il caso che la miglior 
posizione di una data industria non dipenda dall’ubicazione delle altre. 

Abbiamo qui, cioè, a che fare con un problema di interdipen- 
denza. Se (per applicare al nostro problema lo schema della figura 2) 
l'industria 1 in località C non vende alle altre industrie situate nelle 
altre località, ma solo agli ultimi consumatori, si ha un problema 
esattamente analogo a quello degli operai e delle macchine, e quindi 
di analoga soluzione. Se invece le industrie si fanno forniture reci- 
proche, il vantaggio della loro posizione dipenderà anche dalla posi- 
zione delle altre ditte, e KOOPMANS, BECKMANN ed altri studiosi che 
si sono occupati a fondo di questo problema non sono ancora riusciti 
a trovargli una soluzione generale. 

Ciò non significa che non esista una qualche soluzione al pro- 


(1) Vorrei qui ringraziare il collega KAFFER di Zurigo per avermi messo in 
guardia contro un grave errore in rapporto a questo esame. 
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blema della distribuzione migliore, o più redditizia, della produzione. 
Poichè solo un limitato numero di industrie può stabilirsi in un limi- 
tato numero di luoghi, è possibile, facendo prove o servendosi di 
grosse macchine calcolatrici, scegliere i luoghi migliori. Cid significa, 
perd, che non si é fino ad ora riusciti a trovare prezzi e rendite, che, 
in analogia al caso della pura concorrenza o a quello schematizzato 
nella figura 2, causino questa migliore distribuzione. 

Il lettore è pregato di non volersi precipitare a trarre errate 
conclusioni di natura politica. Il fatto che in questo importante caso, 
che presenta una certa somiglianza con il problema dell’oligopolio, il 
sistema dei prezzi apparentemente non funzioni prova assai poco 
contro il sistema dei prezzi. Anche l’economia pianificata manca di 


Fig. 2 
Operaio I 2 3 4 


Macchina 


Combinazione = : 29 


un criterio generale e dovrebbe non meno dell’economia libera pro- 
cedere a tastoni, presentando, per di più, la difficoltà che gli stessi 
calcoli della redditività sono, a causa dei prezzi arbitrari, di dubbio 
valore, nel senso che non possono essere giustamente interpretati. 

L’affermazione che la migliore ubicazione d’un’industria di- 
pende da quella di tutte le altre è identica a quella di WEBER solo in 
apparenza. In WEBER ed in OHLIN, infatti, l’ubicazione delle altre 
industrie è già supposta, mentre nel caso di LOSCH e nel mio, che 
seguo LOSCH, essa non viene affatto data in modo indipendente, ma 
dev'essere determinata contemporaneamente a quella della prima 
industria. 

L’esempio, però, perchè si possa applicare il problema della lo- 
calizzazione, va modificato anche sotto un altro riguardo: dovrem- 
mo rappresentare la produttività dell’operaio 1 alla macchina A 
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non solo in funzione della distribuzione degli altri operai alle altre 
macchine, ma anche in funzione della distanza delle macchine tra di 
loro. San Francisco e Detroit hanno all’incirca lo stesso numero d’a- 
bitanti, ma le loro industrie sono completamente diverse, perché De- 
troit è situata tra Chicago e New York, mentre San Francisco si 
trova ad oltre 3500 chilometri ad ovest di Detroit. Nel progettare una 
fabbrica è tutt’altro che indifferente sapere come le varie macchine 
saranno collocate l’una rispetto all’altra, e le città stesse possono per 
principio sorgere in molti luoghi. Ovviamente non è un’obiezione dire 
che le città si trovano già dove sono, perchè, in primo luogo la mag- 
gior parte delle città sono sorte durante il periodo di straordinario 
incremento che la popolazione — e non solo in America — ha subito 
nel XIX secolo; in secondo luogo, si tratta, in questo caso, solo di 
tassi di sviluppo differenziati. 


Fig. 3 
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E”, questa, una complicazione che sorge dall’ipotesi apparente- 
mente innocua della mobilita dei fattori produttivi e dell’esistenza di 
« economies of scale ». 

Al secondo punto vorrei dedicare un po’ più spazio. Pongo solo 
la questione che segue. Supponiamo che per qualche motivo vi siano 
solo due luoghi di produzione A e B, e che vi siano solo due beni: il 
bene a a lavoro intensivo, ed il bene b a terreno intensivo. Due gol- 
tanto, inoltre, siano i fattori produttivi: lavoro e terreno. Il lavoro A 
abbia relativamente più lavoro ed il luogo B relativamente più ter- 
reno. Gli abitanti di A e di B abbiano gli stessi gusti. Ossia, a pari 
prezzo e con lo stesso reddito tutti domanderebbero le stesse quan- 
tità. Il trasporto dei beni comporti un costo di t DM per chilometro. 
Quel che si tratta ora di sapere è come apparirà l’equilibrio finale. 

Esaminiamo, anzitutto, una questione preliminare: come sia 
stato trattato questo problema dalla teoria classica di conio ohliniano. 

Nella concezione di OHLIN non esistono spese di trasporto delle 
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merci ed i fattori produttivi non possono migrare. In tal caso il bene 
a viene prodotto nel luogo che ha relativamente più lavoro, ed il 
bene b nel luogo che ha relativamente più terreno. In condizioni di 
equilibrio a e b (non essendovi spese di trasporto) hanno in A e in B 
lo stesso prezzo, e le paghe e le rendite sono identiche nei due luoghi. 

Il risultato finale, di cui dobbiamo a PAUL SAMUELSON (1) la 
precisa elaborazione, dipende esattamente dalle seguenti ipotesi: 

1) Le funzioni produttive in A e in B sono le stesse, lineari ed 
omogenee. 

2) Il corredo iniziale di fattori non é troppo differente. Que- 
st’affermazione alquanto vaga ha, perd, un significato ben preciso, 
che può, in sostanza, essere riassunto così: 

8) Entrambi i luoghi producono entrambi i beni, ossia la spe- 
cializzazione è imperfetta. 

4) I beni si possono muovere liberamente, ossia non vi sono 
spese di trasporto. 

L’argomentazione ha la seguente struttura: 1. I prezzi dei beni 
sono uguali in A ed in B. Ciò consegue dall’assunzione che non vi 
siano spese di trasporto. 2. Poichè vi è concorrenza, le spese devono 
essere pari. 3. Poichè i due luoghi producono entrambi i beni ed 
hanno le stesse funzioni produttive, i beni devono esser prodotti con 
identici metodi, ossia, in particolare, con parità di proporzioni quanto 
ai fattori. 

Poichè A possiede relativamente più terreno, produrrà del bene 
a più che non ne consumi. L’inverso sarà con B. 

Rinuncio ad addentrarmi nei numerosi problemi che qui ven- 
gono sollevati. Nel suo menzionato articolo, ad esempio, SAMUELSON 
dimostra che, anche in condizioni di completa immobilità dei fattori, 
i beni ed i prezzi dei fattori devono essere uguali nei vari paesi, sia 
che esistano altrettanti fattori che beni o più beni che fattori. Per 
contro, anche con funzioni produttive uguali, i prezzi dei fattori non 
saranno uguali nei vari paesi se vi siano più fattori che beni (2), ec- 
cetto che in un caso, che presto vedremo. Rinuncio anche a presentare 
la soluzione precisa con le ipotesi di RICARDO-MILL. Rilevo soltanto 
che a causa dei costi costanti il commercio internazionale dovrà por- 
tare alla specializzazione perfetta, che i divari nei salari dovranno 


(1) Per la prima volta in « Economic Journal », 1948 e 1949. Il locus clas- 
sicus è ormai del tutto comune. P. A. SAMUELSON, Prices of Factors and Goods 
in General Equilibrium, « Review of Economie Studies », 1953/54, Vol. XXI (I), 
N. 54, pp. 1-20. 


(2) P. A. SAMUELSON, « Review of Economic Studies », 1953/54, pp. 5-8. 
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oscillare entro i limiti massimo e minimo dei costi comparati, e che, 
come già HABERLER ha dimostrato, il livello preciso delle raghe potrà 
esser determinato solo dalle domande reciproche. 

Dal punto di vista della teoria della localizzazione sono tre le 
ipotesi di OHLIN che SAMUELSON precisa e che vanno ora modificate. 
Anzitutto, almeno un fattore di produzione dovrà potersi trasferire: 
il lavoro. In secondo luogo, il trasporto delle merci da un luogo al- 
l’altro dovrà comportare una spesa. In terzo luogo, vi dovranno es- 
sere « economies of scale », ossia anche l'ipotesi di funzioni produt- 
tive omogenee e lineari dovrebbe esser lasciata cadere. Basterebbe, 
infatti, altrimenti, che uno dei fattori produttivi fosse mobile, perchè 
ovunque si producesse tutto nelle quantità richieste. Per sempli- 
ficare, tuttavia, ancor di più il problema, supponiamo anche che le 
funzioni produttive siano lineari ed omogenee. Ad evitare, però, che 
si ottenga il suddetto risultato: che il lavoro, cioè, venga ad essere 
distribuito in modo che il terreno si presenti ovunque popolato con 
la stessa densità e che i beni a e d siano ovunque prodotti proprio 
nelle quantità richieste sul posto, tanto da escludere la possibilità 
d’uno scambio, voglio anche supporre che il terreno sia in senso asso- 
luto limitato quanto alla quantità, cosicchè la produzione possa av- 
venire in entrambi i luoghi. Supponiamo, così, che in A siano pro- 
dotti entrambi i beni a e b, e che in B si produca solo il bene b. 

Possiamo anzitutto essere certi che in B il bene a sarà più caro 
che in A in ragione delle spese di trasporto per la distanza (t-Km), e 
che il contrario sarà per il bene b. Con ciò la prima condizione per 
l'uguaglianza del prezzo dei fattori non è data. Non è quindi possibile 
che in A e in Bin condizioni di equilibrio salari e rendite siano uguali. 
Saranno uguali i salari reali? Dipenderà dalla definizione di salario 
reale: il lavoro si trasferirà finchè il lavoratore non troverà condi- 
zioni pari tanto in A che in B. Purtroppo, ciò non ha nulla a che ve- 
dere con un salario monetario diviso per un indice del costo della 
vita: come è facile dimostrare servendosi di curve di indifferenza 
(v. fig. 4). 

L’operaio starà parimenti bene se soggettivamente si troverà 
sulla stessa curva di indifferenza. Ma con prezzi relativi, per stare 
egualmente bene egli consumerà in A la combinazione q; ed in B la 
combinazione q». Come calcolare qui un indice del costo della vita, che 
vada senz’altro bene, ai nostri fini per entrambi i luoghi? Ciò si- 
gnifica che definire la parità del salario reale, sarà obiettivamente 
difficile, anche se soggettivamente facile. 

Supponiamo che in A le paghe siano soggettivamente più alte 
che in B. Che avverrà se un operaio si trasferisce da B in A? Anzi- 
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tutto in B vi saranno ora meno operai per superficie che non in A. 
Di conseguenza, il prodotto marginale materiale del lavoro in B dovra 
salire ed in A scendere; per il terreno avverrà l’inverso. Ma tale 
argomentazione varra solo finché supporremo funzioni produttive 
omogenee e lineari. Facendo l’ipotesi di « economies of scale », pro- 
babilmente non va più. In secondo luogo, come ben si vede dal dia- 
gramma di indifferenza, l’operaio consumerà meno di b, che in A è 
più caro, e più di a, che in A è più a buon prezzo. Ciò svilupperà una 
tendenza all'aumento del prezzo di a e alla diminuzione del prezzo 
di b. Espressa in a, cioè, la produttività in valore del lavoro, che è 
quella che determina la paga, si contrarrà in seguito allo sposta- 


Fig. 4 
Bene A 


Luogo A 


mento delle proporzioni dei fattori a favore del lavoro; ma poichè il 
prezzo di a sale, vi sarà anche una tendenza all'espansione, causata 
dallo spostamento della domanda, benchè il gusto non sia cambiato. 
E poichè il lavoro tra la produzione di a e di b è mobile, questa paga, 
per alta che possa essere, dovrà essere uguale, sia che sia espressa in 
a oppure in b. 

Abbiamo, però, due tendenze opposte, di cui non saprei dare con 
certezza il risultato finale. D’una cosa soltanto sono sicuro: finchè a 
sia prodotto solo in A, ma sia consumato tanto in A che in B, mentre 
b sia consumato e prodotto in entrambi i luoghi, è improbabile che 
il salario monetario sia uguale. 

Il problema, la cui precisa soluzione, anche con ipotesi semplifi- 
cative, è, per quanto io sappia, ancora sconosciuta, è pure collegato 
con la teoria tributaria. Si tratta qui, infatti, di sapere a chi tocchi 
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pagare le spese di trasporto: un problema, questo, evidentemente col- 
legato con quello dell’incidenza tributaria. Si pud, perd, realistica- 
mente, fare ancora un passo avanti. Inserendo in una carta dei dati 
del tipo presentato dalle Tavole 1 e 2 ed interpolando linee di livelli 
uguali di salari, si vedrebbe subito come i salari diminuiscano a mi- 
sura che s’allontanano dalle grandi città e che avremmo due princi- 
pali variabili per determinare il livello dei salari: la vastita del luogo 
e la distanza dal centro più vicino. Cid che appare evidente anche 
dalle due tavole (Tavole 1 e 2): 

Ora, noi sappiamo che, malgrado l’enorme mobilità del lavoro, 
esistono in America differenze di salario che superano il 300%, e 
che le differenze nel costo della vita, misurate dal relativo indice, 
sono dell’ordine del 20%. Sappiamo pure che, malgrado il numero 
enorme di trasferimenti, le differenze salariali non sono, a quanto 
pare, seomparse con gli anni. Non si tratta qui, ovviamente, di prove, 
ma di rilievi. Sappiamo delle tendenze espansive delle città e qual- 
cos'altro ancora: che se, in assoluto, la quantità di terra è, in base 
all’ipotesi, limitata, se un operaio si trasferisce in A la rendita dovrà 
aumentare. E così, infatti, dovrà avvenire in quanto la proporzione 
dei fattori si è spostata a vantaggio del terreno, la domanda com- 
plessiva in A è aumentata ed il prezzo di a è salito. 

Sappiamo, però, che normalmente — nelle comuni ipotesi, cioè, 
della teoria dell’equilibrio — a rendite più alte corrispondono, ceteris 
paribus, salari più bassi. Ma stavolta non possiamo ragionare sem- 
plicemente così, in quanto, in conseguenza delle nostre ipotesi sulla 
mobilità del lavoro e sulle spese di trasporto, s'è modificata la strut- 
tura della domanda. Sappiamo che praticamente le grandi città non 
hanno soltanto rendite più alte delle città piccole, ma anche più alti 
salari. E’ questo un paradosso che va in fumo se solo si pensi che 
nelle grandi città riescono a mantenersi solo le industrie capaci di 
pagare tanto più alti salari quanto più alte rendite, ciò che, del resto, 
è pienamente confermato dalla realtà. 

Vuol dire, dunque, che le differenze dei salari e delle rendite, 
che possiamo osservare benissimo in America, ma che anche in Ger- 
mania erano fenomeno ben noto, hanno la funzione di produrre la 
localizzazione della produzione, e che, come già LóscH ha rilevato, 
queste differenze hanno quella stessa funzione che nella teoria del 
commercio internazionale comunemente ha il corso dei cambi. Pos- 
siamo anche dire di più: che, cioè, nel caso del gold standard, in cui il 
corso dei cambi può oscillare solo entro limiti ristretti, i salari e le 
rendite hanno esattamente la stessa funzione sia sotto il riguardo in- 
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. Los Angeles, Cal. 1,655 


. New York, N. Y. 1,371 


5. Detroit, Mich. 1,255 
2. Chicago, Ill. 1,249 


. Philadelphia, Pa. 1,215 
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. S. Francisco, Cal. 1,800 


. Washington, D. C. 1,529 


Cincinnati, C. 1,449 


St. Louis, Mo. 1,346 
Pittsburgh, Pa. 1,315 


. Buffalo, N. Y. 1,283 


. Minneapolis, Minn. 1,235 


. Boston, Mass. 1,229 


. New Orleans, La. 1,136 


Houston, Tex. 1,123 


. Cleveland, O. 1,114 


Milwaukee, Wise. 1,086 


. Baltimore, Md. 0,974 
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Portland, Ore. 1,509 


Rochester, N. Y. 1,386 


. Denver, Color. 1,374 


2. Newark, N. J. 1,370 

. Seattle, Wash. 1,368 

. Dayton, O. 1,305 

. Oklahoma City 1,265 

. Kansas City, Mo. 1,252 
. Toledo, O. 1,233 


. St. Paul, Minn. 1,209 
. Indianapolis, Ind. 1,206 


1,195 


23. Dallas, Tex. 1,189 
. Louisville, Ky. 1,186 


. S. Antonio, Tex. 1,129 


Memphis, Tenn. 1,052 


Birmingham, Ala. 0,980 
Atlanta, Ga. 0,977 
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200.000 - 300.000 abitanti 


46. Worcester, Mass. 1,224 


43. Syracuse, N. Y. 1,179 
39. Providence, R. I. 1,171 


37. Omaha, Neb. 1,132 
42. Richmond, Va. 1,069 
45. Jacksonville, Fla. 0,970 


44. Norfolk, Va. 0,94 5 
38. Miami, Fla. 0,932 


fino a 140000 abitanti 


100.000 - 200.000 abitanti 
5. Spokane, Wash. 1,556 


5, Peoria, Ill. 1,374 


7. Phoenix, Ariz. 1,369 
. Youngstown, O. 1,327 


. Salt Lake City, U. 1,254 
. Des Moines, Ia. 1,238 

. South Bend, Ind. 1,238 
. New Haven, Conn. 1,229 
. Duluth, Minn. 1,227 


. Rock Island, Ill. 1,182 

. Springfield, Mass. 1,163 
51. Whichita, Kans. 1,161 

. Scranton, Kans. 1,161 

. Grand Rapids, Mich. 1,149 
. Reading, Pa. 1,130 

. Little Rock, Ark. 1,109 


. El Paso, Tex. 1,042 

. Chattanooga, Tenn. 1,028 
. Charlotte, N. C. 1,009 

. Knoxville, Tenn. 0,998 


3. Savannah, Ga. 0,784 


Congress, 2nd Session (Washington 1950), p. 433, Table III (e). 


176. Butte, Mont. 1,578 


72. Portland, Me. 1,226 


73. Charleston, W. V. 1,045 


0. Jackson, Miss. 0,912 


1 


TavoLa 2. — Retribuzione media oraria (in dollari) per manova 


1.000.000 di abitanti e più 500.000 - 1.000.000 di abitanti 300.000 - 500.000 abitanti 


22. Newark, N. J. 2,153 


1. New York, N. Y. 1,948 
7. Cleveland, O. 1,859 


20. Seattle, Wash. 1,831 
2. Chicago, Ill. 1,808 
| 36. Toledo, O. 1,740 

5. Detroit, Mich. 1,715 | 30. Portland, Ore. 1,727 
16. Buffalo, N. Y. 1,670 28. Oakland, Cal. 1,673 
11. Boston, Mass. 1,665 

9. St. Louis, Mo. 1,637 

| 12. S. Francisco, Cal. 1,632 
14. Milwaukee, Wis. 1,623 


21. Kansas City, Mo. 1,616 
32. Rochester, N. Y. 1,602 
| 13. Pittsburgh, Pa. 1,581 40. Dayton, O. 1,588 


4. Los Angeles, Cal. 1,586 | 19. Cincinnati, O. 1,577 24, Indianapolis, Ind. 1,571 
| | 25. Denver, Colo. 1,537 


i 18. Minneapolis, Minn. 1,515 


{ 35. St. Paul, Minn. 1,491 
29. Columbus, O. 1,482 


31. Louisville, Ky. 1,428 


3. Philadelphia, Pa. 1,400 | 
10. Washington, D. C. 1,383 | 


6. Baltimore, Md. 1,286 | 


15. Houston, Tex. 1,199 
23. Dallas, Tex. 1,106 

26. S. Antonio, Tex. 1,072 
17. New Orleans, La. 1,067 
34. Birmingham, Ala. 1,016 
27. Memphis, Tenn. 1,001 
33. Atlanta, Ga. 0,977 


Fonte: Handbook of Regional Statistics, Joint Committee on the Economie Report, 8 


ed operaio nell’industria delle costruziont al 1-VII-1949 


200.000 - 300.000 abitanti 


100.000-200.000 abitanti 


fino a 100.000 abitanti 


44. Norfolk, Va. 1,540 


39. Providence, R. I. 1,515 


43. Syracuse, N. Y. 1,452 
46. Worcester, Mass. 1,434 


37. Omaha, Neb. 1,315 


41. Okhlahoma City, Okla. 1,267 


38. Miami, Fla. 1,102 


42. Richmond, Va. 0,973 


45. Jacksonville, Fla. 0,897 


Congress, 2nd Session (Washington 1950), p. 432, Table III (c). 


64. 
55. 


. Peoria, Ill. 1,710 
South Bend, Ind. 1,673 
Spokane, Wash. 1,664 


. Youngstown, O. 1,585 

. New Haven, Conn. 1,576 
. Rock Island, Ill. 1,539 

. Erie, Pa. 1,531 

. Des Moines, Ia. 1,515 


. Phoenix, Ariz. 1,470 


. Springfield, Mass. 1,435 
. Reading, Pa. 1,425 


. Grand Rapids, Mich. 1,406 


. Seranton, Pa. 1,392 

. Duluth, Minn. 1,364 

. Salt Lake City, U. 1,340 
. Wichita, Kan. 1,300 


. Mobile, Ala. 1,061 
. Chattanooga, Ten. 1,022 


. El Paso, Tex. 0,997 

. Knoxville, Tenn. 0,957 
. Little Rock, Ark. 0,909 
. Savannah, Ga. 0,879 

. Charlotte, N. C. 0,864 


73 


71 


. Butte, Mont. 1,453 


. Charlestown, W. V. 1,394 


. Manchester, N. H. 1,291 


72. Portland, Me. 1,265 


. York, Pa. 1,120 


70. Jackson, Miss. 0,947 


74 


. Charleston, S. C. 0,797 
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ternazionale che interregionale. Ma, mentre nella teoria del com- 
mercio internazionale con l’ipotesi della non mobilità internazionale 
dei fattori della produzione possiamo arrivare a conclusioni inequi- 
vocabili, l'esclusione, per contro, di quest’ipotesi e la sua sostituzione 
con quella delle spese di trasporto, che variano con il variare della 
distanza, porta a difficoltà per il momento insolubili, le quali aumen- 
tano di molto se si sostituisca l’ipotesi dei fattori di produzione li- 
neari ed omogenei con quella delle economie di dimensione. 

Ed ancora un particolare interessantissimo. LOscH rileva che 
spesso la struttura della zona ideale si pud vedere la dove — ad esem- 
pio, nel West centrale americano o nel Württemberg — CHRISTALLER 
l’ha mostrata così bene, ma che in numerose zone — ad esempio nella 
Ruhr o sulle coste americane dell'Atlantico — non scompare total- 
mente. Tuttavia anche questa scomparsa si può spiegare mediante lo 
sviluppo, da me tentato, della struttura teorica di LÒScH : supponiamo 
che la popolazione di una zona continui ad aumentare benchè la terra 
disponibile resti quella che è. Le grandi città cresceranno e lance- 
ranno, per così dire, industrie nelle piccole città, che cominceranno 
a crescere a loro volta. Non occorre molta immaginativa per rappre- 
sentarsi una zona industriale dove si produca in ogni luogo soltanto 
uno o due beni che solo in quel luogo saranno prodotti. Si avrà, al- 
lora, una specializzazione perfetta locale di tutti i beni, come presso a 
poco avviene nella Ruhr. In questo caso, però — che, « mirabile 
dictu », si avvicina molto a quello ricardiano della specializzazione 
perfetta — , avverrà tutto il contrario per i salari: essi, cioè, ade- 
guatamente definiti, potranno in questo caso essere uguali appunto 
perchè nessun bene viene prodotto in due luoghi, mentre, come SA- 
MUELSON ha mostrato, con le ipotesi di OHLIN la parità dei valari 
richiede una specializzazione imperfetta. 

Sono con ciò giunto alla fine del mio discorso. Non potrò mai 
raccomandare abbastanza il grande lavoro di LOSCH, ch’è veramente 
una miniera di idee. Chiudo riassumendo in due proposizioni sole la 
mia argomentazione: il contributo fondamentale della teoria della 
localizzazione non è semplicemente un maggior realismo — anche 
la teoria del commercio internazionale è abbastanza realistica — 
ma, anzitutto, l’inizio dell’analisi d’una complicata interdipendenza. 
Nello stesso tempo, però, spero d’esser riuscito a dimostrare che 
non si può fare a meno della teoria del commercio internazionale 
— ossia della teoria dell’interdipendenza di più mercati — e che 
è specialmente la teoria del meccanismo della bilancia dei paga- 
menti quella che resta essenziale in modo assoluto. 
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SUMMARY 
Location Theory and the Theory of International Trade 


The argument is conducted in purely theoretical terms. The author first 
examines the special assumptions underlying the various location theories, di- 
scusses the reasons for the formulation of these special assumptions and shows 
what happens when one assumption is replaced by another. The author then 
goes on to discuss the nature of any contribution which the theory of interna- 
tional trade may be able to make to location theory, and the manner and the 
extent in which location theory can contribute to the theory of international 
trade. After a brief introductory reference to Ricardo, the author surveys in 
some detail the manner in which modern theory treats the problem of the loca- 
tion of productions; a careful critical examination of Ohlin’s position is followed 
by an exposition of the theory and the solutions propounded by August Lósch. 
Starting from the latter, the author dwells on the specific difficulties confron- 
ting location theory and attempts to add a contribution of his own to the solu- 
tion of certain problems. The author holds that the basic contribution of location 
theory is not only greater realism, but, above all, the first analysis of a complex 
interdependence. At the same time, he shows that it is not possible to do without 
the theory of international trade — or the theory of the interdependence of se- 
veral markets — and that, in particular, the theory of the mechanism of the 
balance of payments is, in this context, the most valuable. 


RESUME 
La théorie de la localisation et la théorie du commerce international 


L’auteur traite l’argument d’un point de vue uniquement théorique en 
écartant toute hypothése de caractére descriptif du développement historique de 
la théorie en question. Il examine en premier lieu les hypothèses de base de dif- 
férentes théories de la localisation; il explique la raison pour laquelle les di- 
verses hypothèses ont été formulées et démontre ce qui arrive si l’on écarte une 
hypothèse pour en substituer une autre. Il examine également ce que la théorie 
du commerce international peut offrir à la théorie de la localisation et de quelle 
façon et dans quelle mesure cette dernière peut contribuer à la première. Après 
un rapide regard sur les théories de Ricardo l’auteur fait une large place à la 
façon dont la théorie moderne traite du problème de la localisation de diverses pro- 
ductions. Ici l'examen s'élargit et devient une exposition plus détaillée et critique 
des formules d’Ohlin et présente après le système de Lésch et ses solutions. Il se 
base sur les resultats de Lósch — qu'il considère meilleurs que les autres — 
et examine les difficultés particulières de la théorie de la localisation et essaye 
de contribuer pour quelque chose à la solution de certains problèmes. L’auteur 
retient que la contribution fondamentale de la théorie de la localisation ne con- 
siste pas simplement dans un réalisme plus poussé mais qu’elle constitue le début 
de l’analyse d’une interdépendance compliquée. Il cherche en même temps de 
démontrer que l’on ne peut pas faire abstraction de la théorie du commerce 
international — ni de la théorie de l’interdépendance de plusieurs marchés — 
et que c’est tout spécialement la théorie du mechanisme de la balance des paie- 
ments à laquelle revient la plus grande importance absolue. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Standorttheorie und Theorie des internationalen Handels 


Der Verfasser begruendet seine Uitersuchung auf einem ausschliesslich 
theoretischen Gesichtspunkt und schliesst daher die Beschreibung der histori- 
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schen Entwicklung der dargestellten Theorie aus. Er untersucht in erster Linie 
die den verschiedenen Standorttheorien zugrundeliegenden charakteristischen 
Hypothesen, forscht nach dem Grund fuer die Formulierung der einzelnen Hy- 
pothesen und zeigt auf was geschieht wenn man die eine durch eine andere er- 
setzt. Er schreitet sodann zur Untersuchung der Beitraege tiber, die die Theorie 
des internationalen Handels zu der Theorie des Standortes leisten kann und 
untersucht auch wie und in wie weit diese der ersteren helfen koennte. Nach 
einem raschen einleitenden Ueberblick ueber die Hypothesen von Ricardo be- 
schreibt der Verfasser die Methoden auf Grund deren die moderne Theorie die 
Probleme behandelt, die sich auf die Lokalisierung der Produktion beziehen: 
hier erweitert sich die Untersuchung zu einer kritischen und mehr auf Ein- 
zelheiten eingehenden Behandlung der Formulierungen von Ohlin und gipfelt 
in der Darstellung des Systems von Loesch und dessen Loesungen. Der Verfasser 
untersucht sodann auf Grund der Ergebnisse, zu denen Loesch gelangt ist, — 
dessen Konzepte dem Verfasser als die besten erscheinen —. die besonderen 
Schwierigkeiten der Standorttheorie und versucht einen Beitrag zur Loesung 
spezieller Probleme zu leisten. Der Verfasser hebt hervor, dass der Hauptbeitrag 
der Standorttheorie nicht einfach in einem staerkeren Realismus besteht, son- 
dern vielmehr den Beginn einer Analyse einer komplizierten Interdependenz 
darstellt. Er versucht aber auch gleichzeitig zu zeigen, dass sie nicht von der 
Theorie des internationalen Handels getrennt werden kann, — auch nicht von 
der Theorie der Interdependenz mehrerer Maerkte — und dass insbesondere der 
Theorie des Mechanismus der Zahlungsbilanz die groesste absolute Bedeutung 
zukommt. 


RESUMEN 


Teoría de la localización y teoría del comercio internacional 


Pondera el autor el asunto desde un punto de vista exclusivamente teórico, 
apartando, por consiguiente, todo tema de índole descriptiva del desarrollo histó- 
rico de la teoría considerada. Examina él, en primer lugar, las hipótesis caracte- 
rísticas que fueron sentadas como fundamento de las varias teorías de la locali- 
zación, indaga la razón por lo que se formularon hipótesis particulares, demuestra 
lo que va a ocurrir caso de rechazar una hipótesis para reemplazarla con otra. 
Después de eso, pasa a examinar qué es lo que la teoría del comercio interna- 
cional ha de ofrecer a la teoría de la localización, y de cuál modo y medida puede 
ésta contribuir a la primera. Después de rápido vistazo introductorio a las hi- 
pótesis de Ricardo, hace el autor amplia alusión al modo cómo la teoría moderna 
trata el problema relativo a la localización de las producciones: aquí el examen 
se amplía hacia una exposición crítica más pormenorizada sobre lo formulado 
por Ohlin, y luego remata en la presentación del sistema de Lósch y de sus so- 
luciones. Por fin, emprendiendo de Lósch sus consideraciones — y la concepción 
de Lósch la indica come mejor de las demás — examina el autor las dificultades 
particulares de la teoría de la localización y efectúa, dentro de esta esfera, una 
tentativa para agregar algo a la solución de ciertos problemas. Opina el autor 
que la contribución fundamental de la teoría de la localización, no es simplemente 
un realismo mayor, sino, antes de todo, el comienzo del análisis de una interde- 
pendencia complicada. Al mismo tiempo, empero, procura él demostrar cómo no 
se pueda prescindir de la teoría del comercio internacional — es decir de la teoría 
de la recíproca dependencia en un conjunto de mercados — y que en especial la 
teoría del mecanismo de la balanza de pagos es la que tiene la mayor impor- 
tancia absoluta. 
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NUOVO ORDINAMENTO DIDATTICO UNIVERSITARIO (*) 
LA FACOLTA’ DI ECONOMIA 


CELESTINO ARENA 


1. - Il disagio che investe tutti gli ordini universitari non è 
che più sentito dalla Facoltà di Economia e Commercio, che, senza 
avere il conforto di una grande tradizione, non ha minore l’impegno 
di adeguarsi alle esigenze di un’approfondita preparazione profes- 
sionale, in vasti campi che presentano, insieme, un rapido progresso 
scientifico e nuove responsabilità di azione, nell'economia pubblica e 
privata. 

Nata dai bisogni di un’industria nascente e di traffici ancor li- 
mitati, per l’istruzione di personale appena necessario alle operazioni 
di piccole quantità economiche, studiate con i semplici schemi della 
microeconomica lentamente sviluppatisi durante un secolo, la Facoltà 
è da tempo sotto l’urto di una scienza divenuta sempre più complessa, 
per lo studio di fenomeni di macroeconomica regolati da politiche 
diffusamente intervenzioniste; ai quali occorrono studiosi ed opera- 
tori fatti anch’essi su diversa misura, che in nessun’altra Facoltà po- 
trebbero trovare la necessaria preparazione. 


(*) Rapporto di cui il Consiglio Superiore della Pubblica Istruzione ha 
preso atto nella sessione del giugno 1956, quale risultato di un’inchiesta del 
‘ Consiglio stesso presso le Facoltà universitarie, a proposito di un'eventuale ri- 
forma dell’ordinamento didattico. L’inchiesta è stata condotta nel periodo 1953-56 
da un Comitato ristretto del Consiglio, composto di un membro per ciascuna 
Facoltà. L’A., quale membro di tale Comitato, aveva sollecitato anche il parere 
della Società Italiana degli Economisti, poi pubblicato nel vol. IX, n. 1 di questa 
Rivista. In questa v. anche contributi recenti del TRAVAGLINI (1954) e del GRI- 
ZIOTTI (1955). 

L’A. si permette di rinviare anche a un suo vecchio studio su L’ordina- 
mento degli studi di Economia e Finanza, apparso negli « Annali dell’Università 
d’Italia », 1942, nn. 3-4 e ad un rapporto: The Teaching of Economics in Italy, 
contenuto nel volume dell'UNESCO: The University Teaching of Social Scien- 
ces, Economics, Paris, 1954. In tale volume sono stati raccolti gli atti e i rap- 
porti di economisti di vari paesi convocati dall'UNESCO a una tavola rotonda 
a Talloires (Francia) nell’agosto 1951. Una relazione dell’A. su tale congresso è 
stata pubblicata dalla rivista « L’Industria », 1951, n. 4: L'insegnamento dell’eco- 
nomia in un Congresso Internazionale. 
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D’altra pare, a questa Facolta non affluiscono pit soltanto i figli 
della media borghesia industriale e commerciale, ma vi premono 
quelli della classe media, non più attratti dalla tradizione delle pro- 
fessioni liberali, e di ceti nuovi, che cercano di salire attraverso le 
scuole tecniche e commerciali, ma portano il segno di una generica 
immaturita e di una preparazione media nettamente inferiore a 
quella dei giovani provenienti dal liceo classico di un tempo. Nè pro- 
prio a questi giovani é possibile chiedere di indugiare negli studi uni- 
versitari, per affinare la loro attitudine e completare la scarsa pre- 
parazione iniziale; che li fa meno capaci di impossessarsi, non solo 
di nozioni più complesse, ma di metodi di studio che si vanno svi- 
luppando e specializzando su livello più elevato. 


2. - Da cid, il carattere sempre più informativo invece che 
formativo, superficiale quanto enciclopedico, dell’insegnamento; con 
finalita professionale non solo esclusiva, ma deteriore rispetto al 
carattere ed alle esigenze dell’economia moderna; e, quel ch’é piu 
grave, un ambiente che non permette di dare ai migliori quella pre- 
parazione più severa e più elevata ch’é necessario chiedere all’Uni- 
versità, se questa deve assolvere la sua missione, qual’é scolpita nel- 
l’ancor valida enunciazione della legge fondamentale: preparare alle 
professioni e promuovere il progresso della Scienza. 

Sembrò che particolarmente alla Facoltà di Economia e Com- 
mercio, per il suo carattere spiccatamente professionale (non diverso 
però da quello delle Facoltà giuridiche o mediche o tecniche), po- 
tesse riferirsi la diagnosi, fatta dal Comitato ristretto del Consiglio 
Superiore, di un difetto fondamentale del nostro ordinamento uni- 
versitario, consistente nella fusione fra obiettivi di preparazione 
scientifica e di preparazione tecnico-professionale. 

Ma le Facoltà interpellate hanno unanimemente respinto questa 
diagnosi e riaffermato che non potrebbe pensarsi a preparazione 
professionale che non fosse, non solo affidata a uomini di scienza e 
a metodi scientifici, come bene affermava il Comitato del C.S., ma 
che non fosse tutta investita di sapere scientifico, non si muovesse 
agilmente in un ambiente scientifico, ch’è il carattere distintivo di 
una scuola di livello universitario. Questo livello, di una cultura 
forse necessariamente propedeutica ma scientifica, sarebbe sicura- 
mente abbassato dalla coesistenza di esclusivi corsi professionali ac- 
canto a quelli scientifici, che hanno bisogno di compenetrazione e 
scambi reciproci, su una base comune. 

Si è prestata ad equivoci l’affermazione del Comitato del Con- 
siglio, che l'insegnamento universitario tecnico-professionale deve 
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tendere a formare dei tecnici e non degli scienziati. Gli scienziati 
sono una rarissima grazia del Signore; sicchè possono emergere da 
qualsiasi ordine di studi e possono non emergere dalle scuole che 
pretendano di essere scientifiche: la storia della scienza e dell’Uni- 
versita, della stessa Facolta di Economia, é piena di esempi in pro- 
posito. L’ordine del giorno del Comitato voleva dire che vi sono ma- 
terie di perfezionamento scientifico, oltre a quelle fondamentali, che 
Si possono togliere dai corsi di carattere professionale; e viceversa. 
Comunque, é opinione generale che a dare una preparazione supple- 
mentare ai giovani volonterosi di seguire la vocazione (meglio che 
carriera) scientifica devono provvedere, come oggi, scuole di perfe- 
zionamento meglio organizzate. 


3. - Ma più importante è creare e mantenere quell’ambiente 
universitario che permetta ai migliori di emergere, sia nella prepa- 
razione scientifica, sia in quella non meno importante che è neces- 
saria ai grandi operatori dell’economia pubblica e privata. 

La difesa del livello universitario é problema di giusta severità, 
spesso purtroppo solo di serieta, del governo politico amministrativo 
e didattico della scuola; la cui soluzione assorbirebbe quelle impos- 
sibili che si volessero raggiungere attraverso il numero chiuso o 
esami selettivi di ammissione. 

Il « numero chiuso » urterebbe contro lo spirito della Costitu- 
zione e soprattutto contro esigenze sociali inderogabili. L’Universita 
ha il diritto e il dovere di essere severa, non ha il diritto di compri- 
mere le forze di capillaritá sociale e di negare preventivamente al 
maggior numero di attingere il piú alto livello della preparazione 
professionale e della cultura. 

Nella nostra tradizione scolastica il diploma di maturitá e di 
abilitazione si identifica col titolo di ammissione ai vari ordini uni- 
versitari. E, dopo l'esperienza non favorevole della Facoltá di magi- 
stero, le Facolta di economia non propongono un esame di ammis- 
sione o di integrazione per la selezione dei primi iscritti (lo chiede 
soltanto Firenze). 

Il problema è stato posto per altre Facoltà (Ingegneria e Scienze) 
rispetto ai provenienti da istituti tecnici e commerciali, i quali hanno 
oggi libero accesso alla Facoltà di economia, abbassandone purtroppo 
il livello. 

Perciò la maggior parte di queste Facoltà chiede che titolo di 
ammissione sia la maturità classica o scientifica. Altre, per es. Roma, 
vorrebbero decisamente esclusi dall’ammissione (senza la possibilità 
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di integrazione) gli abilitati da istituti tecnici per geometri e nautici 
o agrari ecc.; ma avrebbero delle riserve da fare quanto all’esclu- 
sione degli abilitati da scuole commerciali e per ragionieri, essendo 
che proprio a questi era destinata dalle origini la Facolta di Eco- 
nomia e Commercio. Volendo adottare qualche misura selettiva, che 
lo scrivente raccomanda, si potrebbe pensare a un’ammissione uni- 
versitaria limitata ai giovani che abbiano conseguito nell’abilitazione 
una media minima di voti, es. 8/10 (o 7/10 in tutte le materie). 


4. - La selezione dei giovani dovrebb’essere dunque affidata, 
all’esterno dell’Universita, all’auspicata severita degli esami di abi- 
litazione o licenza media (a cominciare dalla selezione dei docenti e 
dallo sdoppiamento dei due insegnamenti di economia e diritto), e 
nell’interno al cosidetto sbarramento. 

Più logicamente lo sfollamento indiretto dovrebbe cominciare al 
primo anno di corso, nell’interesse stesso degli allievi, che potrebbero 
e dovrebbero in tempo utile scegliere bene la loro strada: è l’avviso 
manifestato da questo Consiglio nel 1950, e lo scrivente vi aderisce. 
Ma a molti sembra opportuno lo sbarramento al secondo anno. Di- 
vergono i pareri sulle soluzioni: da quella più drastica, e solo da ta- 
luno considerata, del vero e proprio esame, anche scritto, di biennio, 
con efficacia eliminatoria, a quella del superamento obbligatorio di 
tutte le prove indicate dal piano di studi, a quella del superamento 
obbligatorio soltanto di alcune prove in materie propedeutiche. Ta- 
luno vorrebbe mantenere il vincolo del piano, rigidamente formato 
con esclusione di materie facoltative per ciascuno e tutti gli anni del 
corso; il che appare eccessivo, bastando per questo la severità degli 
esami. Lo scrivente è, con la maggioranza, favorevole all'obbligo di 
superare tutti gli esami del primo biennio. 

Il primo biennio dovrebbe essere dedicato allo studio di materie 
indiscutibilmente propedeutiche, secondo un criterio di propedeuti- 
cità da rendere severo e inderogabile. 

A questo proposito è da considerare che la Facoltà di Venezia, 
come già l’Associazione dei Ragionieri, proporrebbe una laurea spe- 
ciale in ragioneria; che non si potrebbe però concepire diversa da 
una laurea in economia aziendale, di cui si dirà; mentre non sarebbe 
da escludere l’eventualità di istituire alla fine del primo biennio una 
licenza per ragioniéri, a integrazione dell’abilitazione conseguita 
nella scuola media superiore. Si avrebbe il duplice vantaggio di sfol- 
lare la Facoltà e di preparare giovani per i minori impieghi ed uffici; 
ma potrebbe crearsi l'inconveniente di un abbassamento indiretto del 
tono universitario. 
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E’ da escludere che, come accennato dall’o.d.g. del Comitato ri- 
stretto del Consiglio, i corsi si possano ordinare in moc~ che, per 
dedicarsi alla laurea cosidetta scientifica, si debba prima conseguire 
la maturita professionale. Cid perché sembra da escludere un pro- 
lungamento dei corsi e soprattutto perché si tratta di interessi e di 
capacita diverse, ch’é necessario si qualifichino tempestivamente. E 
la severita degli esami del primo biennio o l’eventuale sbarramento 
dovrebbero appunto costringere la massa degli inqualificati a ve- 
dere chiaro nella propria vocazione e nelle proprie possibilitá, quali- 
ficandosi in conseguenza. 


5. - Pel seguito degli studi si deve affrontare il problema del- 
Pincapacitá degli attuali quadri universitari e degli attuali anni di 
corso a contenere insegnamenti che si sono venuti sviluppando in 
profondita e in estensione. 

Le Facoltá non sono state interpellate sulla via accennata dal 
Comitato ristretto del Consiglio: di supplire, cioè, all’impossibilita 
dell’estensione con l’intensificazione dell’insegnamento; probabil- 
mente avrebbero risposto che occorre dotare le Universita di mag- 
giori mezzi; il che é vero in gran parte, ma non del tutto, poiché, 
mentre molti impianti universitari sono certo insufficienti, altri re- 
stano non adeguatamente sfruttati. 

La soluzione del prolungamento degli anni di corso e quasi una- 
nimemente scartata. Le classi medie oggi non hanno mezzi e quindi 
possibilita di attesa per una lunga preparazione universitaria: la 
piaga dei « fuori corso » non indica maggiore capacita in tal senso; 
anzi il contrario, poiché dipende dalla necessita dell’impiego, quando 
non deriva da incapacita; e non sarebbe giusto condannare i migliori 
a segnare il passo con questa. 

La Facolta di Roma accederebbe al prolungamento, pur di man- 
tenere intatto l’ordinamento attuale degli studi. Un’altra Facoltà, 
quella del « Sacro Cuore », è proclive allo sdoppiamento dall’inizio 
in due corsi paralleli, professionale e scientifico, distribuiti nelle 
varie sedi secondo le esigenze locali e il possesso di mezzi adeguati. 

La maggior parte delle Facoltà è per la soluzione dello sdoppia- 
mento al 3° anno di corso, in un ordine di studi tecnico-aziendale 
(piuttosto professionale) ed in uno economico-statistico (a carattere 
più elevato e massimamente omogeneo). Alcune Facoltà (es. Napoli 
e Venezia) aggiungerebbero un terzo corso in materia amministra- 
tiva (per la preparazione dei pubblici funzionari) da lasciare, ad av- 
viso dello scrivente, alle Facoltà giuridiche e politiche. Altre meglio 
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propongono l’istituzione di bienni dedicati a specializzazioni locali: 
per es. economico-marittima (Genova). Non manca la proposta di 
un’alternativa: libera scelta degli studenti fra insegnamenti stabiliti 
dalla Facoltà, che dovrebbe equivalere alla scelta di un indirizzo di 
studi per spontanea vocazione; ma, dato lo scarso impegno degli stu- 
denti in scelte del genere, v’é da attendersi sicuramente quella degli 
insegnamenti più facili. 

Vi sarebbe per tutti un esame di laurea per un titolo dottorale : 
non è pensabile oggi, per le ragioni accennate, che un giovane uni- 
versitario rinunci al conseguimento di un titolo di dottore; che non è 
più in se stesso rivalutabile, fuori dell'estrema severità degli studi. 


6. - Il primo ordine di studi aprirebbe generalmente la strada 
a scuole di applicazione e specializzazione professionale, sempre nel- 
l'ambito della Facoltà. E” escluso da tutti, per l'alto costo e la scarsa 
efficacia, che all’interno dell’Università si possa fare anche il tiro- 
cinio vero e proprio, che cioè non sia costituito da esercitazioni teo- 
rico-pratiche di seminario, guidate meglio che oggi in genere non si 
faccia. I corsi sarebbero annuali; o anche biennali e in tal caso si po- 
trebbe cominciare a frequentarli nell’ultimo anno di corso normale. 

La maggior parte delle Facoltà esprime parere contrario al- 
l’identificazione, sia pure con forme speciali, dell'esame di laurea e 
dell'esame di Stato per l’abilitazione professionale. Potrebbe, come 
ora, aver luogo nell’Università, che offre le dovute garanzie di se- 
rietà, l'esame esclusivamente dedicato a tale abilitazione, davanti a 
commissioni integrate da rappresentanti delle libere professioni. 

Importante è che la Facoltà si metta in condizioni di dare gli 
insegnamenti essenziali del secondo biennio, e negli stessi corsi di 
applicazione e specializzazione dedicare i suoi mezzi, attualmente 
molto limitati, a una sostanziosa preparazione. 

Si reclama oggi dappertutto, non solo in Italia, una maggiore 
collaborazione fra Università e industria, chiedendosi a quella la pre- 
parazione di uomini capaci di nuovi compiti più ardui. Ma questa 
collaborazione interessa anche l’ordine di studi detto economico-sta- 
tistico, non solo quello tecnico-aziendale, perchè occorrono all’indu- 
stria amministratori e contabili di capacità superiori, ma soprattutto 
gli scopritori di nuove formule scientifiche, indispensabili al pro- 
gresso tecnico. La collaborazione richiesta meglio si attua mante- 
nendo alto il livello universitario, senza togliere ad insegnanti ed al- 
lievi tempo e mezzi preziosi; che si tratta di meglio distribuire tra 
insegnamenti fondamentali, invece di disperderli in una raccolta di 


Nuovo ordinamento didattico universitario 497 


tecniche operative, che ciascuna industria pud meglio insegnare sul 
solido fondamento dell’insegnamento generale universitario, in pro- 
prie scuole o fondando con la collaborazione degli insegnanti univer- 
sitari istituti speciali, paghi del loro fine di servire l’industria, senza 
l'ambizione di conferire irregolari lauree dottorali o professorali 
nell’interesse di allievi incapaci e di improvvisati docenti. 

Del resto, bisogna aggiungere che alcune memorie in atti, le 
quali propongono una più intensa collaborazione fra Università e in- 
dustria e l'apertura di quella a nuove esigenze e naturalmente nuove 
cattedre, non sanno indicare insegnamenti che non siano già in quelle 
tecniche generali (industriale, mercantile, bancaria), elevatesi sui 
vecchi ceppi dell'economia e del diritto, che se mai si tratta di ap- 
profondire su tali basi (come propone Trieste) e non dissolvere in 
specializzazioni che non avrebbero la minima dignità scientifica. 


7. - L’Università resterà fedele o tornerà alle sue migliori 
tradizioni, nella misura in cui servirà a fini disinteressati e sarà 
svincolata dalla produzione di titoli con valore esclusivo, per esempio, 
di ammissione ai concorsi. 

D'altra parte, per l’angustia dei mezzi di cui l’Università oggi 
dispone rispetto all’estendersi e all’elevarsi della buona cultura, 
questa saprà dare le gemme di cui è capace, solo se saprà rompere la 
tradizione per cui in Italia non v’è cultura che non sia universitaria, 
ed effondere i suoi rami oltre il recinto universitario, per lasciare 
che in questo siano meglio approfondite e fecondate le radici del sa- 
pere scientifico. 

Particolarmente opportuna sembra la proposta delle Facoltà di 
Pisa e Trieste, sugli accordi con enti che possano a loro volta colla- 
borare in questo compito con l’Università. 

Così, il secondo biennio di studi economico-statistici, senza por- 
tare a un attestato di vera maturità scientifica, che sarebbe assurdo, 
darebbe adito, del resto non esclusivo, alle scuole naturalmente uni- 
versitarie, di perfezionamento e specializzazione scientifica, neppure 
queste con ambizione di solenne laurea scientifica, come da taluno 
proposto. 

Queste scuole di perfezionamento non saranno, come detto, 
esclusive, per coloro che vogliono darsi all'insegnamento; perchè è 
bene anzi che vi siano attratti tutti i giovani più capaci di governare 
in ogni rango l’economia: ma per ciò stesso non potranno dare vere 
lauree scientificke. Si cureranno bensì nelle scuole di perfeziona- 
mento scientifico monografie degne di stampa e si potrà mercè tali 
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scuole contribuire a risolvere meno inadeguatamente il problema 
degli assistenti, dei liberi docenti, degli aggregati alle cattedre, spo- 
gliati da esclusivi interessi professionali, tessuti strutturali del vero 
insegnamento universitario. 


8. - Le Facolta non si sono pronunciate sulla questione del- 
Pinsegnamento delle lingue. Vi sono ragioni pratiche evidenti, per cui 
quelle che hanno da lunga data (Venezia) o hanno voluto attribuirsi 
di recente siffatto compito difficilmente vi rinuncerebbero. Lo 
scrivente crede di avere con sé la maggior parte dei colleghi nel- 
l’esprimere il parere che tali insegnamenti siano ormai completa- 
mente estranei all’organismo della Facoltà di Economia e alle stesse 
esigenze della pratica professionale cui in un primo tempo erano de- 
stinati, siccome ha riconosciuto lo stesso Istituto di Venezia, che ha 
una notevole tradizione in proposito, costituendo un’apposita Fa- 
coltà. 

Non è compito di questa relazione stabilire piani di studi, cui del 
resto solo alcune Facoltà hanno appena accennato. Rientrerà ciò 
nella competenza della speciale Commissione allargata, cui per ogni 
Facoltà sarà attribuito di mettere a punto una vera e propria riforma 
dei corsi. 

Di questi progetti in ogni caso bisognerà informare nuovamente 
le Facoltà, poichè in atti non esistono oggi che apprezzamenti gene- 
rali e indicazioni di massima. Tutte le Facoltà hanno anzi dichiarato 
di non avere avuto il tempo di approfondire le varie questioni indi- 
cate nell'ordine del giorno del 1953 e sulle quali hanno dovuto espri- 
mere il loro avviso sotto l’urgenza di termini allora molto ristretti, 
non più riaperti malgrado le more successive dello studio demandato 
al Consiglio. 
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MULTIPLE EXCHANGE RATES 
THE BRAZILIAN EXPERIENCE (#) 


I. - The Exchange Control. 


Brazil finished the Second World War in 1945 with a positive balance 
in dollars and sterlings of some 600 millions of dollars. However the prac- 
tical impossibility to import during the war coupled with the scarcity of 
foreign resources during the great depression that preceded it, had created 
a large deficit in the nation’s stock of machinery and equipment. This cir- 
cumstance coupled with a further increase in demand created by the in- 
flation which had taken place during the war and still more in 1946, ex- 
plains why by the end of 1947 Brazil was facing serious balance of pay- 
ment difficulties. 

Instead of devaluing the « cruzeiro », the Government asked and the 
Congress voted a law on the 23rd of February 1948, by which imports 
became subject to the concession of « previous licences » by the Export- 
Import Department. The equilibrium in the balance of payments was to 
be provided henceforth not by the rate of exchange but by restriction of 
imports. This is particularly important in a country subject to inflationary 
spurts, to which the attention of public opinion as well as of the Admini. 
stration itself used to be called by two alarm bells: the cost of living and 
the rate of exchange. This latter bell was to remain henceforth silent. 

The « previous licence » regime established by the 1948 law was ex- 
tended by subsequent legislation, in October 1949 and September 1953, 
although by a law of January 1953 a «free exchange market» was created 
where transactions other than exports and imports could be performed 
(further details ahead). 

In 1949 a marked improvement in the world prices of coffee might 
have taken advantage of reestablishing the freedom of the exchange 
market, but the worsening of inflation made it impossible. 

The « previous licence » system not being subject to special principles 
except that of restricting imports in general, left plenty of freedom as to 
the criteria for the application. 

These criteria were highly protectionist and much more favourable to 
industrial development than to agricultural exports. No licences were 
granted for the import of goods which were partially produced in the 
country, except in cases of evident abuse; the question of « essentiality » 


(*) The writer had the benefit of remarks and suggestions by his colleagues Pro- 
fessors R. CAMPOS - O. BULHÔES and A. KAFKA, who also closely followed the expe- 
rience. 
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represented the next important criterion; non-essentials and luxuries 
were practically excluded although the requests to import the machinery 
to manufacture these very articles in the country were much more favour- 
ably considered, which in the absence of special consumption taxes, re- 
sulted in a distortion of profits and stimulus in favour of them; the que- 
stion of what became of the flow of money which was prevented from im- 
porting and its repercussions in the domestic economy adding to the other 
inflationary domestic forces was not the object of attention; overinvest- 
ment stimulated by the licences and by a most favourable and artificial 
rate of exchange also added to inflation, all these factors contributing to 
feed the inflation and prevent any possible improvement in the balance 
of payments, despite the marked improvement in the price of coffee bet- 
ween 1950 and 1953, the licence regime tending thereby to perpetuate 
itself. 

One of the harmful results was the discouragement and even disap- 
pearance of the marginal exports, the Government trying to hide the real 
devaluation by not granting higher (more cruzeiros per dollar) rates for 
the exports, in spite of the increased costs of production. Another serious 
and harmful consequence was the huge margin of profits for the lucky 
merchants who were favoured with licences to import articles in great 
searcity. Even without corruption (which during a large period was re- 
markably small, comparatively) the fortunate possessor of a licence ob- 
tained on the grounds of registered merchant and of import tradition 
could sell his piece of paper round the corner for several million cruzeiros. 

A special weakness of the system coupled with a blunder made by its 
rulers provoked its downfall. The system was not a « prompt-remittance » 
system, in which an immediate exchange provision was to be made for 
every licence granted. In 1952, following an advice based on the supposed 
recrudescence of the Korean war and consequent necessity to provide the 
country with stocks and equipment, licences were granted in a much larger 
scale than the possibilities of payment permitted. This coupled with con- 
tinued discouragement of exports, especially of cotton (then bought by 
the Government at prices above market), resulted in the creation of a very 
large backlog of arrears of exchange amounting to the equivalent of nearly 
one billion dollars in all currencies. 

Early in 1953 the Government seems to have at last realised the com- 
plete impossibility of fully maintaining the official rate of Cr $ 18,28 to 
the dollar and by a law (N. 1807, of January 1953) of the Congress a 
« free market » was created, where all transactions except for imports and 
exports (apart from sundry small exports) could take place. Apart from 
Government, public utilities and undertakings considered to be of relevant 
national interest (which kept the privilege of the official rate) all other 
remittances for interest and profits, travel, capital flight if any ete. were 
performed through the new «escape valve », as Prof. Prebish had called 
it before, of the free exchange rate. 
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It is of special interest to note that not long after the opening of this 
free exchange market, its average rate was lower than that for the upper 
categories of imports (i. e. the official rate of Cr $ 18,82 plus the auction 
premia for the upper categories) and higher than the export exchange 
rates. This made extremely attractive and profitable the fraudulent prac- 
tice of under-invoicing both exports and imports. The coffee exporter for 
instance, who manages to under-invoice a bag for sav US $ 60 instead of 
US $ 74 can now sell the difference in the free market at say CR $ 70 per 
dollar instead of the coffee export rate of CR $ 37. Equally, the importer 
of a merchandise of say the 3rd category (now even of the first) who has 
to pay a total of say Cr $ 150 per dollar makes a considerable (and illegal) 
profit by having his goods under-invoiced and by remitting the difference 
at Cr $70 through the free market. 

In fact the largest source of supply of dollars to the free market is 
that of the under-invoicing of coffee, so that the free rate often varies 
with the greater or lesser strictness in the classification of coffee exports 
(price depending on type and quality). 

The free market is also available for incoming capital. The entrance 
of foreign capital in machinery and equipment is freely allowed (pro- 
vided it be «legitimate » foreign capital); for the local expenditure on 
foreign investments the free market is available. The importation of ma- 
chinery «in natura» does not of course involve any exchange transac- 
tion or rate and the remittances of foreign currency for conversion in 
cruzeiros is made at the free rate; the question whether this rate is or is 
not advantageous depends on the judgement of what the « equilibrium 
rate » of exchange should be. 


II. - The Multiple Rates. 


By the end of December 1953, with a new Finance Minister in charge, 
the Congress voted a « multiple rate » exchange law, by which the Go- 
vernment was authorised to collect « exchange surtaxes » variable accord- 
ing to the nature of the merchandises and the degree of essentiality, im- 
port licences being only granted to those merchants who had paid the sur- 
taxes resulting from « public auctions» of foreign exchange which take 
place for each of the import categories. The receipts derived from these 
surtaxes were to provide, first for export subsidies and then to finance 
agriculture. 

{mports were divided into five categories according to essentiality 
and exports into three categories according to their estimated degree of 
« exportability ». 

Main exceptions were wheat imports (to avoid raising the price of 
bread), oil (except gasoline), newsprint( for demagogie reasons) and agri- 
cultural implements, materials and machinery, to compensate for the low 
exchange rates (less cruzeiros per dollar) paid for agricultural export bills. 
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Coffee, cotton and cocoa were in the first (lowest) category of ex- 
ports; industrial products in the highest. 

Minimum premia were stipulated for the auctions of each of the five 
categories of imports with the object to avoid too large deviations from 
the average and also to prevent easy attempts for rigging the market. The 
purchasers of exchange at auctions were obliged to pay for their licences 
within a few days. Imports of machinery and equipment considered es- 
sential for the country’s economic development were not subject to auction 
or premium; the new regime maintained the special protection afforded 
to imports of industrial equipment at specially favourable exchange rates. 

Only registered merchants were allowed to bid ; maxima of US $ 50.000 
and minimum of $ 1.000 per firm, per auction. 


* * *% 


The system of multiple rates and auction for imports represented an 
enormous improvement over the previous ordinary licence system. Suffice 
to say that: 1) arbitrary criteria governing the granting of licences were 
replaced by the impersonal forces of the market, with the immediate di- 
sappearance of all charges for favouritism and corruption; 2) the huge 
profits formerly benefiting the fortunate licencees were transferred by the 
auctions to the Government’s coffers, at a time when this deflationary 
contribution was most welcome. 

Due to the scarcity of foreign currency assigned to the auctions, the 
premia were very high; the total yield for the year 1955, after deduction 
of subsidies to exports amounted to about Cr $ 15 billions, approximately 
equivalent to 25% of the Federal Budget, a substantial contribution to 
disinflation. It should not be forgotten however that due to the currency 
depreciation, Brazil’s specific customs tariff had become practically in- 
existent. 

Contrary to the previous « licence » system, which, by pushing back 
into the domestic markets the flow of money seeking the exchange market, 
acted as an increment to inflation, the auction system, by absorbing 
through the premia a great deal of that flow of money would have had 
the effect of materially contributing to alleviate the inflationary pressure, 
if it had not been for the unfortunate and parallel expansion of bank 
credit, (except for the period September 54 to April 55). 

À simple theoretical analysis shows that any country for whose ex- 
ports the world demand is infinitely elastie and for whose imports the 
world supply is infinitely elastic, in other words any country whose sup- 
ply of exports and demand for imports have only an insignificant effect 
on the world prices, will secure the maximum advantage from its interna- 
tional trade by having a single rate of exchange (1). So that, in principle, 


(1) Some Economic Aspects of Multiple Exchange Rates, by Ed. Bernstein, « Staff 
Papers », I.M.F. 
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and supposing that Brazil’s international elasticities conform with this 
model, the multiple rate system should be condemned. 

There were however, in the Brazilian case several special cireums- 
tances militating in favour of its adoption. 

First the fact that Brazil is the world’s most important supplier of 
coffee and that experience has repeatedly shown that, within certain limits, 
the demand for coffee has a low price elasticity, so that devaluation, under 
the prevailing conditions of a buyer’s market for coffee, would result in 
a serious worsening of the country’s commodity terms of trade, at a time 
of difficulties in its balance of payments. Even if it should not be so, i.e. 
if coffee prices should not fall in terms of dollars and thereby consider- 
ably rise in Brazilian currency, there would be not only a further and 
dangerous source of inflation, but a new stimulus to overproduction. 

Second, that inflation having gained momentum, the substantial ad- 
ditional revenue obtainable through the auction premia represented a 
most needed contribution to disinflation. Import prices were already high 
through the enormous profits made by the licencee and did not erow any 
higher with the new system. Only the impersonal forces of the market re- 
placed the arbitrary criteria previously prevailing. And except for the 
unfortunate abuse of selling too much « future » exchange (180 days and 
more), there was no possibility in the new mechanism of accumulating ar- 
rears, the system otherwise being of a « prompt remittance » type. 

Third, that multiple rates as a substitute for the ordinary licence 
system, being «far superior to anything that goes nowadays under the 
label of exchange control » (1) or, as Professor R. Triffin puts its, a system 
« of selective policies designed to plug the main leaks in the balance of 
payments with a minium impact on basic economie activities, production 
and living costs » (2), represented a suitable transition from the somewhat 
cahotic exchange situation to the final goal of a single rate. The system 
had already been partially adopted by Professor Raul Prebisch in the 
Argentine Central Bank, during the late thirties or early fourties. 

The pros and cons then were whether or not the substantial advan- 
tages of keeping a quite favourable position for the country's terms of 
trade and of providing much needed monetary resources to combat infla- 
tion did not outweigh a possible loss in the volume of exports (which could 
be avoided with skill) and other disadvantages which we will soon enu- 
merate. My then unbiassed support to the adoption of the scheme was 
given on the assumption that «the proposed plan would be adopted for 
a limited period, a year or two at the most » (Haberler - op. cit.) and that 
the appreciable resources to be obtained from the auctions were to be 
made full use of for disinflation. 

It is perhaps worth mentioning a further attractiveness of the mul- 


(1) Post-War Studies n. 7, Federal Reserve Board, G. Haberler, pg. 92. 
(IMA eid RATA pp Ss 
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tiple rates: that of its remarkable flexibility on the import side to adapt 
itself to any changes both of the intensity and of the elasticity of demand, 
which freely express themselves at every moment in the bidding for fo- 
reign currency. It might be said that it leads to a kind of optimum tariff 
(not in its Edgeworth - Kahn - Pollak real meaning), in the sense that the 
premium equivalent to the customs tariff is constantly maintained, by 
the forces of demand, at the level of « all that the traffic will bear », the 
importer surplus being wholly absorbed by the auctions. The greater and 
the more inelastic the demand and the lower the elasticity of substitution, 
the higher the premia. It is much more flexible than the ordinary system 
of a fixed exchange rate and a tariff, although the combination of a flue- 
tuating exchange rate with an « ad-valorem » tariff would yield approxi- 
mately the same result. 


All the foregoing explains why and on what grounds the multiple 
rates were adopted in substitution to the original ordinary licence system 
to which it is much superior in every respect. But it does not pretend to 
justify its adoption beyond a period of transition which, as Prof. Ha- 
berler rightly says, should not exceed a couple of years. 

The main theoretical and practical reason is, as above said, that under 
ordinary conditions of international trade the position of maximum ad- 
vantage is that of a single exchange rate, but there are many other rea- 
sons why the country should return to the single exchange rate as soon 
as feasible. 

Perhaps the most important is the lack of a true exchange rate both 
for providing the indispensable guidance to international trade (what 
should or should not be imported or exported) and for removing the di- 
stortions in the domestic economy, especially investments. caused by the 
multiplicity of rates. 

A constantly variable customs tariff, which is what the auction 
amounts to, may be very interesting from certain view points, but is de- 
cidedly harmful to the international trade both of the country which 
adopts it and to other countries which trade with it. This fact, not being 
possible to calculate what an import is going to cost, introduces a most 
prejudicial element of uncertainty both for the trader and the consumer 
of imports. 

The import rates are not five, one for each category, but as many as 
there are auctions in some 20 of the principal cities of the country. Rates 
vary in time and space; they vary from one week or even from one day 
to the other in the same city as well as between one city and the other. 

This is not all. On what criteria should the Exchange Department di- 
vide its available foreign currency among the five categories? and what 
sure criteria can be resorted to measure essentiality, classify each mer- 
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chandise in one or the other of the categories and decide between the di- 
vergent arguments of the many different interests and groups involved? 
The fact that special rates were granted to wheat, newsprint, oil for 
industries, public utilities, Government, agriculture, and machinery creat- 
ed distorsions in the domestic economic activities and income distribution, 
with subsidies to bread (wheat, for demagogic motives), to public services 
(idem), to fuel-using industries ete. During the first period of the mul- 
tiple rates regime, before coffee exports had considerably decreased in 
middle 1954 (for reasons independent of exchange), industries were granted 
a rate equal to the lowest cost of exchange (i.e. the cheapest rate paid for 
exports, which was the coffee rate) for the import of machinery and equip- 
ment, with the result of their being able to buy that machinery with a 
cruzeiro worth 25 or 37 cruzeiros to the dollar while selling their products 
in eruzeiros of ordinary internal purchasing power equivalent to about 
twice as many eruzeiros per dollar. 

Furthermore the fact that the premia had to be paid cash, within 48 
hours of the auction, amounted to exacting some 70%, 80% and even 95% 
of the value of the imports before ordering the goods instead of some 90 
days after receiving them cif, as in the ordinary old way. This very heavy 
financial burden which could only be withstood by large or wealthy firms 
created a discrimination in their favour, 


The situation regarding exports is still worse, because of persistent 
inflation coupled with stable exchange export rates for each of the three 
categories. These rates are not frozen, but they could not be frequently 
altered without repeatedly acknowledging the currency devaluation and 
demoralising the system. 

I have tried to show elsewhere (Principios de Economia Monetária, 
Ist Volume, 3rd edition, pg. 223) why inflation affects the exchange rates 
faster than domestic costs of production. This explains why exports can 
stand an exchange rate lower (i.e. less cruzeiros per dollar) than they 
otherwise would. But this is limited in time and unless the rates are raised 
somewhat in proportion to the degree of inflation; the products cease to 
be exportable. In fact Brazil has lost some exports, due to rising costs 
while exchange export rates remained unaltered. 

The main weakness of the system as regard exports is that, whereas 
multiple rates for imports are determined by the impersonal forces of the 
market, rates for exports are fixed or altered from time to time by the 
arbitrary judgement of the Government. Political pressure and regional 
considerations try to influence the rates. 

It has happened at times that to avoid loosing exports, while unwill- 
ing to increase the export cruzeiro rates per dollar, the Export Depart- 
ment resorted to something similar to what ex-President Peron used to 
do in large scale in Argentine, i.e. the Department buys the goods at a 
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suitable price to the producer and exports them at the ruling export rate, 
charging the loss (subsidy) to the premia account. 

Another and much worse practice that took place before the advent 
of the multiple rates, while exports had to be made at the official rate, 
was that of permitting the coupling of an export with a corresponding 
import, as if it were a barter transaction. What actually happened was 
that due to the very high prices reached by certain imports in the domestic 
market, the importer could afford to loose a great deal in the correspond- 
ing export, by paying for it a price much higher than the international 
price converted at the ruling export exchange rate. It is easy to understand 
why such transactions of forced sales demoralised the foreign market of 
these goods while considerably raising their domestic prices. The practice 
fortunately did not last for a long time. 


III. - The Way Back to the Single Rate. 


In view of foregoing remarks it is natural that the Government should 
take steps for a return to the single rate of exchange. While at the Mi- 
nistry of Finance, the writer asked and the Congress authorised (law 2410 
of January 1955) the replacement of the auction system by fixed «exchange 
surtaxes » based on the average premia resulting from the auctions for 
each of the five categories. The reason why it was not immediately acted 
upon was the expectation that well before the end of 1955 inflation would 
have been put under control. An attempt was made by the succeeding Mi- 
nister, in October of last year, to proceed with the exchange reform, but 
special circumstances, foreign to the technical problem herein discussed, 
prevented it being done, the new Government (February 1956) apparently 
still being undecided on what to do. 

As meanwhile inflation was not brought under control the adoption 
of fixed surtaxes would lead to a falling exchange rate pushed by the in- 
flationary forces. The writer then suggested that the « surtaxes » should 
be made « ad-valorem », i.e. varvine-with the eruzeiros value of the goods, 
i.e. with the exchange rate. In fact a completely new « ad-valorem » cus- 
toms tariff is now under consideration by the Congress, with the ultimate 
object of replacing surtaxes. 

A word must be added to say that perhaps the greatest argument in 
favour of the multiple rates system, when adopted in 1953, was that the 
revenue from the auction premia provided all the means necessary to 
squash the long lasting inflation. It was therefore most unfortunate that 
the then ruling Government annulled this effect by Bank Credit Expan- 
sion, especially for over-abundant financing of coffee. Besides, it « dou- 
bled » the minimum wages with the effect considerably aggravating the 
inflation. 


* * * 


Two additional remarks before concluding. One in reference to the 
special case of coffee, main Brazilian export, in the world market of which 
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the Brazilian supply exerts an appreciable influence. Repeated research 
and studies have shown that « within certain reasonable limits » of price, 
the foreign elasticity of demand is quite low. This is natural and used to 
be called the Engel law; it is easily understandable that in a wealthy 
market such of that of the United States consumers do not refrain from 
their ordinary consumption of coffee when price is reasonably high nor 
do they increase that consumption when price is lower. 

This is why exchange devaluation in Brazil, especially under the con- 
ditions of a buyers market for coffee, is « perverse » for the country’s 
commodity terms of trade. The effect of devaluation amounts, almost in- 
variably, to the maintenance of the cruzeiro price and the fall in the 
dollar price, 

Should it not be so however, i.e. should the cruziero price rise, this 
would have two harmful consequences: addition to the inflationary forces 
and further tendency to over-production. 

The imposition of a lower rate (i.e. less cruzeiros per dollar) for coffee 
exports, whenever its foreign price permits it, actually amounts to trans- 
ferring a part of the coffee producer surplus to the importers of essential 
items for the country’s economic development. 

Another and final remark is in connection with the excessive criti- 
cisms frequently made against the Brazilian system of multiple rates, to 
say that it led to more than one thousand different rates of exchange. This 
is due to the fact of there being twenty or thirty inconvertible foreign 
currencies dealt with, the «Italian dollar », the « Austrian dollar », the 
« Yougoslave dollar », the « Finnish », the « Iceland » etc. But this is an 
entirely separate story. The multiple rates, with their possible advantages 
at times and their many harmful consequences has nothing to do with 
the fact that there are at present so many inconvertible currencies. In 
fact Brazil’s effort by promoting free exchange between sterling, florins, 
German marks, Belgian francs and other to come by what has been called 
the « Hague Club », has clearly shown its preference for multilateral trade. 


E. Gupin 


Rio de Janeiro, Universidade do Brasil, August 1956. 
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LA DISINFLAZIONE IN AUSTRIA (*) 


1. - I precedenti 


Nel periodo post-bellico fino al 1951 l’Austria sostenne il peso di una 
inflazione piuttosto rapida. Una parte importante in questa inflazione fu 
giocata dalla spirale salari-prezzi. I salari aumentarono in conseguenza 
dell’aumento del costo della vita più che a causa di un’eccessiva domanda 
di lavoro: la percentuale di disoccupazione è infatti aumentata dall’1,7% 
nel 1947 al 6,2% nel 1950. 

Nel 1951 il ritmo dell’inflazione aumentò. I prezzi al minuto aumen- 
tarono durante l’anno del 28%, i prezzi all’ingrosso del 26% e i tassi dei 
salari netti del 32%. Mentre la produzione industriale aumentò del 13%, 
l’offerta di moneta (1) aumentò di quasi il 20% (da 14.058 miliardi di 
scellini alla fine del 1950 a 17.511 miliardi di scellini alla fine del 1951). 
L'ammontare del credito andò aumentando ad un tasso maggiore; il si- 
stema bancario (all’infuori della Banca Nazionale) estese i suoi prestiti 
correnti del 42%. Anche la disoccupazione si mantenne ad un livello lieve- 
mente inferiore a quello del 1950 e ascese in tutto l’anno 1951 al 5,7%. 

La bilancia commerciale, che era considerevolmente migliorata dal 
1949 al 1950, peggiorò nel 1951. Il volume delle esportazioni, che dal 
1949 al 1950 era aumentato di oltre il 50%, aumentò solo del 9% dal 1950 
al 1951. Il volume delle importazioni, per contro, non aveva presentato nel 
1950 quasi alcun aumento rispetto al 1949, mentre nel 1951 esso aumentò 
del 12%. La parte di valore delle importazioni coperta dal valore delle 
esportazioni, che era aumentata da circa il 50% nel 1949 al 70% nel 1950, 
scese lievemente al 68% nel 1951. 

Nella primavera del 1951 le autorità austriache iniziarono un deciso 
sforzo di stabilizzazione economica che, però, divenne efficace soltanto alla 
fine dell’anno. La principale arma scelta per combattere l’inflazione fu 
la politica monetaria, sostenuta da provvedimenti fiscali e dalla politica 
dei prezzi e dei salari. Lo scopo di questo articolo è quello di esaminare 
la politica seguita e di analizzare i suoi effetti sul reddito nazionale e 1 
suoi componenti, e sulla posizione esterna del paese. Facendo riferimento 


x 


(*) Nella compilazione di questo articolo l'A. è stato molto aiutato dai suggeri- 
menti di diversi funzionari dell’International Monetary Fund, particolarmente dai 
Sigg. J. Marcus FLEMING, ALLAN G. B. FISHER, JOHN P. POWELSON, e Emit G. 
SPITZER. I pareri espressi, però, sono strettamente dell’A. e non riflettono necessaria- 
mente quelli del Fondo o dei suoi funzionari. 

(1) Ineluso il denaro in deposito secondo la definizione nell’« International Fi- 
nancial Statistics ». 
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al caso dell’ Austria, l’articolo intende illustrare i vantagoi e gli svantaggi 
che possono derivare da una politica di disinflazione. 


2. - Sviluppi monetari 


Fino a poco tempo fa non era sicuro se la Banea Nazionale d’Austria 
fosse autorizzata ad imporre alle banche private l’ammontare delle ri- 
serve (1). Anteriormente alla primavera del 1951 la grandezza delle riserve 
era Stata lasciata alle decisioni delle banche stesse. In effetti, i rapporti 
di riserva erano stati estremamente bassi; per esempio, alla fine dell’ot- 
tobre 1951 l’ammontare delle riserve (contante e depositi a vista presso la 
Banca Nazionale e 1’Ufficio di Risparmio Postale) possedute dalle banche 
commerciali ascendeva a meno del 4% dei depositi totali (di cui, si do- 
vrebbe rilevare, oltre il 94% consisteva di depositi a vista). 

Un accordo per il controllo volontario del credito fu concluso il 6 
aprile 1951 tra la Banca Nazionale ed il Ministero delle Finanze, da una 
parte, e l’Associazione delle Banche austriache (rappresentante principal- 
mente le banche commerciali) dall’altra. Queste ultime s’accordarono per 
restringere il finanziamento delle importazioni e delle scorte, e per restrin- 
gere 1 prestiti per il consumo; s’accordarono altresì per un rapporto mi- 
nimo di riserve del 25%, da aumentarsi al 30% dopo il I° gennaio 1952. 
Un terzo di queste riserve (il 10% delle passività totali) doveva essere 
tenuto come riserva primaria, in forma di contante e di depositi presso la 
Banca Nazionale o la Banca di Risparmio Postale. 

Il resto doveva consistere di riserve secondarie, nella forma di titoli 
di stato o cambiali commerciali. All’inizio del 1952, però, allo scopo di fa- 
vorire il prestito al governo, fu concesso ai titoli di stato riscontabili il 
grado di riserve primarie (fino all’ammontare del 5% delle passività 
totali delle banche). 

Un ulteriore accordo, concluso il 25 giugno 1952, disponeva che il 
rapporto di riserva fosse gradualmente portato alla fine del 1952 al 40%, 
di cui il 15% (delle passività totali) doveva essere di riserve primarie, la 
metà almeno delle quali in contante, mentre l’altra metà poteva essere di 
titoli di stato riscontabili. Il nuovo accordo aggiungeva inoltre la disposi- 
zione che soltanto il 50% dei nuovi depositi (quelli effettuati dopo il 30 
giugno 1952) poteva essere usato per l’espansione del credito. I crediti per 
la ricostruzione e l’esportazione erano però esentati da questa disposizione 
di limitazione del credito. Accordi simili (validi dal 31 maggio 1952) fu- 
rono conclusi con le cooperative di credito agricolo e con le cooperative di 
eredito commerciale; per quest’ultime il rapporto di riserva fu fissato al 
30%, metà del quale in elementi di riserva primari. I limiti all’espansione 


(1) Le banche commerciali più importanti sono state nazionalizzate, ma esse hanno 
continuato a seguire gli abituali procedimenti delle © banche private. Lo stato legale 
della Banca Nazionale d’Austria è stato chiarificato con la adozione di nuovi statuti 


nel settembre 1955. 


o a 
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del credito attuabile sulla base dei nuovi depositi (effettuati dopo il 31 di- 
cembre 1951) furono fissati al 70% nel caso delle cooperative di credito 
commerciale, e al 50% nei riguardi delle cooperative di eredito agricolo. I 
crediti per la ricostruzione e l’esportazione, e fino ad un certo punto i 
crediti per i raccolti, furono ancora esentati da queste disposizioni li- 
mitative. 

Questa adozione negoziata dei minimi di riserva richiesti costituì una 
direzione di attacco nel campo monetario. Un’altra fu la manovra del tasso 
di sconto della Banca Nazionale. Il tasso di sconto per cambiali commer- 
ciali fu aumentato dal 314% al 5%, a partire dal 6 dicembre 1951. Il 3 
luglio 1952 esso fu ancora aumentato al 6% (1). Il tasso di interesse pra- 
ticato dalle banche commerciali sui prestiti ai propri clienti aumentò 
di conseguenza dall’814% (incluse le quote di commissione) al 914-10%, 
e successivamente all’11%. 

Una nuova misura presa dalla Banca Nazionale a partire dal 30 giu- 
gno 1952, fu di limitare le proprie operazioni di risconto con tutti i suoi 
maggiori clienti all'ammontare più elevato che essi avevano scoperto in 
quel giorno o durante il dicembre 1951. 

I movimenti nell’offerta monetaria austriaca sono esposti nella Ta- 
vola 1. 


TAVOLA 1 


Depositi e offerta monetaria 
(Alla fine del periodo; in miliardi di scellini) 


Gi Di b Gi Di 
19501 | 1061 | Sage | Disutre) Ge | Disenire 
Moneta 6,22 7,82 8,29 8,79 8,91 10,25 
Depositi 8,26 9,48 9,37 9,82 10,89 12,90 
Offerta monetaria 14,48 17,30 17,66 18,61 19,80 23,15 
Depositi a tempo 2,20 2,20 2,96 3,31 4,21 5,01 


Fonte: INTERNATIONAL MONETARY FUND, International Financial Statistics. 


Mentre l’offerta di moneta aumentò nel 1950 di 1,05 miliardi di scel- 
lini, ossia del 13%, e nel 1951 di oltre 2,8 miliardi di scellini, cioè di circa 
il 20%, l’aumento nel 1952 fu dell’ordine di 1,3 miliardi di scellini, ossia 
approssimativamente del 7%. Nella prima metà del 1953 essa aumentò in 
misura corrispondente ad un tasso annuo del 12%. Il tasso di espansione 
divenne ancora maggiore durante la seconda metà del 1953; a tale epoca, 
come sarà detto più avanti, la politica monetaria r:<trittiva era diventata 
praticamente inefficace. 


(1) Il tasso per anticipazioni contro titoli fatte dalla Banca Nazionale alle banche 
private era dell’uno per cento più elevato del tasso di sconto. Le anticipazioni erano 
però quantitativamente insignificanti. 
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E” significativo che la maggior parte dell’aumento dell’offerta mo- 
netaria durante il 1952 sia stata costituita dall’aumento della circolazione 
monetaria, mentre l'ammontare del denaro depositato è variato soltanto 
lievemente. Per contro, i depositi a termine che nel 1951 erano rimasti pra- 
ticamente immutati, aumentarono nel 1952 di quasi il 50% e continuarono 
ad aumentare con lo stesso ritmo nel 1953. Questo notevole aumento dei 
depositi a termine fu presumibilmente dovuto all’aumento del tasso di inte- 
resse su questi depositi e all’inclinazione abitualmente rilevata a deviare 
verso depositi a lunga scadenza quando un movimento inflazionario dimi- 
nuisce. 

Come si vede nella Tavola 2, l’espansione del credito fu significativa- 
mente ritardata seguendo l’applicazione delle misure restrittive. 


TAVOLA 2 


Prestiti nazionali delle banche austriache 


(Esclusa la Banca Nazionale) 
(Alla fine del periodo; in miliardi di scellini) 


Ricevente il prestito | 1950 1951 | RI dé | re | Sp ra 
Enti pubblici 0,53 0,65 0,68 0,65 0,68 0,70 
Agricoltura 0,63 0,76 0,93 1,04 OL 1,31 
Commercio 2,86 3,77 4,18 3,81 4,34 4,62 
Industria 5,33 8,53 9,81 10,20 11,00 11,24 
Altri 0,69 0,90 1,20 1,03 0,93 2,00 

Totale 10,48 14,86 16,80 17,00 18,56 19,51 


Fonte: INTERNATIONAL MONETARY FUND, International Financial Statistics. 


Nel 1952-53 l’espansione del credito fu pari soltanto a circa la meta 
dell’espansione del 1951. Si dovrebbe notare che durante la prima meta 
del 1952 l’ammontare del credito continud ad aumentare allo stesso ritmo 
del 1951, mentre divenne quasi stabile durante la seconda meta dell’anno. 
Cid suggerisce che la politica di stabilizzazione concernente l’ammontare 
del credito divenne efficace soltanto alla meta del 1952. 

Sembra che l’obbligo di osservare il rapporto di riserva non sia stato 
un fattore che abbia direttamente posto un limite assoluto al volume del 
credito. Ciò può essere rilevato dalla Tavola 3, nella quale tutti i termini 
dovrebbero essere intesi secondo il significato ad essi attribuito negli ac- 
cordi creditizi. 

Si osserva che sia le riserve primarie che quelle totali eccedono, du- 
rante l’intero periodo, il minimo posto ad esse negli accordi creditizi; e 
sembra che ciò fosse vero non solo nei riguardi del sistema bancario com- 
merciale nel complesso, ma anche nei riguardi della maggior parte delle 
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singole banche (1). Quantunque sia abituale per le banche tenere riserve 
liquide alquanto superiori al minimo richiesto, sembra che l’effettiva ec- 
cedenza fosse troppo grande, specialmente dopo la prima metà del 1952, 
per essere attribuita solamente a questa consuetudine. Cosi, una certa 
espansione del eredito avrebbe potuto sempre aver luogo senza ridurre la 
liquidità oltre il minimo richiesto (anche quando si tenga conto di qualche 
necessità addizionale auto-imposta) e senza raggiungere il limite al credito. 


TAVOLA 3 


Passività, riserve e volume del credito delle banche commerciali 


(Alla fine del mese; in miliardi di scellini, se non altrimenti detto) 


Dicembre| Giugno | Dicembre| Giugno | Dicembre 
| 1951 1952 1952 | 1953 1953 
Passivita 6,637 7,238 7,421 9,009 10,430 
Liquidità primaria 0,796 0,918 1,429 1,654 2,187 
Per cento delle passivita (LAO GS) MORE TS MN GNT) 
Liquidità totale 2,236 2,535 3,563 4,511 5,842 
Per cento delle passività (337) E) EAU) E ED) 
Limite del credito 6,936 — 7,454 8,139 8,803 
Volume effettivo del credito (1) 6,437 7,412 6,312 7,254 7,219 
Eccedenza del limite sul volume effettivo 0,499 — 1,142 0,855 1,584 


x 


(1) La categoria più importante non inclusa in questa voce è « Crediti per la ri- 
costruzione ». 


Fonte: OESTERREICHISCHE NATIONALBANK, Austria’s Financial and Economie Situation, 
Supplemento a « Mitteilungen ». 


Inoltre, si dovrebbe ricordare che diverse categorie di credito erano 
esenti dalle limitazioni di credito su nuovi depositi. Prime fra queste 
erano i «crediti per la ricostruzione » che durante il periodo considerato 
ammontarono al 30-35% del volume totale del reddito (2). Similmente, 
certe banche non erano affatto legate dagli accordi creditizi. Ciò si rife- 
risce principalmente alle Banche di risparmio la cui parte dei depositi to- 
tali nel sistema bancario austriaco (escludendo la Banca Nazionale) ascen- 
deva ad oltre il 20% alla fine del 1951 e andò continuamente crescendo 
(giunse vicino al 25% alla fine del 1953). 

L'obbligo delle riserve risultò molto utile nel rendere efficace la ma- 
novra del tasso di sconto. L’imposizione del minimo di liquidità rese neces- 
sario il risconto delle cambiali commerciali o dei titoli di stato presso la 


[N 


(1) Il quadro è però alquanto confuso per il fatto che una parte delle riserve 
primarie avrebbe potuto consistere di titoli di stato piuttosto che di contante. 

(2) I «crediti per la ricostruzione » erano, in effetti, finanziati con i «Fondi 
di Contropartita ERP». Le banche private operavano come intermediarie, conce- 
dendo prestiti e riscontando le cambiali presso la Banca Nazionale. 
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Banca Nazionale. Cosi, per esempio, alla fine del 1952 la liquidita pri- 
maria totale ascendeva a circa 1,4 miliardi di scellini, di cui rirca 0,3 mi- 
liardi di scellini erano in eccesso del minimo richiesto dall’accordo. Allo 
Stesso tempo, le cambiali commerciali scontate ammontavano ad oltre 1,2 
miliardi di scellini. E” ovvio che, con l’ammontare esistente di prestiti sco- 
perti, le banche private non potevano ridurre notevolmente l’ammontare 
di cambiali offerte alla Banca Nazionale per il risconto. Inoltre, un au- 
mento dello sconto della Banca Nazionale era accompagnato da addebiti 
crescenti sui prestiti concessi dalle banche private ai propri clienti. L’im- 
portanza di questo fattore diminuì continuamente : le banche commerciali, 
essendo state le loro riserve, come si vedrà più avanti, accresciute da un 
flusso di valuta estera, ridussero notevolmente l’ammontare delle cam- 
biali riscontate presso la Banca Nazionale. Alla fine del 1953, tale am- 
montare era sceso a 446 milioni di scellini. 

L'analisi precedente suggerisce che con la nuova curva d’offerta di 
credito (cioè, ai tassi di interesse più elevati) l'ammontare del credito di- 
sponibile in base alle esigenze di riserva era maggiore dell’ammontare ri- 
chiesto, quantunque ciò possa essere meno sicuro quando si tenga conto 
delle necessità addizionali di liquidità auto-imposte. 

In aggiunta alle variazioni nell’offerta, vi è ragione di credere che la 
curva di domanda di credito non sia salita così rapidamente come negli 
anni precedenti. La crescente fiducia del pubblico nella stabilità dei prezzi 
costituì un fattore importante nel pervenire a questa stabilità. Le misure 
prese nel campo monetario, contribuendo a creare un "atmosfera di stabiliz- 
zazione, furono esse stesse importanti a tale riguardo. Anche il boom della 
Guerra di Corea, al suo culmine nel 1951, si era esaurito nel 1952 nella 
maggior parte dei paesi europei e negli Stati Uniti. I prezzi mondiali per 
la maggior parte delle materie prime presentarono in questo periodo una 
tendenza decrescente. Gli sviluppi esterni contribuirono così a creare la 
fiducia nel potere d’acquisto della moneta ed a produrre aspettative di 
disponibilità, piuttosto che scarsità, di merci, e particolarmente impor- 
tazioni. 


3. - Sviluppi del bilancio 


Il bilancio federale austriaco è composto di una parte « Ordinaria » 
ed una « Straordinaria », essendo quest’ultima destinata a scopi di ri- 
costruzione. Il bilancio ordinario ha coerentemente presentato dal 1949 
delle eccedenze, mentre il bilancio straordinario, la cui maggior voce di 
entrata fu data dai «Fondi di Contropartita ERP», ha sempre presentato 
un deficit; tale deficit è stato finanziato in parte con l’eccedenza del bi- 
lancio ordinario ed in parte con operazioni di credito (principalmente a 
breve termine). Fino alla metà del 1952 i prestiti per la ricostruzione alla 
industria e certe altre spese direttamente finanziate con i «Fondi di Con- 
tropartita ERP » non erano inclusi nel bilancio federale. 
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Come mostra la Tavola 4, il bilancio complessivo è stato diverso ogni 
anno dal 1949 al 1952. Però la misura dei deficits non è stata grande re- 
lativamente o alle entrate governative, o all’espansione annuale della 
offerta di moneta. Benché la finanza governativa fosse una fonte di espan- 
sione del credito, essa ebbe un peso visibilmente inferiore dei prestiti 
privati. 


TAVOLA 4 


Bilancio federale 
(Risultati; in miliardi di scellini) 


Bilancio ordinario Bilancio straordinario Saldo 
7 i Ecceden- il Ecceden- Ecceden- 
Entrate Spese sa Lie) Entrate Spese ca Cy a ee 
cit (—) cit (—) cit (—) 
1949 8,2 8,1 +0,1 1,0 1,6 —0,4 —0,4 (1) 
1950 11,2 10,7 +0,5 0,9 1,6 —0,7 —0,1 
1951 16,4 15,9 +0,5 0,9 1,5 —0,6 —0,1 (1) 
1952 19,8 19,6 +0,2 1,3 1,8 —0,5 —0,4 
1953 21,9 21,1 +0,8 0,8 1,5 —0,7 +0,1 


(1) Le differenze sono dovute ad arrotondamento. 


Fonte: MINISTERO FEDERALE DELLE FINANZE, Vienna, Austria. 


Nel 1951, un anno in cui le tendenze inflazioniste furono pit evidenti, 
il bilancio federale fu praticamente in pareggio. Per contro, nel 1952, un 
periodo nel complesso di stabilizzazione, il deficit complessivo sali lieve- 
mente a 0,4 miliardi di scellini. Nel 1953 questo deficit fu sostituito da 
una piccola eccedenza, mentre stava per iniziarsi una nuova espansione. 

Da quanto detto sembrerebbe che la politica fiscale non avesse so- 
stenuto un ruolo significativo o nell’evocare l’inflazione o nel combatterla. 
Tale conclusione va però modificata in vista dei mutamenti nella gran- 
dezza e nella natura delle spese e delle entrate pubbliche, indipendente- 
mente dal deficit o dall’eccedenza netti. Questi mutamenti non possono 
essere adeguatamente studiati nella Tavola 4 per il fatto che le spese per 
la ricostruzione industriale finanziata con i «Fondi di Contropartita ERP» 
che erano state precedentemente escluse dal bilancio per fini contabili vi 
sono state ineluse dal 20 giugno 1952. La Tavola 5 dà una analisi som- 
maria del bilancio federale per il 1951 e il 1952 su una base che include, 
per entrambi gli anni, le spese in questione come pure le corrispondenti 
entrate dai « Fondi di Contropartita ». 

E” evidente da questa Tavola che certi tipi di spese pubbliche, in 
particolare le spese di investimento, scesero fortemente dal 1951 al 1952 
anche con valutazione ai prezzi correnti. In termini reali il declino di 
queste spese deve essere stato anche più sensibile poichè i salari aumen- 
tarono contemporaneamente del 14% e il costo della vita di circa V’11%. 
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TAVOLA 5 


Finanza del Governo Federale, 1951 e 1952 
(Risultati del bilancio incluse le entrate e le spese di contropartita extra-bilancio) 
(in milioni di scellini) 


a Varia- 
1951 1952 | Varia- | zione 
zione percen- 
tuale 
1. Spesa corrente dell’Amministrazione 
centrale, esclusi gli investimenti 10.045 12.193 +2.148 (+21,4) 
2. Imprese e monopoli governativi 
(spese nette) mai 799 —372 (31,8) 
3. Spesa per l’investimento del bilan- 
cio ordinario e straordinario (escluso 
il n. 5) 2.260 1.493 —767 (33,9) 
4. Totale dall’1 al 3 13.476 14.485 +1.009 ( +7,5) 
5. Prestiti ERP all’industria 2.094 ES Big —977 (—46,7) 
6. Spesa totale, 4 e 5 15.570 15.602 +32 (+02 
7. Entrata del bilancio corrente 11.106 13.358 +2.252 (+20,3) 
8. Contropartita 4.367 1.735 —2.632 (—60,3) 
9, Entrata corrente, 7 e 8 15.473 15.093 880. 2, 
10. Eccedenza o deficit finanziato con 
prestito a breve e contante —97 —509 —412 — (424,7) 


Fonte: Adattata da OESTERREICHISCHES INSTITUT FUR WIRTSCHAFSFORSCHUNG, « Mo- 
natsberichte », febbraio 1953. 


Mentre le spese ordinarie reali furono abbastanza stabili, la spesa gover- 
nativa totale in termini reali, esclusi i prestiti all'industria con i « Fondi 
di Contropartita », probabilmente diminui. Per contro, il livello delle 
entrate del bilancio corrente continud ad aumentare anche in termini 
reali, cosi che la variazione della domanda reale di beni e servizi derivante 
direttamente dai mutamenti nella spesa pubblica e indirettamente dalle 
variazioni nell’imposizione deve nel complesso essere stata deflazionaria 
per almeno 1.300 milioni di scellini e forse più. La ragione per cui i costi 
governativi nel complesso hanno presentato nel 1952 un deficit alquanto 
aumentato risiede interamente nel declino delle entrate provenienti dai 
« Fondi di Contropartita ». 

Questo declino, anche quando parzialmente compensato dall’asso- 
ciata diminuzione dei prestiti ERP all’industria, ammontò a quasi 1.300 
milioni di scellini 0, diciamo, a 1.700 milioni di scellini in termini reali. 
La diminuzione delle entrate provenienti dai « Fondi di Contropartita » 
non è inflazionaria come tale, ma è inflazionaria in quanto riflette una 
diminuzione dei beni e servizi forniti all’Austria in base ai doni ERP. 
Tutto ciò che il Governo riuscì a fare con i suoi tagli nelle spese fu di con- 
trobilanciare questa influenza inflazionaria. Circa 500 milioni di scellini 
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della diminuzione delle entrate governative provenienti dai « Fondi di 
Contropartita » non rappresentavano perd una diminuzione dell’aiuto ma 
una aceumulazione nelle mani dell’ERP di «Fondi di Contropartita» non 
spesi. In una completa contabilità combinata delle finanze governative e 
dell’ERP questa somma dovrebbe essere sottratta dal risultante deficit 
governativo del 1952. 

Generalmente parlando, perciò, il quadro è che con i tagli severi sia 
nell’investimento pubblico sia nell’investimento privato finanziato pubbli- 
camente, il Governo è riuscito a controbilanciare completamente la pres- 
sione inflazionaria che avrebbe potuto altrimenti derivare dalla riduzione 
della assistenza ERP. 


4. - Prezzi e salari 


La Tavola 6 mostra una generale tendenza al ribasso dei prezzi nella 
seconda metà del 1952 e nella prima metà del 1953. I tassi dei salari, che 
in precedenza erano rapidamente aumentati attraverso una successione di 
« accordi prezzi-salari » (1), hanno mostrato una notevole stabilità durante 


TAVOLA 6 


Indici dei prezzi e dei salari 
Medie mensili (1950 = 100) 


PRM ZE | Tassi 

| | alora pis ia 

: medio lari net- 

Prezzi all'ingrosso | cee | } delle ti nella 

Wee E AT ela SE 
| : Generi piel | Ea 

| Materie ñ 7 | tari e (1) | artigia- 
Totals | prime ee | Totate. | bevande nato 

| | alcoolichel | 

1951 143 152 122 128 125 146 139 
1952 149 149 149 150 147 153 159 
1953 141 149 136 141 139 161 159 
1951 prima metà 124 146 108 114 109 144 121 
seconda metà 145 158 136 141 136 147 157 
1952 prima metà 151 153 150 150 147 157 159 
seconda metà 147 145 148 149 147 149 159 
1953 prima meta 140 145 137 142 139 155 159 
seconda meta 142 115 134 141 138 160 159 


(1) in seellini 


Fonte: &OEEC Statistical Bulletins», General Statistics. 


(1) Cinque di tali accordi furono conclusi dalla metà del 1947 alla metà del 1951, 
ciascuno dei quali aumentava in media i livelli dei prezzi e dei salari di approssima- 
tivamente il 25%. Questi furono sovrapposti ad altri accordi collettivi negoziati sepa- 
ratamente per ciascuna industria. 
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il 1952 e il 1953: ciò fu causa ed effetto della tendenza al ribasso dei 
prezzi delle merci. Dalla fine del 1951, i sindacati si erano impegnati ad 
astenersi da richieste di aumenti salariali se non fosse anmentato il costo 
della vita. Inoltre, un aumento dei tassi dei salari non sembrava appro- 
priato in un periodo in cui, come si vedrà più avanti, la disoccupazione 
era notevole e crescente. 

La stabilità dei salari, unitamente al basso tasso di espansione della 
domanda effettiva e, come sarà successivamente mostrato, alla crescente 
produttività risultante dagli investimenti precedenti, produsse un de- 
clino del livello dei prezzi. Tale declino fu anche più rimarchevole poichè, 
come si osserva nella Tavola 6, il valore medio delle importazioni (in ter- 
mini di scellini) aumentò alquanto dopo la svalutazione del tasso di cambio 
commerciale dello scellino (4 maggio 1953). Si può arguire che Ja caduta 
dei prezzi interni sarebbe stata altrimenti più notevole (le importazioni 
rappresentarono nel periodo considerato circa il 20% del reddito nazio- 
nale). 


5. - La bilancia esterna 


In aggiunta alla politica disinflazionaria, furono prese diverse misure 
miranti specificamente a correggere la bilancia dei pagamenti. 

Come è stato ricordato in precedenza , 1 crediti per le esportazioni fu- 
rono esentati dalle limitazioni al credito concordate quando fu decretata 
la politica restrittiva del credito. Più importante fu l'unificazione, nel 
1953, della struttura del tasso di cambio estero che in genere rappresentò 
una significativa svalutazione. 

Prima dell’unificazione esistevano due tassi, un tasso base di 21,36 
scellini per dollaro U.S.A., e un tasso « premio » di 26 scellini per dollaro 
U.S.A. applicato principalmente alle spese turistiche ed ai trasferimenti 
di capitale. 

Inoltre, vi era un uso diffuso di operazioni « collegate » e « di com- 
pensazione » per le quali l’esportatore acquisiva speciali privilegi a ri- 
guardo delle licenze d'importazione (1). In effetti, queste operazioni impli- 
cavano un tasso di cambio più elevato di quello base e frequentemente 
anche superiore al tasso premio. 

Dal 4 maggio 1953, il tasso di 26 scellini per dollaro U.S.A. divenne 
l’unico tasso, Le operazioni « collegate » furono interrotte, ma restarono 
in uso le operazioni «di compensazione » con i paesi con cui l’Austria 


(1) Gli esportatori di certe merci (principalmente prodotti manufatti) in una ope- 
razione «collegata » potevano ottenere, dopo la cessione alla Banca Nazionale del 
ricavato dall’esportazione, una « promessa » trasferibile concedente il diritto di usare 
una parte dei ricavi dell’esportazione per certe importazioni (principalmente prodotti 
«non essenziali ») o di vendere la valuta estera ad un altro importatore che avesse 
ottenuto una licenza di importazione per questo fine. Le operazioni di « compensa- 
zione > erano consentite con paesi con cui l’Austria non aveva accordi di pagamento. 
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non aveva accordi di pagamento di clearing. Mentre questa unificazione 
del tasso di cambio significó un aumento del prezzo della valuta estera 
per la maggior parte degli scopi, essa comportó una riduzione di tale 
prezzo per quelle industrie che avevano precedentemente impiegato il 
mezzo delle operazioni « collegate » (1). 

Non molto dopo la svalutazione fu promulgata una legge per l’Inco- 
raggiamento delle Esportazioni che andò in vigore il I° luglio 1953. Essa 
disponeva riduzioni dell’imposta sul giro d’affari per certe industrie di 
esportazione, e un tasso particolarmente elevato di riduzione per i pro- 
dotti esportati dalle industrie che fruivano in precedenza del sistema delle 
operazioni collegate. 

Similmente, la legge ammetteva un deprezzamento accelerato (il 50% 
sopra le normali deduzioni annuali di deprezzamento per specificate pro- 
prietà mobiliari, e il 20% per specificate proprietà immobiliari). 

L'effetto combinato di questi provvedimenti e dello sforzo generale 
di stabilizzazione sulla bilancia dei pagamenti è esposto in termini di dol- 
lari nella Tavola 7. 

Alcune di queste partite quali i prestiti pubblici e gli ammortamenti 
e l’aiuto economico straordinario, non risentono direttamente della politica 
monetaria interna o delle variazioni dei tassi di cambio. Le donazioni pri- 
vate e i movimenti di capitale (registrati) sono relativamente di poca 
importanza. Per contro, le variazioni negli «errori ed omissioni », che 
sono rilevanti, probabilmente riflettono, in sostanza, variazioni nel flusso 
non registrato di capitale privato nella forma di crediti commerciali, cau- 
sate da variazioni nella periodicità dei pagamenti delle importazioni e dei 
ricavi relativi alle esportazioni. Al riguardo è degno di nota che la voce ne- 
gativa (deflusso) di circa 16 milioni di dollari nel 1951 (che era stata no- 
tevolmente maggiore nel 1950) fu sostituita nel 1952 dalla voce positiva 
(afflusso) di circa 61 milioni di dollari. Poichè l’adattamento del tasso di 
cambio non ebbe luogo fino al 1953, ciò sembrerebbe indicare una minor 
sfiducia nella moneta come conseguenza della politica disinflazionaria. Per 
effetti più permanenti delle misure disinflazionarie e di altro tipo sulla 
bilancia esterna austriaca dovremo considerare la bilancia relativa ai beni 
e servizi. 

Venendo a tale bilancia, è immediatamente visibile un sorprendente 
miglioramento in essa durante il 1952 e il 1953. Il deficit, di 176 milioni 
di dollari nel 1951, scese a 105 milioni di dollari nel 1952 e si trasformò 
in un’eccedenza di 71 milioni di dollari nel 1953. 

Un cospicuo miglioramento si può rilevare nella bilancia turistica 
specialmente nel 1953. Le spese registrate dei turisti stranieri in Austria 
aumentarono da 24 milioni di dollari nel 1951 a 31 e 60 milioni di dollari 


(1) Cifre precise per i tassi di cambio relativi alle operazioni «collegate» non 
sono disponibili. Secondo i regolamenti adottati alla fine del 1951 le operazioni « col- 
legate » non dovevano eccedere il 10% dal commercio estero totale dell’Austria. 
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TAVOLA 7 


La bilancia dei pagamenti, 1950-53 
(in milioni di dollari U.S.A.) 


| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 
A. Beni e servizi i 
Esportazioni fob 331,9 453,8 506,8 537,6 
Importazioni cif —481,6 —655,1 —653,9 —547,3 (2) 
Bilancia commerciale —149,7 —201,3 —147,1 07 
Turismo | 11,4 17,9 24,8 52,9 
Trasporti — 8,8 —15,6 —18,5 —18,7 
Governo, elementi non inelusi al- 
trove (1) 152 23,0 33,1 40,9 
Altri servizi 1,3 —0,2 3,2 6,0 
Totale —132,1 —1762 —104,5 a Lu 
B. Donazioni e capitale privati 3,6 0,2 2,4 2,1 
C. Prestiti ufficiali e ammortamento —2,3 —3,4 —3,9 10,0 
D. Errori e ommissioni netti 42,3 —15,7 60,9 SIL 
Totale (da A a D) He A 1146 
E. Aiuto economico straordinario 183,6 222,4 103,4 38,5 
F. Movimenti monetari —10,5 —27,3 —58,3 —153,1 (3) 


(1) Principalmente spese delle forze di occupazione. 

(2) Include il movimento netto di oro non monetario (—0,2). 

(3) Costituito principalmente dall’aumento di oltre 40 milioni di dollari nel cre- 
dito presso l’UEP e dall’aumento di approssimativamente 100 milioni di dollari nelle 
attività a breve termine possedute negli Stati Uniti, 


Fonte: INTERNATIONAL MONETARY FUND, Balance of Payments Yearbook, Vol. 6. 


rispettivamente nel 1952 e nel 1953. In parte questo aumento è senza 
dubbio statistico, poichè dopo la svalutazione le vendite di valuta estera 
sul mercato nero da parte dei turisti diminuirono considerevolmente. Per 
quanto vi sia stato un aumento genuino nelle spese turistiche questo non 
può essere attribuito agli effetti diretti dell’adeguamento del tasso di cam- 
bio poichè esso non interessò il tasso turistico. Una contingenza esterna che 
può aver favorito l’Austria fu il erande sviluppo del turismo tedesco con- 
seguente alla prosperità ed alla attenuazione dei controlli valutari avutesi 
in Germania in questo periodo. Ciò però può costituire soltanto una spie- 
gazione parziale. Le spese registrate dei turisti tedeschi in Austria aumen- 
tarono fra il 1951-52 e il 1952-53 in proporzione solo lievemente maggiore 
delle spese registrate del complesso dei turisti stranieri. Varie contingenze 
fortuite (quali condizioni atmosferiche favorevoli) possono anche aver con- 
tribuito all’aumento, ma è probabile che la disinflazione in Austria sia 
stata almeno in parte causa dell’aumento insolito proveniente dal turismo 
straniero. 
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Riguardo alla quantitativamente più importante bilancia commer- 
ciale, si rileva che il corrispondente deficit scese di circa 50 milioni di dol- 
lari nel 1952, mentre nel 1953 la sua diminuzione fu di quasi tre volte; 
nell’ultimo anno la bilancia commerciale fu praticamente in pareggio. 
Sembrerebbe dalla Tavola 7 che il miglioramento nel 1952 sia stato deter- 
minato unicamente da un aumento delle esportazioni, essendo le importa- 
zioni rimaste allo stesso livello del 1951; nel 1953, per contro, le esporta- 
zioni aumentarono con un ritmo minore e il miglioramento fu in gran 
parte prodotto da una notevole riduzione delle importazioni. Le cifre m 
valore, perd, come dimostra la Tavola 8, sono a tale riguardo piuttosto in- 
gannevoli. 

Come si pud rilevare dalla Tavola 8, il volume delle importazioni di- 
minui fortemente nella seconda meta del 1952; per l’intero anno 1952 esso 
fu minore che nel 1951; scese ancora piú in basso nel 1953. Dovrebbe met- 
tersi in evidenza che la riduzione delle importazioni non fu conseguita 
nel 1953 con un intensificazione delle restrizioni; infatti le importazioni 
diminuirono nonostante un lieve rilassamento delle restrizioni alle impor- 
tazioni (1). 


TAVOLA 8 


Volume e valore medio delle importazioni e delle esportazioni - Ragione di scambio 
Indici, 1950 = 100 


| Volume | Volume medio (1) Ragione 
| = > di 

| Impor- | Espor- | Impor- Espor- | ño 
tazioni |! tazioni | tazioni tazioni ! (2) 
1951 104 109 146 134 92 
1952 99 108 153 152 99 
1953 90 145 161 ow 85 
1951 prima meta 103 110 144 12] 84 
seconda meta 105 108 147 147 100 
1952 prima meta 110 98 157 161 103 
seconda meta 88 117 149 144 96 
1953 prima meta 91 129 155 132 85 
seconda meta 88 161 166 141 85 


(1) Basato su valori in scellini. 
(2) Valore medio delle esportazioni diviso per il valore medio delle importazioni. 


Wante: &OEEC Statistical Bulletins », General Statistics. 


Quasi simultaneamente alla diminuzione delle importazioni, il vo- 
lume delle esportazioni cominciò ad aumentare nella seconda metà del 


(1) Dal I° luglio 1953 il 35% delle importazioni totali (1952) fu liberalizzato; 
similmente il commercio di frontiera fu liberalizzato completamente e vari altri prov- 
vedimenti furono presi nella stessa direzione. 
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1952. Per l’intero 1952 questo volume fu quasi allo stesso livello del 1951; 
il valore delle esportazioni, perd, mostrd piuttosto un forte aumento, cau- 
sato dall’aumento di quasi il 14% dei prezzi delle esportazioni. Questo 
miglioramento deve in parte essere attribuito agli aumenti dei prezzi del 
ferro e dell’acciaio e del legname, i più importanti prodotti di esportazione 
dell’Austria. Il miglioramento della bilancia commerciale nel 1952 fu cosi 
prodotto in parte da una riduzione del volume delle importazioni, ma 
principalmente da un miglioramento della ragione di scambio. 

Proseguendo nel rialzo che aveva avuto inizio nella seconda meta del 
1952, il volume delle esportazioni aumentó notevolmente durante il 1953; 
nella seconda meta del 1953 esso fu del 65% piu elevato che nella prima 
metà del 1952, e nel complesso dell’anno fu quasi del 35% più elevato che 
nel 1952. A causa però della caduta dei prezzi delle esportazioni, il valore 
delle esportazioni in termini di scellini fu nel 1953 soltanto del 6% più 
elevato che nel 1952. Inoltre, l’aumento dei prezzi in scellini delle impor- 
tazioni contribuì ad un peggioramento della ragione di scambio austriaca 
nel 1953. 

Nell’interpretare questi dati di prezzi e di quantità si deve tener pre- 
sente la riduzione di circa il 18% nel tasso di cambio commerciale dello 
scellino in termini di dollari che ebbe luogo nel maggio 1953. I prezzi delle 
importazioni austriache in termini di dollari diminuirono fra il 1952 e il 
1953 nella stessa misura di quelli degli altri paesi europei. La diminu- 
zione nel volume delle importazioni deve essere attribuita ad una combi- 
nazione di fattori interni, quali la disinflazione, i movimenti nelle scorte 
e i buoni raccolti, con gli effetti d’aumento dei prezzi dovuti alla svalu- 
tazione. I prezzi delle esportazioni austriache in termini di dollari, per 
contro, diminuirono di cirea il 17% fra i due anni — molto di più dei 
prezzi in altri paesi europei. In parte ciò può essere attribuito alla offerta 
addizionale di esportazioni austriache sul mercato mondiale, come conse- 
guenza di fattori quali la disinflazione interna, la riduzione delle scorte 
e le operazioni di esportazione-importazione « collegate » seguiti dall’ade- 
guamento del tasso di cambio. Vi deve, però, essere stato, in aggiunta, un 
declino nella domanda mondiale per certi prodotti d’esportazione austriaci. 
La maggior parte della diminuzione dei prezzi in scellini delle esporta- 
zioni austriache fu concentrata sui prodotti di ferro e acciaio e sui pro- 
dotti forestali. Il prezzo medio d’offerta (in dollari) di questi prodotti 
scese di circa il 30% o più, fra il 1952 ed il 1953. Il volume delle esporta- 
zioni dei primi aumentò fra i due anni soltanto del 26% e quello dei pro- 
dotti forestali di un ammontare simile. Considerata la piccola proporzione 
delle esportazioni austriache di queste merci rispetto a quella degli espor- 
tatori concorrenti, questi risultati non possono rappresentare una semplice 
elasticità della domanda per le esportazioni austriache, ma devono riflet- 
tere un peggioramento delle condizioni di domanda nei mercati di espor- 


tazione. 
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6. - Produzione, assorbimento e occupazione 


Occupandoci delle ripercussioni della politica disinflazionaria sul 
prodotto nazionale reale e sull’assorbimento reale, dobbiamo, natural- 
mente, usare cifre da cui siano stati eliminati gli effetti dei movimenti dei 
prezzi. Cid é fatto nella Tavola 9. 


TAVOLA 9 
Impiego del prodotto nazionale lordo 
(ai prezzi del 1951; in miliardi di scellini) 


Impiego nazionale lordo 
Spesa per il consumo Spesa per l'investimento Bilan- 
Pro- - = mate cia del 
Formazione | 
dotto lorda di com- 
nazio- Del capitale fisso Au- aa mercio 
nale Dei Delle mento otale | di beni 
lordo.» | ‘privat, COTE: 19688 | impre Date e I e ser- 
ms eri | Go- scorte vizi 
e pri- | verno 
| | vate | 
1948 45,2 36,0 5,8 41,8 5,8 1,5 2,3 9,6 51,4 —7,2 
1949 54,3 42,1 7,5 49,6 8,0 2,0 3,0 13,0 62,6 —8,3 
1950 60,8 44,7 8,1 52,8 9,6 2,7 —0,5 11,8 64,6 —3,8 
1951 66,3 45,6 8,4 54,0 11,4 2,7 17 15,8 69,8 —3,5 
1952 66,8 46,5 8,7 55,2 11,4 2,3 0,6 14,3 69,5 —2,7 
1953 68,5 47,4 8,8 56,2 9,8 2,4 —1,6 10,6 66,8 dor 


Fonte: UNITED NATIONS, Statistics of National Income and Expenditure, marzo 1955. 


La Tavola 9 dimostra, in primo luogo, che l’aumento del prodotto na- 
zionale, in precedenza molto notevole, cessò virtualmente nel 1952. Nel 
1953, il prodotto nazionale aumentò di nuovo, ma ad un tasso molto più 
basso che durante il periodo 1948-1951, La stessa impressione è data dalle 
cifre della produzione industriale, nella Tavola 10. 


TAvoLa 10 
Indici della produzione industriale 


(media mensile 1950 = 100) 
—_—_—_—___—_—_—a———— o »_»,.,;.-. 


Beni Beni 
Totale durevoli dnrérolla 
1948 64 62 64 
1949 85 85 84 
1950 100 100 100 
1951 114 118 109 
1952 115 125 103 
1953 117 121 JE 
1951 prima metà EE UE 110 
seconda metà 117 125 108 
1952 prima metà 115 124 105 
seconda metà 15 125 101 
1953 prima metà ala A5 105 
seconda metà 123 127 Malye 


Fonte: «OEEC Statistical Bulletins», General Statistics. 
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La Tavola 10 mostra che lo sviluppo della produzione industriale si 
arrestò nella prima metà del 1952. La produzione diminuì un poco durante 
l’anno seguente e cominciò ad aumentare di nuovo durante l’ultima metà 
(principalmente l’ultimo trimestre) del 1953. Il nuovo aumento della pro- 
duzione industriale coincide con una espansione particolarmente cospicua 
delle esportazioni e inoltre, come si vedrà più avanti, con una ripresa della 
generale tendenza all’espansione. 

La produzione agricola (circa il 15% del prodotto nazionale totale), 
d’altra parte, continuò ad espandersi durante il 1952 ed il 1953 ad un tasso 
piuttosto rapido. 


TAVOLA 11 


Indice della produzione agricola 


Produzione totale per il consumo umano, anteguerra = 100 
1947/48 | 1948/49 1949/50 | 1950/51 | 1951/52 | 1952/53 | 1958/54 
53 66 78 93 92 100 108 


Fonte: «O EEC Statistical Bulletins », General Statistics. 


Indipendentemente dalle condizioni atmosferiche favorevoli, fattori 
che contribuirono a questo aumento della produzione agricola furono un 
aumento nei prezzi relativi dei prodotti agricoli (risultanti, in parte, dal 
rilassamento dei controlli dei prezzi), il trattamento preferenziale del- 
l’agricoltura in riguardo alla politica ereditizia e, come si vedrà più avanti, 
il fatto che i prodotti agricoli erano, in larga misura, sostituiti delle impor- 
tazioni. 

Ritornando alla Tavola 9, si può osservare che la spesa totale per il 
consumo aumentò sia durante il 1952 che durante il 1953, ma ad un tasso 
piuttosto basso. L'investimento lordo sia in costruzioni che in equipaggia- 
mento diminuì invece sensibilmente. Una parte importante di questo da. 
clino può essere spiegata da un basso tasso di investimento (nel 1952) e 
anche da un effettivo disinvestimento su larga scala nelle scorte (nel 1953). 
Una parola di avvertimento è qui opportuna: le cifre dell’accumulazione 
delle scorte includono le divergenze statistiche delle valutazioni del pro- 
dotto nazionale. 

Per quanto si può fare assegnamento sulle cifre delle scorte, esse di- 
mostrano che queste hanno risposto nettamente alla tendenza disinflazio- 
naria. Esse furono influenzate, presumibilmente, dalla stabilizzazione della 
domanda dei consumatori e probabilmente dagli aumenti dei tassi di in- 
teresse; un altro importante fattore potrebbe essere stato la tendenza 
mondiale, nel periodo considerato, a rallentare o invertire l’accumulazione 
delle scorte. La tendenza a ridurre le scorte fu probabilmente contrastata 
in certa misura prima del maggio 1953 dalle aspettative di svalutazione e 
intensificata dopo questa data dalla cessazione di tali previsioni. 
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L’assorbimento nazionale totale (cioé il consumo più l’investimento 
interno lordo) fu quasi stabile nel 1952, ma diminui significativamente 
nel 1953. Allo stesso tempo, la bilancia commerciale migliord nel 1952 e 
eonsiderevolmente nel 1953. Perd, il miglioramento nella bilancia com- 
merciale colmd solo in parte il vuoto che era stato creato fra lo stabile o 
decrescente assorbimento interno e la crescente capacità produttiva ri- 
sultante dall’investimento precedente. Questa capacità produttiva è diffi- 
cilissima da definire e probabilmente impossibile a misurare. 

Però, qualche indicazione della misura del vuoto fra produzione po- 
tenziale e reale può forse essere suggerita dall’andamento della produzione 
industriale. Fra il 1951 e il 1954 la produzione industriale aumentò al tasso 
del 5-514% all'anno quasi interamente come conseguenza della accre- 
sciuta produttività. Si può supporre che se la domanda non fosse stata 
debole l'occupazione sarebbe rimasta nel 1952 e nel 1953 approssimativa- 
mente al livello del 1951, mentre la produttività e la produzione avreb- 
bero raggiunto livelli pari rispettivamente ad almeno il 105 e il 110% delle 
cifre del 1951. In realtà la produttività aumentò soltanto del 2% nel 1952 
e del 4% nel 1953, mentre l’occupazione diminuì del 41% nel 1953. E” molto 
probabile che il lento progresso della produttività — per esempio in eon- 
fronto al 12% nel 1949 e al 9% nel 1951 — rifletta una tendenza a trat- 
tenere al lavoro lavoratori non necessari o a diminuire le ore di lavoro 
(specialmente dove si ritiene che la debolezza della domanda sia di breve 
durata e dove, come in Austria, i sindacati sono forti). Se non fosse stato 
perciò per la debolezza della domanda, nel 1952 e nel 1953 la produzione 
industriale avrebbe potuto essere almeno del 3 e dell’8 per cento rispettiva- 
mente più elevata di quanto fu in realtà. Altri settori della produzione na- 
zionale sono meno sensibili alle condizioni della domanda di quanto sia la 
produzione industriale, ma senza dubbio il potenziale di produzione del- 
l'economia austriaca nel complesso aumentò nel 1952 e 1953 molto più 
della produzione effettiva (1). In relazione alla capacità di produzione vi 
fu perciò una riduzione significativa dell’assorbimento interno anche nel 
1952 e, indubbiamente, nel 1953. Il miglioramento nella bilancia commer- 
ciale, per ripetere, non colmò il vuoto interamente; le ragioni di ciò sa- 
ranno ricercate nel paragrafo seguente. Conseguentemente, la disoccupa- 
zione aumentò. Ciò è mostrato nella Tavola 12. 

Sembrerebbe così che le risorse messe in libertà dalla relativa dimi- 
nuzione dell’assorbimento interno, siano state solo parzialmente reimpie- 
gate dalle industrie per l’esportazione o concorrenti con l’importazione, ri- 
sultandone un notevole aumento generale della disoccupazione. In parte ciò 


(1) La produzione di energia elettrica, un importante fattore nella determinazione 
del potenziale produttivo, aumentò del 12% nel 1952 e ulteriormente del 9% nel 1953. 
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fu dovuto al declino che, come abbiamo visto, si verificd nella domanda di 
certe esportazioni austriache nel 1953. La ragione principe, però, si 
trova indubbiamente nelle inevitabili imperfezioni nella mobilità delle ri- 
sorse fra mercato interno e impiego per l’esportazione. Nel prossimo para- 
grafo sarà fatto un tentativo di valutare l’importanza di questo fattore. 


TAVOLA 12 


Occupazione e disoccupazione 


Media mensile 


x 


Disoccupazione 


I In per cento del totale 


HE Eee In migliaia degli occupati 


(in migliaia) 


| | Media mobile 
| | per 4 trimestri 


1950 1.885 125 6,2 

1951 1.922 116 5,7 

1952 1.878 157 ET, 

1953 1.858 184 9,0 

1951 primo trimestre 1.824 193 9,6 Ci 
secondo trimestre 1.933 98 4,8 ; 
terzo trimestre 1.982 70 3,4 do 
quarto trimestre 1.951 105 5,1 i 

1952 primo trimestre 1.829 200 9,9 ca 
secondo trimestre 1.904 129 6,3 78 
terzo trimestre 1.922 115 5,6 i 
quarto trimestre 1.856 183 9,0 da 

1953 primo trimestre 1.757 264 13,1 > à 
secondo trimestre 1.874 158 7,8 91 
terzo trimestre 1.919 130 6,3 A 
quarto trimestre 1.883 183 8,9 i 


Fonte: «O EEC Statistical Bulletins », General Statistics. 


7.- La bilancia commerciale e la necessità di mobilità 


Una diminuzione generale dell’assorbimento interno può, mettendo in 
libertà risorse produttive, avere due diverse conseguenze. Da una parte, 
essa può condurre ad un miglioramento della bilancia commerciale; dal- 
l’altra, essa può condurre ad una diminuzione della produzione e dell’oc- 
cupazione. Ordinariamente e, come si è appena visto, nel caso dell’Austria, 
il risultato è una qualche combinazione di queste due possibilità. 

Il risultato effettivo sarà determinato da diversi fattori. In un paese 


E 
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come l’Austria, la domanda estera dei prodotti della quale può ritenersi 
notevolmente elastica, i fattori più importanti sono racchiusi nelle seguenti 
domande: Può un aumento delle esportazioni, o una riduzione delle im- 
portazioni, essere conseguito con un semplice cambiamento nella distribu- 
zione della produzione fra particolari industrie fra mercati interni ed 
esteri, o con una redistribuzione della domanda fra importazioni e merci 
concorrenti con le importazioni, o è necessario uno spostamento di risorse 
fra industrie? E quando è necessario, come è attuabile tale spostamento? 

Il risultato dipenderà dal settore in cui effettivamente si ha la ridu- 
zione dell’assorbimento, dalla facilità con cui le risorse lasciate libere dalle 
industrie che producono per il mercato interno possono spostarsi alle in- 
dustrie che producono per l’esportazione o in concorrenza con l’importa- 
zione, e dal grado della flessibilità del costo nelle industrie per l’esporta- 
zione e concorrenti con l’importazione. Se il consumo si riduce notevol- 
mente in un’industria che produce anche per l’esportazione, non vi sarà 
affatto necessità di spostamento delle risorse; vi sarà invece uno sposta- 
mento di prodotti di questa industria dal mercato interno a quello di 
esportazione. Se, per contro, l’assorbimento si riduce principalmente nelle 
industrie che producono puramente per il mercato interno, le risorse do- 
vranno spostarsi e la difficoltà relativa che tale movimento presenta è 
della massima importanza. 

L’analizzare lo sviluppo in Austria da questo punto di vista, richiede- 
rebbe una valutazione della mobilità dei fattori nel paese, che è troppo 
complicata per essere fatta qui. Inoltre, la mancanza di dati, particolar- 
mente la mancanza di dati facilmente accessibili sul consumo interno ri- 
partito per industria, non rende possibile una analisi rigorosa, ma, tutt’al 
più, una analisi parziale e sperimentale. In questo paragrafo sarà impie- 
gato un metodo indiretto: confrontando i dati della produzione e dell’e- 
sportazione per ciascuna delle principali industrie esportatrici si dedurrà 
se un maggiore aumento delle esportazioni è fisicamente possibile senza 
un aumento della produzione totale nell'industria (cioè, semplicemente 
col mutamento della distribuzione dei prodotti fra il mercato interno e 
quello d’esportazione). Allo stesso modo sarà esaminata brevemente la 
questione se la produzione interna può, e tenderà a sostituire prontamente 
le importazioni. Contemporaneamente sarà raggiunto un altro scopo, l’e- 
same degli effettivi sviluppi delle industrie più importanti nel commercio 
estero dell’Austria. 

Incominciando con il lato dell’esportazione, la Tavola 13 mostra la 
composizione della maggior parte delle esportazioni austriache. Essa in- 
elude tutte le industrie che hanno concorso per almeno il 5% al valore 
complessivo delle esportazioni austriache nella prima metà del 1953. 
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TAVOLA 13 


Composizione delle esportazioni austriache 
Nella prima meta del 1953 


| Valore delle esportazioni 


eee Gate In per cento del 
erences EN valore totale delle 
PRETE esportazioni 


Metalli base 51 21 
Legno 47 19 
Macchinario ed equipaggiamento 32 13 
Manufatti minerali 19 

Tessili 18 7 
Carta 15 

Manufatti metallici 13 5 

195 79 


Fonte:« OE EC Statistical Bulletins », Foreign Trade: Austria. 


Consideriamo poi i dati disponibili sul volume della produzione e 
delle esportazioni in queste industrie. 


TAVOLA 14 


Indici di produzione per le principali industrie di esportazione 
Media mensile 1950 = 100 


i 


| Equipag- | Macina- | 


7 
a ici. temen? rione ed 4. | Prodotti 
| SR | He Bacone "| ee | Tessili | metallici 
| Ì | nario zione i | 

1951 113 119 n.d. 119 aule 118 
1952 88 133 n.d. 126 100 125 
1953 109 147 n.d. 135 107 110 
1951 prima metà 114 n.d. 114 114 112 
seconda metà 124 n.d. 124 120 124 
1952 prima metà 133 n.d. 124 108 128 
seconda metà 133 n.d. 129 92 123 
1953 prima meta 136 n.d. 129 103 109 
seconda metá 154 n.d. 142 110 111 


n.d. = non disponibile. 


(1) I prodotti forestali includono il legno, la carta, la polpa di legno e prodotti 
simili. Come tali essi costituiscono di gran lunga la maggiore voce di esportazione. 


Fonte: Per i prodotti forestali: FOOD AND AGRICULTURE ORGANIZATION of the United Na- 
tions, Yearbook of Forest Products Statistics; per gli altri prodotti: « OEEC 
Statistical Bulletins », General Statistics. 
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TavoLa 15 


Volume delle esportazioni (1) delle principali industrie di esportazione 
Indici, 1950 = 100 


Equipag- . | : 
Prodotti Metalli giamento Manufatti Manufatti | Prodotti 


forestali base e minerali tessili i metallici 
macchinario | 

1951 88 91 152 108 96 147 

1952 92 123 oa 140 96 143 

1953 106 157 162 162 152 160 


(1) La media nell’ambito dell ‘industria, quando necessaria, è stata calcolata 
usando come pesi i volumi anzichè i valori; nei casi particolari qui considerati l’er- 


x 


rore introdotto è evidentemente abbastanza piccolo. 


Fonte: Per i prodotti forestali: FOOD AND AGRICULTURE ORGANIZATION of the United Na- 
tions,Yearbook of Forest Products Statistics; per gli altri prodotti: « OEEC 
Statistical Bulletins », General Statistics. 


Iniziando con i prodotti forestali, le Tavole 14 e 15 mostrano che, nel 
1951, le esportazioni diminuirono mentre la produzione aumento. Nel 1952 
si nota un movimento contrario, un lieve aumento delle esportazioni ed 
un declino della produzione. Nel 1953, produzione ed esportazioni aumen- 
tarono simultaneamente. Le cifre del 1951 e del 1952 fanno pensare che 
le esportazioni di prodotti forestali possono essere state influenzate da va- 
riazioni dell’assorbimento interno di questi prodotti. Ciò, invero, può es- 
sere previsto perchè il consumo interno di prodotti forestali in Austria 
è normalmente pari a circa il 40% della produzione totale. E’ interessante 
notare che le esportazioni di carta e di polpa (nell ’insieme circa un terzo 
del valore totale delle esportazioni di prodotti forestali) aumentarono e 
diminuirono simultaneamente alla produzione, mentre le esportazioni di 
legno modellato rimasero immutate nel 1952 quando la produzione dimi- 
nuì. Ciò fa pensare che il volume delle esportazioni di carta e di polpa sia 
stato meno influenzato da variazioni dell’assorbimento interno di questi 
prodotti, mentre questo fattore può essere stato importante nel caso del 
legno modellato. La diminuzione dell ‘attività costruttiva nel 1952 e, forse, 
i movimenti nelle scorte possono essere state le cause della contrazione del- 
l'assorbimento interno di legno modellato. 

I metalli base mostrano, più dei prodotti forestali, la tendenza di una 
tipica industria d’esportazione. Sia la produzione che le esportazioni 
aumentarono nel 1952 e nel 1953, particolarmente nell’ultima meta 
del 1953. Però, nel 1951, un anno di inflazione, le esportazioni diminui- 
rono mentre la produzione aumentó. Se ne pud arguire che il volume delle 
esportazioni dei metalli base è influenzato, fino ad un certo punto, da va- 
riazioni della domanda interna di questi metalli, ma un grande aumento 
delle esportazioni richiederebbe probabilmente una maggiore produzione. 
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I manufatti minerali mostrano una tendenza del tutto simile. Produ- 
zione ed esportazioni aumentarono notevolmente nel 1952 © nel 1953, 
rivelando un’industria in cui l’aumento della produzione è una eondi- 
zione necessaria per l’aumento delle esportazioni (1). 

L'industria tessile, invece, presenta un quadro interamente differente. 
Nel 1951, la produzione aumentò considerevolmente, mentre le esporta- 
zioni diminuirono. Nel 1952, si verifies un movimento contrario — le 
esportazioni aumentarono leggermente sebbene la produzione fosse dimi- 
nuita. Nel 1953 le esportazioni aumentarono del 56% di fronte ad un au- 
mento della produzione di solo il 7%. Non sembra perciò potersi dubitare 
che, nell’industria tessile, le esportazioni sono state considerevolmente in- 
fluenzate da variazioni della domanda interna di prodotti tessili, sebbene 
un miglioramento nella posizione concorrenziale risultante dalla svaluta- 
zione abbia presumibilmente avuto una certa parte nel 1953. Ciò poteva 
in effetti essere previsto, poichè nella maggior parte dei paesi europei 
l’industria tessile è in pari tempo una industria interna, di esportazione 
e di importazione. 

Senza andar oltre, sembra si possa trarre una conclusione parziale : 
fino ad un certo punto, le esportazioni austriache possono aumentare con 
la riduzione del consumo interno dei prodotti implicati. Per un maggior 
aumento delle esportazioni, però, nella gran parte delle industrie austria- 
che d’esportazione, l’aumento della produzione è una condizione neces- 
saria; è richiesto cioè un movimento di risorse verso le industrie d’espor- 
tazione. Tale movimento risultante dalla pressione deflazionaria in altre 
parti dell’economia è un processo che richiede tempo; perciò, l’effetto della 
politica disinflazionaria sulle esportazioni sarà dapprima esiguo, ma do- 
vrebbe diventare più completo col tempo. La disoccupazione temporanea 
sembrerebbe essere una conseguenza inevitabile di una riduzione dell’as- 
sorbimento interno. 

Si è visto infatti che sia le esportazioni sia la produzione, nel com- 
plesso e nelle particolari industrie descritte, ebbero il loro aumento più 
notevole durante l’ultima metà del 1953. In gran parte ciò fu certamente 
dovuto all’impulso provocato dalla svalutazione. Poichè non è facile de- 
terminare il contributo preciso di questo fattore ogni conclusione sarebbe 
solo una congettura. Ma sembra possibile che almeno parte del « balzo » 
della produzione e delle esportazioni nella seconda metà del 1953 sia spie- 
gata dalle conseguenze ritardate della disinflazione che aveva cominciato 


ad operare un anno prima. 


(1) Nel 1951 la produzione aumentò più delle esportazioni, mentre nel 1952 e 
1953 si verificò il contrario. Ciò può essere dovuto però al fatto che i dati delle espor- 
tazioni e della produzione sono tratti da fonti diverse nelle quali le definizioni del- 
l’industria non sono identiche. Per esempio, i dati della produzione (a differenza di 
quelli delle esportazioni) possono includere l’industria del cemento che subì nel 1952-53 


un grave regresso. 


532 Michael Michaely 


Un declino nella domanda interessante esclusivamente beni di impor- 
tazione sarebbe presumibilmente ripartito fra importazioni e produzione 
interna quantunque, se l’offerta proveniente dall’importazione dovesse 
essere più elastica, la maggior parte del declino cadrebbe sulle importa- 
zioni. Se, perd, il declino nella domanda interessa anche altre industrie 
del mercato interno fino a che i fattori della produzione sono mobili, nuovi 
fattori cercheranno occupazione nelle industrie che producono in concor- 
renza con le importazioni. Nella misura in cui i prezzi dei fattori sono 
flessibili cid tenderà a ridurre i costi ed i prezzi in tali industrie metten- 
dole cosi in grado di aumentare ulteriormente la loro parte del mercato 
interno. Pud anche metterle in grado di espandere la produzione in ter- 
mini assoluti nonostante la caduta nella domanda dei loro prodotti. 

Le industrie che producono in concorrenza con l’importazione sono 
più difficili da esaminare delle industrie che producono per l’esportazione, 
a causa del carattere differenziato delle importazioni. Durante la prima 
metà del 1953, quattro voci soltanto delle importazioni austriache ebbero 
un ammontare superiore al 5% del valore totale delle importazioni, e nel 
complesso rappresentarono meno del 55% di questo totale: cereali (prin- 
cipalmente frumento e granoturco), cirea il 16%; combustibili minerali 
(principalmente carbone), 15%; maechinari ed equipaggiamento, 14%; 
fibre tessili (principalmente lana e cotone) 9%. Le fibre tessili impor- 
tate non possono essere faciimente rimpiazzate dalla produzione in- 
terna a breve scadenza; nonostante una certa espansione della produzione 
di fibre artificiali, le importazioni di fibre tessili, durante gli anni 
1951-53, variarono direttamente con e circa nella stessa proporzione della 
produzione tessile totale. Per contro, si può supporre che i macchinari e 
l'equipaggiamento abbiano sostituti interni. Ad ogni modo questa indu- 
stria è così eterogenea che i confronti globali sarebbero di scarso valore. 
Tl carbone è disponibile in Austria, ma esso è di una qualità piuttosto 
povera. La sostituzione dell’elettricità (e dell’olio combustibile nazionale) 
al carbone, è possibile ed in realtà ha avuto luogo. Come rilevato innanzi, 
la produzione di energia elettrica aumentó dell’11% nel 1952 e ulterior- 
mente del 9% nel 1953; il volume delle importazioni di carbone diminuì, 
almeno parzialmente in conseguenza di tale aumento, del 14% nel 1952 e 
del 10% nel 1953. La sostituzione dell'elettricità al carbone non è però un 
processo di periodo breve. L'aumento della produzione di energia elettrica 
nel 1952-53 fu il risultato di precedenti investimenti in impianti idroelet- 
trici; esso non può essere attribuito alla politica disinflazionaria. Anche 
la produzione di cereali aumentò. Una sostituzione di produzione interna 
alle importazioni ha avuto effettivamente luogo, particolarmente nei ri- 
guardi del frumento. | 

Le ragioni principali dello sviluppo della produzione interna che ha 
permesso tale sostituzione si trovano in una combinazione di fattori d’of- 
ferta di periodo lungo, quali la crescente meccanizzazione e l’uso di ferti- 
lizzanti, e di fattori d’offerta di periodo breve, quali le favorevoli condi- 
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TAvoLA 16 


Produzione ed importazioni di frumento e granoturco 
Indici del volume, 1950 — 100 


Granoturco 


| Frumento | 

| Ro Importazioni | È Produzione | Importazioni 
1951 89 126 115 123 
1952 104 94 102 156 
1953 130 93 126 127 


Fonte: «OEEC Statistical Bulletins », General Statistics e Foreign Trade: Austria. 


zioni atmosferiche che favorirono il raccolto del 1952-53. L’esenzione dei 
crediti sui raccolti dalle limitazioni al credito e l’attenuazione dei controlli 
sui prezzi, che determinarono nel 1951-52 prezzi dei cereali di alimenta- 
zione più favorevoli per gli agricoltori, contribuirono senza dubbio ad 
incoraggiare i fornitori nazionali, nonostante l’influenza della dinsin- 
flazione. 


8. - Ripresa di tendenze espansionistiche 


L’era della disinflazione si avvicinó al termine verso la fine del 1953. 
In un periodo di un anno e mezzo, dalla fine del 1951 alla meta del 1953, 
l’offerta monetaria era aumentata solamente da 17,3 a 19,8 miliardi di 
scellini. Alla fine del 1953, però, l’offerta monetaria era già di 23,2 mi- 
liardi di scellini e alla fine del 1954 essa raggiunse i 28,4 miliardi di scel- 
lini. L’indice dei prezzi all ‘ingrosso, sceso da 152 (1950 = 100) alla metà 
del 1952 a 139 alla metà del 1953, aumentò leggermente (a 141) nella se- 
conda metà del 1953, e salì a 151 alla fine del 1954 (un piccolo aumento 
considerata la svalutazione). Similmente, i salari, che erano rimasti sta- 
bili durante il 1952 e il 1953, aumentarono meno del 10% durante il 1954. 

L'analisi della nuova espansione non rientra nei fini di questo studio; 
è però desiderabile far rilevare che i principali fattori che l’hanno deter- 
minata sono una conseguenza diretta o indiretta della svalutazione e della 
politica disinflazionaria precedenti. 

Il fattore più importante è evidentemente il familiare effetto inflazio- 
nario di un miglioramento nella bilancia dei pagamenti correnti. Il saldo, 
come si è visto, divenne positivo nel 1953. In conseguenza, le attività estere 
a breve termine aumentarono durante il 1953 di oltre 150 milioni di dol- 
lari U.S.A., essendosi verificata la maggior parte dell’aumento durante la 
seconda metà dell’anno. Ciò rappresenta naturalmente un aumento imme- 
diato delle attività liquide delle banche commerciali. Con un tasso di ri- 
serva (sui nuovi depositi) del 50%, questa accumulazione di attività liqui- 
de (ascendente a circa 4 miliardi di scellini) avrebbe teoricamente con- 
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sentito un aumento di 8 miliardi di scellini nell’offerta monetaria. In 
realtà, le banche usarono parte dei loro erescenti mezzi liquidi per riac- 
quistare dalla Banca Nazionale attività nazionali, come cambiali commer- 
ciali e titoli di stato. Ma ció non fu fatto su larga scala. La valuta estera 
in possesso della Banca Nazionale aumentó cosi, durante il 1953, di 4,8 
miliardi di scellini, mentre le cambiali commerciali scontate diminuirono 
di 0,8 miliardi di scellini, e i titoli di Stato di 1,1 miliardi di scellini. 

I limiti di riserva prescritti non potevano perciò impedire una espan- 
sione del credito su larga scala. Se le autorità monetarie e fiscali avessero 
desiderato frenare l’espansione avrebbero dovuto imporre ulteriori re- 
strizioni — attraverso obblighi di riserva, il tasso di sconto, eccedenze di 
bilancio, ecc. In realtà, però, le autorità furono propense a fare il con- 
trario — in gran parte, presumibilmente a causa della mole del problema 
della disoccupazione e della situazione favorevole della bilancia dei paga- 
menti. Il 22 gennaio 1953, quando la disoccupazione assunse proporzioni 
minacciose, la Banca Nazionale ridusse il tasso di sconto dal 6% al 515%; 
il tasso fu ridotto ulteriormente al 5% il 20 marzo e al 4% il 24 settembre 
dello stesso anno e al 314% il 3 giugno 1954. Similmente, per il bilancio, 
che aveva presentato una piccola eccedenza nel 1953, fu previsto nel 1954 
un deficit di 1,7 miliardi di scellini; ciò fu in gran parte dovuto agli accre- 
sciuti investimenti pubblici da finanziarsi parzialmente con operazioni di 
prestito. I risultati effettivi del bilancio nel 1954 presentarono una ecce- 
denza complessiva di circa 0,5 milioni di scellini, in gran parte dovuta 
all’accresciuto gettito proveniente dall’imposizione in conseguenza della 
grande espansione dell’attività economica. 

La nuova espansione invertì la precedente tendenza delle importazioni 
a diminuire. Il volume delle importazioni fu nel 1954 quasi del 40% più 
elevato che nel 1953; l’aumento nell’ultimo trimestre del 1954 rispetto 
all’ultimo trimestre del 1953 fu approssimativamente del 75%. 

Le esportazioni, d’altra parte, continuarono ad aumentare e il loro 
volume fu nel 1954 di quasi il 24% più elevato che nel 1953. Si può rite- 
nere che questo persistente aumento delle esportazioni sia stato in parte 
la conseguenza ritardata della svalutazione e concepibilmente anche della 
precedente disinflazione. Come risultato di questi fattori, nonostante un 
aumento della domanda nel mercato interno dell’Austria, maggiore, in 
termini di moneta nazionale, degli aumenti verificatisi nei suoi mercati di 
esportazione, la produzione delle industrie austriache di esportazione au- 
mentò, proporzionalmente, molto di più della produzione austriaca in ge- 
nerale. Nei primi tre trimestri del 1954, la produzione industriale aumentò 
del 14% rispetto al corrispondente periodo dell’anno precedente; nello 
stesso periodo, l'aumento fu del 21% nell’industria dei metalli base, del 
27% nell’industria della polpa di legno, del 29% nell’industria della carta 
da giornali, del 26% nelle industrie della carta e del cartone. Ciò tende a 
convalidare l’opinione che ogni grande aumento delle esportazioni au- 
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striache richiede uno spostamento notevole di risorse fra industrie e puo, 
perció, concretarsi soltanto in un periodo di tempo considerevole. 

Sia direttamente che attraverso il suo effetto sulla bilancia dei paga- 
menti e sulla liquidita, questo aumento delle esportazioni può essere con- 
siderato come il principale fattore del rapido sviluppo della domanda 
di beni e servizi austriaci e quindi dell’espansione dell’attività produttiva 
in Austria nel 1954. L'investimento nazionale e il consumo furono però 
influenzati anche dai provvedimenti presi per neutralizzare gli effetti 
meno desiderabili della precedente disinflazione. 


MICHAEL MICHAELY 


Jerusalem, Hebrew University, May 1956. 
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RECENSIONI 


Hacue D. C. and Sronme A. W., The Essentials of Economics (London: Long- 
mans, Green and Co., 1955, pp. X + 179,55 1276) 


Alla collaborazione di Douglas C. Hague e Alfred W. Stonier, entrambi del- 
PUniversity College di Londra, si doveva gid un pregevole testo di teoria econo- 
mica per studenti universitari (1). Questo Essentials of Economics è invece prin- 
cipalmente dedicato al lettore generico e meno provveduto. In esso gli Autori si 
sono proposti di esporre con linguaggio elementare, ma rigoroso, «the main gene- 
ralisations of present-day economies ». 

A tal fine essi hanno limitato al minimo indispensabile l’uso dei termini tee- 
nici, hanno bandito, sia nel testo che in nota, qualsiasi riferimento o citazione (nel 
corso delle 170 pagine abbiamo trovato appena ricordato il nome di tre soli eco- 
nomisti), hanno costantemente evitato il ricorso a elassificazioni troppo dettagliate 
€ ripartizioni troppo minute. Ne è risultata una esposizione piana, di piacevole let- 
tura e di facile comprensione, ma, al tempo stesso, accurata, completa e relativa- 
mente esauriente. Un’esposizione che, pur nella sua semplicità, inquadra le leggi 
economiche nei giusti limiti di validità che le ipotesi impongono. E anche coloro 
che solitamente torcono la bocca non appena scorgono la traccia di un grafico o di 
una formula possono aprire eon tutta tranquillità questo volume, chè invano ne 
ricercherebbero anche il più noto o la meno complessa. 

La distribuzione della materia, ripartita semplicemente per capitoli, segue lo 
schema generalmente adottato nei nostri « corsi ». In una ideale prima parte sono 
trattati il problema dell'unità di consumo e dell’unità di produzione, la formazione 
dei prezzi, la distribuzione; nella seconda parte, le teoriche della moneta, dell’in- 
teresse, dell’occupazione, del reddito ed i problemi inerenti ai rapporti economici 
con l’estero. 

La teoria del consumatore e la legge della domanda sono efficacemente svolte 
in termini di « effetto di sostituzione » ed « effetto di reddito >, mentre non sono 
affatto ricordate la teoria dell’utilità e la tecnica delle curve di indifferenza. Ampio 
spazio è dedicato al concetto di elasticità della domanda e non manca, infine, un 
vivido cenno all'importanza che, agli effetti dello studio del comportamento del 
consumatore, hanno le aspettative dei prezzi. 

Il desiderio degli Autori di dare alla trattazione una certa impronta di pra- 
ticità, già riscontrabile nell’esposizione del problema dell'unità di consumo, trova 
piena espressione nella successiva formulazione del problema dell’imprenditore. 
Abbandonati lo schema e gli strumenti tradizionali, gli Autori hanno qui tentato 
un’analisi fondata sul linguaggio proprio degli uomini di affari. E' ancora la 
« massimizzazione del profitto » l’ipotesi fondamentale del problema, ma realisti- 
camente temperata da ben cinque ordini di qualificazioni. 

La teoria dell’impresa trova seguito e completamento nella successiva analisi 


(1) STONIER A. W. and Hague D. C., A Textbook of Economie Theory (London: 
Longmans, Green and Co., 1953). 
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delle forme di mercato. Quali particolari problemi si prospettano agli imprenditori 
nei diversi casi? e quali decisioni ad essi si impongono? come si determina il 
prezzo dei prodotti? L'analisi scorre, sempre abilmente dosata di motivi pratici, 
dall'esame della pura concorrenza nei suoi due equilibri di periodo breve e di pe- 
riodo lungo a quello della concorrenza monopolistica con le sue politiche di diffe- 
renziazione del prodotto e di pubblicità; dalla considerazione del monopolio ad 
una efficace illustrazione dell’oligopolio nel quale «the competition ...is often 
more acrimonious and aggressive than in a competitive market ». 

Successivamente gli Autori esaminano come si determinano le quattro cate- 
gorie di remunerazioni dei fattori della produzione: il salario, il profitto, la ren- 
dita e, per ultimo, l’interesse. 

Con l'interesse ha inizio Villustrazione dei concetti fondamentali della teoria 
keynesiana: in due capitoli sono chiaramente trattati la preferenza per la liqui- 
dità (con i suoi transactions motive, precautionary motive e speculative motive), 
l'offerta di moneta, il livello del saggio di interesse (con le politiche del cheap 
money e del dear money), la propensione al consumo, il risparmio, l'investimento, 
l'efficienza marginale del capitale. In un terzo capitolo gli Autori descrivono il 
«relatively passive phenomenon » del moltiplicatore, dimostrano che l’acceleratore 
« depends on changes in income rather than on the absolute level of income >, 
spiegano come per gli effetti combinati dell’uno e dell’altro il livello dell’ attivita 
economica fluttui fra un ceiling ed un floor, ed infine, siecome le « most modern 
communities accept, as a major aim of policy, the need to maintain a high and 
stable level of economie activity and employment », illustrano i provvedimenti con 
i quali i governi possono intervenire per raggiungere tale scopo. 

Dopo un breve esame dei principali argomenti della finanza pubblica, gli Au- 
tori abbandonano l’ipotesi dell’economia chiusa. Quantunque « there is no separate 
theory of international trade », le relazioni economiche internazionali determinano 
fenomeni e problemi particolari il cui studio è l’oggetto degli ultimi capitoli del 
libro. 

A conclusione di questa rapida rassegna possiamo affermare che il nuovo la- 
voro di Hague e Stonier costituisce una Introduction and Outline senz’altro da 
consigliare. Ma, come abbiamo già detto, il volume è principalmente dedicato al 
lettore non iniziato. A questi spetta quindi il giudizio definitivo e indubbiamente 
il più ambito per gli Autori. 


VITTORIO SIROTTI 


Lurz A. F., Zinstheorie (Zürich: Polygraphischer Verlag AG; Túbingen: J.C. B. 
Mohr (Paul Siebeck), 1956, pp. 195, s.1.p.). 


L’Autore delinea, attraverso l’esposizione critica delle dottrine dei rappresen- 
tanti di un triplice indirizzo, lo sviluppo generale della teoria dell’interesse da 
Bólm-Bawerk al tempo presente, provando nel contempo come tale sviluppo tenda 
ad una ben definita concezione del problema in esame, nella cui inquadratura tutti 
i più importanti contributi delle tre principali correnti trattate trovano il loro 
posto. Il primo dei tre raggruppamenti rappresentativi d’un diverso tipo di teorie 
comprende gli esponenti dell’indirizzo volto a spiegare l’interesse per un’economia 
statica o stazionaria: Bohm-Bawerk, Wicksell, Akermann e, con le dovute riserve 
Hayek. Il secondo tipo, oggetto della parte 11 del volume, è quello che parte da 
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un economia progressiva, in cui, cioé, si hanno nuovi investimenti e risparmio. Le 
tre teorie rappresentative, da Lutz analizzate, sono in questo caso quelle di Walras, 
di Irving Fisher e di F. H. Knight. Il terzo tipo — e parte III del volume — com- 
prende le cosiddette teorie monetarie dell'interesse, che l’Autore più per ragioni 
di opportunità che di logica ha voluto distinguere da quello dei rappresentanti del 
gruppo precedente. La trattazione in questa terza parte si concentra sulla « lette- 
ratura keynesiana » e termina sull’esame particolare delle teorie di J. R. Hicks 
e di A, P. Lerner. Il volume si chiude su una quarta parte, in cui in un’analisi 
positiva, l’Autore abbozza da un lato la propria soluzione, dall'altro dimostra come 
nella concezione del problema dell'interesse che sgorga dall’analisi delle precedenti 
teorie le conclusioni essenziali dei tre indirizzi considerati possano essere fusi in 
un’unica teoria. La trattazione matematica di alcune teorie è stata relegata in 
appendice: quant’altro, di matematica, è rimasto nel testo può esser capito da 
chiunque sappia cos'è una funzione ed una equazione. 


M. A. 


OrLIN B., Interregional and International Trade (Cambridge, Mass.: Harvard 
University Press, ristampa 1952). 


Gli economisti saranno grati alla Harvard University per la ristampa della 
esauritissima ed introvabile opera dell’Ohlin. Trattasi, invero, di un testo classico 
che ha aperto nuove strade alla teoria del commercio internazionale in armonia 
alla teoria dell'equilibrio economico generale e della localizzazione, e che può es- 
sere tuttora considerato, dopo oltre vent'anni dalla sua prima apparizione, come 
la più evoluta elaborazione in materia. 

Il volume è diviso in cinque parti: I - Il commercio interregionale semplifi- 
cato; II - Il commercio internazionale semplificato; III - I movimenti dei fattori 
e delle merci e loro relazioni; IV - Il commercio internazionale e i movimenti dei 
fattori; V - Il meccanismo del commercio internazionale e dei movimenti dei ca- 
pitali. 

Secondo l’Ohlin, il fondamento dello scambio trovasi nella differenza dei 
prezzi delle merci, i quali dipendono, in ogni regione, dalle intensità delle domande 
e dalle possibilità delle otferte. Le regioni però sono differentemente dotate di 
fattori produttivi e non sono ugualmente efficienti nella produzione di tutte le 
merci. Ogni regione tende, pertanto, a specializzarsi nella produzione delle merci 
che richiedono prevalentemente l'impiego di fattori in essa abbondanti. La diffe- 
renza nella dotazione dei fattori produttivi è causata anche dalla imperfetta tra- 
sferibilità e divisibilità dei fattori e dall'esistenza dei costi di trasporto. Lo scambio 
delle merci tende ad uguagliare i prezzi dei fattori produttivi. Le considerazioni 
relative allo scambio interregionale valgono anche a riguardo delle nazioni, sia 
pur con qualche adattamento o modifica. Questo, in sintesi, è il succo del ragio- 
namento dell’Oblin. 

Il pregio dell’opera è indiscusso: tutti coloro che mirano ad una approfondita 
conoscenza dei problemi del commercio internazionale è necessario facciano sempre 
riferimento ad essa, anche per trarne,eventualmente, motivi per gli sviluppi sui 
temi macroeconomici oggi di moda. 
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Ont B., La politique du commerce extérieur (Paris: Ed. Dunod, 1955, pp. XV 
+ 308). 


La traduzione in francese della V* edizione del diffuso volume dell’Ohlin 
pone a disposizione degli studiosi e dei pratici un serio testo introduttivo all’ana- 
lisi dei moderni indirizzi dell'economia internazionale. 

Il lavoro è il terzo della collezione « Finance et économie appliquée » diretta 
da Henri Hierche, che, come osserva l'editore, «si indirizza innanzi tutto a coloro 
che, nell'azione, industriali, uomini d’affari e funzionari, hanno bisogno di eono- 
scere le tecniche e di arricchirle dei progressi compiuti dalla scienza economica >. 

E questa finalità è ben realizzata dall’A., che considera con particolare acume, 
trascurando esposizioni eccessivamente teoriche, tutti i più importanti problemi 
economici internazionali. 

L’opera è divisa in tre parti. Nella « prima » vengono considerate «le basi 
del commercio estero >»: i capitoli più interessanti sono quelli dedicati allo studio 
delle cause e degli effetti della divisione internazionale del lavoro, ai costi di tra- 
sporto e, in particolare, alla mobilità internazionale dei fattori di produzione (forse 
il problema migratorio avrebbe richiesto analisi più diffusa). Gli altri argomenti 
riguardano i cambi esteri, la bilancia dei conti e le relazioni fra congiuntura e 
commercio estero. 

La « seconda » parte considera la « politica commerciale e la politica dei trat- 
tati». L'esposizione è piuttosto sommaria e riguarda tutti i principali strumenti 
della politica internazionale: dagli accordi di natura regionale, al GATT, al- 
POECE, alPUEP. 

La parte « terza » è dedicata allo studio degli « effetti economici della poli- 
tica commerciale »: i due primi capitoli esaminano, rispettivamente, gli effetti di 
periodo breve e quelli di periodo lungo; l’ultimo fa una critica dei principali ar- 
gomenti protezionisti. Questa parte è, senza dubbio, la più interessante, sebbene 
qualche argomentazione protezionista (come ad esempio quella relativa alle possi- 
bilità di migliorare «l'utilizzazione della capacità di produzione » a pag. 269 e 
segg.) avrebbe meritato più ampia ed attenta analisi. 

Il volume si chiude con tre brevi appendici di natura teorica dedicate alla 
teoria dei costi comparati, alle rappresentazioni grafiche di alcuni punti teorici e 
alla teoria del commercio internazionale come teoria della localizzazione e dello 
sviluppo. Una citazione — contenuta nella seconda appendice — considera l’edi- 
zione tedesca, del 1927, dei « Principi > del Barone la cui prima edizione italiana, 
però, come è ben noto, fu pubblicata nel 1908, ossia ben tredici anni prima degli 
scritti cui l’Ohlin fa riferimento. 

La chiarezza dell’esposizione, la nitidezza della stampa (però sono numerosi 
gli errori di composizione!), contribuiranno al sicuro successo di questo ottimo 
manuale. 


OD: 


VINER J., International Trade and Economic Development (London: Oxford Uni- 
versity Press, 1953, pp. 120, s. 12/6). 


Questo volumetto contiene sei conferenze tenute dal Viner alla National Uni- 
versity of Brazil di Rio de Janeiro. 
Gli argomenti sono tutti di grande interesse e riguardano essenzialmente i 


moderni indirizzi in tema di commercio internazionale, di politica commerciale e 
di economia di sviluppo. 
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Le prime tre conferenze riguardano i recenti indirizzi in tema di scambio in- 
ternazionale. Sostanzialmente gli argomenti sono quelli che il Viner ebbe gid a 
trattare negli Studies in the Theory of International Trade (specie nei capitoli 
VI-VIII): epperd la elaborazione tiene conto in modo precipuo degli sviluppi 
keynesiani e non trascura alcuna delle più recenti e fondate critiche alla teoria 
classica del commercio internazionale. 

La quarta conferenza pone in rilievo le « relazioni fra la politica monetaria e 
fiscale e la politica commerciale ». Il problema della «scarsezza del dollaro » è 
considerato con acume e con adeguati riferimenti alle difficoltà che ostacolano ed 
hanno ostacolato — nonostante le istituzioni internazionali esistenti — la sua so- 
luzione. 

« L'influenza della pianificazione economica nazionale sulla politica commer- 
ciale » costituisce l'argomento della quinta lezione. Argomento stimolante, che il 
Viner affronta, con decisione, senza far concessioni inutili agli indirizzi oggi pre- 
valenti, con una chiara visione delle reali possibilità ed esigenze contemporanee. 

L'ultima conferenza affronta il tema della «economia dello sviluppo ». Gli 
ostacoli di natura interna ed esterna — dal punto di vista nazionale al libero 
sviluppo economico, le manchevolezze delle misure di intervento statale, l’impor- 
tanza degli aiuti esteri per lo sviluppo delle aree sottosviluppate, sono gli argo- 
menti che più attraggono l’attenzione dell’A. 

Nel complesso, il volumetto è molto interessante e merita d’essere esaminato 
da tutti coloro che desiderino adeguate informazioni, senza appesantimenti biblio- 
grafici, dei moderni indirizzi in tema di commercio internazionale e di sviluppo 
economico. 


SEGNALAZIONI BIBLIOGRAFICHE 


Autori vari: 


Dictionnaire des sciences économiques publié sous la diréction de Jean Romeuf - 
Tome Premier: A-I (Paris: Presses Universitaires de France, 1956, pp. viii, 629, 
fr. 2.400). 


Questo dizionario è stato concepito: a) per permettere al lettore di trovare al loro 
posto alfabetico, con la loro definizione, tutti i termini che possono essere usati in 
un insegnamento economico normale e completo quale è praticato nelle Università 
specializzate, b) in modo che il lettore si possa riferire ad esso senza doversi sot- 
toporre a una ginnastica mentale o subire rinvii abusivi. Il lettore troverà in questo 
dizionario termini relativi al diritto commerciale, alle finanze pubbliche e private, 
al commercio, alla statistica, alla contabilità oltre che alla teoria economica. Tut- 
tavia, salvo che per quanto concerne l’economica, non si sono compresi 1 termini 
che devono essere noti solo allo specialista e che non entrano in un insegnamento 
esauriente. Più difficile e arbitrario è stato il criterio per la comprensione dei 
nomi propri: si sono esclusi tutti i viventi e ci si è riferiti semplicemente ai corsi 
in uso in Francia per giudicare i nomi meritevoli di segnalazione. 


Autori vari: 


Studies in Economic and Social Sciences (Edited on Behalf of the Eliezer Kaplan 
School of Economies and Social Sciences by Roberto Bachi) - (Jerusalem: The 
Hebrew University, 1956, pp. 396, s.i.p.). 


Il volume è dedicato ai problemi sociali ed economici dello Stato di Israele e delle 
regioni del Medio Oriente. Gli studi raccolti sono: « Sviluppo della popolazione e 
sviluppo economico nei paesi sottosviluppati con speciale riferimento alle recenti 
tendenze nel Medio Oriente » (A. Bonne), « Lo sviluppo monetario e dei prezzi in 
Israele: 1949-53» (D. Pantinkin), «Il movimento cooperativo in Terra Santa » 
(H. Viteles); « Le condizioni sociali dello sviluppo dell’associazione volontaria. 
Uno studio su Israele» (S. N. Eisenstadt), « Professioni e struttura sociale in 
Israele »(J. Ben David), « Differenziazione nei Collective Settlements» (Y. Tal- 
mon-Garber), « Una analisi statistica del risveglio della lingua ebraica in Israele » 
(R. Bachi), « Alcuni nuovi dati sull’età del matrimonio in Israele» (R. Gabriel), 
«Il numero dei beduini in Palestina» (H. V. Muhsam), « Relazioni internazionali 
alla Hebrew University » (L. Cohen), «Il concetto di storia sociale e il suo possi- 
sibile uso nella ricerca storica ebraica» (J. Katz), « Sulla stabilità e realtà delle 
Costituzioni» (B. Akzin), «I primi cinque anni del servizio Civile di Israele » 
(D. Arian), « La tradizione anti-semitica nel socialismo moderno» (E. Silberner). 


Banco do Brasil, Relatorio de 1955 (Rio de Janeiro: Banco do Brasil S. A., 1956, pp. 
176 + 36 s.1.p.). 


La relazione 1955 del Banco do Brasil si divide nelle seguenti quattro parti: « Si- 
tuazione economica e finanziaria del Brasile nel 1955 », « Attività del Banco del 
Brasile nel 1955», « Tavole statistiche », « Riassunto in inglese ». 


Banco Nacional de Cuba, Memoria 1954-1955 (La Habana: Banco Nacional de Cuba, 
1956, pp. 624, s.i.p.). 


Il volume contiene la situazione contabile, la relazione sull’attività del Banco 
Nacional de Cuba e una rassegna sulla situazione economica cubana nel 1954-1955. 
Le relazioni sono documentate da numerosissimi grafici e tabelle statistiche. 


Segnalazioni bibliografiche 54 


ct 


Barclays Bank (Dominion, Colonial and Overseas), Overseas Survey - 1955 (London: 
Barclays Bank D.C.O., 1956, pp. 196, s.i.p.). 


L’annuale « Rassegna d’oltremare» ha per oggetto le condizioni economiche e 
commerciali manifestatesi durante il 1955 in un complesso di circa 35 territori e 
stati d’oltremare in cui il gruppo Barclays è rappresentato. 


BLOCH-LAINE Fr. ed altri, La Zone Franc (Ouvrage publié avec le concours du Centre 
National de la Recherche Scientifique) (Paris: Presses Universitaires de France, 
1956, pp. 512, Fr. f. 2.200). 


La zona del franco poggia su una organizzazione finanziaria molto centralizzata; i 
paesi che comprende sono collegati in unione monetaria ; questa condizione accresce 
la loro solidarietà economica. Gli studi raccolti nel volume sono divisi in tre parti. 
La prima parte descrive le istituzioni d’ordine pubblico e d’ordine privato che 
assicurano il servizio di emissione monetaria, la gestione delle finanze pubbliche 
e la distribuzione del credito. La seconda parte riassume le regole e i meccanismi 
che rendono le diverse monete della zona solidali nelle relazioni interne ed esterne ; 
la terza parte estende l’analisi alle strutture e relazioni economiche, 


Canada 1955 - Revue Officielle de la Situation actuelle et des Progrès récents (Edition 
Française) (Ottawa: Bureau Fédéral de la Statistique, 1955, pp. 308, s.i.p.). 


La rassegna «Canada», che viene pubblicata annualmente, intende offrire ai ca- 
nadesi e agli stranieri un resoconto dei progressi realizzati ogni anno dalla na- 
zione e dall’economia canadese. Mediante Vuso di tabelle, carte geografiche e nu- 
merosissime fotografie il volume dà la situazione attuale della popolazione cana- 
dese, del suo paese e governo, dei suoi progressi culturali, del funzionamento del- 
l’economia e del suo benessere. = 


CED - Committee for Economie Development : 
Annual Report 1955 (New York: C.E.D., 1955, pp. 44, s.i.p.). 


L’opuscolo contiene: «Relazione del Presidente >, «Programma di Ricerca», 
« Programma di Istruzione» « Programma di Informazione », « Relazione finan- 
ziaria », « Pubblicazioni », « Comitato di Direzione ». 


Economic Development Abroad and the Role of American Foreign Investment 
(New York: C.E.D., 1956, pp. 35, s.i.p.). 


L’opuscolo comprende i seguenti capitoli: I. L’importanza dei paesi sottosvi- 
luppati per gli Stati Uniti - II. Lo sviluppo economico e gli interessi americani - 
III. Ostacoli al rapido sviluppo - IV. Il ruolo degli investimenti americani nei 
paesi economicamente sottosviluppati. 


CHAMBERLAIN NEIL W., A General Theory of Economie Process (New York: Harper 
& Brothers, 1955, pp. viii, 370, $. 5.00). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


Coins V. H., A Book of English Idioms - With Explanations (London: Longmans, 
Green & Co, 1956, pp. 258, 11/6). 


Il volume raccoglie 1015 idiomi della lingua inglese, scelti come i più usati attual- 
mente. Per ogni idioma oltre ad essere data la «traduzione » in termini non idio- 
matici sono forniti le spiegazioni del perchè l'idioma ha un dato significato, 
alcuni esempi delle occasioni in cui sono usati, i riferimenti storici e letterari che 
spiegano la loro origine e l’adozione nell’uso comune. Il volume contiene una lista 
degli idiomi in ordine di presentazione e un indice alfabetico, riferito alla prima 
parola significativa, che ne facilitano la ricerca nel testo. 
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Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio - Alta Autorità, Quarta Relazione Generale 
sulla Attività della Comunità - (11 Aprile 1955 - 8 Aprile 1956) (Lussemburgo: 
C.E.C.A., 1956, pp. 288, s.i.p.). 


La Quarta Relazione Generale presentata al Presidente dell’ Assemblea Comune 
comprende i seguenti capitoli: I. Le istituzioni della Comunità; II. Le relazioni 
con l’esterno della Comunità; III. L’evoluzione generale del mercato comune; 
IV. L'applicazione delle disposizioni transitorie; V. Il funzionamento del merca- 
to comune e il suo miglioramento; VI. Lo sviluppo del mercato comune; VII. Le 
condizioni di vita e di lavoro. 


Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio - Assemblea Comune - Divisione degli 
Studi e della Documentazione - Annuario-Manuale della Assemblea Comune - 1956 
(Lussemburgo: C.E.C.A. 1956, pp. 474, s.i.p.). 


La prima parte del volume - « Annuario » - comprende è capitoli dedicati alle Isti- 
tuzioni della Comunità, alle Delegazioni straniere accreditate presso la C.E.C.A., 
agli Uffici di Collegamento delle Organizzazioni Sindacali, alle Rappresentanze 
permanenti di Produttori, Utilizzatori, Trasportatori. Nella seconda parte - « Ma- 
nuale » - sono raccolti cronologicamente gli avvenimenti relativi all’applicazione 
del Trattato della Comunità durante il periodo 25 luglio 195% - 31 dicembre 
1955 e le relazioni, risoluzioni, interrogazioni scritte e risposte presentate in seno 
all’ Assemblea Comune e all’ Alta Autorità. 


Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio-Assemblea Comune - Esposto del Signor 
René Mayer, Presidente dell’Alta Autorità, sulla attività della Comunità (Stra- 
sburgo: C.E.C.A. 1956, pp. 60, s.i.p.). 


La relazione del Presidente Mayer sull’attività della Comunità è svolta attraverso 
l’esame dei seguenti punti: «L'espansione continua >, «I prezzi», «I pro- 
gressi economici >», « L’integrazione dei trasporti», «Le decisioni in materia di 
intese e di concentrazioni », «Lo sviluppo coordinato degli investimenti », « L’a- 
zione finanziaria dell’Alta Autorità », « Miglioramento delle condizioni di vita e 
lavoro >, « Relazioni con i terzi paesi e le organizzazioni internazionali », «Le 
prossime tappe dell’integrazione europea >. 


Davies GAY MARGARET, The Enforcement of English Apprenticeship 1563-1642 - A 
Study in Applied Mercantilism (Cambridge, Mass.: Harvard University Press, 
1956, pp. x, 320, $ 6.00). I 


Il volume tratta dell’apprendistato obbligatorio di sette anni stabilito in Inghil- 
terra dallo Statute of Artificers del 1563 per entrare nel commercio al dettaglio e 
nei mestieri. Lo Statuto, la più vasta espressione della politica interna del mer- 
cantilismo inglese, iniziò una regolamentazione nazionale dell’apprendistato, uni- 
forme per le città e le campagne. L’ Autrice esamina i problemi di come, dai quali, 
per quali motivi e in quale misura l’apprendistato fu imposto durante i primi 80 
anni di una legge che durò 250 anni. Come risultato di questo esame 1’A. ha rag- 
giunto nuove conclusioni circa la natura del mercantilismo inglese in questo pe- 
riodo e ha gettato nuova luce sulla vita industriale dell’Inghilterra Elisabettiana 
e dei primi Stuart. 


Departamento Administrativo Nacional de Estadística, Censo de población de 1951 - 
Departamento de Antioquia (Bototá: D.A.N.E., 1956, pp. 347, s.i.p.). 


Documentation Francaise, Les Institutions Sociales de la France (Paris: La Documen- 
tation Francaise, 1956, 3 voll., pp. 450, 444, 428, s.i.p.). 


Quest’opera ha lo scopo di fornire un quadro di insieme della legislazione e delle 
istituzioni sociali francesi. La raccolta è pubblicata in tre tomi: Tomo I: Popo- 
lazione - I quadri delle amministrazioni sociali - La sicurezza sociale - Medicina 
e salute pubblica; Tomo II: Politica familiare - Protezione della maternità e in- 
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fanzia - L’uomo e il lavoro; Tomo III: L’aiuto ai menomati fisici e sociali - I 
regimi di pensione - I conti sociali della Nazione. 


Drees W. Jr., Enige Ramingen in Verband Met Het Huurvraagstuk (Alcune stime 
relative al problema degli affitti) (Den Haag: Centraal Planbureau, Overdrukken 
N° 46, 1956, pp. 11, s.i.p.). 


Fédération des Cooperatives Migros Zurich, Rapport d’activité de l’administration pour 
l’année 1955 (Zurich: 1956, pp. 64, s.i.p.). 


G.A.T.T. (General Agreement on Tariffs and Trade), Le commerce international en 
1955 (Genève: G.A.T.T., 1956, pp. 266, $ 1.50). 


Il rapporto comprende tre parti. La prima contiene una analisi della struttura e 
delle tendenze durante il 1955. Nel 1955 il commercio internazionale ha rag- 
giunto nuovi massimi in valore e volume, specialmente per il contributo dei paesi 
industrializzati. La seconda parte, dedicata alla politica commerciale, rileva che 
le revisioni delle tariffe doganali non hanno modificato sensibilmente il livello 
generale dei dazi. La terza parte passa in esame l’attività del G.A.T.T., in par- 
ticolare è lavori della decima sessione. 


GUALERNI GUALBERTO, La Politica Industriale Fascista (volume primo - 1922-1935) 
È (Milano: Istituto Sociale Ambrosiano, Quaderni di realtà sociale d’oggi - N. 3, 
1956, pp. 156, s.ip.). 
Il volume intende portare un contributo alla conoscenza della politica industriale 
italiana. A tale scopo vengono illustrate le sue premesse storiche quali si sono 
avute nel periodo «fascista », considerando tale termine come riferimento storico 
e senza intenti polemici, e mantenendosi nei limiti di considerazioni quali sono 
dettate dalla realtà economica. Il «quaderno » è diviso in due parti: « Premesse 
ad una politica industriale (1922-1932)» e «Il mito dello Stato Corporativo 
(1932-1935) ». 


Institut Belgo-Luxembourgeois du Change: 


Rapport de l’Institut Belgo-Luxembourgeois du Change pour l’année 1954 (Bru- 
xelles: Institut Belgo-Luxembourgeois du Change, 1955, pp. 24, s.i.p.). 


Rapport de l’Instituto Belgo-Luxembourgeois du Change pour l’année 1955 (Bru- 
xelles: Institut Belgo-Luxembourgeois du Change, 1956, pp. 30, s.i.p.). 


International Monetary Fund, Seventh Annual Report in Exchange Restrictions 1956 
(Washington, D.C.: I.M.F., 1956, pp. ix, 372, s.i.p.). 
Il presente Rapporto, che copre il periodo fine aprile 1955-fine aprile 1956, dà 
una rassegna degli sviluppi delle restrizioni ai cambi mondiali e descrive le più 
importanti caratteristiche dei sistemi dei cambi e dei sistemi dei pagamenti 
dei paesi che non si valgono di sistemazioni transitorie. Nelle osservazioni con- 
clusive il Rapporto riferisce che «le possibilità per ulteriori progressi nella ri- 
mozione delle restrizioni alle bilance dei pagamenti sembrano generalmente buone». 


Istituto Nazionale di Economia Agraria, Annuario dell’agricoltura italiana - Volume 
IX - 1955 (Roma: I.N.E.A., 1956, pp. xvi, 504, 130*, L. 3.500). 


A differenza del 1954, in cui l’andamento sfavorevole del settore agricolo ha 
limitato lo sviluppo del reddito nazionale complessivo, nel 1955 la campagna agri- 
cola, molto favorevole, ha contribuito all’ulteriore espansione dell’economia italiana. 
Rimane tuttavia il problema della variabilità dell'andamento della produzione che 
determina l’instabilità dei redditi agricoli, che già sono più bassi di quelli delle 
altre attività economiche. L’annuario 1955 è diviso, come è precedenti, nelle se- 
guenti parti «La produzione », «I fattori e à risultati della produzione », « Gli 
impieghi del reddito ». 
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JEANNENEY JEAN-MARCEL, Forces et faiblesses de l’Economie française 1945-1956 
(Paris: Librairie Armand Colin, 1956, pp. 340, s.i.p.). 


Il volume esamina la situazione dell’economia francese dopo dieci anni di sforzi. 
Non si limita però ai fatti economici e, innanzi tutto, denuncia la troppo lunga 
stagnazione della popolazione francese e afferma la necessità di una politica di 
espansione demografica. Esistono tuttavia ragioni di ottimismo nello sviluppo della 
produzione francese dopo la liberazione, nella stabilità dei prezzi riacquistata 
dopo il 1952, nell’equilibrio del commercio estero ottenuto nel 1955. Ma queste 
forze sono frenate dalla debolezza risultante da un inammissibile deficit di bilancio 
e dal carattere vetusto di una parte delle strutture geografiche, tecniche, sociali e 
mentali della Francia. 


Kamer van Koophandel en Fabrieken voor Rotterdam, Jaarverslag 1955 (Rotterdam: 
Kamer van Koophandel en Fabrieken, 1956, pp. 387, 137, s.i.p.). 


L’annuario della Camera di Commercio di Rotterdam comprende i seguenti ca- 
pitoli: I. Introduzione; II. Relazione sulle attivita camerali; III. Rotterdam, 
centro di traffico marittimo; IV. Rotterdam, centro di altri traffici; V. Moneta 
e credito; VI. Le assicurazioni; VII. L’Indonesia; VIII. I territori oltremare ; 
IX. Rassegna dell’andamento del commercio all’ingrosso e delle importazioni e 
esportazioni; X. Rassegna dell’andamento dell’industria; XI. Rassegna dell’an- 
damento del commercio al dettaglio e dell’artigianato; XII. Mercati e borse; 
XIII. L’istruzione in materia di economia e commercio; XIV. Commercio e indu- 
stria nelle diverse regioni olandesi. 


Koniunkturinstitutet, Reviderad Nationalbudget for ar 1956 samt Nationalbokforing 
for Sverige (Revised National Budget for 1956) (With a Summary in English) 
(Stockholm: Konjunkturinstitutet, 1956, pp. v, 63, Kr. 2:75). 


La pubblicazione da una stima definitiva del bilancio nazionale svedese presentato 
in gennaio e completa il quadro dello sviluppo economico del 1958. 


L.E.C.E. (Lingue Européenne de Coopération Economique), Le Marché Commun 
facteur de Prospérité Sociale - (Rapport introductif de la III° Conférence interna- 
tionale de la L.E.C.E. - Bruxelles, les 20, 21, 22 juin 1956) (Publication N. 20) 
(Bruxelles: L.E.C.E., 1956, pp. 96, s.i.p.). 


L’opuscolo comprende le seguenti parti: «Preambolo», «Il mercato comune 
sarà generatore di disoccupazione, o, al contrario, di un migliore impiego? », « La 
disoccupazione di rinconversione, sua prevenzione e suoi rimedi», «Il mercato 
comune e le depressioni economiche», «Il mercato comune generatore di be- 
nessere ». 


LINDAHL OLOF,: Sverige Nationalprodukt 1861-1951 - The Gross Domestic Product of 
Sweden 1861-1951 (In Swedish and English) (Stockholm: Konjunkturinstitutet, 
1956, pp. 108, kr. 3:25). 


La pubblicazione tratta i seguenti punti: «Scopi e fonti», « Definizioni adot- 
tate», « Differenze tra le stime esistenti», « Schema contabile», « Materiale 
statistico », « Riassunto delle principali manchevolezze delle stime », « Alcune os- 
servazioni sui calcoli a prezzi fissi». 


Mack RUTH P., Consumption and Business Fluctuations. - A Case Study of the Shoe, 
Leather, Hide Sequence. (New York: National Bureau of Economie Research, 
Princeton University Press, 1956, pp. xvii, 293, $ 7.50). 


L’opera rappresenta la prima analisi, che sia mai stata fatta, dei cicli nel consumo 
per un periodo di venti anni. Lo studio mostra come la spesa del consumatore 
per l’acquisto di scarpe sì riflette sulle variazioni nel reddito, come rapidamente 
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le reazioni si diffondano, e si trasmettano al grossista, al produttore, al fornitore 
della materia prima. Lo studio mostra come l’industria delle scarpe non solo par- 
tecipi ai cicli economici, ma segua più brevi cicli suoi propri. Passando dallo 
studio del caso alle considerazioni generali, l’opera suggerisce alcune ragioni 
perchè le « funzioni del consumo » hanno generalmente sottovalutati i tassi di va- 
riazione negli acquisti. Esso mostra in quale modo il consumatore-acquirente gioca 
un ruolo attivo, anzichè passivo, nell’economia. 


Ministerie van Landbouw in Nederland, Verslag over de Landbouw in Nederland over 

1953 (’S-Gravenhage: Staatsdrukkerjj Uitgeverjjbedrjjf, 1955, pp. xiv, 499, 
s.1.p.). 
Il « Rapporto sull’agricoltura in Olanda nel 1953 » si divide nelle seguenti parti: 
«La catastrofe », « Generalità », «Le coltivazioni campestri e prative », « L’alle- 
vamento del bestiame», «La floricoltura», «La silvicoltura >», « L’industria del 
pesce », «Il commercio con l’estero », « L’alimentazione », « L’istruzione agri- 
cola», «La ricerca», «Il servizio di consulenza >, « Questioni giuridiche », « Le 
relazioni con l’estero », « Risultati finanziari». Numerose sono le tabelle. 


Ministerio de Economia: 


Anuario Estadístico - 1953 (San Salvador: Dirección General de Estadística y 
Censos, 1956, pp. iii, 566, s.i.p.). 

L’annuario raccoglie dati relativi ai seguenti settori: Metereologia, Demografia, 
Educazione, Giustizia, Agricoltura e Allevamento, Industria manifatturiera, Con- 
sumo e prezzi, Finanze pubbliche, Moncta e Banca, Trasporti e Comunicazioni, 
Commercio Estero. 


Primer Censo Industrial y Comercial - 1951 (Volumen II) (San Salvador: Direc- 
ción General de Estadística y Censos, 1955, pp. 144, s.i.p.). 


MYRDAL GUNNAR, Development and under-development. (A note on the mechanism of 

national and international economic inequality) (Cairo: National Bank of Egypt, 
1956, pp. 88, s.i.p.). 
La presente pubblicazione fa parte di una serie che raccoglie lezioni tenute da 
economisti in occasione del 50.mo anniversario della Banca Nazionale d’Egitto. 
Essa include le seguenti tre lezioni: « La necessità di una teoria sullo sviluppo e 
il sottosviluppo economico », « Il processo cumulativo dello sviluppo economico in 
uno Stato», «Il problema internazionale ». 


Nations Unies: 

Départément des affaires économiques et sociales, L’Evolution économique au 
Moyen-Orient 1954-1955 (Supplément à l’Etude sur l’économie mondiale, 1955) 
(a ciclostile) (New York: O.N.U., 1956, pp. viii, 173, $ 1.50). 

La pubblicazione comprende i seguenti capitoli: Introduzione; I. Produzione e 
trasporti; II. Espansione dell’industria petrolifera; III. Commercio estero e pa- 
gamenti; IV. Cambiamenti nel settore dei prezzi, della moneta e delle finanze 
pubbliche; V. Programmi di sviluppo. 


Commission Economique pour l’Europe: 


Commentaires sur les conditions générales pour la fourniture a l’érportation des 
materiels d’équipement N° 574 (Genève: O.N.U., 1955, pp. 5, 7, s.i.p.). 


Evolution de l’Economie Gazière Européenne (a ciclostile) (Genève: O.N.U., 1956, 
pp. 55, 15, Tavole, s.i.p.). 

La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: I. Il posto del gas nel consumo 
europeo di energia; II. Lo stato attuale dell’economia gasiera europea; III. Con- 
dizioni di un pieno sviluppo dell’industria gasiera; IV. Ripercussioni dello svi- 
luppo dell’industria gasiera sul carbone e le altre materie prime. 
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La situation du logement en Europe (Etude préparée par le Sécrétariat de la Com- 
mission économique pour l’Europe) (Geneve: O.N.U., 1956, pp. 60, $ 0.50). 


La breve rassegna considera la situazione degli alloggi di 23 stati, compresa 
l'URSS, e per una popolazione di 600 milioni di individui. Si divide in monografie 
nazionali e in un esame di insieme per tutta l’Europa. La situazione europea dà 


una media di 240 alloggi ogni 1000 abitanti, mentre quella italiana è espressa da 
220 alloggi ogni 1000 abitanti. 


Tendances de la consommation des combustibles pour les usages menagers et les 
autres usages domestiques en Europe (a ciclostile) (Genève: O.N.U., 1956, pp. 
53 + Annexes, 42, $ 0.50). 

Il consumo domestico di carbone tiene un posto importante nel mercato carboniero 
europeo; esso si calcola pari a circa un quarto del consumo totale di combustibile 
solido. Per questa ragione l'evoluzione nel settore domestico e le politiche seguite 
dai vari governi per rendere più razionale l'utilizzazione del combustibile hanno 
richiesto uno studio particolare. I risultati del presente rapporto hanno indotto 
il Comitato per il carbone dell’ECE a richiamare l’attenzione dei governi sui se- 
guenti punti: studi tecnici ed economici sul riscaldamento domestico; studi sugli 
apparecchi di riscaldamento; utilizzazione razionale dei combustibili; isolamento 
termico degli alloggi. 


O.E.C.E., L’Europe face à ses besoins croissants en énergie (Rapport préparé par un 


un group d'experts) (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 132, Fr. 400). 


Il rapporto, preparato da un gruppo di esperti per mandato dell’OECE, tratta le 
seguenti questioni: 1) importanza dell "energia come fattore essenziale della pro- 
duzione e del livello di vita; 2) rapidità dell’aumento del consumo di energia nel- 
l'economia in espansione del dopoguerra; 3) incidenza sulla situazione economica 
generale del passaggio dell’Europa occidentale da economia esportatrice a econo- 
mia importatrice di energia; 4) previsioni fino al 1975 del consumo e della pro- 
duzione europea di energia con evidenza del deficit energetico; 5) contributo che 
si può attendere dall’energia nucleare nel 1975; 6) problemi economici che deri- 
vano dal deficit europeo di energia, 7) possibilità di collaborazione più stretta 
tra i Paesi Membri nel settore dell’energia. 


PATINKIN Don, Money, Interest, and Prices - An Integration of Monetary and Value 


Theory (Evanston, Ill.: Row, Peterson and Company, 1956, pp. xix, 510 5200): 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


Portugal - Instituto Nacional de Estatistica: 


Anudrio estatístico do Ultramar - 1954 (Annuaire statistique d’outre-mer) (Lisboa: 
Instituto Nacional de Estatistica, 1956, pp. 240, 40$00). 


L’annuario dà, per à territori di Capo Verde, Guinea, St. Tomé e Principe, Angola, 
Mozambico, India, Macao, Timor, i dati relativi al territorio e clima, demografia, 
salute e assistenza, previdenza, vita culturale, giustizia, produzione e consumo, 
proprietà, commercio, comunicazioni, moneta e credito, finanze pubbliche. 


Comércio Externo- Volume II: Comércio por Paises e Mercadorias - 1955 (Lisboa: 
Instituto Nacional de Estatística, 1956, pp. xxili, 952, s.i.p.). 

Il volume presenta ‘in primo luogo delle tavole riassuntive seguite da tavole re- 
lative alle importazioni di beni di consumo classificati per paesi di origine; 
l’esportazione nazionale e nazionalizzata classificata per paesi di consumo; il tran- 
sito indiretto e diretto rispettivamente per pacsi d’origine e per paesi di consumo. 


T Congresso dos Economistas Portugueses (Problemas das Economias Ultrama- 
rinas) - II Secçao: Materias-Primas (Comunicagoes e Debates) - VIII Secçao: Uni- 
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dade Monétária (Comunicacoes e Debates) (Lisboa: Centro de Estudos Económi- 
cos, 1955, 2 Voll., pp. 102, 54, s.i.p.). 


I due opuscoli contengono i lavori rispettivamente della 11 e VIII Sezione del 
primo Convegno degli Economisti Portoghesi. Quello dedicato alle materie prime 
riporta le relazioni: « Materie prime - Coordinazione della loro produzione in un 
criterio di unità economica nazionale » di A. Pires e «Prodotti forestali - Loro 
sfruttamento e conservazione» di P. Ferreira de Almeida. Quello dedicato al- 
l’unità monetaria presenta la relazione di D. Pacheco de Amorin: « Regimi mo- 
netari del Portogallo e d’Oltremare ». 


Royal Institute of International Affairs, Annual Report of the Council 1955-6 (Lon- 
don: Royal Institute of International Affairs, 1956, pp. 64, Price: 1 shilling). 


Svenska Handelsbanken, A Survey of the Swedish Banking System (Stockholm : 
Svenska Handelsbank, 1956, pp. 40, s.i.p.). 


L’esame del sistema creditizio svedese viene compiuto prendendo in esame: «La 
Banca centrale », «Le Banche commerciali », «Le Casse di Risparmio », « Gli Isti- 
tuti creditizi specializzati », « La politica monetaria post-bellica ». 


Twentieth (The) Century Fund, Annual Report - 1955 (Washington D. C.: The Twen- 
tieth Century Fund, 1956, pp. 72, s.i.p.). 


Il rapporto comprende i seguenti capitoli: « Esame degli scopi del Fondo », « Il 
Comitato direttivo e à funzionari», « Mutamenti e scelte: il Twentieth Century 
Fund guarda al futuro» « Rapporti completati nel 1955 », « Progetti di ricerca in 
sviluppo », « Vendita di pubblicazioni », « Attività educative », « Amministrazione ». 


Union Interparlementaire, Compte Rendu de la XLIV Conférence tenue a Helsinki du 
25 au 31 aoùt 1955 (Genève, Bureau Interparlementaire, 1956, pp. xvi, 1174, s.i.p.). 


La conferenza ha esaminato, oltre a questioni di organizzazione interna dell’Unione 
Interparlamentare, i seguenti punti: « Le condizioni di una vera coesistenza pa- 
cifica tra le nazioni», «Il rafforzamento dell’Unione Interparlamentare », « La 
politica di immigrazione ed emigrazione nei suoi rapporti con la distribuzione 
della mano d’opera e la lotta contro la disoccupazione », « Il potere presidenziale 
nelle assemblee legislative», « L’equivalenza dei titoli di studio». 


United Nations: 


Department of Economie and Social Affairs, World Economie Survey - 1955 (New 
York: U.N.O., 1956, pp. xi, 202, $ 2.00). 

La prima parte dell’ottavo rapporto sulla situazione economica mondiale è dedi- 
cata, nella celebrazione del decimo anniversario del Consiglio Economico e Sociale, 
all’esame dello sviluppo dell’economia mondiale negli ultimi dieci anni. Allo scopo 
i capitoli 1 e 2 passano in rassegna lo sviluppo della produzione e del commercio 
nelle economie a iniziativa privata e il capitolo 3 nelle economie centralmente pia- 
nificate. La seconda parte è dedicata all’esame dei più recenti sviluppi nell’eco- 
nomia mondiale. I capitoli 4 e 5 rispettivamente esaminano la situazione nelle 
economie a iniziativa privata industrialmente progredite le une, a produzione ele- 
mentare le altre. Il capitolo 6 contiene un resoconto dei recenti mutamenti nelle 
economie centralmente pianificate e i dettagli di alcuni piani a lungo andare. 


Economie Commission for Europe Transport Division: 

Convention on the Contract for the International Carriage of Goods by Road 
(CMR) and Protocol of Signature (done at Geneva on 19 May 1956) (a ciclostile) 
(Geneva: Economie Commission for Europe - Transport Division, 1956, pp. 24, 
$ 0.30). 
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Convention on the Taxation of Road Vehicles for Private Use in International 
Traffic and Protocol of Signature (done at Geneva on 18 May 1956) (a ciclostile) 
(Geneva: Economic Commission for Europe - Transport Division, 1956, pp. 7, 2, 
$ 0.15). 


Customs Convention on Containers and Protocol of Signature (done at Geneva on 
18 May 1956) (a ciclostile) (Geneva: Economic Commission for Europe - Trans- 
port Division, 1956, pp. 10 + Annexes, $ 0.25). 


Customs Convention on the Temporary Importation of Commercial Road Vehicles 
and Protocol of Signature (done at Geneva on 18 May 1956) (a ciclostile) (Ge- 
neva: Economic Commission for Europe - Transport Division, 1956, pp. 19 + 
Annexes, $ 0.40). 


Customs Convention on the Temporary Importation for Private Use of Aircraft 
and Pleausure Boats and Protocol of Signature (done at Geneva on 18 May 1956) 
(a ciclostile) (Geneva: Economic Commission for Europe - Transport Division, 
1956, pp. 20 + Annexes, $ 0.50). 


Queste pubblicazioni contengono il testo delle convenzioni sottoscritte da paesi 
aderenti alla Commissione Economica per l’Europa allo scopo di facilitare i tra- 
sporti internazionali per strade, lo sviluppo del turismo internazionale con veicoli 
privati, l’uso di « containers » (autobotti etc.) nei trasporti internazionali, la tem- 
poranea importazione di aeroplani, battelli da diporto per uso privato e veicoli per 
uso commerciale. 


Statistics of Road Traffic Accidents in Europe - 1954 (a ciclostile), (Geneva: 
Economie Commission for Europe - Transport Division, 1956, pp. 45, $ 0.30). 


La pubblicazione fornisce i dati relativi agli incidenti stradali che hanno provo- 
cato la morte o ferite. Le cifre fornite per 14 paesi europei, tra cui l’Italia, non 
sono perfettamente confrontabili tra un paese e l’altro a causa dei diversi metodi 
di segnalazione degli incidenti e di raccolta dei dati. Allo scopo di porre în rela- 
zione i dati degli incidenti ad altri elementi pertinenti, vengono forniti per i sin- 
goli paesi, la lunghezza della rete stradale, il numero dei veicoli a motore e la 
popolazione divisa in gruppi di età. 


Economie and Social Council: 


International Tax Problems - Taxation in Capital-Exporting and Capital-Impor- 
ting Countries of Foreign Private Investment. Memorandum prepared by the Se- 
cretary General. 

Add. 1 - Netherlands Taxation of Private Netherlands Investment Abroad. 
Add. 2 - Belgian Taxation of Private Belgian Investment Abroad (a ciclostile). 
(Washington: U.N.O., 1956, 3 voll., pp. 19, 25, 19, s.1.p.). 


Il primo opuscolo contiene il memorandum, preparato dal Segretario Generale delle 
Naziom Unite su richiesta deil’Assemblea, sulla imposizione stabilita dai paesi 
esportatori e importatori di capitale sui redditi provenienti degli investimenti al- 
l’estero con particolare riguardo ai paesi sottosviluppati. Il memorandum esamina 
la « Doppia Tassazione Internazionale» e gli « Incentivi fiscali agli investimenti 
esteri ». Gli altri due opuscoli comprendono studi particolari del problema in Belgio 
e in Olanda. 


Technical Assistance Committee, Eighth Report of the Technical Assistance Board. 
(Economie and Social Council - Official Records: Twenty-Second Session - Sup- 
plement N. 5) (New York: U.N.O., 1956, pp. vi, 104, $ 1.00). 


La relazione del Technical Assistance Board descrive i progressi compiuti nel 1955 
dall’EPTA che ha lo scopo di promuovere lo sviluppo economico nei paesi sotto- 
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sviluppati. La dimostrazione di nuove tecniche, l’addestramento degli uomini al- 
l’uso di metodi progrediti, Vavvio a nuove istituzioni per il mantenimento dello 
sviluppo economico, l’incoraggiamento ai Governi a ‘introdurre migliori tecniche 
nei loro piani di sviluppo, sono questi 1 principali strumenti di cui VEPTA si vale. 
Per svolgere questi compiti VEPTA ha investito, nel 1955, 25,8 milioni di dollari 
in 101 paesi. 


United States Department of. Agriculture, Agricultural Statistics 1953 (Washington: 
U. S. Government Printing Office, 1953, pp. x, 777, $ 2.25). 


L’annuario statunitense dell’agricoltura 1953 presenta in 862 tabelle i dati rela- 
tivi ai raccolti del 1953, dati storici e comparazioni internazionali. I dati sono ri- 
partiti nei seguenti capitoli: I. Cereali; II. Cotone, zucchero e tabacco; III. Semi 
oleaginosi, olii, grassi; IV. Frutta, ortaggi, frutta secca, raccolti per bevande; V. 
Fieno, legumi, e altri minori. VI. Bovini, suini, ovini, equini; VII. Prodotti ca- 
seari e pollame; VIII. Commercio estero di prodotti agricoli degli S.U.; IX. Ri- 
sorse, redditi e spese agricole; X. Conservazione agricola e statistiche forestali; 
XI. Il consumo e la vita familiare; XII. Statistiche varie. 


Università Cattolica del Sacro Cuore - Istituto di Scienze Economiche - Autori vari, 
I problemi dello sviluppo economico (con particolare riguardo alle aree arretrate) 
Nuova serie: Volume LIV - Serie IV (Milano: Società Editrice « Vita e Pen- 
siero », 1956, pp. 430, L. 2.300). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 
VAKIL, C. N. - BRAHMANAND P. R., Planning for an Expanding Economy (Accumula- 


tion, Employment and Technical Progress in Underdeveloped Countries) (Bombay: 
Vora & C. Publishers, Private Ltd., 1956, pp. 406, $ 4.00). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 
VAN DALFSEN K. - VAN DER MADEN F.TH, Toekomstige Werkgelegenheid voor en Aanbod 


van Academisch gevormde Chemici (Den Haag: Central Planbureau, Overdrukken 
INCE 1956 pp. 12, 18.1pe). 


VAN DEN WILDENBERG W. M. N., Vermogensvorming door de Staat (Den Haag: Cen- 
traal Planbureau, Overdrukken N° 43, 1955, pp. 20, s.i.p.). 
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Accounting Research, London. 


April 1956. - ANTON H. R. , Depreciation, Cost Allocation and Investment Decisions. - 
Scorr J. A., Balance and Bottlenecks. - GREGORY R. H. and MANGELSDORF T. A. Jr., 
A Financial Statement Computer. - LuBorr A., Some Aspects of Post-war Company 
Finance. - COOMBER R. R., Pioneers in English Book-keeping Texts - Hugh Oldcastle 
and John Mellis. 


Actualité (L”) Economique, Montréal. 


Avril-Juin 1956. - Harvey P., Plein emploi national et plein emploi régional au Canada 
depuis la guerre. - ALLEN P., Tendances récentes des occupations au Canada. - BROUIL- 
LETTE B., Les principales industries manufacturières du Canada. - DEHEM R., Le fédé- 
ralisme allemand et son organisation fiscale. - ANGERS F.-A., Fausses perspectives ban- 
caires. - PARIZEAU J., Finances fédérales 1955. - PARENTEAU R., Budget provincial 
1956. - PARIZEAU J., Les investissements américains sont-ils devenus une menace? 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Erstes Heft 1956. - SCHMUCKER H., Der Lebenszyklus in Erwerbstätigkeit, Einkom- 
mensbildung und Einkommensverwendung. - KALLMEYER H., Ueber Fehler, Fehler- 
ausgleich und Fehlerfortpflanzung in der Sozialstatistik. 


American Economic Review, Menasha, Wis.. 


May 1956. - Sixty-eighth Annual Meeting of the American Economic Association: 
Economic Growth I. Statement of the Problem of Keeping the United States Economy 
Moving Forward, But Steadily. - Economic Growth II. The Production and Consum- 
ption Economies of Economic Growth. - Economic Growth III. Income Distribution 
| Aspects of Expanding Production and Consumption. - Economie Growth IV. The 
Inerease-of-Consumption Part of Economic Growth. - Economic Growth V. Govern- 
ment Expenditures and Economic Growth. - Economie Growth VI. The Monetary Role 
in Balanced Economie Growth. - Economie Growth VII. The Shortening Work Week 
as a Component of Economic Growth. - Economie Growth VIII. Highway Development 
and Financing. - Economic Growth IX. Unemployment as a Phase of Economie Growth. 
- Economic Growth X. Urban Growth and Development. - The Population Specter: 
Rapidly Declining Death Rate in Densely Populated Countries. - Current Economie 
Thought and Its Application and Methodology in Continental Europe. - Economie 
Thought and Its Application and Methodology in the East. - The Economie Poten- 
tials of Latin America. - The Economic Potentials of Africa. - Report of the Attorney 
General’s Committee on Antitrust Policy. - The Changing Patterns of Competition 
in Transportation and Other Public Utility Lines. - Economies in the Curricula of 
Schools of Business. - Minutes of the Business Meeting. - Reports. - Publications. 


June 1956. - SCHELLING T. C., An Essay on Bargaining. - GORDON R. A., Population 
Growth and the Capital Coefficient. - MeveR F. V., Complementarity and the Lowering 
of Tariffs. - MAHER J. E,, Union, Nonunion Wage Differentials. - CULLEN D. E., The 
Interindustry Wage Structure, 1899-1950. 


American (The) Political Science Review, Washington, D. C. 


June 1956. - DREXEL GODFREY E., Jr., The Communist Presence in France. - Bone H. 
A., An Introduction to the Senate Policy Committees. - EPSTEIN L. D., Cohesion of 
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British Parliamentary Parties. - HARRISON S. S., Caste and the Andhra Communists. 
- MusoLr L. D., Canadian Public Enterprise: A Character Study. - Lorr L. B., Exe- 
cutive Power in Venezuela. - Gus LIEBENOW J. Jr., Responses to Planned Political 
Change in a Tanganyika Tribal Group. - Lewis E., The Contribution of Medieval 
Thought to the American Political Tradition. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Mai 1956. - Apercu de la conjoneture économique en Belgique. - MancaL E., La pré- 
sentation des informations comptables à la direction des entreprises. - LEHMANN J. T., 
Considérations théoriques et pratiques sur le jugement d’allure. - DELEERS CH., L’ac- 
tuaire et sa formation de dirigeant d’entreprise. - GERIN H., L’homme, l’entreprise et 
les relations paritaires. 


Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phila- 
delphia. 


May 1956. - Agrarian Societies in Transition: Social Implications of Technical Change 
- Regional and Case Studies. 


July 1956. - Africa and the Western World: The Struggle for Control in North Africa 
- Race Relations in the African South - Africa in World Affairs - Emergent Self-Go- 
vernment - Self-Government and Its Problems - The United States and Africa. 


Annals (The) of the Hitotsubashi Academy, Kunitachi, Tokyo. 


April 1956. - YAMANAKA T., On Latent Unemployment. An Interpretation as an Eco- 
nomic Problem. - Kimura M., Fiscal Policy and Industrialization in Japan 1868-1895. 
- NONOMURA K., The Price System in the Soviet Union. - SUZUKI H., Ethnographical 
in John Locke’s Theories. - Iino T., Accounting Classifications of Assets. 


Aussenwirtschaft, St. Gallen. 


Juni 1956 - BACHMANN H., BOSSHARDT A., Betrachtungen zur Aussenwirtschaftspolitik. 
- WHITE W., Les obstacles à la libération des échanges internationaux. - STOPPER E., 
Der schweizerische Zahlungsverkehr mit den südamerikanischen Ländern. - Hue W., 
Aus der Tätigkeit des Schweizerischen Instituts fiir Aussenwirtschaft und Markt- 
forschung im Jahre 1955. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


January-June 1956. - MENICHELLA D., The Contribution of the Banking System to 
Monetary Equilibrium and Economic Stability: Italian Experience. - STOLPER W. F., 
Mortgage Finance and Construction in the American Economy since the End of the 
War. - GAMBINO A., Further Considerations on the Determinants of the Volume of 
Bank Deposits. - Arnpt H. W., The Foreign Exchange Business of the Australian 
Trading Banks. - THUNHOLM L. E., Anti-Inflationary Measures in Sweden. - B.R,, 
Export Incentive Measures in Italy. 


Bancaria, Roma. 
Aprile 1956. - Foa B., La restaurazione della politica monetaria negli Stati Uniti. - 
SyLos LABINI P., Sul finanziamento dell’industria petrolifera. - FiLosto L., Il pro- 
blema dei costi e la dinamica della redditività bancaria - II. 


Maggio 1956. - GURLEY J. G., SHAW E. S., Gli aspetti finanziari dello sviluppo eco- 
nomico. - BaLossINI C. E., Gli usi bancari in Italia. 


Giugno 1956. - DELLA Porta G., Nota sul concetto di preferenza per lo spazio. - PA- 
GLIAZZI P., Garanzie ed assicurazione dei crediti nei riflessi dell’attività bancaria. - 
D'’IpPoLITO T., I libri e le scritture contabili secondo le norme integrative sulla pere- 


quazione tributaria. 
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Banker (The), London. 


June 1956. - Sterling Now. - More Trade with Russia? - Hopson O., As I See It. - De- 
bate on Monetary Control: BaLoGH T., Dangers of the New Orthodoxy. - Pract T. H., 
Pensions for the Self Employed. - NsureLD E. P., Canada Squeezes Expansion. - 
Kinc F. H. H., Malaya Faces Independence: II Future of the Sterling Link. - SEERS 
D., Whose Cost of Living? 


July 1956. - America’s Seething Stability. - Debate on Monetary Control: Morcan E. 
V., The Case for High Short Rates. - Hopson O., As I See It. - Rough Weather in 
Lombard Street. - Skeet T. H. H., India on the Move. - BaLoGH T., The Plan under 
Scrutiny. - Einzie P., Why Rising Output is Inflationary. - STJERNSCHANTZ G., Mo- 
netary Restriction in Finland. 


Barclays Bank Review, London. 


May 1956. - An Economie Survey of Western Europe. - The Budget in Retrospect. - 
The New Index of Retail Prices. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Mai 1956. - La Belgique en 1955: Mason M., Les finances publiques en 1955. - PER- 
soons F., Les finances privées en 1955. - LAGASSE A., Le mouvement social en 1955. - 
MICHOTTE VAN DEN BERCK F., L'industrie charbonnière belge en 1955. - DECKERS S. et 
F., L’électricité en 1955. - De MEURE T., La métallurgie belge en 1955. - D’URSEL C., 
L'industrie des fabrications métalliques en 1955. - DE Bopr J. P., L'industrie textile 
en 1955. - Boon C., La situation de l’agriculture belge en 1955. - JUSSIANT J., Le 
commerce extérieur de l’U.E.B.L. en 1955. - BAUDHUIN F., Prix, consommation, balance 
et revenus en 1955. - Bézy F., La situation économique du Congo belge en 1955. 


Juin 1956. - WoiTRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. - Notes sur la 
réforme des indices calculés à 1”1.R.E.S. - Statistiques économiques courantes. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


May 1956. - HiLL T. P. and KnowcLEs K. G. J. C., The Variability of Engineering 
Earnings. - Bates J. A. and STEWART M., Small Manufacturing Businesses, - BHATT 
V. V., Capital Intensity of Industries. - ScHuLz T., A « Human Needs» Diet: Spring 
1956. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


May 1956. - McCreapy H, W., British Labour’s Lobby, 1867-75. - ENGELMANN F. C., 
Membership Participation in Policy-Making in the C.C.F. - Maywaup K., National 
Savings and Changing Employment in Canada, 1926-54. - Lipson L., Government in 
Contemporary Brazil. - PORTER J., Concentration of Economie Power and the Eco- 
nomic Elite in Canada. - Eastman H. C. and Styxout S., Exchange Stabilization in 
Canada, 1950-4. - Poarst J. V., The National Housing Act, 1954. - Jonnson H. G., 
A Simplification of Multi-Country Multiplier Theory. - Farris M. T., A Comment on 
J. A. MeDonald’s «Some Notes on the Economies of Transportation ». - Marcus E., 
A Comment on the 1937-8 Recession in Canada. - STYKOLT S., A Curious Case of 
Neglect: Marshall on the « Tangeney Solution ». - Louis Aubrey Wood, 1883-1955. 


Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Aprile 1956. - FicL L., La posizione dell’Austria in Europa e nel mondo. - LANGE O., 
Il problema dei paesi sottosviluppati. - DI SIMONE G. M., Intorno alla progettata 
«Banca per lo sviluppo dell’Europa Meridionale ». - EUROPAEUS, La Germania din- 
nanzi all’integrazione europea. 
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Critica Economica, Roma. 


Aprile 1956. - A. P., Nostro Paese. - CoNoscIANt L., Il controllo dei prezzi, primo con- 
trollo sul monopolio. - LANGE O., Fondamenti di pianificazione economica. - VITELLO 
V. - OCCHIONERO L., Per una analisi dei problemi dell economia contemporanea, - RAF- 
FAELLI L., La Cassa depositi e prestiti e il eredito a comuni e provincie. - VALLE P., 
Note sull’economia italiana. 


Giugno 1956. - A. P., Nostro Paese. - CORSINI M., Un potente strumento per il pro- 
gresso economico e sociale del nostro Paese: 1"L.R.I. - Tosi D., Le recenti tendenze 
dell’agricoltura italiana e la politica dei gruppi industriali e agrari. - LANGE O., Al- 
cuni problemi riguardanti la pianificazione economica nei paesi sottosviluppati. - Maz- 
ZARINO M., Temi di discussione suggeriti dal VI piano quinquennale dell’URSS. - Cut 
CHAO-TING, Lo sviluppo economico della Cina e il commercio italo-cinese. 


Econometrica, New Haven, Conn.. 


April 1956. - Kemeny J. G., MORGENSTERN O., and THompson G. L., A Generalization 
of the von Neumann Model of an Expanding Economy. - Hirscu W. Z., Firm Progress 
Ratios. - HARSANYI J. C., Approaches to the Bargaining Problem Before and After 
Theory of Games: A Critical Discussion of Zeuthen ’s, Hicks’, and Nash’s Theories. - 
LUCE R. D. and Apams E. W., The Determination of Subjective Characteristic Fune- 
tions in Games with Misperceived Payoff Functions. - TEICHER H., Identification of a 
Certain Stochastic Structure. - Luce D. R., Semiorders and a Theory of Utility Di- 
serimination. - Tizarp R. H., Note on Initial Conditions in the Solution of Linear 
Differential Equations with Constant Coefficients, 


Economia Internazionale, Genova. 


Maggio 1956. - BECKMANN M., The Pricing of Fixed Services to a Random Demand. - 
Fanno M., Lineamenti di una teoria dell’espansione delle economie progressive (Parte 
I). - MEIER G. M., Accelerating Development in Poor Countries. - MAZZOCCHI G., Ven- 
dite a rate e ciclo economico. - CALDERWOOD J :, L’agricoltura americana: problema eco- 
nomico di difficile soluzione. - GERMANICUS, Eastern Germany’s Economic Develop- 
ment. - SPULBER N., On Yugoslavia’s Economie Ties with the Soviet Bloc. 


Economica, London. 


May 1956. - PHILLIPS A. W., Some Notes on the Estimation of Time-Forms of Reac- 
tions in Interdependent Dynamic Systems. - PEARCE I. F., A Study in Price Policy. - 
OzGA S. A., Tariffs, Balance of Payments, and the Terms of Trade. - WILLIAMS A., 
The Abolition of Derating: An Exercise in Differential Incidence. - BARKER TAC 
DICKINSON R., and HarpIE D. W. F., The Origins of the Synthetic Alkali Industry in 
Britain. - RoBBINS L., A Letter from David Ricardo. 


Economic (The) Journal, London. 


March 1956. - Harrop R. F., The British Boom, 1954-55. - EINZIG P., The Dynamies 
vf Hire-Purchase Credit. - Rosrow W. W., The Take-Off into Self-Sustained Growth. 
- Norton F. E., The Accelerator and the Over-Investment and Under-Consumption 
Models. - BRUMBERG R. E., An Approximation to the Aggregate Saving Function. - 
SHERWOOD P. W., Export Duties and the National Income Accounts. - PONSONBY G. 
J., Depreciation with Special Reference to Transport. - MEEK R. L., Some Notes on 
the « Transformation Problem ». - BECKERMAN W., The Economist as a Modern Mis- 


sionary. 

June 1956. - SHACKLE G. L. S., Expectation and Cardinality. - PENROSE E. T., Foreign 
Investment and the Growth of the Firm. - Youneson A. J., The Disaggregation of In- 
vestment in the Study of Economie Growth. - Wines P., Growth versus Choice. - Ex- 
THOVEN A. C., Monetary Disequilibria and the Dynamics of Inflation, - FARNSWORTH 
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H. C. and Jones W. O., Response of Wheat Growers to Price Changes. Appropriate or 
Perverse? - HurcHison T. W., Bentham as an Economist. - Harrop R. F., Watras: A 


Reappraisal. 


Economic (The) Record, Melbourne. 


May 1956. - DownING R. IL, The Australian Economy, March 1956. - LUNDBERG E., 
HiLL M., Australia’s Long-Term of Payments Problems. - BINNS K., BELLIS L. V., 
Uniform Taxation with States Taxing Incomes. - Penrose E. T., Towards a Theory 
of Industrial Concentration. - Grant J. McB., MATHEWS R. L., The Effect of Infla- 
tion on Company Profits and Financial Structures. - Carney W. R., The Ottawa Agree- 
ment Now. - Harcourt G. C., IRONMONGER D., A Pilot Survey of Personal Savings. - 
CamppeLi, K. O., Current Agricultural Development and the Utilisation of Resources. 


Economie appliquée, Paris. 


Janvier-Juin 1956. - TrRIFFIN R., Effondrement et revèlement de l’économie euro- 
pécune: 1947-1954. - TRIFFIN R., La politique monétaire d’après-guerre aux Pays-Bas. - 
Reppaway W. B., Restrictions sur les échanges et les paiements internationaux. - TEW 
B., Le repli vers la convertibilité. - PATINKIN D., La théorie quantitative de la monnaie: 
une analyse par l'équilibre général, - Horowitz D., L’évolution économique et la poli- 
tique financière d’Israél. - Niveau M., Le marché monétaire de New York et sa su- 
bordination au marché de Londres au cours du XIX* siècle et jusqu’à 1914. - HACKETT 
J. W., L'évolution des places de New York et de Londres depuis la derniére guerre. 


Economist (De), Haarlem. 


April 1596. - FRANKEN N., De herziening van het G.A.T.T. (La revisione del G.A.T.T.). 
- Huis J., Het zesde Vijfjarenplan der USSR (Il sesto piano quinquennale del- 
1’U.B.S8.8.). 


Mei 1596. - RIJKEN VAN Oust H., Gevaren en kontradikties van de term « vraagsnel- 
heid » (Pericoli e contraddizioni del concetto di « velocità di domanda »). - HEERTJE A., 
De betekenis van de monopoliegraad van Lerner voor de prijstheorie (11 significato 
di grado di monopolio di Lerner per la teoria dei prezzi). - Vink N. J., Nederland, de 
Rijnvaart en de Europese verkeersintegratie (L’Olanda, il commercio sul Reno e l’in- 
tegrazione europea dei trasporti). 


Juni 1596. - Rozmers D., De waarschuwing van de Nederlandsche Bank (L'insegna- 
mento della Banca Centrale d’Olanda). - ANDRIESSEN J. E., Lerners monopoliegraad 
onbruikbaar? (Non è utile il grado di monopolio di Lerner?). - DE Jone F. J., Heertje 
over de monopoliegraad van Lerner (Heertje sul grado di monopolio di Lerner). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Avril 1956. - MyrpaL G., Development and Under-development. - MONEIM EL TANAMLY 
A., The Relation between land reform in under-developed countries and Economie De- 
velopment Programs. - Wamby O., Economic Aspects of Livestock Production. - Ga- 
BALLAH EL S., Problem solution conception of Agricultural price control. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


April 1956. - The Labor Market in Early 1956. - Business Loans of Member Banks. - 
Law Department. 


May 1956. - Construction and Residential Real Estate. - Member Bank Earnings, 1955. - 
United States Savings Bonds. 


June 1956. - Financing of Business Expansion. - 1956 Survey of Consumer Finances: 
The Financial Position of Consumers. - Credit Lines and Minimum Balance Require- 
ments. - Financing of Large Corporation, 1951-55. 
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Foreign Affairs, New York. 


July 1956. - Wriston H. M., The Secretary of State Abroad. - The Twenticth Party 
Congress: MosELy P. E., Soviet Foreign Policy: New Goals or New Manners? WOLFE 
B. D., Stalin’s Ghost at the Party Congress. DOMENACH J. M., Again the Popular 
Front. - KarDELJ E., Evolution in Jugoslavia. - ARMSTRONG H., North of the Khyber. - 
HARRISON S. S., The Challenge to Indian Nationalism. - MALIK C., Call to Action in 
the Near East. - ARMAND L., Atomic Energy and the Future of Europe. - Da Costa E. 
P. W., India’s New Five-Year Plan. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1956. - Mrpict G., Sul bilancio del Tesoro. - G. D., Per un programma 
di collaborazione. - RIccHIONI V., Segni di progresso nell’agricoltura meridionale, - 
Papi G. U., Contabilità pubblica, contabilità nazionale e agire dello Stato. - GARINO 
CANINA A., I nostri Maestri. - ZACCAGNINI E., Gradus ad Parnassum. - IMBERCIADORI 
I., Seritti economici di Carlo Cattaneo. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


April 1956. - LAEDAWALA D. T., An Expenditure Tax. - AMIN R. K., I.M.F.: An Ap- 
praisal of Its Work. - MANoHARAN T., Towards a Choice Among Alternative Investment 
Projects. - PRAKASARAO M. S., Occupational Pattern in Andhra. - Guosm A. K., Sta- 
bility and Fiscal Policy in Underdeveloped Economies. 


Indian (The) Economic Review, Delhi. 


February 1956. - PATEL S. J., The Distribution of the National Income of India, 
1950-51. - DaTAR B. N. and PATEL I. G., Employment During the Second World War. - 
ARNDT H. W., Economic Development of the American South, 1929-1952. - DaLaL K. 
P., American Direct Investment in the Underdeveloped Countries. - Duar P. N., Some 
Aspects of Technical Progress in Small Scale Industries. 


Indian (The) Journal of Economics, Allahabad. 


January 1956. - ALEXANDER R. J., Inflation in Latin America. - Rao Y. S., The Pat- 
tern of India’s Foreign Trade in Relation to Economic Development. - SHARMA K. K., 
Financial Institutions and the Private Sector in India. - Srivastava S. S., Debenture 
Finance in India: A Sample Study for 1952. - BaHADUR R. P., The Economics of 
Casteism. 

April 1956. - Rao P. N., Life Assurance and the Industrial Worker. - Buave H. G., 
The Nature of the Problem of Labour Turnover. - BAHADUR R. P., Indian Universities 
in a Welfare State. - CHAND M., On the Theory of Games: An Expository Analysis. - 
MATHUR J. S., The Gandhian Approach to a Classless Society. - PRAKASH O., Pigou 
on Income Revisited. 


Industria (L’), Milano. 


Nr. 2 - 1956. - DE FINETTI B., Esperienza e teoria nell’elaborazione e nell’applicazione 
di una dottrina scientifica. - POMPILJ G., Teoria affine delle variabili casuali. - STONE 
R., AITCHISON J., Brown J. A. C., Alcuni problemi di stima nell’analisi della do- 
manda. - PREDETTI A., Una recente formalizzazione del comportamento dell’unità di 
consumo in condizioni di incertezza. 


International Affairs, London. 


July 1956. - Jukes J, A., Nuclear Energy: A Survey of Britain’s Position. - STASSEN 
H., Peace and Disarmament. - VAN ALSTYNE R. W., Myth versus Reality in the Far 
Eastern Policies of the United States. - SCHILLER O., The Significance of the Soviet 
Agrarian System in Asian Countries. - Low A., The British and the Baganda. - 
KeLLY J. B., The Buraimi Oasis Dispute. 
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Investigación Económica, México. 


Primer Trimestre 1956. - DoBB M., El significado del estudio del desarrollo económico 
soviético para los problemas de nuestro tiempo. - SILVA HERZOG J., Homilía para 
futn.os economistas. - L6PEZ Rosapo D. G., Las obras públicas de la revolución. - 
WIONCZEK M. S., La gran quiebra de la bolsa de valores de N. Y., en 1929. - LÜTGE F. 
y Preiser E., La enseñanza de la economia en Alemania. - RAVELL C., Actualidad de 
las ideas de Federico List. 


Jahrbücher für Nationalokonomie und Statistik, Stuttgart. 


Mai 1956. - Boe I., Dorfgemeinde, Freiheit und Unfreiheit in Franken. - KRôLL M., 
Sinn und Wert der « volkswirtschaftlichen Buchführung ». - Rtstow H. J., Entstehung 
und Funktion des Unternehmergewinnes. - PREISER E., Replik. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Janvier-Février-Mars 1956. - Procès-verbal de la réunion du 19 janvier 1956. - Procès- 
verbal de la réunion du 15 février 1956. - Procès-verbal de la réunion du 21 mars 
1956. - Rapports du Trésorier et de la Commission des Fonds et Archives. - DARMOIS 
G. Nécrologie de M. Émile Borel. - BoURDON J., La critique historique appliquée aux 
documents statistiques et numeriques. - Croze M., Chronique de démographie. - AN- 
TOINE J., Le plan «à cinq dimensions» pour l’élaboration du questionnaire. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis.. 


May 1956. - Proceedings Papers: Joint Meetings of the American Farm Economic 
Association and Other Associations. Theme: Agriculture in Economic Growth and 
Stability. - BLACK J. D., Agriculture in the Nation’s Economy. - Rowe H. B., Pro- 
spects for Economie Growth and Agricultural Policy. - KeLLOGG C. E., World Food and 
Agricultural Potentialities. - The Resources and Performance of Soviet Agriculture. - 
Tariff Policy for the U.S.A., A Strong, Rich Country. - The Dynamics of Food Re- 
tailing. - A Critique of Federal Statistical Series: Index of Consumer Prices. - Appli- 
cation of Mathematical Programming to Agricultural Economic Problems. - Land Te- 
nure Situation Around the World. - Estimation of Economic Relationships. - Minimum 
Wages and Other Labor Standards Considered in Relation to Economie Growth in 
Underdeveloped Countries. 


Journal (The) of Finance, Chicago. 


May 1956. - Linton M. A., McCracken P. W., The Variable Annuity: Problems and 
Prospects. - Woop R., WINNICK L., Mortgage Credit in Perspective. - BLoucH R., 
Kerry E. G., DUE J. F., Taxation Adjustments for the Long Run. - NADLER M., 
O’Leary J. J., The Money Market Outlook. - SHay R., Lewis R. E., Consumer Credit 
in the Postwar Decade. - GURLEY J. G., SHaw E. S., DUANE SAUNDERS R., Financial 
Institutions and Interrelationships. - Moore G. H., THompson D. S., Changes in the 
Quality of Credit. 


Journal (The) of Industrial Economics, Oxford. 


June 1956. - WALKER G., Highway Finance. - PHILLIPS A., Concentration, Seale and 
Technological Change in Selected Manufacturing Industries 1899-1939, - WELLS F. de 


Productivity in a Printing Firm. - JOHNSTON J., Scale, Costs and Profitability in Road 


Passenger Transport. - ROBERTSON W., The Raw Cotton Commission: an Experiment 
in State Trading. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago. 


June 1956. - JOHNSON D. G., Observations on the Economy of the U.S.S.R. - JOHNSON 
H. G., The Transfer Problem and Exchange Stability. - Hasson J. A., Economie Sta- 


bilization in a Primary-Producing Country. - ROTTENBERG S., The Baseball Players” 
Labor Market. 
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Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis.. 


June 1956. - EL-Bapry M. A., A Sampling Procedure for Mailed Questionnaires. - 
DUNCAN A. J., The Economie Design of X Charts Used to Maintain Current Control 
of a Process. - BREAKWELL J. V., Economically Optimum Acceptance Tests. - GOLUB A. 
and GruBBS F. E., Analysis of Sensitivity Experiments When the Levels of Stimulus 
Cannot Be Controlled. - GRAYBILL F. A. and WORTHAM A. W., A Note on Uniformly 
Best Unbiased Estimators for Variance Components. - Ray D., Some Estimators in 
Sampling with Varying Probabilities without Replacement. - STUART A., The Effi- 
ciencies of Tests of Randomness against Normal Regression. - DURAND D., A Note on 
Matrix Inversion by the Square Root Method. - Rarr M. S., On Approximating the 
Point Binomial. - Crum W. L., Fiscal-Year Reporting for Corporate Income Tax. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


2 - 1956. - NURMELA I. O., Financing Worries of Trade. - MAKI A., The Trend of 
Development in Agriculture and the Stabilisation of Agricultural Income. - A Review 
of the Economie Development during the fourth Quarter of 1956. 


Kansantaloudellinen Aikakauskir ja, Helsinki. 


1 - 1956. - ELLILA K. J., Asutuspolitiikkamme taloudellisuunden valokeilassa (La po- 
litica di colonizzazione della Finlandia alla luce dell’economia). - Mixr A., Minki- 
lainen hintajärjestelmä soveltuu Suomen maatalouteen? (Quale sistema di prezzi con- 
viene all’agricoltura finlandese?). - Ar HEURLIN L. O., Tekniikka ja talous (Tecnica 
ed economia). - NIITAMO O. E. ja PAUNIO J. J., Säästämisen kásitteestá seká 
säästämisen muodostumisesta Suomen kansantaloudessa (Il concetto di risparmio e la 
formazione dei risparmio in Finlandia). - LAURILA E. H., Laskelma säästämisestä ja 
investoinneista v. 1951. - ILASKIvI R., Nákókohtia kassavarantopolitiikasta ja sen 
käyttéedellytyksistä (Sulla politica delle riserve di cassa e le sue premesse). 


2 - 1956. - Rossi R., Suhdannepolitiikan päämääristä ja keinoista (Sui fini e i mezzi 
della politica di stabilizzazione del reddito). - AURA T., Vuoden 1956 yleislakko ta- 
louspoliittisena tapahtumana (Lo sciopero generale del 1956 - come avvenne). - HALME 
V., Kaupunkien sijoitussuunnitelmista (Piani d’investimento nelle municipalità). - 
KIISKINEN A., Sijoitusten paremmuusjarjestyksen määritysperusteista (Sul collaudo 
delle priorità d’investimento). 


Kyklos, Basel. 


2 - 1956. - Kitamura H., Long-Run Projection of the Japanese Economy - A Critical 
Evaluation. - BAUER P. T., Marketing Monopoly in British Africa. - HOUTHAKKER H. 
S., Economics and Biology: Specialization and Speciation. - HENDERSON W. O., The 
Genesis of the Industrial Revolution in France and Germany in the 18th Century. - 
RospoLsKy R., Zur neueren Kritik des Marxschen Gesetzes der fallenden Profitrate. - 
GORDON W. E., Mercantilist Tariff Policy in a British Colony: Jamaica. - KUENNE 
R. E., The Architectonies of Léon Walras. 


Kyoto University Economic Review, Kyoto. 
October 1955. - KISHIMOTO S., The Meaning and Problems of the Malthus-Ricardo 
Study. - SHIMA Y., Some Aspects of Expenditures of The Japanese Self-Defence 
Agency. - MIsHIMA Y., The Industrial Revolution in Pottery in Japan. - Ono Ke 
Nampa H., The Growth of Iron & Steel Industry in Japan and the Problem of the 
Raw Materials (II). 


Lloyds Bank Review, London. 


July 1956. - WiLson T., Changing Tendencies in Socialist Thought. - PAISH F. (WS 
Britain’s Foreign Investments: The Post-War Record. - NasH E. F., Some Reflec- 
tions on Agricultural Policy. 
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Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


May 1956. - Turner H. A., Wages: Industry Rates, Workplace Rates and the Wage- 
Drift. - Corner D. C., Exports and the British Trade Cycle: 1929. - BALDWIN R. E., 
Patterns of Development in Newly Settled Regions. - KAHN H. R., The Element of 
« Accident » in the National Salary Structure. - KLEIN L. R., Econometric Models and 
the Evidence of Time Series Analysis. 


Metroeconomica, Trieste. 


Aprile 1956. - FossatI E., Le premier cinquantenaire du Manuale di economia politica 
de Vilfredo Pareto. - ALLAIS M., Explication des cycles économiques par un modèle 
non linéaire a régulation retardée. - FERGUSON C. E., A social concept of excess ca- 
pacity. 


Midland Bank Eeview, London. 


August 1956. - The Treasury. Part I. Public Finance and the Civil Service. - Graphical 
Survey. - Britain’s Place in World Shipping and Shipbuilding. - Government and Bu- 
siness. 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Junio 1956. - Trias Farcas R., El espacio en el análisis económico. - ESCARPENTER C., 
Consideraciones sobre una política azucarera mundial. - PEZER LEXERO J., Economía y 
Seguridad Social. - Examen comparado de las principales partidas del balance del 
Banco de España. Febrero-mayo 1956. - La evolución de la economía española en 1955. 
- Condiciones económicas de Italia, 1955. - Nuevas técnicas y progreso social 


Moneta e Credito, Roma. 


1°-2° trimestre 1956. - STOLPER W. F., Il credito edilizio negli Stati Uniti: recenti svi- 
luppi (1946-1955). - GAMBINO A., Ancora sulla determinazione del volume dei depositi 
bancari. - SAccHETTI U., Note sui sistemi di cambi d’asta. - THUNHOLM L. E., Svi- 
luppi della politica anti-inflazionistica in Svezia. - GERSCHENKRON A., Osservazioni sul 
saggio di sviluppo industriale dell’Italia: 1881-1913. - BanpINI M., Osservazioni sul- 
l’agricoltura europea e sul contributo dell’Italia. - RicHI C., Le modificazioni dei li- 
velli di occupazione in Italia dal 1952 al 1955. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


1.-2. - 1956. - STONE R. and Rowe D. A., Aggregate Consumption and Investment Fune- 
tions for the Household Sector Considered in the Light of British Experience. - AN 
DERSEN N., Strukturaendringer i dansk okonomi (Variazioni strutturali nell’economia 
danese). - Dano S., Linear programming i produktionsteorien. III (Programmazione li- 
neare nella teoria della produzione. III). - JACOBSEN S. G., Om lokkevarer og brutto- 
priser (Articoli sotto-costo e sostegno dei prezzi di rivendita). - HJORTKJAER T. og 
KJELDGAARD E., Frugtbarheden i Danmark. En undersogelse for kvinder af generation- 
erne 1865-1925 (Tendenze nella fertilità per gruppi di donne in Danimarca 1865-1925). 
- Brems H., Modersmalet og input-output (Nota sulla traduzione della parola input- 
output in danese). 


National Provincial Bank Review, London. 


May 1956. - CHAMBERS 's. P., Financial Policy and the Competitive Power of British 
Industry. - Sykes J., The Distribution of Industry. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


June 1956. - RICHARDSON G. B., Demand and Supply Reconsidered. - Forp A. G., Ar- 
gentina and the Baring Crisis of 1890. - BLACK J., A Note on Mr. Kaldor’s Trade 
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Cycle Model. - ALEXANDER K. J. W., Wages in Coal-mining since Nationalization. - 
WRIGHT A. LL., The Genesis of the Multiplier Theory. - HUGHES J. R. T., The'Com- 
mercial Crisis of 1857. - CORDEN W. M., Economie Expansion and Internacional Trade: 
A Geometric Approach. 


Planovoie Khoziaistvo, Moskva. 


N. 1 - 1956. - ZVIERIEV A., Gosudarstvenny biudget SSSR na 1956 god (Il bi- 
lancio dello Stato per il 1956). - SOROKIN G., Perspektivnoie planirovaniie narodnogo 
khoziaistva SSSR (La pianificazione a lungo termine dell’economia nazionale). - AR- 
TOBOLIEVSKI I., Nauka i tekhniceski progress v narodnom khoziastvie (Scienza e pro- 
gresso tecnico nell’economia nazionale). - SAVKIN A., Zadaci ulutesceniia materialno- 
tekhniceskogo snabgienia promysclennosti (Il compito di migliorare l’approvvigiona- 
mento di materie prime e di attrezzatura dell industria). 


N. 2 - 1956. - BAIBAKOV N., Scestoi piatilietnii plan razvitiia narodnogo kho- 
ziaistva SSSR (Il sesto piano quinquennale di sviluppo dell’economia nazionale del- 
l'URSS). - Ivanov P., Tiagiolaia promysclennost y scestoi piatilietkie (L’industria pe- 
sante nel sesto piano quinquennale). - CEKMENOV E., Piatilietka krutogo podioma siel- 
skogo khoziaistva (Il piano quinquennale di rapido sviluppo dell’agricoltura). - Ko- 
SCELIOV F., Povysceniie materialnogo i kulturnogo urovnia gizni sovietskogo naroda v 
scestoi piatilietkie (L’elevamento del tenore di vita del popolo sovietico nel sesto piano 
quinquennale). 


N. 3 - 1956. - OrLov N., Spetzialisatziia i kooperirovaniie promysclennosti y 
scestoi piatilietkie (La specializzazione e la cooperazione industriale nel sesto piano 
quinquennale). - VIARKIN A., Voprosy vniedrieniia novoi tekhniki e tekhniceskogo pro- 
gressa v mascinostroienii (Problemi dell’adozione di nuove attrezzature e del pro- 
gresso tecnico nell’industria meccanica). - AGUKIN P., ScIAKHMATOV A., Neftianaia i 
gazovaia promysclennost v scestom piatilietii (L'industria petrolifera e del gas nel 
sesto piano quinquennale) - GALITZKI A., Razvitie sotzialisticeskogo transporta v scestoi 
piatilietkie (Lo sviluppo dei trasporti automobilistici nel sesto piano quinquennale). - 
BRAGHINSKI B., Voprosy planirovaniia i uciota proizvoditielnosti truda v sielskom 
khoziaistvie (Problemi della pianificazione e della registrazione della produttività del 
lavoro nell’agricoltura). - NIEMCINOV V., Perspektivy razvitiia proizvoditielnykh sil 
Sibiri i Urala (Prospettive dello sviluppo delle forze produttive della Siberia e del- 
l’Ural). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa.. 


June 1956. - Rubin H. R., Diplomacy, Democracy, Security: Two Centuries in Con- 
trast. - KUCHEROV S., The Soviet Union Is Not a Socialist Society (In « Defense» of 
V. M. Molotov). - HirscH A. M., From the Indus to the Jordan: Characteristics of 
Middle East International River Disputes. - VILE M. J. C., Federalism and Labor Re 
gulation in the United States and Australia. - WisHy B. W., Is There a Revolt Against 
Reason? - Knapp D. C., Congressional Control of Agricultural Conservation Policy: A 
Case Study of the Appropriations Process. 


Population, Paris, 


Avril-Juin 1956. - I.N.E.D., La limitation des naissances en France. - Croze M., Un 
instrument d’étude des migrations intérieures: les migrations d’électeurs. - FOURASTIÉ 
J., Recherches relatives à la prévision de l’emploi. - Daviporr G., La Sécurite sociale 
en U.R.S.S.. - Pressat R., Evolution et perspectives régionales de population jusqu’en 
1965. - GIRARD A., Développement économique et mobilité des travailleurs. - Henry L., 
Anciennes familles genevoises. Etude démographique: XVI® siècle - XX* siècle. 


Public Finance - Finances Publiques, Haarlem. 


N. 2 - 1956. - TINBERGEN J., Problems Concerning India’s Second Five Year Plan. - 
Azzini J. E. and DE Marco H. A., The Tax System of Uruguay. - DE LANGEN W. J., 
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The Assessment of one Household. - KurIHARA K. K., Growth Models and Fiscal-Po- 
licy Parameters. - TRESCOTT P., The Burdens of Government Finance. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass.. 


May 1956. - RoBINSON R., Factor Proportions and Comparative Advantage: Part I. - 
MarKHam J. W., The Report of the Attorney General’s Committee on Antitrust Laws. 
- FARNSWORTH H. C., International Wheat Agreements and Problems, 1949-56. - SHEA- 
HAN J., Integration and Exclusion in the Telephone Equipment Industry. - ROBERTS 
D. R., A General Theory of Executive Compensation Based on Statistically Tested 
Propositions. - STOCKFISH J. A., The Relationships Between Money Cost, Investment, 
and the Rate of Return. - Brems H., A Solution of. the Keynes-Hicks-Hansen Non- 
Linear Employment Model. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass.. 


May 1956. - NURKSE R., The Relation between Home Investment and External Ba- 
lance in the Light of British Experience, 1945-1955. - MacDouGaLL G. D. A., Does 
Productivity Rise Faster in the United States? - LEDERER W., Major Developments 
Affecting the United States Balance of International Payments. - NOURSE E. G., De- 
fining Our Employment Goal under the 1946 Act. - Jasz1 G., The Statistical Founda- 
tions of the Gross National Product. - CLyMAN B., The Effect of Aggregate Versus 
Per Capita Income Per Unit Ranking on Personal Income Size Distributions. - GoLpDs- 
MITE §. F., Jaszi G., Kairz H., LIEBENBERG M., Reply to Dr. Clyman. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Rome. 


May 1956. - PAPI U., The Slow Progress of Trade Liberalization. - ILARDI S., Invest- 
ment of Foreign Capital in Italy. - DELLA Porta G., Finmare. 


Revista de Economia Politica, Madrid. 


Septiemhre-Diciembre 1955. - VILLAR H., El proceso de ajuste de los precios de los 
bienes de demandas conexas. - VELARDE J., Consideraciones sobre algunas actividades 
monopolísticas en el mercado papelero español. - ALBERY M., Institucionalismo econó- 
mico. - ALCAIDE A., Nueva determinación de la curva logística de la población de 
España. - REDLICH F., La aristocracia europea y el desarrollo económico. 


Revue d*Economie Politique, Paris. 


Mai-Juin 1956. - Davin L., Tendances actuelles des finances publiques. - SAUVY A., 
Développement économique et répartition professionnelle de la population. - LASSEGUE 


P., Quelques remarques sur le développement économique et la répartition profession- 
nelle. 


Revue de Science Financiére, Paris. 


Juillet-Septembre 1956. - RoBson P., Problèmes actuels des finances locales en Grande- 
Bretagne. - FLAMANT M., La comparaison internationale des charges fiscales et para- 
fiscales. - FORTE F., A quel stade du cycle économique doit-on percevoir l’impòt sur le 
chiffre d’affaires? - PARENT J., Impôt progressif, matière fiscale et croissance écono- 
mique. - VICKREY W., Les plus-values de capital. - Goparp J., L’aide américaine à la 
France. - AVENTURE J., Budget social et développement économique. - MARTIN J. P. 
Imposition cédulaire et ‘imposition unitaire des revenus. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Juin 1956. - BOUNIATIAN M., Réflexions sur la théorie de l’emploi de J. M. Keynes. - 
JAUNE R., Concurrence en matière d’aide économique à l’Asie, - Horn J. A., L’Entre- 
prise et le probléme social. 1 
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Revue Economique, Paris. 


Mai 1956. - Le Oras G., Economie et société dans les sources de l’histoire religieuse. - 
LHOMME J., Problème de la suprématie d’une classe. - DUROSELLE J. B., Histoire so- 
ciale et histoire des relations internationales; - FoHLEN C., Bourgeoisie, liberté et in- 
tervention de l’Etat. - RéMmonD R., Les tempéraments nationaux, - Gossez R., Les an- 
tagonismes sociaux au XIX® sièele. 


Juillet 1956. - BrocHIER H., Etude statistique du comportement des entreprises vis-à- 
vis du marché financier. - WALTER F., Note sur divers procédés d’incitation fiscale à 
l’investissement. - VAUZANGES J. L., L’investissement et l’entreprise. - WOLFENDER J. 
L., Les aménagements hydro-électriques sont-ils soumis A loi du rendement décroissant ? 
- BOUSQUET G. H., Le montant total des richesses d’une nation est-il une grandeur 
constante? Le paradoxe de Graslin. - PARENT J Niveaux de vie et groupes sociaux en 
Suède. - BARTHÉLEMY M., Note sur l’évolution du pouvoir d’achat agricole, 1949-1955. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Juillet 1956. - MoTTA R., Prospérité et pouvoir d’achat. - DE HALLER P., Aspects éco- 
nomiques de l’énergie nucléaire. - REYMoND P. H., La législation des cartels dans la 
République fédérale allemande. - MONTANDON H., Une étude de marché par sondage 
dans le secteur des produits sidérurgiques. - RIEBEN H., Le dossier Euratom. 


Revue Internationale du Travail, Genéve. 


Mai 1956. - Myers C. A., L’évolution technique et la main-d’oeuvre dans l’Inde. - VER- 
NENGO R., La liberté d’association et les relations professionnelles dans les pays d’Amé- 
rique latine: I. - CoLe D. L., L’amélioration des relations entre employeurs et travail- 
leurs: Un programme d’action pour le Bureau international du Travail. - La popula- 
tion active dans le monde: Répartition par secteurs économiques. - Les subventions à 
la construction de logements en Autriche depuis 1945. 


Juin 1956. - Menon V. K. R., L'influence des conventions internationales du travail 
sur la législation indienne. - BONNARDEL R., Développements en France dans le domaine 
de la psychologie industrielle. - VERNENGO R., La liberté d’association et les relations 
professionnelles dans les pays d’Amérique latine: II. - La politique sociale dans les ter- 
ritoires non métropolitains. - La grandeur des établissements industriels. 


Juillet 1956. - L’emploi et le chômage depuis 1950: Politiques gouvernamentales: I. - 
Répercussions éventuelles d’une réduction de la durée du travail. - HULEK Jan a 
réadaptation professionnelle des invalides en Pologne. - McKELLAR N., Quelques aspects 
de la Classification internationale type des professions. - Utilisation pacifique de 1’é- 
nergie atomique. 


Rivista Bancaria - Minerva Bancaria, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1956. - E. d’A., Politica creditizia e programmi di sviluppo sociale 
(Cronache). - BRESCIANI-TURRONI C., Aspetti internazionali dell’attuale congiuntura, - 
GARRONE N., I vantaggi e i mali delle borse. - BERNACER G., Le tendenze restrittive del- 
l’economia capitalista. 


Marzo-Aprile 1956. - E. d’A., Credito e finanza pubblica per la stabilità dei rapporti 
della economia in sviluppo (Cronache). - DE VERGOTTINI M., Il reddito nazionale del- 
l’Italia nel 1955. - MERLANI C., Osservazioni su una concezione degli «studi di mercato». 


Maggio-Giugno 1956. - E. d’A., Conferme teoriche in campo creditizio e produttivo 
(Cronache). - BRESCIANI-TURRONI C., Problemi di politica bancaria. - GARRANI G., La 
formazione e le vie del risparmio, con particolare riferimento all’Italia (III). - OTTAVI 
A., Sulle condizioni di equilibrio dei premi negoziati nelle borse valori. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Giugno 1956. - LA DIREZIONE, L’insegnamento delle leggi di finanza presso le Univer- 
sità di Padova e Pavia a partire dall’anno 1938-39. - PARRAVICINI G., Imposte, moneta 
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e prezzi. - FORTE F., Sugli effetti economici della accelerazione degli ammortamenti fi- 
scali. - Buscema S., Rapporti fra bilancio dell’Amminstrazione autonoma dei monopoli 
e il bilancio dello Stato. - KLITSCHE DE LA GRANDE A., Giurisdizione amministrativa e 
ordinaria in materia doganale. - Poti O., Alcune considerazioni sulla determinazione 
del reddito di ricchezza mobile. - RavaGLI G., In tema di esenzione del minimo dal- 
l’imposta di registro sulle donazioni. - POLI O., Natura del contratto ed evento bel- 
lico nella imposta proporzionale di registro. - RIBERA F., I croupiers - Le mance - 
L’LG.E. - Greco G., Domanda di ammissione al passivo del fallimento relativa a cre- 
dito di imposte e inammissibilità di inizio e di prosecuzione dell’azione esecutiva indi- 
viduale da parte dell’esattore. - Buscema S., Il prelevamento dal fondo di riserva per 
le spese impreviste e la legge sostanziale. - DUS A., Definizione amministrativa dei 
delitti di contrabbando alle imposte di fabbricazione. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Marzo 1956. - DeLL’ANGELO G. G., L’andamento della produzione agricola nel Nord e 
nel Sud tra il 1911 e il 1953. - Lupori N., Emigrazione e redditi in agricoltura. - ZA- 
NIBELLI A., Contributo alla conoscenza del reddito del lavoratore agricolo nella Pro- 
vincia di Cremona. - CHRISTENSON B., Aspetti della ricomposizione delle aziende agricole 
alla luce dei risultati di alcune ricerche condotte in Germania, Svizzera e Svezia. - 
Scorron M., Il mercato delle macchine agricole nel 1959. - SorBI U., I piani di asse- 
stamento forestale e la loro funzione pratica. - G10RGI E., La sociologia come scienza 
avente un proprio metodo di studio e di ricerca. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Marzo 1956. - Amoroso L., Può la vita economica essere presentata come un dramma? 
- DeL Punta V., Sull’applicazione dell’input-output analysis e della programmazione 
lineare al problema dello sviluppo economico. - SANTORO F., Lo sviluppo del Mezzo- 
giorno e i trasporti. - La Rosa C., Il problema delle nostre esportazioni in Australia. 


Aprile-Maggio 1956. - VIII Congresso di Studi di Economia Industriale. - COPPOLA 
D’Anna F., Possibilità e limiti dello sviluppo della automazione. - BUSCEMA S., Con- 
siderazioni sulla « parafiscalità » e sul suo controllo. - MiconI G., I bilanci pubblici e 
la loro riclassificazione. - SENSINI G., Qualche considerazione intorno alla cosiddetta 
« piena occupazione ». - BALDI G. M., Interdipendenza e complementarità della previ- 
denza privata e dell’assicurazione sociale nell’economia dello Stato moderno. 


Giugno 1956. - CAPODAGLIO G., Nuove e vecchie teorie economiche in tema d’equilibrio 
della bilancia internazionale dei pagamenti. - OnIpA G., Unione europea e sicurezza 
sociale. - BiaGINI M., Ricerche sulla economia delle aziende domestico-patrimoniali. - 
BarLETTA S., Gli oneri sociali nei riflessi della rendita ricardiana e di nuovi extra- 
profitti. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Aprile-Giugno 1956. - Considerazioni sul problema del Medio Oriente. - PHILIPSON D., 
Ricordi del Regno del Sud: ottobre 1943. - SocINI R., Classificazione delle Organizza- 
zioni europee. - GIANNINI A., Verso il nuovo dominion della Costa d’Oro. - BALDOCCI P., 
Mancini e la questione marocchina. - DE STEFANIS E., L’incidente di Mukden. - Jaco- 
MONI F., Emilio Visconti Venosta. - Politica economica dell’U.R.S.S. in Asia. 


Rivista Internazionale di Scienze Economiche e Commerciali, Milano 


Aprile 1956. - TINBERGEN .J., Les fondements d’une politique économique pour l’Europe 
unie. - BAGIOTTI T., Dalla storia delle dottrine alla storia dell’analisi economica. - 
KrôLL M., Moneta e capitale. - KRISTEIN M. M., Apprezzamento dell’effetto delle con- 
cessioni tariffarie degli Stati Uniti sul volume delle loro importazioni a seguito del 
G.A.T.T. - FONTANELLA G., I trasporti nel quadro dello sviluppo dell’economia italiana 
nel prossimo decennio. - ARDOW, La congiuntura economica mondiale. - P. C., A. Z. 
A. H., Il mereato del danaro: a New York a Londra, a Zurigo. 4 1 
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Maggio 1956. - GRAZIANI A., Partecipazioni pubbliche e societa per azioni. - FALETTI 
N., L’industria elettrica italiana e l’utilizzazione di nuove fonti di energia con parti- 
colare riguardo all’energia nucleare. - MAGGI R., Aspetti economico-sociali nell’opera 
di un medico francese dell’Ottocento. - KRISTEIN M. M., Dati statistici sull’effetto 
delle concessioni tariffarie degli Stati Uniti nel volume delle loro importazioni a 
seguito del G.A.T.T. - Carra M., Aspetti economico-tecnici delle aziende editoriali. - 
Scotto A., Finanza pubblica: I problemi di attuazione della legge Tremelloni e la de- 
correnza delle varie norme. - ARDOW, La congiuntura economica mondiale, - P. (CE 
Z., A. H., Il mercato del danaro: a New York, a Londra, a Zurigo. 


Giugno 1956. - MEHREN G. L., Obiettivi, metodi e limiti della politica di prezzo nello 
sviluppo agricolo. - Menta J. K., La misurabilita dell’utilità da un nuovo punto di 
vista. - Mossf R., I problemi istituzionali e la scelta di un regime. - WEBER K., Sulla 
politica dei dividendi. - M. C., La liberalizzazione delle negoziazioni di divise in Italia. 
- Nicosia F. M., Gestione e regolamentazione delle imprese di servizi pubblici negli 
U.S.A. - ARDOW, La congiuntura economica italiana. - P. C., A. Z., A. H., Il mercato 
del danaro: a New York, a Londra, a Zurigo. 


Eivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Maggio-Giugno 1956. - Vito F., L'esperienza della C.E.C.A. e l’alternativa tra inte- 
grazione per settori ed integrazione simultanea. - MAZZOCCHI G., Riflessioni sulle re- 
centi vicende della Borsa Americana. - FORNACIARI L., Osservazioni sull’andamento del 
lavoro femminile in Italia negli ultimi 50 anni. - TRENTIN G. R., Vecchi e nuovi ter- 
mini della questione meridionale (Echi di un Congresso). - GIORGI G., Aspetti e pro- 
blemi attuali della cooperazione. 


Luglio-Agosto 1956. - Viro F., Indirizzi attuali degli studi politici. - ZeBOT C. A., Le 
premesse filosofiche della scienza economica. - FORNACIARI M. L., Aspetti strutturali e 
dinamici del lavoro femminile in Italia. - CREMONA DELLACASA D., Nota in margine al 
Convegno per lo studio delle vendite a rate. - ANCONA L., La psicologia sociale, oggi. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


December 1955. - HALDANE J. B. S., The Maximisation of National Income. - MAïrALA- 
NOBIS P. C., The Approach of Operational Research to Planning in India. - Indian 
Statistical Institute: Twentythird Annual Report, 1954-55. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Juni 1956. - BAUER G., La coopération et l’intégration économiques européennes. - 
RorascHILD K. W., Rüstungswirtschaft und Vollbeschäftigung. - LAUFENBURGER Ur, 
Epargne et investissement publics. - SCHWARZ A., Zur Theorie seltener Ereignisse. Alte 
Zufallsverteilungen in neuem Licht. - BASMANN R. L., A Comment on some Recent 
Criticisms of Modern Demand Theorie. - MARR A., Geht die Theorie der Indifferenz- 
kurven von haltbaren Voraussetzungen aus? Eine Entgegnung. - AMONN A., Die Pro- 
bleme der dynamischen Gleichgewichtstheorie. - JAQUEMENT G., Aktienindizes und 
Aktienrenditen in der Schweiz. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 
June 1956. - NoBLE T. A. F., Economic Progress in Underdeveloped Areas. - COLE A. 


V., Lord Lauderdale and His «Inquiry». - Kann H. R., The Distinction between 
Wages and Salaries. - Macrig A. L., Economie Choice as a Philosophie Theory. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 
April 1956. - JAcoBssoN P., Conditions for the Working of a Free Economy. - SUND- 
BOM I., Monetary Systems and Liberalization of International Trade. - WALLANDER J., 
Experiences of Long-term Planning in Sweden. - SWEDBERG H., Some Aspects of Swe- 
dish Engineering Exports, 
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Social Research, New York. 


Summer 1956. - ApeL H., Growth Trends in Productivity, Consumption, and Invest- 
ment. - WAGNER H. R., A New Generation of German Labor. - DEYRUP F. J., Contract 
Production in Underdeveloped Countries. A Problem in Industrial Organization. - 
KALLEN H. M. City Planning and the Idea of the City. Consideration Especially About 
New York. - RosHwaLD M. Political Parties and Social Classes in Israel. - SCHUTZ A., 
Mozart and the Philosophers. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


June 1956. - VAN DER Horst S. T., A Plan for the Union’s Backward Areas: Some 
Economic Aspects of the Tomlinson Commission’s Report. - LAIGHT J. C., Banking 
Liquidity and Central Bank Control in South Africa. - FARNIE D. A., The Mineral 
Revolution in South Africa. - ARKIN M., The Jewish Share in South African Economic 
Development. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C.. 


April 1956. - INGRAM J. C., Capital Imports and the Balance of Payments. - MILLIMAN 
J. W., Commonality, the Price System, and Use of Water Supplies. - YEAGER L. B., 
A Cash Balance Interpretation of Depression. - HAL» E. C., Monetary Aspects of 
Changes in Treasury Cash Balances. - BECK J. C., Labor’s Share and the Degree of 
Utilization of Capacity. 


Soviet Studies, Oxford. 


July 1956. - SCHLESINGER R., From the XIX to the XX Party Congress. - SETON F., 
Estimating the Size of the Soviet Population. - HoDGMAN D. R., Measuring Soviet 
Industrial Expansion: a Reply. - Granick D., Are Adjusted Rubles Rational? A Com- 
ment. - JASNY N., On the Wrong Track. 


Statistica, Bologna. 


Aprile-Giugno 1956. - CASTELLANO V., Sulle variabili divise in intervalli e le correzioni 
della media aritmetica e della varianza. - PREDETTI A., Come si risolve un problema di 
programmazione lineare mediante il metodo del potenziale logaritmico. - LENZI R., 
Intorno ai concetti di « popolazione giovane » e « popolazione vecchia ». - PARENTI G., 
L'Istituto di Statistica della Facoltà di Economia e Commercio dell’Università di 
Firenze. 


= 
Statistiques et Etudes Financiéres, Paris. 


Avril 1956. - Les comparaisons internationales de charges fiscales. - La balance des 
payements de la zone frane au cours du ler semestre 1955. - Statistiques. - Finances 
Comparées. 


Avril 1956 (Supplément). - Rapport sur la situation des sociétés d’assurances, de capi- 
talisation et des autres entreprises régies par le décret-loi du 14 juin 1938. - Rapport 
sur les opérations des caisses d’épargne ordinaires en 1954. 


Mai 1956. - Les encouragements de l’État à l'équipement de l’industrie. - Les moyens 
monétaires et financiers accordés à l’économie au cours du 4e trimestre 1955. - Sta- 
tistiques. - Finances Comparées. 


Mai 1956 (Supplément). - Premier Rapport du fonds de développement économique et 
social: Huitième rapport de la Commission des Investissements (Introduction - Ta- 
bleaux hors-texte) - Les investissements en 1954 et 1955 - Programme d’investissements 
de 1956 - Annexes. 


Juin 1956. - Exposé général des motifs du projet de budget pour 1956. - Le commerce 
extérieur de la France en 1955. - Statistiques. - Finances Comparées. 
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Juin 1956 (Supplément). - Le contrôle des banques et du crédit en France et à 1'ótran- 
ger (Introduction - Structure des systèmes bancaires et du crédit - Mecanismes du 
contrôle des banques et du crédit. Conclusion). - Le contrôle des banques et du crédit 
en Suède (Introduction - Le système bancaire - Le contrôle du système bancaire et 
la politique de crédit). | 


Studi Economici, Napoli. 


Marzo-Aprile 1956. - CORBINO E., Economia nazionale ed economia aziendale. - GRILLI 
C., Economia applicata ai lavori pubblici (continua). - AMATO A., Teoria economica 
del limite alle spese pubbliche (continuaz. e fine). - DEMARCO D., La C.E.C.A. è le sue 
relazioni con gli organismi professionali. - NOCITI G., Ingiustizie fiscali. Perequazione 
tributaria o politica demografica? - NoCITI G., Interpretazione di leggi fiscali © reci- 
proca fiducia. - VASSETTI C., Dell’obbligatorietà dei contratti collettivi di lavoro se- 
condo la costituzione e nel progetto di legge Vigorelli. - CiLLARIO G. C., In tema di ri 
forma dell’insegnamento universitario: la Harvard School of Business Administration. 


Maggio-Giugno 1956. - VoN BECKERATH E., Il «miracolo economico » in Germania e 
la teoria della politica commerciale. - GRILLI C., Economia applicata ai lavori pubblici 
(continua). - PARRAVICINI G., L’attività finanziaria nella Relazione generale sulla 
situazione economica del Paese: osservazioni. -  MACCITIORO A., L’economia politica 
francese fra il *30 e il ’70. - BROOMAN F. S., Il sistema fiscale britannico. - DENI TACE, 
Progetto di unificazione dell’imposta complementare con l’imposta di famiglia. - DE 
Rosa L., Nota in margine a Gian Donato Turbolo. 


Viestnik Statistiki, Moskva. 


N..2 - 1956. - STAROVSKI V., XX siezd KPSS i zadaci sovietskoi statistiki (Il 
XX Congresso del Partito comunista dell’URSS ed i compiti della statistica sovictica). 
Bocaxov I., Voprosy statistiki kultury v trudakh i vyskazyvaniiakh V. J. Lenina 
(I problemi della statistica della cultura nelle opere e nei detti di V. J. Lenin). - SoBoL 
V., Niekotoryie voprosy statistiki proizvoditielnosti truda (Problemi di statistica della 
produttività del lavoro). - KoGAN L., Scirie primieniat gruppirovki v statistikie stroi 
tielstva (Adottare di più i raggruppamenti nella statistica delle costruzioni). - KASCKA- 
RIOVA L., Novyie rukopisi Marksa o Rossii (Nuovi manoscritti di Marx sulla Russia). 


Vniescniaia Torgovlia, Moskva. 


N. 4 - 1956. - Zorin R., Uspiekhi razvitiia narodnogo khoziaistva Polsei (Il 
favorevole sviluppo dell’economia nazionale polacca). - MuLIUKOv  S., VIII sessiia 


komiteta po promysclennosti i torgovlie EKADV (L’VIII sessione della Commissione 
Economica dell’ONU per l’Asia e 1’Estremo Oriente). - SUSLIN P., Na rynkie ciornykh 
metallov (Sul mercato dei metalli pesanti). - KaPLIN A., Sovietskaia pusenina na vniese- 
nykh rynkakh (La pellicceria sovietica sui mercati esteri). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 1 - 1956. - DIacENKo V., Obiektivnye osnovy khoziaistvennogo razciota (Le 
basi obiettive del calcolo dei costi). - PRoBsT A., Voprosy razvitiia toplivnogo khoziaist- 
va (Problemi deilo sviluppo del settore dei combustibili). - NESMII M., K voprosu ob 
isteislenii sebestoimosti produktzii v kolkhozakh (Sul problema del calcolo dei costi 
di produzione nei kolkhoz). - SceILOv J., O metodike opredeleniia izdergiek proizvodstva 
v khlopkovykh kolkhozakh (Sul metodo di stabilire le spese di produzione nei kolkhoz 
cotoniferi). - GORINUNOV V., PANKIN M., Ekonomiceskie zviazi KNP so stranami Azii 
(I rapporti economici della Repubblica Popolare Cinese con i paesi dell’Asia). - Iva- 
Nov S., Stacetenoe dvigienie y glavnykh kapitalisticeskikh stranach posle vtoroi miro- 
voi voiny (Gli scioperi nei principali paesi capitalisti dopo la seconda guerra mondiale). 
- ZoRIN VaL., Teto dali amerikanskim monopoliam ekonomiceskie meropriatiia prove- 
dionnyie v poslednie gody v SSCIA (Cos’hanno dato ai monopoli americani le misure 
economiche adottate negli S.U. negli ultimi anni), 
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N. 2 - 1956. - Paviov P., Tekhniceski progress i moralny iznos mascin pri 
sotzialismie (Il progresso tecnico e l’usura morale del macchinario in socialismo). - 
OzNoBIN N., Elektrifikatzia narodnogo khoziaistva SSSR v scestoi piatilotkie (L’elet- 
trificazione dell’economia nazionale dell’URSS nel sesto piano quinquennale). - LIESKOV 
A., Tekhniceski progress v ciornoi metallurghi SSSR (Il progresso tecnico nel settore 
siderurgico dell'URSS). - BakuLiov G., Udescevlienie topliva kak faktor snigienia sc- 
bestoimosti promysclennoi produktzii v scestoi piatiletkie (La diminuzione del prezzo 
del combustibile come fattore di riduzione dei costi di produzione industriale nel sesto 
piano quinquennale). - GogoL V., Niekotoryie voprosy ukrepliieniia ekonomiki kolkho- 
zov i aualiza ikh khoziaistvennoi dieiatielnosti (Problemi del rafforzamento dei 
kolkhoz e l’analisi della loro attività economica). - MiLIavskI I., Ob ckonomiceskoi 
effektivnosti obrabotki potevy i posieva po metodu T. S. Maltzeva (Sulla efficacia eco- 
nomica della lavorazione del terreno e della semina secondo il metodo di T. S. Maltzev). 
- Merinov I., O metodakh istcislieniia proizvoditielnosti truda v sielskom khoziaistvie 
(Sui metodi per calcolare la produttività del lavoro in agricoltura). - KAZAKIEVITC V. 
D., Vozrieniia V. Franklina po ekonomiceskim voprosam (K 250-lietiu so dnia roz- 
dieniia) [Le teorie economiche di B. Franklin (In occasione del 250° anniversario della 
sua nascita) |. 


N. 3 - 1956. - ALkHimov V., Korkovski JA, Ekonomiceskoie sorevnovanie 
mezdu sotzializmom i kapitalizmom (La concorrenza economica tra socialismo e €o- 
munismo). - SAKOV M., O sebestoimosti kak ekonomiceskoi kategorii sotzializma (Del 


costo di produzione come categoria economica del socialismo). - KovaL T., Sotzialisti- 
ceskoie sielskoie khoziaistvo v scestoi piatilietkie (L’agricoltura socialista nel sesto 
piano quinquennale). - Zorov V., Voprosy razvitiia proizvodstva prodovolstvennykh 
tovarov (Problemi dell 'incremento della produzione delle derrate alimentari). - Krtacta- 
TUROY T., Narodnokhoziaistvennaia effektivnost uskorieniia perevozok (L’utilità eco- 
nomica dell’acceleramento dei trasporti). - MANIAKIN V., Niekotoryie voprosy statistiki 
urogiainosti (Problemi di statistica della produttività). - TUSCIUNOV A., Novyie russkie 
materialy Marksa ob agrarnykh otnosceniakh v Rossii (Nuovi materiali russi di Marx 


sui rapporti agrari in Russia). - KoLLonTAI V., Burgiuaznaia politekonomiia o pro- 
blemakh ekonomiceskogo razvitiia slaborazvitykh stranakh (L’economia borghese sui 
problemi dello sviluppo economico dei paesi sottosviluppati). - KHMIELNITZKAIA E., 


Niekotoryie certi ekonomiceskogo razvitiia FRG (Caratteristiche dello sviluppo econo- 
mico della Repubblica Federale Tedesca). 


N. 4 - 1956. - KoRIAGHIN A., Leninski plan postroieniia kommunizma y die- 
istvii (Il piano leniniano di edificazione del comunismo è in atto). - DEBORIN G., Le- 
ninski printzip mirnogo sosustcestvovaniia gosudarstv razlitenykh sotzialnykh sistem 
(Il principio leniniano della coesistenza pacifica di Stati a sistemi sociali differenti). 
- CEPRAKOV V., Leninskaia teoriia neravnomiernosti razvitiia kapitalizma i obostrie- 
piie megimperialisticeskikh protivoriecii v poslievoiennyi period ( La teoria leniniana 
dello sviluppo non proporzionale del capitalismo e l’inasprimento delle contraddizioni 
tra i paesi imperialisti nel periodo postbellico). - KARNAUKHOVA E., Leninskaia agrar- 
naia programma v piervoi russkoi revoliutzii (Il programma agrario di Lenin nella 
prima rivoluzione russa). - FEIGHIN JA., Voprosy tekhniceskogo progressa i razmiestce- 
niia promysclennosti SSSR (Problemi del progresso teenico e della localizzazione indu- 
striale nell’URSS). - TERENTIEV M., K voprosu ob istcislienii sebestoimosti produktzii 
v kolkhozakh (Sul problema del calcolo dei costi di produzione nei kolkhoz). - KARA- 
VAIEV <A., Novyi poriadok planirovaniia i perspektivnyie plany kolkhozov (Il 
nuovo sistema di pianificazione ed i piani a lunga scadenza dei kolkhoz). - VASILIOVA 
V., Razpad kolonialnoi sistemy imperializma (Il erollo del sistema coloniale capita- 
listico). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


2 ; 1596. - MORGENSTERN O., Experiment und Berechnung grossen Umfangs in der 
Wirtschaftswissenschaft. - LIEFMANN-KEIL E., Produktivitàtsorientierte Lohnpolitik. 
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Westminster Bank Review, London. 


May 1956. - HUTTON G., The Capital Question. - Bonn M. J., The Future of German 
Democracy. - MAUNDER A. H., Some Alternatives to Cash Tenancy. - The Savers’ 
Budget. 


Wirtscha ftsdienst, Hamburg. 
April 1956. - Rossow E., Problematik und Probleme der Materialforschung. 


Mai 1956. - QUANTE P., Reform der sozialen Rentenversicherung. - KOHLER H., Der 
Grundsatz der Betriebsstättenbesteucrung im internationalen Steuerrecht. 


Juni 1956. - RIEZLER W., Kernreaktoren und ihre wirtschaftliche Bedeutung. - AMFLUR- 
THur W., Standortprobleme fiir atomare Energieerzeugung. - NITTSCHER W., Das 
Konferenz-System der Linienschiffahrt. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


2 - 1956. - Die wirtschaftliche Lage im Frühsommer 1956. - Weltwirtschaft unter retar- 
dierenden Eirflüssen. - Nur geringe Dämpfung der Nachfrageexpansion. 


Wirtscha‘t und Recht, Zürich. 


2 - 1956. - Merz H., Probleme einer Kartellgesetzgebung in der Schweiz. - USTERI 
M., Das schweizerische Recht über das wirtschaftliche Verhalten im Hinblick auf das 
Kartellproblem. - GyGI F., Aufgabe und Grenzen der Verwaltungsgerichtsbarkeit beim 
Uhrenstatut. - BORLIN M., Probleme des Patentmissbrauches in der Schweiz. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


3. Heft - 1956. - Von KEMPSKI J., Ueber die Einheit der Sozialwissenschaft. - FÜr- 
STENBERG F., Die soziologische Dimension wirtschaftsthcoretischer Aussagen. - AL- 
BERT H., Das Werturteilsproblem im Lichte der logischen Analyse. - SURANYI-UNGER 
T., American Economie Theory Comes of Age. - WIJNHOLDS H. W. J., Die heutige Lage 
der Geldtheorie. - LINHARDT H., Drei historische Prinzipien der Finanzierung. - Has- 
SELBLATT W. B., Masseneinkommen und Verbrauch. - HENDERSON W. O., Christian von 
Rother als Beamter, Finanzmann und Unternehmer im Dienste des Preussischen 
Staates. 


532 Michael Michaely 


Un declino nella domanda interessante esclusivamente beni di impor- 
tazione sarebbe presumibilmente ripartito fra importazioni e produzione 
interna quantunque, se l’offerta proveniente dall’importazione dovesse 
essere più elastica, la maggior parte del declino cadrebbe sulle importa- 
zioni. Se, pero, il declino nella domanda interessa anche altre industrie 
del mercato interno fino a che i fattori della produzione sono mobili, nuovi 
fattori cercheranno occupazione nelle industrie che producono in concor- 
renza con le importazioni. Nella misura in cui i prezzi dei fattori sono 
flessibili cid tendera a ridurre i costi ed i prezzi in tali industrie metten- 
dole cosi in grado di aumentare ulteriormente la loro parte del mercato 
interno. Può anche metterle in grado di espandere la produzione in ter- 
mini assoluti nonostante la caduta nella domanda dei loro prodotti. 

Le industrie che producono in concorrenza con l’importazione sono 
più difficili da esaminare delle industrie che producono per l’esportazione, 
a causa del carattere differenziato delle importazioni. Durante la prima 
metà del 1953, quattro voci soltanto delle importazioni austriache ebbero 
un ammontare superiore al 5% del valore totale delle importazioni, e nel 
complesso rappresentarono meno del 55% di questo totale: cereali (prin- 
cipalmente frumeuto e granoturco), circa il 16%; combustibili minerali 
(principalmente carbone), 15%; macchinari ed equipaggiamento, 14%; 
fibre tessili (principalmente lana e cotone) 9%. Le fibre tessili impor- 
tate non possono essere faciimente rimpiazzate dalla produzione in- 
terna a breve scadenza; nonostante una certa espansione della produzione 
di fibre artificiali, le importazioni di fibre tessili, durante gli anni 
1951-53, variarono direttamente con e circa nella stessa proporzione della 
produzione tessile totale. Per contro, si può supporre che i macchinari e 
l’equipaggiamento abbiano sostituti interni. Ad ogni modo questa indu- 
stria è così eterogenea che i confronti globali sarebbero di scarso valore. 
Il carbone è disponibile in Austria, ma esso è di una qualità piuttosto 
povera. La sostituzione dell’elettricità (e dell’olio combustibile nazionale) 
al carbone, è possibile ed in realtà ha avuto luogo. Come rilevato innanzi, 
la produzione di energia elettrica aumentò dell’11% nel 1952 e ulterior- 
mente del 9% nel 1953; il volume delle importazioni di carbone diminuì, 
almeno parzialmente in conseguenza di tale aumento, del 14% nel 1952 e 
del 10% nel 1953. La sostituzione dell elettricità al carbone non è è però un 
processo di periodo breve. L’aumento della produzione di energia elettrica 
nel 1952-03 fu il risultato di precedenti investimenti in impianti idroelet- 
triei; esso non può essere attribuito alla politica disinflazionaria. Anche 
la produzione di cereali aumentò. Una sostituzione di produzione interna 
alle importazioni ha avuto effettivamente luogo, particolarmente nei ri- 
guardi del frumento. 

Le ragioni principali dello sviluppo della produzione interna che ha 
permesso tale sostituzione si trovano in una combinazione di fattori d’of- 
ferta di periodo lungo, quali la crescente meccanizzazione e l’uso di ferti- 
lizzanti, e di fattori d’offerta di periodo breve, quali le favorevoli condi- 
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Produzione ed importazioni di frumento e granoturco 
Indici del volume, 1950 = 100 


| Frumento | Granoturco 

| Pusdunions Importazioni | 3 Produzione | Importazioni 
1951 89 126 115 123 
1952 104 94 102 156 
1953 130 93 126 127 


Fonte: OE EC Statistical Bulletins », General Statistics e Foreign Trade: Austria. 


zioni atmosferiche che favorirono il raccolto del 1952-53. L'esenzione dei 
crediti sui raccolti dalle limitazioni al credito e 1'attennazione dei controlli 
sui prezzi, che determinarono nel 1951-52 prezzi dei cereali di alimenta- 
zione più favorevoli per gli agricoltori, contribuirono senza dubbio ad 
incoraggiare i fornitori nazionali, nonostante l’influenza della dinsin- 
flazione. 


8. - Ripresa di tendenze espansionistiche 


L’era della disinflazione si avvicind al termine verso la fine del 1953. 
In un periodo di un anno e mezzo, dalla fine del 1951 alla meta del 1953, 
l’offerta monetaria era aumentata solamente da 17,3 a 19,8 miliardi di 
scellini. Alla fine del 1953, però, l’offerta monetaria era gia di 23,2 mi- 
liardi di scellini e alla fine del 1954 essa raggiunse i 28,4 miliardi di scel- 
lini. L’indice dei prezzi all’ingrosso, sceso da 152 (1950 = 100) alla meta 
del 1952 a 139 alla metà del 1953, aumentò leggermente (a 141) nella se- 
conda meta del 1953, e sali a 151 alla fine del 1954 (un piccolo aumento 
considerata la svalutazione). Similmente, i salari, che erano rimasti sta- 
bili durante il 1952 e il 1953, aumentarono meno del 10% durante il 1954. 

L’analisi della nuova espansione non rientra nei fini di questo studio; 
è però desiderabile far rilevare che i principali fattori che l’hanno deter- 
minata sono una conseguenza diretta o indiretta della svalutazione e della 
politica disinflazionaria precedenti. 

Il fattore più importante è evidentemente il familiare effetto inflazio- 
nario di un miglioramento nella bilancia dei pagamenti correnti. Il saldo, 
come si è visto, divenne positivo nel 1953. In conseguenza, le attività estere 
a breve termine aumentarono durante il 1953 di oltre 150 milioni di dol- 
lari U.S.A., essendosi verificata la maggior parte dell’aumento durante la 
seconda metà dell’anno. Ciò rappresenta naturalmente un aumento imme- 
diato delle attività liquide delle banche commerciali. Con un tasso di ri- 
serva (sui nuovi depositi) del 50%, questa accumulazione di attività liqui- 
de (ascendente a circa 4 miliardi di scellini) avrebbe teoricamente con- 
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Mentre i calcoli compiuti dallo statistico 
sono basati su leggi matematiche e statisti- 
che, le ipotesi su cui essi si fondano sono 
ispirate in larga misura a giudizi soggettivi. 
Per questa ragione, quando allo statistico € 
affidato un campionamento che deve confer- 
mare o suggerire una data azione, è neces- 
sario che egli accerti quali rischi di com- 
mettere errori l’azienda è disposta ad af- 
frontare. Poichè talvolta il campione non è 
rappresentativo della popolazione, ne deriva 
che di due ipotesi può succedere di accet 
tarne erroneamente una come esatta o di 
respingerla mentre era giusta. Lo statistico 
dovrà far considerare al dirigente le conse- 
guenze di ciascun tipo di errore poichè è evi- 
dente che a seconda dei risultati del eampio- 
namento l’azienda potrà svolgere una  di- 
spendiosa e inutile azione o non svolgere al- 
cuna azione mentre essa sarebbe necessaria. 
Valutate le conseguenze di ciascuno dei due 
errori si dovrà scegliere le ipotesi soggetti- 
ve, gli appropriati quesiti, e la serie dei va- 
lori entro cui dovrà cadere il parametro. Oc- 
correrà anche considerare il costo e la velo- 
cità di diversi metodi di campionamento e la 
dimensione del campione e valutare i rischi 
che accompagnano stime erronce rispetto al 
costo e alla velocità del campionamento. 

(I. M.) 


(3331) EC 2 

Jacossson P., Condizioni di funzionamento 
di una economia libera (« Skandinaviska 
Banken Quarterly Review», Stockholm, 
aprile 1956). 


Una economia di mereato per la sua stessa 
natura induce a continui progressi sostenuti 
da un persistente flusso di innovazioni. Da 
un sistema di libera impresa scaturiscono 
forze che rappresentano potenti fattori di 
sviluppo economico e di crescente tenore di 
vita. Per l’efficienza di una libera economia 
sono necessari particolari condizioni, in pri- 
mo luogo una struttura politica generale or- 
dinata con stabili principi in materia econo- 
mica e monetaria. Per un idoneo funziona- 
mento di una libera economia sono massima- 
mente importanti l’esistenza di un sufficien- 
te numero di imprenditori e un sistema di 
mercato che operi efficacemente. Quarta con- 
dizione è il perseguimento di sensibili poli- 
tiche monctarie e fiscali. Infine quinta e 
sesta condizione sono la necessità di prov- 
vedimenti che salvaguardino il benessere ge- 


nerale e la garanzia che le fondamenta del- 
l’economia siano saldamente impiantate. Se- 
condo i critici del sistema capitalistico que- 
sto presenta «due debolezze fondamentali », 
primo perchè induce alla guerra tra i paesi 
capitalistici per la conquista dei mercati, 
specialmente coloniali; secondo perchè è sog- 
getto a gravi depressioni economiche. Queste 
critiche sono un po’ superate quando si pen- 
si alla diminuita importanza delle colonie, 
alla Comunità Atlantica, alla crescente re- 
sponsabilità assunta dai governi contro le 


crisi e agli strumenti stabilizzatori creati 
per neutralizzarle. (I. M.) 
(3332) EE (0) 2 


Lance O., Il problema dei paesi sottosvilup- 
pati (« La Comunità Internazionale », Ro- 
ma, aprile 1956). 


I paesi sottosviluppati, indipendentemente 
dalle diverse situazioni concrete e condizioni 
storiche e dai diversi ambienti, hanno tutti 
in comune il problema di un ammontare di 
beni capitali insufficiente a dare impiego, 
secondo le moderne tecniche di produzione, a 
tutta la forza di lavoro disponibile. All’ac- 
cumulo di capitali si sono frapposti due or- 
dini di difficoltà: 1) l’eccedenza economica 
che poteva destinarsi all’accumulo di eapi- 
tale era piccola; 2) l’eccedenza economica, 
anche se piccola, è stata utilizzata in mini- 
ma parte all’accumulo di capitale, mentre 
per la maggior parte è stata destinata ad 
usi non produttivi. Motivi di ciò sono: a) la 
persistenza di rapporti di produzione di tipa 
feudale e semi-feudale nell’agricoltura e il 
lussuoso tenore di vita della vecchia classe 
dirigente; b) il regime coloniale, cui furono 
e sono sottoposti molti paesi sottosviluppati 
che ha dato luogo all’assorbimento dell*ee: 
cedenza economica per mantenere una ammi. 
nistrazione coloniale; c) l’assorbimento del 
l’eccedenza economica da parte dei profitt; 
del capitale monopolistico straniero. Il pri 
mo passo deve essere l’eliminazione dei tre 
menzionati ostacoli, il secondo l’accumulo d 
capitale mediante la destinazione dell’ecce 
denza economica alle industrie produttive 
Per quest’ultimo scopo sembra che agli at 
tuali paesi sottosviluppati rimanga la sol: 
via della pianificazione degli investimenti 
Al finanziamento dell’investimento pianifi 
cato si può provvedere mediante i provent 
delle imprese socializzate (es. Unione Sovie 
tica, Cina) o delle esportazioni delle risors 
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naturali (es. Unione Sovietica). Nel caso di 
paesi che non dispongono di industrie da na- 
zionalizzare (India, Egitto) è necessario con- 
vogliare verso gli investimenti i redditi del 
settore privato e, sotto certe condizioni, an- 
che l’aiuto straniero. Anche nel caso di una 
industrializzazione socialista, si devono mo- 
bilitare e dirigere gli investimenti privati; 
ciò può essere fatto ad es. obbligando le im- 
prese private a risparmiare una quota dei 
loro profitti e a investirla nei settori indicati 
dal piano di sviluppo. (I. M.) 


(3333) (PE) (0) 16 
LEONTIEV L., L’accentuarsi della sproporzio- 

ne nello sviluppo economico del capitalismo 
(« Pravda », Moskva, 11 maggio 1956). 


Uno dei principali fattori che concorrono 
ad aumentare l’instabilità generale dell’eco- 
nomia capitalista e ad inasprire le sue con- 
traddizioni è il rapido accentuarsi della spro- 
porzione dello sviluppo dei paesi capitali- 
stici dopo la fine della 2° guerra mondiale. 
Tale sproporzione non caratterizza soltanto 
lo sviluppo dei singoli paesi, ma anche quello 
dei vari rami di produzione, e comporta nello 
stesso tempo anche un inasprimento della 
sproporzione di sviluppo del ciclo capitali- 
stico. S’ode, infatti, spesso la domanda come 
sì spieghi l’assenza di una erisi ciclica di so- 
vrapproduzione nel mondo capitalistico ad 
onta del fatto che dalla fine della guerra 
sono ormai trascorsi più di 10 anni. In con- 
seguenza di ciò gli economisti van strom- 
bazzando attualmente, come già fecero negli 
anni consecutivi al 1920, le teorie del « capi- 
talismo pianificato » e dello « sviluppo senza 
crisi >, e non parlano che del successo della 
« profilassi antecrisi ». Ma, se bene si guar- 
dano i fatti, il «segreto» si spiega abba- 
stanza facilmente. Per quanto riguarda gli 
Stati Uniti, intanto, in quel paese il corso 
della riproduzione s’è già arrestato in questo 
dopoguerra due volte in seguito a crisi di 
superproduzione; se queste crisi non assun- 
sero dimensioni mondiali fu solo dovuto alla 
circostanza che nei paesi capitalistici del- 
l’Europa Occidentale mancavano a ciò le ne- 
cessarie premesse. Quanto ai paesi dell’Oc- 
cidente europeo, in essi la prima metà del 
decennio postbellico fu completamente assor- 
bita dalla liquidazione delle conseguenze della 
guerra. Solo dopo qualche anno l’industria 
di questi paesi potè cominciare a superare i 
livelli anteguerra, e in questi ultimi 5-6 anni 


Si vanno con regolarità impensabile accumu- 
lando le premesse della prossima crisi ciclica 
di sovrapproduzione. Di ciò sono già alcuni 
mesi che si vanno ammassando le testimo- 
nianze più eloquenti, sotto forma di fre- 
quenti panichi di borsa, di disorganizzazione 
dei rapporti finanziari, di inasprimento della 
guerra commerciale sui mercati capitalistici, 
di contrazione della produzione ora in questo 
ed ora in quello dei principali settori indu- 


striali. (MI. A.) 
(3334) (CAD) D) 


KENESSEY Z. - NEMENY V. - SIMON J., Me- 
todologia della statistica del reddito na- 
zionale nei paesi capitalistici (« Statiszti- 
kai Szemle », Budapest, giugno 1956). 


Contrariamente ad un ’opinione 
(probabilmente derivata dalla traduzione 
meccanica del termine tecnico inglese), non 
si può identificare il concetto di prodotto 
nazionale lordo con il concetto marxista di 
prodotto sociale complessivo. 11 prodotto na- 
zionale lordo è una categoria peculiare del 
calcolo del reddito nazionale in uso nei paesi 
capitalistici, il cui valore, se confrontato con 
il valore del reddito nazionale e del prodotto 
sociale complessivo calcolato nei paesi socia- 
listi, sì avvicina di più al valore del reddito 
nazionale (benchè lo superi) che al valore del 
prodotto sociale complessivo. Secondo la con- 
cezione borghese, il reddito nazionale, in so- 
stanza, è il totale di tutte le specie di red- 
diti individuali, e nessuna distinzione viene 
fatta tra redditi derivati da attività produt- 
tiva e non produttiva dal lavoro produttivo 
o dalla «funzione» del capitale. Ai fini del 
calcolo del valore del prodotto finale il pro- 
dotto nazionale lordo viene valutato ai prezzi 
di mercato. Per caleolare, invece, il reddito 
nazionale vengono sommati solo i redditi di- 
rettamente derivati dall’attività dei cosiddet- 
ti fattori produttivi. Se dal valore del pro- 
dotto nazionale lordo, calcolato al prezzo di 
mercato, si deducono gli ammortamenti, le 
imposte indirette ed altre somme derivate 
dall’attività dei fattori indiretti (ad es. i 
pagamenti trasferiti delle imprese) si ottiene 
allora il reddito nazionale ai costi dei fattori. 

(M. I. A) 


corrente 


(3335) EE (161) 42 

MAQUENNE P., Le nozioni di interesse e di 
profitto nell’economia sovietica (« Ban- 
que», Paris, giugno 1956). 
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Secondo la dottrina marxista il lavoro 
umano deve ricevere «l’integrità del suo 
prodotto» cid che esclude prelevamenti a 
titolo di interessi sul capitale. Poiché nel si- 
stema finanziario sovietico l’interesse esiste, 
sì dovrebbe ammettere che esso deroghi alla 
dottrina. Questa contraddizione è attenuata 
dalle teorie della produttività del capitale 
secondo cui il capitale deve essere remune- 
rato perchè contiene lavoro umano, ossia « la- 
voro congelato ». Le imprese possono quindi, 
dopo aver coperto le loro spese, pagare un 
interesse per i capitali in prestito necessari 
a sviluppare le loro attività. Tuttavia sol 
tanto lo Stato e le sue banche possono rice- 
vere e pagare interessi sui capitali concessi 
in credito e ricevuti in deposito. I tassi a 
favore dei depositanti si aggirano sul 2% e 
sono più elevati dei tassi praticati nelle con- 
cessioni di credito. Inoltre questi ultimi va- 
riano a seconda dei settori di attività cui 
sono praticati e per crediti a breve termine, 
poichè i crediti a lungo termine sono, in ge- 
nere, a fondo perduto. Anche la nozione so- 
vietica di profitto si allontana dalla norma 
dottrinale soprariportata. Il profitto sovieti- 
co ha una natura rigida e standardizzata in 
quanto risulta da dati prefissati del Piano 
di Stato. Tuttavia, quando esso superi il suo 
minimum, ha luogo una particolare riparti. 
zione in parte a favore di incentivi e premi 
ai lavoratori, in parte a favore delle im- 
prese meno floride. Attraverso variazioni 
dell’imposta sulla cifra degli affari si ten- 
de ad uguagliare i tassi di profitto realiz- 
zati dalle varie imprese e a realizzare una 
ridistribuzione sistematica dei guadagni. A- 
nalogamente una percentuale del profitto ec- 
cedente può essere versata a un «fondo di 
ammortamento per nuove immobilizzazioni » 
che non sono necessariamente quelle dell’im- 
presa da cui provengono i versamenti. (I. M.) 


(3336) (PE) (1) 54 

Marocer J., L'evoluzione dell’idea di sopra- 
nazionalità (« Politique Etrangére», Pa- 
ris, giugno 1956). 


Nel comunicato dedicato all’Euratom la 
parola « sopranazionale » è sparita e sem- 
bra sia stata tolta dall’uso anche dal Movi- 
mento Federalista. Sembra di poter conclu- 
dere che si pone la revisione «¿ella nozione 
di sopranazionalità. I partigiani del « sopra- 
nazionale » constatano l’inefficienza degli or- 
ganismi internazionali, che si limitano a fare 
delle raccomandazioni ai Governi, e recla- 


mano la creazione di organismi sopranazio- 
nali ai quali gli Stati abbandonino una parte 
della loro sovranità. In realtà però anche or- 
ganismi che come l’Assemblea della CECA 
sono forniti largamente di poteri esitano a 
porli in opera per non entrare in conflitto 
con le entità nazionali. Il problema è quindi 
piuttosto quello di creare una organizzazione 
che permetta di raggiungere una unanimità, 
cioè che sia in grado d’emanare delle deci- 
sioni e, quindi, di farle accettare. In tal 
senso non è soddisfacente il Consiglio dei 
ministri nazionali, mentre si può approvare 
la formula dell’Alta Autorità composta di 
nove esperti con compiti di amministrazione, 
coordinazione, regolamentazione. Rimane il 
problema di sapere in quale posizione deve 
essere un simile organismo per ottenere l’a- 
desione unanime dei partecipanti; se in alto 
con il potere di imporre (tesi dell’abban- 
dono di sovranità) o in basso con il compito 
di convincere i suoi committenti (tesi della 
delegazione di sovranità). La migliore via è 
quella di rendere l’Alta Autorità un orga- 
nismo di esecuzione a cui i sei governi dele- 
gano i poteri per una data missione, senza 
abbandonarla, ma controllandone l’azione e 
dando incarico a una Assemblea, presa nel 
loro seno, di seguire i problemi, renderne 
conto e fare delle proposte. Per fare l’Eu- 
ropa tutti ì meccanismi sono buoni quando 
vi è fede; nessuno è efficace in un clima di 
scetticismo e di indifferenza. (I. M.) 


(3337) EE (114) 62 
Sauvy A., Verso un’economia preordinata 
(« Industrie», Bruxelles, giugno 1956). 


La previsione in economia di mercato € 
subordinata alla conoscenza dei gusti del 
privato cittadino, e particolarmente della 
maniera in cui esso impiega il proprio de- 
naro, o meglio i redditi supplementari che 
percepisce. Tre sono i metodi atti a questa 
ricerca: 1) l’inchiesta diretta’ sui bisogni; 
2) il confronto delle spese relative alle varie 
categorie di redditi; 3) la comparazione con 
i paesi stranieri. Si supponga che si ritenga 
tecnicamente possibile in tre anni un au- 
mento del 12% della produzione globale; il 
reddito individuale avrà un aumento medio 
del 12%, ossia il consumo dei diversi generi 
— cereali, carni, tessili, prodotti metallur- 
gici, ete. — varierà in misura ineguale at- 
torno a detta media. Senza realizzare un 
piano autoritario concernente l’obbligo per 
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un’impresa X di aumentare la produzione 
dell’n%, sarà peraltro utile orientare meglio 
gli investimenti quantitativi (ad es., per la 
costruzione di nuove fabbriche), informando 
gli imprenditori sulle possibilità future di 
sbocco di ciascun prodotto. La politica eco- 
nomica dovrà azionare le leve classiche (fi- 
scali, creditizie, ete.) per moderare oppure 
stimolare l’attività dei vari settori indu- 
striali. Sarà così risolto nel modo migliore 
il grande problema che consiste nell’intro- 
durre nell’economia più ordine con la minore 
autorità possibile. (M. P.) 


II. - PROBLEMI DELL’ AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(3338) EE (165) 17 

MANTEUFFEL R., Il problema dei costi di 
produzione in agricoltura («Ekonomista», 
Warszawa, n. 5-6, 1956). 


Le differenze tra la produzione agraria e 
quella industriale trovano anche espressione 
nel problema dei costi per unita di prodotto 
in agricoltura. Poiché in quest’ultimo set- 
tore la produzione totale di un dato periodo 
può esser conosciuta soltanto ex post, i costi 
per unità di prodotto vengono calcolati di- 
videndo i costi della produzione globale per 
il numero di unità di prodotto, mentre nel- 
l’industria la produzione, e quindi i costi di 
produzione per unità, possono essere ealco- 
lati ex ante. Un’azienda agraria è un tutto 
indivisibile, i suoi vari settori sono tra di 
loro strettamente collegati e si rendono ser- 
vizi reciproci. Tale interconnessione è assai 
più stretta che nella maggior parte delle in- 
dustrie. La valutazione dei costi di produ- 
duzione dei prodotti ausiliari, la stima del- 
l’influenza di un settore sull’altro, e la ri- 
partizione dei costi indiretti vengono tutti 
quanti fatti con metodi diversi, la cui scelta 
è ben raramente giustificata, cosicchè attual- 
mente i costi per unità di prodotto hanno 
un carattere assai relativo e nella maggior 
parte dei casi non riflettono lo stato effet- 
tivo delle cose. Da costi per unità di prodot- 
to calcolati in tal modo si possono trarre 
conclusioni pratiche solo se i costi vengono 
interpretati in un modo relativo. Si ritiene 
che se i metodi di calcolare i costi fossero 
basati su principi agricoli vi sarebbe al- 
meno una possibilità teorica di avvicinare 
assai più i costi per unità di prodotto ai 
costi effettivi del lavoro umano e del lavoro 


incorporato nelle merci, impiegato nella pro- 
duzione d’una data quantità di prodotti a- 
gricoh. Ciò renderebbe anche possibile adot- 
tare i costi per unità di prodotto così calco- 
lati quale base del prezzo di vendita. Si ri- 
tiene altresì che agli effetti dell’analisi del- 
l’attività economica delle aziende agricole 
statali su vasta scala l’attuale metodo di 
calcolare i costi per unità di prodotto sia 
meno utile della specificazione delle spese 
produttive per ogni specie di prodotto. 

(M. LA.) 


(3339) EE (161) 17 

L'agricoltura sovietica e le sue risorse 
(«Journal of Farm Economics», Menasha, 
maggio 1956). 


Il programma sovietico per l’incremento 
della produzione agricola riguarda: l’esten- 
sione delle aree coltivate, l’aumento della ca- 
pacità produttiva dei terreni, l’applicazione 
dei metodi di coltura intensiva. Consideran- 
do il fattore elimatico in relazione a questi 
tre punti, si osserva che il cosiddetto Trian- 
golo Fertile, ossia il territorio compreso fra 
Leningrado, Odessa e Barnaul-Novosibirsk 
negli Urali ha lo stesso elima continentale 
semi-arido delle aree coltivate a frumento 
marzuolo nelle Province delle Praterie del 
Canadà e dei Dakota, negli Stati Uniti. En- 
trambe le regioni sono circondate da una fa- 
scia territoriale che per le sue caratteristiche 
esclude qualsiasi possibilità di coltivazione 
(a nord -le bassissime temperature, nelle al- 
tre direzioni l’aridità del suolo, la scarsità 
di piogge, ete.) in condizioni normali; nel- 
l’Unione Sovietica, peraltro, esistono nella 
zona centrale del Triangolo vaste regioni 
dove la povertà del suolo è compensata da 
una relativa abbondanza di piogge e nelle 
quali il miglioramento e l’intensificazione 
delle colture potrebbero essere attuati con 
probabilità di successo. Circa l’aumento del 
rendimento per acero, invece, le possibilità 
sono limitate in Russia, a differenza di mol- 
te regioni americane ed europee, special- 
mente per quanto riguarda il frumento. 

(M. P.) 


(3340) EE (111) 17 

Il caso dei proprietari terrieri britannici 
(« The Financial Times », London, 15 giu- 
gno 1956). 


La legge del 1940 stabiliva un giusto ri- 
conoscimento al produttore efficiente e, 


quindi, un adeguato reddito ai capitali in- 
vestiti nell’industria; tuttavia la County Lan- 
downers’ Association, che rappresenta gli 
interessi dei proprietari terrieri britannici, 
non ha partecipato alle Revisioni dei prezzi 
agricoli. E’ ovvio che se si rivedono i prezzi 
finali, anche i fitti agrari debbano essere 
presi in esame. Ciò non è avvenuto equa- 
mente e così i proprietari terrieri, per una 
promessa solo nominalmente mantenuta, si 
sono visti imporre, dalla legge 1940, obblighi 
e sanzioni per una alta produttività. L’u- 
nico mezzo stabilito dalla legge per attuare 
«l’equo fitto », ossia l’arbitrato, si è dimo- 
strato inefficace per la determinazione di 
fitti pari a quelli praticati sul mercato o 
concordati tra le parti. In realtà, mentre i 
redditi dei coltivatori e i salari agricoli sono 
moltiplicati per 4 o 5, i fitti e gli interessi 
sono soltanto raddoppiati. In molti casi le 
parti si sono equamente accordate; ciò non 
significa che le promesse della legge non va- 
dano mantenute e che gli interessi dei pro- 
prietari terrieri non siano tenuti presenti nelle 
revisioni dei prezzi agricoli attualmente in 
esame al competente Ministro. (I. M.) 


(3341) EE (116) 17 

NasH E., Riflessioni sulla politica agraria 
(« Lloyds Bank Review», London, luglio 
1956). 


Durante la guerra, in Inghilterra venne 
modificata la legge sulla proprietà terriera 
e fu introdotto il principio dei « prezzi ga- 
rantiti e mercati assicurati » per i principali 
prodotti agricoli. Tali innovazioni furono 
mantenute anche dopo l’entrata in vigore 
dell’Agricuitural Act del 1947, che diede 
inizio al programma di incremento della pro- 
duzione agricola nazionale, e dopo l’aboli- 
zione, nel 1953, dei controlli e del raziona- 
mento dei viveri. Benchè la parte di reddito 
nazionale rappresentata dall’agricoltura sia 
alquanto diminuita dopo l’immediato dopo- 
guerra, essa rimane tuttavia al di sopra delle 
cifre dell’anteguerra, quando il reddito mo- 
netario dell’agricoltore era inferiore di circa 
un terzo al reddito medio delle altre catego- 
rie di lavoratori. Rispetto agli altri paesi 
europei, i costi di gestione nelle aziende a- 
gricole sono molto alti; ciò è dovuto in parte 
al volume di beni e servizi « non-agricoli » 
che intervengono nella produzione, ma sopra- 
tutto all’alto livello delle spese di acquisto 
dei prodotti necessari all’alimentazione uma- 
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na e del bestiame. Secondo dati non uffi- 
ciali, per una stessa superficie di terreno, il 
reddito agricolo ha segnato un aumento del 
17% tra il 1937-39 e il 1948-49, ed un au- 
mento del 50% entro il 1953-54. Il fatto che 
il prodotto netto individuale dell’agricoltura, 
caleolato in base agli attuali livelli mondiali 
dei prezzi, sia in Inghilterra pari al 55% di 
quello dell’industria non significa, natural 
mente, che le risorse che contribuiscono ad 
una produzione del valore di 55 milioni di 
sterline nell’agricoltura potrebbero, se tra- 
sferite all’industria d’esportazione, produrre 
un ammontare di beni che consentisse l’im- 
portazione di Lst. 100 milioni di generi ali- 
mentari. La politica protezionista ha recato 
e reca all’economia britannica innegabili 
vantaggi; oltre al beneficio diretto della ri- 
duzione delle esportazioni, ha contribuito a 


ridare una certa stabilità alla bilancia dei 
pagamenti. (M. P.) 
(3342) EE 17 


Il mercato mondiale dell’uranio (« L’Echo 
de la Bourse», Bruxelles, 11 luglio 1956). 


Nel 1953 il Belgio con le sue colonie era 
al primo posto fra i produttori mondiali di 
ossido d’uranio, seguito, in ordine d’impor- 
tanza, da: Canadà, Stati Uniti, Gran Bre- 
tagna, Portogallo e colonie, Francia, Au- 
stralia e Unione Sudafricana. Secondo fonte 
canadese, la produzione è attualmente così 
ripartita: Canadà, 33,4% del totale mondia- 
le; Unione Sudafricana, 22,2%; Stati Uniti, 
17,8%; Australia, 13,3% Congo Belga 
13,3%. Il fabbisogno mondiale è earatte- 
rizzato dalla forte domanda americana e 
la maggior parte dei contratti stipulati 
dalle compagnie minerarie con la Atomie 
Energy Commission si protrae al 1962; 
ad un ritmo di fornitura di 10.000-15.000 
tonnellate annue (tale è il livello attuale 
della domanda) i bisogni militari essenzia- 
li potranno essere agevolmente soddisfat- 
ti; dopodichè la produzione di uranio per 
scopi bellici verrà destinata alla costitu- 
zione di riserve di armamenti o alla fab- 
bricazione di nuove armi atomiche, mentre 
quella per scopi pacifici sarà strettamente 
collegata allo sviluppo del fabbisogno di e- 
nergia. Il problema dei produttori d’uranio 
è al presente costituito da una serie di ele- 
menti imponderabili ed ovviamente le im- 
prese che si avventurano in questo ramo di 
attività industriale cercano di ottenere la ga: 
ranzia di contratti di acquisto relativamente 
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lunghi. Annunciando, recentemente, un au- 
mento della domanda di 5.000 tons di sali 
d’uranio per anno, per il periodo 1959-64, 
PA.E.C. ha espresso la speranza che questa 
proposta possa acerescere il numero delle 
imprese in questo settore ed incoraggiare 
l’impiego pacifico dell "energia atomica. 

- (M. P.) 


(3343) EE (116) 17 

Du PRÉ L. M., Constatazioni sull ‘agricoltura 
(« National Provincial Bank Review », 
London, agosto 1956). 


Come in molti altri paesi, anche in Gran 
Bretagna la produzione agricola è sovven- 
zionata. Tale sovvenzione è statuita nell’A- 
griculture Act che intende garantire una 
produzione di alimenti ed altri prodotti a- 
gricoli quale è nell’interesse del paese e eui 
vada una «adeguata remunerazione»  se- 
condo le condizioni di vita degli agricoltori 
e un «giusto reddito » sui capitali in essa 
investiti. La garanzia fornita dal governo è 
però soggetta alle variazioni dell’interpre- 
tazione attribuita alla adeguata remunera- 
zione e al giusto reddito e, in tal senso, non 
è soddisfacente perchè non tiene in suffi- 
ciente conto l’aumento dei costi. Per tali ra- 
gioni il reddito netto aggregato dell’agri- 
coltura subisee d’anno in anno delle dimi- 
nuzioni, mentre negli altri settori dell’eco- 
nomia si osservano redditi crescenti. E? evi- 
dente quindi che non solo l’agricoltura non 
segue le altre industrie nella spirale infla- 
zionista, ma anche che ogni riduzione al so- 
stegno che le viene dato ha serie conseguenze 
non solo per gli agricoltori, ma per l’intera 
economia. Si é calcolato che una aumentata 
produzione agricola potrebbe fare rispar- 
miare nelle importazioni di alimentari va- 
luta estera per 200-400 milioni di sterline. 
D'altra parte il devolvere le risorse impie- 
gate nell’agricoltura alle industrie di espor- 
tazione non garantirebbe un mercato per 
questa produzione, come si può rilevare dal 
lento aumento annuo delle esportazioni. Inol- 
tre l’agricoltura britannica non è ineffi- 
ciente, infatti il prodotto per individuo im- 
pegnato nelle attività agricole è il più alto 
in Europa. Il problema sarebbe quello di ab- 
bassare i costi e per questo sarebbero ne- 
cessari nuovi investimenti a lento rendimento 
che gli agricoltori non possono o non si sen- 
tono di intraprendere. (I. M.) 


Ill. - ProBLEMI DELL’ INDUSTRIA. 


(3344) ZA) 

MANUELLI E., La siderurgia italiana nella 
CECA («Rivista Internazionale di Scienze 
Economiche e Commerciali >», Milano, 
marzo 1956). 


Nel 1955 l’Italia ha avuto l’ineremento 
produttivo più elevato fra i paesi della CECA, 
segnando il 28% rispetto al 1954, percen- 
tuale che nel mondo è inferiore soltanto a 
quella realizzata dagli USA. La sua produ- 
zione siderurgica è infatti passata dall’8,84% 
del totale della Comunità nel 1953 al 9,6% 
nel 1954 e al 10,3% nel 1955. Indubbiamen- 
te, la CECA ha contribuito a facilitare l’ap- 
provvigionamento in quantità notevoli della 
nostra principale materia prima siderurgica: 
il rottame. Sotto questo punto di vista, sì 
può perciò affermare che gli effetti del mer- 
cato comune sono stati favorevoli. Tuttavia, 
è da notare che un fattore almeno concomi- 
tante dell’aumento produttivo in Italia è 
stato lo sviluppo del consumo, che ha supe- 
rato nel 1955 i 6 milioni di tonnellate (t. 2,5 
nel 1938) e che trova le sue cause principali 
nell’andamento generale della congiuntura, 
nei grandi lavori del Meridione e nel rinnovo 
industriale in tutti i settori. In Italia esi- 
stono stabilimenti che possono inerementare 
la loro attuale capacità produttiva; è però 
presumibile che tale capacità produttiva non 
sarà ancora sufficiente a coprire il previsto 
consumo del 1964 di cirea 10 milioni di ton- 
nellate; essa consentirà infatti una produ- 
zione attorno a t. 6,5-7 milioni, supposta 
un’utilizzazione degli impianti del 90%. Esi- 
sterebbe quindi uno scoperto importante, per 
coprire il quale si presentano tre possibilità: 
a) importazione dall’estero; b) creazione di 
nuove unità produttive in Italia; c) crea- 
zione di nuove unità produttive con apporto 
di capitali italiani, ma dislocate in località 
della CECA dove esista un vantaggio geo- 
grafico alla produzione di acciaio. Le tre 
soluzioni presentano vantaggi e svantaggi di 
carattere generale. Non è escluso che dal 
punto di vista economico sia più giusto ri- 
correre a tutte e tre contemporaneamente. 

(M. P.) 


(3345) (PE) (111) 19 

RoBsox R., La protezione dell’industria co- 
toniera in Australia e in Sud Africa («The 
South African Journal of Economics», 
Johannesburg, marzo 1956). 
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Le industrie cotoniere australiana e suda- 
fricana stanno attraversando la fase di svi- 
luppo relativa alla trasformazione delle pic- 
cole imprese, fornitrici di un limitato nu- 
mero di prodotti ad un determinato settore 
del mercato interno, in grandi imprese pro- 
duttrici di una vasta serie di articoli. La 
protezione che esse richiedono dovrá essere 
mantenuta sempre ad un certo livello. Esse 
sono, infatti, fortemente svantaggiate, ri- 
spetto ai produttori stranieri, non solo per 
quanto riguarda i salari (in Australia sono 
il doppio di quelli inglesi), ma per il basso 
livello di perfezionamento dei sistemi di pro- 
duzione, per la scarsa preparazione profes- 
sionale dei lavoratori e per la mancanza di 
un’industria locale di macchine tessili dalla 
quale ottenere facilmente nuovi modelli, 
pezzi di ricambio e riparazioni in breve tem- 
po. Le misure protezionistiche dovrebbero, 
perciò, considerare soltanto i prodotti che 
l’industria è in grado di fabbricare, ed asse- 
gnare un sussidio direttamente al tipo spe- 
cifico standardizzato da lanciare. Come mez- 
zo di protezione è da considerare anche il 
semplice dazio specifico, che ron dà possibi- 
lità di evasione (come può accadere per il 
dazio ad valorem, mediante la doppia fat- 
tura), protegge la produzione di bassa qua- 
lità in via di sviluppo, mentre la sua inci- 
denza è di scarsa entità per gli articoli più 
fini che l’industria locale non può fornire. 


(M. P.) 


(3346) EE (131) 19 

SyLos LABINI P., Sul finanziamento dell’in- 
dustria petrolifera («Bancaria », Roma, 
aprile 1956). 


In Italia il prezzo di un buon impianto di 
perforazione si aggira sui 3-400 milioni di 
lire. I permessi di ricerca rilasciati dal go- 
verno riguardano circa 7,6 milioni di ettari. 
Secondo dati attendibili, per compiere esplo- 
razioni su tale estensione occorrerebbero, in 
una prima fase, da 25 a 35 squadre geofisi- 
che (composte di circa 20 uomini ciascuna), 
che comporterebbero un costo da 4 a 7 mi- 
liardi annui. Per perforare 300 mila metri 
l’anno (pari a 200 pozzi da 1.500 m.) occor- 
rerebbero circa 12 miliardi di lire; se si 
perforassero 400 o 500 mila m. (pari, rispet- 
tivamente a 270 a 330 pezzi di 1.500 m.), la 
spesa sarebbe di 16 o 20 miliardi. Se si ag- 
giunge un certo ammontare per l’acquisto di 
attrezzature (ad es., 50 nuovi impianti di 


perforazione costerebbero 15-20 miliardi, os- 
sia, ripartendo la spesa in tre anni, circa 5-7 
miliardi l’anno) si arriva, secondo le ipotesi 
suddette, ad un fabbisogno di circa 30 mi- 
liardi l’anno per almeno un triennio. Tale 
cifra esclude l’importante settore della raf- 
finazione (che, generalmente, costituisce una 
quota cospicua del totale del capitale inve- 
stito nell’industria petrolifera) nel quale 1’I- 
talia si trova in posizione vantaggiosa; nel 
1954, ad es., è stato raffinato petrolio greg- 
gio per una quantità doppia di quella ne- 
cessaria al consumo interno (di circa t. 8 
milioni), mentre la capacità potenziale è va- 
lutata a t. 26 milioni annue. Trascorsa la 
fase iniziale, l’industria genera da sè in mi- 
sura crescente 1 fondi di cui ha bisogno; 
dopo un primo periodo, nel quale, come con- 
viene considerare per l’Italia, tutto il finan- 
ziamento è esterno, si afferma l’autofinan- 
ziamento. E’ evidente il motivo della grande 
importanza dell’autofinanziamento, non solo 
per la ricostituzione del capitale, ma anche 
per l’investimento addizionale (netto): il di- 
vario tra prezzi e costi. A questo riguardo 
assumono un ruolo di prima grandezza il li- 
vello della produzione e la politica tributa- 
ria, nei confronti delle imprese private e 
pubbliche (particolarmente per quanto con- 
cerne le spese ammesse in detrazione nel de- 
terminare il reddito imponibile). (M. P.) 


(3347) EE (131) 28 

BELLETTINI A., Aspetti della congiuntura 
nel mercato cinematografico («Statistica», 
Bologna, aprile-giugno 1956). 


L’attuale congiuntura del mercato cine- 
matografico italiano presenta le seguenti ca- 
ratteristiche: alla produzione, una sensibile 
riduzione dei film nazionali immessi sul mer- 
cato, che scendono nel 1955 a 140, dopo a- 
vere toccato il massimo di 210 nell’anno 
precedente; al consumo, un rallentamento 
nel ritmo di incremento degli incassi (nella 
stagione 1955-56 l’incasso complessivo delle 
sei principali città capo-zona è stato pari al 
96,5% dei proventi della stagione 1954-55) e 
delle frequ. ze del pubblico agli spettacoli 
cinematografici. La quota degli incassi glo- 
bali relativa alla produzione italiana si è ri- 
dotta rispetto a quella dei film stranieri, 
specie statunitensi, i quali vanno riassumen- 
do la loro schiacciante supremazia. I produt- 
tori italiani si trovano di fronte a problemi 
di costi crescenti accompagnati da una de- 
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erescente propensione del mercato ad apprez- 
zare la produzione nazionale. A ció si deve 
aggiungere la delusione delle speranze di in- 
crementare le esportazioni, dato che oggi 
l’intercambio presenta caratteristiche con- 
traddittorie: infatti, la riduzione delle im- 
portazioni di film stranieri tende a riguar- 
dare prevalentemente i mercati dove esistono 
le maggiori possibilità di esportazione per i 
nostri prodotti, mentre la quasi totalità dei 
film importati proviene dagli USA, dove più 
limitate sono, e resteranno inevitabilmente, 
le occasioni di collocamento di film nazio- 
nali. Se l’industria italiana vuol risolvere il 
problema sul piano della competizione, e non 
su quello della protezione, deve soprattutto 
curare la qualità, che la recente esperienza 
indica come l’elemento attraverso il quale la 
cinematografia italiana può affermarsi nel 
gusto degli spettatori a confronto con quella 
straniera. (M. P.) 


(3348) EE (122) 20 

Le sovvenzioni alla costruzione di alloggi in 
Austria dal 1945 («Revue International 
du Travail», Genève, maggio 1956). 


Il censimento generale degli alloggi del 
1951 ha rilevato la mancanza di 201.600 al- 
loggi e ha stimato che entro il 1960 altri 
70.009 alloggi saranno necessari in seguito 
all’accrescimento della popolazione adulta. 
Per la rapida soluzione del problema, che ha 
determinato importanti misure pubbliche 
solo nel 1948, operano le seguenti istituzioni: 
a) il Fondo federale dell’alloggio e delle cit- 
tà operaie che dipende dal Ministero degli 
Affari sociali e aiuta esclusivamente le col- 
lettività. Il Fondo è alimentato dai proventi 
di una tassa speciale, che colpisce tutti i sa- 
larije stipendi ad eccezione di quelli dei la- 
voratori agricoli e forestali, e da erediti ap- 
positi iscritti nel bilancio federale. Il Fondo 
ha realizzato la costruzione di 31.676 alloggi 
per 2,4 miliardi di scellini; b) 1 Fondo di 
ricostruzione delle abitazioni che dipende dal 
Ministero del Commercio e della Ricostru- 
zione e aiuta i proprietari di immobili dan- 
neggiati o distrutti dalla guerra. Il Fondo 
è alimentato da versamenti del governo fe- 
derale e da contributi speciali dei proprie- 
tari di immobili e creditori ipotecari: ha 
permesso la costruzione e ricostruzione di 
36.383 alloggi e la conservazione di altri 
42.690; e) un sistema di fondi provinciali di 
incoraggiamento alla costruzione di alloggi 


per il quale le provincie distribuiscono, tra 
ogni tipo di costruttori, fondi all’uopo desti- 
nati. Tali fondi provengono da una sovraim- 
posta sul reddito e sono destinati a prestiti 
a basso tasso d’interesse a chiunque desideri 
costruirsi una casa. Nella sola città di Vienna 
si sono costruiti, dal 1950 al 1953, 23.000 al- 
loggi. Oltre a queste istituzioni, il governo 
ha concesso molte esenzioni fiscali sempre 
allo scopo di facilitare il finanziamento pri- 
vato delle costruzioni di alloggi. Complessi- 
vamente sì stima che la partecipazione pub- 
blica al costo della costruzione di cirea 297 
mila alloggi creati tra il 1945 e il 1954 sia 
stata pari al 25-30% come massimo. (I. M.) 


(3349) 

Gomma naturale e sintetica 
concorrenza (« L’Economie », 
maggio 1956). 


(PE) (0) 12 
sempre più in 
Paris, 3 


Alla fine della seconda guerra mondiale 
gli Stati Uniti e il Canadà erano in grado 
di produrre complessivamente circa 910.000 
tonn. di gomma sintetica, mentre la produ- 
zione di gomma naturale dei paesi sud-est 
asiatici era pressocchè nulla. Nel 1951 que- 
st’ultima produzione ha nuovamente rag- 
giunto 1.885.000 tonn. tuttavia gli Stati 
Uniti non intendono rinunciare alla produ- 
zione di gomma sintetica per evitare di far 
dipendere importanti settori industriali dalla 
produzione di paesi privi di stabilità politica. 
Per questo allo scadere del Rubber Act 1948, 
il 1 maggio 1955, il Presidente degli Stati 


. Uniti ha disposto tutte le misure necessarie 


per garantire un consumo annuo minimo di 
220.000 tonn. di gomma sintetica al fine di 
mantenere una capacità minima di produ- 
zione di 665.000 tonn. La produzione di 
gomma sintetica degli Stati Uniti nel 1955 
è stata valutata a 970.000 tonn. e quella ca- 
nadese a 104.000 tonn. Si dovrà aggiungere 
a queste la produzione di alcuni paesi eu- 
ropei come la Germania, la Francia, l’Italia 
che stanno progettando nuove fabbriche. An- 
che i produttori di gomma naturale debbono 
migliorare le loro piantagioni, perchè il con- 
sumo di gomma raddoppia di anno in anno. 
Si osserva una stazionarietà nella produzione 
dei paesi sud-est asiatici e il mancato rin- 
novo delle piantagioni, specie per l’esitazione 
dei piantatori a nuovi sforzi finanziari in 
paesi politicamente instabili. Un rimoderna- 
mento è necessario perchè la lotta sarà no- 
tevole in materia di prezzi. Si deve, per al- 
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tro, tenere presente che i consumatori di 
gomma sintetica godono anche del vantaggio 


di usufruire di prezzi di vendita stabili. 

(I. M.) 
(3350) EE 9 
Sarà vinta la penuria mondiale di nickel? 


(« L'Economie », Paris, 24 maggio 1956) 

Se originariamente la Nuova Caledonia 
era il principale fornitore di nickel, dal 1905 
il Canadà si è assicurato il primo posto rag- 
giungendo, nel 1950, il 939% della produzione 
mondiale. Attualmente questa percentuale è 
ridotta all’84% in seguito allo sfruttamento 
delle miniere cubane; Cuba in effetti pos- 
siede i più vasti giacimenti (24 milioni di 
tonn. contro i + milioni del Canada). Lo 
sfruttamento razionale delle risorse cubane 
viene ora garantito dalla Bethlehem Steel 
Corporation e dalla Freeport Sulphur Co., ciò 
che dovrebbe rimediare gradualmente alla 
penuria mondiale di nickel. In realtà il con- 
sumo di nickel, che si era bruscamente ridot- 
to alla fine della prima guerra mondiale, è 
venuto aumentando in misura erescente, spe- 
cie per l'applicazione del nickel agli acciai 
inossidabili (80% del consumo). Ciò ha pro- 
dotto un deciso aumento dei prezzi che, però, 
non traducono che imperfettamente l’insuffi- 
cienza degli approvvigionamenti. Nel 1955-la 
produzione del mondo libero era così ripar- 
tita: Canadà: 349 milioni di libbre, Nuova 
Caledonia 35 milioni, Cuba 30 milioni, Stati 
Uniti (Oregon) 6,5 milioni. I due terzi delle 
risorse di nickel del mondo libero sono assor- 
biti dagli Stati Uniti, un terzo dal Canadà e 
dall’Europa Oce. Il 40% di queste risorse è 
assorbito dall’industria degli armamenti e 
dagli stocks. Attualmente le condizioni degli 
approvvigionamenti sono migliorate poichè il 
Governo statunitense ha rinunciato a favore 
dell’industria ad alcune consegne, tuttavia 
sì prevede che, anche con l’aumento della 
produzione di 15 milioni di libbre nel cor- 
rente anno, è poco probabile che tutte le ri- 
chieste potranno essere soddisfatte. (I. M.) 


(35915) EE (116) 18 
Il cemento francese in espansione (« L’Eco- 
nomie », Paris, 31 maggio 1956). 


Una forte espansione della produzione di 
cemento si è manifestata ovunque nel mondo 
durante il 1955; essa si concreta in un quan- 
titativo prodotto di 215 milioni di tonn., os- 
sia 10% di più che nel 1954. La Francia ha 
partecipato a questo progresso con una pro- 


duzione di 10.574.000 tonn. e un aumento, 
rispetto al 1954, del 12,8%. Nel settore delle 
calci idrauliche e assimilati la produzione è 
stata pari a 1.345.000 tonn. con un progres- 
so del 3,6% e nel settore delle calci grasse 
la produzione si è pure elevata da 1.623.000 
tonn. a 1.780.000 tonn. Fatto saliente del- 
l’anno 1955 è stato l’aumento del consumo 
interno la cui ampiezza ha superato le pre- 
visioni correnti. Il consumo ha raggiunto le 
9.726.000 tonn. con aumento del 14,6% ri- 
spetto al 1954. Una stima prudente, fondata 
sull’aumento prevedibile della popolazione 
francese, sulla tendenza della produzione do- 
po il 1921 e sul ritmo del progresso nel con- 
sumo, fa prevedere che nel 1960 la produ- 
zione di cemento dovrà essere di 14.300.000 
tonn. per coprire il probabile fabbisogno. 
Per mantenere il ritmo di espansione l’indu- 
stria del cemento francese deve essere tutta- 
via in grado di coprire regolarmente i suoi 
accresciuti bisogni in materia di energia, a- 
dattare il regime legale dei congedi della 
mano d’opera alle sue particolari caratte- 
ristiche di produzione e di vendita, svincola- 
re i suoi prezzi, disporre dei mezzi per au- 
mentare il suo equipaggiamento, creare nuo- 
vi strumenti di produzione senza subire sof- 
focanti aggravi fiscali e finanziari. 

(I. M.) 


(3352) EE (114) 19 

La chimica belga. Progressi del commercio 
estero (« L’Echo de la Bourse», Bruxel- 
les, 20 giugno 1956). 


Fra i paesi del mondo, il Belgio occupa 
per l’industria chimica il 7° posto; esporta 
la metà della sua produzione, che rappresen- 
ta 171% circa del totale mondiale ed ha un 
valore di 22 miliardi di franchi. Nel 1955 i 
principali clienti sono stati: i Paesi Bassi, 
la Germania Occ., la Francia, gli S. U. e i 
paesi dell’America Latina; sono diminuite le 
vendite ni paesi dell’OECE, ai paesi del- 
l’Est e ad alcuni paesi europei. La Cina ha 
recentemente concluso col Belgio un impor- 
tante contratto in materia di concimi chimi- 
ci per un valore di oltre 1 miliardo di fran- 
chi. Nel complesso le esportazioni sono au- 
mentate e il fatto che il loro valore sia dimi- 
nuito rispetto al 1951 dimostra che il prezzo 
unitario permane tuttora al di sotto del li- 
vello raggiunto in tale anno. Un problema 
delicato è quello che riguarda l’evoluzione 
delle importazioni. Una grande parte del 
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mercato belga scarta la produzione naziona- 
le; dal 1948 al 1955 i prodotti stranieri con- 
correnti son più che raddoppiati ed hanno 
raggiunto il valore di 6,8 miliardi di fran- 
chi. Peraltro, à difficile stabilire in quale 
misura la domanda sia aumentata e, di con- 
seguenza, se queste importazioni si siano svi- 
luppate a detrimento dell’industria naziona- 
le. Nel 1955 gli investimenti in questo setto- 
re hanno raggiunto 1,35 miliardi di franchi, 
superando di 350 milioni le cifre del pre- 
cedente esercizio. (M. P.) 


(3353) EE (161) 19 

ARMENGAUD A., I progressi dell*industrializ- 
zazione in URSS (« Politique Etrangère », 
Paris, luglio-agosto 1956). 


A Magnitogorsk ha sede, su di un’area di 
circa 1000 ha., un potentissimo complesso si- 
derurgico che occupa 28-30.000 operai (il 
35% donne, ai posti di controllo) e produce 
annualmente 6 milioni di tonnellate di ghisa 
ed acciaio. Attualmente, la capacità giorna- 
liera degli impianti di concentrazione e la- 
vaggio dei minerali è di 28.000 t., quella 
della cokeria di 15.000 t. e quella dell’ac- 
ciaieria Martin di 16.000 t. La meccanizza- 
zione ha raggiunto uno stadio molto avan- 
zato. A Ituibiscev su una superficie di 700 
ha. si estende una moderna raffineria che 
fornisce 5 milioni di t. di prodotti petroli- 
feri all’anno; il personale è di 4.000 unità. 
A 10 Km. di distanza si trova una seconda 
raffineria della capacità di 2.500.000 t. Nel 
grande stabilimento meccanico di Stalingra- 
do si fabbricano impianti per la raffinazio- 
ne del petrolio, turbine per trivellazione 
(prodotte negli U.S.A., su licenza, dalla 
Dresser, Inc.) e trattori (al ritmo di 85 
unità da 54 HP, del peso di oltre 6 t., oltre 
a pezzi di ricambio per circa 50 tipi di trat- 
tori). In queste officine sono costruite alcu- 
ne macchine-utensili speciali per usi interni, 
mentre la maggior parte di tali macchine 
proviene dalla grande fabbrica di Ordzoni- 
kidzè. A Mosca ha sede una fabbrica di cu- 
scinetti a sfere la cui importanza è data dal- 
l’impiego di due treni di lavorazione intera- 
mente automatici che trasformano in brevis- 
simo tempo il pezzo grezzo in cuscinetto fi- 
nito ed assicurano un risparmio di mano di 
opera del 90% in rapporto ai sistemi classi- 
ci. A Leningrado, oltre agli imponenti can- 
tieri navali, ha sede un’officina metallurgica 
per la produzione di turbine idrauliche ed a 


vapore (queste ultime nei tre tipi: a bassa, 
media ed alta pressione); la capacità pro- 
duttiva annuale, valutata in chilowatt è di 
circa 3 milioni; entro tre anni in base ai 
piani si prevede di raggiungere gli 8 milioni 
di chilowatt. A Mosca è in piena attività 
una fabbrica di macchine calcolatrici elettro- 
niche presso la quale è allo studio la costru- 
zione di speciali macchine traduttrici di lin- 
gue. (M. P.) 


(3354) EE (415) 18 
I nuovi metalli atomici («The Financial Ti- 
mes», London, 4 luglio 1956). 


Berillio e zinconio sono due degli ultimi 
metalli impiegati nell’industria atomica. Il 
primo è estremamente costoso e viene usato 
quasi esclusivamente in lega col rame (nella 
proporzione del 2-5%). E”? quotato, in base 
alla purezza, da $ 71,50 a $ 85 per libbra. 
L'uso del berillo è stato, fino ad oggi, assai 
poco diffuso e quantitativamente minimo. La 
produzione è relativamente bassa. Negli Sta- 
ti Uniti, nel 1954 furono estratte 669 tons. 
circa di minerale di berillio (contenenti il 
10% di ossido di berillio), contro 751 tons 
nel 1953; nello stesso anno furono importa- 
te t. 5.816, contro t. 8.245 nel 1953. Il con- 
sumo fu di t. 2.661 nel 1953 e t. 1.948 nel 
1954. Benchè non si dati ufficiali 
per gli anni 1955 e 1956, si ritiene che il 
consumo di berillio abbia segnato una forte 
ripresa. Il governo statunitense, attraverso 
la Atomic Energy Commission, sta contrat- 
tando presso società private la fornitura an- 
nuale di 100.000 libbre di berillio al grado 
del reattore per il prossimo quinquennio, 
mentre è già stato firmato l’accordo per lo 
acquisto di 11 milioni di libbre di zinconio, 


abbiano 


ripartiti in 5 anni, (attualmente la produ- 
zione si aggira sulle 100.000 lbs) per un va- 
lore globale di $ 75 milioni. Questo program- 
ma avrà notevoli ripercussioni: la produzio- 
ne dovrà essere forzata non solo fino al rag- 
giungimento del livello imposto dal gover- 
no, ma oltre, per poter soddisfare le, sia pur 
minime, esigenze del settore privato. L'’ope- 
razione avrà un giro d’affari dell’ammon- 


tare complessivo di $ 125 milioni. (GIGI) 


(3355) EE (415) 19 

1955: anno di sorprese sul mercato statuni- 
tense dei plastici («L’Echo de la Bourse», 
Bruxelles, 18 luglio 1956). 
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Durante il 1955 ogni americano ha consu- 
mato in media 12 chili di articoli in mate- 
ria plastica. Nel 1956 tale produzione si pre- 
vede raggiungerá circa 1.800.000 tonnellate, 
contro 1.600.000 l’anno precedente. Tutte 
le categorie di resine sintetiche hanno risen- 
tito l’aumento dell’attivita dell’industria 
dei plastici, verificatosi negli Stati Uniti 
— malgrado il rallentamento nella fabbrica- 
zione di automobili, dove questi materiali 
vengono largamente impiegati — nel corso 
degli ultimi 18 mesi. La maggiore sorpresa 
si è avuta riguardo alle vendite di polietilene 
che da meno di 100.000 tonn. nel 1954 son 
passate a circa t. 160.000 nel 1955, smenten- 
do alcune pessimistiche previsioni, secondo le 
quali un aumento della capacità produttiva 
dell’ordine di t. 200.000 annue sarebbe stato 
pletorico. Le prospettive di sviluppo dell’im- 
piego dei plastici sono considerate partico- 
larmente brillanti e si parla di raggiungere 
nel 1960 un totale di vendite di t. 360.000 
sul solo mercato interno. Molti esperti rav- 


visano nel polipropilene — dovuto a un in- 
gegnere italiano, il dr. Natta — le probabi- 
lità di maggior successo. (M. P.) 
(3356) EE (16) 18 


Il petrolio nell'Europa orientale («The Fi- 
nancial Times », London, 10 agosto 1956). 


La produzione di petrolio nell’Unione So- 
vietica dovrebbe raggiungere nel 1960 i 125 
milioni di tons. La produzione dei paesi ad 
essa alleati (Cina inclusa) non potrà proba- 
bilmente superare complessivamente i 20 mi- 
lioni di tons. Le industrie petrolifere degli 
alleati europei della Russia si stanno espan- 
dendo, ma non al ritmo dell’industria sovie- 
tica. La Romania ha raddoppiato negli ulti- 
mi cinque anni la produzione di greggio. Nei 
prossimi cinque anni però l’aumento sarà 
solo del 33%; la produzione pianificata per 
il 1960 è di 13,5 milioni di tons. La produ- 
zione dell’Ungheria era scesa, nel periodo 
post-bellico, a mezzo milione di tons; alla 
fine del primo piano quinquennale, dedicato 
principalmente a lavori di esplorazione su 
larga scala, essa era risalita a 1,6 milioni di 
tons. Per la Cecoslovacchia i pianificatori 
sperano in una produzione annua di 350.000 
tons, ma i progressi realizzati finora sono 
stati lenti. In Polonia, nel periodo 1950-55, 
la produzione di greggio è rimasta di alme- 
no il 30% al di sotto del previsto. (V. 8.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PrEZZI - CONSUMO. 


(3357) EE (136) 19 

VELARDE FUERTES J., Considerazioni su al- 
cune attività monopolistiche nel mercato 
spagnolo della carta (« Revista de Econo- 
mía Política », Madrid, settembre-dicem- 
bre 1955). 


Il consumo di carta in Spagna è notevol- 
mente inferiore a quello della maggior parte 
dei paesi europei e di molti altri paesi non 
europei. L’analisi della struttura del merca- 
to è assai difficile: sia per l’effettiva man- 
canza di dati sia per la reticenza delle im- 
prese. Si possono comunque rilevare molti e- 
lementi e caratteristiche che concorrono con- 
cordemente a dimostrare l’esistenza di at- 
tività monopolistiche in tale settore. Anche 
se importante dal punto di vista culturale e 
sociale, il problema del monopolio nel setto- 
re della carta è trascurabile rispetto agli al- 
tri grandi problemi dell’economia spagnola. 
Tuttavia si deve ricordare che in Gran Bre- 
tagna, ad esempio, la lotta contro i monopo- 


li ebbe inizio nell’industria della protesi 
dentaria. (V. 8.) 
(3358) EE (164) 55 


MAKI A., Quale sistema di prezzi segue Va- 
gricoltura finnica? (« Kansantaloudellinen 
Aikakauskirja », Helsinki, Nide I 1956). 


Come avviene in altri paesi europei, anche 
in Finlandia è necessario proteggere e sus- 
sidiare la produzione agricola, i cui costi non 
permettono di sostenere la concorrenza mon- 
diale. La popolazione agricola e forestale è 
pari al 41,5% della popolazione totale, men- 
tre la porzione di prodotto nazionale di que- 
sti settori è soltanto del 23,7%. La stessa 
tendenza sfavorevole appare in tutti i calcoli 
concernenti la redditività dell’agricoltura; i 
costi di produzione superano il totale reddi- 
to agricolo del 25%. Per questo, da quando 
la Finlandia è indipendente, sono in uso aiu- 
ti sotto forma di dazi, premi all’esportazio- 
ne e sostegni diretti. Nel giugno 1955 il Go- 
verno ha incaricato un Comitato di studiare 
il sistema dei prezzi da applicare all’agricol- 
tura. Il Comitato ha proposto un disegno di 
legge che applichi il principio di confrontare 
i redditi agrari ai costi. La differenza tra 
di essi, che in Finlandia è negativa, dovreb- 
be essere continuamente mantenuta nella 
stessa dimensione del periodo base. I redditi 
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e i costi del periodo base sono calcolati se- 
condo le quantità medie di prodotto, fabbi- 
sogni e lavoro usati negli anni agricoli 
1951/52-1953/54 adeguati ai prezzi e sala- 
ri del 1955/56. Negli anni successivi saran- 
no usati prezzi e salari corrispondenti. Se la 
differenza tra redditi e costi devierà più del 
5% dalla corrispondente differenza’ del pe- 
riodo base, i prezzi e i costi o le misure del 
sostegno saranno modificati per restaurare 
la differenza esistente nell’anno agricolo 
1955/56. (I. M.) 


(3359) EE (131) 44 

SACERDOTI P., L’assicurazione dei rischi nel- 
le vendite a rate (« Rivista Internazionale 
di Scienze Economiche e Commerciali DA 
Milano, marzo 1956). 


Il rischio connesso alle vendite a rate può 
essere considerato sotto tre aspetti partico- 
lari: relativamente alla persona del compra- 
tore, relativamente all’oggetto acquistato, 
relativamente agli sviluppi della congiuntu- 
ra. Le assicurazioni relative alla persona del 
compratore, che possono considerarsi una ga- 
ranzia collaterale del credito, sono quelle che 
coprono gli eventi di morte, infortunio, ma- 
lattia o perdita d’impiego; le assicurazioni 
relativa all’oggetto riguardano gli kventi 
dannosi che possono colpirlo durante l’in- 
tervallo di tempo tra la consegna e il paga- 
mento del prezzo. Nella garanzia dell’insol- 
vibilità dell’acquirente nei contratti di ven- 
dita rateale il sinistro è rappresentato dal- 
l’insolvenza dell’acquirente come fatto a sè 
stante e indipendente da ogni causa esterna 
che l’abbia provocato. Si rientra, così, nel 
campo dell’assicurazione del credito. Il ter- 
zo rischio è quello dipendente dalla situazio- 
ne economica, la instabilità della quale può 
provocare improvvisi mutamenti nel grado 
di insolvenza di un grande numero di acqui- 
renti. Peraltro, il rischio di una catastrofe, 
per la sua stessa ampiezza e imprevedibilità, 
non può essere fronteggiato dalla tecnica 
delle imprese private di assicurazione. So- 
stanzialmente non è tanto nel rischio del ere- 
dito, cioè nell’evento della inesigibilità della 
somma dovuta, che sembra si possa da parte 
degli assicuratori recare un contributo di 
particolare rilievo allo svolgimento delle o- 
perazioni delle vendite a rate; bensì, secon- 
do anche l’esperienza di numerosi paesi este- 
ri, nella garanzia contro gli eventi che pos- 
sono colpire la persona dell’acquirente ov- 


vero distruggere o diminuire il valore della 
cosa venduta nell’intervallo fra la consegna 
e l’integrale pagamento del suo prezzo. 

(M. P.) 


(3360) (PE) (415) 18 

ALTER L., La moderna economia politica 
borghese a servizio dei monopoli (« Pray- 
da», Moskva, 20 maggio 1956). 


Al fine di mascherare l’essenza sfruttatri- 
ce del regime capitalista gli economisti bor- 
ghesi cercano di presentare il moderno ca- 
pitalismo — specie quello americano — co- 
me un «capitalismo popolare», in cui sareb- 
bero scomparsi lo sfruttamento dei lavora- 
ri e le differenze di classe. Ma questa leg- 
genda di un capitalismo «popolare» non 
corrisponde, in realtà, che agli interessi dei 
magnati del capitale monopolistico. Il capi. 
talismo contemporaneo, infatti, non è « po- 
polare », ma monopolistico, essendo caratte- 
rizzato da un rafforzamento senza preceden- 
ti dello sfruttamento delle masse lavorative 
da parte del grande capitale monopolistico. 
Analizzando gli argomenti degli incensatori 


del « great business» à facile scorgere come 


essi si fondano sulla sostituzione d’un pro- 
blema con un altro: del problema del domi- 
nio dei monopoli con quello dei vantaggi del- 
la grande produzione. Tentando velare la 
pressione dei monopoli sulla popolazione 
molti economisti borghesi negano la natura 
monopolistica del «great business». E? a 
questo scopo che dovrebbe, appunto, servire 
il loro ultimo ritrovato: la cosiddetta teoria 
dell’« oligopolio ». Essa afferma che il mo- 
nopolio si verifica solo quando: a) una sola 
società abbraccia tutta la produzione e la 
vendita in un dato ramo, e b) manchi del 
tutto ogni concorrenza. La presenza in un 
dato ramo di due o più consorzi di grandi 
capitalisti viene, di conseguenza, considerata 
come «oligopolio », che implica assenza di 
vero monopolio. Questa teoria è, di fatto, 
uno snaturamento dell’essenza del capitali- 
smo monopolistico, in quando ciò che è chia- 
mato «oligopolio » è in realtà una situazione 
di tipico dominio dei monopoli. Così, negli 
Stati Uniti, per fare solo tre esempi, tre 
consorzi — «i tre grandi» — controllano 
completamente la produzione dell’alluminio 
e quasi il 90 per cento di quella del rame. 
I «quattro grandi» controllano il 98 per 
cento della produzione dei motori per l’avia- 
zione, delle macchine a vapore e delle turbi- 
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ne, il 96 per cento di quella delle attrezzatu- 
re telefoniche e telegrafiche, il 78 per cento 
della produzione della fibra sintetica. Chia- 
mare monopolio solo il controllo al 100 per 
cento della produzione di un intero ramo da 
parte di un’unica società, è negare il carat- 
tere monopolistico di questi giganteschi con- 
sorzi. Sotto l’apparenza di una lotta contro 
i monopoli, la teoria dell’«oligopolio» ne giu- 
stifica di fatto il dominio. Ed è sintomatico 
il fatto che un attivo partigiano di questa 
teoria sia il « Comitato nazionale per lo stu- 
dio delle leggi antitrust » la cui attività è 
diretta a sottrarre l’«oligopolio» dall’azione 
delle considdette leggi antitrust. (MERITA) 


(3361) EE (111) 55 

Il nuovo indice dei prezzi al minuto (« Bar- 
clays Bank Review», London, maggio 
1956). 


Il nuovo indice dei prezzi al minuto, in 
data 17 gennaio 1956, è stato ricavato dai 
dati dell’inchiesta sulle spese domestiche, ef- 
fettuata nel periodo 1953-54, ed è il terzo 
compilato nel dopoguerra. Rispetto 21 prece- 
denti, esso presenta due modifiche: a) il nu- 
mero dei principali gruppi è passato da 9 a 
10, essendo stata aggiunta la categoria «Tra- 
sporti e veicoli» (già inclusa nei «Servizi»); 
b) la categoria « Fitti e imposte sulla pro- 
prietà » è stata trasformata nella più vasta 
«Abitazioni ». I gruppi sono ancora divisi 
in sezioni, ma queste sono state portate da 
50 a 91 e comprendono, in luogo di 260, 350 
voci. Rispetto al 1937, si nota un cambia- 
mento del tipo delle spese e un sensibile rial- 
zo del tenore di vita. Sono stati inelusi nuo- 
vi articoli come: macchine lavatrici, appa- 
recchi televisivi, automobili usate e pezzi di 
ricambio per veicoli vari. Rispetto al pre- 
cedente indice (1952), i pesi relativi ai grup- 
pi: « Generi alimentari >, « Bevande alcooli- 
che », « Tabacco » e « Combustibili ed ener- 
gia elettrica» sono passati rispettivamente 
da 399 a 350, da 78 a 71, da 90 a 80 e da 
66 a 55, mentre i pesi relativi ai gruppi: 
« Abitazioni », « Oggetti casalinghi durevo- 
li», « Vestiario e calzature », «Servizi» 
« Trasporti e veicoli > e « Vari» sono tutti 
aumentati di entità. In base a questo nuovo 
indice, l’aumento dei prezzi al minuto, negli 
ultimi due anni, risulta dell’8% e non del 
9%, come registrato dall’Indice ad interim. 

(MIE) 


(3362) EE (131) 44 

Il mercato siderurgico italiano in seguito al- 
l’istituzione della CECA («Ricerche Eco- 
nomiche », Venezia, giugno 1956). 


Secondo la Finsinder, l’Italia produce at- 
tualmente 1 milione circa di tonnellate di 
minerale di ferro e ne importa circa 2,3 mi- 
lioni; il coke manca completamente e viene 
importato, per la maggior parte, dagli Sta- 
ti Uniti. Dato il costo relativamente alto di 
questo carbone, l’industria italiana dell’ac- 
ciaio è in parte notevole imperniata sull’im- 
piego di rottame anzichè di ghisa. Depo la 
istituzione della CECA, le differenze tra i 
prezzi italiani e quelli esteri del rottame si 
sono ridotte ad un margine modesto; in Ita- 
lia, l’apertura del mercato comune, nel mag- 
gio 1953, non provocò come in Francia e in 
Germania — paesi esportatori — un aumen- 
to dei prezzi interni; ma, da allora in poi, 
l’andamento dci prezzi italiani è stato pa- 
rallelo a quello dei prezzi francesi e tede- 
schi. Nel dicembre 1954 lo scarto rispetto ai 
prezzi tedeschi andava dal 7% per la ghisa 
al 32% per le lamiere sottili; rispetto a 
quelli francesi, dal 15% per la ghisa al 38% 
per 1 profilati. Nel 1955, in Italia il prezzo 
dei profilati è rimasto stazionario, mentre 
l’aumento dei prezzi degli altri prodotti è 
stato minore che in Francia e in Germania. 
Il divario fra le quotazioni italiane e quelle 
tedesche e francesi si è così ridotto per qua- 
sì tutti i prodotti; entro i prossimi due an- 
ni, alla scadenza del termine concesso per il 
mantenimento dei dazi doganali, dovrebbe 
ultimarsi l’allineamento dei prezzi italiani 
con quelli degli altri paesi della CECA, la- 
sciando sussistere solo un piccolo margine 
dovuto al costo dei trasporti, a differenze di 
condizioni locali o a divergenze strutturali. 

(Mae) 


(3363) EE 16 
Il prezzo del « Kwh-atomico» («L’Echo de 
la Bourse», Bruxelles, 27 giugno 1956). 


Come per le centrali termiche, il costo del- 
l’energia elettrica prodotta da un reattore 
consta di tre elementi: ammortamento, spese 
di gestione e di manutenzione, prezzo del 
combustibile. Gli esperti tedeschi affermano 
che il capitale necessario a produrre 1 Kwh 
in una centrale termica è di 450 DM circa, 
mentre 1 Kwh-atomico esige attualmente, 
una spesa attorno a 1.400 DM. Generalmen- 
te, in una centrale nucleare gli ammorta- 
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menti sono effettuati al ritmo delle centrali 
termiche per la meta degli investimenti, os- 
sia per quelli riguardanti l’apparecchiatura 
elettrica propriamente detta, mentre per 
l’altra metà, relativa alla costruzione del reat- 
tore e del produttore-commutatore di calore, 
vengono applicate le norme in vigore nelle 
grandi industrie chimiche. Considerando una 
quota media d’ammortamento del 20% e te- 
nendo conto dell’elevato livello dei salari e 
delle spese di previdenza sociale, i teenici te- 
deschi hanno calcolato nella misura di 4 
pfennig il prezzo di un Kwh-atomico, franco 
centrale. Naturalmente, si tratta di un dato 
presunto, in quanto non si conoscono, per 
ora, nè la rapidità di usura delle installazio- 
ni nè le spese necessarie alla loro manuten- 
zione; le centrali già approntate in Gran 
Bretagna e negli S.U. non sono ancora en- 
trate in attività e nessuna informazione è 
trapelata al riguardo dei progressi russi in 


questo campo. (M. P.) 
(3364) EE (11) 44 
Offensiva contro le vendite a rate? («Le 


Monde », Paris, 22 luglio 1956). 


Da qualche mese in vari paesi europei si 
sta « moralizzando » la vendita a rate. Ben- 
chè il volume dei crediti sugli aequisti non 
abbia raggiunto proporzioni allarmanti, i 
governi hanno emanato alcune disposizioni 
« moderatrici », volte sopratutto a ridurre la 
pressione della domanda, nel quadro gene- 
rale della lotta contro l’inflazione. In Fran- 
cia i crediti registrati alla fine del 1955 am- 
montavano a 135 miliardi di franchi, pari 
all’1% circa del reddito nazionale. Dato il 
rapido aumento dei contratti di vendita, il 
« Conseil national du erédit » ha fissato, per 
quanto riguarda gli enti appartenenti alla sua 
sfera di competenza, limiti sulla durata, sul 
tasso e sul versamento minimo iniziale. Una 
legge speciale (1955) consente inoltre al go- 
verno di controllare le condizioni di vendita 
di ogni singolo dettagliante. In Gran Bre- 
tagna, in forza delle misure restrittive, l’am- 
montare minimo della quota iniziale è stato 
portato al 50% del valore dell’oggetto; ciò 
ha prodotto, nel corso di pochi mesi, una di- 
minuzione dell’89 nel volume dei debiti che 
nell’aprile scorso era pari a 450 milioni di 
sterline, ossia il 2129, circa del reddito na- 
zionale. La stessa proporzione rispetto al 
reddito nazionale si ha in Germania, dove i 
erediti ammontano a 4 miliardi di DM. La 


Banca Centrale ha stabilito di escludere dal 
risconto gli effetti relativi al finanziamento 
degli acquisti rateali. In Olanda, le nuove 
disposizioni riguardano l’aumento della quo- 
ta iniziale e la riduzione del periodo di ra- 
teazione. Negli Stati Uniti l’ammontare dei 
crediti per vendite a rate era alla fine del 
1955 di $ 35 miliardi, pari al 9% del reddi- 
to nazionale, ed è in continuo aumento. Il 
fatto desta qualche preoccupazione; circa 
gli effetti che può avere sull’economia na- 
zionale il parere degli esperti è diseorde. Per 
ora il governo non ha emanato alcuna dispo- 
sizione in merito. (M. P.) 


V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI. 


(3365) (PE) (0) 18 

CHIERICATI C., Piani fissi, piani flessibili e 
investment trusts («Rivista Internazio- 
nale di Scienze Heonomiche e Commercia- 
li», Milano, marzo 1956). 


I piani della Cofina (Compagnia Finan- 
ziaria Investimenti Azionari) per l’acquisto 
periodico di valori mobiliari sembrano av- 
viati a discreto successo. Le emissioni si sue- 
cedono con frequenza crescente, e a soli 12 
mesi dall’inizio del primo gruppo di piani 
quinquennali di investimento, consolidata or- 
mai l’esperienza dei piani fissi (cioè dei pia- 
nì relativi ad un titolo solo), si è già arri- 
vati alla recente formula dei piani « flessi- 
bili >, che prevedono l’investimento in cin- 
que anni della somma di L. 600.000, in più 
titoli scelti mensilmente dalla Cofina fra 
quelli appartenenti ad una lista approvata 
al momento della sottoscrizione. E” consuetu- 
dine distinguere gli investment trusts in 
sei gruppi: a) Common (commingled) trust 
fund; d) Companies issuing face amount 
instalment certificates; c) Instalment invest- 
ment plans; d) Fixed and semifixed invest- 
ment trusts; e) Holding companies; f) Ma- 
nagement investment companies. Con una 
certa approssimazione, la Cofina pud avvici- 
narsi ai tipi b) e c) (ormai largamente so- 
stituiti, almeno negli Stati Uniti e nel Ca- 
nada, dalle management investment compa- 
nies), mentre, contrariamente a quanto in 
certi ambienti si ritiene, è escluso che essa 
possa identificarsi con un Investment Trust. 

(M. P.) 


(3366) EE (343) 42 
Gonna J., Le società finanziarie belghe e il 
finanziamento dell’industrializzazione del 
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Congo belga (« Revue des Sciences Econo- 
miques », Liège, marzo 1956). 


Quindici società finanziarie controllano la 
attività delle imprese interessate allo svilup- 
po economico del Congo belga. Tre di esse 
risalgono rispettivamente al: 1900, 1391 e 
1886; le altre sono state fondate in «poca 
successiva, particolarmente dopo il 1922, an- 
no in cui ebbe inizio la grande espansione 
industriale congolese. Complessivamente, lo 
attivo economico di tali società, ossia il to- 
tale delle due poste « Immobilizzazioni, de- 
dotti gli ammortamenti » e « Realizzabile e 
Disponibile », ammonta a 2.114.761.000 fran- 
chi; il capitale è di 878 milioni. Le ri- 
serve raggiungono i 730 milioni e rappre- 
sentano il 34,5% dell’attivo economico. L’u- 
tile è di circa 287 milioni; nessuna di que- 
ste società è in deficit. Le holding coloniali 
belghe dipendono per la maggior parte da 
gruppi finanziari belgi, tra i quali: la So- 
ciété Générale de Belgique, la Société de 
Bruxelles pour la Finance et l’Industrie 
(Brufina); il gruppo Empain, i gruppi Al- 
lard e Nagelmackers e la Société de Partici- 
pations Belges et Coloniales (Sopobel). Que- 
sta concentrazione non é limitata al settore 
privato; oltre alle holding pure (le quali 
controllano circa 7.257 milioni complessivi 
di attivi economici) vi sono: il Governo del 
Congo, che riveste il ruolo di una holding di 
tipo speciale e opera, direttamente o indiret- 
tamente, su 5.534 milioni di attivi economi- 
ci, e sedici societá miste che non dipendono 
-da una holding determinata, ma controllano 
tuttavia un buon numero di filiali; la loro 
sfera di attività si estende su complessivi 
13.740 milioni di franchi di attivi economici. 
Attualmente, la struttura delle holding pu- 
re appare solida. In effetti, sono stati scon- 
giurati tre gravi pericoli: quello della strut- 
tura piramidale, quello della sopravalutazio- 
ne del portafoglio e quello della supercapi- 


talizzazione. (M. P.) 
(3367) EE (139) 40 
Ramos PEREIRA A., Il mercato monetario 


portoghese (« Revista de Economia », Bil- 
bao, marzo 1956). 


Il mercato monetario portoghese presenta 
attualmente le seguenti caratteristiche: alto 
tasso di liquidità reale, sensibile immobilità 
dei depositi, elevate riserve in oro e divise, 
notevole capacità di credito bancario, basso 
indice dei protesti bancari e scarso ricorso 


dello Stato al credito bancario. Si tratta, in 
sostanza, delle condizioni basilari di un pro- 
cesso di espansione economica; in vista del- 
l’attuazione di una riforma del sistema cre- 
ditizio e dell’organizzazione bancaria dovrà, 
tuttavia, esser considerata l’eliminazione di 
alcuni fattori sfavorevoli ad una politica di 
sviluppo della struttura economica nazionale, 
e particolarmente: la troppo accentuata sen- 
sibilità dello «stock» monetario alle flut- 
tuazioni della bilancia dei pagamenti del- 
l’area dell’escudo; la stabilità del tasso di 
sconto, susseguita ad un lungo periodo di 
lento e continuo ribasso; la mancanza o la 
insufficienza di adeguati strumenti per una 
politica d’intervento sistematico sul mercato 
monetario; la rigidità del rapporto legale 
fra la disponibilità di cassa e gli impegni a 
vista e a breve termine; l’insufficienza del 
controllo dei crediti concessi dalle banche 
commerciali e dalle casse di risparmio; la 
mancanza di rapporti fra l’istituto di emis- 
sione e le banche in materia di credito, la 
prevalenza del credito commerciale a breve 
termine sulle altre forme di credito. (mM. P.) 


(3368) (PE) (415) 11 

Foa B., La restaurazione della politica mo- 
netaria negli Stati Uniti (« Bancaria», 
Roma, aprile 1956). 


La «restaurazione » degli strumenti di po- 
litica monetaria negli Stati Uniti risale al 
marzo 1951, cioè all’accordo fra Tesoro e Si- 
stema della Riserva Federale che rimosse in 
maniera definitiva la stabilizzazione del tasso 
d’interesse sui titoli pubblici federali a lun- 
ga scadenza. A cinque anni di distanza si 
può constatare che l’accordo ha prodotto ef- 
fetti benefici, ripristinando un mercato mo- 
netario nel quale, mentre le condizioni rile- 
vate per la determinazione della struttura 
dei tassi di interesse sono pur sempre in lar- 
ga misura influenzate dalle esigenze del Te- 
soro, anche le circostanze obiettive derivan- 
ti dall’andamento economico trovano effet- 
tivo riflesso. La « flessibilità » di criteri del 
Sistema Federale può essere interpretato co- 
me un interessante tentativo di applicazione 
di criteri anticiclici nel quadro di una po- 
litica di stabilità, e anche di «neutralità », 
nei limiti consentiti dalle tre esigenze fon- 
damentali costituite dalla necessità di faci- 
litare lo sviluppo dell’economia, la piena oc- 
cupazione e la stabilità monetaria. In ultima 
analisi, appare giustificata la conclusione 
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che la «restaurazione » del 1951, e gli svi- 
luppi successivi, hanno rimesso sul tappeto 
una serie di problemi che richiedono flessi- 
bilità di principi, oltre che di tecniche, e che 
la formula dell’« economia di mercato >, di 
per sè sola, è del tutto insufficiente a risol- 
vere. (M. P.) 


(3369) EE (111) 47 

PAISH F. W., Gli investimenti esteri britan- 
nici nel periodo post-bellico (« Lloyds 
Bank Review», London, luglio 1956). 


Malgrado il rapido aumento della produ- 
zione, in questo dopoguerra la Gran Breta- 
gna non ha ancora realizzato sulla quota de- 
gli investimenti fissi interni un avanzo suf- 
ficientemente ampio da costituire un aumen- 
to proporzionale delle riserve ed una favore- 
vole bilancia dei pagamenti, atta a fornire 
i capitali richiesti dai paesi in via di svilup- 
po. Per un certo periodo, le scarse esporta- 
zioni di capitali a lungo termine, provenien- 
ti dalle riserve, sono state accompagnate 
dalle « riesportazioni » di capitali, forniti da 
paesi oltremare, e particolarmente: fino al 
1950 sotto forma di doni e prestiti dagli 
S.U. e dal Canada e recentemente con 1’ac- 
crescimento dei saldi in sterline dei paesi co- 
loniali. Ora che questa seconda forma va 
scomparendo, il Regno Unito dovrà trarre 
univamente dalle sue forze l’aiuto che è te- 
nuto a dare alle proprie colonie. La posizio- 
ne della Gran Bretagna nel campo della fi- 
nanza internazionale ha avuto, negli anni 
recenti, un sensibile miglioramento; fra il 
1945 e il 1953 gli investimenti esteri sono 
aumentati di circa Lst. 600 milioni. Se, tut- 
tavia, si considera la differenza fra attività 
e passività, si nota che il rialzo del valore 
delle azioni inglesi sui mercati esteri com- 
pensa solo in minima parte il peggioramento 
verificatosi negli anni precedenti. Oltre ad 
una perdita netta di circa Lst. 1.200 milioni 
nel valore dei titoli ad interesse fisso, nel 
1945 si è verificata un’eccedenza dei debiti 
esteri a breve termine sulle riserve in oro e 
dollari di 3 miliardi di sterline (tale cifra è 
oggi leggermente diminuita), mentre i debi- 
ti a lungo termine, contratti per la maggior 
parte dopo la fine della guerra, si mantengo- 
no sui 2 miliardi. In conseguenza di questi 
mutamenti, il surplus prebellico delle attivi- 
tà sulle passività all’estero, ammontante a 
4 miliardi di sterline, si era trasformato in 
un deficit di 1 miliardo. Negli ultimi 10 anni 


il paese ha fatto ogni possibile sforzo per 
trarsi dalla insolita posizione di debitore; è 
ora necessario attuare una politica di restri- 
zione della domanda di capitale interna al 
fine di poter soddisfare le richieste del Com- 
monwealth e riacquistare nel campo finan- 
ziario internazionale il posto perduto. (M. P.) 


(3370) ad) (Gia ail 
La politica monetaria attuale (« The Econo- 
mist », London, 7 luglio 1956). 


La politica monetaria si avvale di due 
strumenti principali: la variazione dei tassi 
di interesse e la variazione dell’ammontare 
delle riserve bancarie liquide. Per quanto 
concerne l’Inghilterra, si tratta di stabilire 
se questi due strumenti siano sufficienti a 
regolare il ritmo dell’evoluzione economica. 
Durante lo seorso anno, il loro impiego 6 
stato più esteso di quanto si suppone e, mal- 
grado le eritiche, ha prodotto effetti conti- 
nuativi innegabili. Peraltro, la lentezza di 
cui sono stati accusati fu dovuta in parte 
ad una certa esitazione delle autorita, timo- 
rose che una forte pressione monetaria sul 
s‘ttore privato potesse risultare inutile ed in- 
giustificata senza una parallela pressione 
sul settore pubblico, ma soprattutto al fatto 
che essi vennero usati spesso in via speri- 
mentale ed in maniera errata. Il meccanismo 
del « denaro flessibile », ad es., non era sta- 
to più usato da vent’anni; le autorità non 
potevano esser certe degli effetti che le tra- 
dizionali misure di politica monetaria avreb- 
bero prodotto in un’economia che era pas- 
sata attraverso otto anni di sottoccupazione, 
una guerra e un dopoguerra sotto l’inflazio- 
ne. Infine, forse ancor più dannoso delle in- 
certezze di carattere tecnico, vi fu il dubbio 
che il Governo non tollerasse una politica di 
disinflazione, a prescindere dai metodi se- 


guiti per la sua attuazione. (M. P.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(3371) EC 2 


I confronti internazionali delle pressioni tri- 
butarie («Statistiques et Etudes Finan- 
ciéres », Paris, aprile 1950). 


Il concetto di pressione tributaria corri- 
sponde a fenomeni diversi a seconda che sia 
attribuito all’unità economica o alla nazio- 
ne; in conseguenza i confronti internazionali 
delle pressioni tributarie hanno una portata 
differente a seconda che campo di studio sia 
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l’unità economica o la nazione. I confronti 
internazionali al livello dell’unità economica, 
per essere validi, dovrebbero: 1° scegliere in 
un paese 4 un agente economico interamen- 
te caratterizzato; 2° cercare nei paesi B, C, 
D un agente economico confrontabile; 3° 
studiare l’ammontare di imposte versate da 
questi agenti, l’ammontare delle prestazioni 
loro fornite dalle autorità pubbliche, 1’effet- 
to psicologico delle imposte, il comportamen- 
to degli agenti in seguito al prelevamento 
fiscale. In pratica, a causa dell’entità note- 
vole del lavoro richiesto, si seguono metodi 
più sommari e discutibili. La pressione tri- 
butaria può essere calcolata invece che ri- 
spetto all’unità economica, rispetto ai pro- 
dotti, ma questo è un concetto meno signifi- 
cativo. I confronti al livello nazionale ope- 
rano su aggregati, in tal caso usare la for- 
mula che esprime la pressione tributaria per 
imposta 
senso poichè non tiene conto della destina- 
zione dei gettiti. La produttività o meno 
di tale destinazione può dar luogo ad ef- 
fetti che, a parità di rapporto, modifica- 


l’unità economica, Xx 100, non ha 


no il significato della pressione fiscale. 
Un’idea sintetica della pressione fiscale 
nei vari pacsi può essere espressa piut- 


spese improduttive 
tosto dal rapporto - = 0, 

reddito nazionale 

i spese improduttive 
meglio === : E 
reddito naz. marginale 


(I. M.) 


(3372) (PE) (116) 22 

Il finanziamento del Fondo Nazionale di So- 
lidarietà (« L’Economie », Paris, 17 mag- 
gio 1956). 


Il progetto di legge per l’istituzione, in 
Francia, di un Fondo Nazionale di Solida- 
rietà è stato patrocinato da socialisti e eo- 
munisti e quindi ci si potrebbe attendere che 
le risorse destinate a migliorare le sorti dei 
vecchi lavoratori siano prelevate dalle classi 
più abbienti. I mezzi finanziari si otterran- 
no attraverso: 1) un aggravio dell’imposta 
sul reddito personale e delle società median- 
te aumento delle aliquote e dell’imponibile, 
allargato alle maggiorazioni (dopo il 1948) 
degli affitti sui locali per uso industriale e 
commerciale e alle maggiorazioni del valore 
locativo dei locali a uso di abitazione; 2) 
una nuova imposta «diretta » sulla proprie- 
tà delle automobili; 3) maggiorazioni di im- 


poste indirette quali l’imposta sugli aperiti- 
vi, la tassa di bollo, l’imposta sulle opera- 
zioni di borsa, una sovraimposta sulla cifra 
degli affari per prodotti di lusso; 4) un’im- 
posta sui trasferimenti a titolo gratuito. 
Sembra così che le nuove risorse saranno at- 
tinte prevalentemente attraverso la fiscalità 
indiretta (anche l’imposta sulle automobili 
è tecnicamente indiretta) e che colpiti sa- 
ranno innanzi tutto il consumatore medio e 
il risparmiatore e quindi il titolare di red- 
diti e capitali importanti. Inoltre alcune mi- 
sure si rifletteranno pesantemente sui prez- 
zi, altre limiteranno gli investimenti in va- 
lori mobiliari e, più grave, nel settore delle 
costruzioni d’alloggi. Le esportazioni saran- 
no frenate dall’aumento dei costi e da mi- 
nori investimenti che comprometteranno la 
produttività delle imprese. (I, M.) 


(3373) (PE) (415)9 
Fiscalità statunitense e investimenti (« L’E- 
conomie », Paris, 14 giugno 1956). 


Da molti anni il Governo francese non osa 
seguire una decisa politica di finanziamento 
degli investimenti; la superfiscalità, invece 
di favorire, nuoce alla formazione del ri- 
sparmio e unitamente al blocco dei prezzi 
impedisce l’autofinanziamento delle imprese. 
Al contrario l’Amministrazione repubblica- 
na degli Stati Uniti ha preso misure fiscali 
efficaci a garantire l’espansione economica. 
Il principio generale adottato dalle autorità 
statunitensi è una riduzione del carico fisca- 
le globale; in realtà profittano della disten- 
sione fiscale principalmente le imprese e i 
percettori di grossi redditi, che sono consi- 
derati le principali fonti di investimento. 
Nei confronti delle imprese industriali e 
commerciali le principali misure adottate ri- 
guardano gli ammortamenti e la ricerca 
scientifica. Secondo le nuove norme le im- 
prese possono effettuare ammortamenti ae- 
celerati per le immobilizzazioni acquisite do- 
po il 21 dicembre 1953 e il cui periodo di 
ammortamento superi i tre anni. Le spese di 
ricerca scientifica possono essere dedotte to- 
talmente o ammortizzate in luogo della de- 
duzione limitata al reddito lordo delle spese 
correnti e alla capitalizzazione e ammorta- 
mento delle spese eccezionali. Un regime pri- 
vilegiato hanno le imprese minerarie e pe- 
trolifere. Anche in materia di tassazione in- 
dividuale sono state prese misure di inco- 
raggiamento del risparmio, fra cui, impor- 
tante, l’attenuazione della doppia tassazio- 
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ne dei dividendi. Queste misure significano 
forti sacrifici per il Tesoro statunitense, ma 
sono compensati dal continuo aumento dei 
redditi conseguente alla prosperità degli af- 
fari. (I. M.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3374) (PE) (0) 40 
Reppaway W. B., Restrizioni sugli scambi e 
sui pagamenti ‘internazionali (« Economie 
Appliquée», Paris, gennaio-giugno 1956). 


E’ indispensabile considerare congiunta- 
mente le restrizioni sugli scambi e quelle sui 
pagamenti internazionali nell’analisi di un 
qualsiasi problema economico e, in partico- 
lare, in tema di convertibilità. In questo ea- 
so, l’applicazione di misure restrittive a ri- 
guardo dei pagamenti internazionali avrebbe 
conseguenze deprecabili se ignorasse le ri- 
percussioni probabili sulle restrizioni al cum- 
mercio. Ogni paese dovrebbe scegliere il suo 
indirizzo pol:tico-economiec tenendo conto di 
ciò che potrebbe esser realizzato attraverso 
trattati internazionali rispetto all’ipotesi di 
una azione isolata e unilaterale. In ogni ca- 
so, è errato giudicare i risultati conereti di 
una data politica dagli effetti che essa ha 
prodotto sulla popolazione del paese nel suo 
complesso; il concetto di «interesse genera- 
le» si rivela insufficiente. Conviene, in ef- 
fetti, esaminare l’influenza delle misure a- 
dottate nella situazione delle diverse catego- 
rie di persone, società ed enti (ivi comprese 
le banche) poichè sono queste che determine- 
ranno in gran parte, attraverso le loro deci- 
sioni, i risultati finali. Ad esempio, l’ado- 
zione da parte del Regno Unito della conver- 
tibilità per i non-residenti, sembrerebbe ren- 
dere più vantaggiose le esportazioni della 
Francia e della Svizzera verso tale paese: 
tuttavia, il provvedimento, all’infuori del 
beneficio recato agli esportatori dei due pae- 
si interessati, non avrebbe alcuna conseguen- 
za pratica. Gli effetti delle decisioni prese 
da un paese possono largamente dipendere 
dalle decisioni prese da un altro paese (ad 
es., la politica di sostegno attuata dalla 
Gran Bretagna per le sterline trasferibili sul 
mercato libero); il problema delle operazioni 
di shunting, che per molto tempo ha inquie- 
tato le autorità britanniche, non può essere 
compreso che in relazione alle disposizioni 
emanate in altri paesi e ai loro metodi di 
applicazione. (M. P.) 


(3375) EE (111) 11 

Tew B., Il ripiegamento verso la convertibi- 
lità («Economie Appliquée», Paris, gen- 
naio-giugno 1956). 


L’azione difensiva svolta dal governo bri- 
tannico all’epoca in cui la sterlina era rela- 
tivamente debole ha avuto come risultato la 
convertibilità de facto della maggior parte 
dei capitali appartenenti a non-residenti. 
Questa situazione è derivata da una serie di 
mutamenti operati dalla fine della guerra 
sullo stato delle « transferable sterling». La 
riforma del marzo 1954 estese l’uso delle 
sterline trasferibili a tutti i paesi non ap- 
partenenti alle zone della sterlina e del dol- 
laro e abolì la distinzione fra l’uso delle 
sterline trasferibili per i pagamenti correnti 
e per le transazioni in capitali. A parte le 
disposizioni dell’EPU, le sterline trasferibi- 
li non possono perciò essere convertite, nè 
trasferite verso i conti statunitensi e cana- 
desi; il detentore di sterline di un conto tra- 
sferibile può, tuttavia, effettuare acquisti 
nella zona del dollaro in due modi: a) usu- 
fruendo delle facilitazioni offerte dai Com- 
modity Market Schemes (regolamenti inte- 
ressanti i mercati delle materie prime); b) 
vendendo le sterline trasferibili contro dol- 
lari su di un mercato libero, ad es. su quello 
di Zurigo o su quello di New York. Nel feb- 
braio 1955 la debolezza delle sterline trasfe- 
ribili richiese l’intervento del Fondo di ade- 
guamento dei cambi. Da allora, il loro tasso 
di cambio è raramente sceso al disotto del 
tasso ufficiale in misura superiore all’19. 
In altri termini, la sterlina trasferibile è oggi 
convertibile de facto ad un tasso leggermen- 
te più basso di quello ufficiale. Questo tipo 
di convertibilità si adegua all’attuale situa- 
zione meglio della « convertibilità » di cui si 
parla nei libri di testo e nello statuto del 
Fondo Monetario Internazionale. (M. P.) 


(3376) (PE) (111) 40 

BAUER P. T., Il monopolio del commercio nel- 
l’Africa britannica (« Kyklos», Basel, 
Fase. 2 - 1956). 


All’inizio della guerra, l’Inghilterra isti- 
tui nelle sue colonie d’Africa il monopolio 
ufficiale del commercio dei principali pro- 
dotti d’esportazione: cacao, arachidi, olio di 
palma, noci di cocco, cotone e caffè. Tale 
drastico provvedimento fu annunciato come 
necessario per rafforzare il controllo delle 
fluttuazioni dei prezzi e creare riserve di 
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stabilizzazione. In 15 anni, il monopolio ha 
sottratto ai produttori, complessivamente, 
un volume di entrate pari a Lst. 300 milio- 
ni, mentre ha facilitato, politicamente ed 
amministrativamente, l’applicazione di dirit- 
ti d’esportazione per l’ammontare di Lst. 
175 milioni. Dal 1939 al 1954 i produttori 
di cacao hanno ricevuto soltanto la metà dei 
profitti disponibili; gli altri hanno avuto un 
trattamento leggermente migliore. I princi- 
pali generi coloniali sono coltivati da picco- 
li agricoltori indigeni e non provengono, eo- 
me comunemente si crede, dalle piantagioni 
di grandi società. Il basso livello dei profit- 
ti accordati agli agricoltori ha causato un 
rallentamento del ritmo degli investimenti, 
ha ritardato l’aumento del reddito e ne ha 
ridotto il livello creando una forma di ri- 
sparmio forzato; ciò ha avuto ripercussione 
sul mercato mondiale. I produttori di cacao 
della Costa d’Oro e della Nigeria (che for- 
niscono insieme la metà delle esportazioni) 
hanno ridotto la coltura, con conseguente 
rialzo dei prezzi. In questi ultimi anni, in 
effetti, la politica restrittiva del governo 
britannico ha pesato soprattutto sulle spalle 
del consumatore. In ultima analisi però, da- 
to che ciò incoraggerà la produzione altrove, 
i più danneggiati saranno sempre i coltiva- 
tori africani. (M. P.) 


(3377) EE (141) 46 

SWEDBERG H., Alcuni aspetti delle esporta- 
zioni svedesi di macchinari (« Skandina- 
viska Banken Quarterly Review», Stock- 
holm, aprile 1956). 


x 


L’esportazione di macchinari è uno degli 
aspetti più fluttuanti dell’economia svedese. 
Dal 1938 si sono avuti notevoli progressi: le 
esportazioni di macchinari hanno raggiunto 
un volume doppio e hanno toccato, l’anno 
scorso, un valore di circa 2.400 milioni di co- 
. rone. Anche geograficamente la distribuzio- 
ne delle esportazioni di macchinari ha segna- 
to notevoli progressi. Rimane tuttavia il pro- 
blema su quali mercati si debba concentrare 
l’attenzione e quali prodotti ci si debba par- 
ticolarmente sforzare di vendere. Questi pro- 
blemi non sono peculiari della Svezia; ad es. 
in Gran Bretagna si ritiene sia stato un er- 
rore concentrare le esportazioni di macchi- 
nari verso i paesi del Commonwealth, ossia 
verso produttori di materie prime, mentre 
la Germania ha conquistato con successo i vi- 
cini mercati industriali dell’ Europa Occiden- 


tale. L’orientamento delle esportazioni sve- 
desi corrisponde più a quello della Germania 
e della Svizzera che non a quello britannico 
e francese. Si ritiene tuttavia che la Svezia 
avrà ulteriori vantaggi continuando a spe- 
dire i suoi prodotti sia ai mercati industria- 
lizzati che a quelli meno sviluppati. La Sve- 
zia ha ottenuto buoni risultati utilizzando 
direttive che hanno dato successo alle espor- 
tazioni tedesche di macchinari: ossia orien- 
tando le esportazioni verso i mercati indu- 
strializzati in combinazione con la diffusio- 
ne nei paesi meno sviluppati, estendendo la. 
produzione in serie e di alta qualità, conce- 
dendo incentivi governativi alle esportazioni, 
ed avendo fiducia nelle capacità tecniche e 
commerciali delle imprese private. (I. M.) 


(3378) (PE) (111) 40 

Nuove facilitazioni per il finanziamento del- 
le esportazioni? (« The Banker », London, 
maggio 1956). 


Il riacutizzarsi della concorrenza nei mer- 
cati delle esportazioni fa temere una ripresa 
della concorrenza nel credito alle esportazio- 
ni. In tutti i paesi gli industriali hanno chie- 
sto nuove facilitazioni al governo citando 
esempi di concessioni fatte negli altri paesi. 
In Gran Bretagna lo « Export Credits Gua- 
rantee Department» ha fatto delle impor- 
tanti concessioni; in Germania la Federazio- 
ne delle Industrie ha proposto di costituire 
un ente che finanzi le esportazioni a medio 
termine, del tipo della Export-Import Bank; 
negli S. U. cinque grandi banche hanno co- 
stituito la American Overseas Finances Cor- 
poration per il finanziamento a medio ter- 
mine, parzialmente garantito dalla Export- 
Import Bank. Gli S. U. sostengono più di 
tutti i paesi il finanziamento alle esporta- 
zioni con mezzi di origine governativa: in 
Europa si chiede che siano seguiti gli stessi 
metodi. Il governo tedesco è molto riluttante 
a concedere o assicurare crediti a termini 
che divergono dall’uso commerciale. Anche 
in Gran Bretagna le concessioni fatte dal- 
1’E.C.G.D. non si allontanano dall» pratica di 
confinare l: sua azione all’assicurazione dei 
crediti. "ali concessioni sono: riduzione del 
10/20% dei premi, rimozione di limitazioni 
imposte alla copertura di certe merci, miglio- 
ramento della copertura offerta alle merci 
immagazzinate oltremare. D’altra parte lo 
E.C.G.D. ha ultimamente fatto uso più largo, 
sebbene sempre eccezionale, di facilitazioni 
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che, secondo norme del suo statuto, contem- 
plano la garanzia del governo. Anche in Ger- 
mania e specialmente negli S.U. l’interven- 
to governativo non manca, tuttavia la Gran 
Bretagna deve accuratamente evitare qual- 


siasi azione che rompa l’attuale precaria 
pace. (E M.) 
(3379) EE (112) 52 


MATHIEW G., L’Irlanda conta sul turismo per 
raddrizzare la sua bilancia dei pagamenti 
(«Le Monde», Paris, 17 giugno 1956). 


La produzione nazionale irlandese è at- 
tualmente stagnante. Il reddito agricolo non 
è aumentato, l’anno passato, e la mano d’o- 
pera rurale è diminuita dell'1%. La produ- 
zione industriale, in leggero progresso, è an- 
cora insufficiente. L’Irlanda si sforza di di- 
minuire i suoi acquisti all’estero, ma la sua 
dipendenza dal Regno Unito è ancora assai 
marcata. Una crisi in Gran Bretagna signi- 
ficherebbe il ritorno di migliaia di emigrati, 
mentre già l’eccedenza normale di popola- 
zione non trova impiego; una politica bri- 
tannica di austerità comprometterebbe le 
esportazioni irlandesi con pericolo per la mo- 
neta. Alla fine dell’anno saranno esauriti i 
crediti verso la Gran Bretagna e per quel 
tempo l’Irlanda dovrebbe aver ristabilito il 
suo equilibrio commerciale. Il deficit dei 
suoi scambi si aggrava regolarmente a causa 
dell’aumento del consumo interno, nè misure 
per scoraggiarlo si sono dimostrate suffi- 
cienti. Sono necessarie misure più energiche 
e tra queste la più idonea sembra una inten- 
sa campagna a favore del turismo. L'Irlanda 
è meravigliosamente dotata dalla natura e 
potrebbero stabilirsi forti correnti turistiche 
che procurerebbero al paese le divise di cui 
necessita. Il governo si è impegnato su que- 
sta via, ma non è certo che questa politica, 
più redditizia nell’immediato futuro, sia più 
conveniente di un ritorno all’austerità che 
fondi su vasti investimenti la prosperità e 
l’indipendenza economica future. (I. M.) 


(3380) (PE) (121) 46 
Marco tedesco e lira sterlina (« The Finan- 
cial Times », London, 18 giugno 1956). 


Sembra che il marco stia per assumere il 
ruolo mondiale della sterlina. Da un confron- 
to diretto risulta che il marco è sostenuto da 
più larghe riserve di oro e di dollari della 
sterlina, che gli impegni della Germania, sia 
commerciali che per debiti a lunga scadenza, 


sono inferiori a quelli britannici; che la bi- 
lancia dei pagamenti tedesca è costantemen- 
te favorevole. Per questo la Germania sem- 
bra più prossima della Gran Bretagna a una 
piena convertibilità monetaria. Eppure non 
pare che la Germania abbia l’ambizione che 
la sua moneta assuma il ruolo di grande mo- 
neta internazionale, anche per evitare i pe- 
ricoli derivanti dal fatto che il marco diven- 
ga una moneta rara. Attualmente il proble- 
ma tedesco è quello di un surplus commer- 
ciale imbarazzante, a cui si affianca una 
alta domanda interna. Le misure efficaci per 
aumentare le importazioni e scoraggiare le 
esportazioni, quali un adeguamento dei prez- 
zi dei manufatti ai prezzi internazionali più 
elevati o una rivalutazione del marco, si pre- 
sentano inattuabili per ragioni politiche o 
tecniche. La Banca Centrale ha introdotto 
misure per cercare di colmare almeno in 
parte il «gap» tra importazioni e esporta- 
zioni. Capitali possono essere esportati ovun- 
que in quantità illimitate, inoltre si progetta 
di rendere completamente libere le importa- 
zioni dall’area del dollaro. In tal modo la 
Germania realizza, per i «residenti», la con- 
vertibilità sia per le partite correnti che per 
quelle in conto capitale, ma non attua la 
convertibilità per i «non residenti ». In ciò 
sta la differenza tra le politiche della Ger- 
mania e della Gran Bretagna. Quest "ultima, 
infatti, si cura soprattutto di garantire l’u- 
so della sua moneta a tutto il resto del mon- 
do ed è disposta a fare dei sacrifici affin- 
chè il resto del mondo trovi questo uso sem- 
pre più conveniente. (MN 


(3381) EE (0) 1 
L”evoluzione del commercio mondiale («Jour- 
nal des Finances », Paris, 20 luglio 1956). 


Nel 1955 le grandi correnti di scambio si 
sono sviluppate particolarmente fra i princi- 
pali paesi industriali, mentre gli scambi fra 
questi e le aree non-industriali hanno confer- 
mato la tendenza al rallentamento già regi- 
strata nel 1954. Il fenomeno può apparire al- 
quanto paradossale. In effetti, tre sono i 
motivi per cui all’intensa attività dei paesi 
industriali non ha fatto riscontro un’impor- 
tazione su vasta scala di materie prime dai 
paesi « primari »: I) i paesi industriali han- 
no realizzato ingenti economie di materie 
prime ed hanno sfruttato al massimo le pro- 
prie risorse di materie-base; II) i prodotti 
sintetici che essi fabbricano (gomma, fibre 


594 


Regesti emerografict 


tessili, materie plastiche, etc.) ottengono un 
sempre più vasto impiego; III) il relativo 
declino dell’industria tessile nel mondo ha li- 
mitato i bisogni d’importazione dai paesi ol- 
tremare. Negli scambi hanno prevalso i ma- 
nufatti; di conseguenza, la concorrenza sul 
mercato internazionale da parte dei paesi 
produttori si è fortemente intensificata. Nel 
1955 la posizione dell’Europa Occidentale 
nel commercio mondiale ha subito un miglio- 
ramento; le esportazioni verso le aree sotto- 
sviluppate sono aumentate più rapidamente 
di quelle degli Stati Uniti, i quali vanno 
perdendo la loro supremazia come fornitori 
di macchine e veicoli ai paesi dell’America 
Latina (particolarmente nei confronti della 
Germania, dell’Italia e della Francia). Ger- 
mania e Giappone si stanno riaffermando 
sul mercato mondiale, specialmente a scapito 
degli Stati Uniti, dell’Inghilterra e della 
Francia. Nei paesi controllati dall”U.R.S.S., 
la pianificazione permette di realizzare una 
forte specializzazione della produzione, il che 
costituisce un beneficio non indifferente nel 
campo della concorrenza internazionale. 
(MES) 


(3382) EE (16) 46 

Il commercio comunista verso l’America del 
Sud («The Financial Times », London, 30 
luglio 1956). 


La prima mossa comunista per l’avvicina- 
mento sul piano economico ai paesi dell’A- 
merica Latina fu compiuto dalla Cecoslovac- 
chia, nel 1952, con la firma di un aceordo 
commerciale di nuovo tipo (contenente dispo- 
sizioni assai liberali in materia di eredito) 
con il Brasile. In un primo tempo, i rappor- 
ti commerciali del blocco sovietico con 1*A- 
merica del Sud riguardarono lo scambio di 
materie prime industriali contro i principali 
prodotti d’esportazione (generi alimentari); 
quindi si svilupparono fino a raggiungere un 
valore di $ 63,9 milioni nel 1953 e $ 239,8 
nel 1954. In questo stesso anno, la Polonia 
prese il posto degli Stati Uniti come princi- 
pale fornitore di carbone per l’Argentina e 
si affermò fra i suoi più importanti forni- 
tori di cemento; il petrolio dell'URSS af- 
fluiva copiosamente sul mercato dell’Argen- 
tina mentre questa inviava in cambio 34.000 
tons di carne conservata ed altri generi ali- 
mentari. Altri scambi riguardano: 3.600 trat- 
tori acquistati nel 1953 dall’Argentina in 
Cecoslovacchia; autocarri ed automobili in- 


viati particolarmente in Uruguay dalla Ger- 
mania Orientale; materiale rotabile dalla 
Polonia all’Uruguay, Paraguay ed Ecuador; 
installazioni per l’estrazione e la raffinazio- 
ne del petrolio dalla Romania. Nel 1955 gli 
acquisti di zucchero cubano da parte del 
blocco sovietico hanno avuto un forte au- 
mento; la sola Russia ne ha importato 
570.000 tons. In concorrenza con la Germa- 
nia Occidentale, gli Stati Uniti e la Francia, 
la Cecoslovacchia ha ottenuto dall’Argentina 
l’ordinazione di un impianto per il lavaggio 
del carbone della capacità giornaliera di 
6.000 tons, mentre ha recentemente termina- 
to la costruzione di un mulino per la maci- 
nazione di 60 tons di grano in 24 ore per il 
Paraguay. (M. P.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3383) EE (121) 19 

I cantieri navali della Germania Occidentale 
hanno preso il secondo posto nel mondo 
(« L’Economie », Paris, 3 maggio 1956). 


Con 885.000 tonnellate di stazza lorda co- 
struite nel 1955, la Germania Occidentale si 
piazza al secondo posto delle costruzioni na- 
vali dietro la Gran Bretagna. Dal 1950 al 
1955 lo sviluppo di questo settore è stato ra- 
pidissimo e la sua attività si è più che sestu- 
plicata passando da 137.000 a 885.000 tonn. 
di stazza lorda. La cifra d’affari ha avuto 
uno sviluppo analogo sebbene, in proporzio- 
ne, leggermente più debole (1917 milioni di 
DM rispetto a 417 milioni). Questa evolu- 
zione si spiega mediante l’insieme delle mi- 
sure statali per favorire le costruzioni nava- 
li, prese dal 1951 quando la Germania ha 
riacquistato la piena libertà d’azione in que- 
sto settore. Attualmente il governo sta at- 
tuando delle disposizioni meno favorevoli in 
modo che i cantieri debbano fare maggiore 
assegnamento sulle loro qualità. Tra queste 
notevole è la rapidità di esecuzione delle 
commesse. Mentre una nave di 6.500/7.000 
tonn. lorde richiede nei cantieri britannici 
390 giorni, in quelli tedeschi soltanto 250 e 
per una nave di 7.000/8.000 tonn. i termini 
sono rispettivamente 440 e 360 giorni. Più 
del 50% delle costruzioni del 1955 erano de- 
stinate all’esportazione e delle commesse in 
corso (2,91 milioni di tonn. al 31 marzo 1956) 
circa i due terzi sono di provenienza stra- 
niera. I migliori clienti dei cantieri tedeschi 
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sono la Norvegia e la Gran Bretagna Cobra 
privati, decisiva importanza per lo sviluppo 
delle costruzioni di petroliere hanno le com- 
messe di Onassis, Niarcos e della Esso. 


(1. M.) 
(3384) EE (113) 25 
Rotterdam, 2° porto del mondo e 1° porto 


petrolifero d’Europa 
Paris, 10 maggio 1956). 


(« L’Economie », 


Situato all’imboceatura del Reno e della 
Mosa e collegato al Mare del Nord da un ca- 
nale lungo 30 Km e profondo, in bassa ma- 
rea, 11 metri, il porto di Rotterdam gode di 
una situazione eccezionale. Grazie ai due 
fiumi e a una rete di cariali di grande por- 
tata esso possiede un vasto hinterland che 
comprende oltre i Paesi Bassi, una parte del 
Belgio, le regioni più industriali della Ger- 
mania, l’Est della Francia, la Svizzera e 
l’Austria. Il porto e i bacini sono accessibili 
a navi di qualsiasi tonnellaggio, è possibile 
il trasbordo dalle navi su chiatte grazie ai 
numerosi impianti di sollevamento galleg- 
gianti, ciò che riduce i costi di manutenzio- 
ne. La mano d’opera portuaria è la meno 
costosa d’Europa e il porto si vanta di esse- 
re «un porto più franco di un porto fran- 
co». Il successo del porto di Rotterdam ol- 
tre che a vantaggi naturali e all’opera dei 
suoi amministratori è dovuto molto all’au- 
mento del consumo europeo di prodotti pe- 
troliferi che sono transitati per il porto, nel 
1955, in misura di 25 milioni di tonn. Per 
l’insieme del traffico marittimo, Rotterdam 
può ricevere contemporaneamente 252 navi 
d’alto mare, caricare e scaricare merci pe- 
santi per 100.000 tonn. in 24 ore, immagaz- 
zinare per una superficie di 545.000 m? e 
per capacità di silos di 108.000 tonn., smi- 
stare per ferrovia con 250 Km di via fer- 
rata e caricare 1000 vagoni al giorno. Per 
la costruzione e riparazione di navi Rotter- 
dam dispone di 8 cantieri navali, 20 bacini 
galleggianti e 2 calate asciutte. Grazie a 
tutte queste capacità, già in progetto di e- 
spansione, Rotterdam si pone al 2° posto nel 
mondo con un traffico marittimo di 66,2 mi- 
lioni di tonn., nel 1955, dopo New York (83 
milioni di tonn.) e prima di Londra (58 mi- 
lioni di tonn.). (I. M.) 


(3385) EE (0) 7 
Nuovo importante aumento, l’anno scorso, 
del traffico del canale di Suez (« Journal 


de la Marine Marchande », Paris, 24 mag- 
gio 1956). 


Nel 1955 il traffico del canale di Suez ha 
segnato un nuovo aumento. Il numero delle 
traversate è salito a 14.666 (contro 13.215 
nel 1954) per complessivi 115.756.000 ton- 
nellate di stazza nette, di cui t. 75.856.000 
rappresentate dalle petroliere. La Gran Bre- 
tagna è ancora al primo posto, pur avendo 
subito una lieve diminuzione, con 32.790.000 
tonn. di stazza (di cui la metá petroliere); la 
Norvegia ha raggiunto la punta di 15.595.000 
tonn., costituite quasi totalmente da petro- 
liere; la Liberia @ passata da t. 9.570.000 a 
t. 14.030.000, per la maggior parte petrolie- 
re appartenenti a società d’origine ameri- 
cana. La bandiera francese ha superato, per 
la prima volta, i 10 milioni di tonnellate, 
mentre la marina italiana figura per 9 mi- 
lioni e 220.000 tonn. (con un aumento del 
33% rispetto al 1954). Il movimento delle 
merci ha segnato t. 107.508.000, cifra supe- 
riore dell’11% a quella del 1954, Questo au- 
mento è dovuto per oltre la metà agli idro- 
carburi, il cui volume globale è di tonn. 
68.798.000; le altre merci ammontano a t. 
38.710.000. Il traffico in direzione nord-sud 
è in diminuzione a causa del ritorno al livel- 
lo normale delle spedizioni di prodotti petro- 
liferi e della riapertura delle raffinerie di 
Abadan, e tende a riprendere la sua fisono- 
mia tradizionale, ossia ad essere alimentato 
soprattutto dai prodotti fabbricati dalle in- 
dustrie europee. Da notare, la ripresa delle 
esportazioni di riso egiziano, che erano state 
sospese a partire dal 1952. (M. P.) 


(3386) EE (116) 49 

Ricostruzione e modernizzazione del porto di 
Le Havre («Journal de la Marine Mar- 
chande », Paris, 23 agosto 1956). 


Le spese fino ad ora effettuate per la ri- 
costruzione del porto di Le Havre ammonta- 
no al 78% del totale previsto, ma il pro- 
gramma dei lavori non è stato realizzato nel- 
la stessa proporzione. Essendo stati ridotti 
sensibilmente i erediti agli investimenti, la 
attività nel 1955 non ha superato il 30% 
della media annuale del periodo 1946-51. 
Nel retroterra del porto di Le Havre hanno 
sede numerose industrie che importano ma- 
terie prime, in prevalenza d’origine vegetale. 
Data la vicinanza con Parigi, il traffico dei 
passeggieri è intenso: nel 1955, le persone 
sbarcate e imbarcate sono state 71.113 per 
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il cabotaggio internazionale (essenzialmente 
attraverso la Manica) e 153.776 per lunghe 
traversate (da e per le Americhe). Attual- 
mente, il porto dispone di quattro ponti per 
le navi provenienti dall’America del Nord e 
dall’America Centrale e di un ponte per 
quelle provenienti dal Sud America. Il traf- 
fico delle merci riguarda soprattutto, per 1 
liquidi, il petrolio e il rum, gli oli vegetali 
ed animali, il lattice di caucciù. E? allo stu- 
dio la costruzione di una banchina attrezzata 
per la spedizione del butano e per l’impor- 
tazione dei gas liquidi dall’Arabia Saudita, 
e di un ponte accessibile a petroliere della 
lunghezza di 300 metri. Il traffico delle mer- 
ci solide riguarda le produzioni agricola 
(importazione di concimi, esportazione di ce- 
reali e zucchero) e industriale (importazione 
di carboni e minerali vari). Entro qualche 
mese entrerà in funzione un impianto per il 
trasferimento dei cereali, degli oleaginosi e 
dello zucchero. E” prevista la costruzione di 
un hangar di passaggio di 15.000 m? e di in- 
stallazioni di manutenzione delle merci depe- 


ribili ad alto rendimento. (M. P.) 
IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PrOBLEMI 


DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(3387) (PE) (415) 20 
Il salario annuo garantito - Suoi limiti e 
possibilità («L’Economie», Paris, 24 


maggio 1956). 


Come è noto il «salario annuo garantito» 
può essere considerato un sistema di inden- 
nizzo di disoccupazione molto più completo 
di quelli normalmente in vigore e il cui fi- 
nanziamento è assicurato dal datore di lavo- 
ro sul piano dell’impresa. Il salario garantito 
è stato, negli Stati Uniti, già esteso a circa 
un milione di operai e si prevede che altri 
presto godranno dei suoi vantaggi. Le con- 
seguenze della generalizzazione del sistema 
sì prevede saranno: a) una stabilità della 
mano d’opera, poichè l’operaio cercherà di 
ottenere l’anzianità richiesta per beneficiar- 
ne, infatti il periodo di disoccupazione non 
rompe il contratto; d) una accentuazione alla 
concentrazione industriale poichè l’onere per 
la costituzione di un Fondo speciale non può 
concepirsi per le aziende secondarie; €) la 
probabile accettazione, da parte dei datori 
di lavoro, della riduzione oraria settimanale 
poichè il sistema è vitale solo se il volume 
della disoccupazione è ridotto. Ci si chiede se 
il salario garantito potrà applicarsi in Fran- 


cia. Nonostante il contratto collettivo degli 
Chantiers de l’Atlantique, che si ispira a 
principi analoghi a quelli del salario annuo 
garantito, e la richiesta dell’U.D.S.R. al go- 
verno per l’introduzione, per via legislativa, 
dei suoi principi, si ritiene che, a eccezio- 
ne di qualche grande impresa, sarà difficile 
giungere ad accordi che lo contemplino. For- 
se su scala nazionale o regionale o per set- 
tori di attività si potrà considerare una tale 
istituzione, vegliando che questa non nuocia 
alla mobilità della mano d’opera che è un 
fattore essenziale per il successo della poli- 
tica di espansione economica. (I. M.) 


(3388) EE (136) 1 

ALCAIDE INCHAUSTI A., Nuova determinazio- 
ne della curva logistica della popolazione 
spagnola («Revista de Economía Política», 
Madrid, settembre-dicembre 1955). 


I lavori sulla popolazione spagnola di José 
Vergara Doncel e della Dirección General de 
Estadística differiscono essenzialmente nella 
equazione della curva logistica impiegata. 
Pit adeguata, quella della Dirección General 
de Estadística, al caso di un paese vecchio 
come la Spagna in cui, per ragioni storiche, 
debbono esservi stati diversi cicli d’aumento 
della popolazione. Perd, in entrambi i casi 
si deduce che, entro i presupposti fonda- 
mentali della tendenza logistica, la Spagna 
potrebbe raggiungere una popolazione supe- 
riore ai 45 milioni di abitanti. Con l’uso di 
un diverso procedimento di calcolo e di dati 
di censimento più recenti si deduce invece: 
1) che, entro il ciclo attuale di aumento, la 
popolazione massima della Spagna è di 36 
milioni di abitanti; 2) che la velocità d’au- 
mento è stata crescente fino al 7 agosto del 
1937, e ha cominciato da allora a diminuire. 

(V..S.) 


(3389) EE (116) 1 

FOURASTIÉ J., L’aumento delle classi giova- 
ni e il problema dell’impiego (« Popula- 
tion », Paris, gennaio-marzo 1956). 


Supponendo costante e pari a quello del 
1954 il o di attività », la popolazione 
francese desiderosa di entrare nella popola- 
zione attiva sarà, tra il 197% > il 1960 com- 
preso, di 2.266.000 persone, tra il 1961 e il 
1965 compreso, di 2.989.000 persone e si ele- 
verá a 3.120.000 persone tra il 1966 e il 
1970. Tenendo conto degli effettivi che esco- 
no dalla vita attiva, si rileva che la popola- 
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zione attiva complessiva deve diminuire fino 
al 1959, se viene mantenuto l’obbligo scola- 
stico fino ai 14 anni, e diminuirà fino al 
1962 se il periodo scolastico sarà spontanea- 
mente o obbligatoriamente prolungato di 
circa due anni. Ciò significa che tra il 1960 
e il 1965 si avrà un rovesciamento della si- 
tuazione con un aumento della popolazione 
attiva complessiva. La Francia deve com- 
piere, nel corso dei prossimi 15 anni, uno 
sforzo di investimento, corrispondente a un 
. *rescimento di popolazione adulta o adole- 
sc “e di circa 1.430.000 persone, per fornire 
le ..vpareechiature materiali e intellettuali 
per accogliere nelle scuole circa 700.000 gio- 
vani in più, e gli equipaggiamenti industriali 
che permetteranno loro, in seguito, di pro- 
durre. Da oggi al 1965 i 677.000 giovani sup- 
plementari non potranno trovare impiego 
nell’agricoltura: anzi a quell’epoca gli ef- 
fettivi dell’agricoltura dovranno essere di- 
minuiti di 1.000.000. Cirea 1.677.000 persone 
dovranno trovare un impiego non agricolo; 
d’altra parte le attività terziarie sono gia 
affollate e non potranno assorbire pid di 
700.000 unità. Cid significa che 1.000.000 di 
persone dovranno trovare un nuovo impiego 
nell’industria la quale dovrà creare in 10 an- 


ni 1,5 volte in più di nuovi impieghi di 
quanto non ha fatto in 53 anni. (I. M.) 
(3390) EE (214) 1 


SAMUEL E., Il ciclo immigratorio in Palesti- 
na e in Israele nel periodo 1919-1954 
(« The South African Journal of Econo- 
mics », Johannesburg, marzo 1956), 


Quando, nel 1917-18, le armate britanni- 
che occuparono la Palestina, gli ebrei ivi re- 
sidenti erano soltanto 57.000, mentre la mag- 
gior parte di essi era sparsa nel mondo: 
3.600.000 negli Stati Uniti, 3.500.000 in Po- 
lonia, 3.000.000 in Russia, 600.000 in Ger- 
mania e 300,000 in Inghilterra. Con la Bal- 
four Declaration (nov. 1917) i cancelli della 
Palestina furono definitivamente aperti a 
tutti gli ebrei residenti all’estero. L’afflus- 
so fu piuttosto nutrito fino al 1922, anno in 
cui il governo britannico deeise di porvi un 
freno, per impedire che l’economia del pae- 
se ne venisse gravemente danneggiata. Il 
controllo sull’immigrazione si potrasse per 
un quarto di secolo. Negli anni successivi 
due avvenimenti contribuirono particolar- 
mente ad ingrossare la regolare corrente mi- 


gratoria ebraica verso la Palestina: la chiu- 
sura delle frontiere statunitensi all’immigra- 
zione (1924) e l’applicazione in Polonia di 
un’imposta avente scopi di confisca (1925), 
che determinò l’esodo di riechi proprietari e- 
brei con tuttiiloro beni. Dopo una certa sta- 
si, attorno al 1929, l’immigrazione riprese, 
gradatamente, fino a raggiungere, nel 1935, la 
punta di 65.000 unità annue; quindi, eccet- 
to negli anni 1939 e 1940, andò via via dimi- 
nuendo fino allo scoppio della II guerra 
mondiale. Alla fine di questo conflitto, gli 
ebrei erano così distribuiti: Nord America 
5.200.000, Europa Orientale e Unione Sovie- 
tica 2.500.000, Nord Africa e Medio Oriente 
900.000, Sud America 500.000, Gran Breta- 
gna 400.000, Francia 240.000, altri paesi eu- 
ropei 500.000, Palestina 600.000. Le immi- 
grazioni in massa del periodo 1948-51 hanno 
pressoché raddoppiato la popolazione: il 
nuovo Stato di Israele conta circa 1.200.000 
abitanti, che aumentano ad un ritmo di 
35.000 all’anno. L’afflusso da paesi esteri 
in questi ultimi anni è molto diminuito; 
l’economia del piecolo paese è seriamente 
minacciata dal fenomeno della sovrapopola- 
zione e molti ebrei sono costretti ad abban- 
donare la loro nuova patria. (M. P.) 


(3391) (PE) (14) 22 
SALVESEN K., La collaborazione sociale dei 
paesi del Nord-Europa («Revue Interna- 
tionale du Travail», Genève, aprile 1956). 


I paesi nordici sono prossimi a raggiun- 
gere il fine che da molti anni perseguono: 
l’integrazione completa in materia sociale e 
del lavoro. E’, tuttavia, prematuro parlare 
di «uniformità di legislazione », come pure 
di «politica sociale comune ai cinque paesi 
interessati » (Danimarca, Finlandia, Islanda, 
Norvegia e Svezia), se per «politica sociale 
comune» si voglia intendere un sistema per 
il quale le norme che regolano le prestazioni 
e i relativi diritti siano identiche in tutta la 
regione considerata. I paesi nordici seguono 
infatti una politica sociale comune in senso 
generico; attuano, cioè, dei programmi na- 
zionali conformi ad un concetto comune sui 
rapporti fra Stato e cittadino, sull’interdi- 
pendenza del progresso sociale e del progres- 
so economico, etc.. Essi hanno adottato, ana- 
logamente al Regno Unito e ad alcuni altri 
paesi, il principio fondamentale per cui l’as- 
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sistenza sociale in caso di malattia, d’inci- 
dente sul lavoro o di affezione professionale, 
di disoccupazione, vecchiaia, maternità, etc. 
non deve essere compito dell’iniziativa pri- 
vata, ma deve costituire un diritto ricono- 
sciuto a tutti i cittadini e amministrato nel 
quadro del regime ufficiale di assicurazione. 
Generalmente, questi provvedimenti sono fi- 
nanziati congiuntamente dagli assicurati, dal 
datore di lavoro e dallo Stato. La mano d’o- 
pera ha, naturalmente, ampia libertà di mo- 
vimento nell’ambito dei 5 paesi; sono stati 
stipulati numerosi accordi, fondati sulla re- 
ciprocità, per l’eguaglianza di trattamento 
degli immigrati. (M. P.) 


(3392) EE 1 

LENZI R., Intorno ai concetti di « popolazio- 
ne giovane» e «popolazione vecchia » 
(« Statistica», Bologna, aprile-giugno 
1956). 


Si dice che una popolazione è più giovane 
(o più vecchia) di un’altra (o della stessa in 
un momento diverso) quando l’età media del- 
la prima è minore (o maggiore) di quella 
della seconda. Un’analisi approfondita rive- 
la, tuttavia, che tali concetti non sono validi 
per qualunque confronto si desideri effettua- 
re. La «gioventù» o la «vecchiaia», alle 
quali si fa riferimento nelle indagini concre- 
te, non dipendono unicamente dall’età, ma 
sono legate anche ad altri fattori. Ciò appa- 
re chiaramente quando si voglia confrontare 
una popolazione con un’altra avente ciclo 
biologico differente (ad es., popolazione di 
tipo europeo con altra di tipo africano o in- 
diano). Nei riguardi della natalità, ad es., 
se una popolazione è caratterizzata, nei con- 
fronti di un’altra, da una minore propor- 
zione di individui nelle classi di età infan- 
tili e giovanili, una maggiore proporzione 
nelle classi centrali ed una maggiore propor- 
zione nelle classi di età anziane, si dice che 
la prima si trova in una posizione attuale 
più favorevole della seconda; tale posizione 
è però soltanto apparente in quanto, data la 
minore natalità che (si ponga) caratterizza 
la prima popolazione, l’esiguo numero di na- 
ti alimenterà nel futuro esigue schiere di ri- 
produttori per cui la prima popolazione è, 
nella realtà, in posizione sfavorevole nei con- 
fronti della seconda. In questo senso la pri- 
ma popolazione è più vecchia. Lo stesso caso, 
mutatis mutandis, può ripetersi nei confron- 
ti nel tempo di una stessa popolazione; il 
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concetto di popolazione vecchia accolto non 
è più collegato, come nelle classiche indagi- 
ni statistiche, al fattore età, ma è anche 
strettamente connesso al fattore vita media 
(che, dagli strumenti utilizzati per il con- 
fronto, è completamente ignorato). (M. P.) 


(3393) EE 1 

La popolazione attiva nel mondo: ripartizio- 
ne per settori economici (« Revue Inter- 
nationale du Travail», Genève, maggio 
1956). 


La ripartizione della popolazione attiva tra 
i tre principali rami dell’attività economica 
di un paese, «settore agricolo », «settore 
industriale », « settore dei servizi», dà una 
idea abbastanza esatta della sua struttura 
economica. Nonostante la rivoluzione indu- 
striale, l’agricoltura continua ad occupare il 
maggiore numero di lavoratori nel mondo 
(nel 1950 circa 600 milioni), segue il settore 
dei servizi, poco più di 200 milioni, terzo il 
settore industriale con poco meno di 200 mi- 
lioni. Questo fenomeno consegue al fatto che 
il progresso industriale è stato peculiare di 
regioni quali l’Europa nord-occidentale e 
centrale, l’America del Nord e l’Oceania, la 
cui popolazione attiva è pari al 15% della 
popolazione attiva mondiale. Prendendo in 
considerazione i singoli paesi si può osser- 
vare che la loro distribuzione della popola- 
zione attiva non differisce, in genere, dalla 
distribuzione regionale. Scelti dieci paesi 
(Egitto, Francia, Germania Oce., Giappone, 
Gran Bretagna, India, Italia, Messico, Sta- 
ti Uniti e Svezia), si è rilevato: a) che tutti, 
tranne la Francia, hanno avuto un aumento 
della popolazione attiva nel periodo esami- 
nato; b) che nei cinque paesi europei e ne- 
gli Stati Uniti si è avuto un trasferimento 
di lavoratori dall’agricoltura all’industria; 
c) che in tutti i paesi europei, salvo l’Italia, 
l’aumento effettivo del ettore industriale è 
stato maggiore di quello del settore dei ser- 
vizi; d) che in tutti gli altri paesi gli au- 
menti più importanti si sono avuti nel setto- 
re dei servizi. Considerando il settore indu- 
striale, si è rilevato che nei paesi industria- 
li le industrie alimentari occupano dal 25 al 
37% e quelle metallurgiche e meccaniche dal 
35 al 50% della mano l’opera industriale, 
mentre nei paesi di recente industrializzazio- 
ne come Argentina e India le proporzioni so- 
no: alimentari, 43 e 61%, rispettivamente, 
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metallurgiche e meccaniche 25%, entrambe. 
Questa analisi assume pid significato se si 
confrontano i contributi produttivi dei vari 
settori. In quasi tutti i paesi sopra conside- 
rati la parte dell’agricoltura nel prodotto 
nazionale è proporzionalmente inferiore alla 
mano d’opera impiegata, mentre per i set- 
tori industriale e dei servizi è nettamente 


superiore. (I. M.) 
(3394) (PE) (0) 22 
La politica sociale nel mondo (« L’Econo- 


mie», Paris, 14 giugno 1956). 


I problemi esaminati alla 39* sessione del- 
la Conferenza Internazionale del Lavoro 
(6-28 giugno) presentano un carattere preva- 
lentemente tecnico, tuttavia la discussione 
del rapporto del Direttore generale del Bu- 
reau International du Travail permettera di 
tracciare a grandi linee l’evoluzione attuale 
della politica sociale nel mondo. L'analisi 
contenuta nel rapporto riguarda particolar- 
mente i seguenti aspetti: a) Lo sviluppo del- 
le tecniche e l’automazione. L’interesse ver- 
so le conseguenze sociali di questo problema 
è erescente e permane il timore latente di 
una disoccupazione tecnologica. Questo ti- 
more rappresenta un elemento psicologico 
che influenza la situazione sociale attuale. 
Particolarmente è sentito negli S.U., ma il 
Bureau stima che è nei paesi meno sviluppa- 
ti dove tali trasformazioni potrebbero pro- 
durre i maggiori turbamenti. b) L’emigra- 
zione rurale. Il movimento migratorio dei 
lavoratori verso le città si va accentuando, è 
quindi necessario perfezionare i metodi agri- 
coli per garantire la migliore alimentazione 
delle famiglie rurali e urbane. e) I salari e 
il livello di vita. In generale si osserva un 
aumento dei salari sebbene le rivendicazio- 
ni sindacali siano più dirette a vantaggi so- 
ciali, quali ferie pagate, premi di anzianità, 
garanzia di salario in caso di malattia, che 
non ad aumenti diretti dei salari. d) Ridu- 
zioni della durata del lavoro. Nel 1955 è 
stato posto l’accento su una riduzione della 
durata settimanale del lavoro e su un aumen- 
to delle ferie annuali. e) Sicurezza sul lavo- 
ro. Si è rilevato che i tassi di incidenti sul 
lavoro sono nettamente superiori a quelli 
prebellici. In via generale si raccomanda di 
cercare di adattare di più le macchine al- 
l’uomo, piuttosto che l’uomo alle macchine. 

(I. M.) 


(3395) EC 2 

Eventuali ripercussioni di una riduzione del- 
la durata del lavoro («Revue Internatio- 
nale du Travail», Genève, luglio 1956). 


La riduzione della durata del lavoro si ri- 
percuote inevitabilmente sul rendimento e 
sulla produzione, sui costi, sui prezzi, sui sa- 
lari, sui profitti e sull’occupazione. L’am- 
piezza della ripercussione varia sensibilmente 
da paese a paese, da un’industria all’altra e 
persino da impresa a impresa. Benchè sia 
azzardato generalizzare, allo stato attuale 
delle cose si può affermare che una minore 
produzione, conseguente ad una diminuzione 
delle ore lavorative, sarebbe facilmente com- 
pensata, entro certi limiti, da altri fattori 
che verrebbero ad influenzare simultanea- 
mente, ma indipendentemente, i costi, i prez- 
zi, i salari e i profitti. Soltanto in alcuni 
casi particolari, per una serie di circostanze 
sfavorevoli, una riduzione sia pure moderata 
della durata del lavoro potrà creare serie 
difficoltà. L’ampiezza delle perturbazioni 
(come: variazione del volume annuale dei 
raccolti, fluttuazioni del tasso degli investi- 
menti e fluttuazioni dei prezzi, in particola- 
re per le materie-base, modifiche del tasso 
di cambio, variazioni nella bilancia dei pa- 
gamenti e nelle ragioni di scambio) che una 
economia può sopportare senza essere gra- 
vemente minacciata porta a concludere che, 
in condizioni normali, la riduzione dell’ora- 
rio di lavoro è facilmente sostenibile. Se la 
congiuntura economica è propizia, ovvero se 
la bilancia dei pagamenti è favorevole, se 
non si rileva alcuna tendenza all’inflazione 
e si è superato uno stadio decisivo della rea- 
lizzazione dei piani di sviluppo economico, si 
ha una buona occasione per attuare tale ri- 
duzione. Per contro, questa dovrà essere evi- 
tata se l’equilibrio della bilancia dei paga- 
menti è instabile, se vi è troppa moneta in 
circolazione in proporzione alla quantità di 
beni di consumo disponibili, e se l’attuazio- 
ne dei piani economici è ad una fase critica. 

(M. P.) 


(3396) EE (161) 1 

PIERRE A., L’urbanesimo nell’URSS è stato 
troppo rapido («Le Monde», Paris, 2 a- 
gosto 1956). 


In base ad un rapporto ufficiale pubbli- 
cato a Mosca lo scorso mese d’aprile, 
1’U.R.S.S. conta attualmente 200.200.000 a- 
bitanti; di questi, 87 milioni costituiscono la 


600 


Reyesti emerografici 


popolazione urbana e 113.200.000 la popola- 
zione rurale. Il fenomeno dell’urbanesimo co- 
minciò a manifestarsi in Russia verso il 1929 
anno d’inizio del primo piano quinquennale 
e continuò ad un ritmo estremamente rapi- 
do. Gli abitanti delle città e degli agglome- 
rati operai rappresentavano, nel 1913, il 
17,6% della popolazione totale, nel 1926 il 
17,9%, nel 1939 il 32,9%; nel corrente anno 
sono il 43,4%. Secondo il censimento gene- 
rale del 1926 le città con più di 100.000 abi- 
tanti erano 31; nel 1955 erano 134. Soltan- 
to tre città avevano più di mezzo milione di 
abitanti; nel 1955 se ne contavano 21. L’af- 
flusso è particolarmente notevole nei centri 
industriali e nelle nuove città edificate in 
Siberia; naturalmente, il fenomeno ha com- 
plicato la soluzione di parecchi problemi, e 
specialmente di quelli riguardanti l’alloggio 
e l’alimentazione dei milioni di uomini pas- 
sati, nello spazio di pochi anni, dallo stato 
di produttori a quello di consumatori. Per 
arginare questa corrente migratoria, le au- 
torità competenti hanno stabilito che i nuo- 
vi complessi industriali vengano impiantati 
lontano dalle grandi città e che queste ven- 
gano decongestionate mediante la creazio- 
ne di piccoli «centri urbani periferici ». 
(MP) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(3397) EE (257) 62 

HrirosHI KITAMURA, Critiche ai progetti a 
lunga scadenza dell’economia giapponese 
(« Kyklos », Basel, Fasc. 2, 1956). 


Lo schema dell’economia giapponese fino 
al 1960, elaborato dal governo di Tokio e 
ufficialmente considerato come base del pia- 
no quinquennale in corso, parte dai presup- 
posti (che il Kuznets definisce « specifici ») 
della realizzazione di determinati fini, e pre- 
cisamente: a) un aumento annuo del prodot- 
to nazionale lordo del 5%; b) un pid elevato 
livello del consumo reale individuale; €) la 
piena occupazione virtuale della mano d’ope- 
ra in continuo aumento; d) l’equilibrio degli 
scambi con l’estero e della bilancia dei pa- 
gamenti - a prescindere dall’aiuto diretto 
proveniente dall’estero; e) la stabilità dei 
prezzi interni. Si tratta di un programma 
molto ambizioso che fa dubitare della possi- 
bilità di una sua completa realizzazione. In 
primo luogo, ci si domanda se e in quale mi- 
sura la somma dei capitali necessari, stabili- 


ta in base all’aumento previsto della produ- 
zione e del reddito nazionale, concorderà con 
l’atteso afflusso di risparmio reale, il cui 
tasso d’aumento, sempre secondo le previ- 
sioni, dovrebbe raggiungere il 20% del red- 
dito nazionale nel 1960, contro il 13,6 nel- 
l’anteguerra. Uno dei principali punti debo- 
li del progetto giapponese è l’ipotesi che il 
valore delle importazioni si mantenga al 
basso livello dell’119 del reddito nazionale 
lordo; se il processo di sviluppo dell’econo- 
mia nazionale esigerà maggiori importazioni, 
la scarsità di valuta estera e le condizioni 
del mercato di esportazione creeranno un 
ostacolo assai duro da superare. (M. P.) 


(3398) EE (165) 60 

Zorin R., L’economia polacca alla fine del 
primo piano sessennale (« Vneseniaia Tor- 
govlia », Moskva, N. 4, 1956). 


Nel corso del primo piano sessennale, con- 
clusosi il 31 dicembre 1951, la produzione in- 
dustriale della Repubblica popolare di Polo- 
nia, che in base al piano avrebbe dovuto sa- 
lire del 158%, è risultata invece aumentata 
del 181%. Rispetto all’anteguerra ciò signi- 
fica un aumento di produzione in ragione di 
4,8 volte. Il ritmo d’aumento della produzio- 
ne industriale polacca è stato durante il ses- 
sennio del 18% contro il 3,5% dell’Inghil- 
terra e il 5,3% della Francia. Nel settore 
metallurgico la Polonia ha portato la sua 
produzione annua di ghisa a 3,1 milioni di 
t. e quella di acciaio a 4,45 milioni. Il nuo- 
vo piano quinquennale, che s’è iniziato a 
proseguire il sessennio decorso, porterà la 
produzione polacca dell’acciaio a 7 milioni 
di t. Nel corso del sessennio sono stati av- 
viati e sviluppati in Polonia nuovi settori 
industriali, come la produzione navale ed au- 
tomobilistica. Dal 1949 al 1955 la produzio- 
ne cantieristica polacca è passata da 5,1 
mila tonnellate di stazza lorda a 103,1 mila 
t. Secondo la classificazione del Lloyd, at- 
tualmente il paese occupa l’undicesimo posto 
tra i 22 maggiori paesi produttori del mon- 
do, e l’ottavo quanto al numero delle navi 
varate. La produzione elettrica è passata da 
8,3 miliardi di Kwh nel 1949 a 17,6 miliar- 
di nel 1955, segnando un ritmo di incremen- 
to superiore a quello di qualunque altro pae- 
se della terra. Nel corso del sessennio la pro- 
duzione carbonifera, che, compresa la lignite 
ha sorpassato, nel 1955, i 100 milioni di ton- 
nellate, è stata complessivamente di 523,4 
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milioni di t., per cui in questo settore la Po- 
lonia è passata al quinto posto nella gra- 
duatoria mondiale. La produzione del coke è 
passata da 5,1 milioni di tonnellate del 1939 
a 10 milioni di t. La produzione di cemento 
è passata da 2,34 milioni di t. nel 1949 a 3,8 
milioni nel 1955. Per quanto concerne l’agri- 
coltura, la discrepanza registratasi tra lo 
sviluppo di questo settore e quello industria- 
le ha avuto effetti negativi sull’attuazione 
dei compiti del piano sessennale. Mentre la 
industria polacca, che costituisce il settore 
socializzato dell’economia nazionale, s’è svi- 
luppata a ritmo accelerato, l’agricoltura, in 
cui invece prevalgono ancora i vecchi rap- 
porti di produzione, non è stata in grado di 
raggiungere le quote dal piano. Nondimeno, 
la produzione agricola polacea ha superato 
nel 1955 dell’8% la produzione anteguerra. 
Nel corso del sessennio furono utilizzate ter- 
re vergini per una superficie complessiva di 
mezzo milione di ettari. La produzione di 
grano per capita è passata da 365 chilo- 
grammi nel periodo 1934-38 a 420 nel 1954; 
nel 1955 la produzione cerealicola ha sorpas- 
sato del 15% il raccolto dell’anno preceden- 
te. Alla fine del sessennio il patrimonio zoo- 
tecnico del paese constava di 7,9 milioni di 
capi di bovini, di 4,2 milioni di capi di ovi- 
ni e di 10,9 milioni di capi di suini. Per i 
suini era stato raggiunto e superato il patri- 
monio anteguerra. (M. I. A.) 


(3399) EE (141) 60 

WALLANDER J., Esperienze di una pianifica- 
zione a lungo andare in Svezia (« Skandi- 
naviska Banken Quarterly Review», Stock- 
holm, aprile 1956). 


Il periodo compreso nel piano a lungo ter- 
mine svedese del 1950 è terminato e l’ap- 
posito Comitato sta preparando il nuovo pro- 
gramma 1956-60. E’ pertanto il momento di 
constatare in quali limiti il programma ha 
aderito ai fatti concreti. Il programma era 
basato sulla convinzione che la produzione 
sarebbe aumentata di una media annua del 
3% e si intendeva che il margine addiziona- 
le sarebbe andato ad accrescere gli investi- 
menti. Ne conseguiva una politica di control- 
lo del consumo privato «rigida e attiva ». 
Altro obiettivo era l’accrescimento delle ri- 
serve valutarie. Sulla base di dati consuntivi 
si può constatare che la produzione si è svi- 
luppata meno del previsto (2,6%), che gli 
investimenti sono stati più forti, sebbene la 


loro distribuzione mostri notevoli discordan- 
ze rispetto al programma, che il consumo 
pubblico e, ancora più, quello privato sono 
aumentati oltre le cifre previste. Queste di- 
scordanze sono dovute all’atteggiamento del 
Governo che non si è mai sentito vincolato 
alle proposte del Comitato, ma le ha solo 
considerate come «un dibattito generale su 
principi di politica economica a lungo anda- 
re (I. M.) 


(3400) EE (161) 60 

I risultati di attuazione del quinto piano 
quinquennale Sovietico (« Pravda», Mosk- 
va, 25 aprile 1956). 


L’attuazione del quinto piano quinquen- 
nale 1951-1955 ha permesso all’URSS di su- 
perare il livello anteguerra di sviluppo della 
economia nazionale. La produzione industria- 
le del 1955 ha sorpassato di 3,2 volte quella 
del 1940. La produzione di beni strumentali 
è aumentata di 3,9 volte; quella di beni di 
largo consumo s’é più che raddoppiata ri- 
spetto all’anteguerra. Il capitale investito 
nel corso del quinquennio (a prezzi I luglio 
1955) è asceso a 594 miliardi di rubli. Nel 
settore siderurgico si sono prodotti, nel 1955, 
33 milioni di t. di ghisa, 45 milioni di t. di 
acciaio, 35 milioni di t. di laminati, con au- 
menti percentuali, rispetto al 1950, rispetti- 
vamente del 74,69 e 66. La produzione di e- 
nergia elettrica ha raggiunto, nel 1955, 170 
miliardi di Kwh., superando dell’87 per cen- 
to la produzione del 1950. La produzione di 
petrolio è stata nel 1955 di 71 milioni di 
tonnellate, pari all’87 per cento in più ri- 
spetto al 1950. Sempre nello stesso anno la 
produzione di gas è stata di 10,4 miliardi 
di metri cubi (68 per cento), quella del car- 
bone di 391 milioni di tonnellate (50 per 
cento), quella della torba di 50 milioni di 
tonnellate (42 per cento). La produzione di 
trattori è stata nel 1955 di 163 mila unità 
(50 per cento), quello delle automobili di 445 
mila (23 per cento). Nel settore chimico, nel 
1955 la produzione di fertilizzanti minerali 
è stata di 9,6 milioni di t. (75 per cento di 
aumento rispetto al 1950), quella della soda 
caustica di 563 mila t. (73 per cento), quel- 
la della soda caleinata di 1.437 mila t. (92 
per cento). Nel settore forestale, la produ- 


zione di legname da opera (eselusa la produ- 


zione dei kolkhoz) è stata nel 1955 di 197 
milioni di metri cubi, superando del 28 per 
cento la produzione del 1950. Nel settore di 
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produzione di materiali da costruzione, nel 
1955 sono stati prodotti: 22 milioni di t. di 
cemento, 1,5 miliardi di lastre normali di la- 
vagna, 100 milioni di metri quadrati di ve- 
tro, 20 miliardi di mattoni. Nell’industria 
leggera, la produzione nel 1955 è stata por- 
tata: per le cotonate, a 5,9 miliardi di me- 
tri (aumento del 51 per cento rispetto al 
1950); per le lanerie, a 251 milioni di metri 
(62 per cento); per le seterie, a 526 milioni 
di metri (4 volte); per le scarpe, a 299 mi- 
lioni di paia (32 per cento). Nel settore ali- 
mentare nel 1955 sono state raggiunte le se- 
guenti produzioni: zucchero, 3,4 milioni di 
t.; carne e prodotti, 2,3 milioni di t.; bur- 
ro, 13,5 milioni di t.; olio vegetale 1,1 mi- 
lione di t.; pesce, 2,7 milioni di t.. Nel 1955 
la produzione di orologi è stata di 19,7 mi- 
lioni; di bicielette, 2,9 milioni; di motocicli 
244 mila; di apparecchi radio e televisori, 4 
milioni; di macchine da eucire, 1,6 milioni 
di unità. Nell’agricoltura la superficie eol- 
tivata è stata portata a 39,5 milioni di etta- 
ri, di cui 23,5 milioni coltivati a cereali. Il 
patrimonio zootecnico nazionale è stato por- 
tato nel 1955 a 67,1 milioni di capi, con un 
aumento del 17 per cento rispetto al 1950. 
L’agricoltura ha ricevuto nel quinquennio 
824 mila trattori (caleolati a 15 HP) oltre a 
un numero imponente di macchine agricole. 
La produttività del lavoro nell’industria è 
aumentata nel corso del quinquennio in ra- 
gione del 44 per cento; nelle costruzioni, in 
ragione del 45 per cento. Il reddito nazio- 
nale dell’URSS è aumentato durante il quin- 
quennio del 68 per cento. (E E) 


(3401) EE (161) 19 

KURCIATOV I. V., Lo sviluppo dell’energia 
atomica nell’URSS (« Pravda», Moskva, 
20 maggio 1956). 


Malgrado le immense ricchezze energeti- 
che naturali di cui l’URSS dispone in Sibe- 
ria, nel suo emisfero europeo queste risorse 
sono invece limitate, per cui si prevede che 
tra una diecina d’anni l’energia atomica po- 
trà rilevarsi una fonte praticamente inesau- 
ribile ed a buon prezzo delle necessità ener- 
getiche di questa parte del paese. A tal fine 
l'URSS ha già progettato la costruzione di 
grandi centrali atomiche della potenza ini- 
ziale di 400-600 kilowatt ciascuna, dato che 
in questo campo solo con potenti stazioni si 
possono raggiungere indici economicamente 
vantaggiosi. Nel corso del quinquennio 


1956-1960 di tali centrali ne saranno costrui- 
te 5: esse saranno terminate entro il 1958 ed 
entreranno in funzione, parte nel 1959 e par- 
te nel 1960. Queste centrali saranno dotate 
di reattori che lavoreranno su neutroni lenti. 
In questi reattori i neutroni che si liberano 
nel processo di disintegrazione si rallentano 
prima di prender parte all’ulteriore processo 
di divisione. La reazione nucleare a. catena 
su neutroni lenti è resa possibile da una spe- 
ciale sostanza impiegata nei reattori, detta 
rallentatore, in qualità del quale nelle cen- 
trali progettate verrà utilizzata l’acqua, la 
ardesia e l’acqua pesante. Oltre a queste 5 
grandi centrali, nello stesso quinquennio ver- 
ranno costruiti nell’URSS anche alcuni im- 
pianti atomici sperimentali della potenza 
elettrica di 50 mila kilowatt ciascuno. Uno 
di tali impianti costituirà un reattore su 
neutroni termici con rallentamento ad acqua 
bollente e con turbina che lavorerà a vapore 
debolmente radioattivo, direttamente prove- 
niente dal reattore. In un secondo impianto 
verrà installato un «reattore omogeneo » a- 
datto alla riproduzione allargata di eombu- 
stibile nucleare. Un terzo impianto sarà co- 
stituto da un reattore con rallentatore ad 
ardesia, a scarico di vapore mediante sodio 
fuso. Un quarto impianto, infine, sarà rap- 
presentato da un reattore che lavorerà su 
neutroni rapidi con scarico del vapore me- 
diante sodio, e sarà destinato alla riprodu- 
zione allargata del carburante. A differenza 
del combustibile comune, la combustione del 
carburante nucleare renderà possibile ot- 
tenere nuove sostanze, il plutonio e l’uranio 
233, che non esistono allo stato naturale, e 
che serviranno pure da combustibile. In ciò, 
appunto, consiste la riproduzione del earbu- 
rante nucleare. In date circostanze il nuovo 
combustibile si forma in quantità che supe- 
rano quelle del combustibile iniziale brucia- 
to nel processo a catena. In tal caso si rea- 
lizza la cosiddetta riproduzione allargata del 
carburante. Lo sviluppo dell’energia atomi- 
ca seguirà nell’URSS strade diverse da quel- 
le che sono state scelte in Inghilterra. L’U- 
nione Sovietica ritiene che l’attuazione del 
suo programma quinquennale di costruzione 
di centrali atomiche sperimentali le assicu- 
rerà più ampie possibilità di scelta del mo- 
do migliore di sviluppare l’energia atomica 
nel futuro. (ME pada) 


(3402) EE (415) 61 
DE KELôic J. P., Negli Stati Uniti, crisi e- 
conomica 0 assestamento?  (« L’Econo- 


mie », Paris, 14 giugno 1956). 


Recentemente si è riunito a Hot Springs in 
Virginia il Business Advisory Council del 
Ministero statunitense del commercio. I la- 
vori del Business Advisory Council hanno 
importanza sia per le autorita governative 
che per i dirigenti di imprese perchè offro- 
no l’occasione di fare il punto della situa- 
zione economica. L’ultima sessione del B. 
A. C. era attesa perchè ne doveva risultare 
una diagnosi della situazione economica at- 
tuale che ha dato qualche segno di stanchez- 
za dal principio dell’anno. Segni di peggio- 
ramento della situazione economica devono 
considerarsi: a) una diminuzione delle ven- 
dite di automobili pari al 25% rispetto al 
primo trimestre 1956; b) una diminuzione 
nelle costruzioni nuove che sono inferiori del 
20% rispetto al 1955); c) l’esistenza di 
stocks importanti che riduranno i nuovi ac- 
quisti; d) una caduta dei prezzi agricoli che 
ha reso necessario l’intervento governativo; 
e) una diminuzione delle vendite al dettaglio 
e un aumento dei prezzi; f) un pericolo po- 
tenziale di inflazione nell’eccesso di eredito 
e nell’aumento dei salari. Nonostante le dif- 
ficoltà esistenti o possibili vi è una fidu- 
cia diffusa. Ad essa fanno sostegno pro- 
grammi e previsioni di larghi investimenti 
pubblici e privati, un commercio internazio- 
nale fiorente e una produzione industriale 
non rallentata. Le autorità centrali e locali 
sono ormai in grado di manovrare le spese 
pubbliche come mezzi stabilizzatori e le dif- 
ficoltà dell’industria corrispondono a una 
serie di assestamenti niente affatto insor- 
montabili come l’assestamento della produ- 
zione 1956 a un consumo saturato nel 1955, 
l’assestamento della produzione a nuovi me- 
todi automatizzati, l’assestamento del con- 
sumo al potere d’acquisto che dovrà essere 
lentamente diminuito. (I. M.) 


(3403) (PE) (116) 36 

LABASSE J., Due ostacoli alla politica di e- 
spansione regionale («Le Monde», Paris, 
24 giugno 1956). 


In Francia, la politica di decentramento 
dell’amministrazione pubblica urta contro 
due ostacoli; in primo luogo vi è l’impor- 
tante problema della delimitazione delle nuo- 
ve regioni. I polders olandesi, i Lager te- 
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deschi, le depressed areas in Inghilterra, etes 
forniscono un chiaro esempio di unità terri- 
toriali nell’ambito della moderna economia. 
Peraltro, il governo francese, e cid costitui- 
sce il secondo grave ostacolo, mostra al ri- 
guardo un atteggiamento alquanto contrad- 
ditorio. Mentre da un lato incoraggia 1’ini- 
ziativa degli enti pubblici e privati per un 
decentramento regionale dei servizi di tra- 
sporto, di credito, di energia elettrica, ete. 
dall’altro continua ad esigere che le prati- 
che riguardanti la loro attività convergano 
a Parigi. Del fatto, naturalmente, approfit- 
tano gli oppositori di questa politica, E” 
perciò indispensabile che gli organismi inte- 
ressati (Commissariato del piano, direzioni 
dell’agricoltura e dell’industria, banche di 
credito a medio e lungo termine) coordinino 
al massimo i loro singoli sforzi poiché, se un 
certo progresso si è già verificato, resta tut- 
tavia ancora molto da fare. (M. P.) 


(3404) EE (221) 60 

DA Costa E. P. W., Il nuovo piano quinquen- 
nale dell’India (« Foreign Affairs», New 
York, luglio 1956). 


Il secondo piano quinquennale indiano ha 
avuto inizio nello scorso aprile. E’ stato sta- 
bilito che il reddito nazionale raggiunga nel 
1960 un ineremento del 25%. Con il prece- 
dente piano subirono un forte impulso i set- 
tori del commercio, dei trasporti e delle co- 
municazioni, delle costruzioni di stabilimen- 
ti industriali, dell’espansione professionale e 
dei servizi governativi. Il previsto aumento 
di 7.000.000 di tons. nella produzione di ce- 
reali fu superato di 4.000.000 di tons; anche 
il raccolto di cotone fu superiore, del 50%, 
alla cifra stabilita. L’indice della produzio- 
ne industriale segnò la punta massima di 
170, oltrepassando di 53 punti la cifra re- 
gistrata all’inizio del programma. Nel pros- 
simo quinquennio vi sarà in India scarsità di 
beni capitali (acciaio, cemento, fertilizzanti, 
macchinari elettrici, ete.); ciò non sarà favo- 
revole all’intenzione dell’URSS di potenzia- 
re l’industria pesante nei paesi sui quali 
punta la propria attenzione. Il governo so- 
vietico ha offerto l’assistenza dei suoi tecni- 
ci per i lavori di ricerca di giacimenti petro- 
liferi e per lo sviluppo delle risorse minera- 
rie, particolarmente delle miniere diamanti- 
fere di Panna. Data la forte deficienza di 
valuta estera di cui l’India soffre — 7 mi- 
liardi di rupie alla fine del primo piano e 8 
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miliardi previsti allo scadere del nuovo — è 
molto probabile che il governo accetti tale 
aiuto. La realizzazione del primo piano quin- 
quennale indiano ha dimostrato chiaramente 
che i paesi asiatici sono in grado di supera- 
re ostacoli non indifferenti nel campo eco- 
nomico senza sostanziali aiuti dall’estero. Il 
successo ottenuto è dovuto in parte al mon- 
do occidentale, poichè i suoi principi hanno 
avuto piena applicazione. (M. P.) 


(3405) EE (317) 61 

Il nuovo regime egiziano di fronte ai proble- 
mi cconomici («Journal des Finances », 
Paris, 20 luglio 1956). 


Il successo del regime di Nasser è stato 
largamente agevolato dalla favorevole con- 
giuntura economica di questi ultimi anni. 
Nel campo economico la politica del nuovo 
governo ha mirato soprattutto alla riduzione 
del deficit della bilancia dei pagamenti, che 
nel 1952, in conseguenza dell’enorme saldo 
passivo della bilancia commerciale e mal- 
grado le crescenti entrate derivate dalla ge- 
stione del Canale di Suez, ammontava a cir- 
ca 55 miliardi di franchi. Le misure adot- 
tate riguardano la riduzione delle importa- 
zioni (incremento delle colture cerealicole) e 
lo sviluppo delle esportazioni (riapertura 
del mercato a termine del cotone ad Alessan- 
dria). Nel settembre 1955 i prezzi del coto- 
ne, che una sfavorevole evoluzione del mer- 
cato aveva fatto scendere fin quasi al più 
basso livello raggiunto, ebbero un certo rial- 
zo e contemporaneamente vi fu una forte ri- 
presa delle vendite all’estero. La principale 
ragione di ciò sta nel ravvicinamento poli- 
tico dell’Egitto ai paesi dell’Europa orien- 
tale i quali, a contropartita delle forniture di 
armi ed equipaggiamenti militari non pos- 
sono che effettuare, in questo paese, forti 
acquisti di cotone grezzo. La dipendenza 
quasi esclusiva dell’economia nazionale da 
un solo prodotto, la mancanza di alcune ma- 
terie prime fondamentali per lo sviluppo in- 
dustriale e la scarsità di mano d’opera qua- 
lificata impediscono all’Egitto di elevare, 
anche minimamente, il livello di vita delle 
masse di « fellah » che popolano i 36.000 km? 
di terre coltivabili lungo le rive del Nilo e 
del Delta ad una densità di 630 abitanti 
per km’. Negli ambienti egiziani si ritiene 
che la realizzazione delle grandi opere pub- 
bliche nella zona di Assuan, per lo sfrutta- 
mento dei giacimenti di ferro recentemente 


scoperti e per la costruzione di centrali idro- 
elettriche e di impianti di irrigazione, com- 
porterà, con una spesa di 250 miliardi di 
franchi, un aumento del 50% dei redditi 
dell’agricoltura e raddoppierà quelli dell’in- 
dustria. Nonostante la sua amicizia con 
l’Est, l’Egitto sa che capitali ed assistenza 
tecnica non potranno pervenirgli, in questa 
circostanza, che dai paesi occidentali. 

(M. P.) 


(3406) EE (161) 61 

L’economia sovietica alla fine del I semestre 
del 1956 (« Pravda», Moskva, 2 agosto 
1956). 


Nel I semestre 1956 il piano della produ- 
zione industriale è stato attuato nella misu- 
ra del 102 per cento. Rispetto al corrispon- 
dente periodo dell’anno scorso l’aumento è 
stato del 12 per cento. Anche il piano della 
produzione industriale delle repubbliche del- 
l’Unione è aumentato nello stesso periodo 
del 102 per cento. Nel periodo considerato 
sono stati prodotti milioni di tonnellate 17,6 
(109% rispetto al I semestre 1955) di ghisa; 
24,0 (108) di acciaio; 18,7 (107) di lami- 
nati; 22,9 (107) di coke; 38,3 (109) di mi- 
nerali ferrosi; 209 (110) di carbone; 5,8 
(112) di ardesia; 39,7 (119) di petrolio; 5,4 
(115) di fertilizzanti minerali. La produzione 
di gas è stata di 6,4 (127) miliardi di metri 
cubi, e quella di energia elettrica di 94 (114) 
miliardi di Kwh. La produzione di automo- 
bili è stata complessivamente di migliaia 
227,1 (105), di cui autocarri 176,1 (109); 
quella dei trattori, di 85,5 (107) migliaia di 
unità. Di cemento ne sono stati prodotti 
11,6 (107) milioni di tonnellate; di mattoni, 
9 (108) miliardi; di cotonate, metri 2,8 
(95) miliardi; di lanerie, linerie e seterie, 
rispettivamente milioni di metri 129 (109), 
189 (124) e 374 (151); di motocicli e bici- 
clette, rispettivamente migliaia 141 (120) e 
milioni 11,6 (114); di burro, formaggio e 
altri latticini, complessivamente milioni di t. 
7,6 (138); di olio vegetale (kolkhoz esclu- 
si), migliaia di t. 793 (164); di sapone, mi- 
gliaia di t. 647 (120); di sigarette, 102 mi- 
liardi (102) di pezzi. I costi di produzione 
sono diminuiti nell’industria — rispetto al 
I semestre del 1955 — del 4,2 per cento, es- 
sendo la quota di riduzione fissata dal pia- 
no di 4,5 per cento. Nell’agricoltura, com- 
plessivamente l’area seminativa ha raggiun- 
to 194 milioni di ettari. Rispetto al I seme- 
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stre dell’anno scorso la superficie seminata 
a frumento è aumentata di 7 milioni di et- 
tari; quella a granturco di 6 milioni; quelle 
a lino, barbabietole, girasole, rispettivamen- 
te di 400, 260 e 300 mila ettari. Nello stesso 
periodo l’agricoltura è stata rifornita di 118 
mila trattori (calcolati di 15 HP). I traspor- 
ti merci per ferrovia e quelli marittimi sono 
rispettivamente aumentati, in confronto al 
I semestre del 1955, del 7 e del 20 per cen- 
to. Gli investimenti pubblici sono aumentati 
del 10 per cento, ascendendo a 68 miliardi 
di rubli. Il piano di riduzione dei costi delle 
costruzioni è diminuito rispetto al corrispon- 
dente periodo dell’anno scorso, ma il piano 
in questo punto non è stato attuato. Il piano 
relativo al commercio interno al minuto è 
stato realizzato nella misura del 98 per cen- 
to. Il commercio estero dell’URSS è aumen- 
tato rispetto al I semestre del 1955 del 6 per 
cento. Sempre rispetto al corrispondente pe- 
riodo dell’anno scorso, la produttività del 
lavoro è aumentata nell’industria dell’8 per 
cento e nel settore di costruzione del 10 per 


cento. (M. I. A.) 


XI. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI 1N- 
TERNAZIONALI. 


(3407) EE (13) 15 

Di Simone G. M., Intorno alla progettata 
« Banca per lo sviluppo dell’Europa Me- 
ridionale >, («La Comunità Internaziona- 
le », Roma, aprile 1956). 


La creazione di un nuovo organismo finan- 
ziario internazionale, la « Banca per lo svi- 
luppo dell’Europa Meridionale », è stata 
proposta dal gruppo di esperti dell’ECE 
sullo sviluppo dell’Europa Meridionale. So- 
ci fondatori della Banea dovrebbero essere 
enti di credito e finanziari, pubblici e priva- 
ti, oggi operanti nei vari paesi europei e che 
potrebbero assumere il ruolo di investitori o 
mutuatari. Il capitale azionario iniziale do- 
vrebbe aggirarsi sui 50 milioni di dollari e 
le quote sottoscritte dovrebbero essere ver- 
sate nelle rispettive monete nazionali. La 
Banca inoltre potrebbe emettere obbligazio- 
ni; con i mezzi propri e altrui così raccolti 
la Banca erogherebbe prestiti, a lungo termi- 
ne e a ragionevole tasso di interesse, a im- 
prese pubbliche e private operanti nell’Eu- 
ropa Meridionale. La Banca dovrebbe ope- 
rare secondo criteri « economici » per assicu- 
rare un reddito agli azionisti e il servizio dei 


prestiti obbligazionari emessi. La proposta 
degli esperti dell’ECE si ispira a un criterio 
mutualistico-cooperativistico, a un criterio 
regionalistico e a un criterio di integrazione 
progressiva, criteri tradizionali delle N. U. 
che hanno sempre favorito il sorgere di isti- 
tuzioni internazionali i cui membri siano a 
un tempo beneficiari, responsabili e destina- 
tari delle loro attività, la cui zona di azione 
sia regionalmente limitata, i cui intenti si 
adattino ai nuovi problemi e completino l’a- 
zione delle istituzioni esistenti. Tuttavia la 
Banca Europea messa a confronto con la 
Banca Mondiale, di cui vorrebbe colmare le 
lacune, non sembra presentare innovazioni 
quanto a metodi, strumenti, possibilità di 
azione. Gli esperti, nella loro proposta, a- 
vrebbero dovuto cercare di specializzare la 
Banca Europea per l’esercizio di funzioni di- 
verse e in settori nei quali fossero valoriz- 
zati i vantaggi derivantile dall’essere un isti- 
tuto regionale. (I. M.) 


(3408) EE (0) 17 

Poche innovazioni nel nuovo accordo inter- 
nazionale sul grano (« L’Economie > Paz 
ris, 10 maggio 1956). 


Dopo lunghe trattative si è chiusa, il 26 
aprile 1954, la Conferenza per il terzo accor- 
do sul grano che va in vigore il 1° agosto. 
La soluzione è stata di difficile attuazione 
ed è tuttavia imperfetta, infatti la Gran 
Bretagna, che era uno dei principali acqui- 
renti, si è ritirata. Ne risulta che la quantità 
di grano il cui acquisto è garantito si è ri- 
dotta da 10,75 milioni di tonn. a 8,24 milio- 
ni. Il numero degli esportatori si è, invece, 
aceresciuto con l’adesione dell’Argentina e 
della Svezia, ciò che ha obbligato a riparti- 
re un contingente globale assai diminuito 
tra un numero superiore d’aventi diritto con 
riduzioni delle quote dei vari paesi membri. 
La questione preliminare da definire alla 
Conferenza era se si dovesse di nuovo adot- 
tare il sistema che era alla base dei due ac- 
cordi precedenti oppure se si dovesse giun- 
gere a una sistemazione durevole del merca- 
to. La Gran Bretagna favoriva la seconda 
soluzione che collegava all’abolizione dei sus- 
sidi per sostenere i corsi, ciò che avrebbe 
permesso di riportare questi ultimi al prezzo 
minimo fissato dall’Aecordo. Poichè la Con- 
ferenza ha deciso di mantenere la formula 
applicata fino ad ora, la Gran Bretagna si è 
ritirata. Come è noto, il principio regolatore 
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dei tre accordi è quello della fissazione di un 
prezzo minimo, al quale i paesi importatori 
sono tenuti a comprare i contingenti loro 
assegnati anche se il prezzo mondiale è infe- 
riore, e di un prezzo massimo al quale gli 
stessi paesi sono garantiti di trovare le quan- 
tità stabilite, anche se il prezzo mondiale è 
superiore. Unica lieve modifica sta nella mi- 
sura dei prezzi limite che verranno abbassa- 
ti del 5% e saranno così pari a $ 1,50 e 
$ 2,00 S. I. (I. M.) 


(3409) EE 10 
Caso MANTANER A., Aspetto economico dei 


piani atomici americano, ‘inglese e russo 
(«El Economista », Madrid, 9 giugno 
1956). 


Con l’aiuto statale in Inghilterra e proba- 
bilmente in Russia, e senza aiuto alcuno ne- 
gli Stati Uniti, il costo di produzione del 
chilowattora di origine atomica sarà appros- 
simativamente lo stesso. Anche tecnicamente, 
nonostante le grandi differenze, il problema 
sara lo stesso, mentre esso sara completa- 
mente diverso da paese a paese sotto l’aspet- 
to economico. Per ottenere negli Stati Uniti 
energia di origine atomica e costi convenien- 
ti rispetto ai costi dell’energia proveniente 
dalle fonti tradizionali sono necessari ancora 
molti sforzi. Per valutare pienamente il con- 
trasto fra l’aspetto tecnico e quello econo- 
mico si deve rilevare: 1) che nel prossimo 
anno negli Stati Uniti verranno impostati 
soltanto sommergibili atomici, mentre la 
Russia inizia ora i lavori per la sua prima 
unità atomica (un rompighiaccio); 2) che, 
per contro, gli Stati Uniti hanno progettato 
la costruzione di centrali atomiche per una 
capacità molto inferiore rispetto alla Russia 
e all’Inghilterra. In considerazione dei livel- 
li attuali del costo dell’energia la rivoluzione 
atomica assumerà per gli Stati Uniti forma 


evolutiva, mentre per gli altri paesi potrà 
assumere forma realmente esplosiva. (v. $.) 
(3410) 113) (Gb) ale, 


In quale modo l’Europa provvederà al suo 
fabbisogno di energia nel 1975? (« L’Eco- 
nomie », Paris, 14 giugno 1956). 


La Commissione dell’OECE per lo studio 
del problema delle fonti europee di energia 
ha presentato il suo rapporto. Il consumo di 
energia in Europa si è venuto accrescendo 
costantemente dopo la prima guerra mondia- 


le, ha raggiunto nel 1955 i 730 milioni di 
tonn. di equivalente carbone di energia pri- 
maria e si prevede che nel 1975 raggiungerà 
i 1200 milioni di tonn. Gli esperti dell’OECE 
ritengono che la fonte di energia più suscet- 
tibile di espansione sia il carbone; tuttavia 
nel 1975 se ne dovrà importare almeno 50 
milioni di tonn. Il contributo dell’energia 
nucleare non fornirà che 1’8% della doman- 
da europea e l’energia petroliera non darà 
che un apporto limitato. Per rispondere alla 
domanda di petrolio, che sarà quadruplicata 
entro il 1975, l’industria petroliera dovrà 
affrontare importanti problemi di ricerca 
e impianti. La domanda di elettricità au- 
menta del 7% all’anno per cui le centrali 
termiche e idrauliche dovranno essere in- 
grandite; inoltre per produrre i 1200/1400 
miliardi di Kwh richiesti nel 1975, anche le 
centrali nucleari dovranno contribuire con 
200 miliardi di Kwh. L’apporto di energia 
dal gas naturale resta relativamente debole, 
salvo in Italia. L’Europa dovrà quindi nel 
prossimo futuro importare energia il cui 
costo, stimato per il 1975 pari a 5200 milio- 
ni di dollari, costituisce un grave problema 
per la bilancia commerciale della maggior 


parte dei paesi dell’OECE. (I. M.) 
(3411) EE (0) 15 
BLACK E. R., Banca Mondiale 1946-1956 


(« The Financial Times », London, 25 giu- 
gno 1956). 


L’ammontare dei prestiti complessivamen- 
te elargiti dalla Banca Internazionale per la 
Ricostruzione e lo Sviluppo in 10 anni di at- 
tività si aggira sui 3 miliardi di dollari. Se- 
condo lo Statuto, la Banca avrebbe dovuto 
largamente attingere al mercato dei capitali; 
da questo punto di vista, però, le operazioni 
ebbero inizio in un clima poco favorevole. 
Particolarmente negli Stati Uniti, le grandi 
istituzioni finanziarie tendevano ad esclude- 
re dal proprio portafoglio i titoli esteri. La 
Banca dimostrò che le sue operazioni non so- 
lo costituivano un aiuto indispensabile per i 
paesi sottosviluppati ma offrivano notevoli 
vantaggi dal lato finanziario; la situazione 
si capovolse. Attualmente, il totale delle ri- 
serve ammonta a $ 225 milioni e i prestiti 
sono regolarmente rimborsati. Oltre la metà 
dei fondi fino ad oggi elargiti proveniva dal 
mercato degli investimenti, principalmente 
attraverso l’emissione di obbligazioni e, ne- 
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gli anni recenti, con la cessione di parte del 
portafoglio prestiti ad enti finanziari pri- 
vati, negli Stati Uniti ed altrove. Negli ul- 
timi cinque anni, la Banca Mondiale ha ot- 
tenuto in Europa fondi per l’ammontare di 
oltre 260 milioni di dollari. Nell’esercizio 
1954-55 il 48% delle erogazioni è stato de- 


stinato ad industrie europee. - (M. P.) 
(3412) EE (1) 19 


ARMAND L., L’energia atomica e il futuro 
dell’Europa («Foreign Affairs», New 
York, luglio 1956). 


Dal punto di vista teenico, la collaborazio- 
ne internazionale nel campo dell’energia a- 
tomica 6 la meno soggetta a controversie. Il 
funzionamento di un mercato comune in un set- 
tore economico completamente nuovo, avente 
le migliori prospettive di successo, è un in- 
centivo alla creazione di un mercato eomu- 
ne generale. L’Euratom è perciò, non a torto, 
ritenuta l’avanguardia dell’unione europea. 
Senza di essa, i paesi europei sarebbero co- 
stretti, ciascuno per proprio conto, a conclude- 
re accordi bilaterali con paesi più progrediti 
in materia di ricerche nucleari; ovviamente, 
con gli Stati Uniti, ma non è escluso anche 
con l’Unione Sovietica. Non potendo, quin- 
di, mobilitare le proprie forze, sia nel cam- 
po scientifico che in quello industriale, que- 
sti paesi si troverebbero ben presto nella po- 
sizione di «satelliti ». Data l’importanza 
crescente dell’applicazione dell’energia nu- 
cleare e data l’attuale situazione politica, 
il problema pone l’Europa ad una svolta de- 
cisiva, superata la quale sarà possibile scor- 
gere le linee fondamentali del suo futuro. 

(M. P.) 


(3413) EE (0) 15 
Drouin P., L’Euratom. Un’esigenza econo- 
mica («Le Monde», Paris, 6 lugho 1956). 


Gli Stati Uniti stanno per lanciare un 
nuovo tipo di reattore e, precisamente, l’ot- 
tavo della serie. L’Inghilterra e la Francia, 
le sole nazioni europee che vantino un’in- 
dustria atomica, ne possiedono, attualmente, 
uno ciascuna. Gli impianti per la separazione 
degli isotopi in attività negli S.U. consuma- 
no complessivamente una quantità di energia 
elettrica superiore al fabbisogno totale fran- 
cese. L'Inghilterra ha uno stabilimento per 


la separazione degli isotopi (la cui produ- 


duzione, un decimo di quella americana, è 
destinata a scopi militari}; la Francia nes- 
suno. Quattro società americane hanno allo 
studio la fabbricazione di motori atomici per 
l’aviazione, mentre in Russia è in costruzio- 
ne una nave rompighiaccio a propulsione nu- 
cleare (16.000 tonnellate, potenza totale 
44.000 CV, velocità 18 nodi) e si prevede lo 
impiego dell’energia atomica sulle baleniere 
e sugli aerei. Il considerevole ritardo delle 
nazioni europce rispetto ai due giganti sta- 
tunitense e russo nel campo dell’energia ato- 
mica si rileva particolarmente dal numero 
degli «atomisti». Oltre oceano, da 130.000 
a 150.000 persone sono occupate in questo 
settore industriale (il 30% sono chimici, il 
18% fisici, il 13% meccanici, il 12% biolo- 
gi e il 10% elettrotecnici) contro 5.000 in 
Inghilterra, 2.000 in Francia e 1.000 nel 
resto dell’Europa occidentale. Da notare che 
S.U. e U.R.S.S. producono energia atomica 
pur possedendo ancora, al contrario della 
Europa e, particolarmente, della Francia, 
considerevoli fonti classiche di energia. Solo 
attraverso una seria collaborazione i paesi 
europei possono conseguire in questo campo, 
senza inutile dispendio di tempo e di mezzi 
finanziari, progressi soddisfacenti. L’Eura- 
tom si rivela perciò, soprattutto, un’esigen- 
za economica. (M. P.) 


(3414) EE (0) 15 

BrEDOWSKI I., L’Unione europea dei paga- 
menti (« Ekonomista », Warszawa, N. 5-6, 
1956). 


Le operazioni dell’Unione Europea dei Pa- 
gamenti comprendono, insieme con la com- 
pensazione, anche elementi di conti in mo- 
neta estera liberamente circolante, di conti 
nell’ambito delle zone monetarie, e di conti 
in elearing. Ogni membro dell’Unione cerca 
di porre a servizio dei propri interessi gli e- 
lementi dei vari sistemi di pagamento. Il 
meccanismo di mercato dell’UEP ha porta- 
to ad una differenziazione dei membri in de- 
bitori e creditori, creando una nuova « fame 
di dollari» tra i fornitori ed un disavanzo 
nelle operazioni commerciali dell’Europa Oc- 
cidentale con l’area del dollaro. I paesi più 
forti si valgono di volta in volta degli ele- 
menti di conti in moneta estera ora per ac- 
cumulare dollari ed ora per imporre ad altri 
paesi l’accettazione coercitiva di prestiti con 
cui finanziare le loro importazioni. Tali fatti 
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spiegano i passaggi improvvisi da disavanzi 
ad eccedenze che si verificano nel commercio 
di certi paesi, e costituiscono un fattore di 
disorganizzazione negli scambi dell’Europa 
Occidentale. I bruschi mutamenti che si sono 
registrati nei commerci dei principali mem- 
bri — Repubblica Federale Tedesca, Inghil- 
terra e Francia — caratterizzano i tre prin- 


cipali periodi dell’attività dell’UEP dalle sue 
origini fino al giorno d’oggi. La concorren- 
za tra i membri più potenti ha portato ad 
una netta superiorità della Germania Occi- 
dentale, che si è trasformata nella più gio- 
vane contropartita dei monopoli americani 
nell’opera di sottomissione dei più deboli 
paesi dell’occidente europeo. (MIPEMAS) 


LINEAMENTI DI UNA TEORIA DELL’ESPANSIONE 
DELLE ECONOMIE PROGRESSIVE (*) 


PARTE III 


MARCO FANNO 


13°) Le nostre indagini furono condotte finora nell’ipotesi che, 
avvenuto il passaggio del sistema dalla condizione di un’economia 
Stazionaria a quella di un’economia progressiva, il tasso d’incremento 
della espansione potenziale e quindi di quella secolare rimanga co- 
stante, che cioé le linee di questa e di quella, tracciate con ordinate a 
scala logaritmica, sieno due rette parallele, aventi un’inclinazione 
corrispondente a cotesto tasso. E in base a questa ipotesi siamo 
giunti alle conclusioni esposte nelle pagine precedenti. Esamineremo 
ora, per considerare i principali casi possibili, che cosa accada se il 
tasso di cotesto aumento, anzichè costante sia variabile, se cioè le 
linee rispettive, anzichè due rette sieno due spezzate, la cui inclina- 
zione sia quindi soggetta di quando in quando a mutare e precisa- 
mente a aumentare o diminuire. 

Incominciamo dal caso di un aumento. Un aumento del tasso 
d’incremento del sistema, cioè dell’inclinazione di coteste linee può 
verificarsi in qualsiasi fase di un ciclo degli affari. Ma se si verifica 
durante una fase discendente a effetti cumulativi è poco probabile 
che esso ne modifichi il decorso, perchè coteste fasi sono destinate, 
come si è visto, una volta iniziate, a proseguire finchè non incontrino 
uno sbarramento che le arresti. Ma la sua azione è destinata invece 
a farsi sentire non appena la discesa si arresti, oppure, nel caso in 
cui esso si verifichi durante una fase ascendente, nel corso di questa; 
perchè i sistemi si sviluppano, come sappiamo, grazie all'impulso 
della loro espansione secolare e alle ricorrenti divergenze che questa 
genera tra sviluppo effettivo e sviluppo secolare delle attrezzature, 
per modo che un aumento della inclinazione di cotesta linea, amplifi- 
cando cotesta divergenza e aumentando di conseguenza gli investi- 


(*) Per la Parte I e la Parte II di questo articolo vedi « Economia Interna- 
zionale », Vol IX, n.' 1 e 2 (maggio 1956 e agosto 1956), p. 212 e p. 438. 
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menti primari necessari, sia nel momento in cui si verifica sia in 
ogni periodo successivo, a eliminarla, aumenta il volume di questi e 
di riverbero anche di quelli degli investimenti secondari, conferendo 
al movimento ascendente un maggior vigore e una maggiore am- 
piezza e durata. 

Cio è illustrato dalla tabella N° 4 e dal relativo diagramma N° 7. 
Cotesta tabella fu costruita riproducendo la tabella N° 2 senza modi- 
ficazioni fino a tutto il 25° periodo, e modificandola poi nel senso che 
l’espansione secolare delle attrezzature si segua a partire da cotesto 
periodo non piú a scatti di 20 ma di 40 unita per periodo, e che pure 
si raddoppi la misura degli scatti della produzione secolare. Con- 
frontando allora la parte delle due tabelle e dei due diagrammi suc- 
cessiva al 25° periodo baiza immediata la differenza. Entrato infatti 
in azione nel 26” periodo lo sbarramento inferiore, le attrezzature e 
il reddito ricominciano a espandersi nel 27° periodo in entrambe le 
tabelle, ma nella tabella N° 4 in misura più rilevante, col risultato 
non soltanto di amplificare il movimento, ma anche di prolungarlo, 
talchè mentre nella tabella N° 2 esso accenna a invertirsi già nel pe- 
riodo 30°, ciò avviene nella tabella N° 4 soltanto a partire dal 34°. Si 
avverta però subito, a scanso di equivoci, che i dati dei periodi dal 
31° al 35° di cotesta tabella furono ricavati astraendo dalla produ- 
zione delle attrezzature di sostituzione che, secondo le nostre ipotesi, 
avrebbero dovuto iniziarsi nel 31° periodo, cioè supponendo che, con- 
trariamente a cotesta ipotesi, il movimento prosegua senza il suo in- 
tervento, onde appunto aver modo di determinare e seguire per un 
tempo più lungo gli effetti di un aumento del tasso d’incremento dei 
sistemi sull'andamento della congiuntura. 

Passando a considerare il caso opposto anche la diminuzione di 
cotesto tasso può avvenire in qualsiasi momento e in qualsiasi fase 
dei cicli degli affari; e può quindi recare, secondo il momento in cui 
avviene, effetti diversi da caso a caso. Se essa si verifica nel corso di 
una fase di espansione a carattere esplosivo, essa rimane priva al 
momento di qualsiasi effetto, perchè anche coteste fasi, una volta 
iniziate, tendono come sappiamo a proseguire finchè non incontrino 
uno sbarramento superiore che le arresti. E altrettanto avviene nella 
fase discendente successiva, se, come può ritenersi probabile, è essa 
stessa a effetti cumulativi. Ma non appena, cessata la discesa, il si- 
stema si prepari alla ripresa, la diminuzione del tasso del suo svi- 
luppo comincia a farsi sentire. Anzitutto se l’arresto della discesa e 
la diminuzione del tasso di sviluppo avvengono mentre lo sviluppo 
effettivo delle attrezzature è rimasto in arretrato rispetto al suo 
sviluppo secolare, cioè la linea di questo è salita al di sopra della linea 
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TABELLA N° 4 


Tasso d’incremento secolare del sistema del 10% fino al 25° periodo e del 20% per periodo a partire ¢ 
26°; propensione al consumo: 0.90; per produrre 10 unità in più di beni diretti occorre aumentare di 
unità la produzione del capitale di esercizio e produrre 20 unità di attrezzature nuove; quindi l’accelerato 
= £.9; durata delle attrezzature di 20 periodi. 
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DIAGRAMMA N. 7 
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linea aa dell’espansione secolare, costruita coi dati della colonna (2) della Ta- 
bella N° 4; l’inelinazione di questa linea si raddoppia a partire dal periodo 25° 


linea bb dell’espansione effettiva, costruita coi dati della colonna (13) della 
Tabella N° 4 
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linea aa dell’espansione secolare, costruita coi dati della colonna (4) della Ta- 
bella N° 4; l’inclinazione di questa linea si raddoppia a partire del periodo 25° 


linea bb dell’espansione effettiva costruita, coi dati della colonna (15) della 
Tabella N° 4 
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di quello, la diminuzione della inclinazione della prima, diminuendo 
la sua distanza dall’altra, diminuisce nel momento in cui si verifica 
l'ammontare degli investimenti primari in attrezzature, necessario a 
eliminarla, smorzando lo slancio della immediata ripresa, ma dimi- 
nuisce poi in tutti i periodi successivi l'ammontare degli investimenti 
primari per periodo e l'ammontare dei conseguenti investimenti se- 
condari, rallentando il ritmo delle successive fasi ascendenti e con- 
ferendo al movimento ondulatorio un andamento meno impetuoso. 

Che se invece l’arresto della discesa e la diminuzione del tasso 
di sviluppo del sistema avvengono mentre lo sviluppo effettivo delle 
attrezzature continua a essere maggiore del suo sviluppo secolare, 
cioè la linea del primo continua a mantenersi al di sopra di quella del 
secondo, in tale caso la diminuzione dell’inclinazione di quest’ultima 
prolunga il tempo necessario perchè le due linee si incontrino, cioè 
lo sviluppo secolare delle attrezzature si uguagli al suo sviluppo ef- 
fettivo, e gli investimenti primari in attrezzature diventino ancor 
una volta profittevoli e vengano ripresi; e in questo caso la ripresa 
sì inizia, oltre che con un ritmo meno accentuato come nell’altro caso, 
con ritardo rispetto ad esso. In entrambi i casi però, poichè le indu- 
strie addette alla produzione delle attrezzature erano aggiustate in 
precedenza per una produzione corrispondente al precedente tasso di 
sviluppo del sistema, la diminuzione di questo, costringendole a ral- 
lentare e restringere la loro attività, le riduce in uno stato di crisi, 
destinato a prolungarsi finchè esse non si sieno aggiustate alla nuova 
situazione, ma destinato anche, data la posizione che la produzione 
delle attrezzature occupa nell'economia del sistema, a estendersi a 
tutti i settori di questo. 


14°) Ma un altro punto ancora vuol essere considerato. Noi ab- 
biamo visto nel $ 6° del presente lavoro che la posizione, cioè la di- 
stanza della linea dell’espansione secolare da quella dell'espansione 
potenziale dipende caso per caso dalla durata del friction e del pro- 
duction lag e dall’ampiezza dell’orizzonte economico; ed è precisa- 
mente tanto maggiore quanto maggiori sono i due lags e minore l’am- 
piezza di cotesto orizzonte. Segue da ciò che la linea dell’espansione 
secolare tende a elevarsi ogni qualvolta la durata dei due lags dimi- 
nuisca e l’ampiezza dell'orizzonte economico aumenti, e ad abbassarsi 
nel caso opposto. Le tre posizioni di cotesta linea, considerate nel 
$ 6° come posizioni proprie di tre casi distinti, si profilano quindi 
ora, in relazione a cotesta eventualità, come posizioni alternative di 
partenza e di arrivo di spostamenti di cotesta linea. E resta allora a 
vedersi che cosa accada dell’espansione effettiva al verificarsi di co- 
testi spostamenti. 
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Nel caso di spostamenti della linea dell’espansione secolare verso 
Palto, il volume degli investimenti primari necessario ad aggiustare 
l'espansione effettiva alla nuova posizione di cotesta linea aumenta; 
quindi aumentano nei periodi successivi, più di quanto sarebbero al- 
trimenti aumentati gli investimenti secondari e il movimento ascen- 
dente dell’espansione effettiva si accelera ed amplifica. Ma ciò però 
solo temporaneamente perchè, trattandosi di un perturbamento iso- 
lato, la sua azione tende ad attenuarsi via via fino ad annullarsi; e 
l'espansione effettiva è destinata pertanto a riprendere, ad aggiusta- 
mento avvenuto, a un livello più elevato della produzione, lo stesso 
andamento di prima, con la tendenza quindi delle sue oscillazioni a 
esaurirsi immediatamente, a diminuire via via di ampiezza o a con- 
servare carattere esplosivo. secondo il valore del coefficiente di acce- 
lerazione. 

Nel caso di uno spostamento verso il basso di cotesta linea av- 
viene l’opposto. L'ammontare degli investimenti primari, necessario 
in ogni periodo a adeguare lo sviluppo effettivo a quello corrispon- 
dente alla nuova linea dell’espansione secolare, diminuisce. L’au- 
mento degli investimenti secondari risulta minore di quanto sarebbe 
stato altrimenti, e il movimento ascendente dell’espansione effettiva 
subisce un rallentamento. Ma anche in questo caso solo temporanea- 
mente; e l'espansione effettiva è destinata pertanto anche in questo 
caso a riprendere, ad aggiustamento avvenuto, sia pure a un livello 
più basso della produzione, lo stesso andamento di prima, con la ten- 
denza quindi delle sue oscillazioni a esaurirsi immediatamente, a di- 
minuire di ampiezza o a conservare carattere esplosivo, secondo il 
valore dell’acceleratore. 


15°) Ed ora, prima di chiudere queste indagini preliminari, un 
cenno sopra un altro aspetto del processo di espansione del reddito e 
della produzione. Noi abbiamo visto nel $ 4° che la linea dell’espan- 
sione secolare, in conseguenza del modo nel quale è costruita, può 
considerarsi la linea degli equilibri mobili dei sistemi e quindi la linea 
in ogni punto della quale investimenti e risparmi si eguagliano fra 
loro. Ora la linea dell'espansione effettiva del reddito e della produ- 
zione, anzichè coincidere con essa, presenta invece nella generalità 
dei casi la forma di una linea oscillante attorno ad essa. E perchè 
tale non è la linea degli equilibri successivi del sistema, nè quindi la 
linea nei punti successivi della quale investimenti e risparmi coinci- 
dano fra loro. Secondo la teoria corrente il reddito e la produ- 
zione tendono a aumentare ogni qualvolta gli investimenti eccedano 
i risparmi e a diminuire nel caso opposto. Quindi, in base a co- 
testa teoria, nell’alternarsi delle fasi ascendenti e discendenti della 
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linea dell’espansione effettiva del reddito, coteste relazioni dovreb- 
bero avere riscontro. Onde controllare la fondatezza di cotesta teoria 
e ad un tempo la consistenza logica dei nostri schemi abbiamo co- 
struito, desumendola dai dati della tabella N° 3, la tabella N° 5, nella 
quale sono messi in luce da un lato le differenze in ogni periodo tra 
investimenti e risparmi e dall’altro l'andamento simultaneo del red- 
dito. I dati degli investimenti globali (colonna b) furono ricavati 
sommando insieme quelli della colonna (14) (investimenti globali in 
attrezzature) della tabella N° 8, con le differenze in più o in meno in 
ogni periodo, rispetto al periodo precedente, dei dati della colonna (8) 
(produzione globale del capitale di esercizio) della stessa tabella. La 
colonna (c) dei risparmi fu ricavata detraendo l'ammontare del red- 
dito disponibile per i consumi di ogni singolo periodo, indicato nella 
colonna (10) della tabella N° 3 dal reddito globale del periodo prece- 
dente risultante dalla colonna (13) della stessa tabella. Nella colonna 
(d) compariscono le differenze periodo per periodo tra investimenti 
e risparmi, restando inteso che il segno + anteposto a coteste diffe- 
renze sta a indicare l’eccedenza degli investimenti rispetto ai ri- 
sparmi, e il segno — l’eccedenza inversa. In tutta la tabella i periodi 
successivi sono esposti per gruppi fra loro separati, onde da essa 
emergano in modo evidente i periodi nei quali coteste differenze sono 
positive e quelli in cui esse sono negative. I dati globali che compa- 
riscono a fianco di coteste differenze individuali rappresentano la 
somma di coteste differenze per gruppi di periodi. Finalmente la co- 
lonna (e) del reddito altro non è che la riproduzione della corrispon- 
dente colonna (13) della predetta tabella N° 3. E i segni + e — scritti 
a fianco dei vari gruppi di dati di cotesta colonna servono semplice- 
mente a indicare il senso nel quale il reddito muta nel corso di cia- 
scun gruppo di periodi, e cioè se esso aumenti oppure diminuisca. 

Dall'esame della tabella N° 5 rilevasi immediatamente come i 
gruppi di periodi nei quali gli investimenti superano i risparmi si 
alternino con quelli nei quali i risparmi superano gli investimenti. 
Passando poi a un esame comparato delle due colonne (d) e (e) si 
nota come nei gruppi di periodi nei quali gli investimenti superano i 
risparmi il reddito presenta un andamento crescente e nei gruppi di 
periodi in cui i risparmi superano gli investimenti esso presenti in- 
vece la tendenza a diminuire. Dal che, mentre resta provata la fon- 
datezza della teoria keynesiana, resta del pari dimostrata la consi. 
stenza logica del nostro schema, in quanto che questo, pur basandosi 
su principii diversi e precisamente sulle relazioni tra profitti e inve- 
stimenti, ne realizza però nei suoi sviluppi i postulati; e le due teorie, 
anzichè esser contrastanti fra loro, si compenetrano e completano a 
vicenda. 
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TABELLA N° 5 


Investimenti Differenze positive 
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d) Primo abbozzo di una teoria delle fluttuazioni delle economie pro- 
gressive. 


16°) Riepilogando ora quanto precede restano acquisiti i se- 
guenti principii fondamentali. I sistemi si espandono mediante l’au- 
mento delle loro attrezzature e l’aumento del reddito e della produ- 
zione globale. Forze motrici del processo di espansione sono i fattori 
propulsivi ed elementi basilari dell’intelaiatura entro la quale essi 
agiscono sono la linea dell’espansione potenziale e quella dell’espan- 
sione secolare: la prima che, come vedremo, segna i limiti successivi 
massimi del processo di espansione, cioè funziona come ultimo sbar- 
ramento superiore di questa; la seconda che ne fissa il ritmo e le di- 
rettrici. I fattori propulsivi sollecitano le attrezzature, la produzione, 
il reddito a espandersi lungo cotesta linea. Ma l’azione congiunta del 
moltiplicatore e dell’acceleratore e dei vari lags li induce, non appena 
la loro espansione si inizi, a deviare da essa, trasformando il loro 
movimento unidirezionale in movimento ondulatorio. Il quale si ri- 
solve per le attrezzature in un aumento a sbalzi successivi intercalati 
da soste, ma sempre, salvo brevi flessioni, al di sopra della propria 
linea dell'espansione secolare, e per la produzione e il reddito in un 
movimento oscillatorio attorno a questa e quindi ora al di sopra, ora 
al di sotto di questa. E’ grazie all’azione combinata e coordinata di 
cotesti due movimenti che i sistemi sono appunto indotti nell’iniziare 
la loro espansione a oscillare. Ma l'ampiezza, la durata, la tendenza, 
le direttrici di coteste oscillazioni dipendono dai coefficienti del mol- 
tiplicatore e dell’acceleratore e dall'andamento e inclinazione della 
linea dell'espansione secolare. Se questa è una retta, cioè una linea 
a inclinazione costante e poco inclinata e se i due coefficienti sono 
bassi, il sistema, ricevuto l’impulso iniziale, è indotto, espandendosi, 
a oscillare attorno ad essa, ma con ampiezza moderata e decrescente; 
e il movimento ondulatorio si esaurisce pertanto in breve tempo, ri- 
trasformandosi in movimento unidirezionale lungo cotesta linea (1). 
Se la linea dell'espansione secolare è pure una retta me molto incli- 
nata e se i due coefficienti sono molto elevati, il sistema, ricevuto 
l’impulso iniziale, è indotto anche in questo caso a oscillare attorno 
ad essa, ma con ampiezza rilevante, cioè con l'ampiezza della zona 
compresa tra i due sbarramenti ; e continua poi a oscillare fra cotesti 


(1) «By a stable movement we mean a movement at which the cyclical 
components all show a high damping ratio, whereas the trend movements do not 
show too high a rate of growth...» (TINBERGEN, Econometric Business Cycle 
Research, in Readings in Business Cycle Theory, pag. 79). 
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limiti finché il processo d’espansione continui. Se, per considerare 
anche gli altri casi possibili, la linea dell’espansione secolare à sempre 
una retta, ma, mentre il sistema sta oscillando, muta posizione e pre- 
cisamente si eleva senza mutare inclinazione, l’ampiezza delle oscilla- 
zioni aumenta temporaneamente, ma riprende poi le proporzioni ini- 
ziali, conservando pero anche in questo caso la tendenza a diminuire o 
a rimanere costante secondo il valore dei due coefficienti. Se cotesta 
linea invece si abbassa senza anche in questo caso mutare inclina- 
zione, l’ampiezza delle oscillazioni diminuisce temporaneamente per 
riprendere poi le proporzioni iniziali, conservando anche in questo 
caso la tendenza originaria a smorzarsi o a rimanere immutata, se- 
condo il valore dei due coefficienti. Se l’inclinazione di cotesta linea 
aumenta senza che ne muti la posizione, l’ampiezza delle oscillazioni 
aumenta, ma in modo permanente, conservando perd, come negli 
altri casi, la tendenza precedente a diminuire o a rimanere costante. 
Se infine l’inclinazione della linea dell’espansione secolare diminuisce 
senza mutare posizione, le oscillazioni diminuiscono permanente- 
mente di ampiezza, pur conservando il loro andamento iniziale de- 
crescente o costante, ma diminuiscono in misura tanto maggiore 
quanto maggiore é la diminuzione dell’inclinazione di cotesta linea. 
La quale conclusione lascia intravvedere il caso limite nel quale la 
linea dell’espansione secolare, diminuendo via via di inclinazione, di- 
venti orizzontale e nel quale, venuta meno la convenienza di nuovi 
investimenti, il sistema si trasformi da progressivo in stazionario e 
le oscillazioni dipendenti dal suo sviluppo cessino completamente. E' 
questo caso limite molto importante, perché fornisce per via indi- 
retta la conferma della tesi che costituisce il leit Motiv di tutto il vo- 
lume e cioé che le oscillazioni, come movimenti sistematici e continui, 
sono un fenomeno proprio ed esclusivo delle economie progressive. 


17°) Questa nelle sue grandi linee la nostra teoria che ha le 
proprie radici, come si é visto, negli schemi keynesiani, trasformati 
pero da statici, quali prevalentemente sono, in dinamici, e si basa su 
alcune ipotesi per se stesse ovvie suggerite dall’osservazione del 
mondo reale. Teoria quindi molto semplice, ma, appunto perché tale, 
largamente comprensiva, nella quale trovano posto non soltanto i 
casi principali di movimenti ondulatori dovuti al processo di espan- 
sione dei sistemi, ma anche, ben guardando, come caso particolare, 
la teoria della maturita e del ristagno (1); perché nel caso da noi esa- 


(1) KEyNES, The General Theory, ecc., libro IV, Cap. 16, pagg. 219 e sege.; 
HANSEN, Economic Progress and Declining Population Growth, in « The Ame- 
rican Economic Review », Marzo 1939, pagg. 2 a 13; HANSEN, Fiscal Policy and 
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minato di economie il ritmo della cui espansione secolare improvvi- 
samente diminuisca, le possibilità di nuovi investimenti, a prescin- 
dere pure dalle reazioni immediate del processo di aggiustamento, si 
sviluppano assai lentamente, e coteste economie, conformemente ap- 
punto alla teoria del ristagno, sono destinate a vivere, se non nella 
desolante monotonia delle economie stazionarie dello SCHUMPE- 
TER (1), in uno stato di depressione, prive di slancio e di energie in- 
novatrici. E a questi risultati siamo pervenuti: 1) senza introdurre 
nel nostro schema un trend statistico che, a prescindere dalla inevi- 
tabile imperfezione di simili trends (2), non può essere desunto che 
a posteriori dai movimenti effettivi dei sistemi (3), e fornisce quindi 
semplicemente l'immagine dell’andamento tendenziale di questi e non 
il cammino lungo e attorno al quale questi sono vincolati a muoversi 
nella loro espansione; 2) senza introdurre un trend del tipo della 
linea dei movimenti equilibrati del HARROD e del Hicks che è un 
trend arbitrario (4), supposto esistente a priori (5); 3) senza intro- 


Business Cycles, London 1941, pagg. 346-7; SCHUMPETER, Business Cycles, New 
York 1939, pagg. 1033 a 1039; Mc LAUGHLIN and R. J. WATKINS, The Problem of 
Industrial Growth in a Mature Economy, in « The American Economic Review », 
Papers and Proceedings, Marzo 1939, pagg. 2 e segg.; SWEEZY, Population 
Growth and Investment Opportunity, in «The Quarterly Journal of Economics», 
Novembre 1940, pagg. 64 e segg.; KING WILLFORD, Are We Suffering from Eco- 
nomic Maturity?, in « The Journal of Political Economy >», Ottobre 1939, pagg. 
609 e segg.; HIGGINS, Doctrine of Economic Maturity, in «The American Eco- 
nomic Review », Marzo 1946; HIGGINS, The Theory of Increasing Under-Employ- 
ment, in « The Economic Journal », Giugno 1950; SwEEzy, Declining Investment 
Opportunity, in « The New Economics », New York, 1947; Mc. C. WRIGHT, The 
Prospects of Capitalism, in: A Survey of Contemporary Economics, Philadelphia 
1949, pag. 458. Una critica serrata alla teoria del ristagno in genere e all’impo- 
stazione e sviluppi ad essa data dal HANSEN in rapporto alla situazione econo- 
mica degli Stati Uniti nel periodo 1930-1939, trovasi in: TERBORG, The Bogey of 
Economic Maturity, Chicago 1945. 

(1) SCHUMPETER, La teoria dello sviluppo economico, in Nuova Collana di 
Economisti, Torino 1932, vol. V°, pagg. 73, 81, 93, 118, 123. 

(2) BRESCIANI-TURRONI, Le previsioni economiche, in Nuova Collana di Eco- 
nomisti, Torino 1932, vol. VI°, pagg. 320 e segg. 

(3) DEMARIA, Osservazioni sulla teoria statistica delle serie dinamiche, in 
« Giornale degli Economisti », Dicembre 1935, pagg. 1017 a 1023; PAPI, Trend e 
punti di inversione di una fluttuazione economica, in «Giornale degli Economisti», 
Settembre-Ottobre 1952, pagg. 571 e segg. 

(4) Harrop, Towards a Dynamic Economics, London 1949, pagg. 63 a 100; 
Hicks, A Contribution to the Theory of the Trade Cycles, Oxford 1950, cap. VIII 
pag. 88. 

(5) Scrive il KALDOR a proposito delle teorie del Harrop e del Hicks: « The 
trend itself is not explained; it is introduced as a datum. There can be no pre- 
tence therefore of these theories providing the basis for a theory of economic 
growth. ...» (KALDOR, The Relation of Economic Growth and Cyclical Fluctua- 
tions, in « The Economie Journal », Marzo 1954, pag. 65). 
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durre neppure i cosi detti investimenti autonomi, divenuti ormai i 
personaggi d’obbligo di qualsiasi teoria dei cicli (1), ma dei quali gli 
autori che li utilizzano non chiariscono nè l’origine, nè la natura (2), 
ai quali essi assegnano talvolta un comportamento che non possono 
avere (3), e la cui asserita differenza dagli investimenti che non sono 


(1) La qualifica di investimenti autonomi fu introdotta in tempi recenti dai 
teorici dei cicli per distinguere alcune categorie di investimenti da quelli che 
essi chiamano investimenti indotti. Ma anzitutto gli autori che hanno accolto e 
utilizzata questa distinzione non si accordano completamente sui caratteri distin- 
tivi tra i due. Per il HANSEN «...Autonomous investment....is opened up by 
inventions, new discoveries, new products and new process. Induced investment, 
on the other hand, is the result of the increase in final demand or sales vo- 
lume. ..Autonomous investment has to do with changes in techniques which re- 
quire more capital per worker. This I would define as a deepening of capital. 
Induced investment has to do with providing the unemployed and new wor- 
kers with capital of the prevailing types. This process may be called a widening 
of capital...» (HANSEN, Business Cycles and National Income, New York 1951, 
pag. 190). Per il Hicks «...Public investment, investment which occurs in direct 
response to inventions, and much of the longrange investment which is only 
expected to pay for itself over a long period, all of these can be regarded as auto- 
nomous investment for our purpose...» (Hicks, A Contribution to the Theory, 
ecc., pag. 59). In secondo luogo poi cotesti autori riconoscono l’artificiosità di 
cotesta distinzione, « Naturally, aggiunge il Hicks, the distinction is not in 
practice a sharp one...» (Op. cit., pag. 59). E dello stesso avviso è il HARROD. 
«...No hard-and-fast line can be drawn between induced and autonomous 
investment. ...> (HARROD, Notes on the Trade Cycle Theory, in « The Economic 
Journal », 1951, pag. 267). 

(2) Tale è ormai la posizione che gli investimenti autonomi occupano negli 
schemi teorici dei cicli, che gli stessi storici delle fluttuazioni sono portati a spie- 
garne nei singoli casi il decorso in relazione al presunto comportamento di cotesti 
investimenti. Ciò può giustificarsi nei casi di fluttuazioni recenti e quindi, per 
dare un esempio, nel caso del HAMBERG, che, studiando il ciclo 1946-1948 del- 
l'economia degli Stati Uniti, attribuisce l'arresto della fase discendente alla fine 
del 1948 a un «...strong and increasing rate of autonomous investment, with 
an extraordinary amount of stimulus being provided by expanded government 
(deficit) spending » (HAMBERG, The Recession of 1948-9, in « The Economie 
Journal », Marzo 1952, pag. 11). Ma ciò deve ritenersi fuori di luogo, se non 
addirittura ridicolo, nei casi di fluttuazioni di periodi lontani, cioè di periodi 
rispetto ai quali è difficile conoscere la natura e l’entità degli investimenti, 
come è appunto il caso recente del FELS, il quale dopo avere dedicato pagine 
interessanti al boom ferroviario degli Stati Uniti 1879-82 e alla sua fase discen- 
dente 1882-85, afferma che «the contraction process came to an end by itself, 
limited by what is nowadays called autonomous investment. ...» (FELS, The 
American Business Cycle of 1879-85, in « The Journal of Political Economy », 
Febbraio 1952, pag. 72). 

(3) Si allude al Hicks, il quale, per rendere il suo modello operativo nelle 
fasi di ripresa è costretto ad attribuire agli investimenti autonomi un andamento 
continuativamente crescente e a un tasso costante anche nel pieno della depres- 
sione (HICKS, op. cit., pag. 104. Vedi anche: HARROD, Notes on Trade Cycle 
Theory, loc. cit., pag. 266). 
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chiamati tali sfuma, se, quali elementi realizzatori dell’espansione dei 
sistemi si assumono, come si conviene, anzichè le forze meccaniche 
di sistemi inanimati, le decisioni delle imprese basate sulle previsioni 
di alti profitti futuri, perchè tutti gli investimenti, lunghi e brevi, 
sono effettuati, tranne forse una parte degli investimenti pubblici, 
in considerazione della loro redditività (1); ma introducendo invece 
un trend che, avuto riguardo ai fattori dai quali esso deriva (aumento 
della popolazione, progressi tecnici della produzione, propensione del 
pubblico al risparmio, friction lag, production lag, ampiezza dell’oriz- 
zonte economico), al modo in cui questi concorrono a determinarlo, e 
alle linee laterali di sbarramento che, come vedremo, a una certa di- 
stanza lo fiancheggiano, costituisce una pista lungo la quale i sistemi 
sono vincolati a muoversi nel corso della loro espansione, ed entro i 
limiti della quale essi sono indotti, muovendosi, a oscillare (2). Se- 
condo la nostra teoria adunque gli stessi fattori che tendono a pro- 
muovere l’espansione dei sistemi, tendono a farli oscillare. Onde essa 
realizza, anche in questo suo primo abbozzo, l’unità ritenuta neces- 
saria a una completa teoria dei cicli, quella di incorporare in un unico 
schema e ricondurre agli stessi fattori determinanti, espansione e 
fluttuazioni insieme. 


SUMMARY 


Outline of a Theory of Growth for Progressive Economies 
(Bartoli in) 


In this article the author gives an outline of the process of expansion in 
the capitalist economies. He explains first that this process originates in what 
he calls propulsion factors — the more important of which are population 


(1) KALDOR, Mr. Hicks on the Trade Cycle, in « The Economic Journal », 
Dicembre 1951, pagg. 842-3; ULMER, Autonomous and Induced Investment, in 
« The American Economic Review », Settembre 1952, pag. 587. 

(2) Di recente il prof. PALOMBA in un importante volume dedicato ai cicli 
storici e ai cicli economici, studia quest'ultimi, col sussidio di un imponente appa- 
rato matematico, ponendo a base di essi l’esistenza di un campo di gravitazione 
rappresentante la via maestra che i sistemi economici percorrono nel loro svi- 
luppo e nello sfondo della quale le curve della produzione, dei consumi, dei prezzi, 
della popolazione, che sono le componenti del movimento, presentano l’andamento 
di curve logistiche. E” questo campo gravitazionale una specie di trend, ma un 
trend tracciato dal corso della storia, non dall'arbitrio degli studiosi, lungo le 
direttrici del quale i sistemi si muovono nel loro sviluppo, ma si muovono però, 
in forza dei lags della loro struttura, anzichè secondo un movimento uniforme, 
secondo un movimento ondulatorio. Cosicché in armonia con le teorie correnti, le 
fluttuazioni sono per il PALOMBA movimenti propri delle economie progressive e 
sono dovute all’esistenza di cotesto campo gravitazionale e di lags. (PALOMBA, 
Cicli storici e cicli economici, Napoli 1952, cap. III° e IV°). 
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growth, technical progress in production and the public’s propensity to save — 
and proceeds by means of successive investments. For the better understanding 
of the genesis and development of this expansion process, he sets the latter 
within the framework of three sets of curves: 1) potential expansion; 2) secular 
expansion; 3) actual expansion. The first of these curves shows the path along 
which the propulsion factors would lead the systems to develop if at any moment 
the full amount of saving were being invested and if the existing and from time 
to time newly disposable factors of production were fully utilized at any mo- 
ment. But the capitalist economies do not in actual fact develop along this line, 
because investments are made only when they yield adequate profit; the curve 
of potential expansion, by contrast, is the geometrical locus of the Walras-Pareto 
equilibria of a system in expansion and on any point of this curve there is 
neither a profit nor a loss for the firm. The second curve, that of secular 
expansion, lies below the first at a distance given by the assumption that 
investment yields are such as to call forth investment; output is less than po- 
tential output and there is some unemployment. This is the path which the 
systems would follow if investments were made in infinitesimal quantities, if 
incomes and saving adjusted instantaneously to changes in investment and if 
saving and investment were hence equal at any point. But this line, too, is not 
the one along which the capitalist economic systems actually do grow, because 
the assumptions of a linear development of investment and of instantaneous 
adjustment do not hold in real economic life. The curve indicates simply the 
trend of the movement of growth, and not its actual course. This latter is traced 
in the third curve. Instead of the two hypothetical sets of conditions considered 
above, this curve rests on the more realistic assumptions that investment 
increases by jumps and in finite quantities and that adjustment requires some 
time. This curve thus takes account of the lags intervening between changes in 
the economic quantities in question, as well as of the multiplier and the accele- 
rator. By virtue of the action of all these factors, the curve assumes a wavelike 
shape around the curve of secular expansion. 

In conclusion, the author states therefore that the expansion of capitalist 
economies takes place along the following lines: the motive forces of growth are 
the propulsion factors; their action gives the curve of potential expansion an 
ascending slope, and this in turn gives the curve of secular expansion, which 
indicates the trend of growth, a similarly ascending direction. In actual fact, 
lags, multiplier and accelerator cause expansion to proceed along a third curve 
following an oscillating movement, whose axle is the one of the curve of secular 
expansion. According to the author, development and fluctuations are thus the 
result of one and the same process, and progressive capitalist economies, as 
such, are bound to experience fiuctuations in the course of their development. 


RESUME 


Quelques traits d'une theorie de l'expansion des économies progressives 
(Part I, II, III) 


Dans le present article l’auteur se propose de tracer dans ses grandes lignes 
l’expansion des économies capitalistes. Il appelle les facteurs qui sont à l’origine 
de cette évolution facteurs propulsifs dont les plus importants sont l’augmenta- 
tion de la population, les progrès techniques de la production et la propension du 
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public à l’épargne. Ce processus se réalise par l’exécution d’investissements suc- 
cessifs et l’auteur explique que pour être bien compris quant à ses crigines et son 
developpement il doit être situé entre trois courbes, c’est à dire i) celle de 
Pexpansion potentielle; 2) celle de expansion séculaire et, 3) celle de l’expansion 
effective. La première montre l’évolution des systèmes si les investissements 
étaient effectués à tout instant dans la mesure de l’épargne simultanée et si les 
facteurs productifs existants et ceux qui deviennent successivement disponibles 
étaient utilisés à chaque instant. Mais ceci n’est pas la courbe le long de laquelle 
les économies capitalistes se développent en réalité, parce que dans celles-ci seuls 
les investissements qui fournissent un profit sont realisés. La courbe par contre 
qui est l’endroit géometrique des positions d'équilibre successives du système 
Walras-Pareto du plein emploi dans un système en expansion est une ligne en 
correspondance de chaque point de laquelle les entreprises ne font ni profit ni 
perte. La deuxième ligne située en dessous de la première à une distance qui est 
mesurée par la nécessité imposée aux investissements de fournir un profit suf- 
fisant à en stimuler l’effectuation et caractérisée par une production inférieure 
à celle qui serait possible et de ce fait par un chomage partiel est la courbe que 
les systèmes suivraient si les investissements se faisaient par quantités infinité- 
simales, si l’ajustement des revenus et de l'épargne aux variations des investis- 
sements était instantané et si l'épargne et investissements étaient de ce fait à 
chaque point égaux entre eux. Mais ceci n’est pas la ligne que les systèmes 
suivent dans la réalité parce que les conditions des investissements successifs et 
des ajustements instantanés auxquelles elle est liée ne se trouvent pas réalisées 
dans la réalité économique. Elle montre simplement les directions du mouvement 
d'expansion des systèmes et non leur parcours effectif. Celui-ci est démontré par 
la troisième courbe qui est construite sur la base de données plus conformes à la 
réalité de l’accroissement des investissements par quantités définies et d’ajuste- 
ments qui nécessitent un certain temps. Elle tient done compte des «lags» entre 
les variations des quantités économiques qui sont en jeu et de l’action du multi- 
plicateur et de l’accélerateur. Cette courbe, à cause de l’action de tous ces fac- 
teurs présente ainsi un mouvement ondulatoire autour de la courbe de l'expan- 
sion séculaire. L’auteur conclut que l’expansion des économies capitalistes suit 
les lignes suivantes: les forces motrices de cette expansion sont les facteurs pro- 
pulsifs; leur action donne à la courbe de l’expansion potentielle une direction 
ascendante et confère un mouvement analogue à la courbe de l’expansion sécu- 
laire qui montre les tendances du développement des systèmes. En réalité celui-ci 
suit à cause des lags, du multiplicateur et de l’accelérateur la troisième courbe 
suivant un mouvement ondulatoire autour de l’axe du développement séculaire. 
Selon le schema de l’auteur développement et fluctuations sont le produit du 
même processus et les économies capitalistes progressives sont destinées à oscil- 
ler au cours de leur développement. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Zur Grundlegung einer Theorie der Expansion progressiver Volkswirtschaften 
(Teil I, 11, 111) 


Im vorliegenden Artikel hat sich der Verfasser die Aufgabe gestellt in 
grossen Ziigen den Entwicklungsprozess der kapitalistischen Volkswirtschaften 
darzustellen. Er stellt fest, dass dieser Prozess seinen Ursprung in der Wirkung 
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von bestimmten Faktoren nimmt, die er entwicklungsfórdernd nennt, d.h. in 
erster Linie die Bevólkerungsvermehrung, die technischen Fortschritte der 
Produktion und die Sparneigung des Publikums. Die Entwicklung setzt sich mit 
Hilfe von sukzessiven Investitionen durch und der Verfasser betont, dass man 
diesen Prozess, wenn man seinen Ursprung und Ablauf richtig verstehen will 
als das Resultat dreier Kurven verschiedener Art betrachten muss und zwar 
1) die Kurve der môglichen Expansion; 2) diejenige der langfristigen Expansion 
durch Jahrhunderte und 3) diejenige der tatsächlichen Expansion. Die erste zeigt 
den Weg, den die Volkswirtschaft zuriicklegen wiirde, falls die Investitionen 
in jedem Augenblick entsprechend den gleichzeitigen Ersparnissen durchgeführt 
wiirden und die bestehenden Produktionsfaktoren sowie diejenigen die sukzessive 
verfügbar werden in jedem Augenblick im Inneren verwendet wiirden. Dies ist 
aber nicht die Kurve, der die tatsächliche Entwicklung der kapitalistischen 
Volkswirtschaften folgt. Die Investitionen werden dort vielmehr nur dann durch- 
geführt, wenn sie einen entsprechenden Gewinn abwerfen während die bespro- 
chene Kurve eine Linie darstellt deren jeder einzelne Punkt einem Zustand 
entspricht in dem die Unternehmungen weder gewinnen noch verlieren; sie ist 
namlich der geometrische Ort der einander folgenden Gleichgewichtspositionen 
des Walras-Pareto Systems der Vollbeschäftigung in einer wachsenden Wirt- 
schaft. Die zweite Linie, die sich unterhalb der anderen befindet ist von ihr so 
weit entfernt als erforderlich ist damit die Investitionen einen ausreichenden 
Gewinn abwerfen um ihre Durchführung zu gewährleisten; ihr entspricht eine 
Produktion, die nicht alle Méglichkeiten ausschópft und daher teilweise Arbeits- 
losigkeit mit sich bringt. Dieser Linie wiirden die Systeme folgen wenn die 
Investitionen in unendlich kleinen Mengen vorgenommen wiirden und die Anpas- 
sung der Erträge und Ersparnisse an die Schwankungen der Investitionen 
augenblicklich vorgenommen wiirde und die Investitionen an jedem einzelnen 
Punkte einander gleich waren. Das ist aber auch nicht die Linie, der die Systeme 
tatsächlich folgen weil die Bedingung der stufenweisen Investierungen und der 
augenblicklichen Anpassung, an die jene gekniipft ist, in der Wirklichkeit der 
Wirtschaft nicht erfüllt sind. Sie zeigt nur die Richtung der Wachstumsbe- 
wegung der Systeme, nicht aber deren tatsächlichen Verlauf. Dieser wird in der 
dritten Kurve dargestellt, die auf Annahmen beruht, die dem tatsächlichen 
Wachstum der Investitionen und der langsameren Anpassung Rechnung tragen. 
Sie berücksichtigt die «lags » die sich zwischen den Variationen der wirtschaft- 
lichen Quantitáten und dem Spiel des Multiplikators und des Akzelerators 
einschalten. Diese Kurve nimmt, infolge der Wirkung all dieser Faktoren eine 
wellenformige Gestalt an und schwankt um die Kurve der langfristigen Ent- 
wicklung über die Jahrhunderte. Die Entwicklung der kapitalistischen Volks- 
wirtschaften geht entsprechend den folgenden Linien vor sich: die treibenden 
Krafte sind die propulsiven Faktoren, deren Wirkung der Kurve der môglichen 
Entwicklung eine steigende Richtung gibt; dies teilt der langfristigen Entwick- 
lung eine analoge Bewegung mit, die die Richtlinien dcr Entwicklung der Systeme 
zeigt. Diese Entwicklung aber folgt, dank den «lags», dem Multiplikator und 
Akzelerator der dritten Kurve in wellenférmigen Bewegung um die Achse der 
langfristigen Entwicklung. Derart erklart der Verfasser Entwicklung und 
Schwankungen als Produkt des gleichen Prozesses, und die kapitalistischen 
Volkswirtschaften sind deshalb im Wachstum zu Schwankungen verurteilt. 
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RESUMEN 


Rasgos de una teoria de la expansión de las economias progresivas 
(Parte I, II, III) 


Por el presente articulo, se propuso el autor trazar a grandes rasgos el 
procedimiento de expansión de las economías capitalísticas. Echado por delante 
que ese procedimiento trae su origen de la acción de factores que él llama pro- 
pulsores, entre ellos descollando el aumento de la población, los adelantos téeni- 
cos de la producción y la inclinación del público al ahorro, y se lo consigue por 
medio de la ejecución de inversiones sucesivas, evidencia él que ese procedimiento, 
para que se lo pueda entender bien en cuanto a su génesis y sus desarrollos, se lo 
debe considerar dentro del cuadro de tres órdenes de curvas, a saber: 1) de la 
curva de la expansión potencial; 2) de la expansión secular; y 3) de la expansión 
efectiva. La primera marca el camino que — por empuje de los factores pro- 
pulsores — los sistemas recorrerían caso que las inversiones se las efectuaran 
en cada instante según la medida de los ahorros simultáneos, y que los factores 
productivos ya existentes y los que de mano en mano pasan a ser disponibles se 
los utilizara por completo en cada momento. Pero no es ésa la curca a lo largo 
de la cual las economías capitalísticas se desarrollan efectivamente, pues que 
las inversiones en éstas tan sólo se efectúan con tal que de ellas proceda un be- 
neficio adecuado, mientras esta curva, con ser el lugar geométrico de las posi- 
ciones sucesivas de los equilibrios de Walras-Pareto de pleno empleo de un 
sistema que está extendiéndose, es línea en la cual, en correspondencia con cada 
punto suyo, las empresas ni logran beneficios, ni sufren pérdidas. La segunda 
línea, situada debajo de la primera, espaciada de ésta según lo necesario para 
que las inversiones acarreen beneficio suficiente para estimular su ejecución de 
éstas, y caracterizada por una producción inferior a la potencial y, por consi- 
guiente, por una desocupación parcial, es la línea que los sistemas seguirían con 
tal que las inversiones marcharan en cantidades infinitesimales, que la udecua- 
ción de rentas y ahorros a las variaciones de las inversiones fuera instantánea, 
y que ahorros e inversiones resultaran, por consiguiente, en cada punto de ella, 
iguales entre sí. Pero ni tampoco ella es la línea que los sistemas siguen efecti- 
vamente, pues las condiciones de lo gradual de las inversiones y de lo instantáneo 
de las adecuaciones, a lo que se supone estar ella vinculada, no se encuen- 
tran en el mundo económico real. Marca ella pues tan sólo y simplemente 
las directrices del movimiento de expansión de los sistemas, que no su recor- 
rido efectivo. Es éste, en cambio, individuado por la tercera curva, que se la 
construye con asumir, en substitución de las dos condiciones hipotéticas arriba 
consideradas, las que son más conformes con la realidad de incrementos de las 
inversiones a saltos en cantidades finitas y de adecuaciones requiriendo cierto 
período de tiempo para realizarse, y siendo pues construída teniendo en cuenta 
las «lags» (retardaciones) mediando entre las variaciones de las cantidades 
económicas implicadas, y la acción del multiplicador y del acelerador; siendo 
pues curva que, debido a la acción de todos esos factores, manifiesta desarrollo 
ondulatorio alrededor de la expansión secular. En conclusión, pues, la ex- 
pansión de las economías capitalísticas se desarrolla según las líneas siguientes; 


40 


626 Marco Fanno - Lineamenti di una teoria dell’espansione etc. 


fuerzas motrices de esa expansión son los factores propulsores, cuya acción 
decide la marcha ascendiente de la curva de la expansión potencial, y esto de- 
termina una marcha análoga a la de la expansión secular, que marca las di- 
rectrices del desarrollo de los sistemas. Pero esto ocurre luego en hechos, debido 
a las «lags» (retardaciones), el multiplicador y el acelerador, a lo largo de la 
tercera curva, según un movimiento ondulatorio cuyo eje es la curva de la expan- 
sión secular. Así, según el esquema del autor, desarrollo y fluctuaciones son 
producto del mismo procedimiento, y las economías capitalísticas progresivas 
— con ser ellas tales — están por lo tanto destinadas, en el curso de su desar- 
rollo, a oscilar. 


THE LOSS FROM TRADE RESTRICTION 


MARCUS FLEMING 


The Problem 


What is the order of magnitude of the real income loss inflicted 
on the world as a whole by the imposition of a tariff in a particular 
country after all adjustments, of prices or exchange rates, required 
to maintain international payments in balance have been made? The 
answer must, of course, depend on (a) the definition of real income 
change, and (b) the height of the tariff, and (c) the demand and 
supply conditions prevailing in the country in question and in the 
rest of the world, respectively. Is it possible, assuming full employ- 
ment and — save for the tariff — perfectly competitive conditions 
everywhere, and adopting 2 suitable definition of real income change, 
to arrive at a formula expressing that loss as a function of the 
amount of trade prevailing in the initial situation and the foreign 
trade elasticities in the two areas? If so the exercise may have some 
value in suggesting the degree of importance to be attached in va- 
rious circumstances, to the economic disadvantages of trade barriers. 


The Real Income Concept 


The first task is to find a suitable concept of real income. We 
are going to measure real income differences between situations. But 
there is no point in doing this unless such differences can be com- 
pared — at least in the sense that if the fall in the real income index 
involved in moving from situation A to situation C exceeds the fall 
in moving from A to B, there will be a fall in moving from B to C 
also. This implies that real income superiority (equality, inferiority) 
is a transitive relation — that real income is an ordinal magnitude. 
In addition we want to be able to add real income changes affecting 
individual countries to arrive at a real income change for the world 
as a whole. This implies that real income must be a cardinal or nu- 
merical magnitude. 

Finally, — and this is crucial — our numerical concept of real 
income must be capable of being measured by an index based on such 
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price and quantity data as are deducible from the assumptions of 
our model. Now the only data deducible from our model are those 
relating to international transactions. But any tolerable real income 
index must take into account domestic as well as international trans- 
actions. The only solution is for the index to be such that, under the 
condition of our model, those elements in it that are based on home 
market transactions retain a constant aggregate value, and only 
those elements that are based on international transactions show a 
net change. 

Fortunately, there exists a highly respectable real income con- 
cept that satisfies all these requirements. 

For any country let us define the change in the "national quan- 
tum’ as the change in the quantum of consumption plus the change 
in the quantum of property acquired less the change in the quan- 
tum of work and ’waiting’ supplied, by residents of the country. 
Then, by the equations of social accounting, the change in the na- 
tional quantum will be equal to the change in the quantum of gross 
output, less the change in the quantum of gross input, plus the 
change in the quantum of imports, less the change in the quantum of 
exports, plus the change in the net acquisition from foreigners of 
claims, securities etc. Now assuming that (a) full employment and 
perfectly competitive conditions prevail in each country’s home 
market and (b) there are no external economies or diseconomies, any 
small change in production in any country that results from a small 
change in a tariff or in foreign trade conditions generally, (produc- 
tion and consumption functions remaining constant) will entail a 
zero net change in the quantum of output less the quantum of input, 
at contemporary home market prices. Therefore, if we neglect — as 
we do throughout this study — the possibility of international ca- 
pital movements, and assume that international payments remain 
continuously in balance, any small change in a country’s national 
quantum at contemporary home market prices that results from a 
small change in a tariff can be measured by the change in the quan- 
tum of imports less the change in the quantum of exports, both 
changes being valued at contemporary home market prices. 

However, we are dealing in this paper not with infinitesimal 
but with sizeable changes such as would result from the institution 
of a very high import duty. If we are to handle changes of this ma- 
gnitude while retaining ‘e advantage that the purely ‘domestic’ 
elements in our real income index remain constant we have to cons- 
truct our index of the ’national quantum’ on the lines of Marshallian 
consumer and producers surplus analysis. That is to say we have to 
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assume the possibility of a gradual transition, by a series of infini- 
tesimal steps, between any two situations that are to be compared 
— in the case under examination, between a free trade situation and 
a situation in which one country has an import duty of given size. 
Then if for each country the change in the national quantum corre- 
sponding to each step of the transition is calculated at the (home- 
market) prices prevailing at that step it will be equal to the net 
quantum change, at that step, in the country’s imports-less-exports. 
And, for each country, the (weighted) sum of the national quantum 
changes for all the various steps in the transition will be equal to 
the (similarly weighted) sum, for all steps, of the net quantum chan- 
ges in its imports-less-exports. 

The question now is: does any satisfactory concept of real in- 
come exist, that would permit the real income change resulting from 
the imposition of an import duty to be approximately measured by 
a weighted sum of infinitesimal national quantum changes such as 
has been described? 

Professor HICKS has shown (1) that if the prices of the goods 
consumed by an individual are expressed as a proportion of his in- 
come (expenditure) the effect on his real income (expenditure) of 
any change in these prices can be measured by gradually adjusting 
the prices from the pre-change to the post-change position, weight- 
ing the additional goods consumed at each step of the transition by 
the prices appropriate to that step, and adding the increments thus 
valued. Provided that the increment of real income can be assumed 
to be spent on commodities whose price does not significantly change, 
the sum arrived at by this calculation will measure the change in 
money income at constant prices (no matter whether constant pre- 
change prices, or constant post-change prices) that the individual 
would regard as equivalent to the effect on his purchasing power 
of the assumed price change. 

This supplies us with the real income concept we require to deal 
with our tariff problem. Let the home market prices of each commo- 
dity in each country be deflated by an index of domestic factor 
prices (i. e. approximately by an index of national expenditure) 
whose value, at the free trade position, is unity and, as the import 
duty is gradually raised, let the infinitesimal changes in imports 


() J. R. Hicks, Consumers Surplus and Index Numbers, « Review of Eco- 


nomic Studies », Vol. 9, Summer 1942. 
J. R. Hicks, The Generalized Theory of Consumer’s Surplus, « Review of 


Economic Studies », Vol. 13 (2), No. 34, 1945-46. 
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less exports be weighted by the associated home-market prices de- 
flated in this way. Then, for each country, the sum of the increments 
in imports-less-exports, thus weighted, will measure the equivalent 
income change aggregated for all the individuals in the country, at 
constant free-trade prices; provided that (a) any changes in each 
country’s aggregate demand for particular commodities that are at- 
tributable to changes in the real income of individuals (i. e. to chan- 
ges in the size of national real income or in its distribution) are con- 
fined to commodities whose prices (deflated in the manner described) 
are not affected by the introduction of the tariff. 

At first sight it might seem to be necessary to add a second con- 
dition in order to ensure that the price of each commodity when de- 
flated by the national expenditure index also represents the price of 
that commodity as deflated by the expenditure of each individual. 
This might seem to require that (b) in each country the proportio- 
nate distribution of money expenditure among individuals should 
remain constant as the import duty is raised. 

In fact, however, if condition (a) is satisfied, condition (b) is 
unnecessary. For if condition (a) is satisfied a redistribution of 
money income will have no effect on the weighted integral of im- 
port-less-export increments. The latter thus provides a valid measure 
of the aggregate real income change even if the proportionate distri- 
bution of money income changes. 

The formula we have chosen may be regarded as measuring the 
net amount of money that would be required, at constant free trade 
prices, to compensate people at the free trade situation for not mov- 
ing to the post-tariff situation (1). This gives a privileged status to 
the international distribution of income at the free trade position. 
Had the national factor price indices chosen to deflate commodity 
prices in each country been based not on the free trade level but on 
the post tariff level of factor prices, the formula would have mea- 
sured the net amount of money at post-tariff prices that people 
would have paid rather than return to the free-trade situation. Such 
a formula would have given a greater weight, in measuring the real 
income effect on the world as a whole, to the real income effect on 
the tariff-imposing country than does the formula we have actually 
used. 


() It can also be interpreted as measuring the effect of the establishment 
of the tariff on the general welfare assuming the marginal utility of money to 
be the same in both countries at the free trade situation. See The Optimal Tariff 
from an International Standpoint, « Review of Economies and Statistics DI 
February 1956. 
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Had we chosen the post-tariff level of prices as the basis for our 
real income concept we might have found in certain circumstances 
that the imposition of a tariff exercises a positive effect on world 
real income. Having chosen the free-trade level of prices, however, 
we can be sure that the effect on the world as whole — though not 
necessarily on the tariff importing country — will be negative. We 
shall therefore — by inverting the signs in our formula as described 
above — seek to measure the loss rather than the gain, to world real 
income involved in the imposition of an import duty of given ad va- 
lorem magnitude in country A, assuming that the rest of the world 
(non-A) maintains free trade. 


Formula for the Real Income Loss 


Let L, be the loss of real income in A, Lo» the loss of real income 
in non-A, and L the loss of real income to the world as a whole re- 
sulting from the establishment of an import duty of given magnitude 
in A. 


È 4 da dm 
1 ( 
L, = fe ise AT rn AT Jar (1) 
r=0 


where 7 stands for the ad valorem magnitude of the import duty in- 
troduced in A, T for the tariff level corresponding to any step in the 
transition from a free trade position to a position with tariff-level, 
t for T + 1, m and x for the physical quantity of A’s imports and 
exports respectively, t P, and P, for the domestic price (inside the 
tariff-wall) of A’s imports and exports respectively and c for the ratio 
of A’s factor price level at tariff-level T to the same at the zero ta- 
riff position, t, m, x, P,, P, and ¢, all being functions of T. 

Since A’s imports and exports are non-A’s exports and imports 
respectively, and since at the free trade pusition prices are the same 
in A and in non-A, 


È dm an 
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where c» stands for the ratio of non-A’s factor price level at tariff- 
level T to the same at the zero tariff position. 

Let all prices be expressed in terms of non-A factor units. Then 
Co — 1 and c stands for A’s factor price level relative to that of 
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non-A expressed as a proportion of the same ratio in the free trade 
position. 
Equation (2) will then be rewritten 


: dm da 
= meno TE e IL 3 
L, ibe = ua (3) 
TÍ) 


Let us assume that, both in A and non-A, the volume of imports 
and that of exports are determined by the home market price, in 
terms of domestic factor units, of import goods and of export goods 
respectively. This emplies that neither the domestic demand for 
import goods nor that for exportable goods is sensitive to changes in 
domestic real income and that the export and import demand curves 
are independent of each other (*). Let us further assume that as the 
tariff, T, changes the value of A's exports and imports are kept in 
balance by changes in the relative factor price level, c. 

In these conditions it can be shown (?) that, for any value of T, 


i? = fx, dT 
T=0 


where X, = — rmpnc-1{1 — (h + 1) 2% (4) 


and Le Se GAIN 
T=30) 
where X, = — rmpnht-1 (5) 
In equations (4) and (5) 


nb + Eb 
Eb(7b — 1) 
Eb 7a(k — 1) 
Eb + Ma 
1 
£a (n — 1) (en + mp) 
na (Ex + mv) (1 + eb) 


h stands for 


r stands for 


k stands for 


+4 


() The assumed absence of income effects on the demand for foreign trade 
goods is rendered less implausible by the assumed maintenance of full employ- 
ment in both countries and is, in any case, virtually implied in the assumption 
underlying our real income concept that income effects on the demand for com- 
modities whose prices change markedly are negligible. See p. 630 above. 

(*) See Appendix, Section I. 
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where ya, ea stand, respectively, for the total price elasticities of im- 
port-demand and export-supply in A, and i» +, for the corresponding 
elasticities in non-A. 


T 
A 


Consequently, L=L, + La = | (X1 + X2) dT 


T=0 

where X, + X, = — rmpmi{e-! — (h + Dj CR te (6) 
Now the value of imports p,m, the relative factor price-level c, 
and ¢ are all functions of T. In order to express them as such, however, 
it is necessary to give a specific form to the export supply and import 
demand functions (1) in A and non-A respectively. The most mana- 
geable form is that of constant elasticity functions. Assuming cons- 

tant foreign trade elasticities it can be shown (2) that 
X, = — ra{ts-k — (h + 1) ts-k-4) (7) 


and X, = — rahts-1 


where h, k and r are defined as above, 
nal + 1) — 1) 
Eb + Na 


and a stands for the value of A’s imports (or exports) at the free 
trade position. 


s stands for 


Now, Lj. Fx, dT 
T=0 


and L, =| X, dT 


y 
T=0 


Integrating X, and X. with respect to T we get 


L, = — rale — a+ 1-1 — 1) — 6 — ah DI (8) 
and L, = — ras h(t, — 1) (9) 


(*) Le. the functions of export supply and import demand, respectively, with 
respect to the home market prices of export and import goods, respectively, in 
terms of domestic factor units. 

(?) See Appendix, Section II. 
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where t, =7+ 1 


eli. 


The Magnitude of the Loss and That of the Foreign Trade Elasticities 


This formula is very complicated. It is clear, however, that 
non-A must incur a loss from the introduction of A’s tariff, i. e. Lo 
is always positive. Country A itself may either gain or lose depend- 
ing on whether the tariff level is below or above the nationally op- 
timal tariff. The world as a whole, however, must lose from the 
introduction of the tariff, i. e. L is always positive. That Lz is posi- 
tive can be seen from the fact that » and s have the same sign, that 
t, is greater than unity, and that s is positive if h is negative: thus 
(t,;—1) has the same sign as —ras—'h. That L is positive can also be 
shown algebraically. It can perhaps be seen intuitively, since (a) 
any change in quantities of goods imported or exported that is equi- 
valent to a transfer of goods from a country where their price (de- 
flated by the factor price index) is higher to one where their deflated 
price is lower will, according to our formula, involve a loss, (b) at 
the free trade position deflated prices are the same in both countries 
and (c) deflated prices tend to fall in the country receiving or re- 
taining more foreign trade goods and to rise in the country receiving 
or retaining less foreign trade goods. Thus any shift from the free 
trade position will involve a real income loss to the world. 

The magnitude of this real income loss, L, does not vary in any 
simple way with the magnitude of the various foreign trade elasti- 
cities. It inay, however, provide some sort of thread through the la- 
byrinth to remember, in conformity with what is said immediately 
above, that the magnitude of the loss varies with (a) the magnitude 
of the divergence of the trade quanta from their free trade position 
and (b) the excess of the price of the goods in question in the country 
which exports more or imports less than in the free trade position 
over their price in the country that imports more or exports less 
than in the free trade position, both prices being deflated by national 
factor price indices, and the divergence between the deflated prices 
being averaged over a gradual transition from the free trade posi- 
tion to the full tariff position. 

Now, for any given level of t, the influence exercised by the 
respective foreign trade elasticities on the magnitude of the loss re- 
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sulting from the tariff may be divided into two parts: that which is 
independent of, and that which is mediated through their influence 
on A’s relative price level, c. If c is assumed to rise with t but the re- 
lationship between t and c is assumed to be unaffected by the foreign 
trade elasticities, an increase in any of these elasticities Na AE 
will increase the divergence between the volume of imports or ex- 
ports resulting from the application of the tariff and their volume at 
the free trade optimum. The marginal degree of loss on such trade 
diversion depends on the height of t and c and is assumed to be in- 
dependent of the elasticities. But the infra-marginal, and hence the 
average, degree of loss will be somewhat reduced. It is only, however, 
when the elasticities reach very high levels that the effect of higher 
elasticities on the average degree of loss begins to outweigh its effect 
on the volume traded. Until then the higher the elasticities the great- 
er the loss. 

But we must take account of the fact that the relationship bet- 
ween t and c itself depends on the size of the foreign trade elastici- 
ties. Now c will be greater or less than t, (i. e. the percentage rise 
from the free trade position in the ratio of A’s price-level to that of 
non-A will exceed or fall short of the ad valorem tariff) so long as 
1», the elasticity of non-A’s demand for A’s exports, is less or greater 
than 1. So long as », is greater than 1 the precise bearing of the ela- 
sticities on the relation between € and ¢ does not matter much; for, 
so long as c < t, any rise in € (t remaining unchanged) will have an 
ambiguous effect on the loss from the tariff. It will move A’s export 
volume further from, but bring A’s import volume nearer to, the 
optimal or free-trade volume, creating a loss on the former, a gain 
on the latter account. 

It, however, 1» < 1, and c > t then any further increase in €, 
for a given level of t, will involve a loss by reason of its effect on 
trade in both directions — it will tend to reduce A’s exports further 
and further below, and to raise A’s imports further and further 
above, the optimal volume. The effect of the elasticities on the rela- 
tion of c to t therefore becomes very important. Now, for any given 
level of tariff, c will be the greater the higher is «,, and the lower 
are 7, and 7, while it will rise or fall with +, according as », is less 
or greater than 1. 

It follows that, when c > t, the influence of 7, and », on the ma- 
gnitude of the loss will be uncertain, — in the sense of being depen- 
dent on complex conditions — a positive ‘independent’ influence 
being offset, (and probably outweighed) by a negative influence 
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through c. We can, however, say that up to high levels of elasticity, 
the higher is :,, A’s export supply elasticity, the greater will be the 
loss from the tariff. Moreover, if na, A’s import demand elasticity, 
falls short of unity, we can add that, up to high levels of elasticity, 
the higher is «,, non-A’s export supply elasticity, the greater will 
be the real income loss from the tariff. 


Magnitude of the Loss on Specific Assumptions 


Let us now consider a number of special cases where particular 
values are assigned to the foreign trade elasticities. 

When the elasticity of demand abroad for A’s exports is unity 
(i. e. when >), = 1) the loss from A’s tariff can be expressed relati- 
vely simply (1): 


_ Fa + 
IG; IO rien (4, + log. to == 1) (1 1) 


Since, with y» = 1, the volume of A’s imports is unaffected by the 
height of the tariff the only other elasticity that affects the magni- 
tude of the loss is A’s own export supply elasticity ea, which, as it 
increases, tends to increase the loss. When both », and +, are equal 
to unity the real income loss from a 100 per cent ad valorem tariff 
is equivalent to a loss of money income at free trade prices equal to 
9.65 per cent of the value of A’s imports in the free trade situation 
(See Table 1). 

If all the foreign trade elasticities are raised to 2, the real in- 
come loss will rise slightly to 11.8 per cent of the free-trade value of 
imports and as the elasticities are raised further in a uniform man- 
ner the real loss will increase slowly until, when the elasticities are 
in the neighborhood of 10 1/2, the real loss reaches a (local) ma- 
ximum in the neighborhood of 20.7 per cent of the value of free- 
trade imports. Thereafter, however, as the elasticities are raised 
further the real loss tends to decline. This is because, while the de- 
cline in trade resulting from a given tariff is the greater the higher 


(*) This loss is the net result of a gain in country A, and a loss in non-A as 
follows: 


and 
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TABLE 1 


The Case of Uniform Foreign Trade Elasticities and 100% Tariff 


Na = Nb = €a = En (92 
Elasticity (N,) My» En» Ep) Real Loss (L) 

1 | 0.0965 a 
2 0.118 a 

3 0.135 a 

9 0.205 a 
10 0.2064 a 
10.5 0.2066 a 
11 0.2061 a 
15 0.195 a 
20 O72) a 
50 (= 0.08 a) 
100 (= 0:04 a) 


the foreign trade elasticities the average rate of loss per unit of 
trade foregone declines as these elasticities increase, and, after a 
certain point, the decline in the average loss outweighs the contrac- 
tion of trade. When the elasticities are infinite the real income loss 
tends to zero, for though in these circumstances a tariff of any size 
at all will result in a complete disappearance of foreign trade the 
loss per unit will be negligible. 

Apart from the case just mentioned the loss from the tariff is 
naturally negligible in conditions in which the tariff exercises a ne- 
gligible effect on the volume of trade. This will happen when either 
the export supply elasticity, ea, or the import demand elasticity, a, 
in the tariff country, tends towards zero. 

When the import demand elasticity in non-A, y», is unity, the 
loss from the tariff, as appears from equation (11), will increase 
with e,, and when «, is infinite will be twice as great as when e, is 
unity, i. e. for a tariff of 100 per cent it will amount to 19.3 per cent 
of A’s free trade imports. (See Table 2). 

So long as y, is greater than unity the real loss from a 100 per 
cent tariff is unlikely to be much greater than 20 per cent of a, and, 
as can be seen from Table 2 for a number of more or less ’realistic’ 
sets of foreign trade elasticities, the loss will usually be much less 
than this. 
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TABLE 2 

Case Ma € Ny E» ty) L 
9 9 5 (2 (0.048 a 
1 E 1 (3 (0.110 a 
(2 (0.080 a 
2 L 1 2 A (3 (0.176 a 
(2 (0.106 a 
2 i ; ‘ > (3 (0.234 a 
4 Any 1 1 Any (2 (0.0965 a 
amount amount (3 (0.216 a 
(2 (0.0965 a 
9 i 1 pes E. (3 (0.216 a 
(2 (ON32 a 
6 2 3 1172 5 (3 (0.282 a 
‘ (2 (0.215 a 
5 > i tà 3 (3 (0336) 12 
3 Any 1 Any (2 (0.193 a 
amount 2 amount 3 (0.432 a 

2 Do 

9 1/2 co 1/2 co ‘ si 

ES co 


It is when the import elasticity in non-A for A’s exports is less 
than unity that the loss from the tariff is apt to rise to really high 
levels. So long as n is greater than unity trade between A and non-A 
can only become disturbed by a curtailment of both exports and im- 
ports and this very fact puts a limit on it. But when 1)» is less than 
unity trade can become disturbed not only by a curtailment of A's 
exports but also by an expansion of A’s imports which may assume 
dimensions far greater than A’s free trade level of imports. 

Particularly if import demand elasticities are low both in A and 
in non-A and if non-A’s export supply elasticity is high the expan- 
sion of non-A’s imports and the consequential loss of world real in- 
come may be very high indeed. As «, and e, tend to infinity and the 
sum of 7, and 7, falls to 1, the real loss tends to infinity. 

This is because, in the assumed conditions, even a relatively 
small tariff in A will entail a big increase in A’s price level or ex- 
change rate relative to non-A’s; so that A will obtain additional 
goods from non-A, whether in the form of exports withheld or of 


(*) t, = 2 corresponds to a 100 per cent ad valorem toribi — Stones 200 
per cent tariff. 
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imports extorted, that are worth far more — when deflated by fac- 
tor prices — in non-A than in A. As import demand eis-ticities in 
both areas decline towards the point at which exchange rate equili- 
brium becomes radically unstable, any tariff at all will send the re- 
lative price levels shooting off to infinity and the real income loss 
will likewise tend towards infinity. Be it noted, however, that the 
loss will fall exclusively on non-A and arises from the fact that the 
goods — both export-goods and import-goods — which A extracts 
from non-A by raising the tariff, are increasingly vital to non-A, 
and increasingly unimportant to A. 


Appendix 
I. Let 
m be the volume of A’s imports from non-A. 
x be the volume of A’s exports to non-A. 


Pm be the price in non-A of A’s imports from non-A, divided by 
non-A’s factor price level. 


Px be the price in non-A of A’s exports to non-A, divided by 
non-A’s factor price level. 


t be the ratio of the price in A (expressed in non-A currency) 
to the price in non-A of A’s imports from non-A. 


T —t—1 be the ad valorem import duty on A’s imports from 
non-A. 


c be the ratio of A’s factor price level (expressed in non-A cur- 
rency) to non-A’s factor price level. 


L be the real income loss resulting in the world as a whole from 
a transition from a situation where T = 0 to one where T = 7. 


L, be the real income loss resulting in A from this transition. 
Lo be the real income loss resulting in non-A from this transi- 


tion. 
Let m= m, (Pm), be the export supply function in non-A. (i) 
m= Ma (Pte), be the import demand function of A. (ii) 
x = La (Px), be the import demand function in non-A. (iii) 
Xx = Ys (px c—), be the export supply function in A. (iv) 


AG 2», be the elasticity of supply of exports in non-A (v) 


Px Cu 


TES à ——, be the elasticity of supply of exports in A. (vi) 
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Ny = — La. Px , be the negative elasticity of demand for imports 
æ 
in non-A. (vii) 
Na = — Ma. There be the negative elasticity of demand for 
m 
imports in A. (viii) 
Let xp, = MPm (ix) 


From p. 632 of the text we know that 


T 


Ù = XxX UT (x) 
ky 
lo dm A do dm 
here X, = c-! ee Li prep e i 
Vi (»: de a ef ra a 


dm [ px dx 
ee xX = 0 nas . 
Et bee dm | 


aa (x11) 


Differentiating (i), (iii) and (ix) and substituting from (v) 
and (vii) 


pi de nb + Eb 
«nil where pa EL iii 
Pm dm ae Eb (nb = 1) so 
From (xii) and (xiii) 
dm 
Xe tp; n (A+1—- 6) (xiv) 
From (iii), (iv), (vi) and (vii) 
dpx di asd de 
dial vet easing. A dI du 
From (i), (ii), (v), (vii) and (viii) 
dpm Pm da Pm Om de A 
dt E ga C ep + Ma | dt cu, 
From (i), (iii), (v), (vii) and (ix) 
dp n à dp x 
m ae (1 + ep) = æ a (1 — mb) (xvii) 
From (xv), (xvi) and (xvii) 
ae ck Si sl 
SS 1ere À = 111 
dt ay Zain == Lhe Fe an) (=e) 


na(€a + my) (1 + ep) io 
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From (xvi) and (xviii) 


dp, Eb 
Sf. = «Dr 1! pm, Where r = “otra (&--1) 
dt €b + Na 
From (xix), (i) and (v) 
dm eee 
dl = r m 
Fram (xiv) and (xx) 
X, = — rmpme-t{1 — (h + 1) ¢t-} 
Again from p. 632 of the text 
L, =/X, allay 
T= 
dm da 
here SK eet Elan 
Lu UT VE PT. 


By reasoning similar to that employed to determine X,, 


X, = — rmpmht-t 


2 


and X, 4X, = — rmpnic 1 — (h 4+ 1) t-te-1 + ht 
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(x1x) 


(XX) 


(xxi) 


(xx11) 


(xxiii) 


(xx1y) 


(xxv) 


11. In order to express c, m, and p, as functions of t let us specify 
the export supply and import demand functions (i) to (iv) as constant 


elasticity functions. 


Let the units of A’s factors of production, of A’s imports from 
non-A of A's exports to non-A and of welfare, be so chosen that, 


when T — 0, 
Le = ire = Ú 
Then non-A’s export supply function will be 


*b 
ee Q Più 


A’s import demand function will be 
ma Ors a ie 


Non-A’s import demand function will be 


= PEU) 
x= ap, 


(xxvi) 


(xx vil) 


(xxvill) 


(xx1x) 


41 
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and A’s export supply function will be 


D = a (Px ya 
Then from (xxix) and (xxx) 
fa 
hata 
{oh 
From (xxvii) and (xxviii) 
Ha da, 


Epa Ht 
Pm = £ (a 


From (xxvii), (xxix) and (ix) 


1- dif oe ite), 
x m 


From (xxxi), (xxxii) and (xxxiii) 
CER 


Again from (xxvii), (xxxii) and (xxxiv) 


na (e +1) (4 + 1) 


mp =at where s = ae 
. From (xxi), (xxiv) and (xxv) 
X, = — arfts-k — (h + 1) t8-k-1] 
Again from (xxiv) and (xxxv) 
X, = —arhe- 
and from (xxv), (xxxvi) and (xxxvii) 
X, LX, = — arf ke (h + 1) kt +» 1), 


RIASSUNTO 


La perdita derivante dalle restrizioni commerciali 


(xxx) 


(XXXI) 


(xxxii) 


(xxxiii) 


(xxxiv) 


(XXXV) 


(xxxvi) 


¡XXX Vil) 


Questo articolo cerca di presentare una formula secondo cui la grandezza 
della perdita di reddito reale derivante al mondo nel suo complesso dalla impo- 
sizione di una tariffa in un dato paese, può essere misurata come una funzione 
dell’altezza della tariffa e delle pertinenti elasticità del commercio estero. 

Una definizione di variazione del reddito reale è tratta dal lavoro del Prof. 
J. R. Hicks sulla rendita del consumatore. La variazione è misurata integrando 
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le variazioni infinitesimali che si verificano nel quantum di spesa nazionale, ai 
prezzi correnti dei prodotti ridotti con il livello dei prezzi dei fatiori. via via che 
la tariffa è gradualmente elevata al suo livello finale. 

Una voita ottenuta la formula, si dimostra la relazione fra le diverse elasti- 
cita del commercio estero e la grandezza della perdita e, in particolare, si ri- 
porta una tavola che mostra quanto grande sara la perdita in corrispondenza 
di serie alternative di supposti valori numerici per le elasticita pertinenti e per 
l’altezza delle tariffe. 


RESUME 
Les pertes résultant des restrictions du commerce extérieur 


L'auteur de cet article cherche à présenter une formule à l’aide de laquelle 
la grandeur de la perte de revenu réel infligée au mond entier par un tarif 
douanier d’un pays pourrait être mesurée en tant que fonction de l’importance 
du tarif et des élasticités relevantes du commerce extérieur. 

Une définition appropriée du changement du revenu réel est tirée de l’oeuvre 
du Professeur J. R. Hicks sur la rente du consommateur et le changement est 
mesuré par l'intégration des changements infinitésimaux du revenu national 
qui sont calculés sur la base des prix courants réduits au niveau des prix des 
facteurs selon la croissance du tarif jusqu’à son barème maximum. 

Apres avoir calculé la formule l’auteur démontre l'influence des diverses 
élasticités du commerce extérieur sur la perte en question et donne un tableau 
qui montre l’importance de la perte selon des valeurs numériques données pour 
les élasticités et l’importance du tarif. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Vom Verlust der durch Handelsbeschränkungen entsteht 


Im vorliegenden Artikel versucht der Verfasser eine Formel zu finden zur 
Berechnung des Verlustes am Realeinkommen der ganzen Welt, der durch die 
Einfúhrung eines Zolltarifes in einem bestimmten Land entsteht. Dieser Verlust 
kann als Funktion der Hohe des Tarifs und der Elastizitäten im Aussenhandel 
berechnet werden. 

Eine anwendbare Definition der Veränderung des Realeinkommens wird 
aus dem Werk von J. R. Hicks über den Verbraucherüberschuss abgeleitet. Die 
Veränderung wird gemessen indem die infinitesimalen Veränderungen des Natio- 
naleinkommens zu laufenden Preisen integriert werden, während der Tarif 
stufenweise zu seiner vollen Hôhe ansteigt; die laufenden Preise werden im 
Verhältnis zum Faktoren Preisniveau reduziert. 

Nach Berechnung der Formel werden die verschiedenen Elastizitatsgrade 
des Aussenhandels nud ihre Wirkung auf die Hohe des Verlustes dargestellt und 
eine Tabelle zeigt die Héhe des Verlustes an verschiedene angenommene Zahlen- 


werte für die Elastizitáten und die Hôhe des Tarifs. 
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RESUMEN 


La pérdida procedente de las restricciones comerciales 


Procura presentar, este artículo, una fórmula por la cual la magnitud de 
la pérdida de renta real que sufre el mundo en su conjunto, a causa de la impo- 
sición de un arancel en un país determinado, se la puede medir como función de 
lo alto del arancel de las elasticidades pertinentes del comercio exterior. 

Una definición de wariación de la renta real fue sacada de la obra del prof. 
J. R. Hicks sobre la renta del consumidor. La variación se la mide con integrar 
las variaciones infinitesimales que ocurren en el « quantum » de gasto nacional, 
a los precios corrientes de los productos reducidos por el nivel de los precios de 
los factores, a medida que el arancel es elevado gradualmente hasta su nivel 
final. 

Una vez alcanzada la fórmula, se demuestra la correlación entre las diversas 
elasticidades del comercio exterior y la magnitud de la pérdida y, en especial, se 
exhibe un cuadro que manifiesta cuan grande será la pérdida en correspondencia 
con series alternativas de valores numéricos supuestos para las elasticidades 
pertinentes y lo alto de los aranceles. 


IL RIPRISTINO DELLA CONVERTIBILITA’ 
E L’ALTERNATIVA FRA CAMBI FISSI 
E CAMBI FLUTTUANTI 


F. VITO 


I] ritorno alla convertibilità rappresenta un altro passo verso la 
ricostruzione di un soddisfacente ordinamento monetario internazio- 
nale dopo la disgregazione del sistema aureo provocata dalla grande 
depressione e lo sconvolgimento delle relazioni economiche interna- 
zionali causato dall’ultima guerra. A Bretton Woods venne saggia- 
mente abbandonata l’idea di far rivivere il sistema aureo perchè la 
mutata struttura di prezzi e costi, rispetto alla situazione prevalente 
prima della guerra 1914-18, ne avrebbe seriamente ostacolato il fun- 
zionamento. 

Con la creazione del Fondo Monetario Internazionale si volle 
ritenere il vantaggio della stabilita dei cambi, tipica del sistema 
aureo, ma al tempo stesso si volle prendere atto della rigidita dei 
costi quale impedimento al tradizionale procedimento di superare i 
disturbi nella bilancia dei pagamenti e si legittimó il ricorso al ri- 
tocco dei cambi come procedimento sostitutivo. 

Attualmente lo stato di fatto non e mutato. In un certo senso si 
puo dire si sia ancor piu consolidato: perdura la rigidita dei salari e 
inoltre si è maggiormente estesa la politica tendente a conservare 
un alto e stabile livello di occupazione. Nessuno pensa pertanto che si 
possa far luogo all’applicazione delle regole deflazionistiche tradizio- 
nali per superare il disquilibrio deficitario della bilancia dei paga- 
menti. Ma altrettanto deve dirsi anche circa l’eventuale adozione delle 
regole espansionistiche nel caso di eccedenza. Tuttavia, per superare 
gli inevitabili disturbi nei pagamenti internazionali conservando la 
convertibilita monetaria, senza dover ricorrere cioé alle restrizioni 
quantitative e al controllo dei cambi, un modo per riaggiustare le 
varie economie fra loro deve essere pure attuato. Ed ecco che, guar- 
dando realisticamente i veri termini della questione, si decide a Bret- 
ton Woods e si raccomanda ancora oggi, di capovolgere il procedi- 
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mento tradizionale: invece di adattare prezzi e redditi a! livello dei 
cambi é preferibile adattare il livello dei cambi a quella struttura dei 
prezzi e redditi che é capace di rettificare il disquilibrio. In sostanza 
questa nuova formula prende atto e si sforza di superare un con- 
flitto: il conflitto fra le direttive della politica economica interna e le 
esigenze dell’equilibrio internazionale. 

Il consenso pressochè generale intorno ad essa è stato favorito 
dai risultati dell’accurato riesame della teoria classica del commercio 
internazionale compiuto negli ultimi anni. Si e giunti a constatare 
che, in vista delle grandi trasformazioni dell’economia, quella teoria 
«non ha diretta rilevanza per il mondo contemporaneo » (1). Cio 
esige adunque che il meccanismo equilibratore venga opportunamente 
modificato. 

Quella formula perd pud dar luogo a due diverse applicazioni. 
La variazione del corso dei cambi può essere affidata direttamente 
al mercato; in caso di bilancia deficitaria di un dato Paese, la do- 
manda di divise estere supera l’offerta e fa salire il corso dei cambi; 
si ha tutta una serie di conseguenze sui prezzi d’importazione e di 
esportazione espressi in termini di divise estere, che finisce per ca- 
povolgere la situazione; si giunge cioè ad un nuovo equilibrio fra 
domanda ed offerta di divise estere. Questo è il sistema dei cambi va- 
riabili. Oppure si può ufficialmente fissare un corso dei cambi della 
moneta nazionale rispetto all’oro e alle altre monete, che viene man- 
tenuto anche quando sia minacciato da disturbi visibilmente transi- 
tori e agevolmente superabili con l’impiego di riserve, però le auto- 
rità monetarie sono autorizzate a mutarlo quando si tratti di correg- 
gere un disquilibrio grave della bilancia dei pagamenti. Anche in 
questo caso la svalutazione attuata dalle autorità monetarie chiamate 
a lottare contro la bilancia deficitaria fa sì che i prezzi d’importa- 
zione e di esportazione espressi in termini di divise estere mutino in 
modo che le importazioni diventino più onerose per i compratori in- 
terni e le esportazioni più favorevoli per i compratori esteri. 

In entrambe le applicazioni è la variazione del corso dei cambi 
che mette in moto il processo equilibratore: solo che nella prima la 
variazione è automatica mentre nella seconda è lasciata alla decisione 


(1) Viner, International Escnomies, 1951, p. 16. L'affermazione che viene 
subito dopo quel giudizio è che « per questo mondo contemporaneo forse non vi è 
nè vi può essere una teoria generale adeguata ». Ma ciò lascia perplessi anche 
se l’aggettivo generale attenui la portata della pessimistica dichiarazione. Basti 
riflettere che in non pochi altri settori la teoria classica è stata riveduta o per- 
fezionata o anche — e non senza successo — sostituita! 
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delle autorità monetarie. Quale delle due sì allontani meno dal mec- 
canismo del sistema aureo è difficile dire: la seconda ne ritiene, sia 
pure con il correttivo dei mutamenti da attuare in determinate cir- 
costanze, la stabilità dei cambi; la prima peraltro conserva una certa 
misura di quell’automatismo che caratterizza il sistema aureo. 

Il metodo dei cambi fissi con possibilità di mutamenti è quello 
che venne introdotto con l’istituzione del Fondo Monetario Interna- 
zionale. Più che dalla stabilità dei cambi esso è caratterizzato da una 
« relativa stabilità dei cambi »; più appropriata è l’espressione di 
lingua inglese: adjustable peg. Ma nell'uso corrente viene accolta la 
espressione di metodo dei cambi fissi, che viene appunto contrap- 
posto a quello dei cambi liberamente oscillanti. A quale dei due metodi 
deve essere data preferenza ora che si ritorna alla convertibilità ? 
Ecco il problema che mi propongo di illustrare nelle pagine che se- 
guono; non col proposito di dare la risposta ma di contribuire a chia- 
rirne i veri termini. 


II 


A prima vista si direbbe che l’indicazione decisiva dovesse venire 
dall'esperienza di questo dopoguerra. Ed infatti vi è chi avanza l’al- 
ternativa dei cambi liberi col motivo che l’altro metodo non ha dato 
risultati favorevoli. In verità non si hanno elementi sufficienti a so- 
stegno di questa interpretazione. I fattori in gioco sono troppo nume- 
rosi perchè si possa agevolmente attribuire l’insoddisfacente funzio- 
namento dei rapporti monetari internazionali negli ultimi anni pro- 
prio al metodo dei cambi fissi. Innanzi tutto è ormai riconosciuto che 
quell’assetto monetario sopravalutò le capacità di ricostruzione e di 
ripresa dell’economia europea. La blanda applicazione dello Statuto 
del Fondo Monetario Internazionale, da una parte, e il programma 
di aiuti all'Europa dall’altra ne sono la dimostrazione. Si aggiunga 
che il fallito tentativo di stabilire nel 1947 la convertibilità della ster- 
lina, durato poco più di quattro settimane, non giovò certo alla fi- 
ducia del pubblico nella moneta, sia in Gran Bretagna sia altrove. In 
tali sfavorevoli circostanze è difficile dire se un diverso sistema 
avrebbe dato risultati migliori. Quanto all’episodio della sensibile 
svalutazione della sterlina nel 1949, è indubbiamente sostenibile che 
la rigidità del cambio possa aver incoraggiato la speculazione laddove 
nel sistema dei cambi variabili la speculazione avrebbe contribuito 
ad attenuare la caduta. Ma si tratta solo di supvosizione probabile la 
cui forza dimostrativa non è superiore alla opposta opinione che la 
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non sufficiente fiducia nella moneta, a quell’epoca, avrebbe influen- 
zato la speculazione anche nell’ipotesi di cambi flessibili. 

A favore della flessibilita si possono d’altra parte invocare delle 
esperienze positive: quella recente del Canada e finanche quella bri- 
tannica che segui alla svalutazione del 1931. Tuttavia non avrebbe 
torto chi richiamasse l’attenzione sulla diversita di situazioni a cui 
si fa riferimento in questo dibattito. L’esempio del Canada parla si a 
favore della flessibilità; ma limitatamente ad un’economia solida e 
ad una moneta sul cui piano non si possono certo collocare le monete 
deboli, che ora si tratta di renderle convertibili. Quanto all’esito sod- 
disfacente della direttiva monetaria britannica dopo il 1931 non bi- 
sogna dimenticare che si era allora all’inizio della disgregazione del 
sistema aureo e che, nonostante l’enorme impressione destata dalla 
grave decisione britannica, l'orientamento prevalente in Europa era 
ancora per la moneta stabile. Quella mentalità dominante non può es- 
sere rimasta senza effetto sul successo del cammino intrapreso dalle 
autorità britanniche. 

Questo soppesare minuzioso di pro e contro non vuol portare a 
risolvere in partenza l’alternativa; vuole anzi aprire quell’alternativa 
suggerendo che, data la scarsa disponibilità di dati sperimentali e 
data la malagevole interpretazione dei dati stessi, riferentisi a situa- 
zioni, ad epoche e ad ambienti sensibilmente diversi da quelli attuali, 
vale meglio valutare i due sistemi dei cambi fissi e dei cambi flessi- 
bili nei loro rispettivi meriti e demeriti, come essi si presentano alla 
luce della teoria economica. 


III 


Per semplificare la trattazione è bene premettere che l’uno e 
l’altro metodo presuppone l’esistenza di un certo numero di condi- 
zioni che sono indispensabili per potersi parlare di convertibilità e 
che qui vengono semplicemente enumerate: eliminazione delle restri- 
zioni quantitative e del controllo di cambi, che toglierebbero il conte- 
nuto essenziale alla convertibilità (1); raggiungimento dell’equilibrio 
monetario, vale a dire assenza di inflazione; disponibilità di un vo- 


(1) Questa precisazione è necessaria; vi sono alcune poche limitazioni al 
regime di convertibilità che sono compatibili con lo scopo perseguito, che è quello 
di consentire la massima possibile divisione internazionale del lavoro. Su queste 
limitazioni si veda: GOEDHART, Conditions for Convertibility, nel volume: La 
convertibilità monetaria, Genova, Istituto di Economia Internazionale, 1955; 
p. 56. 
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lume sufficiente di riserve e possibilita di attingere, in caso di biso- 
gno, ad un Fondo Internazionale; concomitanza nell’adozione della 
convertibilita del maggior numero possibile di altri Paesi (Db) 

Quando si affaccia la proposta dei cambi flessibili, è bene co- 
minciare con una distinzione, a seconda che essi si considerino come 
espediente utile nella vera e propria fase di transizione dal regime di 
restrizioni e di controlli a quello di convertibilità, ovvero come un me- 
todo vantaggioso per superare futuri disturbi nella bilancia dei pa- 
gamenti, una volta che si sia già entrati nella fase di convertibilità. 
Come espediente temporaneo, che consenta di saggiare la situazione 
per accertare quale sia il livello dei cambi adeguato, la proposta sol- 
leva obiezioni di gran lunga meno serie che come metodo diretto a 
facilitare il ristabilimento dell’equilibrio. Ma anche nella limitata por- 
tata così precisata, la flessibilità merita invero di essere più attenta- 
mente considerata, specialmente in relazione alle vicende monetarie 
del periodo immediatamente precedente nei singoli Paesi, in cui si 
tratti di attuare il passaggio. Là dove la fiducia nella moneta, forte- 
mente scossa per gravi disordini e violente perturbazioni, era stata 
ristabilita solo dopo un certo periodo di stabilità dei cambi con l’au- 
silio dei controlli, il rischio di un sensibile deprezzamento come primo 
contraccolpo dell’iniziata transizione è troppo forte perchè valga la 
pena di sperimentare quell’espediente. 

Assai più sicuro e ugualmente promettente è di anticipare questo 
lavorio di ricerca del cambio adeguato consentendo un mercato libero 
parallelo a quello vincolato in guisa da ottenerne sufficiente orienta- 
mento per il momento della dichiarazione di convertibilità. La linea 
di condotta seguita dall’Italia negli ultimi cinque anni porta sponta- 
neamente a questa raccomandazione (2). Il tipo di oscillazioni del 
cambio svolgentisi in un mercato parallelo a quello controllato può 
essere utilizzato con successo anche in vista di passare ad un regime 
di cambi fissi. Questo è il caso dell’ Austria, che nel 1953 adottò un 
tasso di svalutazione corrispondente esattamente a quello vigente nel 
mercato libero e potè subito dopo constatare che l’indicazione rac- 


colta era esatta. 
Si può conchiudere questo punto ritenendo che la flessibilità 


(1) Per il significato che si attribuisce oggi alla parola convertibilità rinvio 
all’ultima edizione del mio volume: La moneta, il credito e è sistemi monetari 
attuali, Milano, Giuffrè, undicesima edizione, 1955, cap. XVII: La convertibilita. 

(2) Di questo avviso è anche il BRESCIANI TURRONI, Some Aspects of Italy's 
Balance of Payments, in « Review of the Economie Conditions in Italy », 1954, 


p. 125. 
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come primo passo per il ritorno alla convertibilita, e cioè come stru- 
mento di ricerca del saggio di equilibrio, qualunque sia il regime dei 
cambi che si pensi d’adottare successivamente, va preso in considera- 
zione solo là dove il rischio di una reazione sfavorevole su tutta la 
linea sia minimo. 

Il problema veramente importante è di decidere dei vantaggi 
del metodo, a convertibilità attuata. La tesi principale è infatti que- 
sta: supposto di aver raggiunto comunque il livello d’equilibrio ov- 
vero che non sia necessario aleun mutamento nel saggio di equilibrio 
nelle condizioni esistenti, la flessibilità è desiderabile per cimentarsi 
coi futuri perturbamenti (1). 

Per essere precisi bisognerebbe occuparsi di un terzo modo di 
intendere la flessibilità e cioè come un « ideale di perfezione » a cui 
si può aspirare assai dopo il passaggio alla convertibilità e dopo un 
lungo esperimento favorevole. A sostegno della flessibilità come 
ideale lontano viene invocato soprattutto il principio che attualmente 
le economie non hanno raggiunto quel riaggiustamento strutturale 
che può consentire di affrontare le oscillazioni dei cambi senza il ri- 
schio che il mercato si abbandoni ad una valutazione sfavorevole della 
moneta e la faccia così irrimediabilmente precipitare (2). Ho l’impres- 
sione che, inserendo nella discussione questa terza nozione di flessi- 
bilità, si complichi inutilmente il problema ovvero ci si allontani dalla 
questione attuale. Per un verso si tratta d’interpretare il «pieno riag- 
giustamento strutturale »; può darsi che, nonostante l'enfasi posta 
sulla lunghezza del periodo di tempo, esso coincida con alcune delle 
condizioni che per consenso unanime sono indispensabili perchè si 
possa passare alla convertibilità; in tal caso la terza nozione si iden- 
tificherebbe sostanzialmente con la seconda, la quale pure esclude 
che la flessibilità si introduca quando ancora vi sia « pressione sulla 
moneta ». Per altro verso, spingere lo sguardo tanto innanzi da pre- 
sagire « tempi normali », per i quali sarebbe adatta la flessibilità, 
significa portare il dibattito su un piano diverso da quello della 
odierna controversia. 

I propugnatori della flessibilità sono pronti ad ammettere che il 
sistema ideale è la stabilità dei cambi e che ad essa si potrebbe pas- 
sare quando si fossero accumulate sufficienti riserve ovvero si costi- 
tuisse un fondo di stabilizzazione, dopo che il corso dei cambi avesse 


r 


(1) HABERLER, Some Aspects of Convertibility nel volume: La convertibilità 
monetaria, op, cit., p. 74. 

(2) Harrop, Convertibility Problems, nel volume: La convertibilita mone- 
taria, op. cit., p. 99-100. 
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saggiunto un livello di equilibrio assicurante la stabilità (1). Sicchè 
la preferenza per un sistema ideale, adatto ai tempi normali, diverso 
da quello comunemente ammesso, richiede argomentazioni e ragio- 
namenti diversi da quelli rilevati nella disputa attuale. 

Tornando, adunque, alla flessibilità come metodo per consoli- 
dare una convertibilità già introdotta e che prima o dopo si dovrà 
cimentare con gli inevitabili perturbamenti bisogna fare lo sforzo di 
individuare quale sia il principale suo vantaggio rispetto al sistema 
che ho definito della stabilità relativa. Allorché sopraggiungono dif- 
ficoltà monetarie, ad esempio perché i salari nel Paese considerato 
sono saliti di piú che altrove, ovvero perche le importazioni sono im- 
provvisamente aumentate in conseguenza di sfavorevole annata agra- 
ria Ovvero perché le esportazioni si sono ridotte per diminuita do- 
manda o per incapacità di mantenere certi mercati, si tratta, una 
volta scartata la soluzione deflazionistica, di servirsi della variazione 
del livello dei cambi per ristabilire l'equilibrio della bilancia dei pa- 
gamenti. 

Infatti le difficoltà monetarie si manifestano come conseguenza 
di una relazione fra prezzi interni e prezzi esteri tale che le impor- 
tazioni superano le esportazioni. Operando la svalutazione della mo- 
neta rispetto alle altre nella misura adeguata si provoca una altera- 
zione nei rapporti fra prezzi interni e prezzi di importazione e d’e- 
sportazione che riconduce all’equilibrio. (Questo ragionamento ab- 
breviato, che semplifica eccessivamente la materia, sarà ripreso più 
avanti). Per raggiungere lo scopo si possono seguire due vie: o la- 
sciare che il mercato dei cambi, liberamente oscillante sotto l’azione 
di domanda e di offerta, trovi il livello di equilibrio (cambi flessibili) 
ovvero mantenere stabile il livello prescelto fino a quando è possibile 
e poi ad un certo momento apportare la variazione ritenuta adeguata 
(stabilità relativa dei cambi). Quale procedimento è preferibile (2)? 

I sostenitori della flessibilità esaltano il vantaggio della mag- 
giore attendibilità del livello dei cambi raggiunto attraverso il gioco 
del mercato rispetto a quello determinato dalle autorità monetarie. 
Nessuno — essi sostengono — può calcolare preventivamente con 
precisione quanto grande deve essere la svalutazione per assicurare 


(1) HABERLER, Currency Convertibility, New York, 1954, p. 121. 

(2) Il problema dei cambi flessibili può essere affrontato anche in altro 
modo. Lo si può contrapporre non già al metodo della correzione saltuaria dei 
cambi ma a quello della stabilità mantenuta mediante la politica deflazionistica. 
Così il BRESCIANI TURRONI, On the Convertibility of the Lira, in « Review of the 
Economie Conditions in Italy », 1955, p. 216. 
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l’equilibrio in regime di convertibilità. Per conseguenza l’organo 
chiamato a decidere, per mettersi al sicuro ed evitare l’imbarazzo di 
dover ripetere l’operazione, avrà tendenza a svalutare piuttosto più 
del necessario che troppo poco. Perció quel procedimento non é sod- 
disfacente (1). Non basta: è in gioco non solo il quantum della sva- 
lutazione ma anche il quando. Nessuno può affermare con certezza 
— essi aggiungono — se un deterioramento della situazione dei 
cambi esteri segni l’inizio di una crisi seria, cioè indichi un disquili- 
brio fondamentale, quando una svalutazione, che alla fine si rivelerà 
necessaria, dovrebbe essere attuata come misura preventiva, ovvero 
se si tratti di un malessere temporaneo, che va curato utilizzando le 
riserve o contraendo un prestito. Ammettere il contrario significhe- 
rebbe far troppo credito all’abilità, alla capacità e alla saggezza delle 
autorità monetarie (2). In verità non è facile confutare validamente 
l'affermazione; anche se, a suo tempo, si potrà domandarsi come si 
concilî quest'atteggiamento pessimistico con la fiducia accordata alle 
stesse autorità monetarie allorchè si attende da loro una sottile, tem- 
pestiva e ben dosata strategia di contro-speculazione. 


IV 


Diamo, comunque, per dimostrata la superiorità dei cambi fles- 
sibili nelia ricerca del livello di svalutazione rispondente alle esigenze 
dell'equilibrio. La prima obiezione che si presenta spontanea è che la 
oscillazione dei cambi non è fatta per incoraggiare l’estendersi delle 
operazioni di scambi internazionali. E’ vero che flessibilità dei 
cambi non significa instabilità dei cambi; ma essa consente innega- 
bilmente frequenti variazioni dei cambi. Notoriamente questa non è 
una prospettiva propizia, perchè accresce inevitabilmente i rischi ed 
ostacola la concessione di prestiti a lungo termine. E’ vero pure che 
contro i rischi ci si può coprire con operazioni a termine sulle valute; 
ma la conseguenza è l’accrescimento dei costi che, per altra via, è su- 
scettibile di ostacolare l’auspicata espansione degli scambi interna- 
zionali. Ora è chiaro che, nella misura in cui operano questi fattori, 
viene ad indebolirsi l’obiettivo fondamentale della convertibilità. 
Probabilmente questa preoccupazione deve essere a base della tesi, 
che altrimenti apparirebbe contradditoria, secondo la quale il rap- 


(1) HABERLER, Currency Convertibility, op. cit., p. 24. 
(2) LUNDBERG, The Dilemma of Exchange Rate Policy, in « Quarterly Review 
of Skandinaviska Banken Aktiebolag », 1954, p. 95. 
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porto sterlina-dollaro dovrebbe essere stabile, non importa se le altre 
monete siano soggette a considerevoli oscillazioni (1). La proposta 
si può difendere appunto col motivo che la fluttuazione della sterlina, 
data l'enorme proporzione del commercio mondiale che la utilizza, 
sarebbe troppo pregiudichevole per l'avvenire degli scambi a causa 
dell'elemento di rischio. che essa apporterebbe. Niente di paragona- 
bile sarebbe da temere dalla flessibilità di altre monete (2). 


V 


Delle non poche altre obiezioni menzionerò solo le più impor- 
tanti. Esse sembrano avere tutte una portata minore di quella ora 
segnalata. Si fa presente da alcuni che le banche centrali saranno 
meno desiderose di tenere come parte delle riserve le monete estere 
se non avranno la certezza che queste conserveranno valore stabile. 
Saranno obbligate perciò a procurarsi oro; e ciò potrà determinare 
effetti deflazionistici (3). Ma, specialmente dopo quanto si è detto 
circa la possibile soluzione delle aree monetarie con stabilità interna 
e con monete-guida oscillanti l’una rispetto all'altra (4), è facile ve- 
dere che non siamo di fronte a una critica assai importante. 

Altri fa valere che, mentre coi cambi stabili il deterioramento 
della moneta provoca, anzi si manifesta subito con l’uscita delle ri- 
serve, il che induce ad adottare prontamente le misure necessarie, coi 
cambi flessibili il meccanismo è più lento e gli incentivi ad una poli- 


(1) ELLIS, Changing Concepts of Convertibility and the Future of Cur- 
rencies, in « The Journal of Finance », 1955, p. 191. 

(2) E” appena il caso di richiamare l’attenzione sul fatto che questa « com- 
binazione » non ha niente da vedere con la soluzione della flessibilità di intere 
aree monetarie anzichè di singole monete rispetto a tutte le altre. In tal caso, per 
restare all’esempio della sterlina, questa moneta, anzichè rimanere stabile in 
rapporto col dollaro, oscillerebbe e con essa oscillerebbero tutte le monete rien- 
tranti nell’area. Incidentalmente è da notare che la tesi della flessibilità si di- 
fende meglio con la soluzione di aree monetarie con stabilità interna delle mo- 
nete ad essa appartenenti, che si adattano alle fluttuazioni della moneta-guida, 
anzichè con la soluzione delle fluttuazioni di ciascuna moneta rispetto a tutte le 
altre. Una svalutazione che viene presentata come allineamento con un gruppo 
di altre monete è suscettibile di scuotere la fiducia del pubblico assai meno di una 
svalutazione attuale dal solo Paese in questione. 

(3) JACOBSSON, Stable or Fluctuating Exchange Rates?, in « Quarterly 
Review of Skandinaviska Banken Aktiebolag », 1954, p. 86. 

(4) Si veda la nota (2), in questa stessa pagina. 
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tica appropriata, eventualmente di disinflazione, sono più deboli (1). 
Qui vi sono due aspetti da considerare. Il primo é la tempestività del- 
l’azione. E’ esatto che i segnali di allarme sono più sensibili nella pri- 
ma ipotesi. Però, come si è avuto occasione di notare sopra, essi non 
sono decisivi quanto al tipo di azione che si richiede nel caso specifico 
e propriamente non dicono se è sufficiente operare con le riserve o 
con prestiti oppure in altro modo, sia esso quello energico di lotta al- 
l'inflazione ovvero quello della svalutazione. L’altro punto riguarda 
gli incentivi. E’ probabile che la difesa della stabilità dei cambi dia 
alle autorità monetarie un’arma di difesa contro le pressioni infla- 
zionistiche interne assai più efficace di quanto non accada in regime 
di cambi flessibili. Ma l’argomentazione non appare decisiva. Tutto 
dipende dalla fermezza con cui sono decise ad agire in entrambe le 
situazioni le autorità monetarie. 


VI 


Veniamo ora alla grossa e complicata questione della specula- 
zione. Una delle critiche più frequenti alla flessibilità dei cambi è 
che essa rende la moneta preda della speculazione: la moneta viene 
considerata favorevole investimento in un determinato momento ma, 
non appena essa subisce una variazione inattesa, i capitali vengono 
disinvestiti e trasferiti ad altro mercato, salvo a tornare di nuovo al 
precedente mercato se e quando ciò divenisse ancora conveniente; 
inoltre la pressione speculativa può accanirsi talmente contro la mo- 
neta il cui cambio vada sensibilmente peggiorando da aggravare 
sempre più il male e compromettere infine la convertibilità. 

Il fatto curioso è che l’argomentazione della speculazione come 
fattore disturbatore della convertibilità viene avanzata anche dai 
fautori dei cambi flessibili, contro il metodo della stabilità relativa. 
Ciò richiede un chiarimento preliminare. La flessibilità dei cambi 


(1) GOEDHART, Conditions for Convertibility, op. cit., p. 60. E’ possibile che 
il G. consideri l’alternativa alla flessibilità dei cambi in modo diverso da quello 
da me seguito. E cioè egli può guardare piuttosto ad una stabilità dei cambi del 
tipo del sistema aureo anzichè ad una stabilità relativa, secondo il concetto che 
ho sopra illustrato. Infatti egli ritiene che la convertibilità di cui oggi si tratta 
« differisce relativamente poco dal sistema aureo quale esisteva anteriormente 
alla prima guerra mondiale » (p. 61). Se questa è l’interpretazione esatta, allora 
le mie osservazioni vanno dirette alla sua tesi. Comunque esse non sono prive di 
bersaglio perchè la stessa obiezione ai cambi flessibili viene mossa anche da 
studiosi che accettano la stabilità relativa. 
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puo essere praticata in due modi: puo essere flessibilita limitata ad 
un certo margine al di sopra e al di sotto del livello di eguilibrio ov- 
vero puo non essere accompagnata da quel limite. Dalla scelta del- 
Puno o dell’altro tipo di convertibilita discendono conseguenze impor- 
tanti, specialmente nei riguardi delle manovre speculative. La critica 
ai cambi flessibili, in quanto permettano una speculazione altamente 
pregiudizievole alla convertibilita della moneta in crisi, non può es- 
sere rivolta alla flessibilità limitata perchè se è vero che essa è 
esposta all’azione dissolvitrice della speculazione, non si trova, per 
questo rispetto, in situazione peggiore del sistema con stabilità rela- 
tiva. In quest’ultimo caso, come è noto, è fissato il limite al di sotto 
del quale il cambio non discende, salvo a decidere ad un certo mo- 
mento la svalutazione, perchè la situazione non può essere più a 
lungo mantenuta. La speculazione, constatando il deficit della bi- 
lancia dei pagamenti, prevede la inevitabile svalutazione e procede a 
colpo sicuro nella vendita di quella moneta contro divise estere per- 
chè ha la certezza che se una decisione vi sarà non potrà certo essere 
quella dell’elevazione del valore della moneta. Questa speculazione, 
che si muove in una sola direzione, come si suol dire, è priva di ri- 
schio per chi la pratica, a cui assicura guadagni certi, mentre è sem- 
pre dannosa per la moneta anche perchè espone a perdite certe le 
autorità monetarie. Queste infatti devono, fino al momento della di- 
chiarata svalutazione, accettare la moneta al precedente valore, in 
termini di divise estere; e dopo, a svalutazione avvenuta, devono ce- 
dere la moneta ricevuta ad un valore inferiore in termini di valuta 
estera. Ma questa argomentazione va rivolta anche al tipo dei cambi 
flessibili accompagnati dal limite di oscillazione. Una volta che il 
cambio è giunto al limite inferiore, la speculazione può ritenere come 
assai improbabile che vi sarà aumento di valore della moneta ; se mai 
vi sarà diminuzione. 

Il discorso è diverso quando si ha da fare con flessibilità senza 
limiti. Su questo terreno dovrebbe decidersi della superiorità dei 
cambi flessibili o della stabilità relativa circa il modo di difendersi 
dalla speculazione. A prima vista si direbbe che il responso sia favo- 
revole all’ultimo sistema. Le oscillazioni dei cambi senza limiti of- 
frono certamente largo campo alle manovre speculative che, una 
volta orientate verso il deterioramento di una moneta, possono spin- 
gersi tanto avanti nel liberarsene da paralizzare irremediabilmente 
la convertibilità. Ma contro questa possibilità, che è un caso estremo 
e che per realizzarsi deve in realtà presupporre una condotta piut- 
tosto fiacca da parte delle autorità monetarie, ci sono importanti 
considerazioni da far valere. A differenza che nell’ipotesi precedente, 
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qui la speculazione si svolge in due direzioni e può agire anche nel 
senso equilibratore. Può accadere che, una volta iniziatasi nella fase 
di deprezzamento, la speculazione ritenga che essa non andrà ulte- 
riormente più avanti e che prima o dopo avranno modo di esercitare 
i loro effetti le forze equilibratrici, coadiuvate dalla politica mone- 
taria. Allora essa comincerà ad acquistare la moneta nell’attesa del 
suo andamento in senso contrario. Ciò, di per sè stesso, contribuirà 
a migliorare la situazione della moneta. 

Questa possibilità che conferma, in fondo, la funzione positiva 
della speculazione nei mercati liberi, deve essere senz’altro ricono- 
sciuta. Tuttavia il ragionamento non è ancora completo. Nessuno 
può escludere che la speculazione commetta errori ed errori gravi 
che, mentre penalizzano chi la pratica, sconvolgono i mercati che 
attenderebbero invece di essere ricondotti all’equilibrio. Gli errori 
possono essere o nel senso della direzione o nell’ampiezza delle oscil- 
lazioni. Nel primo caso, cioè, si prevede che il deterioramento, una 
volta iniziatosi, non abbia a fermarsi: allora la speculazione, lascia- 
tasi guidare dalla erronea posizione, neutralizza le forze favorevoli 
alla ripresa della moneta. Nel secondo caso la previsione della dire- 
zione è esatta ma è sbagliata la prevista ampiezza del movimento. Si 
fanno eccessivi acquisti della moneta, fino a portarne il valore ad 
un livello che appare poi insostenibile; di qui la precipitosa liquida- 
zione con effetti disastrosi per gli speculatori e per la moneta stessa. 

La logica dei cambi flessibili, che giustamente intende utilizzare 
la speculazione nella sua funzione positiva, è chiamata a prevenirne 
le manifestazioni patologiche. Essa esige perciò che le autorità mo- 
netarie si agguerriscano per agire con la contro-speculazione, la quale, 
operando in senso contrario alle manovre errate, o per direzione o 
per ampiezza, salvaguarda la moneta degli attacchi disequilibratori. 
Tutto ciò è possibile concepire ed attuare mediante fondi di stabiliz- 
zazione dei cambi, di cui ormai si conoscono l’efficacia ed i limiti. 
Naturalmente occorrono, in chi si assume la responsabilità, doti non 
comuni di oculatezza, di rapidità di percezione e di decisione. 

A questo punto vien fatto di domandarsi se, facendo credito di 
tanta capacità a chi deve evitare gli scogli nella navigazione dei 
cambi flessibili, non si commette ingiustizia nel disconoscerla a chi, 
in regime di stabilità relativa, si trova di fronte a difficoltà non ne- 
cessariamente più gravi e comunque di non diversa natura dalla de- 
terminazione del quantum e del quando della svalutazione, come si è 
detto a suo tempo. 
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VII 


Resta ora da esaminare un ultimo punto che ritengo sia il punto 
cruciale dell’intera controversia: l’efficacia equilibratrice delle varia- 
zioni dei cambi. 

Secondo la formulazione abbreviata, che è stata espressa al- 
l’inizio del presente scritto, la svalutazione operata per combattere 
una bilancia dei pagamenti deficitaria dà luogo ad un mutamento 
dei prezzi, in termini di divise estere, tale che le importazioni risul- 
tano scoraggiate mentre vengono stimolate le esportazioni, fino a 
quando un nuovo equilibrio si ricostituisce. Ora è arrivato il mo- 
mento di guardare più da vicino il significato di quell’affermazione. 

Nessun dubbio essa solleva quando si consideri un periodo di 
tempo sufficientemente lungo per consentire i necessari spostamenti 
dei fattori produttivi verso i rami di attività che lavorano per l’espor- 
tazione. Ma si può dire altrettanto per i brevi periodi? Molto dipende 
dalla elasticità della domanda delle importazioni del Paese conside- 
rato e dei Paesi con cui il primo è in rapporti di scambio. Non si può 
escludere che, come prima conseguenza, si abbia un peggioramento 
del disquilibrio: all’esportazione si può avere un aumento quantita- 
tivo ma al tempo stesso una diminuzione di prezzo in termini di di- 
vise estere; all'importazione la quantità può rimanere immutata no- 
nostante il crescente onere per l’acquisto. 

Una veduta interamente pessimistica non è tuttavia giustificata. 
Intanto, è bene ricordare che, oltre che dell’effetto di reddito deri- 
vante dall’influenza della variazione di prezzo sulla domanda, va te- 
nuto conto anche dell’effetto di sostituzione (1). Più importante è 
però richiamare l’azione dei movimenti speculativi, che reagiscono 
rapidamente: ad esempio l’accumulazione di scorte oltre la misura 
normale o, viceversa, il lasciare abbassare il livello delle scorte al di 
sotto di quel volume a seconda della convenienza del momento. Fra 
ciò che è operazione speculativa e ciò che è operazione produttiva 
non è facile tracciare una linea definita di demarcazione. Ogni ope- 
razione di produzione, si può dire, riveste un carattere speculativo 
più o meno palese mentre d’altra parte è relativamente facile simu- 
lare un’operazione speculativa (2). 

Tuttavia, è giocoforza riconoscere che l’adattamento dei fattori 
produttivi alle esigenze volute dalla variazione del valore esterno 


(1) MEADE, The Balance of Payments, London, 1951, p. 77-78. 
(2) DIETERLEN, A propos de la convertibilité, op. cit., p. 43. 
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della moneta entro il periodo utile non ha uguale probabilita di veri- 
ficarsi nei vari tipi di economie. E’ chiaro infatti, per parlare solo 
dei casi estremi, che economie a struttura diversificata, fortemente 
sviluppate e altamente industrializzate e dotate di organizzazione 
commerciale progredita, si trovano in posizione migliore di quelle 
sottosviluppate (1). Un’economia dipendente in alto grado dalla im- 
portazione di materie prime e di derrate alimentari e priva al tempo 
stesso di una duttile e versatile organizzazione mercantile, come l’e- 
conomia italiana, non può ritenersi sicura di superare la prova (2). 
La casistica potrebbe continuare. E’ sufficiente però la constatazione 
che la direttiva non è suscettibile di applicazione generale. 

Questa constatazione va estesa anche ad altri aspetti. Da quanto 
si è detto appare chiaro che la politica dei cambi non può essere dis- 
sociata dalla politica concernente i vari settori dell'economia consi- 
derata. Il successo della prima è condizionato dal mantenimento di 
condizioni propizie e in modo particolare di un certo livello di occu- 
pazione che, pur senza essere la piena occupazione, nemmeno nel si- 
gnificato mitigato del termine, renda almeno tollerabili le inevitabili 
ripercussioni degli spostamenti e adattamenti richiesti per tornare 
all'equilibrio. Dove si registra un’alta percentuale di disoccupazione 
cronica, come in Italia, il processo è innegabilmente assai più labo- 
rioso che altrove. 


VIII 


Un ulteriore esame del problema induce però ad un’altra impor- 
tante cons.atazione: le difficoltà d’adattamento di breve periodo si 
riferiscono al metodo delle variazioni del corso dei cambi come tale e 
cioè sia alla formula dei cambi flessibili sia a quella della stabilità 
relativa. (La soluzione da proporre eventualmente come alternativa 
sarebbe quella tradizionale del sistema aureo; ma quella è stata pre- 
liminarmente lasciata da parte perchè gli ostacoli interni, data la at- 
tuale struttura economica e la presente costellazione di forze poli- 
tiche e sociali, sono da ritenere insuperabili. E qui non è il caso di 
riprendere la questione). Se il ragionamento che precede è corretto, 
si può affermare di disporre ormai degli elementi sufficienti per la 
chiarificazione dei veri termini dell’antitesi fra cambi flessibili e 


(1) HABERLER, Some Aspects of Convertibility, op. cit., p. 83. 
(2) In questo senso credo di interpretare il pensiero del BRESCIANI TURRONI, 
Some Aspects of Italy’s Balance of Payment, op. cit., p. 125. 
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cambi stabili con variazioni saltuarie. Di una effettiva, dimostrata, 
inoppugnabile superiorita dell’uno o dell’altro metodo non si può 
parlare. La flessibilità presenta senza dubbio aspetti favorevoli ma, 
nel complesso, appare anch’essa condizionata da quell’abilità e sa- 
gacia delle autorità monetarie che, se venisse riconosciuta in via ge- 
nerale, non lascerebbe neanche sussistere il dilemma fra flessibilità 
e stabilità. Se è così, perde di importanza la disputa su questo di- 
lemma. 


Resta invece in tutta la sua gravità il problema comune ad en- 
trambi i metodi, di assecondare, con una opportuna politica econo- 
mica interna, gli adattamenti al mercato internazionale. Se di una 
antitesi si vuol parlare, a proposito di convertibilità, è più appro- 
piato riferirsi al conflitto fra politica economica interna ed esigenze 
dell’equilibrio internazionale che all’alternativa fra cambi fissi e 
cambi variabili. 


SUMMARY 
Convertibility and Alternative Between Fixed and Fluctuating Exchange Rates 


In the debate on convertibility, one of the most-discussed questions is whe- 
ther fixed or fluctuating exchange rates are the better alternative for elimina- 
ting international balance-of-payments disequilibria. It is assumed that the tra- 
ditional methods of deflation are excluded; the question is then one of adjusting 
the exchange level to that price and income structure which can restore equili- 
brium. 

Adjustment of the rate of exchange can be left to the market: if any country 
has a balance-of-payments deficit, the demand for foreign exchange exceeds 
supply and the rate of exchange rises; the resulting changes in import and 
export prices, in terms of foreign exchange, eventually redress the situation and 
lead to a new equilibrium. This is the system of freely fluctuating exchange rates. 
Or else, there may be a fixed officiai rate of exchange between the domestic 
currency and gold or other currencies, to be maintained so long as pressure on 
the currency is temporary and can easily be countered by drawing on reserves, 
but subject to change by government action when the unbalance is serious. In 
both cases the equilibrating process is set in motion by a change in the exchange 
rate; only in the first case the change is automatic, while in the second it takes 
place at the discretion of the government. The method of fixed exchange rates 
open to modification was introduced with the creation of the International Mo- 
netary Fund. Its main feature is not so much stability, as « relative stability » 
of exchange rates. The English expression adjustable peg is really much more 
appropriate than the Italian usage of speaking of fixed exchange rates, as 
distinct from freely fluctuating ones. 

The defenders of flexible exchange rates would do well to make it clear 
whether flexibility is meant as a useful expedient in the transition period 
between restriction and convertibility, or whether it is to be a method designed to 
overcome future disturbances in the balance of payments, once convertibility 
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has been established. As a temporary expedient, the proposal is open to far less 
important objections than in the second case. However, even within the narrower 
scope of temporary expedient, it raises by no means negligible doubts. Where 
confidence in the currency has been shaken by grave disorders and violent dis- 
turbances, and has returned only after some considerable period of stability 
maintained by exchange control, there is a danger that the first repercussion of 
such a transition measure may be a depreciation too marked for it to be worth 
while to try that expedient. 

But the really important problem is to assess the advantages of the method 
once convertibility exists. The basic assumption is, again, that currency diffi- 
culties are not to be tackled by deflationary methods, but that devaluation 
against other currencies is to be the method by which to produce those changes 
in domestic prices and in import and export prices which can re-establish equili- 
brium. The adherents of flexibility maintain that any exchange rate emerging 
from the free play of the market is much more reliable than one laid down by 
the government. They say that there are two questions involved: how much to 
devalue, and when. To suppose that both problems will be correctly solved is, to 
their mind, having too much faith in the abilities of the authorities. 

On the other hand, there is no lack of objections against flexibility. Even 
granted that flexibility does not exactly mean instability of exchange rates, it 
does allow of frequent changes. The expectation of frequent changes is harmful, 
because it increases risk and discourages long-term loans. Forward deals are 
no remedy, because they increase costs. There are other, minor objections: cen- 
tral banks will be less willing to hold part of their reserves in foreign exchange 
in the absence of certainty that the latter will remain stable in value; while in 
the case of stable exchange rates any deterioration in the currency is at once 
visible in the fall of reserves, and therefore calls forth immediate counter-mea- 
sures, the mechanism is slower in the case of flexible rates and the inducements 
to appropriate policies are weaker, etc. 

Speculation is one of the most important and most complicated questions. 
One of the most common objections against flexibility is that it makes the cur- 
rency a prey to speculation. But we must distinguish two cases: the currency 
may be flexible only within certain margins above and below the equilibrium 
level, or there may be no such limitation. In the first case the criticism is 
groundless. It is true that the system of flexible rates is exposed to the disrup- 
ting influences of speculation, but it is in this respect no worse off than a system 
of relatively stable exchange rates. In that case, too, speculation is a one-way 
practice, as it were: there is no risk to the speculator, indeed there is a certain 
gain, but there is always damage to the currency and loss to the monetary 
authorities, 

When flexibility is unlimited, things are quite different. Speculation here 
works both ways and may become an equilibrating force. This is a very real 
possibility and it is in line with the functions of speculation in a free market. 
But speculation can be wrong. The errors may relate to the direction or the 
amplitude of fluctuations, If the positive functions of speculation are to serve 
flexible exchange rates, pathological symptoms must be prevented. li becomes 
imperative that the monetary authorities always remain on the look-out when 
to apply counter-speculation etc. But if we take it for granted that anyone called 
upon to navigate the difficult waters of flexibility is capable of such skilled and 
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timely action, do we not commit an injustice in not crediting with equal skill 
those who, in a system of relatively stable exchange rates, have to face neces- 
sarily greater difficulties? 

The crucial point of the controversy is the following. Changes in exchange 
rates as a re-equilibrating instrument are beyond doubt effective in the longer 
period, that is, in a period long enough for the factors of production to move to 
the export branches. How about the short period? Much depends upon the elasti- 
city of demand for imports of the country itself and the nations with whom it 
trades. There is no need for a pessimistic view. There is not only the income 
effect, but also the substitution effect. There is also the rapid reaction of spe- 
culative movements. None the less, it must be recognized that economies 
of different types have very different chances of timely adjustment of the 
factors of production to the requirements of changed exchange rates. The same 
goes for other aspects. Exchange policy cannot be dissociated from other bran- 
ches of economic policy in the country in question, especially from employment 
policy. Where, as in Italy, chronic unemployment is high, the process of adjust- 
ment is much more difficult. 

But the difficulties of short-term adjustment are inherent in the method of 
changing exchange rates as such, whether the change is automatic or periodi- 
cally decreed. We must conclude that none of the two methods is in effect su- 
perior to the other. With both methods we are left with the full burden of the 
problem of devising domestic economic policies apt to assist adjustments to the 
international market. If we must speak in terms of an antithesis, it would be 
better to discuss the conflict between internal economic policy and external sta- 
bilization policy, rather than to contrast the alternative solutions of flexible or 
«relatively stable » exchange rates. 


RESUMEN 


Convertibilidad y alternativa entre cambios fijos y cambios fluctuantes 


Dentro del cuadro de las discusiones acerca de la convertibilidad de las mo- 
nedas, amplio lugar está yendo a ocupar la alternativa entre cambios fijos y 
cambios fluctuantes, en la elección del mecanismo más a propósito para hacer 
frente a los desequilibrios de relaciones económicas internacionales. 

Una vez excluído que puédase apelar a las reglas deflacionistas tradicionales 
para superar la posición adeudada de la balanza de pagos, se trata de ver cómo 
se puede adaptar el nivel de cambios a aquella estructura de precios y réditos 
que fuera capaz de rectificar al desequilibrio. 

La variación del nivel de cambios se la puede directamente confiar al mer- 
cado: en caso de balanza adeudada de un dado País, la demanda de divisas excede 
de la oferta y hace subir el nivel de cambios; se ocasiona una serie de conse- 
cuencias sobre los precios de importación y exportación, expresados en términos 
de divisas extranjeras, lo que acaba por invertir la situación; alcánzase de este 
modo un equilibrio nuevo. 

Este es el sistema de cambios variables. O bien se puede fijar oficialmente 
un nivel de cambios de la moneda nacional respecto al oro y las demás monedas, 
manteniéndolo hasta que perturbaciones transitorias lo amenacen, siendo esas 
perturbaciones fácilmente superables con emplear las reservas; pero las auto- 
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ridades monetarias estan autorizadas para variarlo cuando se trate de corregir 
a un desequilibrio grave de la balanza de pagos. 

En ambos casos el procedimiento equilibrador lo pone en movimiento la 
variación del nivel de cambios; pero párese mientes en que en el primero la 
variación es automática, mientras que en el segundo se la deja a las decisiones 
de las autoridades monetarias. 

El método de cambios fijos con posibilidad de mudanzas es lo introducido al 
instituir el Fondo Monetario Internacional. 

Más que a la estabilidad de los cambios, es él caracterizado por una «re- 
lativa estabilidad de cambios»: la expresión en idioma inglés: adjustable peg, 
es más propia. Pero en el uso corriente tiene acogida la expresión de cambios 
fijos, que se la contrapone a la de cambios libremente fluctuantes. 

Cuando se manifieste la propuesta de cambios flexibles, es preciso distin- 
gamos si se entiende sostener un expendiente útil en la fase de transición entre 
régimen de restricciones a régimen de convertibilidad, o bien sugerir un método 
directo para posibilitar la superación de los estorbos venideros de la balanza 
de pagos, una vez que ya se haya entrado en la fase de convertibilidad. 

Cual expediente temporáneo, la propuesta causa objeciones, en mucho menos 
decisivas, que en el segundo caso. Pero, aun dentro del limitado alcance de 
expediente transitorio, está sujeta a reservas no insignificantes. Allí donde la 
confianza en la moneda fuertemente turbada por desórdenes graves y perturba- 
ciones violentas, se la restauró tan sólo después de cierto período de estabilidad 
de cambios, con el auxilio de controles, el riesgo de depreciación sensible cual 
primera repercusión de la transición iniciada, es demasiado fuerte para que 
valga la pena que el expediente aludido se experimente. 

Pero el problema de importancia real es decidir sobre las ventajas del 
método, después de realizada la convertibilidad. Punto de arranque es que, 
según se hizo referencia arriba, con rechazar la solución deflacionista para 
hacer frente a dificultades monetarias sucedidas inesperadamente, confiamos 
en la desvalorización de la moneda respecto a las demás, para ocasionar aquella 
alteración de las correlaciones entre precios interiores y precios de importa- 
ción y exportación, la que devuelva el equilibrio. Los sostenedores de la flexibi- 
lidad ensalzan la ventaja de lo mayormente atendible del nivel de cambios alcan- 
zado en virtud del juego del mercado respecto a la que las autoridades monetarias 
determinan. 

No tan sólo el quantum de la desvalorización está afectado, dicen ellos, sino 
también el cuando. 

Si se acepta que ambos problemas se resuelvan correctamente, significa, 
para ellos, tener demasiada fe en las habilidades de las autoridades monetarias. 

Pero no faltan las objeciones contra la flexibilidad: si es cierto que flexibi- 
lidad no singifica inestabilidad de cambios, cierto es también que consiente ella 
variaciones de cambios. Esta no es perspectiva favorable, pues que aumenta los 
riesgos y estorba la concesión de préstamos a largo plazo. 

El recurrir a operaciones a vencimiento fijo no es remedio decisivo pues que 
aumenta los costes. Otras objeciones, teniendo empero menor peso, son: los 
bancos centrales resultarán ser menos deseosos de tener, como parte de las re- 
servas, las monedas extranjeras, si no tuvieren la certidumbre de que éstas con- 
servarán valor estable; mientras que con los cambios estables, el empeoramiento 
de la moneda se manifiesta tan pronto como salen las reservas, lo que induce a 
tomar prontamente medidas necesarias; en lo que toca a los cambios flexibles el 
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mecanismo es más lento y los incentivos para una politica a propósito son más 
flacos, etc.. 

Discursemos ahora sobre la cuestión grande y complicada de la especulación. 
Una de las criticas más frecuentes contra la flexibilidad es que ésta entrega la 
moneda en poder de la especulación. Pero cúmplenos aquí hacer una distinción, 
según sea la flexibilidad limitada a cierto margen por encima o debajo del nível 
de equilibrio, o que no sea acompañada por aquel límite. 

En la primera hipótesis la crítica no está justificada pues que, aun siendo 
cierto que la flexibilidad está expuesta a la acción desbaratadora de la espe- 
culación, no se encuentra ella, respecto a esto, en situación peor que la del 
sistema con estabilidad relativa. 

También en esta hipótesis la especulación se mueve, según se acostumbra 
decirlo, en un solo sentido: está falta de riesgos para quien la practica, al con- 
trario le asegura a él beneficios ciertos, mientras que resulta ser siempre perju- 
dicial para la moneda y expone a las autoridades monetarias a pérdidas ciertas. 

El discurso varía cuando se trate de la flexibilidad sin límites. Aquí la 
especulación se desarrolla en dos direcciones, y puede obrar también en un sen- 
tido equilibrador. 

Esta posibilidad, la que confirma por otra-parte la función de la especu- 
lación en los mercados libres, se la debe reconocer sin más. 

Pero nadie puede excluir que la especulación incurra en errores. Pueden los 
errores manifestarse o en el sentido de la dirección o en el de lo ancho de las 
oscilaciones. 

La lógica de los cambios flexibles, que entiende utilizar a la especulación en 
su acción positiva, se la llama a prevenir las manifestaciones patológicas. Re- 
quiere ella pues, que las autoridades monetaries se aperciban para obrar por 
medio de la contra-especulación, etc.. 

Nos preguntamos pues si, con tener fe en tanta capacidad y tempestividad 
de quienes deben evitar los escollos de la navegación de los cambios flexibles, no 
se incurre en una injusticia con desconocerla a quienes, en régimen de estabilidad 
relativa, se encuentra a enfrentarse con dificultades que son necesariamente 
más graves. 

El punto crucial de la controversia entonces es otro. 

Las variaciones de nivel de cambios, en su calidad de instrumento reequi- 
librador, no acarrean dudas cuando se considere a los períodos de tiempo bastante 
largos para consentir los traslados necesarios de los factores productivos hacia 
ramos de actividades que trabajan para las exportaciones. 

¿ Lo mismo se puede decir en lo que concierne a períodos cortos? Mucho 
depende de la elasticidad de la demanda de importaciones del País que se con- 
sidera, y de los con los cuales el primero está en relaciones de intercambio. Pero 
una opinión pesimista no es justificada. 

A más del efecto del rédito, ha de tenerse en cuenta el de substitución. 
Además de ello, se ha de recordar la acción de los movimientos especulativos que 
reaccionan rápidamente. Es forzoso reconocer sin embargo que la adaptación de 
los factores productivos a las exigencias requeridas por la variación del valor 
exterior de la moneda en tiempo útil, no tiene igual probabilidad de averiguarse 
en los distintos tipos de economías. Esta comprobación ha de extenderse también 
a otros aspectos. 

La política de cambios no se la puede separar de la política que concierne 
a los distintos sectores de la economía considerarada, y en especial de la política 
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de la ocupación. Donde se verifica alto porcentaje de desocupación permanente, 
como en Italia, el procedimiento es mucho más trabajoso. 

Las dificultades de adaptación de período corto se refieren al método de las 
variaciones del curso de los cambios en cuanto sea tal, es decir ya a la fórmula 
de cambios flexibles, ya a la de la estabilidad relativa. 

Debemos entonces inferir que no podemos hablar de superioridad efectiva 
ni de uno ni de otro método. Permanece el problema con toda su gravedad, que 
es común a ambos métodos, de apoyar, por una política económica interior a 
propósito, las adaptaciones al mercado internacional. Si queremos hablar de 
antítesis, es más propio referirnos al conflicto entre política económica interior y 
exigencias del equilibrio internacional, en vez de que a la alternativa entre cam- 
bios flexibles y cambios fijos. 
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IL PROBLEMA DINAMICO DELL’IMPRENDITORE 
ALCUNE CONSIDERAZIONI SULL’ANALISI HICKSIANA 


VITTORIO SIROTTI 


1. - Scopo di questa nota é quello di esporre alcune considera- 
zioni sulla teoria dinamica del piano di produzione formulata dallo 
HICKS nella sua opera Value and Capital (2). 

Nel paragrafo 2 esporremo sistematicamente nelle sue linee fon- 
damentali l’analisi hicksiana del sistema di saggi di interesse e dei 
rapporti che fra i diversi tipi di saggi intercorrono. 

Nel paragrafo 3 riassumeremo brevemente il problema dinamico 
dell’imprenditore, mentre nel paragrafo successivo caratterizzeremo, 
in base alle distinzioni effettuate a riguardo dei saggi di interesse, 
un particolare aspetto di detto problema. 

Considereremo poi una particolare condizione di stabilità del 
piano di produzione, strettamente inerente alla impostazione dina- 
mica del piano stesso. 

Infine, nei paragrafi 6 e 7, richiameremo la nozione di periodo 
medio di un flusso di valori ed esamineremo la possibilita di applica- 
zione di quest’ultimo strumento d’analisi in connessione alla condi- 
zione di stabilita sopra ricordata. 

Le parti di Value and Capital alle quali si fa specifico riferi- 
mento nel corso di questa nota sono (?): 


per gli argomenti trattati nel paragrafo 2: il capitolo XI; 

per gli argomenti trattati nei paragrafi 3 e 4: il capitolo XV, il 
capitolo XVII, l’appendice matematica al capitolo XV e il para- 
grafo 24 dell’appendice matematica al capitolo XVII; 

per l’argomento trattato nel paragrafo 5: il paragrafo 7 del ca- 
pitolo XV; 

per l'argomento trattato nel paragrafo 6: la nota B al capitolo 
XIV e il paragrafo 25 dell’appendice matematica al capitolo XVII; 

per l'argomento trattato nel paragrafo 7: il paragrafo 7 del ca- 
pitolo XV e il capitolo XVII. 


() Hicks J. R., Value and Capital, second edition, Oxford, 1946. La tradu- 
zione italiana dell’opera è stata pubblicata nella collezione « Sociologi ed Econo- 
misti >» della U.T.E.T. (Hicks J. R., Valore e Capitale, Torino, 1954). 

(2) Qui e nel corso di tutta la trattazione si fa sempre riferimento all’edi- 


zione inglese dell’opera. 
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2. - L’analisi dei diversi tipi di saggi di interesse sarà intera- 
mente svolta facendo riferimento al regime finanziario di capitaliz- 
zazione composta. A tale regime si farà riferimento anche nella trat- 
tazione degli argomenti che saranno oggetto dei successivi paragrafi. 

Consideriamo dapprima il caso di una pura economia a pronti (*) 
con prestito a breve. In tale modello è consentito stipulare contratti 
di mutuo solo per la settimana corrente e non vi è quindi possibilità 
di garantirsi il prestito per un periodo di tempo superiore alla setti- 
mana. La continuità del prestito per un periodo di più settimane può 
ottenersi se in ogni successiva settimana si stipulerà un nuovo con- 
tratto di mutuo per un ammontare pari al montante del prestito della 
settimana precedente. 

Non esiste perciò, in tale modello di economia, il montante alla 
fine della t-esima settimana di un prestito di t settimane; si può però 
calcolare il «montante prospettivo» (?) alla fine della t-esima setti- 
mana del prestito relativo al t-esimo contratto stipulato in base al 
procedimento sopra descritto. Se 2, è il saggio di interesse a breve 
corrente e 2, (t = 2, 3, . . .) il saggio a breve prospettivo per la t-esima 
settimana, l’espressione del «montante prospettivo», per un prestito 
iniziale di ammontare pari all’unità monetaria, risulta: 


Apia) 


La corrispondente espressione per il calcolo del valore attuale di 
una unità monetaria disponibile alla fine della t-esima settimana (3) è: 


1 
(Lary ee ae ea 


(1) 


eee 1 ; A F 
0, indicando con x, = Taian il fattore di sconto per la t-esima set- 
> 


timana: 
Gy Cin can Cor 


La garanzia della continuita del prestito per periodi di più setti- 
mane si può invece ottenere quando si ammettono nel modello i con- 


(*) Per il concetto di economia a pronti e per quello di settimana che verrà 
richiamato fra breve si rinvia direttamente all’opera dello Hicks. Si veda, in 
particolare, il capitolo X per il significato di economia a pronti e il capitolo IX 
per quello di settimana. 

(*) Il termine « montante prospettivo » non si trova in Value and Capital. 
Lo riteniamo però atto ad indicare, conformemente alla terminologia hicksiana, 
l’entità che stiamo considerando. 

(*) Ovvero all’inizio della (t + 1)-esima settimana. 
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tratti di mutuo a lunga scadenza, quando, cioè, à possibile stipulare 
nella settimana corrente contratti di prestito per più di una setti- 
mana. In tal caso, se I, (t=1, 2, 3,...) è il saggio di interesse setti- 
manale corrente per prestiti di t settimane ('), il montante alla fine 
della t-esima settimana di un prestito di ammontare pari al'unita 
monetaria risulta : 


the dg)" 
e il coefficiente per il calcolo dei valori attuali: 


| 
(13 7) 


et il : ; ; 
od anche, indicando con #, = ——— il fattore di sconto settimanale : 


ERE 
Bi. 


Nel caso di un’economia futura (2), la garanzia della continuità 
del prestito per un periodo di più settimane può ottenersi anche se il 
solo tipo di prestito consentito è quello a breve scadenza. In tale mo- 
dello, infatti, si può ricorrere alla stipulazione di contratti a termine. 
Ogni prestito di qualsiasi durata può allora essere ridotto ad un mo- 
dello tipico: un contratto a pronti per la settimana corrente più una 
serie di contratti a termine, ciascuno rinnovante il mutuo (anche per 
gli interessi via via accumulati) per una settimana successiva. 

I due procedimenti — un unico contratto a lunga scadenza o una 
serie di contratti a breve scadenza futuri — sono equivalenti. Così 
che lo stesso montante deve essere raggiunto accumulando per t set- 
timane al saggio di interesse per t settimane, o, alternativamente, ac- 
cumulando per una settimana al saggio di interesse a breve corrente 
e accumulando poi per (t — 1) settimane ai rispettivi saggi di inte- 
resse a breve termine. Se 7, (t = 2, 3, . .) è il saggio di interesse a 
breve futuro per la t-esima settimana, dovrà cioè essere: 


114 =(1 +) A HS) ds) 1 +4): (2) 


Ma il saggio di interesse a termine per ogni particolare setti- 
mana futura si determina al livello necessario per sollecitare un nu- 
mero sufficiente di specuiatori ad entrare nel mercato a termine. 
Esso dovrà essere superiore al saggio a breve che è nella prospettiva 


(*) Evidentemente è J, = u. 
(?) Anche per il concetto di economia futura vedasi il capitolo X di Value 


and Capital. 
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di questi speculatori per quella settimana di un certo premio del ri- 
schio (1). Per cui, se 1, (t — 2, 3,...) è il premio del rischio relativo 
ai contratti a termine per la t-esima settimana, sara: 


Ji =U +. (3) 
Dalla (2) e dalla (3) si ha: 


1 1 
E TL LE 


e dal confronto con la (1) risulta evidentemente che 


Be ila ae eye 


3. - Il problema dinamico dell’imprenditore consiste nella sele- 
zione di un certo piano di produzione fra quelli alternativi tecnica- 
mente possibili. Se supponiamo che l’imprenditore possa contrarre e 
concedere liberamente prestiti a dati saggi di mercato, e che egli par- 
tecipi all’attivita economica soltanto allo scopo di ottenerne un red- 
dito, allora il piano di produzione preferito deve essere quello che ha 
il massimo valore capitalizzato. Le condizioni necessarie per questo 
massimo e la funzione della produzione consentono di determinare le 
quantita dei singoli fattori e prodotti rispettivamente da acquistare 
e da vendere nelle diverse settimane, di determinare, cioé, il piano 
di produzione stesso. 

L’espressione del valore capitalizzato C del piano varia, perd, se- 
condo che si consideri l'imprenditore operante in una pura economia 
a pronti con prestito a breve oppure in un modello in cui sono am- 
messi i contratti di prestito a lunga scadenza. Se supponiamo che 
Yorizzonte temporale del pianificatore sia di (» + 1) settimane (com- 
presa quella corrente), e se indichiamo con x, (s=1,2,...,n;t=0, 
1, 2,...,») la quantità del prodotto (fattore) (2) X, da vendersi (ac- 
quistarsi) all’inizio della (t + 1)-esima settimana (8), con p,, il prezzo 
corrente:di X, € con'Py (e = 172, 20, 0; TEM. DAT rozzo pro- 
spettivo di X, per la (¢ + 1)-esima settimana, si ha, nel primo caso: 


(*) Precisamente, dovrà eccederlo di un ammontare sufficiente ad indurre 
lo speculatore marginale ad assumersi il rischio. 

(*) Si trattano i fattori come prodotti negativi. 

( La vendita (l’acquisto) della quantità x, è cioè differita di ¢ settimane 
rispetto al momento presente. 
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v n 
C= y 48 apuau (1) (4) 
t=0 s=i 
e, nel secondo caso: 

v n 
ca) > Be patta: (5) 

t=0 s=i 
Indicando con V,(t=0, 1,2,... , v) il valore monetario netto 


del complesso delle vendite e degli acquisti pianificati per la (t + 1)- 
esima settimana, ponendo cioè: 


sì può riguardare il piano di produzione come un flusso di valori (po- 
sitivi o negativi), mentre la (4) e la (5) diventano rispettivamente : 


o lai dee (4’) 
t=0 
e 
C= ds DATE" (55) 
t=0 
Nel caso particolare in cui sia a — a» —...— «a, cioè nel caso 


in cui non si prevedano variazioni del saggio di interesse a breve cosi 
che tutte le aspettative di detto saggio sono uguali al saggio corrente, 
sè ha: 


C= da at V.. (47) 


Similmente, nel caso particolare in cui sia Bi —~2—...= 8,, 
cioè nel caso in cui il saggio di interesse settimanale è uguale per pre- 
stiti di tutte le durate, si ha: 


() a. rappresenta il fattore di sconto per le somme disponibili all’inizio della 
settimana corrente. Deve perciò essere q, = 1. 
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4. - Alla (4), anche se non formalmente riportata nella sua 
espressione matematica, dobbiamo presumere faccia riferimento lo 
HICKS nella trattazione del capitolo XV quando comprende fra i dati 
del problema le aspettative del saggio di interesse (2). Ed invero tali 
aspettative non possono che riguardare i saggi di interesse a breve 
per le » settimane future comprese nell’orizzonte temporale del piano. 
I saggi a lunga per prestiti della durata di t settimane sono tutti 
saggi correnti, perfettamente determinati nel quadro del generale 
equilibrio della settimana corrente. Non vi potrebbero essere perciò 
aspettative di saggi fra i dati del problema se lo HICKS avesse inteso 
utilizzare per il calcolo del valore capitalizzato del piano i fattori di 
sconto ff. E con ciò, naturalmente, non intendiamo affermare che 
non esistono aspettative dei saggi di interesse a lunga (cioè le aspet- 
tative di quali saranno nelle settimane future i saggi di interesse per 
prestiti della durata di più settimane), ma solo che tali saggi attesi 
non comparirebbero comunque nella espressione del valore capitaliz- 
zato del piano all’inizio della settimana corrente. 

La (5) è invece dallo HICKS esplicitamente utilizzata nella deter- 
minazione del piano di produzione considerata nell’appendice mate- 
matica al sopraddetto capitolo XV; e ancora ad essa egli fa implicito 
riferimento nell’analisi degli effetti delle variazioni del saggio di in- 
teresse sul piano di produzione svolta nei paragrafi 2 e 3 del capi- 
tolo XVII (8). 

Dati diversi compaiono dunque nelle espressioni dei valori capi- 
talizzati da massimizzare fornite dalla (4) e dalla (5). E’ evidente 
perciò che si giungerà a risultati diversi secondo che l’una o l’altra 
di esse venga impiegata per la soluzione del problema. Si otterranno 
cioè due distinti piani di produzione rappresentati da due diversi si- 


() La (4”) e ia (5”) sono formalmente identiche, ma si differenziano nella 
sostanza per il diverso significato di a e di 8. 

(*) I passi di Value and Capital in cui si comprendono le aspettative del 
saggio di interesse fra i dati del piano di produzione sono: le righe 25-26 di pa- 
gina 195, le righe 24-26 di pagina 196, le righe 4-7 di pagina 202. 

(*) Nei successivi paragrafi 4 e 5 dello stesso capitolo XVII egli si serve 
invece, sempre implicitamente, del caso particolare espresso dalla (5”). E allo 
stesso caso particolare ricorre, esplicitamente, nell’appendice matematica al ca- 
pitolo XVII, nell’analisi svolta a partire dalla formula (24.2). 
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stemi di quantità x, e, conseguentemente, da due diversi flussi di 
valori V, (1). 

Ma quel che é più importante rilevare è che i piani sono diversi 
in quanto relativi a due situazioni totalmente distinte. Nel caso del 
piano ottenuto con la massimizzazione del valore capitalizzato 
espresso dalla (4) ’imprenditore opera in un’economia a pronti con 
prestito a breve, non ha cioé possibilita di garantirsi le future offerte 
di prestito capitale: all’inizio di ciascuna settimana egli dovra saldare 
i debiti contratti nella settimana precedente e procedere alla stipu- 
lazione di nuovi contratti per ottenere il prestito necessario alla pro- 
secuzione delle operazioni in corso. Il piano ottenuto con la massimiz- 
zazione del valore capitalizzato espresso dalla (5) è invece il piano 
dell’imprenditore che può stipulare contratti di mutuo a lunga sca- 
denza e garantirsi così le future offerte di prestito capitale. Un piano, 
questo, con parti fissate in anticipo e che presenta quindi, rispetto al 
precedente, meno elementi di rischio e più cause di rigidità. 

Le due distinte situazioni riguardano naturalmente anche i par- 
ticolari piani che si ottengono con la massimizzazione dei valori ca- 
pitalizzati espressi dalla (4”) e dalla (5”). Diremmo anzi che in tal 
caso la distinzione deve essere particolarmente curata perchè, come 
abbiamo già rilevato, la (4”) e la (5”) sono formalmente identiche, e 
tali risultano anche le analisi svolte in base ad esse Cy 


5. - Il valore capitalizzato del piano oltre che massimo deve 
naturalmente risultare positivo. Per la stabilità del piano di produ- 
zione è però necessario che risulti positivo anche il valore capitaliz- 
zato del residuo del piano atteso all’inizio di ciascuna delle settimane 
comprese nell’orizzonte temporale di pianificazione (8). Se C, (t= 1, 


(*) Poiché, come si pud facilmente rilevare dalle condizioni di equilibrio, le 
quantita x, sono funzioni omogenee di grado zero dei prezzi scontati, si perver- 
rebbe allo stesso piano di produzione nel caso che fra saggi a breve e saggi a 
lunga sussistessero le seguenti relazioni: 


FOC ORTA SLI CUIDA te Py: 

Ma, come si è visto (nota 1 di p. 8), à = L e, quindi, a, = f1- Per cui tali 
relazioni potrebbero verificarsi solo nel caso di k = 1, nel caso cioè in cui fos- 
sero nulli tutti i premi del rischio considerati nel paragrafo 2. 

(°) Per a = B si verificherebbe il caso limite di due piani identici, costituiti 
cioè dallo stesso flusso di V, (o corrispondente sistema di quantita x.,), e riguar- 
danti situazioni diverse. 

(*) Se infatti il valore capitalizzato del rimanente del piano all’inizio di una 
certa settimana risultasse negativo, l'imprenditore non avrebbe convenienza ad 
attuare tale parte del piano e l’orizzonte temporale del piano stesso dovrebbe es- 
sere ridotto. 


43 
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2,..., v) è il valore capitalizzato del rimanente del piano all'inizio 
della (t + 1)-esima settimana, per Pimprenditore che opera in una 
pura economia a pronti con prestito a breve dovra allora essere: 
C= Rode Var eho rt Lait, ds ne 20 
CG = Vi hi Vido es AAA 
Se de AU (6) 


Ci = Vai + dy Vy > 0 


CS 0 
Dalle (6), calcolando ii valore attuale di un flusso ausiliario co- 
stituitodaiovalori'C,, Co, 0,07 si Obtiene; 
e OS Y (7) 
t=1 t=1 
Per a; — a =... =a; si otterrebbe: 
A (ri) 


La relazione corrispondente alla (7), quando si debbano invece 
impiegare i fattori di sconto f;, è: 


D thet Vi 0. (8) 


Quantunque, in tal caso, riteniamo possano sorgere dubbi sulla legit- 
timità del processo mediante il quale ad essa si vorrebbe pervenire, 
dato che detto processo implica il calcolo dei valori capitalizzati del 
residuo del piano all’inizio delle successive settimane per mezzo degli 
stessi fattori di sconto B:. 


Qualora fosse 6; = fa.=...=, si otterrebbe: 
> 68 Fe > 0. (8) 
= 
6. - Sia un flusso di valori Yo, Y1, . . ., Y, disponibili rispettiva- 


mente all'inizio della settimana corrente e di » settimane successive. 
Se r e il saggio di interesse settimanale supposto uguale per prestiti 
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di tutte le durate, e o = i = = il corrispondente fattore di sconto, 
l’espressione: 
ca | > o' ve) = e (9) 
fai à 2% 
(=0 
rappresenta l’elasticità del valore attuale del flusso y, y1,..., Y, Yi- 


spetto a o. La (9), sviluppata, assume la forma: 


n toy; 
ERA 
> o Y, 

1=0 


che lo HICKS chiama periodo medio del flusso, in quanto esprime la 
durata media di tempo per cui i diversi valori del flusso sono differiti 
dal presente, allorché i periodi di differimento sono ponderati in base 
ai valori scontati degli elementi del flusso stesso. 

Se il flusso di valori è costituito dai V, (t=0,1,2,..., ») di cui 
al paragrafo 3, si ottiene il periodo medio P del piano di produzione: 


> to'V, 

Rep (10) 
> ce 
1=0 


La (10) e evidentemente applicabile comunque sia stato ottenuto 
il flusso dei V,, indipendentemente, cioè, da quali fattori di sconto 
compaiano nell’espressione del valore capitalizzato impiegata per la 
determinazione del piano. 


7.- In base a quanto esposto nei paragrafi precedenti pos- 
siamo ora accertare quali siano i limiti di validità della seguente af- 


() Nell’appendice matematica al capitolo XVII di Value and Capital il nu- 
meratore della (10) è espresso, salvo le differenze dei simboli, nella forma di 


Vv 
Z t o' V, che equivale evidentemente a quella qui adottata. 
=0 
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fermazione dello Hicks: «... il rapporto del valore presente di 
questo flusso (il flusso ausiliario dei C;) al valore presente del piano 
stesso è quel che abbiamo chiamato il periodo medio del flusso di pro- 
fitti (il flusso dei V,) » (1). 

E” facile constatare che nè dal rapporto della (7) alla (4’), nè dal 
rapporto della (8) alla (5’) si può ottenere la (10); e ciò comunque si 
scelga il saggio di interesse o con cui calcolare il periodo medio del 
piano. 

L'espressione del periodo medio del piano si ricava invece dal 
particolare rapporto della (7’) alla (4”) o della (8’) alla (57), purchè 
il saggio di interesse prescelto per calcolare il periodo medio sia lo 
stesso in base al quale è stato determinato il piano (cioè, purchè sia 
o =a nel primo caso e o = $ nel secondo). 

La regola sopra ricordata risulta quindi valida solo in due casi 
particolari: 


quello di un’economia a pronti con saggio a breve nella quale le 
aspettative del saggio siano uguali al saggio corrente (purchè il pe- 
riodo medio del piano sia calcolato in base a tale saggio), e 

quello di un’economia nella quale sia ammesso il prestito per pe- 
riodi di più settimane e nella quale il saggio di interesse settimanale 
sia uguale per mutui di tutte le durate (purchè il periodo medio del 
piano sia calcolato in base a tale saggio) (2). 


8. - Riassumendo, nel corso di questa nota: 


abbiamo rilevato alcune caratteristiche sostanziali del piano di- 
namico di produzione inerenti ai diversi modelli di economia nei quali 
si può supporre operi l'imprenditore; 

abbiamo constatato l’importanza che, al fine dell’individuazione 
di tali modelli, ha l’esatta ed esplicita definizione dei saggi di inte- 


(*) Il passo riportato (il corsivo è nostro) si trova a p. 201, righe 14-17, di 
Value and Capital. La regola è successivamente richiamata a p. 221, righe 23-27, 
in quest’altra forma: «...il prodotto del periodo medio di un flusso per il suo 
valore capitale è uguale al valore capitale di un flusso ausiliario formato capi- 
talizzando, in ciascuna successiva settimana, gli elementi del flusso di profitti 
che residuano dopo tale settimana ». 

(°) Questo secondo caso è quello considerato dallo Hicks nel paragrafo 25 
dell’appendice matematica al capitolo XVII quando differenzia l’espressione 


v 


fe (Pt) p' x, = 0 (il simbolo x, sta per il nostro V,) rispetto a B mantenendo 


costante $" 
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resse che si intendono impiegare per il calcolo del valore capitalizzato 
del piano; 

abbiamo accertato che l'eguaglianza fra il rapporto del valore 
capitale del flusso ausiliario dei C; al valore presente del piano e il 
periodo medio del piano stesso si verifica solo in due casi particolari ; 

abbiamo affermato che, indipendentemente da quest’ultima li- 
mitazione, l’espressione del periodo medio del piano di produzione è, 
di per sè stessa, comunque applicabile. 


Concludiamo, infine, rilevando che la regola dell’eguaglianza fra 
il rapporto del valore capitale del flusso ausiliario dei C, al valore 
presente del piano e il periodo medio del piano stesso assume- 
rebbe carattere di generalità qualora ‘si estendesse la definizione di 
periodo medio del piano abbandonando l'ipotesi del saggio di inte- 
resse costante in base alla quale è stata determinata la (10). 
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LA MISURAZIONE DELL'EFFETTO DEL BENELUX (7) 


I contingentamenti sono stati eliminati dal commercio nell’ambito del 
Benelux, nel gennaio 1950. La attuale disponibilità di cinque anni di sta- 
tistiche dopo l’emanazione di tale provvedimento dovrebbe render possibile 
una chiara valutazione dell’effetto dell’unione doganale sul commercio 
belga-olandese. Orbene si desidera sapere : 

1) La riduzione delle tariffe attuata con l’unione doganale ha avuto 
qualche effetto sul livello del commercio fra i due paesi? Quali particolari 
voci del commercio sono state influenzate, cioè vi è stato un aumento nella 
specializzazione ? 

2) Quanto importante è stato questo effetto sul commercio reciproco 
— considerato tale effetto separatamente dai fattori determinanti il com- 
mercio quali il livello del reddito e dei prezzi relativi? 

3) Quale è il grado dell’elasticità a lungo andare dell’effetto, indi- 
cato da questo aumento del commercio associato con un livello di dazio più 
basso, e come questa elasticità a lungo andare può essere confrontata con 
l’elasticità media a breve andare della domanda d’importazione? 

4) La variazione del commercio si è verificata interamente (o, se in 
parte, fino a che punto), a spese del commercio con altri paesi? 

La risposta a tali domande sarebbe di notevole interesse non solo per 
determinare l’importanza del Benelux per i paesi membri, ma anche ai 
fini della pianificazione dell’ulteriore integrazione economica europea. La 
misura dell’effetto sul commercio reciproco causato da una unione doga- 
nale fra due paesi che contano relativamente poco nel commercio mondiale 
può essere probabilmente maggiore dell’effetto sul commercio causato da 
una unione doganale fra un numero di paesi che assorbono una grande 
parte del commercio mondiale. Ma il commercio reciproco fra il Belgio e 
il Lussemburgo, e i Paesi Bassi era già notevole nel periodo pre-bellico, 
pertanto i risultati riguardanti il Benelux possono essere un buon indice 
di ciò che potrebbe derivare da una unione economica europea. 

Fondamentalmente, la misurazione dell’effetto del Benelux sul com- 
mercio poggia sul confronto delle tendenze post-belliche (specialmente 
dopo il 1950) del commercio reciproco fra i membri con una tendenza nor- 
male (usualmente prebellica), tenendo conto dei fattori determinanti il 
commercio. Indipendentemente da questioni puramente metodologiche, un 
tale tipo di misurazione presenta evidenti difficoltà. Le difficoltà riguar- 
dano, in primo luogo, la questione della normalità del periodo base, per 
esempio, delle importazioni relative dei Paesi Bassi dal Belgio. E’ il pe- 
riodo 1930-1940 normale per la percentuale delle importazioni olandesi 
provenienti dal Belgio, ovvero può qualche anno di questo periodo essere 


(*) Questo articolo è stato preparato dall’Autore presso il Nederlandsch Econo- 
misch Instituut di Rotterdam e sotto la guida del Professor J. Tinbergen. 
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preso come base per la misurazione della variazione nelle importazioni 
relative? Secondariamente, vi é la questione della tendenza e del livello del 
commercio post-bellici turbati (specialmente fino al 1949) particolarmente 
durante il periodo di ricostruzione dei Paesi Bassi, influenzato da scarsità 
di rifornimenti e dal dollar shortage. Fondamentalmente questa è una 
questione relativa a quale sia la normale tendenza post-bellica da confron- 
tarsi alla tendenza pre-bellica, pre-Benelux. In terzo luogo, 1 metodi aggre- 
gativi si trovano di fronte al problema della variazione della composizione 
mercantile del commercio dovuta al progresso dello sviluppo economico, 
oltre che agli effetti permanenti del tempo di guerra e alle prime perturba- 
zioni post-belliche. In quarto luogo, vi puó essere, per esempio, un aumento 
della percentuale delle importazioni olandesi di un particolare prodotto 
dal Belgio, collegata, per altro, alla diminuita importanza di tale impor- 
tazione per il commercio olandese e, insieme, allo spostamento verso il for- 
nitore più prossimo e più familiare per quanto riguarda il rimanente 
ammontare del commercio. Similmente, gli spostamenti possono riflettere 
mutamenti di gusti (per i prodotti e per le provenienze) e influenze mo- 
nopolistiche. Questo punto suggerisce che dettagliati studi per merce 
(effettuati con la collaborazione degli uomini d'affari) possono essere 
molto importanti per evitare di trarre conclusioni errate da statistiche 
esatte. 

I primi due metodi di misurazione, riassunti di seguito, sembrano 
essere notevolmente influenzati da una o più delle difficoltá ora rilevate. 
Il terzo metodo, che offre una stima dell’effetto del Benelux sulle impor- 
tazioni relative distinte per merci dei Paesi Bassi dal Belgio, é ritenuto 
idoneo ad affrontare queste difficolta. 

Il primo tentativo di misurare l’effetto del Benelux che noi conside- 
reremo è quello esposto dal Dr. F. Hartog nell’«Economisch-Statistische 
Berichten » del 23 settembre 1953. In questo studio sono date cifre del- 
l’aumento nel valore del commercio reciproco d’importazione e d’espor- 
tazione del Belgio e dei Paesi Bassi, in relazione alle importazioni ed alle 
esportazioni totali di ciascuno. Così, si rileva che nel 1952, stabiliti pari 
a 100 i dati del 1936-1938, le importazioni relative dei Paesi Bassi dal 
Belgio-Lussemburgo erano aumentate del 47% e le importazioni relative 
del Belgio del 52%, mentre si era avuta una diminuzione media del livello 
delle tariffe del 7,4% per i Paesi Bassi e del 10,6% per il Belgio. Le ela- 
sticità di sostituzione che il Dr. Hartog calcola per l’effetto a lungo andare 
sono ben più alte (—6,8 per i Paesi Bassi e —5,4 per il Belgio) delle con- 
suete cifre ricavate nei diversi studi di correlazione. Se si confrontano ora 
i rapporti fra le importazioni totali di ciascun paese e i corrispondenti 
prodotti nazionali netti, sì trovano i seguenti interessanti risultati: le im- 
portazioni dei Paesi Bassi erano nel 1938 il 27% del prodotto nazionale 
netto, nel 1952 le importazioni olandesi ascesero al 53% del prodotto na- 
zionale netto; le importazioni del Belgio risultano essere rimaste al 40% 
del prodotto nazionale netto in entrambi gli anni. Sembrerebbe, dai dati 
aggregati, che l'aumento del commercio di importazione dei Paesi Bassi col 
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Belgio non si fosse chiaramente verificato a spese del commercio con altri 
paesi; mentre, per il Belgio, l’accresciuta parte di prodotti olandesi nelle 
proprie importazioni risulta essersi avuta a spese degli scambi con gli altri 
paesi. 

Senza dubbio questo metodo presenta quasi tutte le difficoltà sopra 
ricordate. D’altra parte la sua impostazione e le sue conclusioni sono state 
criticate dal Dr. J. J. Polak (in « Economisch-Statistische Berichten », 
1953, p. 1010): egli sostiene che é possibile dimostrare che anche la parte 
relativa di altri paesi — particolarmente l’Italia e la Norvegia — nelle 
importazioni del Belgio e dei Paesi Bassi è aumentata. 11 professor Tin- 
bergen (Zakenwereld, n. 17, 1956) ha dimostrato che l’aumento della parte 
del Belgio e dei Paesi Bassi ciascuno nel commercio dell’altro (dal 1937-38 
al 1952) è maggiore dell’aumento medio della parte di altri paesi. 
Difatti, la partecipazione media degli altri paesi nel commercio d’impor- 
tazione dei Paesi Bassi risulta essere diminuita — in gran parte a causa 
della grande diminuzione relativa delle importazioni dei Paesi Bassi dalla 
Danimarca. 

L’articolo del professor Tinbergen contiene anche alcuni dati relativi 
ai valori di cinque gruppi di prodotti, dati relativi alle esportazioni totali 
dei Paesi Bassi di tali prodotti e all'ammontare esportato nel Belgio; dati 
paralleli sono forniti per le esportazioni del Belgio di questi prodotti. Per 
mezzo di alcune semplici manipolazioni e calcoli di percentuali otteniamo 
i seguenti interessanti risultati: 


TAVOLA I 


Aumento assoluto dei valori correnti 


Esportazioni dei Paesi Bassi Esportazioni del Belgio 7 
MERCE 1954 paragonato al 1929 1954 paragonato al 1922 
Nel Belgio Nei Paesi 
| Totale Den ble Totale Bassi i 
Tessili 3,8 14,1 5,4 14,4 
Articoli di cuoio .e pellicce 1,8 6,4 1,2 4,4 
Prodotti metallici 10,5 7,5 5,0 11,2 
Prodotti chimici 9,0 23,2 7,0 6,2 
Prodotti agricoli 3,1 3,1 1,2 1,9 
| Percentuale delle esporiszioni if Percentusie delle RCE 
totali dei Paesi Bassl nel zioni totalj del Belgio 
| Belgio e Lussemburgo nei Paesi Bassi 
| 1929 | 1954 | 1929 | 1954 
Tessili 5,0 18,4 10,0 26,4 
Cuoio 6,3 25,0 9,6 36,2 
Metalli 13,7 9,8 7,4 18,1 
Prodotti chimici 6,2 15,7 14,2 13,4 
Prodotti agricoli 11,0 11,4 11,2 16,9 
Totale basato sul campione 8,6 13,7 8,1 19,3 


Percentuale delle esportazioni to- 
tali di un paese verso l’altro 10,3 14,0 12,7 21,0 
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Due conclusioni piuttosto interessanti possono essere tratte da questi 
dati se si osservano i due gruppi di merci più importanti, i tessili e i me- 
talli, e la voce di maggior sviluppo, i prodotti chimici. In primo luogo 
risulta esservi un aumento nella specializzazione fra i due paesi. Specia- 
lizzazione, in questo caso, significa semplicemente che ciascun paese ha 
mostrato un aumento particolarmente significativo nelle esportazioni di 
prodotti diversi verso l’altro paese. L’aumento della specializzazione può 
essere misurato facendo riferimento agli aumenti delle esportazioni reci- 
proche di questi prodotti (in confronto agli aumenti delle esportazioni di 
questi prodotti in generale). L’esportazione di prodotti chimici olandesi 
verso il Belgio-Lussemburgo è aumentata di 23,2 volte (nel 1954 rispetto al 
1929), in confronto ad un aumento generale delle esportazioni olandesi di 
prodotti chimici di 9 volte, e in confronto ad un aumento di 7 volte delle 
esportazioni generali di prodotti chimici del Belgio e di 6,2 volte di quelle 
verso i Paesi Bassi. Allo stesso tempo, le esportazioni di prodotti metallici 
del Belgio verso 1 Paesi Bassi sono aumentate di 11,2 volte mentre le espor- 
tazioni di tali prodotti in generale sono aumentate di 5 volte. Le espor- 
tazioni di prodotti metallici dei-Paesi Bassi verso il resto del mondo sono 
aumentate molto di più di quelle verso il Belgio. 

In secondo luogo, la seconda parte della Tavola I mostra chiaramente 
l’aceresciuta dipendenza degli esportatori olandesi di prodotti tessili, di 
cuoio e chimici dal mercato belga e l’accresciuta dipendenza degli espor- 
tatori del Belgio di prodotti tessili, di cuoio, metallici e agricoli dal mer- 
cato olandese. L’ultima riga della Tavola I, insieme alla Tavola II, mostra 
molto chiaramente la dipendenza fortemente aumentata del Belgio dal 
mercato olandese e particolarmente l’accresciuta importanza di questi 
cinque prodotti nelle esportazioni del Belgio in generale e specialmente 
nelle sue esportazioni verso i Paesi Bassi. Per i Paesi Bassi questi cinque 
prodotti hanno una importanza relativamente minore per le esportazioni in 
generale e la stessa importanza per le esportazioni verso il Belgio. 


TavoLa II 


Partecipazione dei cinque prodotti al commercio totale 


Esportazioni dei Paesi Bassi Esportazioni del Belgio 
1929 1954 1929 1954 
nel Belgio | nel Belgio | if Packt theese TE : 
Totale e Lussem- Totale e ea ! Totale AA Totale | Nei Paesi 
| burgo | burgo | | Bassi Bassi 


31,4% 294% 302% 29,3% 505% 369% 649% 59,7% 


L’uso del 1929 e del 1954 per fare confronti pud essere giustificato col 
fatto che in entrambi questi anni si sono avuti notevoli boom e riflettono 
pertanto tendenze di commercio relative ad anni di boom. Però, l’uso di un 
solo anno per effettuare confronti può porre in rilievo fattori particolari 
del commercio per quell’anno e trascura l’effetto dovuto ai prezzi. 
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Un terzo metodo, che viene seguito in questo articolo, tenta di affron- 
tare, facendo riferimento ad un lungo periodo di tempo, uno studio merce 
per merce del commercio relativo fra i Paesi Bassi ed il Belgio. Per cia- 
scuna merce viene costruita una serie temporale dal 1925 ad oggi delle im- 
portazioni relative dei Paesi Bassi dal Belgio. Tale serie è poi messa in 
relazione con i valori unitari relativi (Belgio rispetto al totale). Poichè si 
può supporre che l’effetto di reddito sulle importazioni olandesi sia lo 
Stesso per le importazioni olandesi dal Belgio che per le importazioni olan- 
desi da altre provenienze di questa merce, dovremmo ottenere un modello 
di comportamento a lungo andare delle importazioni olandesi. Questo mo- 
dello riflette 1’« elasticità di quota » della domanda di importazione, che è 
una specie di elasticità di sostituzione. Poichè l’accordo del Benelux riflette 
una variazione fondamentale (cioè la concessione di una notevole prefe- 
renza tariffaria ai prodotti del Belgio da parte dei Paesi Bassi, oltre al- 
l’incoraggiamento di più stretti legami economici) dei fattori determinanti 
questo modello, l’effetto del Benelux dovrebbe manifestarsi in un cambia- 
mento di tale modello basilare. Se questo cambiamento si concretizza in un 
nuovo modello della « scheda di domanda di sostituzione », Si può misurare 
l’effetto del Benelux misurando la differenza fra il vecchio modello ante- 
Benelux ed il nuovo modello post-Benelux. Ciò può essere fatto confron- 
tando la differenza nel fattore costante nelle relazioni di regressione nei 
modelli ante-Benelux e post-Benelux (1). 

Questo metodo è stato applicato alle serie relative a sette merci im- 
portate nei Paesi Bassi dal Belgio-Lussemburgo. Questo gruppo di merci 
rappresentava nel 1939 il 62% delle importazioni olandesi dal Belgio-Lus- 
semburgo e il 30% delle importazioni totali dei Paesi Bassi. Si sono otte- 
nuti 1 seguenti risultati : 


Vestiario : 
ante-Benelux: Y = 54,11 — 0,37 X; elasticità: —1,38; r2:54% (1920-30) 
post-Benelux: Y = 127,09 — 0,95 X; elasticità: —1,10; r2:81%. 
Filati : 
ante-Benelux: Y = 47,6 — 0,305 X; elasticità: —2,01; r?:88%. 
post-Benelux: nessun calcolo è possibile, ma gli anni 1950-54 mostrano 


un livello di importazioni relative dal Belgio-Lussemburgo nettamente 
maggiore, agli stessi livelli di prezzi relativi. 


Tessuti: 
ante-Benelux: Y = 41,42 — 0,325 X; elasticità: —1,45; r?:83%. 
post-Benelux: Y = 113,41 — 0,632 X; elasticità: —1,63; r?:98%. 


(1) Ciò è corretto a condizione che le pendenze non siano troppo differenti, poichè 
se le pendenze sono differenti, il punto di misurazione dovrebbe corrispondere al va- 
lore medio dei valori unitari relativi della nota 2. Questo tipo di calcolo è eseguito al 
valore unitario relativo = 100. Il risultato finale, per quanto riguarda la percentuale 
delle importazioni correnti dei Paesi Bassi apparentemente dovute all’effetto del Be- 
nelux, rimane essenzialmente lo stesso. 
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Carbone : 
nessun effetto del Benelux: un calcolo di secondo grado per il 1925-54 


(escludendo il 1940-49) dà la relazione seguente : 
Y = 87,92 — 0,992 X + 0,0029 X?; elasticità: —18 + 0,1 X; r?:88%. 
Sostanze coloranti e colori: 
ante-Benelux: Y = 26,68 — 0,153 X; elasticità: —0,356; r?:43%. 
post-Benelux: nessun calcolo è possibile, ma vi è un livello nettamente 
maggiore di importazioni relative a livelli simili di prezzi relativi. 


Macchinario : 
ante-Benelux : Y = 22,54 — 0,186 X; elasticità: —0,9; r?:45%. 
post-Benelux : Y = 41,16 — 0,246 X; elasticità: —1,34 ; r?:60%. 


Ferro ed acciaio: 
ante-guerra: Y = 98,80 — 0,9 X; elasticità: —0,197; r?:86%. 


Al fine di valutare l’effetto del Benelux, si pud prendere l’aumento 
della costante (« a » della formula: Y = a + b X) per le serie per le quali 
siano disponibili l’equazione sia per il periodo ante-Benelux che per il pe- 
riodo post-Benelux. Per le altre serie, anche se non è possibile impostare 
alcun procedimento statistico, è tuttavia possibile effettuare valutazioni 
molto sensibili del livello post-Benelux delle importazioni relative. Le merci 
per le quali si è seguita quest’ultima procedura sono i filati, le sostanze 
coloranti e colori, e l’acciaio. I risultati di questa misurazione sono i 
seguenti: 

TavoLa III 


Ammontare di maggiori importazioni relative dal Belgio e Lussemburgo (2) 


Merce 
Vestiario 72,98% 
Filati 20,00% 
Tessuti 70,99% 
Carbone zero 
Sostanze coloranti e colori 16,00% 
Macchine 18,62% 
Ferro e acciaio 20,00% 
Media 31,08% 
(2 
Vestiario 25 
Filati 20 
Tessuti 40 
Carbone 0 
Sostanze coloranti e colori 16 
Macchine 13 
Ferro ed acciaio 20 
Media TO 


Questo metodo per misurare l’aumento nella tendenza confronta il valore cal- 
colato di Y con il prezzo relativo eguagliato a 100. La media delle percentuali finali 
del commercio proveniente dal Belgio-Lussemburgo è 39,98. 
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Siamo ora in condizione di esprimere questo aumento della percen- 
tuale di importazioni relative dal Belgio-Lussemburgo in termini della per- 
centuale (livello) finale prevalente per il modello del commercio post-Be- 
nelux. Cid ei consentirà di valutare quale percentuale del commercio attuale 
complessivo è dovuta all’effetto del Benelux, cioè di misurare il valore in 
fiorini del guadagno dalle concessioni Benelux. Fare una tale affermazione 
per le importazioni totali olandesi significa, naturalmente, supporre che 
il resto del commercio d’importazione olandese con il Belgio-Lussemburgo 
si sia comportato, in conseguenza del Benelux, nello stesso modo delle voci 
considerate nel campione adottato. Questa ipotesi non sembra eccessiva se 
sì ricorda che, mentre il campione rappresenta il 30% delle importazioni 
totali dei Paesi Bassi sia in base alle cifre in valore del 1939 che a quelle 
del 1954, le sette merci rappresentano soltanto il 55% delle importazioni 
olandesi dal Belgio-Lussemburgo nel 1955, in confronto al 62% nel 1939. 
E” pertanto ragionevole supporre che le merci non comprese nel campione 
abbiano avuto un maggior aumento della parte relativa del Belgio nel 
commercio d’importazione olandese. La percentuale media delle importa- 
zioni dei Paesi Bassi dal Belgio-Lussemburgo delle merci comprese nel 
campione è 64,67%. Perciò (poichè l’aumento medio è del 31%, ef. Tavola 
III), come valutazione generale, possiamo affermare che il 50% delle 
attuali importazioni olandesi dal Belgio ¢ in gran parte dovuto agli effetti 
dell’unione Benelux. 

Si può anche misurare l’effetto del Benelux in termini di « elasticità 
di sostituzione a lungo andare dell’effetto », cioé mettendo in rapporto 
l’aumento della percentuale delle importazioni provenienti dal Belgio-Lus- 
semburgo rispetto al vecchio livello di quella percentuale, e dividendo il 
rapporto risultante per il tasso di dazio che é stato eliminato in seguito alla 
formazione dell’unione Benelux. La tavola seguente riporta i risultati di 
questa operazione. 


TavoLa IV 


| «a» post-Benelux 
MEE REGSE Tariffa meno «a» ante-Benelux « Elasticità » 
«a» ante-Benelux 


Vestiario 24% 135 % —5,6 
Filati 5% (media) 53 % 10,6 
Tessuti 18% 172 % 9,5 
Sostanze coloranti e colori 12% 713 % 6,1 
Macchinario 10% 82,5% 8,2 
Ferro e acciaio 6% 67 % LL 

media 8,5 


(Non ponderata) (1) 


(3) Se ponderiamo (con le cifre del 1954) questa media finale nel modo indicato 
dal McDouGaLx (« Economie Journal», settembre 1952, p. 493-94 e Appendice €), 


essa diventa 7,2. 
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E’ ora possibile tentare una misura del grado in cui questo aumento 
della parte del Belgio nel commercio d’importazione olandese si sia veri- 
ficato a spese degli altri paesi fornitori. 

Vi sono tre definizioni di « a spese di» che si possono usare. In primo 
luogo si pud dire che ogni aumento della percentuale di importazioni pro- 
venienti dal Belgio-Lussemburgo si verifica a spese di altri paesi, cioé 
questi ultimi hanno una parte più piccola del mercato olandese. Con questa 
definizione, ogni effetto del Benelux sarebbe a spese di altri paesi. Al- 
l’altro estremo, «a spese di» può essere definito con riferimento al fatto 
che manchi una caduta del livello assoluto di importazioni da altri paesi. 
Da questa definizione risulterebbe probabilmente che la formazione del 
Benelux non sarebbe a spese di altri paesi. Perciò viene qui scelta una de- 
finizione intermedia che sembra più ragionevole. 

Definiamo «a spese di» considerando che ciascun paese conservi la 
sua parte di potere d’acquisto olandese, cioè considerando che «il resto 
del mondo » non venga danneggiato se le importazioni totali olandesi dei 
prodotti considerati aumentano in misura maggiore del reddito nazionale. 
In tal modo, una maggiore parte di importazioni olandesi provenienti dal 
Belgio significherebbe soltanto che il Belgio fornisce una parte maggiore 
dell’accresciuto livello (o virtualmente tutto l’aumento) delle importazioni 
olandesi; e non che la maggiore parte del Belgio è a spese delle espor- 
tazioni dal « resto del mondo » ai Paesi Bassi, che divengono minori in via 
assoluta (e relativamente al reddito olandese). Se si ricorda che (pren- 
dendo due anni di recessione) il prodotto nazionale netto dei Paesi Bassi è 
aumentato di 3,8 volte dal 1938 al 1952, i dati della Tavola seguente diven- 
gono davvero interessanti. 


TavoLa V 


Aumento nel valore 
MERCE delle importazioni 
dei Paesi Bassi 
1938 52 


Vestiario 2,9 
Filati 4,0 
Tessuti 4,9 
Sostanze coloranti 3,6 
Macchinario 5,6 
Ferro e acciaio 7,4 
Carbone 7,9 


Se si confronta lo sviluppo delle importazioni relative olandesi dal 
Belgio all’aumento delle importazioni (preso in relazione alla variazione 
nel reddito), allora soltanto nel caso del ferro e cl! acciaio è chiaro che la 
quota maggiore del Belgio nel commercio d’importazione olandese non si 
è avuta a spesa di altri paesi esportatori nei Paesi Bassi. 


Marvin M. KRISTEIN 


Rotterdam, Nederlandsch Economisch Instituut, giugno 1956. 


THE AMERICAN COTTON DILEMMA 
AND ITS INTERNATIONAL REPERCUSSIONS (*) 


Between August 1, 1951, and August 1, 1956, American stocks of raw 
cotton increased more than sixfold, namely from 2.8 to 14.1 million bales. 
The 1956 figure was greater than the combined American exports of the 
four preceding cotton seasons and about equal to average annual produc- 
tion in America since the war. During the five-year period, production 
exceeded combined domestic and export demand by nearly one quarter. 

Very large carry-over stocks in the United States are not unusual. A 
surplus comparable to the present one was built up by the end of the 1937- 
1938 season, but was conveniently disposed of as a result of the war. A 
smaller, but still embarassing surplus at the end of the 1949-50 season was 
drastically reduced through the coincidence of an abnormally short crop 
in the 1950-51 season and a 20% increase in domestic consumption during 
the early part of the Korean war. Some details of production, consumption, 
exports and end-of-season stocks are given in Table I. In the absence of si- 
milar fortuitous circumstances it seems that great difficulties must face 
the disposal of the stocks which have accumulated in recent years. 

The surplus has arisen through the failure of production to adapt 
itself to reduced exports and stagnant domestic consumption of raw cotton. 
In spite of increasing population and increasing real income per head, dom- 
estic consumption, although much greater than before the war, as Table I 
shows, has not continued to expand. Exports between 1952 and 1956 have 
averaged only about three-fifths of their level in earlier post-war years. 
In the second half of 1955 they were less than half the figure for the cor- 
responding period in 1954. The American share of world cotton exports 
in the period 1952-55 had been one-third, compared with a customary 
pre-war share of between 45% and 50%, and a 50% share in the three sea- 
sons up to August, 1951. Nevertheless, even if the share had been 50% 
between 1952 and 1955, stocks would still have risen substantially. 

The blame for this situation is usually attributed to the agricultural 
policy which has been pursued by the Department of Agriculture and the 
Commodity Credit Corporation. This policy reflects the basic American 
principle in the government’s relations with the farming community, that 
certain minimum price relationships should be established between agri- 
cultural and non-agricultural products, in order to try to ensure a reason- 
able income to farmers according to current trends in the national in- 


(*) The writer is much indebted for assistance in preparing this article to Mr. C. 
R. BARBER, O. B. E.. 
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TABLE I 

Cotton Supply $ Distribution in United States. million bales. 

Production pense Exports Imports a 

Consumption | Stocks 
1936-37 12? 7.9 5.4 0.25 — 
1937-38 18.3 5.7 5.6 0.16 11.5 
1938-39 11.6 6.9 3.3 0.13 — 
1946-47 8.6 10.0 3.5 0.27 2.5 
1947-48 1407 9.4 2.0 0.23 3.1 
1948-49 14.7 7.8 4.7 0.16 5.3 
1949-50 16.0 8.9 5.8 0.25 6.8 
1950-51 9.9 10.5 4.1 0.19 2.3 
1951-52 15.2 9.2 5.5 0.07 2.8 
1952-53 15.2 9.5 3.0 0.19 5.6 
1953-54 16.4 8.6 3.8 0.14 OT 
1954-55 13.6 957) 3.4 0.15 1612) 
1955-56 est. 14.5 — — — 14.1 


Source: All Tables. World Cotton Statistics, International Cotton Advisory Com- 
mittee. 


come. The idea originated in the difficulties of American agriculture in 
the 1920' and received legislative force in the 1930’s. Various attempts 
were made to boost farmers’ incomes by raising prices and controlling 
acreage. Eventually a price support policy was developed on the basis of 
the parity price formula. As a price goal for agricultural commodities, 
parity was held up as the ideal by the 1933 Agricultural Adjustment Act. 
This meant prices which would restore the purchasing power of agricul- 
tural commodities to the level they had held on the average in a previous 
period, which, according to the original formula, has been the five years 
up to July, 1914 (1). The parity price for any subsequent period was ar- 
rived at by multiplying the average price received by farmers in this base 
period by an index of the prices paid by farmers for various things (in- 
cluding interest and taxes) in the period to which the parity price was to 
apply. A support price was then fixed as a percentage of parity, and at 
this price the Commodity Credit Corporation took over temporarily or 
permanently whatever amounts farmers wished to withdraw from the 
market. If the support price were 100% of parity, the farmers’ terms of 


(1) Up to 1950 there was no alternative to the ’old’ parity. Since then there has 
been in theory a ’modernised’ parity with a more up-to-date index of items in farmers’ 
expenditure and a more recent base period. It has not been used in practice because the 
old” parity formula gave a more favourable price. In the 1956-57 season a ’transi- 
tional’ parity formula will be introduced, which is the ’old’ parity price less 5% for 
each calendar year that has elapsed since January 1, 1955. Only when the ’modernised’ 
parity is higher than the ’transitional’ will it be introduced. 
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exchange would be the same as in the base period. The higher the support 
price and the more favourable the base period the better the terms of 
exchange. Market prices might rise above the parity price of course, as in 
some post-war years, and the farmers’ terms of exchange would be still 
better. 

In post-war years, until the 1955-56 season, the support price remain- 
ed at 90% of parity. It was reduced to 8214% in the 1955-56 season, the 
result of a compromise between the Administration and Congress. The 
result of the support price has been an effective floor to American dom- 
estic and export market prices. When market prices have fallen, farmers 
have withdrawn their crop from sale and pledged it with the Commodity 
Credit Corporation in return for its value at the support price. They have 
redeemed their cotton within the fixed period only when market prices 
have risen at least to a level sufficient to cover the minimum repossession 
rate of 105 per cent of the loan rate plus the Corporation’s carrying 
charge. With cotton prices guaranteed in this way, farmers have been 
encouraged to maintain output irrespective of the supply-demand situa- 
tion, and stocks have accumulated, as they have done with other commo- 
dities. Although acreage controls have been used in an attempt to regulate 
output and provide an offset to relatively high support prices, rapidly 
advancing technology has outrun expectations based on acreage alone, as 
the President pointed out in his controversy with Congress over the 1956 
Agricultural Act. For example, although cultivated acreage in 1954-55 
was nearly one-third less than the average acreage between 1934 and 1939, 
the yield per acre was 50% greater and total production was 10% greater 
than before the war. The 1954-55 acreage was much less than the average 
in the period 1949-54, but higher yield offset the reduction to a conside- 
rable extent. Hence the President’s proposal that acreage allotments 
should be replaced by quantity allotments. 

Let us consider now the repercussions of American policy before the 
recent changes upon foreign competition and upon competition from the 
artificial fibres. It is usually considered that it has tended to keep world 
prices at a level at which cotton-growing was always relatively profitable. 
This was not the explicit intention, so far as foreign producers were con- 
cerned. It emerged simply as the by-product of a policy designed for the 
benefit of domestic cotton-growers. By relating the price floor, however, 
solely to American costs and to a desired level of American incomes which 
are relatively high, this policy has naturally stimulated foreign production 
for export. This is clearly shown in Table II. In a number of countries 
cotton-growing on a commercial scale has expanded greatly since the war. 
Since in most cases domestic consumption has increased far less than pro- 
duction, the exportable surpluses have risen substantially in these coun- 
tries. Mexico is the outstanding example, as Table II shows. 
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As the leading producer, consumer and exporter, America has fre- 
quently been able to prevent cotton prices falling to the extent they would 
have done in a freer market. With market prices falling, American sup- 
plies have been withdrawn from sale and this action has tended to harden 
cotton prices generally. Other cotton-growing countries have benefited 
from this effect of American price supports in the past. But American 
price leadership has been unable to keep world prices up under all eir- 
cumstances. The growth of the C.C.C.’s surplus and the weakness of many 
primary product prices since the collapse of the Korean boom created a 
widespread impression among buyers that cotton prices must fall. While 
market prices fell, the American support price, at a rigid 90% of parity, 
rose, as thé following prices per pound for American Middling 15/16” cot- 
ton show; 1949-50 - 29.43c., 1950-51 - 29.45c., 1951-52 - 31.71c., 1952-53 - 
31.96c., 1953-54 - 32.70c., 1954-55 - 33.23c. Foreign sellers have been able to 
take advantage of the rigid floor to American export prices and have 
replaced American exports to a number of markets. In the first half of the 
1955-56 season, for example, German imports of Mexican cotton were five 
times as large as imports from the U.S., while in the corresponding period 
of the previous season they were less than half imports from the U.S. 


TABLE 11 
Cotton Supply and Distribution in Certain Countries. /000 bales 

| Production | Domestic Consumption | Exports 

Le | l À 

| 1946-47 | 1954-55 | 1946-47 | 1954-55 | 1946-47 1954-55 

| | | 
Mexico 402 1,815 375 400 204 1,248 
El Salvador 20 94 8 10 8 33 
Nicaragua 1 205 3 5 2 110 
Turkey 205 630 185 375 4 233 
Syria 22 365 27 35 — 330 
Iran 65 275 100 75 6 200 
U.S.A. 8600 13600 10000 9700 3500 3400 


Second, the effects of American price support policy upon cotton 
prices in general have probably stimulated the growth of the artificial 
fibre industries, at least in America, Western Europe and Japan. World 
expansion of rayon and other artificial fibre production, compared with 
cotton consumption, is shown in Table III. Between 1949 and 1955 cotton 
consumption increased by only 25%, production of the artificial fibres 
nearly doubled. The most outstanding feature oi Table III is the rapid 
growth of artificial fibres other than rayon. Capacity production of that 


(1) «Monthly Cotton Review», International Cotton Advisory Committee, April- 
May, 1956. 
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group has been estimated at nearly 50% greater by the end of 1956 than 
output in 1955 (1). In the United States cotton consumption was the same 
in 1949-50 and 1954-55, rayon production was 25% higher in 1955 than in 
1949, output of the other fibres, negligible compared with cotton consum- 
ption in 1949 was over 10% of cotton consumption in 1955. Similar trends 
are at work in Western Europe. In the underdeveloped countries of Asia, 
Africa and Latin America, however, cotton consumption is growing be- 
cause the domestic artificial fibre industries are still of negligible size 
owing to the lack of industrial techniques and capital which these indu- 
stries require. 


TABLE III 


Estimated World Artificial Fibre Production and Cotton Consumption. 
million bales 


Year Rayon | Other Fibres Total Cotton 
1938 3.9 — 3.9 22.4 
1949 5.5 0.2 Dali 23.7 
1950 fl 0.4 fis) 26.5 
1951 8.1 0.6 8.7 25.2 
1952 6.9 0.7 7.6 25.9 
1953 8.1 0.9 9.0 26.9 
1954 8.7 USL 9.8 27.6 
1955 9.6 1.4 TRE, 28.2 est. 


That relatively high cotton prices have influenced the replacement 
of cotton by the artificial fibres to some extent seems a reasonable pre- 
sumption. The price of American. viscose rayon yarn, for example, was 
only 40% higher in 1953 than in 1937-39, while the price of American 
upland cotton was between three and four times greater. The narrowing 
of the gap is brought out sharply in another comparison — the average 
price of American rayon yarn in 1947-49 was only about twice the price 
of upland cotton, but six times higher in 1937-39. Clearly such a change 
in relative prices must have affected demand for the two kinds of fibres. 
Nevertheless, the price factor is not the sole consideration, it may not even 
be the most important. As the I.C.A.C. has pointed out, the vast amount 
of research designed to improve the quality characteristics of the artificial 
fibre is "over the years... undoubtedly the most important factor in com- 
petition between the man-made fibres and cotton”. Even with the newest 
fibres, the prices of which are still very much higher than those of cotton 
(or wool) superiority of performance for specific uses can be decisive. 

Even if we assume, however, that the effect of past American policy 
in keeping cotton prices up has damaged the competitive ability of cotton 
vis-a-vis the artificial fibres, in one important respect it has probably set 
a good example to other countries, namely by the price stability which it 
has tried to achieve. The contrast between the prices of certain leading 
growths of cotton is brought out in Table IV. The contrast with fluctua- 
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TABLE IV 


Annual Variation of Selected Raw Cotton Prices. Difference between highest and 
lowest monthly average as percentage of yearly average. 


United States Mexico Brazil Egypt — 

peck | Middling 15/16" Torreon 15/16" Sao Paulo Type 5 alia 
1948-49 5.5 12.9 13.4 28.0 
1949-50 23.6 20.0 41.0 78.9 
1950-51 16.8 75.5 50.0 64.0 
1951-52 18.5 30.6 36.2 50.0 
1952-53 20.0 21.9 25.0 17.3 
1953-54 5.2 — 5.8 15.5 
1954-55 2 5.4 18.7 7.8 


tions in Egyptian cotton prices is particularly marked. Even in the 
1950-51 boom the rise in American prices was restrained. At their maxi- 
mum prices rose to only 40% above their average in the 1949-50 season, 
while the price of some competing growths rose by between 200% and 
300%. It is evident that, however convenient American price leadership 
was in certain circumstances, other countries ignored it when market pri- 
ces were tending to rise just as they did to suit themselves when market 
prices were tending to fall. 

Now the prices of the artificial fibres have been characterised by a 
very high degree of price stability. In the United States, for example, the 
price of 150 denier filament viscose rayon yarn did not change at all 
throughout the years 1951-54, the price of viscose rayon yarn staple fibre 
remained unchanged for periods of 18 months to two years, and any price 
changes were very small. In Britain also the price of rayon did not change 
at all throughout 1951-54. It seems likely that such steadiness of artificial 
fibre prices is a great advantage if manufacturers and distributors prefer 
as much price stability as possible. Fluctuating cotton prices, therefore, 
even with a lower floor than in post-war years, may still encourage the 
expansion of the artificial fibre industries. 

Various changes in American policy since 1954 have been designed to 
get rid of the surplus and to restore a reasonable equilibrium between 
supply and demand for American cotton. The reduction in the support 
price to 8214% of parity is an indication that the inflexible 90% has been 
abandoned. Of primary significance for disposal of the surplus are the de- 
cisions (effective as from January 1 and August 1, 1956) that the C.C.C. 
should offer cotton from its stock for export without a specific price floor. 
The quantities and qualities to be sold in this way have been determined 
by the Department of Agriculture. Sales under the first scheme have been 
limited to one million bales, sales under the second scheme have no limit. 
The support price, however, remains for the domestic market. The result 
is that American cotton is now sold on a dual-price basis, and such is the 
level to which export prices have fallen at the C.C.C.'s auctions that a 
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wide gap has opened between the prices which foreigners pay for Ame- 
rican cotton and prices which domestic users pay (1). A further impli- 
cation is that a government agency in a country strongly favouring pri- 
vately conducted foreign trade, and established primarily to carry out a 
domestic price support programme, has entered the export market in a 
big way, not only to dispose of a surplus, but also to re-open markets for 
American producers. 

There are also important provisions affecting the disposal of the 
surplus as well as the sale of cotton generally in both the 1954 and 1956 
Agricultural Acts. According to the 1954 Act, between 3 and 4 million 
bales may be ’set aside’ from the C.C.C. stocks for certain purposes. The 
three main purposes are, first, sale or barter to develop new and expanded 
markets for American cotton: second, sale for export in exchange for fo- 
reign currency at a price acceptable to the C.C.C. (under the terms of the 
Agricultural Trade and Development and Assistance Act of 1954): and 
third, sale for unrestricted use to meet a need for increased supplies at not 
less than 105% of the parity price. Some cotton may also be transferred 
to the national stockpile. The 1956 Act reiterates the Congressional view 
that the compulsory reduction of acreage should be halted, at least tempo- 
rarily, requires the C.C.C. to dispose of its stock ’at or below’ world export 
prices, tightens up imports restrictions on long-stable cotton (mainly 
imported from Egypt), but accepts the plan for a Soil Bank. 

The 1954 Agricultural Trade Development and Assistance Act, while 
making provision for the sale of a limited amount of surplus cotton for 
foreign currency, required the President to take reasonable precautions 
to safeguard normal sale through commercial channels and to assure that 
sales under the Act would not ’unduly’ disrupt world prices. Since Con- 
gress seems to be adamant that the accumulated stock must be reduced, 
there is ample scope for conflict between this overriding objective and 
precautions to avoid disturbing normal trade. That payment may be accep- 
ted in foreign currency, in contrast to normal American trade practice, is 
intended to ensure that the flow of cotton to foreign countries is not hamp- 
ered by payments difficulties solely. Since the war, of course, the dollar 
shortage has been a barrier to American exports but, as in the case of other 
commodities, cotton exports have been financed on a large scale by outright 
grants like Marshall Aid. In every post-war year government financing 
has been vitally important for American cotton exports. Estimates for re- 
cent years put government-financed cotton exports at 48% and 80% of 
the total in the 1954-55 and 1955-56 seasons. This includes financing by 
Export-Import Bank credits which have several times been requested by 


(1) This gap has: led to a new complication. The Department of Agriculture has 
promised U.S. cottón textile exporters cash equalisation payments, based on the raw 
cotton content of the exported textiles, to compensate them for the differential. 
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American shippers and the Department of Agriculture on behalf of po- 
tential importing countries. 

What problems have been raised by the recent changes in American 
policy? Although it seems to be generally believed by traders and manu- 
facturers abroad that the changes will lead eventually to a more ’realistic’ 
level of cotton prices, much criticism has justifiably been made of the way 
in which they have been brought about. When it became clear that some- 
thing had to be done about the mounting surplus, a lengthy and acrimo- 
nious controversy developed at the beginning of 1954 between Congress 
and the Administration about the method of disposing of the surplus and 
ensuring that in future a reasonable balance between supply and demand 
would be maintained. In view of the size of the surplus and the possible 
repercussions on world cotton prices, traders and manufacturers abroad 
were put in a state of uncertainty by the delays which have marked the 
formulation and execution of changes in American policy. This is a sharp 
contrast with the confidence which could previously be placed in Ame- 
rican prices and in the treatment of surpluses. For most of 1955 importers 
were left in doubt about the use of a direct export subsidy, which was per- 
missible under American legislation. When the Department of Agriculture 
announced that there would be no direct subsidy (1), uncertainty remained 
about the alternatives and even when a specific disposal programme was 
announced there was uncertainty about the way in which it would work. 
It was generally assumed that American (and foreign) prices would fall. 
Like other commodity markets, the cotton market abhorred a surplus 
which was not absolutely isolated from normal sales. It was difficult, 
however, to forecast the extent to which they would fall. There was no 
question of a collapse of prices, as might have happened at one time when 
a very large surplus overhung the market. It was reasonable to postulate 
some reserve price eventually, if only because of America’s political stake 
in the stability of other cotton-growing countries. But this absolute mini- 
mum level of prices could not be guessed, nor could the length of time for 
which higher reserve prices might be maintained by the C.C.C. 

So far as importing countries are concerned, uncertainty about raw 
cotton prices has undoubtedly made life harder for merchants and manu- 
facturers. Probably the flow of orders to textile manufacturers in western 
Europe has been much more erratic than it would otherwise have been. Up 
to the end of 1955, however, the ratio of stocks to consumption in Conti- 
nental Western Europe remained stable at about 30%, or approximately 
the same ratio as before the war. In Britain, on the other hand, there has 
been a very sharp fall in the ratio since 1952. From 82% on August ie 
1952, it fell to 50% in August, 1954, and to only 34% in August, 1955. 
Both in Britain and Continental Western Europe there has been a fall 
during the 1955-56 season when uncertainty about the behaviour of the 


(1) In spite of this declaration sales by the C.C.C. are in fact subsidised, 
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C.C.C. was at its worst. The impact of the American situation seems to 
have been felt with particular severity in Britain, where it has reinforced 
Lancashire's other cotton difficulties. The revival of the Liverpool Futures 
Market has been made even more difficult than it would otherwise have 
been. Opinion on the Market has hung precariously on the unpredictable 
decisions of the C.C.C.. Merchants have been unwilling to build up stocks 
when forward prices have been subject to these decisions. The absence of 
speculators has naturally reduced the ’breadth’ of the Market and made it 
more difficult to place a hedge contract. The result has been virtual stag- 
nation on a former key commodity market. 

The full impact of the American export drive on other exporting coun- 
tries remains to be seen. If the American target rate of 5 million bales per 
annum is reached, it seems likely that exports of other countries will fall 
or will be prevented from expanding, It is possible, however, that the 
effect will be delayed because stocks in the main importing countries have 
been reduced to an abnormally low level in the 1955-56 season. If it is felt 
that prices have reached their floor, stocks will probably tend to rise in the 
importing countries. But it is doubtful whether this extra source of de- 
mand will be sufficient. The volume of world trade in cotton since 1949 
has fluctuated narrowly within the limits of 12-13 million bales. It pre- 
supposes a sharp rise from 12 million bales in 1954-55 to accommodate a 
1.5 million bales increase in American exports, particularly as Egyptian 
exports were one-third below their average in the last decade. Moreover, 
American exports have exceeded 5 million bales only twice since the war 
and only in one other year did they come at all close to that figure. 

To a large extent the impact on foreign exporters will be determined 
by the speed with which the C.C.C. tries to dispose of its surplus. If a ra- 
pid run-down is attempted in order to placate Congress, which seems more 
impressed by the internal cost of the surplus than by the potential reper- 
cussions on other countries, there may have to be a displacement of some 
countries’ exports which a slower rate of disposal could have avoided. 
What happens in the longer run depends on the effects of lower cotton 
prices on the rate of growth of demand for cotton textiles, which is influen- 
ced by what happens to the artificial fibres, and on relative production 
costs in cotton-growing industries. It is possible that the growth of the 
artificial fibre industries will now be checked, since the price relationship 
between cotton and rayon has improved considerably in favour of cotton 
in recent months. It is much more doubtful whether cotton will gain at the 
expense of the newer fibres like nylon, the prices of which are still tending 
to fall with increasing scale of output. In both cases there is of course the 
influence of non-price considerations. 

The American export drive has been subject to the criticism that it is 
based on unfair competition. Criticism takes two lines. First, cotton is 
being sold for export by the C.C.C. at prices which are substantially below 
domestic selling prices. Second, it is being exported by means of special 
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trade agreements which deviate from normal American practice, and in 
which America’s financial strength is used to give the importing countries 
favourable terms which cannot easily be imitated by other exporting coun- 
tries. Sales from the C.C.C.’s stocks at competitive prices seem to involve 
dumping on any reasonable interpretation of the term, although it might 
be pointed out that probably not all the cotton exported in this way is sold 
below its cost of production. It is sold simply at prices below the American 
support price, at which both marginal and intra-marginal producers na- 
turally prefer to sell. Since foreign prices are taken as the criterion at the 
periodic C.C.C. auctions, there is at least no question as yet of under- 
cutting. But the fact that a large surplus concentrated entirely in one 
exporting country and resulting from that country’s domestic price sup- 
port policy is offered for export, is putting some pressure on the export 
prices of other countries. [t is reasonable, therefore, that they should com- 
plain, sinte they are far more dependent on cotton export receipts than is 
the United States, and are under much stronger economic pressure to 
export even when prices are low. Although they may withdraw their cotton 
from the market if prices are thought to be unsatisfactory, the cost of 
holding off is relatively much greater to them than it would be to the 
United States. 

So far as the second criticism is concerned, the American view is that 
surpluses can be used to help economic development in relatively poor 
countries. For example, by an agreement with Indonesia (March, 1956), a 
large quantity of cotton is to be sold by America against payment in lecal 
currency, which the Indonesian government will use for economic deve- 
lopment. This is really a gift by the American government in the form of 
eotton, the exporters being paid out of. Treasury funds. By an agreement 
with Austria (February, 1956), cotton is included in 23 million dollars’ 
worth of American exports, only one-third of which will be immediately 
repayable in Austrian exports to America, the rest being a long-term loan 
at a low rate of interest. Tied transfers of this kind are of course open to 
the objections that they can boost exports from high-cost producers, and 
that if a transfer were to be made in any case, it would be better made 
in the form of freely spendable funds. This is particularly true if the 
exporting country has an easy balance of position. From the point of view 
of the receiving country of course a supply of cotton under an agreement 
of the type mentioned is a gain; from the American point of view it is also 
useful in that it reduces a burdensome surplus, fits into a programme of 
foreign aid and puts no pressure on supplies of any kind for the home 
market. The effects on other cotton-exporting countries may be adverse. 
They depend on the importance of the receiving countries as cotton im- 
porters and on the extent to which their cotton consumption increases as 
the result of the agreement. So far it does not appear that there have been 
significant ill effects on other cotton-exporting countries. Probably there 
need not be as long as the quantities transferred in this way are li- 
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mited strictly to the smaller underdeveloped countries. (The recent Ame- 
rican agreement with India suggests that this limitation is not accep- 
ted). It is possible, however, that the receiving countries may expand their 
consumption by less than the amount received from the U.S., and so their 
imports of the commodity concerned may fall. In the case of a commodity 
like cotton there are several possible reasons why this may happen; first, 
manufacturing capacity may be inadequate to absorb a larger amount of 
the raw material (1); second, domestic consumption of textiles may not 
grow pari passu with the increased potential supply; third, the govern- 
ment may use the foreign exchange which might have been spent on impor- 
ted cotton to buy other goods, or to add to its foreign exchange reserve. 

It is obviously difficult to arrive at a balance of advantage from the 
American use of surplus stocks for economic development. From the world 
point of view it is probably better to give them away than to destroy them, 
although that does not excuse the misallocation of resources which brought 
them about. If the disturbance to normal trade were to be serious and the 
terms of trade were to be turned sharply against primary producing coun- 
tries, it might be better to hold the surpluses as a buffer stock. This would 
mean throwing the entire burden of cost on the American Treasury. It 
might be argued that this was a reasonable proposition because American 
policy brought about the surpluses and the cost to the American Treasury 
would be comparatively small. Further, it is possible that the main bulk 
of the stock might be absorbed within a few years through normal channels 
under certain supply-demand conditions. But this outcome would depend 
on the reduction of American crops to a more appropriate level, and it is 
precisely on the meaning of ’appropriate’ that controversy is likelv to be 
most acute. 

It is possible that economic development may in fact not be an ade- 
quate outlet for the American surplus. As a recent report has pointed out, 
‘sales for foreign currencies under the Mutual Security programmes are 
limited by the amounts of farm commodities which can be used effectively 
within the purposes of the Mutual Security Act’ and also "by the extent to 
which foreign currencies can be made to serve purposes acceptable to the 
U.S.’ (2). In that case readjustments in the American industry will have 
to be pushed through and it remains to be seen whether they can be done 
more successfully than in the 1920’s. 

If the export drive were soundly based, in that the target of five mil- 
lion bales could be maintained without subsidies or special trade agree- 
ments, output need not fall below the post-war average once stocks had 


(1) This obstacle may be overcome by three-cornered deals whereby a third 
country supplies the textiles and is paid in the American cotton. 

(2) U. S. Interagency Committee on Agricultural Surplus Disposal, Quoted in /n- 
ternational Financial News Survey, July 27, 1956. 
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been reduced to a more normal level. But this would mean surviving on 
lower cotton prices. No doubt productivity is high enough and cost low 
enough in the mechanized cotton-growing areas to compete effectively 
with any foreign producers. There may also be a mushroom element in the 
expansion of output in some countries which would not stand up to com- 
petition at lower prices. Nevertheless it is questionable whether the mass 
of small-scale American producers in the ’old South’ can survive without 
a support price high enough to put them out of the export business. Their 
survival at an acceptable income is clearly the crux of the American di- 
lemma. It is a difficult internal problem how their reorganisation can be 
effected. Whatever form it takes, it will probably have to proceed on the 
assumption that America’s share of world cotton exports has been reduced 
because cotton can be produced more cheaply in lower-income countries. 
If it does not, then it seems a reasonable surmise that the American 
cotton dilemma will drag on and cotton will have to be dumped abroad 
under various guises. 


W. ROBERTSON 


Liverpool, The Unwersity of Liverpool, October 1956. 
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ACERBO G., Proposta di legge sulla riforma fondiaria, integralita della bonifica e 
formazione della proprietà contadina (Roma: Partito Nazionale Monarchico, 
1956, pp. 94). 


BaxpIxI M., L’offensiva contro la riforma (Bologna: Edizioni Agricole, 1956, 
pp. 62). 


I due opuscoli riassumono i termini delle odierne controversie sulla riforma 
fondiaria in Italia. 

Lo scritto di Acerbo — preparato per conto del Partito Nazionale Monarchico, 
quale relazione ad una « proposta di legge » — prende le mosse da una critica ben 
documentata della «riforma » in corso. Esamina, innanzitutto, le caratteristiche 
delle leggi vigenti: considera non equi i sistemi di esproprio, ritiene che i costi 
diretti e indiretti dell’opera di riforma siano troppo elevati e che scarse siano le 
reali possibilità di « difesa economica delle nuove proprietà ». Analizza, successi- 
vamente, gli aspetti ed i problemi del regime fondiario e i caratteri della proprietà 
coltivatrice in Italia. Per l’Acerbo — e per coloro che rappresenta — « è da rifiu- 
tare, siccome non addicente al genio nazionale ed alle sue vocazioni storiche . 70 
trechè non rispondente all’eterogeneità delle hasi fisiche dell’agricoltura italiana, 
la snervante visione di una scialba società rurale livellata in un’opaca monotonia 
di piccole imprese », le quali, se è vero che inducono spesso a maggior laboriosità, 
è vero anche che sono più lente ad accettare i dettami del progresso tecnico, 1A - 
cerbo ritiene che la formazione delle proprietà contadine — che Egli ritiene siano 
già oggi fin troppo frazionate — debba ottenersi eliminando o riducendo la « pol- 
verizzazione » delle proprietà oltrechè il latifondo scarsamente produttivo, agevo- 
lando, con l’ausilio della « Cassa per la formazione della piccola proprietà conta- 
dina », le tendenze « spontanee » e sfruttando le leggi di bonifica esistenti. La 
«riforma » dovrebbe essere realizzata, cioè, facendo « il più diligente impiego del 
pubblico denaro » e rispettando quelle che sono le effettive esigenze dell’agricol- 
tura italiana. 

Il saggio del Bandini cerca « di controbattere a critiche, spesso frettolose o 
tratte da limitate conoscenze » della « riforma in corso ». Le critiche che Egli con- 
testa riguardano la affermata inefficienza delle aziende agricole create dalla « ri- 
forma », l'eccessivo costo della riforma, l'inattualità delle spese a fini di coloniz- 
zazione agricola, il fallimento degli stessi principi ispiratori della « riforma ». In 
gran parte il Bandini cerca di replicare alle osservazioni fatte dall’Acerbo nel- 
l'opuscolo esaminato. I dati riportati sono interessanti ed utili a precisare le linee 
dell’attuale politica fondiaria: non è però sicuro che servano a dirimere un con- 
trasto che in sostanza si basa sulla diversa interpretazione delle intime esieenze 
fondamentali, economiche e sociali, dello sviluppo agricolo italiano. Per il Bandini 
«la grande dimostrazione che la riforma ha dato alla politica terriera italiana è 
che occorre che essa si indirizzi sempre più verso la colonizzazione agricola, la fis- 
sazione delle famiglie coltivatrici al suolo, la rapida esecuzione delle opere » (pag. 
59). Tuttavia anch’Egli non manca di rilevare che vi sono stati errori dipendenti 
dall’eccessivo frazionamento — a volte — di alcuni territori, dalla trasforma- 
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zione — o tentativo di trasformazione — di terreni strutturalmente non degni di 
utilizzazione, dall’eccessivo tecnicismo, dalla selezione non sempre accurata degli 
aventi diritto alle assegnazioni, dallo searso collegamento — in aleuni territori — 
fra opere di riforma e opere di bonifica, ete. La difesa del Bandini lascia, per 
altro, molti dubbi sulle possibilitá di realizzare utili opere di riforma con una ul- 
teriore «legge generale»: e ció dovrebbe anzi essere escluso se si considerasse la ri- 
forma — come Egli fa — esclusivamente « come una vasta opera di colonizzazione 
e miglioramento agrario sociale di terre ad agricoltura estensiva ». 

I due opuscoli si affiancano utilmente agli seritti di Serpieri, Medici, Rossi 
Doria, Vóchting ed altri: servono a lumeggiare il difficile campo della « riforma 
fondiaria » italiana, le cui conseguenze si faranno sentire per decenni — in bene e 
in male — sull'economia produttiva del nostro paese. 


AUTORI VARI, Saggi sulla moderna « economia del benessere » a cura di Federico 
Caffè (Torino: Edizioni Scientifiche Einaudi, 1956, pp. XXIII + 301, 
L. 2.000). 


I « saggi » raccolti dal Caffè costituiscono la parte migliore dei numerosissimi 
studi sull’economia del benessere: e senza dubbio danno un’idea adeguata dei più 
seri risultati raggiunti in questo campo controverso delle discipline economiche. 

Si potrà, invero, discettare a lungo sulle fondamenta scientifiche della cosid- 
detta economia del benessere: si potrà porre in dubbio la precisione teorica di tale 
economia, ma non si potrà ignorare — o, da taluni, continuare ad ignorare — che 
la « economia del benessere » contribuisce a dare una relativa precisione ai criteri 
da tener presenti nell’attuazione delle misure della politica economica in senso lato. 

La scelta dei saggi è stata fatta con cura e non trascurando alcuno degli eco- 
nomisti più noti. Il lettore non molto informato su questo argomento troverà ot- 
time esposizioni sintetiche nei saggi di Pigou (Alcuni aspetti dell'economia del 
benessere), di Hicks (Le basi dell'economia del benessere), di Little (Le basi del- 
Veconomia del benessere) e ancor più in quello del Samuelson (I problemi dell'eco- 
nomia del benessere) tratto, quest’ultimo, dall’ottimo volume delle Foundations. 

Per le analisi particolari o più rifinite ben ha fatto il Caffè a riprodurre i 
saggi di Hotelling (11 benessere generale in rapporto ai problemi della tassazione 
e delle tariffe ferroviarie e dei servizi pubblici — saggio notevole per l’epoca in 
cui è stato scritto (1938) e per le chiarissime osservazioni contenute —), di Sci- 
tovsky e di Bergson. Di un certo interesse, anche se alquanto discutibile, il saggio 
di Arrow (Una difficoltà nel concetto di benessere sociale). Forse non sarebbe stato 
inutile pubblicare anche qualche capitolo dell’Hconomics of Control del Lerner o 
addirittura il saggio del Lange su The Foundations of Welfare Economics. 

La traduzione è ben fatta. La « prefazione » sottolinea opportunamente i ter- 
mini delle principali discussioni riguardanti la moderna economia del benessere. 
La «nota bibliografica > è precisa e distribuisce con perspicacia gli scritti ri- 
cordati. 

Siamo sicuri che gli studiosi ed i politici accoglieranno con piacere questa rac- 
colta di saggi eccellenti e veramente significativi. 


O. D. 
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BAUMGARTEN F., Psicologia e relazioni umane nellazienda (Torino: Società Edi- 

trice Internazionale, 1956, pp. 290, L. 1.200). 


CARRARD A., Saper comandare-Psicologia e formazione del dirigente (Torino: So- 
cietà Editrice Internazionale, 1956, pp. 109, L. 600). 


Come l’aumento del benessere materiale dei dipendenti è condizione necessaria, 
ma non sufficiente, a modificare certi loro atteggiamenti ostili verso la direzione 
dell’impresa così uno degli intenti delle « relazioni umane », quello di ottenere dal- 
l'instaurazione di armonici rapporti di lavoro una maggiore prosperità dell’im- 
presa, fallisce se l'armonia consegue solo a momentanee soddisfazioni materiali 
concesse ai dipendenti e non ha le sue radici più profonde nella reciproca fiducia 
e comprensione tra essi e i dirigenti. 

Per questa ragione riteniamo si debba accettare la scienza psicologica come 
fondamento delle relazioni umane poichè crediamo che base della comprensione sia 
la conoscenza, che la psicologia permette di acquisire, dei motivi più intimi che 
informano il comportamento degli individui nei loro reciproci rapporti. 

Il volume della Baumgarten inizia con la constatazione, suggerita dall’espe- 
rienza, di come misure paternalistiche intese a influenzare il comportamento dei di- 
pendenti in forma indiretta, non ne tocchino i più profondi sentimenti e non ne 
mutino certe radicate convinzioni. 

Accanto a queste misure, definite dalla Baumgarten metodi di azione indiretta 
rivolti alla massa dei dipendenti e in cui non intervengono influenze personali, 
esistono delle misure dirette d’ordine psicologico ad azione individuale. 

E” principalmente sulla trattazione di questa materia che si impernia il vo- 
lume della Baumgarten. 

Partendo dalla considerazione che «la conoscenza degli altri e di se stessi » 
sono condizioni delle relazioni umane l'A. svolge, nel capitolo centrale di questa 
sua opera, l’analisi psicologica dei sentimenti e dei motivi che ispirano il compor- 
tamento del sottoposto nei confronti del capo, indipendentemente dalla persona del 
capo stesso, ma collegati invece alla posizione di dipendenza. 

In un secondo momento l’analisi viene spostata sul comportamento del capo 
nei suoi rapporti col personale in quanto eventuale origine di «sentimenti che 
hanno una parte rilevante nei rapporti comuni ». 

In questa parte il volume ha intenti normativi e si sofferma, unitamente al- 
l’analisi dei comportamenti del capo che originano reazioni negative, all’indicazione 
di quelle forme che possono invece introdurre l'armonia nei rapporti con i dipen- 
denti. 

Particolare rilevanza viene data a quelli che l'A. indica come « momenti eri- 
tici » nei rapporti che si intrecciano in seno all'impresa. Tali momenti si manife- 
stano in occasione dell’esercizio del « comando », del « controllo », nella formula- 
zione del« biasimo » e nell’applicazione delle « sanzioni ». 

Contrapposte a queste circostanze sono quelle in cui è giusto concedere l'elogio, 
l’incoraggiamento e infondere il senso di fiducia. 

Per tutte queste situazioni viene fatta una accurata analisi delle reazioni psi- 
cologiche del dipendente, e viene suggerita al dirigente la loro giustificazione sul 
piano umano. In tale modo il capo sarà in grado di evitare le frizioni che risultano 
da errati suoi comportamenti che nulla hanno da vedere con la natura essenziale 
delle funzioni del capo, e di trarre, dal giusto riconoscimento dei meriti del dipen- 
dente, un sano stimolo alla sua attività. 

E’ evidente, tuttavia, che per rendere operanti le « relazioni dirette psicolo- 


giche » non possono mancare al capo determinate qualità. 
45 
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Il capitolo V della opera della Baumgarten risponde appunto alla domanda: 
per esercitare un’azione efficace, quale deve essere la personalità del capo? e, 
quali le funzioni proprie del capo? 

Osserviamo che VA. dimostra senso di realismo quando, dopo aver esposto le 
qualità ideali del capo, ammette quanto sia raro che esse siano riconoscibili in uno 
stesso individuo. 

Ricolleghiamo a questa parte l’opera del Carrard che dedica la sua più breve 
analisi al «rilievo di aleune di quelle leggi la cui conoscenza facilita il compito 
del capo ». 

Anche il Carrard suggerisce al dirigente quale è la posizione psicologica del- 
luomo di fronte al suo lavoro e quali sono i motivi che fanno del lavoro un mezzo 
di esplicazione e completamento della personalità umana. In ciascuno di questi mo- 
tivi il capo ha una leva con cui influire sul comportamento del dipendente per in- 
dirizzarlo in armonia con i fini dell'impresa che devono essere, anche per il dipen- 
dente, comuni. 

Dopo queste premesse, come conoscenze necessarie del capo, VA. si sofferma 
più lungamente sull’analisi delle qualità, dei compiti, della formazione del diri- 
gente. 

Mentre l'impostazione dell’opera della Baumgarten è più distante ed obiettiva 
e la sua analisi assume un carattere più distaccato, nelle pagine del Carrard si 
sente una immedesimazione dell’A. nel presentare la figura ideale del capo, una 
impostazione sentita della missione del capo che sfocia in una professione di fede 
nell’applieazione dei principi del cristianesimo alle relazioni industriali. 

Altra nota distintiva tra le due opere è la maggiore attenzione che la Baum- 
garten presta all'osservanza del « principio di reciprocità » nei rapporti di lavoro. 
Essa pone in continua corrispondenza le posizioni psicologiche delle parti che in- 
tervengono nei rapporti di questa natura e ricorda che entrambe tali parti deb- 
bono essere soddisfatte. « Bisogna che tutte e due siano liberate dal timore di su- 
bire danni per i malevoli propositi dell'altra. Proprio in ciò consiste la vera arte 
della direzione sociale di una impresa, arte che la trasformerà in una comunità di 
produttori ». 

Ricordiamo ancora come entrambi gli Autori pongano in evidenza l'impor- 
tanza dell’uso della psicoteeniea come mezzo per affidare a ciascuno i compiti cor- 
rispondenti alle sue attitudini, come mezzo per la migliore istruzione e formazione 
professionale, come mezzo di scelta del dipendente corrispondente al tipo psicolo- 
gico del capo e dei suoi futuri collaboratori. 

Vogliamo, infine, approvare l’opera dei due autori riportando ancora un 
passo della Baumgarten che ci sembra dia la sintesi delle norme che dovrebbero 
guidare, non solo i rapporti di lavoro, ma i rapporti umani in genere: ...« siamo 
più abituati a maneggiare con prudenza oggetti fragili, come potrebbe essere il 
vetro, la cui perdita è per noi un fatto tangibile, che a dar prova della stessa pre- 
cauzione quando si tratta di rapporti umani. E tuttavia, quanto è vulnerabile l’a- 
nima umana, ed, in particolare, quella degli esseri che dipendono da noi! ». 


I. MARCHINI 


Cuessa F., L'attività umana e le teorie economiche (Milano: A. Giuffrè, 1956, pp. 
359, L. 2.000). 


Il Chessa ripresenta, con opportune revisioni, aggiornamenti ed adattamenti, 
alcuni dei saggi più significativi pubblicati negli ultimi decenni su questioni di na- 
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tura teorica e su aspetti di vita pratica. Nel complesso, Egli, in questi suoi seritti, 
cerca di dimostrare come ed in qual modo l’attività economica contribuisca, con le 
sue diverse manifestazioni, a modificare e ad integrare le teorie economiche. 

Nel primo saggio vengono delineate le caratteristiche dell'attività economica 
per rispetto a quella etica, caratteristiche che egli trova nelle conerete manifesta- 
zioni della stessa attività, che per la sua intima essenza è continua e determinata 
da un insieme di forze, di azioni e di reazioni, di armonie e di disarmonie, che co- 
stituiscono la ragione del suo essere e del suo divenire. 

L’Autore compie quindi un esame particolareggiato dei caratteri e delle forme 
che l’attività economica assume nel tempo e giunge alla conclusione che, contraria- 
mente a quanto si ritiene da moderni studiosi, essa non si esaurisca nell’ambito del- 
l'impresa « essendo determinata da condizioni psichiche individuali o collettive che 
trovano la loro giustificazione in sè e per sè senza che occorra fare riferimento 
a motivi etici ». 

Compiuta questa indagine il Chessa accerta l’importanza assunta dal caso, 
dalla congiuntura e dal rischio nell'evoluzione economica e dopo aver effettuato 
una distinzione tra il grado di probabilità e quello d’incertezza giunge alla con- 
clusione che il rischio, specie quello tecnico, esercita una notevole influenza nella 
vita economica anche perchè la sua efficacia non può essere eliminata neppure in 
un’economia socializzata; lo stesso può dirsi nei riguardi del caso che, non vi ha 
dubbio, oggi si manifesta in misura superiore al passato. 

Successivamente (nel saggio V) vengono esaminati i caratteri e l'evoluzione 
dell’organizzazione capitalistica e si dimostra come l’organizzazione moderna si 
differenzi da quella del passato data anche la maggiore flessibilità del capitalismo 
moderno. 

Trattando degli aspetti diversi sotto i quali può essere considerata la reversi- 
bilità del capitale, specie di quello investito nell’agricoltura, VA. giunge alla conclu- 
sione che la irreversibilità non è, come si riteneva nel passato, una caratteristica 
esclusiva del capitale investito nell’agricoltura poichè si riscontra oggi anche in 
altre industrie, specie in quella della navigazione e minerarie. 

L’importanza assunta dal capitale nello sviluppo dell'industria moderna in- 
duce il Chessa a porre in rilievo i criteri su cui dovrebbe fondarsi la misura della 
produttività del capitale ed il problema del risparmio e degli investimenti nell’eco- 
nomia libera ed in quella controllata. A questo proposito Egli pone l'accento sul- 
l’importanza del rischio nel determinare non solo l’origine delle varie specie di ri- 
sparmio, ma anche la distribuzione degli investimenti tra i diversi impieghi, distri- 
buzione che solo a lungo andare avviene in guisa da ottenere, tra i vari impieghi, 
l'uguaglianza dei redditi netti. 

Nell’esaminare i problemi del lavoro nell’epoca moderna VA. pone in risalto le 
conseguenze dipendenti dall'intervento, nella stipulazione del contratto di lavoro, 
delle organizzazioni dei datori di lavoro e di quelle dei prestatori d’opera. Sullo 
stesso argomento Egli considera la possibilità di sviluppo dell’assicurazione contro 
i danni cagionati dallo sciopero e dal boicottaggio e le difficoltà inerenti alla de- 
terminazione del costo della disoccupazione involontaria, nei riguardi sia delle im- 
prese singole, sia della collettività. 

Nell’indagine dei problemi relativi al ciclo economico il Chessa riconsidera 
alcune caratteristiche della erisi del 1930; e tratta quindi dei rischi del credito e 
pone in rilievo la connessione esistente tra essi e quelli della capitalizzazione. 

Il ripetersi dei cicli economici non può indurre, secondo il pensiero dell’A., 
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a ritenere che esista un rapporto tra essi ed i cosidetti « cieli storici » che si appa- 
leserebbero di trenta in trenta anni in connessione alla « generazione pensante ». 

A siffatta conelusione Egli giunge dopo un minuto esame delle fasi attraverso 
le quali si è svolta la politica del lasciar fare, lasciar passare, la quale, in quanto 
si risolve in una pura norma pratica, viene adattata in rapporto al tempo ed al 
luogo in cui si applica. 

La chiarezza dell’esposizione, la varietà degli argomenti, l'abbondanza dei ri- 
ferimenti bibliografici contribuiscono a rendere particolarmente interessante questa 
rieca raccolta di saggi su difficili temi di economia politica. 


Day A. C. L, The Future of Sterling (Oxford: University Press, 1954, pp. VII 
+ 227, s. 12/6). 


La situazione della sterlina continua ad avere una importanza fondamentale 
per le relazioni economiche internazionali. L'efficienza dell’« area della sterlina », 
la possibilità dei trasferimenti fra « area UEP » e resto del mondo, continuano ad 
essere influenzate, in buona parte, dalle vicende della moneta inglese e dalle rea- 
zioni che esse suscitano. L’analisi delle possibilità di miglioramento della posizione 
della sterlina come moneta internazionale e della opportunità di inserire il sistema 
britannico in un più flessibile sistema internazionale, costituiscono la parte essen- 
ziale di questo ottimo studio. 

Il Day rileva che vi è grande somiglianza, per quel che riguarda l'economia 
monetaria britannica, fra il periodo intorno al 1925 ed il periodo attuale, e con- 
siglia di non ripetere gli errori allora fatti — che come è noto provocarono nel 
Regno Unito un processo deflazionistico che fece « saltare » la sterlina nel 1931. 
Egli considera con cautela ogni spinta verso la convertibilità, esprime seri dubbi 
circa la « continued giustification of the Sterling Area as an economie institution 
of fundamental importance », e ritiene che il sistema ad essa collegato sia un po’ 
il frutto del problema del dollaro. Opina, il Day, che attualmente i principali van- 
taggi derivanti dall’esistenza dell’« area » siano dati della facilità dei pagamenti 
entro l’« area», dalla stabilità dei corsi dei cambi e dalla possibilità di adoperare 
procedimenti discriminatori per superare difficoltà valutarie. 

I problemi della convertibilità — ed in particolar modo le condizioni ed i costi 
che tale sistema implicherebbe, vengono studiati dal Day con acume e senza tra- 
seurare alcuna delle difficoltà attuali. Egli considera oltre gli schemi dell'Area 
della Sterlina e dell’Unione Europea dei Pagamenti un più ampio schema di 
« Atlantic Payments Union » per legare i sistemi europei al dollaro. Per altro in 
questa sezione del suo scritto Egli trascura in parte l’esame della pesantezza buro- 
cratica, e non solo burocratica, della nuova sistemazione proposta: la sua prognosi 
negativa circa le prospettive di un sistema liberale di pagamenti lo induce a con- 
cessioni che difficilmente potrebbero essere accolte non solo dagli ambienti bri- 
tannici, ma anche dagli ‘ambienti tedeschi, belgi e, senza dubbio, statunitensi. 

In complesso, lo studio del Day è stimolante; potrà essere proficuamente letto 
dai gestori delle politiche monetarie e dagli studiosi dei problemi monetari: li in- 
formerà, ed ecciterà, con giudizio, il loro spirito critico. 
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Humpurey D. D., American Imports (New York: The Twentieth Century Fund, 
1955, pp. XVIII + 546, $ 6.00). 


Fino a qual punto la politica tariffaria degli Stati Uniti è responsabile del 
dollar gap? Quali sono le industrie statunitensi che debbono alla protezione delle 
tariffe la possibilità di concorrere con le industrie estere? Quale aumento delle 
importazioni statunitensi potrebbe ottenersi con un'ulteriore riduzione delle tariffe, 
già drasticamente decurtate negli ultimi venti anni dal programma di Reciprocal 
Trade Agreements? Quale sarebbe la capacità di consumo degli Stati Uniti di beni 
e servizi di altri paesi qualora non esistesse alcuna tariffa? 

In tali interrogativi si compendiano i fondamentali problemi che hanno in- 
dotto gli amministratori del Twentieth Century Fund a patrocinare, unitamente 
alla National Planning Association, questo studio sulle importazioni degli Stati 
Uniti. Incaricato della ricerca è stato il professor Don D. Humphrey, docente di 
economica alla Duke University. Egli ha cercato di dare all'oggetto ed ai motivi 
della controversia fra fautori ed oppositori della politica protezionista una inter- 
pretazione dinamica. Per questo, la sua analisi si sviluppa opportunamente inqua- 
drata negli effetti delle fluttuazioni cicliche, del processo storico, del progresso 
tecnologico e dei fattori istituzionali che intralciano la specializzazione ed il com- 
mercio internazionale. 

Nella prima parte del volume è tracciata la storia dell’eccedenza delle espor- 
tazioni sulle importazioni. Dopo la Guerra Civile, l'economia statunitense è di- 
ventata sempre meno dipendente dal mondo esterno per quanto riguarda le im- 
portazioni di prodotti finiti. Tale tendenza fu probabilmente accelerata, ma non 
determinata, dalla protezione tariffaria. E, comunque, le variazioni a breve andare 
del valore delle importazioni appaiono essere state più strettamente connesse ai 
periodi di prosperità e di depressione che alle variazioni delle tariffe. 

La seconda parte è dedicata allo studio degli ostacoli alle importazioni, primi 
fra questi quelli rappresentati dalle tariffe. Non meno importanti sono però gli 
ostacoli creati da leggi antiquate, da regolamenti ambigui, da procedure fastidiose, 
cioè dalle così dette tariffe invisibili. Ed invero sensibili devono essere i loro 
effetti se un avvocato doganale — Benjamin Arthur Levitt — è giunto a dichia- 
rare: «let me write the Administrative Act and I care not who fixes the rates of 
duty ». Altre difficoltà, per chi desideri esportare negli Stati Uniti, derivano dalle 
particolari caratteristiche ed esigenze dei mercati e dei clienti americani, e |’ Autore 
ne mette in risalto il ruolo spesso determinante. Un capitolo di questa seconda 
parte è stato scritto da un altro professore della Duke University, Calvin B. 
Hoover. In esso viene esposto quello che sull'argomento è il punto di vista del- 
Vesportatore europeo. 

Nelle due parti successive l’Autore esamina le possibilità di aumento delle 
diverse categorie di importazioni e le probabili conseguenze per i corrispondenti 
settori di produzione dell’economia statunitense. 

Il volume termina con un import policy statement redatto dal Committee on 
International Policy della National Planning Association. In base alle risultanze 
delle ricerche dello Humphrey il Committee conclude che «increases in imports 
are likely to be quantitatively significant only if reductions in import barriers are 
of the magnitude advocated by the Bell Committee ». E” riportata inoltre la di- 
chiarazione supplementare di un membro del Committee — Salomon Barkin della 
Textile Workers Union of America — dissenziente su alcuni punti fondamentali 
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Appendici, indici, numerosi grafici e 79 tavole di dati statistici corredano ed 
arricchiscono Vinteressante pubblicazione, utile strumento di studio per il teorico, 
fonte di informazione e di ragguaglio per il pratico, testo accessibile per il lettore 
generico. Un’osservazione si deve fare, e riguarda il grado di aggiornamento dei 
dati statistici: in pochi casi le serie temporali oltrepassano il 1950, mentre i con- 
fronti fra il periodo pre-bellico e quello post-bellico sono effettuati con riferimento, 
per questo ultimo, al 1949 — un anno ancora troppo vicino alla fine della guerra, 
ormai troppo lontano dal presente, un anno di recessione, l’anno delle svalutazioni 
monetarie. 

VITTORIO SIROTTI 


Lacumann L. M. Capital and Its Structure (London: London School of Economies 
- Ed. G. Bell and Sons Ltd., 1956, pp. XI + 130, s. 15). 


Il Lachmann si è assunto un compito davvero arduo: quello di riprendere la 
teoria del capitale, riaffermandone l’importanza e l'attualità. Egli ritiene che tale 
teoria non abbia avuto, negli ultimi tempi, una elaborazione più accurata poichè si 
presta poco ai tentativi di « quantitativizzazione » che — a detta dell'A. — « scien- 
temente o non riflettono essenzialmente lo spirito del nostro tempo >. 

«La teoria del capitale — afferma giustamente il Lachmann — è una teoria 
dinamica, non solo perchè molti capitali sono durevoli, ma perchè le variazioni 
nell'uso di essi riflettono l’acquisizione e la trasmissione delle conoscenze »: epper- 
tanto ogni indagine moderna, pur accettando in parte le proposizioni fondamentali 
della seuola austriaca, è necessario tenga conto degli sviluppi dovuti alle ulteriori 
el borazioni ispirate ad Hayek e Keynes. 

Partendo da queste ammissioni il Lachmann tenta una interpretazione sogget- 
tiva dei fenomeni economici, cor riferimenti particolari alla teoria delle aspettative. 
Il libro, per altro, è specialmente dedicato alla « exploration of the problems of the 
order of capital»: e mira a «ridestare » l’interesse per i problemi fondamentali 
della teoria del capitale più che a tentare una precisa sistemazione di essa: e so- 
prattutto vuol sottolineare l’importanza, anche nella teoria del capitale, della cono- 
scenza tecnica quale agente ultimo e decisivo di ogni processo economico. 

La trattazione è, in complesso, omogenea. Il cap. IV (The Meaning of Capital 
Structure) può apparire a volte non completamente soddisfacente e in qualche 
sezione troppo semplice; e il cap. VI (Capital Structure and Asset Structure) può 
far rilevare ridondanze aventi natura non schiettamente economica; tuttavia 1 
capitoli V (Capital Structure and Economic Progress) e VII (Capital in the Trade 
Cycle) rappresentano senza dubbio interessanti sviluppi della teoria del capitale. 

L'esposizione è ottima e quasi sempre agevolissima, e contribuisce a chiarire 
non pochi punti oseuri in tema di aceumulazione e di struttura del capitale. 


dl. +. 


= 


Lovepay A. Reflections on International Administration (Oxford: Oxford Uni- 
versity Press, 1956, pp. XXI + 333, s. 42). 


Il Loveday ha, con questo volume, seriamente impostato il problema della 
burocrazia internazionale. Pochi altri avrebbero potuto trattare come lui — che 
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da circa venticinque anni esplica funzioni di natura pubblica presso istituzioni 
internazionali — questa ardua materia. L’attualità dell'argomento è fuori di di- 
seussione data l’importanza e, ancor più, dato il numero delle istituzioni internazio- 
nali. E° evidente che la creazione di efficienti organismi internazionali esige lo 
sviluppo di quel tessuto connettivo che è costituito dal personale che deve far 
vivere, con indirizzo continuo, le istituzioni stesse, senza incertezze e senza inutili 
seiupii di tempo e di mezzi. 

Il Loveday considera dapprima le caratteristiche del « personale ». Le sue 
considerazioni riflettenti la vita dei funzionari internazionali, i compiti ad essi 
spettanti, le qualità che essi dovrebbero possedere, il loro reclutamento ed il loro 
collegamento, sono di grande interesse e spoglie di apprezzamenti inutili. Degno 
di rilievo il cap. VI della parte I (Staff Rules and Regulations and Machinery 
for Their Enforcement) che contiene una elencazione di disposizioni riguardanti 
la disciplina, la competenza, la correttezza dei funzionari internazionali. 

Nella parte II (The Machine in Motion) il Loveday esamina il « funziona- 
mento » degli organismi internazionali. Chi ha l’esperienza di riunioni interna- 
zionali occasionali o permanenti apprezzerà indubbiamente le acute osservazioni 
del Loveday: molti suoi consigli — se pur risentono qualche volta del carattere 
anglo-sassone della fonte — potranno essere proficuamente adottati. I capitoli 
VIII (Procedure in Advisory Committees), IX (Council and Boards) e X (Problems 
of Administrative Dispersion) sono veramente istruttivi. Di grande interesse è 
anche l’ultimo capitolo, riguardante il problema finanziario delle « istituzioni >: 
le molte considerazioni sugli sciupii dipendenti da cause politiche o d’altro genere, 
fanno agevolmente comprendere perchè e in qual senso possono essere giustificate 
alcune critiche concernenti il costo relativamente alto della burocrazia interna- 
zionale. 

Il Loveday ha fatto una esposizione chiara e interessante di una materia per 
definizione astrusa. Non ha, per altro, mancato di assumere una decisa posizione 
a favore del coordinamento dell’attività delle numerose istituzioni esistenti onde 
arrivare alla creazione di un effettivo sistema di servizio civile internazionale in 
luogo del sistema attuale che si basa su rigidi controlli di stati sovrani e sul reclu- 
tamento spesso provvisorio di specialisti. E” da prevedere che il suo sforzo dav- 
vero notevole sarà premiato da una favorevolissima accoglienza da parte di tutti 
coloro che vivono o si apprestano a vivere in organismi internazionali. 


Oda: 


PoLLocK F., Automazione (Torino: G. Einaudi, 1956, pp. 312, L. 2.000). 


Il volume presenta e studia i « dati per la valutazione delle conseguenze eco- 
nomiche e sociali » dell’inserimento dell’automazione nella struttura economica 
contemporanea. L’automazione è considerata quale nuovo sistema di produzione 
che tende a sostituire il lavoro umano, in tutte le sue funzioni (o in quasi tutte le 
sue funzioni, se si considerano gli stimoli iniziali), con maechine che vengono a loro 
volta controllate meccanicamente. L'aspetto innovatore dell'automazione è dato 
essenzialmente dalla sua espansione rivoluzionaria, progressiva e — in molti settori 
produttivi — irresistibile. 

Il saggio del Pollock è rivolto, in particolare, ad analizzare le conseguenze 
di questa seconda rivoluzione industriale in fieri, epperò non manca di illustrare 
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le caratteristiche dei metodi fino ad ora adottati e dei risultati raggiunti in im- 
portanti settori produttivi. 

Nella « prima » parte (Storia e problemi economici e sociali della automazione 
sino alla fine del 1954) vengono analizzati il significato e le possibilità dell’auto- 
mazione e, insieme, i criteri per la valutazione degli effetti sociali di questo nuovo 
indirizzo produttivo. 

Nella «seconda » parte (Gli sviluppi dell’automazione nel 1955) vengono rie- 
saminati aleuni concetti fondamentali e considerate le principali esperienze teo- 
riche e pratiche dell’automazione. L'ultimo capitolo (Automazione: benedizione o 
flagello?) espone alcune perplessità dell’A. a riguardo di quelle che Egli ritiene 
siano le prospettive più attendibili dell'automazione. Per il Pollock « solo un’eco- 
nomia pianificata può dominare razionalmente i problemi che scaturiscono dall’au- 
tomazione ». «E — Egli aggiunge — a questa pianificazione dell'intero processo 
economico, la teoria e gli strumenti di produzione automatica darebbero un con- 
tributo ancora fino a pochi anni fa non immaginabile ». Queste affermazioni — è 
evidente — sono opinabili: chè sarebbe veramente deprecabile che un migliora- 
mento di natura tecnica portasse ineluttabilmente ad eseludere molti dei benefici 
di quell’automatismo di mercato che, fino ad oggi, è considerato — sia pur con il 
rispetto di tutte le esigenze sociali — come il più idoneo ad organizzare econo- 
micamente la società umana. 

Il libro è senz'altro interessante: più per l’aspetto informativo che per quello 
critico. Non riesce ad impostare una teoria sociale dell’automazione, ma fornisce 
una documentazione utile per studi e ricerche in questo importantissimo campo. 

L’opera è in buona parte il prodotto di un ciclo di inchieste promosse dal- 
VInstitut fiir Sozialforschung dell’Università di Francoforte: esce in lingua ita- 
liana — in unottima traduzione — contemporaneamente all’edizione originale 
tedesca. L'attualità dell'argomento e la scorrevolezza dell'esposizione daranno sieuro 
successo a questo lavoro d’avanguardia. 


o. d. 


SCHERRER P., Die « Lerms of Trade» und die Beschiiftigung (Zar Frage der Wir- 
kung von Nachfrage-und Kostenschwankungen, Wechselkursinderungen, Zól- 
len und Subventionen über den internationalen Preismechanismus auf die 
Beschaftigungslage im eigenen und fremden Wirtschaftsgebiet) (Zürich: Po- 
ligraphischer Verlag A. G., 1956, pp. 155, Brosch. Fr. 13,80). 


Come indica il titolo di questo lavoro, e come il suo sottotitolo precisa, l’Au- 
tore s'è con esso proposto di enucleare dal sistema di reciproche influenze di nu- 
merose grandezze solo il rapporto che intercorre in due paesi tra ragione di 
seambio ed oecupazione. In un'analisi parziale alla teoria delle relazioni tra red- 
dito ed occupazione, precipuamente sviluppata valendosi del moltiplicatore, Egli 
ba mirato a contrapporre nella sfera del commercio internazionale alcuni impor- 
tanti clementi d’una teoria delle relazioni esclusivamente tra prezzi ed occupazione 
ed a cercare punti di cortatto fra entrambe queste approssimazioni. Ciascuna delle 
tre parti in cui i XIII capitoli del volume sono stati suddivisi ha nell'economia del- 
l’assunto dimostrativo un suo compito particolare. Anzitutto lo Scherrer dimostra 
che non soltanto la teoria del moltiplicatore del commercio estero è in grado di 
provare come l'occupazione d’un paese influenzi l'occupazione di un altro paese 
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— © di più paesi —, ma che anche nel quadro d’un sistema senza moltiplicatore 
è possibile raggiungere risultati corrispondenti quando nel commercio interna- 
zionale si tenza conto delle leggi degli spostamenti compensativi e paralleli dei 
prezzi, e l'occupazione non sia nell'indagine assunta come stato normale, come 
avviene nel sistema classico. L’Autore dimostra, quindi, come nel sistema analitico 
sviluppato, quando la trattazione concerna problemi simili a quelli che si pone la 
teoria del moltiplicatore, i risultati ottenuti a riguardo delle variazioni nell’occu- 
pazione contengano come risultati parziali quelli che derivano dall'analisi del mol- 
tiplicatore. Il terzo, più importante, di questo trio di obiettivi secondari perseguiti 
nelle tre parti considerate riguarda Vesame di quei turbamenti nei prezzi e nel- 
l'occupazione che la teoria del moltiplicatore non è in grado di analizzare con la 
necessaria sicurezza. In primo piano stanno qui i dazi e le sovvenzioni alle impor- 
tazioni e alle esportazioni. 

La tecnica dell’analisi sviluppata dallo Scherrer può esser definita dinamica 
in quanto tiene conto dell’elemento tempo. Non è, infine, forse superfluo accennare, 
a completamento di questa presentazione, che, per quanto concerne il concetto 
adottato di ragione di scambio, lo Scherrer si attiene alla definizione che per la 
stessa il Viner ha coniato nell'espressione « commodity terms of trade » che con- 
sidera il rapporto fra l’indice dei prezzi delle importazioni e l’indice dei prezzi delle 
esportazioni. 


MESIA 


TINBERGEN J., International Economic Integration (Amsterdam: Ed. Elsevier, 
1954, pp. 191, s.i.p.). 


Trattasi della seconda edizione, completamente revisionata e riscritta, della 
interessante opera su International Economic Cooperation preparata dal Tinbergen 
nel 1945. 

Il lavoro è di grande attualità. Le tesi fondamentali riguardanti le relazioni 
economiche internazionali sono svolte con acume e si basano sulla corretta analisi 
delle effettive possibilità di sviluppo dei rapporti interstatali. L’A. cerca, in com- 
plesso, di individuare gli strumenti di politica economica più favorevoli alla coo- 
perazione internazionale, mettendo per altro in rilievo le non poche difficoltà che 
potrebbero ostacolare i piani futuri. 

Lo studio è diviso in due parti. La prima parte (L'essenza delle relazioni eco- 
nomiche internazionali fra nazioni autonome) è dedicata alla descrizione delle re- 
lazioni economiche internazionali. Lo scambio dei prodotti, prima, e la funzione e 
la modalità dei fattori di produzione, successivamente, sono sottoposti ad una at- 
tenta disamina. Le condizioni e le limitazioni della dottrina del libero scambio, i 
problemi inerenti ai trasferimenti e alle bilance dei pagamenti, sono esposti. con 
chiarezza e con encomiabile precisione. 

Nella seconda parte (L'integrazione economica internazionale) sono analizzati 
gli obiettivi e gli strumenti delle politiche economiche internazionali, la possibilità 
della integrazione economica internazionale, l'integrazione dello sviluppo economico 
e, infine, gli organismi cui sono affidati i compiti maggiori della cooperazione 
economica internazionale. 

Chiudono il lavoro due appendici di natura essenzialmente teorica. La prima 
studia il caso del commercio internazionale in regime di rendimenti costanti; 
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la seconda, il caso del commercio internazionale in regime di rendimenti variabili. 
L'esposizione è agevole: solo per la lettura delle appendici occorre una mo- 
desta conoscenza matematica. Il testo è preceduto da un sintetico e molto ben 
fatto riassunto che puntualizza gli scopi che PA. si prefigge. 
L’opera è da consigliare senza riserve (anche se in alcuni punti è davvero 
elementare) a tutti coloro che sono interessati ai problemi della cooperazione econo- 
mica internazionale: e cioè, oggi, a tutti coloro che desiderino discutere, senza 


fare gravi errori ed omissioni, dei problemi economici mondiali. 
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all’esposizione dettagliata delle cause prima indicate della scarsità cronica di 
dollari collegandola con una costruttiva critica approfondita. La tesi di una 
penuria cronica di dollari viene ad essere in questo lavoro considerata come feno- 
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non pone soltanto a confronto le diverse condizioni vigenti nei singoli cantoni, ma 
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mini registrati. Inoltre, la realizzata fusione delle due parti in un unico volume 
agevola ta consultazione del lavoro al punto che varrrebbe da sola a giustificarne 
la nuova edizione. La veste tipografica è eccelente; la copertina in plastica flessi- 
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Commerce, 1955, pp. 38, s.i.p.). 


International Bank for Reconstruction and Development, Eleventh Annual Report 
1955-1956 (Washington: D.C.: 1956, pp. 76, s.i.p.). 


International Monetary Fund, Annual Report of the executive directors for the fiscal 
year ended april 30, 1956 (Washington, D. C.: 1956, pp. xi, 198, s.i.p.). 


Ito Hanya, Essay in Public Finance (Economic Series N° 3) (Tokyo: The Science 
Council of Japan - Division of Economies & Commerce, 1954, pp. 112, s.1.p.). 


Kamer van Koophandel en Fabrieken voor Amsterdam, Verslag van de Werkzaamheden 
der Kamer en van de Toestand van Handel, Nijiverheid en Verkeer - 1955 (Rela- 
zione sull’attività della Camera e sull’andamento del commercio, dell’industria e 
dei traffici - 1955) (Amsterdam: 1956, pp. xiv, 478, 78°, s.i.p.). 


KENDRICK JOHN W., Productivity Trends: Capital and Labor (Occasional Paper 53) 
(New York: National Bureau of Economic Research, 1956, pp. 23, s.i.p.). 


L’opuscolo riproduce un articolo dedicato all’andamento della produttivita, dal- 
l’inizio del secolo, nell’econcmia statunitense, per principali settori e industrie. 


KRAFT CHARLES, Some Conditions for Consistency and Uniform Consistency of Statisti- 
cal Procedures (Uuniversity of California Publications in Statisties - Volume 2, 
N° 6) (Berkeley and Los Angeles: University of California Press, 1955, pp. 125-142, 
25 cents). 


Kraus O., Sozialprodukt und Volkseinkommen (Berlin-München: Duncker und Hum- 
blot, 1952, pp. 124, DM 8,60). 


Definizione della sostanza e dei motivi determinanti del prodotto sociale e del 
reddito nazionale intrapresa in base all’esame della concezione mercantile dei clas- 
sici e di quella monetaria dei moderni con un conseguente tentativo di soluzione 
delle contraddizioni sorte dalla contrapposizione delle teorie. Il contemporaneo 
completamento, dopo decenni di quasi abbandono, della teoria della produzione 
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con le cognizioni derivate dalle esperienze pratiche e dallo sviluppo economico del- 
l’epoca attuale ha comportato la necessità di seguire nuove strade per accostare il 
più possibile la teoria alla prassi. Rilievo dell’assurdita della fede nell’onnipotenza 
del dirigismo economico monctario. Il confronto intrapreso del reddito monetario e 
di quello reale denunciato come il peccato capitale della moderna teoria del red- 
dito. Il rapporto tra reddito reale e periodo di produzione (durata dell’investi- 
mento) e la sua importanza per la politica dell’occupazione sono stati qui trattati 
per la prima volta nella letteratura scientifica. 


LADEMANN J., Probleme des auswartigen Realaustauschverhiltnisses (Zürich: Poli- 


graphischer Verlag A. G., 1955, pp. 291 rale 70): 


Questo lavoro è un’analisi approfondita dei rapporti tra la ragione di scambio ed 
il guadagno dal commercio estero. Nella prima parte vengono chiariti e riformulati 
alla luce della moderna teoria economica i problemi collegati con il concetto di 
«ragione di scambio >; in modo particolare vengono studiati i rapporti che inter- 
corrono tra la ragione di scambio ed il guadagno dal commercio estero. Nella 
seconda parte viene saggiata l’opportunità o meno della ragione di scambio quale 
indice del guadagno dal commercio estero. In questa parte i rapporti tra i prezzi 
del commercio estero da un lato, ed il prodotto sociale, la bilancia dei pagamenti 
ed altre grandezze considerate, dall’altro, vengono analizzati mediante un modello 
formulato algebricamente. 


Mrape J. E., The Balance of Payments - Mathematical Supplement (Oxford: Oxford 


University Press, 1951, pp. 156, 16s.). 


Questo supplemento è la seconda parte del volume « The Balance of Payments » e 
contiene l’analisi matematica su cui è basata la materia svolta nella prima parte. 
Le due parti unitamente costituiscono il primo volume della più vasta opera « The 
Theory of International Economic Policy » pubblicato sotto gli auspici del Royal 
Institute of International Affairs. I capitoli del supplemento trattano numerosi 
argomenti, fra cui quelli relativi alle equazioni di equilibrio internazionale, alle 
equazioni di variazione, ad alcune possibili combinazioni di politica economica. 
Numerosi grafici e tabelle corredano e chiariscono l'esposizione. 


MEAR STANLEY, Competitive Position of the Yugoslav Dried-Prune Industry (Washing- 


ton: United States Department of Agriculture, 1955, pp. 19, s.i.p.). 


Nations Unies: 


Concepts et définitions concernant la formation de capital - (Etudes methodolo- 
giques - Serie F. N° 3) (New York: Bureau de Statistique des Nations Unies - Dé- 
partement des affaires économiques, 1953, pp. 24, $ 0,25). 


> 


L’opuscolo è diviso nelle seguenti parti: «Introduzione >, « Concetti fondamen- 
tali», « Definizione degli equivalenti empirici >, « Classificazione della formazione 
di capitale ». 


Electrification Rurale - Volume I (Genève: O.N.U., 1956, pp. 128, fr. sv. 3,50). 


La pubblicazione contiene dieci relazioni su problemi particolari della elettrifica- 
zione rurale. Queste relazioni e quelle che seguiranno completano gli studi elabo- 
rati, e già pubblicati, dal Comitato dell’energia elettrica dell’ECE sulla produ- 
zione di energia elettrica, il suo trasporto e distribuzione, la sua utilizzazione nel- 
l’agricoltura e i connessi problemi economici, amministrativi e finanziari. 


Mecanisation de Vagriculture - Recolte du riz (Genève: OLIN UGG, bp dle), ase 
sv. 0,50). 


Mecanisation de l’agriculture - Le système « Yard and Parlour» de production 
laitiére au Royaume-Uni (Genéve: O.N.U., 1956, pp. 10, fr. sv. 0,40). 


Mecanisation de l’agriculture - Methodes de conservation des fourrages verts. 
(Genéve: O.N.U., 1956, pp. 26, fr. sv. 1,25). 
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Mecanisation de Vagriculture - Recolte et conservation des tiges de mais en vue de 
leur utilisation comme fourrage (Genève: O.N.U., 1956, pp. 21, fr. sv. 0,50). 


Trattasi dei primi quattro rapporti preparati per conto della Commissione Eco- 
nomica per l’Europa, sull’applicazione meccanica a particolari problemi agricoli. 
Essi sono stati rispettivamente curati da M. L. Lodigiani (Italia), M. W. J. West 
(Gran Bretagna), M. C. Culpin (Gran Bretagna), M. L. K. Trifonov (Bulgaria). 


Nations Unies - F.A.O., Protocole provisoire d’essai des tracteurs forestiers (Genéve: 
O.N.U., 1956, pp. 63, fr. sv. 1,25). 


Questo protocollo sulle prove dei trattori forestali intende raggiungere una nor- 
malizzazione, in campo internazionale, delle proprietà di questo particolare tipo di 
trattori. Si sono stabiliti dei saggi che dovrebbero permettere d’ottenere delle 
informazioni utili ai costruttori e agli utenti di tutti i paesi. 


Nomura KANETARO, On Cultural Conditions Affecting Population Trends in Japan 
(Economic Series N° 2) (Tokyo: The Science Council of Japan - Division of Eco- 
nomics & Commerce, 1953, pp. 35, s.i.p). 


O.E.C.E.: 


L’analyse des tâches - Instrument de productivité (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 76, 
BEL #230)! 


La pubblicazione contiene le note preparate per facilitare i lavori della Confe- 
renza sull’analisi del lavoro svoltasi a Ginevra dal 31 ottobre all’11 novembre 
1955. L’analisi del lavoro è definita come un metodo consistente: 1° nel decom- 
porre i fatti relativi a un impiego in modo da determinare le sue parti componenti 
e le qualità richieste al lavoratore che lo deve occupare; 2° nel fornire queste 
informazioni sotto forma pratica e facilmente utilizzabile. Le informazioni otte- 
nute per mezzo di una analisi del lavoro possono essere utilizzate per programmi 
a) di elaborazione di un sistema di classificazione degli impieghi; b) di recluta- 
mento e selezione; c) di formazione; d) di sicurezza industriale; e) di valutazione 
del lavoro; f) di orientamento professionale; g) di trasferimenti e promozioni; 
h) di impiego di persone affette da invalidità fisiche; i) di piena utilizzazione della 
mano d’opera. 


Bibliographies de l’O.E.C.E. - N. 2: Commerce International 1950-1955 (Paris: 
O.E.C.E., 1956, pp. 88, fr. f. 250). 

Questa raccolta di indicazioni bibliografiche, che segue quella relativa all’Unione 
Europea dei Pagamenti e alla Convertibilita delle Monete, si riferisce ai periodici 
e ai volumi entrati nella Biblioteca dell’OECE. Le opere sono classificate in tre 
gruppi: opere di teoria degli scambi internazionali, politica commerciale interna- 
zionale, liberalizzazione degli scambi. 


La Coopération Economique Européenne (Septième Rapport établi pour le Conseil 
de l’Europe par l’Organisation Européenne de Coopération Economique) (Paris: 
1956, pp. 76, fr. f. 250). 

Il settimo rapporto preparato dall’OECE per il Consiglio d’Europa è diviso nei 
seguenti capitoli: I La situazione economica attuale dei paesi Membri; II Scambi 
e problemi tariffari; III Turismo e partite invisibili; IV Funzionamento del- 
Unione Europea dei Pagamenti; V Mano d*opera; VI Energia; VII Energia 
nucleare; VIII Comitati verticali; IX Agricoltura; X Regioni sottosviluppate 
fuori d’Europa; XI Agenzia Europea di Produttività; XII Relazioni dell’Orga- 
nizzazione con le organizzazioni internazionali. 


Organisation du marché des fruits et légumes en Europe (Paris: O.E.C.E., 1956, 


pp. 353, fr. f. 600). 


L’Agenzia Europea di Produttività ha intrapreso la realizzazione di un programma 
concernente l’organizzazione del mercato ortofrutticolo. Il programma si impernia 
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sui seguenti punti: a) normalizzazione comune dei prodotti e degli imballaggi me- 
diante l'introduzione di una politica di qualità, la realizzazione di metodi di ven- 
dite razionali e il miglioramento delle tecniche commerciali; b) creazione e coordi- 
nazione di una rete ewropea di scambio di informazioni commerciali; c) ricerche 
ed esperimenti nel campo della distribuzione della frutta e dei legumi. La presente 
pubblicazione rappresenta uno degli elementi di questa ultima parte del pro- 
gramma. Essa fornisce, per quasi tutti à paesi europei, à dati relativi alla pro- 
duzione ortofrutticola, alla organizzazione tecnica e alla organizzazione economica 
del mercato. 


Le pétrole - Perspectives européennes (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 121, fr. f. 400). 


La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: I. Evoluzione del consumo di pe- 
trolio nei Paesi Membri dell’OECE; II. Rapporto tra il consumo di petrolio e 
l’attività economica generale; III. Evoluzione dell’industria della raffinazione in 
Europa; IV. Tendenze attuali; V. Ruolo del petrolio nei bisogni energetici futuri 
dell’Europa; VI. Struttura della domanda europea di petrolio nel 1960 e 1975; 
VII. Analisi dei bisogni di petrolio in Europa; VIII. Disponibilità in petrolio 
greggio; IX. Come soddisfare la domanda; X. Trasporto e distribuzione; XI. I 
prezzi del petrolio; XII. Investimenti; XIII. Bilancia dei pagamenti; XIV. Rias- 
sunto e conclusioni. 


Les politiques agricoles en Europe et en Amerique du Nord (Paris: O.E.C.E., 1956, 
pp. 389, fr. £5 900): 


La pubblicazione è divisa in due parti. Nella prima parte vengono esaminati per 
un complesso di 21 paesi (membri dell’OECE, Jugoslavia, Spagna, Canadà e Stati 
Uniti): a) gli obiettivi della politica agraria relativamente alla produzione, al 
reddito agricolo, alla mano d’opera agricola e alla popolazione, al consumo e agli 
altri problemi specifici dei singoli paesi; b) i metodi applicati per realizzare gli 
obiettivi: metodi di carattere tecnico indipendenti dalla commercializzazione det 
prodotti agricoli e metodi connessi con la formazione dei prezzi e la distribuzione 
sul mercato interno e su quello estero. Nella seconda parte vengono riassunti gli 
obiettivi della politica agraria, suggerita la revisione delle attuali politiche in 
relazione a quelli che sono i problemi e indicati i metodi e gli strumenti disponibili. 


Productivité dans le commerce de gros (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 161, fr. f. 450). 


La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli; I. Il commercio all’ingrosso in 
Europa; II. Il grossista organo dinamico della vendita; III. Politica d’acquisto - 
Il grossista ausiliario del fabbricante; IV. L'organizzazione del grossista; V. Col- 
laborazione tra grossisti; VI. Studio di casi. 


Le savoir écrire de la vulgarisation agricole (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 78, fr. f. 
450). 


La pubblicazione costituisce un manuale che suggerisce i metodi più efficaci ed 


economici applicabili nei servizi di volgarizzazione ed ‘informazione nel settore 
agricolo. 


Situation et problèmes de l’économie des pays du Benelux (Paris: O.E.O,E., 1956, 
DD, ME WOON 


Situation ct problemes de l’économie française (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 24 
Prete LOO: 


Situation el problemes de l’économie italienne (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 20, 
LALO 0) 


Situation el problemes de l’economie dans les Pays scandinaves (Danemark - 
Islande - Norvège - Suède) (a ciclostile) (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. PAR 


Situation et problèmes de l’économie de la République Fédérale Allemande - 1956 
(Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 20, fr. f. 100). a 
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Situation et problèmes de l’économie du Royaume-Uni - 1956 (Paris: O.E.C.E., 
1956, pp. 24, fr. f. 100). 


Les transports maritimes (Paris: O.E.C.E., 1956, pp. 78, fr.f. 450). 


E” questo il secondo rapporto preparato dal Comitato dei trasporti marittimi del- 
VOECE sulla situazione economica dei trasporti marittimi. L’evoluzione manifesta- 
tasi in questo settore nel 1955 è esaminata in relazione all’andamento delle bilance 
dei pagamenti, alla consistenza delle flotte e allo stato delle costruzioni navali, 
all’evoluzione del commercio mondiale e del mercato dei noli, alle possibilità di 
applicazione dell'energia nucleare, e alla politica internazionale in materia di 
trasporti marittimi. 


Panorama degli scambi Est-Ovest nel 1955 (Ottava Relazione semestrale sul « Battle 
Act» - Luglio-Dicembre 1955) (Roma: U.S.I.S., 1956, pp. 46, s.i.p.). 


L’opuscolo dà un quadro riassuntivo delle iniziative intraprese dal blocco sovietica 
per incrementare gli scambi con i paesi occidentali o, im genere, con i paesi al di 
fuori del blocco. La materia è divisa nei seguenti capitoli: « L’andamento degli 
scambi », «La fase dei contatti e delle visite», « Esposizioni e fiere commerciali 
sulla politica del blocco », « La diplomazia economica del blocco nelle zone sotto- 
sviluppate ». 


Portugal - Instituto Nacional de Estatistica, I Congresso dos Economistas Portugueses 
(Problemas das Economias Ultramarinas) - I Seccáo: Pautas (Comunicagées e 
Debates) (Lisboa: Centro de Estudos Económicos, 1955, pp. 120, s.i.p.). 


Il volumetto è dedicato ai lavori della I° Sezione del I° Congresso degli Econo- 
misti Portoghesi. Tema di studio della I° Sezione è la materia doganale e le re- 
lazioni presentate sono: « Alcuni problemi di politica tariffaria » del Pr. Nunes 
Pereira Fortuna e « Le tariffe doganali di Angola, Ontem e Hoje» del Dr. Fer- 
reira da Costa. Segue la relazione dei dibattiti. 


Secrétariat Général du Conseil de l’Europe, Manuel des Organisations Européennes 
(Strasbourg: Conseil d’Europe, 1956, pp. 188, s.i.p.). 


Il volume fornisce tutte le informazioni relative all’origine, alla struttura, agli 
scopi, funzioni e risultati delle quattro principali organizzazioni che raccolgono è 
paesi dell’Europa libera: Unione dell'Europa Occidentale, Organizzazione Europea 
di Cooperazione Economica e Unione Europea dei Pagamenti, Consiglio d’Europa, 
Comunità Europea del Carbone e dell’ Acciaio. In annessi sono date notizie com- 
plementari o relative ad altri organismi minori. 


Societé (La) Financière Internationale (Washington: International Finance Corpora- 
tion, 1956, pp. 19, s.i.p.). 
L’opuscolo fornisce informazioni circa le norme ed i criteri che regolano Vattività 
della International Finance Corporation recentemente costituita. 


STEIN Eric, Some Implications of Expanding United Nations Membership. 


SHARP WALTER R., Implications of Expanding Membership for United Nations Admi- 
nistration and Budget. 
(New York: Carnegie Endowment for International Peace, 1956, pp. 78, 34, s.i.p.). 


I due studi sono dedicati all’esame delle conseguenze dell’aumento dei membri delle 
Nazioni Unite, quale si è verificato con l’ammissione di sedici paesi, tra cui 
l’Italia. Lo studio dello Stein è rivolto alle conseguenze di ordine politico che se- 
guiranno i mutamenti nel numero dei componenti dei gruppi geografici di paesi o 
dei gruppi di paesi che sostengono determinate direttrici politiche nell’attività del 
Consiglio di Sicurezza, del Consiglio Economico e Sociale, dell’Alta Corte di Giu- 
stizia, dell’ Assemblea Generale e di tutti gli altri organismi. Lo studio dello Sharp 
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è invece dedicato alle conseguenze di ordine amministrativo e di bilancio quali si 
rifletteranno nei piani del Segretariato Generale e come determinanti una politica 
del bilancio e del personale a largo raggio. 


Tsuru SHIGETA, Business Cycles in Post-war Japan (Economie Series N° 1) (Tokyo: 
The Science Council of Japan - Division of Economics & Commerce, 1953, pp. 34, 


s.1.p.). 


Unione Italiana delle Camere di Commercio Industria e Agricoltura, Atti del Convegno 
intercamerale sulle fonti di energia - Roma, 20 giugno 1956 (Roma: 1956, pp. iv, 
68, 8.1.p.). 


La pubblicazione contiene le relazioni svolte al Convegno: « Fonti di energía e 
fabbisogno italiano» del "Ing. Virgili e «Prospettive e considerazioni intorno 
alle fonti energetiche alle quali attingeremo nel prossimo futuro » del Prof. Mal- 
quori. Segue il resoconto delle discussioni. 


Universidade Tecnica de Lisboa: 


Economia e Financas (Anais do Instituto Superior de Ciéncias Economicas e Fi- 
nancciras) - Volume XXII - Tomo Primeiro - Tomo Segundo (Lisboa: Universi- 
dade Tecnica de Lisboa, 1954, 2 voll., pp. 559, s.i.p.). 


Economia e Financas (Anais do Instituto Superior de Ciéncias Economicas e Fi- 
nancerais) - Volume XXIII - Tomo Primeiro (Lisboa: Universidade Tecnica de 
Lisboa, 1955, pp. 338, s.i.p.). 


I tre volumi degli Annali dell’Istituto Superiore di Scienze Economiche e Fina: - 
ziarie raccolgono numerosi studi di economisti di diversi paesi, tra cui portoghesi, 
italiani, francesi. Oggetto di detti studi sono argomenti di economia, statistica, 
storia economica, cconometrica, calcolo attuariale etc. Tra essi ricordiamo: « Diret- 
tive di politica economica nella nuova costituzione italiana » e «Il pensiero econo- 
nico italiano dal Risorgimento italiano ai giorni nostri» di A. Bertolino; « L’eco- 
nometria» e «La teoria del circuito economico » di H. Peter; «Gli studi di eco- 
nomia di impresa in Italia» di P. E. Cassandro; «Il commercio internazionale nel 
dopo-gucrra: azione del Fondo Monetario Internazionale» di L. Teixera Pinto; 
« L’analisi confluenziale » di B. J. Ferreira Murteira, ete. 


United Nations: 


Economic Survey of Latin America 1955 - (Including an essay on Government In- 
come and Expenditure 1947-1954) (New York: Department of Economie and 
Social Affairs, 1956, pp. xiii, 178, $ 2.00). 


La pubblicazione è divisa in due parti. Nella prima parte, «Tendenze dell’economia 
nell’ America Latina durante il 1955 » viene passato in rassegna l’andamento dello 
sviluppo economico, del commercio estero e della bilancia dei pagamenti, dell’agri- 
coltura, industria, miniere, fonti di energia. La seconda parte « Entrate e spese 
pubbliche 1947-1954» è dedicata all’esame delle spese pubbliche, delle entrate 
fiscali, del risparmio pubblico e del finanziamento dei deficit della politica degli 
scambi come strumento fiscale. 


Mining Development in Asia and the Far East 1954-1955 - Mineral Resources 
Development Series - N° 5 (New York: Department of Economie and Social Af- 
fairs, 1955, pp. 70, $ 0.70). 


E” questo il quinto rapporto annuale sulle correnti attività minerarie nelle regioni 
che includono scoperte di nuovi depositi di minerali, sviluppo di nuove miniere e di 
piccole miniere, installazione e espansione di impianti per la lavorazione di mine- 
rali e sugli aspetti economici della produzione mineraria. Il rapporto è diviso in 


due parti: una generale e una riferita specificamente ai singoli paesi, prevalente- 
mente, dell’Estremo Oriente. 
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Accounting Research, London. 


July 1956. - Mars J., Credit Costs and Redemption Practices in Hire Purchase. - 
McKeown J. L., Imaginative Banking. - HALL J., Taxation of Compensation for Loss 
of Earnings. - Burton H., The Social Accounts of the United Kingdom for 1954 and 
1955. - STAUBUS G. J., Revenue and Revenue Accounts. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Juillet-Septembre 1956. - PARIZEAU J., Note sur la construction domiciliaire. - HEN- 
RIPIN J., Les besoins futurs de nouveaux logements au Canada, jusqu’en 1971. - Pa- 
RENTEAU R., La législation fédérale sur l’habitation et ses résultats. - BROUILLETTE B., 
Les principales industries manufacturières du Canada. - ANGERS F. A., Le problème de 
la déductibilité de l’impôt provincial sur le revenu dans les relations fédérales-provin- 
ciales canadiennes. - ALLEN P., La structure des emplois au Canada 1941-1951. - Ro- 
QUET LA GARRIGUE V., Les causes et les risques d’aggravation de l'inflation en Grande- 
Bretagne. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Zweites Heft 1956. - ANDERSON O., Verteilungsfreie (nicht parametrische) Testver- 
fahren in den Sozialwissenschaften. - PETER H., Das statistisch Nichterfassbare im 
Markt und die Oekonometrie. - WirrH H. und VESTNER E., Die repräsentative Boden- 
benutzungserhebung in Baden-Wiirttemberg 1956. - HÜFNER W., Weiterentwicklung der 
Todesursachenstatistik nach dem 2. Weltkriege. - BarrscH H. und BAUER R. K., Zum 
Problem der Merkmalsauswahl für Trennverfahren (Barnard-Problem). - ZINDLER J., 
Ueber Faustregeln zur optimalen Schichtung bei Normalverteilung. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis.. 


September 1956. - Tstana S. C., Liquidity Preference and Loanable Funds Theories. - 
WHITE W. H., Interest Inelasticity of Investment Demand. - SMITH W. L., On the 
Effectiveness of Monetary Policy. - BODENHORN D., The Stability of Growth Models. - 
BAUER P. T., Lewis on Economie Growth (A Review Article), 


American (The) Political Science Review, Washington, D. C.. 


September 1956. - MACMAHON A. W., Woodrow Wilson as Legislative Leader and 
Administrator. - HUNTINGTON S. P., Civilian Control and the Constitution. - NEWTON 
D., Baker on Executive Influence in Military Legislation. - Rich B. M. and Burcu P. 
H., Jr., The Changing Role of the National Guard. - MILLER W. E., One-Party Politics 
and the Voter. - ProrHRo J. W., Verbal Shifts in the American Presidency: A Content 
Analysis. - WHITE H. B., Commentary on Prothro’s Content Analysis. - BRZEZINSKI Z., 
Totalitarianism and Rationality. - Kenney ©. D., The Twentieth C.P.S.U. Congress: 
A Study in Caleulated Moderation. - TayLor P. B., Jr., The Guatemalan Affair: A 
Critique of United States Foreign Policy. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Août 1956. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - BEUMIER A., Valeurs 
de réduction et de rachat en assurance sur la vie. - GEERTMAN J. A., L’objet de l’éco- 
nomie d’exploitation. - FouRNIS Y., Rôle et organisation des services de vente d'une 
société industrielle. 
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Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phila- 
delphia. 


September 1956. - The Office of the American Presidency: Presidents and the Presi- 
dency. - The Executive Impulse. - The Political Impulse. - Legislative and Judicial Re- 
lations. - The President in our External Relations. - The Strains of the Presidency. 


Aussenwirtschaft, St. Gallen. 


September 1956. - KELLER T., BOSSHARDT A., Betrachtungen zur Aussenwirtschafts- 
politik. - AeBI P., Schweizerische Handelspolitik. - BRAEUTIGAM H., Das Problem des 
« gemeinsamen Marktes» unter sozialem Aspekt. - Produktivitatssteigerungen und 
Geldwert. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


September 1956. - HABERLER G., Monetary and Real Factors Affecting Economic Sta- 
bility. - GAMBINo A., John Law, Banker and Economist. - ARNDT H. W., The Foreign 
Exchange Business of the Australian Trading Banks. - FRENCH H., British Film Pro- 
duction. - LEFEBVRE D’Ovipio M., Foreign Tourists in Italy. 


Bancaria, Roma. 


Luglio 1956. - As H. J., Politica della congiuntura e problemi valutari della Germania 
Occidentale. - Resta M., Sviluppo senza risorse. - SELAN V., Sui eriteri di scelta degli 
investimenti nelle aree sottosviluppate. I. - Tucci G., Automazione, capitali e lavoro. 


Agosto 1956. - MANUELLI E., La politica finanziaria della C.E.C.A. e le zone sottosvi- 
luppate. - SCHEFFER C. F., La policica bancaria in Olanda. - SELAN V., Sui criteri di 
scelta degli investimenti nelle aree sottosviluppate. II. - Carré F., Il Ferrara delle 
« Prefazioni >. 


Settembre 1956. - Amoroso L., Pieno impiego, investimenti e credito bancario. - JOHN- 
son S. M., Savers R. S., Il sistema bancario belga. - Foa B., Lo sviluppo del credito 
per la casa negli Stati Uniti. 


Banker (The), London. 


August 1956. - Squeeze not Freeze, - MARVIN J., The Battle of Mortgage Rates. - De- 
bate on Monetary Control: ALrorD R. F. G. and Paisx F. W., Basic Principles and 
Modern Mechanics. - Hopson O., As I See It. - Commonwealth Development Now. - 
Credit Contraction Halted. - SIMKIN C. G. F., New Zealand’s Monetary Experiment. - 
Five Years of Legal Aid. - RoBson P., Industrial Development in Ulster. 


September 1956. - Suez and Sterling. - Britain and a European Common Market. - 
Hogson O., As I See It. - Cowen H., What Next in the Mortgage Market? - PERKINS 
J. O. N., How Permanent are Australia’s Cuts? - A Journal in the House. - PEACE T. 
H., Life Assurance in the Credit Squeeze. 


October 1956. - No Crystal Gazing. - The Retreat from Bretton Woods. - HARTSHORN 
J. E., How Mobile is the Economy? - HoBson O., As I See It. - TRUPTIL R., France 
Slips from Equilibrium. - Hicks U. K., Financial Responsibility and Self Government: 
Problems of Maturing Colonies. 


Barclays Bank Review, London. 
August 1956. - Four Years of Republican Government in the U.S.A. - The Export-Im- 
port Bank. - An Australian Survey. - The Sterling Area Balance of Payments. 

Bulletin de l'Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Août 1956. - DUQUESNE DE LA VINELLE L., Essai de reconstitution d’un indice de la 
production des industries chimiques et de la transformation des métaux pour la pé- 
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riode 1913-1951. - NEESEN V., Aspects de l’économie démographique du Ruanda-Urundi. 
- THÜR L., Effets de prix et effets de revenu dans la théorie des changes. - CLICHEROUX 
E., L'évolution de la forêt en Belgique. 


Septembre 1956. - WoITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


August 1956. - FISHER M. R., Exploration in Savings Behaviour. - WILES P. J. D., The 
Nation’s Intellectual Investment. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


August 1956. - MALLORY J. R., Seals and Symbols. - CRUTCHFIELD J. A., Common Pro- 
perty Resources and Factor Allocation. - GARIGUE Ph., St. Justin. - Proctor J. H. re 
Britain’s Pro-Federation Policy in the Caribbean. - CrosBIE J. C., Local Government 
in Newfoundland. - Hopper H. J., The Political Ideas of Thorstein Veblen. - Kosa J 5) 
Hungarian Immigrants in North America. - Fay C. R., Clio’s Clothing. - Scorr AS 
National Wealth and Natural Wealth. - WiLson G. W., An Influence of Demand upon 
Productivity. - George Finlayson Drummond, 1893-1955. - Annual Meeting of the Ca- 
nadian Political Science Association. 


Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Luglio 1956. - van HOUTTE A., La Comunità europea del carbone e dell’acciaio: comu- 
nità sopranazionale. - COURSIER H., La protezione delle popolazioni civili in tempo di 
guerra e l’opera del Comitato internazionale della Croce Rossa. - PARTSCH K. J., I di- 
ritti fondamentali dell’uomo nella Comunità europea. - STERPELLONE A., La nuova fase 
dei rapporti tra URSS e Jugoslavia. 


Critica Economica, Roma. 


Agosto 1956. - A. P., Nostro Paese. - LEONARDI S., Trasformazioni tecnico-organizzative 
e trasformazioni dei rapporti di lavoro nell’interno dell’azienda. - CominorT1 R., I 
problemi relativi alla riduzione dell’orario di lavoro all’occupazione e alla struttura 
del salario nella grande fabbrica. - Bonaccini A., Progresso tecnico e politica sinda- 
cale. - GARAVINI S., Per una partecipazione dei lavoratori alla soluzione dei problemi di 
organizzazione del lavoro e della produzione. - TRENTIN B., Produttività Human Rela- 
tions e politica salariale. - Spesso R., Sulle contraddizioni dello sviluppo delle forze 
produttive. - MANnzoccHI B., Direzione monopolistica del progresso tecnico e iniziativa 
operaia. - VITELLO V., Per una politica economica antimonopolistica che favorisca lo 
sviluppo economico. - GIOLITTI A., Per una posizione attiva nei confronti della produt- 
tività. 


Econometrica, New Haven, Conn.. 


July 1956. - BREMS H., The Foreign Trade Accelerator and International Transmission 
of Growth. - BECKERMAN W., The World Trade Multiplier and the Stability of World 
Trade, 1938 to 1953. - FREUND R. J., The Introduction of Risk into a Programming 
Model. - DAVIDSON D. and SUPPES P., A Finitistic Axiomatization of Subjective Pro- 
bability and Utility. - van DANTZIG D., Economie Decision Problems for Flood Preven- 
tion. - ENTHOVEN A. C. and Arrow K. J., A Theorem on Expectations and the Stabi- 
lity of Equilibrium. - BANERJEE XK. S., Note on the Optimum Allocation of the Number 
of Items in the Construction of a Cost of Living Index. - BANERJEE K. $., Simplifica- 
tion of the Derivation of Wald’s Formula for the Cost of Living Index. - Report of 
the Kiel Meeting. - Report of the New York Meeting. 


Economia Internazionale, Genova. 


Agosto 1956. - DANIÈRE A., American Trade Structure and Comparative Cost Theory. - 
Fanno M., Lineamenti di una teoria dell’espansione delle economie progressive (Parte 
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ID. - SroLPER W. F., Teoria della localizzazione e teoria del commercio internazionale. 
- ARENA C., Nuovo Ordinamento didattico universitario. La Facoltà di Economia. - 
GUDIN E., Multiple Exchange Rates: the Brazilian Experience. - MICHAELY M., La di- 
sinflazione in Austria. 


Economica, London. 


August 1956. - MrapE J. E., Benelux: The Formation of the Common Customs. - Roy 
A. D., Risk and Rank or Safety First Generalised. - HorserieLDp J. K., Inflation and 
Deron in 1694-1696. - Nove A., The United States National incre à La Russe. - 
WaLsH V. C., Leisure and na Trade. - WADDELL D., Charles Davenant and 
the East mai Company. - ARCHIBALD G. C., Multiplier and Velocity Analysis: An 
Annulment. - PresT A. R., On the Cents of Tax Burdens. A Rejoinder. 


Economic (The) Journal, London. 


September 1956. - WALKER G., Competition in Transport as an Instrument of Policy. - 
Ozea S. A., Measurable Utility and Probability: A Simplified Rendering. - RICHARDSON 
Je, Wace Policy and a Labour Standard. - Apams A. A. and STEWART I. G., Input- 
On Analysis: An Application. - BRUTON H. J., Innovations and A 
Growth. - NICHOLSON R. J., The Regional Location of Do - HAwTREY R., Keynes 
and Supply Functions: A "Further Note. - RoBERTSON D., Keynes and papel Func- 
tions: Two Comments. - DE Jone F. J., Keynes and Suo Functions: A Third Re- 
joinder. - DEANE P., Professor Hoffmann on the Growth of British Industry. 


Economie appliquée, Paris. 


Juillet-Septembre 1956. - FELLNER W. J., Sur la quantité « suffisante » d’innovations et 
la distribution correcte de leurs effets quant à l’économie des facteurs de la Production. 
- OKYAR O., La théorie des trois secteurs et le développement économique. - BICANIC R., 


Le concurrence socialiste en Yougoslavie. - WICKHAM S., Commentaires . - MILHAU J., 
La théorie de la croissance et l’expansion régionale. - MAINGUY Y., Notes sur l’indé- 
termination du concept de productivité dans une économie dynamique. - Morer M, 


Stocks et stratégie des entrepreneurs dans le cycle. - JAMES E., Joseph A., Schumpeter: 
History of Economie Analysis. 


Economist (De), Haarlem. 


Juli/Augustus 1956. - VERRIJN STUART G. M., Integratieproblematiek (I problemi del- 
l’integrazione). - Maas H. H., Enkele opmerkingen over een gemeenschappelijk tarief 
van invoerechten voor klein Europa (Alcune osservazioni su una tariffa collettiva dei 
dazi di importazione per la « Piccola Europa»). - WEMELSFELDER J., Een nieuw 
hoofdstuk in de theorie en practijk van de internationale handel: concurrentie-verval- 
sing en distorsies (Un nuovo capitolo nella teoria e nella pratica del commercio inter- 
nazionale: falsificazione di concorrenza e distorsioni). - KYMMELL J., Monetaire aspec- 
ten van een gemeenschappelijke markt (Aspetti monetari di un mercato comune). 


September 1956. - van SLOBBE W. J., Euratom. - DE BLOCK L., De verantwoordelijkheid 
van de Staat als leningdebiteur met name in de onderontwikkelde gebieden (La re- 
sponsabilità dello Stato quale debitore, con particolare riferimento ai paesi sottosvi- 
luppati). - pe Jone F. J., Gevaren en tegenstrijdigheden van de term vraagsnelheid. 
Antwoord aan Dr. Rijken van Olst (Pericoli e contraddizioni del termine velocità della 
domanda. Risposta al Dr. Rijken van Olst). - RIJKEN van OLsT H., Naschrift (Do- 
manda). . 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Juillet 1956. - EL SHERBINI A, A, and SHERIF A. F., Marketing in an Under-Developed 
Country-Egypt. - SALAH EL DINE NAMEK, The Differential Growth of Peoples. - EL 
ToNBARY A. A., Measures of Farm Production. 
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Ekonomisk Tidskrift, Stockholm. 


Juni 1956. - Fastsom L., Nagra synpukter pá aggregeringsproblemet (Alcune note sul 
problema dell ”aggregazione). - TURVEY R., Town Planning Finance, Taxation and Land 
Values. - HANSEN B., Utlandspriser och penningvärde (Prezzi internazionali e valore 
della moneta). 


Ekonomista, Warszawa. 


Nr. 3 - 1956. - PAJESTKA J., Problemy rachunku ekonomieznej efektywnosci inwestyeji 
(Il calcolo dell’efficacia economica degli investimenti). - Minc B., Postep techniczny 
a jednostkowe naklady inwestycyjne (Progresso tecnico e spese d’investimento per 
unità). - KUROWSKI S., Porównanie wydajnosci pracy w budownictwie w réznych 
krajach (La produttività del lavoro nell’industria delle costruzioni in vari paesi). - FIEJKA 
Z., Podzial nadwyzki bilansowej (zysku) jako bodziec materialnego zainteresowania 
ezlonków spóldzielni pracy (La ripartizione del profitto come uno stimolo economico 
nelle cooperative di lavoro). - RACHWALSKI J., Z badan nad zastosowaniem bodzców 
ekonomieznych w przemysle wlókienniezym (Incentivi economici nell’industria tessile). - 
POHORILLE M., Wycena spozycia wewnetrznego w rolniczych spéldzielniach pro- 
dukeyjnych (Il calcolo del consumo interno nelle fattorie cooperative). - Indyjski plan 
piecioletni i jego tlo gospodarezo-spoleczne (Il piano quinquennale dell’India e i suoi 
fondamenti economici e sociali). - RAFELSKI I., Z krytyki teorii keynesizmu (Una eritica 
della teoria keynesiana). 


Nr. 4 - 1956. - KALECKI M., Sytuacja gospodareza Stanów Zjednoczonych w zesta- 
wieniu z okresem przedwojennym (L’attuale situazione economica degli Stati Uniti 
confrontata con quella del periodo pre-bellico). - PoHoRILLE M., Zagadnienia badan 
nad oplacalnoscia galezi produkeji w spóldzielniach wytwérezych (Indagini relative alla 
rimunerabilità dei differenti rami della produzione nelle cooperative di produzione). - 
OKUNIEWSKI J., Niektóre zagadnienia intensyfikacji indiwidualnych gospodarstw 
chlopskich (Problemi concernenti l’intensificazione delle fattorie contadine individuali). 
- GORZELAK E. i Kozlowski Z., Zagadnienie cen porównywalnych produktów rolnych 
w planie 5-letnim (Il problema dei prezzi comparabili per prodotti agricoli nel piano 
quinquennale). - KUZINSKI S. i LASKI K., Rocznik Statystyezny 1955 (L’annuario 
statistico del 1955). - KAGAN A.-FALKOWSKI P., System premiowy - ekonomiezny bod- 
ziec wykorzystania rezerw produkeyjnyeh w hutnictwie (Il sistema delle gratifiche: 
stimolo economico tendente al pieno sfruttamento del potenziale produttivo nell’indu- 
stria siderurgica). - LUKASZEWICZ A., Z zagadnien teorii ekonomieznej w pracach 
Wawrzynea Surowieckiego (I problemi della teoria economica nelle opere di W. Suro- 
wiecki). 


Nr. 5 - 1956. - LANGE O., Aktualne problemy nauk ekonomicznych w Polsce (Problemi 
attuali di economica in Polonia). - LIPINsKI E., O przedmiocie ekonomii i prawach 
ekonomicznych (L’argomento dell’economia e le leggi economiche). - Minc B., Pro- 
blemy teorii reprodukcji socjalistyeznej (Alcuni problemi della teoria della riprodu- 
zione socialista). - KALECKI M., Dynamika inwestyeji i dochodu narodowego w gospo- 
darce socjalistyeznej (La dinamica degli investimenti del reddito nazionale nell’eco- 
nomia socialista). - Brus. W., O roli prawa wartosci w gospodarce socjalistyeznej (Sul 
ruolo della legge del valore nell’economia socialista). - Dyskusja na II Zjezdzie Eko- 
nomistow Polskich (La discussione al II Congresso degli Economisti Polacchi). - LANGE 
O., Koneowe przemowienie na II Zjezdzie Ekonomistow Polskich w Warszawie (Di- 
scorso conelusivo al II Congresso degli Economisti Polacchi). - Uchwaly II Ziazdu Eko- 
nomistow Polskich w Warszawie w dniach 7-10 ezerwca 1956 r. (Le decisioni al II 
Congresso degli Economisti Polacchi). 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


July 1956. - Bank Credit and Money. - 1956 Survey of Consumer Finances: Consumer 
Indebtedness. 
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August 1956. - Trends in Consumer Goods. - Survey of Common Trust Funds, 1955. - 
1956 Survey of Consumer Finances: Durable Goods and Housing. - The Balance Sheet 
of Agriculture, 1956. 


September 1956. - Interest Rates during Economie Expansion. - Credit Extended by 
Banks to Real Estate Mortgage Lenders. 


Foreign Affairs, New York. 


October 1956. - DÉ WoLr Smytu H., Nuclear Power and Foreign Policy. - Jarre L. L., 
The Right to Travel: The Passport Problem. - Magsaysay R., Roots of Philippine Po- 
licy. - KISSINGER H. A., Reflections on American Diplomacy. - Fish ARMSTRONG H., 
Neutrality: Varying Tunes. - MoseLy Ph. E., Russia Revisited: Moscow Dialogues, 1956, 
- GoLLAN J. S., Argentine Interregnum. - THOMSON G., Britain’s Drive for Atomic 
Power. - Kust M. J., Economie Development and Agricultural Surpluses. - SOUSTELLE 
J., France Looks at Her Alliances. - Carter G. M., The Expanding Commonwealth. - 
BURBANK L. B., Scandinavian Integration and Western Defense. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Marzo-Aprile 1956. - Rodolfo Benini. - DEMARIA G., Le leggi dello sviluppo pro capite 
nelle economie contemporanee. - Gini C., Delusioni dell’Econometrica. - PALOMBA G., 
Di una morfologia economica nella sua metodologia storiografica. 


Maggio-Giugno 1956. - FANNO M., Considerazioni sullo sviluppo dei sistemi economici. - 
Di NARDI G., Leggi e modelli di sviluppo economico. - PALOMBA G., I fatti salienti della 
macro-economica e gli sviluppi del sistema paretiano. - MARRAMA V., Cielo e sviluppo. - 
DEMARIA G., Le leggi dello sviluppo pro capite nelle economie contemporanee. - CAFFÈ 
F., Intorno a due recenti raccolte di contributi scientifici. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


July 1956. - BALAKRISHNA R., Progress in Production Technique and the Structure of 
the Capital Goods Industries. - METHA F., The Effects of Adverse Income Terms of 
Trade on the Secular Growth of Underdeveloped Countries. - JHA D., The Theory of 
Taxation and Saving. - RaGHava Rao G., Indian Immigrants in Kenya: A Survey. - 
DeeKsHIT G. R., ParIL R. K., DATYE K. R., Capital Formation and Choice of Techni- 
ques in Underdeveloped Areas. 


Industria (L’), Milano. 


Luglio-Settembre 1956. - NaGEL E. e NEWMAN J. R., Una pietra angolare del pensiero 
scientifico del XX secolo: la prova di Gédel. - CHERUBINO S., Sui fondamenti matema- 
tici della teoria dell’equilibrio generale economico. - FRISCH R., Formulazione di un 
piano di sviluppo nazionale come problema di programmazione convessa (Il caso del 
piano indiano). - TALAMONA M., A proposito di un tentativo di verifica empirica di un 
modello del Kaldor per lo studio di oscillazioni cicliche. 


International Affairs, London. 


October 1956. - H. R. H. PRINCE BERNHARD OF THE NETHERLANDS, American-European 
Relations. - JENKS C. W., An International Regime for Antarctica? - MACFARLANE D. 
L., The International Wheat Agreement of 1956: A Canadian View. - VISKEMANN E., 
The State of Switzerland in 1956. - CARRINGTON C. E., The Growth of an Educated 
Class. - BENHAM F. C., The Growth of Manufacturing in Hong Kong. - JAsny N., More 
Soviet Grain Statistics. 


Jahrbücher fir Nationalókonomie und Statistik, Stuttgart. 


August 1956. - HORN A., Der Zins in der stationáren Wirtschaft. Beitrag zu einer allge- 
meinen Theorie des Zinses. - OTTEL F., Zwei Nationalókonomien. - Orr A. E., Zur dy- 
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namischen Theorie des Oligopols. - Orr A. E., Richtigstellung zum Aufsatz « Die Ein- 
zelhandelsspannen in Westdeutschland ». - MôssNER K. E., Die Mustermesse, ihre be- 
grifflichen Grundlagen, allgemeinen Probleme und geschichtliche Entwicklung. - BECK- 
MANN M., Wechselwirkungen im Wachstum von Bevólkerung und dauerhaften Kon- 
sumgitern. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Avril-Mai-Jwin 1956. - Procès-verbal de la réunion du 18 avril 1956. - Procès-verbal 
de la réunion du 16 mai 1956. - Procès-verbal de la réunion du 20 juin 1956. - June 
P., Évolution et prévision de la consommation d’énergie électrique en France. - GONTAN 
M., Chronique des Statistiques Agricoles. - CHARTIER F., Sur l’influence d’une strati- 
fication aléatoire lors de l’estimation du total d’une population. - DESABIE J., Sur un 


2 


problème d’échantillons optimum. - BRICHLER M., Classification de la population. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis.. 


August 1956. - MEINKEN K. W., Rosxo A. S. and KING G. A., Measurement of Substi- 
tution in Demand from Time Series Data. A Synthesis of Three Approaches. - FRENCH 
B. L., Functional Relationships for Irrigated Corn Response to Nitrogen. - SCHULTZ 
T. W., Reflections on Agricultural Production, Output and Supply. - Hrapy E. D} 
SCHNITTKER J., BLOOM S. and JACOBSEN N. L., Isoquants, Isoclines and Economic Pre- 
dictions in Dairy Production. - MELLOR J. W. and STEVENS R. D., The Average and 
Marginal Product of Farm Labor in Underdeveloped Economies. - ZAWADZKI M. ib, 
Ten Years of Communist Planning in Polish Agriculture. - Sisk G. N., The Wholesale 
Commission Business in the Alabama Black Belt, 1875-1917. - Orroson H. W. and Epp 
A. W., Size of Farm and Farming Efficiency in Northeastern Nebraska. - SMITH E. 
D., Nonfarm Employment Infirmation for Rural People. 


Journal (The) of Finance, Chicago. 


September 1956. - McDonatp S. L., Some Factors Affecting the Increased Relative 
Use of Currency since 1939. - COLLERY A. P., A Graphic Analysis of the Theory of the 
Determination of the Money Supply. - EMMER R. E., The Credit Expansion Equations 
of an Individual Bank. - CROTEAU J. T., The Large Credit Union. - ARCHER $. H., BE- 
RANEK W., The Theoretical Value of a Stock Right: Comments. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago. 


August 1956. - NICHOLLS W. H., Some Foundations of Economic Development in the 
Upper East Tennessee Valley, 1850-1900. - BERGSON A., BERNAUT R., and TURGEON L., 
Prices of Basic Industrial Products in the U.S.S.R., 1928-50. - LEEMAN W. A., The Li- 
mitations of Local Price-cutting as a Barrier to Entry. - Parsm F. W., Saving in the 
United States. - Moore C. A., Recent Development in Brazilian Agriculture. 


October 1956. - ParRisH J. B., Iron and Steel in the Balance of World Power. - 
AUTEN J. H., Income, Expenditure, and the Terms of Trade for New Zealand, 1929-38. 
NicHoLLs W. H., Some Foundations of Economie Development in the Upper East 
Tennessee Valley, 1850-1900. II. - Tresour C. M., A Pure Theory of Local Expendi- 
tures. - ADLER J. H., The Economic Development of Nigeria: Comment. - BAUER P. T., 
A Reply. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis.. 


September 1956. - BALDWIN R. R., CantEY W. E., MarseL H., McDermorr J. P., The 
Optimum Strategy in Blackjack. - NoETHER G. E., Two Sequential Tests against 
Trend. - GAYLOR D. W., Equivalence of Two Estimates of Product Variance. - HAR- 
BERGER A. C., The Economics of the President’s Economie Reports. - Lam I., Analy- 
tical Graduation of Fertility Rates. - WALSH J. E., Asymptotic Efficiencies of a Non- 
parametric Life Test for Smaller Percentiles of a Gamma Distribution. - REITER S., 
Estimates of Bounded Relative Error for the Ratio of Variances of Normal Distribu- 
tions. - JASPEN N., Machine Computation of Higher Moments. 
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Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


3 - 1956. - JUNNILA T., Have the Remedies Adopted in Our Monetary Policy Been Cor- 
rectly Chosen? - KINNUNEN E., The Woodworking Mill for Northern Finland. - GRI- 
PENBERG H., The Forest Problems of Lapland. - A Review of the Economic Develop- 
ment during the second Quarter of 1956. - Statistical Section. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


3 - 1956. - Pima A., Puutavaran kaukokuljetuksen nykynäkymiä ja kehityssuuntia 
(Trasporto di legname per lunghe distanze - situazione presente e tendenze). - EGGERT 
M. M., Kassavarantopolitiikasta (Sul tasso variabile di riserva di cassa). - LINNAMO J. 
ja Nuramo O. E., Trendi-, suhdanne- ja kausivaihtelun mittaamisesta sekä eräistä so- 
vellutuksista Suomen teollisuuteen (Sulla misura dei movimenti di tendenza, ciclici e 
stagionali con alcune applicazioni all’industria manifatturiera finlandese). 


Kyklos, Basel. 


3 - 1956. - EinaupI L., Jean-Jacques Rousseau, les théories de la volonté générale et 
du parti-guide et les tàches des universitaires. - Satin E., Industrielle Revolution. - 
HrIcHELHEIM F. M., Man's Role in Changing the Face of the Earth in Classical Anti- 
quity. - BARNEA J., National Income, Capital Formation and Natural Resources. - 
ALLEN W. R., A Note on the Money Income Effects of Devaluation. - BECKMANN M. 
J., Fixed Technological Coefficients and the Short Run Cost Curve. 


Lloyds Bank Review, London. 


October 1956. - CASSELL F., The Pricing Policies of the Nationalized Industries. - 
Hunter A., The Control of Monopoly. - PREST A. R., A Tax on Expenditure?. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


September 1956. - MARTIN A. M., Patterns of Public Revenue and Expenditure. - DUN- 
nine J. H., The Growth of U. S. Investment in U. K. Manufacturing Industry, 1856- 
1940. - Perers W., Notes on the Theory of Replacement. - RICHARDS H. and Lewis P., 
House Building in the South Wales Coalfield, 1851-1913. 


Medunarodni Problemi, Beograd. 


3/4 - 1955. - Ujedinjene Nacije 1945 - 1955 (Nazioni Unite 1945-1955): KARDELJ E., 
Desetogodisnjica Organizacije Ujedinjenih nacija (Decimo anniversario delle Nazioni 
Unite). - RapovanovIC L., Povelja i praksa UN (Carta e pratica delle Nazioni Unite). 
- ANDRASSY J., Ujedinjeni narodi kao nov oblik medunarodne organizacije (Le Nazioni 
Unite come una nuova forma di organizzazione internazionale). - Acimovic L. Mirno 
resavanje sporova u okviru UN (Sistemazione pacifica di dispute nell’ambito delle 
Nazioni Unite). - KRALJIC J., Kolektivne mere UN (Le Nazioni Unite e il disarmo). - 
SEKULIC L., Delatnost Ujedinjenih nacija na ekonomskom poliu (Attività economiche 
delle Nazioni Unite). - PLEIC R., UN i socijalni i humanitarni problemi (Nazioni Unite 
e problemi sociali e umanitari). - PAvLovic P., UN i kolonijalni problemi (Le Nazioni 
Unite e i problemi coloniali). - JAZIC Z., Doprinos UN medunarodnom pravu (Contri- 
buto delle Nazioni Unite alla legge internazionale). 


Metroeconomica, Trieste. 


Agosto 1956. - BRONFENBRENNER M., An elasticity of inflation. - McManus M., Points 
rationing and the consumer. - NikaIDÒ H., On the classical multilateral exchange pro- 
blem. - TINTNER G., Mathematics and statisties for economists. 


Midland Bank Review, London. 


November 1956. - The Treasury. Part II: Economic and Financial Policy. - Graphical 
Survey. - New Inducements to Saving. - Business Conditions in Scotland. - Government 
and Business. 
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Moneda y Crédito, Madrid. 


Septiembre 1956. - SARDA J., Nuevos aspectos del análisis de la conducta económica. - 
STAHL R., Energía para Europa. - CUESTA GARRIGOS I., La Banca española en el quin- 
quenio 1951-1955. - TALLADA J. M., El problema monetario español en el siglo XIX, 


Moneta e Credito, Roma. 


3° trimestre 1956. - HABERLER G., Fattori monetari e reali e stabilitá economica: osser- 
vazioni critiche su talune tendenze della moderna teoria economica. - GAMBINO A., John 
Law banchiere e scrittore. - ZECCHI A., L’organizzazione del credito rateale (hire-pur- 
chase) in Inghilterra. - FRENCH H., La produzione cinematografica inglese e le forme 
d’assistenza statale. - Mossf R., La balance des paiements de la France depuis 1945. - 
SACCHETTI U., La formazione del cambio d’asta e problemi connessi. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


3 - 1956. - En okonomisk disputats (Esame ufficiale di una tesi di dottorato): I. Haa- 
VELMO T., Krysslopsanalysen som teoretisk og som okonomiskpolitisk instrument (L’a- 
nalisi input-output come strumento economico teoretico e politico). II. ZEUTHEN F., 
Input-output-analysen og vejen videre frem (L’analisi input-output, e poi?). - Horr- 
MEYER E., Vor afhaengighed af den amerikanske konjunkturudvikling (Nostra dipen- 
denza dalle fluttuazioni economiche americane). - SVEISTRUP P. P., Storkobenhavns tra- 
fikproblemer (Problemi del traffico della Grande Copenaghen). - Puinip K., Om prin- 
cippet for artikkeludvalg til « Readings» (Sul criterio di selezione degli articoli per 
« Readings »). 


National Provincial Bank Review, London. 


August 1956. - DENNISON S. R., Some Aspects of Automation. - Du PRÉ L. M., The 
Case for Agriculture. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


October 1956. - PENNIE T. E., The Influence of Distribution Costs and Direct Invest- 
ments on British Exports to Canada. - DE Jasay A. E., Liquidity Ratios and Funding 
in Monetary Control. - Dow J. C. R., Analysis of the Generation of Price Inflation. A 
study of Cost and Price Changes in the United Kingdom 1946-54. - Hicks U. K., Di- 
rect Taxation and Economic Growth. 


Planovoe Khoziaistvo, Moskva. 


N. 4 - 1956. - VISCNIEV S., Osnovnyie voprosy ekonomiceskogo sorevnovaniia sotzia- 
lizma i kapitalizma (I problemi fondamentali della emulazione economica tra so- 
cialismo e capitalismo). - SokoLov N., Tekhniceski progress v narodnom khoziaistvie 
SSSR v scestoi piatilietkie (Il progresso tecnico nell economia nazionale dell”URSS nel 
sesto piano quinquennale). - KoLpomasov IU., Voprosy postroieniia materialnykh ba- 
lansov v narodnokhoziaistvennom plane (Problemi della costruzione dei bilanci dei 
materiali nel piano economico nazionale). - VOROTILOV V., O moralnom iznosie i amor- 
tizatzii osnovnykh fondov v sotzialisticeskom khoziaistvem (Sull’usura morale e l’am- 
mortamento degli impianti nell’economia socialista). - PINAIEV V., Voprosy planiro- 
vaniia khoziaistva soiuznykh respublik (Problemi della pianificazione dell’economia 
delle repubbliche federate). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


September 1956. - Kriz M. A., The Tasks of Economie Statesmanship in the World 
Today. - LONGAKER R. P., Andrew Jackson and the Judiciary. - THOMPSON K. W., 
Toynbee and the Theory of International Politics. - STANKIEWICZ W. J., Socio-Econo- 
mie Changes in Post-War Poland. - Goopricu C., Public Aid to Railroads in the Re- 
construction South. - In Memoriam: Thomas J. Watson. 
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Population, Paris. 


Juillet-Septembre 1956. - MARTIN Y., Niveau de vie des familles suivant le nombre 
d’enfants. - TABAH L., La population algérienne. Croissance, niveau de vie, investis- 
sements. - SAUVY A., La population de l’Union Soviétique. Situation, croissance et 
problèmes actuels. - GIRARD A. et SAMUEL R., Une enquête sur l’opinion publique à 
l’égard de la limitation des naissances, - SUTTER J. et TABAH L., Méthode mécano- 
graphique pour établir la généalogie d’une population. Application à l’étude des esqui- 
maux polaires. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass.. 


August 1956. - ARANT W. Competition of the Few among the Many. - RoBINSON R., 
Factor Proportions and Comparative Advantage: Part II. - HaRBISON F., Entrepre- 
neurial Organization as a Factor in Economie Development. - FisHer F. M., Income 
Distribution, Value Judgements, and Welfare. - STRASSMANN W. P., Economie Growth 
and Income Distribution. - FeLIX D., Profit Inflation and Industrial Growth: the 
Historie Record and Contemporary Analogies. - SEGAL M., Interrelationship of Wages 
under Joint Demand: the Case of the Fall River Textile Workers. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass.. 


August 1956. - ToBIN J., The Interest-Elasticity of Transactions Demand for Cash. - 
Kenprick J. W., Productivity Trends: Capital and Labor. - LIFBENBERG M., Nomo- 
graphie Interpolation of Income Size Distributions. - ADLER J. H., World Economie 
Growth - Retrospect and Prospects. - Davis H. S., Relation of Capital-Output Ratio to 
Firm Size in American Manufacturing: Some Additional Evidence. - STUVEL G., A New 
Approach to the Measurement of Terms-of-Trade Effects. - Karka A., The Brazilian 
Exchange Auction System. - WEISBROD B. A., Exchange Rate Adjustment and Relative 
Size of the Depreciating Bloc: A Comment. | 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 62 - 1955-56. - STrROTZ R. H., Myopia and Inconsistency in Dynamic Utility Maxi- 
mization. - STUVEL G., The Estimation of Capital Consumption in National Accounting. 
- STYKOLT S. & Scorr A., The Trader’s Behaviour in the Market Period. - BLACK 
J., Economic Expansion and International Trade: A Marshallian Approach. - WICKER 
E. R., The Colonial Development Corporation (1948-54). - HazeLwoop A., A Note on 
the Colonial Development Corporation. - BECKMANN M. J., Comparative Staties in Li- 
near Programming and the Giffen Paradox. - Bartey M. J., A Generalized Comparative 
Statics in Linear Programming. - KENNEDY C., Stamp Duties as a Capital Gains Tax. 
- JOHNSON H. G., A Further Note on Dynamie Economies. - ROBINSON J., The Produe- 
tion Function and the Theory of Capital. A Reply. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Rome. 


July 1956. - JANNACCONE P., Words and Figures in Some Financial Documents. - Ma- 
GNANI L., The Italian Economic Development in the Report of the Bank of Italy. - 
GIARRATANA A., Production, Processing and Distribution of Oil in Italy. - TLARDI. Se 
Personal Taxes to which Employees of Foreign Firms are Liable in Italy. 


September 1956. - Vinci F., The Curbing of Inflationary Processes. - Two Months of 
Economie Activity in Italy. - GIARRATANA A., Natural Gases in Italy. - DELLA PORTA 
G., Finelettrica. 


Revista de Economía Política, Madrid. 


Encro Abril 1956. - ARNÁIZ G., Algunas cuestiones sobre Econometría. Sobre la iden- 
tificación y estimación de ecuaciones estructurales. - ALCAIDE A., Indices de magnitudes 
económicas. - ECHENIQUE M., Análisis estadístico de la demanda de azúcar en España. 
- ARROW K. J., Una dificultad del concepto del bienestar social. - PELÁEZ J. G., Limi- 
taciones a la ley de las productividades marginales ponderadas. 
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Revue d’Economie Politique, Paris. 


Juillet-Octobre 1956. - Buquer L., La situation démographique. - CHAUVET L., L’évo- 
lution des prix. - MAILLET P., Les comptes de la nation. - PELLIER J ., Les pays d’outre- 
mer de l’Union française. 


Revue de Science Financiére, Paris. 


Octobre-Décembre 1956. - CLUSEAU M., La réhabilitation d’une vieille théorie: l’impôt- 
échange. - Kimura M., Un plan inexécuté: la taxe sur la valeur ajoutée au Japon, - 
BARRÈRE A., Redistribution des revenus, attribution de ressources et revenu disponible. 
- MORANGE J., La réforme des institutions budgétaires françaises. - Ducos A., Le con- 
cept juridique de la parafiscalité. - LUPI G., La règle du service fait et ses interpréta- 
tions récentes. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Septembre 1956. - REYNAUD P. L., Psychologie des seuils économiques. - ROQUET LA 
GARRIGUE V., Les risques d'inflation en France. - BOURDON J., Aux origines des empires 
coloniaux et de leur effondrement. Le commerce et la conquête de 1’Inde. - STASSART 
J., Malthus face à l’actualité. 


Revue Economique, Paris. 


Septembre 1956. - LHOMME J., Structures économiques et structures sociales. - Livy E. 
et ZARKA C., Exigences et limites d’une dévaluation du franc. - NicoLaï A., Approche 
structurelle et effet de domination: la Tunisie. - DAVIDOFF G., Finances et production 
soviétiques. - MERCILLON H., Fluctuations économiques et variations du revenu. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Octobre 1956. - Rossy P., Mouvements institutionnels de capitaux. - VALARCHÉ J., La 
réforme agraire en Italie. - MEYNAUD J., L'intervention des groupes d’intérêt dans la 
politique économique. - HorsteN E. et Gustavsson M., Le nouvel indice suédois des 
prix à la consommation. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Août 1956. - Aspects sociaux de la coopération économique européenne. - L’emploi et 
le chômage depuis 1950: Politiques gouvernementales: II. - KOWALSKA H., La pro- 
ductivité dans les économies planifiées d’Europe orientale. - La population active dans 
le monde: Répartition par professions et selon la situation dans la profession. - L’émi- 
gration d’Antillais en Grande-Bretagne depuis 1945. 


Septembre 1956. - Tuomas B., Les mouvements internationaux de capitaux et de main- 
d’oeuvre depuis 1945. - Développement du travail salarié en Afrique tropicale. - STEN- 
GER A., La conciliation pour le règlement des différends du travail au Canada. - Le 
Service national de santé en Australie. - La fréquence par industrie des conflits du 
travail. 


Octobre 1956. - La trente-neuvième session de la Conférence internationale du Travail. - 
Aumont M., Les femmes en usine: Une expérience personnelle. - La formation des 
cadres et agents de maitrise. - Problèmes et faits nouveaux dans le domaine de 


l’automation. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Settembre 1956. - GRIZIOTTI B., Il diritto tributario di Albert Hensel. - REPACI F. A., 
In difesa dei classici principi della gestione della pubblica finanza e della ripartizione 
delle imposte. - FoRTE F., ‘Note sulla nozione di tributo nell’ordinamento finanziario 
italiano e sul significato dell’art. 23 costituzione. - BITTKER B. J., Il sistema fiscale 
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statunitense. - ANELLI C., Bilancio e Tesoreria. - NAPOLITANO L., Sulla esenzione dalla 
imposta di R. M. dei sussidi, concorsi e contributi pagati dallo Stato per fini di pub- 
blico interesse. - NAPOLITANO L., Il trattamento tributario del reddito derivante dalla 
locazione di cinema, teatri, alberghi ed altri immobili contemplati nell’art. 28 della 
legge 8 giugno 1936, n. 1231. - TRAINA Portanova S., L’imposta di registro e l’acces- 
sione. - Greco G., Atti di trasferimento di autoveicoli non destinati alla circolazione e 
inapplicabilità dei tributi di cui alla tabella A allegata al D.L.Lt. 18 giugno 1945, n. 
399. - De Luca A., Sul potere delle Commissioni provinciali di aumentare l’imponibile 
ai fini del pagamento in abbonamento della imposta generale sull’entrata. - PICARELLI 
P., L’imposta sull’entrata e gli interessi moratori. - Dus A., La prescrizione delle con- 
travvenzioni fiscali. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Giugno 1956. - Cao-PINNA V., Determinazione dei trasferimenti di reddito tra i singoli 
settori produttivi, per effetto delle variazioni nel sistema dei prezzi relativi. - ORLANDO 
G., Caratteri del mercato italiano dei prodotti agricoli. - Scarpa G., Aree depresse, 
sviluppo economico e ruolo dell’agricoltura. - CAPECCHI I., Le Casse Rurali in Italia. - 
Repaci F. A., Su alcuni saggi di vita economica e finanziaria. - TOFANI M. - SorB1 U., 
La canapa nell’agricoltura italiana ed il suo mercato. - MancHISI T., Produzioni e 
mercati degli olii vegetali nel 1955. - ScHIFANI C., I derivati agrumari: problemi tec- 
nici e di mercato. - ACCARDI V., Le vicende economiche dell’industria molitoria nel 1955. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Luglio-Agosto 1956. - Ruini M., Non più esercizio provvisorio per il Bilancio dello 
Stato. - Germozzi M., La funzione dell’artigianato nell’economia moderna. - FIGA-Ta- 
LAMANCA M., Comportamento marginale e concorrenza strategica delle imprese. - OR- 
NATI O., Problemi e pensiero economico negli Stati Uniti dal 1929 al 1956. 


Settembre 1956. - FANTINI O., L’uomo e la macchina nella vita contemporanea. - GIAN- 
NINI A., Problemi economici delle Società a responsabilità limitata. - TALAMONA M, 
Sull’altezza del rapporto marginale fra capitale e prodotto netto in aree arretrate, in 
relazione ad un processo di sviluppo economico. - Daccà V., L'energia, fattore di svi- 
luppo economico. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Luglio-Settembre 1956. - * * * Considerazioni sui compiti dei «tre saggi». - * * * To- 
gliatti a Belgrado e Tito a Mosca. - VEDOvATO G., La cooperazione internazionale in 
Asia e Africa. - NERI S., I privati davanti alla Corte di giustizia C.E.C.A. - GUILLAIN 
R., La Cina nell’ingranaggio comunista. - CrruLLI E., La Costituzione dell’Etiopia. - 
Monaco R., La nuova Costituzione egiziana. - COMNÈNE N., Sulla crisi del comunismo 
internazionale. - CAROSELLI F., L’Italia in Africa. - GIANNINI A., Profili di uomini po- 
litici: C. von Neurath. 


Rivista Internazionale di Scienze Economiche e Commerciali, Milano. 


Luglio-Agosto 1956. - Carrer J. P., Contrasts in Commercial Transport. - MATTEI E., 
Problemi del petrolio. - Brown A. A., HULSWIT F. T., KETTELLE J. D., Studio di 
vendita operativa. - Hirs A., L’ammissione dei titoli stranieri sul mercato ufficiale 
delle borse valori svizzere. - Scorro A., Finanza pubblica: I principali tipi di accerta- 
mento dell’imposta di ricchezza mobile dopo la legge Tremelloni. - Basserri P., Sul- 
l’applicabilità, i limiti e la problematica della programmazione matematica. - CALABI 
B., La funzione dell’acciaio nel processo di sviluppo dinamico. - DENI A., Bisogni pub- 
blici e bilanci dello Stato. - MARTORANO F., Dottrina e giurisprudenza: Società per 
azioni. - MAJELLO U., Dottrina e giurisprudenza: Contratti bancari. - P.C., A.Z., A. 
H., Il mercato del danaro: a New York, a Londra, a Zurigo. i 


Settembre 1956. - BagIoTTI T., I compiti dell’economista in un’allocuzione del Santo 
Padre. - Bonato C., Le imprese agricole in rapporto alla economia di mercato e ai 


Segnalazioni emerografiche 735 


problemi dello sviluppo economico. - DEMARIA G., Per il ridimensionamento dell’agri- 
coltura italiana. - BRAMBILLA F., La determinazione del grado di sviluppo economico 
mediante la factor analysis. L’applicazione all’economia italiana dal 2920 al 1950. - 
McKINLEY E., L’eredita ricardiana. Riconsiderazione. - P.C., A.H., Il mercato del de- 
naro: a New York, a Zurigo. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Settembre-Ottobre 1956. - Niro F., Pensiero economico, attivita economica ed ordine 
morale. - PASINETTI L., Gli indicatori congiunturali dell’« Ifo Institut » di Monaco e le 
previsioni economiche. - Frey L., La manovra delle riserve obbligatorie come metodo 
della politica del credito. - ARDIGÒ A., Risultati elettorali e riforma agraria. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Caleutta. 


June 1956. - KITAGAWA T., Some Contributions to the Design of Sample Surveys. 
GURLAND J., Quadratic Forms in Normally Distributed Random Variables. - RUDRA AS, 
A Method of Discrimination in Time Series Analysis. II. - Kupo A., On the Testing 
of Outlying Observations. - Roy J., On Some Quick Decision Methods in Multivariate 
and Univariate Analysis. - Ras D., On the Method of Overlapping Maps in Sample 
Surveys. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


September 1956. - KOLLER A., Umschichtungen in der schweizerischen Bevólkerung. - 
WEGMULLER W., Die statistischen Grundlagen der Bevolkerungsprognose. - Lürozr F., 
Die volkswirtschaftlichen Konsequenzen der Bevolkerungsentwicklung in der Schweiz. - 
BickrL W., Bevólkerungsdynamik und Gesellschaftsstruktur. - ULRICH H., Einflüsse 
der Strukturwandlungen der schweizerischen Bevólkerung auf die zukünftige Unter- 
nehmungspolitik. - SCHEURER F., Influences des modifications de structure de la popu- 
lation suisse sur la future politique de l’entreprise. - BERTHOUD D., La situation de la 
femme dans la vie économique. - BORSINGER H., Die Stellung der Frau in Ehe und 
Familie. - BorHLEN M., Die Stellung der Frau im óffentlichen Leben. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


October 1956. - HENDERSON R. F., Industrial Investment in Fixed Capital: A Recon- 
sideration. - GASKIN M., The Profitability of the Scottish Note-Issues. - SMITH V. E., 
Malthus’s Theory of Demand and its Influence on Value Theory. - CAMPBELL A. D., 
Reflections on Inflation. - Parkinson J. R., Trends in the Output and Exports of 
Merchant Ships. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


July 1956. - JACOBSSON P., The Economic Situation of the Western World. - LUND- 
BERG H, and SENNEBY B., The Dilemma of the New Monetary Policy in Sweden. - Ro- 
BERTSSON H., Some Current Tendencies in Personnel Administration. 


Social Research, New York. 


Autumn 1956. - RoLLINS C. E., Mineral Development and Economie Growth. - SCHWEIT- 
ZER A., Atomic Stalemate and War Economics. - MELAMID A., Economie Aspects of 
Industrial Dispersal. - JOHNSON A., The Russian Bear Walks Again. - HoLBORN H., 
Prussia and the Weimar Republic. - WHITE H. B., Political Faith and Francis Bacon. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N.C.. 


July 1956. - TANG A. M., Farm Income Differentials in Southern Piedmont, 1860-1940. 
- ATKINSON T. R., Money Income Distribution: South vs. Non-South. - BRANDIS R,, 
Cotton and the World Economy. - SAVILLE L., Sectional Developments in Italy and 
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the United States. - Lerpau E., An Economie Policy for a Dependent Economy. 
Sreuzer I. M., Technological Progress and Market Structure. - MILLER W. L., The 
Multiplier Time Period and the Income Velocity of Active Money. 


Staff Papers - International Monetary Fund, Washington. 


August 1956. - ALTMAN O. L., Quotas in the International Monetary Fund. - BERNSTEIN 
E. M., Strategic Factors in Balance of Payments Adjustment. - DE Vries B. A. and 
Kersine F. A. G., The Use of Bilateral: Agreement Currencies for Trade with Third 
Countries. - Dirks F. C., U. S. Exports of Surplus Commodities. - FLEMING J. M. and 
TsianG S. C., Changes in Competitive Strength and Export Shares of Major Industrial 
Countries. - Tun Waz U., Interest Rates in the Organized Money Markets of Underde- 
veloped Couñtries. - POLAK J. J., The Repereussions of Economic Fluctuation in the 
United States on Other Parts of the World. - GoLD J., The Fund Agreement in the 
Courts. IV. 


Statistica, Bologna. 


Luglio-Settembre 1956. - BARBENSI G. - Nistri M., Analisi statistica della frequenza 
del cosiddetto ritmo theta nell’elettroencefalogramma umano normale. - BERGONZINI Do 
L’analfabetismo in Italia. - BERGONZINI L. Riflessi stagionali della recessione nel mer- 
cato cinematografico. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris. 


Juillet 1956. - Les taxes parafiscales en 1956. - L’évolution de la trésorerie et de l’en- 
dettement de l’État au cours de l’année 1955. - Statistiques. - Finances Comparées. 


Juillet 1956 (Supplément). - Les Produits de l’enregistrement, des domaines et du 
timbre en 1954 (Introduction - Partie général - Les successions et les donations en 
1954). 

Août 1956. - La balance des payements de la zone frane en 1955. - La situation finan- 
cière et de Trésorerie des collectivités locales en 1954. - Les moyens monétaires et 
financiers accordés à l’économie (ler trimestre 1956). - Statistiques - Finances Com- 
parées. 


Août 1956 (Supplément). - Balance des payements de la zone frane en 1955. - Situa- 
tion du Trésor et de la Dette publique au 31 décembre 1955. 


Septembre 1956. - L’impòt sur le revenu des personnes physiques en 1955. - Les salaires 
déclarés en 1955 dans l’industrie, le commerce et les professions libérales. - Statistiques. 


Septembre 1956 (Supplément). - Dixiéme Rapport Annuel du Conseil National du Crédit 
(Situation et évolution de l’organisation bancaire. - La distribution du crédit en 1955). 


Viestnik Statistiki, Moskva. 


N. 3 - 1956. - MANIAKIN V., Glubgie izuciat ekonomiku sielskogo khoziaistva (Appro- 
fondire lo studio dell’agricoltura). - EIDELMAN M. K voprosu o metodologhii izcislie- 
niia indeksa realnoi zarabotnoi platy v SSSR (Sul problema della metodologia del eal- 
colo dell’indice dei salari reali nell’URSS). - SAvINSKII D., Ob izpolzovanii indeksnogo 
metoda dlia vyiavlieniia vliiania assortimentnykh sdvigov na indeks sebestoimosti (Sul 
l’utilizzazione del metodo dell’indice per il controllo dell’influsso degli spostamenti 
negli assortimenti sull’indice del costo di produzione). - DumNov D., Sepov V., O 
vyborotenom obsliedovanii zatrat truda kolkhoznikov i telenor ikh semioi po otrasliam 
khoziaistva kolkhozov (L’indagine per campione sulle spese di lavoro degli agricoltori 
e dei membri delle loro famiglie nei vari rami dell’economia dei kolkhoz). - OsTROUMOV 
S., Znacenie A. I. Ciuprova v razvitii russkoi statistiki (Il contributo di A. I. Ciuprov 
allo sviluppo della statistica russa). = 


Vniescniaia Torgovlia, Moskva. 


No 1956. - Musatov S., XII Sessiia EKADV (La XII sessione della Commissione 
economica dell’ONU per 1’Asia e l’Estremo Oriente). - MA NAI-SCIU, Vneseniaia tor- 
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govlia KNR (Il commercio estero della Cina). - LINEv A., Uspiekhi razvitia narodnogo 
khoziaistva Bolgarii v 1955 g. (Successi nello sviluppo dell’economia bulgara nel 1955). 
- PISARETZ I., Vesennaia mezdunarodnaia Leiptzigskaia iarmarka 1956 g. (La fiera 
internazionale primaverile di Lipsia del 1956). - PRIKHoDKo N., Sovietskie abrazivy 
(Gli abrasivi sovietici). 


N. 6 - 1956. - VEKSCIN G., Cekhoslovakiia rassciriaet ekonomiceskie sviazi so vsiemi 
stranami mira (La Cecoslovacchia allarga i rapporti economici con tutti i paesi del 
mondo). - BEKLESCIov D., Ekonomika Indonezii na puti svobodnogo razvitiia (L’econo- 
mia dell’Indonesia sulla strada di un libero sviluppo). - PICIUGHIN B., Vnieseniaia 
torgovlia FRG nel 1955 (Il commercio estero della Repubblica federale tedesca nel 
1955). - KOROTKOVA E., Pologienie na rynkie ciaia (La situazione sul mercato del the). 


N. 7 - 1956. - MixHaILOV V., K sovietsko-datskim torgovym otnosceniiam (Sui rapporti 
commerciali tra URSS e Danimarca). - ALKIMOv V., K itogam XII sessii Ekonomiceskoi 
komissii OON dlia Evropy (Sui risultati della XII sessione della Commissione econo- 
mica dell’ONU per l’Europa). - Vorrov V., Vneseniaia torgovlia Ghermanskoi Demo- 
kraticeskoi Respubliki v 1955 g. (Il commercio estero della Repubblica democratica 
tedesca nel 1955). - IGNATIEV P., K eksportu khlopka iz S-SC-IA (Sull’esportazione del 
cotone dagli S.U.). - Nazarov S., Sovietskie knighi (I libri sovietici). - MENGINSKII E., 
Eksportnyie premii (I premi all’esportazione). 


N. 8 - 1956. - KosaREv E., MyRETova K., Ekonomiceskie zviazi Rumynii i vtoroi pia- 
tilietnii plan (Le relazioni economiche della Rumenia ed il secondo piano quinquennale). 
- SOLOMONOVA M., AKIMOV A., Programmy ekonomiceskogo razvitiia Indi i Birmy (I 
programmi di sviluppo economico dell’India e della Birmania). - SoLODKIN R., Neko- 
toryie problemy anghliiskoi ekonomiki (Problemi dell’economia inglese). - ERMOLENKO 
E., Mosrov S., Sovietskie tabaki (I tabacchi sovietici). 


N. 9 - 1956. - PoLIAKov V., Arabskie strany na puti k ekonomiceskoi nezavisimosti 
(I paesi arabi verso l’indipendenza economica). - LAGHIN T., PASTUSCENKO M., Razvitie 
ekonomiki i vniesenei torgovli Kanady v 1955 g. (Lo sviluppo dell’economia e del eom- 
mercio estero del Canada nel 1955). - KISLENKO Iu., Na indiiskom rynkie ciornykh 
metallov (Sul mercato indiano dei metalli ferrosi). - KAMENSKII Iu., Na rynkie miasa 
(Sul mercato della carne). - KAnTZEL IA, Sovietskie samokhodnyie krany (Le gru 
semoventi sovietiche). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 5 - 1956. - PONOMARIEV B., Sovremennaia mezdunarodnaia obstanovka i borba za 
edinstvo rabocego dvigienia (La situazione internazionale attuale e la lotta per l’unità 
del movimento operaio). - Berri L., O spetzializatzii i kooperirovanii v promysclennosti 
SSSR v scestoi piatilietkie (Sulla specializzazione e la cooperazione nell’industria so- 
vietica nel sesto piano quinquennale). - KUPERMAN IA., O povysceni proizvoditelnosti 
truda v stroitelstvie y scestoi piatilietkie (Sull’incremento della produttività del lavoro 
nel settore della costruzione nel sesto piano quinquennale). - VASILIEV N., Voprosy uveli- 
ceniia proizvodstva i zagotovok kartofelia i ovostcei (Problemi dell’aumento della pro- 
duzione e della consegna all’ammasso delle patate e degli ortaggi). - TZAI-SIN L., Pro- 
blema gheograficeskogo razmiestcenia promysclennosti v pervom piatilietnem plane 
KNR (Il problema della localizzazione geografica dell’industria nel primo piano quin- 
quennale della Repubblica Popolare Cinese). - SEGAL IA., O nekotorykh izmenieniakh y 
promysclennom proizvodstvie kapitalisticeskikh stran (Mutamenti nella produzione in- 
dustriale dei paesi capitalistici). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 77 - Heft 1 - 1956. - de Jone F. J., The Concept of Monetary Equilibrium, and 
Its Relation to Post-Keynesian Economics. - Foe B., A Study of Cost Curves in In- 
dustry. - ScaMIDT D., Zur Politik und Theorie der Exportfórderung. - Hitt R. L., The 
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Role of Rigidity in the Failure of the Gold Standard. - Koo A. Y. C., Per Capita Rate 
of Economie Growth: A Rejoinder to Professor Hamberg. - MÜLHAUPT L. Die institu- 
tionelle Verankerung von Mitteln der Konjunkturpolitik in Schweden. 


Westminster Bank Review, London. 


August 1956. - Kann R., An Answer to the Capital Question. - Kaysen C., Anti-Mo- 
nopoly Policy in Britain and the United States. - HUNT K. E., Poultry for Pleasure 
- and Profit. - Productivity on the Roads. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Juli 1956. - WAFFENSCHMIDT W. G., Die wirtschafts-und gesellschaftsgestaltenden 
Kräfte der modernen Technik. - Prerrer K. H., Die Ausbildung qualifizierter Füh- 
rungsschiehten in spit industrialisierten Ländern. 


August 1956. - WEINBERG E., Stand und Aussichten der Automation in den USA. 
Bertram G., Das Arbeitsprinzip elektronischer Rechenmaschinen und ihre Beziehungen 
zur Automation. 


September 1956. - Gross H., Funktionswandel des Management in der modernen Markt- 
wirtschaft. - HILDEBRANDT W., Personelle Probleme des Management in der Sowjet- 
wirtschaft. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


3 - 1956. - Die wirtschaftliche Lage im Spátsommer 1956. - Beruhigte, aber nicht stabi- 
lisierte Konjunktur. - Entspannungen im Spiegelbild der Preise. - Stimmen zur ameri- 
kanischen Konjunktur. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


3 - 1956. - MEYER-BOLLER U., Zum Geleit. - FÜLLEMANN K., Die Betriebsberatung im 
Dienste der Gewerbefórderung. - VieL J., Der Betriebsvergleich im Gewerbe. - 
BruccMann M., Móglichkeiten und Bedeutung der Gemeinschaftsforschung für kleinere 
und mittlere Unternehmungen. - KELLER A. F., Gewerbe und horizontale Gemeinschafts- 
werbung. - SCHIRMER C., Probleme der Arbeitsteilung im Handwerk. 


Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Tubingen. 


4. Heft 1956. - BEHRENDT R. F., Wirtschaftliche Entwicklung in Latein-Amerika. - 
VON UNGERN-STERNBERG R., Die Bevolkerungsverhaltnisse in Westeuropa und in ausser- 
europäischen Lándern. - Kónic H., Zum Problem der Tarifdiskriminierung im Hisen- 
bahnverkehr. - SPILKER H., Die Bestimmung der gewinnmaximalen Absatzmengenkom- 
bination der Mehrproduktunternehmung und ihre Reaktion auf Nachfrageverschiebun- 
gen. - HARTOG F., Wirtschaftliche Probleme der Arbeitszeitverkúrzung. - VON OPPEN 
D., Soziale Mobilitat und Stabilitát in einer Stadt des Ruhrgebiets. - GOLDSCHMIDT D., 
Der Streit um die Nationalisierung in der britischen Stahlindustrie. 
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superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
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Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fuscicoli 
trimestrali separati. | 

Per Veventuale ritaglio e l’eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
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La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. VII. - Scambi con l' estero - Bilancia dei 
II. - Problemi dell’agricoltura e delle in- pagamenti - Problemi valutari. 
ee er VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
Al Beanie adsl municazioni. 
. - Problemi dell’ industria. E E : 
i ; re | IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
IV. - Problemi del’ commercio interno - mografici - Politica sociale. 
Prezzi - Consumo. X. - Situazione economica dei varî paesi. 
- Problemi bancari e monetari - Borse. XI. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(3415) (PE) (123) 18 

Merz H., Problemi di una legislazione sui 
cartelli in Svizzera (« Wirtschaft und 
Recht », Zirich, Heft 2 - 1956). 


E’ un fatto appena contestato che i car- 
telli siano un fattore determinante e sostan- 
ziale dell’odierno ordinamento economico 
svizzero. Essi possono essere divisi in due ca- 
tegorie distinte: cartelli « orizzontali » e car- 
telli « verticali ». I primi sono contratti sti- 
pulati fra imprese appartenenti allo stesso 


grado commerciale, ai secondi invece aderi- 
scono imprese di grado commerciale diverso. 
Perciò, mentre i cartelli « orizzontali » per- 
mettono ai non aderenti di svolgere una sep- 
pur limitata concorrenza, i cartelli « verti- 
cali» giungono ad eliminarla completamente 
e di conseguenza giungono alla monopoliz- 
zazione del mercato. I problemi principali di 
una legislazione sui cartelli in Svizzera si 
possono sintetizzare in tre punti: la costi 
tuzione di apposite commissioni con incarichi 
specifici di ricerca, il controllo dei prezzi, il 
costo derivante dall’eventuale formazione di 
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un « Organismo per i cartelli ». Tutto questo 
non deve peró far dimenticare che il proble- 
ma dei cartelli rappresenta soltanto un a- 
spetto di quello molto piú vasto dei monopoli. 
Le misure per combattere gli abusi dei car- 
telli devono dunque essere inquadrate nella 
cornice di una politica economica antimono- 
polistica. Queste si compendiano, come ha 
dimostrato in un suo articolo il Kiing, nella 
creazione di liberi mereati attraverso una po- 
litica di diminuzione dei dazi sulle importa- 
zioni e l’annullamento della procedura vi- 
gente per ottenere le licenze. (SD) 


(3416) (PE) (165) 47 
Brus W., 11 ruolo della legge del valore 
nell’economia socialista (« Ekonomista >, 


Warszawa, Nr. 5, 1956). 


La causa fondamentale delle deficienze e 
delle difficoltà economiche della Polonia ne- 
gli ultimi 6 anni risiede nell’amministra- 
zione stessa dell’economia nazionale. Il prin- 
cipale problema riguarda i prezzi e il loro 
ruolo nella pianificazione. L’applicazione del- 
la legge del valore come elemento regolatore 
della vendita dei prodotti è ritenuta indi- 
spensabile al fine di ristabilire l’equilibrio 
fra domanda e offerta. Si tratterebbe, quin- 
di, di adattare la struttura della produzione 
alla struttura dei bisogni del consumatore; 
ciò potrebbe realizzarsi a due condizioni: 1) 
súscitare l’interesse delle due parti — forni- 
tore e destinatario — per i risultati finan- 
ziari delle operazioni commerciali; 2) conce- 
dere alle imprese un «diritto di opzione », 
ossia un diritto di decisione, in base al calco- 
lo economico, per quanto concerne l’estensio- 
ne e l’indirizzo della produzione. Tale poli- 
tica, tra l’altro, avrebbe come risultato l’eli- 
minazione delle imprese che lavorano in con- 
dizioni antieconomiche e il concentramento 
della produzione in quelle che producono a 
bassi costi. E” della massima importanza che 
l’intera economia nazionale sia inclusa in un 
sistema di prezzi basato su principi uniformi 
e obiettivamente definito. Tale sistema può 
essere creato soltanto prendendo come punto 
di partenza i prezzi dei prodotti interdipen- 
denti. L’eventuale accettazione della legge 
del valore come regolatore della produzione 
non deve essere considerata come la « detro- 
nizzazione » della legge dello sviluppo econo- 
mico pianificato. (MIRE) 


(3417) (PE) (121) 18 

Reymonp P. H., La legislazione sui cartelli 
nella Repubblica federale tedesca (« Revue 
économique et sociale», Lausanne, luglio 
1956). 


Nel periodo prebellico il governo nazional- 
socialista aveva fatto dei cartelli uno stru- 
mento di politica economica. Nel 1945 gli 
Alleati hanno sanzionato con gli Accordi di 
Potsdam l’abolizione dei cartelli e gli Ame- 
ricani si sono sforzati di instaurare nella 
loro zona una economia di concorrenza, pro- 
cedendo alla decartellizzazione e alla decon- 
centrazione. Le potenze occupanti hanno 
quindi autorizzato l’amministrazione tedesca 
a creare una propria legislazione sui cartelli. 
Nell’autunno 1952 un progetto governativo 
fu presentato alle Camere, ma mentre il Bun- 
desrat lo accettò in via di principio, la Com- 
missione economica dello stesso Bundesrat 
prese posizione contro di esso. Successiva- 
mente si sono avute negoziazioni tra il Mini- 
stero dell’economia e della giustizia e la 
Bundesverband der Deutschen Industrie che 
si sono concluse con il «compromesso Erhard- 
Berg ». Il governo ha presentato nel marzo 
1955 un secondo progetto che tiene conto 
delle proposte del Bundesrat, ma non di detto 
compromesso. In seguito ai dibattiti del Bun- 
destag anche il secondo progetto è stato rin- 
viato all’esame delle commissioni con due 
controprogetti. I due progetti governativi 
non differiscono sostanzialmente e prevedono 
una interdizione dei cartelli e in parte degli 
accordi tra dettaglianti e sui brevetti; nel 
secondo progetto sono contemplate numerose 
eccezioni per i casi di crisi congiunturale, di 
razionalizzazione della produzione e di inco- 
raggiamento delle esportazioni. E” in prepa- 
razione un terzo progetto; nel frattempo so- 
no sempre in vigore le disposizioni dei gover- 
ni militari alleati. (I. M.) 


(3418) (PE) (111) 18 

Le pratiche restrittive e la nuova Legge 
(« The Financial Times», London, 12 ot- 
tobre 1956). 


In vista dell’entrata in vigore, in novem- 
bre, della Legge sulle Pratiche Restrittive la 
British Valve Manufacturers’ Association, la 
Tobacco Trade Association, la Pot Still Malt 
Distillers Association (Scozia) hanno volon- 
tariamente rinunciato agli accordi collettivi 
per la fissazione di prezzi di vendita. Sembra 
che anche altre Associazioni commerciali si 
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dispongano ad agire nello stesso senso. Al- 
tre invece stanno compiendo indagini presso 
l’Ufficio del Registro delle Pratiche Restrit- 
tive e consultando i loro legali per accertare 
la posizione degli accordi adesso in vigore di 
fronte alla nuova legge ed, eventualmente, 
procedere a delle modificazioni per evitare di 
registrarli. Molte discussioni sono rivolte alla 
interpretazione legale della Legge. Ad es. è 
dubbio se gli accordi della Shell-Mex e B.P. 
con alcuni garages per la vendita esclusiva 
dei loro lubrificanti cada nell’obbligo di re- 
gistrazione previsto dalla nuova legge. In 
molti di questi casi dubbi sembra che vi sia 
l’atteggiamento di mantenere gli accordi e di 
difenderli vigorosamente se essi saranno por- 
tati di fronte alla Corte delle Pratiche Re- 
strittive. In questa posizione sono la Yarn 
Spinners’ Association e i fornitori di mate- 
riale elettrico pesante come la British Refri- 
geration Association. Un altro interessante 
problema è connesso con gli effetti della leg- 
ge sui rapporti, stesi dalla Commissione sui 
Monopoli, a condanna di certe pratiche re- 
strittive. Con tutta probabilità esse saranno 
tra le prime portate di fronte alla Corte 
competente. (im a) 


II. - PROBLEMI DELL’ AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(3419) 1313) (aby aly 
BANDINI M., Osservazioni sull’agricoltura eu- 
ropea e sul contributo dell’Italia (« Mone- 
ta e Credito >, Roma, I-II trimestre 1956). 


Il corso naturale dell’agricoltura europea 
consiste in un maggior sviluppo delle produ- 
zioni di alta qualità e in un continuo miglio- 
ramento tecnico e commerciale di questi tipi 
di produzione, nonchè dell’industria per la 
lavorazione dei relativi prodotti. Perchè ciò 
possa accadere è però necessario che i mer 
cati mondiali e la politica economica dei 
paesi d’oltreoceano consentano un più vasto 
e sicuro collocamento a una parte di questi 
prodotti e che all’emigrazione agricola siano 
assicurati regolari sbocchi. Se non si verifi- 
cassero queste due condizioni essenziali non 
resterebbe all’agricoltura che difendersi in 
tutti i modi onde fornire i mezzi per vivere e 
la possibilità di lavorare all’interno alle va- 
ste masse dei suoi lavoratori e offrire assor- 
bimento al suo sempre crescente potenziale 
demografico. Ciò escluderebbe tuttavia la 


possibilità di un miglioramento sostanziale 
delle condizioni economiche della popolazione 
agricola europea. (V. S.) 


(3420) EE (164) 17 

MAKI A., La tendenza dello sviluppo in a- 
gricoltura e la stabilizzazione del reddito 
agricolo («Kansallis - Osake - Pankki Eco- 
nomic Review », Helsinki, 2, 1956). 


Più la vita sociale si sviluppa e l’indu- 
strializzazione progredisce, più critica si fa 
la situazione dell’agricoltura e della popola- 
zione agricola. Infatti ai favorevoli aspetti 
tecnici dello sviluppo agricolo non corrispon- 
dono favorevoli aspetti economici. La popo- 
lazione agricola diminuisce; tuttavia, in mol- 
ti paesi, l’abbondanza dei prodotti ha reso 
necessari provvedimenti per salvaguardare la 
produzione agricola. Anche la diminuzione 
del numero dei beni prodotti dall’agricoltore 
per uso proprio ha determinato una conside- 
revole diminuzione nel reddito totale agricolo 
e un aumento nella spesa. Analisi sulla pro- 
fittabilità dell’agricoltura hanno dimostrato 
quanto sfavorevole sia la situazione in Fin- 
landia: si è rilevato che i prezzi dei prodotti 
agricoli erano circa del 25% inferiori ai co- 
sti di produzione. Inoltre anche un buon red- 
dito per ha o ora lavorativa non garantisce 
un ragionevole reddito e standard di vita di 
una famiglia agricola quando il numero di 
ha o di ore lavorati è troppo piccolo rispetto 
al lavoro disponibile. La meccanizzazione ri- 
chiede un corrispondente aumento della di- 
mensione delle aziende agricole: in Finlandia 
la mancanza di sensibilità dei fatti economici 
ha indotto a una politica di riduzione delle 
dimensioni esistenti. Per attenuare queste 
circostanze negative nel 1952 si è passata 
una risoluzione che, nell’ambito della Legge 
per i poteri economici di emergenza, legava 
i redditi agricoli al livello generale dei sa- 
lari. Nel 1956, dopo l’abolizione del controllo 
dei prezzi, è stata introdotta la Legge sulla 
stabilizzazione del reddito agricolo, con de- 
correnza 1 giugno 1956. Essa vineola il red- 
dito agricolo al livello generale dei salari in 
modo che il reddito agricolo muova dell’85% 
della variazione percentuale di detto livello 
rispetto al livello del periodo base. (I. M.) 


EE (164) 17 

GRIPENBERG H., I problemi forestali della 
Lapponia (« Kansallis - Osake - Pankki 
Economie Review», Helsinki, 3, 1956). 


(3421) 
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Lo sfruttamento delle risorse forestali fin- 
landesi deve diventare fine a sé stesso: non 
si deve ciod lavorare il legno solo perché il 
legno è disponibile, ma i processi di lavora- 
zione devono risultare economicamente pro- 
fittevoli. I problemi forestali della Lapponia 
non possono essere risolti — almeno per il 
momento — dalla costruzione del progettato 
grandioso stabilimento a Tornio - Royttà o 
altrove. L’approvvigionamento di materia 
prima nella misura proposta comporta diffi- 
coltà praticamente insormontabili ed è co- 
munque impossibile ai prezzi correnti. La 
profittabilità dell’impianto appare dubbia 
anche nelle attuali condizioni di prevalente 
boom. Il nuovo stabilimento non risolverebbe, 
inoltre, i problemi dell’occupazione in Lap- 


ponia. (V. S.) 


(3422) EC 2 

EL TANAMLI A., Le relazioni tra la riforma 
agraria nei paesi sottosviluppati e i pro- 
grammi di sviluppo economico («L’Egypte 
Contemporaine », Le Caire, aprile 1956). 


Il suecesso della riforma agraria dipende 
dall’abilità con cui l’economia nazionale si 
sa sostituire agli ex-proprietari delle terre di- 
stribuite nel fornire i mezzi materiali e 
l’aiuto tecnico necessario alle nuove aziende 
agricole per ottenere la dimensione ottima ai 
fini di aumentare la produzione agricola 0 
di impedire una eventuale diminuzione. Gli 
effetti della riforma agraria sulla produzione 
influenzano lo sviluppo economico generale 
nei limiti in cui l’agricoltura rappresenta la 
principale fonte di reddito e fornisce la mag- 
gior parte delle esportazioni. E” infatti il 
reddito agricolo che, insieme agli introiti 
delle esportazioni, determina le prospettive di 
locali investimenti nell’industria. Dove la ri- 
forma agraria è condotta su larga scala la 
stretta relazione con lo sviluppo economico 
dipende dal modo in cui la ridistribuzione 
del reddito agricolo modifica la struttura 
della spesa. Gli agricoltori possono investire 
il loro aumentato reddito nell’agricoltura sti- 
molando la produzione (o l’importazione) di 
fertilizzanti ed equipaggiamento agricolo, op- 
pure possono spenderlo in beni di consumo 
come vestiario. In questi "casi potranno de- 
terminare la nascita di un’industria leggera 
e l’incremento delle industrie locali di certi 
beni di consumo. Viceversa la diminuzione 
del reddito dei proprietari influenzerà di più 
la domanda di beni di lusso, generalmente 


importati, e le spese turistiche all’estero con 
vantaggio della bilancia dei pagamenti. La 
riduzione degli affitti volgerà i capitali verso 
investimenti industriali e i titoli di Stato 
concessi a pagamento degli espropri potranno 
garantire prestiti bancari destinati a investi. 
menti industriali. I mutamenti della doman- 
da risultanti dalla ridistribuzione del red- 
dito agricolo richiede che sia data più im- 
portanza ai progetti industriali che devono 
far fronte alla nuova domanda. In tal senso 
è necessario che la riforma agraria sia incor- 
porata in adatti programmi di sviluppo eco- 
nomico. (1. M.) 


(3423) EE 14 

ESCARPENTER C., Considerazioni su una poit- 
tica mondiale per lo zucchero (« Moneda y 
Crédito », Madrid, giugno 1956). 


L’economia saccarifera mondiale sta attra- 
versando una fase di transizione, un periodo 
in cui si sta liquidando una situazione prece- 
dente e cercando un nuovo e certamente dif- 
ficile equilibrio futuro. La produzione mon- 
diale di zucchero è passata da circa 27 mi- 
lioni di tonnellate nel 1937-38 a circa 38 mi- 
lioni di tonnellate nel 1954-55. La quantità 
esportata ascendeva alla vigilia della seconda 
guerra mondiale a circa il 40% della produ- 
zione. Tale percentuale è aumentata nei pri- 
mi anni post-bellici raggiungendo il 46,1% 
nel 1949-50; è ritornata successivamente ed 
è attualmente al livello del 40%. Solo con 
un’azione immediata si potrà raggiungere a 
lungo andare una situazione di mercato or- 
dinata e quasi libera. Pur con tutte le sue 
difficoltà la stipulazione di un nuovo accordo 
mondiale per lo zucchero merita il massimo 
sforzo. (V. S.) 


(3424) EE 14 

BRANDIS R., Il cotone e l’economia mondiale 
(«The Southern Economie Journal», Cha- 
pel Hill, N. C., luglio 1956). 


Per un quarto di secolo il governo statu- 
nitense si è impegnato nel tentativo di inere- 
mentare i redditi dell’agricoltura, control- 
lando l’estensione dei terreni coltivati e at- 
tuando una politica di sostegno dei prezzi. 
Nel programma il cotone ha avuto una parte 
importante. Per altro, in questo periodo le 
esportazioni sono state, in media, sensibil- 
mente inferiori a quelle della decade prece- 
dente il 1929. Contemporaneamente, paesi 
che prima della guerra avevano scarsa im- 
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portanza nel settore cotoniero (e che non 
sembra abbiano risentito in aleun modo della 
politica americana) si sono affermati con 
una produzione sensibilmente aumentata. Es- 
sì sono, particolarmente, Messico, Turchia e 
Siria. Il Messico, la cui produzione, nel 1938, 
Si aggirava — pressochè come nel 1912 — 
sulle 250.000 balle, ha superato nella stagio- 
ne 1954-55 il Pakistan, il Brasile e l’Egitto, 
ed è diventato uno dei maggiori esportatori 
del mondo. Negli Stati Uniti si ritiene che 
questi progressi siano una conseguenza della 
politica restrittiva attuata dal governo; nei 
paesi interessati, invece, si afferma che si 
tratta del risultato di una lenta e graduale 
ripresa iniziata nell’immediato dopoguerra. 
In un suo recente studio sulla elasticità della 
domanda e dell’offerta di prodotti dell 7agri- 
coltura, il Prof. Fox esprime l’opinione che 
una riduzione di 5 cents per libbra del prez- 
zo del cotone in tutti i paesi avrebbe, pres- 
sochè, i seguenti effetti: 1) la domanda au- 
menterebbe di cirea 1/3 di un milione di 
balle negli Stati Uniti e di circa 2/3 di un 
milione nel resto del mondo; 2) l’offerta di- 
minuirebbe di circa 4/5 di un milione di bal- 
le sia negli Stati Uniti che negli altri paesi, 

(M. P.) 


(3425) (PE) (165) 23 

ZAWADZKI M. I., Dieci anni di pianificazione 
comunista dell’agricoltura polacca (« Jour- 
nal of Farm Economics», Menasha, Wis., 
agosto 1956). 


La storia dell’agricoltura polacca di questo 
dopoguerra si divide in due periodi, 1945-49 
e 1950-55, ciascuno dei quali consta di due 
fasi successive. Dopo il biennio 1945-46, de- 
dicato ad una radicale riforma fondiaria e 
al riordinamento dei nuovi territori dell’o- 
vest, fu promosso il Piano Triennale di ri- 
costruzione nazionale che, nel campo agrico- 
lo, si limitava alle aziende statali (allora ri- 
guardanti il 10% della superficie coltivata). 
Nel 1949 ebbe inizio la collettivizzazione. No- 
nostante le pretese del governo di realizzare 
il piano in misura superiore al 100% e su 
perare il livello prebellico della produzione 
agricola individuale del 20% nel 1949 fos- 
sero state giudicate esagerate, nel 1950 l’a- 
gricoltura polacea riveló un sensibile miglio- 
ramento che permise al paese di riprendere 
sul mercato internazionale il suo posto di e- 
sportatore di prodotti alimentari. Il Piano 
Sessennale 1950-55, benchè volto principal- 


mente all’industrializzazione del paese, dette 
un’ulteriore impulso al settore dell’agricoltu- 
ra. Durante i primi quattro anni, il valore 
della produzione sali del 10% ; come previsto, 
l’aumento nel settore dell’allevamento del 
bestiame fu di gran lunga maggiore di quello 
relativo alle colture, ma ancora insufficiente 
a coprire la domanda interna di carne e lat- 
ticini. Alla fine del 1953, sull’esempio del 
Cremlino, i comunisti polacchi ammisero al- 
cuni errori della politica agraria interna e 
nella nona sessione del comitato centrale sta- 
bilirono nuove direttive da seguire. In par- 
ticolare fu deliberato di assegnare maggiori 
fondi all’agricoltura e di attenuare la diseri- 
minazione nei confronti degli agricoltori pri- 
vati (inelusi i kulak) a riguardo della forni- 
tura di sementi, fertilizzanti, macchinari a- 
gricoli, ete. La produttività delle imprese so- 
cializzate (che si estendono ora per 1/4 della 
superficie coltivata) non è superiore a quella 
delle fattorie individuali, e ciò malgrado i 
numerosi privilegi loro concessi. Se la collet- 
tivizzazione verrà ulteriormente estesa e l’in- 
dustria pesante maggiormente incrementata, 
il divario fra sviluppo industriale e sviluppo 
agricolo si accentuerà. L’importazione di ge- 
neri alimentari, 0 quanto meno di grano, di- 
verrà una caratteristica permanente del com- 


mercio estero polacco. (M. P.) 
(3426) EE 2 
Petrolio di dopodomani (« L’Echo de la 


Bourse », Bruxelles, 6 settembre 1956). 


I recenti avvenimenti hanno ridato attua- 
lità alle considerazioni relative alle riserve 
« provate > di petrolio. Le riserve provate so- 
no quelle che saranno sicuramente passate 
all’industria di trasformazione, mentre le ri- 
serve « stimate », che comprendono le riser- 
ve provate, non presentano un grado sicuro 
di esistenza. Le riserve provate raggiungono 
attualmente i 26 miliardi di tonn., mentre le 
riserve stimate raggiungerebbero i 300 mi- 
liardi di tonn., secondo caleoli ottimistici, i 
150 miliardi secondo caleoli più moderati. 
Quest’ultimo quantitativo, al livello di con- 
sumo del 1955, basterebbe per 200 anni di 
approvvigionamenti. Secondo i calcoli più dif- 
fusi, e sulla base concreta delle riserve pro- 
vate, il Medio Oriente è la regione più ricca: 
64% del totale mondiale. Inoltre metà delle 
riserve stimate sono localizzate in questa 
zona. Il blocco sovietico dispone del 5,6% 
delle riserve provate e del 15% di quelle sti- 
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mate; Stati Uniti e Canada insieme, rispetti- 
vamente, 19% e 15-20%; America Centrale 
e del Sud 8,4% e 5-10%. Per quanto concer- 
ne la Russia ci si è basati su dati ufficiali. 
Una dichiarazione di fonte russa afferma che 
tutte le riserve del blocco sovietico sono pari 
alla metà di quelle mondiali. D’altra parte, 
negli S.U. nord-occidentali e nell’Alberta 
(Canada) si stima esistano 40 milioni di tonn. 
di petrolio; solo 700 milioni però sono utiliz- 
zabili con le attuali tecniche. Le riserve delle 
altre parti del mondo sono considerate poco 


importanti. (I. M.) 
(3427) EE 8 
Il grano nel mondo nell’annata 1956-57 


(«The Statist», London, 8 settembre 1956). 


La produzione cerealicola statunitense ha 
segnato un sensibile aumento rispetto alla 
scorsa stagione, quando fu di 117 milioni di 
quarti. In Canadà, l’estensione delle terre 
coltivate a frumento ha favorito un raccolto 
di 64 milioni di quarti di 480 libbre con- 
tro 62 milioni nell’anno precedente. In Ar- 
gentina, date le condizioni favorevoli, sì pre- 
vede un buon raccolto, più abbondante di 
quello del 1955-56, che fu del 36% inferiore 
alla produzione del 1954-55 e determinò una 
forte diminuzione delle riserve. L’Australia 
gode una migliore posizione. Benchè il nuovo 
raccolto sia previsto inferiore al precedente 
di 4-5 milioni di quarti, la situazione sarà bi- 
lanciata dalla ingente consistenza degli 
stocks con i quali si chiuderà, nel mese di 
novembre, la stagione in corso. La produ- 
zione del Giappone si aggira sui 6.250.000 
quarti, mentre quella dell’India tocca i 40 
milioni di quarti; peraltro, questo paese ha 
recentemente stipulato un accordo con gli 
Stati Uniti per l’importazione di grano, riso 
ed altri prodotti agricoli. La Turchia otterrà, 
con tutta probabilità, un’eccedenza di 1 mi- 
lione di tonnellate di frumento. L’Egitto e 
l’Africa del Nord hanno avuto buoni raccol- 
ti. La produzione europea nel complesso non 
si discosta molto da quella del 1955; in Ger- 
mania è stazionaria, mentre ha subito un au- 
mento in Svezia ed in Italia (per cui si ri- 
tiene probabile che i due paesi possano effet- 
tuare esportazioni in scala minima); in 
Francia è sensibilmente diminuita (tonn. 
4.865.000 contro precedenti t. 10.364.000). 


(M. P.) 


(3428) EE 2 

RoLLINs C. E., Lo sviluppo delle miniere e lo 
sviluppo economico («Social Research », 
New York, autunno 1956). 


E’ probabile che nei paesi recentemente 
popolati dove esiste una struttura istituzio- 
nale favorevole agli investimenti e che posso- 
no essere considerati ancora paesi sottosvi- 
luppati, come Canadà e Australia, lo svilup- 
po delle risorse minerarie può indurre a uno 
sviluppo economico generale. Non altrettan- 
to può dirsi per i paesi sottosviluppati «vec- 
chi» del Sud e Centro America, dell’Asia e 
dell’Africa dove esiste una popolazione indi- 
gena da rieducare e non vi è stata l’influen- 
za del capitalismo europeo come base econo- 
mica e sociale. In questi ambienti le influen- 
ze dirette di piani di sviluppo minerario, che 
danno luogo a una espansione dei mercati 
e dei redditi e che risultano dai contatti di- 
retti del settore minerario con gli altri setto- 
ri dell’economia, generalmente non inducono 
a uno sviluppo economico generale perchè non 
sì integrano nell’economia del paese nella 
misura necessaria. D’altra parte le influenze 
« fiscali » che dovrebbero portare lo svilup- 
po economico tramite le spese, effettuate dal- 
le autorità, degli introiti fiscali derivanti 
dallo sfruttamento minerario possono: verifi- 
carsi solo quando i fondi pervengono allo Sta- 
to in misura sufficiente per un efficiente 
piano di sviluppo, quando questi fondi siano 
idonei ad essere utilizzati secondo criteri atti 
a stimolare lo sviluppo, quando l’azione del- 
lo Stato sia capace di stimolare i necessari 
investimenti nel settore privato. In realtà si 
è potuto constatare che nella maggior parte 
dei casi i fondi sono tanto scarsi da richie- 
dere accurate economie, se devono finanziare 
uno sviluppo economico di qualche impor- 
tanza, e che le misure rivolte ad assicurare 
questa destinazione ai fondi sono considera- 
te contrarie agli interessi dei produttori mi- 


nerari. (I. M.) 


(3429) (PE) (0) 13 

Kust M., Sviluppo economico ed eccedenze 
agricole (« Foreign Affairs», New York, 
ottobre 1956). 


Due gravi problemi come l’insufficiente 
sviluppo economico delle aree sottosviluppate 
e le eccedenze agricole del mondo libero, in 
primo luogo degli S.U., considerati separata- 
mente rimangono insolubili, mentre la loro 
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coordinazione può contribuire a risolverli en- 
trambi. I paesi sottosviluppati devono tende- 
re al loro sviluppo economico principalmente 
mediante programmi di industrializzazione e 
di equipaggiamento che assorbano la disoc- 
cupazione é la sottoccupazione che li caratte- 
rizza. Allo scopo si potrebbe ricorrere a un 
deficit finanziario, ma il risultato sarebbe, 
Spesso, una inflazione incontrollabile. Infat- 
ti i nuovi occupati spenderebbero molto di 
più in alimenti e vestiario che, non essendo 
disponibili in quantità sufficiente, provoche- 
rebbero con i loro aumenti di prezzo una lie- 
vitazione dei prezzi in genere. Pertanto pro- 
getti di rapido sviluppo non sono economica- 
mente attuabili senza sufficienti forniture di 
alimenti e tessuti dall’estero. Tali riforni- 
menti potrebbero essere costituiti dalle ecce- 
denze dei paesi occidentali. Secondo un pia- 
no comprensivo di tutti i paesi del mondo 
libero, questi dovrebbero cedere le loro ecce- 
denze sotto forma di prestiti, o nel caso di 
paesi sottosviluppati, ottenendo in cambio 
altre merci di cui necessitino. Sulla base di 
accordi triangolari si dovrebbe giungere a 
una ridistribuzione dei beni eccedenti in for- 
ma utile ai partecipanti all’Unione. Ovvia- 
mente, l’adeguata disponibilità di alimenti e 
vestiario non eliminerebbe la necessità di 
aiuto estero sotto forma di beni capitali e 
assistenza tecnica. (1. M.) 


(3430) EE (112) 17 
JOHNSTON J., L’anemia agricola della Re- 
pubblica ‘irlandese («The Statist», Lon- 
don, 22 e 29 settembre, 13 ottobre 1956). 


Un’errata politica interna è stata la prin- 
cipale causa dell’attuale «anemia» dell’agri- 
coltura irlandese. Con lo sviluppo dell’indu- 
strializzazione, iniziatosi nel 1932, si ebbe 
una forte migrazione della popolazione agri- 
cola verso i centri urbani; nel 1935, mentre 
la produzione agricola era salita del solo 
10%, la produzione industriale aveva realiz- 
zato un aumento del 90%. Ma l’industrializ- 
zazione di un paese prevalentemente agricolo 
come l’Irlanda era stata male organizzata 
dal governo il quale, anzichè considerare l’in- 
cremento dei redditi dell’agricoltura come la 
base sicura di un successivo sviluppo dell’in- 
dustria nazionale, incoraggiò la ‘produzione 
di beni di consumo da distribuire sul merca- 
to interno, accordando ai nuovi imprenditori 
la massima protezione. Ciò provocò un gene- 
rale aumento dei prezzi che risultò deleterio 


soprattutto per l’agricoltura, in quanto ¢o- 
strinse gli agricoltori ad acquistare attrezzi 
e materiali a prezzi ben più elevati di quelli 
praticati nei paesi concorrenti e ridusse ulte- 
riormente la loro capacità produttiva e di 
esportazione. Oltrechè di queste circostanze, 
l’agricoltura irlandese è stata vittima di fat- 
tori esterni, particolarmente della politica 
agraria attuata dall’Inghilterra successiva- 
mente al 1930. La «guerra economica» del 
periodo 1932-38 danneggiò specialmente i 
medi e piccoli allevatori di bestiame, le cui 
entrate erano costituite esclusivamente dal 
margine esistente fra il costo del foraggio e 
il ricavo delle vendite dei prodotti del be- 
stiame non lattifero. Anche la Seconda Guer- 
ra Mondiale ebbe effetti nocivi per tale cate- 
goria di agricoltori (che rappresenta i 3/4 
circa della popolazione rurale), mentre fa- 
vorì i grandi imprenditori che avevano pre- 
so le necessarie preventive misure. La poli- 
tica agraria iniziata dalla Gran Bretagna nel 
1947 ha sensibilmente peggiorato le prospet- 
tive del loro avvenire, preeludendo loro quasi 
totalmente il mercato inglese e costringendoli 
a ridurre la produzione pressochè al livello 
del fabbisogno domestico. (M. P.) 


(3431) EE (21) 18 
Kozarev K., Petrolio e politica (« Pravda», 
Moskva, 23 ottobre 1956). 


Il Vicino ed il Medio Oriente costituiscono 
uno dei punti più sfruttati della terra dai 
monopoli capitalistici. Il sottosuolo di queste 
zone racchiude, infatti, con i suoi 17 miliar- 
di di tonnellate di petrolio, i 2/3 delle risor- 
se petrolifere del mondo occidentale e supe- 
ra di quattro volte le riserve statunitensi, 
Mentre nell’anteguerra l’estrazione in que- 
ste zone non superava t. 16 milioni all’anno, 
nel 1955 essa ha raggiunto t. 162 milioni. La 
lotta tra i monopoli americani ed inglesi per 
l’egemonia nell’estrazione petrolifera in O- 
riente ha finito con l’assicurare agli S.U. la 
posizione privilegiata prima detenuta dal- 
l’Inghilterra. Mentre infatti nel 1950 il rap- 
porto tra i due paesi era rispettivamente di 
t. 47,3 milioni contro 39,4, nel 1955 è stato 
di t. 56 milioni dei monopoli inglesi contro 
t. 93 milioni di quelli americani. Il costo di 
estrazione del petrolio nel Vicino e nel Me- 
dio Oriente oscilla attualmente tra 75 cents 
e 2 dollari 45 cents per tonnellata, mentre il 
prezzo di vendita à, in media, di circa 15 dol- 
lari per tonnellata. Dal 1946 al 1955 l’espor- 
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tazione di petrolio e suoi prodotti da questa 
zona è passato da t. 30 milioni a t. 146 mi- 
lioni, ed i redditi dei monopoli nel solo 1955 
hanno raggiunto 1.850 milioni di dollari, e 
in questa cifra non sono compresi i profitti 
realizzati dalle compagnie dallo sfruttamento 
degli oleodotti e dalla vendita a prezzi di mo- 
nopolio dei derivati prodotti nei paesi stessi 
di estrazione. I profitti che 1’« Aramco» ha 
realizzato nel 1955 nell’Arabia Saudita a- 
scendono a $ 530 milioni: se si considera che 
il totale degli investimenti americani in que- 
sto paese ascende a $ 500 milioni, si ottiene 
un tasso di profitto che supera il 100%. Ta- 
le tasso di profitto è stato, poi, sempre nel 
1955, del 180% per la « Irak Petroleum >, e 
del 500%, rispetto al capitale investito, per 
la « Kuweit Oil». E’ vero che, recentemente, 
sotto la pressione delle rivendicazioni interne 
dei paesi sfruttati, le compagnie petrolifere 
straniere sono state costrette ad accordarsi 
con quei governi per il versamento a loro del- 
la metà dei profitti netti realizzati, ma è an- 
che vero che con macchinazioni di varia spe- 
cie i monopoli riescono a nascondere gran 


parte di questi profitti stessi. (Chen) 
(3432) EE 2 


La situazione petrolifera («The Financial 
Times », London, 10 novembre 1956). 


La situazione del petrolio del Medio Orien- 
te, già critica per il blocco del canale di 
Suez, è stata aggravata dagli sviluppi politici 
che hanno portato al taglio degli oleodotti in 
Siria e Arabia Saudita. La maggiore produt- 
trice la Kuwait Oil, che produce 60 milioni 
di tonn. all’anno, è la più toccata dalla chiu- 
sura del canale, ma anche l’Aramco, che pro- 
duce 50 milioni di tonn., sì trova in una si- 
tuazione confusa e difficile. L’Arabia Sau- 
dita ha infatti posto il divieto alle fornitu- 
re di greggio alle raffinerie britanniche delle 
isole Barhein e alla caricazione delle petro- 
liere francesi e inglesi nel Golfo Persico. 
Questi elementi rendono i calcoli, che preve- 
devano necessario l’aumento della produzio- 
ne del Venezuela e S. U. di 40 milioni di 
tonn. annue, errati in difetto. In questi pae- 
sì la produzione potrà essere aumentata nei 
limiti delle capacità non sfruttate, ma più 
alte produzioni non potrebbero essere mante- 
nute senza forti spese. Altri fattori possono 
rendere difficile la ridistribuzione delle for- 
niture come la possibilità o meno della imme- 
diata rottura dei contratti di esportazione 


del petrolio del Medio Oriente negli S.U. 
Tuttavia le compagnie britanniche stanno 
provvedendo a larghi acquisti nel Golfo del 
Messico e hanno inviato mezzi di trasporto 
con capacità superiori ai quantitativi sicura- 
mente aequisiti. Infatti la Gran Bretagna 
dovrà ora attingere agli stocks esistenti; ci 
vorrà infatti tre settimane prima che arrivi 
la prima petroliera che segue la rotta del 
Capo. (I. M.) 


(3433) EE (21) 18 

A., L’Occidente ed il petrolio del Medio O- 
riente («Neue Zürcher Zeitung >, Zürich, 
13 novembre 1956). 


In questi ultimi anni, in seguito al verti- 
ginoso aumento del fabbisogno petrolifero 
europeo, il Medio Oriente è diventato per 
l’Europa Occidentale una fonte di riforni- 
mento di vitale importanza. Da essa sono in- 
fatti derivati lo scorso anno 162 milioni di 
tonnellate di petrolio, che formano quasi un 
quinto della produzione mondiale. Si è cal. 
colato che la produzione petrolifera del Me- 
dio Oriente passerà a 300 milioni di tonnel- 
late nel 1965, ed a 650 milioni nel 1975. Già 
l’attuale dipendenza dell’Occidente da questa 
fonte di rifornimento e più ancora le pro- 
spettive per il prossimo decennio, in cui dai 
progressi nell’applicazione dell’energia ato- 
mica non sarà ancora da aspettarsi muta- 
menti sostanziali nelle tendenze dello svilup- 
po del fabbisogno petrolifero occidentale per 
il fatto che i giacimenti petroliferi del Me- 
dio Oriente si trovano su un terreno alta- 
mente esplosivo sotto il riguardo politico, mo- 
strano aspetti assai preoccupanti. Le compa- 
gnie petrolifere hanno in questi ultimi anni 
dimostrato di tener conto di questi fattori di 
incertezza costruendo, ove possibile, le loro 
raffinerie su territorio europeo. Tuttavia la 
difesa delle zone di produzione petrolifera 
del Medio Oriente e delle vie di trasporto è 
un compito eminentemente della politica, che 
richiederà per l’innanzi da parte delle po- 
tenze occidentali ben più attenzione, coope- 
razione e risolutezza che nel passato. Il fu- 
turo non tarderà a rivelare se all'attuale 
precipuo interesse dell’Occidente, di tenere 
i Russi lontani da questo settore per esso di 
vitale importanza, con l’intervento militare 
anglo-francese nella questione del Canale di 
Suez sarà stato reso un servizio oppure un 
grave danno. (M. I. A.) 
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(3434) EE 17 

La situazione del petrolio: correndo ai ripari 
(« The Financial Times», London, 17 no- 
vembre 1956). 


ti Procuratore Generale degli S.U. ha ap- 
provato un piano in base al quale 15 compa- 
gnie petrolifere statunitensi possono unire le 
loro risorse per far fronte al fabbisogno eu- 
ropeo. Precedentemente non potevano coordi- 
nare i loro sforzi per timore di incorrere 
nelle sanzioni delle leggi anti-trust. Se si 
farà fronte al fabbisogno di petrolio con le 
risorse dell’Emisfero Occidentale, l’Europa 
nel complesso subirà un costo in dollari di 
50-100 milioni di dollari al mese. Probabil- 
mentre gli S.U. e la zona Caraibica potranno 
aumentare la produzione per neutralizzare la 
perdita del Medio Oriente, ma la difficoltà 
sta nella scarsezza delle petroliere. Una com- 
pleta rettifica delle rotte potrebbe provve- 
dere adeguati trasporti, ma gli Stati Uniti, 
per altro, vogliono evitare una severa ridu- 
zione della produzione del Medio Oriente. 
Ovviamente sia i prezzi del petrolio greggio 
che i noli hanno subito non lievi aumenti. 
Alcune compagnie hanno attuato o stanno per 
attuare aumenti di circa 15 cents al barile di 
olio pesante venezuelano. I noli sono arrivati 
al livello del periodo coreano: dalla fine di 
luglio i tassi per il petrolio greggio dai Ca- 
raibi, viaggio unico per il Regno Unito, sono 
aumentati da + 60 per cento a + 285-300 
per cento. L’OECE si è assunta il compito 
di trattare le forniture all’Europa come com- 
plesso facilitandone la coordinazione e ha 
raccomandato una diminuzione dei consumi 
del 10%. Vari paesi europei hanno preso 
idonei provvedimenti e sebbene previsioni a 
breve termine siano difficili, tuttavia si spera 
che la collaborazione internazionale eviti nei 
prossimi tre mesi un serio freno al progresso 
economico europeo. (I. M.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(3435) EE 2 

DE HALLER P., Aspetti economici dell’energia 
nucleare («Revue économique et sociale », 
Lausanne, luglio 1956). 


L'energia nucleare deve contribuire a ri- 
solvere il problema delle fonti d’energia che 
è il problema della moderna civiltà. Sulla pe- 
nuria di energia in un prossimo futuro in- 
fluiscono il notevole aumento della popola- 
zione e del suo tasso d’acerescimento e l’au- 


mento dei consumi di energia. Il carbone sta 
assumendo un ruolo secondario per l’esauri- 
mento dei giacimenti economicamente sfrut- 
tabili e la difficoltà di reclutamento di mi- 
natori, fattori questi che si riflettono in un 
aumento del suo prezzo. Anche le altre fonti 
di energia sono in via d’esaurimento: si pre- 
vede che gli 8000 trilioni di Kwh disponibili 
in diverse forme saranno consumati verso 
l’anno 2020 e 2040. Questi elementi contri- 
buiscono a rendere necessaria la utilizzazio- 
ne dell’energia nucleare. Dal punto di vista 
industriale il primo problema è quello del 
prezzo di costo del Kwh nucleare che finora 
è troppo elevato. Secondo uno studio ameri- 
cano, se nel 1956 tale costo sarà pari a 0,6 
cent solo il 10% di nuove officine si dote- 
ranno di reattori nucleari, se pari a 0,4 cent, 
il 40%; e il 60% se il costo scenderà a 0,3 
cent. In Europa, dove il costo dei combusti- 
bili è doppio o triplo a quello degli S. U., 
occorre raddoppiare questi costi per arrivare 
alle stesse proporzioni. Per la stima dell’or- 
dine di grandezza dei capitali necessari a 
costruire una centrale nucleare si deve tenere 
conto che un Kwh installato costa da 800 a 
2000 frs. sviz.. Inoltre si deve tenere conto 
di tutti i costi per i servizi ausiliari di mi- 
niera, raffinamento etc., stimati a un totale 
di cirea 350-775 frs. e del costo del minerale 
stesso che varia a seconda del contenuto di 
Us: (1. M.) 


(3436) EE (167) 19 

Roman Z., Sulla misurazione del volume del- 
la produzione industriale (« Statisztikai 
Szemle », Budapest, settembre 1956). 


L’attuale metodo per misurare il volume 
della produzione industriale, basato sul va- 
lore della produzione lorda dell’impresa, la- 
scia a desiderare. Misurando il volume del 
prodotto si vuol da un lato caratterizzare la 
dinamica del volume della produzione, dal- 
l’altro la dinamica dell’attività produttiva, 
della quantita del lavoro impiegato. Con l’in- 
dice della produzione lorda dell’impresa il 
primo obiettivo pud esser raggiunto solo a 
determinate condizioni, dato che un muta- 
mento nelle condizioni della cooperazione tra 
le imprese influenza anche quest’indice. Per 
tale ragione sarebbe pit opportuno servirsi 
di un indice della produzione lorda calcolato 
sulla base dei semilavorati tipici. Lo svi- 
luppo dell’attività produttiva dovrebbe essere 
esaminato sulla base del valore netto della 
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produzione in quanto più chiaramente ri- 
flette la quantità del lavoro fatto e l’am- 
montare dei nuovi valori prodotti dai vari 
rami dell’industria, cosi come da questa nel 
suo complesso. Analizzando il problema del- 
l’applicazione della produzione netta in qua- 
lita di indice del volume della produzione, si 
rileva che la dinamica del valore netto della 
produzione potrebbe essere accertata sulla 
base delle cifre di produzione dei singoli 
prodotti anziché su quelle delle singole im- 
prese. Tale metodo presenta dei vantaggi, 
ma anche problemi collegati con difficolta di 
applicazione. Tali difficoltà potrebbero sor- 
gere, anzitutto, in sede di scelta dei gruppi 
di produzione e di applicazione delle serie 
sintomatiche. S’indica infine la necessita di 
confrontare i vari metodi e di controllare le 
cifre con conti sperimentali. Solo in tal mo- 
do si potra giungere ad elaborare metodi pit 
giusti per misurare il volume della produ- 
zione. (M. I. 4.) 


(3437) EE 4 

Caso MONTANER A., L’energia di cui il mon- 
do ha bisogno («El Economista », Madrid, 
15 settembre 1956). 


Il fabbisogno mondiale di energia è rad- 
doppiato negli ultimi 30 anni. Nel 1952 il 
consumo totale è asceso ad un equivalente di 
29 milioni di chilowattora. Di questi solo 10,2 
bilioni sono stati utilizzati efficacemente, 
mentre il resto è andato disperso nelle raffi- 
nerie, nella produzione di coke e di elettri- 
cità, nel trasporto e nell’impiego dell’ener- 
gia stessa. Oltre il 90% dell’energia totale 
era fornita nel 1914 dai combustibili solidi; 
tale percentuale è scesa al 57% nel 1953. Fra 
non molto il consumo complessivo di combu- 
stibili liquidi e di gas naturale sarà superiore 
a quello di combustibili solidi nonostante che 
le riserve di questi siano attualmente circa 
10 volte quelle degli altri. Il consumo di 
energia in Europa è sceso dal 35,4% del to- 
tale mondiale nel 1938 al 24,5% nel 1952; 
quello dell’America del nord è passato con- 
temporaneamente dal 39,2% al 44,2%. Circa 
l’ottava parte dell’energia totale consumata 
nel mondo viene impiegata per la produ- 
zione del ferro e dell’acciaio. (V. S.) 


(3438) EE (415) 19 

Preludio alla prossima annata automobilistica 
(« L’Echo de la Bourse», Bruxelles, 28, 
29 e 30 settembre 1956). 


Dal mese di maggio, i fabbricanti statu- 
nitensi di automobili hanno ridotto la pro- 
pria attività in modo che la produzione cor- 
rente non superi il livello della domanda. 
Questa politica ha avuto come risultato la 
diminuzione degli stocks giacenti presso i ri- 
venditori (da 902.000 unità alla fine di aprile 
a 650.000 unità alla fine di luglio e, secondo 
le previsioni, a 400.000 unità alla fine di no- 
vembre) e ha portato il volume della produ- 
zione relativa al periodo 1° gennaio - 8 set- 
tembre a 4.092.000 unità contro 5.634.000 
nel corrispondente periodo del 1955. Per l’ul- 
timo trimestre di quest’anno, durante il qua- 
le saranno lanciati i nuovi modelli, si pre- 
vede una produzione di 1.700.000 macchine 
che porterà il totale annuale a 5.840.000 u- 
nità, cifra inferiore del 26% alla punta 
massima del 1955, 7.940.000 unità, sebbene 
ancora superiore alla produzione del 1954, 
5.500.000 unità. Da questa situazione la « Ge- 
neral Motors» ha tratto un certo vantaggio, 
portando la sua quota di partecipazione alla 
produzione nazionale dal 52,1 al 55,1%, prin- 
cipalmente a spese della « Chrysler », la cui 
proporzione è passata dal 16,2 al 13,8%; la 
Ford ha mantenuto pressochè la stessa posi- 
zione (dal 27,5 al 27,1%). I due produttori 
minori — «Studebaker - Packard Corp.» e 
« American Motors Corp.» — hanno visto di- 
minuire la loro già esigua partecipazione alla 
produzione nazionale: dal 4,2% al 4%. 


(M. P.) 

(3439) EE (111) 25 
Il futuro finanziario della TV indipendente 
(«The Economist», London, 6 ottobre 


1956). 


Mentre le compagnie dei programmi com- 
merciali televisivi stanno subendo perdite, la 
Independent Television Authority mostra, nel 
suo secondo rapporto annuale, un confortante 
profitto ottenuto dai canoni pagati dalle com- 
pagnie stesse. La principale preoccupazione 
finanziaria dell’ITA è di trovare il denaro 
necessario per costruire nuove trasmittenti, 
mentre le « programme companies » non han- 
no spese capitali che non siano connesse di- 
rettamente con la produzione dei programmi. 
Esse pagano canoni pari a mezzo penny al 
giorno per ogni dodici persone comprese nel 
raggio della trasmittente, possiedano o meno 
l’apparecchio ricevente: questi canoni hanno 
reso all’ITA, dal settembre 1955 al marzo 
1956, Lst. 423.500 e prima dell’anno finan- 
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ziario Lst. 1.750.000. Invece nessuno si attende 
che i «programme contractors» mostrino un 
profitto in questo primo anno di attività. I 
programmi ben fatti sono assai dispendiosi e 
molti sono stati abbandonati: le difficoltà 
di riempire 50 ore settimanali di trasmissioni 
saranno però ridotte questo autunno median- 
te lo sviluppo della rete. Se i programmi pos- 
sono essere visti su tre stazioni le spese re- 
lative saranno divise e si realizzeranno molte 
economie. La pubblicità televisiva è assai di- 
spendiosa, tuttavia questo autunno le agenzie 
di pubblicità la sostengono in numero mag- 
giore, ma il fattore d’impulso a tale pubbli- 
cità sarà la possibilità di aumento del pub- 
blico televisivo. Questo aumento è legato al 
ritmo con cui la ITA può mettere in opera 
nuove trasmittenti e aumentare il potere e il 
raggio di quelle esistenti; tale ritmo a sua 
volta dipende dalle risorse finanziarie della 
ITA e dai suoi presenti risparmi che non de- 
vono quindi essere considerati con amarezza 
dai «programme contractors ». (I. M.) 


(3440) EE 10 
La siderurgia mondiale in espansione («L’E- 
conomie », Paris, 8 novembre 1956). 


In base ai risultati dei primi 10 mesi di 
quest ’anno, la produzione mondiale d’acciaio 
per il 1956 @ stata valutata a 280 milioni di 
tonnellate; tale cifra supera di 13 milioni 
quella del 1955 e di 70 quella del 1951-52. 
L’aumento della domanda, che comincid a 
manifestarsi alla metà del 1954, si è partico- 
larmente accentuato all’inizio dell’anno in 
corso. La capacità delle imprese è stata in 
generale utilizzata completamente. Lo svi- 
luppo della produzione siderugica è stato più 
importante in Europa e nell’URSS che negli 
Stati Uniti. La parte di questo paese nella 
produzione mondiale è scesa dal 45% nel 
1938 al 38% nel 1954 e al 37% quest’anno; 
quella dei paesi della CECA è passata dal 
17% nel 1953 al 20% nei tre anni successivi. 
Gli Stati Uniti sono, tuttavia, ancora i mag- 
giori produttori mondiali di acciaio con 106 
milioni di tonn. ed hanno in programma il 
raggiungimento di t. 134 milioni nel 1960. 
L’URSS e i suoi satelliti dovrebbero pro- 
durre, in base ai piani, t. 65 milioni di ac- 
ciaio quest’anno e t. 80 milioni fra quattro 
anni. La produzione della CECA e della 
Gran Bretagna insieme raggiungerà entro lo 
anno t. 78,2 milioni e 100 milioni, secondo le 
previsioni, nel 1960. Benchè abbia segnato 


progressi, la produzione degli altri paesi del 
mondo è relativamente bassa; t. 2,5 nell’A- 
merica Latina (Brasile, Messico, Argentina 
e Cile), t. 10 milioni in Giappone. Il mercato 
internazionale dell’acciaio ha assorbito, nel 
1955, t. 20 milioni e avrebbe potuto assor- 
birne anche di più, se i paesi produttori non 
avessero assicurato in primo luogo l’approv- 
vigionamento dei rispettivi mercati interni. 

(M. P.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - Consumo. 


(3441) EE 14 

Previsioni per la stagione laniera 1956-57 
(« L’Echo de la Bourse», Bruxelles, 12 
settembre 1956). 


Per la prossima stagione non si prevedono 
sostanziali mutamenti nel prezzo della lana. 
All’aumento costante della produzione farà 
riscontro un aumento della domanda per cui 
l’equilibrio del mercato si manterrà stabile. 
Nel 1955 il consumo ha superato la produ- 
zione di 50 milioni di libbre; nel 1956 si pre- 
vede che possa raggiungere i 2,9 miliardi di 
libbre, il che renderà necessario un nuovo 
prelevamento dalle riserve di circa 100 mi- 
lioni di libbre. Negli Stati Uniti, in partico- 
lare, il consumo dei primi mesi del 1956 è 
stato superiore del 20% alla media degli 
stessi mesi del 1955; nello stesso periodo, in 
Giappone l’aumento della domanda è stato 
del 30%. Nella prossima stagione si prevede 
che la produzione australiana superi del 5% 
la cifra della stagione precedente e quella 
dell’Unione Sudafricana del 2%. In certi 
ambienti, tuttavia, si nutre una certa appren- 
sione a riguardo dell’evoluzione della do- 
manda; si ritiene, infatti, che la Cina aumen- 
terà le proprie importazioni e che le demo- 
crazie popolari d’Europa, allettate dalla mo- 
dicità dei prezzi, impiegheranno una maggior 
proporzione di lana nella fabbricazione dei 
tessuti e parteciperanno più attivamente alle 
aste del Commonwealth. Per le fibre sinteti- 
che il mercato favorevole della lana costi- 
tuisce una certa minaccia; negli Stati Uniti, 
come in molti altri paesi, la vendita dei tes- 
sili a fibre artificiali incontrerà una con- 
correnza più aspra che negli anni passati. 

(M. P.) 


(3442) EE 16 
Ancora la questione del prezzo dell’oro («The 
Statist», London, 15 settembre 1956). 
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Nonostante i ripetuti dinieghi degli S. {Ur 
a un aumento del prezzo dell’oro, 1’Unione 
Sud-Africana intende risollevare tale que- 
stione alle sessioni del Fondo Monetario e 
della Banca Internazionale. L'argomento su 
cui le autorità sud-africane fanno leva è che, 
senza un ritocco del prezzo dell’oro, il mon- 
do andrà incontro a una scarsità d’oro di 
nuova estrazione. Se il Sud-Africa non può 
ottenere un prezzo più alto «quasi certa- 
mente» 17 miniere chiuderanno: ciò non in- 
fluenzerà l’economia del Sud-Africa, ma rap- 
presenterà per il mondo una perdita annuale 
di 45 milioni di sterline di oro. Il venir meno 
del flusso di nuovo oro verso il sistema mo- 
netario mondiale non può essere sottovalu- 
tato poichè fino a tanto che i vari paesi u- 
sano tenere una parte sostanziale delle loro 
riserve esterne in oro è necessario che lo stock 
esistente sia aumentato con le nuove estra- 
zioni. Inoltre con un commercio mondiale in 
espansione la quantità d’oro diminuisce re- 
lativamente e i paesi troveranno sempre mag- 
giori difficoltà a mantenere riserve auree 
adeguate a riequilibrare periodiche oscilla- 
zioni delle loro bilance dei pagamenti. Non 
si vede tuttavia come gli Americani, pur am- 
mettendo queste previsioni a lungo andare, 
siano disposti a rinunciare alle obbiezioni a 
breve andare quali un aggravio dell’infla- 
zione mondiale e le preoccupazioni relative al 
dollaro. (I. M.) 


(3443) EE (415) 55 
La macchina contro i prezzi (« L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 18 settembre 1956). 


Negli Stati Uniti pare si stia svolgendo 
una gara di velocità fra lo sviluppo della ca- 
pacità produttiva di vari settori dell’indu- 
stria e la tendenza dei prezzi all’aumento. 
Nel corso del terzo trimestre gli investimenti 
hanno raggiunto un livello tale che porterà 
la cifra annuale a $ 36,26 miliardi (contro 
$ 29,65 miliardi nello stesso trimestre del 
1955). In un mese, e precisamente dal 15 lu- 
glio al 15 agosto, i prezzi dei prodotti agri- 
coli sono diminuiti del 3%; tuttavia, essi 
sono ancora superiori del 2% al livello dello 
stesso periodo del 1955. Maggiorazioni dei 
prezzi sono state annunciate per quanto ri- 
guarda: macchine per ufficio (dal 5 al 12%), 
autocarri (dall’1,7 al 6%), latta per la fab- 
bricazione di scatole da conserve (1,25%). 
Malgrado l’aumento dei prezzi al dettaglio 
di molti prodotti, nel mese di agosto le ven- 
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dite nei grandi magazzini si sono ulterior- 
mente sviluppate, superando del 5% il li- 
vello del 1955. Gli stocks di automobili sono 
scesi a 500.000 unità, contro 900.000 all’ini- 
zio dell’anno. Le autorità sorvegliano il ter- 
mometro dei prezzi con regolarità e costanza. 
Non è eseluso che si pensi ad un nuovo au- 
mento del tasso di sconto. (M. P.) 


V. - PROBLEMI BANCARI E MONPETARI. 


(3444) (PE) (131) 12 

BRESCIANI TURRONI C., Problemi di politica 
bancaria («Rivista Bancaria», Milano, 
maggio-giugno 1956). 


Di tempo in tempo viene rimproverato al 
sistema bancario italiano di ispirare la pro- 
pria azione soltanto a criteri economici, per- 
dendo di vista gli obiettivi sociali, per cui la 
distribuzione del credito presenta squilibri a 
danno di aleune regioni e di alcuni settori. 
D'altronde distribuire i crediti secondo eri- 
teri economici significa concederli a quelle 
imprese che meglio delle altre sanno impie- 
garli in investimenti produttivi, ciò che è 
molto importante per un paese come l’Italia 
che ha scarse risorse. Infatti presupposto 
fondamentale del suecesso di una politica so- 
ciale è l’aumento del reddito nazionale. In 
quelle regioni che, pur necessitando di capi- 
tale, non offrono prospettive favorevoli agli 
investimenti, deve essere lo Stato a ereare, 
mediante investimenti pubblici, le condizioni 
necessarie affinchè possano essere provocati 
sani investimenti privati suscettibili di fi- 
nanziamenti bancari. L'esecuzione del Piano 
Vanoni pone anche alle grandi banche com- 
piti importanti: adeguare il volume del ere- 
dito a breve termine ai finanziamenti indu- 
striali concessi da altri istituti, contribuire 
al miglioramento del Mezzogiorno; mettere a 
profitto la fitta rete di relazioni con banche 
straniere per facilitare gli investimenti esteri 
nel nostro Paese. In proposito la stampa fi- 
nanziaria, propone sovente di autorizzare le 
banche commerciali ad impiegare una parte 
dei loro depositi nel finanziamento delle in- 
dustrie. Il regime attuale è la conseguenza 
delle dolorose esperienze del cosiddetto siste- 
ma misto e il problema dei finanziamenti in- 
dustriali a medio e lungo termine non può 
essere risolto affidando alle banche di depo- 
sito compiti che non possono assolvere, ma 
nel migliorare l’organizzazione del medio 
credito. (1. M.) 
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(3445) (Ged) GE ale 
SCHEFFER C. F., La politica bancaria in 
Olanda (« Bancaria », Roma, agosto 1956). 


Salvo qualche rara eccezione, le banche 
olandesi non hanno in passato esercitato il 
credito industriale a medio e lungo termine, 
per cui, una volta iniziatasi la fase di intensa 
industrializzazione, è stato necessario prov- 
vedere alla creazione di appositi istituti di 
finanziamento delle industrie. Il principale è 
la Banca per la Ricostruzione, che ha un ca- 
pitale di 300 milioni di fiorini. Dato che la 
fase di ricostruzione è terminata, i crediti a 
lungo termine vengono erogati esclusivamente 
per l’ammodernamento, l’espansione o la 
creazione ex novo di imprese industriali. Alla 
fine del 1955, l’ammontare dei crediti era di 
521 milioni di fiorini, di cui 350 effettiva- 
mente utilizzati. All’attività della Banca per 
la Ricostruzione si è affiancata la Banca per 
le classi medie, fondata nel 1927 e riorga- 
nizzata nel 1942 con una partecipazione go- 
vernativa del 75%. Questo Ente ha erogato 
nel 1955 165,7 milioni di fiorini. A fini di 
controllo, nel 1952 veniva istituito un «re- 
gistro» delle banche, tenuto dalla Banca 
centrale la quale, inoltre, riceveva facolta di 
emanare norme intese a coordinare la politica 
seguita dalle banche con la politica econo- 
mica generale e con quella monetaria dispo- 
sta dal Governo. Grosso modo, gli obblighi di 
solvibilità implicano che impieghi ed investi- 
menti abbiano come contropartita il 20% del 
capitale della banca che li effettua, e gli ob- 
blighi di liquidità stabiliscono che la riserva 
di cassa sia pari al 10% a fronte dei depo- 
siti a tempo e del 30% a fronte dei depositi 
a vista. I finanziamenti a medio termine (a 
scopo di investimento o per sostenere le espor- 
tazioni, o in relazione allo sviluppo delle 
vendite rateali) hanno assunto una parte 
sempre più rilevante nei bilanci bancari, po- 
nendo nuovi importanti problemi. (M. P.) 


(3446) (PE) (343) 12 
Il controllo bancario nel Congo (« L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 17 ottobre 1956). 


x 


Il mercato finanziario del Congo è insuf- 
ficiente a soddisfare le esigenze dell’econo- 
mia della regione, attualmente in pieno svi- 
luppo. In base ad un progetto approvato dal 
Consiglio coloniale, le banche congolesi po- 
tranno destinare un terzo dei loro fondi di- 
sponibili alle partecipazioni azionarie, costi- 


tuendo un portafoglio-azioni permanente, e 
sottoscrivere obbligazioni senza limiti di sor- 
ta. Questa libertà d’azione è naturalmente 
condizionata a determinati obblighi, quali, 
ad es., l’osservanza di limiti quantitativi nel- 
la concessione di erediti con scadenza supe- 
riore a sei mesi, alle imprese di cui la banca 
è azionista e la proibizione per gli ammini- 
stratori di una banca di svolgere funzioni 
amministrative presso società di cui la banca 
è compartecipe e alle quali ha concesso ere- 
diti per periodi superiori al semestre. I po- 
teri di controllo accordati alla Banca Cen- 
trale a questo riguardo sono assai ampi e so- 
no analoghi, grosso modo, alle funzioni della 
commissione bancaria in Belgio. Alle banche 
già esistenti e a quelle che verranno istituite 
al Congo sono concessi due anni per la tra- 
sformazione in società congolesi per azioni 
a responsabilità limitata. Negli ambienti eo- 
loniali si disapprova il fatto che le banche 
siano controllate da un’altra banca, specie 
se questa è l’Istituto di Emissione, e si te- 
me che la Banca Centrale possa fare al setto- 
re privato una concorrenza non normale. 
(M. P.) 


(3447) (PE) (111) 11 
Senso comune sui tassi d’interesse («The 
Statist », London, 10 novembre 1956). 


Gli ultimi avvenimenti sulla dibattuta que- 
stione inglese dei tassi d’interesse sono: a) 
la proposta di ridurre il livello del tasso ban- 
cario avanzata dall’economista Harrod, il 
quale sostiene che la pressione sul eredito ha 
già prodotto i suoi effetti e, mantenuta a 
lungo al suo attuale grado d’intensità, po- 
trebbe provocare un’indensiderata regressio- 
ne dell’attività commerciale; b) la nuova 
tattica governativa nelle operazioni di mer- 
cato aperto per crediti a breve scadenza, evi- 
dentemente destinata a spianare la via ad 
un futuro ribasso del tasso chiave per questo 
settore del credito — il tasso medio per l’of- 
ferta settimanale governativa di Buoni del 
Tesoro. I due avvenimenti sono stati eritica- 
ti, il primo in quanto si ritiene che l’aboli- 
zione, anche parziale, delle misure monetarie 
restrittive dell’attività economica sia prema- 
tura — particolarmente ora che gli eventi 
politici internazionali fanno prevedere la ne- 
cessità di ulteriori sforzi per l’economia del 
paese — e possa aggravare il pericolo del- 
l’inflazione. Appare evidente che il paese 
non correrà alcun rischio se l’attività econo- 
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mica continuerà ad essere regolata come al 
momento attuale. Meno giustificate sono, in- 
vece, le critiche mosse all’azione governativa 
volta a preparare il terreno per la riduzione 
dei tassi monetari per operazioni a breve ter- 
mine. Negli ultimi mesi si é rilevato che l’al- 
to livello di tali tassi di interesse non solo 
complicava i problemi economici del paese 
(in particolare aumentando le spese del bi- 
lancio relative al servizio del debito pubbli- 
co e al pagamento degli interessi ai posses- 
sori stranieri di saldi in sterline) ma tendeva 
ad annullare gli effetti della politica mone- 
taria; il governo è stato, infatti, costretto a 
destinare la maggior parte dei fondi di cui 
necessitava per coprire il disavanzo del bi- 
lancio e per rimborsare i prestiti venuti a 
scadenza mediante la forma di prestito più 


inflazionaria: i Buoni del Tesoro. (M. P.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(3448) EE (121) 9 


DEHEM R., 11 federalismo tedesco e la sua 
organizzazione fiscale (« L’Actualité Eco- 
nomique », Montréal, aprile-giugno 1956). 


Dal punto di vista dell’organizzazione fi- 
scale, la Germania ha tratto un certo vantag- 
gio dalle sue sconfitte militari e politiche del 
1918 e del 1945, in quanto le radicali tra- 
sformazioni di regime hanno dato, per due 
volte, l’occasione per una completa riforma 
del sistema fiscale. La costituzione di Bonn 
del 23 novembre 1949 restaurava la struttu- 
ra federativa della Germania e, di conseguen- 
za, la tensione fra accentramento e decentra- 
mento amministrativo. Allo Stato federale 
(Bund) venivano attribuiti due tipi di com- 
petenza, esclusiva e concomitante, da eserci- 
tare, rispettivamente, con priorità assoluta o 
congiuntamente agli altri Stati. L’art. 105 
attribuisce allo Stato federale il diritto eselu- 


sivo di formare le leggi in materia di doga- , 


ne e di « monopoli finanziari » (ad es. quel- 
lo dell’alcool) mentre in materia di imposte 
sui consumi e sui trasferimenti, sui redditi, 
sul patrimonio, di successione e di donazione 
stabilisce la cooperazione con i vari Stati. La 
amministrazione fiscale è divisa fra i gover- 
ni degli Stati e quello centrale secondo la ri- 
partizione del prodotto delle i> e; il go- 
verno centrale, tuttavia, amministra le finan- 
ze degli Stati. Questi dispongono di un orga- 
no, il Consiglio federale, che difende presso 
il governo centrale la loro prerogative e al 


quale devono essere sottoposte tutte le leggi 
che interessano le finanze pubbliche. (M. P.) 


(3449) EE (111) 9 

Turvey R., Le finanze della pianificazione 
urbane, tassazione e valori del terreno 
(« Ekonomisk Tidskrift », Stockholm, giu- 
gno 1956). 


Argomenti a favore del passaggio alla co- 
munita di una parte dell’aceresciuto valore 
dei terreni, in seguito a migliorie e sistema- 
zioni urbane, sono l’inequità dell’acquisizio- 
ne di acerescimenti di ricchezza non guada- 
gnati da parte dei proprietari dei terreni e la 
necessità che si presenta alle autorità citta- 
dine, in tali occasioni, di reperire nuovi get- 
titi. La questione è di attualità in Svezia e 
i rapporti ufficiali che l’hanno trattata di- 
mostrano la tendenza a valersi dell’esperien- 
za di altri paesi, in ispecie della Gran Breta- 
gna. Dai risultati di questo paese si può però 
constatare che pochi degli schemi seguiti so- 
no degni di imitazione. Così non sembra di 
pratica attuazione l’imposizione fiscale del 
solo valore della superficie, quale è stata pro- 
posta nel 1952, in luogo dell’attuale sistema 
che è riferito al valore locativo annuo del- 
l’area e del soprastante edificio, insieme. A- 
nalogamente nel 1947 si è cercato di risolvere 
il problema del compenso delle proprietà e- 
spropriate o danneggiate e della tassazione 
delle migliorie che vengono a godere altre 
proprietà in funzione di lavori pubblici. An- 
che in questo caso l’introduzione di imposte 
di «sviluppo > o «miglioria » non ha avuto 
pratico successo. Altri problemi sono connes- 
si al cosiddetto «recupero » per il quale le 
migliorie dovrebbero passare alla comunità 
mediante l’acquisto di terreno, in misura su- 
periore alle necessità dei lavori pubblici, e la 
vendita o locazione della parte eccedente che 
è quella che viene a godere dei miglioramen- 
ti derivanti dai nuovi lavori. (I. M.) 


VIT. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3450) EE (221) 46 

SHESH.» sao Y., Il modello del commer- 
cio esicro dell’India in relazione allo svi- 
luppo economico («The i in Journal of 
Economics », Allahabad, gennaio 1956). 


Il commercio estero dell’India rivela certi 
inconvenienti fondamentali che dovrebbero 
essere corretti con Ìn pianificazione. Le ca- 
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ratteristiche principali degli scambi indiani 
sono la concentrazione nei confronti di po- 
chi paesi e un saldo sfavorevole. La struttu- 
ra del commercio estero rivela la debolezza 
della struttura economica interna del paese. 
Lo sviluppo economico iniziato con il piano 
quinquennale potrebbe essere favorito da una 
politica commerciale accuratamente pianifi- 
cata. Il Governo sta prendendo tutte le mi- 
sure possibili per stimolare le esportazioni: 
molti dazi all’esportazione sono stati rive- 
duti; il Sea Customs Act è stato emendato 
nel novembre 1953; le esportazioni sono state 
esentate dall’imposta sulle vendite; sono sta- 
ti ridotti i dazi all’importazione per le ma- 
terie prime impiegate dalle industrie che pro- 
ducono per l’esportazione. Anche gli accordi 
bilaterali potranno favorire notevolmente il 
commercio estero dell’India. E questa sembra 
essere l’attuale politica del Governo indiano. 


CRE) 


(3451) (PE) (522) 46 

SACCHETTI U., Note sui sistemi di cambi d’a- 
sta (« Moneta e Credito », Roma, 1°-2° tri- 
mestre 1956). 


Tra i vari sistemi valutari con funzioni re- 
strittive adottati nel periodo post-bellico, 
quelli dei cambi d’asta pubblica hanno tro- 
vato applicazione molto limitata. L’applica- 
zione più importante è rappresentata dal si- 
stema introdotto in Brasile nell’ottobre 1953. 
Non vi è nulla di particolare che renda i si- 
stemi di cambi d’asta preferibili a priori ad 
altri sistemi. Vi possono essere sistemi di 
cambi d’asta più « automatici », « semplici », 
«onesti» e meno «arbitrari» di certi siste- 
mi basati su licenze individuali, come è e- 
gualmente possibile avere sistemi a licenza 
individuale più « semplici », « onesti » e me- 
no «arbitrari» di certi sistemi d’asta pub- 
blica. L'essere gli uni «migliori » o « peg- 
giori» degli altri dipende più dalle qualita 
degli amministratori e degli amministrati, 
che dalle particolari caratteristiche tecniche 
che essi presentano. (V. S.) 


(3452 (PE) (111) 40 
Libero commercio senza emozioni (« The E- 
conomist », London, 27 ottobre 1956). 


I critici della partecipazione della Gran 
Bretagna al progetto di un mercato comune 
europeo fondano la loro posizione sui seguen- 
ti tre argomenti. Essi sostengono che l’av- 
vento di un mercato unico di tipo americano 


produrrà molto disturbo alle imprese indu- 
striali esistenti. In realtà alcune industrie 
britanniche, via via che le tariffe si abbasse- 
ranno, avranno nuove possibilità di esporta- 
zioni verso il continente; altre dovranno a- 
dattarsi gradualmente alla maggiore concor- 
renza. Se però la Gran Bretagna rimarrà 
fuori del mercato mancherà qualsiasi eom- 
penso ad eventuali difficoltà e si avranno 
solo gravi danni. Secondariamente essi agi- 
tano l’argomento delle preferenze imperiali 
nel senso che i paesi del Commonwealth si 
vedranno sfavoriti rispetto ai paesi europei 
quando con questi non vi sarà più alcuna 
barriera doganale. Anche in questo caso l’ar- 
gomento è debole, infatti la Gran Bretagna 
importa dal Commonwealth prevalentemente 
alimentari e materie greggie e solo una parte 
del 10% delle presenti importazioni potranno 
subire qualche svantaggio; inoltre vi è già la 
tendenza dell’India e dell’Australia a com- 
prare su mercati più a buon prezzo di quello 
britannico e, quindi abbassare le tariffe nei 
loro confronti, e difendere, alzando le tarif- 
fe, i loro prodotti da quelli britannici. Infi- 
ne vi è l’argomento del marco tedesco che 
potrebbe dar luogo a un problema analogo a 
quello del dollaro, ma ciò avverebbe anche 
senza la partecipazione britannica e la ster- 
lina non sarebbe nei confronti del marco la 
moneta più debole. Quindi quello che conta è 
ricordare che se la Gran Bretagna non en- 
trerà nel mercato comune essa subirà più 
danni alle sue industrie, più disoccupazione, 
più problemi relativi ai tassi di cambio che 
se vi prenderà parte e a tutto vantaggio del- 
la Germania. (I. M.) 


(3453) EE (111) 46 

N. N., L'andamento dei «Terms of Trade» 
inglesi («Neue Zurcher Zeitung», Zürich, 
29 ottobre 1956). 


Gli spostamenti nei «Terms of Trade» 
sono soliti esercitare in Inghilterra un in- 
flusso durevole sulla sua bilancia commercia- 
le e dei pagamenti. Cid appare chiaro quando 
si consideri che uno spostamento in ragione 
dell’14, all’anno nella ragione di scambio 
significa per il paese una differenza, in più 
o in meno, di 40 milioni di sterline. Non può, 
dunque, sorprendere se il miglioramento che 
da questa primavera si va verificando in que- 
sto settore ha fatto sorgere tante speranze. 
A considerare, tuttavia, da vicino il feno- 
meno sorgono dubbi se il miglioramento regi- 
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strato abbia una base cosi sana come a pri- 
ma vista appare. L’influsso rovinoso eserci- 
tato dal peggioramento dei « Terms of Tra- 
de» negli anni 1951 e 1952 fu dovuto, infat- 
ti, così come il successivo processo di ripre- 
sa del 1953 e 1954, a spostamenti nel prezzi 
all’importazione. Alla medesima causa va at- 
tribuito il suecessivo peggioramento dei 
«Terms of Trade» del 1955. Per contro, il 
miglioramento della ragione di scambio del- 
l’anno in corso è prevalentemente dovuto ad 
un aumento relativamente più sensibile dei 
prezzi inglesi all’esportazione. Ora, ben dif- 
ficilmente la tendenza al rialzo di questi 
prezzi potrà avere un carattere duraturo. Il 
fatto stesso che recentemente l’aumento dei 
prezzi medi inglesi all’esportazione sia stato 
anche sostenuto da un rialzo dei prezzi dei 
tessili, fa persino sospettare che la capacità 
di concorrenza sul mercato mondiale di certe 
industrie britanniche stia subendo un decli- 
no. Questa supposizione non è ancora conva- 
lidata da prove sicure. Ma traspare da molti 
segni l’opportunità di usare prudenza estre- 
ma nel giudicare il recente miglioramento dei 
« Terms of Trade» inglesi, da cui, probabil- 
mente, deriverà una flessione nelle possibilità 
dell ‘esportazione. (MEA) 


(3454) (PE) (111) 40 
Verso il libero commercio (« The Banker », 
London, novembre 1956). 


Un nuovo orientamento della politica eco- 
nomica della Gran Bretagna può risultare 
dagli studi e dalle discussioni circa la parte- 
cipazione del paese al mercato comune euro- 
peo. Sino ad oggi il Governo ha preso solo 
una decisione finale che ha carattere nega- 
tivo: la Gran Bretagna non sarà partecipan- 
te alla pari nella progettata Unione poichè 
questa non prevede solo l’abolizione delle 
barriere doganali tra i membri, ma anche la 
aceettazione di tariffe da praticare verso i 
non membri. Quest’ultima condizione indebo- 
lirebbe in modo definitivo i legami con il 
Commonwealth, il che non è pensabile. La 
Gran Bretagna riconosce i gravi pericoli di 
una sua astensione, che influenzerebbe anche 
paesi come quelli scandinavi, Svizzera e Au- 
stria, probabili membri dell’Unione. Essa po- 
trebbe quindi partecipare a una più vasta 
zona di libero commercio i cui membri, pur 
abolendo le loro tariffe nel commercio intra 
area mantengono proprie tariffe con i pae- 
si non-membri. Così la partecipazione bri- 
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tannica non si estenderebbe agli alimentari 
greggi o lavorati, ai mangimi, bevande, ta- 
bacco per non ledere gli interessi del Com- 
monwealth e anche nell’interesse dell’agri- 
coltura in Europa. Se la Gran Bretagna deve 
partecipare, e su questo punto occorrono Ta- 
pide e ferme decisioni, è necessario che sen- 
za entrare nei più minuti dettagli, la forma 
della sua partecipazione sia definita mentre i 
piani dei Sei paesi relativi all’Unione sono 
ancora allo stato fluido. (ES) 


(3455) EE (111) 46 
Petrolio e sterlina («The Financial Times », 
London, 9 novembre 1956). 


La debolezza della sterlina riflette il costo 
addizionale del petrolio che si deve compra- 
re nell’emisfero Occidentale in seguito alla 
chiusura del Canale di Suez e i danni agli 
oleodotti della Iraq Petroleum Co. Il danno 
non è commisurato solo ai 21 milioni di tonn. 
di petrolio consumate nel Regno Unito, ma 
anche ai maggiori quantitativi che le compa- 
gnie petrolifere fornivano all’Europa Occ. con- 
tro pagamenti in sterline. Questi quantitativi 
dovranno essere ora acquistati pagando in dol- 
lari ciò che significa un deterioramento net- 
to per la bilancia dei pagamenti e quindi una 
perdita di riserve auree. Se non ci fossero le 
conseguenze monetarie si potrebbe considera- 
re la questione come un semplice problema di 
trasporto per il quale si dovrebbe spostare 
temporaneamente acquisti per circa 75 mi- 
lioni di tonn. dal Medio Oriente all’Emisfe- 
ro Occ. Ma questo spostamerto produrrà una 
vasta breccia nelle riserve auree dell’area 
della sterlina. La misura esatta di queste 
perdite non può essere sicuramente prevista 
poichè dipende dalla durata di questo perio- 
do d’emergenza, dalle disponibilità di petro- 
lio dell’emisfero occidentale, dalia velocità ed 
efficienza con cui verranno usate le petro- 
liere a disposizione delle compagnie petroli- 
fere. Tenendo conto delle circostanze favore- 
voli si spera di mantenere, con un certo ot- 
timismo, le verdite totali nei limiti dei 100 
milioni di dollari. (I. M.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3456) EE (139) 24 

Da Sinva M. F., La marina mercantile nazio- 
nale negli anni dal 1945 al 1954 («Estudos 
de Economia », Lisboa, giugno 1956). 
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Durante l’ultima guerra la flotta merean- 
tile portoghese fu sottoposta ad un grave 
sforzo per assicurare il trasporto dei combu- 
stibili e dei generi alimentari necessari al 
paese. Alla fine del conflitto oltre 180% 
della flotta era costituito da unità vecchie, 
logore, lente e antieconomiche. Con provve- 
dimento del 10 agosto 1945 fu trace:uto vn 
piano di rinnovamento che prevedeva la so- 
stituzione delle unità antiquate e 31 raggiun- 
gimonto di un tonnellaggio totale capace di 
far fronte a non meno del 60% delle neces- 
sità globali di trasporto del paese. Fra il 
1945 ed il 1955 sono state costruite nei can- 
tieri portoghesi 10 unità per complessive 
42.246 tonnellate, mentre 46 unità per 298.158 
tonnellate sono state acquistate all’estero. Il 
piano di rinnovamento è stato completato, ma 
la flotta nazionale trasporta ancora solo il 
37% del totale delle merci entrate nel puese 
e uscite dal paese. Per un più efficiente 
sfruttamento della flotta mercantile oecorre 
fra l’altro migliorare le installazioni portua- 
li delle provincie d’oltremare. (VEO) 


(3457) EE (164) 37 

ANTERO Pina, Il trasporto del legno a grande 
distanza - situazione attuale e tendenze 
(« Kansantaloudellinen Aikakauskirja », 
Helsinki, III, 1956). 


L’entita del trasporto del legno a grande 
distanza ascende attualmente a 4000 milioni 
di metri cubi/chilometri. Poco meno del 70% 
di tale ammontare spetta alle vie acquee, il 
20-25% alla ferrovia e il 7-8% alla strada. 
Prescindendo dalla distanza coperta, circa il 
50% della quantità è trasportato per vie 
acquee, circa il 15% per ferrovia e circa il 
40% per strada. Lo sviluppo dei diversi mez- 
zi di trasporto richiede investimenti note- 
voli e la mancanza di fondi è il freno più 
grave alla realizzazione di un programma a 
eid rivolto. Tuttavia l’importanza di tale 
sviluppo è così grande che i fondi devono es- 
sere procurati. Tutte le forme di trasporto 
devono essere imparzialmente ed efficiente- 
mente sviluppate per far fronte alle crescen- 
ti necessità e rendere i servizi più rapidi, me- 
no costosi ed accessibili a tutte le foreste. 

(V. S.) 


(3458) EE (122) 49 

WesseLy K., Prospettive del traffico sul Da- 
nubio (« Wirtschaftsdienst », Hamburg, 
luglio 1956, Ed. inglese). 


In questo dopoguerra il traffico danubiano 
si è particolarmente intensificato nella zona 
occidentale, mentre è sensibilmente diminuito 
nella zona orientale dell’importante via d’ac- 
qua. Ciò è dovuto a due principali fattori: lo 
sviluppo industriale della città di Linz, dove 
affluiscono carbone e ferro e da cui vengono 
imbarcati acciaio e concimi chimici, e il traf- 
fico petrolifero con provenienza dai giaci- 
menti della Bassa Austria. Negli anni re- 
centi, il movimento delle merci ha mutato 
direzione. Mentre in passato i carichi prove- 
nivano in prevalenza da sud-est, oggi predo- 
mina la corrente opposta (è al primo posto il 
carbone imbarcato a Ratisbona). A Passau 
arriva il carbone della Saar che, successiva- 
mente, viene trasportato a Vienna. Grande 
importanza ha il traffico petroliero. Le raf- 
finerie viennesi imbarcano a Linz circa 
4.000-5.000 tonn. di prodotti al mese; si pre- 
vede che tale quota aumenterà, nonostante lo 
impegno dell’Austria di consegnare all’Unio- 
ne Sovietica t. 1,2 milioni annui di petrolio 
grezzo in conto riparazioni. Comunque, l’Au- 
stria non dovrà più considerare il Danubio 
come la sua principale via d’afflusso delle 
merci dai paesi dell’Europa sud-orientale. 
I contratti stipulati in tali paesi hanno tut- 
ti la clausola «franco frontiera austriaca » 
o «cif porti danubiani dell’Austria », che 
essi sfruttano per poter impiegare il più pos- 
sibile navi nazionali. Il carbone proveniente 
dall’URSS può essere inviato in Austria con 
minore spesa per ferrovia, poichè il suo tra- 
sporto da Taganrog alla foce del Danubio, 
attraverso il Mar Nero, esigerebbe ripetuti e 
costosi trasbordi. Attualmente soltanto il 
grano rumeno diretto in Russia passa per il 
Danubio. Il recente trattato Austro-Sovieti- 
co per una «mutua, soddisfacente distribu- 
zione » dei trasporti navali non sembra poter 
migliorare la situazione. (M. P.) 


(3459) EE (111) 19 

L’Inghilterra nella marina e nelle costruzio- 
ni navali (« Midland Bank Review », Lon- 
don, agosto 1950). 


Dal 1946 ad oggi, l’attività dei cantieri 
navali britannici è stata nettamente più in- 
tensa di quella della decade precedente la 
guerra. In tale periodo, infatti, il complesso 
delle navi varate in un anno non superò mai 
1 milione di tonn. di stazza lorda il che, in- 
vece, si è verificato nel dopoguerra con ten- 
denza all’aumento, fino al raggiungimento 
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dell’attuale livello di 1 milione e mezzo di 
tonn. Le esportazioni, principalmente dirette 
alla Norvegia, al Commonwealth e ai pro- 
prietari iscritti nei registri della Liberia, 
hanno assorbito un terzo della produzione. 
Una viva concorrenza viene opposta all’In- 
ghilterra dalla Germania e dal Giappone (che 
nel 1955, rispettivamente, hanno costruito na- 
vi per t. 929.000 e t. 829.000 lorde), oltre che 
dalla Svezia, dall’Olanda e dall’Italia (i vari 
negli Stati Uniti sono attualmente ad un bas- 
so livello). Nell’anteguerra, l’Inghilterra pos- 
sedeva oltre 1/4 della flotta mercantile mon- 
diale; nel 1955 tale proporzione è scesa a 
1/5. Vari fattori, oltre a quello della regi- 
strazione sotto «bandiere di comodo », han- 
no contribuito ad acuire la concorrenza nel 
settore dei trasporti marittimi. La maggior 
parte dei paesi, primi fra tutti gli Stati Uni- 
ti, sono sovvenzionati dai rispettivi governi, 
sia nel campo delle costruzioni che in quello 
della navigazione. In Inghilterra, eccettuati 
alcuni sussidi di scarsa entità diretti alle co- 
struzioni di battelli da pesca, nessun aiuto 
governativo diretto è contemplato per i pro- 
prietari o i costruttori di navi. Gli introiti 
netti dei servizi marittimi, nel dopoguerra, 
sono stati in media di oltre Lst. 100 milioni 
annui; l’esportazione di navi di nuova e di 
vecchia costruzione ha fornito un’entrata di 
Lst. 40 milioni annui. (M. P.) 


(3460) (PE) (0) 6 

I trasporti stradali sono in pericolo? (« L’E- 
cho de la Bourse», Bruxelles, 11 ottobre 
1956). 


All’ultima sessione plenaria la Conferenza 
europea dei Ministri dei Trasporti ha deciso 
di affrontare il problema delle dimensioni 
e del peso dei veicoli stradali. Si vuole arri- 
vare a una soluzione uniforme su scala euro- 
pea, contribuendo così all’integrazione eco- 
nomica dell’Europa. Quasi tutti i paesi euro- 
pei hanno già preso come base della regola- 
mentazione nazionale le norme della Conven- 
zione internazionale sulla circolazione strada- 
le firmata a Ginevra nel 1949. Le misure sta- 
bilite in detta convenzione sono considerate 
economicamente piuttosto irrilevanti e molti 
paesi adottano di fatto misure superiori. La 
Conferenza dei Ministri dei Trasporti nel 
1953 invitò i paesi che non l’avevano ancora 
fatto a sottoscrivere la Convenzione. Recente- 
mente la Germania Oce. ha, invece, imposto 
delle misure molto inferiori a quelle abituali 


adducendo la preoccupazione circa la sicu- 
rezza stradale e la incapacità della rete tede- 
sca a sopportare pesi superiori a quelli sta- 
biliti. In realtà sembra si voglia trasferire 
parte del traffico alle ferrovie, in deficit fi- 
nanziario. Inoltre è stato posto il divieto ai 
veicoli industriali di circolare la domenica. 
Il governo tedesco ha anche suggerito che le 
misure da esso imposte servano come base a 
una revisione della Convenzione di Ginevra. 
Dato i gravi inconvenienti di queste misure, 
i rappresentanti di 9 organizzazioni interna- 
zionali hanno decisamente protestato e han- 
no invitato la Conferenza dei Ministri dei 
Trasporti a ‘proseguire l’azione intrapresa 
nel 1953. (I. M.) 


(3461) EE (257) 19 

Durr P., Le costruzioni navali in Giappone 
(«The Financial Times», London, 26 ot- 
tobre 1956). 


Nel numero e nel tonnellaggio di navi va- 
rate e iniziate negli ultimi 12 mesi il Giap- 
pone ha raggiunto la Gran Bretagna, che ha 
però mantenuto il primato mondiale del ton- 
nellaggio completato nello stesso periodo. An- 
che questo primato sarà perduto se il Giap- 
pone continua a costruire al ritmo di 1,6 mi- 
lioni di tonn. lorde. Bisogna, tuttavia, tene- 
re conto del fatto che il Giappone costruisce 
grandissime petroliere e navi per carichi 
secchi, mentre la Gran Bretagna per il 40% 
costruisce piccole navi di linea per passegge- 
ri e merci che richiedono maggiori rifiniture 
interne. Solo pochi anni fa i cantieri navali 
giapponesi vivevano di ordini sussidiati dal 
governo, ora il 73,6% delle costruzioni ini- 
ziate è destinato all’esportazione (rispetto 
al 23,4% della Gran Bretagna). Alla fine 
di settembre il Giappone ha ricevuto ordini 
destinati all’esportazione per 1.108.000 ton- 
nellate lorde. Cid si spiega con l’equipaggia- 
mento moderno e i metodi di prefabbricazione 
dei cantieri giapponesi che sveltiscono la pro- 
duzione, con l’esaurimento della capacità der 
cantieri britannici, con la disponibilità di ba- 
cini per grandissime navi. Ci si domanda, 
tuttavia, se anche in Giappone si potrà man- 
tenere questo ritmo di consegna e si prevede 
che la scarsità di acciaio e di motori diesel e 
le rivendicazioni salariali ridurranno molti 
dei vantaggi dei cantieri giapponesi sui con- 
correnti, e li indurranno a non accettare più 
ordini sulla base di prezzi fissi. (I. M.) 
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(3462) EE (0) 6 
Merci attraverso Suez («The Financial Ti- 
mes », London, 1 novembre 1956). 


L’aumento dei prezzi delle materie prime 
riflette oggi una scarsità di rifornimenti, 
piuttosto che la prospettiva di mutamenti 
nei noli. La Malesia fornisce circa 1/3 dello 
stagno prodotto nel mondo; il 90% viene 
inoltrato nel Canale di Suez per essere espor- 
tato negli Stati Uniti. Il Regno Unito non 
dipende da Suez per i suoi rifornimenti di 
stagno, poichè lo riceve per la maggior par- 
te dalla Bolivia; per contro, importa dalla 
Nuova Zelanda e dall’Australia, via Suez, il 
66% del suo fabbisogno di lana, mentre la 
Germania, il Belgio e 1’Olanda usano la me- 
desima via, rispettivamente per il 50% circa, 
per oltre il 50% e per oltre il 35% dei loro 
rifornimenti; anche l’Italia dipende dal Ca- 
nale per le sue importazioni di lana. Nel 1955 
Malesia e Indonesia hanno prodotto comples- 
sivamente 1,4 milioni di tonnellate di gomma, 
su di un totale mondiale di t. 1,9 milioni; 
circa t. 1,2 milioni sono state assorbite dal- 
l’Occidente, dal Canadà e dagli Stati Uniti. 
Il Regno Unito ne ha importato t. 337.000, 
delle quali 215.000 circa sono giunte attra- 
verso il Canale; la Francia ha importato, at- 
traverso Suez, poco meno della metà del suo 
fabbisogno e la Germania poco più di 1/4 
(37.000 tonnellate). Nel 1955 il Regno Uni- 
to ha importato t. 225.000 di tè, di cui 
1’85% proveniente dall’India, da Ceylon e 
dal Pakistan e trasportato via Suez. (M. P.) 


(3463) EE (0) 6 

La navigazione attorno al Sud-Africa (« The 
Financial Times», London, 3 novembre 
1956). 


La nuova rotta del Capo implica per tut- 
te le navi da una a tre fermate obbligatorie 
nei porti africani per il rifornimento di com- 
bustibile. Una nave di 30.000 tonn. prove- 
niente dall’Europa e diretta nel Golfo Per- 
sico, a Ceylon o in Australia potra far rifor- 
nimento una sola volta a Cape Town o a 
Durban, mentre una nave di 15.000 tonn., che 
segua le stesse rotte, dovra rifornirsi tre vol- 
te, probabilmente a Dakar o a Freetown, a 
Cape Town o a Durban, a Mombasa. Il costo 
del combustibile per una petroliera di 19.500 
tonn. che percorra la via del Capo è di circa 
46 scellini per ton, contro 33 scellini per 
ton attraverso il Canale di Suez; per una 
petroliera di 32.000 tonn. le cifre sono, ri- 


spettivamente, 39 e 29 scellini. Fermo restan- 
do l’attuale movimento di navi da carico e 
di petroliere, si presume che 45 navi costitui- 
scano il traffico supplementare giornaliero 
attorno al Capo. Il pescaggio dei porti del- 
l’Africa è, al minimo, di 32 piedi in periodo 
di bassa marea (il pescaggio massimo del 
Canale di Suez è di 34 piedi); i più impor- 
tanti (Durban e L. Marques sulla costa o- 
rientale, Cape Town al sud e Las Palmas sul- 
la costa nord-occidentale) sono in grado di 
ospitare navi che per il loro pescaggio non 
possono passare per Suez. A parte il riforni- 
mento di combustibile, il maggiore problema 
della navigazione attorno al Capo è quello 
dei bacini di carenaggio. Anche in questo 
campo, però, i porti africani sono attrezzati 
in modo da poter far fronte ad un aumento 
della domanda. Cape Town ha un bacino di 
carenaggio della capacità di 1.181 per 148 
piedi, mentre Durban ne ha uno di 1.166 per 
110 piedi. East London, Simonstown e Dakar 
possiedono tre grandi bacini per la ripara- 
zione di navi oltre le 28.000 tonnellate di 
stazza. (M. P.) 


(3464) EE 16 

Si prevede un aumento dei tassi dei noli 
(«The Financial Times», London, 5 no- 
vembre 1956). 


A parte le operazioni militari, per un cer- 
to periodo il Canale di Suez rimarrà inutiliz- 
zabile; si presume che almeno 14 navi giac- 
ciano sul suo fondo, oltre ai piloni e al ponte 
di El Firdan, demolito in base ad un ordine 
del governo egiziano. La necessità per le 
navi da carico e da passeggieri di doppiare il 
Capo di Buona Speranza avrà come conse- 
guenza l’aumento dei tassi dei noli. Due so- 
cietà di navigazione olandesi — la Royal 
Rotterdam Lloyd e la Steam Navigation 
Company Netherlands — hanno alzato le ta- 
riffe dei servizi per passeggieri da e per 
l’Estremo Oriente del 20%. L’esempio sara 
molto probabilmente seguito, quanto prima, 
dalla Gran Bretagna e da altri paesi. La Con- 
ferenza dei noli per l’Estremo Oriente e le 
altre conferenze delle linee dell’India e del 
Pakistan prenderanno in esame i costi addi- 
zionali che la rotta del Capo implica. Alcuni 
ambienti marittimi auspicano il ripristino 
dell’aumento del 15%, già introdotto e quin- 
di sospeso in settembre in seguito alla na- 
zionalizzazione del canale. I servizi per l’In- 
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dia e il Pakistan esigerebbero un aumento 
ben più alto del 15%. (M. P.) 


(3465) EE (0) 6 
Il costo della rotta del Capo («The Finan- 
cial Times», London, 7 novembre 1956). 


Si è stimato che per una nave da carico 
di 10.000-13.000 tonn. i costi in più da soste- 
nersi facendo un viaggio di andata e ritorno 
via Città del Capo, invece che via Suez, sono 
per l’India: costi di maggiore lunghezza del 
percorso 11.700 Lst., perdite di peso morto 
dovute a maggior combustibile trasportato 
10.000 Lst., interessi e ammortamenti 5.750 
Lst. per un totale di 27.450 Lst.; per l’Estre- 
mo Oriente il totale dei costi extra è pari a 
28.040 Lst. Ovviamente variando la grandez- 
za della nave varia anche l’entità dei costi. 
I costi per maggiore percorso sono dovuti al 
maggior tempo del viaggio che per l’India è, 
tra andata e ritorno, 24 giorni in più, per 
l’Estremo Oriente 15 poichè su questa rotta 
viaggiano navi più veloci. Tra questi costi 
viene compreso anche il maggiore costo del 
combustibile dipendente dalla maggiore quan- 
tità necessaria e dai più alti prezzi praticati 
nei nuovi porti di rifornimento. Il secondo 
tipo di costi è dovuto alla minore capienza 
della nave per i carichi remunerati; il terzo 
tipo di costi è più elevato per l’Estremo O- 
riente (7.000 Lst.) poichè per quella zona sono 
impiegate navi più costose. Difficilmente cal- 
colabili sono le perdite relative alla rinuncia 
ai carichi occasionali nei porti della rotta di 
Suez e al minor numero di viaggi compiuti 
dalla nave. Sembra che un aumento del 15% 
dei noli non darà introiti sufficienti a copri- 
re l’aumento dei costi. (I. M.) 


(3466) EE (121) 19 

Durr P., Costruzioni navali in Germania 
(«The Financial Times», London, 12 no- 
vembre 1956). 


Fino al recente sciopero, i cantieri navali 
tedeschi lavoravano a un ritmo simile a quel- 
lo dei cantieri britannici. Secondo il Lloyd 's 
Register la Germania ha varato e allestito, 
negli ultimi 12 mesi, 1 milione di tonn. lorde 
ed ha impostato 1,8 milioni mentre la Gran 
Bretagna ha allestito 1,42 milioni, ha varato 
1,35 milioni e impostato 1,32 milioni di tonn. 
lorde. Ma mentre la tendenza produttiva bri- 
tannica è in declino, quella tedesca è in e- 
spansione. Vi sono notevoli differenze tra il 
tipo di costruzioni navali britanniche e quel- 


le tedesche. In Germania la dimensione me- 
dia delle navi è molto minore, non si costrui- 
scono grandi navi di linea per passeggeri, si 
sta costruendo solo il 15,7% di petroliere (con- 
tro il 40,5% nel R.U.), prevalgono le costru- 
zioni di navi per carichi secchi e le costruzioni 
sono prevalentemente per l’esportazione (69,2 
per cento rispetto al 23,4% del R.U.). I can- 
tieri tedeschi nei primi nove mesi dell’anno 
hanno ricevuto ordini dall’estero per 1,7 mi- 
lioni di tonn., contro i 1,26 milioni della Gran 
Bretagna, e ciò per i termini di rapida conse- 
gna e per i contratti a prezzo fisso che erano 
capaci di offrire. Anche i prezzi praticati e- 
rano più bassi di quelli britannici, ma ora il 
margine si sta riducendo. In Gran Bretagna 
l’acciaio è più a buon prezzo mentre il costo 
del lavoro era finora più favorevole alla Ger- 
mania. Gli operai specializzati richiedono però 
attualmente condizioni migliori. Tuttavia si 
ritiene che i prezzi tedeschi si manterranno 
in linea con quelli britannici e che la Germa- 
nia troverà sempre nella rapidità delle con- 
segne il principale mezzo concorrenziale. 

(I. M.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(3467) EE (131) 43 

RieHBI C., Le modificazioni dei livelli di oc- 
cupazione ‘in Italia dal 1952 al 1955 («Mo- 
neta e Credito», Roma, 1°-2° trimestre 
1956). 


Un esame critico comparato delle diverse 
informazioni e delle varie fonti — così come 
è stato tentato nell’ultima « Relazione gene- 
rale sulla situazione economica del paese » — 
è, allo stato attuale, l’unico mezzo per giun- 
gere ad un giudizio attendibile sugli ordini 
di grandezza delle modificazioni intervenute 
nei livelli di occupazione e per contenere il 
grado di approssimazione entro certi limiti. 
Limiti sicuramente più ristretti di quelli con- 
seguibili applicando per semplice analogia 
le variazioni relative dedotte da indagini par- 
ziali alle grandezze assolute accertate ad una 
certa data. Nel totale delle attività non agri- 
cole si è verificato un incremento nell’occu- 
pazione di circa 280.000 unità lavorative dal 
1952 al 1953 e di circa 300.000 unità tanto 
nel 1954 che nel 1955. Tenuto conto che le 
nuove leve di lavoro per gli anni considerati 
ammontavano rispettivamente a 180.000, 130 
mila e 110.000 unità, l’ineremento di occupa- 
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zione è stato tale da permettere una ridu- 
zione dell’ammontare effettivo della disoceu- 
pAzione. (v. 8.) 


(3468) 

AURO T., Lo 
(« Kansantaloudellinen 
Helsinki, II, 1956). 


All’inizio del 1956 cessò in Finlandia il 
controllo dei prezzi e dei salari. Alla fine di 
gennaio fu annunciato l’aumento dei prezzi 
dei prodotti caseari; in seguito, la maggior 
parte dei prezzi subi un rialzo. La Confede- 
razione dei sindacati finlandesi chiese, a par- 
tire da febbraio, un’integrazione di 12 mar- 
chi l’ora per i salari, oppure il ritorno, dei 
prezzi ai livelli del dicembre 1955 e minacciò 
lo sciopero generale. Le trattative non giun- 
sero a risultati concreti; lo sciopero ebbe ini- 
zio il 1° marzo e durò 20 giorni, causando 
una perdita nel reddito nazionale di 13 mi- 
liardi di marchi. Il governo infine concesse 
l’aumento di 12 marchi sul salario orario dei 
lavoratori di età superiore ai 18 auni e di 8 
marchi per gli altri. Di conseguenza il livel- 
lo dei salari salì del 10%, al minimo, e quel- 
lo dei prezzi del 5% circa. Gli accordi conclu- 
si non differiscono sostanzialmente dal siste- 
ma di stabilizzazione instaurato nel 1951; 
nel caso attuale il costo della vita nel mese 
di febbraio costituisce la base per la stabi- 
lizzazione; ogni sua sensibile variazione au- 
torizza le parti contraenti, sindacato dei la- 
voratori e governo, ad entrare in trattative a 


(PE) (164) 20 
sciopero generale del 1956 
Aikakauskirja », 


riguardo del livello dei salari. (M. P.) 
(3469) EE (412) 43 
ALLEN, P., Tendenze recenti dell’occupazione 

in Canada («L’Actualité Economique », 


Montréal, aprile-giugno 1956). 


Nel 1951 la popolazione attiva accupata 
ammontava in Canada a 5.179.613 unita, con- 
tro 4.195.951 nel 1941. Per la prima volta 
nella storia della struttura dell’occupazione 
canadese, l’agricoltura non occupa la parte 
maggiore dei lavoratori: dal primo posto, al 
quale si trovava nel 1941, essa è passata al 
terzo, dopo le manifatture e i servizi. L’occu- 
pazione femminile è aumentata nei settori 
commerciale e finanziario, mentre è diminuita 
in quelli delle manifatture e dei servizi. I ser- 
vizi restano, tuttavia, un campo dove il per- 
sonale femminile è più numeroso di quello 
maschile. Nel 1951 il Canadà occupava, nelle 
attività secondarie e terziarie, il 78% circa 


delle sue forze di lavoro, contro il 66% nel 
1941. Le tendenze della popolazione attiva, 
senza distinzione di sesso, permettono di sud- 
dividere le province canadesi in tre gruppi, a 
seconda delle principali occupazioni in esse 
svolte: 1) province agricole nelle quali pre- 
dominano l’agricoltura e i servizi (Saskat- 
chewan, Isola del Principe Edoardo); 2) pro- 
vince industriali, dove le manifatture preval- 
gono sulle altre attività (Ontario e Quebec); 
3) province in cui prevale il settore dei ser- 
vizi (Nuova Scozia, Nuova Brunswick e Co- 


lombia britannica). (MERI) 
(3470) EE (131) 1 
BERGONZINI L., L’analfabetismo in Italia 


(« Statistica », luglio-settembre 


1956). 


Il 4 novembre 1951, all’atto dell’esecuzione 
del IX censimento generale della popolazione, 
esistevano in Italia 5.456.005 analfabeti e se- 
mianalfabeti (i privi di certificato di proscio- 
glimento — il minimo titolo di studio di 
scuola elementare). Tali cifre rappresentano 
rispettivamente il 12,90 e il 30,82 per cento 
del totale della popolazione di 6 anni e oltre. 
La massima intensità del fenomeno dell’anal- 
fabetismo si manifesta nel complesso delle 
regioni di collina. Nell’Italia meridionale ed 
insulare gli analfabeti ammontano a 3 mi- 
lioni 718.531, pari al 68,19 del totale degli 
analfabeti censiti nel complesso del territorio 
nazionale; il totale degli analfabeti e privi di 
titolo di studio rappresenta, nelle due ripar- 
tizioni del sud, il 55,6% del contingente na- 
zionale. Gli aspetti fondamentali della strut- 
tura dell’analfabetismo in Italia e della sua 
distribuzione territoriale possono essere ac- 
colti come una dimostrazione del fatto che 
tuttora sussistono nel paese le condizioni, già 
rilevate all’atto dei precedenti censimenti de- 
mografici, che portano all’esistenza di uno 
stato di profonda disuguaglianza dei cittadi- 
ni rispetto all’istruzione obbligatoria e la 
conferma di una vasta e sistematica evasione 
al precetto costituzionale che preserive 1’ob- 
bligatorietà dell’istruzione inferiore per al- 
meno otto anni. (Vv. 8.) 


Bologna, 


(3471) EE (161) 1 

SAUVY A., La popolazione dell’Unione So- 
vietica (« Population», Paris, luglio-set- 
tembre, 1956). 


Il punto di partenza adottato dagli esperti 
occidentali per calcolare la popolazione del- 
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l'URSS è il numero degli abitanti rilevato 
dal censimento del gennaio 1939, 170 mi- 
lioni, accresciuto dei 23 milioni della popola- 
zione dei territori annessi all’Unione Sovie- 
tica nello stesso anno e nel 1940. Alla fine 
del 1940, tenuto conto dell’aumento naturale, 
la popolazione avrebbe dovuto ammontare a 
200 milioni. Senza la guerra essa, secondo i 
calcoli, sarebbe salita, alla fine del 1945, a 
circa 221 milioni. Deducendo da questa cifra 
le perdite di guerra (comunemente ritenute 
pari a 7 milioni di militari e 10 milioni di 
civili) e considerando il rallentamento del 
ritmo delle nascite, gli esperti di vari paesi 
sono stati concordi nel valutare la popola- 
zione dell’Unione Sovietica alla fine del 1955 
pari a 215 o 220 milioni di abitanti. La ci- 
fra apparsa sul Manuale Statistico dell URSS 
pubblicato quest’anno è molto più bassa: 
200.200.000 abitanti nell’aprile 1956 e 198 
milioni alla metà del 1955. Lo scarto di 15-20 
milioni può essere spiegato aritmeticamente 
in uno dei seguenti modi: 1) sopravaluta- 
zione della popolazione del 1939 o del 1940; 
2) sottovalutazione del totale annunciato per 
il 1955; 3) sottovalutazione delle perdite di 
guerra; 4) sopravalutazione dell’eccedenza 
delle nascite nel dopoguerra. (M. P.) 


(3472) 
Trentadue ore (« L’Echo de 
Bruxelles, 25 settembre 1956). 


(PE) (415) 20 
la Bourse », 


IT grandi sindacati riuniti statunitensi 
A.F.L. - C.L.O. fanno della settimana la- 
vorativa di quattro giorni di otto ore il prin- 
cipale obiettivo delle loro rivendicazioni so- 
ciali future. Coscientemente o no essi indu- 
cono a una nuova tappa nella metamorfosi 
industriale il cui carattere essenziale è la 
moltiplicazione dei mezzi automatici. La que- 
stione è di sapere se l’apparato produttivo 
degli S. U. è capace di sopportare la ridu- 
zione massiccia del lavoro umano per un sa- 
lario immutato, continuando a fornire i beni 
e servizi che dovranno soddisfare i nuovi agi. 
I progetti di rivendicazione dei sindacati si 
presentano in un momento in cui i prezzi 
tendono all’aumento e in eui si dovrebbe 
cercare di abbassare i costi unitari dei beni e 
servizi. Non sembra che la "riduzione delle ore 
di lavoro sia compatibile con qv ‘o intento. 
C’é la necessità di ottenere us imento del- 
la produttività e una espansione della capa- 
cità industriale: non è quindi il momento di 
inerociare le braccia. Tanto più che gli ef- 


fetti di una accresciuta produttività non si 
faranno sentire prima di parecchi mesi. 
(I. M.) 


(3473) EE (161) 19 

ARAKELIAN A., L’aumento della produttività 
del lavoro, condizione basilare dell’edifica- 
zione del comunismo (« Pravda », Moskva, 
21 ottobre 1956). 


Nell’insegnamento di Lenin dopo che il 
proletariato ha stabilito la propria dittatura 
il compito principale da affrontare è quello 
dell'aumento della produttività del lavoro. 
Tre sono le ragioni dell’importanza di que- 
st’intervento della produttività ai fini del- 
l'edificazione del comunismo. Anzitutto, la 
parte di gran lunga maggiore dell’aumento 
annuo della produzione si attua nell’URSS 
attraverso l’incremento della produttività del 
lavoro. Secondariamente, quest’ineremento 
della produttività è il principale fattore del- 
l’espansione del reddito nazionale, e quindi 
dell’allargamento delle possibilità dell’accu- 
mulazione e del consumo. In terzo luogo, l’in- 
cremento della produttività del lavoro in tut- 
ti i rami dell’economia sovietica è l’indi- 
spensabile condizione per assicurare  al- 
l’URSS la vittoria nella pacifica emulazione 
economica con i paesi capitalistici. Ma Lenin 
ha pure insegnato che per aumentare la pro- 
duttività, è necessaria’ un’organizzazione 
quanto migliore del lavoro. Ora è notorio eo- 
me attualmente esista invece nell’URSS un 
netto divario tra l’alto livello della base tec- 
nica della produzione ed il basso livello del- 
l’organizzazione del lavoro e della produ- 
zione. Le gravi insufficienze del lavoro or- 
ganizzativo ostacolano l’ineremento della 
produttività, portano ad enormi perdite di 
tempo lavorativo, ad arresti nel funziona- 
mento del macchinario ecc.. In numerose im- 
prese industriali le perdite di tempo lavora- 
tivo ascendono a 1-2 ore al giorno: in altre 
parole, circa un quarto degli operai di fatto 
non lavora. Un controllo effettuato nel 1955 
sul lavoro di 250 mila operai del settore di 
costruzione ha rivelato interruzioni ammon- 
tanti a cirea 1/5 dell’intero tempo lavora- 
tivo. Ciò equivale a dire che dei 3,5 milioni 
di opera: ‘iuetti alle costruzioni circa 700 
mila sono stati di fatto con le mani in mano. 
Queste perdite sono la co: vnza di una 
difettosa organizzazione del lavoro e della 
produzione e di una deplorevole insufficienza 
di interesse dei dirigenti aziendali per questi 
fondamentali problemi. (M. I. A.) 


(3474) EE (161) 19 

EMELIANOV A., SAMBARSKI G., L’automazio- 
ne e VURSS (« Pravda», Moskva, 29 ot- 
tobre 1956). 


La pratica ha dimostrato la grande utilità 
dell’automazione nell’industria. Basta un e- 
sempio a convincere della sua efficacia eco- 
nomica: munendo i forni Martin di disposi- 
tivi di controllo, comando e regolazione au- 
tomatica si aumenta generalmente la loro 
produttività in ragione del 13-15% e si di- 
minuisce il consumo di combustibile del 16- 
18%. In questi ultimi anni l’automazione 
nell’URSS ha fatto progressi, ma solo in al- 
cuni settori, come quelli energetico, siderur- 
gico, meccanico ed alimentare. In altri set- 
tori, invece, come quelli chimico, della produ- 
zione e della raffinazione del petrolio, me- 
tallurgico leggero ecc., i' lavori per l’auto- 
mazione della produzione si trovano ancora 
ad un livello assai basso. Le cause di ciò so- 
no ovviamente da ricercarsi nei gravi difetti 
che tuttora presenta l’organizzazione di que- 
sti lavori. Aleuni di tali difetti o sono stati 
testè eliminati o si trovano attualmente in 
via di progressiva eliminazione: così si è 
provveduto a pianificare meglio lo sviluppo 
dell’adozione di macchinario moderno ed a 
sostituire il veechio sistema di premiazione 
degli operai dell’industria meccanica con un 
altro che crea l’interesse all’elaborazione ed 
all’adozione di tecnica nuova. Ma restano 
ancora altri difetti, per eliminare i quali an- 
cora si è fatto poco, o nulla. Un ostacolo 
gravissimo all’automazione è tuttora rappre- 
sentato dall’insoddisfacente lavoro nel setto- 
re della specializzazione della fabbricazione, 
in quello della standardizzazione della pro- 
duzione e in quello dell’unificazione dei pro- 
cessi tecnologici. Due altri gravi ostacoli allo 
sviluppo dell’automazione complessa nel- 
1’URSS sono costituiti dalla lentezza estrema 
con cui si progetta, si appronta e si monta, 
e in particolare si assimila, il macchinario 
automatizzato nell’industria meccanica, e dal- 
l’insoddisfacente stato del lavoro diretto alla 
preparazione dei quadri specializzati. 

(Ou a6 AS) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PABSI. 


(3475) EE (164) 60 

HALME V., Piani d’investimento nei comuni 
(« Kausantaloudellinen Aikakauskirja » 
Helsinki, II, 1956). 
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Negli anni recenti, il 30% delle spese dei 
comuni finlandesi riguardava gli investimen- 
ti. La pianificazione degli investimenti è del- 
la massima importanza per l’economia di un 
comune. In Svezia, ad esempio, molti comuni 
attuano piani settennali, che considerano l’au- 
mento della popolazione e dell’area dei cen- 
tri urbani. Lo scopo di questi piani d’inve- 
stimento è di determinare, per un periodo 
più lungo possibile, l’importanza delle varie 
richieste di investimento; in tal modo, il co- 
mune può anche prevedere gli sviluppi dei 
problemi economici e sociali della giurisdi- 
zione. Al riguardo, è indispensabile la cono- 
scenza delle fonti di finanziamento, della mi- 
sura del reddito del comune e dell’andamento 
del mercato monetario. La realizzazione dei 
piani comunali d’investimento è condotta 
con una certa libertà per quanto riguarda i 
dettagli. Se l’attività dei singoli comuni nel 
settore degli investimenti potesse essere a- 
dattata alla politica economica generale, si 
avrebbe sul piano nazionale un maggior suc- 
cesso specie per quanto concerne la politica 
di stabilizzazione. (M. P.) 


(3476) EE (221) 60 

Il piano quinquennale indiano ed il suo sfon- 
do economico-sociale («Ekonomista», Wars- 
zawa, n. 3, 1956). 


Nel 1947, all’epoca del riacquisto della in- 
dipendenza politica, la situazione dell’India 
era caratterizzata da un basso livello di vita 
della sua popolazione e da una contrazione 
della sua base alimentare e di materie prime 
in conseguenza della perdita della zona agri- 
cola del Pakistan. Il primo piano quinquen- 
nale, solo parzialmente realizzato, apportó 
qualche miglioramento nella situazione gene- 
rale, ma in seguito allo searso sfruttamento 
delle possibilità di industrializzazione au- 
mentd la disoccupazione. La necessità di ele- 
vare il livello di vita per prevenire il peri- 
colo di conflitti sociali, e insieme il desiderio 
di assicurare al paese l’indipendenza econo- 
mica dalle potenze imperialistiche, hanno 
spinto la borghesia indiana ad intraprendere 
un’industrializzazione statale-capitalistica che 
ha trovato espressione nel secondo piano 
quinquennale (1956-1961). Il punto centrale 
di questo piano è rappresentato da investi- 
menti pubblici su vasta scala, diretti non sol- 
tanto all’irrigazione e ai trasporti, ma anche 
all’industria pesante. L’aumento della do- 
manda per gli articoli industriali di largo 
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consumo, conseguente agli investimenti sta- 
tali e, in parte, agli investimenti privati an- 
ticipati, dovrá essere specialmente soddisfat- 
to mediante un allargamento della produ- 
zione artigiana, che dovrá causare una ridu- 
zione della disoccupazione ed un risparmio 
degli investimenti. L’aumento della domanda 
per i prodotti dell’agricoltura dovrà venir 
soddisfatto mediante l'irrigazione, il miglio- 
ramento della tecnologia agraria e la riforma 
agricola. 1 principali elementi di incertezza 
sono: a) gli investimenti privati, che potreb- 
bero rivelarsi insufficienti e così influenzare 
negativamente l’attuazione dell’intero piano 
di investimento; b) l’espansione dell’agri- 
coltura, dove un fallimento del piano cree- 
rebbe una tendenza all’inflazione in conse- 
guenza della sproporzione tra l’offerta dei 
generi alimentari e la domanda per i mede- 
simi. In entrambi i casi l’attitudine della 
borghesia e dei proprietari terrieri sarà de- 
cisiva per il futuro del piano, che in sè stesso 
rappresenta un compromesso tra gli interessi 
borghesi diretti e quelli indiretti. Il piano si 
basa essenzialmente sull’espansione della fun- 
zione dello Stato nell’industria pesante, sulla 
posizione privilegiata dell’artigianato, e sul- 
la riforma agraria. Appunto la messa in atto 
di questi principi potrebbe portare allo scop- 
pio di quei conflitti tra borghesia e proprie- 
tari terrieri ehe metterebbero a repentaglio 
la realizzazione del piano. In tali circostanze, 
l’attuazione del programma economico e so- 
ciale del piano sarà il risultato di un’aspra 
lotta di classe. Obiettivo delle masse popo- 
lari, in questa lotta, sarà di contrastare alla 
borghesia lo sfruttamento del piano nei suoi 
propri interessi esclusivi. (M. I. A) 


(3477) EE (415) 61 

KALECKI M., L’attuale situazione economica 
degli Stati Uniti rispetto alla situazione 
anteguerra (« Ekonomista », Warszawa, n. 
4, 1956). 


Tra il 1937 e il 1955 si verificarono negli 
Stati Uniti un forte ineremento del reddito 
nazionale, un notevole miglioramento del li- 
vello di vita, ed una diminuzione della di- 
soccupazione. L’aumento del consumo non 
andò tuttavia di pari passo con l’ineremento 
del reddito nazionale in seguito all’aumen- 
tata partecipazione in questo reddito dell’ac- 
cumulazione monopolistica. Il miglioramento 
del livello di vita rimase per la stessa ra- 
gione pressochè nella stessa misura indietro 
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rispetto alla produttività, cosicchè l’aumento 
dell’occupazione non si riflesse sul tenore di 
vita. Se la maggior partecipazione dei mono- 
poli al reddito nazionale non fu causa di una 
non utilizzazione del potenziale produttivo, 
ciò fu dovuto al fatto che le accumulazioni 
furono assorbite dagli armamenti e dall’e- 
sportazione, che in ultima analisi coperse le 
spese militari all’estero, o dall’« aiuto » eco- 
nomico offerto ad altri paesi in cambio di van- 
taggi politici. La diminuzione della disoccu- 
pazione fu prevalentemente ottenuta attra- 
verso l’aumento dell’impiego di elementi non 
produttivi, militari e impiegati, per cui que- 
st’aumento dell’occupazione non influì sul- 
l’elevamento del livello di vita. L’elevamento, 
inoltre, del livello di vita nel periodo consi- 
derato riguarda il periodo 1937-1944, dato 
che dopo il 1946 esso aumentò relativamente 
poco. Probabilmente in futuro esso salirà 
anche meno, anche nel caso che con l’inter- 
vento statale si riesca a mitigare la depres- 
sione economica in arrivo. (M. I. A.) 


(3478) EE (165) 61 

LANGE O., Attuali problemi dell’economia po- 
lacca (« Ekonomista », Warszawa, n. 5, 
1956). 


DS 


L’economia polacca del dopoguerra è stata 
caratterizzata da una prima fase di lotta 
contro i principi dell’economia borghese, cui 
fece seguito, tra il 1949 e il 1951, l’instau- 
razione del regime marxista. Il ritorno alle 
teorie leniniste ha aperto vaste prospettive 
per lo sviluppo dell’economia polacca; nu- 
merosi problemi devono essere profondamente 
analizzati, primi tra essi: a) la fissazione 
dei prezzi; b) l’efficacia degli investimenti; 
c) il sistema dei salari e gli interessi mate- 
riali del personale ai risultati finanziari del- 
l’attività di una data impresa e d) la meto- 
dologia della pianificazione. Questi problemi 
non sono nuovi, ma sono stati discussi sol- 
tanto in linea di massima e non si è data 
l’opportunità di formulare progetti concreti. 
L’analisi dell’economia socialista deve essere 
unita ad un particolareggiato esame dell’e- 
conomia capitalista esistente e dei problemi 
economici dei paesi sottosviluppati. Anche i 
problemi risultanti dalla coesistenza di due 
sistemi di politica economica, quello sociali- 
sta e quello capitalista, esigono una comple- 
ta analisi. Infine, si ritiene essenziale una 
valutazione delle realizzazioni dell’economia 
borghese contemporanea. (M. P.) 
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(3479) (BENI 
BICANIC R., La concorrenza socialistica in 
Jugoslovia («Economie Appliquée», Pa- 

ris, luglio-settembre 1956). 

La posizione delle imprese commerciali in 
Jugoslavia è molto mutata da quando il si- 
stema sovietico è stato progressivamente 
scartato. Dal 1950 al 1955, infatti, una serie 
di riforme trasformò l’impresa da una sem- 
plice unità operativa di un’immensa pianifi- 
cazione micro-economiea in un soggetto eco- 
nomico indipendente operante in un vasto si- 
stema di pianificazione macro-economica. Il 
principio-base che attualmente regola l’atti- 
vità delle imprese stabilisce che esse realiz- 
zino in maniera indipendente le proprie en- 
trate, ma distribuiscano le stesse secondo le 
disposizioni dell’apposita legge. Oltre alla 
concorrenza fra le varie imprese individuali 
esiste una concorrenza fra settori economici 
(sociale generale o pubblico, cooperativo, as- 
sociativo e privato). Il concetto marshalliano 
di «industrie >» non può essere qui applicato, 
poichè al di sopra delle industrie esistono i 
settori economici aventi una struttura nor- 
mativa definita. Una concorrenza imperfetta 
sì esercita fra settori rappresentanti diversi 
sistemi di produzione. Lo Stato non solo per- 
mette, ma incoraggia la concorrenza, al fine 
di stimolare una maggiore efficienza pro- 
duttiva con conseguente diminuzione dei co- 
sti. Uno dei più importanti effetti della con- 
correnza è stato il crescente miglioramento 
della qualità dei prodotti rispetto a quelli di 
tipo assai seadenti stabiliti dai programmi 
burocratici. E” caratteristica attualmente in 
Jugoslavia la coesistenza di un grande nu- 
mero di mercati, differenti fra loro per di- 
mensione e struttura, nei quali forme tradi- 
zionali e razionali di commercio, libera con- 
correnza e concorrenza socialistica, monopoli 
e intervento dello Stato sono mescolati tra 
loro ed operano tutti in diverso grado nel 
quadro della pianificazione socialista. Il go- 
verno è intervenuto attivamente per eliminare 
forme di concorrenza imperfetta e per favo- 
rirne altre. Sotto questo aspetto la situazione 
è tuttora in fase di evoluzione. (M. P.) 


(3480) EE (415) 53 

PoLAK J. J., Le ripercussioni delle fluttua- 
zioni economiche negli Stati Uniti sulle al- 
tre parti del mondo («Staff Papers - In- 
ternational Monetary Fund », Washington, 
agosto 1956). 


Nei periodi di recessione il volume delle 
importazioni degli Stati Uniti diminuisce ap- 
prossimativamente nella stessa proporzione 
dell’indice della produzione industriale; il 
valore delle importazioni diminuisce invece 
di una volta e mezza tale proporzione. Non 
si può ritenere che una depressione negli 
Stati Uniti non avrebbe un effetto sfavore- 
vole sull’approvvigionamento di dollari degli 
altri paesi nè si deve fare troppo affidamen- 
to sul «countereyclical lending » (prestito 
anticiclico). E cid non tanto perchè le risorse 
che potrebbero essere fornite dal Fondo Mo- 
netario Internazionale e le riserve dei singoli 
paesi non potrebbero finanziare un notevole 
deficit del resto del mondo con gli Stati U- 
niti. Ma principalmente perchè molti paesi, 
specie i sottosviluppati, potrebbero essere in- 
capaci a sostenere il reddito nel caso di una 
forte diminuzione delle esportazioni e perchè 
i paesi stessi possono generalmente non desi- 
derare indebitarsi troppo per sostenere le 
importazioni in un periodo di notevole incer- 
tezza. (V. S.) 


(3481) EE (161) 17 
Documenti di grande importanza nazionale 
(« Pravda», Moskva, 1 settembre 1956). 


Oltre al bestiame sociale, è in questi ul- 
timi anni notevolmente aumentato nell’URSS 
anche il patrimonio zootecnico privato dei 
lavoratori abitanti tanto nei villaggi che 
nelle città. Quest’ultimo è un fatto di per sè 
positivo. Ma la verifica organizzata ed i ma- 
teriali degli organi periferici rivelano che in 
molte città gran parte dei privati possessori 
di bestiame hanno smesso di preoccuparsi di 
trovare il foraggio per le loro bestie tro- 
vando più comodo dar loro da mangiare pro- 
dotti alimentari — come pane, farina, pata- 
te — , che acquistano negli spacci di Stato e 
in quelli cooperativi. Ben sapendo che sul 
mercato i prezzi dei prodotti dell’allevamento 
sono abbastanza alti, questi acquirenti di der- 
rate-foraggio approfittavano della circostan- 
za a fini speculativi. Facevano, cioè, negli 
spacci incetta di alimentari a bassi prezzi di 
Stato e vendevano poi sui mercati a prezzi 
elevatissimi i prodotti dell’allevamento, di- 
sorganizzando in tal modo il sistema di ap- 
provvigionamento alimentare delle popolazio- 
ni urbane. Due disposizioni governative, e- 
manate in questi giorni, pongono, finalmen- 
te, fine a tali pratiche deleterie del bene 
pubblico. Conforme, infatti, al decreto rela- 
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tivo «alle misure per la lotta contro lo sfrut- 
tamento dei fondi statali di grano e di altre 
derrate in qualità di foraggio per il bestia- 
me », i Soviet locali e le organizzazioni com- 
merciali dovranno controllare la vendita del 
pane e di altri prodotti e l’osservanza delle 
disposizioni relative ai limiti di vendita ai 
consumatori. La seconda delle due disposi- 
zioni in questione riguarda «l’imposta in de- 
naro da corrispondersi dai cittadini che pos- 
seggono bestiame nelle citta». Fino ad ora 
gli abitanti delle città che possedevano be- 
stiame nè pagavano imposte nè erano tenuti 
a consegne obbligatorie di prodotti dell’al- 
levamento. La loro era, quindi, una situa- 
zione privilegiata rispetto a quella dei con- 
tadini, che pagavano invece i tributi. A par- 
tire dal 1° ottobre anche gli abitanti delle 
città che tengano bestiame saranno tenuti ad 
effettuare allo Stato consegne obbligatorie di 
latte e di carne e dovranno, inoltre, pagare 
un'imposta in denaro. Oltraceid, la prima 
delle due disposizioni di cui si tratta prevede 
misure per l’acquisto, da parte delle aziende 
agricole collettivizzate e di Stato e delle im- 
prese economiche ausiliarie, di vacche e di 
vitelli dagli abitanti delle città per preve- 
nire la mattazione di bestiame produttivo da 
latte. E’ possibile che la messa in atto di 
questo decreto porti a una certa contrazione 
dell’afflusso ai mercati urbani di prodotti 
dell’allevamento privato dei cittadini. Ma è 
anche indubbio che tale riduzione sarà assai 
presto più che compensata dall’aumento del- 
la produzione di tali beni da parte dei kol- 
khoz e dei sovkhoz. (Mer x) 


(3482) EE (512) 18 

L’importanza del Venezuela (« L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 23 e 24 settembre 
1956). 


L'importanza che il Venezuela, in seguito 
ai fatti di Suez, ha assunto sul piano inter- 
nazionale non è dovuta soltanto alla sua po- 
sizione di secondo produttore mondiale di pe- 
trolio, ma a quella di maggiore esportatore. 
Il petrolio venezuelano è di ottima qualità; 
viene estratto per 7/8 da tre grandi società, 
la «Creole», filiale della «Standard Oil of 
New Jersey », la « Shell of Venezuela », con- 
trollata dalla «Royal Dutch» e la «Mene 
Grande Oil», filiale della «Gulf Oil» ed è 
esportato principalmente negli Stati Uniti 
(40%), quindi in Europa (30%) e nelle re- 
pubbliche sudamericane. La deeisione presa 


all’inizio della scorsa estate dal governo ve- 
nezuelano di accordare — per la prima volta 
dal 1946 — nuove concessioni per lo sfrutta- 
mento delle falde petrolifere contribuirà in- 
dubbiamente a facilitare un sostanziale au 
mento della produzione. E’ noto che attorno 
e sotto al lago di Maracaibo esistono impor- 
tanti giacimenti, dei quali si stanno già in 
parte occupando la «Mene Grande», la 
« Creole» e la «Shell». Gli sforzi congiunti 
di tutti i paesi produttori di petrolio dell’e- 
misfero occidentale per un aumento della 
produzione e la costruzione di navi-cisterna 
di grande portata sono gli elementi che pos- 
sono garantire all’Europa la fornitura del 
petrolio se le fosse preclusa la via da e per 
l’Oriente. (ASP) 


(3483) (PE) (111) 40 

Il Regno Unito e l’area di libero scambio 
(« The Financial Times », London, 3 otto- 
bre 1956). 


Secondo le proposte, la creazione di un’a- 
rea europea di libero scambio richiederebbe 
un periodo di transizione di 12-15 anni, du- 
rante il quale i dazi verrebbero gradualmente 
ridotti fino alla completa abolizione. Per 
l’industria britannica questo provvedimento 
avrebbe un duplice effetto; infatti, mentre 
da un lato potrebbe colpirla con un aumento 
delle importazioni dal continente, dall’altro 
le faciliterebbe l’accesso ai mercati dei 
paesi europei. In Inghilterra, l’industria au- 
tomobilistica è protetta con un dazio ad va- 
lorem del 33*/¿%. Una diminuzione di que- 
sto avrebbe scarsi effetti per le macchine di 
marca Fiat e Citroen, che vengono montate 
in Inghilterra e quindi affrontano qui un’in- 
gente parte dei costi, mentre per le Volks- 
wagen e la Renault il costo potrebbe esser 
ridotto, a cinque anni dall’istituzione della 
zona, di almeno 50 sterline. Per i tessili di 
lana e cotone provenienti dall’Europa esiste 
un dazio ad valorem del 1714%, per i filati 
del 744%. La Gran Bretagna ha trovato sui 
mercati esteri una certa concorrenza ad o] 
ra di produttori europei; ad es., le esporta- 
zioni di filati di cotone in Svezia sono dimi- 
nuite a vantaggio dell’Olanda e del Belgio 
che hanno aumentato le loro; la Germania 
Oce. ha triplicato le esportazioni di tessuti di 
rayon e misti in Svezia. Altri settori in cui 
l’Inghilterra subisce la concorrenza straniera 
sono: meccanica elettrica (principalmente da 
parte della Germania, quindi del Belgio, del- 


la Svezia e dell’Italia), metallurgia (ferro e 
accinio), ottica. (M. P.) 


(3484) EE (221) 60 

Il secondo piano quinquennale  dell’India 
(« Revue Internationale du Travail >, Ge- 
nève, novembre 1956). 


La spesa totale prevista per la realizza- 
zione del 2° piano quinquennale indiano è di 
circa 48 miliardi di rupie di cui il 12% sara 
destinato all’agricoltura e allo sviluppo delle 
collettivita rurali, il 18% all’irrigazione e 
alla produzione di energia, il 19% alle in- 
dustrie e allo sfruttamento delle risorse 
minerarie, il 29% ai trasporti e alle co- 
municazioni, il 20% all’edilizia e al riad- 
destramento professionale. Alle finanze del 
paese sì richiede un grande sforzo. Circa 
8 miliardi di rupie saranno prelevati dal 
normale gettito fiscale (di cui 3.500 milioni 
provenienti da imposte attualmente in vigore 
e 4.500 milioni da imposte supplementari), 4 
miliardi da altre poste del bilancio (trasporti 
ferroviari, casse di previdenza, ete.), 12 mi- 
liardi facendo appello al risparmio pubblico; 
dei rimanenti 24 miliardi, 8 proverranno da 
fonti straniere mentre 12 dovranno essere 
provvisti con mezzi di tesoreria; altri 4 mi- 
liardi si prevede verranno ricavati da ulte- 
riori aggravi fiscali. Il piano può apparire 
troppo ambizioso in rapporto alle risorse di- 
sponibili e, nello stesso tempo, modesto in 
confronto agli enormi bisogni della popola- 
zione; ma, nei limiti delle possibilità finan- 
ziarie, la sua portata deve essere tale da 
produrre nelin popolazione il convincimento 
che il governo sta compiendo il massimo sfor- 
zo per migliorare le condizioni di vita di o- 
gnuno; questo sentimento, unito alla fiducia 
crescente della nazione nelle sue possibilità e 
in una saggia guida, ispirerà una nuova 
forza costruttiva e creatrice e incoraggerà 
ogni temporaneo sacrificio, (M. P.) 


(3485) EE (111) 4 
Il fabbisogno petrolifero britannico («The 
Financial Times», London, 8 novembre 

1956). 

La riduzione del 10¢ delle forniture di 
petrolio ridurrà di 2,4 milioni di tonn. il eon- 
sumo che l’anno scorso è stato di 21 m. di 
tonn. più 2,5 m. di tonn. di altri prodotti de- 
rivati. Il petrolio è usato principalmente nei 
trasporti e nell’industria. Nei trasporti la ri- 
duzione del 10% corrisponderà a una pari 
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riduzione nei percorsi; difficile è stabilirne 
gli effetti sull’industria, date le riserve e 
l’impossibilità di esatte previsioni sulla du- 
rata delle restrizioni. L’industria dell’acciaio 
è il più importante gruppo industriale consu- 
matore di petrolio nero e la riduzione del 10% 
significherà ad ogni modo un declino della 
produzione totale di oltre 750.000 tonn. di 
acciaio finito. L’industria del vetro vedrà ri- 
dotta la sua produzione del 5% circa e quel- 
la del gas dovrà supplire con altre 100.000 
tonn. di carbone all’anno per mantenere l’at- 
tuale produzione. Ovviamente anche la mari- 
na mercantile sarà interessata, ma potrà cer- 
care punti di bunkeraggio fuori della Gran 
Bretagna. Infine grande consumatrice è l’in- 
dustria delle raffinazione che però ridurrà il 
suo fabbisogno in relazione al ridotto con- 
sumo. Gli effetti della riduzione del 10% di- 
pendono anche dal tipo di petrolio raffinato; 
se si importerà petrolio venezuelano, ossia 
petrolio pesante, la proporzione di olio com- 
bustibile sarà maggiore. Un altro modo di 
aumentare la produzione di olio combustibile 
sarà la cessazione del cracking catalitico con 
riduzione delle forniture di essenza per mo- 
tori e degli sprechi che in questo processo 
sono pari all’8% rispetto al 4% della distil- 
lazione normale. (I. M.) 


XI. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI IN- 


TERNAZIONALI, 


(3486) EE (11) 61 

BRESCIANI TURRONI C., Aspetti internazionali 
dell’attuale congiuntura (« Rivista Banca- 
caria », Milano, gennaio-febbraio 1956). 


Nell’Europa Occidentale l’espansione è 
stata generale durante il 1955. Si deve tut- 
tavia osservare che: a) il ritmo di sviluppo 
non è stato lo stesso ovunque; b) ci sono dif- 
ferenze profonde sulla situazione delle varie 
industrie: si ricordi la crisi dell’industria co- 
toniera; e) sussistono in uno stesso paese 
differenze tra Ie condizioni delle varie re- 
gioni; d) non tutte le classi sociali hanno 
partecipato in eguale misura al progresso e- 
conomico. Ovunque l’espansione è stata so- 
stenuta da vasti investimenti e da un ade- 
guato finanziamento che ha accresciuto il vo- 
lume dei crediti bancari. L'espansione degli 
investimenti è stata resa possibile da un for- 
te aumento dei risparmi, tuttavia l’insisten- 
te domanda di capitali ha prodotto una scar- 
sità che tende a rallentare il ritmo dell’e- 
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spansione. Tale ritmo è ostacolato pure dalla 
scarsità di mano d’opera che ha fatto regi- 
strare nei principali paesi Europei un feno- 
meno di «super occupazione ». L’aumento 
dei consumi e lo squilibrio fra risparmi e in- 
vestimenti ha fatto temere una nuova infla- 
zione e ha indotto i governi a prendere delle 
misure che sono state prevalentemente indi- 
rette. Si è ricorsi all’uso degli strumenti mo- 
netari e, solo nel caso di loro insufficienza, 
moderatamente a controlli diretti; si sono 
completate le misure monetarie con misure 
finanziarie e fiscali. Le varie misure rivelano 
che i governi hanno tenuto debito conto del 
principio che il modo migliore per impedire 
una troppo grave depressione è quello di 
prendere provvedimenti atti a moderare l’in- 
flazione. Si può quindi ritenere che se una 
recessione ci sarà essa sarà contenuta entro 
limiti ristretti. (ENTRES) 


(3487) (PE) (0) 16 

Vito F., L’esperienza della CECA e l’alter- 
nativa tra integrazione per settori ed in- 
tegrazione simultanea («Rivista Interna- 
zionale di Scienze Sociali >, Milano, mag- 
gio-giugno 1956). 


Per quanto concerne la realizzazione di un 
mercato comune generale, l’esperienza della 
CECA ha confermato la superiorità del me- 
todo per settori rispetto a quello per via do- 
ganale e per via monetaria. E” apparso, in- 
fatti, che ostacoli alle relazioni economiche 
fra i paesi esistono non soltanto nel campo 
delle restrizioni quantitative o sul terreno 
dei dazi, ma su numerosi altri campi per 
cui un semplice accordo tariffario non a- 
vrebbe giovato. Ai fini del mercato comune 
non è necessario uniformare le varie politi- 
che; basta evitare le disarmonie o < distor- 
sioni >, ossia le divergenze fra i sistemi di 
politica economica collegati all’attività pro- 
duttiva che vengono attuati dai vari paesi 
membri. Ad esempio, esistono in Europa due 
diversi sistemi per finanziare la sicurezza so- 
ciale: quello continentale, basato sui salari 
corrisposti ai lavoratori, che colpisce eviden- 
temente in modo diverso i vari rami di pro- 
duzione, e quello britannico che finanzia la 
sicurezza sociale mediante il gettito delle im- 
poste. Facendo l’ipotesi di superare la di- 
storsione adeguando un sistema all’altro ei 
si trova di fronte a difficoltà non facilmente 
sormontabili. Nella misura in cui apparirà 
che le differenze di politica economica e so- 


ciale sono dovute alla presenza di zone sot- 
tosviluppate, sarà compito della Comunità 
avviare una modificazione delle correnti nor- 
mali degli investimenti. La scelta dei settori 
addizionali dovrà considerare in primo luogo 
che si tratti di settori che contribuiscono a 
facilitare il funzionamento del mercato co- 
mune esistente (ad es., trasporti, fonti di 
energia) e dai quali possa derivare una spin- 
ta decisiva all’acerescimento della produtti- 
vità dell’economia europea (ad es., l’energia 
nucleare). La preferenza per il metodo dei 
settori non esclude, naturalmente, che sia au- 
spicabile il progresso nella riduzione degli 
ostacoli di frontiere e, in particolare, delle 
tariffe doganali. (MRO) 


(3488) (PE) (0) 16 

(sk), Euratom e Unione Europea (« Wirt- 
schaftsdienst », Hamburg, luglio 1956, Ed. 
inglese). 


L’integrazione politica dell’Europa è una 
meta ancora assai lontana. Data la situa- 
zione attuale, ogni minimo passo verso di essa 
può esser compiuto solamente sul piano eco- 
nomico. Ci si domanda, tuttavia, se ciò che 
oggi è realizzabile in tale campo possa ef- 
fettivamente contribuire al raggiungimento 
di una salda unione europea. Nei vari settori 
dell’economia, la creazione di unioni sul tipo 
dei cartelli può recare beneficio ad un certo 
numero di paesi; ciò non significa, peraltro, 
che essa conduca all’integrazione dell’Euro- 
pa. A prescindere dai vantaggi pratici, non 
si può affermare che la CECA — la sola 
esperienza fino ad ora compiuta in merito — 
abbia esteso e approfondito il concetto di 
« Europa unita ». Si dubita, perciò, che un’e- 
ventuale pool verde o una comunità Euratom 
possano dare risultati migliori. E’ deplore- 
vole che i promotori dell’idea federalista li- 
mitino la propria attività a formulare e pro- 
porre unioni commerciali ed industriali. 

(MERO) 


(3489) (PE) (0) 16 

MANUELLI E., La politica finanziaria della 
CECA e le zone sottosviluppate (« Banca- 
ria », Roma, agosto 1956). 


Gli interventi finanziari dell’Alta Autorita 
della CECA riguardano: 1) il finanziamento 
degli investimenti attraverso la concessione 
di prestiti diretti o garanzie; 2) il finanzia- 
mento ad imprese che possano riassorbire la- 
voratori licenziati da aziende carbo-siderur- 
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giche. Per svolgere le sue funzioni in questo 
campo, l’A. A. costituì un fondo di garanzia, 
che oggi ammonta a $ 100 milioni e che con- 
sentirebbe, secondo l’opinione della maggio- 
ranza degli esperti bancari, di contrarre pre- 
stiti per l’ammontare di almeno ¢ 700 mi- 
lioni. Se, per ipotesi, questi 700 milioni fos- 
sero distribuiti in 7 anni, in tale periodo po- 
trebbe essere finanziato circa il 10% dei 
1.000 milioni di dollari che rappresentano 
l’investimento totale annuo e circa il 20% 
della quota che dovrebbe essere fornita dal 
mercato dei capitali. In conclusione, l’A. A. 
dovrebbe attuare una politica finanziaria più 
audace e più cospicua e, a tal fine, porsi co- 
me traguardo la concessione di prestiti del- 
l’ammontare di $ 100 milioni annui. La de- 
stinazione non dovrebbe esser proporzionale 
al peso dei singoli paesi, ma correlata alla 
loro situazione economica generale. Conside- 
rati l’andamento della bilancia dei pagamen- 
ti, l’ampiezza e la tendenza del mercato fi- 
nanziario, il diverso peso nel costo del de- 
naro, i criteri di distribuzione dovrebbero 
tener conto a) del grado di aderenza dei pro- 
getti agli obiettivi generali o specifici della 
Comunità e b) delle particolari necessità a- 
ziendali. Se 1’A. A. si ispirasse a questi prin- 
cipi, è certo che la sua politica finanziaria 
sarebbe indirizzata principalmente verso l’I- 
talia, che rappresenta la zona sottosvilup- 
pata della Comunità, con particolare riguar- 
do alle regioni meridionali. (M. P.) 


(3490) (PE) (111) 50 
L'attuale sviluppo del Commonwealth (« The 
Banker », London, agosto 1956). 


Dopo la conferenza del Commonwealth i 
ministri dei paesi oltre mare erano apparen- 
temente soddisfatti di rilevare la determi- 
nazione della Gran Bretagna a « mantenere » 
e «migliorare » le sue capacità come fonte 
di capitali per lo sviluppo dei paesi del Com- 
monwealth. L’enfasi va posta sul «migliora- 
re» poichè il Regno Unito negli ultimi tem- 
pi è venuto meno nel provvedere capitali per 
le necessità di questi paesi. Una rilevazione 
statistica indica, infatti, che pur essendo il 
reddito nazionale forse del 70% più alto che 
nel 1913, le esportazioni di capitali negli ul- 
timi anni sono state in media di £ 60 mi- 
lioni all’anno, mentre, sempre nel 1913, fu- 
rono un equivalente di £ 800 milioni ai prez- 
zi odierni. La domanda di capitali di paesi 
come l’India, il Pakistan, le Rodesie, la Co- 
sta d’Oro e la Nigeria, che stanno compri- 


mendo in pochi anni uno sviluppo industriale 
che in Europa ha richiesto decenni, rappre- 
senta una prova per l’economia britannica. I 
successi e i fallimenti a tale prova sono posti 
in luce in due dei più ambiziosi piani: il se- 
condo piano quinquennale dell’India e la eo- 
struzione della diga e delle stazioni idrolet- 
triche di Kariba che dovrebbero trasformare 
il bacino dello Zambesi in una delle regioni 
più industrializzate del mondo. In entrambi 
questi progetti la Gran Bretagna ha dimo- 
strato scarsa concorrenzialità per poter otte- 
nere gli appalti per gli impianti e inadeguate 
risorse per fornire sufficienti finanziamenti. 
Se la Gran Bretagna vuole riguadagnare la 
guida economica del Commonwealth e mante- 
nere quella politica deve tenere presente che 
il mercato per il finanziamento e l’equipag- 
giamento dello sviluppo del Commonwealth 
non è aperto e che i concorrenti stanno dimo- 
strando di non avere esitazioni nell’aprirvisi 
la loro strada. (I. M.) 


(3491) (PE) (111) 50 

La Gran Bretagna e il mercato comune eu- 
ropeo (« The Banker», London, settembre 
1956). 


Il progetto di un« mercato comune » euro- 
peo ha acquistato, negli ultimi tempi, il ca- 
rattere di conereto problema politico e anche 
in Gran Bretagna ha assunto carattere di 
urgenza lo studio delle sue conseguenze per 
questo paese. Il progetto elaborato alla Con- 
ferenza di Messina prevede una unione do- 
ganale con eliminazione di tariffe e contin- 
genti e con la costituzione di un sistema a 
unica tariffa rispetto al resto del mondo. Se 
la Gran Bretagna entrasse nel mercato co- 
mune dovrebbe riunciare a stabilire le pro- 
prie tariffe con il resto del mondo e colpi- 
rebbe l’intera struttura degli Accordi di Ot- 
tawa. Ciò che rimane delle preferenze Impe- 
riali non è che un’ombra di Ottawa, tuttavia 
è uno dei vincoli simbolici e più validi del 
Commonwealth. La Gran Bretagna deve ora’ 
decidere se la partecipazione all’area euro- 
pea di libero commercio giustifica il sacri- 
ficio di alcuni, se non tutti, i vincoli commer- 
ciali con il Commonwealth. Recentemente so- 
no cresciute le ragioni per un avvicinamento 
all’Europa; esse sono: il rapido sviluppo del 
mercato europeo e le fluttuazioni dei mercati 
dell’area della sterlina, le restrizioni austra- 
liane alle importazioni, l’attrazione del bloc- 
co del dollaro sul Canadà e la tendenza di 


768 


Regesti emerografici 


molti dominions all’indipendenza. La Gran 
Bretagna deve essere molto sicura dei suoi 
partners commerciali per rinunciare ai van- 
taggi di una immissione dei prodotti britan- 
nici nel mercato comune e di una apertura 
dell’economia britannica alla vitale concor- 
renza europea. (I. M.) 


(3492) EE 11 

THomas B., I movimenti ‘internazionali di 
capitali e di mano d’opera dal 1945 (« Re- 
vue Internationale du Travail», Genève, 
settembre 1956). 


Nel periodo compreso fra il 1820 e il 1913, 
quando la Gran Bretagna era il principale 
paese esportatore di capitali, i movimenti in- 
ternazionali di capitali e di mano d’opera si 
svolgevano entrambi nella stessa direzione, 
da regioni sovrapopolate a regioni sottopo- 
polate. Attorno al 1913-14, il 70% circa degli 
investimenti a lungo termine di capitali in- 
glesi all’estero riguardava l’America del 
Nord, l’America Latina e l’Oceania. Dal 
1846 al 1914, 43 milioni di emigranti afflui- 
rono nelle Americhe, provenienti dal vecchio 
Mondo. Nel secolo XIX, il tasso decennale 
d’ineremento demografico era, in media, del 
7,9% in Europa contro il 29,1% negli Stati 
Uniti, il 34% in Argentina e il 18% in Bra- 
sile. Il meccanismo classico della redistribu- 
zione dei fattori produttivi era in piena atti- 
vità. All’epoca attuale si dubita che il suo 
funzionamento possa avere lo stesso successo 
di allora. Gli Stati Uniti, principale paese 
creditore, a differenza della Gran Bretagna 
sarebbero in grado di ricevere sia capitali 
che mano d’opera mentre non hanno la ne- 
cessità, che dette vita all’Impero Britannico, 
di trasferire capitali e mano d’opera in re- 
gioni sottosviluppate. Gli investimenti diretti 
statunitensi all’estero sono orientati soprat- 
tutto verso paesi ricchi di risorse naturali 
(Canadà, Venezuela, Regno Unito) e riguar- 
dano in particolare le industrie petrolifera 
ed estrattiva, i cui prodotti sono venduti sul 
mercato statunitense o su altri mercati eon- 
tro pagamento in doliari. La corrente d’emi- 
grazione dall’Europa ai paesi oltre oceano è 
ancora assai nutrita, come nel secolo scorso, 
ma non ha più, almeno in apparenza, alcun 
rapporto con la direzione dei capitali. 

(M. P.) 


(3493) (PE) (111) 40 
Libero commercio con l’Europa (« The Eco- 
nomist », London, 22 settembre 1956). 


In luglio la Gran Bretagna ha rotto la sua 
condotta di indifferenza ai problemi dell’in- 
tegrazione europea e ha rivolto grande atten- 
zione alle negoziazioni per il mercato comu- 
ne europeo. Lo stesso Mr. Macmillan ha 
proposto la formazione di un « working par- 
ty > per lo studio dei problemi connessi. Ora 
l’working party è al lavoro e la Gran Breta- 
gna deve definire la sua politica. La costi- 
tuzione del mercato comune non sarà facile, 
ma se verrà realizzato e la Germania guada- 
gnerà il mercato in cui saranno abolite le ta- 
riffe contro le sue merci, permanendo invece 
per i prodotti della Gran Bretagna, per que- 
st’ultima sarà un disastro. Il Governo può 
difficilmente delegare larghi poteri in mate- 
ria daziaria a istituzioni federali a danno 
del commercio con il Commonwealth, che 
rappresenta la metà del commercio britan- 
nico, ma la possibilità, che si è manifestata, 
di una compatibilità tra le preferenze impe- 
riali e una più stretta cooperazione europea 
mette la questione sotto un’altra luce. Le 
alte tariffe britanniche diffendono le debo- 
lezze più che la vita dell’economia britannica 
e la loro abolizione insieme a quella di tutte 
le altre restrizioni significherà solo per po- 
che imprese marginali la spinta a un ridi- 
mensionamento. Le imprese potranno essere 
incoraggiate allo sfruttamento di un più lar- 
go mercato quale è quello europeo in rapida 
espansione. La Gran Bretagna non deve la- 
sciarsi sfuggire l’occasione di dare il suo 
appoggio a questa fase dell’integrazione eu- 
ropea in cui il suo impulso può avere più 
valore del contributo dell'OECE o dei Sei 
nel realizzare gli scopi dei fondatori del- 
l’OECE. (1. M.) 


(3494) EE (0) 15 
Il terzetto di Bretton Woods («The Econo- 
mist », London, 29 settembre 1956). 


Alle due istituzioni di Bretton Woods si è 
aggiunta la International Finance Corpora- 
tion che interverrà a favore di imprese pri- 
vate nel finanziare progetti che, non essen- 
do governativi o garantiti dal governo, sono 
al di fuori della sfera della Banca. La nuo- 
va corporazione non sara un finanziatore a 
buon prezzo, ma dovrá essere compensata in 
relazione ai rischi affrontati e i prestiti sa- 
ranno fatti in termini di partecipazione. Da 
parte sua la Banca si sta sempre più raf- 
forzando: in dieci anni ha fatto prestiti per 
$ 2.720 milioni in 150 differenti operazioni e 
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in 42 paesi. Nello stesso tempo ha accanto- 
nato riserve per oltre $ 227 milioni per far 
fronte a perdite che prima o dopo si mani- 
festeranno, lucrando 171% all’anno di provvi- 
gioni per garanzia su tutti i prestiti e rinve- 
stento i profitti. Il Fondo, invece, à quasi 
completamente inattivo e lungi dal contri- 
buire a fornire le monete scarse nel mondo, 
è divenuto, con il suo deficit, un consumatore 
netto di dollari. Privo di una attività di af- 
fari anche il suo ruolo di consigliere è assai 
ridotto. Ora a riportare nuova vita al Fondo 
è stato chiamato, come « managing director » 
e presidente del Comitato Esecutivo il Dr. 
Per Jacobsson. Se egli sarà in grado di elimi- 
nare il sospetto che il Fondo non è che una 
succursale del Tesoro Statunitense, avrà fatto 
un buon passo nel renderlo un attivo parte- 
cipe al compito di accumulare quelle riser- 
ve internazionali senza cui la convertibilità 
multilaterale delle monete rimarrà un mi- 


raggio che sempre più si allontana. (I. M.) 
(3495) (PE) (0) 1 
Le tariffe dell’Europa Occidentale («The 


Financial Times», London, 5 ottobre 1956). 


Un quadro generale della struttura tarif- 
faria dei paesi della proposta unione doga- 
nale può essere data dai seguenti dazi ad va- 
lorem. I macchinari non elettrici subiscono 
una imposizione che va dal 7 al 27% in I- 
talia, dall’esenzione al 21% nella Germania 
Oce., dal 10 al 22% in Francia, dal 6 al 18% 
nel Benelux; i macchinari elettrici (sempre 
nello stesso ordine di paesi) 15-35%, esenzio- 
ne-15%, 20-24%, 8-20%; i veicoli 18-40%, 
8-21%, 15-30%, 6-24%; il ferro e acciaio 
10-35%, 6-22%, 5-25%, 1-6%; i manufattu- 
rati metallici 13-25%, 10-19%, 17-25%, 
3-10%; i prodotti chimici 13-32%, 8-19%, 
15-30%, esenzione-20%; i tessili esenzione- 
-20%, esenzione-19%, esenzione-30%, esen- 
zione-24% (nel caso dei tessili l’esenzione è 
prevista per la materia prima). In genere i 
dazi sui prodotti industriali che entrano nel 
Benelux sono molto più bassi che quelli per 
l’Italia e la Francia e un po’ più bassi di 
quelli tedeschi; l’agricoltura è protetta for- 
temente ovunque, ma le tariffe dell’Italia e 
del Belgio sono più basse di quelle francesi 
e tedesche. Nel dettaglio le tariffe sono molto 
più complicate per il numero di voci, defini- 
zioni, qualificazioni ed eccezioni. Un’altra 
difficoltà è che la struttura delle tariffe è 
frequentemente modificata: la tariffa del- 


l’Italia, in tal senso, costituisce il maggiore 
problema poichè dà per ogni voce un dazio 
generale, uno convenzionale e uno tempora- 
neo, ciascuno dei quali può essere in vigore; 
la Germania ha invece piuttosto la consuetu- 
dine di sospendere o di ridurre i dazi per fa- 
cilitare dati approvvigionamenti o per frena- 
re l’inflazione. Una ulteriore complicazione 
è quella del carbone, ferro e acciaio per i 
quali esistono speciali dazi all’importazione 
tra i paesi della CECA diversi da quelli ap- 
plicati verso i paesi non membri. In aggiun- 
ta ai dazi in alcuni paesi vengono imposte 
varie altre forme di tassazione sui prodotti 
esteri. Alcune di queste imposte sono state 
stabilite per ridurre gli effetti dell’abolizio- 
ne delle quote: ancora su aleune importazio- 
ni esistono queste restrizioni, per lo più sulle 
derrate alimentari, ma ormai l’Italia ha li- 
beralizzato quasi tutte le sue importazioni, 
la Germania Oce. e il Benelux per il 90% e 
la Francia, più indietro, dell’80% del suo 
commercio estero, (I. M.) 


(3496) (PE) (111) 40 

La Gran Bretagna e il mercato comune eu- 
ropeo («L’Echo de la Bourse», Bruxel- 
les, 10 ottobre 1956). 


Nel luglio scorso, la Gran Bretagna ha ac- 
cettato di unirsi agli sforzi intrapresi dal- 
l’OECE per intensificare i rapporti econo- 
mici fra i paesi della CECA, nel quadro del- 
l’istituzione di un mercato comune per tutti 
1 prodotti. Dopo un lungo periodo, in cui si 
è limitata ad osservare le realizzazioni e i 
progetti relativi al coordinamento delle po- 
litiche economiche dei vari paesi europei, la 
Gran Bretagna ha deciso di porre fine al suo 
atteggiamento isolazionista; recentemente, il 
governo inglese ha comunicato che è allo 
studio una proposta per la creazione di una 
vasta zona di libero-scambio da sottoporre ai 
paesi  dell’OECE non appartenenti alla 
CECA. In base a questo progetto, la Gran 
Bretagna potrebbe entrare nell’ambito del 
mercato comune attualmente in preparazione, 
senza tuttavia rinunciare al sistema della 
preferenza doganale imperiale. E? chiaro, in- 
fatti, che l’Inghilterra non si assoggettereb- 
be mai all’idea di un’unione doganale inte- 
grale con un certo gruppo di paesi europei, 
perchè ciò la costringerebbe ad adottare una 
tariffa unica per la totalità dei suoi scambi 
con l’estero, ossia tanto per quelli con il 
Commonwealth che per quelli con il resto del 
mondo. Il governo ha preso contatti con la 
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Federazione delle Industrie Britanniche, con 
le Trade Unions e con i rappresentanti dei 
paesi del Commonwealth al fine di conoscere 
i loro punti di vista a riguardo di questo im- 
portante problema. Si teme che l’esclusione 
della Gran Bretagna dal mercato comune ab- 
bia per essa e per i dominions effetti danno- 
si particolarmente nel campo della concor- 
renza e si ritiene opportuna una piú attiva 
partecipazione del paese alle discussioni e 
alla formulazione dei programmi economici 


dell’ Europa. (ES) 


(3497) EE (0) 15 
Insolvibili in partenza? («L’Echo de la Bour- 
se», Bruxelles, 14 e 15 ottobre 1956). 


In un suo recente discorso, il presidente 
della B.I.R.D., E. Black, ha dichiarato che 
la Banca continuerà a rifiutare i prestiti ai 
paesi membri che seguono una politica finan- 
ziaria malsana. Questa linea di condotta pog- 
gia su principi innegabilmente solidi; tutta- 
via la sua rigidezza potrebbe nuocere al buon 
fine degli aiuti alle aree sottosviluppate. 
Qualche anno fa la Banca aveva approvato 
la proposta di un’intervento a favore della 
Grecia; il prestito della B.I.R.D., però, non 
è stato finora concesso, poichè il paese si è 
rivelato inadempiente mei confronti della 
Gran Bretagna per un prestito contratto pri- 
ma della guerra. In effetti, si è verificato il 
caso di paesi che, per orgoglio nazionalisti- 
co, sì sono dichiarati insolvibili; ma potreb- 
be pure avvenire che, per uno squilibrio del- 
la bilancia dei pagamenti, un paese venga a 
trovarsi praticamente privo di valuta estera 
e quindi impossibilitato ad adempiere ai suoi 
impegni verso i creditori stranieri. In questo 
caso, la mancanza di aiuto da parte della 
Banca aggraverebbe maggiormente la situa- 
zione del paese in questione. Non si vede 
perchè non dovrebbero esser concessi prestiti, 
naturalmente in dipendenza a determinate 
condizioni sia per quanto riguarda le moda- 
lità del rimborso che per quanto concerne la 
adempienza di impegni precedentemente as- 
sunti, a quei paesi che hanno urgente neces- 
sità di rafforzare la loro posizione econo- 
mica. (M. P.) 


(3498) (PE) (161) 50 
Aiuti dall’U.R.S.S. («The Financial Times», 
London, 29 ottobre 1956). 


Gli aiuti sovietici ai paesi stranieri hanno 
tre forme: crediti a lungo termine, assisten- 


za tecnica e acquisti delle eccedenze dei rac- 
colti. I prestiti vengono concessi ad un inte- 
resse relativamente basse (2-214%) e fre- 
quentemente a condizione che il rimborso sia 
effettuato in natura, sia in materie prime, 
sia in beni di consumo la cui produzione è 
finanziata dall’URSS. Fino ad oggi, la mag- 
gior parte degli aiuti è stata diretta alla Ci- 
na e alla Jugoslavia, le due principali aree 
sottosviluppate. Negli ultimi due anni vari 
tentativi di offerte d’aiuto sono stati fatti 
presso numerosi governi arabi, asiatici e sud- 
americani; i tre paesi non-comunisti che be- 
neficieranno di prestiti su vasta scala sono 
l’India, l’Indonesia e l’Afganistan. Anche 
con l’Egitto sono intervenute, a periodi in- 
termittenti, trattative per la concessione di 
prestiti a lunga scadenza, ma nessuna offer- 
ta è stata fatta per quanto concerne il finan- 
ziamento della Diga di Assuan. Oltre 2/5 del 
cotone egiziano sono inviati oltre cortina; 
l’Afganistan esporta nell’Unione Sovietica 
il 50% del cotone che produce, il 75% della 
lana e il 90% dei semi oleaginosi. Juta e co- 
tone dal Pakistan e la metà circa del raecol- 
to di riso birmano affluiscono nell’URSS in 
base ad accordi commerciali di scambio. E 
così: zuechero da Cuba, pellami dall’Argen- 
tina, pesce dall’Islanda, tabacco, cotone e 
grano dalla Turchia sono altrettanti esem- 
pi dell’intervento sovietico per facilitare lo 
sbocco dei principali prodotti dei vari paesi, 
i quali, evidentemente, non trovano questo si- 
stema meno conveniente del normale smercio 
dei surplus della produzione sul mercato mon- 
diale. Oltre ai suddetti paesi, hanno avuto 
una parte di rilievo in questi rapporti di 
scambio con la Russia la Germania Orienta- 
le e la Cecoslovacchia. L’URSS svolge at- 
tualmente la sua assistenza tecnica in base 
al Technical Assistance Programme delle Na- 
zioni Unite con un contributo di $ 1.275 mi- 
lioni. A Bombay sta per essere aperto un 
apposito centro; a Rangoon ne è stato isti- 
tuito uno a titolo di dono. Un nuovo aspetto 
dei rapporti dell’URSS con l’Egitto, l’India 
e l’Indonesia si rileva dal recente accordo di 
assistenza tecnica che contiene, tra l’altro, 
la promessa di forniture per l’impiego paci- 
fico dell’energia atomica. (M. P.) 


(3499) EE (0) 15 
L’U.E.P. in un mare agitato (« L’Echo de 
la Bourse», Bruxelles, 30 ottobre 1956). 


L’OECE ha istituito nel luglio seorso un 
comitato speciale incaricato di individuare le 


Reyesti emerografici 


Qual 


ragioni dello squilibrio persistente nei rap- 
porti finanziari della Francia e la Germania 
Oce. con gli altri paesi. Anche la situazione 
della Gran Bretagna non è rosea, ma sg 
st’ultima ha messo la condizione che il pro 

blema del raggiustamento delle parità sia e- 
seluso dai lavori del comitato. Il comitato 
non discuterà l’eventualità di una svaluta- 
zione della sterlina, ma è chiaro che presto 
o tardi la debolezza di questa moneta dovrà 
divenire un fatto accettato. Il franco fran- 
cese si trova in una situazione molto più 
grave: le riserve d’oro al ritmo attuale do- 
vrebbero essere annullate entro i prossimi 
18 mesi, il deficit di bilancio è pari a 600 
miliardi di frs. e al trilione se si conta le 


spese extra-bilancio, il deficit della bilancia 


x 


dei pagamenti è crescente. L’unica speranza 
sta in un aumento della produttività e in nna 
espansione della produzione. La situazione 
tedesca è opposta: mentre il franco è sopra- 
valutato, una rivalutazione del marco potreb- 
be du lo squilibrio che fa della Ger- 
mania un paese crescentemente ereditore. Un 
tale provvedimento non è però accettato da- 
gli esportatori tedeschi. Negli ambienti de!- 
l’OECE si prevede un’azione in due sensi: 
l’invito ai governi francese e tedesco di am- 
pliare le misure già prese per ristabilire 1’e- 
quilibrio e l’eventuale introduzione, nel 1957, 
di certi elementi dell’Accordo monetario eu- 
ropeo. Tutto fa prevedere che il 1957 vedrà 
aspre controversie tra i partigiani dell’im- 
mobilismo e gli adepti delle riforme. (I. M.) 


